
  
    Глава 1

    Налоговая проверка – выездная камеральная, встречная – любая, удовольствия налогоплательщику не доставляет. От чего зависит продолжительность этого мероприятия, можно ли сократить срок принудительного свидания с представителями фискального ведомства? Это зависит от ряда причин.

    Проверки могут быть приостановлены или их срок – продлён. Делается это, естественно, по инициативе проверяющей стороны: инспекторы надеются, что увеличение срока их работы может привести к открытию новых обстоятельств, которые могут быть использованы в дальнейшем как дополнительный аргумент против нерадивого налогоплательщика.

    Выездная проверка по общему правилу проводится в течение двух месяцев. Однако время её проведения может быть увеличено в два и даже в три раза (см. п. 6 ст. 89 Налогового кодекса РФ). Вот несколько обстоятельств, наличие которых продлевает срок проведения выездной проверки:

    • на территории налогоплательщика – наводнение, пожар, прочие форс-мажорные обстоятельства;

    • в проверяемой организации создан ряд обособленных подразделений. Если их число – десять и более, то срок проверки продлевается аж до шести месяцев; меньше десяти – до четырёх;

    • компания по каким-то причинам не удовлетворила желание проверяющих и не представила требуемые документы.

    Отмечу, что список этот носит открытый характер, то есть фискальное ведомство может выдвинуть иные причины, прямо не указанные в законе.

    Распространяются ли эти правила на камеральную проверку?

  

  
    Камеральная – не выездная!

    Правила продления и приостановки выездных проверок на проверки камеральные не распространяются. В ст. 88 Налогового кодекса, которая как раз посвящена камеральным проверкам, о таких возможностях налоговиков не говорится ни слова. Судебная практика говорит о том же (постановления ФАС Северо-Западного округа от 04.03.10 № А52-4313/2009 и Уральского округа от 16.02.09 № Ф09-458/09-С2). А вот приостановить уже продлённую выездную проверку фискальному ведомству закон не запрещает (письмо УФНС России по г. Москве от 21.02.08 № 16–27 «О порядке продления срока выездной налоговой проверки»). Тут уже вам никакой суд не поможет.

  

  
    Опоздал или задержался?

    Всё-таки у налоговых инспекторов имеется небольшая вполне законная лазейка для самовольного фактического продления проверки, в том числе и камеральной. Такое продление (но на весьма небольшой срок, всего на пару-тройку дней) можно закамуфлировать как опоздание с вынесением решения по итогам проверки. Это, безусловно, будет расценено как нарушение, но настолько незначительное, что только на этом основании обжаловать результаты проверки не представляется возможным. Суды в подобных случаях становятся на сторону налоговиков (см. постановление ФАС Волго-Вятского округа от 13.06.07 № А11 -6119/2006-К2-24/489).

  

  
    Несвязанные сроки

    Закон не всегда последователен в установлении правил параллельного течения различных сроков. Приостановление одного срока далеко не всегда влечёт приостановление другого, вроде бы связанного с первым.

    Например: выездная налоговая проверка приостановлена. А что происходит со сроками представления истребованных проверяющими документов'?’ Оказывается, сроки представления документов, истребованных до вынесения решения о приостановлении проверки, не прерываются. А вот требовать новые документы в то время, когда проверка официально приостановлена, налоговые инспекторы права не имеют (см, например, постановления Западно-Сибирского округа от 20.01.14 № А27-19160/2012 и Волго-Вятского округа от 18.06.13 № А11-2161/2012).

    Однако в этой ситуации имеются законные способы отстоять свои права уже налогоплательщику. Ведь приостановление проверки влечёт за собой перерыв в работе контролирующих сотрудников налогового ведомства. То есть, получив точно в срок истребованные документы, они не смогут проверить их содержание. А это может в принципе рассматриваться как нарушение прав проверяемой организации или, если хотите, злоупотребление правом. Об этом свидетельствует и сложившаяся судебная практика Так, постановлением ФАС Западно-Сибирского округа от 11.04.14 № А81-271/2013, которое оставлено в силе определением Верховного суда РФ от 28.08.14 № 304-ЭС14-305, признано незаконным взимание штрафа за непредставление документов, которые были истребованы одновременно с принятием решения о приостановки проверки.

    Аналогично решаются и дела, когда речь идёт об истребовании документов в момент возобновления проведения контрольных мероприятий (см. п. 1 ст. 126 Налогового кодекса РФ и постановление ФАС Поволжского округа от 24.07.13 № А12-31579/2012, которое оставлено без изменений определением ВАС РФ от 18.11.13 №ВАС-15809/13).

  

  
    Не время для допроса

    Всё сказанное выше относится и к праву налоговых органов, проводящих выездные проверки, допрашивать свидетелей. Собственно говоря, по-иному и быть не может. Ведь данные, полученные при допросе, являются точно таким же доказательством, как и сведения, почерпнутые из документов.

    Суды становятся в подобных случаях на сторону налогоплательщика, ссылаясь на п. 9 ст. 89 Налогового кодекса РФ, где установлен запрет на проведение мероприятий контрольного характера в то время, в течение которого проверка приостановлена (см. постановление ФАС Восточно-Сибирского от 24.08.10 № А78-8715/2009 и постановление Поволжского округа от 29.07.10 № А65-23705/2009, которые оставлены без изменения определением ВАС РФ от 14.02.11 № ВАС-15622/10).

    Кстати, о допросах. Если компания хочет в дальнейшем придать записи беседы налогового инспектора со своим сотрудником доказательственный характер – необходимо уведомить об этом проверяющих. Если в суде выяснится, что запись была сделана без согласия контролёров – она не будет принята в качестве надлежащего доказательства (см. постановление Седьмого арбитражного апелляционного суда от 09.07.14 №А27 14596/2013).

    Хотелось бы завершить статью на мажорной ноте, но, к сожалению, противоречивость нашей судебной практики сделать этого не позволяет. Дело в том, что всё вышеизложенное во многом нивелируется мнением тех судов, которые считают: документы истребовать в то время, когда выездная проверка приостановлена, нельзя, а вот поработать со свидетелями – можно. При этом утверждается, что свидетелей в случае необходимости можно вызвать для проведения допроса даже в помещение налоговой инспекции (см. постановление ФАС Западно-Сибирского округа от 18.06.13 № А70-6132/2012 и постановление Восточно-Сибирского округа от 12.01.10 № АЗЗ-16826/2008, а также письма ФНС России от 13.09.12 № АС-4-2/15309® и Минфина России от 05.05.11 № 03-02-07/1 -156).
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    Глава 6

    Для чего придуманы юридичесние лица? Не в последнюю очередь для того, чтобы разграничить ответственность физических лиц, учредивших компанию, и ответственность созданных ими организаций. По общему правилу тан и делается. Но закон допускает в ряде случаев исключения, когда по обязательствам учредителя несёт ответственность хозяйственное общество (например, акционерное или с ограниченной ответственностью) или наоборот. И с прошлого года после вступления в силу соответствующих поправок к Гражданскому нодексу РФ подобных изъятий из общего правила стало больше. Рассмотрим наиболее интересные моменты.

  

  
    Нехватка уставного капитала

    При создании хозяйственного общества его учредители обязаны оплатить уставной капитал, минимальный размер которого установлен законом. Если кто-то требование это не соблюдает, установлено правило, в соответствии с которым такой нерадивый учредитель обязан оплачивать часть долгов общества. П. 4 ст. 66.2 Гражданского кодекса РФ устанавливает эту долю в пределах от % уставного капитала и выше. Однако в законе № 208-ФЗ закреплено положение, противоречащее этому требованию кодекса. Допускается оплата акций для учредителя в течение года после регистрации акционерного общества. Таким образом, налицо коллизия норм права. Новая редакция Гражданского кодекса РФ устраняет это противоречие. Если законом вводится особое правило для того или иного вида юридических лиц, и возникает возможность постепенной оплаты доли уставного капитала, то до полной оплаты своей доли акционеры (участники общества) несут по обязательствам самого общества субсидиарную ответственность (раньше возникали споры о характере ответственности – солидарной или субсидиарной).

    Сегодня можно учреждать общества с ограниченной ответственностью (000) без оплаты уставного капитала на момент государственной регистрации. Это положение может длиться в течение четырёх месяцев после регистрации 000. Нов течение этого срока участники общества должны будут нести субсидиарную ответственность по обязательствам такого юридического лица (п. 4 ст. 66.2 Гражданского кодекса РФ).

    В то же время нынешняя редакция закона оставляет без ответа один принципиальный вопрос: каковы переделы ответственности участников-учредителей по обязательствам созданного ими общества? Ограничиваются ли они их долей (пока ещё не оплаченной) в уставном капитале или должны полностью покрывать обязательства юридического лица? Сохраняется коллизия между новой редакцией п. 4 ст. 66.2 и п. 1 ст. 87 Гражданского кодекса РФ. Ответ на этот вопрос может дать только судебная практика.

    Но если вопрос будет решён в пользу ответственности участников в полном объёме – придётся решать ещё одну непростую проблему: как распределяется ответственность между отдельными участниками общества, теми, кто уже оплатил свою долю в уставном капитале хотя бы частично, и теми, кто даже не приступил к такой оплате? И здесь ответ не очевиден, и в этом случае нам нужно будет посмотреть, по какому пути пойдёт судебная практика.

  

  
    Убыточный участник

    Учредитель своими необдуманными решениями может принести убытки не только тем, кто ведёт дела с его компанией, но и собственному юридическому лицу. В таком случае он может быть по закону принужден к возмещению причинения такими действиями ущерба.

    Такое правило, вроде бы, закреплялось и в прежней редакции Гражданского кодекса РФ, но отдельные нюансы не позволяли применять его в полной мере. Раньше в соответствии с п. 3 ст. 105 Гражданского кодекса взыскать убытки с лица, которое могло отдавать обязательные для директора (совета директоров) распоряжения, в случае причинения по его вине ущерба компании, могли только «дочки» компании. Теперь круг ответственных перед юридическим лицом руководящих субъектов расширен. Таким образом теперь можно взыскать ущерб даже с мажоритарного акционера, чьи распоряжения принесли убытки обществу (п. ст. 53.1 Гражданского кодекса РФ).

  

  
    Дочерние долги

    Как и раньше, в указанных законом случаях юридические лица несут ответственность по обязательствам своих «дочек».

    Но ранее законом определялись три условия, которые должны быть выявлены для привлечения к ответственности головной организации: наличие преобладающей доли в дочернем уставном капитале; наличие права давать обязательные для исполнения распоряжения; причинно-следственная связь между такими указаниями и заключением принесшей убытки сделки. Поскольку все эти требования редко фиксируются документально, на практике привлечь к ответственности головную компанию было весьма затруднительно (см. постановление ФАС Северо-Западного округа от 18.03.13 по делу №А56-25250/2012 и постановление Уральского округа от 27.08.12 по делу № А50-21458/2011).

    После внесения поправок в ст. 67.3 Гражданского кодекса РФ установлено правило ответственности головной организации по обязательствам её «дочек» без упоминания о праве давать обязательные указания. Таким образом, наличие в уставах компаний подобных положений не является необходимым условием для привлечения к солидарной ответственности головных организаций. А из этого вытекает ещё одно важное положение: головная организация связана теперь солидарной ответственностью с дочерней и в тех случаях, когда сделка заключает по инициативе снизу. Теперь истцу для взыскания ущерба с основной компании (солидарно с дочерней) нужно доказать только два обстоятельства: связь между этими компаниями и факт заключения сделки, повлекшей ущерб.

    Итак, наличие либо отсутствие права отдавать обязательные для исполнения распоряжения значения не имеет. Однако наличие согласия основной организации на совершение дочерней организацией сделки по-прежнему важно. Каким образом такое согласие должно быть оформлено? В соответствии с новой редакцией ст. 157.1 Гражданского кодекса РФ свидетельством такого согласия может считаться решение единственного участника-учредителя либо протокол общего собрания. Чтобы обойти это положение закона, кто-то, вполне возможно, внесёт в устав положение о том, что столь рискованное согласие станет давать совет директоров общества.

    Вроде бы законодательные новеллы повышают шансы кредиторов на привлечение к солидарной ответственности дочерних и головных компаний, но законодательное лобби крупного бизнеса тоже не дремлет. Так, редакция законопроекта, инициируемого сегодня Минэкономразвития, содержит положение о том, что дочерняя компания может уже при заключении договора внести в него положение об исключении возможности привлечения к ответственности основной компании (см. п. 3 ст. 6 закона № 208-ФЗ, п. 3 ст. 6 закона № 14-ФЗ в редакции законопроектов Минэкономразвития России).

  

  
    Участники банкротства

    В соответствии с ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)», к ответственности по обязательствам организации-банкрота могут быть привлечены контролирующие лица, чьи деяния довели юридическое лицо до банкротства. А контролирующими признаются лица, имеющие возможность отдавать обязательные для исполнения руководством компании указания. Владельцы акций в доле, превышающей 50 % от их общего числа, признаются контролирующими лицами без дополнительных доказательств. Ответственность контролирующих носит субсидиарный (дополнительный в недостающей части) характер.

    На что должны обратить внимание кредиторы, рассчитывающие на привлечение к ответственности контролирующих лиц: наличие причинно-следственных связей между фактом заключения сделки контролирующим лицом (в силу его одобрения) и ущербом, который причинён кредиторам; может быть, уже находящаяся в пред-банкротном состоянии компания заключает подозрительные сделки по указанию контролирующего лица, имеет место вывод активов в его интересах. Обращаю ваше внимание и на то обстоятельство, что в соответствии с п. 2 ст. 67.3 Гражданского кодекса РФ головная фирма также признаётся контролирующим лицом и может быть привлечена к субсидиарной ответственности по обязательствам банкрота.

    Новая редакция закона существенно не изменила ситуации с ответственностью контролирующих лиц и банкротов. Значит, не должна претерпеть значительных изменений и судебная практика. А она складывается для кредиторов непросто. Камень преткновения в судебных спорах, как правило, один и тот же: пресловутая причинно-следственная связь между действиями контролирующего лица и несостоятельностью должника (см. определение ВАС РФ от 14.03.14 № ВАС-525/14 по делу № А23-6082/09Б-8-308). Легче доказать такую связь применительно к действиям директора банкротящейся компании, поскольку именно этому лицу принадлежат полномочия по оперативному управлению юридическим лицом.

    Но иногда суды соглашаются на привлечение к субсидиарной ответственности контролирующих лиц по обязательствам компании-банкрота. Речь идёт о наиболее одиозных случаях преднамеренного банкротства. Когда участники дают прямое согласие на совершение весьма сомнительных с точки зрения нормальной хозяйственной логики сделок от имени находящихся в предбанкротном состоянии хозяйственных обществ – у суда может лопнуть терпение (см. постановление Первого арбитражного апелляционного суда от 10.07.14 по делу № А11-4957/2010 и постановление ФАС Западно-Сибирского округа от 21.05.14 по делу № А45-6017/2010).
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    Глава 11

    Уплачивая штраф, любой человек испытывает массу негативных эмоций, штрафы вообще вредны для здоровья. А потому стоит задуматься над тем, как уменьшить размеры этого, к сожалению, неизбежного зла.

    Итак, вашу компанию обязали уплатить налоговый штраф. Что делать? Я знаю как минимум 10 способов. Все они опираются на смягчающие обстоятельства, при наличии которых ответственность должна уменьшиться не менее чем в два раза (см. п. 3 ст. 114 Налогового кодекса РФ). Но при этом перечень этот является открытым, то есть правоприменительный орган по своему усмотрению может его дополнить прямо не указанным в законе обстоятельством.

    Поэтому текст закона, содержащий список смягчающих налоговую ответственность обстоятельств, нужно дополнять с учётом арбитражной практики. Кстати, жизнь показывает, что налогоплательщику лучше иметь в запасе сразу несколько обстоятельств, способных снизить размер штрафа. И применительно к каждому виду вменяемых вам налоговых правонарушений лучше этот набор слегка варьировать, не повторяться.

  

  
    Плюс – переплаты, минус – долги

    На что можно ссылаться в любом спорном случае – так это на свою стопроцентную налоговую добропорядочность: бюджетных долгов не имеем, недоимки погашаем вовремя. Как тут не смягчить санкции? Эти аргументы действуют лучше всего как раз в случае привлечения компании к ответственности за неуплату налога (см. постановление ФАС Северо-Кавказского округа от 23.10.13 № А32-37825/2012). Впрочем, иногда суды учитывают фат добросовестности и при совершении налогоплательщиком иных правонарушений, например, за просрочку в предоставлении налоговой декларации. К сожалению, в некоторых случаях суды становятся на другую точку зрения, утверждая, что сам по себе факт законопослушного поведения не может признаваться смягчающим обстоятельством, поскольку такое поведение – утверждённая законом норма (постановление ФАС Северо-Западного округа от 21.11.13 № А05-2128/2013).

    Но, на мой взгляд, такой аргумент в споре лишним не будет в любом случае. Важна ведь совокупность обстоятельств, и никто заранее не скажет, какое из них станет решающим в данном конкретном судебном споре. Тогда эти обстоятельства должны быть подтверждены налогоплательщиком. Например, предоставив суду акт сверки расчётов с налоговой инспекцией. Практика показывает, что 95 % судов соглашаются признать такие обстоятельства смягчающими.

  

  
    Угроза разорения

    Сложное финансовое положение налогоплательщика также считается смягчающим обстоятельством. Если организация сталкивается с угрозой невыплат важных платежей в случае даже частичной уплаты штрафов и налогов (например, оставляет своих работников без зарплаты) – правоприменитель может это зачесть в пользу компании. Кстати, тяжёлое материальное положение в качестве смягчающего обстоятельство прямо указано в п. 1 ст. 112 Налогового кодекса РФ, но только в отношении физического лица. Но поскольку, как я уже отмечал, перечень этот носит открытый характер, никто не станет возражать, если суд по аналогии распространит правило и на юридические лица. Тем более, что тяжёлое финансовое положение организации может напрямую поставить в тяжёлое материально положение и физических лиц (тех же сотрудников компании).

    Разумеется, и это смягчающее обстоятельство подлежит доказыванию. В этих целях можно воспользоваться, к примеру, копией бухгалтерского баланса, а также отчётом по финансовым результатам на интересующий нас период.

    Судебная практика показывает, какие варианты тяжелого финансового положения могут быть зачтены в качестве смягчающих налоговую ответственность обстоятельств:

    • убыточность деятельности налогоплательщика или отсутствие у него прибыли (постановления ФАС Уральского округа от 29.10.12 № Ф09-9462/12 и Северо-Западного округа от 14.12.11 №А42-9338/2010);

    • наличие значительной задолженности перед контрагентами, банками или другими кредиторами (постановления ФАС Северо-Западного округа от 26.06.13 № А56-54470/2012 и Центрального округа от 05.05.10 № А48-4384/2009);

    • наличие задолженности по заработной плате (постановления ФАС Поволжского округа от 10.04.12 № А12-11257/2011 и Уральского округа от 13.02.12 № Ф09-9907/11).

    Для справки: 91 % судов с такими аргументами соглашается.

  

  
    Очень тяжёлые штрафы

    Один из ключевых принципов, на которые опирается юридическая ответственность, гласит: тяжесть наказания должна соответствовать степени общественной опасности правонарушения. Принцип соразмерности преступления и наказания должен соблюдаться и в налоговом праве.

    Случается, что буквальное следование букве закона не соответствует его духу. Например, относительно небольшой штраф, предусмотренный п. 1 ст. 126 Налогового кодекса РФ за нарушение сроков предоставления документов при проведении встречных проверок, может при наличии большого количества таких документов вырасти в гигантские суммы (штраф за один документ – 200 рублей. Теперь представьте себе объёмы документооборота крупных контрагентов).

    Практика показывает, что 86 % судов учитывают такое обстоятельство в качестве смягчающего. При этом они учитывают разъяснения Конституционного суда РФ (определение от 14.12.2000 № 244-0, постановления от 15.07.99 № 11-П и от 12.05.98 № 14-П):

    «…Принцип соразмерности, выражающий требования справедливости, предполагает установление публично-правовой ответственности лишь за виновное деяние и ее дифференциацию в зависимости от тяжести содеянного, размера и характера причиненного ущерба, степени вины правонарушителя и иных существенных обстоятельств, обусловливающих индивидуализацию при применении взыскания».

    Кстати, снизить размер штрафа ввиду его несоразмерности может не только суд, но и сам фискальный орган. Так что озвучивать этот аргумент можно (и нужно) уже на стадии досудебного разбирательства с налоговиками.

  

  
    Далеко до рецидива

    83 % судов соглашаются признать смягчающим обстоятельством тот факт, что налогоплательщик обязан оплатить штраф впервые, до этого случая он не совершал таких налоговых правонарушений, за которые применяется подобное наказание. Но здесь имеется один интересный нюанс. В некоторых случаях суды отказываются на этом основании снижать размер штрафа, поскольку в законе в качестве отягчающего ответственность обстоятельств указано повторное его совершение. То есть отсутствие отягчающего обстоятельства нельзя считать обстоятельством смягчающим. Странная логика, но, к сожалению, некоторые суды рассуждают именно так.

    Подтвердить тот факт, что вас собираются штрафовать впервые, что вас нельзя считать налоговыми рецидивистами, можно путём представления в суд документов по итогам проводимых ранее налоговых проверок.

    А вот набор примеров, за какие правонарушения суды могут снизить размер штрафа ввиду первичного характера правонарушения:

    • невыполнение налоговым агентом обязанностей по удержанию или перечислению налогов в бюджет (постановления ФАС Московского округа от

    16.04.14 № Ф05-3123/14 и от 15.04.14 № Ф05-2839/14,Западно-Сибирского округа от 24.02.14 № А27-8967/2013);

    • непредставление в установленный срок документов, необходимых для осуществления налогового контроля (постановления ФАС Западно-Сибирского округа от 18.04.13 № А27-14900/2012 и от 18.04.12 № А27-9849/2011, Уральского округа от 18.01.12 № Ф09-6279/09);

    • грубое нарушение правил учета доходов, расходов и объектов налогообложения (постановление ФАС Московского округа от 22.01.09 № КА-А41 /13108-08).

  

  
    Нам было непонятно

    Нестабильность и неясность российского налогового законодательства – тема настолько истёртая, что её, вроде бы, неудобно обсуждать в очередной раз. Но приходится. Дело в том, что 82 % судов считает, что такая неясность в отсутствии однозначных, непротиворечивых толкований официальных органов может считаться смягчающим налоговую ответственность обстоятельством.

    Кроме того, суды учитывают и принцип презумпции невиновности, который определяет особенности налоговых отношений между предпринимателями и фискальными органами. Добросовестность налогоплательщика предполагается (презюмируется), а потому любые неясности в законодательстве должны толковаться в его пользу. Поэтому при совершении каких правонарушений суды стоят на подобной точке зрения:

    • неуплата или несвоевременная уплат налога (постановления ФАС Северо-Западного округа от 18.03.13 № А05-11696/2011 и Западно-Сибирского округа от 04.03.09 № Ф04-1149/2009(1335-А45-37);

    • непредставление или несвоевременное представление налоговой декларации (постановления ФАС Северо-Западного округа от 04.08.09 № А66-569/2008 и Западно-Сибирского округа от 13.03.08 № Ф04-1691/2008(1961-А75-29).

    Весомость вашим аргументам в глазах суда придадут ссылки на противоречивые и неоднозначные разъяснения официальных органов (например, письма Минфина России). Суды в подобных случаях фактически могут создавать прецеденты, самостоятельно разобравшись в тонкостях закона. И тогда решения могут быть вынесены как в пользу налогоплательщика, так и в пользу его оппонентов из налоговой инспекции.

  

  
    Работа на социально-значимом направлении

    Социальная значимость работы налогоплательщика может стать смягчающим обстоятельством по мнению 77 % наших судов. Кто может рассчитывать на гуманность суда? В этот список входят градообразующие предприятия, научные, образовательные и бюджетные организации, организации, в которых работают инвалиды (постановления ФАС Северо-Западного округа от 20.03.14 № А21-3884/2013 и от 20.06.13 № А21-8209/2012, Западно-Сибирского округа от 08.04.09 № Ф04-2116/2009(4271-А45-26).

    При этом практика показывает, что не за все виды правонарушений даже такие налогоплательщики могут рассчитывать на смягчение наказания. Например, по поводу несвоевременного предоставления налоговой декларации социально значимыми организациями имеется противоречивая судебная практика.

  

  
    Техника не выдерживает

    73 % судов могут в качестве смягчающих обстоятельств учесть и наличие проблем чисто технического характера. Работу организации внезапно нарушают поломки, неисправности техники, отсутствие интернета, поломки средств связи. А закон, например, требует представить тот или иной нужный налоговой инспекции документ в жёсткие сроки и в электронной форме.

    Как правило, по составам каких налоговых правонарушений суды идут навстречу налогоплательщикам и снижают размер штрафа ввиду технических сбоев:

    • загруженность почтового сервера по причине массовой отправки отчетности (постановление ФАС Московского округа от 26.07.11 № КА-А40/7709-11);

    • отсутствие доступа в интернет в день отправки декларации в связи с проведением интернет-провайдером ремонта или тестирования телекоммуникационных сетей (постановление ФАС Московского округа от 27.05.11 № КА-А40/4712-11-2);

    • возникновение технических ошибок при передаче электронных файлов (постановления ФАС Московского округа от 11.07.11 № КА-А40/6934-11 и Западно-Сибирского округа от 26.04.11 №А27-11908/2010);

    • поломка компьютера (постановления ФАС Северо-Кавказского округа от 23.03.09 № А32-17674/2008-59/232 и Уральского округа от 16.01.07 № Ф09-11774/06-С2).

  

  
    Добрая совесть при плохой памяти

    Может ли добросовестный налогоплательщик искренне заблуждаться и ввиду этого совершить правонарушение? 68 % судов оставляют за налогоплательщиками право на ошибку.

    Какие ситуации позволяют предпринимателям ссылаться на то, что они совершают неумышленные оплошности?

    Это, например, применение спецрежима вместо обычного, либо обратная ситуация.

    Или ещё один интересный пример (постановление ФАС Поволжского округа от 26.03.14 № А72-6157/2013):

    Налогоплательщика оштрафовали за то, что он не оплатил ЕНВД за период, когда он не работал и, соответственно, не получал дохода. Суд, учитывая как раз добросовестный характер заблуждения предпринимателя (тот слишком буквально понял суть налога из его наименования), значительно снизил размер штрафа.

  

  
    Кадры решают не всё

    Может ли пресловутый человеческий фактор, создающий проблемы налогоплательщику, учитываться в качестве смягчающего обстоятельства? С этим сегодня согласны 55 % судов.

    Болезнь главбуха, ошибки молодых стажёров или только принятых работников, которые пока не вникли в специфику работы на новом месте – любой руководитель знает, как такие обстоятельства могут осложнить положение компании. Особенно в пиковых налоговых обстоятельствах.

    Обычно суды с пониманием относятся к подобным сложностям, по крайней мере, при рассмотрении дел по таким правонарушениям, как нарушение сроков сдачи налоговой отчётности.

    Что интересно: мне известен случай, когда суд признал смягчающим обстоятельством кадровые проблемы не только в бухгалтерии компании, но и в самом её руководстве: три директора и четыре главбуха за отчётный период (постановление ФАС Поволжского округа от 13.05.09 № А65-20641/2008).

  

  
    Благотворительность – тоже аргумент!

    58 % судов склонны учитывать как смягчающее обстоятельство благотворительную и спонсорскую деятельность налогоплательщика, которого штрафует налоговая инспекция.

    Но для начала стоит уточнить, чем спонсорство отличается от благотворительности. Дело в том, что спонсорство в принципе можно приравнять к специфическому виду рекламной деятельности (см. п.п, 9, 10 ст. 3 Федерального закона «О рекламе»), Поэтому суды могут такой вид деятельности и не относить к социально значимым. А вот благотворительная деятельность по определению носит бескорыстный характер (см. ст. 1 Федерального закона «О благотворительной деятельности и благотворительных организациях»).

    На практике суды учитывают как смягчающее обстоятельство благотворительную деятельность налогоплательщика (постановления ФАС Московского округа от 09.06.14 № Ф05-5673/2014 и Поволжского округа от 31.01.12 № А72-5088/2010 округов, а также постановления ФАС Дальневосточного округа от 05.12.11 № Ф03-5826/2011 и Поволжского округа от 14.04.09 № А12-11976/2008).

    Но при этом необходимо наличие целого ряда обстоятельств:

    • определённые виды правонарушений (несвоевременная уплата налогов, не-предоставление налоговой декларации;

    • наличие других смягчающих обстоятельств;

    • сопоставимость (как минимум) размеров благотворительности с ущербом государству от неуплаты налогов.

    Разумеется, последнее обстоятельство должно быть подтверждено документально.

  

  
    Глава 22

    Кризис в экономике для компаний – как суровая зима для некоторых животных, которые впадают на это время в спячку. Требуется грамотно заморозить кое-какие активы, свернуть выполнение отдельных обязательств, как-то определиться с персоналом. И все эти операции следует проводить с минимизацией налоговых рисков. Как это делается.

  

  
    Активы не превращаются в пассивы

    Что можно сделать с активами, которые нам перестают на время быть нужными? Действующее гражданское законодательство предоставляет для этого достаточно широкий спектр возможностей. Это, например, аренда или доверительное управление (ст. 606 и п. 1 ст. 1012 Гражданского кодекса РФ соответственно). Доход и в том, и в другом случаях гарантирован, так же, как и снижение расходов, ведь траты на содержание имущества, его обслуживание перекладываются на чужие плечи.

    Что происходит с имуществом арендодателя: процесс его амортизации не прекращается, что влечёт за собой снижение соответствующих расходов и, разумеется, уменьшает прибыль и налог на неё. Однако у арендодателя всё же имеется объект для обложения НДС. В то же время придётся признать наличие дохода (см. соответственно п. 3 ст. 272, пп. 1 п. 1 ст. 146 и п. 4 ст. 250, п. 1 ст. 249 Налогового кодекса РФ соответственно).

    В случае использования института доверительного управления у бенефициара возникает необходимость учёта соответствующих доходов. В то же время возникающие в процессе такого управления расходы также можно учесть (см. пп. 2 п. 2 ст. 276 Налогового кодекса РФ). Что интересно: авансовый способ ежеквартального перечисления налога на прибыль создаёт некоторую экономию плательщику. В соответствии с п. 3 ст. 286 Налогового кодекса РФ размер дохода на эти процессы влияния не оказывает.

    При этом компания бенефициар как получатель услуг доверительного управляющего имеет возможность снизить размер налоговых перечислений по НДС, а управляющий свои обязанности по уплате НДС в связи с осуществляемыми сделками исполняет самостоятельно (это следует из анализа содержания ст. ст. 171, 172 и 174 Налогового кодекса и подтверждается судебной практикой).

    Вас по каким-то причинам не устраивают описанные выше варианты? Имеется ещё одна возможность – консервация активов. При этом в соответствии с п. 3 ст. 256 Налогового кодекса РФ через три месяца подобные активы выводятся из амортизируемого массива. А неизбежное (хотя и минимальное) обслуживание законсервированных активов порождает внереализационные расходы, а также расходы, которые непосредственно не порождены консервацией (см. соответствующие пункты ст. 265 Налогового кодекса РФ).

  

  
    Вынужденная продажа

    В том случае, когда владельцы компании вынуждены пойти на продажу активов, по её результатам возникает облагаемый налогом доход, а также возникают основания для начисления НДС (соответствующие пункты статей 249 и 149 Налогового кодекса РФ). Можно ли оптимизировать эти налоги?

    Для этого следует использовать схемы продажи без получения дохода. Из этих соображений можно приблизить цену к стоимости активов, которая определяется по сведениям налогового учёта. В этой ситуации основания для начисления налога на прибыль отсутствуют. В то же время при покупке имущества участником группы компаний отсутствуют основания для начисления НДС (см. соответствующие пункты ст. ст. 249, 268, 171 и 172 Налогового кодекса РФ).

    Ещё один перспективный алгоритм оптимизации – внесение реализуемого актива в уставной капитал лица, приобретающего имущество. В соответствии с π, 1 ст. 277 Налогового кодекса РФ при прохождении такого этапа процесса инвестирования лицо имеет полное право не признавать, как расходов, так и доходов. А ещё подобная схема позволяет избавиться от необходимости восстановления НДС (см. пп. 1 п. 3 ст. 170 Налогового кодекса РФ). Результатом подобных операций становится формирование такого актива как акции (доли). При необходимости можно реализовать и их, но для того, чтобы усыпить подозрения фискальных органов, делать это нужно не сразу.

    Учтите, что порядок определения доходов от реализации ценных бумаг закреплён в ст. 280 Налогового кодекса РФ. Обратите внимание на такое обстоятельство: возможное возникновение при такой реализации убытка получаемую прибыль не уменьшает (соответствующие пункту ст. ст. 274. 280 Налогового кодекса РФ). При этом с будущего года цена подобных сделок не должна быть привязана к рыночной (разумеется, при условии, что такая сделка не содержит признаков контролируемой). Напомню, что подобные сделки в соответствии с пп. 12 п. 2 ст. 149 Налогового кодекса РФ не подлежат обложению НДС.

    Иногда возникает необходимость избавиться от имущества, чей срок эксплуатации уже истёк. Такие сделки не влекут за собой возникновения расходов, а потому подлежащий налогообложению доход уменьшить невозможно. Чтобы избежать такой нелепой ситуации, можно попросту передать самортизированные основные средства материнскому обществу, что позволит ему увеличить размер своих активов. В этой ситуации НДС должен быть уплачен из собственных средств компании, осуществившей такую безвозмездную передачу. А это обстоятельство даёт основание учесть начисленный налог в составе своих расходов. С учётом ряда нюансов налогового законодательства (см. пп, 1 п.1 ст. 264 Налогового кодекса РФ) по итогам сделки у продавца возникнут потери в размере 80 %. Зато получатель имущества избавлен от необходимости уплачивать налог на прибыль (см. пп. 3.4 п. 1 ст. 251 Налогового кодекса РФ).

  

  
    Прекращение договорных отношений

    Особая разновидность активов – дебиторская задолженность, которая возникает у компании на основании имеющихся договорных отношений. Как поступить с такими активами? Можно досрочно прекратить договорные отношения, но это может вызвать негативные последствия в виде обязанности компенсировать контрагенту возникшие вследствие такого развития событий неудобства. Можно ничего не делать и просто ждать, к примеру, истечения срока аренды. А можно использовать такой институт, как уступка права требования (цессия).

    Баланс будет состоять из дохода, то есть средств, получаемых от лица, которому уступлено право требования, а также из расхода в размере стоимости передаваемого права. Убыток первоначального кредитора при этом может быть определён в соответствии с п. 1.2 ст. 269 Налогового кодекса РФ. Установлен лимит в отношении такого убытка. Это порог, ограниченный процентами, определёнными в указанной выше статье. Б иных случаях предельный размер убытков должен определяться в соответствии с требованиями раздела ν. 1 Налогового кодекса РФ. Кстати, там же описан порядок расчёта рыночной цены для тех сделок, которые признаются контролируемыми.

    И, наконец, ещё один вариант, наверное, наименее хлопотный. Можно договориться с контрагентами о полюбовном досрочном исполнении обязательств и тем самым завершить сделку. Такой вариант деловых отношений может предусматривать санкции (в том числе, договорные). Могут возникнуть некоторые проблемы в связи необходимостью экономического обоснования затрат, но такое обоснование необходимо для того, чтобы снизить издержки компании за то время, когда она фактически свернула деятельность.

  

  
    Человеческий фактор

    Что делать с персоналом на период снижения деловой активности? Всё зависит от протяжённости этого неприятного периода и от того, насколько компания заинтересована в услугах персонала в том кадровом составе, который сложился к моменту наступления кризиса. Если вы понимаете, что в обозримом будущем вам снова понадобятся услуги квалифицированных работников для выполнения зачастую узкоспециализированных функций, то готовить такой кадровый состав с нуля – занятие весьма затратное как с финансовой, так и с хронологической точки зрения. Тогда компании лучше оформить простой по вине работодателя. В соответствии с нормами трудового законодательства сотрудникам за этот период оплачивается зарплата в размере 2/3 от среднего заработка.

    Такие расходы с налоговой точки зрения подлежат учёту в соответствии с требованиями п. 25 ст. 255 Налогового кодекса РФ. Из Определения от 08.12.08 № ВАС-15508/08 следует, что такие выплаты отнесены к категории оплаты труда. Следовательно, на такие выплаты начисляются соответствующие страховые взносы.

    С теми работниками, чьи услуги в дальнейшем могут быть без особых проблем замещены стараниями других людей, можно расторгнуть трудовые договоры. Если сотрудник компании не желает расторгать трудовые отношения по собственному желанию (на что он имеет полное право), увольнение возможно на основании сокращения штатов. При этом требуется соблюдение всех необходимых условий трудового законодательства: предупреждение не менее чем за два месяца (под роспись об ознакомлении с соответствующим приказом), выплата компенсации за отпуск, выходное пособие (один среднемесячный заработок), плюс ещё один такой же заработок, если работник не сможет найти работу раньше двух месяцев. А если уволенный таким образом сотрудник встанет за это время на учёт в службу занятости – ему причитается и третий среднемесячный заработок.

    С налоговой точки зрения – всё это расходы на оплату труда. Следовательно, они (за исключением компенсации за отпуск) не подлежат обложению НДФЛ, с них не перечисляются страховые взносы. Обязанность подобных платежей возникает только в тех случаях, когда работодатель выплачивает увольняемому сотруднику суммы сверх трёхмесячного среднего заработка.

    Но есть ещё один вариант. Ст. 78 Трудового кодекса РФ открывает перед сторонами возможность достижения соглашения о прекращении трудовых отношений. Выплачиваемая работнику компенсация также определяется самими сторонами. Компания снижает организационные и налоговые издержки, а увольняемый сотрудник может получить всю сумму компенсации за один раз без необходимости прибегать к услугам службы занятости.

  

  
    Глава 27

    В Издательском доме «Евгений Сивков» вышла пультовая книга российского консалтинга – «Черная и белая оптимизация налогов 2016 год – 3000 налоговых схем. Время перезагрузки».

    Это самая незаменимая книга по налоговому планированию. И это не просто красивая фраза, а точное определение. Новая редакция уникальной книги является наиболее полным и исчерпывающим источником реально действующих схем оптимизации налогов, включает материалы с учетом последних изменений налогового законодательства, в том числе, по НДС. Внимание! Все схемы актуальны на 2016 год.

    Мы вовсе не призываем вас к неуплате налогов. Наоборот, мы хотим платить налоги просто, чтобы нас не трогали, и не мешали работать, и, естественно, платить их как можно меньше. Мы хотим жить, как в рекламном ролике, по принципу: заплатил налоги – спи спокойно! Однако при данной налоговой системе это практически не возможно. И дело даже не в том, что налоги неоправданно высоки. Все дело в том, что нам просто не дают их платить. Именно поэтому каждый бизнесмен рано или поздно задумывается об оптимизации налогов. Но, когда вы слышите от налоговых консультантов, что законных способов оптимизации налогов не существует, посоветуйте им еще раз перечитать налоговый кодекс, где четко сказано, что одни платят меньше налогов, чем другие. Налоговый кодекс РФ насквозь пронизан преференциями – воспользуйтесь ими, господа! А 3000 схем оптимизации, которые вы найдете в книге, помогут вам в этом.

  

  
    О книге

    Дело не в том, что мы не хотим платить налоги, и даже не в том, что они неоправданно высоки. Все дело в том, что нам просто не дают их платить. Как бы мы их ни платили, все равно виноваты. А это значит, что до тех пор, пока ведешь учет и являешься налогоплательщиком, чиновники не дадут жить спокойно. Система круговой поруки и «всеобщей виноватости» нашла отражение в системе «АСК НДС-2». Можно сказать – это «апофеоз» мысли. Автоматизировав то, за что налогоплательщики не в силах отвечать, например, «за добросовестность контрагентов», они еще сумели потратить 9 млр. рублей на создание дата-центра и планируют сделать еще два в ближайшее время. А увеличение налогов с недвижимости и транспорта, которое доказывает полную неспособность налоговой службы собирать налоги в рамках закона? Рано или поздно это приведет к тому, что не платить налоги будет уже не способ обогащения, а способ физического существования. Ужесточение наказаний только доказывает правоту моих слов, чего только стоят разъяснения Верховного Суда РФ нижестоящим судам, что предпринимательство – это вид мошенничества.

    При этом винить налоговую службу, это – то же самое, что ругать автомобиль с квадратными колесами за то, что он не едет быстро. Согласитесь, все претензии стоит предъявить создателю этого автомобиля. И как бы вы ни пытались его усовершенствовать: ставить навигатор, «крутой» двигатель, современные покрышки, он все равно быстро не поедет, так как ошибка изначально допущена в конструкции. Но ошибка настолько очевидна, что сомневаться в ее случайности глупо.

    Мы пользуемся налоговой и политической системами, которые нам навязали наши «англосаксонские друзья»·, коррупция, большие затраты на сборы налогов, уничтожение производства и развитее посреднической деятельности – вот суть современной налоговой системы России.

    См. статьи:

    «Почему НДС гробит энономину России»

    «МСФО (международные стандарты финансовой отчетности) – противоречат государственным интересам России!»

    Вопросы председателю политичесной партии «Партии налогоплательщиков России» Евгению Сивкову: Что вы думаете о современной политичесной системе России?

    Инфляция – как «скрытый способ» отъема денег у населения

    Анонимный бизнес и государство: кто кого?

    Интернет-демократия в действии

    Нам навязали международные стандарты учета, пренебрегая российскими традициями, а информацию о финансовой деятельности отечественных предприятий сделали полностью «прозрачной» и доступной для иностранных пользователей. Нам говорят, что это сделано для того, чтобы в Россию хлынул поток инвестиций с Запада. Но верить в это – огромное заблуждение. Как показывает история, вкладывать в нашу экономику иностранные инвесторы никогда не собирались и не собираются. А подобная политика позволяет им легко мониторить и сдерживать рост экономики России. Теперь вы понимаете, куда нас загнали?

    Удивительно, куда смотрит Российская служба безопасности, ведь все вышесказанное на прямую противоречит государственным интересам России. Только вдумайтесь в следующий факт: чиновники из Минфина и налоговой службы с завидной регулярностью ездят за рубеж и отчитываются о «прекрасных результатах» внедрения международных стандартов финансовой отчетности и повышении эффективности сбора налогов.

    А чтобы мы не свернули с «пути истинного», нас постоянно поддерживают «независимые» общественные институты и иностранные аудиторские компании. Только за всеми этими так называемыми независимыми структурами (ОЭСР – Организация экономического сотрудничества и развития, IFA – Международная налоговая ассоциация, ЮТА – Европейская организация налоговых администраций), как правило, стоят США или Великобритания.

    Красивые слова, вывески, цели и задачи. Но стоит только зайти на сайты этих структур, понять, кто их учредил, сопоставить даты возникновения «эффективных программ» с датами развала нашей страны (СССР), все сразу встает на свои места.

    Мы хотим просто платить налоги, чтобы нас не трогали, и, хотя бы, не мешали работать, и конечно, платить их как можно меньше. Мы хотим жить, как в рекламном ролике, по принципу: заплатил налоги – спи спокойно! К сожалению, этот принцип остался только в этой рекламе, а «борьбой» с налоговой службой ситуацию не исправить, нужно начинать с «конструктора» самой машины.

    Нужно самим написать Налоговый кодекс, который будет преследовать интересы Российского государства! Ввести простые и понятные налоги, устранить в корне коррупционную составляющую и лишние системы учета, вплоть до отмены налоговой отчетности. Самим внедрять Российскую систему учета! Самим проводить аудит Российских предприятий! Вот ответ на вопрос «что делать?». Кто-то скажет, что мы не сможем это сделать. Обращайтесь ко мне! Я знаю десяток людей, которым это под силу – русская земля еще не оскудела талантами. И тогда будет не нужна эта книга с ее схемами оптимизации налогов, которая для большинства налогоплательщиков на сегодняшний день является единственной возможностью выжить в тех правилах, которые нам навязали.

    С «конструктором» разобрались, давайте пойдем дальше. В налоговом кодексе заложена еще одна завуалированная идея. Ее можно выразить одной фразой: богатые всегда и везде, во всех странах и при всех режимах платят меньше налогов, чем бедные. И наш налоговый кодекс четко ее придерживается: чем больше денег ты зарабатываешь, тем меньше ты платишь налогов, и тем меньше возникает к тебе претензий со стороны налоговой службы. Уверен, люди, читающие эту книгу, в примерах не нуждаются, они есть в каждой главе НК РФ. Подтверждением данного факта является предстоящая отмена выездных налоговых проверок крупных налогоплательщиков (в основном тех, кто занимается сырьем). И это уже не за горами.

    Поэтому, когда вы слышите от налоговых консультантов, что законных способов оптимизации налогов не существует, посоветуйте им еще раз перечитать налоговый кодекс, где четко сказано, что одни платят меньше налогов, чем другие.

    Особенно нелепо выглядит компания, которая тратит громадные суммы на юристов и консультантов, а те, вместо того чтобы «грызть» налоговый кодекс, убеждают клиента в том, что сделать ничего не возможно, и причина этого наше «несправедливое» налоговое законодательство. Налоговый кодекс РФ насквозь пронизан преференциями – воспользуйтесь, господа!

    У всех, кто когда-либо задумывался об оптимизации налогов, возникал вопрос об ответственности и гарантиях. Обратите внимание, ни одна схема ничего вам гарантировать не может. В любом случае, только начав работать, вы уже действуете по какой-либо схеме. Но ваша гарантия заключена лишь в том, что вы уверены в законности своих действий. Так это или нет, вы узнаете после налоговой проверки.

    Исходя из этого, к выпуску готовится дополнение к данной книге «Как получить стопроцентную гарантию законности действий при использовании различных методов оптимизации налогов». Купить ее вы сможете на сайте: www.sivkov.biz, тираж ограничен, поэтому рекомендуем заказать книгу заранее (внимание! Книга выйдет в середине 2016 года).

    Главное помнить, что задача налогового консультанта, как ни странно, заключается всего лишь в одном – после применения налоговых схем клиент не при каких условиях не должен вступить в конфликт с налоговой службой и выйти в суд, так как в налоговых спорах правды еще никто не нашел, и судя по статистике, 70 % выигрышей у налоговой службы, а значит, она найдет правду быстрее, чем вы.

    А теперь перейдем непосредственно к книге «Черная и Белая оптимизация налогов», которую вы держите в руках. Ее цель – конкретно, «без воды», желательно в кратчайшие сроки оптимизировать налоги предприятия. При этом предлагаются описания, как законных схем оптимизации налогов, так и тех, за которые налогоплательщики понесли ответственность. Для этого используются действующие льготы налогового законодательства и, так называемые, «налоговые дыры», так что эта книга в помощь не только предприятиям, но и тем, кто пишет «законы» и контролирует уплату налогов.

    В книге большое значение мы придаем арбитражным прецедентам, так как впервые Конституционный суд признал за Высшим Арбитражным судом привилегию создавать правовые нормы, а не только толковать закон.

    Книга является своего рода энциклопедией «налоговых схем», собранных за последние шесть лет. Всего их 3000(мы добавили к 2500 схемам 2015 года еще 500 на 2016 год). Некоторые схемы имеют несколько интерпретаций. Внимание! Все они актуальны на 2016 год! (Хотя есть ссылки на старые нормативные документы, но принцип остался прежним, согласитесь, «главное идея»).

    Ряд методов оптимизации налогов мы описали не полностью, но они читаются между строк.

    Если кто-то захочет обсудить авторские права на налоговые схемы, то мы думаем, налоговая служба с радостью вас выслушает. В их арсенале имеется Постановление № 64 Пленума Верховного Суда Российской Федерации от 26 декабря 2006 года, где по-русски сказано: «…наказание может настигнуть и лиц, склонивших, а равно содействовавших совершению преступления советами, указаниями и т, д.». Таким образом, к ответственности может быть привлечен достаточно широкий круг лиц: юристы, консультанты, аудиторы и пр. Причем, этим субъектам совсем не обязательно работать в организации налогоплательщика. Достаточно обратиться в соответствующий орган, который непременно отметит вашу фамилию в своих отчетах.

    По этой же причине мы не стали конкретизировать, какие методы оптимизации являются «черными», а какие «белыми», пусть каждый читающий эту книгу сам для себя взвесит все «за» и «против». Желающего сосчитать количество схем, предупреждаем, что оно может не соответствовать названному, но мы оставим за собой право не раскрывать «вариантность всех схем», поэтому по факту их там именно 3000.

    Мы, ни в коем случае, не претендуем на авторство указанных схем, некоторые из них – истинно народные. И, конечно же, нами учтены, насколько это необходимо в формате нашей книги, изменения на 2016 год.

    Если у вас нет времени прочитать и осмыслить эту книгу самостоятельно, особенно то, что написано между строк, приглашайте меня. Я могу прочитать семинар или проконсультировать вас лично. Обращайтесь по тел.: 8 (495) 5188465, по электронной почте: evg@sivkov.biz или на сайты www.налоговыеновости. рф, www.fbka.ru, www.sivkov.biz.

    Обратится можно так же через Интеллектуальную систему налогового консультирования «Сивков НК» (www.esivkov.ru). Мы осознаем, что главной проблемой 2015–2016 годов является налог на добавленную стоимость, налог на доходы физических лиц, налог на имущество граждан, поэтому этим вопросам мы уделили максимальное внимание, чего только стоит 25 пунктов, защиты от фирм однодневок, вынесенных в приложении книги.

    Книгу «Черная и белая оптимизация налогов 2016 год – 3000 налоговых схем. Время перезагрузки» можно купить на сайте: http://налоговыеновости. рф/books/ или заказать по телефону: 8 (495) 5188465. Специально для участников и подписчиков новостей "Золотой рассылки налоговых новостей сайта www.налоговыеновости. рф" мы делаем специальную скидку на книгу, пользуйтесь: только до 10 декабря 2015 года, введя бонусный код «777» при заказе на сайте http://налоговыеновости. рф/books/, вы сможете сэкономить 500 рублей на покупке этой уникальной книги.

    25.11.2015

  

  
    Глава 29

    Кое-кто до сих пор считает, что Россия – правовое государство. Ведь так записано в конституции. Но разумный человек не будет на 100 % доверять написанному. Даже в конституции. Он попытается докопаться до сути. Если Россия – правовое государство, значит, государство должно подчиняться закону и соблюдать некоторые ключевые принципы: презумпция невиновности, ответственность только за виновно совершённое деяние, запрет на обратную силу закона, ухудшающего положение гражданина (в том числе – налогоплательщика), ответственность только за то, что ты совершил лично (то есть запрет круговой поруки).

    С этой точки зрения Россия, возможно, могла считаться правовым государством, но только до тех пор, пока пост руководителя налоговой службы РФ не занял Михаил Мишустин.

  

  
    Биография героя

    Вот информация из Википедии, которая доступна всем желающим,

    Михаил Владимирович Мишустин родился 3 марта 1966 года в Москве. В 1989 году окончил Московский станкоинструментальный институт, затем в 1992 году при этом же институте окончил аспирантуру.

    После окончания аспирантуры начал работать директором тестовой лаборатории, а позднее возглавил правление Международного компьютерного клуба (МКК) – общественной некоммерческой организации.

    В 1998 году Михаил Мишустин поступил на государственную службу в должности помощника по информационным системам учета и контроля за поступлением налоговых платежей руководителя Государственной налоговой службы России. Затем работал в ранге заместителя министра Российской Федерации по налогам и сборам, руководителем Федерального агентства кадастра и недвижимости (Роснедвижимость) в составе Министерства экономического развития России, руководителем Федерального агентства по управлению особыми экономическими зонами (РосОЭЗ).

    В 2008 году он ушел по собственному желанию с государственной службы и вновь занялся бизнесом – на этот раз в области инвестиций.

    В феврале 2009 года Михаил Мишустин вошел в кадровый резерв президента России и в апреле 2010 года был назначен руководителем Федеральной налоговой службы.

    Доктор экономических наук, женат, трое сыновей, любит побаловаться хоккеем.

    Итак, перед нами образцовая биография чиновника современной формации. Разностороннее образование, опыт работы как на госслужбе, так и в бизнесе. Чего ещё человеку надо для того, чтобы качественно и профессионально исполнять свои обязанности: регулярно выполнять (желательно – даже перевыполнять) план по сбору налогов, несмотря на очередной кризис или проблемы в экономике.

    Обратите внимание на один тонкий нюанс: Мишустин вернулся руководить ведомством, в котором он когда-то отвечал за автоматизацию.

    Поймите меня правильно, я не против прогресса, я обеими руками за внедрение самых передовых, наиболее перспективных технологий в государственном управлении, в том числе и в благородном деле сбора налогов. Но когда человек такого уровня создаёт проблему, а потом сам ее решает, еще и за наш счет. Задаешь себе вопрос: он нас держит за идиотов?

  

  
    Кто его ценит

    Что показательно: зарубежные рейтинговые агентства и аудиторские компании в один голос с такими псевдозащитниками российского бизнеса, как господин Борис Титов (Уполномоченный при Президенте по защите прав предпринимателей) или общественная организация «Опора России», ставят высокие оценки качеству администрирования налогов в России, а значит, Михаил Мишустин с их точки зрения – эффективный государственный управленец.

    Уже это должно насторожить любого независимого наблюдателя, ведь ангажированность и антироссийская направленность работы вышеупомянутых структур давно стала очевидной.

    Однако российский бизнес может припомнить ведомству господина Мишустина хотя бы такой факт: любая подача налоговой декларации некоторое время назад превратилась в вид заработка для избранных коммерческих структур.

    В настоящем правовом государстве подобный налоговый кульбит стал бы поводом для полноценного парламентского расследования и мог бы окончиться если не тюремным сроком для заинтересованного в таком способе налогового администрирования чиновника, то, по крайней мере, его шумной отставкой. Но это – в правовом государстве. А мы живём в России.

    Но это, в общем-то, мелочь, не заслуживающая нашего внимания. А вот эпопея с НДС – это уже серьёзно. Вот где пригодился талант «программиста» Мишустина!

    Всё, что связано с НДС сегодня буквально трясет всю страну. Чего стоит только требование по включению книги покупок и продаж в электронную декларацию по НДС! О том, что собой представляет НДС на самом деле, вы можете прочитать в моей статье «Почему НДС гробит экономику страны». Здесь я только скажу, что НДС не позволяет развиваться производственным компаниям и является основным источником финансирования правящей партии. Но сейчас речь не об этом. А о том, что сделал господин Мишустин для удовлетворения интересов государства так, как он эти интересы понимает.

    Являясь аттестованным аудитором, я привык использовать только взвешенную, обоснованную аргументацию, применять доводы, опирающиеся на достоверные факты со ссылкой на соответствующие нормативные документы, а в последние десятилетия и с учётом арбитражной практики. В этой статье я сделаю то же самое. Приведу тщательно выверенные факты и дам ссылку на все необходимые нормативные акты. Свою точку зрения я готов отстоять, если это понадобиться, в суде. Но твёрдо уверен: до этого дело не дойдет, так как то, что творится сейчас с НДС будет осознано замалчиваться, иначе, возможно, кто-то сядет.

    Так вот, с приходом господина Мишустина, налоговое ведомство научилось только одному: дезинформировать налогоплательщиков и делать вид, что так и должно быть, поскольку это единственный способ собрать с людей налоги. При

    этом, как в коммунистические времена, ставится задача сделать это досрочно и сверх плана без учёта реального состояние экономики. Лозунг иезуитов «цель оправдывает средства» в сочетании с русской поговоркой «закон, что ДЫШЛО: куда повернёшь – туда и вышло» использован господином Мишустиным на все 100 %. Итак, всё по порядку. Как это начиналось.

  

  
    О целях и средствах

    Всё началось в первой половине 90-х годов. В это время налоговики столкнулись с ситуацией, когда компании заключали действительные сделки с поставщиками, которые не сдавали отчетность и не платили налоги. Директоров этих компаний вместе с документами найти было невозможно, а если их всё-таки находили, то они «были не в курсе происходящего». Ведь фирма зарегистрирована на украденный паспорт, или человек, испытывающий материальные проблемы, просто давал заинтересованным лицам свой паспорт во временное пользование. Юридические адреса компаний, где однодневки располагались на праве аренды, как правило, были зарегистрированы на короткий срок или просто подделывались. Так что налоговая инспекция получить от них ответ на запрос или вообще найти такого налогоплательщика была не в состоянии. Деньги через цепочки всевозможных фиктивных материальных сделок (например, «поставка» несуществующего товара), а также сделок нематериального характера, превращались в наличку. При этом перечисляющая сторона включала их в расходы (экономила налог на прибыль) и брала на возмещение НДС, средства возвращались к тому, кто перечислял деньги (за минусом текущих затрат от 2 до 9 %).

    Бремя борьбы с этим недугом возложили на себя судьи, испытывая острую нехватку необходимого нормативного материала (про наш Налоговый кодекс, который написан американскими налоговыми консультантами, отдельный разговор, думать, что всё это сложилось случайно, просто по недоразумению – громадная ошибка). Тогда наши судьи обратились к римскому праву, пытаясь использовать требуемые для решения проблемы рецепции. Благодаря разъяснениям Конституционного суда, Высшего арбитражного суда и Верховного суда РФ, налоговая служба получила в своё распоряжение новые инструменты для обвинения налогоплательщиков. Это такие юридические категории, как «преобладание существа над формой»; «экономическая целесообразность»; «должная осмотрительность»; «деловая цель»; «трансфертное ценообразование»; «добросовестность налогоплательщика». Подобный подход, видимо, должен был развязать руки налоговой службе в борьбе с проблемными компаниями.

    Единственное, что из набора указанных выше правовых дефиниций попало в современный Налоговый кодекс и приобрело более или менее законченный вид – это «трансфертное ценообразование» (глава 14.4 «Контролируемые сделки. Подготовка и представление документации в целях налогового контроля. Уведомление о контролируемых сделках»),

    Я сделал подборку решений судов того времени, чтобы читатель получил представление, о чём идёт речь.

    Суд постановил…

    1. Постановление КС № 24-П от 12.10.98 г. Впервые введено понятие «добросовестный налогоплательщик». Налогоплательщик считается исполнившим обязанность по уплате налогов через «проблемные банки» в момент списания средств с расчетного счета, а не в момент поступления денег в бюджет; налогоплательщик не отвечает за всех лиц, участвующих в «многостадийном процессе перечисления налогов в бюджет»; повторное взыскание уплаченных таким образом налогов не допускается.

    2. Определение КС № 138-0 от 25.07.2001 г. Налогоплательщики бывают добросовестными и недобросовестными; на недобросовестных налогоплательщиков не распространяются конституционные гарантии частной собственности по повторному списанию налогов, которые не дошли до бюджета, например, в случае, если налогоплательщик создал схему, в результате которой деньги на счет налогоплательщика в проблемном банке «зачисляются формально» и т. д. Доказывать недобросовестность налогоплательщика должны налоговые органы.

    3. Постановление КС № 9-П от 27.05.2003 г. Недопустимо установление ответственности за такие действия налогоплательщика, которые хотя и имеют своим следствием неуплату налога либо уменьшение ее суммы, но заключаются в использовании предоставленных налогоплательщику законом прав, связанных с освобождением на законном основании от уплаты налога или с выбором наиболее выгодных для него форм предпринимательской деятельности и соответственно – оптимального вида платежа.

    4. Определение КС № 329-0 от 16.10.2003 г. Толкование ст. 57 Конституции Российской Федерации в системной связи с другими положениями Конституции

    Российской Федерации не позволяет сделать вывод, что налогоплательщик несет ответственность за действия всех организаций, участвующих в многостадийном процессе уплаты и перечисления налогов в бюджет. По смыслу положения, содержащегося в п. 7 ст. 3 Налогового кодекса Российской Федерации, в сфере налоговых отношений действует презумпция добросовестности. Правоприменительные органы не могут истолковывать понятие «добросовестные налогоплательщики» как возлагающее на налогоплательщиков дополнительные обязанности, не предусмотренные законодательством.

    5. Определение КС № 169-0 от 08.04.2004 г. Обладающими характером реальных и, следовательно, фактически уплаченными поставщику должны признаваться суммы НДС, которые оплачиваются налогоплательщиком за счет собственного имущества или за счет собственных денежных средств. Зачесть можно только НДС, который был реально уплачен поставщику; не допускается зачитывать НДС, который был уплачен, в том числе за счет заемных средств (до момента возврата займа), за счет средств, полученных безвозмездно и др.

    6. Определение КС № 324-0 от 04.11.2004 г. Право на вычет НДС не может быть предоставлено только в том случае, если налогоплательщик не несет реальных затрат на оплату начисленных поставщиком сумм НДС, т. е. если имущество, приобретенное по возмездной сделке, к моменту его передачи поставщику в счет оплаты начисленных сумм налога не только не оплачено либо оплачено не полностью, но и явно не подлежит оплате в будущем. Таким образом, КС несколько смягчил позицию, высказанную в определении 169-0.

    7. Постановление пленума ВАС № 53 от 12.10.2006 г. Сформулированы концепции «необоснованной налоговой выгоды», доктрина «деловая цель». Даны критерии для оценки обоснованности налоговой выгоды. Так, налоговая выгода не может быть признана обоснованной, если получена налогоплательщиком вне связи с осуществлением реальной предпринимательской или иной экономической деятельности. Возможность достижения того же экономического результата с меньшей налоговой выгодой, полученной налогоплательщиком путем совершения других предусмотренных или не запрещенных законом операций, не является основанием для признания налоговой выгоды необоснованной. Определено, что обоснованность получения налоговой выгоды не может быть поставлена в зависимость от способов привлечения капитала для осуществления экономической деятельности (использование собственных, заемных средств, эмиссия ценных бумаг, увеличение уставного капитала и т. п.) или от эффективности использования капитала. В настоящее время постановление пленума ВАС № 53 является основополагающим при рассмотрении налоговых споров в судах.

    8. Определение КС № 320-0-П от 04.06.2007 г. Обоснованность расходов налогоплательщика, уменьшающих в целях налогообложения полученные доходы, не может оцениваться с точки зрения их целесообразности, рациональности, эффективности или полученного результата. В силу принципа свободы экономической деятельности (ст. 8, ч. 1 Конституции Российской Федерации) налогоплательщик осуществляет ее самостоятельно на свой риск и вправе самостоятельно и единолично оценивать ее эффективность и целесообразность. Судебный контроль не призван проверять экономическую целесообразность решений, принимаемых субъектами предпринимательской деятельности… поскольку в силу рискового характера такой деятельности существуют объективные пределы в возможностях судов выявлять наличие в ней деловых просчетов.

    9. Постановление ВАС № 22 от 10.04.2008 г. Требование налогового органа о применении предусмотренных ст. 169 ГК (взыскание всего полученного по сделке, противной основам правопорядка и нравственности, в доход государства) последствий недействительности сделки, обосновываемое тем, что данная сделка совершена с целью уклонения от уплаты налогов, выходит за рамки полномочий налогового органа, поскольку взыскание в доход Российской Федерации всего полученного (причитающегося) по сделке не является мерой, направленной на обеспечение поступления в бюджет налогов.

  

  
    Долгоиграющие однодневки

    Но эти меры не остановили проблемные компании. Вместо бомжей, они стали брать в директора грамотных юристов или хотя бы смышлёных студентов, которые говорили в судах: «Мы работаем, мы вовсе не однодневки». И в подтверждение демонстрировали превосходно оформленные документы.

    Налоговое ведомство буквально увязло в судах, а российские суды – это чистой воды лотерея. Хотя, произнеся в суде волшебное слово «однодневка», фискальные органы многие проблемы решали, но дело это всё равно оставалось хлопотным и затратным (см. мою статью «Однодневии начинают и иногда выигрывают»).

    Но дело даже не в этом. Наши суды создали, можно сказать, целую систему прецедентов (их с радостью взяли на вооружение налоговики), с применением которых налоги в России со скрипом, но всё же стали поступать в казну.

    А тут и Уголовный кодекс подоспел. В срочном порядке законодатель реанимировал ст. 173 Лжепредпринимательство, которая изначально существовала в Кодексе, но с апреля 2010 года утратила силу. Теперь это ст. 173.1. Незаконное образование (создание, реорганизация) юридического лица (введена Федеральным законом от 07.12.2011 № 419-ФЗ).

    Также был усложнён процесс государственной регистрации: подавать документы на регистрацию можно будет через нотариуса; у нотариусов появится бесплатный доступ к ЕГРЮЛ и ЕГРИП, а также к государственной информационной базе паспортных данных граждан (для целей установления личности заявителей); организации должны будут сообщать в ИФНС о принятии решения о смене адреса (сведения о таком решении будут содержаться в ЕГРЮЛ). А уже непосредственно о смене адреса нужно будет сообщить в ИФНС по новому месту нахождения и т. д.

    Государство стало, как говорится, закручивать гайки. Правотворчество судов навело налоговое ведомство на всё ту же мысль про закон и дышло. Как сказали классики, вечер перестал быть томным, и Остапа понесло к очередной плодотворной дебютной идее.

  

  
    Налоговая начинает и добивает

    Комиссии по зарплатным налогам, электронной отчётности, НДС, убыткам компании заполонили страну. Письма с угрозами о доначисления налогов, тем, кто работал с проблемными компаниями, позволили налоговой реализовать свои намерения, что называется, не выходя из-за стола. Была полностью стерта грань между проверками камеральными и выездными (напомню, что камеральные проверки проводятся в течение 3-х месяцев с момента сдачи отчетности, а выездные – не чаще одного раза в год). Требовать копии всех документов за определенный период при камеральных проверках стало обычным делом. А то, что возить эти документы приходится автомобилями, никого не волнует.

    Невыполнение этого требования может повлечь назначение выездной проверки, и тогда уж налоги в любом случае доначислят. Поскольку все выездные налоговые проверки в России заканчиваются начислениями (что говорит об «эффективности» налоговой системы. То есть, нам, видимо, совсем запудрили мозги: по идее, должно быть наоборот, чем эффективней налоговая система, тем меньше должно быть доначислений).

    Обратите внимание, обо всём этом в Налоговом кодексе РФ нет ни слова! То есть фискальная политика государства, опирающаяся на систему судебных прецедентов, вступила в противоречие с действующим законом. Между тем, официально в России судебный прецедент вообще источником права не признаётся. Почитайте

    Конституцию РФ: там такие слова даже не упоминаются. Конституция РФ, конституции и уставы субъектов РФ, федеральные конституционные и федеральные законы, законы субъектов федерации, указы Президента, постановления Правительства РФ – полный перечень официальных источников права. Никаких вам прецедентов. Мы ведь всё-таки не в Англии живём, не в США. Хотя кому-то, наверное, очень хочется привести российскую налоговую действительность к знаменателю англосаксонских интересов. Но – ещё раз – цель оправдывает средства!

    Проблемные компании стали основным и стабильным источником пополнения бюджета. А что в этом плохого, скажет кто-то? И я с этим согласен на 100 %, но вот проблема: с этих компаний взять нечего, нулевые балансы, отсутствие активов, невменяемые директора.

    Налоговики решили пойти дальше. Раз не платят налоги одни – пусть заплатят другие, ведь они же нарушают закон.

    Не сумев расправиться с проблемными компаниями, используя редкостную смекалку и сообразительность, налоговое ведомство ввело систему круговой поруки. Теперь виноваты стали все, кто каким-либо образом был связан с однодневкой, даже если заключённая сделка прошла через восемь компаний и случайно в конце этой цепочки оказалась однодневка.

    Для справки: в соответствии с принципом круговой поруки к ответственности в старину привлекали членов сельской общины (другого коллектива) за деяния любого из её членов.

    Что происходит у нас, в России в XXI веке? Используется юридический принцип, применявшийся во времена Русской правды, в средние века. Налоговики требуют от компаний «осмотрительности» при заключении сделок. Между тем, Налоговый кодекс не содержит чётких признаков такой осмотрительности.

    Все последующие попытки объяснить, чего добивается от предпринимателей налоговая, говоря о «должной осмотрительности», «экономической целесообразности»; «деловой цели», привели лишь к ещё большей путанице. Попробуйте внимательно изучить концепцию «Планирования выездных налоговых проверок», с её 12-ю критериями оценки рисков для налогоплательщиков, используемыми налоговыми органами в процессе отбора объектов для проведения выездных налоговых проверок. И придёте лишь к выводу: ни одно предприятие не может полностью соблюсти эти критерии. Вот тут капкан и захлопнулся. Налоговики создали систему, при которой априори виноваты все, и любого можно обвинить в неуплате налогов, найдя в цепочке однодневку. А то, что она там будет, нет сомнений. Как говорится, кто ищет, тот всегда найдёт.

  

  
    Те же и Мишустин

    Прекрасно известно, что пределы совершенства абсолютно безграничны. Любую систему можно улучшать до бесконечности. Нашлись бы хорошие исполнители, ревностные администраторы, эффективные менеджеры. Сложившаяся система вроде бы позволяла выполнять планы по сбору налогов, причём даже досрочно. Но одну проблему налоговому ведомству решить не удавалось довольно долго: пока дело дойдёт до выездной проверки, пока суд состоится. Да если ещё и налогоплательщик попадётся упёртый – одной судебной инстанцией не обойдёшься.

    И вот тут-то на сцену снова выходит Михаил Мишустин со своим опытом программирования и автоматизации. Он внедрил в работу фискального ведомства одно интересное ноу-хау.

    Нынешний руководитель налогового ведомства России создал систему быстрого обнаружения в цепочке сделок проблемной компании, заставляя для этого налогоплательщиков за свой счёт сдавать книгу покупок и продаж в электронном виде. Теперь уже не будет иметь никакого значения, где находится ваш контрагент, поскольку эта «инновационная система» будет единой для всей страны. Логично, что если информационный банк обнаружит какие-либо расхождения, то налогоплательщику направят в лучшем случае требование дать пояснения (по ТКС). А в худшем случае представители налоговой службы нагрянут без предупреждения с осмотром территории, помещений и предметов в ходе камеральной или выездной проверки (что также стало возможным с 1 января 2015 года).

    Для борьбы с использованием однодневок на «продвинутом» уровне создана межрегиональная инспекция по камеральному контролю, в Дубне состоялось открытие Федерального центра обработки данных ФНС России. Реализация этой затеи обошлась примерно в 7,9 млрд, рублей. И предполагается возведение ещё двух таких центров. Красиво жить не запретишь. Особенно стране с дефицитным бюджетом и стагнирующей экономикой.

    Вот что значит: человек горит на работе. Обвинив всех налогоплательщиков в том, что они не в состоянии сделать, господин Мишутин создал целую программную империю, поглощающую деньги налогоплательщиков, совершенно незаконную с точки зрения налогового права и безумную с точки зрения элементарного здравого смысла.

    А ведь требовалось всего лишь пресечь работу фирм однодневок, а не городить весь этот огород. Михаил Мишустин автоматизировал систему круговой поруки, сейчас у него все налогоплательщики виноваты в режиме он-лайн, и если высокопоставленный чиновник не сможет перевыполнить план, то жертва найдется по определению, в автоматическом режиме.

    Человек, который по должности должен быть на стороне закона и каждое своё слово подкреплять статьей действующего нормативного правового акта, пускается в рассуждения о вседозволенности во имя «благой цели», при этом чиновник учит предпринимателей, как нужно вести бизнес, с кем заключать сделки, а с кем нет.

    Вот дословная цитата из его выступления на очередной конференции «Федеральный ситуационный анализ по обсуждению ежегодного доклада Уполномоченного при Президенте РФ по защите прав предпринимателей».

    «Мы абсолютно поддерживаем концепцию реальности экономической сделки, с которой согласились как Высший Арбитражный, так и нынешний единый Верховный суд, – подчеркнул Михаил Мишустин. – Её развитием, очевидно, станет установление принципа злоупотребления правом, предусматривающего квазиответственность третьих лиц за неуплату налогов контрагентами. Что такое должная осмотрительность? Если вы заключаете с компанией договор, а в ней работают два человека, обороты до этого были нулевые, и вдруг прошло по счёту два миллиарда – скажите, пожалуйста, должны быть вопросы к компании, и зачем туда перечислять деньги?».

  

  
    Наш ответ налоговому Чемберлену

    Что могут на это сказать миллионы российских граждан, бизнесменов и налогоплательщиков, которые пытаются заработать деньги для себя и своих семей, создают рабочие места, стремятся оживить нашу экономическую систему? Попробую сформулировать такой виртуальный ответ российских налогоплательщиков эдакому потерявшему края «налоговому Чемберлену».

    Господин Мишустин! Вы – государственный служащий, а потому должны исполнять функции по оказанию государственных услуг населению строго в рамках закона. Наши компании поставлены на учёт, им присвоен ИНН, открыты расчётные счета. Проверять добросовестность (что это такое с точки зрения закона вообще?) контрагентов – не наша задача. Для этого имеется возглавляемая вами Федеральная налоговая служба, которая призвана контролировать и надзирать за соблюдением законодательства о налогах и сборах, за правильностью исчисления, полнотой и своевременностью внесения в соответствующий бюджет налогов и сборов.

    В каком законе, другом нормативном правовом акте говорится о том, что налогоплательщик обязан следить, платит ли его контрагент налоги или уклоняется от этой обязанности?

    Вводя систему круговой поруки вы, господин Мишустин, попираете заложенные в Конституции РФ принципы правового государства (см. ст. 57 Конституции РФ), рушите самые основы правовой системы общества.

    Я надеюсь, что рано или поздно деяния Мишустина, которые смело можно квалифицировать как злоупотребление правом, получат достойную оценку. Необходимо положить конец чиновничьему произволу, особенно в тех масштабах, которые мы наблюдаем в налоговой сфере. Экс-министр обороны Сердюков выглядит просто ребёнком по сравнению с нынешним главой фискального ведомства России. Государство обязано пресечь налоговый геноцид. Хотя бы потому, что граждане могут вспомнить о существовании ст. 53 Конституции РФ: «Каждый имеет право на возмещение государством вреда, причинённого незаконными действиями (бездействием) органов государственной власти или их должностных лиц».

  

  
    По сути…

    А теперь едем дальше. Могли Мишустин «один» все это организовать со всей страной? Конечно, нет! Мишустин обычный солдат, управляемый извне и, возможно, он выбран, чтобы в дальнейшем стать «мальчиком для битья». Сделает дело и будет гулять смело, а в руках последователей оставит механизм, который сможет одной кнопкой уничтожить бизнес в России. Как это будет происходить, рассказывают на всех совещаниях посвященных НДС. Что делать? Единственный путь идти и голосовать на выборах, именно голосовать, за пророссийские партии. Политическая партия «Партия налогоплательщиков России» уже третий год добивается отмены НДС, бухгалтерской и налоговой отчетности в России – поддержите нас (www.pppnr.ru)!

    03.11.2015

  

  
    Почему Хичкок отдыхает?

    Ситуация вокруг НДС у большинства налогоплательщиков, мягко говоря, вызывает чувство обреченности. Создаётся такое впечатление, что каждый квартал на шею налогоплательщиков обрушивается нож гильотины в виде автоматизированной системы «АСК НДС-2», отрубая чьи-то головы. И это будет продолжаться до тех пор, пока не будут обезглавлены все без исключения. Эффективность автоматизированной системы «АСН НДС-2» просто фантастическая. Только сведения о её внедрении увеличили собираемость налога на 20 %, а будучи применённой на практике она должна создать столько проблем налогоплательщикам, что пополнение бюджета будет происходить всего лишь по велению мысли или грозному взгляду налоговых начальников.

    Мечта сбылась: налоговой службе больше не нужны выездные проверки. Ей не нужны и проверки камеральные. Ей вообще ничего не нужно, так как налогоплательщик по определению виноват в том, что он не имеет возможности сделать. Например, проверить контрагентов во всех цепочках сделки или в том, что у него слабый интернет, в том, что он должен платить деньги компаниям, представляющим услуги «сдачи электронной отчетности», что совершил ошибку в реквизитах, которые требуют проверки на сайте налоговой службы. А без этого никак нельзя… Нам нужны виноватые, и система будет их поставлять автоматически, всего лишь определяя очередной план сбора налогов на следующий месяц…

    Это был своеобразный синопсис к многострадальному фильму «Налог на добавленную стоимость в Российской Федерации». Согласитесь, Хичкок с его знаменитыми ужастиками нервно курил бы за углом…

  

  
    Возможна ли жизнь с НДС?

    Наверное, жить с НДС можно. Если кто-то знает способ – расскажите. А я вот точно знаю, что жить без НДС намного проще. И цель любого налогоплательщика этого добиться. «Но мы ведь работаем с крупными налогоплательщиками, с нами отказываются работать без НДС», – возразит мне кто-то. Вы, конечно же, правы. И поэтому не читайте дальше эту статью, она для тех, кто не хочет платить НДС и ищет альтернативные варианты. А еще вы правы в том, что оптимизацию налога по НДС нужно начинать с поставщиков или покупателей. Вы не ослышались, именно с ваших контрагентов.

    Но давайте обо всем по порядку.

  

  
    Оптимизация НДС

    Как я уже говорил, начинать нужно с контрагентов.

    Во-первых, определите тех, кто может вам отпускать или у кого вы можете покупать продукцию без НДС. Когда говоришь это клиенту, первое что они отвечают: «Всем нужен НДС».

    Но по факту выясняется, что процентам 60 компаний он даром не нужен. Или они могут предложить другую компанию, которая может работать без НДС. Поэтому мы в любом случае должны знать: как относится к. НДС наш контрагент. Допустим, он к отсутствию этого налога относится лояльно (в следующей статье, мы поговорим, что делать с НДС, если контрагент не согласен с нашими условиями) и готов работать с вами без НДС. Что можно сделать в этом случае?

  

  
    Как выручку с НДС заменить на выручку без НДС?

    Итак, контрагент согласен с вашим предложением: «Делайте, что вам угодно. Мы согласны на все».

    Значит, пришёл ваш звездный час. Существуют десятки способов, позволяющих не платить НДС с выручки. Поделюсь самыми известными и проверенными арбитражной практикой. Более того, хочу сказать увлеченным людям: ваши схемы должны быть простыми, как три рубля. Чтобы налоговый инспектор уже с первого взгляда понял: вы «ничего не начудили». В противном случае он вашу схему отразит в акте выездной налоговой проверки, а в подобных случаях суды с вероятностью 80 % становятся на сторону налоговой инспекции.

    Первый способ: «проценты»

    Вы договариваетесь о том, что вам отгружают товар или вы продаете его. Но есть одно важное условие: вам предоставляется рассрочка. Совершенно нормальное явление в эпоху вечного длящегося кризиса. За продажу в рассрочку совершенно законно брать проценты. Проценты, начисленные за предоставление рассрочки, являются платой за коммерческий кредит (ст. 823 ГК РФ), а не за реализацию имущества (ст. 153 НК РФ). Такие проценты относятся к внереализационным доходам и не являются объектом обложения НДС. Под нажимом арбитражных судов: ФАС Восточно-Сибирского округа (Постановление от 21.02.2013 № АЗЗ-7854/2012); Постановлениях ФАС Дальневосточного округа от 23.05.2012 № Ф03-1854/12, Северо-Западного округа от 27.01.2012 № А26-4056/2011; Московского округа от 22.05.2014 N А40-115671/13; Постановление ФАС Поволжского округа от 07.08.2012 N А12-542/2012), с этой точкой зрения согласился и Минфин РФ (письмо Минфина России от 17.06.2014 N 03-07-15/28722 (доведено до нижестоящих налоговых органов Письмом ФНС России от 08.07.2014 № ГД-4-3/13219@).

    Если вас смущает использование коммерческого кредита, и вы не ограниченны в финансовых средствах, дайте деньги взаймы вашему контрагенту. Это позволит вам заменить часть выручки на проценты по займу, которые не облагаются НДС. Иногда можно для этих целей даже привлечь банковский кредит или выдать заём «в натуре».

    Второй способ: «умное расторжение договора»

    Смысл этого способа заключается в «своевременном» расторжении договора. Например, у вас есть контракт на поставку продукции. Вы берете и расторгаете его. Соответственно, тогда ваш контрагент применяет к вам штрафные санкции, а они не облагаются НДС. С этим согласен Минфин РФ (Письма от 23.10.2012 N 03-03-06/1/562, от 15.06.2012 N 03-03-06/1/308, от 23.09.2010 N 03-03-06/1/612) и арбитражный суд (постановление Президиум ВАС РФ от 05.02.08 № 11144/07). Каждый контрагент имеет полное право на применение штрафных санкций. Чтобы ни у кого не возникало сомнений в законности получения причитающегося от штрафных санкций, подтвердите это решением (как вариант) третейского суда, это будет быстро и дешево. Соответственно, в контракте не забудьте прописать именно такой способ разрешения споров.

    Таким образом, арендодатель или лизингодатель имеют возможность в течение какого-то времени не уплачивать НДС вовсе. Особенно выгодна эта схема в том случае, когда арендатор или лизингополучатель применяют упрощенку, поскольку входной налог им не нужен

    Третий способ: «штрафные санкции»

    Как вы поняли из названия, применение этого способа основано на идее из предыдущей схемы. А именно: как получить право на применение наибольшего количества различных штрафных санкций, пеней, неустоек. Все это не облагается НДС. Минфин РФ, с трудом, но согласился, с таким подходом в письме от 04.03.13 № 03-07-15/6333, которое было доведено до налоговых инспекций письмом ФНС России от 03.04.13 № ЕД-4-3/5875@. В своих разъяснениях контролирующие ведомства ссылаются на постановление Президиума ВАС РФ от 05.02.08 № 11144/07, согласно которому суммы неустойки являются мерой ответственности за нарушение сроков исполнения договорных обязательств, поэтому они не связаны с оплатой товаров по смыслу подпункта 2 пункта 1 статьи 162 НК РФ. Тут главное – не переборщить. Нужно устроить так, чтобы штрафные санкции ни в коем случае не были связанны со сроками оплаты, точнее: не участвовали бы в ценообразовании, поскольку налоговая инспекция может посчитать такие суммы скрытой выручкой.

    Четвертый способ: «возмещение стоимости»

    Итак, вы передаёте товар на ответственное хранение или передаете в аренду производственное оборудование. Но по каким-либо причинам происходит утрата товара или имущества (пожар, наводнение, халатность сотрудников и т. д.) В подобных случаях, по мнению Минфина РФ, возмещение стоимости утраченного имущества не связано с выучкой и не облагается НДС (подп. 1 п. 1 ст. 146 НК РФ, письмо от 13.10.10 № 03-07-11/406). Кстати, так же могут быть утрачены какие-либо документы, «испорчено» программное обеспечение, которое не позволяет использовать оборудовании и т. д.

    Пятый способ: «продажа с нагрузкой»

    Обратимся к статье 149 НК РФ «Операции, не подлежащие налогообложению (освобождаемые от налогообложения)» и внимательно вчитаемся в строки закона. Мы видим здесь перечень услуг и товаров, которые не облагаются НДС. Сюда заложена идея знакомая многим ещё с советских времён: «Да, мы вам продадим стиральную машину, но вы должны купить скороварку». То же самое и здесь: продавая свои услуги, товары или выполняя работу, предложите контрагенту бонусом купить у вас долю в «компании-пустышке» или продайте ему купленные за копейки ценные бумаги, залежавшийся вексель или уступите права требования, вытекающего из договора займа. Разумеется, всё это не облагается НДС. Что может броситься в глаза, так это отсутствие деловой цели странных покупок. Да и о лояльности покупателя или продавца забывать не стоит.

    Шестой способ: «простой»

    Вы можете начинать филонить на бумаге. Есть решение суда о том, что простой не является товаром, работой или услугой. И если этот самый простой указан в договоре как основание такого вида ответственности как, например, неустойка за нарушение условий договора и не формирует (не увеличивает или уменьшает) стоимость работ, то оплата за простой не облагается НДС (постановление ФАС Западно-Сибирского округа от 25.07.2011 № А75-9034/2010, Постановление ФАС Московского округа от 26.05.2010 № КА-А40/4965-10 по делу № А40-62640/09-151 -457).

    Перечень приведённых выше способов исчерпывающим не является, подобных имеется ещё не один десяток. Но с точки зрения возможных проблем, главное: не нужно делать таких операций более 25 % от выручки, не забывайте о правиле 5 % по НДС и экономическом обосновании ваших действий. Вы должны иметь железные аргументы: почему поступаете именно так.

    Если вам интересна тема НДС, и вам хочется узнать об этом больше, обратитесь к главному редактору сайта, и тогда в следующей статье я расскажу вам, как можно оптимизировать налоги, работая с контрагентами, которые не готовы менять условия поставок и заставляют вас играть по их правилам.

    27.10.2015

  

  
    Глава 42

    «Мы абсолютно поддерживаем концепцию реальности экономической сделки, с которой согласились как Высший Арбитражный, так и нынешний единый Верховный суд, – подчеркнул Михаил Мишустин. – Её развитием, очевидно, станет установление принципа злоупотребления правом, предусматривающего квазиответственность третьих лиц за неуплату налогов контрагентами. Что такое должная осмотрительность? Если вы заключаете с компанией договор, а в ней работают два человека, обороты до этого были нулевые, и вдруг прошло по счёту два миллиарда – скажите, пожалуйста, должны быть вопросы к компании, и зачем туда перечислять деньги?».

  

  
    Приморили, гады!

    Люди в отдельных местах планеты периодически страдают от голода. Бытует мнение, что чаще всего голодомор – явление искусственное, результат заговора правящей верхушки, воинствующих этнократов или злобных аристократов. Исторические примеры тому имеются: ирландский голод позапрошлого века унес огромное количество жизней при откровенном попустительстве английского правительства, голод тридцатых годов прошлого века в советской России сопровождался ростом зернового экспорта. Что это было– настоящий голодомор или обыкновенное разгильдяйство властей? А, может быть, и то, и другое? Нет ответа. Но вот что интересно: нехватка продовольствия способна породить ярко выраженные социальные последствия, в том числе и в форме революций. Вспомните только, как задержки с поставками хлеба в Петроград привели к февральской революции 1917 года.

  

  
    Мы вас расшифруем

    Научные открытия сегодня не радуют людей, а пугают. После Хиросимы трудно ждать массового энтузиазма по поводу подтверждения на практике той или иной смелой научной теории. Учёные грозят нам полной расшифровкой генома человека. Казалось бы, здорово: медицина сможет избавить нас от влияния дурной наследственности. Доктор выключил нехорошие гены – и вы получаете абсолютно здоровое поколение. А вдруг этим займутся учёные-злодеи? Тогда всем придётся очень плохо. Евгеника (улучшение человеческой породы) – штука опасная. Истребят неугодных «ватников» и «колорадов» и оставят для обслуживания нефтяной трубы десяток миллионов зомбированных двуногих. Вы дадите гарантию, что никто таких планов не лелеет? Я – нет.

  

  
    Не утоплю, таи напугаю

    Глобальное потепление – старинная страшилка, смущающая наш покой уже не один десяток лет: таяние ледников, новый всемирный потоп… просто ужас какой-то! Суровое Киотское соглашение требует от государства сокращения энергозатрат на производство, в том числе и продуктов питания. А вдруг всё это – не забота об экологическом благополучии, а стремление уничтожить лишнюю массу человечества путём сокращения объёмов продовольствия? От этих злодеев-учёных всего можно ожидать!

  

  
    Чума на оба ваших дома

    В древности чуму называли бичом божьим. Дескать, разгневанный творец всего живого в наказание за грехи насылает на людишек страшные заболевания с целью их вразумления. Потом учёные открыли нам глаза: эпидемии и пандемии – результат естественного развития событий, следствие природных процессов. А потому – мойте руки перед едой, используйте презервативы, проводите повсеместно водопровод и канализацию – и будет вам счастье. Всё это звучит достаточно убедительно, но закрадываются определённые подозрения. До встревоженного человечества доходят слухи о засекреченных бактериологических лабораториях, где учёные-злодеи в белых халатах и противогазах балуются с разведением то ли сибирской язвы, то ли СПИДа. А потом они нам втирают о природных процессах! Поди, разбери – где она, истина.

  

  
    Скрижали заскрежетали

    А ещё нас пугают древние. Они уже давно сами умерли, но продолжают слать нам с того света угрожающие послания. Вот, например, знаменитые скрижали из штата Джорджия в США. Говорят, что там на нескольких языках содержатся страшные угрозы: дескать, нельзя плодиться и размножаться такими темпами, чтобы население планеты превысило порог в полмиллиарда человек. Иначе, грозят нам скрижали, плохо будет. Стоит ли принимать эти загробные угрозы всерьёз? После фиаско с концом света по календарю майя в 2012 году я лично не склонен верить в такие страшилки.

  

  
    Злобные зелёные человечки

    В добрых инопланетян уже давно никто не верит. Да и с чего бы это? Вы лично как относитесь к тараканам, гусеницам, крысам и паукам? Вот и маленькие зелёные человечки так же относятся к нам с вами. Проблема заключается только в том, что они пока не придумали эффективного способа истребления человечества. Есть мнение, что они попытаются добиться своих разрушительных целей при помощи предателей рода людского. Нужно просто вооружить банду злодеев (масонов, иезуитов, розенкрейцеров, фашистов, большевиков) орудиями массового уничтожения– и рано или поздно Земля будет очищена от неугодных инопланетянам видов. Иначе как объяснить, что люди периодически получают в свои руки атомные бомбы, отравляющие газы, крылатые ракеты, автомат Калашникова и прочие зловещие чудеса техники? Это явно дело рук нечеловеческих! Попробуйте опровергнуть такую теорию.

  

  
    Земля – планета людоедов

    Нехватка белковой пищи – вещь суровая. Попадая в такую ситуацию, например во время кораблекрушения, люди начинают поедать себе подобных. А что если вся наша планета станеттакой голодной шлюпкой, носимой волнами эфира по просторам космоса'? В художественной литературе и кинематографе имеют широкое хождение сюжеты о том, как в недалёком уже будущем ввиду нехватки продовольствия начинается массовое производство пищи из тел мёртвых людей (в лучшем случае) или путём забоя человеко-скотов (экстремальный вариант). Реальна ли такая перспектива? Я всё-таки не стал бы всерьёз по этому поводу беспокоиться. Говорят, альтернатива людоедству имеется. Огромным резервуаром белковой пищи является мир насекомых. Представьте себе фермы, на которых разводят гигантских тропических тараканов, саранчу, жуков. М-м-м-м-м! Объедение! Не нравится'? Тогда, ладно, так и быть – получите свой фунт мяса человеческого.

  

  
    Смертоносные стандарты

    Подозрение вызывает и деятельность ряда вроде бы гуманных международных организаций, таких как ВОЗ (Всемирная организация здравоохранения). Они периодически пытаются осчастливить население Земли стандартами здорового и безопасного питания. Но кое-кто из шибко подозрительных экспертов утверждает: за этой вроде бы благородной стандартизацией стоит зловещий план по уничтожению как минимум половины человечества. Дескать, соблюдение этих стандартов лишит массу людей необходимых им витаминов и микроэлементов. Итог всё тот же: лишние миллиарды на кладбище.

    Мне всё же кажется, что гораздо большую угрозу человечеству представляют не стандарты ВОЗ, а система фаст-фуда. Это гораздо более эффективный способ очистить планету от таких неразумных представителей человечества, как поедатели бургеров и выпиватели колы.

  

  
    Мир станет чернее

    А ещё говорят, что белая раса обречена на неизбежное вымирание. Есть такая теория. Смотрите: Европу и Северную Америку захлестнули гигантские волны миграции из Африки, Азии и прочих смуглых частей света. А плодятся эти мигранты такими темпами, какие арийцам и не снились. Так что через полвека от белой расы на планете и следа не останется. А ведь именно белые – творцы основных достижений человечества. От 5-й симфонии Людвига ван Бетховена до атомной бомбы Оппенгеймера, от унитаза до смартфона.

    Мне кажется, что такой сценарий вполне возможен. Но станет ли он концом развития человечества? Не забывайте: родина человечества – Африка. Наши далёкие общие предки все поголовно были чёрными. А белый цвет кожи стал реакцией на условия проживания в тех районах планеты, где ощущается нехватка солнечного света. Так что, возможно, тёмную расовую волну когда-нибудь снова сменит светлая. Значит, не за горами 20-я симфония Стаса Михайлова, кварковая бомба Рабиновича, унитаз с замкнутым циклом и гипно-гламурный квазисмартфон.

  

  
    Смерть гомофобии

    Ещё один сценарий уничтожения человечества нам предоставляет теория гомо-заговора. Чрезмерно активное поощрение девиантного сексуального поведения может привести к людской депопуляции. Когда количество семейных пар нетрадиционной ориентации превысит число гетеросексуальных браков – начнётся лавинообразный процесс вымирания человечества. И сбудется библейская притча про Содом и Гоморру.

    Можно ли поверить в наличие такого всемирного заговора? Человечество, как показывает история, способно и на такие безумства. Но, посудите сами, заслуживает ли существования такой гомо-лесбийский мир7

    Итак, возможен ли конец света? Да, вполне возможен. Станет ли он результатом заговора кучки злобных безумцев? Почему бы и нет. Но я бы не стал из-за этого впадать в уныние. Мы ещё поборемся. Ведь на нашей планете до сих пор встречаются нормальные, здравомыслящие люди. Просто им надо создать свой собственный заговор, целью которого станет всемирное истребление злобы и повальное уничтожение глупости.

  

  
    Глава 53

    – Вы пьёте?

    – Нет.

    – Курите?

    – Нет.

    – А как же вы тогда расслабляетесь?

    – А я не напрягаюсь.

    Любимый анекдот Далай-ламы XIVСтрессы – настоящий бич современного человека. По крайней мере, человека западной цивилизации. Между тем, адепты одной из старейших мировых религий – буддизма – справляются с этой проблемой едва счёта. Если быть более точным, то в три. Для того, чтобы перестать волноваться и начать просто наслаждаться каждым мигом своей жизни, стоит учесть три старинных буддистских истины, составляющих ядро учения царевича Гаутамы. Попробуем их усвоить.

  

  
    Не фунт изюма

    Жизнь прекрасна, смерть – ужасна. Это высказывание кажется большинству западных людей, выросших в рамках христианской парадигмы, кажется аксиомой. Действительно: жить, значит получать массу удовольствий. Тут тебе и вкусная еда, и приятные развлечения, и самые разнообразные сексуальные партнёры, и возможность покупать всякие модные и престижные штучки. Но рано или поздно приходит старуха с косой и опускает занавес в этом весёлом театре. «Как страшно жить, девочки», – говорила героиня Ренаты Литвиновой. И она вроде бы права. Но я предлагаю вам встать на точку зрения просвещённого буддиста, который считает, что жизнь – одна большая неприятность, размазанная во времени. Сегодня он давит прыщи и страдает от спермотоксикоза – глядь, ему приходится одновременно бороться с импотенцией и геморроем. Она с горечью отмечает микроскопический размер своей девичьей груди, оглянуться не успела, как приходится делать подтяжки и размышлять над проблемой ликвидации целлюлита. Так что жизнь – это не фунт изюму, а одна сплошная «дукха». Это означает, что разумный человек не должен портить себе настроение только из-за того, что жизнь ежедневно (-минутно, – секундно) приносит всё новые неприятности. А вы как хотели? На то она и жизнь. Что, неожиданно выдался приятный денёк? Проблемы отступили, вам удалось вкусить толику радости'? Наслаждайтесь, ловите момент. Но обольщаться не стоит. Завтра всё вернётся на круги своя. Радуйся удачам и забей на неприятности.

  

  
    Плыви по течению

    Одним из ценностных ориентиров западного человека является стабильность. Нас до чёртиков пугают перемены, нам хочется, чтобы завтра было похоже на сегодня… только чуть-чуть получше. Но только никаких чрезмерно резких движений, нас может укачать на жизненных волнах. В ожидании неизбежных перемен мы мучимся бессонницей, терзаем психотерапевтов своими комплексами, с тревогой наблюдаем за курсом валют и прогнозом погоды. Расслабьтесь! Будда учит нас жить по-другому. Жизнь изменчива, это сплошной непрерывный, не останавливающийся ни на мгновение поток частиц бытия, которые буддисты называют «дхарма». Их конфигурация постоянно меняется, а потому меняется всё в сансаре, мнимой реальности, которая колеблется зыбкой тенью на фоне неизменной нирваны.

    Кстати, наука говорит нам о том же: атомы, из которых состоит человеческое тело, постоянно обновляются и за семь лет такое обновление доходит до 100 %. Так что перемены надо воспринимать как должное. Не стоит их пугаться, наоборот, попробуйте получать удовольствие от наблюдения этих изменений. Представьте себе, что ваша жизнь – увлекательный сериал. Вам ведь нравится угадывать, кто кого полюбит или убьёт в следующей серии? Одни только изменения налогового законодательства способны доставить знатокам огромное удовольствие, а сколько ещё таких чудес нам преподносит жизнь! Одно из самых постоянных наслаждений в жизни буддиста именно «анитья», то есть изменчивость бытия.

  

  
    Личность – величина переменная

    С тем, что жизнь состоит из одних сплошных перемен, ещё как-то можно смириться. Но вот постоянные изменения структуры собственной личности доставляют многим людям серьёзные нравственные страдания.

    Только вчера я любил её больше жизни, а теперь выясняется, что меня жутко раздражает её храп. Оказывается, любимая до сих пор профессия буквально убивает меня своей монотонностью и никчёмностью. Книга, которой я зачитывался в юности – наивная сентиментальная ерунда. Что со мной происходит?

    Ничего страшного. Вы просто меняетесь. Классический буддизм хинаяны отрицает не только неизменность личности, но и даже само существование души (свят, свят, свят). Всё тот же поток дхарм, постоянно меняющих свою конфигурацию, создаёт иллюзию личности. То, что вы меняетесь – означает только, что вы до сих пор живы. Все изменения прекращаются только с остановкой колеса кармических перерождений. Вы торопитесь свести счёты с жизнью? Нет? Вам пока и тут хорошо? Значит, вам надо не только смириться с изменчивостью собственного сознания, своих пристрастий, привязанностей, привычек, но и получать от этого удовольствие.

    Чтоб нам жить в эпоху перемен! Счастливых вам трансформаций!

  

  
    Глава 57

    С советских времён нам внушали, что эффективность национальной экономики определяется таким показателем, как производительность труда. Помнится, даже, пропагандисты всех мастей говорили о том, что в соревновании двух систем – капитализма и социализма – победа в итоге достанется тому, кто добьётся более высоких показателей именно в производительности труда.

    Времена изменились. Сегодня экономисты чаще оперируют другими категориями: сравнивая масштабы национальных экономик, они учитывают в основном размер ВВП. Но и о производительности труда всё-таки не забывают: раздаются утверждения, что по этому показателю Россия по-прежнему серьёзно отстаёт от передовых стран мира, проводятся тщательные выкладки, как меняется производительность труда в США, Китае, ведущих странах Евросоюза. Но стоит присмотреться вот к чему: каким реальным смыслом наполнено понятие «производительность труда» в современных условиях глобальной экономики мировой деревни?

  

  
    Классика и современность

    Итак, что такое производительность труда? Большинство людей ответит, что это численное соотношение фактически произведённой продукции (тонны выплавленной стали, изготовленных компьютеров, центнеры собранного зерна) и затрат на её производство. Но любой разумный человек тут же заметит, что рассчитанный таким образом показатель мало что даёт для практической оценки работы экономики, поскольку натуральные единицы в числителе дроби делают невозможным сравнение эффективности различных видов экономической деятельности, работы разных отраслей. Какой смысл сравнивать соотношение затрат на производство компьютеров, выплавку металла и производство сельхозпродукции. Тем более, если мы начнём оценивать работу таких секторов экономики, как строительство, транспорт и торговля. Переход же в сферу услуг вообще делает использование сакраментального показателя абсолютно бессмысленным. Поэтому в числитель дроби следует ставить универсальный показатель эффективности экономической деятельности: стоимость конечной продукции (как товаров, так и услуг) в деньгах. В тех же американских долларах, которые применяются для исчисления ВВП.

    Так и поступают, и всех вроде бы это устраивает. Но стоит нам спуститься с теоретических вершин в долины практики – сразу возникают вопросы.

  

  
    Как обогнать китайцев?

    Хорошо, рассчитали мы показатель производительности труда на конкретном предприятии, в отрасли. Что дальше? Разумеется, хотелось бы получить рекомендации по увеличению производительности труда. Догоним и обгоним конкурентов с соседней улицы, соседней страны, континента! И добросовестные экономисты стараются показать заказчику, что ему делать. Но вспомните элементарную математику! Вы хотите увеличить значение дроби. Это можно сделать, уменьшив цифры в знаменателе и/или увеличив их в числителе. Сегодня мы видим, как эксперты дружно игнорируют второй путь. Все зациклены на снижении числа под чертой дроби. Рекомендуются: сокращение персонала, снижение затрат, использование передовых технологий… Всё правильно, всё замечательно. А как быть с числителем, почему вы считаете что это – твёрдокаменная, вечно неизменная константа?

    Между тем, это абсолютно не так. И коварный числитель тоже может менять своё значение в виду очень интересных факторов. Ведь цена продукта зависит не только от специфики производственных процессов и квалификации персонала, но и от методов, применяемых вашими конкурентами на глобальном рынке. Простой вопрос: что делать с производительностью труда российской лёгкой промышленности в условиях китайского нашествия товаров? Можно сколько угодно сравнивать качество наших и поднебесных товаров, сокращать численность работников на российских текстильных фабриках – общая ситуация в двух экономиках вызывает такой разрыв в уровне жизни, что конкурентоспособность наших товаров практически ничтожна. Но ведь уменьшение стоимости продукции отечественного легпрома даёт нам существенное снижение производительности труда. Поэтому решить экономическую проблему – повышение производительности труда – в условиях глобализации без применения государственно-административных ресурсов практически невозможно. Частичное закрытие рынка, защита отечественного производителя, таможенные меры – только таким образом можно повлиять на производительность труда.

  

  
    Верной стратегией пользуетесь

    И ещё один немаловажный сегодня фактор, серьёзно влияющий на производительность труда. Это азбука менеджмента: важней не произвести качественный товар, а грамотно его продать. А для этого используются различные стратегии продвижения товаров на рынке. Поэтому хорошо проведённая рекламная кампания, умно раскрученный бренд – важнейшие условия для повышения производительности труда. Почему производительность труда в японском автомобилестроении значительно превышает аналогичные показатели китайских конкурентов? Да потому же, почему смартфоны Apple раскупаются покупателями как горячие пирожки, несмотря на совершенно несуразную цену. Соотношение «цена/качество» Toyota не соответствуют реальному уровню производительности труда дальневосточных соперников, но в этот бренд вложено столько ума, сил и средств, что покупатель ещё долго будет оплачивать разницу.

    Отсюда вывод: внедряя новые технологии, стимулируя кадры и оптимизируя затраты, не забывайте уделять внимание решению важных креативных задач. Исход битвы за увеличение производительности труда зачастую решается не в грохоте производственных помещений, а в тиши офисов.

  

  
    Глава 61

    Лучший способ потерять веру в человечество – начать после развода делить общее имущество с бывшей половиной. Вы искренне считали её, жену, лучшим другом человека, матерью своих детей. А она в качестве вашей доли имущества, нажитого в браке, признаёт только тапочки. Вы его всегда считали надёжей и опорой, примером для сына, а он теперь заявляет, что ваша шуба куплена на деньги его мамы. Как с этим жить?

    С одной стороны, всё вроде бы просто и понятно. Закон гласит (ст. ст. 34 и 39 Семейного кодекса РФ), что имущество, нажитое в браке, является общей совместной собственностью супругов, то есть при разводе делится ровно пополам. Если иной режим собственности предусмотрен брачным договором (например, в виде общей долевой собственности) тогда при разводе доли могут быть и не одинаковыми. Но просто всё только в теории. На практике встречаются непростые коллизии, в сути которых может разобраться только суд, да и то не всякий, а сам Верховный суд РФ. Приведу один очень показательный пример.

  

  
    Судебная арифметика

    Итак, достаточно типичная история. Бывшие супруги делят квартиру. Жильё было приобретено после заключения брака и оформлено на мужа. Там зарегистрированы муж и общий ребёнок супругов. Супруга утверждает, что она неоднократно оформляла кредиты для ремонта квартиры, а после развода платила за это жильё. У бывшего супруга также имеются долги. Он заявляет, что совершал займы в интересах семьи.

    Жена просит суд разделить пополам квартиру и долги по её кредитам. Муж просит разделить его долги. Районный суд (развод уже до этого совершён в мировом суде) принимает решение: разделить пополам и квартиру, и долг бывшего супруга. Тот подаёт апелляцию, и следующая инстанция пересматривает решение нижестоящего суда.

    Выносится следующее решение: долги мужа делим пополам (как и было по решению первой инстанции). А вот квартиру теперь делить запрещено. Аргументация: квартира якобы куплена хотя и после заключения брака, но на деньги родителей супруга. Те продали свою квартиру и вырученные деньги отдали сыну на приобретение нового жилья. Доказательство – расписка. Экс-супруга не может доказать, что на приобретение их общей с мужем квартиры они использовали какие-то другие средства. Следовательно, посчитал суд, квартира является подарком родителей сыну, а по закону подарки не входят в состав общего совместного имущества и разделу при разводе не подлежат.

    Бывшая жена обратилась в последнюю инстанцию – в Верховный суд РФ.

  

  
    Истина в последней инстанции

    Верховный суд РФ рассмотрел дело по существу и вынес своё решение, которое уже не подлежит обжалованию. И решение это в целом совпадает с решением суда первой инстанции. Итак: делить надо всё пополам. В том числе и квартиру. То есть квартира входит-таки в состав общего совместного имущества. Почему'? Во-первых, отсутствует брачный договор, которым можно было установить иные правила. Значит, независимо от того, на кого оформлено имущество, оно входит в состав общей совместной собственности супругов. Из этого правила имеются исключения. Например, когда имущество относится к категории личного. Но жильё к этой разновидности отнесено быть не может. Если же имущество приобретено до брака или подарено лично кому-то из супругов (унаследовано ими), то оно также выходит за рамки общего совместного. Но здесь имеется тонкость: кто и что должен доказывать? И Верховный суд РФ напомнил нижестоящим судебным инстанциям, что в соответствии со ст. ст. 56, 59, 60 ГПК РФ бремя опровержения презумпции общности нажитого в браке имущества возлагается на ту сторону, которая эту самую общность пытается опровергнуть. То есть, поскольку в нашем случае именно муж утверждал, что квартира куплена на деньги его родителей и является их подарком лично ему, то он и должен был подобные обстоятельства доказывать. А супруга наоборот не обязана была доказывать факт наличия иных, кроме подарочных денег на приобретение квартиры. В пользу женщины сыграли и следующие обстоятельства: в суде было установлено, что родители мужа после продажи своей квартиры тут же приобрели новую, которая обошлась им дороже, чем они смогли выручить за предыдущее жильё. И прямых доказательств того, что жильё супругам подарили представители старшего поколения, у мужа не оказалось. Отсюда и решение.

  

  
    Итоги

    Какие уроки из случившегося можно извлечь? Нужно помнить о том, что в состав имущества супругов входят практически все виды заработков и доходов, полученных ими: вещи, включая деньги и ценные бумаги, движимое и недвижимое имущество. И суд при разделе не будет волновать, на чьё имя это имущество записано, кто из супругов и какое время работал (не работал), сколько зарабатывал. Только брачным договором можно установить долевой характер имущества. А ещё – подарки и полученное по наследству. Но тут уже постарайтесь обзавестись убедительными доказательствами подобного происхождения имущества.

    Так, на всякий случай. Чтобы не утратить веру в человечество.

  

  
    Глава 65

    Комплекс неполноценности – страшная штука. Сколько полуимпотентов превратилось в сексуальных маньяков, сколько коротышек в психушках изображает из себя наполеонов! Это наблюдение верно не только для людей, но и для целых народов. Карликовые балтийские республики испытывают такой комплекс по отношению к гигантской России, что не оставляют попыток хоть как-то пощекотать своё национальное тщеславие за счёт русских, которым «посчастливилось» оказаться на территории Эстонии, Литвы и Латвии после обретения ими долгожданной независимости.

    Напомню, что именно прибалты стали изобретателями странного статуса: «неграждане». До этого не додумались даже их предшественники – гитлеровцы в нацистской Германии. Что-то подобное существовало в ЮАР времён апартеида. Там чернокожее коренное население не имело практически никаких гражданских и политических прав. В цивилизованных странах законодательно разграничиваются граждане, иностранцы и лица без гражданства. Русские, оказавшиеся в независимых прибалтийских странах после крушения СССР, не могут считаться иностранцами: они родились и выросли гражданами государства, законной частью которого были новорождённые балтийские карлики. Провозгласить их лицами без гражданства? Таковыми принято считать лиц, в отношении которых невозможно установить факт принадлежности к гражданству любого государства. Снова не так. Тут всё абсолютно понятно. Это были граждане СССР, которым любое нормальное государство (как это сделала та же РСФСР) предоставило бы своё гражданство путём его признания (существует такая практика облегчённого способа предоставления гражданства).

  

  
    В Балтии русские – негры!

    Прибалты пошли своим собственным путём.

    Они фактически приравняли русский к неграм.

    Это даже не расизм. Это квинтэссенция зоологической ненависти народов, страдающих комплексом неполноценности в острейшей форме.

    Но, как известно, сумасшедшие бывают очень хитрыми существами. Они способны на такие хитрости, которые нормальным людям в голову просто не приходят. И наши милые друзья из Таллина, Вильнюса и Риги, оказывается, именно такие хитрые сумасшедшие. Они, как выяснилось, умудрялись долгие годы иметь вполне ощутимый профит за счёт обитающих на территориях их стран неграждан. Как им это удавалось столь долго проделывать на глазах зоркой европейской бюрократии? Сказать сложно. Но верёвочка в один прекрасный момент виться перестала. Прибалтов разоблачил один бдительный европейский политик.

  

  
    Итальянский ревизор

    Зовут разоблачителя Маттео Сальвини. Он возглавляет региональную итальянскую партию «Северная Лига», которая выступает за отделение развитого промышленного севера страны от отсталого аграрного юга. Это политик правых взглядов, который частенько допускает отступление от принципов политкорректности, обязательных для современных европейских центристов. Поскольку его партия активно сопротивляется наплыву мигрантов из стран третьего мира в Европу, Сальвини вплотную занялся этой проблемой. И ненароком выявил весьма интересные факты.

    Оказывается, что руководство балтийский республик на протяжении последних семи лет получало средство на обустройство неграждан, которых эти жулико-нацисты выдавали за мигрантов. Латвия поимела с этого из различных источников (из благотворительных фондов, например) свыше 33 млн. евро (здесь проживает большое количество неграждан, порядка четверти миллиона). А эстонцы, которые располагают ресурсом всего из 90 тысяч неграждан, заработала пропорционально меньше. Как вы понимаете, сами «беженцы» не получили из этих средств ни копейки, ни евроцента. Куда в итоге были израсходованы деньги? Пока непонятно.

    Сальвини высказал искреннее изумление, обнаружив, что, оказывается, прибалтийские карлики входят в число лидеров по обустройству на своей территории беженцев. Немецкие чиновники, представляющие страну, которая несёт гигантские расходы на содержание и обустройство настоящих беженцев, пришли в ярость. Итог не заставил себя ждать: депутаты Европарламента на своей осенней сессии наконец-то официально признали факт дискриминации неграждан в странах СНГ.

    Наконец-то они прозрели: для признания столь очевидного факта европейским борцам за права человека понадобилось всего-то 25 с небольшим лет! Спасибо за это Маттео Сальвини.

    Кстати, программные установки «Лиги Севера» близки принципам Партии налогоплательщиков России. Они, как и мы, например, выступают за разумное снижение налогов. Напомню также, что Сальвини неоднократно выступал в поддержку политики Путина на Украине, посетил Крым после его воссоединения с Россией, неоднократно заявлял о необходимости отменить санкции против нашей страны.

    Я предлагаю в благодарность после достижения независимости от остальной Италии Лиги Севера – тут же признать независимость этого дружественного России государства.

  

  
    Глава 68

    Блокирование счетов способно причинить серьёзные убытки коммерческой организации. Даже если это сделано на вроде бы законных основаниях и на непродолжительный срок. Контролирующие организации зачастую прибегают к таким методам воздействия на проверяемую организацию. Что можно предпринять в такой ситуации законопослушному бизнесмену? Попробуем разобраться.

    Итак, фискальные органы, пользуясь правами, которые предоставлены им ст. 76 Налогового кодекса РФ, приостановили ваши операции по счетам. Что сделано – то сделано. Ваша организация уже понесла убытки. Можно ли, не выходя за рамки, установленные законом, минимизировать потери, и как можно скорее разблокировать счета? Важна буквально каждая минута.

  

  
    Долой часы, вычитаем дни!

    Заблокировать счёт без участия банка, разумеется, невозможно. Решение налоговой инспекции по этому поводу из соображений оперативности передаётся банку в электронной форме, то есть практически сразу за принятием решения. А вот налогоплательщику это неприятное известие должно быть доставлено не позднее, чем на следующий рабочий день после того, как налоговики решили заблокировать счёт (такой срок установлен п. 4 ст. 76 Налогового кодекса РФ). Таким образом, возникает серьёзный хронологический зазор, в течение которого компания может понести ощутимые убытки. Между тем, законом прямо не запрещается уведомление сотрудниками банка своего клиента о приостановке операций по его счетам. Поэтому ничто не мешает вам напрямую договориться со своим банком о том, что он незамедлительно уведомляет вас о действиях контролирующих органов. Выигрыш во времени может быть даже больше, чем установленный законом день: на практике налоговики регулярно «забывают» уведомить проверяемую организацию о блокировании счетов. А суды в подобных случаях становятся на сторону фискального ведомства, считая такие нарушения настолько незначительными, что они не дают основания для снятия со счёта ареста.

    Закон позволяет налогоплательщику договориться с контролирующим ведомством о снятии ареста хотя бы с части счетов (см. п. 9 ст. 76 Налогового кодекса РФ). Если средства, аккумулированные на нескольких арестованных счетах, суммарно превосходят размер претензий налоговой инспекции, компания может обратиться с заявлением о разблокировании счетов избыточных. Разумеется, необходимо обосновать свою просьбу соответствующими финансовыми выписками. В этом случае закон требует от фискального ведомства уже на второй рабочий день удовлетворить просьбу налогоплательщика.

  

  
    Выиграй неделю

    Компания может выиграть несколько дней, добившись снятия ареста хотя бы с части заблокированных счетов, предложив налоговым органам своеобразную рокировку: вместо блокирования счетов использовать другие меры, предназначенные для обеспечения обязательств. Такой вариант предусмотрен п. 11 ст. 101 Налогового кодекса РФ. Иными обеспечительными мерами закон признаёт, к примеру, банковскую гарантию, залог, либо поручительство третьих лиц.

    Можно также оспорить решение об аресте счетов на том основании, что объём аккумулированных там средств больше, чем разница между налоговой задолженностью и стоимостью запрещённого к отчуждению имущества компании (эта стоимость определяется по данным бухгалтерского учёта, разумеется). Это правило установлено положениями пп 2. п. 10 ст. 101 Налогового кодекса РФ. А в том случае, когда стоимость такого имущества не определена фискальным ведомством исходя из данных бухгалтерского учёта, арест счетов и вовсе считается неправомерным (этот вывод следует из сложившейся арбитражной практики, см., например, постановление 7-го ААС от 14.08.14 № А27-4159/2014).

  

  
    Исполнено и доложено

    Сам факт ареста счетов – ещё не основание для паники. Стоит разобраться: что послужило основанием для принятия такого решения контролирующим органом. Дело в том, что закон позволяет блокировать счёт налогоплательщика в случаях невыполнения им следующих действий: уплата налогов; предоставление налоговой декларации; отправление квитанции о том, что налогоплательщик получил то или иное требование от инспекции. От вас требуют исполнения таких действий – вы их не выполняете. Вам заблокировали банковские счета. Вывод: может быть, исполнить законные требования фискального ведомства? В какие сроки будут разблокированы счета компании после выполнения неисполненных ранее требований?

    Вы рассчитались по налоговым обязательствам, включая пени и штрафы. В этом случае (см. п. 8 ст. 76 Налогового кодекса РФ) разблокирование должно произойти не позднее того рабочего дня, который следует за днём получения налоговиками соответствующих документов или их надлежащим образом оформленных копий.

    Если ваши счета заблокированы вследствие непредоставления декларации (истекли десять дней после законного срока), то после устранения подобного «недоразумения» налоговики обязаны снять арест со счетов в течение следующего за предоставлением декларации рабочего дня (см. всё ту же ст. 76 Налогового кодекса РФ). Те же правила и сроки действуют и в том случае, когда налогоплательщик обязан предоставить инспекции отчётность в электронном виде. Тот же срок для снятия блокировки при исполнении налогоплательщиком своих обязательств перед государством устанавливается и п. 8 ст. 76 Налогового кодекса РФ. Здесь речь идёт об отмене блокирования счёта, которое исполняло роль обеспечительной меры в рамках выполнения решения, которое принимается по итогам проверки.

    Если вас сильно поджимают сроки – учтите, что личная явка в налоговую инспекцию для представления документов сократит время блокировки не менее чем на день. Когда вы для снятия ареста со своих счетов торопитесь предоставить налоговую декларацию – помните: главное сроки. А неточности и ошибки можно будет устранить позднее. При этом могут, конечно, возникнуть разногласия с налоговиками. Но суды, как правило, учитывают при рассмотрении подобных споров норму ст. 81 Налогового кодекса РФ, где зафиксировано право налогоплательщика на подачу уточнённых данных для прояснения своих обязательств перед государством.

  

  
    Ещё пара деньков…

    Снова та же ситуация: вас сильно поджимают сроки. Тем более что они в законе исчисляются рабочими днями. А ваш бизнес не прерывается и в выходные. В подобных случаях для ускорения процесса снятия ареста со счетов можно подать в налоговую инспекцию кроме соответствующих документов и ваше письменное заявление о разблокировке счетов. В таком заявлении можно изложить аргументированные доводы по поводу возможных убытков компании (расчёт убытков – в приложении к заявлению). Серьёзные суммы убытков могут впечатлить даже самых жестокосердных контролёров.

    Вообще к убыткам, которые причиняются неправомерными действиями контролирующих органов, следует относиться как ко всем прочим: обращаться в суд с требованием выплаты соответствующих процентов. Например, тогда, когда налоговые органы на пару месяцев промедлили с разблокированием счетов (см. п. 9.2 ст. 76 Налогового кодекса РФ). Однако следует учесть, что проценты эти будут начисляться в пределах ставки рефинансирования. Поэтому я рекомендую использовать административные инструменты: пишите жалобы в вышестоящие инстанции, есть вероятность, что начальство напомнит налоговикам об их обязанностях и установленных законом сроках их исполнения.

    Ещё один способ сократить срок разблокирования ваших счетов: если электронное уведомление налоговой инспекции в банк о снятии ареста по каким-то причинам запаздывает – отнесите туда копию полученного вами письменного решения. В этом нет ничего незаконного. По крайней мере, из этого исходит судебная практика. Минфин, кстати, придерживается другой точки зрения (см. письмо от 31.05.07 № 03-02-07/1-266). Но попробовать-то можно. Ведь, как известно, под лежачий камень вода не течёт.

  

  
    Вернуть имущественный вычет при покупке квартиры или строительства дома в размере полмиллиона – реально

    Постараюсь доступно рассказать о том как можно вернуть деньги при покупке квартиры, комнаты или строительстве дома. Давайте разберем про какие деньги мы говорим, это налог на доходы физических лиц. Каждый работающий человек получает заработную плату или имеет определенный доход, если заработная плата выплачивается работодателем, то работодатель обязан удержать НДФЛ (налог на доходы физических лиц). При выплате заработной платы работнику работодатель перечисляет в налоговую инспекцию удержанный с заработной платы НДФЛ, который в следующем году работник может вернуть, т. е. возместить на лечение, обучение, строительство дома, покупку квартиры, комнаты. Есть ряд случаев когда НДФЛ с доходов должен заплатить сам человек.

    До 1 апреля следующего за отчетным годом организации подают в налоговую инспекцию сведения о доходах своих сотрудников и удержанном НДФЛ (сведения о ваших доходах за 2014 год, после 1 апреля 2015 года уже находятся в базе ФНС). Таким образом в налоговую инспекцию попадают сведения о ваших доходах и сам налог, который согласно налогового законодательства возвращается, в частности при покупке жилья, строительстве дома.

    Рассмотрим какую сумму можно максимально возместить.

    При покупке жилья имущественный налоговый вычет составляет 2000 000 рублей, значит возмещение составит 260 000 рублей (2000000 X 13 %) и 3 000 000 рублей по процентам в виде сумме фактически произведенных налогоплательщиком расходов на погашение процентов по целевым займам (в т. ч. по ипотечным кредитам), возмещение составит 390 000 рублей (3 000 000 XI3 %).

    Итого максимальная сумма возмещения может составить 650 000 рублей.

    Что надо сделать, чтобы получить из налоговой на свою заработную карту удержанный НДФЛ.

    1. Взять с работы справку 2-НДФЛ, где указан ваш доход и удержанный и перечисленный НДФЛ.

    2. Сделать копии свидетельства о регистрации имущества (квартиры, комнаты, дома), договора купли-продажи, акт о передачи, договора с банком о кредите и справку о выплаченных суммах и процентах, расписку о получении денег (если вы покупали у физлица), документы подтверждающие расходы на строительство. Если имущество приобретено в общую совместную собственность супругов, то потребуется копия свидетельства о браке и письменное заявление (соглашение) о распределении размера имущественного налогового вычета между супругами.

    3. Заполнить налоговую декларацию 3-НДФЛ.

    4. Пойти в вашу налоговую инспекцию, заполнить заявление о возмещении НДФЛ, где указать реквизиты заработной карты (или вашего счета в банке) для перечисления денег.

    5. Передать заявление, декларацию 3-НДФЛ и копии подтверждающих документов инспектору, желательно, предварительно проконсультироваться с инспектором по вопросу правильности заполнения декларации и наличия документов для возмещения.

    Сумма возмещения зависит от вашего дохода, чем выше доход, тем быстрее будут возвращены деньги. Возмещать НДФЛ можно на протяжении нескольких лет, пока не будет возвращена полагающаяся вам сумма, в этом случае налоговую декларацию надо подавать каждый год, пока не будут возмещены полагающиеся вам налоговые вычеты.

    Если человек вышел на пенсию, то к возмещению полагается НДФЛ только за последние три года работы, с момента выхода на пенсию. Например: в январе 2011 года налогоплательщик приобрел квартиру, а с декабря 2008 года налогоплательщик вышел на пенсию, имущественный налоговый вычет в связи с приобретением квартире в 2011 году, может быть перенесен на доходы 2008 г.

    Имущественный налоговый вычет предоставляется раз в жизни, сумма вычета 260000 руб., если вы ранее приобретали недвижимость, но НДФЛ был возмещен вам на меньшую сумму, при новой покупке имущества (дома, квартиры) надо подать декларацию 3-НДФЛ на возмещение оставшейся суммы до 260 000 руб. Например: в 2005 году вы получили 120 000 руб. при покупке комнаты, а в 2014 году купили квартиру, к возмещению заявляется 140 000 руб. (260 000–120 000 =140 000).

    С 2014 года в Налоговом кодекса РФ отсутствует норма о распределении имущественного вычета между совладельцами при покупке недвижимости в общую долевую или общую собственность. Соответственно можно сделать вывод, что каждый из собственников может получить имущественный вычет в пределах 2 млн. рублей. Так что возместить 500 000 рублей при покупке квартиры не так уж и сложно.

    11.09.2015

  

  
    Зачем нам нужны аудиторы и консультанты?

    Иногда нужно – иногда можно. Но даже если можно – всё равно нужно. Аудитор нужен, когда этого требует закон. Предположим, ваша компания не подпадает под требование обязательного аудита. Можно вздохнуть свободно и подумать, нужен ли вам аудит инициативный. У вас есть для этого причины? Тогда нужно определиться с приоритетами. Может быть, вам потребуются услуги в более широком спектре – тогда пора приглашать консультанта. И здесь стоит обратить внимание на мотивы такого приглашения. А теперь подведём итоги.

  

  
    Закон суров, но он таков

    Аудиторская деятельность регулируется Федеральным законом от 30.12.2008 N 307-Φ3. Случаи, когда ежегодный аудит является обязательным, перечислены в п. 1 ст. 5 этого Закона. Напомним их:

    1) организация имеет организационно-правовую форму открытого акционерного общества;

    2) ценные бумаги организации допущены к обращению на торгах фондовых бирж и (или) иных организаторов торговли на рынке ценных бумаг;

    3) организация является кредитной организацией, бюро кредитных историй, профессиональным участником рынка ценных бумаг, страховой или клиринговой организацией, обществом взаимного страхования, товарной, валютной или фондовой биржей, негосударственным пенсионным или иным фондом, акционерным инвестиционным фондом, управляющей компанией акционерного инвестиционного фонда, паевого инвестиционного фонда или негосударственного пенсионного фонда (за исключением государственных внебюджетных фондов);

    4) объем выручки от реализации за год, предшествующий отчетному, свыше 400 млн. руб. или стоимость активов на конец этого периода превышает 60 млн. руб. Для муниципальных унитарных предприятий контрольные цифры могут быть снижены региональными законами;

    5) организация (за исключением органа государственной власти, органа местного самоуправления, государственного внебюджетного фонда, а также государственного и муниципального учреждения) представляет и (или) публикует сводную (консолидированную) бухгалтерскую (финансовую) отчетность;

    6) иные случаи, установленные федеральными законами.

    Итак, если стоимость активов вашей организации не превышает 60 млн. руб., вы не являетесь открытым акционерным обществом, к вам не относятся случаи 2 и 5, аудит не является обязательным.

    Отметим, что организации, указанные в п.п. 3 п. 1 ст. 5 Федерального закона от 30.12.2008 N 307-Φ3, не могут применять УСН на основании п.п. 2-6п. Зет. 346.12НКРФ.

  

  
    Четыре причины для инициативного аудита

    Предположим, вы не подпадаете под требования закона об обязательном аудите. Какие причины побуждают разумного бизнесмена выложить свои кровные за приглашение специалиста? Выделим четыре таких повода:

    – желание увидеть в истинном свете состояние дел в сфере ведения финансово-бухгалтерской документации и уплаты налогов;

    – превентивное желание обезопасить себя от всевозможных претензий со стороны государственных (особенно – налоговых) органов;

    – пришло время переходить на международные стандарты для работы с зарубежными партнёрами, требуется соответствующее заключение аудитора;

    – запущен процесс оптимизации учётной политики компании, бухгалтерского учёта и уплаты налогов.

  

  
    Мысли о главном

    Решение о проведении аудита принято. Таперь расставим приоритеты. Ведь именно конечные цели определяют вес тех или иных критериев. А для начала нужно вспомнить о сущности аудита. Это не выявление нарушений, это не просто помощь в повседневной работе бухгалтера. Давая заключение, аудитор в первую очередь укрепляет доверие к вашей отчётности у пользователей. И бухгалтерские службы компании должны оптимизировать свою работу таким образом, чтобы, исходя из понимания принципов аудита, повысить эффективность взаимодействия с аудитором. Бухгалтер и аудитор – естественные союзники. Они в конечном итоге делают одно дело. Процесс такого взаимодействия показан в романе «Аудитор». Швейной фабрике в провинции угрожает рейдерский захват со стороны федеральных структур. Для защиты приглашён столичный аудитор. Он начинает свою работу с того, что составляет план совместных действий бухгалтерских служб предприятия с аудиторами.

  

  
    Специалист широкого профиля

    Закон позволяет аудиторским компаниям заниматься не только непосредственно аудитом. Например, аудиторская компания «ФБКА» оказывает своим клиентам широкий спектр консультационных услуг. Вы приняли решение: вам нужен консультант. На что стоит обратить внимание, ориентируясь на имеющееся предложение, которое нам предлагает рынок?

    1. Опыт работы с предприятиями того же профиля или опыт решения аналогичных проблем. У специалистов должна быть, что называется, набита рука. Это повышает шансы на успех и экономит время.

    2. Наличие специальных технологий и знаний. Большинство компаний просто не располагают специалистами, которые владеют технологиями сбора, систематизации и анализа информации. Поэтому даже крупные, солидные фирмы вынуждены приглашать консультантов со стороны. Особенно в тех случаях, когда перед ними стоит задача улучшения результатов деятельности.

    3. Нужно учиться. Приглашать консультантов лучше при решении острых неотложных проблем. Текущие задачи можно решать силами своей компании. Для этого и требуется подготовка персонала. Мой опыт проведения семинаров свидетельствует о том, что примерно раз в год менеджерам и бухгалтерам стоит пройти обучение по ряду актуальных проблем. Наше законодательство постоянно меняется. Нужно быть готовым к таким изменениям.

    4. Взгляд со стороны всегда острее.

    Вспомните, что говорил товарищ Шарапов: «У вас взгляд замылен!» Консультант, обладающий широким кругозором, владеющий современными технологиями, навыками профессионального анализа, даст вам грамотные рекомендации. Персонал компании на это способен не всегда. Свежий взгляд поможет разработать вам пошаговые процедуры выхода из сложной ситуации.

    5. Подкрепление авторитета и страховка ответственности. Заключение консультанта совпало с политикой руководителя. Такой вариант, безусловно, повысит авторитет топ-менеджера в компании. Руководитель собирается принять непопулярное у персонала или достаточно рискованное решение. На этот случай можно подстраховаться. Аналогичные заключения консультанта дают такую страховку. В конфликтных ситуациях, внутрикорпоративных спорах такое заключение может стать решающим аргументом в вашу пользу.

  

  
    Ответственный выбор

    Рынок аудиторских и сопутствующих консультационных услуг сегодня насыщен до предела. Поэтому при выборе вам стоит быть очень внимательным: нужно определить приоритеты, опираясь на максимально большое количество параметров. Потенциальный клиент аудиторской фирмы должен досконально изучить коммерческое предложение, направленное ему контрагентом. Ещё более тщательно необходимо проанализировать прилагаемый текст технического задания. Насколько предложения соответствуют вашим пожеланиям и возможностям? Конечно, если партнёры работают давно, такие предосторожности могут быть излишними.

    Опыт работы аудиторской компании «ФБКА» показывает, что клиенты, заказывающие у нас проверку, как правило, в дальнейшем регулярно обращаются к нам и за консультациями по самому широкому кругу вопросов.

  

  
    Минфин и наличка

    В конце июля нынешнего года было завершено публичное обсуждение поправок в закон о контрольно-кассовой технике (ККТ), которые инициированы Минфином России. Предполагается, что поправки будут приняты Госдумой уже на осенней сессии 2015 года. В чём суть законодательной новации?

    Главное – это возможность оцифровки значимой с налоговой точки зрения информации с последующей передачей таких сведений фискальным органам. Поправки непосредственно затронут предпринимателей, использующих ЕНВД. Такие налогоплательщики обязаны будут использовать ККТ, которая станет выдавать в печатном виде бланки строгой отчётности (БСО). Понятно, что таким образом государство добивается сокращения теневого оборота наличности в предпринимательской сфере. Сверив данные, фискальные органы могут сопоставить объём дневной выручки налогоплательщика, остаток в его кассе и суммы, поступившие на его банковский счёт.

    Снизит ли такой порядок административную нагрузку на бизнес? Такое снижение выражается только в том, что карточку регистрации кассового аппарата можно будет направить налоговиком через современные телекоммуникационные системы, но в то же время перевод налоговой отчётности в он-лайн режим невозможен без участия соответствующих операторов связи, услуги которых будет оплачивать… правильно, налогоплательщик. Плюс предпринимателю понадобится модернизация ККТ. Тоже не бесплатно, разумеется. И ещё одна новинка, которая явно добавит хлопот бизнесу. Теперь по требованию покупателя (получателя услуг) предприниматель должен направить клиенту электронную копию бумажного оригинала БСО.

    Итак, государство продолжает планомерное наступление на недобросовестных налогоплательщиков. Но делает это за счёт самих налогоплательщиков. В том числе, и тех, кто абсолютно чист перед законом.

  

  
    Глава 81

    На нашей планете проживает около семи миллиардов людей. Из них большая часть располагается на земной поверхности, часть плавает по водным просторам, кто-то исследует недра. А ещё порядка одного миллиона людей постоянно находится в воздухе. И речь идёт в основном не о тех, кто решился свети счёты с жизнью при помощи прыжка с верхнего этажа высотки. Это, как правило, пассажиры самолётов и прочих летательных аппаратов. Среди таких воздушных путешественников многие посвятили жизнь бизнесу, им приходится проводить много времени в самолётах и аэропортах, по служебной надобности или на отдыхе они посещают самые экзотические страны. И таким людям, наверное, не помешает несколько советов человека, который налетал уже многие сотни часов.

    В этих заметках я постараюсь поделиться своим опытом бывалого воздушного путешественника. Надеюсь, он будет вам полезен.

  

  
    Про билеты и места

    Все хотят летать дёшево, но с комфортом. Это в принципе возможно. Что касается дешевизны, то здесь может выиграть тот, у кого нервы крепче. Мнение о том, что билеты тем дешевле, чем раньше они куплены, несколько устарело. В солидных авиакомпаниях это не так. Поэтому путешественник должен постоянно мониторить цены на билеты. Случается так, что за несколько дней до вылета билеты могут на непродолжительное время сильно подешеветь. Ловите момент, потому что буквально на следующий день цена может снов подрасти.

    Где вы любите располагаться, какое место в авиасалоне для вас предпочтительнее? Этот вопрос тем актуальней, чем продолжительней время в полёте. Пару часов можно и потерпеть, изображая из себя тоненькую начинку сэндвича из пары упитанных соседей, сжимающих вас своими могучими телесами. А вот при многочасовом перелёте это может превратиться в настоящую пытку. Лучшие места – у иллюминатора или возле прохода. Где сидеть – в передней части салона или в хвостовом отсеке – дело вкуса. В хвосте выше вероятность лететь без соседей, поскольку у туалетов иногда образуется очередь, что по нраву далеко не всем. Если у вас крепкие нервы и вам наплевать на переминающихся рядом с вашим креслом страдальцев – пожалуйте на корму, у вас появится возможность стать хозяином трёх кресел. Но имеется минус: ассортимент разносимых стюардессами обедов становится тем беднее, чем вы дальше от кабины пилотов. Так что решайте сами. Решили? Заказывайте место себе по вкусу. Если вы бронируете места заранее – расспросите о местоположении вашего кресла у сотрудников авиакомпании. Имеете дело только с интернетом? Не поленитесь, поищите схему размещения кресел конкретной модели самолёта в сети. При свободном распределении мест прямо во время посадки просто будьте проворней – возможно, вам повезёт. А после завершения посадки вы вообще имеете полное право занять любое свободное место. И ещё один важный момент: самые загруженные рейсы – утренние и вечерние. Так что если вы не сильно торопитесь – летайте днём, тогда больше шансов провести несколько часов без утомительного и слишком близкого соседства с другими пассажирами.

  

  
    Про аэропорты

    В аэропортах путешественники иногда проводят времени больше, чем на борту воздушного судна. Значит, надо провести это время как можно более комфортно.

    В любом аэропорту легко можно застрять в очереди: паспортный контроль, таможенный досмотр, даже в туалет частенько выстраивается масса пассажиров. Мой совет: не надо поддаваться стадному инстинкту. Осмотритесь внимательней: рядом может быть ещё один терминал, ещё одно окно. Если туда нет очереди – это не значит, что вам туда хода нет. Так, во многих странах при паспортном контроле пассажиров могут делить на несколько групп: граждане Союзного государства России и Беларуси и прочие; граждане США и Канады и прочие; подданные монархий Персидского залива и прочие. Но если в привилегированном направлении поток пассажиров слабенький – попробуйте пройти там. Может получиться. Не выгорело? Вы нарвались на строгого пограничника? Не беда, вам просто немножко нахамили. Не расстраивайтесь, придётся постоять в очереди.

    А ещё нужно помнить о том, что авиапассажир – такой же потребитель, как и все прочие. А потому имеет соответствующие права. Так, если ваш рейс сильно задержали – требуйте у авиакомпании номер в отеле. Не факт, что получится, но попытаться стоит. И, конечно, бесплатный вай-фай. Он имеется не во всех аэропортах (в России эта роскошь бесплатного общения доступна в Пулково, Шереметьево и Домодедово). Но даже если вам не повезло с аэропортом – нужно помнить о том, что такая услуга, как бесплатный вай-фай, предоставляется обитателям залов ожидания бизнес-класса. Значит, тут же поблизости можно проскользнуть в интернет. Нужно узнать пароль? Попробуйте попросить счастливчиков из этого самого зала поделиться с вами таким секретом. Мир, как известно, не без добрых людей.

  

  
    Про багаж

    Внимательно изучайте правила вашей авиакомпании, связанные с провозом багажа и ручной клади. Они могут существенно отличаться. И помните: к перевесу многие авиаперевозчики относятся достаточно жёстко. За небольшое превышение веса багажа с вас могут взять серьёзные деньги. Поэтому заранее определитесь, что вы сдадите в багаж – и постарайтесь обойтись без перевеса.

    Зато к тому, сколько сумок/рюкзаков вы провозите в качестве ручной клади, сотрудники авиакомпании относятся обычно не столь внимательно. Значит, надо не показывать при регистрации, сколько у вас на самом деле ручной клади – дальше будет легко.

    Нужно понимать, что грузчики будут относиться к вашему багажу не совсем так, как бы вам этого хотелось. Конечно, вы можете разместить на вашем чемодане наклейку FRAGILE, но это помогает не всегда. Значит, нужно принимать меры. Так, самым уязвимым местом на сумках-каталках являются колёсики. Богатырский бросок на цементный пол – и пластмассовые (да и металлические) колёсики выходят из строя. Советую вам приобрести сумку со съёмными колёсами – так будет надёжней.

    Если ваш багаж потеряли – не пугайтесь. Скорее всего, через какое-то время вы его всё-таки получите. Правда, для пассажиров международных рейсов это связано с необходимостью лично явиться в аэропорт. Но с этим придётся смириться.

    Иногда потерянный багаж можно обнаружить у стойки для получения негабаритных грузов. А чтобы упростить процедуру поиска своих вещей – лучьие перестраховаться и нацепить на ручку сумки или чемодана бирку со своим именем. И постарайтесь не терять багажный талон. Без него получить утерянный багаж будет весьма проблематично.

  

  
    Про еду

    На всякий случай: не настраивайтесь на то, что вас будут вкусно кормить в самолёте. Меньше будет разочарований. Среди пассажиров имеют хождение легенды о том, что авиакомпании тех или иных стран кормят своих пассажиров вкусно или не очень. Дескать, американцы кормят отвратительно (это похоже на правду), а в российских самолётах отличная еда (если так когда-то было, то кризис негативно отразился на качестве еды наших авиакомпаний). Вообще диетологи утверждают, что на больших высотах чувство вкуса у большинства людей притупляется. Может быть и так, но мне лично кажется, что эту байку распространяют сами авиакомпании для того, чтобы оправдать наплевательское отношение к гастрономическим чувствам своих пассажиров.

    Впрочем, из общего «невкусного» правила имеется отдельные «вкусные» исключения. Как правило, они касаются национальной кухни. Например, иудейское меню ряда авиакомпаний отличается величиной порций. А повар одной из турецких авиакомпаний (он в белом колпаке встречал пассажиров вместе с другими членами экипажа) побаловал меня отменными блюдами восточной кухни.

    Что касается напитков: стесняться не стоит. Большинство авиакомпаний не отказывает пассажирам в жидкой добавке.

  

  
    Про посадку

    Надпись на табло про то, что следует пристегнуть ремни, следует воспринимать всерьёз, особенно при посадке. Создаётся впечатление, что некоторые пилоты гражданской авиации совсем недавно служили в авиации военной. Причём некоторые из них посвятили себя пилотированию штурмовиков, а потому излюбленный способ захода на посадку у них – крутое пикирование. Так что правильно застёгнутый ремень жертвам таких асов точно не помешает. Кстати, при таких крутых посадках у большинства людей сильно закладывает уши. От этого неприятного ощущения можно избавиться несколькими способами: не стесняйтесь зевать, можете активно жевать резинку. Кому-то помогают кисленькие леденцы. А кто-то просто терпит.

    И самое главное: не надо аплодировать неизвестно кому (то ли пилотам, то ли господу богу) при успешной посадке. Особенно если вы летите солидным международным маршрутом. Дело в том, что эта привычка присуща представителям стран третьего мира: африканцам и жителям отсталых азиатских стран. Среди европейцев этим грешат практически только русские. Уважающие себя немцы, британцы и прочие голландцы/французы себя так не ведут. Дело в том, что жители отсталых стран привыкли летать на таких ветхих самолётах, что каждое удачное приземление воспринимается ими как чудо, помноженное на героическое мастерство пилотов. Отсюда и радостные аплодисменты. А вот жители стран, где надёжность техники воспринимают как норму, к удачной посадке относятся спокойно. И такие пассажиры считают, что пилоты не совершили ничего героического, а просто выполнили свою работу. А в бога они давно уже не очень верят. Да и Папа римский утверждает, что богу не нужно аплодировать, ему молиться надо.

    Так что соблюдайте достоинство. Не стоит терять остатки уважения, которое к нам пока ещё питают представители зарубежных авиакомпаний. Ведь большинство из них даже фильмы на русском языке имеет в репертуаре воздушных кинотеатров. Стоит только немного поискать.

  

  
    Про страх

    Почему люди не птицы? Рождённый ходить и бегать – летать не может? Можно долго рассуждать на эти очень занимательные темы, но факты и особенности человеческой психики – вещи упрямые. Почти все люди боятся летать на самолётах. А около четверти из них испытывают перед полётами такой ужас, что психологи нашли для такого состояния человеческого сознания специальный термин – аэрофобия. Как с этим жить и бороться? Способы имеются.

    Для начала попробуйте включить затаившийся в самом дальнем уголке паникующего мозга здравый смысл. По статистике авиация – самый безопасный вид транспорта. Теория вероятности подтверждает: шансов попасть в катастрофу у авиапассажиров значительно меньше, чем у тех бедолаг, которые пользуются автомобильным, железнодорожным и водным транспортом. Кроме того, попробуйте задуматься над тем, что вас пугает в самолёте: странные звуки, вибрация? Бояться этого без нужды не стоит: тряска и шум двигателей во время взлёта и набора высоты – нормальное явление. Отсутствие этих звуков после набора высоты – тоже явление штатное, всё так и должно быть. Вибрация? Это вызвано турбулентностью воздушных потоков. Ничего страшного или необычного в этом нет. Ни один самолёт от этого ещё не пострадал. Относитесь к этому философски, примерно так же, как к тряске автомобиля на просёлочной дороге. Зато можно утешить себя мыслью о том, что авиация – самый быстрый вид транспорта. Вы, например, собрались в Доминикану. Как вы хотите туда добраться? На морском лайнере? Советую посмотреть на борту самолёта красивый фильм про «Титаник», отвлечёт вас от ненужных мыслей. А ещё можете вспомнить что-нибудь из детства. Когда ваши родители из экономии трое суток кантовали вас в плацкартном вагоне по пути на Черноморское побережье. А на соседнем сиденье обезумевшая мамаша пыталась утихомирить разбушевавшегося полугодовалого младенца. Последовательные аэрофобы обречены на подобные приключения. Но это – не про вас.

    Следующий абзац этой статьи не рекомендуется читать на борту самолёта. Авиапассажиры могут его пропустить.

    Итак, случилось самое худшее: осуществились жуткие фантазии аэрофоба. Ваш самолёт… сломался, развалился на несколько частей, и вы пикируете на поверхность родной планеты с высоты десяти километров. Печально, на такие происшествия очень редко – но случаются. Чем заняться человеку в течение трёх минут такого падения? Однако, точности ради, замечу, что первую минуту свободного падения из-за кислородного голодания человек будет находиться в отключке. Так что речь идёт о высоте порядка шести километров (время до встречи с поверхностью – около двух минут). Сразу скажу: оказывается, шансы на выживание у человека и в этом случае имеются. Очень небольшие – но они есть. История авиаперевозок знает случаи, когда люди смогли выжить после такого падения. Что может помочь человеку? Шансы повышаются, если вы в качестве предохранительных обкладок можете использовать части корпуса самолёта, сиденья, другие вещи. Ещё один важный фактор – способ падения. Головой вниз – это не наш способ. Жить с черепом, вбитым в поясницу, ещё никому не удавалось. Нужно сгруппироваться на манер парашютиста, тогда шансы на выживание повышаются. Но это – перед самым падением. До этого стоит попытаться организовать себе планирующие плоскости. Например, раздвинув руками полы одежды (пиджака, кофты, плаща). И, наконец, огромную роль играет поверхность, которая встретит экстремального летуна. Асфальт, бетон, вода – это очень плохо. В воду нужно прыгать ногами – так больше шансов выжить. Лучше, конечно, снег, лес, кустарник. Идеальный вариант – наклонная поверхность, склон горы или холма. Можно прокатиться с ветерком. Так что две минуты вам отводятся на то, чтобы поискать подходящее местечко. Ну и вообще – полюбоваться пейзажем.

  

  
    Про после приземления

    Итак, мы благополучно приземлились на самолёте. Прошли паспортный контроль, получили багаж и оказались в другой стране. Как себя поведёт в такой ситуации бывалый путешественник?

    Помните: вы оказались в чужой стране. Вас здесь никто не обязан любить. Многие терпят путешественников только из-за их денег. Любой конфликт с аборигенами может плохо кончиться для иностранца. Местный закон стоит на стороне туземцев. Так что вам стоит включить режим максимальной доброжелательности. А ещё нужно ненавязчиво показать, что вы человек платёжеспособный, но – в нужное время и в нужном месте.

    В странах третьего мира европейцев осаждают толпы попрошаек: заведите для таких случаев пустой бумажник и не стесняйтесь его демонстрировать наглым голодранцам. Зато в ресторане можно неназойливо выложить на стол несколько купюр среднего достоинства: на персонал это производит стимулирующее впечатление. И почаще улыбайтесь. Помните: русских за границей можно узнать по угрюмым физиономиям. Люди из благополучных стран – улыбаются.

    Вопрос коммуникации за границей для многих россиян – настоящий камень преткновения. Их страшно удивляет, что великий и могучий понятен далеко не всем иностранцам. Особенно вдали от раскрученных туристических центров. Желательно знать английский в разговорных масштабах. Точно – не помешает. Но и поможет не всегда. Дело в том, что разговоры о повальном знакомстве населения планеты с английским – это миф. Да, во многих странах население больших туристических центров знакомо с начатками языка Шекспира. А в некоторых регионах Европы английский имеет самое широкое хождение. Например, в Скандинавии, в странах Бенилюкса, в Германии, в Италии (по крайней мере – северной). Но население многих стран мира страдает самым настоящим языковым шовинизмом. Они считают, что их родное наречие ничем не хуже английского, а потому несчастные туристы обязаны общаться с ними на их родном языке, а не на международном. В частности, во франкоговорящих регионах вы можете столкнуться с ситуацией, когда бармены и официанты упорно не желают понимать ваш английский. Только французский – и никак иначе.

    Поэтому мой вам совет: отправляя в страну, где английский не является коренным языком, постарайтесь освоить буквально несколько ходовых фраз на местном наречии. Иногда даже обычные «спасибо», «здравствуйте», «сколько стоит», «как пройти» на арабском, турецком или немецком делают настоящие чудеса. Вам улыбаются в ответ, подсказывают, помогают. Поверьте, старание иностранца произнести несколько слов на родном языке аборигенов – настоящий ключ к установлению сердечного согласия. А ещё можете угостить их шоколадкой. Если же ситуация требует установления более тесных контактов (например, с хозяином снимаемых апартаментов) – не поскупитесь на более серьёзный комплимент. Нарядная бутылка водки, баночка икры – вас надолго запомнят.

  

  
    Про налоги

    Даже отправляя на отдых, не стоит забывать о налогах. Итак, вы как подобает современному человеку, приобрели электронный билет. Как при этом можно отчитаться по расходам на командировку? В соответствии с приказом Министерства транспорта РФ № 117 от 18.05.2010 квитанция к авиабилету признаётся бланком строгой отчётности. Требуйте её выдачи от сотрудников авиакомпании. Также к бланкам строго отчётности отнесены кассовый чек, выдаваемый при покупке билета, платёжное поручение.

    Обращаю ваше внимание и на такое обстоятельство: при оплате авиабилета по безналичному расчёту из кассы организации следует использовать счёт 50.3 «Денежные документы». А НДС может быть предъявлен к вычету уже с момента такой оплаты билета. Так что можно не дожидаться момента предоставления командированным сотрудником авансового отчёта.

    Если вы хотите получить счёт-фактуру к электронному билету – нужно обратиться с запросом к перевозчику. Но пока у наших налоговиков отсутствует единый подход к решению вопроса: можно ли подобные документы (завизированные электронной подписью) принимать к учёту.

    Ждём, пока законодатель прояснит эту проблему. И продолжаем летать в дальние страны и отдалённые уголки нашей необъятной страны.

  

  
    Глава 90

    Российсиая фемида в очередной раз приступила н закручиванию гаек. Объектами пристального внимания судебных органов на этот раз стали предприниматели. Поводом для разъяснения Верховного Суда РФ нижестоящим судам принципов применения права стала утрата силы ст. 159.4 Уголовного кодекса РФ, которая произошла 12 июня. Высший судебный орган России указал на то, что теперь в отношении предпринимателей, к которым применялась ст. 159.4 «Мошенничество в сфере предпринимательской деятельности», следует применять ст. 159 «Мошенничество». Что из этого следует? Для бизнесменов – ничего хорошего.

  

  
    И вас закроют

    Перед нами как раз та ситуация, когда общая норма устанавливает более строгое наказание, чем специальная: верхняя граница наказания в виде лишения свободы по ст. 159.4 была пять лет, а по обычному мошенничеству – уже десять. Кроме того, по специальной (отменённой) статье такой квалифицирующий (отягчающий ответственность) признак, как размер ущерба – тоже был мягче, чем по общеуголовной норме: по ст. 159.4 крупный размер начинался с только шести миллионов рублей, а по ст. 159 – уже с одного миллиона.

    Почему была отменена относительно мягкая статья и бизнесменов теперь снова начнут привлекать по статье более жёсткой? Законодатель принял во внимание толкование Конституционного суда РФ, который посчитал, что введение отдельного привилегированного состава для бизнесменов является нарушением ключевого принципа равенства граждан перед законом, закреплённого в Конституции.

    Напомню, что ст. 159.4 была введена в действие в краткую эпоху потепления отношений между государством и бизнесом, которая случилась в президентство Дмитрия Медведева. Именно тогда был введён мораторий на применение к предпринимателям такой меры пресечения, как содержание под стражей, тогда же была объявлена бизнес-амнистия (на практике, правда, власть ограничилась освобождением из-под стражи всего нескольких десятков человек, хотя инициаторы амнистии планировали выпустить на волю порядка 100 тысяч осуждённых и обвиняемых).

    А ещё в президентство Дмитрия Медведева планировалось широко применять к осуждённым бизнесменам такое наказание, как общественные работы. Но дело в том, что применение такого более гуманного наказания требует вложения в пенитенциарную систему больших средств: нужно построить порядка 30 исправительных центра по всей России. А это примерно 2,5 млрд, рублей в ценах 2012 года. Понятно, что в разгар кризиса никто не будет тратить такие средства для облегчения участи осуждённых.

    Венцом тогдашней гуманизации законодательства как раз стала отдельная статья для мошенников-бизнесменов. Что будет теперь? Можно ли обойти запрет, введённый Конституционным судом на установление отдельного правила для предпринимателей?

  

  
    Кому это нужно?

    Для начала напомню, что в соответствии с п. 1 ст. 2 Гражданского кодекса РФ предпринимательской деятельностью признаётся: «Самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на систематическое получение прибыли от пользования имуществом, продажи товаров, выполнения работ или оказания услуг лицами, зарегистрированными в установленном законом порядке».

    Обратите внимание на выражение «на свой риск». То есть законодатель относит бизнес к рисковым видам деятельности. И риск этот заключается, в том числе и в более строгой ответственности. Но дело в том, что здесь идёт речь о таком виде юридической ответственности, как гражданско-правовая, а вовсе не уголовная.

    То есть предприниматель обязан возмещать своим контрагентам ущерб, причинённый неисполнением (ненадлежащим исполнением) договорных обязательств независимо от наличия вины (умысла либо неосторожности). Освобождает от такой ответственности только наличие непреодолимой силы (форс-мажорных обстоятельств).

    То есть: нарушил положения договора – обязан возместить ущерб. В этом нет твоей вины? Никого не волнует, ты знал, на что шёл, когда принял решение заняться бизнесом, ты постоянно рискуешь. Но если произошёл форс-мажор (например, стихийное бедствие) – тогда тебе повезло.

    С уголовной ответственностью всё по-другому. Здесь наказание без вины – в принципе невозможно (см. ст. 5 Уголовного кодекса РФ). И вина эта в форме умысла либо неосторожности (по ст. 159 – только в форме прямого умысла) должна быть доказана стороной уголовного преследования. То есть гражданско-правовая и уголовная ответственность строятся на совершенно различных принципах. Но когда на практике к бизнесменам начинают применять ст. 159 – регулярно возникают ситуации, когда людей привлекают (а потом ещё и дают реальные сроки) по факту причинения вреда, например, задержка с выплатой по банковскому кредиту.

    Скорее всего, ужесточение уголовной ответственности за совершение экономических преступлений стало результатом стараний силового лобби в федеральных органах власти. Следственный комитет берёт реванш за потери ряда компетенций во времена либеральной оттепели середины нулевых (например, лишение права возбуждать дела по налоговым преступлениям). И такое закручивание гаек на фоне кризисных явлений – очевидно популистский ход. Рядовому избирателю государство демонстрирует свою решимость пополнить казну за счёт борьбы с предпринимательской вольницей. Масштабы репрессий против бизнес-сообщества в современной России носят устрашающий характер: за последние десять лет к уголовной ответственности за экономические преступления было привлечено порядка 3-х млн. человек. Это – каждый шестой бизнесмен страны. При этом порядка 20 % от общего числа привлечённых к уголовной ответственности предпринимателей получают наказания в виде реального лишения свободы. Теперь, когда предпринимательская небрежность может быть приравнена к обычному мошенничеству, бизнесмены могут сесть уже на 10 лет.

    Наш самый гуманный в мире суд становится по-настоящему страшным.

  

  
    Где выход

    Не хотелось бы заканчивать статью на столь минорной ноте. Давайте помечтаем. Как можно обойти формальный запрет Конституционного суда на либерализацию «мошеннической» статьи применительно к бизнесу? Оказывается, сделать это можно очень даже просто.

    Не стоит, на мой взгляд, приспосабливать состав обычного мошенничества к отдельной категории субъектов (предпринимателям). Нужно просто сконструировать специальную статью, отказаться в ней от самого термина «мошенничество». Возможна такая формулировка, как «причинение вреда чужому имуществу в результате неисполнения (ненадлежащего исполнения) обязательств, вытекающих из гражданско-правового договора». При этом прямо закрепить в такой статье наличие у нарушителя вины в форме прямого умысла на причинение вреда. Таким образом, можно «развести» гражданско-правовую и уголовную ответственность. Нет вины – гражданско-правовая. Есть вина – уже уголовная. И сроки наказания тогда можно вернуть к либеральным по нашим меркам пяти годам.

    Но вот вопрос: согласятся ли на это российские правоохранители?

  

  
    Глава 94

    «Человек, задающий себе вопросы, или шизофреник, или потенциальный топ-менеджер. Если за каждым вопросом следует новый – перед вами клиент психушки.

    А когда вопросы задают себе для того, чтобы дать на них чёткий ответ, сделать вывод, поставить вопрос на новом уровне, и так до победного конца – возможно, перед нами человек, способный превратить «АвтоВАЗ» в «Мерседес». И только потом прописаться в психбольнице в палате для Наполеонов с диагнозом воспаление головного мозга».

    Стас Савельев, главный герой романов «Аудитор», «Нонсультант», «Советник» и Аудитор (возвращение)Менеджмент предприятия – область, порождающая собственную мифологию. Попытаемся трезво и объективно ответить на ряд вопросов, опровергнуть несколько устойчивых стереотипов, которые мешают принимать верные решения.

  

  
    Миф № 1

    Наши бухгалтеры и аудиторы – люди, работающие с основания фирмы. Это плоть от плоти нашей команды. Никто из посторонних не сможет дать нам полезный совет. Мы сами всё знаем. Аудитор со стороны – лишняя головная боль. Его ещё нужно вводить в курс дела, знакомить со спецификой нашей деятельности.

    Ответ: Это заблуждение будет развеяно при возникновении первой же серьёзной ситуации. Например, при внезапном назначении выездной налоговой проверки на вашем предприятии.

    Типичный пример такой ситуации описан в романе «Аудитор», опытная команда грамотных специалистов просто впадает в ступор. Проблему разруливает только команда приглашённых специалистов, у которых имеются чёткие рецепты работы в таких условиях.

  

  
    Мифы № 2, № 3, № 4 и так до бесконечности…

    Наш бизнес требует высоких накладных расходов; государство проводит грабительскую налоговую политику; тарифы растут в геометрической прогрессии; поставщики задирают цены; покупатели – бесстыжие скряги; инвесторы почему-то дают деньги нашим конкурентам, наверное, они не понимают, что те просто наглые жулики. Если бы не эти объективные факторы – мы смогли бы стать процветающим предприятием. Но – не в этой жизни.

    Ответ: Все эти версии я слышал не раз, не два и не десять. На каждом моём семинаре, будь это в Новосибирске, Барнауле, Москве, Перми или Ижевске их с завидным постоянством озвучивают главные бухгалтеры и руководители больших и маленьких компаний.

    Если мне в течение 5 минут со сцены не удаётся развеять такие заблуждения применительно к конкретной фирме – я заканчиваю разговор так: «Запишите телефон. Первую консультацию аудиторская компания «ФБКА» даёт бесплатно», Что интересно: в 60 % случаев люди, воспользовавшись такой консультацией, приходят к нам и уже за деньги просят провести проверку или дать обстоятельную консультацию».

    Вы задали себе вопрос: нужен ли вам аудитор или консультант? Ответили: да, нужен. Тогда задайте себе ещё ОДИН ВОПРОС:

    что нужно сделать для максимально эффективного ведения переговоров с выбранной вами аудиторской компанией?

    Ответы. Необходимо: точно сформулировать задачу перед исполнителем; довести эти задачи до аудитора или консультанта; задокументировать ведение переговоров.

    Определитесь сами: для каких целей вы приглашаете аудитора или консультанта. Обозначьте актуальность задачи, попытайтесь разработать алгоритм её решения, определите приоритетные направления. Помните: правильный ответ можно получить только в том случае, когда вы грамотно и чётко задали вопрос.

    Кто должен вести переговоры с аудитором или консультантом? Текущие моменты обговаривать могут профильные руководители компании и специалисты. Но руководитель компании должен один раз лично принять участие в переговорах. И сделать это нужно как раз для того, чтобы чётко и однозначно сформулировать задание, показать собственное видение проблемы.

    Древние сказали: слова улетают, написанное остаётся. Старайтесь документировать все переговоры. Просите представлять все предложения в письменно форме.

    Чёткость ведения переговоров, их формальная определённость в конечном итоге выгодны обеим сторонам. Меньше оснований для потенциальных конфликтов плюс дополнительная возможность в спокойной обстановке изучить все предложения консультанта.

    Аудиторская компания «ФБКА» предлагает такую форму ведения переговоров даже в тех случаях, когда наши клиенты на этом не настаивают.

  

  
    Глава 97

    Сегодня работа на удалёнке – широко распространённый тип взаимоотношений работника и работодателя. В связи с этим постоянно возникают вопросы, связанные с возможной реакцией налоговиков на отдельные аспекты этих взаимоотношений. Попробуем рассмотреть наиболее актуальные из них.

  

  
    Компенсация на удалёнке

    Работники на удалёнке (надомники и работающие дистанционно, выражаясь языком Трудового кодекса), как правило, несут определённые расходы, связанные с исполнением трудовых обязанностей. В том числе – ив связи с использованием для этих целей личного имущества. Может ли работодатель возместить своему работнику такие расходы?

    Какие проблемы при этом возникают?

    Если обратиться к ст. ст. 188 и 310 Трудового кодекса РФ, то можно сделать вывод о том, что стороны трудового договора имеют полное право самостоятельно определять порядок возмещения подобных расходов работника. Причём размер компенсации должен соответствовать степени износа имущества, находящегося в собственности работника. Правительство РФ в своём Постановлении от 08.02.02 № 92 делает одно исключения из этого правила: это амортизация автомобиля работника.

    Если же стороны трудового договора решают закрепить в этом документе иные основания для возмещения расходов работника, то в соответствии с письмами Минздравсоцразвития России от 26.05.10 № 1343-19 и Минфина России от 11.04.13 № 03-04-06/11996 потребуется наличие соответствующих документов, которые подтвердят наличие износа имущества, но (внимание!) с дифференциацией степени износа для использования имущества в трудовых и личных целях.

    Таким образом, налоговики получают определённые возможности для того, чтобы оспорить подобные компенсации. Тут же вступает в силу известный аргумент об экономической целесообразности тех или иных расходов. Спорными могут стать те расходы работника, которые сложно дифференцировать по их целям: отделить износ в результате использования имущества для личных нужд от износа при исполнении его хозяином своих профессиональных обязанностей. Это может касаться, к примеру, оплаты интернета: любой человек может использовать этот платный ресурс, как в личных целях, так и для профессиональной деятельности, а пропорцию его использования для тех или иных нужд установить бывает непросто.

  

  
    Удалённость и обособленность – это одно и то же?

    Для целей налогообложения может иметь значение, где трудится работник, можно ли считать место выполнения им своих трудовых обязанностей обособленным подразделение предприятия?

    По общему правилу удалённое рабочее место структурным подразделением считать нельзя. Ст. 310 Трудового кодекса РФ закрепляет требования, которые предъявляются к стационарному рабочему месту. В нашем случае (удалённа) они не соблюдаются. А если отсутствует рабочее место – то отсутствует и отдельное место работы.

    О том же, но другими словами говорится и в Налоговом кодексе РФ (см. п. 2 ст. 11). Там сказано, что в обособленном подразделении должна осуществляться деятельность организации. Работа отдельно взятого надомника этому определению не соответствует.

    Но имеется одно исключение, которое вытекает из письма Минфина России от 23.05.13 № 03-02-07/1/18299, от 18.03.13№ 03-02-07/1/8192 и подтверждается судебной практикой: местоположение осуществления трудовой деятельности на удалённом доступе (труда надомника) может в некоторых случаях признаваться обособленным подразделением организации в тех случаях, когда работодатель создаёт стационарные рабочие места на срок не менее месяца.

  

  
    Надомник в офисе – это командировка?

    Работник, исполняющий свои обязанности дистанционно, посетил в связи с исполнением трудовой функции офис своего работодателя. Можно ли говорить о том, что он находится в командировке и, соответственно, оплатить ему командировочные расходы?

    Минфин России неоднократно (см. письма от 01.08.13 № 03-03-06/1/30978, от 08.08.13№ 03-03-06/1/31945, от 14.04.14 № 03-03-06/1/16788) давал легальное толкование ст. ст. 166, 168, 310 и 312.1 Трудового кодекса РФ. В этих документах прямо указано на то, что все гарантии трудового законодательства, в том числе и связанные с пребыванием работника в командировке, включая возмещение понесённых им в связи с поездкой расходов, таких, как проезд и проживание, а также суточные, распространяются и на тех, кто исполняет свою трудовую функцию дистанционно, на удалёнке, при надомном способе выполнения обязанностей, закреплённых в трудовом договоре.

    В то же время, существует коллизия трудового законодательства, которая возникает при толковании положений ст. 209 Трудового кодекса РФ. Налоговые органы иногда считают, что, поскольку рабочим местом надомника может считаться место его жительства, а для тех, кто трудится дистанционно, место работы вообще может не фигурировать в трудовом договоре, оплата расходов в связи с поездкой в головной офис и проживанием в чужой местности может производиться в соответствии с положениями ст. 188 Трудового кодекса, но не как оплата расходов командированного сотрудника. В тех случаях, когда место дистанционной работы и расположение головного офиса совпадают в пределах одного населённого пункта – такая точка зрения, скорее всего, будет поддержана в спорном случае судом.

  

  
    Как правильно учитывать результаты удалённой работы для учёта подобных расходов в форме зарплаты

    На этот счёт имеются две полярные точки зрения. Подобные расхождения возникают из-за того, что имеется определённая конкуренция норм трудового и налогового законодательства. Обозначим обе позиции, которые могут стать основанием для разрешения споров в судебном порядке.

    Одним из ключевых принципов трудового законодательства является запрет на дискриминацию отдельных категорий работников. То есть от дистанционных Сотрудников организации нельзя требовать того, что запрещено в отношении офисных работников. А особенности условий труда работников на удалёнке закреплены в гл 49.1 Трудового кодекса РФ. Выход за эти рамки и будет означать дискриминацию (см. ст. 312.1 Трудового кодекса РФ).

    Общее правило гласит, что подтверждением расходов, понесенных работодателем на оплату труда работников, являются соответствующие положения трудовых договоров и должностных инструкций. Следовательно – никаких дополнительных отчётов, иных доказательств выполнения работником своих трудовых обязанностей. По этому поводу имеется и судебная практика (см., например, постановление Федерального арбитражного суда Северо-Западного округа от 17.04.13 №А13-6626/2012).

    В то же время, п. 1 ст. 252 Налогового кодекса РФ гласит, что расходы (в том числе и по выплате зарплаты) нуждаются в документальном подтверждении.

    В отношении офисных работников таким подтверждением являются данные кадрового учёта, в том числе и о том, какое время фактически отработано человеком. И то, что в ст. 312.4 Трудового кодекса РФ установлено право самостоятельного определения режима рабочего времени для тех, кто работает на удалёнке, не отменяет обязанностей работодателя по учёту фактически отработанного времени. Раз для удалёнщиков нет соответствующих данных – будьте любезны, представьте иные доказательства. Никакой дискриминации, а только вынужденное отражение специфики подобной разновидности трудовых отношений.

    Одним из способов решения этой проблемы является закрепление прямо в трудовом договоре способов учёта отработанного времени. В качестве таких способов можно использовать распечатки контрольных телефонных переговоров. Дело это не хлопотное, зато поможет в будущем избавить работодателя от ненужных споров с налоговыми органами.

  

  
    Глава 102

    Как изменить свою жизнь к лучшему? Этой цели можно добиться только тогда, когда вы перестроите своё сознание. В этом вам помогут несколько базовых принципов, которые хорошо зарекомендовали себя на практике.

  

  
    Принцип № 1. Проживайте свои эмоции

    Каждому в жизни приходилось решать сложные задачи, сталкиваться с различными проблемами. Неудачи, несчастья, даже горе – такие же неотъемлемые части нашего существования, как радость, удовольствия, любовь. Чтобы не зацикливаться на негативе, нужно понять раз и навсегда, что от своих эмоций не убежишь, никуда от них не денешься.

    Гнать их из своего сознания, постоянно держать под контролем – непосильная ноша для большинства людей. Значит, надо их пережить, дать им перегореть в вашем сознании – своеобразной ментальной печи. И это – непременное условие вашего духовного роста.

  

  
    Принцип № 2. Меняется всё, в том числе люди и чувства

    Всё течёт, всё изменяется. Эта мысль высказана была тысячи лет назад, но от этого она не перестала быть истиной. Постоянно меняются вкусы и пристрастия человека, его представления о красоте и гармонии. И наше отношение к людям тоже не остаётся неизменным. Проделайте простой эксперимент: попробуйте перечитать ваши самые любимые детские книжки, посмотреть фильмы, которые вы обожали в младших классах. А ещё – пообщайтесь с друзьями детства, с которыми не виделись много лет. Результат вас удивил, верно? А почему мы, признавая, что личность может сильно измениться за двадцать лет, переживаем оттого, что наши пристрастия поменялись за два года, месяца или дня? Всё нормально: мы меняемся – значит, жизнь продолжается.

  

  
    Принцип № 3. Главное не участие, а победа

    Главное участие, а не победа – это принцип в пользу бедных. Нужно побеждать, успешен именно и только победитель. А на победу себя надо настраивать. Для этого важно уничтожить в своей памяти следы прошлых поражений и неудач. Забыть о них, перестать жаловаться – смотреть только вперёд. Поверьте: нытьё и скулёж ничего хорошего вам не принесут. Но, забывая о прошлых неудачах, нужно помнить о том полезном опыте, который они в себе несут. Так работает диалектика победителя.

  

  
    Принцип № 4. Перемены бывают болезненными, нужно просто потерпеть

    В определённом возрасте начинаешь осознавать: если утром у тебя ничего не болит, значит, ты умер. Очень жизнеутверждающая шутка. Мораль: жизнь – это перемены, рост. А это вызывает болезненные ощущения. Именно так наш организм, наше сознание привыкли реагировать на изменения. Ничего, потерпим. Оно того стоит. Хотите отдохнуть? Все там будем… Но чем позже, тем лучше.

  

  
    Принцип № 5. Счастье – продукт нашего сознания

    Внешний мир – это часть вселенной, который даётся нам в ощущениях. Он весь, целиком, без остатка помещается у человека в голове. Если вы прочувствуете эту идею – жизнь сразу станет значительно проще. Мир в голове, в нашем сознании, значит, мы его можем изменить. Все сложности и проблемы – внутри нас. Так давайте их победим. Подавляйте депрессию, развивайте в себе радостные, позитивные настроения. Всё будет замечательно.

  

  
    Принцип № 6. Каждый способен изменить мир

    Думать только о личном благополучии – так поступают отпетые эгоисты. Но ведь мы не из таких? Задумайтесь о том, для чего вы пришли в этом мир, что можете предложить людям. Творите добро, становитесь лучше, благороднее, научитесь любить и прощать. Всё это вернётся вам сторицей. Именно так мы все можем преобразить окружающую нас действительность.

  

  
    Принцип № 7. Нужно любить себя

    И это совершенно не противоречит принципу предыдущему. Самоуважение – неотъемлемое качество гармоничной личности. Если вы не будете любить себя, как тогда сможете добиться внимания окружающих? Людям будет интересен лишь тот, кто уверен в себе, от кого исходит позитивная энергия, а неудачников все стараются избегать. В первую очередь почувствуйте себя счастливым, и тогда у вас получится поделиться этим счастьем со своими близкими.

  

  
    Принцип № 8. Отрицательный опыт тоже полезен

    Всё, что в жизни происходит – не зря, и каждая новая встреча – неспроста. Нужно быть благодарным всем без исключения. Вам причинили боль, нагрубили, не оправдали ваших ожиданий? Делайте соответствующие выводы. Это просто очередной жизненный урок, и в ваших интересах его правильно усвоить. Жизнь постоянно проверяет нас на прочность, даёт шанс открыть в себе лучшие качества, с достоинством выйти из любой, даже самой затруднительной ситуации.

  

  
    Принцип № 9. Понять другого – можно!

    Я – абсолютно уникальная, ни на кого не похожая, очень сложная личность. Моё сознание, мои переживания для всех прочих – тайна за семью печатями. Но ведь и вы можете сказать это про себя, каждый человек на этой планете знает про себя точно то же самое. На Земле – больше 7 миллиардов уникальных личностей, которых понять никто не может. Как человечество выживает в такой ситуации? Как люди могут между собой договориться? Но ведь вы читаете сейчас этот текст и отлично воспринимаете ход моих мыслей. Значит, мы с вами не так одиноки, как могло показаться.

    Я надеюсь, что осознание этих принципов поможет вам изменит стиль собственного мышления, сделает вас более гибким, активным, смелым в принятии важных решений. И в конечном итоге поможет вам стать по-настоящему счастливым. Дерзайте. Думайте, развивайтесь. Может быть, у вас получится пополнить перечень приведённых мной принципов. И тогда вы сможете поделиться ими с окружающими, сделаете нашу жизнь ещё более содержательной.

    04.08.2015

  

  
    Глава 112

    Представительские расходы – неотъемлемый компонент жизни любого предпринимателя. В связи с этим возникает вопрос: каким образом следует оформлять такие расходы? Как избежать ошибок, которые могут потом выйти вам боком? Рассмотрим проблему на конкретных примерах.

    Обращаю ваше внимание на то, что Минфин России (см. письмо от 10.04.21014 № 03-03-33/16288) считает, что налоговые органы имеют право потребовать представления только отчёта о понесённых на представительские цели расходов и соответствующих первичных документов. Больше ничего не требуется: ни акта, ни сметы по расходам, ни программы мероприятий.

    Настоятельно рекомендую: оформлять отчёты по каждому мероприятию, на организацию которых отнесены представительские расходы. Так вам будет легче объясняться с фискальными органами. Если вы последуете рекомендациям Минфина, о которых написано выше, то первичные документы следует оформлять максимально обстоятельно. Ведь больше у вас ничего нет, это – единственное обоснование понесённых вами расходов. Как его составлять? Вид такого отчёта – произвольный. А его содержанием должна стать вся информация, включённая в те документы, которые требовались раньше (акт, сметы и т. д.).

  

  
    Наглядный пример

    Итак, мы составляем отчёт. Там указано, что на основании приказа руководителя компании (дата, номер), проведён официальный приём. Сторонами приёма являются представители нашей компании и компании-контрагента. Указана цель проведения приёма: для проработки условий договора (наименование договора, сроки действия договора). Дата, место, состав участников, перечень мероприятий (например, ознакомление с ассортиментом товаров). Далее указано, что во время проведения официальных мероприятий проводилось буфетное обслуживание его участников. Затем – вручение сувенирной продукции. Обозначим результат: после проведения указанных мероприятий заключён договор (наименование, номер, сроки). В заключение отчёта – перечень и размеры представительских расходов. В приложении к отчёту – соответствующая первичка. Дата, подпись, печать. Пожалуйста, уважаемые сотрудники налогового ведомства, можете ознакомиться!

  

  
    Структура и содержание

    Ещё раз, подробно и внимательно: что должно быть в обязательном порядке отражено в отчёте.

    Конечно, это цель проведения мероприятия. У налоговиков не должно быть и тени сомнений по её поводу. Не просто погуляли на корпоративном застолье, а обсуждали детали важнейшего соглашения. Цель должна быть не просто указана, а максимально подробно конкретизирована: какой договор предполагается заключить, его предмет, сроки, ответственность сторон, периодичность поставок, специфика предлагаемой продукции (выполняемых услуг), апробирование тестовых партий товара, личное знакомство с непосредственными исполнителями, презентация проекта с организацией соответствующего слайд-шоу. В общем, цели проведения мероприятий могут быть самыми разными – но все они непременно должны отражать специфику бизнеса, носить деловой характер. Но кристальную честность необходимо проявлять в нужное время и в нужном месте. Налоговым органам вовсе не обязательно знать о том, что заключительная часть переговоров проходила в сауне (это прямо запрещено Налоговым кодексом РФ в п. 2 ст. 264), а сам договор был подписан высокими договаривающимися сторонами на зелёном сукне бильярдного стола. Фискальные органы в этом случае отнесут ваши расходы к числу необоснованных.

    Но в целом, конечно, проведение официального мероприятия может состояться и в ресторане, и на базе отдыха. Это законом прямо не запрещается. Важно соответствие дат, указанных в первичных документах и сроков, отражённых в отчёте. Обратите внимание на дату, которая пробита в ресторанном чеке. Она должна соответствовать той, что содержится в отчёте. Иначе у налоговиков могут возникнуть кое-какие сомнения. Если оплата проводилась с использованием безналичных инструментов – необходимо специально указать в первичных документах, что таким образом оплачены мероприятия, проведённые такого-то числа. Если мероприятие затянулось на несколько дней – это также следует отразить в отчёте. В противном случае проверяющие могут предположить, что речь идёт о нескольких встречах.

  

  
    Важные мелочи

    С одной стороны, закон не требует от налогоплательщика детально отражать в отчёте все элементы представительской программы. Но практика показывает, что фискальные органы могут предъявить проверяемой организации претензии по поводу обоснованности тех или иных расходов. Конечно, такие придирки можно оспорить в суде и судебная практика показывает, что российская Фемида, как правило, в таких ситуациях становится на сторону налогоплательщика. Если вам не нужны лишние хлопоты – перестрахуйтесь на всякий случай. И не скупитесь на важные детали.

    Вы, разумеется, обозначили в отчёте состав участников мероприятия. Поэтому необходимо следить за тем, чтобы это количество было пропорционально размеру затрат на проведение встречи. Согласитесь: если четыре человека тратят в не самом роскошном ресторане сумму, которой должно хватить на десятерых – это может вызвать обоснованные сомнения налоговиков в разумности подобных трат.

    Результатом мероприятий, которые влекут за собой представительские расходы, в идеале должна быть какая-то договорённость. А если она не достигнута? Сочтут ли фискальные органы в этом случае затраты на представительство обоснованными? Кончено, проверяющие могут задать вам не самые удобные вопросы, но на вашей стороне – Минфин России (см. письмо от 10.04.2013 № 03-03-06/2/11897).

    Однако для того, чтобы споры с налоговой инспекцией не зашли слишком далеко, можно в отчёте сослаться не на итоговый договор (тем более, когда он не заключён), а на какой-то другой документ. Это может быть совместное коммюнике участников, в котором обозначены промежуточные итоги встречи, выявлены намерения сторон, представлены перспективы дальнейших отношений. Главное, чтобы подобный документ нельзя было счесть офертой в гражданско-правовом смысле. Тогда он не будет ни к чему обязывать подписавшие его стороны, зато послужит важным доказательством для налоговиков. Можно предложить вниманию проверяющих и протокол разногласий, который покажет им, в силу каких причин договор по итогам встречи всё-таки заключён не был. Ну не устроила, к примеру, контрагента наша цена, что тут поделаешь!

    Ещё одна важная «мелочь»: не ленитесь проводить детализацию расходов – что и на какие цели. Цветы, транспорт, сувенирка – всё должно быть отражено в первичных документах.

    Даже если правила учёта не требуют предоставления тех или иных первичных документов (кассовых либо товарных чеков, актов выполнения работ и оказанных услуг, накладных и т. д.) – сохранить копии подобных документов в ваших интересах. Вы же не представляете себе, какие дополнительные сведения от вас могут потребовать проверяющие, а потому нужно быть готовым ко всему. Именно детали зачастую избавляют нас от лишних хлопот.

  

  
    Крымские налоговые каникулы

    Власти сделали шаг, направленный на нивелирование таких последствий. С этого года вступает в силу Федеральный закон от 29.11.14 № 377-ФЗ «О развитии Крымского федерального округа и свободной экономической зоны», в соответствии с которым Севастополь и Крым приобретают статус Свободных экономических зон (СЭЗ).

    Что это такое? Какие преференции могут получить российские компании с континента, становясь участниками полуостровных СЭЗ? Давайте разберёмся.

  

  
    Право на преференции

    Самое главное: компании участники СЭЗ получают серьёзные налоговые преференции, которые дают возможность платить налоги в разы меньше, чем это сегодня позволено обычным участникам хозяйственных отношений (см. ст. 2 Федерального закона от 29.11.14 № 379-Φ3). Однако для получения подобных льгот претенденты должны выполнить ряд жёстких условий. Преференции применяются только в отношении деятельности, осуществляемой непосредственно в рамках соответствующего договора, который регламентирует операции компании по СЭЗ. Все прочие операции компании подпадают под общие положения Налогового кодекса РФ. Об этом прямо говорится в п. 22 ст. 13 закона № 377-Φ3.

    Раз это так, то наше внимание должны привлечь условия получения статуса участника. Сразу отметим: только регистрации вашей компании в Крыму или в Севастополе с дальнейшей постановкой на их территории на налоговый учёт недостаточно для приобретения желанных льгот. Кроме того, статус участника не предоставляется филиалам юридических лиц, их представительствам, прочим обособленным подразделениям (в тех случаях, когда сами юридические лица не зарегистрированы в субъектах Крымского полуострова, см. п. 1 ст. 13 закона № 377-Φ3).

    Поэтому компания, желающая приобрести статус участника должна представить в правительство соответствующего крымского региона заявление на заключение договора об участии в СЭЗ. К заявлению требуется приложить инвестиционную декларацию, как того требуют п.п. 2,3 ст. 13 закона № 377-Φ3. Этот документ должен обозначить данные о целях и видах деятельности участника проекта, а также его технико-экономическое обоснование, где указываются средняя заработная плата, предполагаемое число сотрудников, объёмы и сроки капвложений. Установлены требования по минимальному объёму капитальных вложений участников СЭЗ. За первые 3 года вы не можете внести меньше трёх млн. руб. (если вы представитель малого или среднего бизнеса), для более крупных компаний минимальные капвложения за тот же срок не могут быть меньше 30 млн. руб.

    Компания, ставшая участником СЭЗ, может вести иную деятельность, выходящую за рамки проекта. Но в этом случае необходим раздельный учёт расходов и доходов. Иначе льгот вам не видать.

  

  
    Что получаем

    Итак, вам удалось стать участником СЭЗ в Крыму. Какие льготы в связи с этим вам причитаются?

    Налог на прибыль. Участник СЭЗ в течение 10 лет платят этот налог в федеральный бюджет по ставке 0 %. То есть – совсем его не платят. При этом срок начинает исчисляться только с первого налогового периода, в течение которого получена прибыль. Таким образом, срок льготы в конечном итоге может достигать 12 лет.

    А ставка налога, перечисляемого в региональный бюджет, не должна превышать 13,5 % (см. п. 1.7 ст. 284 Налогового кодекса РФ).

    Ещё один бонус от участия в СЭЗ: увеличить коэффициент амортизации основных средств до 2 (см. п.п. 3 п. 1 ст. 259.3 Налогового кодекса РФ), но не выше. Отметим, что ограничения по видам амортизационных групп закон не предусматривает. Отсутствуют ограничения и по местоположению амортизируемых объектов.

    Обращаю ваше внимание на п. 26 ст. 381 Налогового кодекса РФ. Здесь закреплено право на освобождение от уплаты налога на имущество организации на протяжении 10-и лет. Правда, для получения такой возможности, необходимо соблюдать ряд требований. Так, освобождаемое от уплаты налога имущество должно создаваться (приобретаться) только для использования на территории, входящей в состав СЭЗ. В принципе, претендовать на льготу можно и в отношении имущества, приобретённого (созданного) до получения компанией статуса участника СЭЗ, но в таком случае бремя доказывания того факта, что имущество используется только для данного вида деятельности (в рамках СЭЗ) ложится на претендующую на получение льготы компанию. Думаю, что в том случае, когда будет выявлен факт использования активов до заключения договора об участии в СЭЗ, льгота вряд ли будет предоставлена. И ещё одно условие: имущество компания обязана разместить в Крыму. Таким образом, используется принцип единства цели и места.

    По сходным правилам участники СЭЗ могут претендовать и на льготы по уплате земельного налога. Срок освобождения от его уплаты составляет 3 года. Тот же принцип единства цели места: участок на территории Крымского полуострова, используемый исключительно для целей, обозначенных в договоре о СЭЗ (см. п. 12 ст. 395 Налогового кодекса РФ). Срок освобождения от уплаты земельного налога начинает течь с того месяца, когда возникло право собственности на участок. То есть в тех случаях, когда компания пытается получить льготу по нало

    гу на ранее приобретённый участок, срок сокращается вплоть до полного исчезновения (если право собственности возникло более трёх лет до заключения договора на участие в СЭЗ).

    Следующая льгота компаниям, участвующим в СЭЗ, состоит в том, что они выплачивают страховые взносы по тарифу 7,6 %. Эти взносы для участников СЭЗ распределяются следующим образом: 0,1 % в ФОМС; в ФСС РФ – 1,5 %; в ПФР – 6 % (см. п. 1 ст. 58.4 закона № 212-ФЗ). Срок действия этой льготы – 10 лет (исчисляется с момента получения статуса участника СЭЗ, отсчёт ведётся с первого числа следующего месяца). Но п. 4 ст. 58.4 закона № 212-ФЗ устанавливает одно важное условие для получения подобного права. На льготу могут претендовать только те компании, которые получили статус участника СЭЗ в первые три года создания таких зон в крымских регионах России. Таким образом, предельный срок установлен по 2017 год включительно.

    Если участник СЭЗ использует специальный налоговый режим, он тоже может снизить налоговую ставку. Такое право предоставлено законом крымским регионам России, они могут снижать ставки единого налога на упрощёнке как для всех категорий налогоплательщиков, так и для отдельных категорий, это предусмотрено п. 3 ст. 346.20 Налогового кодекса РФ. Сроки: в 2015–2016 гг. ставки могут составлять 0 %; в следующие пять лет (2017–2021 гг.) при объекте «доходы» допускается ставка 3–4%, а при объекте «доходы минус расходы» допускается ставка 3-10 %.

    Сельскохозяйственный налог. В первые два года действия закона о СЭЗ он может быть установлен в Крыму и Севастополе в пределах 0–6 %, а затем в течение ещё пяти лет – до 4 % (см. п. 2 ст. 346.8 Налогового кодекса РФ).

    Ещё одна приятная новость: в течение всего срока договора запрещается увеличивать налоговую нагрузку для участников СЭЗ. При этом исключения не делается даже в тех случаях, когда усиление налогового гнёта вводится федеральным законом. Таким образом, для участников СЭЗ предусматривается исключение из общего правила. Но если договор СЭЗ прекращается, к компании тут же применяют общие налоговые правила в соответствии с действующим законодательством (см. п. 1 ст. 16 закона № 377-Φ3). В соответствии с п. 5 ст. 16 того же закона методики расчётов налоговых нагрузок будут разработаны уполномоченным Правительством России федеральным органом исполнительной власти. Эти методики позволят сравнивать уровень налогового бремени на момент получения статуса участника СЭЗ и на момент вступления в силу закона, который меняет уровень налоговой нагрузки. Если таковая для конкретного участника СЭЗ будет увеличена – положения соответствующего закона не будут применяться к этому участнику.

  

  
    Схема удалённого доступа

    Итак, закон устанавливает серьёзные льготы для участников СЭЗ в Крыму. Что может сделать российская компания для получения таких налоговых преференций? Необходимо ли для этого полностью переносить деятельность на полуостров? Если компания собирается вести реальную деятельность в зоне СЭЗ, то можно зарегистрировать в Крыму дочернее юридическое лицо и работать с ним в тандеме. Но при этом следует выполнять несколько существенных условий. Создать в Крыму пустышку и вести реальную деятельность на территории континентальной России – плохое решение. В этом случае соответствующие компетентные органы просто разорвут заключённый с ловкачами договор об участии в СЭЗ (если вообще такой договор будет заключён). Поэтому крымская «дочка» должна реально работать в режиме удалённого доступа. Следовательно, функции, возложенные на неё, должны такую возможность предусматривать. Например, консультанты юридического отдела, который находится в Москве, могут работать в дочерней компании в Севастополе. Кроме того, закон № 377-Φ3 не требует от участников СЭЗ заключать трудовые договоры только с лицами, имеющими регистрацию по месту жительства в крымских регионах. Значит, персонал компании может переехать на полуостров из любого субъекта РФ и поселиться в съёмном жилье, стоимость которого за пределами курортных зон вполне приемлема (особенно по сравнению со столичными расценками). И, конечно, можно озаботиться тем, чтобы ряд функций в дочерней компании выполняли крымские специалисты.

  

  
    Нас будут контролировать

    Ещё одна рекомендация: прилагая к заявке на заключение договора об участии в СЭЗ график капитальных вложений, следует тщательно обосновывать любые задержки с вложением финансовых средств. График отсрочек должен учитывать специфику вашего бизнеса. Иначе могут возникнуть проблемы с приобретением статуса участника СЭЗ.

    Российские налоговые и прочие контролирующие органы неплохо изучили хитрости и уловки, на которые идут налогоплательщики. Поэтому в тех случаях, когда основная компания будет искусственно завышать цены на услуги своих крымских дочерних компаний, она может столкнуться с рядом препятствий. П.п. 5 п. 2 и п. 3 ст. 105.14 Налогового кодекса РФ и ст. 1 закона № 379-Φ3 относят к категории контролируемых подобные сделки, если сумма доходов по ним превышает 60 млн. руб. в год. В случае превышения этого лимита головная компания обязана представить в налоговую инспекцию соответствующее уведомление (см. п. 2 ст. 105.16 Налогового кодекса РФ). Но штраф за нарушение этого требования составляет всего 5000 руб. (см. ст. 129.4 Налогового кодекса РФ). Так что таким образом экономить на уплате налогов пока можно. Скорее всего, законодатель ещё просто не сориентировался в ситуации и со временем сумма штрафа будет увеличена. Однако в целом положения закона о контроле над сделками с дочерними компаниями, участниками СЭЗ, практически делают неприемлемым создание фирм-одно-дневок. Выгода от них не будет больше, чем при создании обычных однодневок, зато повышаются риски: головной компании запросто могут доначислить налоги после проверочных мероприятий.

  

  
    Таможня нам поможет

    Одновременно с созданием СЭЗ на территории Крымского полуострова создаётся СТЗ (свободная таможенная зона), позволяющая использовать импортные товары без уплаты таможенных пошлин и налогов и без таких мер, как нетарифное регулирование. Это предусмотрено ст. 1 °Cоглашения по вопросам свободных экономических зон на территории Таможенного союза от 18.06.10. Разумеется, участвующая в СЭЗ компания сэкономит, но только при использовании подобных товаров на территории СТЗ; за вывоз товара или продукции, произведённой с использованием подобного товара, за территорию СТЗ (неважно, в другой регион России или за её пределы), придётся проходить все положенные процедуры на таможне (см. п. 5 ст. 18 закона № 377-Φ3).

    Однако есть ряд исключений из этого правила. Так, ограничения не распространяются на транспортные средства, применяющиеся для перевозок между СЭЗ и остальными субъектами РФ, зарубежными странами (см. п. 16 ст. 18 закона № 377-Φ3). Правительство России оставляет за собой право ограничить сроки нахождения таких транспортных средств за пределами Крыма, но пока этим правом не воспользовалось. Таким образом, участие в СЭЗ становится особенно привлекательным для тех компаний, которые заинтересованы в обновлении своего транспортного парка (в условиях наземной блокады Крыма – хотя бы водного).

    Ещё одно льготное исключение из общих таможенных правил: участник СЭЗ могут на таких условиях закупать импортное оборудование для строительства на территории СЭЗ. Подобные товары после пяти лет использования на территории СТЗ могут быть перемещены в другие регионы России без прохождения таможенных процедур и соответствующих выплат (см. п. 18 ст. 18 закона № 377-Φ3).

  

  
    Судебные гарантии

    П. 26 ст. 13 закона № 377-Ф3 устанавливает жёсткие гарантии, защищающие права компаний, ставших участниками СЭЗ. Так, участник СЭЗ могут быть лишены всех вышеперечисленных льгот и преференций только с момента официального внесения в Единый реестр участников СЭЗ записи об их исключении. А в соответствии с п. 23 ст. 13 того же закона принудительно исключить участника СЭЗ из этого реестра может только суд, то есть административный порядок (например, решение налогового органа), автоматическое исключение из числа участников СЭЗ из-за нарушения каких-либо правил, инструкций, статей закона не допускается. В свою очередь суд может принять подобное решение из-за нарушения участником СЭЗ правил об объёмах и сроках капитальных вложений или ведение не предусмотренной договором об участии в СЭЗ видов деятельности (см. п. 3 ст. 14 того же закона).

    Таким образом, всем, кто знаком с судебной практикой в России, становится понятно: даже после совершения указанных выше нарушений, участник СЭЗ может ещё 3–5 лет пользоваться всеми налоговыми и таможенными льготами и преференциями. Именно столько длятся судебные процедуры по аналогичным делам с учётом сроков на апелляцию. А чем в итоге рискует компания-нарушитель? Только лишением льгот и преференций, то есть используются право-восстановительные меры. Никаких штрафных санкций законом не предусмотрено. Это – ещё один довод в пользу участия в Свободной экономической зоне на территории двух новых субъектов Российской Федерации.

    27.07.2015

  

  
    Глава 123

    Можно ли отстоять вычет по НДС? Вопрос достаточно актуальный, поэтому постараюсь рассмотреть все имеющиеся для этого возможности.

    Итак, покупатель при совершении сделки получает от контрагента счёт-фактуру. Там выделена сумма НДС, в то время как сам продавец от уплаты этого налога по тем или иным причинам освобождён. Имеет ли покупатель право на вычет? Как показывает судебная практика, шансы получить вычет достаточно высоки.

    Такие основания заложены с ст. ст. 146 и 149 Налогового кодекса РФ. Там идёт речь о ситуациях, когда продавец работает на спецрежиме, или о тех случаях, когда предмет договора вообще не относится к категории объектов, облагаемых НДС.

    Кстати, положительная для налогоплательщиков судебная практика опирается на ряд решений КС РФ, ФНС, Минфина России.

  

  
    Юридический факт: выставление счёта-фактуры

    Итак, вы получаете от продавца (который плательщиком НДС не является) счёт-фактуру, в котором выделяется сумма НДС. Иногда при проверке налоговые органы стремятся отказать в праве на вычет покупателю. Но подобные решения, обратите внимание, прямо противоречат точке зрения ФНС (см. письма от 16.02.15 № ГД-4-3/2366@, от 18.12.14 № ГД-4-3/26274). В описанной ситуации обязанность перечислить налог возлагается на продавца, который получил эту сумму от покупателя. А тот, что совершенно логично, получает право на вычет.

    Подобный прецедент был создан фискальным ведомством России в отношении операций по обслуживанию самолётов на территории страны. Но в принципе по аналогии право на вычет может быть распространено и на прочие операции, не подлежащие обложению НДС в соответствии со ст. 149 Налогового кодекса РФ.

    Для возникновения права на вычет покупатель должен обозначить один важный юридический факт: выставление соответствующего счёта-фактуры. Этот же юридический факт порождает обязанность продавца выплатить налог в бюджет (см. соответственно постановление Президиума ВАС РФ от 30.01.07 № 10627/06 и постановление КС РФ от 03.06.14 № 17-П).

  

  
    Право на ошибку

    Вообще выставление в счёте-фактуре суммы ИДС является ошибкой. А подобный документ не даёт оснований для применения налогового вычета. Это – точка зрения Минфина России, который ссылается в своём письме от 18.11.13№ 03-07-11/49526 на соответствующие положения ст. 169 Налогового кодекса РФ. В ряде писем Минфин конкретизирует перечень работ и услуг, к которым в соответствии со ст. 149 Налогового кодекса РФ применяется это правило.

    Но, к счастью для налогоплательщиков, судебная практика часто идёт в разрез с логикой Минфина. Имеются прецеденты, когда суды принимали решения в пользу покупателя, считая, что ошибка продавца не должна влиять на возможность покупателя осуществлять свой законное право на вычет (см. постановление ФАС Московского округа от 09.04.13 № А41 -32526/12).

  

  
    Ловушки необоснованной выгоды

    Некоторые суды в подобных спорах становятся на сторону налоговых органов, которые отказывают покупателю в праве на вычет. Основанием для подобных решений иногда становится выявление признаков получения покупателем необоснованной выгоды. Что может вызвать подозрения судей по поводу намерения налогоплательщика незаконно получить возмещение за счёт уменьшения бюджетных доходов'? Это такие факты, как регистрация компаний, заключающих сделку, незадолго до момента её совершения, разовый характер подозрительных сделок в отсутствии признаков ведения другой деятельности, малочисленность персонала. Суд может обратить внимание и на несоответствие фактических обстоятельств совершения сделки её договорному оформлению. Значит, для получения права на вычет налогоплательщик должен уделять должное внимание качеству договорной работы. Любая небрежность может быть истолкована судом не в вашу пользу.

  

  
    Мнение Конституционного суда

    Своё видение ситуации Конституционный суд РФ обозначил в определении от 07.11.08 № 1049-0-0. Там, в частности, говорится о том, что налогоплательщики имеют право по своему выбору проводить планирование своей экономической деятельности и самостоятельно определять налоговую политику своей компании. Таким образом, субъект хозяйственной деятельности может установить цену без учёта НДС (тогда эти суммы в счетах-фактурах не выделяются). А может и выделить

    подобные суммы, в таком случае эти средства подлежат выплате в бюджет, а о вычетах в этом случае речи быть не может.

    Конституционный суд вообще не наблюдает в действиях продавца, выделяющего в счетах фактурах суммы налога, никакой ошибки. Просто участник сделки пользуются своим правом определить направления своей хозяйственной (в том числе – налоговой) деятельности. В этом плане интересно определение Конституционного суда РФ от 07.11.08 № 1049-0-0. Суд обозначил точку зрения, в соответствии с которой все без исключения операции, указаные в ст. 149 Налогового кодекса РФ, подпадают под действие налоговой льготы.

    Вообще право выбора включить в состав конечной цены НДС или уплатить самому налог (выставив счёт-фактуру с выделенной суммой налога) даёт продавцу комплексное понимание двух статей Налогового кодекса РФ: 149 и п. 5 ст. 173.

    Необходимо отметить, что современная судебная практика соответствует логике решений Конституционного суда РФ.

  

  
    Продавец на спецрежиме

    В тех случаях, когда предприниматель использует ЕНВД, он в соответствии со ст. 168 Налогового кодекса РФ, не выделяет на ярлыках и ценниках сумму налога. В то же время, выдавая покупателю кассовый чек, такой продавец фактически выставляет счёт-фактуру с выделенной суммой НДС.

    Рассматривая подобные ситуации, Конституционный суд РФ пришёл к выводу (см. постановление от 03.06.14 № 17-П), что компания, отказавшаяся от преимуществ, которые даются ей налоговым спецрежимом, обязана начислить НДС, независимо от того, выделяется ли его сумма в тех или иных документах или нет.

    Что касается ситуаций с перечислением НДС продавцу, который работает на УСН, то Конституционный суд РФ однозначно становится на сторону покупателя. При этом суд ссылается на п. 5 ст. 173 Налогового кодекса РФ. Но в то же время продавцы-упрощенцы не обязаны оформлять счета-фактуры. Значит, покупатель не имеет на этом основании принимать НДС к вычету (помните, мы говорили о юридическом факте?). Такое мнение неоднократно высказывалось Минфином России, но судебная практика, несмотря на точку зрения финансового ведомства, как правило, становится на сторону налогоплательщика-покупателя. По крайней мере, когда речь идёт о продавцах, работающих на ЕНВД, УСН и ЕСХН.

    Наконец, рассмотрим ситуацию, когда операция, выступающая предметом сделки, вообще не признаётся объектом обложения НДС. Их перечень приводится в ст. 146 Налогового кодекса РФ. Если в такой ситуации продавец выставил вам счёт-фактуру, в которой выделена сумма налога, вы имеете полное право принять НДС к вычету. Но для этого необходимо обезопасить себя: в вашу пользу сработает то обстоятельство, что сам факт выставления счёта-фактуры не является основанием для того, чтобы отменить ваше право на вычет. Вы только должны при этом соблюсти требования, указанные в ст. ст. 169, 171, 172 Налогового кодекса РФ.

    И, конечно, необходимо исключить возникновение у проверяющих органов даже тени подозрения о том, что целью ваших действий является получение пресловутой необоснованной выгоды (о чём я говорил выше).

  

  
    Глава 129

    Как известно, Уголовный кодекс надо чтить. Особенно в России. Всем без исключения. В том числе и налогоплательщикам. Особенно тем руководителям и бухгалтерам, в компаниях которых проводится налоговая проверка. Тем, кто хочет, чтобы риск привлечения к уголовной ответственности за совершение налоговых преступлений был сведён к нулю, я могу предложить свои рекомендации.

  

  
    Считаем сроки

    Законодатель всегда тщательно расписывает юридически значимые сроки и последствия их несоблюдения. Значит, нам нужно чётко и ответственно отслеживать те хронологические отрезки, которые отмерены нам законом.

    Для возбуждения уголовного дела по налоговым составам материалы должны быть переданы налоговыми инспекторами в Следственный комитет (СК). И тут установлены определённые сроки. Важен момент времени, когда в компанию поступило требование об оплате недоимки. На это по закону отводится 8 рабочих дней. Как только они проходят (а налогоплательщик не использовал возможность добровольно выполнить требования фискальных органов) – начинает течь двухмесячный срок. В течение этого времени налоговики могут в принудительном порядке взыскать недоимки. Если и это не помогает, то налоговая инспекция в течение десяти дней должна официально оформить материалы для СК. В случае нарушения подобных сроков в возбуждении уголовного дела может быть отказано.

    Что делать в течение этого времени налогоплательщику? Разумеется, нужно постараться оплатить долги государству. Если средств на полное погашение задолженности у компании не хватает – необходимо использовать предоставленные законом возможности. Например, добиться в налоговых органах рассрочки. Главное – начать платить. Ещё один вариант: нужно постараться погасить задолженность непосредственно по налогам. А выплату штрафов и пеней оставить напоследок. Дело в том, что основанием для возбуждения уголовного дела является наличие задолженности именно по налогам, а не выплатам по налоговым санкциям.

  

  
    Размер имеет значение

    Российское уголовное право исходит из того, что степень общественной опасности противоправного деяния (один из важнейших критериев определения тяжести преступления) определяется не в последнюю очередь размером причинённого ущерба. В ст. ст. 199 и 199.1 Уголовного кодекса РФ неуплата налогов юридическим лицом признаётся совершённой в крупном размере, если она превосходит 2 млн. руб. с превышением 10 % от общей суммы или более 6 млн. руб. (в любом случае). Особо крупный размер начинает исчисляться с 10 млн. (и более 20 % соответственно), либо с 30 млн. руб. (в любом случае).

    Для физлиц аналогичный состав предусмотрен ст. 198 Уголовного кодекса. Крупный размер: 600 тыс. рублей (больше 10 %) либо свыше 1,8 млн. руб. в любом случае. Особо крупный размер: свыше 3 млн. (более 20 % от общей недоимки) либо свыше 9 млн. в любом случае.

    Кроме того, следует помнить о том, что последствия оплаты задолженности по основной сумме и по пеням имеют различный характер. Пени продолжают начислять до тех пор, пока не погашен основной долг Поэтому погашать задолженность по оплате санкций можно сколь угодно долго. Имеет смысл в первую очередь озаботиться оплатой основного долга. Соответственно, будут уменьшаться и начисляемые пени. При этом нужно иметь в виду, что налогоплательщик имеет право попросить фискальные органы о зачёте оплаченных пеней в счёт погашения основного долга.

    Кстати, Налоговый кодекс РФ (см. ст. ст. 109, 113) содержит основания, исключающие уголовную ответственность. Это такие обстоятельства, как истечение сроков исковой давности либо факт переплаты налогоплательщиком размера причитающихся с него недоимок.

    Обращаю ваше внимание: теперь в соответствии с письмом ФНС от 24.04.15 № ЕД-4-2/7081 налоговые органы обязаны для возбуждения уголовного дела составлять для СК справку строго определённого образца.

    Она должна содержать:

    • сумму недоимки, сведённая в таблицу с указанием доли задолженности по отношению к сумме налогов, подлежащей уплате за три последних финансовых сезона (таким образом обосновывается общественная опасность деяния);

    • схему уклонения от уплаты налогов при наличии таковых с указанием статей Налогового кодекса РФ, положения которых при помощи данных схем нарушаются (таким образом обосновывается противоправность деяния);

    • факты противодействия налогоплательщика законным требованиям и действиям налоговых органов (таким образом доказывается наличие умысла правонарушителя).

    На практике к фактам противодействия могут быть отнесены такие поступки, как регулярная неявка на допросы, переход под эгиду другой налоговой инспекции, даже попытки провести реорганизацию компании. И, разумеется, «потеря» имеющих отношение к делу документов.

    В случае, когда налоговый инспектор неправильно (или неполно) заполняет подобную справку, следователь может отказать в возбуждении дела. Может – но не обязан, поскольку недостатки формального характера могут быть восполнены иными следственными действиями. Например, допросом в качестве свидетелей сотрудников налоговой инспекции.

  

  
    О смысле умысла

    Зато непременным условием, необходимым для возбуждения уголовного дела является наличие в действиях (бездействиях) налогоплательщика вины в форме умысла. Наличие вины только в форме неосторожности не позволяет привлечь налогоплательщика к уголовной ответственности (но не исключает возможности привлечь его к ответственности административной).

    Об этом прямо говорится п.п. 3 и 8 постановления Пленума Верховного суда РФ от 28.12.06 № 64.

    Что такое прямой умысел? Это такое внутреннее психическое отношение лица к совершённому им противоправному деянию и его общественно-опасным последствиям, когда человек осознаёт факт нарушения закона, предвидит возможность причинения такими деяниями вреда охраняемым законом общественным отношениям и желает наступления таких последствий (в случае налоговых нарушений – из корыстных мотивов).

    И здесь как раз имеется серьёзный зазор между налоговым и уголовным правом.

    Дело в том, что говорить о вине вообще и умысле в частности можно только в отношении конкретного человека, физического лица. И к уголовной ответственности по нашему закону могут привлекаться только физлица. А вот к налоговой ответственности в её административной разновидности могут привлекаться и юридические лица, компании. Поэтому налоговые инспекторы в отличие от следователей и дознавателей СК не привыкли оперировать таким понятием, как умысел. Обычно им достаточно доказать объективную сторону состава правонарушения – и всё. А для уголовного дела определяющее значение имеет и субъективная сторона преступления (вина, мотив, цель). Плюс форма вины: именно прямой (а не косвенный) умысел и уж тем более – неосторожность.

    Поэтому следователи всегда требуют от сотрудников фискального ведомства, чтобы те определяли конкретное виновное физическое лицо. Только факта наличия недоимки им мало. С учётом того, что многие налоговые правонарушения имеют длящийся на протяжении месяцев или даже лет характер, тем более, когда компания претерпевает за этот срок различные организационные преобразования, меняет персональный состав руководящих органов – сделать это нелегко. Конечно, СК может принять материалы от налоговых органов и без определения конкретного виновного человека, но в этом случае работу по его установлению обязаны будут провести уже следователи либо дознаватели (см. ст. 144 Уголовно-процессуального кодекса РФ).

    На практике имеют место случаи отказа в возбуждении (прекращении) уголовного дела ввиду неустановления виновного лица.

  

  
    Без вины виноватые

    Конечно, можно верить в гуманность нашего суда. Но в любом случае рассмотрение дела в судебных органах негативно влияет на хозяйственную деятельность компании. Правоохранительные органы широко используют имеющиеся у них возможности. Поэтому они блокируют счета налогоплательщика, в рамках выемки документов изымают важные бумаги, компьютерную технику.

    Последней соломинкой для налогоплательщика, стремящегося избежать подобных неприятностей, иногда остаётся предоставление доказательств об отсутствии в его действиях умысла. Если следователь обнаружит, что правонарушение совершено по неосторожности (например, на основании п. 1 ст. 122 либо п. 3 ст. 120 Налогового кодекса РФ) – он, скорее всего, откажет в возбуждении уголовного дела.

    Но имеется одно интересное исключение из этого правила. Это правонарушение. предусмотренное ст. 123 Налогового кодекса РФ, где речь идёт о неуплате налогов налоговым агентом. Здесь объективная сторона фактически подразумевает наличие субъективной стороны. Ведь агент обязан перечислить казне не свои, а чужие налоги. Как это можно сделать по неосторожности? Конечно, можно сослаться на тяжёлую финансовую ситуацию, предбанкротное положение компании. Но в принципе это может и не сработать.

    В любом случае налогоплательщик должен помнить, что субъективная сторона его действий может в своё время получить строгую юридическую оценку. Поэтому, если вы хотите избежать уголовного преследования, вам не следует создавать ситуации, которые могут быть истолкованы как противодействие законным действиям (требованиям) налоговых органов. Ведь отсюда всего один шаг до установления наличия умысла со всеми вытекающими последствиями.

    11.07.2015

    • Аудиторская программа нового поколения

    • Удобные бланки документов

    • Встроенная база типовых ошибок

    • Создание отчетов одним кликом

    • Календарь задач

    • Отчет по обзорной проверке в один клик

    • Автоматически заполняемые тесты и рабочие документы

    • Настраиваемые отчеты

    • Программа создана аудиторами АК «ФБКА»

    • Экономит время аудиторов на 90 % (это невероятно, но факт)

    Программа готовится к запуску. Оставьте ваш адрес электронной почты, мы пришлем приглашение.

  

  
    Глава 134

    Сегодня над Россией подвешен своеобразный дамоклов меч в виде обязанности выплатить акционерам ЮКОСа порядка 51 млрд. долларов. Такое решение принял третейский Арбитражный суд, находящийся в голландском городе Гаага. Три зарубежные компании в 2005 году обратились в третейский арбитраж. Они ссылались на положения Европейской энергетической хартии, в которой установлено требование о защите прав частных инвесторов от незаконных посягательств государства. Год назад суд вынес решение не в пользу России. Цена иска (с процентами) составила обозначенную выше сумму. Россия платить отказалась. А суды уже двух стран (Бельгии и России) выдали соответствующие исполнительные листы, на основании которых налагаются аресты на российское имущество, включая имущество, пользующееся дипломатическим иммунитетом. На повестке дня аналогичные действия истцов на территории США, других стран. Какие шаги могут быть предприняты российской стороной? Попробуем разобраться.

  

  
    Пределы юрисдикции

    В своё время Советским Союзом был подписан ряд конвенций, в соответствии с которыми наша страна признавала юрисдикцию внешнеторгового арбитража. Это было необходимым условиям для всех участников международных торговых отношений. А вот ту самую Европейскую энергетическую хартию, на которую ссылаются истцы, акционеры ЮКОСа, ни СССР, ни Россия не ратифицировали. В то же время, много лет положения хартии наша страна фактически исполняла, то есть молчаливо (конклюдентно) её признавала. Итак, до вынесения международным арбитражом решения в пользу ЮКОСа Россия положения хартии и юрисдикцию Гаагского третейского суда признаёт, а после вынесения этого решения – отказывается его выполнять. Согласитесь, позиция достаточно спорная, уязвимая. В такой ситуации большую роль играет качество юридических услуг. Наше руководство поручило отстаивать интересы России в Гааге двум международным юридическим компаниям. Результат известен. Спрашивается: может быть, стоило поискать отечественных юристов, а не доверять дутой репутации компаний, которые в итоге с треском провалили дело? Но это – вопрос на перспективу. Пока необходимо разобраться с нынешней ситуацией.

    Но между решением суда и попыткой его исполнения возник солидный временной зазор. Истцы не сразу обратились в национальные юрисдикции для выполнения решения суда в Гааге. Чем это вызвано? Вопрос непростой. Кремль вообще, похоже, не верил в то, что акционеры ЮКОСа настроены серьёзно. Михаил Ходорковский являет собой наглядный пример, чем могут закончиться для частных лиц попытки спорить с российским государством по серьёзным поводам. Но они на этот шаг всё-таки пошли. Возможно, сыграла свою роль отмашка Вашингтонского обкома, возможно, акционеры просто решили использовать в своих целях благоприятную международную конъюнктуру. Теперь это неважно. Главное: сейчас под угрозой находятся самые разнообразные российские активы за рубежом. При этом наибольшую угрозу национальным интересам составляет не столько возможный арест на объекты недвижимости, иные материальные объекты (вплоть до выставочных экспонатов), сколько российские акции и деньги, хранящиеся на счетах зарубежных банков.

    Напомню: миллиарды долларов, которые были аккумулированы Россией в Резервном фонде и Фонде национального благосостояния за годы высоких нефтяных доходов размещены за рубежом. Причина, по которой эти стратегические финансовые ресурсы выведены из России – более высокие банковские проценты. Как говорится, меркантильность до добра не доводит. Погнавшись в своё время за процентами, наше государство поставило себя в крайне уязвимую позицию, а потому риски, вызванные решением Гаагского суда по иску акционеров ЮКОСа, сегодня возросли многократно. А ещё зарубежные суды могут арестовать российские углеводороды, поставленные западным потребителям. Что интересно: потребители в этом случае могут также предъявить иски поставщику нефти или газа, имущество которых арестовано во исполнение судебного решения.

    Что может сделать в такой ситуации Россия?

  

  
    Ответные меры

    Сегодня СМИ заполнены информацией о том, что правительство готовит ответные меры. Говорить об их зеркальном характере – просто несерьёзно. Ведь в этом случае потребуется аналогичное решение третейского суда. Значит, Правительству РФ нужно будет подумать о том, как можно реанимировать какие-то старые споры. В принципе это возможно. Но для этого придётся действовать очень изобретательно и аккуратно. Да, в России сосредоточены огромные активы зарубежных государств и иностранных компаний. Но мы не имеем возможности просто экспроприировать такое имущество. В этом случае на инвестиционной привлекательности России придётся поставить огромный жирный крест. Никто не станет вкладывать средства в экономику государства, которое ведёт себя по-бандитски. Значит, России придётся соблюдать правила, принятые в так называемом цивилизованном обществе. Например, сегодня активно обсуждаются меры, которые могут быть приняты Россией в отношении Финляндии в ответ на оскорбительную выходку властей этой страны. Хельсинки отказал в выдаче визы председателю Госдумы РФ Сергею Нарышкину, ссылаясь на санкционные списки ЕС, несмотря на то, что в соответствии с дипломатическим протоколом ему должны были разрешить приезд в страну, в которой проходит очередная сессия ПАСЕ. Рассматривается следующий вариант: Россия отменяет таможенные льготы, которые установлены на вывоз леса кругляка в Финляндию. Удар по экономике горячих финских парней будет весьма чувствительным: из России ввозится порядка 20 % потребляемого могучей целлюлозно-бумажной промышленностью страны тысячи озёр. Но такие меры могут носить избирательный характер. В конце концов, грузы на МКС завозятся в основном российскими «Протонами». Однако возможен и чисто судебный способ защиты.

  

  
    Точки обжалования

    На каком основании можно обжаловать в обычном суде решение суда третейского? Во-первых, можно попытаться доказать, что третейский суд аффилирован противной стороной и фактически выполняет её заказ. Но в отношении Гаагского трибунала сделать это практически невозможно. И говорить о политизированности этого органа тоже не стоит. В принципе решения судов могут быть обжалованы ввиду несоблюдения тех или иных процессуальных норм – но и здесь явно не тот случай, грубых процедурных нарушений в Гааге отмечено не было. Значит, остаётся один формальный повод: суд вышел за рамки своей компетенции, принимая к рассмотрению дело о нарушении стороной акта, который она (Россия) не ратифицировала.

    Итак, формальный повод для пересмотра дела вроде бы имеется. Но каковы шансы на выигрыш? Большинство авторитетных наблюдателей однозначно отвечают: шансов практически нет. Во-первых, решение суда уже признало несколько крупных стран. И, во-вторых, политическая ситуация в мире сегодня такова, что Запад использует любой предлог для причинения ущерба России. Здесь предлог серьёзный и приз – весьма внушительный. Так что решение трибунала в Гааге надо рассматривать как свершившийся факт. И делать соответствующие выводы. С деньгами этими, к сожалению, нам, скорее всего, придётся распрощаться. Истцы будут буквально по кусочку «откусывать» российские активы, где только придётся. Этот займёт у них какое-то время – но своего они добьются.

  

  
    Правила финансовой осады

    Итак, какие уроки можно извлечь из этой истории? Мы должны осознать один очевидный факт. Россия сегодня представляет собой осаждённую крепость. Запад во главе со своим гегемоном США атакует нас по всем направлениям, пытается наносить нашей стране ущерб, в том числе используя финансовые методы. Противник очень серьёзный, поэтому России надо действовать очень аккуратно. Просто отказаться от выполнения решений международных судебных органов? В этом случае мы превратимся в страну-из-гоя, с нами никто не захочет иметь дело. Значит, нужны компромиссные варианты.

    Во-первых, России стоит договориться с акционерами ЮКОСа. Отсрочка выплаты долга или его реструктуризация – на эти темы с истцами нужно разговаривать. Но это – тактическое решение. Плюс персональное давление на тех лиц, которые оказывают влияние на ход дела. Обратите внимание: Прокуратура возбудила уголовное дело против Ходорковского, причём речь идёт не о налоговых правонарушениях, а об убийстве мэра Нефтеюганска. В принципе, ход адекватный. Из борца против кровавого режима опальный олигарх превращается в заурядного уголовника.

    А стратегический план должен состоять в том, что Россия постепенно выведет свои активы из финансовых структур, которые находятся в западной юрисдикции.

    Нужно вспомнить рекламный призыв советских времён: «Храните деньги в сберегательной кассе!». Не в западном банке, а у себя дома.

  

  
    Глава 139

    Налоговые инструменты – один из проверенных способов борьбы с экономическим кризисом. Нынешнее состояние российской экономики предполагает необходимость оперативного реагирования финансовых властей. Какие изменения налоговой политики нас ожидают, какие планы вынашивает правительство? На эти вопросы отчасти даёт ответы опубликованный недавно проект основных направлений налоговой политики Правительства РФ на ближайшие три года.

  

  
    НДС становится проще

    Экспортёры постоянно сталкиваются с необходимостью соблюдения всех процедурных тонкостей, связанных с налоговыми вычетами. Теперь планируется упрощение этих процедур. Напомню, что сегодня для получения права на вычет необходимо подтвердить факт совершения экспортных операций. Проект предполагает, что отныне фирме достаточно будет поставить на учёт товары, работы или услуги и оформить счёт-фактуру от поставщика.

    Кроме того, компаниям-дочкам для возмещения налога в заявительном порядке, нужно лишь предоставить поручительство от головной фирмы. Правда, авторы проекта установили требования по минимальной сумме налоговых и неналоговых перечислений в бюджет: за три года компания-заявитель должна внести в казну как минимум 10 млрд. руб. (сюда входят НДПИ, НДС, акцизы, налог на прибыль).

    А ещё законодатель пытается в проекте залатать несколько разрывов в сети налогового законодательства, исключить возможность использования слишком «сообразительными» налогоплательщиками ряд схем, оптимизирующих отношения компании с казной. Сегодня используется следующий вариант: компания проходит реорганизацию и переходит на спецрежим; по действующему закону обязанность восстановления НДС возлагается на то лицо, которое приняло к вычету налог. Но дело в том, что правопреемник к числу таких субъектов отнесён быть не может. Авторы проекта предлагают ввести правило, в соответствии с которым НДС будет подлежать восстановлению в обязательном порядке до реорганизации, а не по её завершению. Мне кажется, что этот барьер легко преодолеть. Кто запретит реорганизованной компании перейти на специальный налоговый режим спустя какое-то время после процедуры реорганизации (на следующий год)?

    Инициаторы проекта постарались решить проблему уплаты НДС в случае получения предоплаты. Предлагается ввести для покупателя обязанность по восстановлению налога, который принят к вычету с предоплаты. Такая обязанность должна устанавливаться в тех случаях, когда поставка товара по каким-либо причинам не произошла в течение определённого срока. Скорее всего, авторы проекта, таким образом пытаются бороться с фирмами-однодневками.

    Обращаю ваше внимание на один знаменательный факт. Правительство РФ (точнее – Минфин) предлагает обсудить меры по отработке уплаты ИДС в такой перспективной сфере, как телекоммуникационные услуги. Чиновники планируют включить в дискуссию по этим вопросам всех заинтересованных членов российского бизнес-сообщества.

  

  
    Снижение амортизации

    Напомню, что в соответствии с п. 3 ст. 286 Налогового кодекса РФ сегодня авансовые платежи для налога на прибыль предприятий могут платить раз в квартал те налогоплательщики, размер выручки которых за последний год (четыре квартала) составлял как минимум 10 млн. руб. Законодатель, скорее всего, постарается слегка расширить круг лиц, пользующихся таким правом: рост цен вызвал закономерное снижение прибыли.

    Более актуальным представляется предлагаемый в проекте рост цены амортизируемого имущества, этот пороговый показатель применяется для исчисления налога на прибыль предприятий. В соответствии с п. 1 ст. 256 Налогового кодекса РФ эта сумма составляет 40000 руб.

    По некоторым сведениям в недрах Минфина уже готовится законопроект, который позволит получить преференции промышленным предприятиям, которые созданы с нуля (так называемые гринфилды). Но для получения подобных льгот компания должна стать участником регионального инвестпроекта в установленные законом сроки. При этом капвложения зарегистрированных участников инвестроекта будут учтены за три или пять последних лет: при сумме вложений от 50 млн. руб. – три года, а при сумме вложений не менее 500 млн. руб. – пять лет соответственно. Но следует учесть, что в эти суммы не будут включаться те виды имущества, которые были признаны аморитизируемым. Тем самым законодатель стимулирует участников инвестиционных проектов к приобретению нового оборудования.

  

  
    Ещё льготы

    Государство продолжает демонстрировать своё стремление поддержать малый бизнес. Регионы получат возможность использовать пониженную ставку налога, вплоть до 1 %, а городам федерального значения разрешать понижать ставку ЕНВД до 7,5 % в последние годы, когда эта налоговая система применяется к субъектам малого бизнеса.

    Законодатель планирует расширение круга лиц, имеющих возможность использовать упрощённые системы налогообложения. Так, право на это получат и те хозяйствующие субъекты, которые имеют в своём составе представительства. Расширяется и число претендентов на применение патентной системы. Упрощенцы в сфере бытовых услуг получат право на налоговые каникулы на срок до двух лет.

    Ещё одну новинку можно только приветствовать: авторы проекта предлагают организовать регистрацию физических лиц, работающих на основе самостоятельной занятости, уже как предпринимателей на патенте, используя принцип одного окна. Такая процедура призвана упростить обложение таких предпринимателей налогами и взимание с них страховых взносов. Получается система три в одном: регистрация, уплата налогов и взимание страховых взносов.

  

  
    НДФЛ: правила станут строже

    Проблема пополнения отощавшего бюджета вынуждает власти обратить особое внимание на собираемость налогов. Авторы проекта в этой связи проявляют повышенный интерес к НДФЛ. Теперь налоговые агенты обязаны с периодичностью один раз в квартал представлять соответствующие отчёты. Законом установлена ответственность за правонарушения в этой сфере вплоть до остановки банковских операций агента. Законодатель постепенно отказывается от принципа консолидации доходов в целях предоставления льгот по уплате налогов. Так, отныне дивиденды не дают возможность получения льгот по уплачиваемому с этой суммы налогу в размере 13 %. Наблюдатели утверждают, что возможно ужесточение правил налогообложения по НДФЛ по ряду других направлений (например, по доходам от операций с ценными бумагами). Меняется и правило, введённое п. 6 ст. 220 Налогового кодекса РФ. Теперь установленный этой нормой лимит расходов, который позволяет получить вычет по такому основанию, как приобретение родителями жилья для несовершеннолетнего ребёнка, не должен превышать 2 млн. руб. (вместо 3-х млн. руб., как раньше).

    Что интересно: другие налоги и платежи финансовые власти России пока трогать не намерены. Это касается, в том числе, акцизов. Но в то же время их ставки претерпят индексацию в 2018 году. А экспортёры, не имеющие банковских гарантий, могут получить преференции в виде освобождения от уплаты акцизов. Но это касается только привилегированной группы крупных экспортёров.

    Имущественная группа налогов, так же как и НДПИ, серьёзному реформированию также не подвергнется. Тарифы в течение ближайших трёх лет тоже должны сохраниться на существующем уровне.

    Законодатель решил постепенно отказаться от использования в налоговых отношениях ставки рефинансирования. Так, уже с этого года (см. Федеральный закон от 08.03.15 № 32 ФЗ) при фиксации предельного размера процентов (см. ст. 269 Налогового кодекса РФ) будет применяться ключевая ставка. А вот при уплате НДПИ по-прежнему используется ставка рефинансирования (см. гл. 26 Налогового кодекса РФ). При расчёте НДС с дисконта по ценным бумагам также используется ставка рефинансирования.

  

  
    Контроль и учёт

    В борьбе за повышение собираемости налогов государство атакует институт налоговой тайны. Теперь контрагенты будут иметь возможность обратиться в налоговые органы за получением информации о заработной плате, численности персонала, представлению налоговой отчётности. Такие новации, пожалуй, можно признать разумными, поскольку они могут использоваться в борьбе с однодневками.

    Очень интересной кажется и такое предложение авторов проекта, как расширение круга субъектов, имеющих право на услуги в форме таксруллинга. Это получение информации о возможных налоговых последствиях предполагаемой сделки. Подобная новация может сыграть роль обоюдоострого оружия. С одной стороны, налогоплательщик снижает налоговые риски, а с другой – фискальные органы получают возможность предварительного налогового контроля. Неясно только, справятся ли налоговые органы с валом новых обязанностей: заказчикам услуг по таксруллингу, возможно, придётся ждать результатов не один месяц.

    Обратите внимание и на такую новинку: теперь обязанность по представлению налоговой отчётности будет возложена на предприятия с численностью работников от 50 человек, а не 100, как ранее.

    И, конечно, борьба с однодневками. Она продолжается и конца ей не видно. В Госдуме готовы к третьему чтению поправки в ст. ст. 173.1 и 199 Уголовного кодекса РФ, в соответствии с которыми будет ужесточена ответственность за сотрудничество с компаниями, которые создавались при помощи подставных лиц.

  

  
    Заграница нам поможет

    Правительство продолжает борьбу и со злоупотреблениями, которые неизбежно возникают при исключении двойного налогообложения. Авторы проекта обращают внимание на такие способы, как размывание части получаемой прибыли посредством выплат по корпоративным займам. Бороться с этим будут, но какие методы при этом станут использовать – пока неясно.

    Авторы проекта поставили цель: за три года пройти все процедуры, необходимые для вхождения России в систему автоматического обмена сведениями о проведении финансовых операций. Для этого потребуется внести определённые поправки в финансовое законодательство, а также внедрить Единый стандарт отчётности по финансовым операциям. Это существенно облегчит работу фискальных органов по выявлению обязательств по уплате налогов отечественных налогоплательщиков.

    Правительство разумно сочетает политику кнута и пряника. Так, параллельно с ужесточением правил освобождения от двойного налогообложения будет продолжена практика использования налоговых каникул. При переводе активов в российские банки прирост вкладов россиян облагаться налогом не будет. Законопроект по этому вопросу будет рассматриваться в Госдуме уже в третьем чтении.

  

  
    Новые направления

    Авторы проекта уделяют серьёзное внимание и таким аспектам финансовой действительности, как трансфертное ценообразование. Предполагается расширение видов сделок, в отношении которых будет применяться инструмент трансфертного контроля. Разумеется, авторы настаивают и на ужесточении санкций за правонарушения в этой сфере.

    В проекте обозначены намерения по совершенствованию процедуры, в рамках которой происходит признание субъектов взаимозависимыми. Для этого потребуется уточнить методы исчисления размера доходов для отнесения сделок к категории контролируемых.

    В документ включены намерения по уточнению условий для создания Консолидированных групп налогоплательщиков (КГН), утоняются процедуры внесения соответствующих изменений в договор во время реорганизации участников группы, смены передачи полномочий при замене состава участников группы.

    Будет уточнён порядок распределения налога на прибыль предприятий. Сегодня в этом вопросе имеется некоторая неопределённость, поскольку члены КГН, а также их структурные подразделения располагаются на территории различных субъектов федерации, поэтому уточнение принципов распределения налога между различными региональными бюджетами сегодня весьма актуально. Возникает и необходимость уточнения ставки налогообложения между участниками КГН, поскольку законодательство субъектов Российской Федерации по этим вопросам может иметь определенные отличия.

    Завершая обзор проекта, хочется отметить: налоговые власти России в условиях кризиса стараются не делать чрезмерно резких движений при изменении налогового законодательства, что можно только приветствовать. Революции сверху в России, как правило, ни к чему хорошему нет приводят.

    27.06.2015

  

  
    Глава 147

    Знаменитый английский этолог Десмонд Моррис в своё время доказал, что для стресса современного человека, обитателя большого города, имеются объективные основания. По своей биологической природе человек по-прежнему всё тот же первобытный охотник и собиратель, который привык жить группами в несколько десятков человек. Но эволюция за сравнительно короткий период времени перенесла нас из просторных лесов и степей в перенаселённые города. Мы попали в ситуацию тех диких животных, которых из их естественной среды обитания переместили в тесные вольеры зоопарков. Отсюда и постоянные стрессы, которые стали обыденным фоном нашей жизни. Переменить свою природу или резко поменять условия существования нам не под силу – значит, нужно найти способы борьбы со стрессом. И способы такие имеются.

  

  
    Мудрые советы

    Каким образом можно воспитать в себе силу духа и устойчивость к стрессам? Есть два пути для достижения этой цели: внутренний диалог и психологические тренировки.

    Пусть вас преследуют неудачи – «на войне как на войне», здесь побеждает сильнейший. Мудрый совет: в сложной ситуации разговаривайте сами с собой. С пораженческими настроениями нужно бороться, вам необходимо проанализировать ход своих мыслей и бросить вызов пессимизму. Мощный напор оптимизма не даст опустить руки и приведёт вас к победе.

    Учёные Пражского университета обнаружили интересную закономерность. Оказывается, проблемы можно отогнать, если думать о них на иностранном языке. Если вы владеете, к примеру, английским, попробуйте, когда вас одолевают неприятные мысли, переключиться на этот язык. При этом включаются сразу два механизма: вы начинаете смотреть на проблему немного с другой точки зрения (этого требует сама структура иного языка), а, кроме того, усилия, которые вы должны приложить, думая на чужом языке, заставляют вас отвлечься от сути проблем.

    Ещё один интересный способ представляет собой практика буддистская практика дза-дзен: вы садитесь в свободной позе напротив пустой белой стены, концентрируете на этой поверхности взгляд и стараетесь ни о чём не думать. Проведите таким образом полчаса – и вам станет несколько легче.

  

  
    Переключение мозга

    Как правило, глобальные проблемы возникают не часто, в жизни каждого человека время от времени происходят лишь мелкие неприятности, иногда они преследуют нас постоянно. И как следствие – накапливаются раздражение, усталость, развивается апатия. Чтобы противостоять рутине, настоящий лидер должен воспитать свой мозг.

    А для этого давайте разберёмся в механизме работы нашей психики во время стресса. Ценой совсем небольших усилий вполне реально научиться восстанавливать свои жизненные силы в период стресса по причине мелких жизненных неурядиц.

    Иногда неприятности так расстраивают нас, что мы совершаем необдуманные действия, о которых потом горько жалеем – подобные вещи случаются с каждым.

    В левой префронтальной области мозга расположено так называемое миндалевидное тело – специальный радар, который оповещает об опасности и подаёт сигнал «бей-беги». Как мы можем противостоять этому инстинкту? Секрет нейронной стойкости состоит в том, чтобы этот сигнал сознательно подавить и тем самым вернуться в нормальное состояние.

    Учёные Висконсинского университета провели исследования и разработали схему, которая помогает восстановить максимальную работоспособность и повысить концентрацию во время панической атаки тревожного радара. Сильное огорчение повышает активность миндалевидного тела, поэтому нужно активизировать противоположнную ему правую область мозга.

    Баланс между работоспособностью правого и левого полушарий мозга у каждого человека индивидуален. Именно этот фактор влияет на наши повседневные перепады настроения. Чем сильнее активность правого полушария, тем глубже стресс, а если в работу включается левая сторона – мы быстро восстанавливаемся, а все неприятности переживаем гораздо легче.

  

  
    Смелые эксперименты

    В Медицинской школе Массачусетского университета был проведён эксперимент, для участников которого разработали специальные упражнения, их цель – тренировка внимания, повышение концентрации, но при этом полное отключение эмоций. Что необходимо для того, чтобы мозг начал регистрировать все происходящие с вами события, не подавая тревожных сигналов? Технология достаточно простая, выполните следующие действия:

    • уединитесь в тихом, укромном месте, где хотя бы несколько минут вас точно никто не побеспокоит, – заприте дверь в свой кабинет, отключите сотовый телефон;

    • сядьте в кресло, спину при этом нужно держать прямо, но не напряжённо;

    • дышите ровно, сосредоточьте своё внимание на каждом вдохе и выдохе. Не пытайтесь контролировать дыхание, искусственно изменить его;

    • обратите внимание на всё, что может отвлечь вас: посторонние звуки, навязчивые мысли и т. п. Абстрагируйтесь от них, исключите из своего сознания. Полностью сконцентрируйтесь на дыхании.

    Всего тридцать минут в день в течение двух месяцев ежедневно участники эксперимента выполняли подобные действия. Результат: акцент работы мозга сместился с правого полушария, поддерживающего стресс, в левое – более выносливое и стрессоустойчивое. Участники эксперимента говорили, что во время медитаций к ним возвращались приятные мысли и ощущения, они вспоминали о том, что на самом деле любят свою работу. Получается, что они снова открыли для себя источник творческой энергии.

  

  
    Модный тренд

    Многие прагматичные управленцы уже оценили подобную методику. На фешенебельных курортах базируются несколько центров, где используют эту технику. Курсы адаптированы к реалиям большого бизнеса и приносят реальные плоды. Хотите повторить этот многообещающий опыт? Тренируйтесь по 20–30 минут в день, пусть это станет привычной гимнастикой для вашего мозга. Можно выполнять эти нехитрые упражнения под руководством коуча или использовать для этого длительное время пребывания за рулём. Главное – не позволять стрессу снизить эффективность вашей работы в качестве руководителя. У вас появилось смутное ощущение беспокойства? Пора тренировать свой мозг! Жизнь прекрасна и удивительна. Научитесь думать левой частью своего мозга – почувствуйте внутреннюю гармонию!

    Кто там думает правой? Левой, только левой!)))

    19.06.2015

  

  
    Глава 152

    Сегодня такие термины как «аутстаффинг» и «аутсорсинг» всё увереннее входят в лексикон современного отечественного бизнеса. Понятия эти достаточно молодые, хотя на Западе подобные принципы зародились около века назад с развитием различных компаний, оказывающих консультационные, аудиторские и юридические услуги. Давайте разберёмся, что же представляют собой эти направления.

  

  
    Разные, но похожие

    Аутсорсинг и аутстаффинг – понятия близкие, но отличия между ними существуют. Особенно важно понять принципиальную разницу между ними руководителям коммерческих структур, чтобы грамотно использовать в своей практике такие формы организации бизнеса.

    Итак, аутсорсинг персонала. Что это значит? Неосновные функции вашей компании можно передать на обслуживание сторонней компании-подрядчику. Как правило, внешним организациям передают такие бизнес-процессы, как бухучёт, юридическое сопровождение, транспортные услуги, IT-работы. По принципу аутсорсинга можно сформировать рекламный отдел, нанять переводчиков, офис-менеджеров и т. д. Какой эффект можно ожидать от этой практики? Возможно, финансовая экономия и не будет столь значительной, но зато вы значительно выиграете за счёт высвобождения организационных и кадровых ресурсов – ваша компания сконцентрирует свои усилия по основному направлению деятельности, сберегая ресурсы на вспомогательных направлениях.

  

  
    Когда стоит передавать бизнес-процессы на аутсорсинг?

    Существует ряд критериев, свидетельствующих о рациональности аутсорсинга:

    • использование полуфабрикатов существенно сокращает ваши издержки, продукция контрагента более эффективна, поскольку изменяет структуру затрат и позволяет ЭКОНОМИТЬ;

    • повышается качество продукции (работ, услуг);

    • повышается уровень управляемости компании, усилия концентрируются по основному направлению деятельности, отдача становится максимальной;

    • существует возможность свободного выбора поставщиков, предлагающих оптимальное соотношение цена-качество;

    Кроме того, если какого-либо специалиста вы не можете обеспечить стопроцентной загрузкой, для вас будет нерентабельно включать в штатное расписание для него полную ставку, лучше рассмотреть вопрос об аутсорсинге такого персонала.

  

  
    Аутсорсинг: экономическая эффективность

    Зачастую, выделяя непрофильные подразделения и переводя их на аутсорсинг, руководители компаний начинают просчитывать, сколько при этом удастся сэкономить на зарплате. Но такие расчеты некорректны и бессмысленны, поскольку издержки уменьшаются не за счёт сокращения штата сотрудников (подобного эффекта вообще можно добиться только в краткосрочной перспективе). Оптимизация достигается за счёт концентрации усилий компании на ключевых для неё бизнес-процессах, благодаря повышению производительности труда. Реальной цифрой, на которую стоит ориентироваться, можно считать снижение затрат в пределах 30 %, именно к такому показателю имеет смысл стремиться. Проект не оправдывает ваших ожиданий? Ошибка состоит не в том, что вы используете аутсорсинг, возможно, причина в недостаточной подготовленности вашей компании, возможно также, что провайдер услуг выбран неверно.

  

  
    Как выбирать партнёра?

    Ваше решение использовать аутсорсинг продиктовано искренним желанием снизить издержки и оптимизировать работу компании? Или вы не хотите признать очевидный факт, что не в состоянии справиться с работой самостоятельно? Давайте посмотрим правде в лицо.

    Слепо доверять подрядчику, разумеется, тоже не стоит. Прежде всего, необходимо убедиться, что ваш будущий партнёр достаточно компетентен в соответствующем вопросе. Ситуация напоминает поиск спутника жизни: если ваши цели, желания не совпадают, счастливым и долговечным такой союз точно не станет. Ваш будущий деловой партнёр позиционирует себя в качестве эксперта по интересующему вас направлению? Убедитесь, что это действительно так. Справится ли он с теми функциями, которые вы ему собираетесь доверить? Оправдает ли ваши ожидания: качество, сроки и условия сотрудничества? Продуктивным будет лишь такое партнёрство, которое в равной степени принесёт выгоду обеим сторонам.

  

  
    Составляем договор

    Продолжая аналогию с поиском спутника жизни, можно посоветовать узнать о своего делового партнёра получше, не нужно «влюбляться» с первого взгляда. Выясните, насколько он ответственный, готов ли справиться с возложенной на него задачей. Взаимоотношения клиента и подрядчика подразумевают длительное сотрудничество, и конфликты интересов здесь возникают достаточно часто. Предположим, подрядчик в стремлении заработать, пытается заполучить клиента любой ценой. Внимание, это тревожный сигнал! Занижает цены на свои услуги – значит, будет компенсировать невысокую рентабельность, а качество при этом пострадает.

    Оцените потенциальные производственные мощности подрядчика. Если объём заказанных вами работ или услуг составляет менее половины его полной загрузки – смело заключайте договор, в этом случае вы станете стратегическим партнёром, подрядчик в состоянии удовлетворить ваши потребности, а при необходимости – увеличить объём. Вообще, лучший способ привлечь подрядчика – проведения открытого тендера. Так вы получаете доступ к наиболее выгодным предложениям на рынке.

    И помните, аутсорсинговые схемы должны приносить такой экономический эффект, который превышает совокупное увеличение себестоимости при перераспределении ваших постоянных затрат.

  

  
    Успешность проекта

    Далее приведём ряд критериев, по которым можно определить, будет ли успешным конкретный аутсорсинговый проект:

    • конкуренция – чем больше компаний на рынке предлагает интересующие вас услуги, тем легче вам будет договориться о цене. Но, к сожалению, процесс формирования высокой конкуренции в интересующей нас сфере на российском рынке ещё не завершён;

    • наличие персонала – в распоряжении компании-подрядчика должна быть квалифицированный коллектив сотрудников, имеющих знания и опыт для эффективной и рациональной организации необходимого бизнес-процесса;

    • скорость реагирования – аутсорсер должен быть готов к любым изменениям ситуации. Если у вашей компании возникли новые потребности, и этот бизнес-процесс для вас является особо значимым, то вам не обязательно поручать его выполнение подрядчику. Однако если партнёр способен выполнить задачу быстро, качественно и в срок, то эту функцию вполне можно ему доверить;

    • отработанные схемы и методики – применять принцип «разбираться на ходу», значит, подвергать заказчиков риску. Гораздо большее доверие вызывает аутсорсер, у которого есть собственные наработки: чёткая технология предоставления услуг, методика расчётов. Подрядчик в любой момент их представляет и может объяснить, как будет развиваться та или иная ситуация;

    • готовый продукт – выгоднее всегда приобретать завершённый комплекс, а не заготовку. Бизнес-процесс, который вы передаёте аутсорсеру, будет эффективным только в том случае, если он не требует дополнительных затрат на доработку;

    • перспективы развития – обращаться к аутсорсеру, имеющему ограниченные возможности, нецелесообразно с точки зрения долговременного сотрудничества. Возможно, через некоторое время такой партнёр не сможет реализовать ваши планы. Чтобы закупить дополнительное оборудование, потребуются инвестиции. Если подрядчик не готов за свой счёт наращивать мощности, заказчику придётся рассматривать альтернативные варианты партнёрства;

    • разумное соотношение цена-качество – дешёвые услуги могут оказаться некачественными, не стоит рисковать собственной репутацией ради сомнительной экономии;

    • грамотное планирование – обе стороны должны быть заинтересованы в этом. Заказчику следует заранее предупредить аутсорсера, к примеру, о пиковых загрузках в следующем квартале. Аутсорсер в свою очередь должен так планировать свою работу, чтобы не срывать сроки выполнения работ по причине большого количества неразумно набранных заказов.

  

  
    Современный рынок аутсорсинга

    Сегодня аутсорсинг становится всё более доступным. Если ранее спрос значительно превышал предложение, и подрядчики выбирали заказчиков, то теперь ситуация изменилась: профессиональные аутсорсеры вынуждены идти на определённые уступки. Но в целом подобные скидки ещё не адекватны растущему рынку, стоимость услуг снизилась не существенно.

    А для заказчиков возникла ещё одна проблема – дрейф работников. Сокращение штатов вызывает нездоровую реакцию в коллективе – уходят лучшие сотрудники. О состоянии рынка труда можно узнать из открытых источников – газеты, специализированные интернет-ресурсы. Но в целом отказываться в полном объёме от использования аутсорсинговых схем руководители коммерческих структур всё же не планируют: это выгодно и удобно.

  

  
    Ответственность аутсорсера

    Риск ухода от ответственности недобросовестного аутсорсера, конечно, существует. но его можно минимизировать.

    Для этого при заключении договора с аутсорсинговой компанией в нем необходимо указать: полный перечень услуг, показатели качества этих услуг, срок и процедура приёмки. Отдельные разделы договора нужно посвятить основаниям ответственности контрагента, перечислить возможные санкции.

    Разумеется, необходимо включить в договор условия о неустойке, тогда при выдвижении требований возмещения ущерба вам не придётся доказывать, что ваша компания понесла убытки (п. 1 ст. 33– ГК РФ), а подрядчик обязан будет их вам возместить (ст. 394 ГК РФ). Перечень случаев, когда должна быть выплачена неустойка и (или) возмещены убытки, также должен содержаться в договоре. Но существует одно ограничение: убытки возмещаются только при доказанной истцом вине (умысле или неосторожности) специалиста, работающего на условиях аутсорсинга. А сделать это на практике весьма проблематично.

    Ещё один вариант защиты собственных интересов: заключайте договор с аутсорсером, который застраховал свою ответственность.

  

  
    Те же и аутстаффинг

    Теперь можно поговорить о таком способе управления персоналом, как аутстаффинг. Этот вариант предполагает использование труда сотрудников, которые формально не числятся в вашем штате, у вашей компании отсутствуют с ними трудовые или гражданско-правовые отношения. Выигрышные черты аутстаффинга:

    • вы избавлены от обязанности уплаты социальных взносов на таких сотрудников;

    • все обязанности, предусмотренные трудовым законодательством для работодателя, возлагаются на агентство по аутстаффингу;

    • отсутствие сотрудника в связи с его увольнением, прогулом или отпуском – не ваша головная боль. За всё отвечает агентство;

    • существенная экономия за счёт минимизации кадровой работы (подбор сотрудников, делопроизводство, бухучёт, исчисление зарплаты);

    • трудовые конфликты, как индивидуальные, так и коллективные также составляют проблемы кадрового агентства, а не конечного заказчика, который теперь не должен заботиться о соблюдении многочисленных прав работников, предусмотренных нашим законодательством.

    Единственная обязанность клиента кадрового агентства – фиксированная оплата его услуг. Но клиенты аутстаффинговой компании должны понимать: в его затраты входит и прибыль агентства, которое должно иметь профит за решение массы проблем, связанных с обеспечением кадровой политики.

    Каковы издержки использования аутстаффинговых услуг? Их тоже немало:

    • сегодня в России слишком много пробелов при нормативном регулировании трёхсторонних отношений между работником, кадровым агентством и конечным получателем услуг;

    • специалист, знающий себе цену, скорее всего, не станет работать по подобной схеме, он предпочтёт договориться с работодателем напрямую, его отпугнёт неопределённость, обусловленная обозначенной выше причиной;

    • отсутствие записи в трудовой книжке, которая свидетельствует о стаже работы в солидной компании, снижает мотивацию квалифицированных кадров по работе на условиях аутстаффинга;

    • сотрудничество с двумя компаниями – кадровым агентством и конечным заказчиком – повышает для сотрудников риски задержки при выплате им заработной платы;

    • несовершенство законодательства вызывает необходимость уделять повышенное внимание конфиденциальности подобных отношений между сотрудниками и конечным заказчиком, что также влечёт за собой дополнительные затраты и усилия.

    Кроме того, неразвитость в современной России рынка аутстаффинга порождает риски получения некачественных услуг. Поэтому к выбору провайдера следует относиться очень ответственно. Для этого необходимо мониторить ситуацию в этом сегменте рынка: агентства, наработавшие серьёзную репутацию сегодня наперечёт, так что обнаружить их не так уж сложно.

    Справка: С 2016 года большинство компаний не смогут выводить персонал за штат по договору аутсорсинга. Право на это останется у аккредитованных агентств занятости с уставным капиталом не менее 1 млн. рублей. А еще у аффилированных компаний в рамках одного холдинга (между головной организацией и дочерним предприятием) такие договоры будут ограничены по времени. ФЗ № 116-ФЗ от 05.05.2014 г.

    16.06.2015

  

  
    Глава 162

    Когда-то в советские времена диссиденты выходили на Красную площадь в Москве с лозунгами: «Коммунисты, соблюдайте свою Конституцию!». Налогоплательщикам современной России впору брать пример с тогдашних протестантов. Правительство России, налоговые органы прямо нарушают конституционные права граждан. Это связано с взиманием ряда налогов. Каких? Давайте разберёмся.

  

  
    Налоги на имущество юридических и физических лиц

    Вспомним, как исчисляются эти налоги. Вначале лицо (юридическое или физическое) приобретает имущество. Расплачивается оно за этот товар деньгами или предлагает в обмен иное имущество. А это с точки зрения налогового законодательства – чистая прибыль или доход. Которые (внимание!) остались в его распоряжении после уплаты налогов. Таким образом, речь идёт о двойном налогообложении. Налогоплательщик несёт прямой ущерб. Государство фактически облагает его данью. Нормальное государство вроде бы так вести себя не должно. Но кто сказал, что в 1993 году, когда принималась Конституция РФ, у нас было нормальное государство? Оккупационный проамериканский режим обращался с населением страны как с побеждёнными, как с покорной толпой. Сегодня, вроде бы, с высоких трибун говорится о том, что Россия поднялась с колен, во внешней политике принимаются самые смелые решения. А во внутренней? Партия Налогоплательщиков считает, что властям необходимо устранить целый букет нарушений. Каких? Вот только некоторые нормы, которые не соблюдаются налоговыми органами.

    1. Статья 17 «Всеобщей декларации прав человека»: каждый имеет право владеть имуществом и не быть произвольно лишённым своего имущества.

    2. Статья 57 Конституции РФ: каждый должен платить законно установленные налоги и сборы.

    3. Статья 1 Протокола № 1 к Европейской конвенции «О защите прав человека и основных свобод»: каждое физическое или юридическое лицо имеет право на уважение своей собственности.

    4. Часть 2 статьи 35 Конституции РФ: каждый вправе иметь имущество в собственности, владеть, пользоваться и распоряжаться им как единолично, так и совместно с другими лицами.

    5. Часть 1 статьи 34 Конституции РФ: каждый имеет право на свободное использовании своих способностей и имущества для предпринимательской и иной не запрещённой законом экономической деятельности.

    6. Часть 1 статьи 15 Конституции РФ: Конституция Российской Федерации имеет высшую юридическую силу, прямое действие и применяется на всей территории Российской Федерации.

    Законы и иные правовые акты, принимаемые в Российской Федерации, не должны противоречить Конституции Российской Федерации.

    7. Часть 4 статьи 15 Конституции РФ: общепризнанные принципы и нормы международного права» и международные договоры Российской Федерации являются составной частью её правовой системы.

    Если международным договором Российской Федерации установлены иные правила, чем предусмотренные законом, то применяются правила международного договора.

    8. Часть 1 статьи 17 Конституции РФ: в Российской Федерации признаются и гарантируются права и свободы человека и гражданина согласно общепризнанным принципам и нормам международного права и в соответствии с настоящей Конституцией.

  

  
    Глава 164

    Впечатляющий букет из поруганных норм права, впрочем, можно ощипать до единственного, но самого главного лепестка: статьи 57 Конституции РФ. Там говорится о ЗАКОННЫХ налогах. То есть таких, которые не противоречат принципам, прямо закреплённым в законе. С этим у нас большие проблемы. Взимание имущественных налогов прямо противоречит принципам, заложенным в Налоговом кодексе РФ.

    Часть 1 статьи 3 Налогового кодекса РФ:…при установлении налогов учитывается фактическая способность налогоплательщика к уплате налога.

    Часть 3 статьи 3 Налогового кодекса РФ: Налоги и сборы должны иметь экономическое основание и не могут быть произвольными. Недопустимы налоги и сборы, препятствующие реализации гражданами своих конституционных прав.

    Часть 6 статьи 3 Налогового кодекса РФ: При установлении налогов должны быть определены все элементы налогообложения. Акты законодательства о налогах и сборах должны быть сформулированы таким образом, чтобы каждый точно знал, какие налоги (сборы), когда и в каком порядке он должен платить.

    Имеющий глаза – да увидит! Налоговые власти России нарушают не только Конституцию. Они не удосужились прочитать даже документ собственного изготовления.

  

  
    Транспортный налог

    Транспортный налог, который установлен главой 28 Налогового кодекса РФ, также противоречит общим принципам налогообложения, не дружит со статьей 3 того же самого кодекса.

    Например, грубо нарушается принцип равенства и всеобщности налогообложения. Если так – куда, извините, исчез из Налогового кодекса железнодорожный транспорт? Почему налоговое бремя возложено только на несчастных автовладельцев? Может быть потому, что РЖД – любимая государством монополия?

    Но это еще не всё. Принципы налогообложения запрещают дискриминацию по любым признакам. А как установлены ставки транспортного налога? Почему владельцы мощных автомобилей должны платить налог по повышенной ставке? Только не надо заводить разговоры о том, что налог этот идёт на содержание дорог, а мощные автомобили разбивают магистрали сильнее, чем малолитражки.

    Во-первых, наибольший ущерб дорогам приносит грузовой и общественный автотранспорт, а разница в воздействии на дорожное полотно «Лексуса» и «Восьмёрки» не пропорциональна разнице в сумме уплачиваемого их владельцами налога.

    Во-вторых, не забудьте и о праве граждан на личную безопасность: более мощный легковой автомобиль оснащён более эффективными средствами безопасности. И в целом перемещение по нашим дорогам становится более удобным и безопасным, когда водитель располагает дополнительным ресурсом мощности. Мы даже не заикаемся о том, что транспортный налог в нынешнем виде препятствует техническому прогрессу, что он негативно отражается на состоянии окружающей среды (право на благоприятное состояние которой закреплено ст. 42 Конституции РФ), а также существенно снижает энергоэффективность российской экономики в целом и автопрома в частности. А мы по этому показателю и так отстаём в шесть раз по сравнению с развитыми странами.

    Что интересно, когда от чиновников Департамента налоговой и таможенно-тарифной политики требуют разъяснения позиции государства по транспортному налогу, они дают весьма примечательный ответ: Установленный в главе 28 «Транспортный налог» Кодекса в качестве налоговой базы показатель мощности двигателя транспортного средства непосредственно влияет на цену приобретаемого транспортного средства и расходы на его содержание и в отличие, например, от показателя массы транспортного средства, наиболее эффективно отражает фактическую способность налогоплательщика к уплате налога.

    В переводе с чиновничьего языка на общедоступный: если мы видим, что у гражданина имеются лишние деньги, то мы найдём способ их изъять для казённых нужд. Были ваши – стали наши.

  

  
    Налог на землю

    Согласно части 2 статьи 9 Конституции РФ, земля и другие природные ресурсы могут находиться в частной, государственной, муниципальной и иных формах собственности.

    Но действующее в России земельное законодательство ограничивает это конституционное право граждан.

    Статья 49 Земельного кодекса РФ:

    Изъятие земельных участков для государственных или муниципальных нужд осуществляется только в исключительных случаях:

    • при необходимости выполнения международных обязательств РФ (например, при строительстве международных магистральных трубопроводов);

    • при указании на необходимость изъятия в законе РФ или в законе субъекта РФ в отношении земель, находящихся в собственности субъекта РФ или муниципального образования на его территории.

    • при необходимости размещения объектов государственного или муниципального значения, если нет других вариантов их размещения.

    К таким объектам относятся (перечень исчерпывающий):

    • объекты федеральных и региональных энергетических систем;

    • атомные объекты;

    • объекты обороны и безопасности, в том числе, обеспечивающие охрану границы;

    • федеральные и региональные объекты транспорта, путей сообщения, информатики и связи;

    • объекты космической деятельности;

    • линейные объекты, обеспечивающие деятельность субъектов естественных монополий;

    • объекты электро-, газо-, тепло– и водоснабжения;

    • автомобильные дороги.

    Таким образом, абсолютное право частной собственности на землю в России отсутствует. А потому взимание с такого специфического имущества противоречит уже не Конституции, а здравому смыслу. Правильнее было бы взимать с владельцев государственной по сути земли арендную плату за пользование этим природным ресурсом

  

  
    Налог на недвижимость

    Налог на недвижимость – это вообще вызов нашему здравому смыслу. Граждане, приобретая дома и квартиры, тратят на покупку свои средства, другое имущество. Все налоги на них уже уплачены – и тут снова плати! При этом правительство ещё в 90-е годы затеяло эпопею с приватизацией квартир. Полуразрушенный жилищный фонд советских времён был буквально навязан гражданам. Правительство убило сразу двух зайцев: сняло с себя обязанность содержания многоквартирных жилых домов, отказавшись от решения проблем ЖКХ, плюс получило увесистый налоговый кусок.

    Кто придумал этот хитрый план? По некоторым сведениям идею эту для России разрабатывали американские консультанты. Именно по их рекомендациям владельцы недвижимости попадают в налоговое рабство к государству. К чему мы придём? Будем жить, как в Америке. В США 90 % людей живёт в долг. И подавляющее большинство этих должников никогда от кабалы не освобождаются. Пожизненное рабство.

    А вот в Европе государство иначе относится к своим гражданам. Так, во Франции налог на недвижимость платят только богатые люди. Те, чье состояние превышает 790 тыс. евро (это больше миллиона долларов). А у нас даже пенсионеры, бюджетники и многодетные граждане вынуждены платить грабительский налог государству, не говоря уже про средний класс.

  

  
    Наша позиция

    Партия налогоплательщиков России считает, что налоговая система России досталась нам в наследство от насквозь коррумпированного, грабительского оккупационного режима 90-х годов. И потому государство должно полностью пересмотреть свою налоговую политику.

    Мы не пытаемся вступить в бессмысленную конфронтацию с властями. Наша партия – за конструктивную критику. А потому нашим главным предвыборным аргументом выступает проект нового, справедливого Налогового кодекса, который в полной мере будет соответствовать требованиям нашей Конституции.

    08.06.2015

  

  
    Глава 169

    Гражданское право – одна из самых динамичных отраслей российской правовой системы. Поправки в Гражданский кодекс РФ вносятся с завидным постоянством. Но даже на этом фоне нынешний 2015 год может побить все рекорды и стать воистину годом больших перемен в российской цивилистике. Поправки в ГК РФ вступали в силу в январе, марте и апреле. Но они стали не последними. Начало лета, 1 июня, принесёт нам ещё новинки. Давайте посмотрим повнимательней на некоторые из них.

  

  
    Строгая договорная дисциплина

    Ряд поправок направлен на упорядочение дисциплины в предпринимательских взаимоотношениях. Законодатель, внося эти новеллы, явно следует судебной практике.

    Так, вводится понятие законных процентов. Теперь кредитор имеет право на получение процентов за пользование заёмными средствами (если должниками выступают коммерческие организации). Проценты начисляются на всё время использования денежных средств. Отменить это правило можно в договоре, но в случае отсутствия такого договорного положения обязанность уплачивать проценты сохраняется по умолчанию (то есть применяется диспозитивный метод). Что касается размера процентов: если он не установлен договором, используется ставка рефинансирования ЦБ на тот или иной период.

    Обращаю ваше внимание, что законные проценты взимаются независимо от противоправности действий должника. Ст. 395 ГК РФ уже давно установила правило начисления процентов за неисполнение (ненадлежащее исполнение) обязательств стороны. Такие проценты – вид ответственности за правонарушение. А законные проценты являются дополнительной гарантией защиты прав кредитора.

    Ещё одна новация из той же серии. Закон вводит положения о применении астрента. Это правило, в соответствии с которым суд по заявлению кредитора может обязать должника выплатить денежную сумму, если тот по каким-то причинам не выполняет судебное решение, по которому он должен был исполнить обязательство в натуре (оказать услугу, выполнить работы и т. д.). Таким образом, устанавливается правило: не хочешь работать – плати. То есть нерадивого должника могут просто оштрафовать за отказ от оказания услуги или выполнения работы.

  

  
    Проценты и убытки

    Российское гражданское право, судя по всему, постепенно заимствует за рубежом принципы, в соответствии с которыми закон должен ориентироваться на сложившуюся предпринимательскую и судебную практику, а зачастую – на элементарный здравый смысл.

    Так, ст. 395 ГК РФ теперь изложена в новой редакции. С первого дня лета проценты, которые начисляются управомоченному лицу за неисполнение, ненадлежащее исполнение вытекающих из договора обязательств лицом обязанным, будут начисляться исходя из средних ставок по вкладам физических лиц. Ставки эти будут определяться по месту жительства или нахождения кредитора на момент возникновения обязательств. Губликовать эти ставки должен ЦБ РФ. Напомню, что до сих пор действовало правило расчёта процентов на основе ставки рефинансирования.

    В то же время закон защищает должника от чрезмерных аппетитов кредитора. Суд вправе снизить проценты, если они очевидно неадекватны неисполненному обязательству. Но закон ограничивает право суда нижним пределом, в качестве которого выступают те же средние ставки.

    С 1 июня начинает действовать одно поистине революционное правило, которое призвано решить очень важную проблему, которая осложняет жизнь многим российским кредиторам. До сих пор закон позволял суду отказать управомоченному лицу в возмещении убытков на том основании, что кредитор не мог точно определить его размер. Даже размер реального ущерба абсолютно точно обосновать бывает очень непросто. А чего уже говорить об упущенной выгоде, размеры которой зачастую обосновать бывает практически невозможно. Высокая вероятность столкнуться с подобным отказом порождает нездоровую практику включения в договоры положений о совершенно неадекватных неустойках, штрафах и пенях. То есть должник несёт повышенные риски из-за того, что кредитор в свою очередь рискует остаться без судебной защиты. Теперь закон, похоже, разрывает этот порочный круг.

    Теперь в том случае, когда размер ущерба невозможно точно определить, это обязан сделать суд. При этом он должен руководствоваться принципами справедливости и соразмерности. Таким образом, закон существенно повышает роль суда в разрешении обязательственных споров и выдвигает дополнительные требования к качеству подготовки судей.

  

  
    Новые гарантии

    На практике нередко возникает необходимость в досрочном прекращении договорных отношений.

    В связи с этим интересны законодательные новеллы, которые дают кредитору возможность потребовать от должника возмещения его убытков при досрочном расторжении договора вследствие неисполнения (ненадлежащего исполнения) вытекающих из договора обязательств. Для определения размера этого ущерба закон предусматривает два варианта. Если кредитор вынужден для достижения своих целей заключить новый договор, то недобросовестный должник по расторгаемому договору будет обязан возместить контрагенту разницу в цене между договорами (если таковая имеет место). В том случае, когда кредитор расторгает старый договор и не заключает новый, размер убытков устанавливается на уровне разницы между ценой расторгаемого договора и среднерыночными ценами на аналогичные услуги (работы, товары), действующими в месте исполнения договора.

    Следующая новинка призвана дать ответ на вопросы, возникающие в предпринимательской практике, в частности – при покупке бизнеса или его доли. Сегодня не редки ситуации, когда покупатель доли через некоторое время узнаёт о её обременении, о котором ему по каким-то причинам не сообщил продавец (возможно, тот сам об этом не знал).

    Например, новый собственник долей (акций) обязан уплатить доначисленные налоги или исполнить судебное решение по удовлетворению интересов третьих лиц. В соответствии с новой редакцией закона бизнесмены отныне могут предусматривать в договоре возмещение подобных убытков при наступлении указанных выше обстоятельств. Сумма возмещения может быть зафиксирована в договоре, но можно и прописать методику исчисления потерь нового собственника.

  

  
    Много о разном

    В целом уже вступившие в силу зимой-весной и только вступающие в силу летом 2015 года поправки в Гражданский кодекс РФ охватывают огромный массив общественных отношений. Как они повлияют на практику гражданского оборота в целом и на предпринимательскую деятельность в частности – сказать трудно, оценить качество и жизнеспособность всех поправок одномоментно почти невозможно. Нужно время, необходим анализ судебной практики. Про некоторые новации, конечно, можно с высокой степенью вероятности сказать, что они изменят практику в нужном направлении. Так, можно приветствовать январскую новинку в п. 2 ст. 339 ГК РФ, в соответствии с которой отпала необходимость полной описи имущества, которое выступает предметом залога. Теперь достаточно обозначить, что предметом залога является всё имущество залогодателя либо та его часть, которую можно отнести к тому или иному виду или роду имущества (например, деньги, ценные бумаги, недвижимое имущество и т. д.).

    А вот последствия внесения изменений в разделы ГК РФ, связанные с интеллектуальной собственностью и коммерческой тайной предсказать пока сложно. Законодатель вводит новое легальное определение информации, меняет правила охраны конфиденциальных сведений в рамках трудовых отношений. Вроде бы и эти новинки отвечают устоявшейся судебной практике, но все их последствия предвидеть невозможно. Это же можно сказать о вступающих в силу 1 июня 2015 года положений закона о банкротстве физических лиц. С одной стороны, проблема эта не то что назрела, а вообще перезрела. Действия коллекторов в отношении должников физических лиц стали предметом самого широкого общественного обсуждения. А с другой стороны институт банкротства настолько сложен и противоречив, что применение его на практике всегда порождает массу коллизий. Достаточно вспомнить, что в России сегодня действует уже третий закон о несостоятельности (банкротстве), а проблемы с предотвращением фиктивного и преднамеренного банкротства в отношении юридических лиц толком не разрешены до сих пор.

    Мы продолжаем следить за событиями, анализируем новинки законотворчества и правоприменительной практики.

    03.06.2015

  

  
    Глава 174

    Помните популярный мультин про нота, который просил злобных грызунов жить дружно? Мыши откликались на призыв Леопольда только после того, как усатый применял н ним весьма жёсткие меры. На практике всем нам порою приходится принуждать конкурента (противника, партнёра, заклятого друга) к мирному сосуществованию. При этом можно использовать самые разные стратегии разрешения конфликтов. Накие из них лучше применять в той или иной ситуации? Давайте разберёмся. Рассмотрим пять основных способов разруливания конфликтных ситуаций.

  

  
    Быстрее, выше, сильнее!

    Первый метод отвечает олимпийскому девизу: «Выше, быстрее, сильнее!». Иду на вы. Вступаю в прямую конкуренцию. Это – откровенная конфронтация с оппонентом, борьба по всем направлениям. Никаких уступок. В каких случаях можно использовать откровенно агрессивную стратегию:

    • во-первых, так следует поступать в форс-мажорных ситуациях. Загнанная в угол мышь и та будет нападать. А вы чем хуже? Стремительная атака может принести успех. Почему бы не попробовать? Ведь хуже всё равно не станет;

    • во-вторых, метод можно использовать для консолидации команды. По принципу «бей чужих, чтобы свои боялись». Задавив соперника, можно требовать от подчинённых более энергичных и эффективных командных действий;

    • в-третьих, резкая наступательная политика применяется в тех случаях, когда вы полностью уверены в собственной правоте по магистральным направлениям развития собственного бизнеса. В этом случае вы получаете моьцную энергетическую подпитку и сможете эффективно атаковать противника.

  

  
    Лавировать – и вылавировать

    В соревнованиях на велотреке спортсмены используют интересный приём. Называется «сюрпляс». Велосипедисты стоят, покачиваясь, на месте и ждут, кому откажет выдержка, и кто первым начнёт крутить педали. Такой слабонервный в большинстве случаев и проигрывает более выдержанным соперникам.

    Так и в бизнесе. В отдельных ситуациях лучше не начинать атаку, оттягивать до бесконечности принятие крайних решений. Главное – не начинать боевых действий первым. Пусть соперник сорвётся, он и окажется в конечном итоге виновной стороной. Эта стратегия может быть применена:

    • во-первых, когда вы понимаете, что вероятность вашей победы ничтожна;

    • во-вторых, когда вы имеете дело с человеком чересчур темпераментным, склонным к принятию необдуманных скоропалительных решений; такому оппоненту лучше дать шанс успокоиться, не потерять лицо;

    • в-третьих, если конфликт возникает по ничтожному поводу, тогда конкуренту нужно дать время для осознания этого очевидного для вас факта, может быть, всё само собой и рассосётся, конфликт будет спущен на тормозах;

    • в-четвёртых, когда последствия боевых действий принесут и вам, и конкуренту ущерб, не сопоставимый с потенциальным выигрышем любой стороны (не стоит бросаться камнями тем, кто живёт в стеклянном доме).

  

  
    И нашим – и вашим

    А иногда лучше договориться по-хорошему. Разумные люди всегда найдут почву для компромисса. Конечно, придётся пойти на взаимные уступки. Здесь, возможно, вам поможет искусство торговаться. Но ведь и ваш оппонент тоже, может быть, не новичок в бизнесе. На этой стратегии стоит остановиться только после того, как вы убедитесь, что две предыдущие методики принесут вам меньше выгоды и больше неприятностей, чем компромиссный вариант. Итак, договариваться по-братски (или по справедливости) нужно в следующих ситуациях:

    • во-первых, когда вы попали в цейтнот, вам просто не хватает времени для разработки иной стратегии, начинаем переговоры, а там, глядишь, что-нибудь в голову и придёт;

    • во-вторых, когда вас в принципе устраивает короткое перемирие; вы ожидаете неизбежного усиления своих позиций, к вам подходят подкрепления, небольшая передышка практически на любых условиях – и снова в бой;

    • в-третьих, когда вопросы престижа, деловой репутации не позволяют ни одному из соперников идти на односторонние уступки, тогда два самурая становятся предельно вежливыми.

  

  
    Давайте дружить семьями

    Очень интересный, но не самый простой вариант: конструктивное сотрудничество, создание настоящей бизнес-коалиции. Конфликт должен быть урегулирован к полной взаимной выгоде. Понятно, что это тот случай, когда имеются объективные основания для такого сотрудничества, которому мешают только субъективные факторы (например, личные амбиции руководителей). Условия, которым удовлетворяет применение такого алгоритма:

    • во-первых, предмет спора (бизнес-интересы сторон) может серьёзно пострадать в случае открытого конфликта, например, вашу общую нишу на рынке могут занять конкуренты, третьи лица;

    • во-вторых, отсутствует почва для компромисса, ни один из будущих партнёров не может поступиться своими интересами, значит, нужно сделать так, чтобы интересы вообще стали общими, взаимными;

    • в-третьих, любая из сторон получает от сотрудничества больше, чем от любого иного способа преодоления конфликта; сотрудничество даёт основания для взаимовыгодного обмена: кто-то поделится технологиями, кто-то – инвестициями.

  

  
    Упражнение в форме прогибания

    И, наконец, не самая приятная стратегия: прогнуться под конкурента, полностью к нему приспособиться, принять правила игры другой стороны. Такой способ требует определённых психологических усилий, но его применение поможет в отдельных случаях избежать неоправданных потерь. Если у вас всё нормально с самооценкой, если вы прагматик, трезвомыслящий человек, для которого интересы дела выше личных амбиций – этот способ для вас. Его можно использовать:

    • во-первых, когда вам нужно показать оппонентам, что вы и в дальнейшем (по более важным вопросам) настроены на конструктивное сотрудничество;

    • во-вторых, когда предмет спора для вас не значит почти ничего, а для конкурента это вопрос жизни и смерти (вы показываете себя благородным человеком);

    • в-третьих, вы настолько мощнее оппонента, что всем совершенно ясно: вы разрешаете такой конфликт подобным образом потому, что вам совершенно наплевать на предмет спора.

    Итак, мы рассмотрели основные способы разрешения конфликтов. Кстати, их можно использовать не только в бизнесе, но и в других сферах. Попробуйте, например, настроить себя на сотрудничество с тёщей (свекровью).

  

  
    Глава 180

    Любой человек сегодня может столкнуться с мошенниками. Никто от этого не застрахован. Поэтому к таким неприятным контактам стоит, наверное, подготовиться. Кто предупреждён – тот вооружён. Что нужно знать о повадках преступников, которые, используя обманные приёмы, входят в доверие к жертве и присваивают чужие деньги? Один из основных инструментов современных мошенников – фальшивые документы. Значит, стоит познакомиться с самыми распространёнными мошенническими уловками при их изготовлении. Итак, мошенник берёт подлинный документ и слегка его искажает, добавляя, убавляя или подправляя нужные ему данные.

  

  
    Сила трения

    Наиболее простой способ искажения документальных данных – самая обычная подчистка. Мошенник старательно подтирает буквы, цифры, иные знаки, подделывая, к примеру, первичные кассовые отчёты. Как это обнаружить'? Внимательно изучить документ. Подчистка неизбежно повреждает поверхностный слой бумаги, на ней остаются приподнятые волокна, сама бумага становится несколько тоньше. Посмотрите на документ внимательно, не помешает самая обычная лупа. Уменьшение толщины хорошо видно при взгляде на просвет.

  

  
    Читаем между строк

    Ещё один характерный приём: мошенник дополняет документ, вписывая нужную ему информацию в промежутки между словами или в межстрочные пробелы. Этот приём частенько используют при подделке платёжек. Как можно выявить мошенничество такого рода? Снова воспользуйтесь лупой. Подобрать абсолютно такую же пасту в шариковой ручке или наполнитель для принтера практически невозможно. Кроме того, чернила со временем неизбежно выцветают. Значит, нужно тщательно сравнить надписи (печати) во всех фрагментах текста исследуемого документа.

    Если подделка выполнена вручную (дописывание текста), следует обратить внимание на давление ручки при письме. Степень нажима для всех людей индивидуальна, значит, разница в давлении в различных фрагментах свидетельствует о подделке.

  

  
    Фальшивый листопад

    Если подделываемый документ очень велик, мошенники могут вставить в него дополнительные страницы. Значит, нам необходимо убедиться в идентичности всех бумажных листов. Абсолютно одинаковой бумаги не существует: плотность, цвет, фактура листов подлинных и поддельных листов будут отличаться. Попробуйте сравнить их, рассматривая поочерёдно бумагу на просвет.

  

  
    Нарисованная подпись

    Подделка чужой подписи также широко распространённый способ проведения мошеннических махинаций. Изучая сомнительную подпись, следует обратить внимание на скорость письма. Мошенник, копируя подпись, слишком медленно двигает ручку, в то время как любой человек подписывается практически мгновенно, автоматически. Попробуйте самостоятельно скопировать чью-нибудь подпись и выявить признаки замедления письма.

  

  
    Не печать, а рисунок

    Отдельные непорядочные люди имеют нехорошую привычку подделывать чью-то печать. Иногда оттиск печати просто рисуют от руки. В этом случае скрыть следы подделки очень сложно, почти невозможно. Вооружившись увеличительным стеклом, вы сможете обнаружить улики: остатки карандашных штрихов, проколы от ножки циркуля. Иногда мошенника выдают отличия в промежутках между словами или буквами. Криминалистам известны забавные случаи, когда мошенников выдавали орфографические ошибки. Обратите внимание и на шрифт, который использован на оттиске, попробуйте сравнить его со стандартным. Возможны отличия. Иногда мошенники копируют оригинальный оттиск печати. В этом случае необходимо обратить внимание на документ, с которого, скорее всего, производилось копирование. Поскольку при копировании применяется увлажнение, вы можете обнаружить изменения качества проклейки оригинального документа и его глянца.

    Попробуйте самостоятельно исследовать документы, в подлинности которых имеются сомнения. Приятно почувствовать себя Шерлоком Холмсом.

  

  
    Глава 186

    Вы хотите создать эффективную, сплочённую команду, которая работает не за страх, а за совесть и готова сделать всё для достижения общего результата, С чего будем начинать? Не с чего, а с кого. С себя, конечно. Определите тип отношений между лидером и коллективом. Именно характер таких взаимоотношений во многом определяет успешность работы. Рассмотрим варианты. Что вам подойдёт больше? Выбирайте.

  

  
    Лидер-диктатор

    Стиль безусловного подчинения решениям руководителя. Его приказы не обсуждаются.

    Даже в тех случаях, когда ошибочность таких приказов очевидна.

    Любые попытки неисполнения или корректировки распоряжений лидера пресекаются решительно и беспощадно.

    Недостатки. Чересчур сильное давление вызывает неудовольствие сотрудников. Кто-то просто не выдерживает и увольняется, кто-то занимается тихим саботажем. Кроме того, такой стиль руководства увеличивает цену ошибки руководителя. Его решения не корректируются командой.

    Достоинства. Оперативность принятия решений. Никаких обсуждений и согласований. В чисто военной, милитаристской манере отдаются приказы, принимаются рапорты об их исполнении. Повышается исполнительская дисциплина. Сотрудники, не чувствуя ответственности за принятие решений, без колебаний берутся за их исполнение.

    Сфера применения. Такой стиль особенно хорош в экстремальных ситуациях, когда промедление в принятии решений и в их исполнении чревато серьёзными негативными последствиями. Рекомендуется использовать в тех процессах, когда от исполнителей не требуется проявлять творческие способности, когда их функционал прост и очевиден.

  

  
    Лидер-бюрократ

    Стиль максимально формализованного управления. Функции персонала определены «от и до», любое решение принимается в соответствии с чётко прописанной инструкцией, по любому поводу издаётся исчерпывающий приказ, на каждый случай имеется соответствующее предписание. Нарушение инструкций строго наказуемо.

    Недостатки. В экстремальной ситуации сотрудники, отвыкшие принимать самостоятельные решения, могут впасть в ступор. А неточность написания инструкций может обернуться серьёзными неприятностями. Ведь персонал не привык корректировать письменные указания.

    Достоинства. Навыки персонала могут быть отточены до автоматизма. Это положительно повлияет на производительность труда и качество исполнения.

    Сфера применения. Технологически сложные производственные процедуры, работа со сложными комплексами, которая может быть выстроена с однозначно прописанным и регулярно повторяемым алгоритмом принятия решений.

  

  
    Лидерство на договоре

    Лидер в таком случае выступает в качестве заказчика, подчинённые становятся исполнителями. Перед каждым сотрудником ставится конечная цель, способы её достижения, сроки, устанавливается ответственность. Исполнение задания контролируется, затем следует раздача наград, применение санкций.

    Недостатки. Такой стиль не годится для руководства теми, кто не привык самостоятельно принимать решения, оптимально распределять свои усилия, адекватно использовать имеющиеся возможности. Не способствует такой стиль и укреплению трудовой дисциплины.

    Достоинства. Активные, самостоятельные сотрудники получают возможность для полной реализации своих способностей, открываются пути для их карьерного роста.

    Сфера применения. При реализации локальных проектов, выполнение которых строго структурировано временными рамками.

  

  
    Лидер-демократ

    Лидерство в рамках принятия коллективных решений. Основные стратегические линии развития обговариваются членами команды. Обсуждаются различные способы решения. При необходимости проводится голосование. Ответственность также может распределяться между членами команды. Лидер может назначать руководителями отдельных направлений тех членов команды, чьё предложение признано самым лучшим.

    Недостатки. Снижается скорость принятия решений. Лидер рискует своим авторитетом, когда его решения слишком часто отвергаются большинством. Требуется высокий уровень средней компетенции команды, что бывает далеко не всегда.

    Достоинства. При высоком уровне подготовки команды решение проблем становится более эффективным, более полно раскрывается творческий потенциал команды, улучшается психологический климат в коллективе.

    Сфера применения. Этот стиль больше всего подходит для реализации по-настоящему креативных проектов, когда на выходе требуется получить продукт самого высокого качества.

    Этот стиль руководства требует от лидера особых навыков, позволяющих соблюдать равноудалённость от членов команды. У руководителя нет любимчиков, отношения с подчинёнными всегда ровные: достаточно дружелюбные, но на определённой дистанции. Не всякому руководителю это удаётся. В таких случаях демократия даёт сбои, начинаются интриги, отстаивание групповых интересов, борьба за влияние на лидера.

  

  
    Лидер-помощник

    Очень своеобразный стиль лидерства, который в нашей стране пока не нашёл широкого применения. Это неформальное лидерство, основанное, как правило, на высоком личном авторитете руководителя. Лидер непосредственно не принимает участия в управлении, но постоянно концентрирует внимание на том, как идёт реализация проекта. При этом он всегда готов помочь команде словом и делом, подсказать, как разрулить кризисную ситуацию, как принять верное решение.

    Недостатки. Низкая оперативность принятия решений. Несоответствие этого стиля руководства нашей корпоративной культуре. В России ценят и уважают внешние атрибуты власти.

    Достоинства. Высокая эффективность реализации проекта в тех случаях, когда в коллективе привит такой стиль руководства. В связи с этим неплохо вспомнить забытый ныне советский опыт наставничества.

    Сфера применения. Лучше всего стиль подходит для реализации проектов в социальной и культурной сферах. Здесь роль личного авторитета выше, чем в других отраслях.

  

  
    Лидер-лентяй

    Такой лидер старается не навязывать подчинённым своего мнения по поводу способов решения локальных задач. Он ограничивается выработкой стратегии и назначением ответственных за выполнение конкретных задач лиц. Разумеется, он по собственному желанию при необходимости может вмешиваться в оперативное руководство, но старается без крайней необходимости этого не делать.

    Недостатки. Этот стиль может быть эффективным только при наличии высококвалифицированных, опытных, ответственных заместителей, помощников лидера. В противном случае высок риск неудачи.

    Достоинства. Раскрепощаются творческие возможности коллектива. Помощники проходят отличную школу управления и со временем сами могут стать полноценными лидерами.

    Сфера применения. Такое руководство становится по-настоящему необходимым, когда руководитель физически не имеет возможности непосредственного регулярного контроля над действиями той или иной команды (например, филиала, структурного подразделения).

  

  
    Лидер-стрелок

    Такой лидер ставит задачу, намечает конечные и промежуточные цели, а затем контролирует их достижение. Для него люди – только способ достижения цели. Чем-то это напоминает диктаторское лидерство, но лидер-стрелок более прагматичен. Он вообще не зацикливается на проблемах, связанных с человеческим фактором.

    Недостатки – те же, что при диктаторском лидерстве.

    Достоинства – тоже совпадают.

    Сфера применения. Этот стиль может применяться при реализации эксклюзивных, хорошо финансируемых проектов. Высокая оплата труда позволяет нивелировать недостатки такого стиля руководства с одновременным использованием его достоинств. В этом случае подобный стиль можно использовать и при решении креативных задач.

  

  
    Лидер-гуру

    Такой стиль руководства опирается исключительно на волевую энергетику лидера. Он должен быть настоящим вождём, ему должны безоговорочно верить, прощать отдельные недостатки. Разумеется, такой вождизм необходимо подкреплять реальными достоинствами руководителя. Это должен быть прекрасный специалист, отличный психолог, талантливый организатор. Требования к лидеру-гуру – самые высокие. В этом один из недостатков стиля. Лидер должен верить в себя, команда должна верить в лидера. Как только вера подорвана – эффективность руководства устремляется к нулю. И, конечно, высока цена ошибок харизматичного руководителя.

    Достоинством стиля является высокая концентрация творческих, деловых и волевых качеств всех членов команды. Неподдельный корпоративный энтузиазм – великая сила.

    Сфера применения такого стиля руководства практически неограниченна, она приемлема при решении самых различных задач.

  

  
    Сэлф-мэйд-лидер

    Этот стиль работает по принципу «начни с себя». Здесь нужен лидер трудоголик, лидер перфекционист. Такой руководитель убеждает подчинённых своим примером. Он выполняет свои обязанности на 100 % и того же требует от подчинённых. Высокая планка качества работы, задаваемая руководителем, эмоционально мотивирует коллектив.

    Недостатки понятны: лидер обязан выкладываться всегда и везде, никаких поблажек, никаких ошибок. Плюс необходимость подобрать команду, способную работать в таком же режиме.

    Достоинства. Высокий творческий потенциал команды, дух соревновательности. Как следствие – отличный результат.

    Сфера применения. Бизнес на высококонкурентных направлениях.

    Итак, мы рассмотрели различные стили руководства. Какой из них лучше? Решать вам. Кстати, несколько стилей вполне могут сочетаться. А для решения различных задач руководитель может вообще примерить на себя другую роль. Например, диктатор может на время превратиться в демократа. Или наоборот.

    22.05.2015

  

  
    Глава 196

    Как остроумно заметил классик современной русской литературы, СССР представляет собой единственный пример государства, достигшего нирваны. Это государство усовершенствовало себя вплоть до полного исчезновения.

    А начался процесс перестройки тридцать лет назад, в апреле 1985 года. Молодой энергичный генсек Михаил Горбачёв провозгласил вначале ускорение, а потом перестройку. Результаты мы расхлёбываем до сих пор, а нынешний президент России Владимир Путин охарактеризовал произошедшее как величайшую геополитическую катастрофу современности. Вспомним, как всё начиналось.

  

  
    Падение и дисбаланс

    Сегодня многие упрощают набор причин, приведших нашу страну к катастрофическим последствиям: за причины выдаются факторы, спровоцировавшие лишь ухудшение экономической ситуации. Старая как мир логическая ошибка: после того – значит, вследствие того.

    Дескать, падение цен на нефть вкупе с неподъёмными военными расходами, а также события в Чернобыле и Афганистане резко ударили по темпам роста советской экономики, что и вызвало необходимость её перестройки.

    Но на самом деле перечисленные выше неприятности СССР вполне мог пережить: история страны знала периоды и посложнее. А перестройке, кстати, предшествовало знаменитое ускорение. Чем было вызвано это решение?

    Дело в том, что бичом советской экономики был её катастрофический дисбаланс, который и вызвал замедление темпов роста. А руководство страны обратило внимание на последствия и решило бороться именно с ними. В результате экономическое положение было ухудшено ещё сильнее.

    Самые яркие воспоминания людей, которые помнят так называемые застойные времена, связаны с дефицитом продуктов потребления. Производство средств производства в СССР традиционно развивалось опережающими темпами, а производство продуктов потребления находилось на периферии внимания руководства страны. Станки и оборудование выпускались во всё больших количествах, заработную плату работники этих отраслей получали исправно, а купить на эти деньги было нечего. Не забывали власти и об оборонке. Пусть доля советского ВВП, приходящаяся на этот сегмент, по многим оценкам завышалась, всё равно к указанному периоду она достигала почти 8 % ВВП, что тоже немало. А люди, получавшие зарплату за производство танков и ракет, тоже хотели на свои деньги купить модную одежду и бытовую технику.

    Таким образом, к концу 80-х годов доля ВВП, приходящаяся на производственную сферу, примерно в восемь раз превосходила сферу непроизводственную.

    На экономику давил нереализованный денежный спрос (феномен дефицита), доля накоплений нарастала как снежный ком. Процессы эти начались ещё в 60-е годы. В начале 70-х нефтяной кризис на Западе, казалось бы, помог отчасти решить проблему. В условиях резкого роста цен на чёрное золото за нефтедоллары можно было закупать импортный ширпотреб и продукты питания. Или даже целые производственные комплексы (АвтоВАЗ, например). Но в начале 80-х США и Саудовская Аравия положили предел кратковременному процветанию потребительского рынка Советского Союза.

    Цены на углеводородное сырьё резко упали, проблемы, стоящие перед советской экономикой, резко обострились.

    А тут ещё война в Афганистане, наметившееся отставание в сфере высоких технологий, которое было во многом спровоцировано неправильной инвестиционной политикой правительства СССР: на техническое перевооружение производства микроэлектроники выделялось явно недостаточно средств. Горбачёвским ответом на этот вал проблем и стало пресловутое ускорение.

  

  
    Хотели как лучше

    Итак, в 1986 году принимается судьбоносное (как тогда модно было говорить) решение об ускорении темпов экономического роста. К тому времени они упали с рекордных почти 12 % ВВП в 1973 году (за счёт роста цен на нефть, разумеется) до 3 % в 1985 году. В то же время валовые накопления населения неуклонно росли на протяжении последних 20-и лет и достигли к тому времени более 30 % ВВП! Согласитесь, пропорция угрожающая, и динамика (падение темпов роста и увеличение валовых накоплений) ничего хорошего не обещает.

    Партия сказала: даёшь ускорение! Но ускорение в рамках традиционной советской парадигмы: необходимо увеличить производство всё тех же средств производства с тем, чтобы в будущем увеличить с их помощью рост производства продуктов конечного потребления. То есть для лечения болезни врач пытается резко обострить её симптомы. Результат: к 1987 году темпы роста падают до 2 %, а накопления находятся на том же уровне. Советская экономика, образно говоря, напоминала не выезжающий из гаража автомобиль, хозяин которого тратит всё больше средств на его модернизацию и обслуживание, собираясь только в будущем ездить на нём сам и возить друзей и знакомых. Плюс амортизационные потери.

    То есть экономика работала сама на себя, как бы не замечая конечного потребителя. К началу 90-х годов производственная сфера достигла почти 80 % ВВП. При этом гигантские государственные инвестиции в большой своей части растворились в незавершённом строительстве. Исполнительская дисциплина на производстве в СССР катастрофически падала. Люди руководствовались поговоркой: нам делают вид, что платят, мы делаем вид, что работаем. Стимулировать работников ростом зарплат в условиях, когда на эти деньги нечего было купить, стало практически невозможно. Все стремились дополнять пустую «бумажную» зарплату материальными хищениями «родного» производства. Про тех, кто по каким-то причинам не вливался в ряды «несунов», пренебрежительно говорили: «Ты со своего завода даже гвоздя домой не принёс!»

    Таким образом, ускорение усугубило ситуацию, сделав неизбежной перестройку.

  

  
    Красоты катастройки

    Итак, начинается перестройка. Терпеть дальше не представляется возможным. Бюджетные проблемы заставляют правительство переходить к радикальным мерам. К падению цен на нефть и росту государственных расходов, связанных с Афганистаном и Чернобылем, добавляются результаты антиалкогольной кампании. Государство вынуждено для того, чтобы выполнить свои обязательства перед населением, использовать средства на счетах граждан и организаций. Таким образом, растёт внутренний долг СССР, хотя официально этот факт и не признаётся.

    Идеологи перестройки решили, что социалистическая плановая экономика оживёт, если её приправить элементами рынка. Тогдашний премьер Рыжков представлял рынок следующим образом: государственные предприятия получают свободу в использовании части прибыли. Плюс кооперативы, совместные предприятия и индивидуальная трудовая деятельность.

    Больше свободы при той же структуре экономики, при том же дисбалансе производства и потребления, при том же давлении на рынок огромной денежной массы. Авторы реформы оглядывались на опыт НЗПа, который в 20-е годы дал прекрасный результат. На этот раз всё вышло по-другому. Перестройка обернулась самой настоящей «катастройкой».

    Что могли купить госпредприятия на предоставленные им средства в ситуации товарного дефицита? Только импортный ширпотреб для удовлетворения личных нужд руководства и привилегированной части трудового коллектива. Всё остальное вместо того, чтобы поступать в бюджет, скапливалось на банковских счетах. Расширять производство никто и не думал, все были заняты спекуляциями, дающими быструю отдачу, или просто взвинчивали цены на свои товары и услуги. К 1989 году дефицит союзного бюджета составлял уже 120 млрд, рублей. А на счетах госпредприятий зависло около 100 млрд. Внутренний долг государства за четыре года перестройки вырос более чем в три раза! Таким образом, в 1989 году пришлось принимать бюджет с дефицитом. Попытки правительства исправить ситуацию путём усиления налогового бремени на фактически частный бизнес положения не спасли. Запоздала и отмена антиалкогольных мер.

  

  
    Испытание свободой

    Экономические сложности усугублялись политическими факторами. Перестройка сопровождалась гласностью. Люди к тому времени чудовищно устали не только от экономических проблем. Монументальная ложь советской пропаганды, столкнувшись с грандиозными завалами непродуманных экономических решений, вызвала крушение советского «Титаника».

    Вначале людям разрешили услышать правду о Сталине. Потом – о Ленине. Затем стали вслух сомневаться в ценностях социализма и в реальности построения коммунистического рая на земле. Потом на щит были подняты либеральные ценности. Свободы захотелось всем и во всём: свободы управлять родным предприятием, свободы материться на газетных страницах и киноэкранах, свободных и прямых выборов губернаторов и президентов. А президентов становилось всё больше, потому что многие желали национального самоопределения вплоть до отделения от СССР. Кое-кто думал, что бежит с тонущего корабля. Но оказалось, что плавсредство под названием Российская Федерация сегодня чувствует себя гораздо увереннее десятка утлых шлюпок, дрейфующих по бурному морю международных отношений.

    Это мы сегодня, на холодную голову (она остужена экономическими вьюгами и политическими метелями последних 30-и лет) понимаем, что либерализация общественных отношений трудно совместима с рациональными (и зачастую непопулярными) экономическими реформами. Для этого на мостике государственного корабля нужен не глуповатый Горбачёв или подвыпивший Ельцин. Здесь нужны авторитарные, жёсткие, осторожные и (когда надо) решительные лидеры типа Дэн Сяопина и Ли Куан Ю. Тогда всё выглядело немного по-другому. Но получилось как получилось. Какие уроки мы можем извлечь из событий тех лет?

  

  
    Назад, в 90-е?

    Аналогия – очень соблазнительный метод. Сегодня многие сравнивают нынешнюю экономическую и политическую ситуацию с тем, что происходило в СССР накануне перестройки.

    Сходство, действительно, наблюдается: падение темпов роста вплоть до полноценной рецессии; обвал цен на нефть; замаскированный внутренний государственный долг в виде финансирования Пенсионного фонда из средств национальных фондов; вместо Афганистана – Украина; многолетнее несменяемое руководство одной команды.

    Но имеются и серьёзные отличия. Экономика страны всё-таки перестроена на рыночный лад; отсутствует дисбаланс между производством и потреблением; страной управляет человек, доказавший на деле, что ему по силам решение самых сложных политических, военных и экономических задача.

    И. наверное, самое главное. Мы стали другими. Подавляющее большинство россиян сыто по горло либеральными ценностями западного образца. Мы не готовы платить за них такую высокую цену, как развал страны и абсолютная разруха (на Украине этого, видимо, ещё не осознали). Нас вполне устроит руководство в стиле отца китайских реформ мудрого Дэн Сяопина.

    А вот провести серьёзную налоговую реформу не помешает. По этому поводу у Партии налогоплательщиков России имеются перспективные идеи.

    18.05.2015

  

  
    Глава 202

    Мы продолжаем серию материалов о развитии системы налогообложения в России. Советский период налогообложения можно разделить на несколько этапов. Один из них приходится на время правления Сталина. Как вождь народов решал проблемы налогообложения? Насколько адекватными вызовам эпохи были его решения? Особый интерес вызывают налоговые новации Сталина, вызванные необходимостью ведения широкомасштабных боевых действий во время Великой Отечественной войны, а также послевоенным восстановлением народного хозяйства.

  

  
    Крестьянин всё вытерпит

    Сталинская налоговая политика была ориентирована на перераспределение доходов из сельского хозяйства в промышленность. Аграрный сектор должен был заплатить высокую цену за индустриализацию страны. А в предвоенное время село несло дополнительные расходы уже для нужд обороны. В целом усиливался налоговый гнёт на все категории населения.

    В 1940 году в соответствии с указом о местных налогах и сборах были установлены такие местные налоги, как налог со строений, земельная рента, транспортный налог, налог с единоличных хозяйств. Налог на недвижимость составлял 1 % от первоначальной стоимости, то есть взимался без учёта амортизации. Чтобы понять масштаб этого налога: при такой системе владелец плохонькой панельной однокомнатной квартиры в современной Москве вынужден был бы платить подобный налог в размере около 2-х тысяч долларов!

    Налог на земельный участок также был очень велик. За один квадратный метр нужно было платить (в зависимости от вида поселения) от 4-х до 18-и копеек.

    Крестьяне должны были платить и за каждую голову скота. Правительство установило уровень доходность одной коровы в среднем по России в 2540 рублей. Много это или мало? Судите сами. По такой ставке крестьянин должен был платить за одну корову порядка 50 % от среднего по стране размера трудодней. Не удивительно, что желающих держать на личном подворье скотину становилось всё меньше. В целом от 60 до 70 % налогового бремени в СССР приходилось на крестьянство.

  

  
    На нужды обороны

    Начало войны складывалось для СССР катастрофически: в кратчайшие сроки немцами была оккупирована огромная территория. Это повлияло и на собираемость налогов: промышленные предприятия были разрушены, захвачены врагом или направлены в эвакуацию. Самые плодородные сельскохозяйственные угодья располагались в зоне активных боевых действий, что не могло не отразиться на сельхозпроизводстве. Миллионы военнослужащих попали в плен, нехватка личного состава восполнялась массовым призывом. Всё это резко снизило налогооблагаемую базу: доходы предприятий, физических лиц, объёмы аграрного производства сократились в разы. Поэтому налоговая реформа военного времени неизбежно носила чрезвычайный, зачастую откровенно конфискационный характер.

    Правительство вводит налог на одиноких граждан, малосемейных и холостяков. Эту меру можно признать социально справедливой: государство вынуждено было взять на себя обязанность по содержанию сирот военного времени, детей, оставшихся без попечения взрослых, многодетным семьям, чьи кормильцы ушли на фронт, выплачивались пособия. Так что граждане, не имеющие собственных детей, должны были внести свою лепту в общее дело.

    А в декабре 1941 года Президиум Верховного Совета СССР своим указом устанавливает военный налог. Его платили по фиксированным ставкам. В зависимости от территории, размер налога находился в пределах от 150 до 600 рублей.

    В апреле 1943 года правительство инициирует реформу подоходного налогообложения. Налог выплачивался с совокупного дохода граждан и иностранцев, который включал в себя не только основную зарплату, но и премии, оплату сверхурочных и дополнительных работ. Налог взимался по прогрессивной съеме: чем выше доход, тем больший процент заработка гражданин перечисляет государству.

    Не оставило без внимания государство и сельхозпроизводителей. В связи с тем, что война вызвала сильный рост цен на продовольствие, ставка сельхозналога также была поднята.

    Разница предельных значений ставки подоходного и сельскохозяйственного налогов достигала 100 процентов. Ни о каком необлагаемом налогом минимальном доходе и речи быть не могло.

    В суровых условиях военного времени государство не пренебрегало и мелочами. Так, в 1942 году был установлен сбор за регистрацию охотничьих собак, а также налог на проведение зрелищ, чуть раньше устанавливается сбор с частных владельцев скота.

    Параллельно налоговые органы проводили оптимизацию системы сборов. Вместо налогов на наследство и дарение стала взиматься государственная пошлина, а сбор на нужды культурно-бытового и жилищного строительства стал учитываться в рамках подоходного налога.

    Большое значение во время войны играли и так называемые «добровольные» взносы населения. Они собрались в Фонд Красной Армии и в Фонд Обороны. Кроме того, среди граждан на предприятиях и в учреждениях активно распространялись облигации государственного займа. Приобретение таких ценных бумаг тоже носило добровольно-принудительный характер.

  

  
    Трудное восстановление

    Завершена Великая Отечественная война. Победа далась стране ценой страшных экономических и людских потерь. Западная часть СССР, наиболее развитая в довоенный период как в сфере промышленного, так и аграрного производства, лежала в руинах. Погибли десятки миллионов людей (тружеников и налогоплательщиков). Экономическая и финансовая помощь со стороны разжиревших на военных поставках США для советской России была обставлена такими условиями, что принять её Сталин просто не имел права. Между тем, разгоралась новая, пока ещё холодная война. Поэтому жёсткая налоговая система военного времени сохранялась практически неизменной вплоть до смерти Сталина. Только в 1953 году правительство ввело отдельные послабления.

    В августе этого года был принят закон о сельхозналоге. Его должны были платить владельцы приусадебных участков, не только члены колхозов, но и другие категории граждан. Размер налога зависел от площади участка, но в налогооблагаемую площадь не входила земля под постройками, лесонасаждениями, дорогами. В расчёт принимались только сельхозугодья. Закон освобождал от уплаты налога владельцев участков площадью менее 50 кв. метров. Налог взимался по фиксированной ставке с каждой сотки участка. Законодатель установил ряд льгот по уплате сельхозналога, а некоторые категории граждан (агрономы, учителя, зоотехники) вообще освобождались от его уплаты.

    Государство постепенно заменяло конфискационные инструменты налоговой политики на стимулирующие. Особенно в сфере производства и распределения продуктов питания. Пора было накормить оголодавшую за время военного лихолетья страну.

    Поэтому в том же 1953 году разовый сбор за торговлю на колхозных рынках был существенно снижен. А в ряде случаев (для отдельных категорий продавцов и по отдельным группам товаров) он был вообще отменён.

    В 1957 году был сделан ещё один важный шаг, направленный на стимулирование производства. Власти отменили патентный сбор для промышленных и торговых предприятий. В 1958 году население сельских районов освобождается от дорожной повинности. Обязанности по содержанию и строительству местных автодорог возлагается на предприятия и колхозы.

    Таким образом, налоговая политика советского государства в 40-е – 50-е годы XX века доказала свою гибкость. Государство достаточно умело переходило от мобилизационной к стимулирующей системе. В целом, несмотря на определённые издержки, страна могла концентрировать свои финансовые возможности для решения стоявших перед ней задач.

    Советский Союз в эпоху своего расцвета был готов к труду и обороне.

    08.05.2015

  

  
    Глава 206

    Одной из важнейших проблем в правовом регулировании рыночных отношений до последнего времени являлось отсутствие эффективных механизмов распределения ответственности между юридическими лицами и их руководящими органами. Сам по себе институт корпоративной собственности такого распределения не предполагает, что на практике порождает массу проблем. Топ-менеджеры крупных корпораций, осуществляя от их имени большую часть полномочий собственников, освобождены от ответственности, которую обычный собственник нести обязан.

    Сложилась парадоксальная ситуация: там, где речь идёт о физических лицах, и фигурируют относительно небольшие суммы, собственник отвечает по своим обязательствам всем своим скромным имуществом. А руководитель огромной компании, отдающий распоряжения по многомиллионным сделкам, освобождён от ответственности за результаты своей деятельности.

    Но к сегодняшнему моменту законодатель постепенно выправил ситуацию. И теперь директор хозяйственного общества как единоличный руководитель компании может быть привлечён к различным видам юридической ответственности за принимаемые им от имени возглавляемого юридического лица решения. Рассмотрим способы, при помощи которых государство сегодня борется с нерадивыми руководителями хозяйственных обществ. Обратим внимание в первую очередь на то, каким образом государственные интересы могут отстоять налоговые органы.

  

  
    Штрафные санкции

    Действующее законодательство даёт возможность налоговым органам привлекать директора хозяйствующего общества, совершившего налоговые правонарушения, к административной и в ряде случаев даже к уголовной ответственности. При этом директор выступает как специальный субъект правонарушения, как своеобразное должностное лицо коммерческой структуры. Если речь идёт об административной ответственности, то персональная ответственность директора может сопровождаться и ответственностью юридического лица: оштрафованы могут быть как организация, так и её руководитель. Об этом прямо говорится в п. 4 ст. 108 Налогового кодекса РФ. А вот к уголовной ответственности юридические лица в Росси не привлекаются. Здесь наказан может быть только руководитель компании.

    Административные составы в области предпринимательской деятельности описаны нормами гл. 14 КоАП РФ: ст. 14.1 КоАП РФ; ст. 14.2 КоАП РФ; ст. 14.3 КоАП РФ; ст. 14.7 КоАП РФ. В них речь идёт, в том числе, об обмане покупателей, о нарушении нормативных требований к рекламе.

    В качестве наказания за подобные правонарушения предусматривается наложение денежного штрафа и дисквалификация руководящего лица (запрет на замещение определённых должностей в течение определённого срока).

    Кроме того, ещё ряд составов описан в гл. 15 КоАП РФ «Административные правонарушения в области финансов, налогов и сборов, страхования, рынка ценных бумаг»: ст. 15.4 КоАП РФ); ст. 15.5 КоАП РФ; ст. 15.6 КоАП РФ.

    Здесь речь идёт о непредоставлении тех или иных сведений в контролирующие органы.

    Уголовный кодекс РФ также содержит ряд статей, которыми установлена ответственность директора компании за преступления, связанные с исполнением руководящих функций: ст. 198 УК РФ; ст. 199 УК РФ; ст. 199.1 УК РФ; ст. 199.2 УК РФ. Здесь речь идёт о различных формах уклонения от уплаты налогов.

    За преступления закон предусматривает наказания не только в виде штрафов. Директор хозяйственного общества может быть в подобных случаях привлечён к обязательным работам или даже приговорён к лишению свободы.

    Отмечу, что процедура привлечения к уголовной ответственности предполагает соблюдение более строгих, чем в случае с административной ответственностью требований по установлению формы вины. Во всех указанных выше случаях для привлечения к уголовной ответственности органам следствия необходимо доказать наличие в действиях обвиняемого вины в форме прямого умысла. То есть он должен был осознавать противоправный характер совершаемых деяний и желал наступления общественно-опасных последствий подобных деяний (действий или бездействий).

  

  
    Банкроты против бюджета

    Если говорить о хозяйственных и экономических правонарушениях, то, наверное, наибольшую опасность для государственных и общественных интересов представляют злоупотребления менеджеров и участников/учредителей коммерческих юридических лиц при проведении процедуры банкротства. Сразу скажу, что механизмы уголовной ответственности в этих случаях помогают слабо. Такие составы, как «Преднамеренное банкротство» (ст. 196 УК РФ) очень сложно применить на практике. Значит, остаётся лишь такой инструмент, как гражданско-правовая ответственность. Гражданский кодекс предусматривает возможность привлечения руководителей юридического лица в ряде случаев к субсидиарной ответственности. Напомню, что субсидиарной называется имущественная ответственность субъекта по обязательствам другого лица в части, не покрываемой имуществом этого лица.

    Что интересно: теперь закон предусматривает возможность привлечения к такой ответственности руководителей уже ликвидированной компании.

    Приведу типичный пример. Федеральный закон от 26.10.2002 г. № 127-ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)» допускает следующий алгоритм. Юридическое лицо прошло процедуру банкротства и успешно ликвидировано. То есть вроде бы субъект права, налогоплательщик отсутствует. Но налоговая инспекция имеет право на проведение проверок правильности исчисления налогов уже задним числом. Подобная проверка начинается, но, поскольку первичные документы отсутствуют ввиду ликвидации компании, фискальные органы обращаются к другим доказательствам, например, к сведениям, которые по их требованию предоставляют кредитные организации. Результат: доначисление налогов, которые не уплачены за последние три года. На кого может быть обращено взыскание этого долга? Во-первых, на организацию, которая выступает правопреемником обанкротившегося юридического лица. Но это возможно только в тех случаях, когда имела место реорганизация, например, в форме присоединения одного юридического лица к другому. Однако грамотно организованные банкротства, как правило, исключают возникновение отношений правопреемства. Значит, остаётся только субсидиарная ответственность бывшего руководителя по обязательствам ликвидированного юридического лица. Такая возможность предоставляется налоговым органам п. 2 ст. 10 закона о банкротстве. Основанием для обращения в арбитраж с целью привлечения бывшего директора к ответственности выступает невыполненная им в своё время обязанность обращения в суд в месячный срок с момента возникновения обстоятельств, которые повлекут за собой банкротство.

  

  
    Примеры из зала суда

    Сложившаяся на сегодняшний момент судебная практика показывает, что налоговые органы не стесняются применять предоставленные законом возможности.

    Обращаю ваше внимание, например, на Апелляционное определение Нижегородского суда по делу № 33-5853/2014.

    Руководитель юридического лица был привлечён к гражданско-правовой субсидиарной ответственности по обязательством возглавляемой им ранее компании. Основанием для этого послужило нарушение им обязанности по обращению в определённый законом срок в суд с заявлением о возбуждении дела о банкротстве (см. уже указанную нами ч. 2 ст. 10 закона о несостоятельности (банкротстве). Государству был причинён ущерб вследствие неисполнения обязательств по уплате юридическим лицом налогов на протяжении более трёх месяцев. Районный суд встал на сторону налоговых органов, апелляционная инстанция оставила это решение без изменений. Кстати, Верховный суд России занимает такие же позиции. Это следует, например, из решений Президиума ВС РФ от 4 июня 2014 года.

    Похоже, времена полной безответственности руководителей хозяйствующих субъектов при выполнении налоговых обязательств возглавляемых ими компаний уходят в прошлое. Государство не намерено терпеть откровенного уклонения бизнеса от обязанности пополнения казны.

  

  
    Кино про Путина и цирк для оппозиции

    Правильно сказал когда-то товарищ Ленин: «Из всех искусств для нас самые важные – кино и цирк». О том, что вождь мирового пролетариата высоко ценил пропагандистские свойства кинематографа, помнят все. А вот о любви Владимира Ильича к цирку знают немногие. Но связь между этими видами искусства всё же существует.

    Последний пример: документальный фильм «Президент» Владимира Соловьёва, показанный 1 – м каналом в воскресенье 26 апреля, тут же вызвал настоящий цирк в интернете. Положительные отзывы представлены в сети в умеренных количествах. И выдержаны они в спокойных тонах: заслуги Путина вроде бы очевидны, особенно если сравнить состояние страны в 90-е годы и сейчас.

    Об этом в фильме говорит сам президент: «Страну сохранили, ВВП вырастили в два раза. У нас расходы федерального бюджета по сравнению с 99-м годом к четырнадцатому выросли в 22 раза. Реальные доходы населения выросли в три раза. У нас количество людей, живущих за чертой бедности, было почти 42 млн. человек, а сейчас у нас почти в три раза, в 2,8 раза меньше таких людей». Путин напомнил зрителям о том, что в 1999–2000 годы в России естественная убыль населения составила 929 тыс. человек.

    Аргументы, согласитесь, убедительные. И оспорить их практически невозможно. Впрочем, противники фильма (а их в интернете предостаточно) не затрудняют себя подбором логически обоснованных доводов. А вот агрессивная злобность антипутинских комментариев просто зашкаливает. Противник политики руководства России последних 15-и лет опускаются до самой настоящей площадной брани. Путин плохой – потому что плохой. Без него всё равно было бы лучше.

    Что движет этими людьми? Откуда весь этот цирк по поводу кино? Часть анти-путинистов составляют проплаченные сами знаете кем тролли, это понятно. Но довольно много наших граждан искренне ненавидят главу государства. Я пытаюсь понять этих людей и нахожу несколько причин, которые вызывают их негативное отношение к Путину.

    Первая причина: Путин богатый, Путин ворует. Друзья Путина богатые. Друзья Путина воруют.

    Что можно сказать по этому поводу? Никто пока не доказал фактов такого воровства. Наверное, Путин действительно человек небедный. Но где вы сегодня встретите главу огромного государства, который живёт на зарплату чуть выше среднего? Американские президенты, британские премьер-министры, японские императоры и их коллеги по всему свету принадлежат к сословию миллионеров. Так устроен этот мир. А вы думаете, что президент в дырявых башмаках, приезжающий на работу на велосипеде, будет лучше управлять страной? И вообще: завидовать некультурно.

    Вторая причина: при Путине стало меньше свободы. Согласен. При Путине стало меньше свободы распиливать бюджет и растаскивать на части наше государство. Сепаратистами и олигархам дали по рукам. А вот свободы говорить гадости про всё на свете и по любому поводу (пресловутая свобода слова) меньше не стало. А жаль.

    И, наконец, третья причина. Путин слишком долго находится на своём посту. Где шоу в виде выборов? Как в Америке, например. Это серьёзный аргумент. На Западе давно учитывают такое свойство человеческой натуры, как психологическая усталость от постоянного наблюдения на телеэкране всё того же набора лиц. Поэтому президентов там регулярно меняют. Правда, содержание реальной политики от этого никак не зависит. Но простым гражданам это, как правило, безразлично. А специфика нашей политической системы заключается в том, что управлять Россией приходится в основном в ручном режиме. И постоянная смена политических рулевых в условиях огромного внешнеполитического давления на фоне кризисных явлений в экономике чревата серьёзными последствиями. Что прикажете с этим поделать?

    У меня есть предложение: нужно, следуя ленинским заветам, заняться популяризацией цирка. Тогда ненавистники действующего президента слегка отвлекутся от политики, наблюдая за ужимками клоунов на арене.

  

  
    Глава 211

    Когда-то Пётр I велел: «Указую боярам в Думе говорить по не написанному, дабы дурь каждого видна была!». Мне кажется, великому царю, живи он сегодня, очень понравился бы интернет. Социальные сети просто переполнены дурью современных «бояр». И ладно бы речь шла о размещении очередных няшных котиков и селфи. Современному пользователю этого мало. Дурь хотят продемонстрировать во всей красе, а для этого надо высказать своё драгоценное мнение по какому-нибудь социально значимому вопросу. Для этого в сети имеются замечательные площадки. Например, сайт Российской общественной инициативы (РОИ). Идея замечательная: предлагается законопроект, по которому проводится голосование. И сразу видишь, что волнует сегодня типичного россиянина, пользователя соцсетей. Кого они любят, кого – не очень. И кто по-настоящему отвратителен нашим согражданам. Интернет-демократия в действии.

  

  
    Автомобили, собаки и чиновники

    Любимцев общественного мнения можно выделить почти сразу. Лучший друг человека… правильно, автомобиль! Большая часть самых рейтинговых законопроектов, за которые голосуют тысячи людей, так или иначе связана с четырёхколёсным чудом. Заменить эвакуатор штрафом; привязать стоимость литра бензина к минималке; штрафовать за самовольную установку дворовых шлагбаумов; штрафовать за обгон по обочине; штрафовать ещё сильнее за пьянство за рулём; штрафовать, штрафовать, штрафовать… Народный законодатель, оказывается, любит штрафы не меньше, чем его думский коллега.

    На противоположном полюсе симпатичному автомобилю противостоит злодей современной России под номером 1. Это, конечно, чиновник. Фантазия сетевых законодателей просто зашкаливает, когда речь идёт о наказаниях и ограничениях для госслужащих. Запретить импортные автомобили (правильно, автомобиль друг человека, а не средство злоупотребления должностными полномочиями); установить систему слежения за всеми поездками чиновников; запретить участвовать в конкурсах на выполнение госзаказов компаний, которые принадлежат родственникам чиновников; организовать систему отзыва любого чиновника или депутата избирателями. Но больше всего меня поразила античиновничья инициатива, которую поддержали тысячи вроде бы вменяемых людей; чиновники должны носить бэджи, на которых следует указать их зарплату за последние три месяца! Двумя руками – «за». Только, мне кажется, нужно быть последовательными. Давайте вместе с бэджами наденем на чиновников ещё и намордники. Хотя – нет, не стоит. А то вдруг кто-нибудь проникнется к ним симпатией. Собачий аксессуар всё-таки. А собака была когда-то другом человека, до тех пор, пока это место прочно не занял автомобиль. Кстати, предлагают инициаторам таких проектов обкатать её у себя на работе. Предложите своему начальству бэджи со своими доходами носить. Встанете на учёт на бирже труда – может быть, поаккуратнее с предложениями будете.

    В общем, развлекается народ, как может. А может ли интернет-демократия решить хоть один действительно актуальный вопрос? Я в этом почему-то слегка сомневаюсь.

  

  
    Шибко умные темы

    Вроде бы по статистике большая часть сетевой публики – люди как минимум с одним высшим образованием. Но когда кто-то пытается занять их по-настоящему важным вопросом, ответная реакция получается прямо по Чехову: «Они образованность свою показать хочут, а потому говорят о непонятном». Например, о налогах.

    Партия Налогоплательщиков России давно выступает за кардинальную реформу всей российской налоговой системы. Я писал об этом неоднократно: (Налог с платежей для сильной России, Вопросы председателю партии налогоплтельщиков России о новой системе налогов «Налог с платежей»).

    Напомню, что речь идёт о том, чтобы заменить все существующие сегодня у нас налоги на единый налоге платежей по ставке 1,5 %. Это решит одновременно огромное количество проблем, наполнит бюджет, оздоровит экономику, облегчит жизнь десяткам миллионов граждан. Кроме того, мы предлагаем сделать бухгалтерскую отчётность рекомендательной, ввести природную ренту для всех граждан России, запретить проверку физических лиц предпринимателей после уплаты ими единого налога.

    Может быть, эти реформы кому-то покажутся слишком смелыми, чересчур радикальными. Возможно. Но, на мой взгляд, тема для общественного обсуждения есть. Мне и моим соратникам по партии казалось, что обществу должны быть интересны подобные проблемы, ведь речь идёт о перераспределении национального богатства на совершенно новых принципах. Нынешняя налоговая система, по моему глубокому убеждению, носит откровенно оккупационный характер, она навязана России нашими англосаксонскими «партнёрами».

    Что в результате? После размещения этой инициативы на сайте РОИ она заинтересовала всего несколько сотен человек. Подавляющему большинству посетителей сайта подобные темы, оказывается, неинтересны. Вот штрафы для владельцев собак, которые пренебрегают намордниками и поводками – это да, это очень важно, чрезвычайно актуально. Тысячи людей заинтересовались проблемой.

  

  
    Это не лечится?

    Национальные традиции, народная культура, этнический менталитет – называть это можно по-разному. Но в том, что коллективное бессознательное представляет собой могучую силу, которую необходимо учитывать при решении любой социальной проблемы – спорить никто не станет.

    Британские учёные, которые славятся творческим подходом к освоению грантов по самым актуальным проблемам человечества, недавно выяснили на просторах интернета, что, оказывается, корпоративная культура разных стран и народов имеет серьёзные отличия. Например, русский человек на работе себя не любит чувствовать наёмником, за деньги обрабатывающим маленький клочок коллективной нивы. Так поступают какие-нибудь японцы с какими-то португальцами. А русский человек мыслит шире. Он по натуре эксперт. Ему подавай возможность донести до начальства собственную точку зрения на производственные вопросы. Выслушать его надо, покачать с пониманием начальственной головой, а потом уже поступить, как этой голове заблагорассудится. Но выслушать и покивать – стадии обязательные. Без этого корпоративная культура в России складывается какая-то однобокая. То ли полуяпонская, то ли отчасти португальская.

    Я думаю, что в данном случае вполне уместна аналогия. Ведь национальные традиции – они не только на производственных процессах отражаются. Наш законодатель должен извлечь урок из штудий британских ньютонов. Народ наш, оказывается, эксперт во всём. В том числе, и в том, какие законы надо принимать и по какому поводу.

    Поэтому сайт РОИ очень полезен. Власти должны реагировать на экспертное мнение своего народа. Если надо – покачать согласно головой: дескать, инициатива по поводу обвешивания чиновников бэджами, а равно по увеличению размеров штрафов по всяческим поводам исследуется в нужных местах и в нужное время будет всенепременно рассмотрена.

    А самим законодателям в это время стоит внимательно заняться тем, чем положено. Например, совершенствованием налоговой системы отечества. Демократия будет по-прежнему бушевать по волнам всемирной сети, а профессионалы займутся делом.

    Каждому своё: кому-то дурь свою в интернете показывать, проявляя национальные экспертные наклонности, а кому-то и пользу приносить. Для того депутатов в Госдуму и избирают.

    А если законодатель действительно нуждается в компетентном экспертном суждении – партия Налогоплательщиков России всегда к этому готова.

  

  
    Серьёзно о смешном

    Вроде бы смешную тему я поднимаю. Но, если подумать, смех получается слегка сквозь слёзы. Массовая дебилизация населения благодаря универсальному воздействию на всё новые подрастающие поколения – проблема очень болезненная. При этом наш народ действительно обладает очень важными и ценными свойствами национального менталитета. Мы – действительно не наёмники, а эксперты. По крайней мере, из нас это качество пока выбить не удаётся, несмотря на массированную атаку СМИ против ценностей добросовестного труда. Нам пока ещё интересен и важен конечный результат нашего труда. Свойства национального характера надо всячески поддерживать и культивировать: в семье, в школе, при помощи СМИ. Но в то же время воинствующее невежество громадного числа горе-экспертов во многом обесценивает столь важное качество. Это касается и законодательной сферы. Ложно понимаемое чувство демократической ответственности власти перед населением порождает популистские тенденции: депутаты обсуждают и принимают законы, понятные даже необразованному гражданину и уходят от решения по-настоящему важных вопросов.

    Но дело в том, что бывает демократия как власть народа и демократия как власть толпы (охлократия). Пора научиться их различать и, купируя откровенно популистские решения, начинать действовать в интересах населения нашей страны.

    Действовать разумно, профессионально и ответственно.

  

  
    Глава 216

    Опытным юристам известно, что знать о своих правах, обязанностях и законных интересах зачастую не так важно, как умение решать в свою пользу процедурные проблемы. Иногда выигрывает не тот, кто прав по существу дела, а тот, кто просто умеет лучше спорить. Особенно если речь идёт о спорах налогоплательщиков с фискальными органами. Такие споры ведутся на разных площадках и по разным правилам. Существует два основных варианта рассмотрения противоречий между налоговой инспекцией и хозяйствующим субъектом: судебный и административный. Иногда закон допускает параллельную судебно-административную процедуру, иногда требует линейного административно-судебного процесса.

    Правила таких споров постоянно меняются, процессуальное налоговое законодательство пестрит свежими новациями. Давайте посмотрим, что нового за последнее время появилось в Налоговом кодексе РФ.

    Само право обжалования решений, равно как и действий (либо бездействий) налоговых органов закреплено в пп. 12 η. 1 ст. 21, а также в ст. 137 Налогового кодекса РФ, а вот стадии и последовательность ведения споров подобного рода закреплены, в том числе в гл. 14 Налогового кодекса РФ. Именно в эти разделы налогового законодательства внесены за последнее время кое-какие немаловажные поправки.

    Напомню: в гл 16 Налогового кодекса РФ указаны причины, которые позволяют запустить машину обжалования. Кстати, там же указаны размеры штрафов за различные виды налоговых правонарушений.

  

  
    Привилегированный перечень

    Один важный момент (он вытекает из постановления от 30.07.13 № 57 ВАС РФ): в этом перечне имеется ряд правонарушений, за которые компания может быть привлечена к юридической ответственности только в том случае, когда признаки такого правонарушения установлены только при проведении проверки, которая проводилась именно в этой компании. Если правонарушение было выявлено в ходе проверок на предприятиях-партнёрах – привлечение к юридической ответственности их контрагентов не допускается. Подобные доказательства будут признаваться судами недопустимыми.

    В этот привилегированный список попали составы правонарушений, предусмотренные ст. cm, 120, 122 и 123 Налогового кодекса РФ.

  

  
    Попробуем пожаловаться

    В ходе проведения налоговых проверок фискальные органы выявляют достаточно большой массив правонарушений. Большой – но не исчерпывающий. Отдельные прегрешения налогоплательщиков могут быть обнаружены и без проведения проверок. Таковыми обычно признаются задержки при уведомлении налоговой инспекции о факте открытия филиала или, к примеру, банковского счёта. Кроме того, законодатель устанавливает требования по обязательному предоставлению налогоплательщиками в фискальные органы самых различных документов и, разумеется, сроки их предоставления. Любое нарушение подобных сроков автоматически влечёт за собой налоговую ответственность, в том числе и в виде штрафов.

    Разумеется, подобные нарушения могут быть оспорены налогоплательщиком, как любые действия (бездействия) органов государственной власти (ч. 2 ст. 46 Конституции РФ).

    Объективная сторона состава налогового правонарушения может включать в себя действия либо бездействия налоговых органов (например, отказ или затяжка с возвратом излишне взысканной суммы). Их, конечно, можно обжаловать, но процедура обжалования может быть различной. Закон может допускать обжалование в двух формах: с обязательной стадией административной преюдиции (то есть с предварительным рассмотрением дела в вышестоящей инстанции УФНС) либо с возможностью прямого обращения в суд.

    К первой категории дел относятся не только случаи, когда фискальные органы привлекают налогоплательщика к ответственности по факту правонарушения, но и те, когда субъект к ответственности не привлекается, а ему просто доначисляются пени либо недоимки (не путать со штрафами, это уже полноценное наказание в рамках привлечения к юридической ответственности).

    Итак: подобные решения выносятся по факту проведения налоговых проверок.

    Важно знать стадии и сроки проведения подобных дел. Они описаны в ст. 101 Налогового кодекса РФ.

    Решение налогового органа по факту правонарушения по общему правилу вручается предполагаемому правонарушителю. Лично, желательно под подпись. Налоговые органы должны иметь на руках чёткое свидетельство того, что решение доставлено по адресу. Во избежание недоразумений решение можно вложить в заказное письмо и выслать почтой. Решение должно быть вручено не позднее пяти дней после того, как оно было вынесено. Если фискальные органы доверились почте – сроком становится шестой рабочий день с даты, указанной на штемпеле письма.

    Срок вручения играет большую роль: с этого момента начинает исчисляться другой срок – вступления в силу решения. Если только налогоплательщик за это время не подал в вышестоящий орган УФНС апелляцию. По поводу подачи апелляции в Налоговом кодексе РФ сегодня появились новые статьи: 139.1, 139.2, 139.3.

    Предлагаю вашему вниманию описание процедур, которые в этих статьях описаны.

    Апелляция подаётся в вышестоящий налоговый орган соответствующего региона через налоговую инспекцию, проводившую проверку. Затем решение непосредственно проводившей проверку инспекции может вступить в силу в одном из трёх случаев, описанных в указанных выше статьях. При этом надо учесть, что решение нижестоящего органа может вступить в части, которая не обжалована налогоплательщиком. Кроме того, вышестоящий орган вообще может оставить апелляцию без рассмотрения.

    Бывают случаи, когда налогоплательщик пропускает без уважительной причины срок подачи апелляции. В такой ситуации ему остаётся только уже после вступления в силу решения налоговой инспекции подать в годичный срок после вынесения этого решения жалобу в вышестоящий орган. Но это будет уже не апелляционная – а простая жалоба. Порядок подачи простой жалобы тот же: через инспекцию, вынесшую решение. Та обязана направить жалобу по инстанции не позднее трёх рабочих дней с момента её подачи.

    Процедура рассмотрения вышестоящим налоговым органом жалобы (хоть апелляционной, хоть простой) отличается от судебной. Самое главное отличие: административная процедура не предполагает рассмотрения жалобы в присутствии заявителя. Дело рассматривается в заочном порядке. Но такой порядок не исключает возможности подать в рассматривающий жалобу налоговый орган дополнительных сведений.

    Процедура предоставления дополнительной информации также уточнена поправками в Налоговый кодекс РФ. Жалобщик в обязательном порядке должен разъяснить вышестоящему налоговому органу характер вновь открывшихся обстоятельств. Почему налогоплательщик не предоставил те или иные первичные документы налоговым инспекторам, проводившим проверку? Вопросы отнюдь не праздные, ведь сроки рассмотрения жалобы вышестоящим органом короче, чем у инспекторов, проводивших проверку. Отсюда возможность запутать рассматривающий жалобу орган ввиду нехватки времени для проведения полноценной проверки. Таким образом, законодатель закрыл одну из лазеек, которой пользовались некоторые недобросовестные налогоплательщики.

    Следует обратить внимание и на то, что рассмотрение жалобы не приостанавливает исполнения решения, подлежащего обжалованию. По крайней мере, это не происходит автоматически. Для приостановления решения лицо, подавшее жалобу, должно написать соответствующее заявление, в котором должны быть указаны основания для такого приостановления (например, наличие в решении серьёзных противоречий с действующим законодательством).

    Для вынесения решения по жалобе (как по простой, так и по апелляционной) отводится срок продолжительностью в один месяц. Этот срок может быть продлён также на один месяц. Срок вручения решения по делу вышестоящим органом составляет три дня. Речь при этом может идти как об окончательном решении, так и о решении промежуточном (о приостановлении решения нижестоящего органа или о продлении срока рассмотрения жалобы).

    Следующая инстанция – ФНС России. Срок обжалования в эту инстанцию составляет три месяца с момента принятия решения региональным налоговым органом. На этом этапе правило о жёсткой административной преюдиции снимается, и налогоплательщик получает возможность параллельно жалобе в ФНС подать заявление в судебный орган. Срок подачи подобного заявления – три месяца, которые начинают отсчитываться с того времени, когда налогоплательщик узнал либо должен был узнать о факте нарушения своих прав. А моментом нарушения прав налогоплательщика отныне считается принятие решения по жалобе вышестоящим органом (см. новую редакцию 138 Налогового кодекса РФ).

    Отсюда, кстати, следует вывод: если вышестоящий орган нарушает месячный срок рассмотрения жалобы и если не принималось решение о продлении этого срока, то компания получает право на подачу заявления в суд. Ждать итогов рассмотрения жалобы при этом не требуется.

  

  
    Не проверяют – и не доверяют

    Теперь рассмотрим процедуру рассмотрения дел о налоговых правонарушениях вне рамок налоговой проверки. В этом случае налоговый инспектор обязан не позднее, чем за 10 дней с момента установления факта правонарушений оформить соответствующий акт, подписать его и ознакомить (также под роспись) с ним потенциального правонарушителя.

    Содержание акта: задокументированные доказательства всех признаков правонарушения, а также соображения инспектора по поводу его устранения и наказания за его совершение.

    Формы и сроки, установленные для ознакомления налогоплательщика с содержанием акта, те же самые, что и для ранее рассмотренной процедуры. Закон предоставляет налогоплательщику право выразить несогласие с мнением налогового инспектора. Для этих целей ему предоставляется месяц с момента вручения акта. Рекомендуется аргументировать свои возражения соответствующими документами. По истечении месяца уполномоченное на принятие решения должностное лицо в десятидневный срок рассматривает весь пакет документов: акт и возражения на него (при их наличии). Порядок рассмотрения дела в этом случае предусматривает присутствие правонарушителя либо представителя налогоплательщика.

    Если должностное лицо по итогам рассмотрения дела принимает решение о привлечении правонарушителя к ответственности (штрафы, пени и т. д.), тот получает право на обжалование. Разница с ранее рассмотренной процедурой заключается в том, что жалоба эта не может быть апелляционной, а только обычной. Процедуры и сроки при этом соответствуют тому, что было изложено мной выше.

  

  
    На прочие случаи

    В заключение несколько слов о прочих вариантах, которые связаны с действиями либо бездействиями фискальных органов, не связанных с фатом совершения правонарушения (см. ст. 139 Налогового кодекса РФ).

    Срок для подачи жалобы в региональный орган – один год с момента, когда налогоплательщик обнаружил (должен был узнать) факт нарушения своих прав. Жалоба подаётся в инспекцию, чьи действия (бездействия) намерен обжаловать налогоплательщик. Та в свою очередь обязана в трёхдневный срок передать все материалы (как саму жалобу, так и прилагаемые документы) вверх по инстанции.

    Срок для подачи заявления в суд составляет в этом случае те же три месяца.

    Мы продолжаем следить за новинками законодательства, анализируем судебную практику. Оставайтесь с нами. Очередные новации последуют очень скоро.

    21.04.2015

  

  
    Глава 221

    Согласитесь, человек, слишком часто меняющий место жительства, вызывает подозрения. Это наблюдение верно и в отношении юридических лиц.

    С кем, что называется, не бывает: кому-то приходится перевести бизнес на другую территорию, кто-то выбрал новое административное здание для головной компании, кого-то к переменам подталкивает логистика, кому-то не подходят здешние цены на недвижимость. Итак, ваша фирма меняет адрес. Какие последствия такие перемены вызывают? Как к этому отнесутся наши бдительные налоговые органы? Повысит ли переезд вероятность проведения налоговой проверни? Рассмотрим варианты.

    Напомню, что местонахождение юрлица согласно ст. 54 Гражданского кодекса РФ совпадает с адресом, по которому находится его постоянно действующий исполнительный орган. Адрес этот должен быть закреплён в уставе юрлица и внесён в ЕГРЮЛ. Соответственно, там же, на новом месте необходимо встать и на налоговый учёт (см. пп 2 п. 1 ст. 23 Налогового кодекса РФ). На этот адрес отправляется вся корреспонденция, носящая официальный налоговый, бюджетный и гражданско-правовой характер.

  

  
    Дали повод? Проверим

    Фискальное ведомство России стоит на страже интересов государства, используя последние достижения науки, учёта и контроля. Например, выездные налоговые проверки проводятся в строгом соответствии с требованиями, которые на основе Приказа Федеральной налоговой службы России закреплены в Концепции системы планирования подобных проверок. И п. 3 этой концепции гласит, что подбирая контингент для проверок, следует учитывать целый комплекс тщательно апробированных факторов. Так вот, если ваша компания умудрилась хотя бы пару раз за время своего существования сменить адрес – вероятность проведения выездной проверки повышается. Об этом прямо говорится в документе под названием Общедоступные критерии самостоятельной оценки рисков для налогоплательщиков (утверждены Приказом Федеральной налоговой службы России № ММ-3-06/333»).

    Надо, конечно, обращать внимание на все рисковые обстоятельства, которые в результате привлекут к вашей компании обострённый интерес фискального ведомства. Сам по себе факт смены адреса ещё ничего не значит. Но если при этом налоговиками будет выявлено, что налоговое бремя компании не очень весомо, что вычеты НДС выглядят подозрительно высокими – вас, скорее всего, навестят гости из налоговой инспекции.

  

  
    Кто на новенького

    Переезжая на новое место, компания, как и человек, может потянуть за собой целый ворох накопленных по старому адресу проблем. Предположим, за компанией числятся налоговые недоимки или, совсем наоборот, переплаты. К кому надо обратиться для урегулирования подобных проблем, в инспекцию по старому или новому месту налогового учёта? На этот вопрос можно дать несколько ответов.

    С одной стороны, в соответствии с п. 6 постановления Пленума ВАС РФ от 30.07.13 № 57 «О некоторых вопросах, возникающих при применении арбитражными судами ч. 1 Налогового кодекса РФ» все декларации (а равно и заявления) налогоплательщика юридического лица входят в компетенцию налоговой инспекции, в которой налогоплательщик состоял на учёте до своего переезда. Это касается таких случаев, как возмещение НДС, возврат излишних налоговых сумм, уплаченных государству и т. п.

    Но такое распределение полномочий между налоговыми органами по старому и новому месту учёта действительно только в тех случаях, когда спорные ситуации не стали предметом судебного рассмотрения. Так, в постановлении, на которое я ссылался в предыдущем абзаце, говорится, что суд может возложить исполнение обязанностей по принятому решению на налоговую инспекцию, где компания встала на учёт после смены адреса. А в соответствии с ч. 6 ст. 46 Арбитражно-процессуального кодекса РФ эта налоговая может быть привлечена в качестве соответчика наряду со старой.

    Это положение практически продублировано в Постановлении Президиума Высшего Арбитражного суда РФ от 30.05.06 № 1334/06, имеются и прецеденты, созданные решениями ряда нижестоящих судов (например, Московского и Западно-Сибирского округов).

    Всё это, конечно, обнадёживает налогоплательщиков. Но, как говорится, на суд надейся – а сам не плошай.

    Я настоятельно рекомендую: перед переездом не поленитесь, организуйте сверку всех своих основных расчётов с налоговыми органами по старому адресу. У вас появится дополнительный аргумент в предстоящем диалоге с инспекцией по новому месту учёта. Имеется практика возврата налогоплательщику переплаты на основании акта подобной сверки (см. Определение Высшего Арбитражного суда РФ от 10.09.09 № ВАС-11628/09). Тем более что с налоговой инспекцией по старому адресу у вас, возможно, имеются нормальные отношения. Рассчитывать на то, что конструктивное сотрудничество сразу же сложится и по новому адресу, по крайней мере, наивно.

    Кроме того, важно помнить о том, что с юридической точки зрения датой переезда компании будет считаться число, с которого в ЕГРЮЛ внесена соответствующая запись. И только с этого момента компания обязана сняться с учёта по прежнему адресу, встать на учёт по адресу новому и отныне передавать декларации, выплачивать налоги в новую налоговую инспекцию.

    На это прямо указано в п.п. 3.6.1, 3.6.3 Порядка и условий присвоения, применения, а также изменения идентификационного номера налогоплательщика и форм документов, используемых при постановке на учет, снятии с учета юридических и физических лиц, утв. приказом МНС России от 03.03.04 № БГ-3-09/178.

  

  
    К вам уже едут

    Компания собирается переезжать, какие-то действия на этом направлении уже совершены, какие-то документы поданы в различные инстанции. Строго говоря, физически переезд может быть уже завершён. Но до тех пор, пока в ЕГРЮЛ не внесены соответствующие изменения (см. выше), считается, что налогоплательщик находится по старому адресу. Следовательно, налоговая инспекция, чья компетенция охватывает данную территорию, имеет полное право провести выездную налоговую проверку. Это положение имеет под собой солидное основание в виде писем Минфина и ФНС России (соответственно Письмо от 05.05.12 № 03-02-07/1-110 и от 23.03.12 № 03-02-07/1-68, п. 11 и Письмо от 13.09.12 № АС-4-2/15309). Имеется по этому поводу и судебная практика в Поволжском и Волго-Вятском округах, которая оставлена в силе соответствующими определениями Высшего Арбитражного суда РФ.

    Если компания меняет место дислокации во время проведения выездной проверки – это не влияет на суть дела. Проверка прекращению не подлежит, смена проверяющей инспекции не производится (см., например, Письмо Федеральной налоговой службы России от 18.11.10 № АС-37-2/15853).

    Разумеется, решение по результатам выездной налоговой проверки будет выносить всё та же старая налоговая инспекция. Налоговый кодекс иной возможности просто не предусматривает. Фактически действует принцип несменяемости и непрерывности налоговой проверки. Судебные споры по этому поводу, на мой взгляд, совершенно бесперспективны. Практика подтверждает положения Налогового кодекса (см., например, постановление ФАС Центрального округа от 03.08.11 № А08-763/2010-1). Строго говоря, в разумности подобного подхода сомневаться не стоит. Смена проверяющего органа приводит к лишним организационным усилиям, влечёт лишние траты времени.

    Такой налоговый шлейф тянется за сменившей место нахождения компанией и при проведении повторной проверки. Действует всё тот же принцип несменяемости и непрерывности: повторную проверку проводит тот орган, который проводил проверку первоначальную. Если с вами начала выяснять отношения налоговая инспекция по прежнему месту учёта – она постарается добить вас окончательно. Смена адреса не поможет. Подобная практика подкрепляется письмами ФНС и Минфина России.

  

  
    Локальные перемены

    Переезд компании может носить локальный характер. Например, офис головной компании переезжает в помещение ранее обособленного подразделения. Какие последствия это за собой влечёт? Если говорить о головной компании – то никаких принципиальных отличий от того, что сказано мной выше, не существует. Происходит смена адреса в соответствии с общими правилами. А вот обособленное подразделение в этом случае придётся ликвидировать, поскольку при таком территориальном наложении сам признак обособленности исчезает (см. п. 5 ст. 84 Налогового кодекса РФ). То есть подразделение может сохраняться с функциональной точки зрения. Но оно с точки зрения закона просто не будет считаться обособленным.

    В связи с этим возникает вопрос: необходимо ли регистрировать обособленное подразделение юридического лица при его перемеицении на новое место? Налоговый кодекс не даёт ответа на этот вопрос. Но, на мой взгляд, оформлять такой переезд (закрытие на старом месте учёта, регистрация на новом месте) следует при переводе обособленного подразделения из одного субъекта РФ в другой. Я думаю, что в этом случае не помешает некоторая перестраховка.

  

  
    Местная самодеятельность

    Как ни странно, иногда переезд компании может носить виртуальный характер. Адрес юридического лица может быть изменён, к примеру, в результате переименования улицы, на которой размещён его головной офис. В соответствии с законодательством о местном самоуправлении органы власти в муниципальных образованиях имеют на это полное право. Что требуется от налогоплательщика в этом случае, обязан ли он менять что-то в учредительных документах?

    Спешу вас успокоить: такая ситуация не потребует от руководства компании активных действий. В этом случае все необходимые изменения в ЕГРЮЛ вносятся автоматически, без непосредственного участия налогоплательщиков (см. Постановление Пленума Высшего арбитражного суда РФ от 30.07.13 № 61).

    Если же налоговые органы начинают испытывать затруднения в связи с переименованиями улиц – это их проблемы. Конкретные фактические жизненные обстоятельства, отражающие изменения топонимики населённого пункта, относятся к числу общеизвестных юридических фактов, а потому налогоплательщик не обязан их устанавливать и доказывать. На этой почве прочно стоит судебная практика (см., например, Постановление Девятого арбитражного апелляционного суда от 27.11.12 № 09АП-33377/2012, 09АП-33379/2012),

    Однако следует помнить о том, что предпринимательская деятельность не ограничивается отношениями только с налоговыми органами. Бизнесменам приходится работать с банками, смежниками, контрагентами, клиентами. А вот для них перемена адреса (даже если речь идёт о переименовании улицы) общеизвестным фактом может и не быть. Так что не стоит дожидаться, пока новый адрес будет автоматически внесён в ЕГРЮЛ. Никто не запретит вам сделать это самостоятельно.

    Проявите предупредительность к партнёрам – они это оценят.

    В то же время, подобная «Самодеятельность» находится под контролем государственных органов. И внесение недостоверной информации в Реестр теперь наказуемо: по инициативе налоговых органов регистрация любой компании может быть приостановлена. Основанием подобной приостановки могут стать подозрения (!) о том, что информация, предоставленная в Реестр, не соответствует действительности. Таким образом, законодатель устанавливает презумпцию недобросовестности налогоплательщика. Если же подобные подозрения оправдаются – об этом в ЕГРЮЛ появится соответствующая запись. То есть на компанию как бы ставят клеймо: внимание, они попытались обмануть государство!

    А ещё законодатель ввёл новые обстоятельства, позволяющие отказать в регистрации компании, и установил новые правила для процедуры регистрации в тех случаях, когда проводится ликвидация компании. Так, теперь невозможно зарегистрировать компанию до тех пор, пока не подойдёт к концу судебный процесс, в котором она выступает в роли истца или до завершения выездной проверки ликвидируемой компании. И, наконец, ещё одна новинка: теперь нотариусы наделены полномочиями по предоставлению документов на регистрацию от имени заявителя.

  

  
    Отбегались?

    Налоговые органы получили из рук законодательной власти ещё один инструмент для борьбы с нерадивыми плательщиками. Решающим аргументом, похоже, стала статистика. Ежегодно в России буквально десятки тысяч компаний меняют прописку в одном регионе на юридический адрес в другом субъекте федерации. Не взысканная с них задолженность исчисляется сегодня уже десятками миллионов рублей.

    Кажется, теперь нерадивые налогоплательщики отбегались. Отныне налоговая инспекция имеет полное право отказать компании в регистрации на новом месте при наличии у юридического лица налоговых недоимок, а также невыплаченных пеней и штрафов. Ещё одно основание для отказа – факт назначения на старом месте выездной налоговой проверки. Вот проверят тебя – тогда, как говорится, с чистой совестью на свободу.

    Продолжаем следить за новинками.

    13.04.2015

  

  
    Глава 228

    Основное предназначение слов – скрыть мысли произносящих эти слова человека. Кто-то подумал: «Грабь награбленное!» А потом произнёс: «Экспроприируй экспроприаторов!» Получилось красиво, прогрессивно, демократичненько так.

    Сегодня происходит что-то похожее. В каких-то умных головах зародилась идея всемирного отъёма чужой частной собственности в особо крупных размерах. Теперь эта идея аккуратно упакована в изящный политкорректный бренд глобальной деоффшоризации планеты из соображений социальной справедливости.

  

  
    Взялись за острова

    Ряд влиятельных западных изданий (например, английская «Гардиан») сегодня активно поддерживает проект Международный консорциум журналистских расследований (ICIJ). В этом проекте задействованы около 90 журналистов почти из 50-и влиятельных СМИ. Цель: обнародование интимной финансовой информации из крупнейших оффшорных зон. Проект реализуется в таких масштабах, что знаменитому Викеликс остаётся только завидовать. Так, ICIJ выложил в свободный доступ порядка 260 Гб информации по Британским Вирджинским островам (БВО) с ответвлениями по другим оффшорам (острова Кука, Гонконг, Сингапур, ряд других), это на два порядка больше, чем материалы Викеликс, наделавшие столько шума в 2010 году.

    Слив по БВО затрагивает интересы (и содержит имена) 130 тыс. человек из 170 государств, включая Россию. Участники проекта при этом на голубом глазу заявляют, что их задачей нельзя считать уличение оффшорных вкладчиков в каких-то противоправных деяниях. «Мы просто обнародуем информацию о состоянии некоторых счетов», – утверждают они. Дескать, кому надо – те потом разберутся. Пока речь идёт примерно о 2-х млн. засвеченных электронных сообщений. При этом эксперты утверждают, что цена вопроса может составлять примерно 32 трлн, долларов США.

    Сегодня достоянием гласности стало огромное количество оффшорных историй, фигурантами которых оказались самые разные люди, выходцы со всех континентов, представители самых экзотических национальностей и профессий: греческие адвокаты, марокканские банкиры, беглые чиновники с Кубы, племянники украинских олигархов, приближённые президентов Зимбабве и Азербайджана, потомки филиппинского диктатора… Всех перечислить просто невозможно. Нас, разумеется, интересуют клиенты банкиров БВО из России. Если не считать мутные истории с родственниками/приближёнными покойного Березовского, наиболее острое внимание российского наблюдателя привлекает фигура Ольги Шуваловой, безработной супруги видного российского чиновника Игоря Шувалова. Контролируемая ею трастовая компания, зарегистрированная на Багамских островах, всего за четыре года принесла владелице порядка 70 млн. долларов (лишнее доказательство тому, что хорошие отношения с Алишером Усмановым кое-чего стоят). А. потому Ольга на протяжении последних лет– настоящая кормилица семьи Шуваловых, поскольку зарабатывает раз в сорок больше своего ясновельможного мужа. При этом сам Игорь Шувалов абсолютно спокойно отнёсся к факту обнародования подоёной информации. Чиновник заявляет, что никаких противозаконных нюансов финансовая деятельность его благоверной не содержит. Всё кристально чисто. Просто Ольга Шувалова дружите нужными людьми, в том числе с Сулейманом Керимовым и руководством государственной компании «Газпром».

    Информация ICIJ содержит и другие знаковые российские имена, тесно связанные с тем же «Газпромом» (Валерий Голубев) и «Оборонпромом» (Андрей Реус).

    Пока эти публикации не вызвали шумных разоблачений, скандальных уголовных дел. Но, возможно, всё это ожидает нас в будущем. Важна тенденция. Сегодня, похоже, делается попытка обвалить оффшор БВО. Как это делается”? Вспомните о Кипре.

  

  
    Страсти на острове Афродиты

    Уже давно общим местом стало заявление о том, что нынешний мировой финансовый кризис носит системный характер: экстенсивное развитие мир-системы невозможно ввиду полной и окончательной её глобализации. Это прискорбное обстоятельство отражается на ходе реализации либерального социального проекта, предусматривающего, по крайней мере, для стран золотого миллиарда использование полноценной модели социального государства. Сегодня обвал финансовой системы даже в целом благополучных регионов порождает вал социальной напряжённости. Уже довольно давно стало понятно, что только путём сворачиванием институтов социального государства проблему решить невозможно. Мировой элите приходится изыскивать дополнительные ресурсы. Пока решено пойти по пути экспроприации экспроприаторов (ограбления грабителей). Для начала – общипать скоробогачей из «нецивилизованных» стран. Так российские чиновники и украинские олигархи попали под раздачу вместе с коллегами из Индонезии и Конго. Плюс самые одиозные (и не самые крупные) аферисты стран Запада.

    Во время очередной фазы финансового раскулачивания экспроприаторы экспроприаторов могут по своему усмотрению вывести из под удара пару-тройку особо приближённых и идейно близких туземных жуликов, но логика таких «спасений» абсолютно неочевидна и может меняться от случая к случаю.

    В марте 2013 года на острове Афродиты (так иногда любовно называют Кипр) произошли знаковые события. Западное сообщество одним ударом попыталось убить целое стадо зайцев: пополнить хранилища своих крупнейших банков; устранить их конкурентов в виде кипрских банков; ударить по карману близких к властям представителей российской элиты и среднего класса; вообще показать, кто в доме (в мире) хозяин. Что интересно: кипрские власти в открытую использовали термин «конфискация». Для островных властей это выражение стало синонимом капитуляции. Западники использовали для достижения своих целей даже откровенный шантаж. Так, министр финансов Кипра был «уличён» в гомосексуальных наклонностях. Не правда ли, интересный ход на фоне глобального отстаивания «гейропейских» ценностей? То, что конфискация фактически утопила экономику целой страны (пусть и не очень крупной), никого из мировых финансовых акторов не волнует. Страна на ближайшую перспективу переведена фактически под внешнее управление брюссельской бюрократии. И это – в стратегически важном регионе, на границе нефтяного шельфа с исламским континентом. А заодно удалось подрезать (обрезать?) крылышки резвому российскому бизнесу.

    Кто пострадал? Несколько примеров: ООО «Одноклассники», – «ВТБ-лизинг»; «Альфабанк»; «Новатэк»; «Атон Капитал». Список можно продолжать и продолжать. Объёмы финансовых потоков, ежегодно перетекающих с Кипра в Россию и обратно, эксперты на тот момент оценивали в пределах 120–130 млрд, долларов.

    Некоторым по тем или иным причинам удалось спасти свои деньги. Накануне большого кипрского ограбления порядка 130 компаний смогли перевести с острова около 700 млн. евро. В списке счастливчиков можно обнаружить имена донецкого олигарха Рината Ахметова и российского бизнесмена Алексея Мордашова (он по странному совпадению занимался лоббированием идеи вступления России в ВТО). Кое-кто утверждает, что «Совкомфлот» и «Газпромбанк» спаслись ввиду близости к руководящим кругам островной республики: кто-то вкладывал деньги в государственные нефтяные разработки, кто-то пожертвовал деньги на местную президентскую компанию. Олега Дерипаску, возможно, спасли старые связи с Натаном Ротшильдом.

    Но избирательность подобных спасений (тот же Мордашов пусть частично, но всё же был задет конфискацией) говорит о том, что Запад по-прежнему не собирается говорить с туземцами периферии и полупериферии мир-системы уважительно. Кого-то добрые сахибы сегодня пожалели, а мимо кого-то прошли, равнодушно выронив из глазницы монокль.

  

  
    После побоища

    История нашей страны даёт массу примеров поведения россиян после очередного погрома, учинённого нашим соотечественникам зарубежными партнёрами, коллегами, союзниками, супостатами и прочими оккупантами.

    Страна неторопливо встаёт с колен, наводит порядок в рядах своих истинных союзников (армия, флот, ракетно-космические войска стратегического назначения) и аккуратно переформатирует экономическую, финансовую и, при необходимости, политическую систему. И чем острее кризис, спровоцированный партнёрами (смотри далее по списку), тем радикальнее меры по его преодолению.

    Кажется, что-то подобное мы наблюдаем и сегодня. Провозглашённая Владимиром Путины национализация элит – один из шагов на этом направлении.

    02.04.2015

  

  
    Налоговые риски в связи с изменениями закона о торговле

    Неприятности следует переживать по мере их наступления. Для ряда коммерческих структур, занимающихся торговлей, время переживать неприятности наступит с вступлением в силу уже готовых в недрах Госдумы поправок к Федеральному закону от 28.12.09 № 381 – ФЗ «Об основах государственного регулирования торговой деятельности в РФ» (далее по тексту– Закон о торговле).

    Эти поправки коснутся, в том числе отдельных расходов, которые возникают у коммерческих структур, и считаются сегодня вполне законными, а уже завтра таковыми считаться перестанут. Отсюда и грядущие изменения в сфере налогового учёта.

  

  
    Выплаты чёрного цвета снова в ходу?

    Инициаторы поправок провозгласили одной из основных своих целей исключение из коммерческой практики откровенного навязывания сетями дополнительных оплачиваемых услуг своим поставщикам. В условиях декларируемой государством борьбы с необоснованным ростом цен на социально-значимые группы товаров такие законодательные новации выглядят весьма актуально.

    Отныне закон запрещает вводить в соглашения о поставке товаров такие положения, которые принуждают поставщика продовольственных товаров нести в связи с этим дополнительные траты. Поправки содержат также новое легальное определение услуг, которые связаны с продвижением товаров. Это реклама, мерчендайзинг, социологические исследования потенциального спроса, услуги в сфере логистики.

    Так вот: п. 3 ст. 1 проекта и п. 11 ст. 2, ч. 4 ст. 9 Закона о торговле вводят новое ограничение на максимальный объём выплат, которые поставщик может делать в пользу торговой сети. Оно снижено с нынешних 10 % до 3 % цены товара без учёта НДС и уплаты акцизов.

    В этот трёхпроцентный предел включены и вознаграждения, которые могут выплачиваться торговой организации за достижения по объёмам поставок. Сегодня упомянутые выше вознаграждения могут выплачиваться торговой сети таким образом, что их можно учесть как внереализационные доходы (расходы) получателя (продавца). При этом НДС на такие доходы не начисляется при соблюдении денежной формы оплаты ввиду отсутствия объекта (ст. 146, п. 13 ст. 171 Налогового кодекса РФ).

    Если законопроект не претерпит в процессе принятия изменений, заключать договоры с фидуциарной третьей стороной, на которую сегодня многие имеют привычку переводить прибыль от продвижения товаров, будет бесполезно. Новая редакция ч. 12 ст. 9 Закона о торговле прямо указывает на недопустимость любого навязывания услуг в сфере продвижения продуктов питания.

    Разумеется, никто не захочет отказываться от стабильно работающего источника прибыли, а потому следует ожидать массового использования различных «чёрных» схем, когда вознаграждения, фактически выходящие за вводимый трёхпроцентный порог, будут проводиться, к примеру, как стоимость товара.

  

  
    Торг будет уместен: аукцион как способ занижения цены

    Иногда способы оптимизации налогообложения подсказывает внимательным налогоплательщиком сама организация, призванная бороться с любителями снижения казённых доходов, которые государство получает из частных расходов.

    В нашем случае нужно обратить внимание на методическое пособие Федеральной антимонопольной службы России под названием «Антимонопольное регулирование в области торговой деятельности». Эта методичка является рекомендательной по форме, но на практике используется как руководящее указание антимонопольными структурами на местах в их борьбе с сетями, нарушающими Закон о торговле.

    И в пп. а) п. 6.2 этой методички говорится о том, что торги, которые проводятся в форме аукциона либо конкурса, позволяют торговым сетям спокойно обходить ограничения по услугам при продвижении товаров. Дело в том, что Гражданский кодекс РФ (см. ст. 437, ст. 447) признают проведение аукциона или конкурса публичной офертой, а соответственно, заявки на участие в подобных мероприятиях считаются акцептом такой публичной оферты. Значит, в соответствии со ст. 438 Гражданского кодекса РФ акцептирующее оферту лицо в полном объёме признаёт её условия. Дальше всё просто: тот из участников аукциона, который предлагает наименьшую цену на свои товары при реализации их через торговую сеть, получает в качестве приза договор на поставку продовольственных товаров. Таким образом, аукционный механизм позволяет обходить целый набор ограничений, в том числе и запрет на взимание платы за вхождение в тот или иной сегмент рынка.

  

  
    Те же и опцион

    Ещё один механизм, позволяющий смягчать последствия принятия новой редакции Закона о торговле – использование опционов. Допустимость применения этого финансового дериватива признаётся приказом ФСФР России от 04.03.10 № 10–13/пз-н. Напомню: если приобретатель опциона отказывается от покупки или продажи товара, внесённая им предоплата контрагентом не возвращается.

    Рассматриваемые сегодня в Госдуме поправки к Закону о торговле не регулируют использование в интересующем нас контексте опционов. Скорее всего, это будет сделано позднее. А сейчас трудно понять, будут ли распространяться на сделки с использованием опционов правила о пороге в 3 % (напомню, что опционы – отдельный вид сделок, он не является составной частью договора поставки). Поэтому на практике вполне возможно маскировать под опционы пресловутую оплату вхождения в рынок, а также оплату иных, фактически навязанных поставщику услуг. Кроме того, опцион позволяет торговым сетям закупать партии товаров по заблаговременно заниженной цене.

    Но использование этого финансового дериватива порождает определённые проблемы с налоговым учётом. Дело в том, что операции с опционами нуждаются в отдельном учёте (см. ст. 301, п. 3 ст. 304 Налогового кодекса РФ). Кроме того, убытки, понесённые в результате использования опционов, которые не обращаются в пределах организованного рынка, не влияют на уменьшение налоговой базы по ст. 274 Налогового кодекса РФ (см. письмо Минфина России от 16.11.11 № 03-03-06/2/174).

  

  
    Срони и векселя

    Ещё одна важная новация, которая должна появиться в ч. 7 ст. 9 Закона о торговле, – сокращение сроков рассрочки по оплате поставленного товара. Напомню, что действующая (пока) редакция Закона о торговле предусматривает сроки в 10, 30, 45 рабочих дней. Сроки эти установлены для тех товаров, чья годность укладывается в рамки 10-и, 10–30 или более 30-и дней соответственно. Авторы поправок предлагают снизить эти цифры до 5-и, 20-и, 35-и рабочих дней соответственно.

    Законодатели снова демонстрируют населению свою заботу о поставщиках продуктов питания в торговые сети. Он может теперь получить деньги за поставленную продукцию несколько раньше. Но, на мой взгляд, обойти подобные сложности торговым сетям труда не составит. Для этого можно задействовать такие инструменты, как уступка требования либо оплата продовольственных товаров при помощи векселя, выданного третьим лицом. При этом у торговой организации не появляются новые налоговые обязательства. А для целей налогового учёта такой вексель принимается на сумму, которая равняется объёму имеющейся задолженности. Дальнейшая судьба векселя (его продажа, другие способы выбытия) порождает последствия, предусмотренные ст. 280 Налогового кодекса РФ.

    Но, на мой взгляд, не стоит использовать схему с вексельным получением убытков (обратите внимание на п. 22 ст. 280 Налогового кодекса РФ). При этом поставщик товаров должен учитывать: сегодня ст. 279 Налогового кодекса устанавливает новые правила для учёта убытков при уступке права требования. Соблазн цессии при наличии фидуциарных отношений понятен: это даёт возможность обновить обязательство оплаты поставленных товаров спустя некоторое время, когда такое обязательство уже невозможно будет увязать с фактом поставки товара. Дело в том, что цессия в таком случае снижает прибыль как раз по обычным видам деятельности.

    Можно использовать еще один способ: в договор поставки товаров включаются положения о коммерческом кредите, который предоставляется в установленные соглашением сторон сроки. Напомню, что действующая редакция ст. 269 Налогового кодекса РФ признаёт расходы, связанные с выплатой процентов по займу без всяких ограничений (но только не между взаимозависимыми лицами).

  

  
    Проблемы с возвратом товаров

    Поправки затрагивают также процедуру выкупа товаров их поставщиком в случае истечения (приближения истечения) срока годности. Действующая редакция Закона о торговле (см. пп. и п. 2 ч. 1 ст. 13) запрещает навязывать поставщику условия подобного возврата, когда это разрешено или прямо требуется законом.

    Поправками устанавливаются следующие правила: обратному выкупу подлежат нереализованные продовольственные товары с истёкшим сроком годности. Кроме того, установлено требование о том, чтобы обратный выкуп предусматривался договором поставки, а выкупная цена должна уменьшаться. При этом темпы и характер такого уменьшения должны коррелироваться с истечением сроков годности продовольственных товаров.

    Сегодня поставщики продовольственных товаров сталкиваются с рядом трудностей для признания расходов, связанных с обратным выкупом и последующей утилизацией просроченных продуктов. Так, в соответствии с письмом Минфина России от 22.05.14 № 03-03-06/1/24238, расходы признаются только тогда, когда обратный выкуп предусмотрен нормативными требованиями. Сегодня подобные обязанности нормативно закреплены только для тех хозяйствующих субъектов, которые поставляют торговым сетям хлебобулочные изделия. Все прочие должны обращаться в суд для признания обоснованности таких расходов, поскольку Минфин упорно не признаёт точку зрения о том, что расходы на обратный выкуп и утилизацию необходимы для получения предпринимательских доходов. Кроме того, обратный выкуп и утилизация не создают условий для получения права вычета НДС (см. письмо Минфина России от 14.09.10№ 03–03—06/1 /587).

    Идеология подобных новаций очевидна, их авторы пытаются возложить часть расходов на торговые организации. Новые правила, конечно, вызовут обострение борьбы за распределение расходного бремени ввиду необходимости решать судьбу просроченных продовольственных товаров. Ведь проблему признания расходов на этом основании придётся как-то решать. Если сети будут понуждать поставщиков к выкупу просроченной продукции по цене её реализации – фискальные органы не станут признавать соответствующую часть расходов. Значит, новации влекут за собой увеличение налогового бремени.

    Какие аргументы может использовать налогоплательщик при возникновении споров с фискальными службами в подобных случаях? Могу предложить один интересный вариант: применение норм налогового права не должно находиться в прямой зависимости от соблюдения налогоплательщиком норм права гражданского. Потому в тех случаях, когда в наличии хозяйственных связей сомневаться не приходится, так же как и в реальности понесённых расходов, участники хозяйственных отношений имеют право на признание расходов независимо от соблюдения ими условий конкретной сделки и соблюдения норм гражданского права.

    А при реализации продуктов питания по договору комиссии проблемы с возвратом и утилизацией вообще не возникают. Но как действующая редакция Закона о торговле, так и предлагаемые поправки запрещают такую форму правоотношений, если речь идёт о реализации продуктов питания. Такая форма хозяйственной деятельности допускается только в рамках одной торговой сети.

    И, наконец, пп. е) п. 6.2 упомянутой выше методички содержит ещё одно исключение: посреднические договоры (в том числе, договор комиссии) можно применять при реализации продовольственных товаров, если они поставляются не торговым сетям, а иным лицам.

    Таким образом, законодатель обозначил хотя бы небольшое преимущество локальным конкурентам могущественных торговых сетей. Насколько такие преференции будут действенными, не станут ли они обычной популистской декларацией, покажет время.

    31.03.2015

  

  
    Глава 238

    В конце прошлого года российский законодатель, пытаясь предупредить надвигающийся кризис, принял ряд решений, предназначенных для смягчения экономического шторма для отдельных категорий хозяйствующих субъектов. В том числе и для индивидуальных предпринимателей.

    Так федеральный закон № 477-ФЗ внёс в Налоговый кодекс РФ поправки, которыми предусматриваются налоговые каникулы: с 1 января нынешнего года до конца (31 декабря) 2020 года установлены льготы для ИП, которые заняты в производственной, социальной, а также научной сфере.

    Содержанием льгот, которые вводятся на срок «каникул», будет освобождение предпринимателей от уплаты налогов на доход. Федеральный закон требует введения подобных льгот на региональном уровне. Субъекты федерации, насколько мне известно, такие решения ещё не приняли, но в любом случае будут вынуждены это сделать, а действию принятых несколько позже региональных законов будет придана обратная сила, чтобы вступление их в силу начиналось с 1 января 2015 года.

  

  
    Каникулы на «упрощёнке»

    Воспользоваться введёнными новым законом льготами могут индивидуальные предприниматели, которые зарегистрированы в таком качестве впервые. При этом они могут применять либо упрощённую, либо патентную систему налогообложения. Срок действия льгот – с момента регистрации индивидуального предпринимателя на время двух налоговых периодов. Рассмотрим льготные условия для двух категорий ИП. Начнём с «упрощёнки».

    П. 4 ст. 346.20 Налогового кодекса РФ теперь содержит правило, в соответствии с которым региональное законодательство может установить нулевую ставку по УСН. Напомню, что в соответствии с п. 6 ст. 346.18 Налогового кодекса минимальная ставка по УСН составляет 1 % от размера налоговой базы.

    Как мы сможем определить виды деятельности (производственная, социальная, научная), которые подпадают под указанные выше налоговые льготы? В этом нам помогут либо Общероссийский классификатор услуг населении, либо аналогичный классификатор видов экономической деятельности.

    Напомню, что для получения льготы необходимо выполнить ещё одно условие: доходы от продажи товаров (предоставления услуг и работ) в общем объёме доходов ИП не могут быть меньше 70 %. Льготы могут быть «обрезаны» субъектами федерации и на иных основаниях, как то: по количеству работников или по размеру дохода предпринимателя (по тем видам деятельности, которые подлежат льготному налогообложению).

    Напомню, что в соответствии с п. 4 ст. 346.13 Налогового кодекса РФ максимальный размер дохода налогоплательщика для использования УСН не может быть снижен региональным законом больше, чем в десять раз. А сам этот доход на 2015 год не может превышать планку 68 млн. 820 тыс. рублей.

    Если же ограничения налогоплательщиком тем или иным образом нарушаются, он обязан платить налоги:

    • по ставке 6 %, когда объектом налогообложения выступает доход;

    • по ставке 15 %, когда речь идёт о доходах, которые уменьшены на величину расходов.

    Новым субъектам в составе РФ (Республике Крым и городу федерального значения Севастополю) предоставлено право самостоятельно устанавливать соответствующие ставки.

    Но в то же время во время налоговых каникул налогоплательщик по-прежнему обязан подавать в фискальные органы налоговые декларации (см. ст. 346.23 Налогового кодекса РФ). Сроки представления такой декларации:

    • до 30 апреля того года, который следует за прошедшим налоговым периодом;

    • до 25 числа того месяца, который следует за месяцем прекращения «упрощённой» предпринимательской деятельности или того месяца, когда налогоплательщик утратил право использования УСН по тем или иным основаниям.

    Напомню также, что налогоплательщик, использующий УСН, должен отражать учёт доходов и расходов по Книге учёта доходов и расходов (см. ст. 346.24 Налогового кодекса РФ). Требования к её ведению установлены соответствующим приказом Минфина РФ от 22.10.2012 № 135.

  

  
    Каникулы на патенте

    Аналогичные налоговые льготы применяются и к индивидуальным предпринимателям, работающим на патенте (см. п, 3 ст. 346.50 Налогового кодекса РФ). Виды деятельности, которые подпадают под льготное налогообложения для предпринимателей на патенте, определяются так же, как и для тех, кто использует «упрощёнку» (см. выше).

    Если предприниматель занимается и другими видами деятельности, то для получения налоговых льгот он должен будет вести раздельный учёт доходов. Напомню, что доходы налогоплательщика для использования патентной системы не должны превышать порог в 60 млн. рублей. Точно так же, как и в отношении ИП на УСН, субъекты Российской Федерации могут вводить ограничения на использование нулевой ставки налогообложения (в зависимости от численности сотрудников либо от уровня доходов).

    Если такие ограничения превышены – налогоплательщик платит налог по ставке 6 % за соответствующий период (в течение которого были выявлены нарушения).

    Положения п. 3 ст. 346.51 Налогового кодекса РФ гласят: налог требуется уплатить в течение времени действия патента там, где предприниматель был в своё время поставлен на учёт.

    По каждому патенту, имеющемуся у налогоплательщика, он обязан вести Книгу учёта доходов (см. всё тот же Приказ Минфина России № 135). Зато от обязанности подачи декларации в налоговые органы предприниматель на ПСН освобождён.

    Мы постоянно следим за налоговыми новинками и отражаем их на нашем сайте. Оставайтесь с нами.

    20.02.2015

  

  
    Глава 241

    Все прекрасно понимают, что лучше быть здоровым и богатым, чем бедным и больным. Но вот вопрос о том, кого следует считать по-настоящему богатым человеком, вызывает бурные дискуссии. Ещё классики сказали: кому и кобыла – невеста.

    То есть кому-то и пара-тройка миллионов рублей – состояние.

    Поэтому в начале разговора о том, как себя чувствуют богатые люди в разных частях света и чем российские богатеи отличаются от своих зарубежных товарищей по счастью, нужно определиться с терминологией. Буквально на днях эксперты из компании Knight Frank обнародовали свой традиционный доклад о благосостоянии самой обеспеченной части человечества с разбивкой по регионам. Мне кажется, что классификация этих аналитиков достаточно объективная, поэтому я беру её на вооружение. Итак, богатых людей можно разделить на несколько категорий (в списке указано количество подобных особей в финансовой фауне нашей планеты):

    • миллиардеры – 1844 человека;

    • мультимиллионеры (состояние свыше 100 млн. долларов) – 38 280 человек;

    • ультрамиллионеры (состояние свыше 30 млн. долларов) – 172 850 человек;

    • простомиллионеры – 17 808 831 человек.

    Почувствуйте разницу, на планете Земля сегодня умудряется как-то выживать 7 290 912 784 (для ленивых: 7 млрд, с копеечками) человек.

    Получается, на тысячу обычных людей в современном мире приходится примерно три человека, умудрившихся заработать (украсть, получить по наследству, выиграть, найти) более одного миллиона зелёных бумажек с портретом Джорджа Вашингтона.

    Как живут эти люди, чем дышат, о чём мечтают? Попробуем с этим разобраться при помощи всё того же отчёта Knight Frank.

  

  
    Где водится миллионер?

    Любое явление следует изучать по его типичным, усреднённым компонентам.

    Поэтому, взявшись за исследование нравов и привычек миллионеров, мы не станем заниматься супербогачами-миллиардерами и полунищими обладателями пары-тройки миллионов долларов. Возьмём за образец типичного среднестатистического мирового ультрабогатея, человека, чье состояние укладывается в комфортные рамки от 30 до 100 млн, баксов.

    Итак, каким образом по нашей планете распределяется популяция этих экзотических особей? Мне кажется, что тут в качестве единицы подсчёта лучше использовать не только собственно людей, но и размер их состояния. Итак, в Европе суммарное богатство ультрамиллионеров насчитывает 6,4 трлн, долларов (свыше 60 тыс. человек); в Азии 5,9 трлн, долларов (более 42 тыс. человек); в Северной Америке почти 50 тыс. ультрамиллионеров располагают совокупным состоянием в 5,5 трлн, долларов.

    На территории бывшего СССР 2 тыс. человек имеют в своём распоряжении 0,6 трлн, долларов. Сравните: ультрамиллионерская популяция Африки (население свыше 1 млрд, человек) – менее 2 тыс. человек и суммарный кошелёк всего 0,2 трлн, долларов. Зато в Австралии с примкнувшей к ней Новой Зеландией (менее 30 млн. населения) обитает почти 4 тысячи ультрамиллионеров (0,4 трлн, долларов). Так что условия олигархического проживания в России явно лучше, чем в Африке, и всё-таки похуже, чем на родине сумчатых. Для справки: совокупное население стран ЕС составляет порядка 500 млн. человек, в США и Канаде обитает около 340 млн. человек, а бывший СССР тянет примерно на 300 млн. человек (почти половина приходится на Россию).

  

  
    Куда он стремится?

    Чем живут эти люди? Наши аналитики утверждают, что самая спокойная нервная система у наиболее состоятельных жителей Австралии/Новой Зеландии. Судя по опросам, проблемой № 1 для них (83 % опрошенных ультрамиллионеров) является передача имущества наследникам. Для сравнения: американских богатеев этого класса больше всего волнует рост налогов на большие состояния (82 %). Политическая обстановка в стране кенгуру вызывает озабоченность только у 35 % тамошних ультрабогатеев (даже в благополучной вроде бы Европе этот показатель составляет 69 %). Что интересно: данных из России по этим проблемам наши аналитики не представили. И понять их можно, наверняка наши олигархи не станут откровенничать на подобные темы даже при проведении вроде бы анонимных опросов. Зато нынешний опрос засвидетельствовал один очень интересный показатель: свыше 60 % ультрамиллионеров из России отправляют своих детишек на учёбу за границу. Среднемировой показатель для этой категории населения – примерно 27 %. Эта цифра, на мой взгляд, лучше всего обозначает уровень тревожности богатых россиян. При этом сегодня выявлена тенденция к омоложению образовательного экспорта из России: миллионеры начинают отправлять в зарубежные школы уже 7-8-летних ребятишек. В начале «нулевых» среднестатистический возраст отъезда на обучение за границу составлял у нас в стране 13 лет. Вывод: они (российские ультрамиллионеры) не верят в будущее нашей страны.

    Похоже, что толщина кошелька и чувство патриотизма находятся в обратно пропорциональной зависимости друг от друга. По крайней мере, когда речь заходит о России и прочих странах СНГ.

    Вот данные опроса на тему: хотите ли вы покинуть свою страну и переехать на ПМЖза границу? Отвечают положительно:

    • 7 % ультрамиллионеров из США;

    • 11 % из Африки;

    • 12 % ИЗ Азии;

    • 14 % из Европы;

    • 15 % из Латинской Америки;

    • 33 % из России.

    У нас почти в пять раз меньше богатых патриотов, чем в США! Хорошо, что в нашей армии служат в основном люди победнее.

  

  
    Передвижение к недвижимости

    Миллионеры – народ прагматичный. На новом месте жительства их интересует, конечно, условия проживания. Сколько тут у вас особнячок стоит с видом на-то-самое-у-вас-знаменитое (Ниагарский водопад, Эйфелева башня, Колизей, Тадж-Махал – далее по вкусу)? Кстати, в «кризисном» 2014 году сделок с недвижимостью в мире было заключено на общую сумму около 916 млрд, долларов. Рост к предыдущему году составил 7 %. Правда, примерно 25 % от этой суммы приходится на одну суперсделку: семейка бразильских сверхбогачей приобрела в Лондоне знаменитый небоскрёб по имени «Огурец».

    Вообще вопрос об интересе к недвижимости среди олигархов далеко не праздный, ведь среднестатистический инвестиционный портфель современного ультрамиллионера примерно на треть состоит из вложений в недвижимость. Что интересно: в прошлом году цены на престижную недвижимость в мире выросли в среднем на 2 %. Самый ощутимый рост случился в Нью-Йорке (18 %). А вот в Москве отмечено снижение на 3,7 %. По опросам самую высокую активность на рынке недвижимости следует ожидать от ближневосточных ультрамиллионеров, приобретать дорогую недвижимость намерены 36 % шейхов. Для сравнения: в России аналогичный показатель составляет 21 %. И это при нашей инфляции и высокой волатильности российского финансового рынка.

    Кстати, опросы выявили разницу и вкусового характера. Так, азиатские миллионеры предпочитают приобретать виноградники, африканцы и арабы стараются покупать ранчо, американцы и европейцы – шале в горнолыжных местечках. А вот олигархи из России предпочитают просто квартиры. В европейских (североамериканских) столицах желательно.

    Миллионерам на заметку: самая дорогая недвижимость сегодня находится в Монако, за 1 млн. долларов там можно приобрести всего 17 квадратных метров. Так что если вы простой миллионер, а не ультра-, то вам лучше за те же скромные деньги купить50 квадратных метров в Париже или около 60 квадратов в Майами. Л. для совсем уж бедствующей миллионерской братии могу посоветовать Москву. Здесь за тот же миллион можно приобрести уже 79 квадратных метров элитной жилплощади.

    В свете последних событий (активная зачистка российских активов во многих зарубежных банках) наши состоятельные соотечественники перенаправили валютные потоки. Сегодняшний тренд для российских ультрамиллионеров – приобретение элитной недвижимости в России. Ещё совсем недавно по этому показателю Лондон был совершенно вне конкуренции. Не было бы счастья, как говорится. Кризис и санкции невольно повысили градус патриотизма российской элиты.

    Хочется верить, что такие тенденции повлияют ещё на один интересный показатель, отражающий пристрастия олигархов. Наши аналитики приводят очень интересные статистические данные. Оказывается, десятку самых популярных частных авиа-маршрутов в 2013 году возглавил рейс «Москва-Ницца»! Даже «Майами-Нью-Йорк» остался на втором месте. Отмечу, что в топовую десятку вошёл и рейс «Лондон-Москва» (6-е место). Вообще в призовой авиа-десятке представлены только четыре страны: США (13 пунктов назначения из 20-и), Великобритания (3 пункта), Россия (2 пункта) и Франция (2 раза Лазурный берег).

  

  
    Куда они стремятся?

    Конечно, русским за границей (особенно на Западе) сегодня не очень уютно. Но ведь такую ситуацию вполне можно исправить. Для этого вовсе не обязательно перестать быть русским. Достаточно перестать быть гражданином России. В 2013 году желание стать подданными её величества королевы Великобритании и Северной Ирландии изъявили 162 человека из России. Подавляющее болышинство из них – люди совсем не бедные. Больше заявок последовало только из Китая (309 человек). Однако стоит учесть, что население Поднебесной примерно в 10 раз больше, чем в России, поэтому наших миллионеров можно считать просто образцовыми англофилами.

    Но если мы не станем концентрировать своё внимание только на Великобритании, то выяснится, что миграционные настроения присущи не только российским миллионерам. В целом эта группа населения демонстрирует очень высокую степень мобильности. Тем более что сегодня состоятельный человек благодаря современным транспортным средствам может добраться из Нью-Йорка, например, до Лондона всего за 3,5 часа. Ещё совсем недавно для этого требовалось целых 7 часов. Почти как из одного конца Москвы в другой.

    Для справки: за последние 10 лет Россию покинули 14 тысяч ультрамиллионеров, что составляет 17 % от общего их числа. Этот показатель примерно равен китайскому (15 %), итальянскому (15 %) или французскому (13 %). И значительно ниже, чем в Индии, которую за то же время покинули 27 % ультрамиллионеров. Где богачам живётся спокойнее всего? Из Швейцарии за последние 10 лет уехало всего 4 % её ультрамиллионеров.

    Вкусный сыр, много шоколада, удобные горнолыжные трассы, всегда самое точное время – чего ещё человеку для счастья надо?

  

  
    Глава 246

    Налогоплательщики в России уже за 1 квартал этого года будут обязаны подавать налоговую декларацию по НДС по новой форме, которая установлена Приказом ФНС России от 29,10.14 № ММВ-7-3/558@ (далее по тексту Приказ). Какие новые инструменты для борьбы с налоговыми нарушениями получат в своё распоряжение фискальные органы? Что могут противопоставить этому налогоплательщики? От каких методов ведения предпринимательской деятельности в связи с этим, скорее всего, придётся отказаться? Попытаемся получить ответы на эти вопросы.

  

  
    Предлагаем отказ от прокладок

    Одно из существенных нововведений, которые Приказ вносит в Порядок заполнения декларации по НДС, – дополнение его несколькими новыми разделами с 8-го по 12-й включительно.

    Они посвящены информации, которая содержится в книге покупок (продаж), а также в журнале учёта выставленных и полученных счетов-фактур. Кроме того, новые разделы должны включать в себя информацию о счетах-фактурах субъектов, не обязанных платить НДС (см. ст. 145, 145,1 Налогового кодекса РФ).

    Теперь, к примеру, заполняя декларацию, в раздел 8 необходимо включать сведения из книги покупок обо всех операциях, которые подлежат отражению за прошедший налоговый период. Сюда относятся даты получения счетов-фактур с их номерами, суммы НДС по этим счетам-фактурам, КПП и ИНН продавца и всех посредников по сделке. Записи в дополнительных листах книги покупок требуется отразить в приложении № 1 к новому разделу декларации.

    Что из этого следует? Какие цели преследуют авторы новации? Работа налоговых инспекторов при проведении проверки облегчается. Требование отражать в декларации ИНН и КПП контрагента делает максимально прозрачной связь проверяемой организации с фирмами-однодневками (прокладками). Так что новый порядок заполнения налоговой декларации соответствует тенденции по борьбе налогового ведомства с подобными схемами оптимизации. Даже если проверяемая компания приобретёт фиктивные товары через такую специфическую прокладку – данные об этих сделках можно будет выявить при помощи декларации, заполняемой отныне по новым правилам.

    Что интересно: раздел 10 новой декларации, посвящённый сведениям журнала учёта о выставленных счетах-фактурах по поводу операций в интересах другого лица, будут заполнять и субъекты, которые в соответствии со ст. ст. 145, 145.1 Налогового кодекса РФ не обязаны исчислять и платить НДС. Даже если контрагенты выстроили цепочку по купле-продаже товаров (оказанию услуг) с участием подобных хозяйствующих субъектов, их ИНН и КПП всё равно «засветятся» в декларации.

    Предположим, продавец создаёт цепочку из посредников-однодневок, которые не обязаны по закону платить НДС (используют одну из упрощённых схем). Организатор схемы, разумеется, не заинтересован в заполнении нового раздела декларации. Но тогда проблемы с отказом провести вычеты по НДС возникнут уже у покупателя. А проверяющие, безусловно, постараются выявить все звенья цепочки.

    Новые правила заполнения декларации затрудняют деятельность даже тех компаний, которые вроде бы благоразумно избегают прямых контактов с однодневками и сотрудничают с «чистыми» посредниками. А уже те самостоятельно используют однодневки в качестве субагентов или субкомиссионеров. Дело в том, что такие условно «чистые» посредники сами обязаны предоставлять декларации в течение 25-и дней месяца, следующего за налоговым периодом (см. п.п. 5, 5.1 ст. 174 Налогового кодекса РФ). При этом они будут обязаны заполнить раздел 11 декларации (он посвящён операциям в интересах другого лица), в котором должны указать и реквизиты субагента (субкомиссионера).

    Как правило, кто-то из участников цепочки уклоняется от уплаты средств в бюджет, что вызывает законный интерес ос стороны проверяющих. Может ли этот интерес создать проблемы у покупателя в виде доначисления НДС? В принципе, может. Но только если фискальные органы докажут: именно покупатель умышленно создал всю цепочку с целью совершения налогового правонарушения.

  

  
    Ошибки заполнения декларации: мы не нарочно…

    Использование современных информационных технологий позволяет проверяющим использовать автоматические программные методы выявления подозрительных операций. Например, при изучении электронных данных по книгам покупок (продаж) налоговики могут организовать встречные проверки в тех случаях, когда там не будут представлены парные счета фактуры продавцов и покупателей из соответствующих деклараций. Программа выдаёт список – и проверяющие принимаются за работу.

    Кстати, п. 8 ст. 88 и п. 1 ст. 93 Налогового кодекса РФ даёт основания налоговым инспекторам запрашивать у налогоплательщика первичные документы. Такая ситуация, в частности, может сложиться, если в рамках процедуры по возмещению НДС будут установлены нестыковки в декларациях компаний-партнёров. А п. 1 ст. 92 Налогового кодекса при наличии подобных нестыковок даёт проверяющим такую возможность, как осмотр помещения. Таким образом, налоговики формируют «клиентскую» базу для дальнейших выездных проверок.

    Какие прогнозы можно дать по методам противодействия новым правилам заполнения декларации по НДС? Кое-кто попытается ввести в заблуждение проверяющих, изображая из себя наивного «чайника»: дескать, слабо владею компьютером, не всегда понимаю все тонкости электронного документооборота, не обессудьте. Не ту клавишу нажали – ив результате вместо сведений об однодневках в разделах 8 и 9 возникают реквизиты контрагента, который по каким-то странным причинам не указан в ЕГРЮЛ. Можно вообще включить в декларацию совершенно постороннюю информацию, а потом, утверждая, что произошёл сбой технического характера (да мы уже третьего сисадмина увольняем!) предоставить в налоговую инспекцию уточнённую версию декларации, в которую тоже могут вкрасться очередные «ошибки». Тянуть время, разумеется, имеет смысл в тех случаях, когда компания вообще намерена свернуть свою деятельность.

    Проверяющие, естественно, могут воспользоваться правом, которое предоставлено им п. 3 ст. 88 Налогового кодекса РФ, и потребовать от компании необходимые разъяснения в том случае, когда будут выявлены псевдоошибки программного характера. Но если продвинутый налогоплательщик начинает сдваивать номера счёт-фактур – фискальным специалистам придётся поломать над этим голову. И решать подобные задачи уже в рамках полноценной камеральной проверки.

    Ещё один вариант: провести счета-фактуры субагентов однодневок задним числом (прошлым годом), а потом подать в налоговую инспекцию уточнённые данные. Проверяющим придётся устанавливать достаточно сложные факты: получил ли бюджет НДС (ведь задекларированы данные за прошлый год)? Фискальные программы пока не способны распутать столь хитрые коллизии. Но если за «хитрую» декларацию, переполненную техническими «ошибками» возьмётся опытный налоговый инспектор и проверит её старым добрым ручным способом – все однодневки будут непременно выявлены. Хорошего специалиста по-прежнему обмануть труднее, чем машину.

  

  
    Контроль будет более полным

    12 раздел декларации адресован различным категориям лиц, которые не платят НДС (на основании ст. ст. 145, 149 Налогового кодекса РФ). Идея, которая реализована этой новацией, ясна: ликвидируется возможность использования схемы, по которой такой освобождённый от уплаты НДС продавец не платит налог в бюджет, выставляя счёт-фактуру покупателю. А тот. работая на общем режиме, не упускает возможность принять к вычету НДС.

    Раздел 12 как раз и должен содержать ИНН и КПП этого покупателя. Таким образом, фискальные органы имеют возможность отследить факт уплаты налога в бюджет. Убедившись в обратном, они имеют право на снятие вычета у покупателя. Тому, разумеется, принимать к вычету НДС в подобном случае не стоит.

    Сегодня сложилась устойчивая судебная практика (см. постановление Федерального арбитражного суда Волго-Вятского округа от 16.04.10 № А29-6157/2009 и постановление Федерального арбитражного суда Восточно-Сибирского округа от 16.05.12№ А78-5523/2011), в соответствии с которой при получении счёта-фактуры от неплательщика его контрагент плательщик НДС имеет право принять к вычету налог. Факт добросовестности либо недобросовестности партнёра налогоплательщик доказывать (учитывать) не обязан. Таким образом, наши суды используют на практике важный юридический принцип, в соответствии с которым ответственность за правонарушение не может возлагаться на тех, кто это правонарушение не совершал.

    Есть надежда, что подобная практика будет развиваться и после вступления в силу новых правил заполнения декларации по НДС.

  

  
    Что думает главбух?

    Накануне вступления в силу новых правил были проведены социологические опросы (в анонимной форме, естественно), среди главбухов, которые работают в серьёзных российских компаниях. Какие проблемы видятся такой категории респондентов в связи с очередной налоговой новинкой?

    Многие опрошенные отмечают существенный рост цен на услуги по обналичиванию: с 4–5% ещё недавно до средних 9-10 % сегодня. Это связано с тем, что схемы обналичивания сегодня включают достаточно длинные цепочки, которые могут состоять более чем из двух компаний-прокладок и как минимум трёх компаний-однодневок. А потому во многих организациях, где трудятся опрошенные главные бухгалтеры, руководство предполагает усилить контроль и более качественно проверять добросовестность своих контрагентов. Сегодня для этого используются такие программные продукты, как Контур-Фокус или СПАРК. На отдельных сайтах (тот же www.naiog.ru) можно получить доступ к регулярно освежаемой информации из ЕГРИП и ЕРГЮЛ. Широко внедряется и практика подписания актов с контрагентами, в соответствии с которыми те берут на себя обязательства по фиксации ими в декларации той же информации, что и в документах компании. Самые предусмотрительные вообще начинают использовать только специально созданные для своих надобностей карманные организации-прокладки.

    Таким образом, вроде бы не самые значительные изменения в структуре налоговой декларации порождают необходимость проведения очень серьёзных организационных перемен в хозяйственной деятельности российского бизнеса.

    02.04.2015

  

  
    Глава 251

    Как известно, лучше быть здоровым и богатым, чем бедным и больным. Я не собираюсь учить вас, как нужно заботиться о здоровье – у меня другая профессия. А вот о том, какие симптомы свидетельствуют, что с личными финансами у вас не всё в порядке, поговорить можно.

    Давайте посмотрим, когда нужно начинать беспокоиться по поводу вашего финансового благополучия, обозначим симптомы расточительности, болезни, которая грозит вам серьёзными неприятностями, возможно, уже в ближайшем будущем.

  

  
    Пластмассовые долги

    Вы пользуетесь кредитной картой. Что же, прекрасно, значит, вы владеете современными финансовыми технологиями. Но вдруг возникает проблема: вам становится всё труднее обслуживать долг по кредитке. Пока вроде бы ещё не страшно, но вы уже слышали о том, что банки имеют привычку применять к должникам санкции, начинаете платить пени, проценты по долгу.

    Рецепт: постарайтесь в разумные сроки погасить долги, для чего введите режим экономии расходов, регулярно откладывайте средства на эти цели. И впредь постарайтесь разумно использовать «современные финансовые технологии».

  

  
    Сам себе бухгалтер

    Вы даже не пытаетесь управлять своими финансовыми потоками, не стараетесь планировать предстоящие расходы, сопоставляя их с потенциальными доходами. Вам это неинтересно, у вас на это времени категорически не хватает. Печально. С этим надо бороться.

    Рецепт: отведите для ведения домашней бухгалтерии строго определённое время. Например, с 11 до 13 часов каждую последнюю субботу месяца. Возьмите чистый лист бумаги (создайте текстовый документ в компьютере), разделите его вертикальной чертой на две части. Слева сверху напишите «доходы», справа – «расходы». Начали!

  

  
    Лучше больше, да меньше

    В жизни наступили счастливые перемены, вы стали больше зарабатывать, приобрели дополнительные источники доходов. Внимание, опасность! Многие в такой ситуации тут же начинают больше тратить. Иногда – пропорционально больше, а иногда – гораздо больше. Это прямая дорожка к личному банкротству.

    Рецепт: не торопитесь, ещё успеете приступить к новым тратам. Посмотрите, насколько стабилен дополнительный источник доходов. Постарайтесь вспомнить, какие финансовые «хвосты» у вас имеются. Может быть, вместо срочного приобретения нового жилья по ипотечному кредиту вам стоит привести в божеский вид имеющуюся квартиру? И начинайте увеличивать траты постепенно, так, чтобы новые доходы превышали обновлённые расходы. Жить богато тоже нужно учиться.

  

  
    От копейки до копейки

    Вы постоянно пытаетесь дотянуть до получки. С ужасом начинаете замечать, что высматриваете в витринах магазина самые дешёвые сорта хлеба, перестаёте давать «стрелкам» сигареты. Финансовый пожар нужно срочно тушить.

    Рецепт: экстренное сокращение расходов в самые сжатые сроки. Вы, очевидно, живёте не по средствам. Что делать? Экономьте: ваша нынешняя машина, скорее всего, не средство передвижения, а роскошь. Велосипед и пешие прогулки полезны для здоровья, дают возможность поразмышлять о вечном. Переезд из центра города на окраину – тоже выход. И экология там лучше.

  

  
    Всё, как у людей

    Мы живём в мире рекламы. Но с этим следует быть осторожнее, нужно смотреть не только в экран телевизора, но и по сторонам. Делайте свою жизнь с друзей, сослуживцев и соседей, а не с глянцевых персонажей рекламных роликов. Обратите внимание, как живут люди, имеющие примерно тот же уровень доходов, что и вы. Ваши друзья отдыхают под шашлычок в пригородном лесу, а вы отправляетесь в круиз по островам Карибского моря? Вам ещё не тревожно?

    Рецепт: умерьте аппетиты. Лёгкое финансовое голодание положительно скажется на вашем материальном благополучии.

  

  
    Шопинг-терапия: лекарство хуже болезни

    Часто приходится слышать: что-то настроение неважное, нервишки расшалились. Пройдусь по магазинам, займусь шопингом в терапевтических целях. Это лекарство – хуже болезни, маниакальное стремление к импульсивным покупкам до добра не доведёт.

    Рецепт: купите (по совету врача) успокоительные препараты. Начните вести более здоровый образ жизни. Запишитесь на приём к психотерапевту, наконец. Есть масса более безопасных (для кошелька) способов подлечить нервишки.

  

  
    Скучать тоже вредно

    Беда нашего времени – скука. Как, удивитесь вы, а современные средства коммуникаций, интернет, кабельное телевидение? В том-то и дело, что интернет. Сидит человек дома за любимым монитором, чипсы жуёт, колой запивает. Это уже не очень полезно для здоровья. И тут его одолевает великая виртуальная скука. Он начинает кликать мышкой куда ни попадя, и попадает в «рай» компьютерного магазина. Стоп! Вы попали в ловушку, вы в шаге от приобретения очередной вредной привычки.

    Рецепт: природа, спорт, путешествия (не обязательно на Карибы), живое общение с друзьями. Да, ещё один старинный способ побороть скуку: чтение настоящих бумажных книг. Не пробовали? Иногда помогает.

  

  
    Увлекательная экономия

    Жадность и скупость – это некрасиво. Классики бичевали подобные пороки. Гоголевский Плюшкин даже не смешон, а просто страшен. Но ведь ужасны именно крайности. Разумная экономия еще никому не помешала. Вас это не привлекает? Вы не любите торговаться, всегда и за всё платите столько, сколько с вас запросят? Но ведь это просто не спортивно!

    Рецепт: постарайтесь найти в экономии расходов своеобразное удовольствие. Поверьте, это даже затягивает. Бонусы, скидки, распродажи. Товары не хуже качеством, но значительно дешевле. А на сэкономленные деньги можно себя чем-нибудь побаловать. Купить, например, жене роскошный букет.

  

  
    Стоит только начать

    Китайская поговорка гласит: путь в тысячу ли (это мера длины у них такая) начинается с одного шага. Да, вас пока не прельщает идея вести домашнюю бухгалтерию. Оптимизация расходов – не ваш путь. Вы в этом уверены? Может быть, стоит попробовать'?’ Сделайте первый шаг. Например, воспользуйтесь услугой автоматического банкинга. Попробуйте раз в неделю отслеживать состояние вашего счёта. Начните откладывать сэкономленные средства. Посмотрите, как растёт ваше благосостояние! Увлекательное занятие.

    И очень хорошо влияет на нервную систему.

    27.03.2015

  

  
    Глава 261

    Как вы думаете, какой заграничный город милее всего сердцу русского человека? Анталья, Паттайя, Рио-де-Жанейро, Улан-Батор? Всё не то. Правильный ответ – Лондон. Чем этот город приглянулся нашим людям? Чудесный климат, приветливые аборигены, Британский музей, в библиотеке которого любили посиживать Маркс-Энгельс-Ленин? Опять мимо. Главная причина, по которой столица бывшей Британской империи избрана местом постоянного проживания примерно 300-тысячной российской диаспорой – воистину райские финансовые условия, которые обеспечивают идеальную сохранность 100 тысячам богатеев из России. Именно по этой причине Лондон столь привлекателен для отставных чилийских диктаторов, свергнутых иранских монархов и бывших губернаторов Чукотки.

    Но времена, похоже, меняются. Насчёт азиатских монархов и латиноамериканских президентов не скажу, а вот в том, что касается российских сверхбогатеев – это уж точно.

    В последнее время в банках бывшего Лондонграда (который сегодня можно смело переименовать обратно в Лондон) началась массовая зачистка российских активов.

  

  
    Вниманию мышей: дверка захлопнулась

    А ведь вас неоднократно предупреждали. Владимир Путин, приступая к операции по воссоединению Крыма с исторической родиной, честно советовал российским бизнесменам: возвращайте капиталы, господа, а то плохо будет. Причём это самое «плохо» начнётся не в кабинетах Лубянки, а в офисах лондонского Сити. А ещё раньше одна очень железная леди поведала миру о том, что бесплатный сыр бывает только в мышеловке. Сегодня дверца английской мышеловки захлопнулась, и те жирные «мыши» из России, которые разместили там свои «сырные» запасы, похоже, останутся ни с чем.

    В январе некоторые российские клиенты отдельных английских банков стали получать требования: уважаемых вкладчиков настоятельно просят представить в кредитное учреждение информацию, проливающую свет на происхождение недвижимого имущества, расположенного за границами Российской Федерации, а заодно и на источники средств, осевших на счетах многоуважаемых российских партнёров.

    По этому поводу в социальных сетях высказался такой знаковый персонаж, как господин Чичваркин. Если кто-то забыл: основатель компании «Евросеть» эмигрировал в Великобританию в 2008 году, скрываясь от уголовного преследования в России. Кстати, уголовное дело российскими правоохранительными органами уже прекращено, однако осторожный Чичваркин возвращаться к родным пенатам пока не торопится. И ведёт он себя на туманном Альбионе очень смело. Пишет на своей страничке, что получил из банка уведомление о необходимости отчитаться в происхождении своего немалого состояния, что готов этот отчёт представить самым обстоятельным образом. Дескать, честному человеку нечего опасаться самого гуманного в мире британского правосудия. Блокировать счета самого Чичваркина? Не смешите нас, леди и джентльмены!

    Чего-то он всё-таки не понимает, этот наивный российский олигарх. Например, насчёт джентльменов и гуманного правосудия. Дело в том, что джентльмены ведут себя по-джентльменски с теми же джентльменами. С ковбоями, на худой конец. А мистер Чичваркин – туземец из дикой России. Очень богатый, но всё-таки туземец.

    В феврале этого года уведомления из британских банков российские «туземцы» начали получать уже в массовом порядке. И надежд на суд – скорый и справедливый – у них практически нет. Корпоративные юристы английских банков в открытую говорят: не докажете законность происхождения денег – счета будут заморожены. И, внимание, без судебного решения! А вот разблокировать замороженный счёт без решения суда российский клиент британского банка не сможет.

    Получается презумпция незаконности размещённых на банковских счетах средств. Причём когда клиент вносил средства – его ни о чём таком интересном не спрашивали. А сегодня, извините, крым-санкции-украина.

  

  
    Пишите Путину

    Вообще неприятности со счетами в зарубежных банках у российских бизнесменов случались и раньше. Но это были неприятности несколько иного рода. Приведу один пример.

    В 2014 году в одном австралийском банке были конфискованы счета группы предпринимателей из Сибири. Поводом для банковского расследования стал лавинообразный рост средств на счетах. Восемь зарубежных компаний внезапно перечислили эти деньги со счетов в Гонконге и КНР. Всего на 24-х австралийских счетах российских граждан скопилось порядка 30 млн. долларов. Следствие и судебный процесс заняли несколько месяцев.

    А в Соединённом Королевстве сегодня обойдутся без лишних (то есть судебных) формальностей. Похоже, британские банкиры начали охоту за деньгами своих российских клиентов, воспользовавшись удобным политическим поводом. И формальные основания для этого у них имеются. Санкции Запада против России заключаются, в том числе и в составлении чёрных списков людей и компаний, «замаравших» себя в связи с украинскими событиями. Если клиент банка имеет хоть какие-то связи с фигурантом списка (компанией или физическим лицом) – он автоматически попадает на крючок… То есть в мышеловку… Короче: счета его будут конфискованы во внесудебном порядке.

    Не верите? Думаете, я нагнетаю? Имеется прецедент. В феврале один западный банк уже конфисковал средства вкладчика из России.

    История из разряда «мы рождены, чтоб Кафку сделать былью». Российский бизнесмен-нефтяник получает из банка уведомление о необходимости представить документы, подтверждающие законность происхождения средств, которые он изволит держать на своих зарубежных счетах. Список прилагается: декларации, справки, отчёты… Всё, разумеется, необходимо перевести на английский и надлежащим образом переводы эти оформить. Клиент (куда деваться) пишет, переводит, запрашивает, отправляет. Ему – новые требования. Будьте любезны, уточните анкетные данные. Желательно со школьного возраста (я не шучу, так всё и было). И вдруг – бомба! Юрист банка выясняет, что печать на одном документе поддельная. Причём документ этот даже не второстепенный. Что-то вроде справки из ЖЭКа о найме квартиры. Не важно, коготок увяз – птичку ощиплют. Чистой воды провокация. Но провокация очень результативная. Ушлый юрист принёс родному государству и ещё более родному банку 5 млн. долларов. Обратите внимание: ни о каком суде речи не шло. В административном порядке. Следите за руками, господа, финансовый фокус высшего класса!

    Причём британцы не стесняются, ведь джентльмены с туземцами привыкли говорить откровенно. Недавно министр иностранных дел её величества официально заявил, что британские власти намерены «оказать давление на Россию с помощью стратегических коммуникаций». Переведём с дипломатического английского на обычный русский: британские власти намерены при помощи политики шантажа, угроз и вымогательства добиться от ограбленных российских вкладчиков английских банков давления на президента России Путина с целью изменения им политического курса. Если совсем просто изложить сущность очередного британского ультиматума российским граждан, то получится простая формула: кошелёк или родина.

  

  
    Цена вопроса

    Вы скажете: наивные люди! Русские – не сдаются. Какой там кошелёк, когда речь о судьбах отчества заходит.

    Но ведь Карл Маркс свой «Капитал» не даром в Лондоне писал. Поэтому он понял одну важную вещь: нет таких преступлений, на которые капиталист не пойдёт ради выгоды. Классик утверждал, что за 300 % прибыли буржуины готовы мать родную прикончить.

    Может быть, он был прав? Постараемся выяснить, какова цена вопроса. Насколько весомы российские активы, которые оказались в лондонской мышеловке?

    Что интересно, аккурат в тот день, когда МИД Великобритании поделился с общественностью планами о публикации сведений, проливающих свет на судьбу английских активов окружения президента Путина, подразделение Deutsche Bank в Лондоне доводит до всеобщего сведения информацию о финансовом трафике между Россией и Великобританией. По утверждению авторов доклада с 2006 года из России в Соединённое Королевство перечислено около 133 млрд, рублей. А, начиная с 2010 года, на острова из России поступает порядка 1,5 млрд, долларов ежемесячно. Почему темпы притока капитала в британский оффшор выросли именно с этого времени? Дело в том, что как раз в 2010 году Швейцария была вынуждена подчиниться грандиозному давлению со стороны ЕС и приступила к процедурам по ликвидации незыблемой до тех пор банковской тайны. Понятно, что российские деньги начали мигрировать со швейцарских счетов в лондонские банки и существенно повысили цены на рынке недвижимости в столице Великобритании.

    Что интересно, официальные данные Росстата о размерах, темпах и направлениях бегства капитала из России существенно отличаются от сведений, которыми располагают зарубежные аналитики.

    Так, официальная российская статистика утверждает, что по состоянию на 1 января 2013 года наши инвестиции в Соединённом Королевстве составляют чуть больше 9 млрд, долларов (5 % от объёма российских активов за рубежом). Казалось бы, масштабы проблемы не столь серьёзны, как может показаться. Но, оказывается, Росстат не учёл один маленький, но очень актуальный нюанс. Называется этот нюанс – Британские Виргинские острова (не путать с аналогичными американскими Виргинскими островами). Эта заморская самоуправляемая британская территория – самая крупная в современном мире оффшорная зона.

    Так вот, если мы включим в британскую статистику ещё и БВО, то объём российских инвестиций в островную экономику составит уже около 70 млрд, долларов. Это – порядка 0,4 всех зарубежных российских активов.

    Повторюсь, это данные начала 2013 года. С тех пор произошли очень интересные события: британские финансовые власти всерьёз взялись за свой заморский оффшор, а потому вкладчики банков БВО начали стремительно переводить свои средства на банковские счета метрополии, в Лондон. Так «бесплатный сыр» оказался в грандиозной мышеловке. Получилось прямо как в московском метро: «Осторожно, двери закрываются».

    Может быть, надо было послушаться если не Маргарет Тэтчер, то хотя бы Владимира Путина?

    22.03.2015

  

  
    Глава 265

    Русского человека всегда манил Лазурный берег: роскошные казино, шикарные яхты. И люди самой экзотической национальности в мире – монегаски.

    Сегодня в Монако – стране монегасков – русских привлекает и возможность чуть-чуть сэкономить на уплате налогов. Легко ли это сделать? Попробуем разобраться.

    Напомню, что это карликовое государство находится на побережье Лигурийского моря (небольшой залив в северо-западном углу моря Средиземного) и со стороны суши полностью окружено французской территорией. Монако так и не сподобилось вступить в Евросоюз, хотя использует в качестве национальной валюты евро. Зато княжество является полноценным членом Европейского таможенного союза, где соответствующие полномочия от его имени исполняются старшей сестрой – Францией. Так что проблемы, связанные с НДС, в Монако разрешаются в соответствии с французскими стандартами.

  

  
    Французам воли нет

    В Монако физические лица (резиденты) подоходный налог не платят ещё со второй половины позапрошлого века. Тогдашний князь подарил подданным персональный налоговый рай. А вот французы обязаны платить НДФЛ по французским ставкам во французскую казну. Но, поскольку среди моих читателей граждан Франции не очень много, мы по этому поводу переживать сильно не станем.

    Посмотрим, как обстоит дело с налогообложением юридических лиц.

    Юридические лица (местные и зарубежные) должны платить налог на прибыль двух видов: от ведения предпринимательской деятельности и в форме роялти (то есть от получения пассивного дохода). Обязанность платить налог от организационно-правовой формы коммерческой организации не зависит. Эта обязанность появляется при наличии одного из двух условий:

    • юридическое лицо занимается коммерцией на территории княжества, однако больше четверти его торгового оборота приходится на заграницу;

    • юридическое лицо получает прибыль в Монако пассивного характера (доходы от использования патентных или авторских прав, например).

    Ставка налога на прибыль составляет 33,33 %. Вычитаем из доходов расходы – эта прибыль и будет считаться налогооблагаемой базой.

    В Монако заботятся о приросте налоговых возможностей бизнеса, а потому для впервые начинающих предпринимательскую деятельность законом установлены определённые льготы.

    Если вы только что зарегистрировали в княжестве свою компанию, то на два первых года вообще освобождаетесь от уплаты налога на прибыль. На третий год налоговая база составит 25 % от прибыли, на четвёртый год – 50 %, на пятый – уже 75 %. И только на шестой год ведения деятельности вы будете обязаны уплачивать налог в полном объёме.

  

  
    Налоги с банковских процентов

    Хорошая новость; доходы физических лиц, получаемые в виде процентов с банковских вкладов, в карликовом государстве налогом не облагаются. Это касается и входящих из-за рубежа доходах, и перечисляемых за границу.

    Но имеется один неприятный нюанс: хотя Монако, как уже говорилось выше, не является членом Евросоюза, это крохотное государство вынуждено реагировать на давление гигантской конфедерации по многим финансовым и экономическим направлениям. В том числе и в том, что касается прозрачности банковской деятельности. Поэтому банки княжества раньше стояли перед выбором: или в соответствии с директивой ЕС сообщать налоговым органам стран, входящих в эту организацию, все подробности платежа, либо самостоятельно взимать налог на выходе платежа и перечислять их тем же налоговым органам. Правда, при этом сохраняется конфиденциальность в отношении личности налогоплательщика.

    С 2005 года власти княжества наконец-то определились в этом вопросе, и теперь банки страны перечисляют налоги за своих клиентов, сохраняя при этом режим анонимности. При наличии согласия владельца счёта может быть применён и такой вариант: уплата налога с раскрытием банковской тайны налоговому органу.

  

  
    Дарим и наследуем

    С наследованием и дарением материальных активов в Монако всё предельно ясно: налог уплачивается в том случае, когда соответствующее имущество находится в пределах княжества. При этом абсолютно неважно, резидентом (гражданином) какой страны являются даритель либо завещатель.

    А вот когда речь идёт о дарении/наследовании ценных бумаг или объектов интеллектуальной собственности – применятся правило наличия так называемого домициля у покойного. Домициль, то есть основное место проживания, возникает у человека после полугода проживания в Монако на законных основаниях (для французов и здесь – особые правила). Чтобы с установлением факта домициля у наследников не возникло проблем, наследодателю лучше заранее об этом побеспокоиться и получить соответствующий сертификат.

    Налоги на дарение и наследство уплачиваются в Монако по разным ставкам, которые зависят от наличия/степени родства между сторонами подобных правоотношений.

    Так, родители, дети и супруги вообще освобождены от уплаты этих налогов. Братья/сёстры будут платить налоги по ставке 8 %; дядья и тётки (племянники и племянницы) – 10 %; прочая родня – 13 %. При отсутствии родства одаряемые/наследники должны платить налоги по ставке 16 %.

    Мораль: если вы вступаете фактически в семейные отношения с резидентом Монако – постарайтесь брак официально зарегистрировать.

  

  
    Сборы – хуже налогов!

    Серьёзным источником пополнения княжеской казны в Монако являются регистрационные сборы, уплачиваемые при совершении сделок, для которых по закону регистрация является обязательной.

    Вы решили арендовать (сдать в аренду) недвижимое имущество. В Монако подобные сделки подлежат регистрации в обязательном порядке не позднее трёх месяцев с момента их заключения. Ставка при заключении такого договора на определённый срок составит 1 % цены договора (годовая аренда, умноженная на соответствующее количество лет). При заключении пожизненных и бессрочных договоров аренды недвижимости налог будет уплачиваться по ставке 7,5 %.

    Купля-продажа недвижимого имущества на территории княжества, разумеется, тоже подлежат регистрации. Ставка платежа при регистрации подобных сделок – 4,5 % либо 7,5 %. Её размер зависит от личности покупателя недвижимости.

    Минимальная ставка применяется в двух случаях:

    • покупателем является физическое лицо;

    • покупателем является зарегистрированное в Монако товарищество по приобретению недвижимости (при этом товарищами могут выступать физические лица, о которых имеется официальная информация в контролируюццих государственных органах княжества).

    В иных случаях ставка сбора составляет 7,5 %. В качестве базы для определения размера сбора всегда используется рыночная цена.

    Отдельные субъекты обязаны ежегодно предоставлять в контролирующие органы информацию о выгодоприобретателях от владения недвижимым имуществом. Это, например, трасты, инвестфонды, страховые компании – то есть контролируемые бенефициарами организации. Если в составе фактически контролирующих недвижимость лиц произошли за год изменения – контролируемые субъекты обязаны уведомить об этом событии контролирующие государственные органы. Фактическим будет считаться такое физическое лицо, которое выступает окончательным звеном во всей последовательности владения недвижимого имущества. При наличии подобных изменений придётся заплатить сбор в размере 4,5 % от рыночной стоимости соответствующей доли недвижимой собственности.

    Процедура подачи уведомлений строго регламентирована. Для этого необходимо задействовать официально уполномоченных на это местных финансовых представителей.

    Сроки:

    С 1 июля по 30 сентября, отчетным периодом будет считаться время от 1 июля предыдущего года до 30 июня года нынешнего. После подачи уведомления в срок с 1 октября по 30 ноября необходимо уплатить регистрационный сбор. При просрочке подачи уведомления не более чем на 30 дней размер штрафа составит 5 тысяч евро. Превышение этого срока автоматически увеличивает размер штрафа вдвое.

    При занижении декларируемой стоимости нарушитель уплачивает штраф: 7,5 % разницы фактической и заявленной цены имущества.

    При совершении сделок с движимым имуществом в Монако необходимо заплатить сбор, ставка которого составляет 5 %. Если же вы продаёте имущество на специально организованном публичном аукционе – размер сбора снижается до 2 %.

  

  
    НДС в Монако

    Напомню: НДС в Монако уплачивается по правилам, которые установлены французским законодателем.

    С 2014 года ставки этого налога составляют:

    • 20 % – это основная ставка, которая используется в тех случаях, когда отсутствуют основания для применения тех или иных льготных ставок;

    • 10 % – транспортные услуги, реализация сельхозпродукции, ремонт жилых помещений;

    • 5,5 % – продажа пищевых продуктов, товаров для инвалидов, книготорговля И Т.Д.;

    • 2,1 % – реализация отдельных разновидностей лекарственных препаратов, дебютные театральные постановки, сделки в отношении некоторых видов животных.

  

  
    Лазурный берег – налоговый рай?

    Подведём итоги. Итак, можно ли считать Монако налоговым раем? Я воздержусь от однозначного ответа на этот вопрос. Здесь имеются свои плюсы и свои минусы, которые могут по-разному отразиться на разных категориях налогоплательщиков. Всё зависит от того, что делает резидент в Монако. Вы занимаетесь бизнесом? На территории княжества – или в основном за его пределами? Вы просто удалились на покой и хотите вести здесь спокойную жизнь обеспеченного рантье?

    Но в любом случае вы должны учитывать две основные особенности системы налогообложения в Монако:

    • существенное преобладание косвенных налогов над прямыми (будьте особенно внимательны при заключении сделок с недвижимым имуществом!);

    • Монако принципиально избегает заключения международных договоров об исключении двойного налогообложения.

    Первое обстоятельство особенно важно для рантье, второе – для практикующих бизнесменов.

    Если приведённая выше информация понизила для вас привлекательность Лазурного берега – я могу рассказать вам о других местах на нашей планете, которые могут претендовать на звание налогового рая.

    06.03.2015

  

  
    Глава 272

    Древние китайцы считали, что цивилизованных людей от варваров отличает почтение к церемониям, которые олицетворяют мировую гармонию. Китайцы, как всегда, абсолютно правы. Особенно в том, что касается налоговых споров. Ведь зачастую в них побеждает не тот, кто прав по существу, а тот, кто грамотно использует все тонкости административной и судебной процедуры разрешения конфликта.

    В этой сфере постоянно происходят важные изменения. Попробуем повнимательней присмотреться к последним новинкам. Как сегодня выглядит порядок рассмотрения налоговых споров в рамках административной процедуры? Как грамотно представить апелляцию? Какие сроки следует соблюдать при рассмотрении налоговых споров?

  

  
    Причина – существенное условие

    Одной из самых распространённых причин возникновения споров сегодня является факт выявления фискальными органами налоговых нарушений. Им посвящена гл. 16 Налогового кодекса РФ. Нормы этой главы содержат и указания на виды юридической ответственности за подобные правонарушения. Как правило, это денежные штрафы.

    Важный нюанс. Привлечь к ответственности за целую группу правонарушений закон позволяет только в тех случаях, когда они выявлены по результатам налоговой проверки. И проверка эта должны быть проведена именно в отношении лица, привлекаемого к ответственности. Не его контрагента или партнёра – а его самого, непосредственно. Это, в частности, вытекает их материалов Пленума Высшего арбитражного суда РФ (см. постановление ВАС от 30 июля 2013 г. № 57).

    Напомню, что эти правонарушения предусмотрены ст. ст. 120, 122 и 123 Налогового кодекса РФ соответственно:

    • грубое нарушение правил учета доходов, а также расходов и объектов налогообложения;

    • неуплата либо неполная уплата сумм налога;

    • невыполнение налоговым агентом обязанности по удержанию либо перечислению налогов.

    Итак, подобные споры представляют собой основной массив конфликтов между налогоплательщиками и налоговыми органами. Но, разумеется, на практике встречаются и такие споры, которые возникли по основаниям, установленным не в ходе проверок. Например, налогоплательщик нарушает требования по своевременному извещению налоговой о том, что его филиал открывает банковский счёт. Зачастую споры возникают из-за того, что налогоплательщик не предоставляет (или предоставляете нарушением сроков) те или иные сведения, которые запрашиваются налоговыми органами.

    Иногда споры возникают вследствие неправомерных действий фискальных органов. Зачастую это блокирование счёта налогоплательщика, иногда – задержка с возвращением неправомерно взысканных налогов. Подобное разнообразие причин для возникновения споров может вызвать и определённые особенности процедуры их разрешения.

  

  
    Досудебные процедуры

    Напомню, что ч. 2 ст. 46 Конституции РФ предоставляет нам право обжаловать в судебном порядке все действия (бездействия) органов власти без исключения. Но это право у нас иногда опосредуется требованием обязательного досудебного рассмотрения спора. В том числе и при рассмотрении споров налоговых. Посмотрим, как должна развиваться процедура рассмотрения налоговых Споров.

    Налоговые органы после проведения проверки могут вынести следующие решения:

    • привлечь налогоплательщика к юридической ответственности, когда в его деяниях присутствуют признаки состава конкретного правонарушения, прямо предусмотренного законом (за это, как правило, полагается наказание в виде штрафа);

    • отказаться от привлечения налогоплательщика к юридической ответственности даже при наличии признаков состава правонарушения (наказания в виде штрафа не последует, однако не исключается доначисление пеней либо взыскание недоимок).

    Процедура выявления правонарушений, которые обнаружены по результатам проверки (выездной либо камеральной), описана в ст. 101 Налогового кодекса РФ: решение об этом надлежит вручить непосредственно правонарушителю (что должна засвидетельствовать его подпись). При отсутствии подобной возможности решение следует направить заказным письмом. Срок вручения – в течение пяти дней. Течь этот срок начинает с момента вынесения решения. При использовании услуг почты решение считается вручённым на шестой день. Срок исчисляется с момента отправки письма.

    На обжалование решения налогоплательщику даётся месяц. Затем решение вступает в законную силу. В течение этого месяца правонарушитель имеет право обратиться с апелляцией в управление ФНС РФ по своему региону. Жалобу в вышестоящий орган следует подавать через тот орган, который принимал соответствующее решение о привлечении налогоплательщика к ответственности (см. ст. 139.1, 139.2, 139.3 Налогового кодекса РФ).

    Заметьте: обратиться в суд, минуя эту инстанцию, вы права не имеете. То есть закон предусматривает обязательный досудебный (административный) этап рассмотрения спора.

    При этом сам по себе факт подачи налогоплательщиком апелляционной жалобы в вышестоящую инстанцию не отменяет факта вступления в силу решения, которое принято нижестоящей налоговой инспекцией, в полном объёме. Подобное решение может вступить в силу в той части, которая не обжалована налогоплательщиком или в том случае, когда вышестоящий орган оставит апелляцию без рассмотрения (но только после того, как срок подачи апелляции истечёт).

    Но даже в том случае, когда налогоплательщик не вписывается в сроки подачи апелляционной жалобы и решение налоговой инспекции вступает в силу в полном объёме, он может подать в вышестоящий орган простую жалобу. Срок подачи – один год с того времени, когда вынесено решение (вариант: налогоплательщик узнал о нарушении своего права). Простая жалоба также подаётся по инстанции, то есть через нижестоящий орган, проводивший проверку. Налоговая инспекция в этом случае должна направить жалобу конечному адресату не позднее трёх рабочих дней с того момента, когда к ней поступил этот документ.

    Как известно, административная процедура проще судебной. Поэтому апелляция налогоплательщика рассматривается в его отсутствие. Лицо, подавшее апелляцию, имеет право предоставить УФМС и дополнительные документы. Но в этом случае (см. ст. 140 Налогового кодекса), оно обязано разъяснить, почему эти документы не были предоставлены ранее, тому органу, который проводил проверку и выносил решение.

    Хотя, как я говорил выше, сам факт подачи апелляционной жалобы не приостанавливает вступления в силу решения о привлечении налогоплательщика к юридической ответственности, он может подать в апелляционную инстанцию заявление о подобном приостановлении. Основание: обоснованные сомнения по поводу соответствия решения действующему законодательству. Апелляционная инстанция обязана принять решение в этом случае и известить заявителя в письменном виде не позднее трёх дней после подачи заявления. Тот же срок установлен и для письменного уведомления налогоплательщика о решении апелляционной инстанции по его жалобе: три дня после того, как УФМС принимает решение. Такое решение должно быть принято в течение месяца с возможностью продления этого срока не более чем на месяц.

    Когда можно обращаться в суд? Действующая редакция ст. 138 Налогового кодекса РФ обозначила момент, с которого возникает право для обращения в суд: когда субъекту стало известно о вынесении апелляционной инстанцией соответствующего решения, либо когда закончился срок, для вынесения такого решения.

    Итак, при безапелляционном порядке решение налогового органа вступит в силу через месяц. При апелляционном порядке спор может рассматриваться на протяжении более трёх месяцев (если УФМС воспользуется правом на месячное продление срока рассмотрения жалобы). Подавать или не подавать апелляция? Думаю, ответ на этот вопрос необходимо давать в каждом конкретном случае после консультации со специалистами. Иногда налогоплательщику выгодно потянуть время, иногда – поскорее рассмотреть дело по существу.

  

  
    Без проверки будет быстрее

    Рассмотрим теперь ситуацию, когда налоговое правонарушение было выявлено вне рамок проведения проверки. Процедура рассмотрения спора в этом случае описывается в ст. 101.4 Налогового кодекса РФ.

    Итак, налоговый инспектор выявляет факт правонарушения. Тогда он обязан не позднее десяти дней с этого момента составить акт по соответствующей форме. Акт должен содержать подписи инспектора и правонарушителя. Кроме того, этот документ должен включать в себя документальное подтверждение фактов, содержащих признаки правонарушения. Инспектор обязан также записать в акте выводы по этому поводу, а также предложить меры по устранению нарушений и/или применении санкции за совершение правонарушения. Сроки вручения акта налогоплательщику и их способы те же, что и в случае выявления правонарушения по результатам проверки (см. выше).

    Если налогоплательщик не согласен с содержанием акта, ему предоставляется месяц для того, чтобы ознакомить со своими возражениями (по некоторым положениям акта, либо по документу в полном объеме) соответствующий налоговый орган. Документальные подтверждения (либо их заверенные копии) подобных возражений можно представить фискальным органам вместе с возражением.

    Налоговым органам предоставляется месяц для рассмотрения акта. Рассмотрение дела в этом случае производится с привлечением налогоплательщика (представителя налогоплательщика). По итогам рассмотрения дела уполномоченное лицо выносит решение либо о привлечении к ответственности, либо об отказе в привлечении к ответственности налогоплательщика.

    Если в результате вынесения негативного для налогоплательщика решения ему направлено требование об уплате штрафа (пеней, налогов), то он может такое решение обжаловать. Но подобное обжалование в этом случае оформляется не апелляцией, а простой жалобой в вышестоящий орган. В случае отказа налогоплательщик имеет право обжаловать решение либо в УФМС России, либо в суде.

  

  
    Прочие жалобы

    Налогоплательщик имеет возможность обжаловать и прочие действия либо бездействия фискальных органов даже в тех случаях, когда речь не идёт о правонарушении (см. ст. 139 Налогового кодекса РФ).

    Если не истёк годичный срок, в течение которого налогоплательщик узнал либо должен был узнать о нарушении имеющихся у него прав, он может обратиться с жалобой по этому поводу в вышестоящий налоговый орган. Жалоба подаётся по инстанции: через ту налоговую инспекцию, которая (по мнению налогоплательщика) нарушила то или иное право. Инспекция в этом случае должна не позднее трёх дней с момента поступления жалобы переправить её (и все сопутствующие документы) уполномоченному вышестоящему органу.

    Для обжалования в суде действий (бездействий) налоговых органов установлен трёхмесячный срок.

    Как видим, налоговое законодательство сегодня достаточно чётко регламентирует сроки и способы разрешения налоговых споров, как в административном, так и в судебном порядке. С этими правилам, мне кажется, стоит познакомиться каждому заинтересованному лицу.

    02.03.2015

  

  
    Глава 277

    Бизнес и государство фактически находятся в состоянии налоговой и экономической войны. При этом война иногда переходит из холодной фазы в горячую. Похоже, это произошло в 2015 году, когда в силу вступил закон: новая глава 3.4 НК РФ, которая называется Контролируемые иностранные компании (сокращённо КИК) и контролирующие лица (введена в силу Федеральным законом от 24.11.14 № 376-ФЗ).

    В соответствии с этим законом российские налоговые резиденты должны задекларировать своё владение КИК и выплатить российскому государству налоги с оставшейся нераспределённой прибыли таких компаний. То есть российский гражданин, создавший по тем или иным соображениям оффшорную компанию, должен сегодня задуматься: сохранить ли ему тем или иным образом анонимность или предоставить фискальным органам требуемую по закону информацию и заплатить в полном объёме налоги.

  

  
    Кто и чем рискует

    Обозначу риски, которые возникают в тех случаях, когда бенефициары КИК нарушают требования закона:

    • не предоставление в налоговые органы уведомления об участии в КИК – штраф 50 тысяч руб. (см. п. 2 ст. 129.6 НК РФ);

    • не предоставление лицом, контролирующим деятельность КИК уведомления о её существовании за каждый календарный год – штраф 100 тысяч руб. (см. п. 1 ст. 129.6 НК РФ);

    • не включение контролирующим деятельность КИК лицом в налоговую базу доли прибыли КИК – штраф 20 % от суммы неуплаченного налога и не менее чем 100 тысяч руб. (см. ст. 129.5 НК РФ).

    Вы считаете, что вероятность обратить на себя внимание со стороны налоговых органов России не велика? 50 тили 100 тысяч руб. для вас не деньги'? Тогда можете работать по-прежнему. При этом бизнесменов, пытающихся любой ценой сохранить оффшорную анонимность зачастую можно понять. Признаешь существование КИК – и тебе тут же постараются припомнить все старые грехи, которые вскроются благодаря такому признанию. Правительство вроде бы обещает амнистию возвращенцам активов к родным пенатам (в Госдуму внесён законопроект под названием «О порядке возврата активов в РФ»), но в связи с его принятием возникает ряд серьёзных вопросов. Например, подобная амнистия категорически противоречит стандартам ФАТФ (международная организация по борьбе с отмыванием денег, нажитых преступным путём). А Россия в своё время приложила серьёзные усилия для того, чтобы её вычеркнули из чёрного списка этой организации.

  

  
    Заграница нам поможет?

    Возможно, некоторые «уклонисты» рассчитывают на поддержку со стороны своих зарубежных контрагентов и партнёров, вспоминая при этом пресловутую банковскую тайну. Боюсь, многих бизнесменов, питающих подобные надежды, ждёт жестокое разочарование. Экономически развитые страны, озабоченные массовым уклонением от уплаты налогов, в последние годы развернули мощное наступление на отдельные организации и целые страны, содействующие бизнес-анонимности. При этом они зачастую используют такие скользкие методы, как подкуп сотрудников банков с целью получения от них списка владельцев счетов. Так, BND (разведка Германии) неоднократно проводила такие операции в Швейцарии, которые заканчивались реальными сроками для десятков немецких бизнесменов и политиков. И никакие протесты правительства Швейцарии помешать этому не смогли.

    Кроме того, существуют и вполне законные механизмы передачи информации от зарубежных контролирующих органов российским коллегам.

    Идут на сотрудничество с фискальными органами и банки. Ведь репутация кредитной организации, которая потворствует налоговым преступлениям, может повлечь за собой серьёзные санкции со стороны «обиженного» государства вплоть до закрытия филиалов провинившегося банка.

    Возникает вопрос: а можно ли, сотрудничая с банком, скрыть от его руководства сведения о том, кто является владельцем счёта? Сразу скажу: сделать это практически невозможно.

    Например, сегодня во всех банках, где имеются счета зарубежных компаний, известны имена выгодоприобретателей (бенефициаров), а также тех, кто отдаёт распоряжения по управлению подобным счётом.

    Интересно, что имена лиц, отдающих распоряжения, узнать как раз проще: законодательство практически всех «оффшорных» государств подобных запретов не содержит. Следовательно, российский бенефициар может сохранить конфиденциальность только в том случае, когда он полностью доверяет своему зарубежному провайдеру.

  

  
    Обложили

    Вообще риски сотрудничества с иностранными банками для россиян становятся всё серьёзнее. Так, в соответствии с п. 7 ст. 12 Федерального закона «О валютном регулировании и валютном контроле» все российские резиденты с 1 января 2015 года обязаны предоставлять фискальным органам родного государства полные отчёты о характере движения финансовых средств на зарубежных счетах. Представьте себе: налоговая инспекция в России получает красивый отчёт о зачислении и списании средств в оффшорной кредитной организации…

    Как справиться с этой напастью? Ведь законодатель, кажется, уже полностью обложил оффшорных анонимов.

    Кое-кто утверждает, что преобразование структуры оффшорного бизнеса – настоящая панацея от всех налоговых болезней. Давайте рассмотрим этот рецепт.

    Например, вы применяете схему владения КИК через траст и оффшорную компанию. При этом оффшору принадлежит 25 % акций холдинга. И всё равно: российский выгодоприобретатель будет считаться на сто процентов владельцем оффшорных акций. С точки зрения российского закона он будет признаваться контролирующим лицом. Значит, на него возлагается обязанность подавать в российские контролирующие органы уведомление об участии в деятельности холдинга (см. пп. 1 п. 3.1 ст. 23 Налогового кодекса РФ).

    Предположим, российское контролирующее лицо не подает в налоговые органы такое уведомление. Тогда налоговики начнут задавать неудобные вопросы: кто на самом деле управляет КИК; укажите на реальное лицо, ведущее дела по управлению компанией; соответствует ли квалификация и зарплата такого лица степени ответственности директора компании, располагающей подобными активами?

    В том случае, когда ответы на эти вопросы не будут признаны удовлетворительными, российский выгодоприобретатель будет признан управляющим лицом холдинга. Отсюда следует (см. пп. 3 п. 1 ст. 246.2 Налогового кодекса РФ), что холдинг должен встать на налоговый учёт в России, сдавать туда соответствующую отчётность, выплачивать все полагающиеся налоги. Так что подобный вариант пользы никакой не приносит.

    Вы предлагаете спрятать активы в траст? Сведения о том, кто является трастовым бенефициаром, имеются в банке. Следовательно (смотри выше), он при необходимости станут известны и регулирующим органам. А такие регулирующие органы (опять же смотри выше) через корпоративные коммуникации станут известны их российским коллегам.

    Попробовать схему с номинальным бенефициаром (например, с родственником)?

    Тоже не лучшая идея. Ваш провайдер наверняка имеет в штате профессионалов, специализирующихся на фидуциарных (доверительных) отношениях. Лишиться своей лицензии из-за подставного бенефициара – желающих мало. Кроме того, восстановить контроль над активами в том случае, когда подставной бенефициар покидает наш мир – задача архисложная.

    Говорят, что достаточно высокий уровень конфиденциальности сохраняется при использовании схемы с семейными фондами. Но тут имеется непростая проблема: использовать такой вариант для активного ведения предпринимательской деятельности очень сложно. Да и сведения о том, кто учредил подобный фонд (например, в интересах своих потомков), сложности для профессионалов не составляет.

    На практике сегодня применяется и такая схема оффшорного сбережения активов. Группа россиян создаёт фонд где-нибудь на Каймановых островах. Доля каждого – невелика. В пределах 1 % от общего объёма акционерного капитала зарытого «кайманового» фонда. В этом случае необходимость заявления об участии в зарубежной компании по российскому закону не возникает. Затем такой фонд приобретает контрольный пакет акций компании, которая не является российским резидентом, зато является КИК российского бенефициара. Пока – всё идеально. Но есть один нюанс: большое количество акционеров мультиплицирует риски, связанные с их имущественными обязательствами.

    Предположим, у одного из российских акционеров на родине наложен арест на его имущество. Причём стоимость этого имущества не покрывает его обязательства. Тогда российские правоохранительные органы постараются покрыть подобные обязательства за счёт зарубежных активов должника – например, «каймановых» акций.

    У вас – снова проблемы.

  

  
    Прелести реального присутствия

    Так существует ли реально работающий механизм оптимизации отношений с российскими налоговыми структурами путём вывода активов в оффшор?

    Да, такой вариант имеется. Это эмиграция. В этом случае вы не будете считаться российским резидентом (в отношении кипрских, каймановых и прочих оффшорных активов, разумеется). Но у вас тут же могут возникнуть аналогичные проблемы с налоговыми органами вашего нового отечества. Кроме того, в России вас может удерживать бизнес, родственные отношения… да просто патриотические настроения, в конце концов.

    Тогда стоит использовать компромиссный вариант: самому оставаться в России и в то же время поработать над достаточным присутствием своего бизнеса за границей. Для этого потребуется:

    • назначение реально действующего директора компании с реальным функционалом и реальной заработной платой:

    • наличие собственного либо арендованного офисного помещения;

    • ведение по месту нахождения компании бухгалтерской и прочей требуемой по закону отчётности реальными специалистами;

    • управление счетами компании осуществлять преимущественно по месту ее нахождения;

    • проводить заседания совета директоров по месту нахождения компании.

    Именно эти критерии обозначены ст. 246.2 Налогового кодекса РФ.

    Главная проблема – найти надёжную кандидатуру на пост директора компании. Для этого можно воспользоваться услугами специально созданной управляющей компании, а можно прибегнуть к услугам местных зарубежных провайдеров, обладающих всеми требуемыми для этого лицензиями и разрешениями.

    И ещё один важный момент. Страна, в которой вы создаёте такую компанию, должна иметь с Россией соглашение об исключении двойного налогообложения. Желательно также, чтобы законодательство этой страны не применяло обложение налогом доходов в виде прироста капитала, а также дохода от операций на рынке ценных бумаг. Не помешают и низкая ставка налога на прибыль, хорошая транспортная связность, либеральное предпринимательское законодательство.

    Оптимальное сочетание этих условий вы найдёте на Кипре. Плюс культурная близость и благожелательное отношение к российским гражданам.

    Обратите внимание: российское контролирующее лицо обязано платить налог на прибыль по ставке 20 % с нераспределённой прибыли компании, признаваемой КИК, либо НДФЛ, 13 % (см. п. 1 ст. 284, п. 1 ст. 224 Налогового кодекса РФ). Тогда, может быть, распределить всю прибыль КИК полностью российскому акционеру? Такой вариант тоже не всегда является оптимальным.

    В общем, вариант с организацией компании в стране, которая заключила с Россией соглашение об исключении двойного налогообложения, в большинстве случаев действительно является оптимальной.

    Как видим, проблем при оптимизации налогообложения с использованием оффшорных схем меньше не становится. Мы будем и дальше следить за изменениями законодательства в этой сфере. Подробная и свежая информация – всегда на нашем сайте, в разделе «Деоффшоризация руси».

    16.02.2015

  

  
    Торговый сбор: не с продажи, так с торговли

    Нашему правительству можно верить. Оно твёрдо держит слово. Сказано было: до 2018 года новые налоги вводиться не будут, значит, не будут. Сколько было разговоров о возможности введения регионального налога с продаж? Не появился такой налог!

    Вместо него будет сбор с продаж. Всё правильно: обещали не вводить только налоги, насчёт сборов уговора не было. Кстати, в ст. 57 Конституции РФ говорится об отсутствии обратной силы законов, вводящих новые налоги. Тоже ничего о сборах не сказано. Так что всё у нас хорошо. Будет. С 1 июля, когда в соответствии с гл. 33 Налогового кодекса в трёх городах федерального значения может появиться торговый сбор.

    Вероятно, всё-таки новый сбор будет введён летом только в столице. А после того, как его администрирование будет обкатано в Москве – его станут вводить на своей территории другие субъекты федерации.

    Наблюдатели в доли голос прогнозируют: УКЛОНИТЬСЯ от уплаты торгового сбора будет непросто. Дело в том, что его объектом является использование недвижимости для осуществления торговли (достаточно одного такого факта за квартал). При этом торговой деятельностью считается торговля самых разных видов: стационарная, нестационарная, через склады, на розничных рынках.

    Не подвергается обложению сбором только интернет-торговля.

    Ставка сбора зависит от площади объекта недвижимости, используемого для торговли. Она будет варьироваться также в зависимости от разновидности торговли и местоположения торговой точки. Налогоплательщик должен будет самостоятельно исчислять размер сбора и перечислять его в казну соответствующего региона до 25 числа месяца, следующего за кварталом, в течение которого осуществлялась торговая деятельность.

    На торговца возлагается также обязанность уведомления компетентного органа о факте торговой деятельности (срок – пять дней с момента факта торговли). В соответствии со ст. 116 Налогового кодекса РФ неисполнение такой обязанности влечёт за собой наказание в виде штрафа от 40 тысяч рублей до 10 % полученного дохода.

    Итак: у вас имеется здание, сооружение, помещение. Вы использовали этот объект для торговли. Хотя бы один раз. Не уведомили об этом соответствующий орган. Приготовьте как минимум 40 тысяч. Скрыть наличие объекта недвижимости, согласитесь, нелегко. Так же, как и ведение торговой деятельности. Законодатель не скрывает: новый сбор призван компенсировать уклонение субъектов малого бизнеса от уплаты НДФЛ, налога при УСН, а также налога на прибыль. Кстати, от сбора освобождаются те, кто работает на патенте или является плательщиком сельхозналога. А те, кто работает на упрощение, имеют право на уменьшение тех же НДФЛ, налога на прибыль и налога по упрощение на сумму торгового сбора. То есть правительство решило получить с малого бизнеса хотя бы что-то.

    Что могут сделать в таких условиях любители оптимизации своих налоговых расходов? Пока – перебраться из Москвы в соседние регионы. Но это может избавить их от проблемы только на время. До тех пор, пока торговый сбор не будет вводиться всеми остальными регионами.

    Велика Россия, а отступать некуда. Перед нами Москва – налоговый полигон Правительства РФ.

    05.02.2015

  

  
    Глава 283

    Признание проблемы – первый шаг на пути её решения. Правительству России этот первый шаг всегда даётся непросто. Граждане, бизнесмены, политики уже несколько месяцев обсуждают на всех информационных площадках способы преодоления финансово-промышленного кризиса, а правительство только на днях представило Президенту России свой собственный антикризисный план. Что же, лучше поздно, чем никогда. Итак, правительство обнародовало перечень мер по борьбе с кризисом. В чём суть спасительного плана? Что подразумевают под собой меры, изложенные в Распоряжении от 27 января 2015 г. № 98-р?

  

  
    Активизация, стабилизация, инфляция…

    План предполагает набор традиционных антикризисных заклинаний, которые наши министры произносят при известиях о любых негативных экономических тенденциях: поддержка импортозамещения, экспорта, дальнейшее развитие малого и среднего бизнеса, ещё большее укрепление банковской системы, оздоровление системообразующих предприятий, оптимизация расходов бюджета и нормализация ситуации на рынке труда. И, конечно, всемерная борьба с инфляцией при выполнении государством всех взятых на себя ранее обязательств перед социально незащищёнными слоями населения.

    Что остаётся от плана, если не обращать внимания на эту ритуальную риторику? Учтите один печальный арифметический факт: доходы бюджета в этом году, скорее всего, будут примерно на 3 трлн, рублей меньше, чем предполагалось. В то же время реализация антикризисных мероприятий обойдётся казне как минимум в 1,3 трлн. рублей.

  

  
    ВВП должен расти

    Один из ключевых разделов плана посвящён путям активизации экономического роста. Этот раздел включает в себя 33 пункта. Логика авторов плана следующая: для того, чтобы разогнать рост ВВП, необходимо поддержать системообразующие отрасли (экспорт не сырьевого характера, импортозамещающие направления промышленности). Для этого потребуются серьёзные кредитные ресурсы – следовательно, государство должно заняться докапитализацией соответствующих банков. Напомню, что правительство занималось этим и до заявленного плана (на это уже выделено свыше 1,5 трлн, рублей). Для этого использовались такие инструменты, как государственные гарантии по кредитам, а также по облигационным займам. Сегодня к этому арсеналу добавляют агентство (или банк, пока неясно) по выкупу проблемных долгов и активов.

    Про импортозамещение в плане – пара строк общего характера. Будем ждать их конкретизации.

    Для поддержки не сырьевого бизнеса предполагается устранить административные барьеры для ускорения процедуры вывоза товаров. А ещё Росэксимбанк, который отвечает за валютные гарантии, будет докапитализирован на 1 млрд, рублей. Плюс 3 млрд, пойдут на субсидирование процентной ставки по кредитам этого банка.

  

  
    Поддержка бизнеса; декларация или реальность?

    Дежурные фразы о поддержке малого и среднего бизнеса конкретизируются в плане правительства следующим образом.

    Рост в 2 раза предельного значения выручки, которая позволяет отнести бизнес к категории малого или среднего (для малых предприятий, например, с 400 до 800 млн. рублей, для средних организаций с 1 до 2 млрд, рублей). Таким образом, предполагается увеличить число компаний малого бизнеса до 8 тысяч. Отмечу, что попадание компании в число средних позволяет ей принимать участие в закупках государственных компаний.

    Ещё одна новация: на уровне регионов теперь позволено снижение ставок налога на доходы тех бизнесменов, которые работают по упрощённой схеме (с 6 до 1 %). Для тех, кто платит ЕНВД, предусматривается возможность снижения налогового бремени с 15 до 7,5 %. В этой связи позволю себе напомнить: долговое бремя субъектов РФ в прошлом году увеличилось на 20 % и составило свыше 2 трлн, рублей. Правительство России об этом знает, а потому выделяет регионам дополнительно 160 млрд, рублей. Воспользуются ли в такой ситуации регионы своим правом по снижению налогов на малый и средний бизнес? Скорее всего, на это пойдут далеко не все регионы.

    Правительство также готово направить 5 млрд, рублей на такие меры поддержки малого бизнеса, как выделение грантов, развитие программ поддержки, уменьшение некоторых издержек в связи с применением антимонопольных законов.

    А ещё все зарегистрированные в первый раз индивидуальные предприниматели получат в подарок налоговые каникулы сроком на 2 года. Предполагается и упрощение процедуры перевода на патентную систему.

    Все эти меры напоминают то, что делалось в аналогичной ситуации в 2008 году. Закачка денег в банковский сектор, точечная поддержка малого и среднего бизнеса – мы всё это проходили. Но разница заключается в том, что кризис 2008 года для нашей экономики прошёл достаточно быстро, а потому почти безболезненно. На этот раз всё гораздо сложнее. Специалисты в один голос утверждают, что проблемы с нефтяным демпингом – это всерьёз и надолго. Плюс политический фактор: экономические трудности нам создают наши заклятые западные партнёры, а успокаиваться на достигнутом они не собираются. Отсюда и некоторые вопросы, которые вызывают отдельные пункты антикризисной программы правительства. Например: какие средства будут выделены на выкуп проблемных активов банковской системы? Каковы критерии отнесения активов к проблемной категории? Пока мы не ответим на эти вопросы, нельзя с уверенностью сказать, что выделяемых на докапитализацию банковской системы 1,5 трлн, рублей будет достаточно. Надеюсь ошибиться, но, скорее всего, этих денег не хватит.

    Вообще же для того чтобы антикризисный план правительства заработал в полную силу, потребуется принятие порядка 60 нормативных правовых актов.

    Что касается поддержки малого и среднего бизнеса – то важность этого направления переоценить совершенно невозможно (в развитых странах этот сектор экономики обеспечивает порядка 60 % ВВП). Но и здесь к программе возникает масса вопросов. Это, например, разработка и внедрение контроля качества продукции на предприятиях малого и среднего бизнеса (особенно в сфере пищевой

    промышленности). Кроме того, настораживает бессистемность набора мер, предлагаемых правительством. Между тем, без организации дружественной среды экономического обитания малый и средний бизнес в России комфортно чувствовать себя никогда не будет. А для этого необходима мощная система грантовой поддержки и бизнес-образования населения. Однако федеральный центр по привычке, которая давно уже расценивается как издевательская шутка, перепоручает обязанность налоговой разгрузки малого и среднего бизнеса на субъекты РФ. На местах ни у кого лишних денег нет. Во многих местах денег нет вообще. Откуда возьмутся финансовые ресурсы для введения налоговых льгот бизнесу?

  

  
    Определены приоритетные направления

    Программа содержит раздел, посвящённый поддержке приоритетных отраслей российской экономики при помощи набора целевых программ, в том числе и федеральной инвестиционной программы. В первую очередь правительство намерено помогать аграрному сектору, ЖКХ, строительству жилья, ТЭК, транспорту и промышленности.

    Сельское хозяйство, к примеру, может рассчитывать в этом году на 50 млрд, рублей сверх предусмотренных бюджетом средств. Объёмы выделения средств на прочие направления пока не уточнены. Скорее всего, это будет делаться уже в ходе реализации антикризисной программы. Отсутствие подобных цифр удивлять НИКОГО не ДОЛЖНО: пока не очень понятно, какие объёмы производства на перечисленных выше направлениях ожидаются в 2015 году. Как можно, например, говорить о поддержке экспорта, когда не ясно, чего и сколько намерены вывозить за рубеж российские производители?

    Хотя имеются исключения. Так, Минпромторг РФ успел предложить внести в антикризисный план мероприятия по поощрению спроса на автотранспортную и прочую технику. На закупку автобусов и коммунальной техники регионами выделяется 3 млрд, рублей, возобновляется программа утилизации автомобилей (10 млрд, рублей), предлагается субсидирование при закупках сельскохозяйственной техники отечественного производства (2 млрд, рублей).

  

  
    Не забудем социалку!

    В ситуации, когда несистемная оппозиция начинает организацию социальных протестов (их активизация намечена на март), правительство, разумеется, не забывает о социальных обязательствах государства. Антикризисный план включает в себя и раздел под названием «Обеспечение социальной стабильности».

    Сфера занятости получит свыше 50 млрд, рублей дополнительно, ещё порядка 30 млрд, рублей будут направлены на пособия по безработице. Предполагается индексация пенсий (188 млрд, рублей), около 16 млрд, выделяет правительство на лекарства для социально незащищённых слоёв населения.

    Вот только беспокоит точность расчётов правительства. Хватит ли, к примеру, средств на пособия для безработных в ситуации, когда многие организации уже сегодня говорят о необходимости сокращения свыше трети своих сотрудников? А от этого во многом зависит, насколько массовым станет почти неизбежный мартовский майдан в Москве.

  

  
    Что получается в итоге

    Одним из главных условий выполнения антикризисной программы правительства я считаю повышение качества проведения бюджетной политики. Об этом, в частности, говорил и Владимир Путин, когда требовал оптимизации бюджетных расходов. Напомню, что сегодня правительство заявляет о необходимости выделения на антикризисные

    мероприятия 2 трлн. 332 млрд, рублей (1 трлн, из этой суммы уже выделен на докапитализацию банковской системы). И в такой ситуации размеры средств, направляемых на различные нужды в рамках программы, пока не конкретизированы. При этом невооруженным взглядом видно, что где-то непременно придётся изыскивать дополнительные средства, а где-то найдётся возможность сэкономить. Но всё же «минусы» пока перекрывают «плюсы». Поэтому правительство намерено сократить расходы федерального бюджета в 2015 году на 10 %. Предполагается, что этого показателя можно достичь благодаря уменьшению неэффективных затрат. И на следующие три года власти также намерены продолжать режим бюджетной экономии не менее чем на 5 % ежегодно. Неизбежно пострадают инвестиционные проекты. Новые направления осваивать пока не будут, дай бог успешно завершить начатые. Государство декларирует и перспективу уменьшения расходов на содержание органов власти. Значит ли это, что зарплаты чиновников не будут расти? Пока неясно.

    Сегодня Министерство финансов России заявляет о том, что в 2017 году страна сможет принять бездефицитный бюджет. При этом, утверждают аналитики Минфина, цена нефти будет составлять примерно 70 долларов за баррель. Насколько реальны подобные цифры? Я не беру на себя смелость предсказывать цены на углеводородное сырьё, но, обратите внимание, число 70 находится как раз посередине между 40 и 100. У меня возникает подозрение, что специалисты Минфина просто взяли среднее арифметическое между прошлогодними ценами на нефть и нынешними в надежде на то, что через три года об их предсказаниях никто вспоминать не станет.

    Так что о ценах на нефть говорить больше не стоит. Мне более актуальным кажется другой вопрос: может ли за три года наша экономика кардинально поменять свою структуру, соскочить с пресловутой нефтяной иглы? Чисто теоретически, конечно, это возможно. История знает подобные примеры. Но для этого (с учётом российских реалий) потребуется ряд дополнительных условий. Это и антикоррупционные меры в больших масштабах, и создание предпосылок для оживления спроса. Антикоррупционные меры потребуются, например, при распределении средств, выделенных системно значимым банкам, а также при доступе частных компаний к выполнению госзаказов.

    Если говорить о втором аспекте проблемы (оживление спроса), то на фоне такой задачи необъяснимыми кажутся действия правительства по ужесточению кредитной политики. Можно сколько угодно говорить о стимулировании бизнеса, но в отсутствии кредитных ресурсов на финансовом рынке наша экономика просто обречена на стагнацию.

    В целом план правительства выглядит достаточно адекватным. Если период низких цен на нефть продлится не более трёх лет, то российская экономика сможет даже обойтись без серьёзных структурных перемен…

    Пойдёт ли это стране во благо?

    31.01.2015

  

  
    Глава 290

    Великий император, наверное, прав. Хороший гражданский кодекс – неотъемлемый признак процветающей экономики. А если он (кодекс) недостаточно хорош, его нужно постепенно доводить до нужных кондиций. Что и пытается делать российский законодатель. Конец 2014 и начало 2015 годов ознаменованы новыми поправками в Гражданский кодекс РФ. Остановимся на некоторых из них, особенно интересны, на мой взгляд, те поправки, которые затрагивают сферу предпринимательских отношений.

  

  
    Смена организационной униформы

    Самыми существенными новациями второй половины 2014 года, напомню, стала очередная смена набора организационно-правовых форм юридических лиц. Законодатель постарался упорядочить этот перечень. Если говорить о коммерческих организациях, то теперь они могут функционировать в двух формах: непубличные ООО и АО, а также публичные АО. Публичные общества обязаны размещать на рыке ценные бумаги. На мой взгляд, примечательно то, что законодатель, проводя подобные изменения, сделал всё, чтобы не создавать дополнительных хлопот бизнесу. Уже существующие юридические лица не обязаны проходить по этому поводу перерегистрацию. Это – главное.

    Можно приветствовать и ещё одну новинку. Отныне предприниматель не должен менять устав своей компании в тех случаях, когда меняется юридический адрес. Просто пишешь заявление в ЕГРЮЛ – и готово. Проще, удобнее, дешевле.

    Проще стало открывать и закрывать филиалы юридических лиц. Изменять устав в таких случаях также не требуется.

    С 2015 года меняются некоторые правила по регистрации юрлица. Они касаются способов оценки размеров уставного капитала, если он представлен не в денежной форме. Отныне закон требует проведения независимой оценки соответствующих активов. Если кто-то раньше регистрировал юрлицо, заявляя в качестве уставного капитала скромный набор подержанной оргтехники, то теперь это будет сделать несколько сложнее.

    Отмечу ещё одно важное изменение. Законодатель повысил минимальный размер дивидендов для акционеров. Вернее, он повысил коэффициент, который устанавливает пропорцию между долей выплат юридического лица собственнику и размерами дивидендов простым акционерам с 9 % до 13 %. Так что отдельным предпринимателям сегодня нужно задуматься: может быть, стоит отказаться от более солидного способа ведения бизнеса в виде юридического лица и стать простым индивидуальным предпринимателем на упрощёнке?

  

  
    Долой незавершёнку!

    Изменения, внесённые в ст. 239.1 ГК РФ законом № 171-ФЗ, затрагивают очень актуальную проблему. Это незавершённое строительство частными лицами на земельных участках, арендованных ими у государства или муниципального образования. Наличие незавершённых объектов на государственной или муниципальной земле, которая при этом не используется по назначению, практически выводят подобные участки из оборота.

    Отныне орган государственной власти или орган власти местного самоуправления в подобных случаях может через суд добиться продажи объекта незавершённого строительства на публичных торгах и решить, таким образом, неприятную коллизию. Первоначальная цена на публичных торгах определяется при этом на рыночной основе. Невыкупленный объект может быть приобретён в муниципальную или государственную собственность. Горе-строитель получит компенсацию за счёт средств, вырученных на торгах. За вычетом накладных расходов на проведение этих торгов, разумеется. Отмечу, что эти положения закона только для случаев, когда договор аренды земельного участка будет заключён после 1 марта 2015 года.

  

  
    Залог: внимание при взыскании

    Правила о залоге в нашем гражданском законодательстве подвергаются постоянной корректировке: в предпринимательской деятельности постоянно возникают проблемы с приобретением заложенного имущества, с коллизиями между правами залогодержателей различной очерёдности, с правами собственников и добросовестных приобретателей (лиц, которые не знали, что приобретают имущество, находящееся в залоге).

    Какие изменения в ст. 339 ГК РФ (именно здесь регулируются подобные вопросы) вступили в силу с 1 января 2015 года?

    Сведения об обременении имущества (части, рода, вида имущества) залогодателя, занимающегося предпринимательской деятельностью, должны быть закреплены в договоре залога, а затем внесены в реестр уведомлений о залоге имущества.

    Поэтому для того, чтобы обезопасить себя от приобретения имущества, находящегося в залоге, нужно просто обратиться к сведениям такого реестра при помощи нотариуса. В противном случае вы не приобретаете желанного статуса добросовестного приобретателя и рискуете оказаться у разбитого корыта.

  

  
    Авторские новинки

    Не оставил своим вниманием законодатель и ту часть ГК РФ, которая посвящена авторскому праву. С 1 января 2015 года правообладатель получает право передать в безвозмездное использование неограниченному кругу лиц своё произведение. Закон описывает порядок реализации подобного права: для этого нужно будет разместить в интернете соответствующее заявление. Уточню: речь идёт только о литературных и научных произведениях и о правах на смежные с ними объекты. Закон устанавливает срок, на который предоставляется открытый доступ к произведению – 5 лет, если иной срок не указан в заявлении. При этом законодатель пытается защитить права тех субъектов, которые ранее получили производные права на произведение авторского творчества. Если это право закреплено лицензионным договором, а лицензия по этому договору носит исключительный характер, обладатель исключительного права может применить меры защиты, предусмотренные ст. 1252 ГК РФ, в том числе и возмещение убытков.

    А если лицензия, полученная по договору, носит возмездный и неисключительный характер – её действие после размещения вышеуказанного заявления просто прекращается. Но право на возмещение убытков за лицензиатом остаётся.

    Законодатель также усилил средства защиты исключительных прав на изобретение, полезную модель, промышленный образец. Теперь правообладатель в случае нарушения подобных прав может потребовать от нарушителя не возмещения убытков, а выплаты компенсации. При этом правообладатель получает возможность выбрать способ определения размера компенсации. Или оставить это на усмотрение суда (в пределах от 10 тысяч рублей до 5 миллионов рублей), или потребовать компенсацию в размере двойной стоимости от права использования объекта интеллектуальной собственности (изобретения, например).

    Как определить в этом случае точные цифры компенсации? Законодатель предлагает учитывать при этом обычные рыночные цены при сопоставимых условиях использования аналогичных объектов.

    При любом варианте правообладатель несколько упрощает себе задачу, поскольку доказывание наличия и убытков и обоснование их размеров – достаточно сложная задача.

    Итак, очередные изменения в ГК РФ вступили в силу. Понравились бы они Наполеону? Время и судебная практика покажут.

    26.01.2015

  

  
    Возвращение фискала

    Странную эволюцию зачастую претерпевает смысл некоторых слов. Сегодня, например, широко применяется слово «фискал» в значении «сотрудник налоговых органов». Хотя кое-кто ещё помнит несколько устаревший аспект этого слова – доносчик. И уж совсем не многие имеют представление о первоначальном значении термина. Происходит он от латинского слова «фиск», так в древнем Риме называлась императорская казна (отсюда – фискальные, то есть налоговые органы, ведь они пополняют государственную казну). А фискалами назывались доносчики, но не обычные «стукачи», а только те из них, которые передавали компетентным органам сведения о лицах, уклоняющихся от уплаты налогов.

    Кажется, сегодня старинный буквальный смысл слова «фискал» вновь становится актуальным.

    Власти Кемеровской области в прошлом году приняли региональный закон, который позволяет выплачивать денежное вознаграждение этим самым буквальным фискалам. Размер такого вознаграждения составляет 10 % от размера суммы, поступившей в областной бюджет в результате доначисления соответствующих налогов.

    Будет ли сибирский опыт перениматься в прочих субъектах Российской Федерации? Пока сказать сложно. По мнению наблюдателей, закон получился достаточно сырой. А потому имеются некоторые сомнения, будет ли он работать так, как хотели его авторы.

    Плавный недостаток – слишком большое количество дополнительных условий для выплаты фискалу вознаграждения. Во-первых, достоверность представленной информации должна быть подтверждена в административном (налоговым органом) или судебном порядке. Во-вторых, необходим факт доначисления налогов. И, в-третьих, доначисленные таким образом средства должны поступить в региональный бюджет.

    При этом информатор должен представить информацию именно налоговым органам, а не полиции, которая не имеет права выплачивать таким информаторам вознаграждение.

    Специалисты считают, что для того, чтобы закон заработал на полную мощь, необходимо изменить основания и порядок вознаграждения информаторов. Например, налоговым органам стоило бы создать для этого специальный фонд.

    Кое-кто утверждает, что включению подобных механизмов мешает русский менталитет, который предполагает крайне отрицательно отношение к доносчикам с одной стороны и весьма снисходительное отношение к налоговым правонарушителям – с другой.

    Мне кажется, что эти ментальные барьеры могут быть преодолены достаточно быстро, если общественность убедится: информаторы-фискалы имеют реальную возможность крупно заработать. Ведь в тех же США были случаи выплаты налоговым информаторам вознаграждения свыше 100 млн. долларов (максимальный процент вознаграждения там составляет 30 %). А если учесть тот факт, что донос в налоговую можно использовать как инструмент мести, то в условиях многочисленных нарушений в сфере выплаты зарплаты в России можно ожидать, что механизм всё-таки заработает.

    Зачастую единственным сдерживающим фактором, который удерживает обиженного сотрудника компании от доноса, является опасность ответных действий со стороны работодателя, узнавшего, кто его «сдал» налоговым органам. Насколько обоснованы такие опасения? Имеются ли у работодателя такие возможности?

    Легальные способы вычислить фискала кемеровский закон не предоставляет. В отличие от зарубежных аналогов, сибирский закон не предъявляет к информатору дополнительных требований, по которым можно опознать сотрудника-фискала (например, в некоторых странах это – некий минимум получаемых доходов). Донос будет принят от любого сотрудника, даже от нескольких. В этом случае вознаграждение делится между ними. Так что работодатель может узнать имя информатора только на финальной стадии разбирательства (например, в суде, куда фискал будет вызван в качестве свидетеля) или применяя неформальные подходы к сотрудникам налоговых органов.

    Пока практика применения кемеровского закона отсутствует. Но показателен сам факт его принятия. Возможно, когда другие регионы пойдут по стопам сибиряков, мы получим больше информации для размышления.

    Следим за развитием ситуации.

    22.01.2015

  

  
    Глава 296

    В состав (ЕврАзЭС) входят Россия с Белоруссией, а также Казахстан. В ближайшем будущем к ним должна будет присоединиться Армения. На очереди – Киргизия с Таджикистаном.

    Таким образом, ЕврАзЭС приходит на смену ранее существовавшим на постсоветской территории экономическим конструкциям, трансформирует и модернизирует инструменты не только экономической, но и таможенной интеграции стран-участников, а также закрепляет общие принципы налогообложения. Давайте разберёмся в том, как это происходит. Что меняется, а что остаётся в прежних форматах.

  

  
    Что было до ЕврАзЭС

    В 2011 году на постсоветском пространстве была создана Зона свободной торговли СНГ. В неё входили девять бывших республик СССР за исключением стран Балтии, Туркмении и Грузии. Основным принципом Зоны стало резкое снижение числа товаров, облагаемых пошлинами в рамках импортных операций. В то же время Россия уже тогда показала, как она может отступать от этого принципа в тех случаях, когда страна, входящая в Зону, устанавливает особые отношения с Евросоюзом (в 2014 году усидеть на двух стульях пыталась Молдавия). Напомню, что именно с попытки заключить соглашение об ассоциации с Евросоюзом начался нынешний украинский кризис.

    Годом ранее Белоруссия, Казахстан и Россия провозгласили Таможенный союз. Эти страны установили общий таможенный тариф, были созданы также общая система нетарифного таможенного регулирования и единая система уплаты косвенных налогов.

    С 2012 года те же три государства создали Единое экономическое пространство. Членство в этой организации предполагает свободное перемещение с одной суверенной территории на другую не только товаров и услуг. Снимаются ограничения на перемещение капиталов, а также – рабочей силы. Страны-участники заявили о готовности проводить согласованную макроэкономическую политику, а также декларировали приверженность общим принципам промышленной и аграрной политики.

    Теперь всем этим будет заниматься ЕврАзЭС.

  

  
    Новые направления

    Кроме того, страны ЕврАзЭС должны будут выработать основные направления единой торговой, валютной и налоговой политики. Для выполнения этих задач создаются союзные органы власти: судебные, контролирующие и управляющие. Назовём некоторые из них:

    • высший экономический совет;

    • экономическая комиссия;

    • инвестиционный банк ЕврАзЭС;

    • комиссия по вводу расчётной денежной единицы;

    • международный арбитраж ЕврАзЭС.

    Будет создан также ряд комиссий Союза (по экологии, по вводу расчётной денежной единицы и т. д.).

    Таким образом, страны-участницы ЕврАзЭС намерены создать полноценную систему наднациональных органов власти по образцу Европейского Союза. Отмечу, что перемены в налоговой, связанной с ней трудовой и таможенной сфере (по крайней мере, в обозримом будущем) будут сведены к минимуму. Предполагается, что страны-участницы со временем перейдут на общие принципы регулирования отношений в сфере внеьшей торговли и охраны интеллектуальной собственности.

  

  
    Налоговое единство

    Налоговые отношения в рамках Таможенного союза призван был регулировать ряд основополагающих документов:

    • Соглашение «О принципах взимания косвенных налогов при экспорте и импорте товаров, выполнения работ, оказания услуг в Таможенном союзе» от 25.01.08;

    • Протокол «О порядке взимания косвенных налогов и механизме контроля за их уплатой при экспорте и импорте товаров в Таможенном союзе» от 11.12.09;

    • Протокол «О порядке взимания косвенных налогов при выполнении работ, оказании услуг в Таможенном союзе» от 11.12.09.

    Теперь они утрачивают силу, а вопросы, посвящённые налогообложению, будут регулироваться ст. ст. 71–73 и приложение № 18 договора о создании ЕврАзЭС. Но следует отметить, что большая часть утративших силу документов ранее действовавших на территории стран членов Таможенного союза плавно перенесена в аналогичные разделы договора о ЕврАзЭС.

    Так, например, определения импорта и экспорта товаров в договоре о ЕврАзЭС полностью совпадают с теми, которые закреплены в соответствующих документах Таможенного союза. И при этом налоговые правила ЕврАзЭС содержат несколько новых положений.

  

  
    Налоговые новинки

    В п. 6 ст. 72 договора о ЕврАзЭС указано на то, что не должны уплачиваться налоги косвенного характера при импортных операциях в рамках одного и того же юрлица. Такие моменты ранее документами Таможенного союза не регламентировались, и соответствующие разъяснения давались на уровне Минфина России и налоговых органов. Впрочем, и тогда общее мнение складывалось в пользу точки зрения о том, что, поскольку филиал не является полноценным юридическим лицом, нельзя признавать реализацией факт передачи ему товара головной организацией. Соответствующие прецеденты были созданы в 2011 и 2012 годах для российской организации с филиалом в Казахстане и белорусской компании с филиалом в России. Но в то же время налоговые органы Казахстана до последнего времени относили такие операции к импорту товаров и требовали уплаты НДС по ставке 12 %. Теперь, будем надеяться, время подобных коллизий закончилось. Договор о ЕврАзЭС создаёт единую нормативную базу, потребность в создании прецедентов отпадает.

    Хотя подобные надежды нельзя назвать абсолютно гарантированными. Налоговые органы стран-участниц ЕврАзЭС считают, что фискальная политика входит в набор суверенных полномочий государства. А это создаёт определённые риски.

    Возьмём пример с российской головной компанией и её филиалом в Казахстане. Товар передаётся из России в Казахстан. Вроде бы у российских партнёров возникает право на вычет НДС (конечно, в том случае, когда товар будет использован в стране ЕврАзЭС для проведения облагаемой НДС деятельности, что и происходит в нашем случае). Но при всём этом российские налоговики обязательно постараются найти повод для восстановления НДС. Так что, как видим, проблемы остаются и после создания ЕврАзЭС.

  

  
    Свобода трудовой миграции

    Из-за того, что принципу свободного перемещения работников в рамках договора ЕврАзЭС придаётся фундаментальный характер, у ряда работодателей возникают проблемы с исчислением страховых взносов и НДФЛ. В ст. 73 договора о создании ЕврАзЭС установлено правило, в соответствии с которым НДФЛ для наёмных работников должен взиматься по единой ставке: для нерезидентов, как для резидентов. Это исполнение этого правила не вызывает трудностей на территории России, Армении и Казахстана, поскольку ставки эти установлены на одном уровне. А вот в Белоруссии ставки НДФЛ для резидентов и нерезидентов не совпадают. Следовательно. Властям этой страны потребуется на уровне национального законодательства точно закрепит размер общей ставки.

    Создание ЕврАзЭС меняет и правила регулирования статуса трудовых мигрантов. Если раньше (см. ст. 1 соглашения от 19.11.10 Таможенного союза) под трудовой деятельностью мигрантов понималась только та, которая осуществлялась на основании трудового договора, то теперь (см. п. 5 ст. 96 договора о ЕврАзЭС) трудовой будет считаться и деятельность по договору гражданско-правового характера о выполнении работ и/или оказании услуг. А работник-мигрант из страны-участницы отныне именуется «трудящийся государства-члена».

    Кроме того, снижаются ограничения на использования труда граждан стран-участниц. Теперь для привлечения работников из стран ЕврАзЭС российскому работодателю не требуется получать соответствующее разрешение. Необходимо только оформить на работника миграционную карту в том случае, когда он прибыл в Россию, минуя пограничный контроль (см. ст. 97 договора о ЕврАзЭС).

    Напомню, что граждане Белоруссии и Казахстана и раньше работали в России практически без ограничений для мигрантов-работников. А вот жителям Армении это в будущем облегчит возможность получения работы в России.

    В соответствии с п. З ст. 98 договора о ЕврАзЭС социальное страхование работников из других стран ЕврАзЭС в России будет проводиться так же, как и для наших граждан. Сегодня в России работодатель, пользующийся услугами иностранных граждан, страховые взносы не выплачивает (см. пп. 15 п. 15 ст. 9 закона № 212-ФЗ). В то же время пенсионные взносы (ставка – 22 %) уплачиваются в том случае, когда работник-мигрант работает в российской компании более полугода в течение календарного года.

    Если подвести итог изменениям в трудовых отношениях и связанных с ними социальных выплатах: начиная с 2015 года, к трудовым мигрантам из стран ЕврАзЭС будут применяться те же правила, что и к обычным работникам. Размер страховых взносов для работников из государств-членов увеличивается примерно до 30 %.

    Такова плата за экономическую интеграцию.

  

  
    Глава 302

    В новом 2015 году вступает в силу новая глава 3.4 НК РФ, которая называется Контролируемые иностранные компании (сокращённо КИК) и контролирующие лица.

    В соответствии с нормами этой главы Налогового кодекса российские налоговые резиденты должны задекларировать своё владение подобными компаниями и выплатить российской казне налоги с оставшейся нераспределённой прибыли этих компаний. Кроме того, зарубежные компании, располагающие недвижимым имуществом в России, обязаны будут задекларировать всех своих участников.

    Сравните: раньше прибыль контролируемых оффшорных компаний для отечественных резидентов не входила в перечень доходов, подлежащих налогообложению до фактического её перечисления на соответствующий расчётный счёт. Резюмируем: по новым правилам налоги следует платить ещё до фактического получения прибыли. Согласитесь, подход очень жёсткий. Кстати, в качестве образца авторы новаций использовали американские правила. Но сделали их ещё более свирепыми. А именно: за нарушение требований новой главы НК РФ вводится как административная (ст. ст. 129.1, 129.6 НК РФ), так и уголовная ответственность (ст. ст. 198, 199 УК РФ).

    Контроль над деятельностью КИК становится поистине всеобъемлющим. Если до 2015 года обязанность уведомления фискальных органов об участии в зарубежных компаниях возлагалась только на отечественные компании и на российских предпринимателей, то отныне (см. п. 3.1 ст. 23 НК РФ) это обязаны по месту своего проживания делать и физические лица.

    Если доля участия российского гражданина в иностранной компании составляет более 10 %, то в течение месяца с возникновения этого самого участия физическое лицо обязано уведомить об этом налоговые органы. Если же подобное обстоятельство произошло до наступления 2015 года – срок уведомления до 1 апреля нынешнего года. Тот же порядок установлен и в том случае, когда гражданин России учредил за рубежом структуру, не обладающую статусом юрлица. Соответственно, уведомлять российские фискальные органы следует, как о праве контролировать деятельность таких структур, так и о наличии фактического права на доходы от деятельности подобных структур.

    Предприниматели, юридические и физические лица обязаны вносить уведомления обо всех КИК, по отношению к которым они располагают контролирующими полномочиями. Такие уведомления следует предоставлять до 20 марта того года, который следует за налоговым периодом. Так, для 2015 года это будет 20 марта года 2016.

  

  
    КИК – это как?

    Новую главу Налогового кодекса РФ, к сожалению, нельзя считать образцом безупречной юридической техники. Неоднозначность толкования возникает уже на уровне базовых правовых дефиниций. Например, само понятие НИК даётся в законе так, что трактовать его можно по-разному.

    Смотрите: в п. 1 ст. 25.13 Налогового кодекса РФ говорится о том, что КИК следует признавать иностранную организацию без создания юридического лица, не являющуюся российским налоговым резидентом, в то же время контролирующие деятельность такой организации лица – это физические либо юридические лица, обладающие всеми признаками налогового резидента России.

    Но тут же делается существенная оговорка диспозитивного характера: это определение работает только до тех пор, пока не вступают в силу обстоятельства, указанные в п. 7 той же статьи. А там говорится об освобождении от налога на прибыль контролируемых компаний, уже признанных таковыми!

    Происходит это в следующих случаях:

    • когда КИК – организация некоммерческого характера и не распределяет полученную прибыль между учредителями, участниками, прочими лицами в соответствии с требованиями законодательства государства, в котором она учреждена;

    • КИК создана на основе требований закона государства члена ЕврАзЭС;

    • КИК регистрируется на территории государства, с которым Россия заключила договор, обеспечивающий обмен налоговой информацией;

    • иностранная КИК не является юрлицом, а её учредители теряют право собственности над передаваемыми компании активами и не располагают правами прямого (косвенного) получения доходов от деятельности КИК;

    • КИК представляет собой банк или страховую компанию, при этом государство, на территории которого компания находится, заключила с Россией договор об исключении двойного налогообложения и об обмене налоговой информацией;

    • не менее 90 % от общего объёма доходов КИК составляют процентные поступления от эмитированных компанией облигаций;

    • компания является участником соглашения о разделе продукции либо аналогичного соглашения (например, концессионного лицензионного, либо сервисного), а доля доходов оттакого вида деятельности составляет как минимум 90 % от общего их объёма;

    • КИК выступает в качестве оператора нового месторождения углеводородов либо является акционером (участником) такого оператора.

    Вывод: в случае обнаружения одного из вышеперечисленных обстоятельств компания не может считаться КИК. Но прямо об этом в законе не говорится, поэтому буквальное толкование даёт нам право считать, что любая оффшорная (зарубежная) компания либо организация без признаков юридического лица, деятельность которой хотя бы отчасти контролируется российским резидентом, будет признаваться КИК со всеми вытекающими последствиями. Нам остаётся только ждать официальных разъяснений компетентных органов. Думается, Минфин России рано или поздно внесёт ясность в этот вопрос.

  

  
    Терминологические нюансы налогового законодательства

    Само определение КИК в новой главе НК РФ содержит два определения: «налоговый резидент РФ» и «контролирующее лицо». Давайте разберёмся, что имеет в виду законодатель, используя подобные термины.

    Пп. 3 п. 1 ст. 246.2 Налогового кодекса РФ провозглашает налоговым резидентом любую структуру, когда место фактического управления её деятельностью располагается на территории России. А критерии, которые позволяют определить такое место в России, закреплены п.п. 2 и 5 той же статьи. Вот они:

    • если здесь чаще всего заседает совет директоров;

    • если здесь на регулярной основе работает исполнительный орган компании, а также её должностные лица, исполняющие функции контроля и планирования:

    • если здесь ответственные лица ведут бухучёт, осуществляют учёт управленческий за вычетом подготовки к проведению консолидированной отчётности, занимаются делопроизводством.

    • если здесь ведётся оперативное управление кадровой работой.

    В то же время, п. 4 ст. 246.2 Налогового кодекса РФ содержат требования, в соответствии с которыми иностранная организация даже при наличии вышеперечисленных признаков не может считаться российским резидентом в тех случаях, когда коммерческая деятельность компании проводится квалифицированными кадрами и активами, дислоцированными на территории государства, являющегося постоянным местонахождением этой организации. Плюс наличие соглашения об исключении двойного налогообложения между этим государством и Российской Федерацией и предоставление тому документального подтверждения.

    В связи с этим возникают вопросы, ответы на которые пока дать невозможно. Какому органу власти должна предоставлять зарубежная компания обозначенные выше доказательства? Если же эти доказательства кого-то в России не удовлетворят. то каким образом можно принудить иностранный хозяйствующий субъект возложить на себя бремя российского резидента? Что делать, если в международном договоре РФ уже содержится иное определение налогового резидента, чем в указанных выше статьях Налогового кодекса? Как быть с приоритетом международных договоров, заключённых Россией, над нормами внутреннего законодательства (см. ст. 7 НК РФ)?

    П. 3 ст. 25.13 НК РФ содержит следующие признаки контролирующего лица иностранной организации:

    • это лицо, доля участия которого превышает 25 %;

    • это лицо, доля участия которого (для лиц физических совокупно с супругами и несовершеннолетними детьми) превышает 10 % при условии, что доля участия всех российских резидентов превышает 50 %.

    Однако закон установил годичный переходный период. И поэтому до 2016 года контролирующим будет признаваться только лицо, чья доля превышает 50 %. То есть в тех случаях, когда, к примеру, оффшорная компания учреждается двумя российскими налоговыми резидентами в равной пропорции участия – ни один из них не является с точки зрения закона управляющим лицом. Следовательно, такая компания не признаётся КИК, и налоги от её деятельности платить в российскую казну не требуется.

    Но п. 5 ст. 25.13 НК РФ устанавливает дополнительный критерий, при наличии которого лицо может быть признано контролирующим. Это наличие влияния на организацию, не являющуюся юридическим лицом, при вынесении решений, которые затрагивают распределение прибыли от её деятельности. Наличие такого влияния будет признано, например, при наличии договора по управлению деятельностью организации.

  

  
    Правила налогообложения

    Итак, зарубежная компания признаётся российским законом КИК. Значит, в российские налоговые органы её следует задекларировать в этом качестве и представить соответствующую налоговую отчётность такой организации. Прибыль, которая получена от деятельности КИК, следует включать в состав дохода контролирующего её деятельность лица. При этом должны соблюдаться положения глав 23, 25 НК РФ о соответствии уровня налогообложения доле участия лица в деятельности КИК.

    Π. 1 ст. 309.1 НК РФ закрепляет два способа расчёта подлежащей налогообложению прибыли КИК. В тех случаях, когда КИК находится на территории государства, которое имеет соглашение об исключении двойного налогообложения с Россией, прибыль компании устанавливается по данным подтверждённой аудиторской проверкой финансовой отчётности (как этого требует закон страны местоположения компании).

    Если же соответствующий международный договор отсутствует – прибыль компании определяется нормами гл. 25 НК РФ. В п. 2 ст. 309.1 НК РФ по этому поводу говорится следующее: прибыль рассчитывается на основании «иных документов». Главное, чтобы они позволяли определить эту самую прибыль в точной сумме.

    Ставка налога на прибыль при этом составляет стандартные 20 %. То же с НДФЛ; 13 %. При этом налогоплательщику предоставляется право зачёта налогов той страны местонахождения компании, а также налоги, которые были уплачены представительствами компании в России (см. п. 11 ст. 309.1 НК РФ).

    В то же время не следует думать, что КИК в любом случае будет платить налог на свою прибыль в России. В п. 7 ст. 25.15 НК РФ указано, что для этого необходимо превысить предельные значения прибыли, рассчитанной в соответствии с требованиями ст. 309.1 НК РФ. В 2015 году планка минимальной прибыли установлена на уровне 50 млн. рублей, на 2016 год она снижена до 30 млн.

    Кроме того, п. 7 ст. 25.13 НК РФ содержит ещё ряд случаев, когда КИК не обязаны платить налог на свою прибыль в России.

    Обозначим наиболее актуальные ситуации:

    • КИК зарегистрирована в стране, имеющей договор с Россией по вопросам налогообложения и гарантирующей обмен надлежащей информацией (перечень территорий, которые не обеспечивают обмен с Россией подобной информацией, можно узнать из Приказа Минфина РФ от 13.11.07 № 108н);

    • эффективная ставка налогообложения по доходам конкретной компании как минимум 75 % средневзвешенной ставки;

    • пассивные доходы КИК находятся в пределах 20 % в общем объёме доходов компании.

    Кстати: средневзвешенная ставка представляет собой частное от деления суммы налога на прибыль КИК, которую компания платила бы в России, на всю сумму этих доходов. Напомню, что общая ставка налога на прибыль в России составляет 20 %, а по дивидендам – 13 %. Отсюда возможны разные показатели средневзвешенной ставки. А эффективная ставка – то же самое, но по законам страны местопребывания КИК.

    Вы можете сами посмотреть, какие варианты налогообложения возникают в зависимости от законодательства страны местопребывания КИК, размера прибыли и её доли (от дивидендов и на общих основаниях). Для справки: на Кипре ставка налога на прибыль при предоставлении услуг составляет 12,5 %, а на дивиденды – 0 %. Предположим, ваша компания получила прибыль 60 млн. руб. Считайте, смотрите, сравнивайте. Прикиньте вариант: какую долю прибыли КИК получила от оказания услуг, а какую – на дивиденды. Сразу скажу: в подавляющем большинстве случаев кипрская компания не будет освобождена от уплаты налога на прибыль в России. Так что лучше или не Кипр, или – не КИК.

    Вообще любой европейский холдинг под контролем российского резидента, когда он получает большую часть доходов в виде дивидендов (если страна местопребывания КИК освобождает от уплаты налога на прибыль такого вида), будет обязан платить в России налог на прибыль в полном объёме. Поэтому вывод капитала в оффшоры на подобных условиях становится не столь привлекательным, как это было до сих пор.

    Ещё один вариант – явное преобладание в структуре доходов КИК активных доходов (от 80 % и выше). Отметим, что различие активных доходов от пассивных для КИК проводится на основании положений ст. 309.1 НК РФ. В соответствии с международными стандартами под пассивными доходами подразумеваются доходы типичного рантье: от сдачи недвижимости, проценты от ценных бумаг, портфельных инвестиций. Однако российское налоговое законодательство почему-то включает в этот ряд и доходы многих видов торговли, рекламы, лизинга.

    Приведём пример для КИК в рамках такой цивилизованной юрисдикции, как датская. Предположим, компания, зарегистрированная в Копенгагене, торгует продуктами нефтепереработки. При этом она не имеет контрагентов – датских резидентов. В этом случае она не платит в стране местопребывания налога на прибыль. Между нашими странами заключён договор об исключении двойного налогообложения. В перечень пассивных доходов такие виды доходов наш законодатель не включил. Таким образом, КИК не обязана платить налог в российскую казну.

  

  
    Оценим риски

    Закон, как мы видим, получился весьма непростым. Применять его, вполне очевидно, будет не просто. Но трудности могут возникнуть не только у правоприменителя, но и у налогоплательщика. В связи с этим стоит оценить риски для компаний, которые могут получить статус КИК, а также для лиц, которых фискальные органы признают контролирующими.

    Основная проблема для налогоплательщиков – открытый характер перечня признаков контролирующего лица (см. п.п. 3–6 ст. 25.13 НК РФ). Отсюда и открытый характер ситуаций, когда зарубежная компания становится с точки зрения российского законодателя КИК.

    Ещё одна тонкость: что по смыслу ст. 105.2 НК РФ может быть признано участием в КИК? Какие виды ценных бумаг не могут быть учтены для определения доли участия, а потому и не требуется предоставление уведомления о факте участия (см. п. 3.1 ст. 105.2 НК РФ)?

    Сразу отметим, что к этим видам относятся те ценные бумаги, которые приобретены по договору РЕПО (за некоторыми исключениями, например, когда вторая часть РЕПО ещё не исполнена). Кроме того, при определении доли участия не могут быть учтены акции и прочие ценные бумаги, которые получены на основании соответствующего договора займа (здесь тоже имеются исключения, например, когда не исполнено или ненадлежащим образом исполнено обязательство возврата ценных бумаг по договору займа).

    Обращаю ваше внимание на содержание пп. 5 п. 7 ст. 25.13 НК РФ. Здесь говорится о том, что в категорию КИК не входят отдельные разновидности трастов. Это, например, так называемые безотзывные трасты.

    Иногда лицо, не являющееся учредителем и не участвующее в распределении прибыли, имеет право на срок действия договора получить активы траста. При этом не всегда осуществление такого права может быть подведено под категорию дохода, который возникает при передаче имущества.

    Кроме того, не совсем понятно, требуется ли уведомление российских налоговых органов об основании таких зарубежных некоммерческих организаций, которые по закону не распределяют прибыль, а потому нельзя вообще говорить о долях такой не существующей с юридической точки зрения прибыли.

    Как видим, новый закон вызывает много вопросов. Для наступления полной ясности с его применением нам придётся подождать официальных разъяснений, в том числе и в рамках судебной практики.

    22.01.2015

  

  
    Глава 307

    Времена сегодня вроде бы вегетарианские, за политику почти не садят. Но за налоговые преступления собираются карать так, что вспоминается «веселье» сталинских времён.

    Депутаты Госдумы РФ 10 октября 2014 года приняли закон, в соответствии с которым восстановлен отменённый не так давно порядок возбуждения дел по налоговым преступлениям.

  

  
    История болезни

    Сегодня уголовно-процессуальный порядок возбуждения дел по составам, предусмотренным ст. ст. 198 и 199 УК РФ (уклонение от уплаты налогов физическими и юридическими лицами соответственно) предусматривает обязательное участие налоговых органов. Только после передачи в Следственный комитет РФ материалов налоговых проверок (выездных или камеральных) может быть возбуждено дело. Такой порядок продержался в России около 3-х лет (был введён во времена президентства Дмитрия Медведева), но сегодня чьё-то терпение лопнуло, и Госдума вернула старый порядок. Напомним, в чём этот порядок состоял. Тогда оперативные сотрудники МВД, работающие с налоговыми преступлениями, самостоятельно выявляли случаи уклонения, а затем передавали соответствующие материалы в СК РФ, который и возбуждал уголовное дело.

    Чем не устраивал общественность старый порядок? Основанием для недовольства предпринимателей были два обстоятельства: низкая компетентность оперативников и высокие коррупционные риски. Ни для кого не секрет, что для работы с экономическими преступлениями квалификации, полученной в рядовом российском юридическом вузе недостаточно, нужна специальная подготовка, желательно – наличие второго (экономического) образования. На практике недостаточная квалификация сотрудников МВД приводила к дефектам квалификации преступлений (простите мне невольный каламбур).

    Как работали полицейские по старым правилам? Для этого использовали два инструмента: так называемую экономическую экспертизу и признательные показания главного бухгалтера. Инструменты эти сбоев практически не давали, поскольку экспертиза была ведомственная, а потому результат подгоняли под приговор. Никого тогда не удивляло, что в своих заключениях «эксперты» спокойно ссылались на отменённые к моменту следствия нормы закона. То, что это грубо нарушало положения ст. 57 Конституции РФ («…Законы, устанавливающие новые налоги или ухудшающие положение налогоплательщика, обратной силы не имеют»), никого тоже не волновало.

    Атипичный главный бухгалтер в России – женщина, нервная система которой находится в постоянном напряжении. Запугать и запутать такого фигуранта матёрому следователю труда не составляет. Мы вам – условный срок, вы нам – своего директора для срока реального. Тоже срабатывало безотказно.

  

  
    Снова за старое

    Следственный комитет России вышел в конце прошлого года с инициативой о возврате старого порядка возбуждения уголовных дел по налоговым преступлениям. Президент силовиков услышал, депутаты Госдумы взяли под козырёк, закон с февраля вылёживался в российском парламенте, пока его инициаторы отражали атаки лоббистов от бизнеса. Но теперь итоги этой борьбы очевидны. С нового года старый порядок возвращается. Вы думаете, что всё станет, как было до 2011 года? Ошибаетесь. Будет ещё «веселее».

    Но вначале давайте разберёмся, чем не угодил силовикам существующий до сих пор порядок? По их мнению, система, предусматривающая обязательное участие в процедуре возбуждения уголовных дел профессиональных налоговых инспекторов, снижает количество возбуждаемых дел. Портит статистику, одним словом. Но ведь статистика сама по себе ещё ничего не значит. Для объективных выводов необходим тщательный анализ статистических данных. Да, количество возбуждённых по налоговым составам дел уменьшилось. Но, может быть, это связано с тем, что «дутые» дела теперь возбуждать труднее, возможно, повысилось качество работы правоохранительных органов, что привело к объективному снижению числа преступлений? Мы пока не имеем официальных ответов на подобные вопросы.

    Атака Следственного комитета России на существующий порядок возбуждения дел по налоговым преступлениям связана в первую очередь с активизацией работы на антикоррупционном направлении. Перед силовиками была поставлена задача: увеличить количество возбуждённых дел по налоговым преступлениям почти на треть! Но сколько можно говорить: количество преступлений вовсе не обязательно соответствует количеству возбуждённых уголовных дел. Кто-то постоянно норовит ставить телегу впереди лошади.

  

  
    Третий вариант

    Бизнес-лобби в Госдуме попыталось торпедировать предложенный силовиками законопроект. Не получилось. Депутаты в результате приняли некий гибридный вариант. Что интересно: этот законодательный мутант в конечном итоге стал ещё более жёстким, чем даже старый способ.

    Дело в том, что по старому варианту дело всё же не обходилось без участия налоговиков. Да, следователь мог направить дело в суд, минуя фискальную систему. Но итоговая квалификация, в конечном счёте, всё равно требовала заключения налоговых органов. Закон тогда устанавливал такое основание освобождения от уголовной ответственности за совершение налоговых преступлений, как возмещение обвиняемым государству причинённого ему вреда. Если налогоплательщик выплачивал казне все полагающиеся налоги, пени и штрафы – суд обязан был освободить его от ответственности. Факт причинения вреда мог установить следователь, а вот его точный размер (сумму неуплаченного налога, размер пеней и штрафов) определяла исключительно налоговая инспекция. Итак: дело передаётся в суд; обвиняемый заявляет о своём праве (и желании) возместить вред государству; суд передаёт дело на доследование, которое может быть продолжено только после завершения соответствующих налоговых мероприятий. А тут как раз и срок давности истекает (два года). Всё, налогоплательщик с чистой совестью и на свободе.

    А теперь будет чуть-чуть иначе. Но это «чуть-чуть» сделает положение налогоплательщика гораздо серьёзней. Налоговые органы для установления размера вреда, причинённого государству уклонением от уплаты налогов, обязаны выдавать следственным органам справочную информацию без проведения налоговых мероприятий! Как они это будут делать? Правильно: у ФНС имеются внутриведомственные инструкции буквально на все случаи жизни. Найдутся они и по этому поводу. Более того: закон ставит 30-дневный срок, в течение которого налоговый орган обязан предоставить следствию справочную информацию. После чего тот имеет право самостоятельно возбуждать дело, если у него имеются основания, которые указывают на присутствие признаков состава налогового преступления.

    Таким образом, государственный заказ на увеличение налоговых дел, связанный с новым порядком подачи уточнённых деклараций по уплате НДС, с желанием государства ликвидировать банки, завязанные на работу с однодневками, сопровождается ужесточением порядка возбуждения уголовных дел. Следственные органы получают возможность серьёзно облегчить себе работу.

  

  
    Те же и коррупция

    Благими намерениями, как все знают, дорога в ад вымощена. Государство в очередной раз демонстрирует намерение бороться с коррупцией, хотя на самом деле принимаемые для этого меры направлены не на саму коррупцию, а на её симптомы.

    Большая часть налоговых преступлений направлена на обналичивание средств, которая вызвана необходимостью работать в системе откатов. Ликвидируйте систему откатов – отпадёт необходимость получения налички в существующих размерах, сократится число налоговых преступлений. Какая, однако, смелая идея! Настолько смелая, что нашим властям она просто в голову не приходит. Тем более что голова эта занята совсем другими проблемами.

    Например, в недрах Следственного комитета России вызревает мысль: ввести в уголовный кодекс такое понятие, как злоупотребление правом в налоговой сфере. Дело в том, что понятие «злоупотребление правом» принципиально отличается от понятия «состав преступления». Состав – категория полностью формализованная: объект, субъект, объективная и субъективная сторона состава преступления чётко зафиксированы в соответствующих статьях УК РФ. А вот злоупотребление правом – категория исключительно оценочная. Преступления ещё нет, а есть только злоупотребление. Что это такое? Вам об это расскажут в Следственном комитете. Или в суде. Вы скажете: такое понятие используется и сегодня. Соглашусь. Но только в арбитражной практике. А сейчас речь идёт о практике уголовно-правовой. А такие дела иногда завершаются реальными сроками лишения свободы, а не штрафами и пенями, как в арбитражном судопроизводстве.

    Для справки: сейчас количество оправдательных приговоров по делам о налоговых преступления составляет порядка 0,7 %. Наш прогноз: скоро это число сократится до 0,1 %.

  

  
    Что будем делать?

    Государство продолжает атаку на налогоплательщиков. Речь идёт не только о содержимом наших карманов. Под угрозой может оказаться даже личная свобода многих честных предпринимателей, поставленных в невыносимые условия безумно жестоким законодательством.

    Решение остается только одно. Именно сейчас, пока ещё не поздно, есть возможность подготовиться к грядущим изменениям, и мы эту возможность предлагаем вам использовать. Пришло время реструктурировать бизнес, оптимизировать налоги, и т. д. Всё это мы сможем обсудить на семинаре, который проводится нами ежегодно. Он называется «Оптимизация налогов» и посвящён уже ставшим закономерными изменениям налогового законодательства и оптимизации налогов.

    Ждём вас. Приходите, будет интересно и очень полезно.

    22.01.2015

  

  
    Глава 313

    Пророчество пролетарского поэта Владимира Маяковского всё-таки сбылось. Коммунизм был успешно убит канарейками. Эти голосистые птички пронзительного лимонного цвета в эпоху НЭПа служили символом реакционного мещанства: безудержный вещизм, неумеренное потребление материальных благ.

    Сегодня канарейки и более современные символы материального потребления угрожают убить не только коммунизм, но и основы человеческой цивилизации вообще. Как противостоять канареечной напасти? Мы можем обратиться к опыту страны, которая до сих пор считается настоящей витриной вещизма – США по уровню душевого потребления прочно стоит на одном из первых мест в мире.

  

  
    Сначала ему крупно повезло

    Вот достаточно типичная история американского успеха.

    Некий человек – назовём его для простоты Сайрус Смит – к 30 годам достиг грандиозного успеха. Усердно работая в сфере IT-бизнеса, он сколотил приличное даже по американским меркам состояние. Речь шла о десятках миллионов долларов.

    Что делает достаточно молодой человек, став миллионером?

    Правильно, он начинает осуществлять мечты: четырехэтажный дом в Калифорнии, Volvo последней модели в самой наворотистой комплектации. Ещё один дом – в Нью-Йорке. И, конечно, гаджеты, гаджеты, гаджеты… Шмотки, шмотки, шмотки…

    Вагоны гаджетов и шмоток, которыми в конечном итоге оказываются забиты оба дома. Тут вам и позолоченные унитазы с дистанционным управлением, и пылесосы с вертикальным взлётом, и простенькие 3D-камины из каррарского мрамора. А ещё – обслуживающий персонал: тайская горничная (боди-массаж по всему телу), франко-китайский повар (пекинская утка в бургундском вине), японский садовник (специалист по бонсай-маникюру и бесконтактному айкидо).

    Но работать всё равно надо. А покупать хочется всё больше. Что делает мистер Смит? Правильно, он нанимает ещё и специального человека, который вместо него ходит по магазинам!

  

  
    Ужас человеческого потребления

    Проходит какое-то время, и мистер Смит вдруг начинает понимать, что в его организме наблюдается нехватка эндорфинов, гормонов радости. Не радуют ни любимый автомобиль, ни платиновая щётка для волос, ни прикосновения тайской массажистки по всему телу. Пекинская утка – и та в горло не лезет. Наоборот, обладателя бесчисленных материальных благ одолевают всё новые тревоги: а вдруг горничная не по назначению использует супер-пылесос, а повар, наоборот, использует по назначению хозяйский унитаз или горничную? Или кто-нибудь заберётся в калифорнийский дом, пока хозяин в Нью-Йорке? Супер-авто барахлит, виртуальный камин извергает клубы реального дыма. А всё новые и более прогрессивные гаджеты, между тем, доставляют всё меньше удовольствия. Сайрус Смит неожиданно для себя погрузился в чёрную меланхолию. Он понял, что стал рабом собственных вещей.

    Он попытался избавиться хотя бы от одного дома (того, что в Калифорнии). Это стоило ему громадных усилий, грандиозной нервотрепки, многочасовых перелётов с побережья на побережье, продолжительных, нудных переговоров с адвокатами и риэлторами.

    Перемены, которые ощутил Сайрус Смит, достаточно типичны. Исследования показывают, что 75 % представителей американского среднего класса пребывают в стрессовом состоянии из-за того, что присмотр за имуществом доставляет им чересчур много хлопот. Оказывается, многие состоятельные американцы вынуждены парковать автомобили на улице из-за того, что гаражи заняты каким-то посторонним барахлом. Американцы в буквальном смысле слова зажрались: примерно 40 % покупаемой ими пищи уходит в отбросы. Содержимым американских помоек вполне можно накормить население десятка африканских стран. Вакханалия потребления в Америке отражается на состоянии окружающей среды в Китае, который озабочен производством массовых товаров по приемлемым для заокеанских потребителей ценам. Если вы думаете, что китайцы гробят исключительно свою экосистему – вы ошибаетесь. От этого страдают и соседние страны, в том числе Россия.

    А ещё статистика показывает, что средняя жилая площадь, приходящаяся на одного американца, за последние 60 лет увеличилась более чем в три раза! Можно ли сказать, что граждане США стали от этого в три раза счастливее? Конечно, нет. Об этом свидетельствует та же статистика: уровень психических заболеваний в Америке за это время вырос в 1,5 раза. Потребление алкоголя и наркотиков на душу населения также возросло. Где же выход?

    Мистер Смит нашёл верное решение.

  

  
    Офис в сумке

    Ему помогла женщина. Измученный вещизмом миллионер отправился в романтическое путешествие с дамой. Несколько недель в экзотической обстановке помогли избавиться от тоскливых мыслей о необходимости присмотра и содержания обширного имущества. Несколько месяцев путешествия пролетели быстро. Отношения с дамой подошли к завершению. Но мистер Смит понял, что жизнь может быть прекрасна без многокомнатных особняков, многоопытной прислуги и массы многофункциональных гаджетов. А работать он мог, находясь в любой точке Земли используя содержимое своего ноутбука.

    Теперь Сайрус Смит живёт очень просто: он сам разработал проект своего нового дома общей площадью около 40 метров. Дом небольшой, но очень просторный. Там нет лишнего барахла.

  

  
    Глава 317

    В истории про Снегурочку сказочно холодная блондинка тает, пролетая над огромным костром. Прекрасная аллегория сложного психологического процесса, именуемого эмоциональным выгоранием.

    Пока надеждою горим, пока сердца для чести живы… туши душевные порывы, продолжаем мы классика. Если точнее – эмоциональное выгорание во избежание психологической катастрофы подлежат оперативному тушению. Что представляет собой такое выгорание, какие причины его порождают и как с этим горем бороться – вот темы моей статьи.

  

  
    Небольшое возгорание

    Симптом эмоциональной опустошённости (эмоционального выгорания) – настоящий символ нашей эпохи бездушного материализма, когда людей бесстыдно используют в качестве средства для достижения различных корыстных целей. Что такое эмоциональное выгорание в лёгкой фазе? С чего всё начинается?

    Это чувство опустошённости, которое сопровождается такими симптомами, как расстройство сна, отсутствие желаний, депрессия. Людей начинают мучить необоснованные страхи, параноидальные ожидания различных подвохов со стороны окружающих. Всё это вызывает сильное напряжение нервной системы до такой степени, что поражённый таким эмоциональным выгоранием человек издаёт настоящий зубовный скрежет во сне, у него начинают ныть мышцы, как после сильного физического перенапряжения.

  

  
    Уже хроника

    Следующая стадия носит уже хронический характер. Причина – мощная эмоциональная отдача интересной, полезной, захватывающей работе. Проявляется в переходе от чрезмерного восторга к эмоциональному опустошению. Симптомы: физическая усталость и резкое усиление негативных чувств к окружающим. Человек становится настоящим мизантропом. Происходит также и резкое ослабление влечения к работе, что приводит к снижению производительности и качества труда. Человек работает «без огонька». Внутреннее эмоциональное пламя гаснет. Психическое топливо полностью выгорело.

  

  
    Вверх по лестнице, ведущей на эмоциональное дно

    Исследователи выявили стадии выгорания. Обозначим эти ступеньки, ведущие в эмоциональный подвал:

    • усиление чувства соперничества с коллегами;

    • ослабление внимания к собственным потребностям (физическим и коммуникативным);

    • чувство отвращения к вещам и процессам, которые ещё недавно приносили радость;

    • отказ от примирительных процедур после ссор с окружающими;

    • появляется ощущение опустошённости;

    • начинается депрессия;

    • отвращение к самому себе;

    • возникают суицидальные настроения.

  

  
    От следствий к причинам

    Рассмотрим причины эмоционального пожара. Существуют две группы причин. Первая – субъективная, вторая – внешние факторы. На внутреннее неосознанное желание отдаться стрессовому состоянию накладывается внешнее давление (например, человеку приходится много и интенсивно работать, он не может позволить себе полноценный регулярный отдых).

    Что порождает субъективные причины, чем вызвано желание человека погрузиться в пучины стресса? На этот вопрос пытались ответить философы-экзистенциалисты (Сартр, Камю, Ясперс, Франкл). Оказывается, если человек работает только ради материальных благ – он падает в экзистенциальную яму, у него отсутствует смысл жизни, полноценного существования. А люди, таким смыслом обладающие, способны переносить огромные нагрузки и не подвергать себя риску эмоционального выгорания. То есть люди могут сильно уставать, но такая усталость, исполненная глубокого внутреннего смысла, не влечёт проблем психического характера.

    Итак: если, выполняя сложную, тяжёлую работу, вы чувствуете, что реализуете своё призвание, используете заложенные в вас способности, приносите пользу обществу, друзьям и близким – вам не грозит эмоциональный пожар. Если же вас переполняют ложные, мнимые смыслы (зависть окружающих, деньги, карьерные перспективы), то ваша психика может не выдержать попытки ответить на экзистенциальные вопросы: кто я, зачем я живу, в чём смысл моей деятельности? И отвечая самому себе на эти вопросы, солгать невозможно, себя не обманешь. Только зарабатывание денег – ничтожная цель. Это каждый понимает, если пытается честно взглянуть на проблему.

    Конечно, нет ничего плохого в стремлении заработать побольше денег. Но если вы ставите подобные цели на поток, не занимаете себя больше никакой осмысленной деятельностью – вы рискуете стать жертвой эмоционального выгорания.

  

  
    Не только деньги

    Конечно, не стоит всё сводить только к желанию добиться любой ценой материального достатка. Ложные смыслы могут лежать не только в сугубо материальной сфере. Ещё один вариант попасть на эскалатор, уносящий нас в пучину душевного страдания – это тщеславие. Вы хотите добиться признания в глазах окружающих, самоутвердиться за их счёт, услышать за спиной завистливый шепоток: вот ведь везунчик! Стремление постоянно выглядеть лучше всех, производить впечатление суперуспешного человека развивает в вас нарциссизм. Внимание, опасность! Это ещё один пример ложной мотивации. Когда-нибудь вам и по этому поводу придётся отвечать перед самим строгим судьёй: насколько важным мотивом для интенсивной, истощающей ваши психические ресурсы работы является уважение толпы? Кто они такие? Почему их мнение о ваших достоинствах так важно для вас? Да эти ничтожные бездушные люди не стоят таких усилий с вашей стороны! И вам недолго ждать первых симптомов эмоционального выгорания.

  

  
    О вреде сценариев

    Итак, нам нужна цель в жизни, в ней должен быть смысл. Настоящий, а не ложный. Откуда такие цели берутся? Вы их сами определяете? Не всегда. Иногда это вам только кажется, а на самом деле сценарий вашей жизни задан кем-то другим, например вашими родителями. Скольким людям требовательные мамаши с раннего детства вдалбливают в голову идеи: ты должен стать… скрипачом, врачом, инженером, экономистом. Мощная энергетическая накачка неокрепшей детской психики может привести к её деформации. Человек выстраивает жизнь по алгоритму, заданному родителями. Становится скрипачом, врачом, инженером. Но любой сценарий когда-то завершается. Вы сыграли свою роль до конца. Что дальше? Всё, завод кончился. Здравствуй, депрессия. Человек подсознательно не испытывает стремления дописать родительский сценарий – отсюда и нехватка смысла. Ты стал скрипачом – а почему бы тебе не стать первой скрипкой? Мама так не задавала.

  

  
    Правила профилактики

    Эмоциональное выгорание грозит практически любому из нас. Давление внешних обстоятельств, интенсивная работа, субъективные переживания и сомнения – кому из мыслящих, активно работающих людей незнакомо такое состояние? Наверное, следует подумать о способах профилактики нежелательных психологических состояний. Как этого добиться? Говорят, что подобное нужно лечить подобным. Рефлексия, внутренние терзания могут быть предотвращены спокойным самоанализом. Нужно разобраться: чем вы занимаетесь, насколько важны те или иные аспекты вашей деятельности, насколько адекватны заявленные вами цели, можно ли говорить о гармоничном соотношении затрат и достигнутых целей. Такие размышления лучше вести в спокойной обстановке, они не терпят суеты. Для этого нужен отдых. Таким образом, вы благотворно действуете на двух направлениях, противодействуете как субъективным, так и объективным предпосылкам эмоционального выгорания. Отдыхаете от избыточного внешнего давления и снижаете давление внутреннее. Медитация на природе – этот способ рекомендуют нам многие восточные мудрецы, от Будды до Лао Цзы.

    К сожалению, не все могут позволить себе при возникновении первых симптомов эмоционального пожара взять полноценный отпуск. В этом случае может дойти и до хронической фазы. Тогда вам понадобится уже не отпуск, а больничный. Не медитация, а медикаментозное лечение. Мне кажется, что запускать болезненные состояния психики не стоит. Поэтому, наверное, при выявлении первых симптомов эмоционального выгорания, можно попробовать хотя бы снизить нагрузку: переложить какие-нибудь обязанности на помощников, попросить у партнёров небольшой тайм-аут, отказаться от явно второстепенных или бесперспективных заказов. Я прекрасно понимаю, что человек, который работает с огромным напряжением на протяжении нескольких десятков лет, не сможет в одно мгновение радикально сменить стиль жизни. Наверное, в этом случае, стоит продумать поэтапный алгоритм снижения нагрузки, оптимизации рабочих процессов. Но решать эту проблему необходимо. Я проведу аналогию: человек долгие годы злоупотребляет табакокурением. С возрастом возникают тревожные симптомы. Перспектива услышать онкологический диагноз становится всё реальнее. Можно ли резко бросить курить? Не всем это удаётся, иногда успех приносит снижение ежедневной дозы сигарет. Борьбу с надвигающимся эмоциональным выгоранием можно вести по тем же лекалам.

  

  
    Начальные и окончательные вопросы

    Древнекитайская мудрость гласит: дорога в тысячу ли начинается с одного шага. Первым шагом для преодоления надвигающегося синдрома эмоционального выгорания можно считать автотестирование. Вы задаёте себе несколько основополагающих вопросов, искренние ответы на которые дают вам прочное основание для дальнейших решений и действий.

    Итак, спросите себя: для чего мне это нужно, почему я должен убивать на эти занятия своё время, тратить на это свою жизнь? Зачем мне эта работа (это хобби, эта компания)? Имеет ли ещё смысл мой брак? Насколько ценны для меня эти вещи, аксессуары?

    И следующая группа вопросов, логически продолжающая предыдущую. Доволен ли я своей жизнью? Интересно ли мне это дело? Если бы мне 20 лет тому назад сказали, что я буду заниматься именно этим – как бы я (молодой) к этому отнёсся? Чего я достиг в своём деле? Можно ли меня назвать одним из лучших? Приносит ли это дело мне настоящую радость?

    Вам нравится такая жизнь? Вы не хотели ли бы всё начать сначала и пойти другой дорогой?

    Ответы получены. Теперь вы знаете, имеются ли основания для эмоционального возгорания вашей психики. Можно действовать.

  

  
    Глава 326

    Во время шторма хочется встать на надёжный якорь. Во времена валютного шторма таким якорем выглядит для кого-то переход к расчёту в национальных валютах стран-контрагентов, а кто-то вообще предлагает установить для рубля золотой стандарт. Но такие вещи возможны после того, как самый грозный валютный шквал отхлынет от наших берегов. Как это сделать, как отбить атаку на российскую валюту, на нашу экономику? В том, что такая атака имеет место – в российском правительстве не сомневаются. Так, министр иностранных дел РФ Сергей Лавров прямо указывает на откровенно русофобские настроения в Конгрессе США. Президент заокеанской державы за время украинского кризиса неоднократно озвучивал откровенно враждебное отношение к своему российскому коллеге. Так что противник известен.

    Давайте вначале разберёмся, как в условиях практически военного времени действуют на оперативных просторах валютных боёв наши финансовые власти.

  

  
    Финансовое Бородино

    Самое страшное в кризисной ситуации – убедиться в некомпетентности отцов-командиров. Битва почти проиграна, наши бегут с поля боя со скоростью голодного гепарда, вражеские штурмовики вбивают в каменный век наши доты и глубоко эшелонированные бункеры. Но мы продолжаем верить: где-то там, во глубине сибирских руд, по указанию великого кормчего куётся вундер-ваффе, которое в решающий момент сокрушит преждевременно торжествующего врага. Иначе просто быть не может. Ведь наши руководители – самые умные, проницательные, компетентные и изворотливые на всём белом свете.

    Что мы наблюдаем сегодня: рубль валится в пропасть, куда спокойно поместится Эверест, экономика в миллиметре от стагнации, ликвидность в национальной валюте в разы меньше, чем в любой разумно выстроенной зарубежной экономике от Канады до Новой Зеландии включительно. Бизнес задыхается от нехватки мало-мальски доступных кредитных ресурсов. Капиталы выводятся из страны со скоростью миллиарды (уже неважно – чего) в секунду.

    При этом страна на протяжении последних лет сводила бюджет с жирным профицитом, золотовалютные резервы входят в число самых крупных на планете и в несколько раз превышают стоимость налички, внешнеторговый баланс не внушает зависти только Китаю и Германии.

  

  
    Очень хитрый Центробанк

    Эксперты настаивают, что по числу высококвалифицированных специалистов, работающих в национальном банке страны, Россия опережает Китай. По крайней мере, это касается штатной численности сотрудников Центробанка РФ. Итак, в главном российском банке трудится огромное количество отменно подготовленных финансистов, у которых, кстати, за плечами опыт кризисов 1998 и 2008 годов. Они, разумеется, изучали, как возникали и преодолевались финансовые и валютные кризисы в различных странах мира (США, Германия, Аргентина, Малайзия, Южная Корея и много кто ещё). Что они делают на наших глазах (всё больше расширяющихся то ли от ужаса, то ли от предчувствия какого-то головокружительного чудо-фокуса) для преодоления фантастического по масштабам и скорости развития валютного кризиса в России? Вы, наивные, думаете, что наши валютно-финансовые командиры стараются вовсю стабилизировать курс рубля, параллельно стимулируют отечественную экономику, особенно в сфере импортозамещения?

    Ничего подобного! Глава Центробанка официально пускает рубль в свободное плавание, никаких ограничений на валютные спекуляции не вводится, процентные ставки подняты до удушающего реальный сектор экономики уровня, по поводу темпов вывода капитала чиновники делают скорбные заявления, укоризненно покачивая учёными головами.

    То есть Центробанк решил разом похоронить и национальную валюту, и национальную экономику? Ведь рецепты вроде бы очевидны, особенно с учётом опыта США, Германии, Японии… и далее по списку, в котором, конечно, и отечественные эпопеи набивания шишек в 1998 и 2008 годах.

  

  
    Долой финансовый либерализм!

    Итак, прямо по списку, что диктует нам этот зарубежный и отечественный опыт:

    • обязать в принудительном порядке экспортёров продавать полученную на зарубежных поставках валюту в максимально допустимых размерах (при этом чётко разъяснить бизнесу, что эта мера временная, только до преодоления острой фазы кризиса);

    • также в административном порядке запретить участникам валютного рынка закупать валюту сверх действующих обязательств;

    • снизить процентные ставки, насколько это возможно;

    • власти должны волевым решением направить денежно-валютные резервы на кредитование реального сектора экономики (да здравствует проедание накопленного ранее бюджетного профицита!);

    • самым жёстким образом пресечь отток капиталов за границу.

    А как же рыночная экономика? Что говорят по этому поводу сторонники либеральных финансовых отношений?

    Ничего и никак. Речь идёт о спасении российской валютной системы. Все прекрасно понимают, что нас атакует мощная международная коалиция. И противник не связывает себя требованиями соблюдать догматы либеральной рыночной модели. Значит, в ответ на нерыночные методы надо принимать по мере необходимости также нерыночные инструменты. Вплоть до жёсткого администрирования финансовых отношений. На войне как на войне.

    Однако наши финансисты, обитающие в неимоверных количествах в недрах Центробанка РФ, почему-то поступают совершенно иначе: единственным ответом на жуткий рублёвый обвал «чёрного вторника» 16 декабря стало рекордное повышение процентной ставки!

    Как объяснить подобную политику Центробанка? Существуют три объяснения. Два – совершенно фантастических, а одно очень неприятное. Какие решения относятся к категории сказочных, а какое просто ужасно – решать вам.

    Первый вариант. Сотрудники Центробанка в полном составе завербованы вражескими спецслужбами и сегодня приступают к решающей фазе по уничтожению рубля и российской экономики с целью превращения нашей страны в колонию Запада.

    Второй вариант. Наши банкиры получили самое «передовое» финансовое образование, скроённое по рекомендациям МВФ для отсталых стран третьего мира. Они всёрьез убеждены в действенности священных принципов монетарного либерализма, имя Адама Смита и подобных ему очень современных и страшно актуальных мыслителей до сих пор внушает им священный трепет.

    И, наконец, версия номер три. Наши отцы командиры – самые умные и хитрые на всём белом свете. Всё, что делается сегодня с рублём, необходимо для того, чтобы ненавистный доллар уже завтра проделал ещё более резкое пике, чем российская валюта.

    Итак, вот он – секретный рецепт финансового вундер-ваффе от Центробанка РФ: по тайному соглашению с Китаем рубль приводится к некоему заранее установленному уровню, который должен соответствовать будущему золотому содержанию нашей валюты. Мы, граждане дорогие, наконец-то выходим из Бреттон-Вудской ловушки и дрейфуем в сторону полновесного золотого рубля. Так мы вместе с китайцами обрушим долларовую пустышку и перейдём к расчётам в обновлённой валюте. А пока у нас будет переходный период, в течение которого всем необходимо сбросить доллары, поскольку скоро эти зелёные фантики не будут стоить ни одной золотой копейки.

  

  
    Золотой рубль: выдумки и реальность

    Разумеется, в ситуации валютно-финансового пожара вводить золотой стандарт для национальной валюты никто не станет просто потому, что подобные решения надо принимать в относительно спокойной обстановке, после целого комплекса сложнейших подготовительных мероприятий. Предположим, что Правительство и Центробанк РФ всё-таки отобьют атаку, курс рубля найдёт равновесную точку, падение цен на нефть также остановится. Тогда появится теоретическая возможность перехода к золотому рублю. Но реально ли это в принципе? Вспомним историю.

    В 1950 году по указанию Иосифа Сталина в СССР началась подготовка по переводу рубля на золотой стандарт. До этого (начиная с 1937 года) советская национальная валюта была привязана к курсу доллара. Война, отношения связанные с ленд-лизом также способствовали привязке рубля к «зелёному союзнику».

    Однако холодная война вынудила советских руководителей рассмотреть вариант по организации независимого от доллара пула национальных валют социалистических стран с установлением золотого рублёвого стандарта. Для этого необходимо было накопить серьёзные запасы жёлтого металла, к чему финансовые власти СССР и приступили по указанию вождя. В феврале 1950 года постановлением Совета Министров СССР было заявлено золотое содержание рубля: 0,222168 граммов золота. Таким образом, продажная цена 1 грамма золота составляла 4,45 рубля.

    Тогда же был установлен более высокий, чем ранее, обменный курс рубля на доллар. В советской прессе было заявлено, что инфляция и рост цен в странах Запада привели к обесцениванию доллара, чем и вызвано изменение официального курса (4 вместо 5,3 рубля за 1 доллар).

    С 1953 года были запущены механизмы, призваные перевести расчёты между соцстранами на рубли. Был установлен срок такого перехода: 1957 год. К этому времени золотых запасов СССР должно было хватить для обеспечения драгоценным металлом курса рубля.

    Однако мечтам Сталина не суждено было сбыться. Как известно, он умер в 1953 году, а его преемник Хрущёв отказался от идеи золотого рубля и распродал большую часть накопленных в сталинские времена золотых запасов.

    Эксперимент не был проверен на практике. К чему он мог привести? На этот счёт существуют разные точки зрения. Некоторые эксперты относятся к идее золотого рубля резко отрицательно. Они, например, считают, что все эксперименты по введению золотого стандарта национальных валют, широко применявшиеся в XIX веке (включая знаменитый золотой рубль Витте) – на самом деле хитрая затея клана Ротшильдов, которые скупили в начале позапрошлого века серьёзную долю мировых запасов золота. Дескать, именно золотое обеспечение рубля в конце XIX столетия привело к тому, что Россия попала в долговую кабалу к французским банкирам (читай – к Ротшильдам).

    Минусы золотого стандарта – ограниченность запасов этого металла в мире, которая неизбежно приводит к объективной нехватке соответствующей валюты и удушению обескровленной экономики. Потому, считают противники золотого рубля (фунта, юаня и прочих привязанных к драгметаллу валют), такая привязка вредна. Золото – такой же торгуемый на биржах товар, как нефть, зерно или алюминий. Не более того.

  

  
    Где истина?

    Я считаю, что нам стоит тщательно взвесить все аргументы за и против золотого рубля. Необходима продуктивная дискуссия по этому вопросу всех заинтересованных (и, разумеется, компетентных сторон). Как членов Правительства и представителей Центробанка РФ, так и независимых экспертов. Какая точка зрения победит – сказать пока сложно.

    Но в одном я твёрдо убеждён: необходимо освободить рубль от долларовых пут. Национальная валюта великой державы не может зависеть от произвола финансовых властей других (зачастую враждебных) государств. А к чему будет привязан новый рубль – к золоту, нефти, каким-то синтетическим финансово-экономическим показателям – это не принципиально.

    Это – обсуждается?!'

  

  
    Центробанк России: внимательный и предупредительный

    Как известно, задача государства – служить своему народу, неусыпно печься о его благе. Руководство Центробанка России никогда об этом не забывает. На днях оно предупредило наше население: мошенники не дремлют, граждане, будьте бдительны!

    Что придумали злодеи? На рынке финансовых услуг появились специалисты, которые готовы помочь всем желающим в деле реструктуризации либо софинансирования кредитных долгов. Ни для кого не секрет, что долги граждан по потребительским и ипотечным кредитам сегодня растут со скоростью летящего с горки снежного кома. Спрос рождает предложение, в том числе и предложение недобросовестное, временами – откровенно мошенническое.

    Итак, в России объявились так называемые финансовые агенты. Они и заключают с доверчивыми гражданами такого рода договоры, то есть берутся урегулировать отношения должника с кредиторами. Не бесплатно, разумеется. На сайте Центробанка России размещено предупреждение: такого рода предложение – отчётливый признак строительства всем хорошо известной финансовой пирамиды. Агенты утверждают, что они якобы имеют возможность организовать некий инвестиционный проект (очень модное сегодня выражение, которое буквально зомбирует доверчивых пенсионеров). И такой проект, дескать, приносит гарантированный и достаточно высокий доход. Достаточный для погашения долга, разумеется. Цена вопроса? Всего ничего: от 20 до 35 % вашего долга перед кредитором (банком или микрофинансовой организацией).

    Получив деньги, агент «добросовестно» перечисляет пару раз небольшие деньги в счёт погашения долга. А затем благополучно исчезает из поля зрения доверчивых граждан. Налицо мошенничество, однако, на практике правоохранительные органы берутся за подобные дела только в тех случаях, когда число обманутых превращает его в социальную проблему. В то же время, финансовые агенты не находятся под контролем регулятора, а потому возврат денег через суд тоже проблематичен. Кстати, нарушение сроков возвраты долга, которое возникает в результате манипуляций хитрых агентов, даёт кредитору законное право по досрочному истребованию уплаты долга.

    Что можно сказать по этому поводу? Спасибо Центробанку, он внимателен к проблемам простых людей. Предупредил о очередном возможном лохотроне. Будем знать. Постараемся спать спокойно… Нет, едва ли к нам придёт спокойный сон. Когда такое творится с национальной валютой! Недавно Эльвира Набиуллина вновь заявила о переходе к плавающему курсу. Центробанк не собирается поддерживать рубль. Тем более что по заявлению главной банк-леди России это на руку экспортёрам и импортозамещающим секторам экономики. А простым гражданам что делать? Терпеть, надеяться на то, что инфляция не будет чрезмерной (с чего бы это?). И, конечно, опасаться финансовых мошенников…

    Нет, они ни в коем случае не работают в Центробанке России, вы меня только поймите правильно.

  

  
    Анализ практики применения патентной системы налогообложения

    В 2013 году ПСН применялась во всех субъектах Российской Федерации, кроме г, Санкт-Петербурга и Республики Калмыкия. С 01.01.2014 данный режим налогообложения введен законами субъектов Российской Федерации во всех регионах.

    За все время применения упрощенной системы налогообложения на основе патента (2006–2012 гг.) в ряде регионов она так и не была введена. Так, по состоянию на 01.01.2013 данная система налогообложения не применялась в 26 регионах. Вместе с тем в 2013 году всего выдано 88 688 патентов, что на 22 % меньше, чем в 2012 году (113 949 патентов).

    При этом поступления от налога, уплачиваемого в связи с применением ПСН, возросли в 5 раз по сравнению с поступлениями налога, уплачиваемого в виде стоимости патента в рамках упрощенной системы налогообложения. По состоянию на 01.01.2014 сумма поступлений по налогу, уплачиваемому в связи с применением ПСН, в целом по России составила более 1,9 млрд, рублей. Из них четвертая часть приходится на г. Москву (488,4 млн. рублей). Значительно выросла сумма платежей в Сахалинской области (в 10,5 раз), Московской области (в 7,9 раз), Оренбургской области (в 7,8 раз), Ханты-Мансийском АО – Югра (в 6,0 раз).

    Наиболее популярными видами предпринимательской деятельности, в отношении которых применяется ПСН, являются:

    • розничная торговля, осуществляемая через объекты стационарной торговой сети с площадью торгового зала не более 50 квадратных метров по каждому объекту организации торговли, – 22,1 % от общего количества выданных в 2013 году патентов;

    • сдача в аренду (наем) жилых и нежилых помещений, дач, земельных участков, принадлежащих индивидуальному предпринимателю на праве собственности

    – 13,3 %;

    • оказание автотранспортных услуг по перевозке грузов автомобильным транспортом – 12,2 %;

    • оказание автотранспортных услуг по перевозке пассажиров автомобильным транспортом – 10,7 %;

    • парикмахерские и косметические услуги – 4,5 %;

    • техническое обслуживание и ремонт автотранспортных и мототранспортных средств, машин и оборудования – 3,7 %;

    • услуги по обучению населения на курсах и по репетиторству – 3,7 %.

    47 видов предпринимательской деятельности, в отношении которых может применяться ПСН, относятся к бытовым услугам. Законодательным органам субъектов Российской Федерации предоставлено право устанавливать дополнительный перечень видов предпринимательской деятельности, относящихся к бытовым услугам населению согласно Общероссийскому классификатору услуг населению (далее – ОКУН). Однако данным правом воспользовалась только треть регионов.

    По количеству добавленных видов предпринимательской деятельности лидируют Московская область (патент можно прибрести для осуществления всех видов бытовых услуг в соответствии с ОКУН) и Калининградская область (по 14 видам бытовых услуг можно применять ПСН). По дополнительно введенным видам предпринимательской деятельности в 2013 году выдано 2 719 патентов (3 % от общего количества выданных патентов), в Московской области – 429 патентов (16 % от общего количества выданных патентов по этим видам предпринимательской деятельности). Большинство регионов сочли необходимым дополнить основной перечень видов предпринимательской деятельности такими услугами, как: выполнение переводов с одного языка на другой, копировально-множительные услуги, услуги бань, душевых и саун.

    При этом необходимо иметь в виду, что выводы по итогам применения ПСН не могут носить однозначного характера в связи с тем, что с 01.01.2013 произошло двукратное увеличение уплачиваемого индивидуальными предпринимателями фиксированного страхового взноса на обязательное пенсионное страхование (до 32,5 тыс. рублей), что повлекло за собой массовое снятие с учета индивидуальных предпринимателей, как налогоплательщиков, применяющих ПСН. Так, за период с 01.01.2013 по 31.12.2013 количество зарегистрированных индивидуальных предпринимателей, как налогоплательщиков, применяющих ПСН, сократилось на 511,96 тыс. человек или на 12,7 %. Негативное воздействие указанного фактора не позволяет комплексно оценить практику применения ПСН.

    По вопросу дифференциации размера потенциально возможного к получению годового дохода при применении ПСН сообщаем следующее.

    В настоящее время применение ПСН не предусматривает возможности дифференциации размера потенциально возможного к получению индивидуальным предпринимателем годового дохода в зависимости от места ведения предпринимательской деятельности. Это приводит к тому, что устанавливаемый субъектом Российской Федерации потенциально возможный к получению годовой доход не учитывает специфику ведения предпринимательской деятельности в муниципальных образованиях, в том числе, факторы, препятствующие повышению доходности бизнеса (уровень спроса, наличие рынков сбыта продукции, удаленность от административного центра субъекта Российской Федерации и пр.). В то же время уровень развития предпринимательской деятельности и уровень получаемого индивидуальным предпринимателем дохода могут существенно различаться в зависимости от места ведения предпринимательской деятельности.

    Для того чтобы решить отмеченную проблему Министерство финансов Российской Федерации предлагает внести изменения в главу 26.5 Налогового кодекса Российской Федерации (далее – Кодекс), предусмотрев право субъектов Российской Федерации устанавливать размер потенциально возможного к получению индивидуальным предпринимателем годового дохода в зависимости от места ведения предпринимательской деятельности на территории соответствующего субъекта Российской Федерации.

    Министерство экономического развития Российской Федерации предлагает предусмотреть право представительных органов муниципальных районов, городских округов, законодательных (представительных) органов государственной власти городов федерального значения Москвы и Санкт-Петербурга на утверждение корректирующего коэффициента в отношении потенциально возможного к получению индивидуальным предпринимателем годового дохода в рамках ПСН, учитывающего совокупность особенностей ведения предпринимательской деятельности на соответствующей территории, в том числе ассортимент товаров (работ, услуг), сезонность, режим работы, величину доходов, особенности места ведения предпринимательской деятельности и иные особенности.

    Следует отметить, что правило установления органами местного самоуправления корректирующего коэффициента (К2) к величине базовой доходности в настоящий момент действует в рамках системы налогообложения в виде единого налога на вмененный доход для отдельных видов деятельности. В случае введения схожей нормы в отношении ПСН порядок применения ПСН будет аналогичен порядку применения системы налогообложения в виде единого налога на вмененный доход для отдельных видов деятельности.

    В соответствии с пунктом 8 статьи 5 Федерального закона от 29.06.2012 № 97-ФЗ «О внесении изменений в часть первую и часть вторую Налогового кодекса Российской Федерации и статью 26 Федерального закона «О банках и банковской деятельности», а также Основными направлениями налоговой политики Российской Федерации на 2014 год и на плановый период 2015 и 2016 годов (одобрены Правительством Российской Федерации 30.05.2013) с 01.01.2018 предусмотрена отмена единого налога на вмененный доход для отдельных видов деятельности. В этой связи в целях обеспечения более плавного перехода индивидуальных предпринимателей с применения системы налогообложения в виде единого налога на вмененный доход для отдельных видов деятельности на применение ПСН Министерство финансов Российской Федерации и Министерство экономического развития Российской Федерации предлагают реализовать рассматриваемые предложения c 01.01.2016.

    Общероссийская общественная организация малого и среднего предпринимательства «ОПОРА РОССИИ» также поддерживает предложение о дифференциации размера потенциально возможного к получению индивидуальным предпринимателем годового дохода при применении ПСН в зависимости от места ведения предпринимательской деятельности на территории соответствующего субъекта Российской Федерации.

    По вопросу уменьшения минимального размера потенциально возможного к получению годового дохода при применении ПСН сообщаем следующее.

    Практика применения ПСН показывает, что среди индивидуальных предпринимателей не пользуются популярностью виды предпринимательской деятельности по оказанию мелких бытовых услуг:

    • по присмотру и уходу за детьми и больными: в 2013 году выдано 690 патентов (0,8 % ко всем выданным);

    • по уборке жилых помещений и ведению домашнего хозяйства -122 патента (0,14 %);

    • услуг, связанных с обслуживанием сельскохозяйственного производства -114 патента (0,13 %);

    • услуг по изготовлению блюд на дому – 62 патента (0,07 %);

    • услуг носильщиков (выдано 2 патента) и т. д.

    В отношении указанных видов предпринимательской деятельности законами субъектов Российской Федерации, как правило, устанавливается минимальный размер потенциально возможного к получению годового дохода (100 тыс. рублей).

    В 2013 году сумма налога, уплачиваемого плательщиками ПСН, рассчитанная исходя из минимального размера потенциально возможного к получению годового дохода, составляла 6 тыс. рублей в год, т. е. 500 рублей в месяц.

    Исходя из того, что налог на доходы физических лиц составляет 13 %, предполагаемая доходность индивидуальных предпринимателей по указанным видам предпринимательской деятельности составляет около 4 тыс. рублей в месяц.

    Таким образом, сумма налога, исчисленная из установленного главой 26.5 Кодекса минимального размера потенциально возможного к получению годового дохода, не является сдерживающим фактором для приобретения патента.

    По вопросу уменьшения стоимости патента на размер уплаченных страховых взносов в государственные внебюджетные фонды сообщаем следующее.

    Индивидуальный предприниматель, применяющий ПСН, наряду с налогом уплачивает страховые взносы в государственные внебюджетные фонды в размере и в порядке, предусмотренном Федеральным законом от 24.07.2009 № 212-ФЗ «О страховых взносах в Пенсионный фонд Российской Федерации, Фонд социального страхования Российской Федерации, Федеральный фонд обязательного медицинского страхования». При этом согласно положениям главы 26.5 Кодекса возможность уменьшения суммы налога на сумму уплаченных страховых взносов в рамках ПСН не предусмотрена.

    В этой связи полагаем необходимым отметить, что на основании статьи 346.43 Кодекса полномочиями устанавливать размеры потенциально возможного к получению индивидуальным предпринимателем годового дохода наделены субъекты Российской Федерации. Таким образом, законодательные органы субъектов Российской Федерации должны рассчитывать фискальную нагрузку на налогоплательщиков ПСН с учетом страховых взносов.

    Реализация предложения об уменьшении суммы уплачиваемого в связи с применением ПСН налога на сумму страховых взносов в государственные внебюджетные фонды на практике приведет к выпадающим доходам местных бюджетов. Так, по предварительной оценке Министерства экономического развития Российской Федерации, предоставление индивидуальным предпринимателям, осуществляющим деятельность без привлечения наемных работников, возможности уменьшения суммы налога в связи с применением ПСН на сумму фиксированного страхового взноса в размере не более 50 % от суммы налога повлечет за собой уменьшение доходов местных бюджетов в размере не менее 400–500 млн. рублей[1].

    Министерство труда и социальной защиты Российской Федерации, а также Общероссийская общественная организация малого и среднего предпринимательства «ОПОРА РОССИИ» поддерживают предложения об уменьшении стоимости патента на размер уплаченных страховых взносов в государственные внебюджетные фонды и о снижении фискальной нагрузки на индивидуальных предпринимателей.

    Учитывая изложенное, предлагается провести дополнительную проработку данного вопроса в целях определения способов и источников компенсации выпадающих доходов местных бюджетов в соответствии с требованиями бюджетного законодательства Российской Федерации.

    17.12.2014

  

  
    Глава 334

    В наше тяжёлое время… Такое вступление страшно раздражает природных оптимистов, которые привыкли жить по принципу «не дождётесь». Но сегодня в России для бизнеса времена действительно не идеальные. Пора воспользоваться опытом предыдущих поколений, поучиться у старших. Помните, как вы ещё совсем недавно тихонько посмеивались над своей бабушкой-пенсионеркой, которая экономит буквально на всём, включая спички и туалетную бумагу? Хорошо смеётся тот, кто смеётся завтра. Подумайте сами, какие «спички» поддаются оптимизации в вашей компании. Предлагаю вашему вниманию один весьма эффективный способ сокращения расходов.

  

  
    С Новым Годом!

    Приближаются долгожданные новогодние каникулы. Руководители компаний лихорадочно изыскивают способы экономии финансовых и налоговых расходов. А сотрудники начинают украшать офис и обсуждать сценарий праздничного корпоратива. Нельзя ли совместить эти занятия?

    Можно ли уменьшить неизбежные расходы на застолье, которое призвано укрепить корпоративный дух? Сразу скажем: налоговые органы категорически против того, чтобы подобные траты имели льготные последствия.

    Они почему-то думают, что такие расходы направлены на нужды внутреннего потребления налогоплательщика и не могут быть отнесены к его расходам (письма от 20.12.05 № 03-03-04/1/430, от 11.09.06 № 03-03-04/2/206).

    И всё-таки: возможна ли экономия НДС, НДФЛ, а также социальных взносов в связи с проведением новогодних праздничных мероприятий в компании?

    Основания для этого имеются. Обращаю ваше внимание, что суды в спорных случаях учитывают такой аргумент: основная цель проведения корпоративных праздников – сплочение трудового коллектива. Оно приводит к повышению производительности труда и, следовательно, к улучшению финансовых и экономических показателей работы компании.

    Пример (постановление Федерального арбитражного суда Московского округа от 21.04.11 № КА-А40/2152—11): организация предъявила суду акт выполнения работ по договору, где утверждалось, что работы выполнены в полном объёме, претензии к исполнителям отсутствуют. Точка. Ни слова о том, что это были услуги артистов, Деда Мороза и Снегурочки.

    Российские налоговики – народ требовательный и весьма изобретательный. Представьте: вы организовали на корпоративе шведский стол (обычная практика). Как подсчитать, на сколько съел/выпил каждый сотрудник? Практически это невозможно (и, добавим, просто глупо). Но наши налоговые органы пытаются доказать, что компания должна проводить подобную калькуляцию, определять таким образом доход каждого сотрудника и взимать с него НДФЛ!

    Бесполезно. Подтверждение найдёте здесь: (письма Минфина России от 03.04.13 № 03-04-05/6-333, от 06.03.13 № 03-04-06/6715и от 30.01.13 № 03-04-06/6-29; постановление Федерального арбитражного суда Московского округа от 23.09.09 № КА-А40/8528-09).

    Со страховыми взносами – то же самое. Как известно, такими взносами облагаются только выплаты натурального характера в пользу того или иного физического лица. Делёжка корпоративного стола, как мы уже выяснили, на практике не реализуется, а потому и объект, который подлежит обложению подобными взносами, определению не подлежит (постановление Федерального арбитражного суда Центрального округа от 03.09.12 №А14-11328/2011).

  

  
    Не имей сто рублей, приглашай сто друзей

    Если вы решили пригласить на корпоратив своих деловых партнёров или клиентов – не стесняйтесь. С одной стороны это можно рассматривать как траты на развлечения (письмо Минфина России от 01.12.11 № 03-03-06/1/796). Но на практике компаниям удаётся расходы на праздничное угощение для контрагентов вывести из-под пресса налогообложения (см. постановление Федерального арбитражного суда Уральского округа от 19.01.12 № Ф09-9140/11). Оказывается, подобные мероприятия направлены на развитие партнёрских отношений, а это должно повлечь за собой получение соответствующих доходов (а разве на самом деле это не так?) Кроме того, в этом случае налоговым органам не удалось представить суду доказательства о самом факте проведения праздничных мероприятий. Налогоплательщику, таким образом, удалось отстоять своё право отнесения подобных расходов к разряду представительских (п. 2 ст. 264 Налогового Кодекса РФ).

    Для того чтобы исключить саму возможность подобных претензий со стороны налоговых инспекторов, рекомендую вам при подготовке корпоратива с участием партнёров издать приказ руководителя компании, в котором будут содержаться формулировки типа «приказываю провести торжественный праздничный приём с представителями компании имярек для поддержания и развития с ними уже имеющихся деловых отношений». Как вариант: «для оформления конструктивных деловых отношений с потенциальными клиентами и партнёрами…» Приказ должен быть оформлен по всем правилам канцелярского искусства с указанием ответственных за его реализацию лиц. В случае необходимости такой документ сыграет роль важного доказательства суде.

  

  
    Налог на прибыль и Новый Год

    Конец года – традиционное время выплаты премий и распределения бонусов. Это расходы в чистом виде. Причём, если говорить о поощрении топ-менеджеров компании, расходы не маленькие. По этому поводу имеются аргументы, которые можно использовать в спорах с налоговыми инспекторами. Но вы должны смириться с тем, что страховые взносы с этих сумм вам всё равно предстоит выплачивать. Что больше, экономия или расходы?

    Итак, с одной стороны, бонусы и прочие поощрительные выплаты подлежат обложению в рамках взносов по обязательному пенсионному, социальному и медицинскому страхованию, поскольку они осуществляются в рамках трудовых правоотношений (ст. 7 Федерального закона от 24.07.09 № 212-ФЗ, ст. 20.1 Федерального закона от 24.07.98 № 125-ФЗ). Но рекомендую вам учесть следующее обстоятельство: если подобные выплаты проходят сверх лимита, который используется для установления тарифа по страховым взносам (624 тысячи рублей в соответствие с Постановлением Правительства РФ от 30.11.13 № 1101), для них установлена ставка в 10 %.

    Для справки: С 2015 года порог зарплаты 624 000 руб., для взносов в ФФОМС будет отменен. Нам придется уже со всей суммы платить взносы в ФФОМС по ставке 5,1 %.

    Однако стоит помнить о том, что в соответствие с п. 21 ст. 270 НК РФ при определении налогооблагаемой базы учитываются средства, выплачиваемые сотрудникам именно по трудовым договорам. Но, с другой стороны (см. письмо Минфина России от 15.03.13 № 03-03-10/7999), к расходам на оплату труда можно отнести не только вознаграждения непосредственно на основании трудового договора, но и прочие выплаты, которые предусматриваются такими локальными нормативными актами как коллективный договор. Поэтому при начислении тех или иных выплат (премий, бонусов) необходимо грамотно оформить ссылку на те положения коллективного договора, которые позволяют производить подобные выплаты, с указанием на основания, предусмотренные для таких случаев (повышение эффективности труда тем или иным способом, например, путём увеличения числа договоров, ростом клиентской базы и т. д.).

  

  
    Плюс маленькие радости – минус большие хлопоты

    Праздник делают аксессуары. Какой Новый Год в офисе без ёлочки, нарядных гирлянд, ярких украшений, игрушек? А карнавальные костюмы, фейерверки, красивые драпировки, прочие шарики-фонарики? Иногда создание праздничной атмосферы выливается для компании в крупные суммы. А налоговые инспекторы, разумеется, норовят отказать налогоплательщику в учёте подобных расходов. Дескать, они не целесообразны с экономической точки зрения. Но имеется судебная практика, которая устанавливает правомерность вычетов НДС на подобных основаниях (письмо Минфина России от 15.03.13 № 03-03-10/7999).

    Ещё одно традиционное праздничное мероприятие для многих компаний – корпоративный боулинг. Можно ли учесть подобные расходы по налогу на прибыль? Не возникнет ли у налоговых органов желание удержать у сотрудников соответствующий НДФЛ? Имеется прецедент: постановление от 15.06.09 № Ф03-2484/2009 ФАС Дальневосточного округа. И в этом случае установить долю каждого физического лица не представляется возможным, так что об НДФЛ по этому основанию можно забыть. Расчётным путём установить налог в такой ситуации также невозможно (п. 8 информационного письма Президиума ВАС РФ от 21.06.99 № 42).

    Кстати, для подстраховки не будет лишним подчеркнуть, что посещение праздничных мероприятий входит в трудовые обязанности сотрудников, что можно отметить в соответствующем приказе. В этом же приказе можно указать, что подобные мероприятия призваны поддерживать корпоративный дух, крепить производственные связи, налаживать конструктивные отношения между работниками и руководителями, что положительно отражается на эффективности экономической деятельности. Начиная с 2012 года, суды в России не выносили решений в пользу налоговых органов по поводу праздничной аренды компаниями дорожек для боулинга.

  

  
    Подарки в плюсе – налоги в минусе

    Аналогичные вышеуказанным проблемы возникают и по поводу новогодних подарков сотрудникам, партнёрам и клиентам. Так, Минфин РФ (см. письмо от 08.10.12 № 03-03-06/1/523) считает, что подарки контрагентам – разновидность безвозмездной передачи имущества, а потому подобные расходы на основании п. 16 ст. 270 НК РФ учитывать не представляется возможным.

    Как можно обойти этот запрет? Существует проверенное на практике средство. Можно отнести расходы на подарки к категории рекламных (п. 4 ст. 264 НК РФ). Сделать это легко: пакуете подарки в фирменные пакеты с логотипом компании, добавляете туда сувенирку. Остаётся ещё одна проблема. Реклама в соответствии с п. 1 ст. 3 Федерального закона от 13.03.06 № 38-Φ3 «О рекламе» должна быть адресована неопределённому кругу лиц. А вы хотите вручить их конкретному контрагенту. Обойти подобный запрет всё-таки можно. Для этого необходимо оформить приказ, в котором руководство компании укажет, что подарки требуется вручать любым контрагентам по мере возникновения делового контакта. То есть заранее предвидеть, кто получит подарок, мы возможности вроде бы не имеем, а потому круг адресатов является неопределённым. Что и требовалось доказать.

    Но при этом не следует забывать об ограничениях, установленных п.п. 4 п. 1 ст. 575 ГК РФ, которая вводит запрет на подарки одной коммерческой организации другой на сумму свыше 3000 рублей.

    Кстати, ещё одна хорошая новость: отнесение подарков к рекламным актам освобождает вас не только от уплаты налога на прибыль, но и даёт шанс сэкономить на НДС. Такую возможность нам предоставил Минфин РФ (письмо от 19.09.14 № 03-07-11/46938). При этом министерство ссылается на позицию Пленума ВАС РФ, изложенную в п. 12 постановления от 30.05.14 № 33. Суд считает: поскольку реклама

    – это деятельность, предназначенная для увеличения продаж на рынке, то она сама по себе объект для обложения НДС не формирует. Но имеется одно ограничение: рекламная продукция не должен обладать признаками товара, то есть такое имущество не может быть предназначено для реализации на рынке в своём непосредственном качестве.

  

  
    Повод для подарка? Лучше промолчать

    Грамотно оформленный трудовой или коллективный договор не должен содержать указание на то, что подарки сотрудникам вручаются по конкретному хронологическому поводу (к Новому Году или, например, профессиональному празднику). Такая фигура умолчания позволит вам сэкономить на уплате налога на прибыль Налоговые органы придерживаются точки зрения, в соответствии с которой расходы, возникающие во время празднования юбилейных и праздничных дат, не соотносятся с эффективность труда сотрудников. Значит, подобные затраты не подпадают под требования ст. 255 НК РФ. Минфин разделяет это мнение (см. письмо от 19.09.14 № 03-07-11/46938).

    Обойти подобное препятствие очень легко. Но для этого требуется ввести в коллективный договор положение о том, что сотрудники компании по итогам трудовой деятельности в течение года (квартала, полугодия) имеют право в случае достижения определённых экономических показателей на материальное поощрение. В этом случае, кстати, отсутствуют и основания для удержания НДФЛ, если, разумеется, стоимость подарка находится в пределах 4000 рублей (см. п. 28. ст. 217 НК РФ).

    А если вы хотите сэкономить при вручении подарков и на социальных взносах – вам потребуется оформление договоров дарения на соответствующие объекты (см. ч. 3 ст. 7 Федерального закона от 24.07.09 № 212-ФЗ, письмо Минздравсоцразвития России от 06.08.10 № 2538-19).

  

  
    Подарок или взятка

    Скользкая тема. Вы хотите красиво поздравить с Новым Годом знакомого, который (вот незадача!) является государственным служащим. Ну, возникают у некоторых бизнесменов такие желания, что поделаешь.

    Но подобные расходы не признаются Минфином, когда речь идёт об исчислении налога на прибыль (см. информационное письмо Минфина России от 03.09.12 «Об учете для целей налогообложения сумм взяток должностным лицам иностранных государств»). Формально вроде бы всё верно: чиновники не являются деловыми партнёрами, которые способны повлиять на размер прибыли компании. По факту, конечно, это не так, но с юридической точки зрения в таких случаях можно говорить как минимум о конфликте интересов или вообще о взятке. Никому, естественно, это не нужно.

    При этом закон рассматривает понятие взятки достаточно широко. Это не обязательно деньги или иное имущество. Под взяткой могут подразумеваться и услуги имущественного характера, а также предоставление чиновнику прочих имущественных прав (оплата путешествий, ремонт квартиры или машины, бесплатная аренда помещения или того же автомобиля, прощение долга или его уплата третьим лицам). Сошлюсь при этом на п. 9 постановления Пленума ВС РФ от 09.07.13 № 24. письмо Минтруда России от 10.07.13 № 18-2/10/2-3836.

    Но есть один нюанс. Он отражён в ст. 17 Федерального закона от 27.07.04 № 79 ФЗ «О государственной гражданской службе РФ». Там запрещаются подарки госслужащим только в связи с исполнением ими своих должностных обязанностей. Но ведь чиновники – тоже люди. И у них, как у всех нормальных людей, есть друзья. А между друзьями принято дарить друг другу подарки. Директор (или замдиректора) нашей компанией дружит (аж семьями!) с заместителем (начальником) отдела… чего угодно. Значит, имеет место подарок, который одно физическое лицо вручило другому физическому лицу. Конечно, об экономии налога на прибыль в таком случае говорить не приходится. Значит, вам нужно прикинуть потенциальные доходы от такого «подарка». Но вам необходимо помнить о том, что в качестве обычного подарка рассматривается только презент стоимостью не более 3000 рублей.

  

  
    Да здравствует салют

    Новогодний фейерверк сегодня стал таким же обязательным праздничным аксессуаром, как ёлочка и Снегурочка. Признают ли проверяюьцие деньги, направленные на эти цели, расходами? Скорее всего, нет. А ведь очень хочется, особенно тем, кто не привык экономить на праздничных салютах.

    Что можно сделать в этом случае? Нужно попытаться убедить налоговиков (в спорных случаях суд) в том, что фейерверк давался в рекламных целях. Значит, нужно оформить соответствующие внутренние документы, которые впоследствии можно предъявить проверяющим: приказы, акты, отчёты. Содержание этих документов должно отражать рекламный характер огненной акции: повышение привлекательности имиджа компании в глазах потенциальных покупателей, клиентов и т. д. Посмотрите определение понятия «реклама» в соответствующем законе – и вам станет ясно, как составлять нужные бумаги. Главное, что уже имеется арбитражная практика, признающая подобные аргументы (см. Постановление от 05.06.09 № 09.АП-8089/2009 АК Девятого апелляционного суда).

    Итак, вы основательно подготовлены к встрече главного российского праздника. Налоговые органы и суды вам в этом не помешают. Приглашайте Деда Мороза, водите хороводы вокруг нарядной ёлочки, дарите друг другу подарки, запускайте петарды и шутихи.

  

  
    Глава 343

    Каждое действие либо решение органов власти может быть обжаловано гражданами России в суде. Это право, закреплённое в ч.2 ст. 46 Конституции РФ, активно используется российскими бизнесменами для борьбы с необоснованными действиями налоговых органов.

    Об этом свидетельствует обзор арбитражной практики по Москве за первые 6 месяцев нынешнего года по рассмотрению судами споров, вызванных итогами выездных проверок фискальных и правоохранительных органов. Стало известно, что этот обзор стал предметом тщательного изучения налоговым начальством на предмет выявления причин, по которым достаточно большая часть подобных судебных баталий выигрывается налогоплательщиками (около 40 % из более 80-и судебных процессов). При этом налоговики отмечают, что особенно сложно стало выигрывать дела, связанные с использованием фирм-однодневок. Всего за указанный период в московском регионе налогоплательщики отыграли у налоговиков свыше 1,4 млрд, рублей в 20-и арбитражных процессах.

    Аналитики налогового ведомства пытаются проанализировать причины подобного исхода дел, определить способы, которые позволят переломить ситуацию. Думаю, и нам будет небезынтересно рассмотреть картину судебных баталий и попытаться сделать свои выводы. Ничего не поделаешь. На войне как на войне.

  

  
    Тщательней работать надо!

    Налоговые аналитики напомнили коллегам о том, что закреплённое в ч. 2 ст. 50 Конституции РФ положение о том, что «При осуществлении правосудия не допускается использование доказательств, полученных с нарушением федерального закона» является не голой декларацией, а реально действующим правом, которое можно использовать в суде. Наблюдатели отмечают, что нередко решения судов в пользу налогоплательщиков выносятся по причине слабости и необоснованности доказательственной базы, используемой фискальным ведомством. Дело осложняется тем, что наше налоговое законодательство использует термины, которые поддаются неоднозначному толкованию. Например, пресловутое получение необоснованной выгоды. Суды почему-то (!) считают, что в материалах проверки должны содержаться доказательства получения такой выгоды с учётом индивидуальных особенностей конкретного дела. Налоговиков по какой-то причине раздражают требования судов предоставить разносторонние и абсолютно исчерпывающие доказательства того, что получение выгоды носит в каждом рассматриваемом случае тот самый необоснованный характер.

    На мой взгляд, налоговое ведомство, образно говоря, угодило в яму, которую оно само вырыло. Налоговый кодекс принимался с учётом мнения налогового ведомства, так что за его содержание оно в какой-то мере несёт ответственность.

    Аналитики фискального ведомства подробно рассматривают обстоятельства одного весьма показательного судебного спора. По результатам совместной проверки налоговые инспекторы пришли к выводу: имеет место факт занижения налоговой базы как по налогу на прибыль, так и по НДС. Документы компании-контрагента, у которой проверяемая фирма закупала товар, были подписаны лицом, которое не удалось идентифицировать. Руководитель компании-контрагента сказал, что он не имеет отношения к деятельности своей компании. Материальные ресурсы (так же, как и трудовые) у него выявлены не были. Налог на прибыль и НДС исчислялись и выплачивались компанией в минимально допустимом законом размере. Никаких расходов, связанных с арендой, использованием производственных мощностей, оплатой труда работников установлено так же не было. И последний штрих: местонахождение компании и её юридический адрес не совпадают. Вывод: фирма-контрагент относится к категории так называемых компаний-прокладок. Имеются также доказательства того, что налогоплательщик перечислял средства фирмам-однодневкам. Налоговые инспекторы приходят к выводу о том, что ряд спорных сделок, заключённых проверяемой компанией, носят мнимый характер.

    Казалось бы, аргументация налоговых органов носит исчерпывающий характер. Однако суд выносит решение в пользу налогоплательщика, аргументируя такое решение следующими обстоятельствами:

    • отсутствуют доказательства того, что компания искусственно организовала условия, которые повлекли за собой завышение расходов, а также вычетов;

    • проверяющие не удосужились допросить тех работников компании, которые занимались приёмом и отгрузкой товаров, выступавших предметом спорных сделок;

    • суду не представлены данные, позволяющие отследить дальнейшую судьбу товаров, реализованных налогоплательщиком (куда, по каким адресам, в какие склады попал в результате товар);

    • не был допрошен и персонал банка, в котором были открыты расчётные счета подозрительного контрагента налогоплательщика;

    • в материалах проверки отсутствуют доказательства того, что нотариус не освидетельствовал подлинность подписей на учредительных документах;

    • проверяющие не представили суду сведения об IP– адресах тех компьютеров, которые были использованы для перечисления средств для участников спорных сделок;

    • сотрудниками фискального ведомства не были представлены и доказательства того, что цены на товар, приобретаемый по спорным сделкам, были искусственно завышены, не убедили суд и доводы ревизоров о том, что расходы налогоплательщика заявлены в несоразмерных обстоятельствам размерах;

    • в материалах проверки отсутствуют доказательства поставки спорного товара не налогоплательщику, а третьим лицам.

    Представленный нами перечень претензий суда к полноте доказательственной базы налоговиков неполон, там есть ещё несколько серьёзных пунктов. Но, думая, уже приведённого выше перечня достаточно для того, чтобы стало ясно: представления о полноте доказательственной базы у налоговых органов и судей (на счастье некоторых налогоплательщиков) серьёзно отличаются. По мнению судей, налоговики должны проводить гораздо более тщательное изучение всех существенных обстоятельств дела. Судьи в рассматриваемом деле пришли к выводу о том, что относительно небольшой набор косвенных доказательств не заменяет исследования множества конкретных, сугубо индивидуальных обстоятельств. А потому на основании ст. 49 Конституции РФ (презумпция невиновности) вынесли решение в пользу налогоплательщика.

  

  
    Предположения и опровержения

    Налоговики в своём исследовании разбирают ещё один весьма показательный случай.

    На этот раз подозрения налоговых органов вызвали отношения налогоплательщика с клининговой компанией. Проверяющие утверждали, что и здесь имеет место система взаимоотношений с контрагентом-прокладкой и субподрядчиком-однодневкой.

    Фискальное ведомство привело в суде следующие доказательства:

    • данные допросов работников компании-налогоплательщика;

    • показания руководителей компании-подрядчика;

    • факты, подтверждающие отсутствия у исполнителя соответствующих ресурсов (трудовых и материальных);

    • факт обналичивания средств по спорному договору при помощи счетов и векселей физических лиц.

    Суд, вынося решение в пользу налогоплательщика, привёл следующие аргументы:

    • штатное расписание налогоплательщика не даёт ему возможности организовать работы по спорному договору силами своих сотрудников (уборщицы были сокращены до заключения спорного договора);

    • предоставление налогоплательщиком убедительных доказательств того, что спорные работы фактически выполнялись (акты приёмки, инструкции по соблюдению техники безопасности, заявки исполнителей на организацию работ, списки персонала для выполнения работ);

    • предоставленные компанией документы, которые подтверждают направление потоков спорных расходов (договоры аренды, должностные инструкции, регламенты проведения работ).

    И, наконец, аргумент, который регулярно используется судами при вынесении решений по делам с участием фирм-однодневок: налоговые органы не представили доказательства того, что налогоплательщик заведомо знал о тех нарушениях, которые допускали его контрагенты.

    Говоря юридическим языком, доказательство наличия субъективной стороны состава налогового правонарушения (умысел налогоплательщика на совершение нарушения) так же обязательно, как и при рассмотрении уголовных дел.

  

  
    Шансы примерно равны?

    Аналитики фискального ведомства, исследуя арбитражную практику, делают ещё несколько важных выводов.

    Так, было отмечено, что дела о необоснованной выгоде зачастую проигрываются налоговыми органами из-за того, что в суде не приводятся доказательства взаимозависимости налогоплательщика со своим подозрительным контрагентом. Сами по себе факты знакомства руководителей организаций не убеждают суды в том, что имеет место взаимозависимость. От налоговиков требуют установить причинно-следственные связи между фактом взаимозависимости и результатами спорных сделок. Кроме того, суды зачастую предлагают налоговикам доказать факты взаимозависимости по цепочке, состоящей из нескольких контрагентов, что является на практике достаточно сложной задачей.

    Неудовольствие фискального ведомства вызывает и то, что суды настаивают на необходимости доказывания налоговиками неосторожности налогоплательщика при выборе контрагентов. Хотя, на мой взгляд, ничего необычного в таком требовании нет. Суды последовательно применяют положения всё той же ст. 49 Конституции РФ, ч. 2 которой гласит: «Никто не обязан доказывать свою невиновность». Ни о каких исключениях из этого правила применительно к налоговым спорам Конституция РФ не упоминает.

    Что может повысить шансы налогового ведомства на победу в суде? По мнению руководства ФНС, инспекторам следует чаще проводить допросы руководства контрагентов налогоплательщика, необходимо по мере возможности использовать такой действенный инструмент, как встречные проверки налогоплательщика и его контрагентов. Ещё одним обстоятельством, повышающим шансы налоговиков, является такое доказательство, как отсутствие по своему юридическому адресу фирмы-контрагента не только во время проведения проверки, но и в течение того времени, когда стороны совершали спорные сделки.

    Итак, наши оппоненты по налоговым спорам проводят исследования, делают соответствующие выводы. Готовятся к будущим судебным баталиям, одним словом.

    Значит, и нам, законопослушным налогоплательщикам, следует делать то же самое. Я постоянно работаю над подобными проблемами и готов поделиться сделанными выводами с моими клиентами и партнёрами.

    09.12.2014

  

  
    Глава 347

    Друзья и знакомые часто задают мне один и тот же вопрос: «Зачем ты, успешный предприниматель, перспективный политик тратишь своё время на художественную литературу, неужели ты не можешь обойтись без того, чтобы писать романы, повести и даже сказки для детей?» Я решил ответить на эти вопросы публично не только потому, что устал говорить об одном и том же, но и потому, что писательство имеет для меня принципиальное значение, оно позволяет мне реализовать такие мои способности, которые могут принести удовольствие мне и пользу– обществу. Так что мне удаётся сочетать приятное с полезным.

    Я имею на своём счету уже несколько книг: серию налоговых триллеров (жанр, мною лично изобретённый), фантастическую повесть для подростков, несколько историй в жанре философского фэнтези, а также сказки для детей младшего возраста. Итак, почему я этим занимаюсь, для чего пишу книги?

    Ответ, на первый взгляд, простой: я пишу потому, что люди должны читать художественную литературу. А для того чтобы книги можно было прочитать их вначале кто-то должен написать. Вот я их и пишу. Интересно, что те из моих знакомых, которые имеют привычку регулярно читать художественную литературу, не удивляются моей тяге к писательству. Они это прекрасно понимают. Зато те люди, которые не брали со школьных времён в руки романов, искренне поражены моим пристрастием.

    Но простой ответ порождает необходимость отвечать дальше: что даёт человеку пристрастие к чтению художественной литературы? Попробую ответить.

  

  
    Это очень вкусно

    Существует несколько причин, по которым читать нужно обязательно, читать много, читать регулярно.

    Причина номер один. Это редкостное удовольствие. Чтение даёт литературному гурману ни с чем несравнимое наслаждение. Вы любите кино? Здорово, но книга даёт иное ощущение. Вы меломан? Прекрасно! Но литература затрагивает какие-то другие центры эстетического удовольствия. Вкусная еда? Экстремальные виды спорта? Уход за автомобилем? Сексуальные забавы? Общение с домашними животными? Убийство животных диких? Застольные беседы с друзьями? Это почтенные, даже уважаемые занятия, они, безусловно, делают нашу жизнь приятной и интересной. Но ни одно из этих удовольствий не может заменить чтения. Словами этого объяснить нельзя, но любой книгочей подтвердит мои слова. Трудно, почти невозможно объяснить человеку, которого с детства кормили исключительно морковкой, чем хорош шоколад. Так и здесь. Чтение – ни с чем несравнимое наслаждение: что будет дальше? Кто убийца? Выживет или не выживет? Любит или не любит"? Верить или не верить? Направо пойти или налево?

    Волшебное удовольствие. И вкус к нему надо прививать с раннего детства. Кстати, именно поэтому я написал несколько детских книг. Родители в обязательном порядке должны читать детям книжки вслух. Смеяться вместе с ними, обсуждать прочитанное, изумляться выдуманным писателем историям. Только тогда ваше чадо получит шанс стать настоящим читателем. Вы хотите сказать, что с этой точки зрения просмотр кинофильмов, мультиков и детских передач ничем не хуже? Это заблуждение. Во-первых, способ экранного восприятия информации принципиально отличается от книжного. Работают разные отделы головного мозга. Кроме того, визуальный способ даёт меньше простора для фантазии, книга заставляет додумывать обстановку, периферию событий, внешность и характер персонажей. А для ребёнка это крайне важно: разбудить свою фантазию (это – причина номер два). Ещё аргумент: авторы телепередач и интернет-продуктов преследуют собственные цели, воздействуя на аудиторию. Если вы не хотите отдавать чувства и сознание своего ребёнка в чужие руки – оторвите его от экрана или монитора и начните читать.

  

  
    Будем добрее, станем умнее

    Причина номер три. Чтение художественной литературы будит в человеке способность к эмпатии (сопереживанию). Причём эмпатические способности, приобретённые в процессе чтения, гораздо глубже, чем при просмотре фильмов или спектаклей. Ведь пробегая глазами по книжной странице, вы становитесь соавтором, создавая вместе с писателем мир книги. А при просмотре зрелища авторы не дают развернуться вашим творческим способностям, а потому и эмпатические ощущения носят более поверхностный характер.

    Вспоминаю, как одна моя знакомая разнесла в пух и прах мой первый роман («Аудитор»), Один из аргументов, который она привела, говоря о том, насколько плохой получалась книга: «Зачем ты убил Катю (главный женский персонаж романа)? Я вся просто изревелась, так её жалко было!»

    Оп! Попалась, дорогая читательница! Ты ведь испытала тот самый катарсис, о котором говорил ещё Аристотель. Ты плакала, переживая за судьбу вымышленного персонажа, проливала слёзы над страницами, испещренными буквами. И вся эта история возникла в твоём сознании настолько ярко и отчётливо, что ты вначале полюбила книжную Катю, а потом ужаснулась её печальной судьбе. Значит, мой писательский труд не пропал даром. Я смог хотя бы одного своего читателя сделать человечней, добрее.

    Станет ли человек, регулярно читая книги, добрее? Не всегда, наверное. Но, может быть, не надо ставить перед собой такие глобальные задачи. Однако то, что привычка к чтению – действенный инструмент социализации личности, сомнений не вызывает. Развитое воображение и способность чувствовать себя на месте другого человека способствуют формированию у человека своеобразных нравственных тормозов. Ты ощущаешь себя частью мира, поскольку книги научили тебя создавать целые вселенные. Ты не оскорбишь просто так человека, не ударишь его: книги показали тебе, как это больно и унизительно. Бывают, конечно, исключения. Но недаром в тюрьмах всего мира создаются библиотеки. Считается, что чтение может снизить накал людской агрессии.

    Причина номер четыре. Социологические исследования показывают, что хорошие инженеры, успешные изобретатели, большие учёные, как правило, в детстве и подростковом возрасте много читали. Познавательный аспект чтения невозможно переоценить. Книги о путешествиях и экзотических приключениях в игровой форме дают массу сведений о географии, астрономии, истории. Научная фантастика приоткрывает перед подростками тайны физики, астрономии и математики. Даже дамские романы дают девочкам массу интересной информации: как одевались королевы, как нужно вести себя светским красавицам, кто такие рыцари и о чём можно говорить с джентльменами.

    И, наконец, причина номер пять. Чтение художественной литературы – практически единственный надёжный способ постижения родного языка. Никакие уроки словесности, никакое зазубривание правил правописания не заменят чтения. Можно не читать учебников, но Толстой, Пушкин, Гоголь, Чехов, Чуковский, Маршак (да, да, детские писатели), Ильф и Петров научат вас русскому языку. Без них ваш словарный запас, лексический арсенал останется убогим огрызком великого, могучего и богатого. Обратите внимание, как разговаривает современная молодёжь. А ведь у них постоянно перед глазами различные тексты. Однако просмотр интернет-сайтов, пребывание в Контакте не заменит полноценного чтения художественной литературы.

  

  
    Мы должны научить их читать

    Мы несём ответственность за наших детей, каждое поколение в ответе за судьбу следующего. Родители читали нам сказки, приохотили к чтению добротной литературы. А наши дети не виноваты в том, что безжалостный научно-технический прогресс погрузил их в информационно-визуальный водоворот, отгородил их стеной магически-притягательных соблазнов от скромных радостей чтения.

    Читайте своим детям сказки. Потом придёт черёд приключенческих, фантастических романов, волшебных историй, рассказов из жизни красавиц и чудовищ. Глядишь, и ваше чадо засидится над томиком Чехова, Булгакова, Набокова… даже Сивкова, в конце концов! Хорошая литература бывает разной. Нов одном она абсолютно одинакова: автор пишет совершенно вымышленные, но абсолютно честные (а, значит, правдивые) истории. Если читатель в это поверит – он будет рыдать над судьбой несчастной Кати…

    И станет от этого немного умнее и чуть-чуть счастливее.

  

  
    Глава 351

    «Я прошу Банк России и правительство провести жесткие скоординированные действия, чтобы отбить охоту у так называемых спекулянтов играть на колебаниях курса российской валюты. Власти знают, кто эти спекулянты, и инструменты влияния на них есть. Пришло время воспользоваться этими инструментами».

    Из послания Президента РФ Владимира ПутинаВ русском языке слово «спекуляция» по-прежнему имеет отчётливо негативный оттенок, несмотря на многолетнюю уже декриминализацию подобного вида деятельности. Уголовная ответственность за «перепродажу имущества с целью наживы» отменена ещё в начале 90-х годов прошлого века. Но валютная спекуляция в советские времена вообще считались настолько страшным преступлением, что за него в 1961 году была введена смертная казнь, немедленно употреблённая по делу Рокотова-Файбишенко. Поэтому сегодняшние обвинения в злокозненных валютных спекуляциях, приведьиих к обрушению национальной валюты, носят грозный характер. А если прогрессивная общественность обнаружит-таки врагов рубля и народа, не прозвучит ли грозный призыв на стихийных митингах в очередях за гречкой: расстрелять их, как бешеных собак?

  

  
    Был ли мальчик?

    Глава государства дал поручение Банку России и Правительству РФ в течение трёх недель принять строгие меры по пресечению спекуляций на валютном рынке. Поручение это должно быть исполнено к 25 декабря, в дальнейшем ответственные будут докладывать президенту о ходе выполнения антиспекуляционного задания каждый квартал. Практически сводки с фронтов получаются. Впору создавать Чрезвычайную комиссию по борьбе с валютными спекуляциями (ЧК сокращённо). При этом Владимир Путин заявил, что ему известно, кто именно спекулирует против российской валюты. Инструменты против супостатов у Центробанка и Минфина имеются – значит, Медведев с Набиуллиной и Силуановым должны принять меры. В отличие от президента у представителей экспертного сообщества отсутствует единое мнение по поводу истоков обвала рубля. Кто в этом виноват? Попробуем разобраться.

  

  
    Государственные банки против государства?

    Глава «Справедливой России» включился в поиски главных валютных спекулянтов. Сергей Миронов заявил, что против рубля играет пятёрка крупнейших банков страны. За великолепную пятёрку тут же ответил глава ВТБ, который сообщил, что, по его мнению заявления типа мироновских никоим образом действительности не соответствуют. Как и следует банкиру, Андрей Костин апеллировал к цифрам. Он отметил, что валютные депозиты ВТБ выросли за октябрь на 12,7 %, а депозиты рублёвые упали всего на 0,3 %. Вывод: говорить о бегстве от рубля и попытках обналичить рублёвые депозиты не стоит. В том, что дефицита иностранной валюты не наблюдается, может сегодня убедиться любой клиент любого российского банка.

    Коллегу поддержали и представители Центробанка. Они заявили, что никто из крупных российских банков не хулиганит на валютном рынке, что они меньше всего заинтересованы в чрезмерных колебаниях курса рубля.

  

  
    Что говорят цифры

    Кто прав? Не лукавят ли банкиры? Этот вопрос в принципе имеет математическое решение. Существуют определённые методики, позволяющие выяснить, кто больше влияет на обвал национальной валюты: банки или их клиенты.

    Попробуем сравнить два показателя. Это прирост (уменьшение) иностранных активов финансового сектора (банков) и прирост за аналогичный период нерублёвых депозитов клиентов банков (населения, промышленных предприятий, нефинансовых организаций). Чьи показатели больше– тот и давит на рубль, играет роль главного спекулянта. Мы располагаем подобными данными, их предал гласности Центробанк. Так вот: банковский показатель составил за октябрь + 8,6 млрд, долларов; показатель нефинансовых клиентов банковского сектора +11,7 млрд, долларов.

    Вывод Центробанка: банки просто выполняют волю своих клиентов, которые спасаются, таким образом, от девальвации национальной валюты.

    С подобным выводом можно согласиться. Но при одном условии. Следует продолжить цепочку рассуждений. А чьи действия (бездействия) вызвали эту самую девальвацию? Возможно, госпожа Набиуллина знает ответ на этот вопрос?

  

  
    Те же и экспортёры

    Продолжаем поиск виновных. Под подозрением находится ещё одна группа лиц по предварительному сговору. Это экспортёры. Такой точки зрения, кстати, придерживается глава Минфина РФ Андрей Силуанов. Он во всеуслышание заявляет, что именно экспортёры, которые не спешат конвертировать в рубли валютную выручку, подогревают ситуацию. Чиновник убеждён, что у правительства имеются рычаги воздействия на экспортёров, что в недрах Центробанка и Минфина уже разрабатываются соответствующие планы. Хотя о возврате требований по обязательной реализации части валютной выручки пока никто не говорит. В том, что у правительства найдутся административные инструменты воздействия на экспортоориентированный бизнес, никто не сомневается. Но можно ли вместо поиска виновных начать защиту отечественной валюты иными средствами, не только запугиванием потенциальных виновников обвала рубля'? Ведь многие эксперты сегодня абсолютно уверены в том, что влияние спекулянтов на колебания рынка незначительны, что высокий спрос на иностранную валюту – реакция населения и бизнеса на экономические процессы последнего времени. Кто несёт ответственность за эти процессы? Правильно, Центробанк в том числе.

    Именно действия Центробанка и Минфина приводят к повышению спроса на относительно дешёвое долларовое фондирование. Это объективно приводит к вытеснению рубля иностранной валютой, раскручивает инфляционную спираль, создаёт панический спрос населения на доллары/евро. Параллельно повышение ставок привело к падению рынка облигаций, что также повысило привлекательность иностранной валюты.

    Итак, многие считают, что именно политика Набиуллиной топит рубль. Значит, глава Центробанка и должна спасать российскую валюту. Напомню, что с 10 ноября этого года Центробанк не проводил валютных интервенций. Последствия нам известны. Но в начале декабря регулятор был вынужден прервать бездействие и потратил на стабилизацию рубля более 2,5 млрд, долларов.

  

  
    А где же Сорос?

    Пока мы искали виновников обвала рубля только внутри страны. Но ведь существует и международный валютный рынок, на котором играют спекулянты огромного масштаба (можно вспомнить, с каким счётом в 1992 году Джордж Сорос переиграл английский фунт). Серьёзные комментаторы пока не выдвигают теорий по поводу международного заговора против рубля. Впрочем, это вовсе не означает, что такого заговора нет. Но, возможно, планы по экономическому удушению России реализуются на углеводородном фронте (снижение цен на нефть, вытеснение России с газового рынка Европы), а право на проведение антироссийских операций непосредственно на валютном рынке попросту предоставлено российским союзникам наших заклятых западных партнёров.

    Где же выход? На мой взгляд, клубок финансово-экономических проблем можно решить только на политическом уровне.

    Президент России политическую волю по валютным проблемам в своём послании Федеральному Собранию вроде бы выразил. Как на неё отреагируют те, кому глава государства дал поручение? Слово за Дмитрием Медведевым, Эльвирой Набиуллиной и Андреем Силуановым.

    Иначе, возможно, придёт пора радикальных перестановок в финансово-экономическом блоке российской элиты.

    В книге кратко, логично и доступно объясняются причины введения и порядок уплаты новых налогов – таких, как налог на имущество физических и юридических лиц, торговый сбор. Автор рассматривает появление контролируемых иностранных компаний (КИК), создание Свободной экономической зоны «Крым» (СЭЗ), использование технологии «Big Data» и криптовалюты. Отдельное внимание уделяется новым нормам уголовного законодательства, регламентирующим ответственность за совершение налоговых преступлений. В конце книги представлен исчерпывающий перечень нормативных документов, где отражены все появившиеся в 2015 году налоги.

    www.нaлoгoвыeнoвocτи. рф

  

  
    Глава 357

    Это очень по-русски: сперва создавать трудности, а потом предпринимать героические усилия по их преодолению. Вначале у нас принимается Налоговый кодекс, в котором сломит ногу даже какой-нибудь Джордж Сорос, затем туда вносятся поправки (около 200 за неполные 15 лет). Перед этим чудом юридической техники спасуют уже все Соросы мира, помноженные на Ротшильдов и Рокфеллеров и поделённые на Михаила Касьянова. Естественно, простому гражданину и вовсе не под силу справиться с такой задачей. Поэтому профессия налогового консультанта в России – одна из самых востребованных.

  

  
    Спасение консультирующих – дело их рук

    Итак, на будущий год в России официально появится новая профессия – налоговый консультант. Нет, налоговые консультанты существуют и сегодня, но именно внесённый в Госдуму закон «О налоговом консультировании» вводит систему саморегулирования для тех, кто зарабатывает на жизнь, продираясь сквозь дебри налогового законодательства. Отныне налоговыми консультантами будут считаться только те, кто сдали квалификационный экзамен и стали членами Саморегулируемой организации (СРО). В принципе, ничего неожиданного не произошло. Российский законодатель идёт уже проторенной дорогой. Система саморегулирования различных видов деятельности (того же аудита) функционирует в России уже несколько лет. А западный опыт такого способа упорядочения отдельных видов экономической деятельности насчитывает многие десятилетия. Подходит ли такой механизм для налогового консалтинга'? Насколько хорошо проработан закон? Кому он облегчает жизнь – и кому осложняет? Попробуем разобраться.

  

  
    Можно поточнее?

    Что можно считать налоговой консультацией? По каким основаниям и в какой форме она может даваться? Новый закон увязывает понятие «налоговая консультация» с заключением по его итогам. А я, например, практикую и устные консультации. Значит, моим сотрудникам придётся составлять по их итогам соответствующие письменные заключения? В законе прямо говорится о том, что налоговые консультанты могут разрабатывать для клиентов стратегию по налоговому планированию своей деятельности, имеют право по оказанию услуг при составлении налоговой отчётности, а также выступать фактически в роли налоговых адвокатов, то есть представлять интересы клиента в суде. Вообще перечень услуг, которые могут предоставляться в рамках налогового консалтинга, закон оставляет открытым. С одной стороны это, вроде бы, неплохо. А с другой стороны практика показывает: в российских условиях, чем подробнее прописан объём прав граждан – тем лучше.

  

  
    Принципы саморегулирования

    Напомним, что сегодня у налоговых консультантов уже имеется своеобразный орган самоуправления – Палата налоговых консультантов. Но рассматриваемый нами закон отводит его роль другим структурам. Это, в первую очередь СРО. В них будут вступать и физические лица (налоговые консультанты), и юридические лица (налоговые консультации). В СРО должно будет состоять не менее ста таких лиц. В то же время серьёзные контролирующие функции в области налогового консалтинга передаются Федеральной налоговой службе (ФНС).

    Законом предусмотрена ответственность налоговых консультантов за разглашение сведений, предоставленных клиентами (за исключением тех случаев, когда сам клиент намерен эти сведения обнародовать, а также информации о самом

    факте заключения договора по консультированию). Итак, ответственность предусмотрена. Закон вводит такие наказания, как предупреждение, приостановление членства в СРО и высшую меру – исключение из её состава. Но в то же время не конкретизируется, в каких случаях, за какие правонарушения применяется тот или иной вид наказания. Это, согласитесь, неизбежно вызовет проблемы с применением закона. Многое будет зависеть от судебной практики, но пока она будет наработана, пройдёт какое-то время. Представьте ситуацию: налоговый консультант выступает в качестве эксперта в судебном процессе. Можно ли будет говорить в дальнейшем, что его заключение является разглашением тайны?

    Кроме того, законом вводится запрет на изъятие документов, предоставленных консультанту его клиентами (кроме ситуаций, прямо предусмотренных УПК РФ). На мой взгляд, эту меру защиты консультанта стоило бы усилить. Например, ввести требования судебной санкции на изъятие информации у налогового консультанта.

    Ещё одна мера ответственности предусмотрена законом. Налоговые консультанты будут отвечать перед своими клиентами за предоставление некачественных услуг. Какой критерий качества услуг налогового консультанта предусматривает закон? Всё очень просто: если клиент на основе судебного решения (которое уже вступило в законную силу) будет принуждён выплатить штрафы и пени за действия, предпринятые на основе предложений консультанта, то лицо, проводившее налоговый консалтинг, будет обязано в порядке регресса возместить клиенту подобные расходы. Обращаю ваше внимание на то, что ответственность налогового консультанта находится только в пределах штрафов и пеней. Если клиент по итогам консультации принял решение, следствием которого стало доначисление налогов, то подобные убытки налоговый консультант ему возмещать не обязан.

    Таким образом, именно суд станет инстанцией, определяющей качество работы налогового консультанта. На первый взгляд позиция законодателя безупречна. Но если мы обратимся к правоприменительной практике в делах о налоговых правонарушениях, то увидим, что ситуации, когда суды явно становятся на сторону налоговых органов, мягко говоря, встречаются совсем не редко. Называя вещи своими именами: обвинительный уклон некоторых судов сделает работу налогового консультанта весьма рискованным занятием.

    Кроме того, проверку качества работы налоговых консультантов будет проводить пока не определённый уполномоченный федеральный орган (его определит, скорее всего, Правительство РФ своим постановлением). По результатам проверок этот орган будет приостанавливать членство в СРО или даже исключать из их состава провинившихся консультантов. Разумеется, правом проводить проверки наделяются и сами СРО. Предусматривается создание ещё одного управляющего (контролирующего) органа в сфере налогового консалтинга. Это Совет по деятельности в области налогового консультирования. Он будет наделён серьёзными полномочиями: принимать профессиональные стандарты на федеральном уровне, утверждать Кодекс профессиональной этики в сфере налогового консалтинга. Что настораживает: изобилие контролирующих органов и чрезмерное (на мой взгляд) присутствие там чиновников. Так, в составе упомянутого выше Совета представители профессионального сообщества налоговых консультантов будут в явном меньшинстве. Вообще, мне кажется, налоговые консультанты после принятия закона окажутся в более уязвимом положении, чем сейчас. Например, правом требовать приостановления членства в СРО (и даже исключения из состава организации) будут наделены налоговые органы. А пострадавший консультант может оспаривать это требование только в суде. То есть на него воздействуют административными средствами, а защищаться он может, только применяя судебные способы.

  

  
    Учиться, опять учиться

    Закон вводит квалификационные требования для налоговых консультантов. Напомним, что сегодня Палата налоговых консультантов уже проводит обучение этой профессии и выдаёт соответствующие документы (аттестаты). Закон кардинально меняет систему профессиональной подготовки будущих налоговых консультантов. Вводятся требования по наличию образования и стажа работы по экономической специальности, что, на мой взгляд, абсолютно разумно. А вот обучение налоговых консультантов станет проводиться только в аккредитованных специально для этих целях вузах. Причём аккредитацию подобных учебных заведений будет проводить всё тот же «уполномоченный федеральный орган». Предполагается, что в этой сфере будет задействовано около 80 вузов по всей стране.

    Таким образом, из процесса выработки образовательных стандартов по налоговому консалтингу исключаются представители профессионального сообщества, и дело это опять же передаётся в руки чиновников. Невольно создаётся впечатление, что одной из целей принятия закона (в той редакции, которая внесена в Госдуму) является трудоустройство ветеранов фискального ведомства.

    А ещё закон не даёт ответа на вопрос, который способен заинтересовать многих работающих сегодня налоговых консультантов: что будет с аттестатами, которые выдавала Палата налоговых консультантов? Будут ли они иметь ту же силу, что и новые аттестаты? Можно ли будет их владельцам пройти обучение по новым правилам в облегчённом порядке? Напомню, что сегодня в России более 10 тысяч человек являются обладателями аттестатов налогового консультанта. Государство не признаёт таких аттестатов. Похоже, эта ситуация не изменится и после вступления в силу закона.

    А ещё закон обязывает налоговых консультантов повышать свою квалификацию как минимум в течение 72 учебных часов каждые 2 года. Это, кстати, несколько меньше, чем аналогичный закон предусматривает для аудиторов.

  

  
    Кому это нужно

    Теперь попытаемся найти ответ на главный вопрос, который заинтересует всех участников налоговых правоотношений: кому выгоден закон?

    Сразу скажу, что самим налоговым консультантам закон облегчения не принесёт. Мы будем работать примерно так же, как и раньше. Просто теперь мы будем иметь право официально именовать себя теми, кем мы являемся на самом деле. Можно будет заключать договоры по налоговому консультированию, а не просто договор об оказании услуг. Да и вообще закон не запрещает проводить налоговые консультации лицам, не имеющим официального статуса, прошедшим соответствующее обучение, получившим аттестат и являющегося членом СРО. Так что прямой выгоды закон консультантам не несёт. А вот обязанности новые возникают. Например, уплата членских взносов в СРО. На мой взгляд, большое значение будет играть именно размер таких взносов. Если возможность использования средств компенсационного фонда СРО компенсирует налоговому консультанту уплату таких взносов – это можно считать аргументом в пользу вступления в саморегулируемую организацию.

    Обращу внимание на один интересный нюанс. Сегодня активно ведутся разговоры об исключении из Налогового кодекса РФ положений об аудиторской тайне. В то же время рассматриваемый нами закон тайну налогового консультирования предусматривает. Таким образом, возникает определённая конкуренция двух смежных профессий: аудитора и налогового консультанта. И налоговый консультант получает некоторое преимущество как раз благодаря наличию профессиональной тайны. Но, повторюсь, нам стоит посмотреть, что станет с законом после третьего чтения. Может быть, законодатель каким-то образом ограничит и тайну налогового консультирования.

    Что касается клиентов налоговых консультантов, их закон до некоторой степени защищает, устанавливая имущественную ответственность налоговых консультантов (она будет обеспечиваться при помощи компенсационного фонда соответствующей СРО). Если закон и последующая судебная практика отладят этот механизм (основания и размеры ответственности), то он станет действенным инструментом защиты прав граждан. Добросовестные налоговые консультанты могут только приветствовать этот отрадный факт при одном важном условии: наши суды должны отказаться от обвинительного уклона при рассмотрении дел по налоговым правонарушениям. В целом, конечно, клиентам налоговых консультантов станет легче ориентироваться на рынке подобных услуг. Наличие признаваемого государством аттестата, членство в СРО, куда можно будет обратиться с жалобой, придадут им определённую уверенность. Кроме того, присутствие в деле официального налогового консультанта даёт и некоторые процессуальные преимущества налогоплательщику. Так, он получает возможность обоснования части судебных расходов в виде оплаты услуг налогового консультанта.

    Кто остаётся в выигрыше от принятия закона? Налоговые органы, разумеется. Они усиливают контроль над деятельностью налоговых консультантов на всех этапах их работы: от получения от разработки образовательных стандартов до привлечения к ответственности.

    Впрочем, для тех, кто профессионально работает на рынке услуг в сфере налогообложения, такое положение дел не удивительно. Оно вполне укладывается в рамки процесса по усилению государственного контроля в налоговой сфере. Кризисные явления в экономике уже по привычке вызывают жёсткую реакцию государства. Для того, чтобы переломить ситуацию, необходимо выходить в политическую сферу.

    Напомню, что одной из важнейших задач политической партии «Партии налогоплательщиков России» является воздействие на государственную политику в сфере налогообложения для создания благоприятных условий функционирования российского бизнеса.

    05.12.20 U

  

  
    Оптимизм вопреки всему

    В четверг, 4 декабря, Президент России Владимир Путин обратился с традиционным ежегодным посланием к Федеральному Собранию, Глава государства, обращаясь к парламентариям с такими посланиями, подводит итоги уходящего года, ставит задачи на будущий год, как бы инициируя законотворческую деятельность депутатов. В чём особенности нынешнего послания? Разумеется, это внешнеполитический и вызванный им финансово-экономический кризис. Стране брошен вызов, и страна устами президента этот вызов принимает.

    Мы должны научиться жить в условиях санкций и резкого обострения отношений с нашими западными заклятыми партнёрами. В то же время властные элиты России не демонстрируют (пока, надеемся) сплочённости перед лицом постоянно возникающих проблем, не проявляют намерений прилагать консолидированные усилия по преодолению кризисных явлений.

    Примечательно, что в этом году по сведениям информированных источников от составления текста послания были отстранены представители Правительства РФ. И это не случайно.

    Принятие бюджета в нынешнем виде вызывает сомнения (переходящие в сдержанное осуждение) некоторых высокопоставленных чиновников экономического блока правительства. Кое-кто открыто заявляет о нереальности бюджетных показателей. И президент, похоже, решил дать в своём послании ответ таким скептикам. В своём коротком (47 минутном) динамичном выступлении Владимир Путин обозначил несколько важных направлений, над которыми должно поработать правительство для того, чтобы экономика страны вышла на новый уровень развития, призванный решить задачу по становлению России в качестве передовой динамично развивающейся державы. Нас, разумеется, интересует в первую очередь экономический блок послания.

    Остановимся на самых важных его аспектах. Президент высказал идею, под которой готов подписаться любой представитель бизнес-сообщества России. Это объявление налогового моратория на 4 года. Давно пора! Нужно остановить безумную карусель налогового законотворчества. Предприниматели должны почувствовать уверенность в завтрашнем дне, приобрести чувство стабильности. Хотя бы на несколько лет.

    Глава государства призвал российский бизнес закрыть оффшорную историю. Президент обратил внимание предпринимателей на ненадёжность размещения средств за рубежом. Лучшее пристанище для денег, нажитых в России – это сама Россия. И здесь Владимир Путин, безусловно, прав. События последнего времени (например, на Кипре) показали, что Запад относится к российским гражданам как к людям второго сорта.

    Даже к богатым гражданам. Но как быть тем, кто не уверен в том, что возвращение его денег на родину не вызовет неприятных вопросов у правоохранительных органов? Глава государства дал ответ на этот неизбежный вопрос. Он пообещал разовую амнистию для тех, кто возвратит свои капиталы в Россию. И об этом аналитики говорили уже давно. Хотелось бы, чтобы это предложение президента было в кратчайшие сроки конкретизировано на законодательном уровне.

    У меня есть опасения, что чиновники в правительстве попытаются торпедировать эту инициативу Путина. Не забыл президент и старинную (ещё со времён ранней советской власти) российскую традицию помянуть добрым словом контроль и учёт. Он заявил о необходимости жёсткого контроля над расходованием бюджетных средств, в том числе и при реализации гособоронзаказа (привет от экс-министра Сердюкова). Причём особое внимание Владимир Путин обратил на то, что подобный контроль необходимо проводить по всем звеньям цепочки распределения средств (берегитесь, дочки-однодневки!).

    Но, как бы предупреждая излишний административный восторг, возникающий у наших чиновников при проведении контрольных мероприятий, президент заметил, что все проверки должны носить прозрачный характер. Надеюсь, что наши фискальные органы обратят особое внимание на это место в обращении главы государства. Не обошлось нынешнее обращение и без пассажей о проблемах малого бизнеса.

    Президент пообещал двухгодичные налоговые каникулы для тех представителей этого сектора экономики, которые только открыли своё дело. Хотелось бы, чтобы эти слова президента в дальнейшем не разошлись с делами правительства. Ещё один «пряник» малому бизнесу – обещание активнее привлекать малые предприятия к выполнению государственного заказа.

    И по этому поводу у меня никаких возражений не возникает. Декларация, безусловно, позитивная. Дело за малым: реализовать её на практике. И, наконец, ещё одно программное положение из послания президента. Владимир Путин дал поручение Правительству РФ по разработке программы развития несырьевого бизнеса в России. В общем, послание было выдержано в сдержанно оптимистическом тоне, что контрастирует с близкими к паническим настроениями некоторых членов правительства.

    Это не может не радовать нас, патриотически настроенных граждан России. Нужно реализовать на практике идеи президента. Что касается нас, членов политической партии «Партии Налогоппателы ι ihkob России» то мы, безусловно, прислушаемся к обращению Президента РФ к представителям всех политических сил. Владимир Путин призвал конструктивную оппозицию к консолидации усилий на благо России, которая сегодня находится в сложной ситуации. Мы готовы.

    04.12.2014

  

  
    Чиновники или бизнесмены?

    Всё для блага человека, всё – во имя человека… И мы знаем, как зовут этого человека. Помните шутку советских времён? Если кто-то забыл или по молодости лет просто не знает юмористический фольклор тех лет – этого человека Леонид Ильич звали. Сегодня, в эпоху рынка и демократии, круг привилегированный лиц существенно расширился. С одного товарища Брежнева до нескольких миллионов современных российских чиновников. Подтверждением этой печальной истины стали положения проекта федерального бюджета на ближайшие годы. Предполагается, что к 2018 году денежное содержание (заработная плата) федеральных государственных служащих вырастет в 2,6 раза, и составит примерно 1,7 от средней зарплаты по стране.

    Вы будете смеяться, но обычно суровый, когда речь идёт об увеличении бюджетных расходов, Минфин России полностью поддержал эту идею и готов выложить в течение трёх лет на эти цели аж 135 млрд, рублей, то есть по 45 млрд, рублей в год.

    Может быть, наши госслужащие сегодня мало получают, может быть, семьи наших чиновников находятся на грани нищеты? Статистика неумолима: в 2013 году средняя зарплата федеральных чиновников, входящих в состав центральных органов власти, составила свыше 72 тыс. рублей. Их коллеги в региональных структурах федеральных органов власти жили поскромнее, в среднем на 27,9 тыс. рублей в месяц. При этом средние зарплаты чиновников из администрации Президента РФ и Правительства РФ превысили 160 тыс. рублей. Наверное, многие чиновники действительно недовольны таким уровнем доходов. Что ж, можно посоветовать им поменять место работы и отправиться, например, в школу. Правда, для этого понадобится подтянуть свои знания по арифметике, зато они точно станут ближе к народу.

    Если серьёзно. Чиновники – тоже люди, без шуток. И они тоже имеют право на достойную оплату своего временами нелёгкого труда. Но, господа хорошие, ножки ведь, как известно, по одёжке протягивать следует. Тот же Минфин, который готов увеличить коллегам зарплату, сообщает, что в течение ближайших лет Россия будет жить с дефицитным бюджетом. И дефицит этот составит порядка 1 трлн, рублей. Если цены на нефть продолжат пикировать, государству придётся экономить на социальных расходах. А это – рост социальной напряжённости. Но российские власти, похоже, больше волнует лояльность чиновников, а не спокойствие бюджетников и пенсионеров.

    Разговоры о том, что рост зарплат вызовет повышение эффективности труда по управлению и, следовательно, приведёт к сокращению числа госслужащих – в пользу бедных (тех, кто не знает великий закон Паркинсона, в соответствии с которым численность чиновников растёт независимо от объёма функций органа власти).

    Что можно сделать для экономии бюджетных средств и восстановления социальной справедливости? Предлагаю обратиться к опыту наших заклятых друзей американцев. Согласно 27-й поправке к конституции США Конгресс не может увеличивать зарплату для депутатов (конгрессменов и сенаторов) того же созыва. То есть любое положение о росте депутатской зарплаты начинает работать только после очередных выборов. Дескать, увеличить заплату себе нельзя, а только будущим депутатам. Почему бы нам не принять такое правило? Вы скажете, что сегодня речь идёт об увеличении зарплаты чиновников, а не депутатов. Но в России существует негласное правило: существует увязка размеров чиновничьих и депутатских зарплат. Поэтому депутаты Госдумы, я уверен, не забудут и о своих кошельках.

    Можно принять и более радикальное решение: ввести обратную пропорцию между зарплатами представителей исполнительной и законодательной власти. Депутаты, увеличивая зарплату чиновников, должны на столько же сократить свои доходы. Может быть, в этом случае, в России уменьшится число тех, кому нравится карьера чиновника. А сегодня по опросам примерно 20 % молодых людей мечтает поступить на государственную службу. А вот открыть свой бизнес предполагают только 2 %.

    И это – неправильно. Хотелось бы наоборот.

    02.12.2014

  

  
    Глава 365

    Мир сегодня буквально захлёбывается потоками информации. Коммуникационный мусор социальных сетей, корпоративные базы данных, предпринимательская информация, сведения, накопленные государственными структурами – всё это сегодня измеряется байтами, помноженными на неизвестные ещё вчера приставки, обозначающие тысячекратное умножение числа: пета-, экса-, зетта-. Так и до йотты– недалеко.

    СПРАВКА:

    • петабайт (ПБ) 1015 байт;

    • эксабайт (ЭБ) 1018 байт;

    • зеттабайт (ЗБ) 1021 байт;

    • йоттабайт (ЙБ) 1024 байт.

    Эксперты прогнозируют: к 2020 году информация, накопленная на нашей планете, достигнет объёма 40 ЗБ. Это примерно 5,2 ГБ на каждого жителя Земли. Напомню, что сегодня численность населения земного шара составляет порядка 7 млрд, человек.

    Хранение, обработка и использование таких гигантских информационных массивов – задача невероятно сложная и настолько же актуальная. Кто владеет информацией – тот управляет миром. Теперь эту максиму необходимо дополнить: миром владеет тот, кто эту информацию еьцё и может оперативно структурировать, анализировать и использовать по назначению.

    Потенциальные повелители вселенной сегодня осваивают весьма перспективный ресурс: технологию Big Data (Большие Данные, БД далее по тексту). Что собой представляет этот мощный инструмент? Кто и как его может использовать? Чем грозит вашему бизнесу неумение обращаться с БД и соответствующее умение им пользоваться у налоговых служб? Порассуждаем на эти темы.

  

  
    Очень большие данные

    Итак, что собой представляет технология БД. Неспециалистам в IT-сфере понять начинку этого сложнейшего софта практически невозможно, поэтому лучше говорить о том, что мы имеем на выходе, какие возможности получает пользователь БД. Эта технология позволяет эффективно решать три класса задач:

    • сохранение и манипулирование информацией, измеряемой в тера– и петабайтах, которую другие системы использовать толком не умеют;

    • структурирование хаотичной информации, представленной в текстовом или визуальном формате (в том числе видео);

    • анализ массивов информации, который позволяет определить оптимальные способы обработки слабо структурированных сведений, продуцировать аналитические отчёты, предлагать эффективные методы прогнозирования.

  

  
    Те же и бизнес

    Масштабное использование БД-технологий способно серьёзно повлиять на несколько сегментов рынка информационных услуг. Это, во-первых, бизнес-аналитика. Объём таких услуг по всему миру сегодня оценивается не менее чем в 100 млрд, долларов. Добавьте сюда финансовый сектор. Здесь сложнейшие задачи приходится решать для определения алгоритма гарантированного дохода, ничтожные на первый взгляд искажения информации могут привести к серьёзным финансовым потерям. Телекоммуникации, реклама, розничная торговля, транспорт, строительство, промышленное производство… Этот ряд можно продолжать практически до бесконечности. Ёмкость рынка поистине неисчерпаема. Тем более что по уверениям специалистов только около 0,5 % собранной информации обрабатываются сегодня надлежащим образом.

    Внедрение БД способно кардинально изменить ситуацию.

    Как обстоит с этим дело сегодня? Порядка 65 % самых больших мировых компаний заявляют об инвестировании в БД или планируют вложение крупных средств на эти цели уже в ближайшем будущем. Два года назад таких компаний было на 7 % меньше, чем сейчас. Согласитесь, рост впечатляющий. Вообще баланс расходов на работу с информацией существенно изменится уже в ближайшее время. Предполагается, что к 2020 году расходы на хранение информации в крупных компаниях будут сокращены в десять раз, зато расходы на исследования по возможному использованию БД возрастут на 40 %.

  

  
    Человеческий фактор

    Но имеется важный аспект, который тормозит внедрение и использование БД во многих российских компаниях. Это всё тот же пресловутый человеческий фактор. Отсев ненужной, сорной информации на входе системы – задача для квалифицированных специалистов. Какую информацию стоит сохранить (проанализировать, обработать, использовать), а какую отбросить – такие решения должен принимать человек. Если в штате компании отсутствуют аналитики и маркетологи высокого уровня – использование БД-технологий большой пользы не принесёт. Кроме того, сами бизнес-процессы в компании, использующей БД, также должны соответствовать новому уровню задач.

    Как показывает практика, наибольшую часть расходов в рамках применения БД составляет процесс сбора информации.

    Причём объёмы такой информации предварительно определить с большой точностью невозможно.

    И цена ошибки именно на этом этапе очень велика. Представьте себе задачу по определению эффективности рекламного месседжа при установке билборда. Можно поставить возле каждой рекламной конструкции наблюдателей, которые станут отмечать количество людей, проходящих мимо в единицу времени. Эту работу можно выполнить и при помощи видеокамеры. А можно для этого использовать сведения, имеющиеся у провайдеров, работающих в сфере телекоммуникации. У них имеется геолокационная информация по своим абонентам: местонахождение, возраст, пол и т. д. Рекламное агентство, располагая такой информацией, сможет определить, где и какие сообщения необходимо размещать. В одном месте реклама турагентства, в другом – призыв посетить автосалон или приобрести билеты на концерт популярного исполнителя.

    Ещё один пример. Банки при помощи БД-технологии сегодня могут разоблачать мошеннические действия по использованию пластиковых карт. Для этого достаточно располагать информацией о местоположении карты клиента и его мобильного телефона. Если они расположены в одной точке пространства, например, в магазине, а клиент сообщает об утере карты – вполне возможно, что это мошенник. Если покупка производится в одном месте, а телефон – в другом, то наблюдатель приходит к выводу, что, возможно, карта утеряна или похищена.

  

  
    Порядок внедрения

    Что необходимо предпринять для внедрения у себя БД-технологий?

    Во-первых, вам следует определить круг задач, которые вы в приоритетном порядке намерены решить. Это должны быть ключевые направления, от освоения которых в первую очередь зависит успех вашего бизнеса. И при сборе информации нужно будет сосредоточиться именно на этом направлении.

    Второе условие: ваша компания должна наработать высокую корпоративную культуру принятия решений. Квалифицированный анализ может выявить не самые радужные обстоятельства. Хватит ли у вас смелости принять такую информацию и руководствоваться ею в своих дальнейших действиях?

    И третий фактор. Тот самый, человеческий. Вам нужны не просто квалифицированные аналитики. Для принятия решений на основе огромных массивов данных от человека требуются инсайтерский прорыв, способность к творческому озарению. Такие люди встречаются не часто.

    Сегодня многие профессиональные бизнес-аналитики и маркетологи с некоторой опаской относятся к перспективе внедрения БД-технологий. Они беспокоятся за сохранение своих рабочих мест. Мне кажется, такие опасения не имеют под собой реальных оснований. По крайней мере, когда речь идёт о квалифицированных специалистах. Без человека, как мы уже говорили, система всё равно работать не будет. Аналитик должен провести информационную фильтрацию, отсеять ненужные и второстепенные сведения, кроме того, только профессионал сможет нарастить вокруг больших информационных массивов соответствующий бизнес-контекст. Для этого требуется серьёзный опыт, хорошая профессиональная интуиция. Вообще внедрение БД наоборот должно порадовать настоящих профессионалов в сфере бизнес-аналитики. Программа освободит их от рутинной работы по сбору и первичной обработке информации, следовательно, у них высвобождается время для настоящей творческой работы по моделированию перспективных бизнес-процессов.

  

  
    Большие данные для Большого брата

    Пока вы думаете над тем, стоит ли вкладывать средства в технологии больших данных Большой брат (наше всемогущее государство) времени не теряет.

    Массив информации, накопленный государственными структурами (касающейся, в том числе, и частных лиц), огромен. Но сегодня большая часть этих данных (порядка 70 %) почти не структурирована. Это огромное количество отчётов, заявлений, докладов, аналитических записок, прогнозов, планов, правоприменительных актов, пояснительных записок. Люди постоянно обращаются в различные государственные структуры, и эти обращения неизбежно фиксируются. Пока в России отсутствует надёжная система обмена информации даже в рамках одного ведомства, человек ещё может проскочить через ячейки сети, которую то или иное ведомство забрасывает в океан информации, желая выловить правонарушителей.

    Перспектива эффективного использования БД-технологий государственными органами может ужаснуть тех граждан, которые не до конца откровенны с государством.

    Представьте себе, какие возможности открываются в свете предстоящей информационной революции перед теми же налоговыми органами. История создания и ликвидации фирм однодневок, сведения о соотношении расходов и доходов физических и юридических лиц, подробная налоговая траектория организации, которая регулярно меняет место ведения деятельности по территории всей страны, все факты совершения гражданами и юридическими лицами самых различных правонарушений от уголовных до дисциплинарных – вся эта информация станет доступна любому налоговому инспектору. Государственные структуры будут точно знать характер перемещений по стране и за границей буквально каждого гражданина, чиновникам станут известны социальные связи интересных им людей: кто с кем учился, кто на ком женился/развёлся, кто с кем сидел за одной партой или в одной камере. Любое сообщение в социальной сети станет предметом тщательного анализа.

    Принципиальное решение об использовании государственными структурами БД-технологий уже принято. И сегодня, например, Федеральная налоговая служба России проводит мероприятия по организации аналитического блока в своём хранилище информации. Следующим шагом должно стать создание единого информационного пространства, которое позволит внедрить технологии централизованного доступа к федеральной базе региональных налоговых служб и установлению взаимных информационных связей между всеми структурными подразделениями ФНС.

    ФНС сегодня приступает к реализации проекта по внедрению системы моделирования и коррекции поведения налогоплательщиков. Налоговые органы получат в свои руки систему, которая позволит выявлять зоны повышенного риска совершения налоговых правонарушений. Именно в таких секторах будут проводиться локальные налоговые проверки. Ещё одна задача, которая поставлена руководством ФНС – унификация правоприменительной практики. Целесообразность этого решения оспорить сложно. На мой взгляд, результаты такой работы одинаково важны как налоговикам, так и налогоплательщикам.

    Такие перспективы впечатляют. При этом финансовые и организационные возможности государства неизмеримо превосходят аналогичные ресурсы любой частной компании, поэтому обозначенные мной выше трудности внедрения БД-технологии будут с лёгкостью преодолены государственными структурами.

    Что с этим можно поделать? Два варианта: или вы начинаете вести бизнес строго по правилам, которые установило государство или благодаря внедрению БД-технологий настолько повышаете эффективность своего бизнеса, что сможете, как минимум на два шага предвидеть потенциальные репрессивные действия государственных структур. То есть бизнес и государство начинают своеобразную гонку информационных вооружений. Кто в ней победит?

    Я ставлю на российский бизнес, который за 25 лет существования в стране рыночных отношений доказал свою удивительную живучесть.

  

  
    Глава 371

    Новости из Госдумы в конце нынешнего года напоминают сводки с полей сражений. Причём атакующей стороной в этой войне выступает государство, а обороняющейся – российский бизнес. На этот раз удар нанесён на участке местного значения. 18 ноября Госдума во втором чтении принимает поправки к закону, которыми устанавливаются местные сборы, и увеличивается продолжительность сроков, по завершении которых доход от продаж освобождается от оплаты НДФЛ.

    Чиновники утверждали, что поправки в Налоговый кодекс призваны пополнить местные бюджеты, а также вывести бизнес из тени. Наша партия (также, как и многие другие представители бизнес-сообщества) выступила с резкой критикой новых поправок. Мы считаем, что местным бюджетам, конечно, помогать нужно, но почему для этого обязательно требуется тотальное уничтожение предпринимательства как вида деятельности, разрешённого конституцией. Может быть, бизнес при помощи таких мер и выйдет из тени, но при этом шагнёт прямиком в могилу.

    Нужно отметить, что резкая критика предлагаемых поправок принесла свои плоды: проект, вынесенный профильным комитетом Госдумы на второе чтение, оказался более мягким, чем первоначальный вариант. Итак, что предлагается, что поменялось.

  

  
    Что было, что будет

    Законопроект в прежней редакции предполагал введение сборов за 22 (!) вида деятельности, включая такие услуги, как розничная торговля, организация общественного питания, перевозки на такси, парикмахерское дело. В таком виде проект практически хоронил малый бизнес в нашей стране, ведь под указанные там виды деятельности подпадало до 80 % от общего числа предпринимателей. И это не громкие слова. Законопроект устанавливал поистине драконовские ставки местного сбора. К примеру, торговля и общепит облагались по ставке шесть тыс. рублей за 1 кв. метр с площади торговых залов (в пределах 600 тыс. рублей). А автомобильные грузоперевозки предполагалось обложить сбором по ставке 60-300 тыс. рублей (в зависимости от грузоподъёмности транспортного средства). Пассажирские перевозки предполагалось обложить по ставке в таких же пределах. Гостиничный сбор – тоже немаленький: 50 рублей на человека в сутки.

    Конечно, законодатель утверждал, что регионы сами установят ставки местного сбора. Им вроде бы предоставляется право регулировать ставки десятикратно. Но, как показывает практика, когда субъектам федерации предоставляются подобные возможности, параллельно сокращаются те или иные виды федеральных субсидий (дескать, вы теперь сможете заместить выпадающие доходы). Вот регионам и приходится не от жизни хорошей заниматься таким «возмещение».

    Думцы совещались до последнего, редактирование поправок было завершено всего за несколько часов до внесения проекта в федеральный парламент. Законодатель прислушался не в последнюю очередь к пожеланиям московских властей, которые были и остаются сторонниками введения местного сбора.

    Что осталось от наполеновских планов правительства? Из 22-х видов предпринимательской деятельности, подпадающих под местный сбор, осталась лишь торговля в следующих разновидностях: в стационарных объектах, в которых имеются торговые залы, а также торговля на розничных рынках и со складов. При этом предприниматели на патенте от сбора освобождаются. В таком виде, скорее всего, закон и будет принят. Причём вступает в действие он не одновременно на территории различных субъектов федерации. В срок с 1 июля следующего года местные сборы, скорее всего, будут введены в городах федерального значения (Москва, Санкт-Петербург, Севастополь). Прочие территории пока к введению сбора не готовы, хотя многие губернаторы настаивают на том, что и у них местный сбор должен быть введён в 2015 году. Чиновники успокаивают бизнесменов: они утверждают, что ставки сбора по регионам будут ниже, чем в Москве. Слабое утешение. Доходы бизнеса в провинции тоже ниже, чем в столичных регионах, так что удар по предпринимателям будет нанесён в равной мере.

    Законодатель предполагает начать сборы в самые короткие сроки. Их необходимо платить уже через три месяца после начала ведения предпринимательской деятельности. Сами понимаете: прибыли за первый квартал будет не густо, а сбор нужно будет платить в полном объёме.

    Сколько это будет в конкретных значениях? Приведу один пример. Москва, предприятие розничной торговли. Предположим, речь идёт о стационарной сети. Площадь торгового зала – в пределах 50 кв. метров. Как установлено законом, сумма сборов не может превышать стоимость патента. Для Москвы для такого вида деятельности, как розничная торговля, патент стоит 6 % от наибольшего предполагаемого годового дохода с одной точки. Это – 2 млн. рублей. Значит, вы будете обязаны платить 120 тыс. рублей в год, то есть 30 тыс. рублей ежеквартально. Вас устраивают эти цифры? Я считаю такие ставки неподъёмными.

    Ещё одна проблема – разночтения в понимании самого термина «торговля». Сегодня некоторые трактовки позволяют понимать под этим и виды деятельности по предоставления некоторых услуг (не только по продаже товаров, как говорится в законе о торговле). Существует и неясность с определением торговых площадей (общая или полезная), могут возникнуть проблемы с интернет-торговлей. То есть проект – совершенно сырой, а платить предпринимателям всё равно придётся.

  

  
    Недвижимость вдогонку

    Тем же законопроектом предлагается также внести изменения в Налоговый кодекс, в соответствии с которыми срок владения, позволяющий продать недвижимость без уплаты НДФЛ с выручки, возрастает до пяти лет с нынешних трёх. Из этого правила делается три исключения, трёхлетний срок сохраняется для тех, кто получил недвижимость по наследству, в подарок или в результате приватизации. Проектом определяется и минимальный размер дохода, подпадающий под НДФЛ: это кадастровая стоимость недвижимости, помноженная на 0,7. Предполагается, что поправка будет распространяться на сделки с недвижимостью, совершённые после 1 января 2016 года. Ещё один удар по благосостоянию граждан, которые вступили на скользкий путь улучшения своих жилищных условий.

    Кое-кто из наблюдателей возлагает надежды на последнюю инстанцию. Дескать, президент Путин скажет своё веское слово. Надеяться, конечно, надо на лучшее, но готовиться – к худшему. А лучшая подготовка для этого – посещение нашего семинара «Оптимизация налогов – 2015».

  

  
    Физика банкротства, а не только «юрика»

    Итак, в декабре этого года российское законодательство о банкротстве, возможно, сделает ещё один шаг навстречу западным стандартам. Профильный комитет Госдумы рекомендовал депутатам рассмотреть во втором чтении поправки к закону о несостоятельности (банкротстве), которые сделают возможной процедуру банкротства физических лиц. Напомню, что действующая редакция закона позволяет проводить процедуру банкротства только в отношении юридических лиц.

    Многострадальный закон маринуется в Госдуме аж с 2012 года, именно тогда он был принят в первом чтении. В этом году законодатель, кажется, решился сломать два стереотипа, которых российское право придерживалось долгие годы: нельзя привлекать к уголовной ответственности юридические лица и банкротить лица физические. Теперь, кажется, юрлица можно будет привлекать к уголовной ответственности за отдельные налоговые преступления. И вот наступил черёд физических лиц.

    Почему так долго у нас не решались применять процедуру банкротства к гражданам? Скорее всего, власти не хотели усиливать социальную напряженность в обществе: долги по потребительским кредитам банкам растут как снежный ком. Что будет, если из-за этого придётся банкротить пенсионеров? Страшно подумать. Но, как выяснилось, не так страшен чёрт, как его малюют. Стоит только посмотреть, какие предложения сегодня рекомендуются по поправкам перед вторым чтением.

    Во-первых, увеличен размер суммы долгов, при которых возможно банкротство физических лиц. С 50 тысяч рублей она, скорее всего, будет увеличена до 300 тысяч. Кстати, время просрочки долга будет установлена законом в три месяца. Так что небольшие долги пенсионеров не позволят «хищным» банкам претендовать на скромное имущество ветеранов.

    Во-вторых, предусмотрен пятилетний период санации. При этом реструктуризацией долгов будут заниматься финансовые управляющие (по аналогии с арбитражными управляющими для юридических лиц). Это, вроде бы, разумное требование: наши граждане в массе своей не обладают достаточными экономическими и финансовыми познаниями для того, чтобы решать подобные проблемы самостоятельно.

    И, наконец, третья важная особенность нового закона. Взыскание по долгам может быть обращено и на жилище должника физического лица даже в том случае, когда оно для него является единственным прибежищем. Предполагается, что такое жильё будет реализовано по рыночной цене, часть вырученных средств пойдёт на приобретение более скромного (если это вообще возможно) жилья для банкрота, а оставшиеся средства будут направлены на удовлетворение требований кредиторов.

    Для кредиторов принятие закона, безусловно, новость хорошая. А для граждан потенциальных банкротов? Как ни странно это покажется на первый взгляд – им тоже не станет хуже. Сегодня с должниками физическими лицами «работают» коллекторы, в качестве которых зачастую выступают криминальные элементы. Конечно, надо бы финансовую грамотность подтянуть, чтобы вообще не попадать в неприятные ситуации. Но гражданам всё-таки лучше жить по законам, а не по понятиям.

    Кстати, подобная процедура будет применяться и к индивидуальным предпринимателям. При этом их лицензии будут аннулированы.

  

  
    Перевод будущего долга: мечты сбываются – арбитраж

    Современное российское законодательство зияет многочисленными пробелами, которые зачастую восполняются судебной практикой. Я хочу обратить ваше внимание на один из таких пробелов и посмотреть, как с ним справляется арбитражная практика. Речь идёт о такой операции, как перевод будущего долга.

    Необходимость в ней может возникнуть при самых разных обстоятельствах. Самый очевидный пример. Кредитная организация заключает кредитный договор, деньги пока на счёт займополучателя не поступили (долг, таким образом, пока не существует), а банк уже заключает договор с третьим лицом по поводу перевода этого не существующего долга. Насколько это законно?

    Подобные отношения регулируются гражданским законодательством, в частности нормами 24-й главы Гражданского Кодекса РФ. Её новая редакция вступила в силу летом нынешнего года, так что судебная практика по этому вопросу пока не наработана в больших объёмах, поэтому обстоятельства, связанные с переводом будущего долга не подлежат однозначной трактовке.

    Но в то же время п. 1 ст. 391 ГК РФ в современной редакции однозначно позволяет переводить такой долг для субъектов предпринимательской деятельности. Итак, закон допускает возможность перевода будущего долга даже в тех случаях, когда заёмщик в этом участия не принимает.

    Эти положения Гражданского Кодекса подкрепляются п. 1 ст. 388.1 ГК РФ, где говорится об уступке будущего требования. Но здесь не упомянута возможность перевода будущего долга, впрочем. прямого запрета на такие действия упомянутая мной статья также не содержит.

    Имеются также акты судебного толкования, которые применятся в арбитраже по интересующему нас поводу. Это, например, Информационное письмо Президиума ВАС РФ от 30 октября 2007 г. №

    120. Здесь говорится о допустимости соглашения об уступке права требования. Причём предметом такого соглашения может выступать и субъективное право, которое на момент соглашения ещё не возникло.

    Позиция ВАС состоит в том, что, поскольку такое соглашение прямо не запрещено законом (дополню: принципам гражданского права это также не противоречит). Суды, рассматривая споры по поводу перевода будущего долга, ссылаются именно на это письмо.

    Там же приводится ещё один аргумент в пользу возможности такой сделки: ситуация с переводом будущего долга неизбежно возникает в тех случаях, когда происходит замена в договоре займа той стороны, которая выступает как займополучателем, так и заёмщиком.

    Возвращаясь к использованию принципов гражданского права, хочу отметить, что при возникновении пробела в праве суд обязан (!) использовать аналогию закона, а при отсутствии такой возможности – использовать принцип данной отрасли права. Один из основных принципов гражданского права – свобода договора (ст. 1 ГК РФ). Конкретизируя этот принцип, ст. 421 ГК РФ провозглашает право субъектов гражданско-правовых отношений заключать договоры, прямо не предусмотренные и не запрещённые законом.

    Судебная практика по вопросам, связанным с переводом будущего долга, не очень велика, но она всё же имеется. Приведу несколько примеров:

    • постановление Пятнадцатого арбитражного апелляционного суда от 3 июня 2013 г. № 15АП-6264/13, оставленное без изменения;

    • постановлением ФАС Северо-Кавказского округа от 20 сентября 2013 г. № Ф08-5292/13 по делу № А53-31124/2012;

    • постановление Девятого арбитражного апелляционного суда от 29 июля 2014 г. № 09АП-29051/14;

    • постановление Пятнадцатого арбитражного апелляционного суда от 14 марта 2014 г. № 15АП-147/14, постановление Пятнадцатого арбитражного апелляционного суда от 17 января 2013 г. № 15АП-15290/12.

    Хочу обратить ваше внимание на такой аспект арбитражной практики, как зависимость правовой квалификации от того, каким образом сформулирован договор. Напомню, что в соответствии с требованиями Гражданского Кодекса РФ (ст. 431) договор подлежит в первую очередь буквальному толкованию, то есть суд не должен применять расширительное либо ограничительное толкование к положениям договора. Как уже говорилось, при возникновении пробела в праве (когда ситуация прямо не предусмотрена законом, как в нашем случае) суд обязан сначала воспользоваться аналогией закона, то есть использовать нормы, регулирующие похожие отношения.

    В ситуации с переводом будущего долга существует риск, что суд может применить к нашему случаю нормы, регулирующие отношения по таким договорам, как договор поручительства или как договор с множественностью лиц на стороне заёмщика.

    Поэтому перед заключением договора о переводе будущего долга посоветуйтесь с опытным юристом.

    Не помешает вам и посещение наших семинаров, на которых мы рассматриваем подобные вопросы.

  

  
    Началось, налоги начали начислять по расходам

    Кажется, на Россию действительно надвигается серьёзный кризис. По крайней мере, такой точки зрения придерживается наше правительство. Судить об этом можно по ужесточению фискальной политики государства. Никто не укроется от всевидящего ока грозной Федеральной налоговой службы (ФНС) и её бдительных стражей – налоговых инспекторов. Ни гигантские корпорации, ни даже самые обыкновенные физические лица. Хотите пример? Их имеется сколько угодно.

    Итак, фабула дела. Житель одного провинциального российского города господин А. купил земельный участок площадью в несколько соток. Затем законопослушный господин А. зарегистрировал (как того требует закон) сделку в Росреестре. Ничего криминального в действиях новоявленного землевладельца вроде бы не просматривается. Но есть один нюанс. Господин А. на протяжении нескольких лет, предшествующих покупке, не имел официальных доходов и, соответственно, не выплачивал причитающийся родному государству налог (НДФЛ).

    Налоговые органы обратили внимание на сей примечательный факт и пришли к следующему выводу: ничего из ничего произойти не может (ещё великий Ломоносов об этом говорил). Следовательно, если отбросить версию о том, что господин А. делает деньги из воздуха, останется всего один достоверный вариант: налогоплательщик скрыл от государства полученные доходы. А посему ФНС вполне последовательно предъявила незадачливому землевладельцу претензии: 13 % от стоимости земельного участка. Дело рассматривалось в суде в 2013 году, дошло до верховного суда субъекта федерации, который подтвердил правоту налоговиков. Решение суда уже вступило в законную силу. Доказать свою невиновность господин А. не смог – и проиграл.

    В СМИ уже появились комментарии специалистов. Большинство из них считает, что налоговики выиграли по делу. ФНС имела очень сильную позицию: ответчик не смог доказать, что получил необходимые для покупки земли деньги в кредит. Скрыть от контролирующих органов такой объект, как земельный участок, совершенно невозможно. Всё. Точка.

    Что из этого следует? Строго говоря, налоговики не сделали ничего экстраординарного. Они просто выполнили свои обязанности, закреплённые для них законом: ФНС обязана контролировать доходы, в том числе и физических лиц, выявлять факты уклонения от уплаты ими налогов, определять размер незадекларированных доходов и начислять на них соответствующие налоги, при необходимости добиваться их взыскания через суд. Что и было исполнено.

    Дело в том, что такую работу с физическими лицами российские налоговые службы (в отличие от своих зарубежных коллег) долгое время не практиковали. Это была как бы спящая прерогатива ФНС. И вот теперь она проснулась. Общество получило отчётливый сигнал: дела с финансами в России настолько неважные, что государство решило обратить внимание на такую «мелочевку», как доходы физических лиц.

    Понятно, что господин А. – никакой не олигарх. Так, предприниматель средней руки. Таких в России миллионы. И вот теперь этим миллионам придётся как-то бороться с бессонницей. Могу порекомендовать хорошее лекарство: посещение моих семинаров по налогообложению. Приходите. Узнаете много интересного.

    А в заключение напомню вам о существовании Конституции России, статья 57 которой гласит:

    «Каждый обязан платить законно установленные налоги и сборы. Законы, устанавливающие новые налоги или ухудшающие положение налогоплательщика, обратной силы не имеют».

    О втором предложении этой статьи почему-то забывают наши уважаемые налоговые органы, однако на наших семинарах мы придерживаемся именно такой позиции.

    16.11.2014

  

  
    За консультации будут конфискации

    В тяжёлые времена для пополнения государственной казны все средства хороши. В России законодатель привык решать сложные проблемы при помощи самых простых способов: догнать, поймать и посадить.

    Фискальная политика государства в России становится всё более жёсткой. Так, в Государственную Думу внесён проект изменений в Уголовный Кодекс. Согласно этой поправке у банков и других юридических лиц, оказывающих содействие своим клиентам в совершении налоговых преступлений, будет дозволено изымать оргтехнику, если её можно считать орудием совершения преступления.

    Налоговые долги бюджету летом этого года превысили триллион рублей, с этим надо что-то делать. Никто из нас, законопослушных граждан, с этим спорить не собирается. Но рубить голову для избавления от мигрени – это слегка чересчур.

    У меня в связи с предполагаемыми изменениями в ст. 199 УК РФ возникает ряд вопросов.

    Во-первых, такие поправки означают, что к уголовной ответственности в России отныне будут привлекаться и юридические лица. Это означает отход от вековых принципов российского уголовного права. У нас субъектом преступления пока считается только физическое (достигшее возраста уголовной ответственности и вменяемое на момент совершения общественно-опасного деяния) лицо. В ряде зарубежных стран (США, Франция) к уголовной ответственности могут привлекаться и фирмы (по экономическим и экологическим преступлениям). Но в России на этот вопрос всегда была своя точка зрения. Возникают опасения: не начнётся ли у нас безграничное расширение списка преступлений, к которым начнут привлекать организации. Ведь, как известно, стоит только начать, а остановиться бывает очень сложно.

    Второй момент. Возможность чрезмерно широкого толкования термина «соучастие». Дело в том, что соучастие нужно отличать от приготовления к преступлению. Например, будущий грабитель ходил в тренажёрный зал и накачивал мускулатуру. Следует ли считать тренажёр орудием преступления и на этом основании конфисковать его у хозяина тренажёрного зала, а его самого объявить соучастником? Аналогия понятна: ваш банкомат использовали для проведения сомнительных транзакций – можно ли его потом конфисковать?

    И, наконец, третий аспект проблемы. Ещё несколько лет назад Верховный Суд РФ уточнил, что консультанты по налоговым вопросам и юристы могут привлекаться к юридической ответственности в качестве соучастников преступления. Тоже, прямо скажу, весьма деликатное утверждение. Можно ли считать, например, описание преступления подстрекательством к его совершению? Тогда следует пересажать практически всех авторов детективных романов. До сих пор правоохранительные органы не пользовались такой возможностью. Но после принятия поправок, позволяющих привлекать к уголовной ответственности юридические лица, у правоохранителя могут дойти руки и до консультантов. Что с этим делать, как подготовиться к новым поправкам?

    13.11.2014

  

  
    Глава 378

    Оптимизация трудовых отношений – непременное условие формирования цивилизованных рыночных отношений. Этот процесс необходимо проводить параллельно с преобразованиями налоговой системы. Российский законодатель пытается работать на этом поле.

  

  
    Что у него на выходе?

    В 2016 году вступит в силу закон № 116-ФЗ, который формально провозглашает запрещение заёмного труда. На практике же этот нормативный акт меняет правила аутстаффинга.

    Такой способ использования рабочей силы, при котором работники оформляют трудовые отношения не с фактическим работодателем, а с третьей стороной, находит сегодня всё более широкое применение в России. Его плюсы заключаются не только в распределении обязанностей по поиску, набору и использованию персонала, но в возможности аккуратного применения налоговых финтов.

    Ст. 56.1 Трудового Кодекса РФ Заемный труд запрещен. Заемный труд – труд, осуществляемый работником по распоряжению работодателя в интересах, под управлением и контролем физического лица или юридического лица, не являющихся работодателем данного работника. Особенности регулирования труда работников, направленных временно работодателем к другим физическим лицам или юридическим лицам по договору о предоставлении труда работников (персонала), устанавливаются главой 53.1 настоящего Кодекса.

    Итак, закон запрещает заёмный труд – и он же допускает использование предоставленного персонала. Принципиальные отличия между этими двумя способами организации трудовых отношений закон чётко не проводит. Вроде бы главное отличие – сугубо временный характер предоставления персонала.

    Но тут возникает некоторое сходство с временным переводом. Закон прямо исключает отдельные основания из тех, что допускаются для перевода в случаях предоставления персонала, но и здесь полного разграничения не наблюдается.

  

  
    Классика жанра

    Что даёт работодателю классический аутстаффинг? Правильно: экономию на уплате налога на прибыль.

    Напомним суть этой схемы. Фирма, работающая на общем налоговом режиме, увольняет своего работника, тот немедленно заключает трудовой договор с дружественной фирмой, работающей уже на упрощёнке. Иногда таким образом нанимают целый трудовой коллектив.

    После этого «упрощенец» перекидывает нанятый с его подачи персонал обратно. При этом плата за такую услугу существенно превышает как фонд оплаты труда, так и социальные взносы. Это, разумеется, приводит к росту расходов и снижению прибыли (которая облагается по 20-процентной ставке) и позволяет перейти на более щадящий режим.

    Что касается партнёра, работающего на упрощенке, то ему грозит лишь увеличение на 6 % уплачиваемого им единого налога. Каким образом компенсировать эту сумму – партнёры как-нибудь договорятся. Добавьте к этому возможность сэкономить на социальных взносах – и выгода станет совершенно очевидной. Напомним, что законодатель даёт возможность некоторым работодателям, работающим на упрощёнке, использовать льготный тариф для уплаты страховых взносов (20 %, а не обычных 30).

    Однако закон требует, чтобы подобные льготы предоставлялись по такому виду деятельности, доля доходов которых в общем объёме составляет не менее 70 %. То есть фирма кроме аутстаффинга должна заниматься ещё какими-то видами деятельности (желательно – производственными).

    Сегодня закон устанавливает ограничения для тех, кто желает заниматься предоставлением персонала. Перечень таких субъектов содержит закон о занятости.

  

  
    Ограничения по аутстафферам

    Итак, с 2016 года предоставлять персонал имеют право только две категории субъектов:

    • частные агентства,

    • работающие в сфере занятости.

    Такое право приобретают юридические лица, имеющие соответствующую аккредитацию. Каким образом будет такая аккредитация проходить – решать будет Правительство РФ. Время до 2016 года для решения этой проблемы ещё имеется.

    Но есть одно прямое указание закона: таким агентствам запрещено использовать упрощённый режим (п. 8 ст. 18.1 Закона РФ о занятости в ред. 2016 года, подп. 21 п. 3 ст. 346.12 НК РФ в ред. 2016 года). Это ограничение исключает использование в будущем описанной нами выше схемы.

    Законодатель (в том же законе о занятости населения) устанавливает перечень условий, которым должны соответствовать частные агентства. Это уставной капитал в размере свыше 1 млн. рублей; отсутствие налоговых и прочих бюджетных долгов; высшее образование и определённый стаж работы по специальности у руководителя и отсутствие у него судимости по ряду преступлений (экономическим и против личности).

    Вторая категория субъектов, наделённых правом предоставлять клиентам персонал: компании, направляющие на временные работы сотрудников в аффилированную организацию; компании, имеющие общее акционерное соглашение с принимающей персонал стороной.

    Закон не даёт отдельного разъяснения, что такое аффилированная организация, поэтому следует понимать этот термин по аналогии с действующим законодательством.

    Ст. 4 Закона РСФСР «О конкуренции и ограничении монополистической деятельности на товарных рынках»: «Под аффилированными лицами юридического лица понимаются физические и юридические лица, способные оказывать влияние на его деятельность. В частности, таковыми являются:

    • юридические лица, принадлежащие к той же группе компаний;

    • учредители, которые имеют право распоряжаться более чем 20 процентами общего количества голосов при управлении данной компанией;

    • дочерние компании, при управлении которыми данное юридическое лицо имеет право распоряжаться более чем 20 % общего количества голосов.

    Требования к таким организациям должны быть определены соответствующим законом, который пока не принят. Что интересно: индивидуальные предприниматели не могут относиться ни к одной из разрешённых законом групп субъектов.

    Следовательно, начиная с 2016 года, они могут забыть об аутстаффинге. В то же время аффилированным компаниям, работающим в сфере аутстаффинга, не запрещено использовать спецрежимы. То есть применение описанной нами ранее налоговой схемы всё-таки возможно хотя бы для такой категории субъектов. Но, во-первых, это будет усечённый вариант. А, во-вторых, имеются определённые риски. Например, вас могут обвинить в том, что вы получили необоснованную налоговую выгоду. Это станет вполне возможным, поскольку взаимосвязь между аффилированными лицами скрыть невозможно.

    Представить разумные объяснения по поводу налоговой экономии в такой ситуации достаточно сложно. Но и признать дружеское предоставление персонала контролируемой сделкой налоговые органы не смогут. Налоговый Кодекс (п.п. 1 п. 2 ст. 105.4) позволяет говорить о контролируемой сделке только в тех случаях, когда доход в течение календарного года более 1 млрд, рублей.

    В то же время аутстаффер для сохранения права на использование упрощёнки не должен иметь доходы более установленного законом уровня (в 2014 году этот лимит составляет чуть больше 64 млн. рублей).

  

  
    Ограничения по персоналу

    Закон вводит ограничения, связанные с предоставлением персонала. Мы уже говорили о характере ограничений по времени.

    Срок предоставления регламентирован только в одном случае. Когда заказчику персонал нужен для заведомо временного расширения производства, срок предоставления рабочей силы не должен превышать 9 месяцев. Возможно, неопределённость со сроками предоставления персонала, будет преодолена в течение года, оставшегося до вступления закона в силу.

    Логика законотворчества, правила юридической техники это настоятельно требуют. Ещё одна неясность. Предположим, законодатель установит срок предоставления рабочей силы. А что будет, если одна и та же трудовая ставка будет поочерёдно замещаться предоставленными аутстаффером сотрудниками? И для подстраховки мы будем оформлять их по разным трудовым договорам? Как законодатель сможет ликвидировать такую лазейку? Пока неясно.

    Кроме ограничений по времени использования предоставляемого персонала закон вводит и другие. Например, по целям его использования. Так, нельзя использовать услуги аутстаффера как аргумент в коллективных трудовых спорах (для замены на рабочих местах забастовщиков или уволенных работников в ситуации простоя, а также банкротства, в связи с задержкой зарплаты работникам принимающей компании).

    Трудовой Кодекс (ст. 341.1) также требует, чтобы условия и оплата труда предоставленных работников были у принимающей стороны не хуже, чем у постоянных работников той же трудовой функции. Льготы и компенсации, страховые взносы – всё должно быть на равных с собственным персоналом. Законодатель, очевидно, ввёл эти требования в связи со стремлением многих компаний снизить свои издержки, связанные с оплатой труда путём использования аутстаффинга.

    Без всякого сомнения, подобные новации повлияют на работу тех компаний, которые работают с мигрантами. Не секрет, что условия труда такого персонала хуже, чем у россиян, в оплате и социальных гарантиях мигранты тоже проигрывают. Защищая права работников, законодатель устанавливает требования о субсидиарной (дополнительной в недостающей части) ответственности аутстаффера и принимающей стороны. Это касается всех выплат, полагающихся работнику.

    Если принимающая сторона нарушает свои обязательства – разницу покрывает компания-аутстаффер. Это положение закона ликвидирует возможность использования схем по налоговой экономии при работе с однодневками. Ещё одно ограничение: работник должен дать письменное согласие на предоставление своего труда. Частные компании должны включать это положение в трудовой договор, как такое согласие станут получать аффилированные аутстафферы – законом пока не определено.

    И, наконец, введены ограничения в зависимости от видов деятельности, которыми занимается принимающая сторона. Нельзя использовать предоставленный частными компаниями персонал для:

    • ведения опасных (вредных) работ;

    • замещения должности, которое позволит получить лицензию или членство в СРО.

    Работодатель (им официально является компания-аутстаффер) обязан вносить в трудовую книжку работника сведения о работе в компании, которой предоставляется персонал.

    И, наконец, ещё одно положение. Страховые взносы также уплачивает работодатель по тарифам принимающей стороны. И это – очередная закрытая лазейка, позволявшая экономить на страховых взносах.

    Подведём итог. Изменения происходят вроде бы в сфере трудового права, но по сути своей они представляют собой попытку законодателя закрыть ещё один пробел в законе для тех, кто старается оптимизировать свои налоговые расходы. У законодателя впереди целый год для устранения обозначенных мной шероховатостей. А мы в свою очередь можем поразмыслить над разработкой новых легальных схем оптимизации налогообложения. Результаты будут непременно обнародованы мной на одном из традиционных семинаров по налогообложению.

    11.11.2014

  

  
    Глава 383

    Российское законодательство продолжает медленное, но неуклонное наступление на сбережения граждан, С 1 января будущего года утратит силу Федеральный закон «О налогах на имущество физических лиц», а в Налоговый кодекс РФ вводят новую главу, которая будет посвящена этому налогу.

    Моя статья посвящена обзору самых существенных изменений, связанных с начислением и уплатой налога.

  

  
    Кто и за что?

    Налог на имущество физических лиц в соответствии с новой 32 Главой НК РФ относится к числу местных, его вводят муниципальные образования.

    За несколькими исключениями: для трёх субъектов Российской Федерации налог будет региональным. Это города федерального значения: Москва, Санкт-Петербург и Севастополь.

    Логика законодателя в целом понятна. На территории именно этих субъектов федерации расположены, наверное, самые дорогие объекты недвижимости, находящиеся в собственности физических лиц. Поэтому право определения ставки налогообложения и было передано с местного уровня на региональный. Возможно, это снизит коррупционные риски. Время покажет.

    Новый закон изменил перечень объектов налогообложения. С 1 января к ним будут отнесены жилые дома, квартиры, комнаты, машино-места, гаражи, единые недвижимые комплексы (это строения, которые включают в себя как жилую, так и нежилую недвижимость), объекты незавершённого строительства, иные здания. Напомним, что по действующему сегодня законодательству в число объектов не включаются машино-места, единые недвижимые комплексы, а также объекты незавершённого строительства. Кроме того, авторы закона отнесли жилые строения на дачных и огородных участках, на участках для ведения личного подсобного хозяйства к категории жилых домов, а потому теперь они становятся объектами налогообложения.

    В то же время площади, которые являются общим имуществом собственников квартир многоквартирного жилого дома, облагаться налогом не будут.

  

  
    Главная новинка

    Главная законодательная новация – способ определения налоговой базы. Теперь при расчёте налога на имущество физических лиц она будет устанавливаться из кадастровой стоимости имущества, в то время как сейчас для этих целей применятся оценка инвентаризационная.

    Напомним, что кадастровая стоимость максимально приближена к рыночной (в отличие от инвентаризационной), поскольку она учитывает такие факторы, как местоположение объекта недвижимости, возраст строения, категорию недвижимости. С одной стороны, такая оценка будет носить более объективный характер, чем сейчас, а с другой – в большинстве случаев она повысит размер налога. Впрочем, законодатель учитывает подобные последствия. А потому местным властям, которые будут устанавливать сумму налога, предоставлена возможность регулировать её размер.

    Налог будет вводиться нормативными правовыми актами субъектов федерации (к 2020 году на новый порядок должны будут перейти все регионы России).

    Алгоритм введения налога по новым правилам следующий:

    • власти субъекта федерации устанавливают правила кадастровой оценки недвижимого имущества;

    • власти субъекта федерации определяют единую дату перевода налоговой базы на основе кадастровой стоимости.

    Таким образом, для того, чтобы реализовать своё право на введение нового способа расчёта с начала 2015 года, регионам необходимо принять и официально опубликовать свой закон в срок до 1 декабря нынешнего года.

  

  
    Вычеты и льготы

    Новые правила предусматривают налоговые вычеты, которые представляют собой снижение на определённую величину кадастровой стоимости ряда объектов.

    Так, для жилого дома вычет представляет собой уменьшение кадастровой стоимости на сумму стоимости 50-и квадратных метров общей площади этого дома.

    Для квартиры вычет составляет уменьшение на кадастровую стоимость 20-и квадратных метров общей площади, для комнаты, соответственно, речь идёт о 10 квадратных метров её площади.

    Так, если кадастровая стоимость квартиры – 5 млн. рублей, а кадастровая стоимость квадратного метра общей площади – 50 тыс. рублей, то размер вычета составит 50000 руб. х20, то есть 1 млн. рублей. Следовательно, налоговая база составит 4 млн. рублей (вычитаем миллион из 5-и).

    Новая глава Налогового кодекса РФ определяет налоговые ставки в зависимости от вида объекта. Для жилых домов и помещений, а также для гаражей и машино-мест до 0,1 % от кадастровой стоимости имущества; для нежилых помещений, используемых в качестве офисов, торговых точек, объектов общепита, бизнес-центров – до 2 %. Такая же ставка закреплена для объектов, чья кадастровая стоимость превысила порог в 300 млн. рублей. Для прочих объектов ставка составит до 0,5 % их кадастровой стоимости.

    Местным властям предоставлено право менять ставку налога. Для объектов первой категории муниципалы могут увеличить ставку (максимум – в 3 раза) или напротив, обнулить её. Кроме того, местные власти могут конкретизировать ставку налога, ориентируясь на стоимость оценки (кадастровую или инвентаризационную), вид объекта, его местоположение, а также в зависимости от целевого назначения земель, на которых расположены объекты недвижимости.

    Практика показывает, что такое право влечёт за собой проявление лоббистских и даже откровенно коррупционных интересов в представительных органах власти муниципальных образований. Зато накануне местных выборов появляется поле для популистских обещаний населению. То есть вольно или невольно наш законодатель оживляет политическую жизнь на местах.

    Несколько слов о льготах. В целом такие льготы по налогу на имущество физических лиц сохраняются. От него по-прежнему освобождены инвалиды (детства, I и II групп).

  

  
    О сроках

    Напомним, что для получения льготы собственники нескольких объектов недвижимости должны в срок до 1 ноября представлять налоговым органам информацию о том, к какому объекту следует применить льготы. Если собственник имущества такую информацию в установленный срок не представит, то фискальные органы применят льготу в отношении объекта, сумма налога с которого является наибольшей.

    Закон требует от граждан уплатить налог на имущество не позднее 1 октября года, который следует за истекшим налоговым периодом. Таким образом, принимая во внимание то, что налоговым периодом считается календарный год, в тех регионах, где налог будет введён с 1 января 2015 года, заплатить налог по вновь вводимым правилам придётся в срок до 1 октября 2016 года.

  

  
    Правила переходного периода

    Законодатель установил переходный период, в течение которого налог по новым правилам будет взиматься на всей территории России. Он рассчитан на срок до 1 января 2020 года. Задача, которую призвано решить введение переходных положений, заключается в том, чтобы избежать резкого увеличения налогового бремени. Понятно, что рассматриваемый нами налог относится к категории социально значимых, он напрямую затрагивает имущественные интересы десятков миллионов граждан России. Поэтому власти предпочитают действовать осторожно, предоставив населению возможность привыкнуть к новым правилам. Кроме того, объективное выведение кадастровых оценок отработано ещё далеко не во всех регионах. Региональным и местным властям тоже необходимо дать время для устранения подобных проблем.

    Итак, если сумма налога по новым правилам оказывается выше аналогичной суммы, уже рассчитанной по ранее действовавшим правилам, закон устанавливает льготный четырёхлетний период после введения на территории субъекта федерации нового способа исчисления налога. На это время налог будет исчисляться по формуле:

    Η = (Η1 – Н2) х К+Н2

    Здесь:

    • Н – сумма налога к уплате;

    • Н1 – сумма налога, которая рассчитана исходя из кадастровой стоимости, то есть по новым правилам;

    • Н2 – сумма налога по старым правилам;

    • К – понижающий коэффициент.

    Этот коэффициент в первый год составит значение 0,2; на второй год – 0,4; на третий год – 0,6; на четвёртый год – 0,8.

    На пятый год после введения на территории субъекта федерации нового порядка исчисления налога на имущество физических лиц он будет рассчитываться в полном объёме с учётом имеющихся вычетов или льгот.

    Таким образом, Правительство России не остановилось перед принятием очевидно непопулярного решения, которое затронет практически всё население страны – и бедных, и богатых. Если в абсолютных значениях – то богатые пострадают больше (напомним, что максимальная ставка установлена законом для имущества стоимостью выше 300 млн. рублей).

    Но для малоимущих граждан обложение налогом их скромной недвижимости станет поистине неприятной неожиданностью. А это – миллионы наших граждан. Пенсионеры, использующие гаражи для хранения картошки, которую они вырастили на своих огородных участках, в полной мере оценят, что это такое: кадастровая стоимость.

    Как избежать «налоговой несправедливости», приходите на семинар «Оптимизация налогов – 2015», мы поговорим об этом и найдем способ…

    07.11.2014

  

  
    Глава 389

    Хорошо там, где нас нет. Интересно, что эту поговорку придумали не в Италии, не на Мальдивах и не на острове Бали. Её придумали в России. Тяга к перемене мест у нашего народа в крови, именно благодаря этому свойству русские и заселили довольно большой кусок земной поверхности.

    После падения железного занавеса миллионы россиян отправились путешествовать, сотни тысяч сменили постоянное место жительства. Русские диаспоры можно встретить повсюду, от Бостона до Бангкока, от Сиэтла до Сингапура.

    Как развивается ситуация сегодня? Не придётся ли нам вскоре изменить формулировку знаменитого некрасовского вопроса. Вместо «Кому на Руси жить хорошо?» – просто «Кому на Руси жить?»

  

  
    Мы их сосчитали

    Обратимся к данным социологических исследований. Результаты опросов общественного мнения ВЦИОМ свидетельствуют вроде бы о замораживании эмигрантских настроений в России нынешним летом. 88 % наших граждан не хотят уезжать из страны на ПМЖ. И цифры эти стабильные, на протяжении последних лет практически не менялись. Для сравнения: в начале 90-х патриотов-домоседов в России было гораздо меньше: порядка 70 %.

    Но в то же время реальное количество российских граждан, покидающих родную страну, увеличивается за последние годы. В прошлом году из страны уехало почти 190 тысяч человек, за первый квартал нынешнего года число эмигрантов составило уже 60 тысяч. Впечатляющие масштабы. Такого не было даже в 90-е годы. Причём покидают Россию люди в основном молодые и образованные.

  

  
    По дороге разочарований

    Что заставляет людей уезжать из родной страны? Россия за последние сто лет испытала несколько потоков эмиграции. Три волны были политическими (после гражданской и Отечественной войн и в 70-е годы). Четвёртая – в 90-е года – была определённо экономической. Сегодняшняя волна имеет под собой иные причины. За политику сейчас не сажают, экономическая ситуация в России не лучшая, но бывало и гораздо хуже. В чём причины? Их несколько.

    Первая, как ни странно это прозвучит – климатическая. Холодный сезон в большинстве регионов России продолжается не менее 6 месяцев. Поэтому в январе на пляжах Таиланда можно встретить в огромных количествах суровых сибиряков: вечные +35 вместо -40 -50. Кто-то просто не выдерживает контраста и остаётся. Причём такая эмиграция носит неофициальный характер и в цифрах официальной статистики не отражается. Люди просто раз в несколько месяцев пересекают вьетнамскую или лаосскую границы, продлевая туристическую визу практически до бесконечности. Работа по обслуживанию соотечественников-туристов всегда найдётся, коммунальные услуги и еда фантастически дёшевы. Типичный пример. Молодой человек закончил в России провинциальный технический вуз, после получения диплома женился, и родители подарили молодожёнам тур в Таиланд. Парочка осмотрелась в Патайе, освоилась и решила продлить медовый месяц. Парень получил работу по сопровождению российских туристов в рыболовные круизы. Полный восторг: «Купаюсь и рыбачу целый день, а мне за это ещё и деньги платят!».

    Вторая причина – глобализация. Молодой человек из состоятельной российской семьи изучает чешский язык, едет в Прагу, оканчивает университет, получает работу в американской IT-компании. Филиал в Праге ликвидируют, но парень на хорошем счету и сегодня он работает в Бостоне. Женат на соотечественнице, с которой познакомился там же в Праге.

    Программист из России ведёт в своей компании шведское направление. Демонстрирует отличные результаты, и через некоторое время зарубежные партнёры приглашают его в Стокгольм. Фирма снимает для него квартиру, помогает получить вид на жительство. А его коллега уезжает в солнечную Индонезию и работает оттуда на удалёнке. Ребята периодически появляются на родине, эмигрантами себя не считают. Они – граждане мира.

    Ещё одна причина – проблемы с организацией и ведением бизнеса в России.

    Человек промаялся несколько лет на родине, а теперь у него процветающий бизнес (раскрутка сайтов, торговля недвижимостью) в Доминиканской республике. Кто-то держит ресторанчик на Лазурном берегу, кто-то – турагентство в Испании. Примеров таких масса. Причём в самых разных уголках Земли.

  

  
    Кто куда

    Для российских эмигрантов существуют два основных приоритета: возможность выйти на приемлемый жизненный уровень и культурно-психологический комфорт. В этом отношении вроде бы самый перспективный регион – Европа. В прошлом году на её долю

    пришлась почти четвёртая часть российской эмиграции (8,7 тысяч русских переселенцев). Но вот что интересно: старушка Европа всё-таки сдаёт позиции, поток российских эмигрантов сюда постепенно ослабевает. А вот Азия, наоборот, в тренде. В 2013 году в Китай на ПМЖ выехало около 8,5 тысяч наших соотечественников. Здесь кризисные явления в отличие от Европы наблюдаются гораздо слабее, и в 2013 году поток эмигрантов из России в азиатские страны превысил половину от общего числа отъезжающих (53 %). Видимо, культурная близость Европы уступает экономическим плюсам Азии. Кроме того, украинские события сделали Восточную Европу не самым комфортабельным местом для Россиян. Хотя, как говаривал македонский царь Филипп, нет такой крепости, которую бы не взял осёл, на спину которого навьючен мешок с золотом.

    Сегодня некоторые европейские страны ужесточают условия по предоставлению вида на жительство. Так, власти Латвии подняли стоимость недвижимости, которая требуется для предоставления вида на жительство. Теперь эта сумма составляет 150 тысяч евро, ранее она была в два раза меньше.

    Законодательство о гражданстве ряда европейских стран (таких, как Испания, например) содержит условия, которые позволяют получить заветное право в облегчённом порядке. В число таких условий входит создание рабочих мест на новой родине, наличие счетов в местных банках, уплата налогов по месту пребывания.

  

  
    Дома – лучше?

    И всё-таки, куда стоит уехать из России? В Европу, в Азию, в США, в Латинскую Америку? Идеальных вариантов нет. Если говорить о странах третьего мира, то прелести тёплого климата и отсутствие негатива по отношению к русским во многом компенсируется местными традициями ведения бизнеса, который даже по российским меркам нельзя назвать энергичным. Африканцы, креолы и обитатели Юго-Восточной Азии (отчасти и Южной Европы) отличаются исключительным «пофигизмом». Некоторые российские эмигранты, организуя бизнес в этих регионах, могут потерпеть неудачу или из-за разгильдяйства и некомпетентности местных сотрудников или из-за того, что сами заражаются привычками аборигенов. А фиаско в сфере предпринимательства в стране, где белый человек не имеет возможности перебиться в тяжёлые времена низкооплачиваемой работой и не может претендовать на получение социальных пособий – это полный и окончательный крах. Если в Испании или Италии русская парикмахерша или русский бармен – вполне типично, то где-нибудь в Кении этого представить себе невозможно. Там ещё помнят времена английских сахибов.

    Итак, кому на Руси жить? Кому из России уезжать? Мне кажется, что в эпоху глобализации такая дилемма перед человеком не стоит. Почему бы нам не попытаться организовать своё собственное дело у себя на родине? Проблемы с налогами? Могу кое-что подсказать на своих семинарах.

    А экзотические пляжи и исторические руины лучше посещать пару раз в год, потом возвращаться в Россию, где бодрящий климат создаёт благоприятную обстановку для зарабатывания денег, потратить которые мы сможем в любой точке нашей планеты.

  

  
    Глава 394

    Вам никогда не приходила в голову мысль, что нашими чувствами кто-то управляет? Что кто-то по своей прихоти может вызывать в нас любовь или ненависть, страх или голод, стыд или радость. Мне приходила и не раз. Причем, отрицательные чувства для них гораздо интереснее, или, как я говорю, «калорийнее». Я даже нарисовал в своем воображении некую фантастическую картинку. Вот представьте…

    Ресторан в далекой галактике. За столиком двое: он и она. Моргая длиннющими зелеными ресницами, она (допустим, ее зовут Селия) разглядывает меню.

    – Ты определилась, дорогая? – спрашивает ее кавалер (пусть он будет зваться Календер).

    – Да, милый! – отвечает Селия и нежно гладит его морщинистую клешню своей тоненькой трехпалой лапкой. – Я возьму безответную любовь. Мне подружка нашептала, что ее классно готовят в этом заведении.

    Селия улыбается лягушачьим ротиком и поправляет салфетку. Она немного смущена, ведь это их первое свидание.

    – А ты уже решил, что заказать?

    Календер с сомнением смотрит в меню, перелистывает страницу за страницей.

    – А я вот никак не могу выбрать. Сначала хотел холодную месть, потом инцест, а теперь думаю остановиться на безумном страхе. Может быть, ты мне поможешь, моя прелесть?

    Селия оживленно машет лапками.

    – Ой, только не инцест! Будешь ждать уйму времени, а что принесут неизвестно. Месть я тоже никогда здесь не брала. Закажи страх. Он у них всегда свежий. Не прогадаешь!

    – Ты – мое чудо! И у тебя безупречный вкус! – улыбается Календер.

    Подплывает официантка, и они делают заказ, выясняя важные детали по поводу свежести блюд и времени ожидания.

    – А здесь уютно! – Календер с интересом оглядывает ресторан.

    – Да, приятное местечко. И выбор прекрасный. А ты не слышал, где-то открыли заведение и там…

    Селия нагибается над столом и продолжает разговор уже шепотом.

    – Там подают такие блюда… Календер смеется.

    – Конечно, слышал. Один мой знакомый как раз владеет таким кафе, но только… Оно подпольное!

    Селия хлопает ресницами, не скрывая своего испуга, а ее кавалер смеется еще громче, заметив такую реакцию.

    – Не бойся. Это вовсе не опасно. Хотя, говорят, «вставляет» еще как. Одно меню почитаешь, и слизь стынет в коже. Как тебе, «Ночь на кладбище», например, или «Гильотина»?

    – Фу, замолчи! Ты испортишь нам аппетит! – поморщившись, лепечет Селия.

    – Молчу, молчу, хотя мне показалось, что ты не прочь побывать там! – подкалывает ее парень.

    – Нет, уж. Я против наркотиков. К тому же это не гуманно!

    – Конечно, конечно, а несчастная любовь – это ничего страшного?

    Но она не успевает ответить, потому что возле столика возникает официантка, покачивая в своих восьми руках всего лишь два огромных блюда. Через миг на столе перед Селией оказывается блюдо с розовато-сиреневым шаром. Эфир над ним переливается всеми цветами радуги. Девушка приближает лицо (вернее, то, что является у нее лицом) к этому шару и шепчет в восторге:

    – Какая вкуснота! Это чудесно!

    Селия так поглощена, что не слышит странной реплики, довольно громко сказанной удаляющейся официанткой:

    – Эх, деточка! Какая же ты наивная! Может названия блюд у нас и разные, но шеф-повар то один, да и поставщик сырья тоже – планета Земля.

    Шар перед Календером вспыхивает оранжевыми молниями. Он будто вибрирует и передает эфиру вокруг свои колебания.

    – Приятного аппетита, красавица!

    – И тебе, милый!

    Они нагибаются над шарами и погружают головы в эфир, то есть приступают к трапезе.

  

  
    А в этот миг, далеко-далеко, на краю другой галактики…

    Снаряды рвались над Луганском, и маленькая девочка в перепачканной курточке жалась поближе к обгоравшей кирпичной стене. Ее измученные уже недетские глаза, не отрываясь, смотрели на небо. Единственное чувство, которое они выражали, это дикий ужас…

    Страшная картина! И она вряд ли кому-то понравится, потому что ни один человек на Земле не захочет становиться блюдом в чьем-то меню. Каждый должен быть свободен в своих эмоциях, должен, просто обязан, быть их хозяином! Мы не имеем права на гнев, ненависть, жадность, зависть, ревность, ненормальность. Нам следует помнить, что этим мы кормим кого-то очень прожорливого, ненасытного, охочего до наших слабостей и страхов. Но мы можем победить! Пора устроить революцию чувств! Революцию внутри себя. Отстоять «правильные» эмоции! Чтобы раз и навсегда утвердить в этом мире любовь, радость и счастливую жизнь.

    04.11.2014

  

  
    От Олимпиады к мундиалю: Миша и медведь

    Грамотно подобранный символ важного мероприятия – половина успеха. Олимпиада-80 в Москве буквально впечатана в память поколений благодаря чудесному, улетающему на воздушном шаре Мише. Кто сейчас вспомнит тогдашних победителей на стометровке, в марафоне, в соревнованиях футболистов, шпажистов и штангистов? С каким счётом сборная СССР тогда победила в командном медальном зачёте? Только профессиональные статистики от спорта или совсем уж оголтелые фанаты могут дать ответ на подобные вопросы. А вот триумфальная вроде бы олимпиада в Сочи едва ли повторит успех своей летней предшественницы. Я вот, например, уже забыл, какой зверёныш был талисманом Сочи. А вы? Только не гуглить! Кажется, их было аж три, но сейчас толком и не вспомнишь.

    На днях комиссия ФИФА посетила Россию, дала самые положительные оценки ходу подготовки к ЧМ-2018 по футболу. Затем общественности был представлен логотип предстоящего мундиаля. Эмблема получилась вполне симпатичная. В сети появились ехидные замечания, авторов эмблемы обвиняли в эклектике и непрофессионализме. Но мне лично она понравилась, а злобные отклики я списываю на обыкновенную зависть.

    А потом пошли разговоры о том, что талисманом чемпионата будет медведь.

    Как известно, талисманы мировых футбольных чемпионатов вошли в мировой брендовый обиход в 1966 году. Появился на свет львёнок Вилли. Понятно, ведь соревнования проходили в Англии. Все последующие чемпионаты тоже оставили свой след на небосклоне спортивной символики. Кто-то более удачный (мексиканский перчик, аргентинский гаучо-мальчик, французский петушок), кто-то не столь интересный (японо-корейские компьютерные монстры). А кое-кто вообще провалил задание на оригинальность (невнятный американский бегущий пёс от дизайнеров Диснея, которые в европейском футболе понимают не больше, чем Дональд Дак в квантовой механике).

    Медведь как символ России вроде бы подходит в качестве талисмана чемпионата. Могучий таёжный хищник, неуклюжий только с виду. В силу неразвитости лицевой (мордатой?) мускулатуры и отсутствия хвоста невозможно прочитать его эмоции и понять, когда он будет атаковать. Мёд любит и лососину (губа не дура). Способен долго терпеть женские выкрутасы, конечно, если женщину зовут девочка Маша (настоящий джентльмен). У него хороший сон, особенно зимой (совесть, значит, чистая, налоги уплачены). Иногда его называют таёжным прокурором. Прокуроров на Руси уважают гораздо больше, чем адвокатов. В общем – абсолютно национальный русский зверь. При этом в официальной символике сегодня задействован только партией «Единая Россия». Правда, тут конфуз вышел. Специалисты медведологи утверждают, что единороссам подсунули силуэт гризли. Это, сами понимаете, настоящая политическая диверсия.

    В общем, сама кандидатура сомнений особых не вызывает. Теперь главное нужный интерьер представить, позу, мимику. Это должен быть сибирский бурый зверь. Внешность и выражение морды лица умеренно дружелюбные и в меру агрессивные. Добиться такого сочетания непросто, но если получится – успех гарантирован. Остаётся имя. Медвежонок Миша уже был, поэтому какой-нибудь Михайло (Потапыч) не пойдёт. Надо что-то более актуальное.

    В свете последних высказываний главы государства на Валдае (о том, что русский медведь чужого климата не любит, но и своей территории ни пяди не отдаст) предлагаю дать символу чемпионата мира по футболу 2018 имя «Медведь Вова». В год президентских выборов, согласитесь, это будет весьма кстати.

    Если серьёзно. Неважно, какой в конечном итоге зверь станет талисманом российского мундиаля. Главное, что все попытки лишить нашу страну в наказание за Крым права на проведение этого грандиозного спортивного праздника потерпели неудачу. Сочинское шоу найдёт своё продолжение. И пройдёт ЧМ-2018 на таком же высоком уровне. Я в этом уверен. Президент Путин в Сочи доказал всему миру, что он сможет железной рукой направить процесс подготовки к чемпионату в нужное русло.

    31.10.2014

  

  
    Берегите женщин от налоговой!

    Посвящено «Налоговым преступлениям в 2015 году»

    Опыт показывает: женщина – самое слабое звено при любой проверке и на допросе!

    Подавить проверяемого – основная цель любого проверяющего.

    Ответьте на вопрос: кого проще подавить мужчину или женщину? Вопрос философский, но практика показывает, что женщина легче поддается давлению.

    Основные причины:

    Отсутствует опыт общения с правоохранительными органами (а конкретней – с агрессивно настроенными мужчинами).

    Для примера опишем реальную ситуацию.

    Жил известный бизнесмен, владелец заводов и пароходов.

    Была у него жена, которая когда-то в далекой молодости работала с ним вместе, а теперь лет 10 была обычной домохозяйкой. Но всякое в этой жизни бывает, бизнесмен умер. И всё его богатство свалилось на хрупкие женские плечи.

    В течение нескольких месяцев клиентка пережила десяток проверок различных контролирующих органов. А по их окончании выслушивала обычные предложения: у вас всё плохо, надо как можно быстрее продать бизнес, и мы даже случайно знаем, кто его купит.

    Топ-менеджеры подделывали документы: то вдруг, откуда ни возьмись, задолженность перед какой-то московской компанией, то возникновение обязательств по продаже имущества, то громадная задолженность по зарплате отдельных сотрудников.

    Не знаем, каким бы образом всё закончилось, если бы не появились мы. Хотя и нам пришлось изрядно попотеть.

    Первое, что мы предложили: оценить возможность самостоятельного ведения бизнеса. К сожалению (или к счастью), ни способностей, ни желания к этому клиентка не имела.

    Остался второй вариант: продажа бизнеса. Мы вступили в переговоры с заинтересованными лицами о приостановлении проверок; провели инвентаризацию имущества, сделали примерную оценку; провели аудит «возникших обязательств» – на 99 % они оказались «липой»; сформировали предложение для потенциальных покупателей (к счастью, желающих было предостаточно).

    Пока мы делали свою работу, клиентка два раза побывала в больнице, и всё время находилось в состоянии сильнейшего стресса. Сейчас с ней всё нормально, но те времена она ещё долго не забудет.

    Манипуляция с детьми. Как правило, женщина пойдет на всё, для того чтобы избежать ответственности. Чтобы защитить себя и своих детей она сдаст Вас даже непроизвольно.

    Конкретный случай: два года назад к нам обратилась за помощью незамужняя беременная женщина, мать двоих детей, владелица двух небольших продуктовых магазинов. Изучив документы, мы поняли, что шансы отбить претензии налоговой службы к предпринимательнице равны нулю, ошибки слишком очевидны.

    Терять было уже нечего, мы взяли её на суд, написав предварительно сценарий: где и что она должна говорить (в каком месте схватки, слёзы и т. д.). Судья – женщина в возрасте и, видимо, у неё тоже есть дети. Мы выиграли, хотя в компании никто в это не верил.

    Следующий вопрос: цель подавления? Ответ: для того чтобы вы стали сговорчивей.

    И последний вопрос: что делать?

    • Не допускать женщин к закрытой информации.

    • Нужно просить, чтобы опрос осуществлялся только в присутствии директора или законного представителя (так всем будет легче).

    • Всё записывать на диктофон, при возможности – на видеокамеру.

    • Дать установку: на вопросы отвечать по типу «не хочу вводить в заблуждение», «не в моей компетенции», «всё делалось в соответствии действующим законодательством», «я давала подпись о неразглашении коммерческой тайны», «любые разъяснения я могу давать только с разрешения руководства».

    • С уверенностью говорить только о том, что касается персональных должностных обязанностей.

    Уголовное дело по нашему законодательству может возбуждаться только в отношении граждан, а не в отношении юридических лиц. Значит, и следственные действия проводятся именно с гражданами.

    И самое главное: уголовное наказание в виде штрафа или даже лишения свободы грозит конкретному гражданину, если в его действиях содержатся все признаки состава преступления.

    Итак, перечислим основные правила:

    1. Никогда в беседе с работниками контролирующих органов не упоминайте конкретные цифры и факты. По крайней мере, постарайтесь этого не делать.

    2. Обязательно фиксируйте все нарушения со стороны проверяющих. Делайте это в отношении любого документа, любой бумаги, которую вам приходится подписывать. И все эти нарушения нужно визировать при помощи подписей: самих проверяющих, любых других лиц (свидетелей, понятых и т. д.). В случае отказа проверяющих подписывать документ – фиксировать такой отказ при помощи третьих лиц.

    3. Гласность – наше всё. Не стесняйтесь, доводите до сведения проверяющих, что все их неправомерные действия могут попасть в СМИ.

    4. Если вы знаете свои права – не стесняйтесь, дайте понять об этом проверяющим. При этом ссылки на номера статей тех или иных нормативных актов только приветствуются. Если вас потом уличат в неточности – не страшно.

    5. Не надо стремиться к полному совпадению содержания ваших ответов и показаний других лиц. Все могут что-то забыть, ошибиться в деталях.

    6. Перед тем, как подписать документ – обязательно следует его внимательно прочитать. Пока не поймёте его абсолютно точно – не подписывайте. Помните, торопить с этим вас никто и никогда права не имеет. Читайте до тех пор, пока смысл документа не станет вам понятен. Время, необходимое для этого, законом не регламентировано.

    7. Помните о своём конституционном праве на возмещение ущерба, причинённого неправомерными действиями органов власти и их должностных лиц. Старайтесь отмечать любую возможность возникновения таких убытков, чтобы в дальнейшем вы смогли грамотно воспользоваться этой информацией.

    8. Факт нахождения организации по указанному адресу без надлежащего на то основания (например, в отсутствие договора аренды) сам по себе не является криминальным.

    9. Не стоит облегчать проверяющим их работу: не надо торопиться и указывать на их ошибки по ходу проверки. Эта информация может вам пригодиться в дальнейшем.

    10. В обязательном порядке внимательно изучайте все документы, удостоверения, которые вам предъявят проверяющие. Перепишите соответствующие данные.

    11. Женщинам не возбраняется в экстремальных обстоятельствах продемонстрировать слабость своей природы. Истерика, обморок, эпилептический припадок, сердечный приступ – можно использовать всё.

  

  
    Глава 398

    Ещё несколько лет назад казалось, что искусство произнесения программных политических речей кануло в Лету. Геттисбергская речь Линкольна; сталинское «Наше дело правое…» образца 41-го года; фултонская речь Черчилля; феерические выступления пламенного Фиделя.

    В России тоже с этим было не очень. Ленин на броневичке, Хрущёв с башмаком на ооновской трибуне – всё осталось в далёком прошлом. И вдруг мюнхенская речь Путина в 2007 году. А в этом году продолжение на Валдае. Резонанс огромный, причём в самом широком диапазоне. От кислых комментариев в официозных западных СМИ до восторженных отзывов в интернете от западных же обывателей. Чем российский президент в очередной раз удивил мир?

  

  
    Повестка дня

    За семь лет, прошедших с момента произнесения Путиным мюнхенской речи, в мире кое-что изменилось: финансовый кризис плюс ряд военных конфликтов– Грузия, Ливия, Сирия, Украина. А ещё произошла смена мирового экономического лидера: за Китаем признано право называться экономической державой № 1. А ещё Россия вплотную приступила к восстановлению ядерного паритета с Америкой. А ещё не состоялся либеральный реванш в Кремле: президентство Медведева стало малозначительным эпизодом в новейшей политической истории России.

    Но кое-кто на Западе всего этого «не заметил». И Путин в своём выступлении на валдайском форуме этим «кое-кому» обо всём напомнил.

    Итак, о чём оповещены «наши западные партнёры»:

    • Россия идёт «на вы»: никаких подковёрных соглашений о разграничении сфер влияния, всё будет делаться в открытую;

    • главный виновник мировых экономических, политических и военных безобразий на планете – США. Кто-то не расслышал? Повторяем по буквам: СОЕДИНЁННЫЕ ШТАТЫ АМЕРИКИ. USA. Пиндары, одним словом.

    • России такой порядок (точнее – полный беспорядок) не нравится. Россия собирается честно и открыто заявить о своих интересах и эти интересы отстаивать. Если кому-то такое поведение не нравится, то России на это на…ты

    • Россия готова к любым вызовам. Вплоть до… сами понимаете. Если что – мобильные «Тополя» на боевом дежурстве. Подводные ядерные ракетоносцы плавают и стреляют. Пока – на учениях.

    Кстати. Всё это президент России говорит не от имени кучки олигархов, не по поручению чиновничьей клики. Глава государства персонифицирует волю избравшего его народа.

    И подтекст валдайского выступления Путина: ведущим мировым державам необходимо договориться о новых правилах игры в мировые шахматы. Аугсбург, Вена, Версаль. Ялта, Хельсинки – этот ряд городов, в которых ведущие мировые державы вырабатывали такие правила, нужно продолжить. Почему бы не Сочи?

  

  
    Кому сказано?

    По-настоящему сильную политическую речь произносят не для того, чтобы коллеги по властному цеху смогли оценить профессиональное мастерство оратора. Их адресуют народу. Или даже – народам. Путин прекрасно выдерживает правила жанра. Он через головы западных политиков обращается к их народам. Говорит о непростых вещах простым, понятным языком. Говорит честно и откровенно, называет вещи своими именами. И люди это оценили. Демонизация Путина в западных СМИ привлекла к его личности повышенное внимание потребителей информации – ив этот момент грянуло обращение президента России к народам Земли. Кажется, его услышали. Те, кто этого хотел. А политический истеблишмент США и Европы ведёт себя, как ни в чём не бывало. Официальная реакция Вашингтона озвучена легендарной Джен Псаки: «Мы готовы к сотрудничеству с Россией по проблемам химического оружия в Сирии… Мы по-прежнему выступаем за территориальную целостность Украины».

    Что на это можно сказать? Я бы ответил «нашим западным партнёрам» примерно так: «Мы готовы к сотрудничеству с США по проблемам территориальной целостности Сирии… Мы по-прежнему выступаем за ликвидацию химического оружия на Украине».

    Как аукнется, так и откликнется.

  

  
    Глава 401

    Решение Госдумы принимать бюджет на 2015 год, исходя из цены на нефть 100 долларов за баррель, вызывает у меня прилив национальной гордости. Когда министр финансов Улюкаев заявляет, что расходы не будут пересматриваться в сторону уменьшения при любых ценах на углеводороды – вспоминается героическая эпопея с крейсером «Варяг». Если бы Улюкаев жил в те героические времена, его вполне можно было бы поставить на мостик легендарного корабля. «Врагу не сдаётся…», – сказал бы отважный напитан Улюкаев и велел открыть кингстоны. Тогдашний акт героизма завершился затоплением крейсера и пленением остатков команды, успевшей пересесть на шлюпки.

    Вопрос: кто согласится взять в плен 140 миллионов россиян, после того, как бюджетный крейсер по команде Улюкаева пойдёт ко дну?

  

  
    Кто это придумал…

    Падение цен продолжается. Ещё в сентябре цена барреля нефти марки Brent стояла на привычном за последние годы уровне: 100 долларов. А всего за одну октябрьскую неделю этот самый баррель просел с 92 до 84 долларов (цену немного округляю). Версия о том, что американцы на пару с саудитами решили повторить антисоветский манёвр 80-х годов прошлого века, серьёзной критики не выдерживает. Времена сейчас не те. США сами превратились в мощную энергетическую державу, а добывать сланцевые углеводороды при цене существенно ниже заветной сотни за баррель – чистый убыток.

    Гораздо убедительнее другая версия: Саудовская Аравия отчаянно демпингует для захвата рынка после того, как многие конкуренты элементарно сойдут со сцены. Венесуэла, к примеру, уже сейчас буквально трещит по швам: социальные обязательства наследники Чавеса могут выполнять только при цене, существенно превышающей нынешний уровень. Прекращение сланцевой революции – мечта саудитов. Только так они смогут отвоевать лакомый американский рынок. Но силы аравийцев не беспредельны. У них тоже бюджет верстается из расчёта 90 долларов за баррель. Земляки пророка Мухаммеда привыкли к относительно сытой и комфортной жизни, а потому не простят королю мало-мальски серьёзного ухудшения социально-экономической ситуации. Если нефть подешевеет ещё долларов на 20 – очередная арабская весна может начаться и в Эр-Рияде.

    Но, скорее всего, причин у нынешнего нефтяного обвала несколько. Это и объективное снижение потребности мировой экономики в углеводородах из-за кризиса, и поток нелегальной нефти, которую боевики ИГИЛ гонят на мировые рынки через Турцию, и наращивание объектов нефтедобычи в Ливии, и ожидаемый выход Ирана из режима санкций. Плюс неизбежные в такой ситуации биржевые спекуляции.

    И это печально. Будь у падения цен на нефть одна-две причины, на них можно было бы повлиять (подавляющему большинству мировых экономик обвал невыгоден). А вот хаотичный неконтролируемый процесс может завершиться настоящим экономическим коллапсом.

  

  
    Дыры нефтяного бюджета…

    Наш бюджет по-прежнему во многом зависит от состояния рынка энергоносителей. Эксперты считают, что падение цен на 1 доллар за баррель расширяет дыру в бюджете России на 2,1 млрд, долларов. Таким образом, осеннее пике цен на нефть заставило государственную казну России похудеть более чем на 40 млрд, долларов. Можно ли это считать катастрофой? Как ни странно – нет. Параллельно падению цен на чёрное пока ещё золото теряет в весе рубль. А это, в свою очередь, облегчает государству выполнение социальных обязательств перед населением (пенсии, как известно, народ у нас не в долларах получает).

    Проблема в том, что дальнейшее ослабление рубля при одновременном снижении цен на нефть, скажем, до 60 долларов за баррель, отразится уже на кредитно-денежной политике государства. А это – полноценный шаг к рецессии.

    Как этого избежать? Ждём грамотных действий от Центробанка и Минфина России.

    А бравурные речи министр Улюкаев может приберечь до лучших времён.

    24.10.2014

  

  
    Глава 404

    Посвящается предоставлению налоговых деклараций по НДС в электронном виде по телекоммуникационным каналам связи с включением в них сведений из книг покупок и книг продаж и еще кое-чему

    Уважаемые налогоплательщики, напомним, что с 1 января 2015 года налогоплательщики будут предоставлять налоговые декларации по НДС в электронном виде по телекоммуникационным каналам связи с включением в них сведений из книг покупок и книг продаж. Это предусмотрено Федеральным законом от 28.07.2013 № 134-Φ3 «О внесении изменений в отдельные законодательные акты Российской Федерации в части противодействия незаконным финансовым операциям».

  

  
    Сколько можно?

    Очередная порция вечно длящегося и непрекращающегося налогового стресса, к которому привыкли все, кто хоть как-то еще продолжает зарабатывать деньги. И благодаря этому нововведению налоговый стресс теперь выходит на новый уровень.

    Насильно введенный американцами налог «Налог на добавленную стоимость» продолжает подрывать Российский бизнес, теперь уже за счет окончательного и, с точки зрения налоговой службы, максимально эффективного администрирования. Это должно убить последние, даже теоретические, мысли налогоплательщиков об использовании фирм «однодневок» в схемах минимизации затрат по налогообложению.

    Не вините налоговую, она тут не причем. Налоговая служба всего лишь солдат и действует по приказу сверху. Однако расцвет теневой экономики не даст заглохнуть машине «однодневок», как бы ни старались наши законодатели. Как говорится, не там сказали бить, борьба со следствием, а не причиной не может иметь результата, о котором заявляют чиновники.

  

  
    Все ради комфортных условий ведения бизнеса…

    Давайте разложим все по порядку. Приведу цитату с сайта налоговой службы (www.nalog.ru): «Внедрение инновационной системы сопоставления сведений об операциях, содержащихся в декларациях по НДС, обеспечит оперативное выявление незаконных схем минимизации налогообложения с участием фирм-однодневок. Ожидаемым результатом является сокращение количества случаев уклонения от уплаты НДС недобросовестными налогоплательщиками».

    Для того, чтобы как-то подсластить пилюлю введения инновационной системы, налоговики разъяснили, что для «добросовестных налогоплательщиков расширенное декларирование по НДС имеет свои плюсы», а именно:

    • снижение затрат на формирование бумажного документооборота и оплату труда персонала, занятого в этом процессе;

    • значительное уменьшение количества документов, запрашиваемых как у проверяемого налогоплательщика, так и у его контрагентов;

    • сокращение сроков возврата НДС при отсутствии претензий налоговых органов».

    Как уверяют чиновники: «Все это положительно скажется на уровне качества и эффективности налогового администрирования при сохранении комфортных условий для осуществления предпринимательской деятельности».

  

  
    Как это будет происходить на самом деле или к чему готовиться…

    С 1 января 2015 года налогоплательщики обязаны предоставлять налоговые декларации по НДС в электронном виде с включением в них сведений из книг покупок и книг продаж. Для этого книги покупок и продаж «автоматически» переводятся в электронный формат. Журнал регистрации счетов-фактур будет отменен, но не совсем, так как он останется у тех, кто оказывает посреднические услуги, которые будут включать в свой отчет информацию из этого журнала.

    В форме новой декларации по НДС разделы 1–7 останутся прежними, с незначительными изменениями: например, в разделе 3 одни показатели сокращены, а другие – добавлены (в частности, показатели по трансфертному ценообразованию). В то же время введены дополнительные разделы 8-12. То есть форма обновленной декларации по НДС будет состоять уже из 12 разделов вместо 7 прежде.

    Разделы 8-11 включают в себя сведения из книги покупок, книги продаж, журнала учета. Именно эта информация будет поступать в ФНС России для проверки налоговых вычетов у покупателей и суммы НДС, исчисленной с налоговой базы, у продавцов. Благодаря этим разделам в налоговой службе создадут так называемый «информационный банк», задача которого будет осуществлять поиск несоответствия сумм налога, заявленных к вычету, по каждому контрагенту.

    Теперь уже не будет иметь никакого значения, где находится ваш контрагент, на территории нашей необъятной страны или нет, так как «инновационная система» будет единой для всей страны. Что касается приобретения товаров или услуг у посредников, то это информация будет отражаться в декларации из журналов полученных и выставленных счетов-фактур. Через эти журналы «информационный банк» выйдет уже на комитента и будет сравнивать данные покупателя с данными декларации комитента. Как говорится, вот тут «коробочка и закроется».

  

  
    Что будет происходить за кадром…

    Логично, что если «информационный банк» найдет расхождения, то налогоплательщику направят в лучьием случае требование дать пояснения (по ТКС). В худшем случае представители налоговой службы нагрянут без предупреждения с осмотром территории, помещений и предметов в ходе камеральной проверки или выездной проверки (что также стало возможным с 1 января 2015 года).

    Ладно если проблемы возникнут только у фирм-однодневок или компаний, которые пользуются услугами фирм-однодневок. Но ведь настоящие проблемы возникнут именно у добропорядочных налогоплательщиков, так как количество требуемых пояснений или «внезапных» осмотров вырастет в геометрической прогрессии. Действительно, на практике не все контрагенты будут четко и своевременно отчитываться в новой системе по ряду причин, включая, к примеру, ликвидацию, пропуск срока, слив или отсутствие нормального учета, что приведет к необходимости своевременно «рисовать» электронные декларации по НДС в надежде сдать уточнёнку позднее. Но от этого другим, добропорядочным контрагентам, не станет проще жить.

    С другой стороны, большое количество нарушений и неточностей, которые будет обнаруживать «информационный банк», свяжет постоянно сокращаемый персонал налоговой службы по рукам и ногам и до вас просто не дойдут…

    Следующая проблема – наличие в компании нормального интернета с хорошей скоростью должно стать нормой, иначе главбух просто будет не в состоянии передать килобайты информации новой декларации в налоговую службу. Причем это будут делать вся страна одновременно, в один и тот же последний день подачи декларации. Многие операторы, предвосхищая эту проблему, предлагают сначала передать уменьшенный файл, а потом, когда спадет ажиотаж, послать полную версию декларации. Старая техника, слабый интернет в налоговых службах с новым упорством начнут «мучать» бизнес «инновационной системой». Вот вам и очередные «комфортные» условия ведения бизнеса. Решение остается только одно. Именно сейчас, пока еще не поздно, есть возможность подготовиться к грядущим изменениям, и мы предлагаем вам использовать эту возможность. Пришло время реструктурировать бизнес, оптимизировать или отказаться от НДС, рассмотреть вариант привлечения «буферных» компаний. Все это мы сможем обсудить на семинаре, который проводится раз в год «Оптимизация налогов-2015» посвящённый уже ставшими закономерными изменениям налогового законодательства и оптимизации налогов.

    21.10.2014

  

  
    Глава 409

    «Наши деньги – тоже деньги. Если их много!»

    Фазиль Иекандер, «Сандро из Чегема»Мечта любого бизнесмена, да и любого гражданина вообще, найти самые удобные в мире деньги. Главные удобства таких идеальных денег: они не обесцениваются из-за инфляции или вследствие неконтролируемой эмиссии выпускающего их центробанка; расчёты с их применением проходят максимально быстро и безопасно; их использование позволяет оптимизировать налоги по полной программе.

    Мечтать, конечно, не вредно. Но умные люди постоянно работают над решением этой, казалось бы, невыполнимой задачи. Так, с конца прошлого века в мировой оборот постепенно вводятся так называемые криптовалюты. Одна из самых популярных – биткоин. Мне как налоговому консультанту очень интересно понять, какие правовые и налоговые последствия несёт за собой использование этой криптовалюты в России. Попробуем разобраться.

  

  
    Бит-монеты

    Вначале что собственно такое – биткоин. Это слово английского происхождения, переводится буквально бит (единица информации) – монета. Как понятно из названия – это какие-то виртуальные денежные средства электронного происхождения. Профессиональные программисты, объясняя природу биткоина, долго и нудно говорят о каких-то одноранговых сетях, электронных ключах, криптографических программах, генераторах случайных чисел и прочей IT-пре-мудрости. Но если отбросить эту информационную шелуху, в сухом остатке будет следующее.

    Биткоин нельзя путать с обычными электронными деньгами, которые представляют собой просто виртуальную оболочку какой-либо реально существующей валюты. Биткоин не эмитирует ни один банк, его генерирует специальная компьютерная программа, а затем он имеет хождение в компьютерных сетях. То есть у биткоина отсутствует конкретный эмитент-оператор. Может ли какое-либо частное лицо самостоятельно генерировать бит-монеты? Да, это допускается, но только в строго определённых пределах и при наличии достаточно больших вычислительных мощностей. Алгоритм эмиссии биткоина очень сложен, но он позволяет избежать неконтролируемого увеличения денежной массы и фактически исключает возможность виртуального фальшивомонетничества. То есть мы имеем деньги со своеобразной электронной наличкой, которая «печатается» независимым (и незаинтересованным) эмитентом. Для хождения этой валюты существуют многочисленные площадки: биткоин-магазины, биткоин-биржи. В некоторых странах даже имеются биткоин-банкоматы. Кто использует эту валюту? Ответ простой: тот, кто согласен иметь с ней дело, применять её в расчётах. Тот, кто ей доверяет. В этом отношении биткоин ничем не отличается от реальных валют. Кто вас заставляет использовать доллары, рубли или юани?

    Для расчётов с применением биткоина используют специальные электронные средства (ключи и кошельки), которые обеспечивают безопасность и прозрачность расчётов. Система изначально обеспечивает полную конфиденциальность пользователя. Поэтому владельца биткоинового кошелька опознать в принципе невозможно. А вот транзакции, поскольку к ним имеется свободный доступ, прозрачны.

    Сегодня биткоин используется во многих странах мира, удобства этой валюты оценили миллионы людей. Каковы последствия использования биткоина в России? Что говорит по этому поводу закон?

  

  
    Валюта-невидимка

    Статья 128 Гражданского Кодекса РФ гласит:

    «К объектам гражданских прав относятся вещи, включая наличные деньги идокументарные ценные бумаги, иное имущество, в том числе безналичные денежные средства, бездокументарные ценные бумаги, имущественные права; результаты работ и оказание услуг; охраняемые результаты интеллектуальной деятельности и приравненные к ним средства индивидуализации(интеллектуальная собственность); нематериальные блага».

    Куда мы отнесём криптовалюту? Вроде бы очевидно: это деньги. А какое определение денег даёт Федеральный закон «О национальной платёжной системе»? Это могут быть денежные знаки в виде банкнот и монет Банка России либо денежные знаки в виде банкнот, казначейских билетов, монет, находящихся в обращении и являющихся средством наличного расчёта соответствующего иностранного государства.

    Кстати, биткоин не учитывается на банковских счетах. Криптовалюту не эмитирует ни один центробанк ни одного государства. Значит, с точки зрения нашего законодательства её точно нельзя признать деньгами. Ценные бумаги? Нет. Имущественные либо неимущественные права? Тоже нет. Ценные бумаги? Опять мимо.

    По существу биткоин – это всего лишь запись, которой единый реестр учитывает принадлежность этих бит-монет конкретному адресу в сети. Владелец этой суммы может перевести эти «деньги» с одного адреса на другой. Свои права на такие действия он обязан подтвердить ключами цифровой подписи (открытым и закрытым).

    Итак, биткоин – настоящая валюта-невидимка. Действующее российское законодательство её никак идентифицировать не может. Перед нами самый настоящий пробел в праве. Его можно закрыть, только внеся поправки в соответствующие законы. Можно было бы отнести криптовалюты к особому виду финансовых инструментов. Но пока это не сделано – существуют проблемы с бухучётом и налогообложением.

  

  
    Виртуальные деньги и реальные налоги

    Итак, ваша компания приобретает бит-монеты, а затем использует их в различных операциях. Как будет после этого выглядеть ваш учёт? Налоговые органы в первую очередь обратят внимание на то, каким образом вы прибрели криптовалюту. Для этого используются несколько вариантов. Либо вы биткоин купили, уплатив реальные рубли в соответствующем обменном пункте, либо сами сгенерировали криптовалюту, используя мощности своей вычислительной техники, или, наконец, с вами расплатились таким образом контрагенты.

    Рассмотри эти варианты. Покупка за рубли. В этом случае вполне приемлема аналогия с краткосрочными вложениями с такими финансовыми инструментами, как ценные бумаги (те же векселя). Значит, вы можете отражать в бухучёте операции по приобретению за реальные деньги криптовалюты, а также операции с бит-монетами без обращения её в рубли. Но отражать такие операции вам следует непременно.

    Вам удалось сгенерировать некоторые суммы криптовалюты. С точки зрения бухгалтерского учёта у вас появились активы буквально из воздуха. Рекомендую в этом случае честно признать факт получения прибыли и заплатить налог. Тогда неприятностей у вас точно не будет.

    И, наконец, варианте получением бит-монет при расчётах с вами покупателей. Что в этом случае творится с НДС? Получение биткоина по нашим законам нельзя признать предоплатой, ведь такой актив валютой не считается. Следовательно, отсутствуют предпосылки образования базы для НДС.

    Такая база появится только в случае обмена полученных в качестве предоплаты бит-монет на рубли (если это отражено в учёте, разумеется). Но если вы не станете обменивать биткоин на рубли и не будете отражать это в учёте, у вас начнёт расти дебиторка, которую впоследствии (после истечения срока исковой давности) вы списываете в налоговые расходы.

    Вывод: криптовалюта не является самостоятельным инструментом уклонения от уплаты налогов. Её можно использовать при реализации уже имеющихся в вашем распоряжении схем (как правило, криминальных), таких, как реализация неучтёнки или обналичивание кэша.

    Как можно легально работать с криптовалютой, не привлекая слишком пристального внимания налоговых органов? Это возможно только в тех случаях, когда вы не конвертируете биткоин в рубли. Конечно, в отношении криптовалют в России существует правовой вакуум, но наши правоохранительные органы прекрасно умеют обходить такие ловушки. В их распоряжении – весьма гибкая уголовно-правовая практика, которая позволяет во многих спорных и неочевидных с юридической точки зрения случаях привлекать пользователей схем с использованием криптовалюты к уголовной ответственности по таким статьям, как незаконная предпринимательская деятельность, отмывание грязных денег. На крайний случай можно привлечь владельца биткоина за приготовление к мошенничеству.

    Отметим отрадный факт: пока использование криптовалюты в России официально не запрещено. Любые предупреждения о негативных последствиях использования того же биткоина носят исключительно рекомендательный характер. Правда, сегодня в недрах Минфина РФ разрабатывается законопроект о полном официальном запрете по использования в операциях суррогатных валют, в том числе – крипто-денег. Но это – в будущем.

    Наверное, использование криптовалюты с каждым годом будет находить всё более широкое применение. Как будут развиваться события? Прогнозировать ситуацию можно, учитывая зарубежный опыт.

  

  
    Противоречивые примеры

    Правовое регулирование операций с криптовалютой в большинстве развитых стран, конечно, проводится. Но вот подходы к определению юридической природы таких средств неоднозначны.

    В некоторых странах Скандинавии это – финансовый актив. Немцы считают использование криптовалюты услугой, англичане – расчётами с использованием частной валюты.

    В Австралии и Канаде прибыль, полученная от операций с бит-монетой, рассматривается как инструмент приращения капитала и облагается соответствующим налогом.

    В США вы обязаны уведомлять налоговые органы об операциях с криптовалютой, если их сумма превысила 600 долларов за год. Там же, за океаном, для ведения операций с криптовалютой требуется приобретение соответствующей лицензии.

    А власти Австралии заявляют, что имеют возможность идентификации участников операций с использованием криптовалюты.

    Как видим, у российского законодателя огромное количество вариантов для подражания. Какие из них будут применены на практике? Ответить на этот вопрос сегодня невозможно.

    А пока попытаемся подвести баланс: какие плюсы и минусы предоставляет нам использование криптовалюты.

    Достоинства применения биткоина:

    достаточно надёжная анонимность участников операций с криптовалютой;

    • практически нулевая инфляция;

    • стопроцентная защита от подделок;

    • быстрота и лёгкость проведения операций по всему миру;

    • простота и надёжность хранения валюты;

    • отсутствие сборов при проведении операций;

    • невысокие обменные сборы.

    А теперь – о минусах:

    • отсутствие правовой защиты при несанкционированных транзакциях;

    • высокая волатильность криптовалюты, зависимость её курса от обстановки на рынке;

    • в ряде стран (в том числе и в России) повышенные риски привлечения пользователей криптовалюты к налоговой и уголовной ответственности;

    • высокая вероятность закрытия виртуальных площадок обращения криптовалюты правоохранительными органами.

    Прикиньте свои возможности, определите свои потребности, оцените риски – может быть, стоит попробовать?

    14.10.2014

  

  
    Глава 414

    Уже много лет я провожу семинары по оптимизации налогов, но каждый раз перед их началом волнуюсь: насколько полезен и понятен предлагаемый мной материал для слушателей? Ренламщини из отдела продаж успокаивают меня: всё нормально, люди довольны, отзывы прекрасные. Предлагают опубликовать эти самые отзывы. Но я – против. Всё равно скептики скажут, что эти отзывы мы сами и написали, все так делают.

    Я решил пойти другим путём: просто немного помечтать и поделиться с вами своими фантазиями. А поддержать меня или осудить за это – дело ваше.

    Человеку свойственно мечтать, фантазировать. С самого детства, когда мы представляем себя обладателем гигантской горы из самого вкусного мороженного на свете до седых волос, когда человек мечтает об утраченной молодости. А я сегодня представлю себя телепатом: попытаюсь проникнуть в мысли людей, пришедших на мой семинар. Может быть, я угадал и ваши мысли?

  

  
    Директор…

    Я возглавляю серьёзную компанию. Бизнес у нас непростой. Раз в месяц мы с моей командой обсуждаем состояние платежей, в число которых входят и налоги. Когда выручка большая – я эту сумму предпочитаю не замечать… Точнее, делаю вид, что не замечаю, ведь от уплаты налогов меня никто не освобождал. А иногда, когда дела складываются похуже, я начинаю чесать затылок и поглядывать на своего главбуха: доходы не покрывают расходов, а налоги всё равно выплачивать надо. Как быть? Имеется ли способ уклониться от уплаты налогов? Главбух делает умный вид (он у неё всегда умный, но сейчас она – вообще Эйнштейн в юбке). Делает драматическую паузу и сообщает мне, что в тюрьму идти ей не позволяют принципы, воспитание и больная свекровь. Затем она ссылается на вчерашнюю передачу по ТВ, где рассказывали историю о том, как главбух и контрагент компании оказалась особо опасными преступниками. Спрашиваю: «Это про кого?» Ответ: «ООО «Рожки да ножки». «И чего в этом страшного'? Мы у них товар недавно брали, на складе до сих пор лежит». Умная главбух в ответ: «То и страшно. Они нам вычет по НДС делали. Так что ждите, к нам скоро придут».

    Отпускаю главбуха, нервно набираю телефон юриста, приглашаю в кабинет и велю убрать к чёртовой матери эти суммы.

    Тут же звоню приятелю, бизнесмену с огромным стажем и фантастическим опытом. «Не парься, Василий! Я каждые два года фирму хороню, отчётность рисую. Так вся страна делает. Можешь перегнать бабло в однодневку, её через год очень красиво закроют. Дать контакты?»

    «Спасибо, пока не нужно». Звонит юрист: «Тут нужно крепко подумать. Результат скажу завтра».

    Так и живём.

  

  
    Главный бухгалтер…

    Да, сумма в этом квартале по налогам у нас получилась – врагу не пожелаешь. А эти раздолбай из ООО «Рога и копыта» опять счёт-фактуру не подписали, темнят что-то. А от зарплатных налогов и вовсе свихнуться можно. Что наш главный думает. когда этих тунеядцев нанимает? Им то что, а мы половину их дохода государству родному перечисляем. Позвоню подруге.

    – Зин, как ты у себя с НДС управляешься?

    – Как обычно: отгрузку прячу, переношу на другие периоды.

    – А зарплата народу?

    – Кто-то на полставки, кто-то вообще на минималке. Остальное – неучтёнкой.

    – Откуда берёшь?

    – Только никому не слова…

    – Обижаешь, десять лет за одной партой сидели.

    – Ты с этим словом поосторожней: сидели. Мы часть товара продаём неучтёнкой, кое-что через однодневки перебрасываем. Да, хочешь, обрадую? С нового года книги покупок и продаж в электронном виде сдаваться будут.

    Всё будет ещё сложнее, но деваться некуда. С такими налогами головой не поработаешь – детишек не прокормишь. Ещё новость: Марину из ООО «Рожки да ножки» помнишь? Её под домашний арест взяли, а она сбежала. В розыске сейчас. У них проверка была, там такие суммы нарыли! Но это – не по телефону. По ТВ показывали, сегодня повтор будет – глянь.

  

  
    Юрист…

    Вообще не пойму, зачем нам бухгалтерия? Куча баб… Целый гарем для директора, но я бы лично тогда набирал помоложе. Они бухгалтеры, а как с налогами разбираться – зовём юриста. Ладно, посмотрим, что нам интернет покажет. Оп-ля! «Чёрная и белая оптимизация налогов 2015»! Скоро такая же на 2016 год выходит. Надо купить. Так, база налоговых схем, может быть, свежие? Запускаем демо-версию. Кое-что имеется. Что ещё? Семинар «Оптимизация налогов – 2015–2016» лектор Евгений Сивков. Знаем-знаем: консультанты хитровгкутые, мудроизогнутые. Схемы-сказки-анекдоты-гарантии. Какие в нашей стране могут быть гарантии? Что тебя государство поимеет, как захочет? Мы про такие гарантии сами знаем. Цена – 7,5 тысяч? У меня платок, которым я с обуви пыль обметаю, подороже будет. Значит – полная лажа.

    Однако… После семинара у меня остаётся книга – это уже плюс. И программа со схемами – ещё один плюсик получается. Нет, надо сходить. Позвоним начальству.

    – Шеф, есть интересный семинар: «Оптимизация налогов 2015». Завтра. Надо сходить. Отмените мероприятие, это важнее. Там информация, которая нам точно пригодится.

    – Ладно, убедил. Главбуха, кстати, тоже возьмём.

  

  
    Для справки, какие налоги повысятся с 2016 года?

    1. Начиная с 2015 года некоторые организации на УСН станут плательщиками налога на имущество. Налог нужно платить, если ваша недвижимость включена в региональные списки имущества, налоговая база по которому считается как кадастровая стоимость. Закон № 52-ФЗ от 02.04.2014.

    2. С 1 января 2015 года повышаются ставки госпошлин за большинство юридически значимых действий. Закон № 221-ФЗ от 21.07.2014.

    3. С 2015 года порог зарплаты 624 000 руб., для взносов в ФФОМС будет отменен. Нам придется уже со всей суммы платить взносы в ФФОМС по ставке 5,1 %.

    4. Очередное решение Правительства о заморозке накопительных взносов за 2015 год (также как это было сделано в 2014 году). Сейчас пенсионные взносы делятся на две части: работники 1967 года рождения и моложе могут выбрать распределение взносов в такой пропорции: 6 % – на накопительную часть пенсии и 16 % на страховую. При этом 16 % идут на текущие выплаты пенсионерам, а 6 % формируют негосударственную пенсию. Все накопительные взносы за 2014 год были изъяты в доход Государства. То же самое произойдет со взносами за 2015 год

    5. Ставка НДФЛ на дивиденды с 2015 года возрастет с 9 до 13 %.

    6. Вводятся дополнительные ограничения, которые связанны с компенсациями при увольнении. Теперь, если сумма всех выплат уволенному работнику (выходное пособие, средний месячный заработок на период трудоустройства и компенсация руководителю, его заместителю или главбуху) не превысит трехкратного размера среднемесячного заработка, то страховые взносы не будут начисляться. Если компания находится в районах Крайнего Севера и увольняет работника, то необлагаемая сумма ограничена шестикратным размером среднего месячного заработка. При привышении данной суммы страховые взносы следует начислить. Такие изменения Федеральный закон от 28.06.14 № 188-ФЗ внес в статью 20.2 Федерального закона от 24.07.09 № 212-ФЗ.

    Вы – тоже приходите. Мероприятие? Отмените, здесь важнее. И главбуха своего позвать не забудьте.

  

  
    Барак Обама: чёрная ворона Белого дома

    В чём сила США? Не только в мощи экономили и вооружённых сил, не только в бесконечной долларовой эмиссии и привлекательности целлулоидной идеологии, распространяемой по миру Голливудом. Американцам удалось создать эффективно работающую систему государственного управления, с которой пока не может сравниться ничто в мире.

    Эффективность эта заключается в том, что форма правления США может переварить любую политическую фигуру. За последние сто лет заокеанской державой управляли самые разные президенты: великий Ф.Д. Рузвельт, харизматичный Кеннеди, жуликоватый Никсон, сокрушительный Рейган, похотливый Клинтон, глуповатый Буш (который младший) – и ничего, государственный корабль идёт неизменным курсом. Мировое господство поддерживается всеми средствами, доллары и авианосцы по-прежнему управляют миром. Случаются, конечно, мелкие неприятности российско-китайского розлива, но США и не такие трудности преодолевали. Всё будет хорошо. Если, конечно, верить нынешнему чёрному хозяину Белого дома.

    Барак Обама войдёт в американскую историю как одно из самых больших разочарований. Человек, которого считали чуть ли не новым Кеннеди, оказался на поверку ещё более неудачливым президентом, чем Буш-младший, а ведь его глупость и некомпетентность уже вошли в поговорку.

    Проигрывая одну внешнеполитическую баталию за другой своему основному оппоненту на мировой шахматной доске Владимиру Путину (Сноуден, Сирия, Крым), он разражается всё более воинственными речами то с трибуны ООН, то обращаясь к выпускникам военной академии Вест-Пойнт.

    Что мы узнаём из выступлений первого лица США?

    Оказывается, главная угроза миру сегодня исходит от России. Хм… Это нам говорит президент государства, которое только за последние 13 лет (половина из которых приходится на президентство Обамы) совершило агрессию против 7-и стран. Россия отличилась за это время только однажды: в Грузии в 2008 году. Плюс присоединение Крыма и поддержка повстанцев Донбасса в нынешнем 2014 году. Согласитесь, счёт не в нашу пользу. Лавры агрессора номер один у США ещё долго никто отнять не сможет.

    Обозначив угрозу № 1, Обама спешит успокоить своих сограждан и мировое сообщество: нашей планете предстоит ещё как минимум 100 лет американской гегемонии. Армия США сильна как никогда, экономика преодолела кризис, а свеже-обретённая сланцевая энергонезависимость делает атлантическую империю и вовсе неуязвимой.

    Опять неувязка. Удачный пуск «Булавы» с борта подводного ракетоносца «Владимир Мономах» свидетельствует о том, что перевооружение сил ядерного сдерживания России проходит вполне успешно и самыми быстрыми темпами. Так что Россия по-прежнему остаётся великой державой, которой вполне по силам за полчаса стереть с лица земли «непобедимую» Америку.

    Достижения сланцевой революции тоже преувеличивать не стоит. Снижение цен на энергоносители, которое наносит ущерб экономике России, одновременно выводит добычу сланцевых углеводородов за границы рентабельности.

    А ещё Обама, обращаясь к будущим офицерам американской армии, позволил себе ряд хвастливых замечаний по поводу эффективности пресловутой мягкой силы. Дескать, США удалось в кратчайшие сроки изолировать Россию на мировой арене. И здесь передержки. США поддержали их сателлиты из Европы и с Ближнего Востока. По-настоящему независимые игроки, такие, как Китай, Индия, Бразилия и даже Израиль вовсе не собираются идти в фарватере антироссийской политики США. Они выжидают, чья возьмёт?

    Мы, разумеется, рассчитываем на нашу победу: крушение американской экономики может начаться так же неожиданно, как это произошло в начале 90-х в Советском Союзе.

    Тогда США превратится в скромную региональную державу, поставляющую на мировой рынок баскетбол, джинсы и вестерны. А Барак Обама войдёт в историю как первый и последний чёрный президент Америки. После него разочарованный избиратель вряд ли решится отправить в Белый дом ещё одного афроамериканца.

    07.10.2014

  

  
    Сознание масс – страшная сила!

    Классики марксизма утверждали: идея, овладевшая сознанием масс, становится мощной материальной силой. Современные технологии в сфере прикладной психологии взяли на вооружение эту цитату и разработали эффективные способы использования этой страшной силы по усмотрению своих заказчиков. Одна из таких технологий – так называемая «Третья волна». Напомню историю вопроса.

    Около 50-и лет назад учитель одной из американских школ решил на практике объяснить школьникам, каким образом вожди гитлеровской Германии манипулировали сознанием масс. Эксперимент проводился в течение учебной недели, и учитель добился потрясающих результатов. Всего за пять дней он превратил юных граждан самой демократической страны в мире в сплочённый отряд, ничем не отличающийся от ячейки нацистского «Гитлерюденд».

    Сначала он доходчиво объяснил подросткам, что такое дисциплина, какие результаты она может принести. На следующем занятии разговор шёл о пользе сплочённости. Потом он разъяснил детям, что в Америке появилась организация под названием «Третья волна», которая выдвигает своего вождя на пост президента.

    Алгоритм очевиден. Параллельно учитель сопровождал теоретические занятия внедрением ритуалов и церемоний: ученики приветствовали друг друга специально придуманным жестом, постоянно скандировали заученные лозунги. Нелояльные школьники подвергались травле, почти все в классе стали доносчиками. Пример оказался заразительным. Занятия «Третьей волны» стали посещать многие ученики других классов. Родители, которым дети рассказали о школьных новинках, всерьёз не возражали против порядков, насаждаемым экспериментатором. Интересный факт: местный раввин тоже не осудил участие детей в «Третьей волне».

    В пятницу, когда учитель сообщил школьникам о том, что они оказались жертвами мистификации, многие члены «Третьей волны» разрыдались от разочарования. Они уже привыкли быть членами агрессивно-послушного стада, и такое состояние показалось им чрезвычайно комфортным.

    Итоги эксперимента с «Третьей волной» весьма поучительны: оказывается, немцы не уникальны, представители любой национальности подвержены манипулированию общественным сознанием. Абсолютного иммунитета нет ни у кого. За примерами далеко ходить не надо. Украинские события просто ужасают: ведь там живут люди практически той же культуры, того же уровня образования, что и в России. Мы все – выходцы из Советского Союза. И всего за 23 года (ничтожный с исторической точки зрения срок) десятки миллионов людей превратились в ультранационалистов, оголтелых сторонников войны на уничтожение враждебного народа.

    Отсюда вывод. Как американским школьникам не стоило свысока смотреть на «глупых» немцев, поддавшихся гитлеровской пропаганде, так и нам не следует пренебрежительно относиться к украинцам, оболваненным пропагандой бандеровской.

    Нужно всегда быть готовым к отражению атаки на наше сознание, необходимо постоянно вести разъяснительную работу с населением. Особенно – с молодыми людьми. Ведь у молодёжи в силу нехватки знаний и жизненного опыта иммунитет к зомбированию понижен. Американский эксперимент с «Третьей волной» служит серьёзным напоминанием.

    04.10.2014

  

  
    Дело Евтушенкова: неужели началось?

    Про пересмотр итогов приватизации в России рассуждают давно, со времён приснопамятных залоговых аукционов. О легитимности олигархических состояний говорить пока точно не приходится. Российские граждане (особенно старшие поколения) способны согласиться с роскошным существованием Абрамовича, Прохорова и прочих только при условии, что те выполняют определённые функции по управлению экономикой под жёстким контролем государства.

    С приходом к власти Путина, как это ни парадоксально, положение олигархов улучшилось. Мятежные Гусинский и Березовский бежали из страны, Абрамович, отработав в чукотской ссылке, отправился на пенсию в Лондон, Прохоров играет в системную оппозицию. И только крамольный Ходорковский был подвергнут публичной порке. Этого хватило для смирения олигархической вольницы.

    И вот сегодня – дело миллиардера Евтушенкова. Приватизатор первой волны подвергается уголовному преследованию. Формально – за мелкие шалости с «Башнефтью». Но мы привыкли читать между строк. Подобная версия так же наивна, как мнение, что Ходорковского наказали за уклонение от уплаты налогов.

    В чём истинные мотивы Путина, без разрешения которого, естественно, с голов могучих олигархов и волосок не упадёт?

    Очевидно, что если дело Евтушенкова началось в разгар кризиса вокруг Украины, то эти два события как-то связаны. Совпадение маловероятно. Сегодня рассматриваются две версии.

    Первая: Путин начинает не много не мало – великую мировую антиолигархическую революцию. Зачистка приватизаторов в России должна послужить толчком к антиолигархическим выступлениям во всём мире. Украинские события наглядно показали, что корыстные интересы скоробогачей приводят к развалу процветающие экономики, превращают развитые страны в жалкие придатки американской империи. Тимошенко, Янукович, Ахметов, Порошенко, Коломойский – персонажи один мерзее другого. Сегодня это понимают во всём мире.

    Но, возможно, Путин не хочет раскачивать лодку вплоть до полного крушения мировой олигархии. Может быть, он просто даёт самый сильный ответ на американские санкции. И, похоже, в Белом Доме сигнал принят. Официальные лица из администрации президента США заговорили о возможности урегулирования кризиса без возвращения Крыма. Неужели им так страшно?

    Но у дела Евтушенкова имеется и второй, внутрирос-сийский аспект. Болотное дело пытаются разогреть на санкционно-майданном поле. Вот уже Чубайс заговорил о необходимости консолидации бизнеса. Во имя чего и против кого?

    Путин – опытный политический боец. Он прекрасно умеет наносить мощные превентивные удары. И для того, чтобы показать российским олигархам, кто в доме хозяин, он выбрал нужную цель. Дело в том, что господин Евтушенков в своё время получил от главы государства предложение, от которого разумные люди отказываться не должны. Путин «попросил» олигарха инвестировать средства в развитие российской микроэлектроники. Гордый и богатый Евтушенков счёл такое поле для инвестирования не выгодным для развития своего бизнеса. Сегодня, когда задача импортозамещения в высокотехнологичных отраслях стал жизненно важной для России, Путин «неожиданно» вспомнил о тогдашнем поведении Евтушенкова.

    Может быть, разговоры об антиолигархической революции Путина преждевременны. Но вот то, что российским олигархам российская власть даёт очередной сигнал – совершенно очевидно.

    Ваши миллиарды можно считать вашими только до тех пор, пока вы используете эти деньги (по крайней мере – большую их часть) не только для удовлетворения своих интересов, но и во благо общества.

    Тогда, лет через 50, граждане России, возможно, признают легитимность итогов приватизации.

    03.10.20 14

  

  
    Сон разума: индийские правила

    Человек проводит во сне весомую часть своей жизни. Продолжительность сна, ритуалы отхода ко сну имеют массу индивидуальных и коллективных оттенков.

    Ньютон спал не больше 4-х часов в сутки и перед сном любил полоть сорняки в своём саду; Черчилль на сон грядущий обязательно выкуривал сигару и выпивал фужер коньяка; Наполеон мог прервать диктовку документов для того, чтобы подремать полчасика; Сталин вел исключительно ночной образ жизни. Можем ли мы копировать подобные привычки великих людей? Существуют ли универсальные правила, регламентирующие правила здорового сна? Как высыпаться так, чтобы сон нашего разума не породил чудовищ уже наяву? В древнеиндийских священных текстах – Ведах – такие правила содержатся. Итак, что советуют нам древние брахманы?

    Ведические мудрецы пришли к единому мнению: лучшее время для сна – с 21 до 23 часов. Именно в это время наш разум отдыхает просто идеально. Поэтому вам следует отходить ко сну не позже 22 часов. Иначе вы рискуете приобрести расстройство множества функций головного мозга, как в интеллектуальной, так и в эмоциональной сфере.

    Но хуже всего придётся тому, кто заведёт скверную привычку ложиться после 23 часов. Ему грозит истощение интеллекта. Причём снижаться умственные способности такого человека будут постепенно, и он просто не сможет выявить связь между двумя явлениями.

    Проверьте себя. Может быть, вы заметите такие симптомы, как уменьшение концентрации внимания при решении сложных интеллектуальных задач? Не даются ли вам подобные решении ценой больших усилий, чем раньше? Вы обратили внимание на ослабление силы воли, на рост ваших потребностей в еде, в повышенной сонливости, в росте агрессивных настроений? Не стоит легкомысленно относиться к подобным симптомам. Вместо похода к врачу– попробуйте для начала испытать ведическое средство, ложиться спать пораньше.

    А что будет с тем человеком, который вовремя ложится спать, но по каким-то причинам часть ночного времени вынужден бодрствовать? Это тоже до добра не доводит, утверждают индийские мудрецы.

    Итак, если человек бодрствует с 23 до 1 ночи. В этом случае страдает его жизненная энергия (прана). Это оказывает негативное влияние на функционирование нервной системы человека и вредное воздействие на его физическое состояние.

    Тот, кто не находится в объятиях Морфея с 1 до 3 ночи, становится чрезмерно агрессивным и раздражительным.

    Веды содержат рекомендации: как организовать сон людям, находящимся в состоянии сильного нервного возбуждения. Им следует спать 7 часов и пробуждаться с 4 до 5 часов утра. Вариант: спать 8 часов, а подниматься с 5 до 6 часов утра. Попробуйте, хуже вам точно не станет.

    Но самое главное: не следует нарушать запрет на отход ко сну позже 22 часов. Чем это грозит? Человек постепенно (но неизбежно) впадает в депрессивное состояние. Самое позднее – через три года ваша жизнь станет мрачной, тусклой, печальной. Вы не даёте вашему мозгу полноценного отдыха – это негативно отражается на выполнении им своих функций.

    Чадеюсь, я убедил вас в том, что к организации сна нужно относиться серьёзно? Значит, необходимо обязательно решить одну важную проблему: после того, как нас окончательно запутали с переходами на летнее/зимнее время и обратно – как мы поймём, когда в древнем Иране (именно там были созданы Веды), наступали долгожданные 10 часов вечера?

    02.10.20 /4

  

  
    Глава 423

    Многие обожают поспорить о том, чья профессия интересней, какое людское занятие имеет самую продолжительную историю. Темпераментные дискуссии по этому поводу ведут медики и военные, строители и юристы, журналисты и жрицы любви.

    Моя специальность – аудит. Мы люди скромные, не претендуем на абсолютное первенство, не считаем свою профессию самой-самой. Но относимся к ней с огромным почтением. Того же требуем и от окружающих. И основания для этого у нас имеются самые веские.

  

  
    Договоримся о понятиях

    Для начала определимся с понятиями. Что такое аудит? В узком смысле слова – это независимая оценка работы организации, проверка бухгалтерской отчётности, которая должна дать заключение о её достоверности.

    Иногда отдельно говорят об анализе налоговых обязательств. Всё это, собственно, финансовый аудит.

    А в широком смысле слова аудитом называют контроль и проверку различных видов деятельности, самых разнообразных процессов. С этой точки зрения можно говорить об аудите промышленном, экологическом, энергетическом… каком угодно ещё. Сразу оговоримся: дальше мы будем говорить про аудит в узком смысле слова, про аудит финансовый.

  

  
    Погружение в историю

    Недавнее открытие археологов Эдинбургского университета потрясло научный мир. В пещере, расположенной в центре Сахары, были обнаружены наскальные рисунки, которым насчитывается порядка 10 тысяч лет. На них изображены мамонты, животные нарисованы схематично, в несколько рядов, по семь хоботных гигантов в каждом ряду. Все они – без бивней. А справа от мамонтовой матрицы на поверхность скалы нанесены изображения мамонтовых бивней! То есть мясо отдельно от ценной кости. Мы видим самый древний в истории аудиторский отчёт о состоянии материальных ценностей первобытного охотничьего племени.

    Как был вознаграждён труд нашего первобытного коллеги – сказать трудно. Может быть, он получил в награду от вождя пару ценных бивней и вкусный хобот в придачу. А может, его настиг карающий удар каменного топора: таким образом недобросовестные добытчики отомстили за выявленную недостачу хоботно-костяных ценностей. В нашей работе случается всякое.

    С появлением централизованной системы накопления товарных ценностей в жреческих хранилищах государств Древнего Востока аудит достиг невиданного расцвета. Об этом свидетельствуют тонны глиняных табличек с клинописными записями. Самые древние аудиторские отчёты на этих носителях датируются III тысячелетием до нашей эры. Сколько собрано зерна, тканей, шерсти, сколько произведено кирпича, запасено соломы, изготовлено повозок, приобретено скота, захвачено рабов – всё это отражали в своих отчётах неутомимые писцы Шумерских, Аккадских, Вавилонских и Ассирийских правителей.

    А несколько более свежий источник – Библия – говорит о необходимости ведения двойной охраны имущества, о проблемах с наймом добросовестных учётчиков и контролёров.

    От Ближнего Востока не отставал и Китай. В XII веке до нашей эры здесь были определены правила разработки государственного бюджета и проведения аудиторских проверок.

    В V веке до нашей эры одной из задач, стоящих перед Народным собранием Афин, было избрание государственных аудиторов. Они должны были проверять подлинность отчётов, которые предоставлялись всеми должностными лицами по окончании срока их полномочий. Кое-кого из таких деятелей строго наказывали. Известный факт: знаменитый скульптор Фидий, личный друг всесильного правителя Афин Перикла, был привлечён к ответственности за растрату слоновой кости, золота и мрамора при строительстве Парфенона, государственного храма богини Афины. Заступничество могущественного покровителя не помогло. Фидий из-за неминуемой угрозы привлечения к ответственности сбежал из Афин и умер в изгнании. Древнегреческие аудиторы были беспощадны.

    В Древнем Риме для контроля над государственными финансами избирались специальные должностные лица – квесторы. В их компетенцию входило также расследование преступлений, в том числе и финансовых. Многие из них карались смертной казнью или изгнанием. Одним из самых непримиримых борцов с казнокрадами был знаменитый древнеримский оратор Цицерон. Не один высокопоставленный растратчик по его обвинению был привлечён к ответственности. Даром это Цицерону не прошло. Он был убит по приказу Марка Антония, который прославился не только романом с царицей Египта Клеопатрой, но и своей привычкой забираться в государственную казну.

  

  
    Новое время – новые правила

    Развитие товарно-денежных отношений в позднем средневековье породило прогресс в сфере аудита. В конце ХУвека итальянец Лука Пачоли написал «Трактат о счетах и записях», положив начало современному бухгалтерскому учёту. Автор обращал внимание читателей, в том числе и на необходимость чёткого контроля ведения финансовой отчётности.

    Англосаксы и французы не отставали от итальянцев. В архиве английского казначейства сохранились учётные документы, которые датируются 1130 годом. В то же время проводились аудиторские проверки в Лондонском Сити. Тогда англичане использовали аудит двух видов. Публичное чтение аудиторского отчёта городским казначеем и устный отчёт о состоянии финансов, который давался управляющим владельцу частного поместья. И тот, и другой виды аудита были призваны обеспечить финансовую отчётность распорядителей денежных средств и материальных ценностей перед собственником.

    В XVII веке в Шотландии, на родине знаменитого Адама Смита, был сделан важнейший шаг, определивший судьбу аудита на многие годы вперёд. Был принят закон, которым запрещалось заниматься аудиторской деятельностью некоторым чиновникам. То есть впервые были введены требования о проведении независимого аудита. В середине Х1Хвека британский закон вводит право акционеров требовать независимого аудита бухгалтерской отчётности компании, затем в Шотландии создаётся Институт аудиторов, в конце века уже в США создаются ассоциации аудиторов. В начале ХХвека они насчитывают уже 340 членов (для сравнения: сегодня за океаном работает свыше 100 тысяч дипломированных аудиторов).

  

  
    Эра международных стандартов

    В 70-е годы прошлого века началась разработка Международных стандартов аудита. Она была инициирована Международной бухгалтерской федерацией (МБФ). Как известно, это независимая некоммерческая организация. Отметим, что в России разработка аналогичных стандартов возлагается на Министерство финансов. Кстати, в Федерацию сегодня входят 153 представителя 113-и стран.

    К концу прошлого века разработанные МБФ стандарты стали применяться в 34 странах мира. Кроме того, ещё в 35 странах они используются с незначительными модификациями. В их число входят и крупнейшие страны Евросоюза.

    С тех пор стандарты постоянно дорабатывали и модернизировали. Например, не так давно к традиционным разновидностям аудиторских свидетельств (тесты, проверки) были добавлены процедуры оценки риска. То есть проверяющий даёт оценку риска недостоверной финансовой отчётности для деятельности аудируемого субъекта и его контрагентов.

    Сегодня аудит практически во всём мире – удел узких специалистов. Будущий аудитор должен пройти многочисленные квалификационные испытания, которым предшествуют годы учёбы и практической деятельности. Практикующий аудитор, как правило, должен стать членом корпоративного сообщества. Исключение из его рядов означает запрет на профессию.

  

  
    Российская история

    Аудиторы, то есть «слушающие», появились в России в эпоху Петра Великого. Институт финансовых ревизоров был введён первоначально в армии. В их обязанности входило рассмотрение имущественных споров. Пётр, как известно, всю жизнь боролся с коррупцией. В первую очередь он старался избавить от этого зла своё любимое детище – новую армию, созданную по европейским образцам.

    В императорской России аудиторов именовали присяжными бухгалтерами. В XIX веке были предприняты попытки ввести для них экзамены, но практика эта не прижилась.

    В советские времена аудит трансформировался в ревизию. Его задачей провозглашались: контроль над хозяйственно-финансовой деятельностью предприятий и организаций, выявление ошибок, злоупотреблений и нарушений с последующим наказанием виновных. Это нечто иное, чем аудит в современном смысле этого слова. Однако именно в советские времена была наработана теория и практика контроля, которая используется нынешним российским аудитом.

  

  
    Сегодня и у нас

    Россия тоже не чужда новейших веяний, наш аудит также проводится с учётом международных стандартов. В 2001 году был принят закон «Об аудиторской деятельности», в 2008 году – новый федеральный закон с тем же названием, в который неоднократно вносились поправки, в том числе и в 2014 году.

    Принятые в России стандарты аудита не в полной мере соответствуют международным стандартам, но достаточно близки к ним.

    Нужно ли приводить их в полное соответствие с международными стандартами? Поэтому поводу в профессиональной аудиторской среде существуют разные мнения. Кое-кто считает, что международные стандарты навязывают России для того, чтобы иностранные компании могли диктовать свои правила игры на рынке. А в связи с обострением отношений России с Западом и в связи с желанием США ввести секционные санкции, в том числе и в финансовой сфере, в Госдуме обсуждается вопрос о запрете ведения аудита российских компаний зарубежными участниками. С одной стороны, это, безусловно, станет подарком для российских аудиторов. Но для российских компаний, работающих на внешних рынках, это создаст серьёзные проблемы. Репутации китов международного аудита за границей до сих пор доверяют гораздо больше, чем российским компаниям. Конкурентоспособности нашего бизнеса на международных рынках такое решение, конечно, нанесёт мощный удар.

  

  
    Здесь русский дух

    Аудиторская деятельность в России сегодня имеет определённую специфику, отражающую особенности ведения бизнеса в нашей стране.

    Главным стимулом для использования аудита во всём мире является наличие конфликта интересов между наёмным менеджером и собственником бизнеса. Собственник заинтересован в контроле над деятельностью наёмного директора. Отсюда и потребность в независимой оценке. А в современной России разделение по линии собственник/топ-менеджмент актуально только для крупных компаний. Средний и мелкий бизнес, как привило, ведёт непосредственно собственник. Значит, в этом случае востребован только обязательный аудит. А это – только часть рынка. И здесь на первый план выходит законодательство, которое определяет, какой кусок пирога на рынке аудиторских услуг кому достанется.

    Сегодня наиболее востребован не собственно аудит, а смежные услуги. Это, например, налоговый аудит. Даже если такого рода услуги в договоре именуются аудитом финансовой отчётности, они, по сути, представляют собой анализ налогового бремени, оценку риска использования клиентами тех или иных схем оптимизации налогообложения.

    Отсюда и специфика рынка аудиторских услуг в современной России. Это обострение конкуренции, сокращение числа работающих аудиторов, демпинг, снижение качества аудиторских услуг, энергичное лоббирование в законодательных органах интересов различных аудиторских группировок (столичных аудиторских СРО, зарубежной большой четвёрки).

    Самое печальное в такой ситуации – это неопределённость государственной позиции в сфере аудита. Рынок до сих пор не получил чётких сигналов: какой будет государственная промышленная и финансовая политика на более-менее продолжительный период. И, как следствие, всех нервирует неопределённость перспектив развития аудита в России

    Мы стоим на развилке: или в нашей стране сформируются ясные, понятные, стабильные правила развития рынка аудиторских услуг, или мы так и будем жить в джунглях дикого капитализма.

  

  
    Партия Налогоплательщиков России – за первый вариант

    Для справки, количество аудиторских организаций и аудиторов в России

    30.09.2014

  

  
    Глава 432

    Если проштудировать огромное количество словарей и энциклопедий, Интернет и прочие источники вселенских знаний, ответ на запрос: «Что такое чувства?», скорее всего, сведется к двум формулировкам. Первая, «это способность человека тем или иным способом получать информацию (то есть чувствовать)». Вторая, «это то или иное психо-эмоциональное состояние человека (то есть «пребывание в чувстве»)».

    Итак, мнения разделились?

    Не совсем так. С одной стороны, как только речь заходит о них самых, о чувствах, мы мысленно уносимся в глубины старинных романов, вспоминаем красивые истории любви, романтичных героев и прочую «колоритную чушь», прочно засевшую в нашем подсознании. А с другой, нам на ум приходит дурно пахнущий контейнер с мусором или пронизывающий осенний ветер. Согласитесь, что это скорей всего так? Чувства для нас – это и любовь, и горячая сковородка. Хотя у кого-то и любовь, как горячая сковородка бывает, но это отдельная тема!

    А теперь обо всем по порядку.

  

  
    Сколько у нас чувств?

    Справедливости ради, стоит сказать, что полного списка нет ни у физиологов, ни у психологов, ни у философов. А понятия чувство, эмоция и состояние часто путают. Вот лишь некоторые. Попробуйте разобраться где и что: апатия, безмятежность, безразличие, бешенство, блаженство, вдохновение, влюбленность, восторг, гнев, гордость, депрессия, драйв, жадность, заносчивость, злорадство, интерес, ласка, лукавство, мстительность, надежда, наслаждение, обида, одиночество, озорство, опустошенность, оторопь, оцепенение, паника, поддержка, порыв, протест, радушие, ревность, сарказм, скука, смех, сомнение, страсть, страх, стыд, уважение, удивление, ужас, унижение, упоение, фрустрация, эйфория, экстаз, ярость.

    Именно чувств, как вы помните со школьной скамьи, у человека пять: обоняние, осязание, слух, зрение, вкус. Можно сказать более грамотно: это набор органов или рецепторов, объединенных в целые системы, позволяющие нам получать первичную информацию. Следовательно, это и есть те самые чувства-сигналы, которые при столкновении с реальностью поступают к нам в мозг. Про шестое чувство мы тоже не забыли, и хоть споров на эту тему предостаточно, интуиция – это наше ВСЕ. Без нее никак, но это чувство особое. Это тоже возможность получать информацию, но только от глобального информационного поля Вселенной с помощью «специально заточенных под это органов и технологий». Не все умеют? На факт существования интуиции это не влияет.

    Не забудем и о «новых» чувствах, которые не так часто, но, все же, упоминают. Их четыре:

    Наша кожа (не путайте с тактильными ощущениями) способна чувствовать тепло-холод. Это – термоцепция.

    Мы все умеем держать равновесие, что связано со «встроенным» в наше внутреннее ухо вотерпасом (Waterpass – водяной уровень). Это – эквибриоцепция.

    Вам знакомо чувство боли идущее от внутренних органов или кожи? Способность человека чувствовать внутреннюю боль называется – ноцицепция.

    Даже с закрытыми глазами мы представляем, где находится наша нога или рука по отношению ко всему телу. Понимание местоположения наших частей тела, это – проприоцепция.

    Данные чувства посредством определенных рецепторов также поставляют информацию в наш мозг, только не всегда извне, а еще и «изнутри» организма, что, кстати, немаловажно.

    Итак, получается, органы восприятия «стоят на страже» внешних границ и, как только появляется внешний раздражитель, подают нам сигнал. Аналогично и внутренний. Отрицательный (дурной запах, резкий звук, яркий свет, горячая поверхность, горький вкус, боль) означает опасность, а, значит, нам стоит быстренько «взять ноги в руки» и удирать, выплевывать, отдергивать руку, идти в больницу и т. д. Положительные сигналы дают нам повод расслабиться. Они сообщают организму, что опасности нет: еду можно проглотить, в воде искупаться и т. д.

    Вообще, что значит «положительный» в данном контексте, интересный вопрос. А ответ – отсутствие отрицательного. Но не забывайте про «ловушки», такое тоже бывает.

    Собственно про чувства все! Информацию получили и будьте довольны. А дальше наступает процесс обработки.

  

  
    Зачем они нам даны?

    Первый и простой ответ, который приходит на ум: чтобы выжить. Действительно, если взглянуть на предмет с точки зрения «великих» инстинктов (согласимся с тем, что этих инстинктов два: сохранение жизни и продолжение рода), тогда все очень просто: если вы помрете, вам будет не до «высоких устремлений», а если не продолжите свой род, то вскоре «помрет» все человечество. Какие уж тогда устремления!

    Однако если бы человек жил по этой схеме, то в результате, он спасал бы свою жизнь, невзирая ни на какие обстоятельства, и трахал все, что движется. Безусловно, с демографией у нас было бы все в порядке, но вот с великими ценностями – увы! А поэтому система делает следующий виток и приводит нас к чувствам вторичным, тем самым среди которых и любовь, и преданность, и гордость, и честь. Они развиваются гораздо позже в результате обработки изначальной информации, становятся реакцией на «внешний раздражитель» и носят статус психо-эмоциональных состояний или эмоций. Это высшие сферы, так как они уже не связаны напрямую с основными инстинктами. Но это уже для того, чтобы выжило не просто физическое тело, а человек в целом.

    А теперь, как говорят, следите за руками.

  

  
    Как все работает?

    Вариант 1: Первичное чувство – сигнал в мозг «по короткой» – спасение (или поддержание, что собственно одно и тоже) жизни, которое заключается в наличии необходимых для человека факторов, таких как сон, еда, гигиена, секс, спорт (современная трактовка – раньше просто охотились), медицина и т. п. Подборка немного вольная, но это для наглядности.

    Вариант 2: Первичное чувство – обработка мозгом поступившего сигнала – возникновение того или иного психо-эмоционального состояния, эмоции. На этом уровне осуществляется сложнейший процесс функционирования человеческого организма связанный с наличием у него эмоционального мозга.

    К тому же заметим, человек существо социальное, и поэтому эмоции принято делить на врожденные и те, которым люди учатся в процессе жизни, по существу это приобретенная реакция на ту или иную ситуацию. Врожденные присутствуют у младенца. Единого мнения в этом вопросе нет, врожденных эмоций не так много: отвращение, страх, радость, удовольствие, злость, удивление, интерес, испуг, возбуждение, гнев – вот те эмоции, которые человек испытывает с рождения, остальному он учится.

  

  
    Зачем мы друг другу?

    В этом месте стоит поставить сноску, а потом развить тему в следующей статье. Это ведь целый пласт знаний, к которому принадлежат такие понятия, как двоичность человеческой природы, энергетическая связь мужчин и женщин, генная память о том, когда нас еще не поделили на два разных пола, «литературные» поиски вторых половинок и т. д. Мы к этому еще вернемся, но сейчас не об этом. Сейчас о том, что продолжение рода – это следствие, совершенно правильное в глобальном отношении, но следствие. Первично же восстановление целостности человеческого существа. Иными словами: положительная реакция на особь противоположного пола (запах не отталкивает, голос мелодичный, на вид тоже вроде ничего, вкус и осязание говорят о том, что это ОНО) нужна для того, чтобы найти его или ее. А дальше любовь. Чувство, без которого не может существовать (вернее нормально функционировать) ни одно живое, а уж человеческое точно, существо.

    Не можем мы и без себе подобных, то есть без общества. Гармонизация нашей роли в социуме также очень важна для выживания. Таким образом, получаем, что чувства первичные нужны для сохранения физической жизни, а эмоции – для сохранения жизни духовной. Если уж совсем вольно – для души.

  

  
    Слушайте свои чувства

    Если вы в полной мере владеете наукой считывания первичной информации – вы же идеально счастливый человек! У вас все есть, вы не ошибаетесь, всегда делаете правильный выбор, принимаете нужные решения, идете туда, куда надо и не суете голову в петлю. Теперь вы понимаете, что такое чувства. В правильной настройке они не подводят. Главное, их надо уметь «слушать». Как часто я слышу от знакомых: мне показалось, салат горчит, но мы все-таки его съели; что-то подсказывало, что не стоит сворачивать в этот переулок, но я все-таки повернула, я заметил странные изменения в ее внешнем облике, но не поверил своим глазам… И так далее, и так далее!

  

  
    Живите полной жизнью

    Эмоции очень разнообразны, поэтому их нужно знать, чтобы лучше разбираться в себе, «использовать их по назначению», а значит, каждый день просто становиться счастливее.

  

  
    Центробанк и экономика России: не засушит, так замочит

    В сельском хозяйстве существует такое понятие: ирригация. Это деятельность по осушению болот или по обводнению пустынь. Занятие опасное: чуть недосмотрел – и можно обводнить болото или осушить пустыню.

    В финансовой сфере ирригацией занимается Центробанк. Он «обводняет» или «осушает» экономику при помощи денежных вливаний, изменения процентной ставки, регулирования курса национальной валюты и прочих интересных инструментов. Сегодня, в эпоху кризисов, потрясений и санкций Центробанк России начинает активизировать действия по финансовой ирригации. Засушит или замочит? От наших финансовых властей можно ожидать всего.

    Новость дня: Центробанк в 2015 году откажется от поддержки валютного коридора и отправит рубль то ли в свободное плавание, то ли в не менее свободное падение.

    Это решение укладывается в русло денежно-кредитной политики правительства на будущий год. Финансовые власти России тем самым отказываются от практики удержания национальной валюты в рамках так называемого валютного коридора. Напомним, что коридор этот сконструирован на основе бивалютной корзины, которая состоит из евро (45 %) и долларов США (55 %).

    Летом 2014 года диапазон колебаний был установлен на уровне 7 рублей.

    Итак, рубль спущен с евро-долларовой привязи. То есть Центробанк отказывается выполнять одну из своих функций, прописанную в законе: обеспечивать стабильность рубля. Во имя чего это делается? Основной задачей денежно-кредитной политики провозглашается борьба с инфляцией. Собственно, эта задача Центробанком давно объявлена важнейшей. Но сегодня говорится о том, что если стабильность рубля мешает бороться с инфляцией – пусть будет хуже рублю.

    В Минфине РФ решение Центробанка поддерживают и заверяют, что на простых гражданах свободное плавание рубля никак не отразится. А вот наши экспортёры, дескать, будут в сплошном шоколаде. О том, что легче будет жить самому Центробанку, никто вслух не сообщает, хотя все это прекрасно понимают. Отказ от валютных интервенций (которые уже сегодня проводятся в самых скромных масштабах) – одной головной болью меньше. Особенно сейчас, когда доллар бьёт рекорды по соотношению цены с рублём.

    Официозные эксперты тоже успокаивают общественность. Они утверждают, что введения свободного курса рубля бояться не стоит, поскольку Центробанк оставляет за собой право прибегнуть к валютным интервенциям в случае чрезмерно резких колебаний рынка. И вообще, если цена на нефть останется на нынешнем уровне – ничего плохого с нами точно не случится.

    Но именно здесь и зарыта пресловутая собака!

    Цены на нефть падают. Чем это вызвано – можно поспорить. Кто-то выдвигает конспирологические обвинения в адрес США, которые якобы хотят повторить трюк 80-х годов, приведший к обрушению экономики СССР, а кто-то просто указывает на замедление темпов роста китайской экономики. Кто прав – не столь важно. Главное, что тенденции роста цен на нефть пока не наблюдаются. Поговаривают уже о 80-и долларах за баррель. А тут ещё пресловутые санкции. Но всё те же оптимисты смело заявляют: в 2015 году санкции точно будет отменены. С чего это вдруг? Страна уже десятки лет испытывает мощное экономическое давление со стороны Запада – и ни с того, ни с сего в 2015 году тихий ангел пролетит и смирит ярость англосаксов. Вслед за Станиславским: не верю!

    В такой ситуации нужно говорить не о радостях экспортёров (объёмы экспорта на Запад точно не вырастут), а о тревогах импортёров.

    Падение курса рубля обязательно ударит по уровню жизни простых граждан: подорожает импорт и подешевеют рублёвые налоговые поступления в бюджет, с которого кормятся социально-незащищённые слои населения. Зато государству будет легче выплачивать «усохшие» пенсии, зарплаты и пособия. Появятся и новые аргументы в пользу увеличения налогов.

    Вывод: Центробанк снова играет в одни ворота. Принимаются экономически сомнительные стратегические решения, которые однозначно влекут негативные социальные последствия.

  

  
    Пётр Порошенко: главный Буратино украинской демократии

    Политическая лексика – важнейший инструмент государственной пропаганды.

    Поэтому относиться к ней надо очень серьёзно. Какой-то мелкий клерк из администрации Президента России предложил именовать правящий украинский режим киевской хунтой. Имечко прижилось. Вроде бы, неплохо: для большей части население «хунта» вызывает негативные ассоциации, заложенные ещё в советские времена. Помните, хунта Пиночета в Чили, незаконный военный режим, расстрелявший демократически избранного левого президента Сальвадора Альенде (мир ему)?

    Однако ошибочка вышла. Хунта в нашем сознании с тех легендарных времён – мощная самодостаточная сила. Её хотя и не любили, даже ненавидели, однако уважали. А что сегодня на Украине? Где там хунта, кто там Пиночет?

    Киевская «хунта»– это мокрогубый Турчинов и яйцеголовый Яценюк (извините за невольный каламбур). Плюс мужик в юбке (Тимошенко) и боксёр нетрадиционной сексуальной ориентации (Кличко). Персонажи вроде бы юмористические, правда, политику они проводят откровенно людоедскую: гибнут тысячи людей.

    И вдруг, откуда не возьмись, герой на белом коне – Пётр Порошенко. Настоящий… если не полковник– уж точно прапорщик. Высок, хорош собой, брови хмурит, желваками играет, шоколадками торгует– мужчина на загляденье, настоящий Пиночет! И все ему аплодируют: Обама и Меркель с ним регулярно встречаются, даже Путин один раз руку пожал и два раза по телефону поговорил. Ура! На смену законно избранному суверенным народом незалежной Украины мелкому бандиту Януковичу явился настоящий президент. Извините – Президент.

    И уже пошли разговоры: что думает по тому или иному поводу Порошенко, что он сказал там или здесь, как его слово отзовется, каким взглядом он измерил мелкого Путина при историческом рукопожатии, какой галстук он повязал на свою могучую шею, встречаясь аж в третий раз с великим Обамой? Могу дать прямой ответ на все эти извилистые вопросы: наплевать. На галстук Порошенко, на его мимику, на его шоколадки, на него самого. Почему, спросите вы?

    Порошенко – такая же марионетка, как и всё его анекдотическое окружение (мужик в юбке, мокрогубый и далее по списку). Все эти персонажи – марионетки, которыми откровенно кукловодят их западные хозяева. Был в советские времена такой уничижительный политический термин: марионеточный режим. Кто-то вспомнит, что именно так в газете «Правда» называли проамериканское правительство Южного Вьетнама.

    Что думает по тому или иному поводу Пётр Порошенко, президент суверенной Украины? А кого интересует мнение Буратино? Обращайтесь напрямую к Карабасу Барабасу. Запишите адрес: США, округ Колумбия, город Вашингтон, Белый дом. Спросить Обаму.

    Американский Буратино передаст ваш вопрос выше, своему кукловоду.

    22.09.2014

  

  
    «Танцуйте» – странный совет налогового консультанта

    Все привыкли к тому, что бухгалтер это и юрист, и экономист, и программист. Но самое важное во всем этом – он имеет доступ к конфиденциальной информации. Бухгалтер знает все! Кому платят, кому будут платить, на что тратит деньги директор. Но сегодня, я хочу рассказать вовсе не об этом.

    Эта история об одном из моих клиентов, который очень любил танцевать. В наипрямейшем смысле. Причем танцевала не только она. Все сотрудники фирмы тоже танцевали. Они тренировались, участвовали в соревнованиях, короче зажигали по полной. Это была обычная фирма, которая продавала и сдавала в аренду дорожное оборудование.

    Замечу, весь коллектив, как правило, всегда находились в отличном настроение. Оптимистичные красавицы-сотрудницы свели с ума не одного клиента, мужчины просто сворачивали шеи, как только оказывались в их офисе. Кроме программиста Жоры и главного инженера, отца директора, которым и без танцев, видимо, было хорошо, в фирме работали в основном женщины самого разного возраста, но все они были в прекрасной форме.

    Так вот, пригласив меня для консультации, главбух задала мне совершенно логичный вопрос: а можно ли доплачивать, тем, кто танцует и при этом, конечно, не платить налоги?

    Она ожидала отрицательный ответ, ведь чудес не бывает.

    Сначала я поинтересовался: «а как вы тренируетесь, в клубе или каждый сам по себе?»

    «Мы в официальном клубе «Перспектива», так что с документами, если что, все чики-поки!»

    И тогда чудо случилось. Я сказал, что это вполне вписывается в наше современное законодательство. Вся бухгалтерия сбежалась к столу, где мы сидели вместе с главбухом.

    Я залез в свой ноутбук, открыл программу ИСНК «Сивков НК», нашел схему № 1243 «Как системой «любви» к здоровому образу жизни сэкономить страховые взносы». Суть ее заключается в следующем:

    На предприятии, через коллективный договор, вводится система поощрения на стимулирование производственного процесса. Занятие сотрудником спортом (в нашем случае танцами) способствует улучшению качества результатов труда. На это указано в постановлении Третьего арбитражного апелляционного суда от 13.03.14 № АЗЗ-16111/2013. По мнению арбитражного суда, связь выплат с производственной деятельностью, направленность на повышение эффективности использования рабочего времени экономически оправдывает спорные расходы (п. 1 ст. 252 НК РФ).

    Я подвел итог: суммы выплат включаются в расход и не облагаются страховыми взносами, но облагаются НДФЛ.

    Главбух сказала: «но это уже весело», и с визгом: «девчонки, начинается новая жизнь!» подскочила со стула и поцеловала меня в нос. Это была самая незабываемая налоговая консультация, согласитесь…

    …Потому что помада оказалась стойкой, и я только вечером заметил, что проходил с ней на носу целый день.

    PS. С 1 января 2015 года любой сотрудник любых компаний смогут потребовать от своих работодателей оплачивать занятия в фитнес-клубах или иные спортивные занятия. На финансирование занятий спортом может быть направлено до 0,2 % от суммы затрат компании на производство. Продолжение этой схемы (ее номер в базе 1256) и полную базу налоговых схем вы можете посмотреть, если установите «Интеллектуальную систему налогового консультирования «Сивков НК».

  

  
    Глава 442

    Приметы осени – это не только проводы первоклассников в школу и пересчёт вылупившихся цыплят. Госдума, как обычно, очнулась от летнего анабиоза и разразилась каскадом законодательных новинок. С 1 сентября вступают в силу несколько интересных поправок.

  

  
    Готов к труду и патриотизму

    В первый день осени вступают в силу поправки в конституционный закон о Государственном флаге России. Эти изменения расширяют перечень случаев, когда допускается использовать государственные Российской Федерации (гимн и флаг). Теперь официальный триколор должен развеваться над всеми общеобразовательными школами, а первый урок в учебном году положено начинать с исполнения гимна. Гимн также должен звучать при открытии памятников и монументов, если мероприятие инициировано органами власти.

    Кстати, этой осень к нам возвращается комплекс ГТО (готов к труду и обороне). По хорошо забытой советской традиции школьники будут сдавать нормативы, получать разряды и значки.

    Флаг, спорт, гимн – опора патриотического воспитания подрастающего поколения.

  

  
    Налоговые льготы и мигранты

    Поправки в Налоговый Кодекс РФ, вступившие в силу 1 сентября, устанавливают льготы для граждан, которые пользуются государственными услугами при помощи электронных порталов.

    Скидка неплохая: 30 %. Россияне, приобщайтесь к интернету!

    Зато другие поправки в Налоговый Кодекс бьют по карману некоторых граждан. Тех, которые хотят стать обладателями лицензий на производство алкоголя. За лицензию на 5 лет придётся выложить 1,2 млн. рублей.

    Вступили в силу и поправки к закону о правовом положении иностранцев в России. С 1 сентября мигранты, которые не могут подтвердить документально факт получения образования на русском языке, могут сдать экзамен в виде тестов на знание великого и могучего. До Нового года – могут. Потом будут должны в обязательном порядке. Есть время подучиться.

  

  
    Юридические лица меняют форму

    Но самые важные поправки нынешнего законодательного сезона – это изменения, внесённые в гл. 4 части 1-й Гражданского Кодекса РФ. Они касаются организационно-правовых форм юридического лица. Чем вызваны эти изменения?

    Напомню, что концепция коммерческого юридического лица была разработана в XIX веке для юридического оформления концентрации капитала в рамках одной организации. Реализация этого проекта натолкнулась на серьёзные сложности. Главная из них – размывание института собственности и как следствие широкие возможности для недобросовестных бизнесменов абсолютно безнаказанно кидать ближнего своего. Сегодня по всему миру (в том числе и в России) топ-менеджеры, фактические собственники, прячась за ширму юридического лица, обманывают контрагентов и не несут за это никакой ответственности. Несмотря на все усилия налоговых органов, продолжают создаваться фирмы-однодневки. Привлечь к ответственности организаторов преднамеренного банкротства чрезвычайно сложно. Так что законодатель в очередной раз попытался победить хотя бы несколько из этих зол. Получится это или нет – время покажет. А пока о сути новинок.

    Поправки в ГК РФ меняют перечень допустимых организационно-правовых форм юридических лиц, они делают его закрытым.

    Устав теперь считается единственным учредительным документом юрлица.

    Если убытки юрлицу причинены виновными действиями мажоритарного участника – он несёт за это ответственность (это – как раз про топ-менеджеров).

    Устанавливается возможность признать решение о реорганизации юрлица недействительным, а такую реорганизацию, соответственно, несостоявшейся (это к теме о преднамеренных банкротствах).

    Определены правила регулирования корпоративных договоров между участниками юрлица.

    Отныне все юридические лица (коммерческие и некоммерческие) делятся на корпорации и унитарные юрлица. Разница в том, что в корпорациях учредители сохраняют права на участие в делах управления юрлицом, а в унитарных – нет. Для нас важно, что все коммерческие организации относятся к числу корпораций. Закон также отменяет некоторые из существующих до сих пор организационно-правовых форм. Это ЗАО и 0Д0. Они теперь будут называться просто акционерными обществами (АО), которые подразделяются на две группы: публичные и непубличные. Публичные акционерные общества, как следует из названия, публично размещают свои акции, то есть делают это при помощи открытой подписки. Кроме того, в категорию публичных входят и те АО, которые просто ввели в своё название слово «публичное». Прочие АО будут считаться непубличными.

    Эти правила касаются вновь создаваемых юридических лиц. Существующие сегодня акционерные общества могут сохранять старую организационно-правовую форму до первого изменения в уставе. Перерегистрация существующих ЗАО и 0Д0 не требуется.

  

  
    В ответственности – солидарны

    Поправки затронули и правила о солидарной ответственности участников и третьих лиц перед юридическим лицом. Это не только ответственность участников, по вине которых юрлицо понесло убытки. Так, солидарная ответственность может быть возложена на акционера и оценщика, на которого теперь по закону возлагается обязанность независимой оценки вклада в акционерный капитал. Если сумма оказалась завышенной, она расценивается как убытки, нанесённые юрлицу.

  

  
    Корпоративные правила

    Корпоративный договор заключается между учредителями (участниками) юрлица. Этот документ закрепляет порядок голосования акционеров, согласование ими других действий, а также порядок приобретения или отчуждения акций. Законом установлена форма заключения такого договора, последствия его нарушения. Публичные общества не имеют права скрывать информацию, содержащуюся в корпоративном договоре, а непубличные могут отнести такую информацию к конфиденциальной (в том случае, когда это прямо не запрещено законом).

    Вообще новая редакция Гражданского Кодекса РФ более обстоятельно регламентирует взаимные права и обязанности участников корпораций. Так, они имеют теперь не только право оспорить сделки, заключённые от имени юрлица, но и наделены правом требовать в суде исключения другого участника на основании того, что он причиняет ущерб компании, мешает нормальному ведению деятельности. Ещё одна интересная новинка. Теперь участник корпорации обязан сообщать другим участникам о своём желании подать в суд исковое заявление (например, по поводу недействительности сделки, заключённой от лица компании).

    Более детально в законе теперь прописаны права членов органов управления корпораций, а также взаимоотношения акционеров с коллегиальным исполнительным органом. Например, акционеры непубличного общества могут (при условии единогласного решения) включить в устав положение о том, какие решения должны приниматься только на общем собрании.

  

  
    Регистрация изменений

    Как привести в соответствие с новыми требованиями закона устав акционерного общества?

    Никаких экстраординарных требований по этому поводу закон не содержит. В налоговое ведомство подаётся форма Р13001, к ней прилагается устав с соответствующими изменениями. Кстати, госпошлину за регистрацию требуемых законом изменений платить не надо. Мелочь, а приятно.

    Итак, что необходимо поменять в уставе вашей компании для того, чтобы основной документ юрлица соответствовал требованиям закона:

    • имя юридического лица;

    • если это публичное общество – соответствующее указание, если общество непубличное – специально об этом писать не надо;

    • место нахождения должно содержать название населённого пункта, адрес можно не указывать.

    По своему усмотрению можно включить в устав положения о правах и обязанностях членов корпорации, а также порядок и условия аудита, который может быть проведён по требованию акционеров, владеющих как минимум 10 % акций. Это не отменяет положений закона о проведении обязательного аудита. Акционерные общества обязаны делать это раз в год. Устав может содержать и описание процедуры уведомления акционерами друг друга о том, что они намерены обратиться в суд с исковым заявлением. Можно предусмотреть и возможность вступать от имени юрлица нескольким субъектам, которые имеют право действовать самостоятельно. Если устав об этом не упоминает – такая возможность исключается. Кроме того, теперь при регистрации юридического лица его учредители могут использовать типовой устав, который должен быть разработан государственным органом. В этом случае ряд сведений в устав можно не включать, но потребуется внести их в ЕГРЮЛ.

    Если у общества один акционер – сведения об этом должны быть исключены из устава и внесены в ЕГРЮЛ.

    Какие ещё интересные новинки установлены в ГК РФ с 1 сентября? Можно упомянуть, например, о том, что реорганизацию юрлица будет проводить чуть легче, чем это было до внесения поправок. Зато у участников общества появилась возможность в судебном порядке оспорить реорганизацию юрлица (в течение 3-х месяцев после внесения соответствующих сведений в ЕГРЮЛ). Ужесточается и ответственность юрлица за своих «дочек».

    Как оценить изменения, внесённые в Гражданский Кодекс РФ? Не все из них приветствует бизнес-сообщество, некоторые формулировки получились размытыми. Но, как показывает время, шероховатости в тексте закона могут нивелироваться правоприменительной практикой. А намерения законодателя упорядочить деятельность юридических лиц можно только приветствовать.

  

  
    Глава 449

    Информационная кампания по демонизации личности президента России Владимира Путина достигла сегодня поистине планетарных масштабов. Такому шельмованию в ведущих мировых СМИ не подвергался ни один современный политик со времён Гитлера. Даже Сталину, Ким Ир Сену и Саддаму Хусейну доставалось меньше. Как к этому должны относиться мы, граждане России? Поделюсь своими размышлениями по этому поводу.

    Я нахожусь в непростом положении. С одной стороны я – руководитель политической партии, которая на выборах различных уровней, как правило, противостоит «Единой России», пропрезидентской политической силе. А с другой стороны я, как и все члены Партии налогоплательщиков России, занимаю патриотические позиции по всем значимым политически, социальным и экономическим вопросам.

    Давайте разберёмся, в чём обвиняют нашего президента его противники, и насколько эти обвинения обоснованны. Ведь от этого зависит, может ли человек демократических взглядов, патриот своей страны, поддерживать Путина.

    Перечислю главные пункты обвинения:

    • Путин не демократ, а диктатор, права и свободы человека в России с его приходом власти соблюдаются меньше, чем в 90-е годы;

    • Путин – главный коррупционер России, он сделал супербогатеями себя самого и своих друзей;

    • Путин империалист и агрессор, его политика несёт угрозу миру и свободе на всей планете.

    Попытаюсь объективно разобраться со всеми пунктами.

  

  
    Демократия или диктатура?

    Почему Путина называют на Западе диктатором? Всё очень просто: он находится у власти с 2000 года с небольшим перерывом на президентство Медведева, который просто «грел место» старшему товарищу, и конца президентству Путина вроде не предвидится.

    Встречный вопрос: сколько лет находится у власти Ангела Меркель? Сколько лет находились у власти такие демократические лидеры, как Франклин Рузвельт, Индира Ганди, Маргарет Тэтчер, Тони Блэр? Почему демократически избранный лидер должен находиться у власти не более двух четырёхлетних сроков? Потому, что так сказали американцы?

    Конституция России не нарушена, победы на выборах Путина никем всерьёз не оспариваются. А вот обожаемый Западом Борис Ельцин был избран президентом в 1996 году с помощью откровенного жульничества. Но в глазах либералов Ельцин, расстрелявший из танковых орудий парламент, просто эталон демократа. А Путин – злобный диктатор, и точка. А кто тогда лучшие друзья Америки монархи Персидского залива? Неужели там с правами и свободами лучше, чем в России?

    Если мы вспомним, как соблюдались права и свободы в Ельцинской России, то любой непредвзятый наблюдатель скажет, что сегодня с этим стало гораздо лучше. Милицейский произвол был как минимум на том же уровне, что и нынешний полицейский, с независимостью суда дела обстояли примерно так же. Зато бандитам и олигархам сегодня живётся не так вольготно, как тогда. А социально-экономическая ситуация в стране стала гораздо лучше в том числе и благодаря тому, что природная рента идёт не в карманы всяких там «невинно пострадавших ходорковских», а в государственный бюджет.

    Говорят, что Путин задушил свободу печати и свободу слова. Да, на федеральных каналах сегодня нельзя хорошо говорить о киевских властях и всерьёз ругать ополченцев Новороссии. Но это просто вынужденная мера в условиях жесточайшей информационной войны. Вспомните, что первую чеченскую войну Россия проиграла во многом из-за предательской позиции ряда федеральных телеканалов, взятых под контроль олигархами.

    Свобода слова? Так, как сегодня поливают грязью Путина в рунете, не дозволялось ругать ни одного российского правителя за всю историю нашей страны.

    Так что диктатор из Путина получается очень странный.

    И если кто-то главным критерием демократического устройства считает не состояние дел с правами и свободами, а регулярность обновления высших органов власти – добро пожаловать на Украину. У них уже пятый президент за неполные 25 лет. Итог: воровство, нищета, разруха, цензура, война. Что называется, почувствуйте разницу.

  

  
    Коррупционер или бессребреник?

    По интернету' постоянно распускают слухи о размерах личного состояния президента России. Говорят об умопомрачительных многомиллиардных суммах. Как к этому относиться? Я привык к тому, что серьёзные обвинения следует доказывать. И чем серьёзнее обвинения – тем строже и достовернее должны быть доказательства. Что касается состояния Путина, то, на мой взгляд, здесь это требование не соблюдается. Ему инкриминируется взяточничество в демонических размерах, а доказательствами всех этих обвинений служат самые противоречивые слухи. На мой взгляд, вина того же Ходорковского, которого на Западе провозглашают узником совести и главной жертвой режима, доказана судом гораздо полнее, чем это делается в отношении Путина.

    Скептики скажут, что доказать вину главы государства, которому подконтрольны все силовые структуры, очень непросто. Согласен, спорить не буду. Но всё-таки презумпция невиновности должна действовать. Иначе мы можем много чего сказать о финансовых интересах семьи Бушей в Ираке или о связях Гельмута Коля с рядом крупнейших корпораций.

    И ещё один важный момент. В нашей стране пока рано говоритьо полной легитимности нажитых за последние 25 лет состояний. Итоги приватизации до сих пор многим хочется оспорить. Тем важнее одно заявление, прозвучавшее не так давно из уст Геннадия Тимченко, которого злые языки называют личным казначеем Путина. Этот человек в одном из своих выступлений заметил, что он лично не держится за своё многомиллиардное состояние (абсолютно легальное, кстати) и готов поддержать государство при помощи безвозмездных финансовых вливаний.

    Очень неожиданное заявление из уст «казначея главного коррупционера страны», не правда ли?

  

  
    Агрессор или освободитель?

    «Конечно, агрессор, конечно, бессовестный нарушитель норм международного права!» – раздаётся единодушный хор западных СМИ.

    Но мы-то с вами знаем, где правда. Нам за последние годы много раз показали, кто на самом деле нарушает пресловутые нормы международного права и сколько они, эти нормы, на самом деле стоят.

    Неуклонное расширение НАТО на восток, варварские бомбардировки Сербии, Ирака, Ливии. Цветные революции везде и повсюду, свержение законных властей в тех случаях, когда они выступают против политики США. Окрики и угрозы в адрес России, санкции и прямые оскорбления в адрес властей и населения нашего государства.

    Надоело. Сколько можно на это смотреть? Сколько можно всё это терпеть? Почему нас, потомков воинов-победителей, кто-то осмеливается называть населением побеждённой страны? Неужели вражескими войсками взята Москва, неужели по брусчатке Красной площади протопали победным маршем американские морпехи? Ничего подобного.

    Большая часть нашего населения разделяет высказанные мной настроения. И поэтому политику Путина по укреплению обороноспособности страны, по противодействию агрессивным планам Запада подавляющее большинство наших граждан приветствует.

  

  
    Очевидные заслуги

    Чем больше на Западе ругают Путина, тем чаще надо нам вспоминать о его очевидных заслугах. За годы его правления государство в России окрепло: угроза сепаратизма ушла в прошлое, ВВП существенно вырос, доходы населения тоже увеличились. О самоуправстве региональных властителей никто не вспоминает, постоянно укрепляется обороноспособность страны, вырос авторитет России на международной арене. Наверное, именно с этим, а не с личными качествами президента России связано раздражение Запада. Им не нужна сильная Россия, им не нужен равноправный партнёр, США нуждаются только в покорных вассалах. А России эта роль не к лицу.

  

  
    Оппозиционеры и предатели

    Как должна вести себя в такой ситуации политическая партия? Мы чётко обозначаем свою позицию: члены Партии налогоплательщиков России, ничего общего с предателями национальных интересов, которые присоединились к информационной войне Запада против России, мы не имеем.

    Мы оставляем за собой право критиковать любые решения и действия властей, которые, на наш взгляд, противоречат интересам общества и государства. Но в то же время мы поддерживаем президента и правительство России во всех случаях, когда они действуют во благо народа.

    Что касается западной истерики по поводу Путина. Тут недавно премьер-министр Великобритании Дэвид Кэмерон, забывший элементарные дипломатические приличия, заявил, что Путин хуже Гитлера. Вспоминается латинская поговорка: Юпитер, ты сердишься, значит, ты не прав. Наши предки выражали ту же мысль немного проще: собака лает – ветер носит.

    Если наши злейшие враги англосаксы ругают президента России – мы должны его поддержать. 101 %, он идет в правильном направлении, история– это не раз доказала.

  

  
    Это могло бы стать неплохой рецензией на книгу «Антистресс»

    На самом деле, я бы назвал книгу Давида Сервана-Шрейбера не «Антистресс», а «Да здравствует жизнь!». Именно так, потому что эта книга не только инструкция по борьбе со стрессом, она вообще учебник по жизни.

    Очень правильный учебник и мудрый. Видимо, чтобы не спугнуть читателя, автор не касается того, что все, изложенное в книге– это современная трактовка очень древних истин. Это его право. Книга, в сущности, учит нас быть счастливыми и подробно объясняет, что для этого нужно.

    Автор рассматривает следующие пункты в данной инструкции:

    1. Когерентность сердца.

    2. ДПДГ(десенсибилизация с помощью движений глаз).

    3. Акупунктура.

    4. Физические упражнения.

    5. Нормализация питания.

    6. Настройка биологических часов, касающаяся сна.

    7. Любовь, как биологическая потребность.

    8. Взаимосвязь с обществом.

    Согласитесь, как все логично и просто. Сначала надо успокоиться, наладить самоконтроль, научиться «управлять» своим сердцем. Это даст возможность избежать панических реакций, а значит, вы не будете надо и не надо отравлять свой организм ненужными токсинами.

    Технология, которую дает автор, вполне приемлема. Хотя каждый человек может придумать для себя и что-то свое. Главное, чтобы был результат. Далее следует избавиться от теней прошлого. Бесспорно, многие психологи и психотерапевты борются с этим врагом человеческого счастья. Научиться выбрасывать из шкафа скелет – великое дело.

    Получится у вас это с помощью ДПДГ– прекрасно, как-то еще – тоже не плохо. Скажу одно – идти проторенным путем всегда легче, чем изобретать что-то свое. Акупунктура – даже автор оговаривается, что этот пункт для тех, у кого есть проблемы со здоровьем. В «лайтовском» варианте я порекомендовал бы использовать массаж.

    Воздействие на определенные точки разгоняет в организме застойные явления, для здоровья польза, плюс приятные эмоции. Кстати, не забывайте про такой очень своеобразный момент, который можно тоже причислить к акупунктуре. Это прикосновения.

    Родители, дети, любовники, друзья. С помощью прикосновений, а для них у человека тоже определены конкретные точки, мы обмениваемся эмоциональной информацией. И считайте, лечим друг друга. Это очень важно. Научитесь пользоваться этим даром. Физические упражнения, питание и сон. Здесь ничего не добавить. Физическое состояние нужно поддерживать, по возможности улучшать, следить за собой.

    Единственное замечание, которое я сделаю, так это то, что все мы разные. Мясоеды и вегетарианцы, жаворонки и совы, лентяи и трудоголики. А поэтому к каждому должен быть индивидуальный подход. Разумный! Не переучивайте сову на жаворонка – у нее будет стресс. Глобальный и не проходящий.

    Не пытайтесь корову кормить мясом – отбросит копыта. Понимаете, к чему я клоню? Не следуйте инструкции слепо. Поймите себя и свой организм, и выберите для себя оптимальный вариант. И еще – никогда ничем не злоупотребляйте.

    Помните древнюю истину: в большом количестве, даже лекарство – яд. Это я для тех, кто из «тренажерки не вылазит»…

    А теперь два моих самых любимых пункта. И пишу я об этом с глубоким уважением и признательностью автору. И за Камю, и за слова из песни («все, что ей нужно – это любовь»). Почему-то раньше я не встречал такой формулировки: любовь – это биологическая потребность! А ведь это на самом деле так. Я не буду распространяться про гормоны, энергетику, биохимию и прочие «реальные» проявления этого процесса.

    Скажу лишь ОДНО: люди, научитесь любить, любите и будьте любимы! Самый интересный пункт– взаимосвязь с обществом. Да, человек существо социальное. Я рад, что автор затронул настолько высокий аспект человеческого бытия и не оговорился, что поймут его не все.

    Но, как только человек обретает внутреннюю гармонию, гармонию любви, физическое здоровье, он обязан идти дальше или выше.

    Если учесть, что у человека есть тело, ум, сердце, душа и дух, то собственно о них эта книга.

    На фото: Давид Серван-Шрейбер.

  

  
    Злые писаки обидели Псаки

    Женщин надо любить. Они такие нежные, милые, наивные. От них – только хорошее. Да, иногда они ошибаются, временами чуточку бестолковы: неаккуратно паркуют машину, не умеют толком наживить червяка на крючок, не сильны в бильярде, редко попадают молотком по гвоздю. Но мы им прощаем. Особенно если они при этом застенчиво так улыбаются. Как это прекрасно умеет делать Джен Псаки.

    Эта милая улыбчивая женщина в последние месяцы стала любимым предметом насмешек журналистов. Злобные писаки буквально не дают ей проходу. А чего такого она сделала? Ну, подумаешь, пресс-секретарь Государственного департамента США думает, что газ поступает из Европы в Россию, а не наоборот, не знает, что карусель – это не только детский парковый аттракцион, но и способ жульничества на выборах. С кем не бывает. Троллить за это милашку Псаки – недостойно джентльменов. Варварство это.

    Я какое-то время даже комплексовал из-за того, что в российской политике нет ярких, интересных, умных женщин, способных на равных конкурировать со своими западными коллегами. Когда-то тон в мировой политике задавала железная леди Тэтчер. Сегодня в Европе лидер номер один – Ангела Меркель. Во Франции дело отца взяла в свои руки несгибаемая Марин Ле Пэн. В США пока женщин президентов не бывало, но пост номер два в иерархии исполнительной власти (государственный секретарь, министр иностранных дел по-нашему) неоднократно занимали

    женщины: Мадлен Олбрайт, Кондолиза Райт, Хилари Клинтон. А что могли мы противопоставить этой могучей дамской когорте? Валентину Матвиенко да Елену Мизулину. Но теперь я спокоен. В общественном сознании женщиной номер один заморской политики надолго стала Джен Исаки. Мы получили передышку, у нас есть время отправить на покой Елену Мизулину и вырастить свою Ангелу Меркель.

    Если серьёзно. Дело, наверное, не в половой принадлежности. Существо с интеллектом чуть выше куриного, где-то на уровне продвинутого пылесоса, озвучивающее иностранную политику самой могучей мировой державы – это символично. Это показывает нам, как далеко зашёл процесс дебилизации человечества. Исаки закончила престижный вуз, имеет серьёзный опыт политической работы, ей доверяют госсекретарь и президент. Но именно таков уровень команды Обамы. И сам чёрный президент слывёт в США чуть ли не интеллектуалом, делая в публичных выступлениях не менее идиотские ошибки, чем Исаки. Так что мы вполне можем говорить о настоящем феномене милой улыбчивой дуры, который проявляется пока только в американской политике. Но посмотрите, как снижается качество принятия решений уже в Европе. Где политики масштаба Гельмута Коля и Франсуа Миттерана? Осталась только Меркель (она получила образование ещё в социалистической ГДР). Владимир Путин на этом фоне кажется просто гигантом, он на несколько ходов опережает своих западных коллег в любой политической комбинации.

    С одной стороны, это вроде бы неплохо. Но ядерная кнопка под пальцем полуидиота – это вам не классическая обезьяна с гранатой, а гораздо хуже.

    Что делать? Ведь нам ещё пригодится наша замечательная планета. У меня есть предложение. Ведущих западных политиков срочно отправить на повышение квалификации в Россию. Подобрать приличную среднюю школу где-нибудь в тихом уголке ближнего Подмосковья и посадить их за парты, всех, таких разноцветных, улыбчивых. Карапуза Обаму, бутуза Олланда, проказника Кэмерона.

    А по завершении курса пусть у них примет экзамен строгий дядя Вова.

    Для справки: с 1983 года бюджет выделял Госдепу США деньги для подготовки специалистов по России. Уже несколько лет в рамках экономии государственных расходов эти средства не выделяются.

    12.09.2014

  

  
    Генетический банк

    – Мы помним все, что с нами когда-либо происходило. Даже то, что было в утробе матери, а может быть, и гораздо больше.

    Мой спутник посмотрел на меня, так сказать, устанавливая контакт, и продолжил:

    – Вы наверняка слышали историю про американского ученого, который пичкал своих пациентов экстази, и те в мельчайших подробностях рассказывали ему о том, что они чувствовали еще до рождения?

    А вот вам совсем недавно нашумевшая история про 22-летнего жителя австралийского города Мельбурн. После страшной автокатастрофы он впал в состояние комы. Очнувшись, юноша не смог произнести ни слова по-английски, зато прекрасно говорил на китайском языке. Сейчас он живет в Шанхае. Я общался с ним лично, и он рассказал мне, что придя в себя, он открыл глаза и увидел у своей кровати медсестру азиатского происхождения. Он сказал ей по-китайски: «Сестра, у меня все болит». Причем это казалось ему совершенно естественным. В течение трех дней он говорил только по-китайски, будучи не в силах вспомнить свой родной язык.

    Я лишь пожал плечами.

    – А вы поверьте, это доказано! Мы помним все! Запахи, звуки, места, где бывали когда-то, людей, чувства, мысли, слова, в общем все, что с нами происходило. Вы, наверное, читали, рассказы о том, как человек, вспоминал, что в прошлой жизни у него были муж или жена, где он жил, где родился.

    Показывал свой дом и живущих в нем родственников. Наша, так называемая оперативная память рано или поздно стирает «лишнюю» информацию, дабы не перегружать мозг лишними «мегабайтами» информации, но гены на молекулярном уровне запоминают все.

    Оставив до поры при себе возникшие у меня вопросы, я продолжал внимательно слушать вдохновенную речь собеседника.

    – Мысль проста – пока сохраняется генетический материал, любого умершего человека можно воссоздать даже из единственной клетки, например, путем клонирования. При этом мы получим не его копию, не биоробота, а его самого. Сейчас мы не знаем, как это сделать, но в будущем мы обязательно научимся. И поэтому сейчас наша задача сохранить себя, в прямом смысле этого слова, для науки, используя те знания и технологии, которые существуют.

    Мы шли по узкому коридору, который плавно уводил вниз.

    – Раньше это было овощехранилище. Мы отремонтировали помещение, завезли оборудование, установили бункеры для хранения. Объем каждого бокса с кодом, так мы называем генетический материал, примерно 100 кубических сантиметров.

    Семенов, вращал передо мной предмет – шестиугольную призму. Вот в этом боксе находится мой генетический код! Этот мы демонстрируем, образец, еще один лежит в так называемом генетическом бункере.

    Я взглянул на предмет.

    – Да, за образец мы взяли пчелиные соты.

    Под продолжение рассказа про пчел, я вспомнил соседа, который решил заняться пчеловодством прямо рядом с нашим домом. Благодаря этому энтузиасту-пасечнику, я в раннем детстве узнал, что такое пчелы – ни один день не проходил без укусов. Я вернулся к реальности, Семенов с важным видом вещал:

    – Миллионы лет пчелы строят соты правильной шестиугольной формы. Подтверждение тому – окаменелые останки пчелиных ульев возрастом в 100 миллионов лет. Почему они выбрали именно такую форму? Не восьмиугольник, не пятиугольник, ни круг. Как оказалось, шестиугольник самая оптимальная геометрическая форма для максимально полезного использования единицы площади и минимального расхода строительного материала. Строя шестиугольные соты пчелы самым рациональным образом используют площадь внутри улья и воск для изготовления ячеек.

    Под конец лекции Семенов процитировал пчелу из сказки «Тысячи и одной ночи»: «Мой дом построен по законам самой строгой архитектуры. Сам Евклид мог бы поучиться, познавая геометрию моих сот».

    Итак, с сотами мы, наконец, разобрались и вернулись к хранилищу кодов.

    – Мы запаиваем в эту призму две стеклянные микроколбы, одну с волосом человека, а другую с его ногтём. Выкачиваем воздух, создавая практически идеальный вакуум. Но колбы у нас тоже не простые. Они сделаны по принципу сосудов Дьюара. Объясняя простым языком, они представляют собой микротермосы, состоящие из ёмкости с двойными стенками, в пространстве между которыми тоже вакуум. Все это запечатывается в призму из сверхпрочного бетона, самого прочного, который сейчас существует в природе, на поверхность наносится индивидуальный код, магнитная полоска, необходимая для учета, а потоми все это уходит в хранилище.

    Семенов ускорил шаг, видимо, мы приближались к цели.

    – Сейчас в бункере хранится около двух тысяч образцов. Кстати, мы ни в коем случае не претендуем на них. В любой момент владелец, предъявив соответствующие документы, может забрать свой генетический материал, или передать его по наследству. В принципе, мы рекомендуем клиентам сдать несколько образцов. Один на, так называемое, вечное хранении, этот экземпляр будет хранится до момента, когда возможность воссоздания человека станет реальностью, а остальные на всякий случай. С ними они могут делать, что захотят.

    В конце коридора я увидел дверь.

    – Стоимость смешная. Снятие кода проводится нашими специалистами и вместе с процедурой упаковки, которая по желанию клиента может происходить прямо при нем, занимает примерно 30 минут. Стоимость – 5000 рублей. Плюс за хранение – каждый год 1000 рублей.

    Цена небольшая, потому, что в отличие от криогенных технологий, нет затрат на содержание и поддержание. Кроме охраны. Но этот вопрос пока решили технично. Никто, за исключением узкого круга посвященных, ну и естественно клиентов, не знает, где расположено хранилище. Для прессы пока достаточно, что это где-то на территории Пермского края.

    Привозим, бывает, иногда журналистов, но только на вертолете, с завязанными глазами и без средств связи, чтобы никто не мог определить наше местонахождение. Клиенты, другое дело. Каждый по договоренности может приехать и посмотреть, как хранится его материал.

    В этот момент я понял, какую ответственность на меня возложили. Стало даже приятно. Но аудитору к такому не привыкать.

    – Это временно, в дальнейшем, когда клиентов будет много, будем охранять профессионально. И местоположение можно будет рассекретить. А пока у нас только два человека.

    Первый раз за всю дорогу я решился перебить рассказчика и задать вопрос:

    – А, кстати, сколько у вас сейчас образцов?

    – Сейчас около восьми тысяч. В основном это богатые люди. Мы даже не даем рекламу, пока работаем с состоятельными клиентами, набираем аудиторию. Потом, как говорится, пойдем в народ. Наша цель, сделать сохранение генокода доступным для каждого.

    – Нам сюда.

    Семенов распахнул передо мной дверь, за которой оказался довольно просторный кабинет. Пропуская меня вперед, он, видимо, прочитал в моих глазах вопрос, мучивший меня всю дорогу.

    – Ваша задача касается налогов. Понимаете, у нас практически нет затрат и 99 процентов составляет прибыль. И налоги очень сильно бьют по карману…

    Отрывок из книги «Школа богов», автор Сивков Е.В., выход книги ожидается в конце 2014 года. Книга основана на реальных событиях, если вы хотите получить дополнительную информацию про «Генетический банк», обращайтесь по адресу: evg@sivkov.biz (вся информация будет передана директору «Генетического банка» и он с вами свяжется, если сочтет нужным).

    11.09.2014

    Опыт прохождения налоговых проверок уникален, он является результатом неповторимого сочетания экономических целей, коррупционных составляющих, спонтанных эмоций, стрессов, технических ограничений, тактических ходов и оперативных схем. И со временем всё это воплощается в соблазнительную технологию, цель которой – не просто остаться в живых, а победить
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    Субстанция Макаревича: оно не тонет

    Вождь большевиков и основатель Советского государства великий Ленин как-то в сердцах (с Горьким, кажется, повздорил) обнародовал весьма спорную точку зрения по поводу субстанции, из которой сделана немалая часть российского населения: «Интеллигенция – это не мозг нации, а говно!»

    Многие тогда на вождя обиделись. Советская интеллигенция обвиняла Ильича в классовой близорукости, в непонимании исторической роли творческой прослойки в русской истории вообще и в русской революции в частности.

    Прошло почти сто лет с ленинских времён, и мы убеждаемся в правоте вождя пролетариата. Достаточно посмотреть, какую позицию сегодня занимает весьма большая часть столичной интеллигенции в идейном конфликте по поводу Украины. Ксения Собчак, Дмитрий Быков, Людмила Улицкая, Борис Акунин… Так называемая творческая элита (вожди креакпов) соревнуются в том, кто больше грязи выльет на путинский режим (как им кажется) и на свою страну (как это видит основная часть населения России). И впереди этой славной когорты – солнце русской бард-рок-поэзии Андрей Макаревич.

    Письма Путину, хамский ответ Михалкову, концерт в занятом украинскими войсками Славянске – Макаревич шаг за шагом провоцирует российскую общественность на всё более резкие высказывания в свой адрес. Лишить государственных наград, выслать на Украину, расстрелять на месте – разгневанные граждане предлагают самые радикальные меры по обузданию политических порывов Макаревича. Тот обижается. И поёт в ответ. Последний аргумент Макаревича – песня, которую он исполнил в эфире «Эха Москвы».

    Что интересно: бард проговаривается. Неуклюжие рифмы в тексте последней песни (Макаревич вообще обожает клепать «стихи» по принципу «вот-поворот», «любовь-вновь») уже во втором куплете становятся откровенно сортирными: «дно-говно», «одно-говно». Просто гимн детсадовской молодёжи. Задразнить взрослых какашкой – пусть знают!

    Мне вообще непонятно, с какой стати полуграмотный гитарный бренчала взялся исполнять роль совести нации, пламенного пророка и витии. С таким творческим потенциалом поскромнее надо быть, ведь– не Михалков с его Оскарами и Серебряными Львами, не Солженицын с Нобелевской премией. Но не устоял. Взвалил на плечи ношу непосильную. И сразу обозначил правоту Ленина: человек, процветавший при всех режимах и поливающий сегодня словесными экскрементами страну, которая «сошла сума», точно не утонет. Субстанция не позволит.

    Стоит задуматься, с чего это вдруг известный рок-музыкант бросается в политику, троллит мирное население России, подставляет себя под ответные удары. Про таких думаешь: он или не умный человек, или человек не совсем порядочный.

    И всё-таки: кто вы, господин Макаревич? Неумный или непорядочный?

    Позволю себе напомнить эпиграмму Пушкина, которую он адресовал новороссийскому губернатору Михаилу Воронцову:

    Полумилорд, полукупец,Полумудрец, полуневежда,Полуподлец, но есть надежда,Что будет полным наконец…Милорд, купец и мудрец (даже наполовину) – это не про Макаревича.
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    Глава 459

    Деньги – важнейший экономический инструмент – с момента своего возникновения прошли несколько стадий эволюционного развития. От раковин каури и какао-бобов – к металлическим монетам; от металлических монет – к долговым распискам; от долговых расписок – к бумажным банкнотам; от золотого стандарта Бреттон-Вудской системы – к финансовой пирамиде, в основе которой результаты работы американского печатного станка.

    Похоже, сегодня мы стоим на пороге нового этапа эволюции денег. Кое-кто поговаривает, что дни кэша – наличной валюты – сочтены, и весь мир в обозримом будущем перейдёт на безналичные расчёты. Так ли это? Можно ли полностью отказаться от наличных, какую цену за это предстоит заплатить, как скоро этот процесс будет завершён? Я попытаюсь дать ответы хотя бы на часть этих вопросов. Естественно, что меня как налогового консультанта в первую очередь волнуют те аспекты затронутых мной проблем, которые связаны с функционированием налоговой системы.

  

  
    Зачем это нужно

    В России использование наличных расчётов находится на недопустимо высоком уровне, по крайней мере, оно в разы превышает аналогичные показатели развитых стран. Там сегодня наличные используются только в 7 – 10 % всех платежей. Нам до этого далеко. Швеция заявляет, что вскоре полностью откажется от наличных платежей, в Сингапуре это уже сделано. Но мы – не Швеция и вовсе уж не Сингапур.

    Чем плохо использование наличных, может спросить читатель? Люди использовали деньги в натуральном виде многие тысячелетия – и ничего. Дело в том, что сегодня ситуация кардинально изменилась. Имеются как минимум три ключевые причины, которые побуждают нас переходить к безналичным расчётам.

    Во-первых, финансовые интересы государства требуют более строгого контроля над движением денежных потоков. Использование кэша повышает вероятность ухода от налогообложения. Если вы хотите, чтобы теневой сектор экономики продолжал развиваться – можете не беспокоиться по поводу расширения сферы безналичных расчётов.

    Вторая причина, заставляющая нас задумываться над переходом к безналичным расчётам – дальнейшая глобализация экономики. Использование «электронных» денег существенно повышает скорость расчётов, которые приходится производить участникам хозяйственного оборота по всей планете. Добавьте сюда и проблему, связанную с транспортировкой на огромные расстояния наличности в больших объёмах. Затраты на перевозку купюр, вес которых может измеряться десятками тонн, также подталкивают к отказу от кэша. Не забывайте и о расходах на эмиссию денег. Зайдите в любой российский магазин. Продавец-кассир упрашивает покупателей оплатить покупку по возможности без сдачи. Нехватка разменной монеты – бич российской торговли. Сопоставьте стоимость чеканки пятидесятикопеечной монеты и пятитысячной купюры с их номиналом – разница весьма существенная. Но государство вынуждено чеканить «нужные» монеты и не так сильно востребованные купюры. Переход на «безнал» снимает остроту этой проблемы.

    И, наконец, третий побудительный мотив перехода на безналичные расчёты. Это интенсивное развитие интернет-торговли. Согласитесь, сама специфика расчётов при такой форме купли-продажи требует применения электронных платёжных средств.

  

  
    Почему отстаёт Россия?

    Чем можно объяснить отставание России в использовании безналичных расчётов от передовых стран мира? Первая причина такого состояния дел имеет ментальный характер. Многие россияне до сих пор больше доверяют наличным. Хрустящие купюры, звонкие монеты – это осязаемые объекты материального мира. Их можно потрогать, пересчитать. Для людей старшего поколения, интуитивно не доверяющих компьютерам и банкоматам, это очень важно. Попробуйте объяснить вашей бабушке, что банковская карта избавит её от стояния в очередях за получением пенсии или для коммунальных платежей!

    Вторая причина носит объективный характер. Это отсутствие инфраструктуры, необходимой для полноценного внедрения безналичных расчётов. Если в населённом пункте нехватка банкоматов, а торговые точки не оснащены POS-терминалами – безналичные расчёты здесь весьма затруднительны. Это вообще замкнутый круп неразвитая инфраструктура тормозит расширение сферы электронных платежей, а небольшие объёмы безналичных расчётов затрудняют развитие инфраструктуры. Кто-то должен начать процесс, наши банки и так отстают от зарубежных коллег в деле распространения карточных продуктов. Для кардинального изменения ситуации банки должны проделать серьёзную работу. Это и внедрение разнообразных дебетовых и кредитных карт, и развитие материальной инфраструктуры, и ликвидация финансовой безграмотности населения. Только параллельная работа на этих направлениях способна принести успех.

    А для того, чтобы эти процессы развивались в более высоком темпе, можно применять и меры по ограничению наличных платежей. Но использовать их нужно очень аккуратно, одни только запреты ни к чему хорошему не приведут.

  

  
    Государственные меры

    Что должно сделать государство для того, чтобы объёмы безналичных расчётов в России выросли до нормальных для развитой страны объёмов?

    С одной стороны, государство должно выступать гарантом тех мер, о которых было сказано выше. Необходимо всемерно помогать банкам в развитии инфраструктуры безналичных платежей и ликвидации финансовой безграмотности населения. Но здесь важно не увлекаться, не переходить грань разумного. Как известно, проникновение валюты в «бумажном» виде способствует её укреплению. Пример США об этом говорит самым наглядным образом. Ежедневно тонны бумажной массы зелёного цвета поступает в хранилища центробанков стран всего мира, ведь доллар – мировая резервная валюта. Если рубль хочет претендовать на роль региональной резервной валюты – полный переход на безналичные расчёты, особенно в отношениях с зарубежными партнёрами, нежелателен. Причём проводить такую политику России придётся в условиях жёсткого противодействия со стороны ряда наших зарубежных партнёров. Можно в этой связи вспомнить о заявлениях польских политиков, что Евросоюзу следует препятствовать превращению рубля в региональную резервную валюту и отказу от расчётов в российских денежных единицах.

    А что может сделать государство для стимулирования безналичного денежного оборота? Особенно актуально это для тех населённых пунктов (преимущественно сельских), в которых банки не только не развивают соответствующую инфраструктуру, но и сворачивают свою «карточную» деятельность из-за нерентабельности этого направления.

    Специалисты отмечают, что здесь необходимо использовать несколько инструментов государственного воздействия. Например, можно предоставить определённые налоговые льготы тем юридическим лицам, которые используют безналичный оборот сверх определённого размера. Ещё одно направление – стимулирование использования электронной цифровой подписи при расчётах с государственными и муниципальными структурами. В девяти регионах России успешно реализованы пилотные проекты по внедрению универсальных электронных карт, которые население может использовать для оплаты достаточно широкого спектра государственных и муниципальных услуг. Это способствует не только увеличению объёмов безналичных платежей, но и приводит к повышению качества государственных услуг населению, уменьшению коррупционных рисков в этой сфере. Сегодня поступило уже почти 400 тысяч заявлений от граждан России на получение УЭК Предполагается скорейшее внедрение этого расчётного инструмента в Крыму. Постепенно решаются и технические проблемы, связанные с отечественными разработками микропроцессоров для универсальных электронных карт.

  

  
    Не только пряник, но и кнут

    У государства, разумеется, есть и административные возможности для стимулирования безналичных расчётов. Использовать их нужно аккуратно, но совсем без их применения обойтись нельзя. Ведущую роль во внедрении безналичных способов расчётов должны играть всё-таки меры поощрительного характера. 06 этом наглядно свидетельствует опыт самых разных стран, от Южной Кореи до Украины. Административные барьеры преодолеть при желании можно, особенно это характерно для малого бизнеса (за этой «мелочью» государству уследить очень сложно, вспомним, к примеру, регулярные попытки заставить российских предпринимателей пользоваться кассовыми аппаратами). Административный восторг следует ограничивать, нужно надеяться на то, что комплекс мер налогового характера, предоставление государственных услуг в электронной форме, ускорение проведения финансовых операций в сопровождении мер просветительского и информационного характера неизбежно принесут свои плоды.

    Важную роль в развитии сферы использования электронных денег может сыграть внедрение полноценной национальной платёжной системы в России. К этому нас подталкивают и нынешние угрозы Запада по использованию различного рода санкций. Как говорится, не было бы счастья, да несчастье помогло.

  

  
    Те же и банки

    Банковская система России сегодня, наверное, является одной из самых заинтересованных сторон в развитии системы безналичных платежей. Что бы ни говорили скептики о том, что банку безразлично, в какой форме осуществляются операции – главное размер маржи, на самом деле широкое использование безналичной системы расчётов, безусловно, снижает банковские издержки, расширяет спектр банковских продуктов и клиентскую базу кредитных учреждений.

    Однако при этом мы говорим о законопослушных банковских структурах. Банки, работающие в сфере отмывания грязных денег, конечно, заинтересованы в дальнейшем использовании наличных расчётов. Технические проблемы на этом направлении вполне решаемы: имеются все необходимые программные продукты, на рынке задействованы компании-разработчики.

    Но, к сожалению, в стране до сих пор имеется гигантский спрос на кредиты наличными. Его размеры объясняются всё теми же ментальными причинами. Банки, разумеется, настроены на удовлетворение и такого спроса. Ведь им и так приходится конкурировать в этом секторе рынка с микрокредитными организациями, так что стараться немедленно изменить ситуацию за счёт интенсивной информационной политики – не в их интересах. Здесь быстрый прогресс не ожидается. Но даже в тех случаях, когда, например, потребительский кредит выдаётся на карту, получатель его тут же обналичивает.

  

  
    Что думает клиент

    Как показывает статистика, большинство наших граждан старается как можно скорее обналичить средства со своих карт. Эта привычка объясняется всё той же неразвитостью инфраструктуры. Возможность рассчитаться без использования кэша представлена, как правило, в крупных супермаркетах. Мелкий и средний бизнес, предпочитающий серые схемы, не спешит обзаводиться POS-терминалами. Привычка – большое дело. Если в любой торговой точке можно будет расплатиться без «бумаги» – наши граждане очень быстро оценят удобства безналичных расчётов. Но поголовный и абсолютный переход на безналичный расчёт всё-таки дело отдалённого будущего. Не верите? Попробуйте обойтись совсем без наличных в крупной европейской столице: купить багет в парижской булочной, пообедать в кафе в центре Брюсселя. Это вам удастся далеко не во всех случаях, чего уж требовать от российской глубинки.

    Эксперты утверждают, что полностью перейти на безналичные транзакции нам удастся не раньше, чем через 20 лет. К тому времени демография скажет своё слово. Не останется людей, которые практически с детства не пользовались бы компьютерной техникой и интернетом. Да и финансовая безграмотность к тому времени тоже останется в прошлом.

  

  
    Безналичная безопасность

    Часть граждан отказывается от использования пластиковых карт из соображений безопасности. Несанкционированное снятие средств – широко распространённый сегодня вид мошенничества. При этом на практике применяются схемы, когда клиент выводит средства со своего счёта, а потом пытается опротестовать транзакцию. Как защитить добросовестных клиентов от мошенников, а банки – от недобросовестных клиентов и всё тех же мошенников? Действующее законодательство, к сожалению, не даёт уверенных ответов на эти важные вопросы. Между тем, начиная с 2013 года, банки несут ответственность за незаконное снятие денег со счетов клиентов.

    Как решить эту проблему? Пока известны два способа. Во-первых, это повышение надёжности легальных транзакций, которая достигается путем совершенствования способов индивидуализации клиентов. И, во-вторых, всестороннее информирование граждан о способах мошенничества с пластиковыми картами и о методах его предотвращения.

    А пока банки, готовясь к возможному росту объёмов работы по претензиям клиентов, постепенно повышают тарифы на обслуживание банковских карт (речь идёт об увеличении тарифов в среднем на 10 %). Предполагается, что кредитные учреждения будут устанавливать дополнительные меры безопасности, что тоже отразится на цене их услуг.

  

  
    Налоговая безопасность

    С 1 июля 2014 года вступили в силу изменения в статью 86 Налогового Кодекса Российской Федерации. Теперь банки будут обязаны сообщать в налоговые органы сведения об открытии или о закрытии счета, вклада (депозита), об изменении реквизитов счета, вклада (депозита) физического лица, не являющегося индивидуальным предпринимателем. Кроме того, налоговые органы могут направить в банк запрос об остатках денежных средств на счетах, вкладах (депозитах), а также выписки по операциям на счетах, по вкладам (депозитам) физических лиц. Эти изменения позволят налоговикам оперативно взыскивать задолженность с физических лиц. Напомним, что такие взыскания по закону следует начинать как раз с денежных средств должника на счетах в банке и с его электронных денежных средств. Теперь налогоплательщиков не должно удивлять «внезапное» списание средств со счетов. Платите вовремя налоги – ваш банковский счёт целее будет. Однако эти меры можно оценивать положительно только в том случае, когда информация о состоянии счетов граждан не будет выходить за стены налоговой инспекции. Ведь если такие сведения попадут в распоряжение третьих лиц, то это – прямой ущерб финансовой безопасности владельца банковского счёта. Более того такие меры введут к прямо противоположной реакции бизнесменов да и рядовых граждан, деньги на банковском счете мы внезапно можем потерять, а наличные нет. Понятно, что полный переход на электронные деньги повышает собираемость налогов, увеличивает возможности государства в этой сфере, но не гарантирует защиту, мягко сказать, «частной собственности».

    Итак, что в итоге? Переход на безналичный расчёт беспроблемным назвать никак нельзя. Но с определёнными издержками нам придётся примириться. Эволюция денег – процесс необратимый. И, скорее всего, для наших потомков уже через несколько десятков лет бумажные купюры покажутся такой же экзотикой, как раковины каури, которые использовались в давние времена в качестве денег на островах Тихого океана.

    09.09.2014

  

  
    Глава 468

    Говорят, чтобы мы ни начинали делать, у нас все равно получается автомат, Для меня эта советская поговорка и теперь не потеряла актуальности, ведь о чем бы ни говорил налоговый консультант, у него, все равно, получается про налоги. Поэтому, когда я начну рассказывать вам про зелень, вы непременно подумаете, что речь пойдет про деньги. И будете правы, на этот раз мы действительно обратимся к зелени в прямом смысле, а вернее к расходам на озеленение и благоустройство.

  

  
    Озеленение и благоустройство – дело хорошее

    Прогресс не стоит на месте. Создание комфортной для человека среды становится все более актуальным. Теперь она шагнула за пределы офисов и вырвалась на свободу – на оперативный простор территорий возле офисных центров, заводов, предприятий, магазинов. Согласитесь, гораздо приятнее на подходе к зданию какой-нибудь фирмы лицезреть ухоженный газон, симпатичную ограду, аккуратно вымощенные площадки для парковки и дорожки. А уж если перед вами предстанет творение достаточно талантливого ландшафтника, ваше внимание, тем более, задержится на этом шедевре.

    Бесспорно, никакой дизайн не спасет недобросовестную фирму и ее сотрудников, но вот, так сказать, рейтинг среди клиентов повысит обязательно. Итак, вы решили не отставать от нового «тренда», выделиться и создать возле своего офиса прекрасный сад. Конечно, следуя народной мудрости, которая гласит, что учить, лечить и сажать сады у нас умеет каждый, вы можете вооружиться лопатой, засучить рукава и самостоятельно взяться за дело, но чтобы не смешить соседей по офису, а главное, получить достойный результат, лучше доверить это дело профессионалам.

    А теперь рассмотрим вопрос с точки зрения налогового консультанта, ведь зелень возле офиса может быть напрямую связана с зеленью в вашей кассе. Так вот, благоустройство – дело хорошее, ухоженная территория при офисе радует глаз – нет сомнений. Однако, есть вопрос – насколько обрадуется глаз налогового инспектора, который увидит ваши расходы на озеленение?

    Именно с таким случаем пришлось столкнуться одному из моих клиентов. Сказав, что это не телефонный разговор, он пригласил меня к себе. Вопрос касался парка, который разместился на придомовой территории офиса, а вернее расходов на его создание и содержание. Райский сад или «у богатых свои причуды».

    Ситуация была такова. Небольшой участок земли (всего 150 кв.м.) перед офисом напоминал райский сад. Здесь все было по-взрослому: дорожки и площадки были вымощены полнопиленой шлифованной гранитной брусчаткой, уложенной с замысловатым узором, безупречный газон из 100 % мятлика лугового изумлял своим ровным изумрудным цветом, на газоне красовались, один причудливей другого, бонсай из сосны горной «Mughus», сосны обыкновенной «Watereri», можжевельника виргинского «Hetz», каждый примерно по 200–250 тысяч рублей.

    Задний план оттеняли спирали из туи западной «Yellow Ribbon», по обе стороны от крыльца величаво стояли ели колючие «Giauca», а вход украшали несколько арок из липы мелколистной, кстати, тоже стоившие около 200 тысяч рублей каждая. В симпатичном водоеме плавали разноцветные кои, то и дело, скрываясь под листьями кувшинок «Almost Black», «Blushing Bride» и «Red Queen».

    Качественный дренаж не позволял застаиваться дождевой воде, а система автоматического полива снабжала растения влагой даже в самую жестокую засуху. Естественно, когда я впервые оказался в этом удивительном саду, я и понятия не имел о том, как называются все эти растения. Их названия, а вместе с ними и стоимость я специально выписал для этой статьи из сметы на озеленение.

    Замечу, разрешение на публикацию дал мне сам владелец фирмы и пожелал, чтобы в России у каждого был такой сад. За его пожелание я голосую двумя руками. Сад, бесспорно, впечатлял. Но добило меня окончательно небольшое деревце – сосна горная «Gnom» в форме зонта стоимостью практически в миллион рублей. Этот шедевр топиарного искусства специально привезли из одного из ведущих немецких питомников и с помощью альпинистского оборудования подняли на 12 этаж, ведь там, на крыше, тоже принадлежавшей фирме, находилось продолжение райского сада. Это уникальное дерево, возраст которого насчитывал около ста лет, стало талисманом фирмы.

    Оно до такой степени превратилось в «предмет культа», что опавшие с него иголки в специальных коробочках раздавали клиентам в качестве сувениров. Садом гордились все сотрудники фирмы, а по мнению многих клиентов, это была настоящая фишка фирмы.

    Сумма затрат на благоустройство зашкаливала далеко за 50 миллионов рублей. И налоговая служба не могла пройти мимо этого, тем более, что приходя на проверку, инспектора всегда проходили через этот прекрасный парк. Видимо, сумма, потраченная на этот рай, не давала свободно вдыхать аромат роз возле крыльца, а тень катальпы над кованой скамейкой включала на полную мощь фантазии инспектора о том, как выполнить месячный планов начислений, ведь здесь это можно было сделать намного проще, чем на предыдущем предприятии.

  

  
    С чем едят «кровельный пирог»

    Но давайте, обо всем по порядку. Итак, меня пригласили в бухгалтерию, где озвучили «зеленую» проблему. В расходы были включены несколько этапов работы, при этом некоторые из них выполнялись по несколько лет. Главбух, как карты, раскинула передо мной «зеленые» папки.

    Первая увесистая папка содержала предпроектную документацию и генплан. На основании отчета специалиста, выезжавшего на объект, и данных фотофиксации было составлено заключение о существующей ситуации. Далее следовали заключение почвоведа о состоянии грунтов и дендролога, проводившего мониторинг имеющихся древесно-кустарниковых насаждений на участке. Следующий этап – топографическая съемка участка.

    На ее основе была составлена теневая эпюра и два эскиза, где отражалась разработка планировочного и зонального решения объекта. Следующий важный документ генеральный план по благоустройству и озеленению территории (Дизайн-проект).

    Вторая папка включала непосредственно рабочую документацию: план вертикальной планировки участка с разрезами подпорных стен и рельефом дна декоративного водоема; план дренажной системы; разбивочный чертеж с привязками дорожек и площадок с разрезами дорожных одежд; картограмму перемещения земляных масс; дендропосадочный чертеж с ассортиментной ведомостью по деревьям и кустарникам, включая сад топиаров, с рекомендациями по уходу за каждым видом растений; ассортиментную ведомость водных и береговых растений для оформления декоративного водоема; план системы освещения; схему системы автоматического полива с перечнем необходимого оборудования и материалов; подбор малых архитектурных форм к проекту (МАФ), а также сметную документацию на проектирование, реализацию проекта и регулярный профессиональный уход за садом, графики выполнения работ и сроки поэтапного финансирования.

    Третья папка содержала отчет о поэтапном выполнении работ. В первый год были выполнены работы, начиная с черновой планировки участка, перемещения грунтов, формирования ложа водоема, закладки дренажа, выноса проекта на натуру(который заключался в разметке подпорных стен, дорожек и площадок), формирования рельефа, строительства подпорных стен и дорожно-тропиночной сети и, заканчивая посадкой крупномерных растений.

    На второй год завершили планировку, высадили основную массу растений, заложили системы полива и освещения, установили часть малых архитектурных форм. На третий год постелили рулонный газон, сформировали цветники, оформили водными и береговыми растениями декоративный водоем, установили системы фильтрации, декоративную подсветку, выпустили ярких кои, установили светильники, ландшафтную подсветку растений, закончили размещение малых архитектурных форм. В четвертой папке была собрана документация по созданию сада на крыше. Кроме таких же чертежей и отчетов, которые я уже видел, она включала схемы создания «кровельного пирога», данные о допустимых нагрузках на существующую кровлю, схемы оттока дождевой и поливочной воды, а также отчет о высотных работах, с помощью которых дорогостоящие экземпляры растений были доставлены на 12 этаж.

  

  
    Экономическая целесообразность

    Главбух в точности описала мне, какие проблемы ее мучили. После изучения многочисленных источников, у нее сложилось два варианта подачи инспектору экономического обоснования таких значительных затрат.

    Точка зрения первая. Исходя их того, что перечень расходов, указанных в ст. 264 НК РФ, не является закрытым, Налоговый кодекс РФ разрешает учитывать и иные расходы, связанные с производством и реализацией.

    Но это с точки зрения Налогового кодекса. Однако, мнение налогового инспектора, как это и получилось в данном случае, может не совпадать с позицией закона. Главбух нашла целых 10 писем, где грозный Минфин с Налоговой службой против такого включения: Письмо Минфина России от 17.07.2012 № 03-03-06/2/81, Письмо Минфина России от 03.08.2012 № 03-03-06/1/386, Письмо Минфина России от 07.11.2007 № 03-03-06/1/777 и т. д.

    Вместе с тем, существует и десяток судебных прецедентов, которые не согласны с Минфином РФ и считают такие расходы экономически обоснованными: Постановление ФАС Московского округа от 05.12.2012 по делу № А40-47856/10-107-250, Постановление ФАС Уральского округа от 16.07.2012 № Ф09-5675/12 по делу № А47-3661/2011, Постановление ФАС Московского округа от 23.11.2007 КА-А40/12039-07 по делу № А40-1198/07-20-2, Постановление ФАС Московского округа от 10.10.2008 № КА-А40/8775-08 по делу№ А40-3666/08-129-15, Постановление ФАС Уральского округа от 22.05.2007 N Ф09-3656/07-С2 по делу № А60-8440/06, Постановление ФАС Центрального округа от 26.04.2007 по делу № А68-АП-400/14-04, Постановление ФАС Дальневосточного округа от 22.02.2006, 15.02.2006 № Ф03-А73/05-2/5081 по делу № А73-5358/2005-23.

    Подход второй. Включить расходы в стоимость здания, но это сразу отпало, так как здание было куплено 10 лет назад, а озеленение проводилось в последние три года. Более того, в соответствии с п. 5 ст. 270 НК РФ при налогообложении прибыли не учитываются расходы по приобретению и (или) созданию амортизируемого имущества. А на основании пп. 4 п. 2 ст. 256 НК РФ объекты внешнего благоустройства не амортизируются.

    Следовательно, расходы, связанные с озеленением территории земельного участка предприятия, не могут уменьшать налогооблагаемую прибыль (Письмо Минфина России от 30.10.2007 № 03-03-06/1/745, Письмо Минфина России от 25.05.2007 № 03-03-06/1/309).

    Но, как оказывается, есть и другое мнение. Это мнение ФАС Северо-Западного округа от 18.07.2005 № А56-11749/04. Суд сделал следующий вывод: в пп. 4 п. 2 ст. 256 НК РФ указано, что амортизация не начисляется только по объектам, которые созданы за счет средств бюджетного или иного подобного целевого финансирования. Поэтому, если объект внешнего благоустройства сооружен без привлечения таких источников, данная норма не применяется, и налогоплательщик вправе начислять амортизацию. Забегая вперед, скажу, что в данном случае мы остановились на первом варианте.

  

  
    Все дело в обезьяне

    Глядя на все это, я убедился – работа проделана колоссальная. Для меня стали важными факторами объем и качество документов. Все было в норме. Я поинтересовался, кто за этим стоит, и был удивлен – оказалось, что это небольшая, но достаточно известная в своих кругах российская компания HELEN GARDEN, во главе с креативным руководителем Еленой. Как говорится, «респект и уважуха» Елене за настолько четкое и профессиональное отношение к проектной документации и, конечно, за великолепный сад, который подарил столько положительных эмоций, всем, кто его видел.

    – Вы поможете? – с тревогой спросила главбух.

    – Конечно, все решим! – ответил я и тут же услышал продолжение вопроса: – А как быть с обезьяной?

    – С какой обезьяной? – спрашиваю. А. главбух чуть не плачет: инспектор грозиться «бонусом» – написать в акте выездной проверки, что особенно его возмутила обезьяна.

    – Так у вас еще и обезьяна?

    – Ну, вместе с деревьями нам подарили обезьяну Машку, она у нас в саду живет. Мы ее списали и содержим за счет благоустройства.

    Кто-то скажет, что чудес не бывает, а вот вам… Машка! Что было сделано…

    Используя «хорошо» оформленные документы, мы сделали следующие дополнительные ходы. Первое, сходили в местную Управу, получили предписание на озеленение придомовой территории (конечно, задним числом), согласовали с ним все дизайнерские проекты.

    Второе, дополнили коллективный трудовой договор пунктом про обязательное озеленение территории в связи с неблагоприятной экологической средой и создание нормальных условий работы сотрудников. Организовали встречу налогового инспектора, не дожидаясь вручения акта выездной налоговой проверки, показали эти документы, которые он почему-то «не заметил» раньше. Вернее, главбух не успела привести их из архива.

    Но основой удар мы направили на, так называемую, доктрину «экономической целесообразности». Для этого провели ликбез, стараясь не обижать чувства налогового инспектора. Остановлюсь на этом подробнее. В основу наших доказательств легло определение предпринимательской деятельности, которое дано в п. 1 ст. 2 ГК: «Предпринимательской является самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на систематическое получение прибыли от пользования имуществом, продажи товаров, выполнения работ или оказания услуг лицами, зарегистрированными в этом качестве в установленном законом порядке».

    Конституционный суд также выразил свою позицию по данному вопросу (см. определение № 320-О-П от 4 июня 2007 г., абзац 5, п. 3): «Налоговое законодательство не использует понятие экономической целесообразности и не регулирует порядок и условия ведения финансово-хозяйственной деятельности, а потому обоснованность расходов, уменьшающих в целях налогообложения полученные доходы, не может оцениваться с точки зрения их целесообразности, рациональности, эффективности или полученного результата. В силу принципа свободы экономической деятельности (ст. 8, ч. 1 Конституции Российской Федерации) налогоплательщик осуществляет ее самостоятельно на свой риск и вправе самостоятельно и единолично оценивать ее эффективность и целесообразность».

    Более того, в следующем абзаце этого же определения находим:«…судебный контроль не призван проверять экономическую целесообразность решений, принимаемых субъектами предпринимательской деятельности… поскольку в силу рискового характера такой деятельности существуют объективные пределы в возможностях судов выявлять наличие в ней деловых просчетов».

    В конце концов, мы договорились, что инспектор не будет высказывать в акте выездной налоговой проверки свои сомнения в экономической целесообразности затрат на озеленение и благоустройство, вот только обезьяну из расходов на благоустройство пришлось все-таки убрать – оформили ее «сторожевой собакой» в охранную службу.

    Поучительная история получилась, особенно для тех, кто сомневается в экономической целесообразности озеленения и благоустройства. Как вы видите, наш клиент получил не только восхитительный сад, избежал наказаний со стороны налоговой службы, но и обеспечил «достойной работой» обезьяну! Как-никак – живое существо.

    P.S. На фотографии та самая обезьяна «Маша», которая теперь работает в охранной службе. Надеюсь вы получили удовольствие от статьи, а для меня «Маша» и сотрудники этой фирмы доказали, что «чудеса» бывают и на земле, вернее все в наших руках.

    05.09.2014

  

  
    Глава 473

    Проституцию недаром называют древнейшей профессией, коммерческий секс – один из самых доходных видов бизнеса. Секс и деньги – понятия неразделимые.

    Так было в незапамятные времена, и так будет всегда, вопрос лишь в том, кто получает при этом доход.

    Как относится к проституции государство? В разных странах по-разному: некоторые ещё пытаются бороться с этим явлением, считая его опасным и аморальным, другие предпочли легализацию и лицензирование проституции как способ увеличения бюджетных поступлений. Логика тут понятна. Если бизнес незаконный, весь доход от него уйдёт в уголовную среду. Раз уж нереально полностью запретить проституцию, возможно, имеет смысл принять соответствующие законы и получать прибыль в казну. Но принесёт ли легальный рынок секс-услуг государственному бюджету серьёзные суммы налоговых отчислений? Гарантий нет никаких. Исторический опыт введения «налога на секс» достаточно противоречив.

  

  
    История вопроса: античность

    В античные времена рабство признавали общественно полезным явлением, его существование всячески поощрялось государством. А проституция стала особым видом рабства, она регламентировалась законами, которые ограничивали вовлечение в эту деятельность свободных граждан. Проститутки, как и другие категории рабов, должны были приносить доход государству. Существовали особые ведомства, надзиратели которого следили за борделями и уличной проституцией, устанавливали размер вознаграждения проституток, собирали с них налог. Его были обязаны платить все, кто внесён в особый список. Попасть в этот реестр могли и свободные граждане, если они были уличены в проституции. Типичная регистрация с последующим налогообложением предпринимательской деятельности.

    Сводничество преследовалось законом только в том случае, когда совершалось по отношению к свободным гражданам. Иногда оно могло караться даже смертной казнью. Если на сводника работают проститутки из рабского сословия – ему ничего не грозит.

    Ещё один интересный исторический факт: в Древней Греции не делали различий между женской и мужской проституцией, мальчики и юноши нередко вовлекались в этот бизнес. Во времена Римской империи за совращение свободных граждан мужского пола и принуждение их к занятию проституцией был предусмотрен большой штраф. За однополую любовь взрослых мужчин, то есть секс по взаимному согласию, наказания не было.

    Позже в Европе законы стали запрещать проституцию, сводничество и гомосексуализм. В христианской традиции похоть – это смертный грех. Поэтому в Средние века эти преступления карались очень сурово – смертной казнью.

  

  
    Менялись времена, менялись нравы

    Эпоха Ренессанса отмечена отделением государства от церкви. Вся европейская культура стала более светской, моральные нормы уже не были такими жёсткими, отношение к проституции стало гораздо терпимее. Поэтому не удивительно, что публичный дом – дом терпимости – был в каждом даже в самом маленьком городишке. А в крупных портовых городах девицами легкого поведения заселялись даже целые кварталы, здесь горели те самые красные фонари.

    Конечно, проститутки платили постоянную подать, оплачивали многочисленные штрафы при нарушениях, которые неизбежны в этом бизнесе, им назначали пени. Это целое финансовое искусство – ловко вытягивать из карманов жриц продажной любви деньги для пополнения городских, церковных и княжеских касс. Власти владели этим искусством в совершенстве. Желаешь открыть притон? Плати кругленькую сумму. И не факт, что потом весь доход от дома терпимости не утечёт в виде ежегодных налогов в пользу общины, церкви или двора.

    Как сообщает нам Википедия: Проституция в Европе претерпела метаморфозы с приходом христианства: религия осудила проституцию, но при этом законодательство лицензировало публичные дома. В средневековых городах Западной Европы проституция обычно находилась под официальным покровительством. Например, в средневековой Англии покровителем борделей вначале был епископ Винчестерский, а позже парламент.

    А как обстоят дела сегодня?

  

  
    Современная ситуация

    Вторая половина XX века. Потребительское общество, упадок нравственности…

    Проститутки начали активную борьбу за легализацию секс-бизнеса. В некоторых странах это привело к изменению законодательства, меняется и практика его применения.

    В 1999 году проституция легализована в Дании, в 2000 – в Нидерландах, в 2002 году – в Германии. Далее к этому списку присоединились Австрия, Швейцария, Греция, Турция, Венгрия и Латвия. В 2013 году проститутки Канады подали иск, в котором утверждали, что существующее законодательство нарушает их конституционные права и угрожает безопасности. Верховный суд был вынужден признать, что запреты на: открытие борделей; возможность предлагать услуги сексуального характера в общественных местах; жить на доходы от занятия проституцией – не соответствуют конституции страны. Решение принято единогласно, оно должно вступить в законную силу в конце 2014 года.

  

  
    А кто преступник?

    Государство может установить любые законы, отношение к проституткам от этого меняется не всегда. Формально проституцию можно запретить, а фактически – не преследовать тех, кто занимается запрещённым бизнесом. Наказывать можно только сутенёров, или всю ответственность возложить на клиента. Вариантов, по сути, всего три:

    1. Запретительная криминализация: любая деятельность, связанная с продажей секса, запрещена. Покупка секса может быть (большая часть США) или не быть (Россия) преступлением. (Запретительная стратегия – наиболее частая в мире. Примеры: Россия, большая часть США, Буркина-Фасо, Суринам и многие другие)

    2. Аболиционистская криминализация: продажа и покупка секса как таковые не является преступлением, однако сутенерство, содержание борделей, вовлечение в проституцию, покупка секса у несовершеннолетних и т. д. (Примеры: Бельгия, Канада, Индия и др.)

    3. Криминализация клиента: продажа секса легальна, однако организация проституции и покупка секса наказуемы. Таким образом, в любом акте проституции всегда есть преступник – клиент. Подход впервые появился в 2000-х годах, и применяется всего в трёх странах: Швеции, Норвегии и Исландии. В начале 2010 г. обсуждалось принятие этой стратегии также Данией.

    По данным доклада «Интернациональные подходы к декриминализации и легализации проституции» Новозеландского Министерства юстиции, октябрь 2007

  

  
    Легализовать нельзя запретить

    Пока в России законодатели не готовы поставить запятую в нужном месте. Время покажет, как изменится отношение общества к этой непростой дилемме.

    Легализуем у нас в стране проституцию? Приравняем её к индивидуальной трудовой деятельности? Тогда проституция будет регулироваться трудовым и налоговым законодательством. Те, кто зарабатывает телом, будут платить налоги, получат право на медицинскую страховку, оплачиваемый отпуск, другие с социальные гарантии (пенсия, например).

    Проиграет ли от этого бюджет государства'?’ А вы сами подумайте. Законопослушные налогоплательщики-проститутки – очень уж неправдоподобные, почти сказочные для России существа.

    Теперь об отношении к этой проблеме Партии налогоплательщиков России. Мы категорически против налогообложения проституции. Ведь это предполагает легализацию аморального занятия. А подрыв традиционных ценностей общества нельзя оправдать никакой материальной выгодой.

    Если вы испытываете сомнения по этому поводу, если чувствуете шаткость вашей личной моральной позиции, задумайтесь над тем, как хрупки традиционные семейные ценности, как много опасностей подстерегает подрастающее поколение в нашем суровом мире. Информацию по этим темам вы можете найти здесь:

    Социальная среда наших детей

    Как мы относимся к абортам

  

  
    Глава 479

    Дискуссии о теневой экономики периодически разгораются в России с новой силой. Особенно актуальной эта тема становится во время кризисов. Как сейчас. Какова роль теневого сегмента в жизни страны? Можно ли вывести всю экономику на свет божий или это в принципе невозможно? Давайте разберёмся.

    Но для начала нужно договориться о понятиях.

    Что считать теневой экономикой, ведь в разные времена под этим понимались самые различные способы хозяйственной деятельности.

    Если попытаться дать наиболее ёмкое определение, то теневой экономикой следует считать такие виды деятельности по производству, обмену, перераспределению и потреблению материальных и нематериальных ценностей, которые не отражены в официальной (установленной государством) отчётности. Известно, что вмешательство государства в экономику на протяжении нескольких веков неизменно росло во всём мире. Значит, возрастало и количество теневых видов экономической деятельности. Так, в средние века теневая экономика сводилась к контрабанде, фальшивомонетничеству и некоторым другим криминальным видам деятельности. А сегодня теневой спектр разросся. Сюда можно отнести не только уклонение от уплаты налогов, но и нелегальный вывод капитала, отказ от оформления сделок в установленных законом формах, искажение официальной отчётности, неоправданно широкое использование наличных платежей, отмывание «грязных» денег и т. д. Кроме того, отдельные виды хозяйственной деятельности сегодня расположены по линии своеобразного экономического терминатора (терминатор – граница между освещенной и тёмной сторонами планеты или спутника, не путать с одноимённым фильмом). Это может быть так называемый розовый сектор, те же финансовые пирамиды, которые удаётся выстраивать благодаря «дырам» в законодательстве о финансовом мошенничестве, а также многочисленные нарушения экологических требований при ведении хозяйственной деятельности. Иногда говорят и о «серой» экономике. В этом случае подразумевается использование прямо не запрещённых законом схем налоговой оптимизации, работа без лицензии, маскировка трудовых отношений гражданско-правовыми договорами, нарушение авторских и смежных с ними прав.

    И, конечно, преступная экономика. Количество криминальных видов деятельности сегодня резко увеличилось. Это не только классические контрабанда, рэкет или проституция. Здесь и торговля наркотиками, оборот оружия, драгметаллов, культурных ценностей, редких животных, подделка брендовой продукции… Всё перечислить просто невозможно.

    Как видим, теневую экономику в той или иной форме можно встретить практически в любой отрасли хозяйственной деятельности практически любого современного государства. Мы не будем вдаваться в тонкости классификаций различных видов теневой экономики, а постараемся проанализировать ситуацию с макроэкономической точки зрения. Попробуем оценить масштаб проблемы. Но вначале несколько слов о причинах, порождающих феномен теневой экономики.

  

  
    Откуда растёт тень

    Теневая экономика была всегда. И будет существовать ещё очень долго. Но имеется ряд причин, которые способны расширить её масштабы.

    Во-первых, это кризисные явления. Все и на всём начинают экономить.

    Вторая причина – рост внешней и внутренней миграции. Приток неквалифицированной рабочей силы из-за рубежа в относительно развитые страны или перемещение сельских жителей в города провоцирует рост теневых отношений.

    Третья причина – дефекты государственной экономической и налоговой политики, которые буквально загоняют предпринимателей и граждан в теневые отношения.

    Четвёртый фактор – глобализация, которая требует от бизнеса снижения издержек для повышения конкурентоспособности любой ценой, в том числе и с риском вступить в конфликт с государством.

    И, наконец, пятая причина. Это отказ от идей социального государства, который наблюдается сегодня в развитых экономиках и выражается в пересмотре ключевых принципов трудовых отношений.

    Обратите внимание: все эти факторы сегодня задействованы в российской экономике. Стоит ли удивляться, что масштабы теневой экономики у нас выросли просто до неприличных размеров.

    А что по этому поводу говорит статистика?

  

  
    Тревожные цифры: движение капитала

    За прошлый год граждане России истратили на теневые платежи 4,8 трлн, рублей. Размеры теневой экономики составили порядка 46 % ВВП страны. Это в 3–4 раза больше, чем в большинстве развитых стран.

    Отток капитала за последние двадцать лет составил почти 300 млрд, долларов. По прогнозам в этом году Россию покинут ещё порядка 90 млрд, долларов. Но за те же двадцать лет приток нелегального капитала в Россию составил почти 600 млрд, долларов. Это криминальный капитал, который разгоняет темпы роста преступности вообще и коррупции в частности.

    Самый распространённый способ незаконного вывоза капитала – создание «дочек» в оффшорных зонах с использованием корпоративных банков. Одной из основных точек концентрации нелегально выводимого из России капитала до недавнего времени считался Кипр. Отсюда же вывезенные деньги после отмывания возвращались на историческую родину. Для справки: ещё два года назад якобы кипрские инвестиции в Россию составляли почти 130 млрд, долларов при объёме ВВП островного государства в 23 млрд, долларов. После всем известных событий (замораживание и фактически конфискация российских вкладов в банках Кипра) наш бизнес активно ищет новые, более надёжные оффшоры. Акта ищет – тот, как известно, всегда найдёт.

  

  
    Тревожные цифры: работы и расчёты

    Социологические исследования, проведённые более чем в 20-и субъектах федерации, показывают, что почти 12 % граждан работают на теневом рынке. Это проведение работ и оказание услуг без заключения предусмотренных законом договором, отсутствие налоговых и социальных перечислений в бюджеты различных уровней и внебюджетные фонды. Если же говорить о людях, охваченных «серыми» отношениями (например, получение части зарплаты в конверте), то речь идёт уже о 30 млн. граждан России, что составляет более 40 % экономически активного населения нашей страны.

    Это приводит к сокращению налоговых поступлений в бюджет и уменьшению перечислений в пенсионные фонды. Отсюда – ожидаемый дефицит федерального бюджета и уже имеющийся дефицит Пенсионного фонда России.

    Какие сектора экономики вольготнее всего чувствуют себя в тени? Это торговля (более 23 %); аграрный сектор (свыше 18 %); строительство (17,5 %). Если говорить о географическом аспекте распределения теневой экономики по территории России, то первое место ожидаемо занимает Северный Кавказ. Здесь теневой сектор составляет свыше 23 % от общего объёма экономики. А самыми законопослушными с этой точки зрения являются Уральский и Северо-западный экономические регионы. Размеры теневого сектора здесь составляют 5 % и 7 % соответственно. Наверное, большую роль в таком распределении тёмных пятен на теле российской экономики играет и региональный (национальный) менталитет населения, и уровень экономической культуры региональных элит.

  

  
    Теневой менталитет

    Почему граждане соглашаются на использование теневых схем? Опросы общественного мнения дают следующий спектр причин такого поведения россиян.

    Во-первых, это возможность больше заработать как по основному месту работы, так и при совместительстве. Более половины опрошенных заявили, что их работа по совместительству никак не оформляется документально.

    Во-вторых, россияне в большинстве своём не верят в эффективность пенсионной реформы, они считают, что размеры их заработка напрямую не влияют на размеры будущей пенсии. Кроме того, низкая среднестатистическая продолжительность жизни наших граждан (особенно мужчин), порождает своеобразный пенсионный нигилизм: зачем думать о выплатах, до которых ты, скорее всего, не доживёшь?

    В-третьих, бизнес в массе недоволен налоговой политикой государства, не считает её справедливой, а потому использует любые лазейки для ухода от налогов. Один из основных способов – зарплаты по чёрным или серым схемам. Выплаты в конвертах по результатам опросов используют свыше 16 % российских компаний. А кое-кто вообще идёт на радикальные меры и не регистрирует свой бизнес. Сегодня в России лишь около трети индивидуальных предпринимателей зарегистрированы в таком качестве государственными органами. Остальные предпочитают нарушать закон, лишь бы не платить несправедливых и неразумных налогов и сборов.

    Четвёртая причина – система налогообложения в России не подкреплена традиционными моральными нормами нашего народа. Об этом также говорят результаты социологических исследований. Так, 22 % граждан оправдывают торговлю мимо кассы, а более 45 % опрошенных считают, что мелкие бытовые услуги – личное дело граждан, оно не должно интересовать налоговые органы. Строительство коттеджей, ремонт квартир, бытовой техники и автомобилей должны обходиться без лишних бухгалтерских формальностей. Так считают в России многие.

    И, наконец, ещё одна, пятая по счёту причина. Это традиционная склонность россиян к дешевизне, даже в ущерб качеству покупаемых товаров и получаемых услуг. Логика российского потребителя следует привычной схеме: меньше налогов, меньше контролирующих инстанций – ниже конечная цена товара или услуги. А как обстоит дело с качеством и даже безопасностью потребления? Об этом у нас не думают. Надеются на традиционный русский «авось».

    Вот статистичесние данные, иллюстрирующие эту особенность нашего национального характера. Средняя российская семья каждый месяц платит мимо кассы около 3100 руб. Из этой суммы 240 руб. приходится на ремонт бытовых мелочей; примерно 400 руб. в среднем платят детским нянечкам и гувернанткам; покупка строительных материалов обходится в сумму порядка 1500 руб.; автомобиль «съедает» почти 900 руб.; поездки на такси тянут на 170 руб.; на здоровье россияне тратят около 460 руб. в месяц. И, наконец, ещё одна очень интересная статья расходов средней российской семьи. Взятки обходятся в сумму 120 руб. в месяц. Впечатляет!

  

  
    Выводы и рекомендации

    И что нам с этим делать, как выйти из тени и согреться под солнцем процветающей экономики?

    Согласитесь, что на некоторые причины, порождающие рост теневого сектора российской экономики, мы не можем воздействовать или в принципе или исходя из элементарного здравого смысла.

    Обуздать кризис не может не только Россия, но и мировое сообщество в целом. Остановить процесс глобализации или создать автаркическую, полностью независимую и самодостаточную экономику? Тоже из области фантастики. Оптимизация миграционных процессов при наличии самой протяжённой в мире и в основном открытой государственной границы в обозримом будущем не ожидается.

    Остаются два рычага, способных перевернуть ситуацию. Это изменение государственной экономической политики и воздействие на сознание людей. Причём действовать надо на обоих направлениях параллельно.

    В России необходимо создать налоговую систему современного типа, то есть систему, отвечающую национальным интересам, а не ту схему перераспределения государственных доходов в пользу различных олигархических группировок, которая существует сегодня. Для Партии налогоплательщиков России это программная установка.

    Воздействие на массовое сознание – задача сложная, но выполнимая. Патриотическое воспитание плюс ликвидация финансовой безграмотности могут принести свои плоды уже через несколько лет. Для этого существуют различные информационные инструменты (например, наш сайт http://vwvw.pppnr.ru). Что такое налоги, как они взимаются, куда перечисляются, как принимаются и наполняются бюджеты различных уровней, как работают банки, как грамотно вести семейную финансовую политику… Мы уже сегодня ведём активную разъяснительную работу на этих направлениях.

    Но инициативы частных лиц мало. Необходимо активное участие государства в таких процессах. А для этого нужна политическая воля, то, чего России остро недостаёт на протяжении последних десятилетий.

    26.08.2014

    Здравствуйте, уважаемые читатели! Представляю Вам третье издание моей книги «Специальные налоговые режимы».

    Предыдущие выпуски включали в себя информацию только о двух режимах: УСН и ЕНВД, и последний раз мы издавали эту книгу в 2010 году. С тех пор утекло много воды. Претерпели изменения некоторые статьи НК, были введены новые главы. Поменялось отношение к налогоплательщикам и, к сожалению, не в лучшую сторону, хотя его и тогда хорошим было сложно назвать. Изменилась экономика страны, и тоже, увы, не к лучшему. Вопрос платить или не платить налоги для многих стал вопросом жизни или смерти, и дело тут вовсе не в нежелании. Преференции, заложенные в НК, где основную долю занимают специальные налоговые режимы, стали востребованы как никогда. Потребовалась информация о том, как использовать все, что дают эти спецрежимы по максимуму, как соответствовать тем критериям, которые установлены для спецрежимников, какие подводные камни заложены в этих режимах.

    Я совершенно осознанно избегал большого количества ссылок на НК, чтобы не засорять книгу той информацией, которую вы легко найдете в Интернете. Вместо этого я подробно рассмотрел все специальные налоговые режимы, действующие на данный момент, уделив особое внимание упрощенной и патентной системам налогообложения. И, главное, тем вопросам, которые постоянно возникают у налогоплательщиков. Как рассчитать НДС; в каких случаях мы платим «все» налоги; как избежать критических показателей по выручке и численности персонала; что будет проверять налоговая служба; в каких операциях использовать спецрежимы, а в каких не стоит; как уговорить поставщиков работать с компанией, находящейся на спецрежиме и многое другое. В книгу мы включили 30 схем оптимизации налогов из «Интерактивной системы налогового консультирования «Сивков НК». Нет сомнения, что если вы используете спецрежимы, это то, что вы искали!

  

  
    Похождения звёздного мальчика

    Ситуация вокруг Украины в последнее время становится воистину фантасмагорией.

    Хроника последних событий. Неизвестные перекрашивают звезду на сталинской высотке в Москве в цвета незалежного флага. По подозрению в совершении этого акта вандализма задержаны и взяты под домашний арест четверо парашютистов, которые как раз в это время с той самой высотки прыгали.

    Интересно: в прессе появились сообщения, что парашютистам инкриминируется хулиганство (ч. 2 ст. 213 УК РФ), по которой они рискуют получить до 7 лет лишения свободы. Хотя покраска звезды, бесспорно, подпадает под ст. 214 (вандализм, 3 года лишения свободы максимум), политический подтекст, возможно, подтолкнёт суд к применению более строгой статьи.

    А затем в интернете некто Григорий (он же Похотливый Мустанг, интернет-погоняло у него такое), украинский гражданин, полностью берёт ответственность за происшествие на себя и желает сдаться российским властям с целью претерпеть заслуженное наказание, чтобы войти в ряды очередной мученической небесной сотни. Своё поступок доблестный Григорий провозгласил арт-перформансом. Звёздному мальчику явно не дают покоя лавры Pussy Riot.

    Удивляет фантастический инфантилизм многочисленных похотливых мустангов и им подобных. Они с увлечением играют в какие-то причудливые игры, выступают с политическими манифестами, оформляя их самым идиотским образом. Всего 50 лет назад люди, желая публично обозначить свои политические взгляды, выходили на демонстрации, подписывали письма протеста, выдвигали свои кандидатуры на выборах. Самые радикально настроенные брались за оружие. Сегодня многие «протестанты» совершают для демонстрации своих политических пристрастий самые неожиданные действия: врываются в храмы, издавая дикие вопли; взбираются на высотные здания и перекрашивают звёзды; устанавливают фаллосы в публичных местах; прибивают гениталии гвоздями к брусчатке; насилуют замороженных кур. И всё это непотребство провозглашается актом политического искусства (!). Власть пребывает в растерянности. Как реагировать на подобные безобразия? Сурово наказывать или стараться не замечать «шалости» политических вандалов/хулиганов?

    Мне кажется, перед тем, как прописывать лекарство, необходимо поставить диагноз. Нашу планету за последние годы захлестнула настоящая пандемия политического инфантилизма. Расшалившиеся «детки» беснуются на майданах Ливии, Египта, Туниса, Украины. Злобное хулиганьё отрезает людям головы в Ираке, бомбит «ватников» в Донецке и Луганске, заживо сжигает «колорадов» в Одессе. Дать им отпор? С Запада тут же раздаются вопли: они же дети!

    При этом «детки» прекрасно понимают, где можно шалить, а где не стоит. Похотливый мустанг почему-то не поехал в Израиль и не устроил перформанс, нарисовав свастику на стене плача. Пусси свой артистический молебен устроили в московской церкви, а не в грозненской мечети.

    Чуть ли не единственным нормальным взрослым в современном политическом детском саду выглядит Путин. Так и хочется сказать: «Дядя Вова! Оторви ты, наконец, деткам их шаловливые ручки, мы устали от их похождений, нам тошно наблюдать очередной политический «перформанс».

    7 лет – нормальный срок для того, чтобы парашютисты (или мустанги, пусть суд разбирается) слегка повзрослели.

    25.08.2014

  

  
    Глава 486

    Столкнувшись с реалиями российской политической жизни уже в качестве председателя политической партии «Партии налогоплательщиков России», я сделал для себя массу удивительных открытий, которыми и хочу поделиться со своими читателями, со всеми членами нашей партии. Сегодня я расскажу о так называемом муниципальном фильтре, с которым мы столкнулись во всех регионах, где «Партия налогоплательщиков России» выдвигала своих кандидатов на выборах глав субъектов федерации. А для примера возьмем один из регионов – Удмуртскую республику, хотя все, что происходит там, очень напоминает ситуацию практически на всех территориях, где нынешней осенью будут проводиться выборы.

    Мы как-то уже подзабыли знаменитые в своё время тезисы о суверенной демократии в России, которые несколько лет назад высказал тогдашний серый кардинал Кремля Владислав Сурков. Дескать, в России тоже демократия, но она вовсе не обязательно должна быть похожа на политические режимы других стран.

    В прошлом году Сурков ушёл в отставку. На смену ему пришли другие люди, о суверенной демократии никто не рассуждает, но дело Суркова живёт и очень даже неплохо себя чувствует. В частности, на просторах России вовсю свирепствует так называемый муниципальный фильтр. Этот способ проведения выборов глав субъектов РФ не известен ни в одной другой стране мира. Значит, мы имеем дело с настоящим суверенным способом проведения демократических выборов.

  

  
    Мировые стандарты

    Как можно проводить выборы в демократической стране”? Мировой опыт даёт два основных варианта. Выборы могут быть прямые и косвенные. На прямых граждане непосредственно голосуют за кандидатов, на косвенных – избиратели голосуют за выборщиков (например, депутатов представительных органов власти), которые затем непосредственно голосуют за того или иного кандидата. Это – демократические варианты. Есть варианты не очень демократические. Это может быть прямое назначение должностного лица вышестоящим органом власти или проведение так называемых многостепенных; выборов. При этом граждане избирают, например, делегатов на съезд, которые в свою очередь выбирают делегатов на съезд более высокого уровня. А уже там, на той высокой ступени, выбирают депутатов парламента или главу государства.

    Так вот, в России решили пойти своим путём. Наш законодатель придумал схему, которая неизвестна ни в Америке, ни в Европе, ни в Азии. Даже в Африке такой системе искренне поражаются и подумывают над её внедрением.

  

  
    Мелкоячеистый фильтр

    В чём суть политической фильтрации? Эти правила были введены в 2012 году путём внесения поправок в закон «Об общих принципах организации законодательных (представительных) и исполнительных органов государственной власти субъектов РФ». Весной того года тогдашний глава государства Медведев объявил о возврате к прямым выборам глав субъектов федерации, и поправки были призваны выхолостить демократический посыл заявления президента. Согласно поправкам к закону к региональным выборам допускаются только те кандидаты, которые заручились поддержкой определённого числа депутатов представительных органов власти местного самоуправления на территории соответствующего субъекта федерации. В федеральном законе установлена вилка: от 5 % до 10 %. Региональные заксобрания своим законом должны эту цифру конкретизировать. Таким образом, между желанием кандидатов принять участие в выборах и волей избирателей поставлен муниципальный фильтр (или барьер). Избирательное право знает инструменты предварительного отсеивания несерьёзных кандидатов – это сбор подписей избирателей или внесение избирательного залога. Но включать в избирательный процесс в государственные органы власти муниципальных депутатов до нас никто не додумался.

    Замысел законодателя очевиден. «Единая Россия» контролирует подавляющее большинство местных парламентов по всей стране, а значит, партия власти имеет в своих руках инструмент отсечения от выборов неугодных ей кандидатов.

    Разумеется, в России нашлись желающие проверить конституционность такого решения. В ноябре 2012 года соответствующий запрос был направлен в Конституционный Суд РФ. В декабре последовало постановление суда, в котором говорилось, что избирательные новации Конституцию РФ не нарушают. Отметим, что с юридической точки зрения постановление КС РФ не безупречно. Специалисты указывают. например, на то, что формулировку ст. 12 Конституции РФ «… Органы местного самоуправления не входят в систему органов государственной власти» можно трактовать как прямой запрет на участие в формировании государственных органов со стороны муниципалов… Но спорить теперь бесполезно. Конституционный Суд РФ – последняя инстанция, его решения окончательны и обжалованию не подлежат. Теперь нужно смотреть, как на основе новых правил проходят конкретные избирательные кампании. Например, на выборах Главы Удмуртской Республики, которые должны состояться 14 сентября 2014 года.

  

  
    Правила игры

    В июле были выдвинуты 8 кандидатов. Из них: 3 кандидата от парламентских партий в Госсовете УР. Ст. 26 закона «О выборах Главы Удмуртской Республики» устанавливает, что условием прохождения кандидатами «муниципального фильтра» является сбор подписей в поддержку кандидата депутатами представительных органов муниципальных образований. Поддержку кандидату должны оказать не менее 7 % от общего числа депутатов. Решением ЦИК УР № 90.1–5 от 11.06.2014 г. установлено необходимое число депутатских подписей: 267. В том числе – 58 подписей депутатов представительных органов муниципальных районов и городских округов.

    В советах депутатов районов и городских округов фракция «Единой России» составляет более 80 %. Депутаты – члены «Единой России» – убеждены, что отдавать подпись за кандидата другой партии им нельзя. Районными администрациями организован сбор подписей за четырёх «согласованных» кандидатов. До глав районов доводилась квота для депутатского корпуса района: сколько подписей, за какого депутата необходимо собрать. Такие вот правила избирательной игры установили власти Удмуртии.

  

  
    Хроника событий

    24 июля 2014 года кандидат на должность Главы Удмуртской Республики Логинов Сергей Леонидович, выдвинутый избирательным объединением партии Коммунистическая партия «Коммунисты России», представил в Центральную избирательную комиссию Удмуртской Республики документы для регистрации.

    25 июля 2014 года кандидат на должность Главы Удмуртской Республики Соловьев Александр Васильевич, выдвинутый избирательным объединением Удмуртское региональное отделение партии «Единая Россия», представил в Центральную избирательную комиссию Удмуртской Республики документы для регистрации.

    25 июля в ЦИК УР были зарегистрированы в качестве кандидатов:

    Чепкасов Владимир Геннадьевич, выдвинутый избирательным объединением Удмуртское региональное отделение партии КПРФ;

    Маркин Андрей Леонидович, выдвинутый избирательным объединением Удмуртское региональное отделение Политической партии ЛДПР,

  

  
    Правила политической фильтрации

    Таким образом, подтвердились прогнозы специалистов о том, что к выборам 14 сентября в Удмуртии власти допустят кроме выдвиженца «Единой России» Александра Соловьёва и ещё 3-х кандидатов – представителей системной оппозиции.

    Ещё в начале этого года в стенах республиканского парламента Удмуртии (Госсовета УР) был разыгран безобразный фарс. Депутаты от оппозиции предложили отменить муниципальный фильтр или снизить его с нынешних 7 % до минимального размера в 5 %. Александр Соловьёв лицемерно поддержал было идею о снижении муниципального барьера, но товарищи по партии с ним не согласились. Очень демократично получилось!

    Дальнейшее предсказать было нетрудно. Как и ожидалось, от выборов были отсеяны представители несистемной оппозиции, в том числе и наш кандидат от политической партии «Партии налогоплательщиков России» Людмила Ниязова.

  

  
    Каким образом был разложен политический пасьянс?

    Партии, имеющие свои фракции в Госсовете, получили возможность выдвинуть своих кандидатов на сентябрьских выборах благодаря прямому сговору с «Единой Россией». Исключение – «Справедливая Россия», имеющая в республиканском парламенте всего одного депутата. Растеряв благодаря бездарной внутрипартийной политике практически всю свою фракцию в Госсовете Удмуртии, эсеры предпочли раболепно присоединиться к единороссам и поддержать кандидатуру Александра Соловьёва.

    Что касается КПРФ и ЛДПР, соглашение о сборе подписей для их кандидатов, скорее всего, было достигнуто на федеральном уровне. Депутаты-муниципалы от «Единой России» по разнарядке отдали подписи Чепкасову и Маркину. Стороны остались довольны. Единороссы получили имитацию политической конкуренции, что призвано обеспечить им легитимность результатов (иначе Путин может крепко наругать). А системная оппозиция отметилась на выборах для галочки (закон о политических партиях под угрозой запрета требует от партий регулярно выдвигать своих кандидатов на выборах различного уровня). Кроме того, Чеп-касов и Маркин надеются благодаря своим результатам (их им тоже, если надо, «нарисуют») поднять свои рейтинги во внутрипартийных разборках.

    Что касается Логинова и «Коммунистической партии Коммунисты России», то эта партия-спойлер давно работает в интересах «Единой России» как противовес КПРФ. То есть если бы Чепкасов затеял вдруг нешуточную избирательную кампанию, Логинова бы активизировали для отвлечения избирателей севера Удмуртии от других коммунистов (напомним, Чепкасов и Логинов представляют относительно «красный» город Глазов).

    Мы можем делать подобные выводы, не только опираясь на сведения наших источников. Можно обратить внимание и на чрезвычайно вялое течение нынешней избирательной кампании. Раздаточных материалов от коммунистов практически не видно, газета ЛДПР содержит материалы, критикующие почему-то власти Ижевска (хотя выбирать будут не мэра, а главу Удмуртии). Предвыборные ролики Чепкасова по республиканским каналам оставляют жалкое впечатление: Удмуртия достойна лучшего, чиновники воруют… Похоже, КПРФ и ЛДПР решили не тратиться на избирательные бюджеты во второстепенной для них кампании.

    Что получит системная оппозиция – понятно. Коммунисты и либерал-демократы сохраняют депутатские кресла в республиканском парламенте и режим наибольшего благоприятствования на федеральных выборах. А какие дивиденды получает партия власти? Что с интересами населения республики?

  

  
    Народ и партия

    Как это ни странно на первый взгляд, «Единая Россия» от таких игрушечных выборов только проигрывает. Люди прекрасно понимают, что им в очередной раз предлагают голосовать на выборах без выбора. Значит, явка избирателей будет чрезвычайно низкой. Это – удар по легитимности власти в целом и подрыв авторитета республиканских элит в глазах федерального руководства. Явка на уровне 50 % вызовет неудовольствие в коридорах кремлёвской власти. Соловьёву будет непросто выстраивать отношения с администрацией Президента и Правительством РФ. От этого пострадают все жители Удмуртии.

    А какие выводы должна сделать оппозиция, настоящая, а не карманная, прикормленная? Система муниципального фильтра полностью подрывает принцип многопартийности в России. Само существование политических партий за исключением парламентской четвёрки становится бессмысленным, ведь участие в выборах ставится в зависимость от воли постоянно правящей партии. Могла ли, к примеру, Людмила Ниязова добиться участия в выборах Главы Удмуртии? Могла, и еще как! Но только чисто теоретически, если бы в России функционировала другая политическая система, основанная на правилах честной конкуренции различных партий. Мы такой конкуренции не боимся. Но чего нет – того нет. Умные люди, носители свежих перспективных идей, предлагающие смелые решения, не востребованы системой, в которой все роли расписаны на годы вперёд, где места во властных структурах распределяются по принципу личной преданности, принадлежности к той или иной группировке, повязанной коррупционными путами.

    Значит, нынешняя система толкает нас к американской схеме, когда постоянно правящая политическая элита регулярно разыгрывает перед населением в меру затратные шоу для демонстрации якобы имеющихся демократических возможностей граждан по обновлению органов власти.

    Вот только одна проблема мешает нам верить в будущее такой очень «суверенной» демократии. Наш народ всё-таки посмышлёней американских обывателей будет. На такие выборы он отвечает политическим бойкотом и отчуждением от власти.

    К сожалению, такую систему демократией назвать никак нельзя. Даже суверенной.

    Но не всё так безнадёжно, как может показаться на первый взгляд. Работа налогового консультанта приучила меня к тому, что любые результаты надо тщательно изучать, анализировать, приводить в систему и делать выводы. Нынешняя избирательная кампания даёт нашей партии возможность освоить полученные уроки и с новыми силами включиться в политическую борьбу на следующих циклах избирательного процесса. С одной стороны, в Удмуртии мы показали результаты, которые значительно превосходят всё, чего добились другие внесистемные оппозиционные партии. С другой стороны – нас остановил муниципальный фильтр. Значит, необходимо приложить максимум усилий для того, чтобы показать качественный результат на местных выборах. Мы не будем посыпать голову пеплом и сетовать на несправедливые правила игры. Мы постараемся даже в таких неблагоприятных условиях добиться победы и побить противников их же оружием – голосами муниципальных депутатов.

    Время у нас ещё есть, и мы обязательно успеем и перестроиться, и организовать работу по новым направлениям. В результате мы сможем изменить нашу налоговую систему. Ведь наша партия пользуется широкой поддержкой. И это не удивительно. Ведь мы отстаиваем правое дело.

  

  
    Глава 494

    В мире существуют явления, принципиально недоступные пониманию человеческого разума. В их число, безусловно, входит пенсионная система России.

    В советские времена граждане как-то не задумывались над тем, как устроена система аккумулирования и распределения пенсионных накоплений. С переходом страны на рыночные отношения всё стало гораздо сложнее. Пенсионная система России вошла в полосу непрерывных реформ. Одним из элементов пенсионной реформы стало создание Негосударственных пенсионных фондов и Управляющих компаний. Сегодня их в России около сотни. На протяжении ряда лет государство проводило мощную пропагандистскую кампанию: населению внушалась мысль о том. что перечисление пенсионных средств в НПФ – дело выгодное и надёжное. Многочисленные контролирующие инстанции надзирают за тем, чтобы НПФ не растратили средства, доверенные им гражданами. Кампания завершилась более чем успешно. Порядка 25 млн. россиян стали клиентам НПФ.

    И тут грянул гром. В прошлом году Правительство РФ приняло решение о замораживании накопительной части пенсий этих граждан. Начался пенсионно-ледниковый период, который продлится как минимум два года.

  

  
    Поводы и причины

    Итак, пенсионные накопления россиян за 2014 год отныне поступают на счета Внешэкономбанка, который уполномочен управлять от имени государства средствами тех, кто не выбрал тот или иной НПФ (так называемые молчуны). То есть накопительные средства канализируются в распределительную систему. Деньги работающих граждан фактически передаются Пенсионному фонду РФ для выплаты денег нынешним пенсионерам. Формально эти манипуляции проводятся с целью проведения очередной проверки работы НПФ. Но фактически все понимают, что это – именно формальный повод. НПФ проверяются постоянно, и никакой необходимости в заморозке пенсионных средств для этого не существует. Реальная причина – дефицит Пенсионного фонда РФ. А дефицит этот, по сути – яркое свидетельство того, что бесконечные пенсионные реформы российских властей окончательно зашли в тупик.

    В Минфине России утверждают, что меры эти носят временный характер. Но этому мало кто верит, ведь в России, как известно, нет ничего более постоянного, чем временные меры. Накопительная часть замораживается, она как минимум в течение года не принесёт дивидендов гражданам. Чиновники утешают, дескать, деньги, находящиеся в страховой части пенсии, стоят дороже, чем в накопительной. Но ведь нас много лет убеждали, что именно НПФ смогут распорядиться нашими сбережениями гораздо эффективнее, чем неповоротливые государственные структуры, а потому наши вложения туда принесут неплохие дивиденды. Пде правда? Кто и когда позволил себе лукавство на грани откровенной лжи?

  

  
    Наша справка

    За 2014–2015 годы во Внешэкономбанк будет передано порядка 500 млрд, рублей. Для покрытия дефицита Пенсионного фонда России в 2015 году потребуется свыше 629 млрд, рублей, в 2016 году – уже более 766 млрд, рублей. Это средства 25 млн. граждан России, находящиеся в управлении примерно 100 НПФ и УК. Всего в распоряжении НПФ и УК находится примерно 1 трлн, рублей. Средняя пенсия в России – чуть больше 10 тыс. рублей. Это составляет около трети средней зарплаты по стране.

  

  
    Истоки кризиса

    Не нами сказано: дорогая нефть – не всегда благо для стран, живущих с доходов от продажи энергоресурсов. Высокие цены на нефть, которые установились в мире в конце «нулевых», спровоцировали российское правительство на резкое повышение пенсий нашим гражданам.

    Вот несколько характерных цифр. В 2007 году средняя пенсия составляла около 24 % от средней зарплаты, при этом цена нефти, по которой балансировался бюджет, была в пределах 40 долларов за баррель. А в 2012 году эти цифры составляли соответственно 34 % и 110 долларов за баррель. Не правда ли, взаимосвязь очевидна?

    Это в конечном итоге и привело к дефициту Пенсионного фонда, который ныне составляет пугающие 3 % от размера ВВП страны. Добавьте сюда и неблагоприятные демографические тенденции – и вам станет понятна тревога властей по поводу дел в пенсионной сфере. К чему могут привести телодвижения правительства? Наблюдатели не исключают возможность полного отказа от нынешней схемы, национализации пенсионных отчислений и возврату к старой доброй распределительной системе.

    Мы имеем перед глазами опыт Венгрии, где вначале была проведена национализация пенсионных накоплений, а затем граждан жёстко поставили перед выбором: использовать распределительную или накопительную систему. Следующий непопулярный шаг – повышение пенсионного возраста, на который пошли многие страны Европы. Но наше правительство этого последнего шага боится, как огня, и откладывает его на самый крайний случай.

  

  
    Спасение утопающих

    Помогут ли пенсионные заморозки спасти Пенсионный фонд России от дефицита'? Едва ли. Пресловутый дефицит пенсионной казны России составляет порядка 3–3,5 % ВВП. А используемые правительством меры могут по оптимистическим прогнозам принести средства в размере 0,7 % ВВП. Стоитли втаком случае овчинка выделки? А минусы такого решения очевидны. Во-первых, это имиджевые потери. Население и бизнес в очередной раз убедились в том, что обещаниям государства в России верить нельзя. Граждан столько лет уговаривали доверить свои пенсионные накопления НПФ и УК! Больше половины поверили. «Молчунов» сегодня осталось примерно 21 млн. человек против 25 млн. граждан, ставших клиентами НПФ. Получается, их обманули. Как мы уже говорили, в России сегодня работает порядка 100 негосударственных пенсионных фондов и управляющих компаний. Бизнес сделал решительный шаг. Крупные коммерческие структуры инвестировали серьёзные средства в этот сектор экономики. Крупные российские компании создали собственные «карманные» фонды. Обманутыми оказались и они. Когда государство сможет вновь добиться понимания населения и бизнеса? Сколько лет должно для этого пройти? Вопрос остаётся открытым.

    И, во-вторых. Есть ещё один важный нюанс. Когда в начале 2000-х годов в России создавалась накопительная пенсионная система, важнейшей целью её образования называли новые стимулы развития фондового рынка страны. Нехватка финансовых инструментов была и остаётся серьёзной проблемой, осложняющей функционирование российской финансовой системы. Хорошо известно, что пенсионные фонды – отличные средства для аккумулирования огромных средств, инвестирование которых в виде длинных денег может оживить фондовый рынок. Собственно, это стало понятно ещё в XVIII веке, когда в Шотландии был создан первый негосударственный (да и первый вообще) пенсионный фонд вдов священников. Буквально через несколько десятков лет его создатели стали мощнейшими игроками на фондовом рынке, а к началу ХХ века фонд вошёл в число крупнейших инвесторов Великобритании. Как мы уже отмечали, НПФ в России сегодня располагают средствами порядка 1 трлн, рублей. На протяжении ряда лет либерализация законодательства позволяла расширить перечень легальных финансовых операций для НПФ. Тенденции били достаточно обнадёживающими – и вот теперь такой удар. И здесь обманутые надежды.

  

  
    Мы не одиноки

    Пенсионные проблемы характерны не только для России. Многие современные страны сталкиваются с теми же вызовами, что и наше правительство. Экономический кризис носит мировой характер. Да и демографическая ситуация (старение население) кое-где ещё хуже, чем в России. Поэтому попытки модифицировать пенсионную систему наблюдаются почти повсеместно. Реформы, аналогичные российской, проводились во многих странах на востоке Европы и в республиках бывшего СССР. Беда таких схем в том, что ожидать позитивных результатов приходится достаточно долго, примерно 30 лет. А на первом этапе реформ переход к накопительной системе означает дополнительную нагрузку на бюджет. Во время экономического роста подобного рода издержки можно считать вполне приемлемыми, но мировая экономическая система уже который год не может выбраться из кризиса. Что можно предпринять в этом случае? Мы уже упоминали радикальный вариант: национализация накопительной системы (по этому пути пошла Венгрия). В Казахстане были ликвидированы негосударственные пенсионные фонды, и право управлять пенсионными накоплениями было передано государственной компании. А большинство развитых стран сегодня идёт по пути увеличения пенсионного возраста. Раньше всех это успели сделать немцы, и теперь ситуация в этой стране значительно легче, чем у многих её соседей. Но. похоже, немецкое благополучие ненадолго. Демографическая ситуация в Германии настолько тяжёлая, что уже через несколько лет немцам придётся задуматься о новых шагах в сфере пенсионного страхования.

    Можем ли мы использовать этот опыт в России?

  

  
    Рецепты не для нас

    Нас гнетёт проблема государственного долга. С одной стороны, его величина относительно невелика – порядка 10 % ВВП. Но российская специфика заключается в том, что мы, будучи сырьевой державой, вынуждены балансировать бюджет исходя из предполагаемых мировых цен на нефть, уровень которых от нас не зависит. Сегодня этот показатель составляет порядка 110 долларов за баррель. Отсюда и постоянные попытки правительства изыскать способы снижения дефицита.

    Демографические тенденции тоже не радуют. Ещё около 15 лет мы будем испытывать последствия катастрофического спада рождаемости в «весёлые» 90-е годы. Экономически активная прослойка населения будет уменьшаться, а вот число пенсионеров будет увеличиваться примерно на миллион человек в течение каждых 3-х лет. К 2017 году в России количество экономически активных граждан снизится на 2 млн. человек.

    Главный аргумент против повышения пенсионного порога – низкая средняя продолжительность жизни россиян. Хотя возраст выхода на пенсию у нас ниже, чем в развитых странах (55–60 лет против 65–67 лет), эта разница с лихвой компенсируется тем, что продолжительность жизни у нас – всего 69 лет, тогда как в развитых странах Европы, Северной Америки и Восточной Азии этот показатель колеблется в промежутке 75–80 лет. Но эта статистика не даёт полного представления о сложности демографической ситуации. Средняя продолжительность жизни – как та самая пресловутая средняя температура по медицинскому учреждению. Дело в том, что в России очень высока смертность среди мужчин экономически активного возраста от 20 до 40 лет: нездоровый образ жизни, высокие нагрузки, стрессы. А успехи геронтологической медицины приводят к тому, что люди, вышедшие на пенсию, имеют возраст доживания более высокий, чем несколько лет назад. То есть экономически активное население вымирает более высокими темпами, чем люди на заслуженном отдыхе. Это создаёт дополнительную нагрузку на российскую пенсионную систему.

    Можете сравнить

    Возрастная структура населения России

    1989 год: до 20 лет – 44 млн. человек; от 20 до 40 лет – 47 млн. человек; от 40 до 60 лет – 34 млн. человек; старше 60 лет – 23 млн. человек.

    2013 год: до 20 лет – 30 млн. человек; от 20 до 40 лет – 45 млн. человек; от 40 до 60 лет – 41 млн. человек; старше 60 лет – 27 млн. человек.

  

  
    Грустные прогнозы

    Что ждёт нашу пенсионную систему? Шаги Правительства России носят абсолютно недвусмысленный характер. Близится переход к распределительной системе. Чем это грозит.

    При существующей демографической ситуации последовательно проводимая правительством из популистских соображений индексация пенсий будет усугублять бюджетные проблемы: дефицит станет привычным не только для федерального бюджета, но и для Пенсионного фонда России. По прогнозам он вырастет с нынешних 3,2 % до 3,5 % к 2016 году. Кроме того, инфляцию в стране отчасти сдерживало использование накопительной системы. Теперь этот ограничитель остаётся в прошлом.

    Рост социальных обязательств перед населением в сочетании с риском повышения инфляционных ожиданий – согласитесь, не самые лучшие экономические перспективы.

  

  
    Наши предложения

    Критиковать правительство легко, ошибки заметить может каждый. Что могут предложить критики? К сожалению, идеальной формулы пенсионной системы сегодня никто предложить не может. Ни одна страна в мире пока не смогла решить эту задачу. Но отдельные рекомендации, способные если не изменить ситуацию кардинально, то хотя бы смягчить остроту проблемы, предложить можно.

    Итак, пенсионная реформа в России не может дать позитивный результат без повышения пенсионного возраста. Значит, это придётся делать. А для того, чтобы эта мера не вызвала резкого неприятия населения – стоит подумать о том, как повысить среднюю продолжительность жизни граждан России. Это серьёзная работа: пропаганда здорового образа жизни; профилактика заболеваний; качественное и доступное здравоохранение. Добиться этого непросто, но заниматься этим нужно.

    Это – стратегическая цель. А в тактическом плане правительству необходимо вернуть доверие населения и бизнеса. Размораживание накопительной части пенсий в негосударственных пенсионных фондах – непременное для этого условие.

    Государство требует от граждан и бизнеса ответственного отношения к финансовым обязательствам. Мы можем потребовать того же от государства.

  

  
    Глава 503

    И всё-таки они возвращаются. Это сказано в том числе и про налоги. Сегодня вся заинтересованная общественность активно обсуждает ситуацию с введением новых и/или повышением старых налогов.

    В начале августа более или менее прояснилась ситуация с одним налогом. В 2015 году в Россию возвращается налог с продаж. Решающее слово сказал глава государства: Владимир Путин сделал выбор между ростом НДС и введением нового (относительно нового) налога с продаж.

  

  
    Старый знакомец

    Налог с продаж уже взимался в России: с 1998 по 2004 годы. Тогда действовала ставка 5 %. Долгое время экспертное сообщество темпераментно обсуждало вопрос, что лучше: НДС или налог с продаж. Правительство России решило дилемму в своём стиле: НДС остаётся, налог с продаж вводится.

  

  
    Наша справка

    Напомним, что этот налог относится к числу региональных, он поступает непосредственно в бюджеты субъектов федерации. Ставка налога составит 3 %. Взиматься он будет при реализации товаров, работ и услуг физическим лицам. Плательщики – как юридические лица, так и индивидуальные предприниматели. В том числе и те, которые работают на спецрежимах. Льготы, скорее всего, будут установлены по некоторым группам товаров. От уплаты налогов будут освобождены продавцы товаров первой необходимости: хлеб, картофель, молоко, яйцо, крупы, сахар и т. п. К льготным будут отнесены и некоторые виды услуг: транспорт, коммуналка, банковская сфера, образовательные услуги.

  

  
    Но это ещё не всё…

    Итак, по налогу с продаж принципиальное решение уже принято. Формально он будет установлен законом на осенней сессии Госдумы. Но это – только начало. В Правительстве РФ идут дискуссии о дальнейших способах пополнения бюджета. Чиновники выделяют три направления. Первое – повышение в 2018 или 2019 годах ставки НДФЛ. Оно, возможно, составит 1–2%. При этом не исключается отказ от нынешней плоской шкалы (13 %) в пользу прогрессивной системы взимания этого налога. Правда, разрыв пока предлагается не очень большой: получатели самых больших доходов будут вынуждены платить НДФЛ по ставке на 1–2% выше, чем обычные граждане.

    Второе направление – увеличение НДС. Конкретные цифры пока уточняются.

    Третий способ пополнения бюджета – установление плоской шкалы страховых взносов в ФОМС (сегодня с доходов свыше 624 тыс. рублей в год отчисления туда не производятся).

    В Минфине говорят, что вопросы эти будут решены до конца года. Предлагается, кстати, и повышение налога на дивиденды с нынешних 9 % до 13 %.

    Это – инициативы Минфина. Как они сработают на практике, как это отразится на темпах экономического роста? Что будет с собираемостью новых/старых налогов?

  

  
    Налоги, инфляция и зарплаты

    Чиновники Минфина по-прежнему уверены: налоговый удар по трём основным направлениям не отразится негативно на темпах экономического роста. Их главный аргумент: сегодня рост зарплат в стране существенно опережает темпы инфляции. Так ли это?

    Если внимательно проанализировать состояние рынка труда в стране, то выяснится, что говорить о размерах средней зарплаты – всё равно, что оперировать понятием «средняя температура по больнице». Реальный опережающий рост зарплаты сегодня наблюдается только в бюджетных отраслях и в государственных корпорациях. А вот отрасли экономики, которые относят к приоритетным направлениям экономического развития, не показывают мало-мальски серьёзного роста зарплат. Речь идёт в первую очередь о машиностроении и обрабатывающих отраслях. К сожалению, именно в этих секторах экономики такой рост сегодня в принципе невозможен. Но в Минфине об этом почему-то не задумываются. Да и повышение зарплат бюджетникам нивелируется предстоящим введением налога с продаж и возможным увеличением НДФЛ.

    Кроме того, нельзя забывать о том, что при нашей системе взимания НДФЛ (это за работников делает работодатель), увеличение такого налога серьёзно усилит фискальное бремя на бизнес. Отсюда прогноз: зарплаты в конвертах возвращаются. Бизнес перемещается в налоговую тень. При этом сегодня у работников практически отсутствуют стимулы для получения «белой» зарплаты: что будет с пенсионными накоплениями, никто не понимает, а кредиты в банке выдают без справок о зарплате.

    Введение налога с продаж эти самые продажи непременно понизит. А это бумерангом ударит по уже ушибленным отраслям (машиностроение и металлообработка). Торговля, разумеется, тоже пострадает. Какая больше?

  

  
    Уклонение и собираемость

    Специалисты в сфере налогообложения давно знают: установить налог только полдела. Главное – его собрать. Правительство считает, что введение налога с продаж даст в региональные бюджеты порядка 200 млрд, рублей. Но это – не бесспорные данные. В 90-е годы, когда такой налог уже взимался, из-за массового уклонения от его уплаты собираемость составляла порядка 30 %. В Минфине говорят, что сегодня, когда доля крупных сетей в товарообороте выросла, соответственно повысится и собираемость. Но в любом случае она не превысит 50 %. Поэтому прибавку к бюджету могут почувствовать те регионы, где крупные сети представлены шире. Что интересно: такие регионы (это, к примеру, Москва и Санкт-Петербург), и так не являются дотационными. А в дотационных субъектах федерации торговые сети в товарообороте занимают относительно скромное место. То есть правительство помогает как раз тем регионам, которые в такой помощи нуждаются меньше всего.

    Вообще специалисты, сравнивая возможное увеличение НДС и введение налога с продаж, утверждали, что увеличение НДС на 2 % может принести федеральному бюджету порядка 500 млрд, рублей. Отдайте регионам половину в виде дотаций – вот вам и реальное пополнение их бюджетов в 250 млрд. Плюс столько же – в федеральный бюджет. Собираемость отработана, а ущерб для экономики ниже.

    Но правительство, как мы уже говорили, приняло «соломоново решение»: ввело налог с продаж, не отменяя НДС.

  

  
    Не повышать, а тратить

    Скептики скажут: кризис на дворе, правительство вынуждено принимать жёсткие фискальные меры. На это можно возразить: денег в стране хватает. Золотовалютные резервы России составляют порядка 500 млрд, долларов. В Резервном фонде и Фонде национального благосостояния скопилось по 100 млрд, долларов в каждом. Проблема в том, чтобы эффективно эти деньги потратить. Надо смелей вкладывать эти средства в реальные сектора экономики. Тем более что сегодня остро стоит проблема импортозамещения, вызванная санкциями Запада. Наши производители готовы работать практически по всем группам товаров, которые пострадали от санкций. Но для этого требуются соответствующие инвестиции. Деньги для этого в государственной кубышке, как мы уже показали, имеются. А ещё для благоприятного освоения инвестиций не помешают налоговые льготы и преференции. Наш Минфин поступает с точностью до наоборот.

    Партия Налогоплательщиков России призывает Правительство РФ прислушаться к мнению бизнес-сообщества и радикально пересмотреть налоговую политику государства. И делать это нужно немедленно.

  

  
    Глава 510

    Итак, свершилось. На днях изнасилованная Обамой Европа окончательно прогнулась под своих заокеанских хозяев и приняла так называемый третий пакет так называемых секторальных санкций. То есть речь идёт не о дурацких запретах на въезд в райские западные страны российских чиновников и политиков, а о реальных санкциях по различным секторам экономики. От поставок оборудования для добычи нефти и газа до банковского кредитования. Это уже серьёзно. Насколько? Давайте разбираться.

  

  
    Немного истории: как это когда-то было

    Итак, кто первый додумался до санкций, под которыми подразумевается специфическое наказание провинившейся в чём-то страны (или группы стран) и заключающееся в ограничении связей с ней (с ними) других членов международного сообщества? Ограничения эти затрагивают самые разные аспекты международных связей: политических, культурных, гуманитарных, военных. Но в первую очередь санкции носят экономический, торговый и финансовый характер.

    Кстати, в современном мире санкции применяются очень часто. За последние 30 лет прошлого века они применялись около 120 раз. Наиболее известными из них являются санкции США против Кубы, санкции ООН против ЮАР из-за проводимой этим государством политики апартеида и санкции против Ирана, который развивает национальную ядерную программу.

    Но способы применения санкций менялись. Например, в XIX веке санкции принимали форму морской блокады провинившегося государства. Ограничения морской торговли в те времена, когда авиационные и железнодорожные сообщения были невозможны, считались очень жёстким способом нанесения экономического ущерба в особо крупных размерах. Что-то подобное предпринимал голландский флот в XVI веке для подрыва английской торговли. Но именно XIX век продемонстрировал возможности арсенала морской блокады во всей его красе. В 1827 году в Греции началось народное восстание против турецкого господства. Турки ответили массовыми репрессиями, которые возмутили европейскую общественность. И тогда великие державы (Россия, Англия и Франция) подвели свои военные корабли к берегам Балканского полуострова. Проход турецким кораблям к портам Греции был запрещён. Заметьте: войну туркам европейцы формально не объявляли. Позже дело дошло и до полноценных сражений (знаменитая битва при Наварине). Но это было после.

    Это было только начало. Морская блокада принесла неплохой результат – и этот способ давления на неугодные страны стал применяться всё более широко. Между 1827 и 1914 годом морские блокады применялись свыше 20-и раз. Их жертвами становилось множество стран: Аргентина, Панама, Мексика, Нидерланды, Португалия. Поводы были самые разнообразные. К берегам латиноамериканских государств броненосцы из Европы приплывали в тех случаях, когда какой-нибудь злосчастный Сальвадор объявлял себя банкротом и отказывался платить по займам английских (французских, бельгийских, ещё каких-нибудь) банкиров. А в середине XIX века жесточайшей морской блокаде, которая сопровождалась бомбардировками побережья и высадками десантов, подвергся Китай. Правительство этой страны неосторожно попыталось пресечь торговлю опиумом, которую активно развивали английские пираты… извините, бизнесмены. Правительство Её величества, возмущённое нарушением принципов свободы международной торговли, отправило военный флот для устрашения неблагоразумных дикарей.

    В XX веке за санкционирование санкций взялись международные организации. После Первой мировой коллективные санкции стали вводиться Лигой наций. А после Второй мировой эту функцию взяла на себя ООН.

    Вообще экономические санкции стали всё более активно вводиться именно после Второй мировой войны. Причём вводились они как коллективно (в основном через ООН), так и в индивидуальном порядке. Чаще всех этим грешили США. В 50-е годы случилось 15 санкций; в 60-е – 20; в 70-е – 37; в 80-е – 23; в 90-е – уже свыше 90 случаев применения экономических санкций.

    Так что опыт накоплен огромный. Причём опыт, так сказать, двусторонний. Одна сторона – эффективность экономических санкций; вторая – грамотное уклонение от негативного воздействия санкций на экономику наказуемой страны. Далее мы постараемся рассмотреть самые различные последствия использования экономических санкций на примере разных стран, против которых они применялись. Умный учится на чужих ошибках. Пора и нам в России поучиться уму-разуму.

  

  
    Примерные санкции

    Уважаемая, горячо любимая Россия и лично господин Путин! Добро пожаловать в клуб стран и их лидеров, против которых США и ЕС сегодня применяют санкции! Клуб этот не маленький. В нём состоят 35 стран. Это очень разные государства. Сюда, например, входит карликовая Северная Корея и огромный Китай; людоедский режим Мугабе в Зимбабве и вполне себе вегетарианская Молдавия. Тем интереснее уроки, которые может преподать нам клуб стран-санкционеров.

    Урок № 1. Угрозе введения санкций надо противопоставлять повышенную скорость принятия стратегических решений. Запад неповоротлив. США и особенно Евросоюз – чрезмерно забюрократизированные государственные образования. Они три месяца будут угрожать, потом три месяца договариваться и обсуждать детали, и только потом вводятся реальные санкции. Вспомните, как долго терпение Запада испытывали арабские диктаторы Хуссейн и Каддафи. Посмотрите, как браво держится, искусно лавирует ещё один диктатор арабского мира Асад. Египетские военные спокойно выносят пачками смертные приговоры своим политическим оппонентам. Запад размышляет.

    Этот урок, похоже, не пошёл впрок России. Да, с Крымом Путин разобрался быстро, аккуратно и красиво. Поэтому Запад ему это практически с рук спустил. Так, повозмущались для порядка – и только. А вот в Новороссии так не получилось. Несколько месяцев размышлений на тему вводить-не-вводить (войска, разумеется), похожие на метания нерешительного любовника, завершились принятием уже не символических, а совершенно реальных экономических санкций. Это – плохая новость. Практика показывает, что ввести санкции гораздо легче, чем их отменить. Вспомните, например, печально известные поправки Джексона-Вэника к закону о торговле, которые были введены США в 1974 году ещё против СССР и были отменены только через 40 лет, уже применительно к Российской Федерации.

    Урок № 2. Персональные санкции абсолютно неэффективны. Против бессменного семикратного (!) президента Зимбабве Роберта Мугабе и членов его семьи персональные санкции Запада действуют уже на протяжении десятков лет. И что? И – ничего. Свои личные капиталы этот неутомимый убийца белых фермеров хранит вовсе не в европейских или американских банках. Отдыхать и лечиться он и его приспешники ездят отнюдь не в Ш!вейцарию или Израиль. Для этого существуют высокоразвитые во всех отношениях (кроме прав и свобод человека и гражданина) страны Юго-Восточной Азии. Такие, как Сингапур или Гонконг. Тамошнему руководству наплевать на проблемы белых фермеров в чёрной стране. Зато сограждане Мугабе исправно избирают его на всё новые президентские сроки под бесконечные байки о том, что чудовищные экономические проблемы несчастной страны порождены как раз западными санкциями. А ведь уважаемый Президент РФ – это вам не какой-нибудь отсталый царёк дикой африканской страны. Он – гораздо умнее. Ещё за год до событий на Украине было дано распоряжение российским чиновникам и олигархам: выводите свои капиталы из западных банков. А то хуже будет. И теперь кому-то действительно стало хуже. Но это – их личные проблемы. Будут знать, как президента не слушаться.

    Урок № 3. В санкционированном Западом режиме санкций можно жить очень долго. И жить вполне себе прилично. Как это делают китайцы. В уже далёком 1989 году мудрое руководство китайской компартии приняло решение о жёстком силовом разгоне пекинского майдана на площади Тяньаньмэнь. Танки, стрельба, убитые и репрессированные студенты. Мир был потрясён коварством и жестокостью китайских властей. Ответом Запада стал полный запрет на поставки оружия бесчеловечному китайскому режиму, который осмелился предотвратить у себя в стране цветную революцию. Прошло много лет. Запрет европейцами и американцами соблюдается. Каковы результаты? Они есть. Например, расширение поставок в Китай оружия из других стран, в том числе и из России. Плюс активное развитие собственной китайской оборонки, добавьте сюда и беспримерные успехи китайской военно-промышленной разведки. А во всём остальном Китай – уважаемый член мирового сообщества. Крупнейший торговый партнёр США, между прочим. Что мешает России пойти по китайскому пути?

    Урок № 4. Можно жить и поскромнее. Это уже кубинский опыт. Российские туристы, побывавшие на Острове свободы, со сладким ужасом, приправленным толикой ностальгии о советских временах, рассказывают о живописных трущобах Гаваны, о самодвижущемся автомобильном антиквариате, о пустоте магазинных полок. «Во, дают американцы, до чего народ довели», – вздыхают они, вспоминая об экономических санкциях США против режима Фиделя Кастро. Наши соотечественники ошибаются. Весь остальной мир, кроме США, поддерживает с Кубой нормальные отношения. Страна входит в ВТО. Откуда нищета? Это социализм в действии. Запредельные ввозные пошлины – и вы не купите за нормальные деньги приличное авто. Вылов морепродуктов – госмонополия. И граждане островного государства остаются без креветок. Интернет недавно разрешили, но опять за сумасшедшие деньги. Правительство Кубы не хочет, чтобы революционному населению забивали головы капиталистической пропагандой. Зато на Кубе – лучшая медицина во всей Латинской Америке. И совершенно бесплатная. Страна сделала выбор: живём поскромнее. Может ли Россия использовать кубинский опыт? В полном объёме – едва ли. Другая страна, другой менталитет. Тип экономики и ёмкость рынка у нас тоже совсем не те. Но под санкциями нам, скорее всего, тоже придётся жить скромнее. Не беда, запас прочности имеется. Из-за падения курса рубля вы не можете позволить себе Сейшелы? Полупустые курорты Крыма в вашем полном распоряжении. Пришла пора менять старенький «Ягуар»? Пересаживайтесь на простенький «Мерседес».

    Урок № 5. Оказавшемуся на дне остаётся один путь – наверх. Если вашу страну провозгласили империей зла, а главу государства сравнивают с Гитлером, значит, хуже, чем сейчас к вам относиться не будут. То есть любые изменения к лучшему в политике такой «гитлеровской империи», даже самые декоративные – прекрасный повод смягчить санкции вплоть до полной их отмены. Вспомните, как обожали на Западе Горбачёва! Но ведь его политические реформы носили самый поверхностный характер. А выборы, по результатам которых он занял пост президента СССР, проводились на безальтернативной основе по многоступенной схеме, и демократическими их назвать никто бы не смог. Но после Сталина, Хрущёва и Брежнева – это был такой шаг вперёд! Так что посмотрим.

    Глядишь, через пару-тройку лет Путин допустит к президентским выборам Удальцова, на которых тот получит свои законные 10 % голосов (из которых половину ему нарисуют для красоты в Центризбиркоме). Тогда на Западе скажут: это позитивный знак. Тут же начнутся поблажки. А уж если на следующих президентских выборах станут конкурировать Медведев и Прохоров, а нынешний премьер победит с разрывом в 7 % – аплодисменты в Вашингтоне, овации в Париже, оргазм Меркель в Берлине.

    Но это – перспективы. Что нас ожидает в ближайшем будущем, сразу после введения санкций?

  

  
    Страшилки большие и маленькие

    Как санкции отразятся на курсе рубля? Ответ ясен: он будет падать. Санкции ведь введены и против Центробанка России, против ВТБ, ряда других банков. Правительство постарается избежать слишком резкого падения, но за евро непременно вскоре станут давать не меньше 50 рублей, за доллар – около 40-а. Экспортёрам нашим это только на пользу пойдёт. А про Сейшелы и «Ягуары» – смотри выше. По-настоящему резкое падение курса рубля возможно только в том случае, если Европа вдруг решит совершить энергетическое самоубийство и откажется от поставок российской нефти и газа. Это фантастика. Кроме того, благодаря усилиям Кудрина Россия накопила гигантские золотовалютные резервы – порядка 500 млрд, долларов. Такая подушка финансовой безопасности нам точно пригодится. Но кредитная политика банков всё равно будет ужесточаться. Бизнес к этому должен быть готов.

    Инфляция? Прогнозируется в этом году как минимум на уровне 8 %. И к этому нам не привыкать. Да и Центробанк тоже умеет работать с инфляцией.

    Немного о приятном. Пресловутое импортозамещение, безусловно, подстегнёт в России экономический рост. Это касается в первую очередь предприятий оборонного комплекса, которые в сроки от полугода до 2-х лет должны будут компенсировать сокращение зарубежных поставок (смотри выше, где мы писали про Китай). Да и внезапное обнаружение нашими контролирующими инстанциями в польских овощах и фруктах какой-то страшной подкустовой плодо-камнеежки – шанс для российских сельхозпроизводителей. Думаю, и в импортной свинине в России скоро обнаружат редкую разновидность поросячьего визго-гриппа.

    А теперь снова о грустном. Повлияет ли введение санкций на рост налогов? Не повлияет. Только оправдает. Правительство РФ уже довольно давно приняло принципиальное решение о повышении налогов. Речь идёт о таких налогах, как НДС и налог на недвижимость. И тут – не было бы счастья, так несчастье помогло – санкции. Ура! Правительство уже обнародовало предварительные бюджетные показатели: дефицитные цифры на три года вперёд. Да и Пенсионный фонд в связи с присоединением к России крымских пенсионеров придётся дотировать на сумму порядка 100 млрд, рублей. Так что, граждане, вы должны понять наши непопулярные меры: дыры в бюджете затыкаем ростом налогов. А сокращение поступлений из федерального бюджета в региональные наше доброе правительство разрешило компенсировать введением в субъектах федерации с будущего года 3 % налога с продаж. Что нам со всем этим делать?

  

  
    Глава 514

    Всех нас в детстве мама поучала: мой руки! Перед едой, после улицы, мой с мылом. И сказку про «Мойдодыра» читала, санитарные нормы в художественной форме усваиваются легче.

    Мы давно уже стали большими, а потому правила гигиены до нас доводят совсем другие люди. Например, те, кто работает в Федеральной службе по финансовому мониторингу (ФСФМА Только говорят они не о мытье рук, а об отмывании денег. Что волнует сегодня финансовых мойдодыров?

  

  
    Зомби-закон

    Не удивляйтесь, среди законов тоже есть свои зомби, ожившие мертвецы. Например, Федеральный от 7 августа 2001 г. N 115-ФЗ «О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма». Напомним историю принятия этого нормативного акта. В начале «нулевых» российское правительство было озабочено проблемой улучшения финансового имиджа страны. Поскольку Россия тогда (вполне заслуженно) обладала неважной репутацией в связи с проблемой отмывания грязных денег, инвесторы частенько обходили вниманием нашу страну. Одним из условий повышения инвестиционного рейтинга было принятие эффективного закона, противодействующего отмыванию средств, добытых преступным путём. Президент дал задание. Правительственные юристы взяли под козырёк. Закон был оперативно написан и принят Госдумой. Специальная комиссия из Евросоюза изучила его под микроскопом и пришла в дикий восторг. Наш закон был рекомендован в качестве образца для тех стран, которые ещё не приняли аналогичных документов. Наш рейтинг сразу повысился на несколько желанных пунктов.

    Россия в тот момент была в «чёрном списке» ФАТФ – межправительственной организации по противодействию отмыванию преступных доходов. Уже в октябре 2002 года Россию вычеркнули из «чёрного списка», а в июне 2003 года наша страна стала членом ФАТФ.

    Задача была решена. Закон сделал своё дело. А исполнять его никто всерьёз и не собирался. Но не тут-то было! Мёртворожденный закон ожил. И сегодня этот нормативный зомби порождает всё новые изменения и рекомендации. Дело в том, что для исполнения закона была создана специальная организация, сегодня она называется ФСФМ (Росфинмониторинг). У этой конторы своё здание в Москве имеется. Туда по утрам люди приходят. Зарплату получают. А её, как известно, отрабатывать надо. Вот они и стараются.

    Так, в прошлом году в недрах ФСФМ были разработаны критерии и признаки необычных сделок.

  

  
    Необычайные критерии

    По зомби-закону ряд субъектов предпринимательской деятельности обязан сообщать в Росфинмониторинг о подозрительных сделках своих клиентов. Это ломбарды, лизинговые и страховые компании, нотариусы, банки, адвокаты, агентства по сделкам с недвижимостью, негосударственные пенсионные фонды… Перечень вынужденных информаторов очень широк. За недонесение предусмотрена административная ответственность в виде штрафа. Штрафы могут налагаться как на юридические лица, так и на их руководителей лично. Штрафы не маленькие.

    И вот теперь им еще и рекомендации. К вам приходит клиент и пытается заключить необычную сделку. Почему она необычная? Как её отличить от обычной? Пожалуйста, вот вам рекомендации. Их немного. Всего штук около пятидесяти. И они все очень простые и понятные. Временами забавные. Например, такие (далее цитируем по Приказу ФСФМ от 23 августа 2013 года № 231):

    «Запутанный или необычный характер сделки, не имеющей очевидного экономического смысла или очевидной законной цели».

    Что такое «очевидный экономический смысл» и «очевидная законная цель»? Нам, например, непонятно. А вы там у себя в ломбарде разбирайтесь.

    Вот ещё перл:

    «Неоднократное совершение операций или сделок, характер которых дает основание полагать, что целью их осуществления является уклонение от процедур обязательного контроля, предусмотренных Федеральным законом».

    Понимаете? Характер даёт основание полагать! Сделка с дурным характером. От неё плохо пахнет. Грязными деньгами, наверное.

    Веселимся дальше:

    «Излишняя озабоченность клиента (представителя клиента) вопросами конфиденциальности в отношении осуществляемой операции (сделки), в том числе раскрытия информации государственным органам».

    Посмотрите на него, гусь какой нашёлся! Коммерческая тайна, говоришь? Ничего, там, куда мы на тебя напишем, разберутся. От нашего государства тайны быть не может.

    Держитесь крепче, не падайте.

    «Пренебрежение клиентом (представителем клиента) более выгодными условиями получения услуг (тарифом комиссионного вознаграждения и т. д.), а также предложение клиентом (представителем клиента) необычно высокой комиссии или комиссии, заведомо отличающейся от обычно взимаемой комиссии при оказании такого рода услуг».

    Правильно, дураков учить надо. Он переплатить решил, совсем не торгуется. А наши люди, как известно, в булочную на такси не ездют.

    Вы уже не смеётесь? Плачете? Так вот вам вдогонку:

    «Наличие нестандартных или необычно сложных схем (инструкций) по порядку проведения расчетов, отличающихся от обычной практики, используемой данным клиентом (представителем клиента), или от обычной рыночной практики».

    Не выпендривайся, проще будь. Глядишь, к тебе кто попало и не потянется.

    «Необоснованная поспешность в проведении операции, на которой настаивает клиент (представитель клиента)».

    Не торопись. Все там будем.

    «Передача клиентом поручения об осуществлении операции через представителя (посредника), если представитель (посредник) выполняет поручение клиента без вступления в прямой (личный) контакт с организацией».

    Гордый слишком? Вечно занят? Лично явиться не желаешь? Ничего, повестка придёт – как миленький прискачешь.

    Совсем грустно стало? В этой стране бизнес вести невозможно? Может быть, вы правы. Но с офшорами сегодня тоже не очень. Так что – привыкайте.

  

  
    Кто это придумал и кому этого не хватало

    Кто придумал эти рекомендации? В чьём воспалённом сознании возникли признаки необычных сделок? Мы предлагаем свою версию.

    В прошлом году в Росфинмониторинг пришёл новый сотрудник. Веня Раздолбаев, 22-х лет, бакалавр Высшего коммерческого колледжа при Международной академии хитровыгнутых финансов (до 2005 года – ускоренные трёхмесячные бухгалтерские курсы при Урюпинском пединституте). После получения диплома (одна «четвёрка», по физкультуре, остальные «трояки») Веня устроился мерчендайзером в продовольственный магазин уважаемый федеральной сети, откуда через неделю был уволен вследствие полной профнепригодности и незнания таблицы умножения. Хорошо, у мамы двоюродный брат в Минфине работает. Вот и взяли Веню на должность помощника младшего советника 28 класса в Росмониторинг. Первое задание – критерии необычных сделок – Вениамин выполнил с блеском. Теперь он – старший помощник младшего советника. Работает над проектом новых поправок во всё тот же зомби-закон.

  

  
    Сами умойтесь!

    Почему всё-таки борьба с отмыванием грязных денег в России носит показушный, исключительно формальный характер?

    Чиновники могут бить себя в толстое пузо или в прокачанный в элитном клубе пресс, но повсеместная система откатов, неучтенных денег у нас в стране настолько обычное явление, что на такие мелочи никто не обращает внимания.

    Откуда берутся деньги на все эти безобразия? Правильно, оттуда. Если не станет «грязных» денег – иссякнет источник коррупционных поступлений. Чиновникам это надо? Ответ понятен. Значит, ломать финансовые стиральные машины никто не собирается.

    Если за проблему браться всерьёз, то нужно начинать с причины, а не с её следствия. Бороться надо не с теми, кто обналичивает деньги сомнительного происхождения, а с заказчиками, с теми самыми коррупционерами, которые одной рукой инструкции по борьбе с отмыванием финансов пишут, а другой рукой потными купюрами в толстенном бумажнике шуршат. Нужно создать такую систему, при которой неучтённые деньги вообще нужны не будут. И не нужно будет тогда надувать свои щёки на ТВ многим чиновникам, пытающимся бороться с теневой экономикой.

    Но эта статья адресована не им. Мы обращаемся к честным гражданам, обычным предпринимателям, являющимся традиционной добычей наших правоохранительных органов, которым спущены планы по задержаниям и посадкам.

    Внимательно прочитайте приказ имени Вени Раздолбаева, просмотрите несколько десятков критериев, созданных двумя его мозговыми извилинами. Будьте бдительны, постарайтесь не попасть в расставленные на вас финансовые ловушки.

    Удачи вам! Она никому не помешает в наших финансовых джунглях

  

  
    Глава 519

    Лето – вроде бы пора отпусков, время, когда можно расслабиться и оттянуться. Многие так думают – только не Правительство РФ. «Не бережёшь ты себя, Юрий Венедиктович, всё о России думаешь…»: это фраза из Сериала «Наша RUSSIA» на ТНТ, очень точно описывает заботу и чаянья о Российском бизнесе. Итак, 1 июня 2014 года у нас вступил в силу новый порядок ведения кассовых операций, утверждённый Указанием Банка России от 11.03.2014. Старое Положение от 12.10.2011 силу утратило.

    Новый порядок иначе как революционным назвать нельзя. Судите сами. Теперь, оказывается, можно не вести кассовую книгу, не оформлять кассовые ордеры. Об установлении лимита кассового остатка кое-кто тоже может забыть. И это притом, что применяемая к вам система налогообложения (будь то ЕН-ВД, УСН, патент) не играет никакой роли.

    Малый бизнес в связи с вводимыми новациями получил чуть меньше поблажек и льгот, чем прочие участники хозяйственной деятельности. Но и эти преференции по нынешним временам следует признать существенными. Так, малому бизнесу разрешается отныне кассовый лимит не соблюдать. Введены также послабления по поводу оформления в соответствии с новым Порядком кассовых документов тем организациям, у которых имеются обособленные структурные подразделения.

  

  
    Лимит кассе венец

    Рассмотрим новый порядок подробней. Отметим наиболее интересные его положения.

    Индивидуальные предприниматели теперь освобождены от обязанности рассчитывать лимит остатка наличности. Что дальше? Поскольку лимит отменяется, то в конце смены в кассе можно оставлять наличку в любых объёмах. Ограничений на этот счёт, впрочем, как и сроков, нет.

    Вольному, как говорится, воля. Хотя из соображений безопасности лучше всё-таки по мере необходимости наличку переводить в банк. Или брать деньги из кассы для удовлетворения своих личных потребностей. Об этом прямо сказано в соответствующем Указании Центробанка от 07.10.2013.

  

  
    Касса без книг и документов

    1 июня начали действовать и новые правила расчётов с использованием наличных средств (Указание Центробанка РФ от 07.10.2013). Правилами закрепляются несколько послаблений.

    Во-первых, отныне можно не оформлять кассовые документы. Это значит, что вы имеете право, выдавая из кассы (получая) средства, не выписывать расходный (приходный) ордера.

    Во-вторых, кассовые книги теперь можно не вести. Эти послабления действуют в тех случаях, когда предприниматель на основании нормативно установленных правил ведёт как учёт доходов (расходов), так и учёт различных физических показателей, а равно и прочих объектов налогообложения. Об этом говорится в абз. 2 подп. 4.1 и абз. 9 подп. 4.6 п. 4 нового порядка.

    Внимание: упомянутые нами послабления адресованы всем индивидуальным предпринимателям независимо от используемых ими налоговых режимов.

    Следует отметить, что бухучёт предприниматели также не ведут. Не составляют они и бухгалтерский баланс. Нам кажется, что это вполне логично. Поскольку деньги в кассе – собственность мелкого предпринимателя – он не обязан за них отчитываться перед кем бы то ни было.

    Но, на мой взгляд, вести кассовую книгу необходимо тем хозяйствующим субъектам, которые используют труд наёмных работников. Тогда их кассовые операции будут отражать и заработную плату сотрудникам, выдаваемые им средства под отчёт. В конце смены целесообразно выводить остаток денежных средств (не устанавливая, впрочем, лимита), поскольку это позволяет предотвращать возможные хищения. Но ведь это каждый предприниматель может делать самостоятельно, исходя из собственных интересов, а не для того, чтобы удовлетворить требования закона. Делать это по новым правилам никому не запрещено.

  

  
    Касса малого бизнеса

    Итак, вы относитесь к категории малого бизнеса. Значит, как и все остальные субъекты предпринимательской деятельности, вы имеете полное право не использовать кассовый лимит и хранить в кассе денег столько, сколько вашей душе угодно.

    Стоит напомнить, какие показатели позволяют отнести вашу фирму к субъектам малого предпринимательства по действующему законодательству.

    Это фирмы, в которых доля участия физических лиц не менее 75 %, а общая численность работников должна быть не более 100 человек. Кроме того, выручка от реализации товаров, работ, услуг (без НДС) не должна превышать 400 млн. рублей. Но в эту категорию не входят, кстати, те «упрощенцы», где доля государства или муниципального образования в уставном капитале превышает 25 %. Сюда же относятся фирмы на упрощёнке, уставный капитал которых на 100 % состоит из вкладов общественных организаций инвалидов.

    Вывод: фирмы, которые закон не относят к категории субъектов малого предпринимательства, продолжают использовать кассовый лимит. Прочие издают соответствующий приказ и этот самый лимит отменяют. Итак, отмена кассового лимита затрагивает две категории налогоплательщиков: индивидуальные предприниматели и субъекты малого бизнеса.

    Тем, кто обязан и после 1 июня использовать кассовый лимит, следует издать приказ о его сохранении.

  

  
    Что можно поправить

    Старые правила запрещали вносить какие бы то ни было изменения в кассовые ордеры (приходные, а также расходные). Что интересно: на другие документы (авансовые отчёты, зарплатную ведомость, кассовую книгу) эти запреты напрямую не распространялись. Но по аналогии на практике считалось, что вносить изменения и в эти регистры не допускается. Теперь (абз. 2 подп. 4.7 п. 4 нового порядка) поправки в эти документы вносить напрямую разрешено. Запрет по-прежнему распространяется только на кассовые ордеры. Как это делается? Необходимо зачеркнуть старые сведения, поставить новые и заверить это подписью оформлявшего ордер сотрудника. Тут же дата и расшифровка подписи.

    Выдача под отчёт денег в целом проводится по тем же правилам с небольшими изменениями. Так, теперь сумма подотчётных денег и дата не должны вписываться в соответствующее заявление собственноручно начальником. Эти данные может вписать сам заявитель, начальник только визирует заявление.

    И ещё одна важная новинка. Под отчёт теперь можно выдавать деньги не только непосредственно работникам (с кем заключён трудовой договор), но и гражданам, с которыми предприятие находится в гражданско-правовых отношениях (п. 5 нового порядка). Но не спешите сильно радоваться. Нужно посмотреть, как это будет обкатано на практике. Пока рекомендуем выдавать под отчёт денежки только тем, у кого имеется оформленный по всем правилам трудовой договор.

  

  
    Особенности обособленной кассы

    Итак, какие особенности установлены новым порядком для кассы в обособленном структурном подразделении.

    С одной стороны, любое обособленное структурное подразделение, сдающее выручку в банк, обязано иметь кассовый лимит. Но компании на УСН не имеют права на создание филиалов и представительств. В противном случае они просто не могут использовать спецрежим. В то же время, открывать структурные подразделения, не ознаменованные таким статусом, они имеют полное право. И поэтому не совсем ясно, обязаны ли структурные подразделения фирмы на УСН иметь собственный кассовый лимит.

    Раньше решение этой задачи зависело от наличия/отсутствия отдельного расчётного счёта подразделения. Есть счёт – нужен лимит. Нет – не нужен. Новый порядок – новый критерий. Теперь наличие счёта никакой роли не играет. Всё зависит оттого, куда обособленное структурное подразделение сдаёт выручку. Если она сдаётся на счёт в банке – вы обязаны установить собственный лимит по правилам для юридических лиц. Когда выручка непосредственно в банк не перечисляется, а поступает, например, в головной офис, лимит не требуется.

    А вот копии кассовой книги обособленного структурного подразделения передавать в офис головной организации слишком часто не стоит. Раньше такое структурное подразделение было обязано передавать копии листов кассовой книги головному офису ежедневно. По новому порядку периодичность передачи копий вводится самой компанией. Главное – подгадать со сроками составления бухгалтерской отчётности, поскольку данные кассы для такой отчётности по-прежнему необходимы.

    Вы, к примеру, составляете только лишь годовой баланс. Значит, копии и передаются в головной офис раз в год. Имеется промежуточная отчётность – данные нужно передавать чаще.

  

  
    Подводим итоги

    Для тех у кого от прочтения этих новаций, начинает, от счастья, кружится голова попытаюсь их сгруппировать, с условным разделением на упрощённый и общий порядок, итак начнем:

    1. Упрощённый порядок

    Индивидуальные предприниматели и малый бизнес имеют отныне возможность не вводить для себя лимит остатка налички.

    Коммерсанты имеют право не использовать приходные/расходные ордеры. Они могут вообще не вести кассовую книгу.

    2. Общий порядок

    Плательщик сам принимает решение, как ему определить размер лимита: из объёма выручки наличности или из суммы такой наличности, которая выдаётся из кассы.

    Заявления о выдаче подотчётных средств теперь просто визируются директором. В них необходимо указать сумму, а также срок выдачи и дату выдачи.

    Получатель наличных средств ставит в расходном кассовом ордере только подпись. Размер выдаваемой налички в расходнике можно напечатать.

    По новому порядку в документы (кроме ордеров) можно вносить исправления.

    После смены на все бланки строгой отчётности допускается оформить один единственный приходный кассовый ордер.

    Отражать в кассовой книге остаток средств на конец дня, в течение которого кассовые операции не отмечены, теперь не требуется.

    Формальные требования по брошюровке листов в кассовой книге в новых правилах отсутствуют.

    Обязанность хранения документов учёта кассовых операций возлагается на руководителя.

    Если обособленное структурное подразделение сдаёт выручку в банк – оно должно иметь собственный кассовый лимит. Допускается передача выручки таким подразделением и непосредственно в офис головной организации.

    Обособленное структурное подразделение передаёт в офис головной организации копии кассовой книги с периодичностью, которая установлена корпоративными правилами. При этом необходимо учитывать сроки, в которые должна составляться бухгалтерская отчётность.

  

  
    Глава 526

    Разные профессии в общественном сознании приобретают со временем гендерную (или, попросту говоря, половую) окраску. Официантка встречается в жизни чаще, чем самец этого вида обслуживающего персонала. То же с секретаршами.

    Кое-кто вспомнит, конечно, птицу-секретаря, которая разгуливает по Африке и змей употребляет. Так это – в Африке. А перед кабинетом босса – секретарша. Употребляет сплетни, шоколад и сигареты с ментолом. Так же обстоит дело и с бухгалтерами. Эта профессия почему-то почти на 100 % оккупирована женщинами. И никакие песни на тему «бухгалтер, милый мой бухгалтер» положения исправить пока не могут. Бухгалтерии под завязку забиты Маргаритами Ивановнами и Алевтинами Петровнами. Иван Семёнович встречается в цифровых джунглях крайне редко.

    Зря. Сидеть на финансовых потоках, обеспечивать жизнедеятельность хозяйствующих субъектов – это по-настоящему круто. Вполне себе мужское занятие. А родственная профессия – аудитор – уж точно заслуживает более пристального внимания сильного пола. Ты проверяешь, ты рекомендуешь, ты консультируешь – престиж и достаток тебе гарантированы. Конечно, если ты не рядовой бухгалтер, не так-себе-средненький аудитор.

    Удел настоящих мужчин – стать супер-бухгалетром, а то и вовсе попасть в плотно сомкнутые ряды мега-аудиторов. Как этого добиться? Вам помогут 10 советов от Евгения Сивкова. Кто такой Евгений Сивков, почему он с такой щедростью раздаёт столь ценные советы? Как, вы ещё с ним не знакомы? Немедленно ликвидируем серьёзный пробел в ваших знаниях.

    Евгений Сивков, к.э.н., аттестованный аудитор, генеральный директор АК «ФБКА», автор более 50-и книг и пособий по учету и налогообложению, автор несколько сотен статей по налогам (www.sivkov.biz). Имеет за плечами более 20-и лет опыта работы главным бухгалтером, аудитором и консультантом, обладает богатым опытом арбитражной практики. Председатель политической партии «Партии налогоплательщиков России», председатель третейского суда. Разработчик программного продукта «Интеллектуальной системы налогового консультирования «Сивков НК». Основатель нового литературного жанра «налогового триллера», автор широко известных книг «Аудитор», «Консультант», «Советник».

  

  
    Вот она, заветная десятка

    Совет № 1. Запишитесь на курсы суперпамяти и скорочтения. Специально для своих сотрудников мы подготовили краткие курсы, которые повышают запоминаемость и скорость чтения в десятки раз. Человек, который всё помнит и мгновенно воспринимает текст, будет вне конкуренции на работе. Тот, кто работаете цифрами, должен запоминать с листа огромные массивы информации, уметь эти данные анализировать и делать правильные выводы. Вы от природы не наделены этими свойствами? Значит, их надо развивать.

    Рекомендуем:

    СУПЕРПАМЯТЬ для сотрудников экономических специальностей, СКОРОЧТЕНИЕ для сотрудников экономической специальности.

    Совет вдогонку № 1/1. Учите стихи. Подойдёт даже Пушкин. Говорят, чтение вслух стихов позволяет очищать оперативную память головного мозга. Вы только что сдали квартальный отчёт. Голова пухнет от цифр. Прочтите с выражением пару-тройку строф из «Евгения Онегина», и вам полегчает. Проверено на опыте.

    Совет № 2. Вы не владеете навыками работы с компьютером, не освоили базовые программы (Excel, Word, PowerPoint)? Извините, таких людей сегодня называют социальными инвалидами. Немедленно записывайтесь хотя бы на краткосрочные курсы, покупайте учебники. Можно воспользоваться многочисленными бесплатными семинарами, выложенными в Youtube. Что такое «горячие клавиши», и как ими пользоваться – вы должны знать назубок.

    Совет № 3. Читайте налоговые и финансовые новости, всё, что связанно с бухгалтерским учетом. Каждый день уделяйте этому не менее 30-и минут. Вы должны быть в теме, для вас не должно быть неожиданностей, любые нововведения Минфина или налоговой инспекции должны быть вам известны задолго до их вступления в силу. Пусть это станет вашей привычкой как почистить зубы. Наиболее подходящий сайт для этого www.1sns.ru, кроме ежедневных новостей он практически ежедневно выкладывает новые налоговые схемы.

    Совет вдогонку № 3/1. Если у вас нет привычки ежедневно чистить зубы… Ну, я не знаю, как в этом случае сделать из вас супер-бухгалтера или мега-аудитора. Попробуйте тогда стать хотя бы депутатом Госдумы. Но сразу предупреждаю: в Партию налогоплательщиков России мы таких не принимаем.

    Совет № 4. Установите на компьютер программу, которая обучает быстрому набору текста. На мой взгляд, «Соло на клавиатуре» идеально для этого подходит. Здесь применяется метод слепого набора. Десятипальцевый набор текста – не только очень полезное умение, увеличивающее в разы скорость работы на клавиатуре, это и часть вашего имиджа. Что-то вроде навыков экстремального вождения автомобиля. По-настоящему крутой специалист (супер-мега) должен уметь и то, и другое.

    Совет № 5. Встречают не только по одёжке. Вербальная характеристика создаёт первое впечатление о человеке. Ваша речь должна быть внятной, хорошо артикулированной, понятной любому собеседнику. Избегайте слэнговых выражений, если страдаете диалектизмами – срочно отучайтесь. Никаких сорных слов и междометий, начинать каждую вторую фразу с «ну-у-у», вставлять бесконечные «э-э-э» – просто позорно. Правильную речь сегодня, к сожалению, нельзя поставить, просматривая телевизионные программы. Нынешние дикторы мямлят, тараторят, сглатывают окончания, чрезмерно акцентируют фразы. Так что вперёд – на курсы актёрского мастерства. Там вам голос точно поставят как надо.

    Совет № 6. Просто хорошо говорить – этого сегодня мало. Нужно освоить навыки публичных выступлений. Для этого важно владеть методиками мгновенной концентрации. Вы едете с клиентом. У вас в запасе всего 10 минут. Приезжаете на место и защищаете отчёт перед незнакомой (в лучшем случае нейтральной, а то и вовсе враждебной) аудиторией. Хотите этому научиться? Пожалуйте на курсы ораторского мастерства.

    Совет № 7. Вспомните знаменитую фразу Ленина. Точнее – её начало: «Учиться, учиться и ещё раз учиться…» Прав был классик марксизма. Ведь человек может пребывать только в одном из двух состояний. Он либо учится, либо деградирует. Это, как говорится, медицинский факт. Неиспользуемые или редко используемые нейроны головного мозга практически отмирают. Нам нужен преждевременный маразм, помноженный на склероз? Кстати, в какой стадии сейчас пребываете вы?

    Совет вдогонку № 7/1. Если, читая окончание предыдущего абзаца, вы забыли его начало, срочно начинайте принимать препараты для укрепления памяти, а потом – учиться, учиться и снова учиться.

    Совет № 8. Собирайте свою библиотеку по специальности. Всё интересное, что связано с бухучётом, аудитом, налогами должно быть вам доступно. Это ваша профессия. Вы должны стать настоящим асом. Никакая информация по интересующим вас вопросам лишней не будет. Экономить на этом не стоит. Удалось скачать в интернете – прекрасно. Нет электронной версии? Не скупитесь, покупайте «в бумаге». Отличный носитель – аудиокнига. Если вы много времени проводите в разъездах – это ваш вариант.

    Совет № 9. Что бы ни говорилось в Совете № 5, встречают и по одёжке тоже. В человеке всё должно быть стильно: причёска, костюм, обувь, аксессуары. Вы должны быть в курсе новинок деловой и корпоративной моды. Тут вам пригодятся советы профессионалов: модельеров, парикмахеров, визажистов. Если у вас имеется собственный вкус – прекрасно. Но он не должен быть слишком… оригинальным. Всё-таки бухгалтер – профессия достаточно консервативная. Согласитесь, директор крупного предприятия вряд ли доверит пост главного бухгалтера человеку с ирокезом на голове и пирсингом по всему телу.

    Совет вдогонку № 9/1. И всё-таки ирокез, драные джинсы, татуировка на пояснице. Да, вы так самовыражаетесь, так реагируете на внешние раздражители. Бывает. Но лучше это делать в свободное от работы время. Где-нибудь на Бермудах. Там поймут.

    Совет № 10. Тренированная память, отлично поставленный голос, забитая полезной информацией прекрасно постриженная голова. Чего ещё не хватает? Правильно: сильное, тренированное, подтянутое тело дополнит образ супер-бухгалтера. Выделите в вашем напряжённом расписании пару часов для регулярных занятий спортом. Выберите для этого лучший клуб. Почему лучший? Работая над собой на виду у тренированных, подтянутых людей, вы просто постесняетесь халтурить, тренироваться вполсилы. Плюс наиболее квалифицированные тренеры и престижная тусовка, где можно познакомиться с солидным клиентом.

    Итак, 10 советов от Евгения Сивкова – вашему вниманию. Изучайте, используйте на здоровье. Добро пожаловать в клуб успешных бухгалтеров и эффективных аудиторов!

    16.07.2014

  

  
    Глава 528

    Кризис испытывает на прочность как отдельных людей, так и целые государства. Кто-то выходит из него обновлённым, а кто-то ломается окончательно.

    То, что сегодня происходит с российской экономикой, оптимизма пока не внушает. Посмотрите только на приготовления правительства к принятию бюджета на будущий год – сразу станет понятно, что свежими идеями наша политическая элита не блещет. Дыры в государственной мошне собираются затыкать старым проверенным способом – увеличением налогового бремени. А лекарство это вполне может оказаться страшнее самой болезни. Чиновники собираются ввести налог с продаж, поднять акцизы на продажу дорогих табачных изделий, а также увеличить ставки налога на дивиденды. Но, как говорится в дурацкой рекламе, и это ещё не всё. Премьер Медведев обнародовал планы по ускоренной приватизации компании «Роснефть».

  

  
    Бюджет новый – песни старые

    Официально бюджетный процесс начинается в августе, но подготовка к принятию очередного финансового плана государства начинается уже сегодня. Минфин обнародовал основные показатели федерального бюджета на 2015 год. В соответствии с прогнозами министерства государственные доходы в будущем году составят 14,9 трлн, рублей (рост по сравнению с нынешним годом на 359 млрд.). Расходы при этом будут урезаны на 109,2 млрд, рублей и составят 15,25 трлн, рублей. Таким образом, дефицит федерального бюджета будет сокращен. Вместо предполагавшегося 1 % от ВВП он составит всего 0,4 %. По прогнозам специалистов Минфина дефицит будет сохраняться и на протяжении 2016 и 2017 годов. Превышение расходов над доходами в это время будет составлять порядка 0,6 % ВВП. Это негативно отразится на судьбе целого ряда проектов, многие министерства и ведомства вынуждены будут ввести режим жёсткой экономии. Какие приоритеты устанавливает в таких условиях государство?

    Всё, как обычно: правительство клянётся и божится, что социальные обязательства перед населением будут выполнены в полном объёме. В течение как минимум трёх лет (с 2015 года по 2017) на социальные нужды будут направлены 60 % государственных расходов. Таким образом, на пособия, пенсии, индексацию зарплат бюджетникам за это время будет истрачено 2,7 трлн, рублей. В Минтруда утверждают, что к 2018 году размер средней пенсии по старости вырастет до двух прожиточных минимумов пенсионера, а индексация пенсий будет проводиться два раза в год: в феврале по инфляции, а в апреле – в соответствии с процентом дохода пенсионного фонда. При этом чиновники дружно опровергают любые слухи о нецелевых тратах страховой части пенсионных отчислений. Они будут проиндексированы и вырастут на 6,5 %.

    С будущего года произойдёт отмена моратория, и граждане смогут размещать накопительные взносы в негосударственных пенсионных фондах из числа тех, которые пройдут соответствующую регистрацию

    В то же время, сохраняется проблема дефицита Пенсионного фонда России. Поступления туда ожидаются в 2015 году в размере 7,4 трлн, рублей. А выплаты пенсионерам (с учётом жителей Крыма и Севастополя) предполагаются в размере 7,5 трлн, рублей. Разница будет компенсирована из бюджета.

  

  
    За чей счёт банкет?

    Для решения социальных проблем правительству придётся продать пресловутую златояйценоскую курицу. «Роснефть» будет приватизирована ускоренными темпами. По прогнозам ожидается продажа 19,5 % акций этой нефтяной компании.

    Благодаря чему в распоряжении государства уже в будущем году окажутся дополнительные 423 млрд, рублей. Напомним, что этот пакет акций предполагалось выставить на продажу только в 2016 году.

    От повышения налогов в будущем году пострадают предприниматели и поклонники табакокурения. Министр финансов поясняет, что табачные изделия облагаются налогом двояко: взимается фиксированная сумма с тысячи сигарет плюс определённый процент от предельной цены за одну пачку. Теперь второй налог будет увеличен и станет взиматься по прогрессивной шкале. На сколько в связи с этим вырастут доходы бюджета – не сообщается.

    Что ждёт бизнес? С будущего года прекратится возмещение НДС при проведении государственных инвестиций, а ставка налога на дивиденды вырастет с нынешних 9 % до 13 %. Правительство также вводит акцизы на голубое топливо, которое поступает в Турцию по газопроводу «Голубой поток».

    Кое-что перепадёт и регионам. Субъектам федерации снова разрешат вводить налог с продаж. В своё время его отменили из-за низкой собираемости. Но сегодня ситуация изменилась, мощное развитие сетевой торговли позволяет правительству прогнозировать поступление в региональные бюджеты из этого источника порядка 200 млрд, рублей. При этом общие бюджетные потери субъектов федерации оцениваются в 650 млрд, рублей.

    Итак, правительство обнародовало свои планы. Дело за Госдумой. Но, как показывает практика последних лет, этот законодательный принтер нынешней осенью без особых корректировок проштампует решения исполнительной власти.

  

  
    Минус инвестиции

    Как видим, инструменты пополнения бюджета у правительства имеются не бог весть какие. Поле для финансового манёвра сужается. В связи с этим Дмитрий Медведев сообщает о ревизии инвестиционных программ на федеральном и региональном уровне. Предполагается, что финансирование государственных программ будет уменьшено на 2 %, а число федеральных целевых программ с нынешних 46 будет снижено к 2017 году до 27. В то же время, программы по развитию Севастополя и Крыма (ежегодный размер 100 млрд, рублей) будут сохранены. Эти деньги направят на строительство моста через Керченский пролив, на организацию водоснабжения полуострова, на прочие инфраструктурные проекты.

  

  
    Россия или Страусия?

    Сегодня учёные утверждают, что рассказы о том, как страусы в момент опасности зарывают песок в головы – выдумка. На самом деле гордые птицы себя так не ведут. Они сокрушают своих врагов пинками мощных ног, а в случае серьёзного перевеса противника в живой силе и технике стремительно мчатся в спасительные глубины африканской саванны. Может быть. Но дело в том, что правительство России всерьёз относится к легенде о страусах и в своей финансовой политике использует «замечательный» приём: зарыть голову в кучу песка, чтобы не видеть надвигающихся угроз

    Как долго можно латать дыры в бюджете, повышая налоги и распродавая государственную собственность? Где прорывные проекты? Когда начнётся долгожданная реиндустриализация страны? Почему никто всерьёз не работает над внедрением современных финансовых инструментов, обеспечивающих экономический рост?

    В нынешней ситуации инвестор бежит из России, никто не хочет вкладывать серьёзные деньги в такую экономику. Наверное, партия власти в этом не нуждается, у неё имеются собственные источники для добывания денег. Создаётся впечатление, что правительство думает только об одном: как предотвратить голодные бунты пенсионеров. Больше их ничего не заботит. Что это – просчёты конкретных людей, находящихся у власти или порок национального менталитета? Хотелось бы надеяться, что у нас в стране найдётся политическая воля, которой под силу переломить подобные тенденции.

    Мы должны доказать всему миру и самим себе в первую очередь, что мы живём в великой России, а не в трусливой Страусии.

    15.07.2014

  

  
    Что делать, когда потенциальный клиент подводит к мысли, что вы «никто» и звать вас «никак»?

    Мы наблюдаем массу семинаров для аудиторских, консалтинговых, юридических компаний, которые должны помочь им привлечь клиентов в непростое, вечно длящееся, кризисное время. Наверное, этому надо учиться. Но я расскажу случай (возможно, уникальный), когда банк стал нашим клиентом, вовсе не потому, что мы крутая аудиторская компания или посетили кучу таких забавных семинаров. За два года безуспешных переговоров (всем известно, что просто так аудиторские компании в банках не меняются) управляющая банка подвела меня к мысли, что я «никто» и звать меня «никак». Тогда я написал ей вот это письмо, сделав ее главной героиней маленького рассказа. Через неделю ревущая женщина сказала мне по телефону, что я полный ублюдок. Но… вот уже третий год этот столичный банк является нашим клиентом. Сейчас мы со смехом вспоминаем об этом креативном поступке, и я даже получил согласие на публикацию этого письма, кончено, изменив название банка и имя руководителя. Пользуйтесь коллеги…

    «Ничего личного – только бизнес. Эта формула не столько оправдание, когда один бизнесмен «кидает» другого, скорее, это жестокая правда жизни для тех, кто вращается в высших бизнес-сферах. Здесь другая жизнь, другие правила, другая мораль. Человеческие эмоции, переживания, личная жизнь, привязанности, пристрастия, личные интересы – забудьте обо всём! Иначе растопчут, сомнут, уничтожат. Выживает сильнейший. Большой бизнес – безжалостный монстр, который способен убить в человеке всё личное. Вы можете потерять свою душу, превратиться в машину для зарабатывания денег или. наоборот, закалить железный характер, как у хищника, не знающего пощады.

    Когда управляющая крупным столичным банком Галина Юрьевна Заварзина заметила, что её размашистая подпись не только похожа на змею, но и буквы инициалов складываются в грозное слово ГЮрЗа, она только усмехнулась и не стала ничего менять. Пусть боятся. Умный, ловкий, хладнокровный хищник, способный совершить молниеносный бросок в сторону жертвы или врага. Яд – один из самых токсичных, быстро ужалить и вырваться из рук превосходящего по силе соперника. А мелкая дичь при встрече с гюрзой и вовсе не имеет ни малейшего шанса выжить. Серым мышкам, пушистым зайчикам и щебечущим пташкам лучше держаться от неё подальше – проглотит. Вот и отлично! Для бизнеса такие качества подходят как нельзя лучше.

    Одним только взглядом эта бизнес-леди может ломать людские судьбы. Подчинённые дрожат от страха, когда она идёт по коридору со своей свитой. Красота, в которой чувствуется опасность, скрытая сила, таящая угрозу. Галина Заварзина – королева финансовых комбинаций, блестящий аналитик, великолепный тактик и тонкий стратег. При этом она привлекательная, ухоженная, элегантная. Не удивительно, что с ней пытаются познакомиться политики, а сам президент присылает огромный букет цветов на каждый день рождения. Успешная женщина? Успех безусловный, даже по самому большому гамбургскому счёту. Но женственность оказалась несовместима с таким высоким положением в мире бизнеса.

    Семейные ценности, любовь, материнство – не её стезя. Когда-то, в прошлой жизни, был муж, кажется… Теперь из памяти ускользает даже его лицо. Какие-то близкие отношения, пустые разговоры, бытовые проблемы, флирт, глупые прелюдии, секс, наконец, – на всё это нужно время, которого катастрофически не хватает. А смысл? Да ни какого! Даже желания уже не осталось заниматься подобной ерундой. Когда живёшь в таком ритме, нельзя позволять себе быть женщиной – слабым и капризным созданием. Кто оценит женские прелести? Равные тебе по статусу, партнёры, конкуренты? Не смешите. Стоит только довериться, ослабить защиту – сожрут и глазом не моргнут. Стремление доминировать над самкой в природе каждого самца. Чтобы играть на их поле и не быть съеденной, женщине приходится быть жёстче мужчины.

    Психология, скажете вы. А как быть с физиологическими потребностями? Завистницы шепчут за спиной: «Гюрза платит своему массажисту бешеные деньги, он настоящий профи… У змеюки новый фитнес-тренер – просто красавчик!» Не ваше дело, курицы. Значит, оно того стоит, работать над роскошным телом неприступной банкирши. Не переживайте, свои гонорары высококлассные специалисты отрабатывают по полной программе. Конфиденциальность нынче в цене. О том, какие именно услуги они оказывают за плотно закрытыми дверями тренажерного зала и массажного салона, ни один из них не признается даже под дулом пистолета. Выгодная сделка для обеих сторон. Проблемы не нужны никому. Поэтому всё в норме, и всё под контролем.

    Бумажный самолётик из листа бумаги для принтера спикировал в люк её лимузина, когда Галина Заварзина тащилась по чудовищным московским пробкам на важную встречу с зарубежными партнёрами. В кожано-хромированном салоне элитного автомобиля он казался странным и нелепым предметом, будто попал сюда из другого измерения, материализовался из ниоткуда и с тихим шорохом приземлился прямо на экран рабочего планшета. Бизнес-леди сбилась с мысли, стройные колонки цифр, чёткие графики и диаграммы в её голове мгновенно рассыпались, превратились в нагромождение непонятных знаков, ничего не значащих символов. Банкирша вздрогнула. Что это? Зажмурилась и снова открыла глаза. Машинально взяла самолётик в руки и стала внимательно рассматривать. На бумаге каким-то нестандартным шрифтом напечатан текст. Интересно. Развернула, начала читать…

    Вы знаете, что такое эффект бабочки? Теория хаоса гласит: иногда достаточно лёгкого взмаха крыльев хрупкого насекомого, чтобы создать бесконечно малые изменения в воздухе, но потом из-за этого в определённом месте и в определённое время начнётся настоящее торнадо. Именно этот, казалось бы, самый обыкновенный лист бумаги вызвал целую бурю в сознании Галины Юрьевны. Вихрь неконтролируемых эмоций подхватил, поднял её выше неба и с размаху бросил вниз. Стало трудно дышать, защемило сердце, похолодели руки… Стальной стержень внутри, который она так тщательно закаляла все эти годы, вдруг пошатнулся, поплыл и внезапно испарился совсем. Гюрзы больше нет. На заднем сидении лимузина сидит, хлюпает носом и вытирает слёзы совершенно сбитая с толку женщина, девушка, девочка. Теперь её зовут Галочка, Галчонок.

    Боже мой, неужели я могла так долго жить в этом жутком серпентарии, ядовитом гадюшнике… Как страшно нестись сломя голову, бежать по замкнутому кругу, если впереди – только одиночество, пустота и холод. Стоп! Разворачиваемся! Что значит, тут нельзя? Да пошли все к чёрту. Вы понимаете, там похожая на меня девочка умирает. А может быть, это я и есть. Это я умираю, слышите! Девочке срочно нужна моя помощь. Меня спасать нужно, меня!

    Быстрее! Где тут больница поблизости?

    Придурки, а навигатор вам зачем? Онкологический центр? Да, туда, гони быстрее!

    Водитель и охрана ничего не понимают. Похоже, их шефиня совсем с катушек съехала. Но спорить с ней – себе дороже. Перед зданием онкологического центра меланхоличного вида тётка метёт дорожки, методично собирая в кучи множество бумажных самолётиков. Откуда? Во-о-о-н там, на четвёртом этаже видите окно? Барышня одна, уж который день их оттуда запускает, врачи говорят, не жилец, поэтому никто и не ругается, что мусорит. Жалко её, молоденькая совсем, симпатичная такая…

    Бегите дамочка, бегите, может, ещё успеете девчонку чем-нибудь порадовать, словом добрым поддержать…

    Вы к кому? Девушка с четвёртого этажа, которая самолётики запускает. Нет, не родственница, но мне очень надо её увидеть.

    Это мой самый близкий на свете человек. Ну, какие вам нужны документы? Хотите, чек на миллион выпишу? Я не шучу. Да бог с вами, женщина. А в самом деле, какая теперь разница? Вы знаете, в каком она состоянии? Не надо документов, так поднимайтесь, халат только накиньте, палата четыреста восемь. И вы, молодые люди, тоже возьмите халаты, у нас тут всё-таки лечебное учреждение. Кто это? Та самая? Ничего себе! А кем она нашей пациентке приходится? Ладно, идите, я понимаю, вы на службе.

    Бежала, нет, неслась, перепрыгивая через ступеньки. Второй, третий, четвёртый, направо по коридору, дверь в четыреста восьмую открыта. Девочка, милая, я даже не знаю, как тебя зовут, держись, моя хорошая, я теперь с тобой, я помогу тебе, мы вместе…

    Опоздала, первый раз в жизни опоздала. Санитары с безучастными лицами выкатывают из палаты накрытую простынёй каталку. Умерла, только что. Как же так? Не успела! Банкирша закрыла лицо руками, прислонилась к стене, бессильно сползла вниз, сотрясаясь от безутешных рыданий. Смерть так жестока, и человек над ней не властен. Столько лет не плакала, а тут слёзы хлынули рекой. На подкашивающихся ногах она зашла в опустевшую палату, захлопнув дверь перед носом охранника и водителя. Смятая постель, плюшевый медвежонок на подушке, на подоконнике стопка напечатанных листов, десяток бумажных самолётиков. Сквозняк из открытой настежь форточки подхватил их и сдул небрежно, некоторые спикировали на пол, другие – на тумбочку, на кровать.

    В течение двух с половиной часов было слышно во всех коридорах больницы громкие рыдания. Всё, что было загнано так глубоко, вырвалось, заревело, завыло, заголосило от горя и безысходности. Никто не посмел прервать этот поток отчаянья, пока он не иссяк, не затих, не превратился в ручеёк скорби, текущий в тёмный омут покоя. Но не покорность злому року была на дне этого омута, а холодная решимость изменить свою жизнь так, чтобы смерть никогда не сумела застать врасплох. Какой бы срок не был отмерен судьбой, нужно успеть всё, что по-настоящему важно».

    Спустя некоторое время, я спросил у своей новой клиентки – управляющей банка – по какой причине она все же заключила контракт с нашей аудиторской компанией? И она ответила, что своим письмом я действительно сумел разбудить в ней неподдельное сострадание, заставил забыть о мертвой хватке бизнес-леди и вспомнить том, что она, прежде, всего женщина.

    Мораль сей басни такова: если вы не можете достучаться до управляющего банка, попробуйте достучаться до человека.

  

  
    Глава 534

    Рыба, нам известно, гниёт с головы, а чистят её с хвоста. Применительно к налоговой политике эту поговорку нужно понимать так: за любые ошибки государства будут платить из своего кармана налогоплательщики.

    Правительство наконец-то решилось на шаг, который не осмеливалось сделать уже на протяжении десяти лет: ввести налог на недвижимость. Кризис, происки Запада, неурожай, плохая погода, дурное настроение у министра финансов… Это все «сказки» для людей, которые не собираются понимать, что за эти стоит, а просто платят.

    Но мне как налоговому консультанту с 20 летним стажем, будет просто стыдно не сказать, что введение налог на имущество еще раз подтверждает неэффективность налоговой системы России. Власти цепляются за то, что давно уже оплачено людьми, и без чего человек в России обойтись не может (на улице не проживешь) прочитайте статью: «Налоги и конституция». Но это малая доля того, что нас самом деле планируется сделать. Очередное изъятие денег у населения, приведет к росту инфляции и уменьшение обязательства правительства перед гражданами. Не верите что такое может быть вообще, подробно я описал это в статье: «Как современная налоговая система страны убивает Экономику России».

    В общем причин много, только об истинных причинах, нам никто никогда не расскажет, а лекарство от всех напастей одно: раскошеливайтесь, граждане!

  

  
    Один вместо двух – всё равно в три раза больше

    Налоговая арифметика – очень хитрая наука. Нам, простым гражданам с двумя-тремя высшими образованиями и кандидатской степенью эта премудрость явно не под силу.

    Ещё десять лет назад, в 2004 году, правительство осенила идея: заменить два платежа одним. Вместо налога на имущество физических лиц и земельного налога ввести тот самый налог на недвижимое имущество. Мысль вроде бы не бесспорная, но в целом она может быть подкреплена рациональными аргументами. Налогооблагаемая база физически осязаема, поддаётся учёту сходным образом. Уменьшение числа налогов оптимизирует их сбор, повышает эффективность работы фискальных органов. Но, как говорится, возникли нюансы, введение новации долго откладывали, под разными предлогами возвращали на доработку. Итог: прошло каких-то десять лет, и чиновники предлагают законодателю продукт своего творчества. Административный восторг в чистом виде. Идея извращена до полной неузнаваемости.

    Во-первых, вместо того, чтобы уменьшить количество налогов (вместо двух – один), оно остаётся прежним. Вместо двух налогов будет… два. Изменяется название: налог на имущество физических лиц отныне станут называть налогом на недвижимое имущество. Вроде бы ерунда. Мы уже привыкли: полиция вместо милиции, но ничего нового по сути. Только не на этот раз.

    Во-вторых, расчёт налога будет проводиться с учётом кадастровой, а не инвентаризационной (как сейчас) стоимости объекта. Если кто-то не понял: кадастровая стоимость максимально приближена к рыночной. В связи с этим эксперты прогнозируют рост налога не менее чем в 2,5 раза. Вот тебе, бабушка, и Юрьев день – говорили по схожему поводу наши предки.

  

  
    Долго запрягали – поехали быстро

    Итак, прекрасная (в 2004 году) идея не воплощалась в жизнь десять лет. Почему? Авторы проекта приводили достаточно разумную причину: кадастровая оценка огромных массивов российских земель – процесс очень трудоёмкий. К началу нынешнего года он завершён только в двух (из 85-и) субъектах РФ: в Москве и Московской области.

    Пока суд да дело – правительство пополняло долгоиграющий законопроект увесистыми поправками. Некоторые из них были встречены не очень приветливо. Так, в администрации президента были раскритикованы предложения минфиновских чиновников по поводу сокращения льгот для ветеранов, инвалидов и иных категорий социально-незащищённых граждан. Сегодня они полностью освобождены от уплаты налога на имущество физических лиц, что пришлось не по вкусу чиновникам. Минфин предлагал в новой редакции Налогового кодекса ввести для льготников вычет из облагаемой налогом жилплощади (30 кв. м). Президент решил, что такие фокусы придутся не по вкусу ветеранам и поставил на место зарвавшихся чиновников.

    После этой головомойки правительство всё-таки внесло в Госдуму поправки к законопроекту 2004 года. Депутаты будут рассматривать закон во втором чтении. Вообще ситуация удивительная: первое чтение состоялось ещё 10 лет назад, затем о законопроекте надолго забыли. А теперь с него сдули пыль и внесли в Госдуму как бы во втором чтении! Что вообще происходит – понять очень трудно. Кадастровая оценка земель по стране толком не начиналась. Это значит, что установить ставку налога в принципе невозможно.

    Интересный нюанс: в 2004 году предполагалось, что налог будет взиматься как с физических, так и с юридических лиц, нынешняя редакция закона предусматривает налогообложение только физических лиц. Откуда такие резкие перемены? Кто (и за сколько) пролоббировал в правительстве такие новации? Нет ответа.

    Следующая непонятная новость. В редакции закона от 2004 года налогом облагалась оценочная стоимость недвижимости, которая устанавливалась на уровне 80 % от рыночной стоимости недвижимого имущества, а в редакции 2014 года уже просто говорится о кадастровой стоимости, полностью привязаной к рыночным оценкам. То есть одним росчерком пера налоговое бремя увеличено на 20 %. И ещё один занятный штрих: поправки эти не обсуждались в региональных законодательных собраниях. Правительство не хочет советоваться с регионами по столь щекотливому поводу. Боится негативных оценок. Основания к этому имеются.

  

  
    Мрачные перспективы

    Итак, что нас ждёт? Новый налог будет вводиться постепенно, по мере проведения в регионах кадастровой оценки земли. Предполагается, что процесс этот продлится с 2015 по 2019 год. Предельная ставка составит 0,1 % от кадастровой оценки для жилой недвижимости, а также для гаражей. Для прочих объектов вводится ставка 0,5 %.

    Для недвижимости площадью более 300 кв. метров ставка составит 2 % от кадастровой оценки (налог на роскошь). От уплаты налога освобождаются собственники квартир площадью 20 кв. метров и менее; комнат – площадью 10 кв. метров и менее; домов – 50 кв. метров.

    «Добрый» законодатель установил поэтапный способ увеличения налога. Рост платежей будет растянут на пять лет, то есть ежегодно сумма будет увеличиваться на 20 %. По оценкам налоговиков средняя сумма платежа поднимется с 642 рублей в год до 1900. Но это – средние оценки. Реальная картина будет определяться местной спецификой и типом недвижимости. Так, кадастровая оценка старого жилья в центре Москвы может возрасти почти в 10 раз по сравнению с

    нынешней, инвентаризационной стоимостью.

    А в целом по стране налоговое бремя увеличится для граждан в 2,5 раза. Радует только одно: окончательно вся структура налога будет устанавливаться властями субъектов федерации. Может быть, региональный законодатель окажется более милосердным, чем правительство.

  

  
    Льготам быть

    Окрик их президентской администрации всё-таки сделал своё дело, Минфин вынужден был остудить своё рвение и оставить льготы по налогу на недвижимость, Однако чиновники упорно отстаивают ведомственные интересы, а потому уступки эти оказались половинчатыми. Так, пенсионерам будет предложен выбор: применять льготную ставку только к одному из нескольких объектов недвижимости. Придётся выбирать между квартирой и дачей. Немного арифметики. Предположим, ваша бабушка владеет участком, стоимость которого составляет миллион рублей. Ставка налога (для категории «иных строений») составит 0,5 %. Значит, пенсионерке придётся выкладывать 5 тысяч рублей в год. А пенсия и у старушки, предположим, 10 тысяч. Спрашивается, станет ли бабуля и дальше горбатиться на своём драгоценном (в буквальном смысле слова) участке для того, чтобы выращивать там картошку? А теперь перейдём от микроарифметики к макроэкномике. Из примерно 30 млн. тонн картофеля, выращиваемого в России, почти 25 млн. выращивают граждане на своих крохотных участках, тех самых пресловутых шести сотках.

    Впрочем, чиновникам Минфина на продовольственную безопасность родины наплевать. У них другие задачи: отчитаться о росте налогооблагаемой базы.

    Для справки: У вас имеется недвижимое имущество. Вы, желая сохранить свои сбережения, решили его зарегистрировать. Начиная с 2015 года, вам придётся платить за приобретённую дачу, дом или квартиру налог. Сегодня для расчёта налога используется инвентаризационная стоимость объект, которую определяют специалисты БТИ (Бюро технической инвентаризации). Они при этом учитывают только себестоимость объекта и степень его износа. По новому закону ставка будет устанавливаться исходя из рыночной стоимости объекта недвижимости. А здесь учитывается ряд дополнительных факторов, которые в конечном итоге и определяют коммерческую ценность недвижимости. Например, территориальное расположение объекта.

    Кстати, сегодня граждане платят государству налог на имущество в пределах 0,3–2 % от инвентарной оценки жилья и 0,3 % от кадастровой оценки земельного участка. При этом сама система кадастровой оценки не очень понятна. Правительство нас утешает: сомнительную с вашей точки зрения оценку можно оспорить в суде. В нашем самом гуманном суде в мире.

  

  
    Кто помрёт раньше?

    Что будет дальше? Окончательное решение вопроса переносится на осень. Для этого имеются формальные причины. Поскольку вопрос входит в совместное ведение федерации и её субъектов, проект должен быть разослан в региональные законодательные собрания и получить там одобрение. Эта процедура должна занять какое-то время.

    Как говорил Ходжа Насреддин, взявшийся за десять лет (и за мешок золота) обучить по поручению падишаха говорить ишака, за это время кто-нибудь непременно умрёт: падишах, осёл или… министра финансов поменяют.

  

  
    Глава 540

    Во многой мудрости много печали, кто умножает познания – тот умножает скорбь. Так говорил библейский пророк Экклезиаст. Может быть, может быть, не будем спорить с признанным мудрецом. Только укажем на один очевидный факт: в те давние допотопные времена интернета ещё не было. А у нас он имеется в изобилии. И с его помощью можно приобрести такие познания, которые не только скорбь не умножат, а вовсе даже наоборот – избавят наш бизнес от массы ужасных проблем.

  

  
    Учимся у налоговой

    Можно не любить налоговых инспекторов как класс, но поучиться у них полезным вещам всё же стоит. Бухгалтеры со стажем помнят те блаженные времена, когда налоговый инспектор выходил на тропу войны… то есть, на выездную проверку, даже не зная толком названия фирмы. Мы живём в эру высоких технологий, а потому инспектор может снимать скальпы… то есть, применять налоговые санкции, не выходя из офиса, положив ноги на стол и прихлёбывая ароматный кофе. За него всё сделает его электронный друг компьютер, зашитые в его электронный мозг хитрые программы. Давайте посмотрим, как продвинутый инспектор добывает сведения, которые позволяют ему прищучить… пардон, привлечь в ответственности, нерадивого плательщика. И нужно нам это не из пустого любопытства. Освоив алгоритм поиска информации в интернет-пространстве, мы поймём, как избежать информационных ловушек, как не попасться в лапы… то есть в когти… короче, как не привлечь внимание налоговых органов.

    Но у этой информационной медали имеется и обратная сторона. Тот же самый алгоритм позволит нам собрать важную информацию о наших контрагентах. Как налоговые органы стремятся узнать подноготную налогоплательщика для того, чтобы государство получило причитающуюся ему долю, так и мы, предприниматели, стремимся к обладанию полной и достоверной информацией о наших партнёрах, поставщиках, заказчиках, исполнителях. Просто для того, чтобы не потерять из-за их недобросовестности самое ценное в нашей жизни – наши любимые, драгоценные, горячо обожаемые деньги.

  

  
    Кузнецы собственного несчастья

    Реклама – страшная вещь. Пытаясь привлечь к себе и своим товарам/услугам внимание потенциальных клиентов, наши бизнесмены чего только не выложат на своих сайтах. Приходи, родная налоговая, бери меня тёпленьким, режь меня на кусочки и поедай с маслом. Ладно бы себя подставляли, в запале рекламные службы фирмы ещё и клиентов своих подставить готовы.

    Меня просто поражает, когда консалтинговые компании, рекламируя схемы налоговой оптимизации без зазрения совести выкладывают положительные отзывы и рекомендации своих клиентов. Это – безумно плохая идея. И в первую очередь она плохая для клиентов, которые тебе, можно сказать, жизнь свою доверили.

    Компании могут выкладывать массу интересных (партнёрам, налоговой, всем заинтересованным лицам) сведений для улучшения своего имиджа, для расширения рынков сбыта, для развития автоматизации услуг, для совершенствования логистических схем, для повышения эффективности менеджмента… для чего угодно, фантазии у ребят, продвигающих корпоративные сайты, хоть отбавляй.

    Это может быть информация о корпоративной структуре, годовые и квартальные отчёты, сведения о топ-менеджерах. И это помимо пресловутых соц-сетей, которые сегодня пробивают всё те же заинтересованные лица (имя им – легион). На Западе такая информация уже является основанием, например, для увольнения нерадивых сотрудников, которые обнародуют сведения о своих интимных привычках. Думаю, недолго ждать и нам осталось. Представьте, в фэйсбуках и прочих контактах занятные фотки о развесёлом отдыхе плейбоев на Сейшелах. Интересно, как к этому отнесутся в налоговой инспекции, если будет установлено, что счастливчики по совместительству работают топ-менеджерами компании, которая на протяжении многих лет по всем отчётам проходит как убыточная? А они в интернете весело сообщат всему миру, во сколько им обошлась вертолётная экскурсия над Гран-каньоном или подводная рыбалка на Большом коралловом рифе.

  

  
    Инструменты электронного шпионажа

    Благодаря широкому освещению истории Эдварда Сноудена сегодня даже ребёнок знает, что самый эффективный шпионаж – это не трюки в стиле легендарного Джеймса Бонда, а рутинная работа электронной разведки по сбору и обработке по большей части открытой информации. Это касается не только работы американской Агентства по национальной безопасности. Такие методы применяют налоговые органы, собирая сведения о своих потенциальных жертвах. К этим методам можем прибегнуть и мы, страхуя себя от контактов с недобросовестными партнёрами.

    Итак, где и что можно интересного найти. Маленький путеводитель по чужим грехам. Финансовая отчётность. Никаких проблем, запросите её на сайте Росстата: www.aks.ru.

    Подлинность лицензий и разрешений компании можно проверить через соответствующие министерства, которые уполномочены выдавать такие документы. Так, например, на сайте Министра образования, можно узнать о наличии лицензии на образовательные услуги, проверить подлинность конкретного диплома об образовании (что бывает очень важно при приёме на работу). Аудиторов и аудиторские компании можно проверить на сайте Минфина РФ (http://www1.minfin.nj/ ru/accountina/reestr audit/infocontrol·/). Строительная компания? Правильно, сайт Минстроя. Аптечный бизнес? Вы уже поняли. Элементарный здравый смысл.

    Ещё о приеме на работу: зайдите на сайт налоговой службы и проверьте, не является ли ваш потенциальный сотрудник дисквалифицированным лицом, для это забейте его фамилию и имя на сайте: https://eservice.e.na(og.ru/disqualified.do. Не поленитесь это сделать. Приём дисквалифицированного лица на запрещённую для него должность может обернуться для работодателя штрафом от 100 000 рублей. Заодно проверьте его паспорт на действительность, это делается на сайте Федеральной Миграционной службы (http://services.fms.aov.ru/info-sen/ice. htm?sid=?000'). Можно заодно выяснить, не ведётся ли в отношении вашего потенциального сотрудника преследование судебных приставов, это можно сделать на сайте судебных приставов: http://fssprus.ru/iss/ip/. Тут же представлен реестр лиц, в отношении которых вынесено постановление о розыске за совершение преступлений.

    Ваш кадровик должен владеть этими инструментами, иначе вы напрасно платите ему зарплату.

    Ваш сотрудник принёс в бухгалтерию кассовый чек? Его подлинность можно проверить на сайте: https://kpkcheck.ru/System/ExpressCheck.aspx

    Даже просто вбивая название фирмы в поисковик, можно получить доступ к самой разнообразной информации: сведения о предстоящей реорганизации, смене собственника, купля/продажа дочек. Важно уметь анализировать такие сведения. Особенно, когда речь идёт о внутрихолдинговых новостях (холдинги обожают их публиковать, смотрите, у нас внутри жизнь бьёт ключом, у нас постоянно движуха, мы – динамично развивающаяся корпоративная структура, мы открыты и откровенны, нам можно доверять!) И тут – бац! На весь мир информация о том, что какая-то компания холдинга работает в убыток. Внимание: предстоит продажа. Знающие люди качают головами: фирму сливают, для этого выводят ценные активы и квалифицированный персонал, а затем передают в другие, менее потные и не очень мозолистые от избытка работы руки.

    А какой кладезь бесценной информации представляют собой отраслевые бюллетени! Очень рекомендую, например, РИА-Рейтинг (http://www.riaratina.ru/ industn/ newsletters/). Задача этих бюллетеней – сводить данные Росстата и интернет-сведения с учётом экспертных оценок. Ещё о рейтингах: уважения заслуживает сайт: www.banki.ru. Если ваш клиент выложил свои реквизиты на сайт, можно узнать, в каком банке у него имеются счета (http://www.banki.ru/banks/ratinas/). а потом сделать вывод о рисках потерять эти средства.

    Тот же сайт РИА-Рейтинг поможет вам и при анализе работы как целых холдингов, так и входящих в его состав компаний. Мы видим, что добыча, например, молибдена (титана, кадмия, сульфата-чего-нибудь-там) падает, снижаются цены на это сырьё на Лодонской бирже. В то же время в России отмечается рост тарифов на энергоносители (транспортные услуги, газ, всё-на-свете). И тут же мнение авторитетных экспертов: прибыль такой-то компании в связи со всей вышеизложенной абракадаброй в этом году может вырасти на 20 %. Полезная информация для налоговых органов и участников фондового рынка.

    Вернёмся к сайту Федеральной службы судебных приставов России (http:// fssprus.ru/iss). Здесь мы спокойно находим сведения об арестованном имуществе, переданном на реализацию (торги, комиссионная продажа), где поиск осуществляется по виду имущества.

    Если налогоплательщик работает с иностранными контрагентами, то связанную с ним информацию можно найти на иностранных же сайтах, Для примера – сайт Министерства финансов Республики Казахстан (http://www.salyk.gov.k7/ru/ Paaes/defauit.aspx). Здесь представлен перечень налогоплательщиков, в том числе – недобросовестных. Российские контрагенты, внимание!

    Если вы или ваши партнёры связаны с госзакупками – налоговые органы могут проверить вас на сайте www.zakupki.aov.ru. Здесь размещён реестр организаций и недобросовестных поставщиков, отчёты заказчиков, а также реестр жалоб, плановых и внеплановых проверок, их результатов и предписаний, обязательных к исполнению.

    На сайте Генеральной прокуратуры (http://genproc.aov.ru/) через систему поиска можно посмотреть, упоминается ли организация или её контрагенты, иные участники холдинга в рамках того или иного расследовании. Заодно вы можете посмотреть, включён ли ваш клиент в план проверок прокуратуры.

    Ещё один чрезвычайно интересный и познавательный сайт: www.arbitr.ru.3necb вы можете получить исчерпывающую информацию о том, с кем, когда, по поводу каких сумм судился ваш клиент. Споры могут быть как с налоговой, так и с контрагентами. Сведения, представленные на этом сайте, как правило, широкой общественности добровольно не представляют. Юридический потенциал коммерческой организации – важнейшее оружие, и о его возможностях говорят всегда неохотно. А тут – прямо на блюдечке с голубой каёмочкой. Здесь же можно рассчитать госпошлину, если вам пришла в голову идея решить спор хозяйствующих субъектов цивилизованно – в суде (http://17aas.arbitr.ru/process/duty/catc).

    На сайте: httn://www.gihdd.ru/check/driver/ проверить водительское удостоверение вашего сотрудника, который по службе должен будет управлять автомобилем. Это – реальная возможность проверить в том числе и психическое здоровье человека. Непосредственно в психушке вам ничего не скажут – медицинская тайна. Но для получения водительского удостоверения необходимо пройти медкомиссию. Заполучить на работу психически неуравновешенного человека – то ещё удовольствие. Помню, как в одной организации на должность юриста приняли даму, отставного майора милиции. Прекрасный сотрудник! Но никто не подозревал, что в своё время она при задержании преступника получила черепно-мозговую травму. Всё выяснилось, когда по дороге на важный судебный процесс с очень важным клиентом она начала петь чудовищные матерные частушки. Весеннее обострение случилось. Недоразумение уладили с большим трудом.

    А на десерт – сайт налоговой службы. Можно поздравить наши доблестные фискальные органы: благодаря редизайну сайт стал весёлым и в хорошем смысле слова находчивым. Здесь можно найти массу интересных и полезных сведений. Так, в разделе «Риски бизнеса» представлена услуга «Проверь себя и контрагента»: http:// earul.natoa.ru/. Меню просто богатейшее: зарегистрирована ли компания; отвечает ли она на письма; находится ли по тому адресу, который указан в ЕГРЮЛ; последние изменения в учредительных документах; снижение уставного капитала; реорганизация; предстоящее исключение из ЕГРЮЛ; имеется ли задолженность по налоговым платежам; представляется ли вовремя налоговая отчётность. Согласитесь, ценнейшая информация для тех, кто желает убедиться в добросовестности и надёжности своих партнёров. Спасибо налоговикам. Это – вполне серьёзно. В конце концов, за наши деньги мы можем от них получить хоть что-то по-настоящему полезное.

    Как вам содержимое информационного интернет-ларца? Впечатляет? А ведь это ещё не всё. Хотите узнать больше – вот вам самая полезная ссылка на сайт: www.1sns.ru (httP://www.1sns.ru/materia1s/[inks/)
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    Глава 544

    Никогда не думал, что мне придётся писать на военную тему. Я – специалист по налогообложению, человек сугубо гражданский. Но то, что сегодня происходит на Украине, заставляет меня размышлять о том, как нам придётся жить в условиях военного времени. Гражданская война – это страшно. Люди превращаются в зверей, брат восстаёт на брата, сын на отца. Нет пощады никому, ни женщинам, ни старикам, ни грудным младенцам. Устои мирной жизни подорваны, с полок магазинов исчезают продукты питания и промышленные товары, по полям вместо тракторов громыхают танки, которые засевают нивы не зерном, а снарядами. Вооружённые до зубов каратели грабят людей, конфискуя их имущество «для нужд обороны». Рушится инфраструктура, взрывы уничтожат железнодорожные магистрали, мосты, больницы и школы.

    Перестают функционировать банки, отключаются платёжные системы, многотысячные толпы насмерть перепуганных беженцев покидают места постоянного проживания.

    Мне страшно.

    Но что я могу сделать? Как специалист по налогам в такой ситуации может принести пользу своей стране? Моя статья – именно тот малый вклад в общее дело. Я могу посоветовать, каким образом воюющая страна должна перестроить свою налоговую систему. Поговорка «хочешь мира – готовься к войне»[2] не утратила актуальности за две тысячи лет. Как этого добиться, с чего стоит начать?

    Позволю себе привести цитату. На эту тему никто не сказал лучше, чем американский президент Дуайт Эйзенхауэр[3]: «При подготовке к сражению я каждый раз обнаруживал, что планы бесполезны, а вот планирование обязательно».

    Многие считают, что жизнь можно запланировать со стопроцентной точностью, что всегда можно найти алгоритм победы, что грамотная стратегия – залог успеха. На самом деле ценность любого плана не очень велика. Но планирование все равно необходимо, ведь оно приносит бесценный опыт, существенно расширяет наш кругозор, развивает аналитические способности, позволяетувидеть перспективы нашей работы.

    Поэтому я не предлагаю конкретных планов спасения. Нет, моя задача – обозначить видение проблемы и пути её решения. Как собирать налоги во время войны? Попробуем разобраться.

  

  
    Как с нами воюют

    А вы разве не замечали, что мы живём в воюющей стране? На нашей планете войны практически не прекращаются. За последние 5000 лет мирными были только 215. При этом современные методы ведения войны стали настолько изощрёнными, что люди действительно могут не замечать, что их страна подвергается агрессии.

  

  
    Какими бывают современные войны?

    Например, экономическими. Так, американцы в сговоре с саудитами на рубеже 70-х – 80-х годов прошлого века обрушили мировые цены на нефть, что привело к полному краху советскую экономику. А подоплёкой нынешних войн в Сирии и Ираке является борьба за контроль над транзитом нефти и газа. С Украиной – то же самое.

    Цель финансовой войны – подрыв финансовой системы страны-соперницы, дефолт, гиперинфляция, разрушение банковской системы. Вспомните 1998 год в России. Примерно в то же время США буквально навязали Японии завышенный курс иены, что привело к снижению конкурентоспособности японской промышленности и вызвало длительный застой второй (тогда) экономики мира.

    Информационные войны. Это – демонизация лидеров враждебной страны и «расчеловечивание» её населения. Посмотрите, какой шабаш сегодня устроили западные СМИ, как они подают события в Новороссии, кем изображают нашего президента. Точно по такому же сценарию были в своё время организованы информационные войны против Сербии, Ирака, Сирии. Рецепт, выписанный доктором Геббельсом, применятся до сих пор: если человека 99 раз назвать свиньёй, на сотый раз он захрюкает.

    Интернет-войны ведутся в виртуальном пространстве, но вред приносят самый что ни на есть реальный. Нарушение систем управления – гигантский шаг к победе над любым противником. Боевые хакеры сегодня любимцы любого генштаба.

    Идеологические войны позволяют загнать противника в резервацию для стран-изгоев. Вас поставили в один ряд с Северной Кореей – с вами никто не станет сотрудничать, о серьёзных инвестициях в экономику можете не мечтать. Россию постоянно попрекают несоблюдением западных политических стандартов, нарушением прав человека (особенно если этот человек – гомосексуалист или лесбиянка). А то, что друзья американцев в Саудовской Аравии отрубают людям руки и забивают насмерть женщин камнями – на Западе предпочитают не замечать.

    Межнациональные и межконфессиональные войны – отличный способ расколоть территорию врага на мелкие кусочки, превратить государственный монолит в хрупкую национальную мозаику. То, что сегодня происходит в Сирии и Ираке когда-то успешно сработало в Югославии. России с огромным трудом удалось погасить пожар, разгоревшийся в 90-е годы на Кавказе.

    Торговые войны дают возможность нанести сопернику невосполнимые экономические потери. Эмбарго, таможенные барьеры, экономические санкции. Знаменитые поправки Джексона-Вэника, ограничивающие американскую торговлю со странами, нарушающими права человека и направленные в первую очередь против СССР, действовали почти 40 лет. Обама их отменил в 2012 году, а сегодня вводит всё новые ограничения против России. Кстати, запрет на продажу в Россию высоких технологий никто не отменил с советских времён.

    И все эти войны – способы ведения одной гигантской глобальной войны. Это столкновение цивилизаций. Нравится нам это или нет– Россия находится в самом центре гигантских межцивилизационных разломов. С одной стороны Запад, с другой – дальневосточная (китайско-японская) цивилизация. С юга наступает радикальный ислам. Не стоит забывать и о том, что Россия – гигантская кладовая, набитая самыми разнообразными природными ресурсами. Которых очень на нашей планете не хватает. Нас постоянно пытаются элементарно ограбить. Поделитесь, богатенькие русские. А мы почему-то не хотим. Вот и украинское правительство обижается: как, эти москали хотят, чтобы мы за их газ деньги платили? В покое нас точно не оставят. Что делать?

  

  
    Если завтра она

    Итак, угроза развязывания против России полномасштабной войны сегодня очень велика. Это может быть межнациональный конфликт, действия террористов или частных военных компаний. Возможна и прямая агрессия соседних стран при прямой или косвенной поддержке американской армии. В такой ситуации необходимо будет переводить часть промышленного производства под землю и эвакуировать население в безопасные места. Но эти проблемы должны решать специалисты: военные, представители МЧС, строители. Моя сфера – налоги. Как государство в военное время может аккумулировать средства для организации обороны, производства и жизнедеятельности граждан? Решать такие задачи нужно, отбросив этические нормы мирного времени: на войне как на войне.

    Первый вопрос: в каком виде мы будем собирать налоги? Во время войны банковская система и электронные средства платежа функционировать нормально не будут. Но эта задача не так сложна, как может показаться на первый взгляд. Особенно, если мы вспомним, что деньги – не вещь в себе, а просто идея по поводу универсального средства расчёта. Натуральные деньги ещё совсем недавно использовались в некоторых странах.

    Так, в Бирме для расчётов использовался плиточный чай и соль, в Мексике – мешочки какао-бобов. В других странах вместо денег использовали такие продукты, как сушёная рыба, кукуруза, табак, зерна риса. На островах Тихого океана сотни лет для расчётов использовали раковины каури. А недавно мне на глаза попалось сообщение о том, что население одной бедной африканской страны вместо денег использует обычный стиральный порошок (не портится, сыпучий; удобно хранить и отмерять). Вариантов масса, но ведь у нас ведутся боевые действия. А чем плохи наши рубли? Чем они хуже стирального порошка или солёной рыбы? Во-первых, они уже напечатаны и отчеканены, они в ходу, имеются у населения. Во-вторых, они никому, кроме нас, не нужны. А чтобы не произошло повышения цен, мы поступим, как советское правительство в Великую отечественную войну: карточная система, все продукты по фиксированной цене и только за рубли.

    Вопрос номер два. Что должно быть базой для начисления налогов? Предлагаю разделить налогоплательщиков на три категории: непосредственные участники боевых действий; население оккупированных врагом или заражённых территорий; люди, проживающие на не захваченной врагом территории и не ведущие боевых действий. Что и как государство может с них собирать?

    Понятно, что те, кто находятся на оккупационной территории, плательщиками налогов для государства быть не могут. Их задача – выживание. У тех, кто участвует в боевых действиях, своя задача, и лучше их от неё не отвлекать. Значит, основным источником поступления денег будут доходы людей, проживающих на не захваченной врагом территории и не привлечённые к участию в боевых действиях. В Великую отечественную войну таких налогоплательщиков делили на две категории: рабочие и служащие, а также прочие плательщики. В каждой категории размер надбавки напрямую зависел от отношения человека к военной службе или призыву в армию по мобилизации.

  

  
    Деньги для победы

    Давайте посмотрим, как была реформирована налоговая система СССР во время Великой отечественной войны. Война резко поменяла экономическую ситуацию в СССР. Доходы бюджета сократились. Если в 1940 году доходная часть составляла 180 млрд, рублей, то к 1942 году она сократилась до 165 млрд, рублей. Несмотря на меры, принимаемые правительством, рубль за годы войны существенно подешевел, на некоторые товары цены выросли за несколько лет в 10–15 раз.

    Но финансовая система Советского Союза выстояла, доказала свою состоятельность в полной мере. Это удалось сделать благодаря нескольким финансовым инструментам.

    Во-первых, государство подняло цены на товары, которые не относились к предметам первой необходимости. Это, в первую очередь, алкоголь, табак и парфюмерные изделия.

    Во-вторых, были увеличены налоги.

    В-третьих, вводится система добровольно-принудительных государственных займов у населения.

    В-четвёртых, увеличена денежная эмиссия.

    В-пятых, вводится режим жесточайшей экономии государственных расходов.

    Приведём несколько примеров.

    Летом 1941 года вводятся временные надбавки военного времени к подоходному и сельскохозяйственному налогам. Размеры этих надбавок зависели от отношения плательщика к воинской службе. Не подлежащие призыву платили меньше, чем подлежащие призыву, но по каким-то причинам не призванные. Ставка подоходного налога была дифференцированной (от 50 до 200 %). При уплате сельхозналога, размер которого был увеличен в связи с ростом цен на продукты питания, учитывалось наличие в хозяйстве призывников. Если из семьи в армию было призвано два и более человек, она полностью освобождалась от сельхозналога.

    В ноябре 1941 года был введён налог на бездетность. Его платили мужчины в возрасте от 20 до 50 лет и женщины в возрасте от 20 до 45 лет, не имеющие детей. В 1944 году была установлена дифференцированная ставка подоходного налогообложения граждан. Бездетные платили 6 %, имеющие одного ребёнка 1 %, а те, у кого было хотя бы два ребёнка, платили налог в размере 0,5 % от объёма дохода.

    А с 1 января 1942 года подоходный и сельхозналог были заменены военным налогом.

    В связи с падением сельхозпроизводства государство резко повысило цены на продукты питания. При этом колхозы получали от государства за один килограмм зерна от 7 до 8 копеек, кило картошки обходился государству в 3 копейки, за корову колхоз получал от государства от 40 до 50 рублей, за свинью – от 30 до 50. В то же время на рынке килограмм картофеля стоил свыше 60 рублей, а цена за килограмм мяса находилась на уровне почти 300 рублей за килограмм. Разница шла на нужды обороны.

    Лозунг «Всё для фронта, всё для победы!» в те суровые времена не был пустым звуком. Система государственных займов работала с неотвратимостью часового механизма. За четыре военных года таким способом удалось аккумулировать без малого 90 млрд, рублей. Займы размещались, в том числе и по подписке. Большинство граждан подписывалось на одно– или двухмесячную зарплату.

    Если в мирное время вопрос об удешевлении и упрощении процедуры сборов налогов не стоял, то в военное время это стало жизненно важной проблемой. Решение было найдено. Был отменён ряд налогов, потерявших своё значение (культсбор на селе, налог с имущества, переходящего в порядке наследования и дарения, некоторые местные налоги и сборы). Были унифицированы отдельные налоговые платежи и пересмотрена вся налоговая документация по учёту и отчётности, сокращены объёмы работы счетного аппарата предприятий, учреждений и организаций, удерживающих налоги с рабочих и служащих.

    Поэтому, когда меня спрашивают, откуда я взял идею налога с платежей, который отменяет все налоги и налоговую отчетность, честно говорю: «Сам придумал». Но со временем я всё больше и больше убеждаюсь в правоте моих суждений, изучая примеры из истории России.

    Кстати, на сайте «Российская общественная инициатива», размещён призыв: «Заменить все существующие налоги двумя налогами: налогом с платежей и налогом на ренту; отменить налоговую отчётность и налоговые проверки». Призываю вас проголосовать за эту инициативу, если вы против НДС, налоговой отчётности, налоговых проверок. Ссылка https://www.roi.ru/13347/

    Ещё один интересный исторический факт. В военное время советская власть устранила громоздкую систему дифференцированных ставок по налогу со строений по земельной ренте (Указом Президиума Верховного Совета СССР 10 апреля 1942 года). Согласитесь, нам есть чему поучится у наших предков.

  

  
    Оккупационные налоги

    Война сама себя кормит – эту истину на собственном опыте узнали миллионы советских людей, оказавшихся на оккупированных немцами территориях.

    Официальная экономическая политика нацистов сводилась к ограблению населения оккупированных территорий и вывозу оттуда сырья в максимальных объёмах.

    Оккупационным властям на территории Украины из Берлина была направлена директива, в которой предлагались меры по минимизации потребления продуктов питания местным населением. Предлагалось, например, уничтожать лишние рты. В первую очередь – евреев, а также жителей крупных городов. То есть разработкой средств по изъятию денег у населения немцы себя первое время не утруждали. Они просто уничтожали людей или вывозили их на принудительные работы в Германию. Геноцид как способ решения продовольственного вопроса – изобретение сумрачного тевтонского гения.

    Однако налоги оккупанты всё же вводили. Так, в Краснодарском крае в 1942 году немцы установили подушный налог в размере 30 рублей в ГОД; за дом хозяин должен был платить 100 рублей в год; владельцы молочной коровы выплачивали оккупационным властям 150 рублей за каждые 150 литров надоя. За тёлку взимали 100 рублей, за поросёнка нужно было платить 20 рублей. Даже за собаку немцы заставляли платить 10 рублей в год.

    При этом единой системы налогообложения на оккупированных территориях не существовало. Фашисты включали свою сумасшедшую фантазию, и в результате с населения начинали взимать совершенно несусветные налоги: 10 рублей за бороду; один пуд зерна за крестины; за печную трубу 5 рублей; за окно от 20 до 25 рублей. Кстати, в ряде оккупированных населённых пунктов немцы установили школьный налог, замер которого составлял свыше 130 рублей. И это не удивительно: немцам не нужны были образованные «недочеловеки».

    Кроме того, немцы применяли и прямые экспроприации. Так, на Украине за время войны у граждан было изъято свыше 300 тысяч лошадей и почти 400 тысяч голов крупного рогатого скота.

    Итак, налоговые рецепты от Наркомфина СССР времён Великой отечественной. Повышение налогов; основная нагрузка непосредственно на людей (аналог современного налога на доходы с физических лиц). Возможно установление фиксированной ставки, плюс проценты от дохода. Например, 3000 рублей с человека плюс 50 рублей с дохода. Максимальные ставки на движимое и недвижимое имущество, на всё, без чего человек не может обойтись. И строжайшая налоговая дисциплина.

  

  
    Налоговая дисциплина

    Третий важный вопрос – наличие налоговой дисциплины. В военное время – это ключевое звено налоговой системы, да и в мирное тоже. Чего стоит, например, постановление СНК СССР от 28 апреля 1944 года «О порядке применения принудительных мер взыскания недоимок по налогам». Этим постановлением финорганам разрешалось составлять описи имущества налогоплательщиков, не внесших в срок свои платежи. Это имущество передавалось в состав недоимки ещё до передачи дела в народный суд. Вот вам и ускорение поступления денег в бюджет.

    Сюда же можно отнести и постановление СНК СССР от 24 ноября 1942 года «Об ответственности за невыполнение обязательных поставок сельскохозяйственных продуктов государству колхозными дворами и единоличными хозяйствами». Народным судам было предоставлено право налагать в военное время штрафы за невыполнение в срок обязательных натуральных поставок государству в размере до двукратной рыночной стоимости, не сданной в срок натуральной продукции, причем помимо штрафа взыскивалась рыночная стоимость переданной продукции. Взыскание как штрафа, так и самой стоимости не сданной в срок натуральной продукции, было возложено на финорганы.

    Подведём итоги: как должна выглядеть система налогообложения в военное время. Она должна строиться на следующих принципах.

    Приоритет пополнения бюджета (наличие жесткой дисциплины, в случае нарушения происходит изъятие имущества, в дальнейшем решение налоговых органов можно оспорить в суде); простые и понятные налоги (один или два), отсутствие дифференциации налогообложения, в случае необходимости производится повышение ставок; сведение к минимуму отчётности вплоть до полного отказа от неё; минимальный, но эффективный штат для сбора налогов.

    В конце статьи я хочу задать вопрос: почему мы этого не делаем уже сейчас? Ведь суть военной налоговой системы в её эффективности, а не в войне. Сейчас мы погрязли в громадном количестве налогов, в грудах отчетности, завязли в самых разнообразных стандартах. Более того, вся эта современная отчетность, чудовищная налоговая система были созданы нашими англосаксонскими друзьями (как очередной раз показало время – непримиримыми врагами) и продвигаются центрами МСФО и иностранными аудиторскими компаниями, чьи сотрудники оккупировали Минфин России.

    Что касается военного времени, тут всё понятно: лучше платить повышенные налоги родному государству. Иначе двери вашего дома вышибут ударом сапога оккупанты и разденут до нитки.

  

  
    Глава 551

    Австралия, бесспорно, входит в число самых процветающих стран мира, а потому уже давно притягивает к себе внимание наших соотечественников, которых утомили реалии современной российской жизни. Зелёный континент достаточно привлекателен и как место для постоянного жительства, и как объект для вложения капитала. Стоит поэтому разобраться, почему страна кенгуру несмотря на удалённость от прочих центров цивилизации и относительно невысокую плотность населения достигла таких высот народного благосостояния. Основа процветания страны – доступ к награбленному в британских колониях. Австралия сегодня уже не является доминионом Великобритании, но по-прежнему входит в привилегированный круг союзников США. И главой государства здесь до сих пор считается английская королева. Это – вроде бы демократическая страна. Но, строго говоря, за последние 100 лет не изменилось главное: Австралия – это страна колонизаторов.

    Однако предметом нашего рассмотрения сегодня будет не государственное устройство, а налоговая система этой далёкой страны.

    Присмотримся к ней повнимательней. Может быть, Россия сможет научиться чему-то полезному у далёкой страны, где вольготно чувствуют себя не только кенгуру, коалы и эвкалипты, но и законопослушные налогоплательщики.

  

  
    Судьба нерезидента

    Австралия рассматривается многими наблюдателями как одно из лучших налоговых убежищ в мире. Так, налоговый резидент в этой стране обязан выплачивать подоходный налог на прибыль, полученную в зарубежных странах. В то же время нерезиденты обязаны платить подоходный налог только с прибыли, полученной из австралийских источников (речь идёт как о физических, так и о юридических лицах). Австралийский законодатель до сих пор стремится привлечь в страну платёжеспособных инвесторов, а потому правительство этой страны заключило договоры об исключении двойного налогообложения более чем с сорока государствами. Входит в этот список и Россия.

    Для справки: нерезидентом в Австралии считается лицо, имеющее временный вид на жительство сроком до 4-х месяцев.

    Эти нюансы налогового законодательства Австралии позволяет грамотным людям пользоваться льготами для нерезидентов, передавая деньги в доверительное управление трастовым компаниям. Если такая компания находится за рубежом (по этому поводу закон прописывает критерии определения местонахождения траста, которые можно использовать к своей выгоде), то она рассматривается как нерезидент со всеми вытекающими последствиями. Но выгодоприобретатель (бенефициар), физическое лицо, должен платить налог на прибыль, если он лично является резидентом. Впрочем, существуют схемы, которые помогают обойти и эту ловушку австралийского налогового законодательства. Однако делать это следует очень аккуратно, поскольку налоговые службы зелёного континента скрупулёзно отслеживают информацию по каждому бенефициару.

    Австралийский закон требует от резидентов указывать в налоговых декларациях доходы в зарубежных компаниях (в том числе – в трастах). И налоговые органы очень внимательно проверяют подобные сведения. Кстати, австралийские фискальные органы наладили очень хорошие связи со своими зарубежными коллегами.

    Вы задумались над тем, как можно получить приемлемый налоговый режим в стране кенгуру? А пока вы думаете – несколько хороших новостей: в Австралии не взимаются налоги на наследство, на имущество и на дарение. Как на федеральном уровне – так и на уровне отдельных штатов (напомним, что Австралия – федеративное государство, а потому имеет двухуровневую налоговую систему).

  

  
    Огласите весь список

    Итак, вы всё-таки перебрались на противоположную сторону Земного шара и поселились в Австралии. Уплаты каких налогов потребуют от вас власти этой страны?

    Подоходный налог (теперь уже – с резидентов). Доход до 6 тыс. австралийских долларов в год налогом не облагается. Для справки: в начале июня этого года курс австралийского доллара колебался вокруг уровня 0,92 американского доллара

    Дальше – прогрессивная шкала. До 37 тыс. долларов – 15 центов с каждого доллара свыше 6 тысяч. Следующая планка – до 80 тыс. в год. Налог составит 4,56 тыс. плюс по 30 центов с каждого доллара сверху. Те, кто получил от 80 до 180 тыс. в год, должны будут раскошелиться на 17,55 тыс. плюс по 37 центов с каждого доллара. Те же, кто имеет доход свыше 180 тыс. долларов в год… Не будем о печальном на ночь глядя. А вы как думали, откуда австралийское правительство берёт деньги на многообразные социальные программы? Тут тебе и льготы малоимущим и многодетным, и доступное жильё малообеспеченным гражданам, и многое другое, о чём наши граждане даже мечтать не могут. Богатых заставляют платить за удовольствия для бедных,, Точнее, не очень богатых. По-настоящему бедных людей в Австралии не водится.

    Дальше по списку – медицинский сбор. Своеобразное обязательное медицинское страхование. Этот налог также имеет прогрессивный характер. Для большей части населения он составляет порядка 1,5 % от налогооблагаемого дохода. Интересно, что для пожилых людей сумма сбора увеличивается, то есть более молодые (и, соответственно, более здоровые) люди не должны оплачивать лечение многочисленных болезней пожилых. А малообеспеченные граждане, чей доход ниже пороговой суммы (она периодически обновляется) порядка 18 тыс. долларов в год, вообще освобождаются от уплаты медицинского сбора. Кстати, переведите эту сумму в рубли, и вы поймёте, кто в Австралии считается бедняком.

    Люди с высоким уровнем дохода, к таковым относят австралийцев, получающих от 73 тыс. долларов на одного человека (не содержащего иждивенцев), должны платить медицинский сбор в размере 2,2 % от своего дохода.

    Дальше: нерезиденты, хранящие средства на депозитах австралийских банков, облагаются 10-процентным налогом.

    Налог на прибыль (иногда его называют налогом на прирост капитала). Его обязаны платить те, кто продаёт свои активы. Это, как правило, имущество, а также акции. Налог взимается при условии роста на момент продажи цены имущества (акций), по которой они изначально были приобретены. Но от уплаты такого налога освобождаются в большинстве случаев те, кто продаёт свой дом или автомобиль. Разумеется, если купля-продажа недвижимости или автотранспортных средств не является способом получения регулярного дохода налогоплательщика. Россиянам остаётся только завидовать счастливым антиподам. Корпоративный налог (налог на прибыль юридических лиц). Этот налог выплачивается по фиксированной ставке 30 %. При этом штаты и органы местного самоуправления не имеют право повышать ставки такого налога. Стабильность бизнеса – прежде всего.

    Налог на товары и услуги. Это – австралийский НДС. Но, обратите внимание, его ставка составляет 10 %. По ряду социально значимых товаров и услуг (продукты питания, услуги в сфере здравоохранения) налог не выплачивается. В Австралии, как и в России, существует и система возврата налога на товары и услуги.

    Налог на недвижимость в Австралии относится к числу местных. Налог этот имеет дифференцированную ставку в зависимости от целевого назначения недвижимого имущества. Для жилья он составляет, например, 0,35 %. А налог на коммерческую недвижимость составляет уже 1 %. В сельских районах налог взимается в размере 0,2 %. При этом власти штатов могут устанавливать плавающую шкалу налогообложения в зависимости от качества земли. Но это ещё не всё. При купле-продаже недвижимости власти штатов взимают гербовой сбор (англосаксонская налоговая традиция). Его величина пропорциональна цене сделки. Приведём полярные значения такого сбора. При стоимости недвижимости до 100 тыс. долларов сбор составляет 2 доллара с каждых 100. А если цена недвижимости зашкаливает за миллион – сбор составляет 49250 долларов плюс 6,75 долларов с каждой сотни сверх миллиона.

  

  
    Прочие мелочи

    Взимание налога на зарплату относится к ведению штатов. Его (как и в России) выплачивает работодатель. Размер этого налога варьируется от штата к штату, но в среднем по Австралии он составляет порядка 7 %. Российский работодатель, читая эти строки, может только тяжело вздохнуть и задуматься над совершенствованием серых зарплатных схем.

    А вот чему наш работодатель завидовать не станет – так это обязанности австралийских коллег выплачивать налог на бенефиты работодателя работнику.

    Под бенефитами подразумеваются различные льготы и бонусы, которые могут выражаться в самых различных формах: передача работнику имущества, предоставление права использования в личных целях корпоративного транспорта. В России топ-менеджмент прекрасно разбирается в таких вещах!

    Налог на землю в Австралии также взимается властями отдельных штатов. Величина его очень невысока. Так, для участка некоммерческого использования ценой менее 75 тыс. долларов (а это – большинство земельных участков физических лиц под жильё) налог составляет в

    среднем 0,6 %. Оговоримся: размер налога кажется небольшим австралийцам. Средний уровень доходов землевладельцев позволяет выложить несколько сот долларов в год без особого ущерба для финансового здоровья.

    Как и в других странах, в Австралии помимо прямых налогов с населения взимаются и косвенные налоги. К их числу относятся акцизы на табачные изделия, алкогольные напитки, топливо. Разумеется, многие импортные товары (те же табак и алкоголь) облагаются таможенными пошлинами. Всё, как у людей. Не смотрите, что они вверх ногами на той стороне Земли ходят.

  

  
    Налоговая процедура

    Индивидуальный номер налогоплательщика в Австралии получают все физические и юридические лица, ведущие деятельность на территории страны. Как получить австралийский ИНН: нужно обратиться в Управление по налогам, заполнить соответствующее заявление и предъявить документы, удостоверяющие личность заявителя. Разумеется, можно получить номер и на интернет-сайте налогового ведомства Австралии. В среднем получение ИНН занимает примерно месяц. Бланки налоговых деклараций можно найти в любом почтовом отделении, то есть за ними нет нужды обращаться непосредственно в налоговые органы.

    Налогообложение в Австралии строится, что называется, на честном слове. Уклоняющихся от налогообложения бизнесменов по российским меркам – очень мало. И это несмотря на то, что уклонение от уплаты налогов не считается чересчур опасным правонарушением и наказывается штрафами, а не сроками. Возможно, играет свою роль и такое обстоятельство, как честная политика правительства.

    Если вы по ошибке перечислили лишние налоги – вам их непременно вернут (это называется Tax Return).

  

  
    Налог на газ

    Правительство Австралии, видимо, всерьёз принимая свои обязательства по Киотскому протоколу, в 2012 году ввело налог на газ. То есть, на углекислый газ. Дело в том, что Австралия – один из крупнейших в мире источников загрязнения атмосферы Земли. По крайней мере, в расчёте на душу населения страна производит больше парниковых газов, чем любая другая развитая страна. Почему так происходит"? Дело в том, что в стране кенгуру серьёзную долю топливно-энергетического баланса обеспечивают угольные ТЭЦ. И это несмотря на то, что по запасам урана Австралия занимает первое место в мире. Начиная с 2012 года, за каждую тонну произведённого углекислого газа компания должна будет платить в бюджет 25 долларов. И налог должен расти на 2,5 % ежегодно. Предупреждая рост тарифов, правительство обещает компенсировать домохозяйствам рост тарифов на коммунальные платежи. Странно, что правительство не говорит о возможности заморозить тарифы. Ведь производители тепловой и электрической энергии фактически получают возможность переложить экологические платежи на плечи населения. А затем государство им эти платежи компенсирует.

  

  
    Умеренная социальноориентированная система

    На первый взгляд, австралийцев всё-таки неплохо прижимают с налогами. Но это смотря с чем сравнить. Обратите внимание на ряд ключевых позиций: НДС, социальные выплаты работодателя, налог с продаж – по всем этим позициям налогоплательщик в Австралии находится в среднем в лучшем положении, чем его российский товарищ по несчастью. Да, некоторые виды налогов в Австралии носят прогрессивный характер. Но это значит только, что государство всерьёз относится к выполнению своих социальных обязательств. На богатых переносится часть обязанностей по поддержке социально-незащищённых слоёв населения.

    А в целом налоговую систему можно вполне признать разумной, взвешенной и эффективной. Чего можно только пожелать налоговой системе России.

  

  
    Глава 558

    Когда-то в древности европейцы рассказывали друг другу сказки о стране всеобщего благополучия и процветания – счастливой Аравии. Тогда наши предки считали, что для полного счастья хватает тёплого климата и экзотических к нему добавок в виде чёрного кофе и одногорбого верблюда. Сегодня представления о высоком качестве жизни слегка изменились. Жарой, верблюдами и капучино уже никто довольствоваться не станет. Умному человеку нужен настоящий рай. Налоговый. Может ли Аравийский полуостров до сих пор считаться местом, где проживают счастливые люди? Попытаемся ответить на этот вопрос, бросив взгляд на налоговые системы двух государств, расположенных на самом большом в мире полуострове: Саудовская Аравия и Объединённые арабские эмираты.

  

  
    В стране Саудов

    Саудовская Аравия – молодое государство, со времени воцарения короля из династии Саудов прошло чуть больше 80-и лет. Но традиции государственного правления здесь сложиться успели весьма крутые. Формально здесь абсолютная монархия. Король – царь, бог и воинский начальник в одном лице. Но если глава государства начинает вести себя не слишком аккуратно, он может серьёзно заболеть (например, от выстрела в область сердца).

    Поэтому налоговая система здесь устроена так, чтобы у подданных не возникало желание отправить короля на больничный (то есть – на кладбище).

    Налоговое законодательство начало оформляться в Саудовской Аравии в начале 50-х годов прошлого века, когда при короле Фейсале на страну пролились потоки нефтедолларов. Именно в это время начали осваиваться богатейшие в мире нефтяные месторождения. В 1950 году король издал указ, который и заложил основы налогового законодательства на родине пророка Мухаммеда. По этому указу был создан специальный департамент по сбору зяката. Зякат – это налог, который мусульмане обязаны платить в пользу бедных. Такое требование установлено Кораном. Размер этого налога составляет 2,5 % дохода за вычетом той его части, которая вложена в недвижимость или в другие долгосрочные проекты.

    А на следующий год Фейсал издал новый указа, по которому обязанность уплаты зяката возлагалась на юридических лиц, на некоторые категории иностранцев и учреждённые ими юридические лица (об этом – ниже), которые зарегистрированы на территории королевства. И с тех самых пор в налоговую систему государства серьёзных изменений не вносилось.

  

  
    Кто оплачивает банкет

    Нефтяное королевство привыкло к роскошной жизни. В 70-е годы прошлого века подданные саудитов получали массульгот от своего государства: субсидирование различных коммунальных услуг, искусственное поддержание максимально низких цен на многие жизненно важные товары и услуги (так, бензин в Саудовской Аравии стоит дешевле, чем питьевая вода). Но в 80-е годы с подачи США аравийцы обрушили цены на нефть. В результате рухнул не только СССР, но и высокий уровень жизни подданных саудовских королей. Бюджетный дефицит – вещь серьёзная. По рекомендации МВФ власти королевства приступили к экономическим и финансовым реформам. Разумеется, налоговая система претерпела при этом изменения. Для привлечения иностранных инвестиций был снижен (в 2000 году) налог на прибыль зарубежных юридических лиц. Так, например, для компаний, чья годовая прибыль составляет свыше 500 тыс. риалов, налог был снижен с 35 % до 20 %. А для тех юридических лиц, чей доход зашкаливает за миллион – налог снижен с 45 % до 30 %.

  

  
    Платят все… но немного

    Итак, все подданные короля и прочие граждане Стран сотрудничества арабских организаций Персидского залива (ССАГПЗ) платят обязательный для мусульман зякат (2,5 % от прибыли). Столько же платят со своей прибыли коммерческие организации. Иностранцы (за исключением граждан ССАГЗ), работающие по контракту, не платят подоходного налога. Но налог на прибыль обязаны платить иностранные предприниматели. Шкала такого налога прогрессивная. Доход до 6 тыс. риалов налогом не облагается. Кроме того, физическое лицо, полностью прожившее год на территории королевства, освобождается от уплаты подоходного налога на первые 6 тыс. риалов прибыли. Ставка дохода от 16 до 36 тыс. риалов составляет 20 %. Максимальная ставка при годовом доходе свыше 66 тыс. риалов – 30 %.

    А теперь внимание. Какие налоги в Саудовской Аравии не взимаются: НДС, налоги на недвижимость, налоги на наследство и дарение.

    Сведения о доходах, о чистой прибыли подаются коммерческими организациями в налоговый департамент. Данные эти должны быть подтверждены аудиторской проверкой. Если с момента регистрации в королевстве филиала иностранной компании прошло меньше года, допускается исчисление налога на прибыль исходя из ожидаемых показателей.

    Срок оплаты налога составляет для иностранных коммерческих структур 2,5 месяца по истечении финансового года, для тех организаций, которые находятся в собственности граждан государств Залива, этот срок составляет 1 месяц. Штрафы за превышение сроков оплаты налога на прибыль установлены в Саудовской Аравии серьёзные. Так, например, 15-дневная задержка влечёт за собой штраф в размере до 25 % от суммы налога.

    Мы видим, что налоговая система Саудовской Аравии направлена на установлении очень мягкого налогового бремени для подданных короля и граждан ССА-ГПЗ, а также (после 2000 года) на привлечении иностранных инвестиций.

  

  
    Налоги в федеративной монархии

    К юго-востоку от Саудовской Аравии на краю того же полуострова примостилось небольшое, но очень богатое государство – Объединённые арабские эмираты (ОАЭ). Государственное устройство этой страны – одно из самых удивительных в мире. Это федерация из семи абсолютных монархий, президентом которой является глава самого крупного из эмиратов – Абу-Даби.

    Основой федерализма в ОАЭ является право собственности отдельных эмиратов на нефть, находящуюся в недрах на их территории. И нефти там очень много. Больше всего как раз в эмирате Абу-Даби.

    А ещё в ОАЭ в каждом субъекте федерации собственное налоговое законодательство. И законодательство это настолько либерально, что по уровню финансовой свободы (подобные оценки ежегодно выставляют странам мира фонд The Heritage Foundation и такое солидное издание, как The Watt Street Journal·) ОАЭ получает 99,9 баллов. Откуда такая оценка? Тому есть несколько причин. В ОАЭ нет прямых налогов. Никаких. Нет НДС, подоходного налога, налога на прибыль…. Ничего нет. Государство живёт за счёт доходов от нефти, плюс – косвенные налоги.

    Кроме того, эмираты взимают каждый на своей территории налоги с юридических лиц, ведущих коммерческую деятельность. Прежде всего, речь идёт о таких прибыльных отраслях, как нефтянка и банковские услуги. Кроме того, налог на прибыль платят компании с большими оборотами. Налог этот взимается по прогрессивной шкале:

    • 10 % – прибыль 1 млн. – 2 млн. дирхам;

    • 30 % – прибыль 2 млн. – 4 млн. дирхам;

    • 40 % – прибыль 4 млн. – 5 млн. дирхам;

    • 50 % – прибыль более 5 млн. дирхам.

    Эмиры не оставили своим вниманием такие прибыльные направления экономической деятельности, как туризм (17 % с дохода в гостиничном бизнесе) и коммерческая недвижимость (10 % от прибыли).

    И, наконец, в ОАЭ следует платить невысокие (пятипроцентные) налоги на жильё, на проживание в отеле и на развлекательную деятельность.

    Вот вам два варианта налогового рая. Наверное, в таких условиях можно жить и вести бизнес. Если вы, конечно, сможете приспособиться к строгим реалиям жизни с полным соблюдением норм шариата. А это– запрет на алкоголь и весьма строгое отношение к внебрачным сексуальным связям.

    Но, как говорится, воздержание, усердие и бережливость– верный путь к успеху.

    19.06.2014

    Вы взяли в руки эту книгу и Вам нужен результат. Причём, как и любой бизнесмен, Вы хотите гарантий! Написать можно что угодно, иначе говоря – «Бумага всё стерпит!» А вот если автор говорит Вам, что если Вы точно будете следовать написанным советам, то получите 100 % результат, что Вы скажете на это? Возможно, кому-то это покажется «разводом»: ведь все мы понимаем, что на результаты налоговых проверок влияют не только нормативные документы, но и люди, А на людей слово «гарантия» вообще не распространяется: кто знает, что у них на уме – такова суть природы. Но что-то мне подсказывает, что нет в этой жизни ничего невозможного, и эта книга – доказательство тому.

    Налоговый кодекс – это документ прямого действия, он как читается, так и понимается, а все противоречия трактуются в пользу налогоплательщика, Но почему-то в «умелых» руках чиновников, налоговых инспекторов, судей, депутатов, мэров, губернаторов, олигархов и даже президента, он превратился, пожалуй, в один из главных инструментов подавления неугодных и отъёма собственности. Казалось бы: противостоять этому невозможно; но в этой книге я попытался реально оценить обстановку и найти способы ведения и сохранения бизнеса в существующих условиях.

  

  
    Глава 563

    Лучшее – враг хорошего. Даже идеально работающую контору можно уничтожить, используя стремление её руководства к дальнейшему совершенствованию. Перфекционизм – стремление к совершенству – одно из самых разрушительных свойств человеческой натуры. Мои сотрудники вкалывают на 95 % – даёшь 120! Мои менеджеры обеспечивают мне десятипроцентный прирост прибыли – надо 25! В результате мы получаем… то, что мы получаем.

    Вывод: иногда надо всеми средствами ограничить своё стремление к совершенству каким-то разумным минимумом организационных усилий, так как такое совершенствование приводит почему-то к противоположному результату.

    А конкурентам предложить (вернее за вас предложат многочисленные консультанты) способы совершенствования, которое неизбежно приведёт к деморализации сотрудников. Как этого добиться? Тут у нас имеются СОЮЗНИКИ: бизнес-сообщество прикармливает массу специалистов по дальнейшему и последальнейшему и пост-после-последующему совершенствованию методов управления организацией, по мотивации персонала, по созданию эффективно работающей команды, по прогрессивному и перспективному менеджменту, по психофакторингу релятивистской дистрибуции, по… короче, консультантов сегодня хватает.

  

  
    Мотивируй аккуратно

    Сотрудников надо мотивировать. Просто нанять человека, обозначить его служебные обязанности, соответствующие уровню его профессиональной подготовки, предложить ему адекватную систему вознаграждения – этого, оказывается, мало. Его нужно пришпорить мотивационным хлыстом, поставить в такие условия, чтобы выполнение служебных обязанностей на самом высоком уровне стало для него самой главной жизненной потребностью. Он должен забыть всё: забросить болтовню в соцсетях, просмотр сериалов, мечты об отпуске, сексуальные фантазии, гастрономические пристрастия – только работа, работа, и ещё раз работа. Такой добровольный концлагерь должен получиться.

    Помните, лозунг на воротах Освенцима: Arbeit macht frei (труд делает свободным)? И всё это – за очень скромные деньги. Как, от вас уходит персонал? Люди не согласны вкалывать? Значит, вы, как менеджер высшего звена, не справились с поставленной перед вами задачей, не смогли подготовить, вырастить, воспитать свой нынешний, а главное, будущий персонал. У вашей компании нет после этого никаких перспектив. Видите, какой вы плохой менеджер? Зайдите в интернет, там вы узнаете о сотнях семинаров, а консультанты на красочных сайтах расскажут о том, что без супер-пупер методов, которые знают только они, вам не жить. Для примера: я набрал строчку «повышение мотивации» и сходу насчитал 27 способов по принципу «не-будет-жизни-вашей-компании-скоро-вы-сгинете-в-пучину-вашего-позорного-невежества-без-наших-консультаций». Цыганки на базарах примерно так же окучивают доверчивых граждан: позолоти ручку, человек хороший, всю правду расскажу.

    Итак, в вашей душе ощущается некоторое смятение, вас обуревает тревога. Значит, вы на верном пути. Ваша компания, возможно, встала на тропу полной, окончательной и бесповоротной деморализации, ваши конкуренты начали тихонько хихикать и нетерпеливо потирают потные ручки. Вам это надо?

  

  
    По дороге разочарований

    Нет, вы не желаете внять доводам здравого смысла. Вас очаровали голоса многочисленных сладкоречивых мотивационных консультантов, вы решили своими руками вырыть могилу собственному бизнесу – дерзайте! Вот вам алгоритм деморализации родной организации. Итак, как убить того, кого вы породили, как загубить дело своей жизни.

  

  
    Иерархия раздора

    Чтобы со стопроцентной вероятность дезорганизовать работу своей конторы, следует провести стандартизацию должностей, ввести должностную иерархию, по возможности совершенно произвольную, ориентированную на абсолютно безумные критерии (но сейчас вы так не считаете, сейчас вы думаете, что все логично, вы занимаетесь мотивацией персонала).

    Для этого нужно в обязательном порядке ввести единую сетку должностей, создать уровни профессиональной компетенции. Например: партнер, менеджер, младший менеджер, ассистент и т. д. Многие думали, что они партнеры или менеджеры, а вы их – в менеджеры или младшие помощники! Хорошее начало! Резко понижаем самооценку персонала, создаём у людей комплекс неполноценности. Говорят, что они от этого лучше работать будут. Ну-ну…

    Плавно переходим к стандартизации. О, это просто супер-инструмент! Аттестация (дополнительный стресс-мотиватор, как вы понимаете) может проводиться в форме тестирования, выведении рейтингов, выставления баллов. Вы хотели получить хаос? Вы своего добились! Раздрай будет, как при возведении легендарной Вавилонской башни. Поводов для этого возникает, как в крысиной стае при выявлении вожака. Кто войдёт в аттестационную комиссию? По какой шкале оценивать сотрудников: по 5-бальной, как в школе, или 100-бальной, с сотыми или без. Обсудите сроки аттестации, частоту её проведения, соответственно сроки и даты распределения вознаграждения.

    Это только семечки, ведь систему нужно ещё и внедрить, а персонал обучить. Получаем нехилый документооборот. Тут же возникает мысль об автоматизации процесса. Масштабы работ подобны лавине, только тронул камешек, вниз по склону летят уже тонны булыжников – на головы ваших Сотрудников.

    Как, вы ещё не наняли консультантов? Они ещё не предложили вам собственную систему показателей, свои способы проведения аттестации, уникальную систему градации сотрудников по группам? Они не доказали вам, что их гонорары

    – самая малость, которую вы должны заплатить за полную адаптацию, мотивацию и оптимизацию всевозможной пролонгации? Удивительно. Ничего, скоро они появятся. Эти люди обладают даром обнаружить потенциальную прибыль за счёт обманутых бизнесменов, которую можно сравнить только с остротой обоняния африканских гиен, чувствующих падаль за многие километры от места её разложения.

    Так, всё идёт своим путём. Вы, наконец-то, попались в ухватистые лапы гиен… то есть, пардон, мотивационных-консультантов. Вы ожидали резкого усиления мотивации? Но ваши сотрудники, погрузившись в хаос радикальных преобразований, окончательно утратили всякое желание трудиться и погрязли в склоках и скандалах. Удивительно… Раньше вы просто хвалили сотрудника за качественно и в срок выполненную работу и выплачивали ему премию, а теперь говорите ему, что по 100-балльной системе он отработал на 98,85 балла, а потому должен повысить эффективность работы на оставшиеся 0,15 балла… Что? Какое заявление? Почему по собственному желанию? Да это просто тварь какая-то неблагодарная. И ещё дверью хлопнул! Так он и останется в моей памяти с ярлыком на шее «98,85».

  

  
    Пока ещё не поздно

    Вы ничего не поняли? Хорошо, продолжаем менять не самый идеальный порядок на хаос, созданный по самым прогрессивным «научным» рецептам. У нас начала работать оценочная комиссия. Та самая, которая людям баллы выставляет. В комиссию входят живые люди. Которым, как водится, свойственно ошибаться. Которые одному объективному критерию оценки предпочтут десять субъективных. Которым своя рубашка ближе к телу. Которые за своих глотку порвут, и которым на чужих, то есть из других отделов, совершенно наплевать. Вам ещё чего-то нужно для полной деморализации коллектива и окончательной дезорганизации конторы?

    Стоп. Вам это нужно? Может быть, такой сценарий необходимо внедрять у ваших конкурентов? Что делать, кому доверять?

    Ответ очень простой. Зарплата у сотрудников должны быть чуть выше средней зарплаты по вашему городу, а небольшая часть прибыли должна распределяться на всех равномерно, потому что люди должны получать вознаграждение за общий результат. А всё остальное: проценты от проекта, баллы и различные «супер-модели» имеют краткосрочный эффект, неэффективны и смешны. Это всё от лукавого, это бредни тех, кто пытается нажиться на никому не нужных консультациях.

    Я проходил через это, проходили мои клиенты нанимавшие вот таких консультантов. 20 лет в этом бизнесе позволяют мне утверждать, кладя руку не сердце, что дело обстоит именно так, как об этом говорилось выше. Применяя много лет простую систему оплаты труда аудиторов, юристов, консультантов, я нашел подтверждение тому, что шёл правильной дорогой. А несколько лет тому назад наткнулся на книги авторитетных авторов: Элфи Кон «Наказание наградой» и Даниел Пинк «Драйв», которые подтвердили мой путь.

    А конкурентам своим ненавязчиво посоветуйте других авторов. Например, книгу трех консультантов из Макинзи «Война за таланты», пусть учатся… На свою голову. И, конечно, я не претендую на истину в последней инстанции, каждый случай уникален, но согласитесь, что что-то в них есть общее…

  

  
    В Госдуму внесён законопроект о контроле финансирования партий

    Согласно законопроекту, в КоАП РФ должна быть внесена новая ст. 5.64, устанавливающая наказание за нарушение порядка представления сведений о доходах и расходах партии. Согласно этому документу, представление информации не в полном объеме, либо представление заведомо ложной информации, либо подача отчета не в установленной форме, либо нарушение срока подачи информации будет караться штрафом в размере 2–2,5 тыс. руб. для должностных лиц и 5-10 тыс. руб. для партии (ее подразделения). Если нарушение будет допущено повторно в течение года, размер штрафов вырастет соответственно до 5-10 тыс. руб. и 10–30 тыс. руб. Если партия повторно в течение года опоздает с подачей сводного финансового отчета, на нее наложат штраф в размере 20–50 тыс. руб.

    Также в КоАП РФ может быть внесена ст. 5.65, в которой говорится об использовании партиями незаконно полученных денег и иного имущества. Незаконно полученными будут считаться средства и имущество, выделенные лицами, которым законодательно запрещено финансировать партии. Также к числу незаконных будут относиться пожертвования в слишком большом объеме. Кроме того, в статье упомянуты пожертвования, сделанные не в установленном порядке. За данное правонарушение с партий предлагается взимать штраф в размере 10–20 тыс. руб.

    При этом на лиц, которые осуществили незаконные пожертвования, тоже может быть наложен штраф в размере 1–1,5 тыс. руб. для граждан, 2–3 тыс. руб. для должностных лиц и 20–30 тыс. руб. для юридических лиц. Аналогичные штрафы будут налагаться при осуществлении пожертвования через посредника (физическое или юридическое лицо), причем в этом случае штраф заплатит как сам незаконный жертвователь, так и посредник. Об этом говорится во вводимой законопроектом ст. 5.66 КоАП РФ. Партия может избежать наказания, вернув незаконное пожертвование, либо (при невозможности возврата) обратив деньги в доход бюджета РФ. Однако если это будет сделано в нарушение установленных сроков, то партия понесет наказание по новой ст. 5.67 КоАП РФ. На нее наложат штраф в размере 10–30 тыс. руб.

    Напомним, согласно ст. 30 Федерального закона от 11 июля 2001 г. № 95-ФЗ «О политических партиях», финансировать партии не имеют права:

    • иностранные государства, граждане и юридические лица;

    • лица без гражданства;

    • российские юридические лица, уставной капитал которых более чем на 30 % состоит из иностранного капитала;

    • международные организации;

    • российские органы государственной власти и местного самоуправления;

    • госучреждения, а также юридические лица, уставной капитал которых более чем на 30 % состоит из бюджетных вложений;

    • военные организации, воинские части, правоохранительные органы;

    • благотворительные и религиозные организации;

    • НКО, в течение года перед внесением пожертвования получившие имущество от вышеуказанных граждан и организаций;

    • юридические лица, зарегистрированные менее чем за год до внесения пожертвования;

    • анонимные жертвователи;

    • граждане младше 18 лет.

    Максимально допустимая сумма пожертвования составляет 43 млн. 300 тыс. руб. в год от юридического лица либо 4 млн. 330 тыс. руб. от физического лица. Общая сумма всех пожертвований, полученных партией и ее отделениями в течение года, не должна превышать 4 млрд. 330 млн. руб.

    Внесенный в Госдуму законопроект содержит поправки не только к КоАП РФ, но и к Федеральному закону от 12 июня 2002 г. № 67-ФЗ «Об основных гарантиях избирательных прав и права на участие в референдуме граждан Российской Федерации». Предлагается обязать избирательные комиссии публиковать в Интернете отчеты о поступлении и расходовании средств, выделенных на проведение референдумов и выборов. Должна будет раскрываться информация обо всех операциях, сумма которых превышает 50 тыс. руб., о юридических лицах, осуществивших пожертвования на сумму более 25 тыс. руб., о количестве граждан, пожертвовавших на референдум или на выборы более 20 тыс. руб., и др.

    Кроме того, предлагается ужесточить правила публикации сведений о поступлении средств в избирательные фонды на выборах Президента РФ. Сейчас, согласно Федеральному закону от 10 января 2003 г. № 19-ФЗ «О выборах Президента Российской Федерации», публикации подлежат сведения о расходовании средств на сумму более 200 тыс. руб., о юридических лицах, внесших пожертвования на сумму более 400 тыс. руб., о количестве граждан, внесших пожертвования в размере более 40 тыс. руб. Эти суммы предлагается уменьшить соответственно до 100 тыс. руб., 200 тыс. руб. и 20 тыс. руб. Аналогичные ужесточения коснутся Федерального закона от 22 февраля 2014 г. № 20-ФЗ «О выборах депутатов Государственной Думы Федерального Собрания Российской Федерации».

    С текстом законопроекта № 545825-6 «О внесении изменений в отдельные законодательные акты Российской Федерации по вопросу финансовой отчетности политических партий, избирательных объединений, кандидатов на выборах в органы государственной власти и органы местного самоуправления» и материалами к нему можно ознакомиться на сайте Госдумы.

  

  
    Глава 569

    Мальчишки любят спорить на тему: какое оружие мощнее, танк или самолёт, атомная бомба или боевые вирусы. Взрослые люди знают на этот вопрос совершенно точный ответ: самое разрушительное оружие – толерантность и общечеловеческие ценности. Этой отравой откармливают жуткого информационного паразита, а запалом конструкции служит технология под названием «Окно Овертона». Вы об этом не слышали? Некогда было?

    Смотрели выступление по Евровидению бородатой женщины и выставляли ей высокий балл? Значит, Окно Овертона применяется лично против вас.

  

  
    Невозможное возможно… но оно запрещено

    Атомной бомбой можно сровнять с землёй большой город; водородная бомба вколачивает в каменный век государство средних размеров; Окно Овертона предназначено для уничтожения цивилизаций. Эта информационная технология предназначена для полного изменения системы ценностей, она заставляет людей полностью принимать немыслимые раньше взгляды. И нормальные люди начинают вести себя так, как раньше поступали только абсолютные маньяки. Цивилизация, как известно, построена на системе ценностей, принципов, взглядов, поведенческих стереотипов. Уничтожение такой системы означает смерть цивилизации. Очеловечивание человека, превращение дикаря в цивилизованную личность начиналось с ограничения, табуирования неприемлемых идей и типов поведения. Отмените эти табу – и вы снова получите дикаря.

    Это мы о чём? Правильно, о бородатых женщинах, целующихся взасос мужчинах и прочих «ценностях», которые нам активно навязывает Запад. Кстати, на повестке дня – легализация педофилии и инцеста. Напомним, что, по мнению многих исследователей, современная цивилизация начала развиваться только после табуирования кровосмешения.

  

  
    Окно на Запад

    Американец Джозеф Овертон разработал стройную технологию, которая используется сегодня всё шире, она победоносно шагает по планете, превращая разумных людей в стадо толерастов. Не верите? История с легализацией гомосексуализма тому подтверждением. Ведь совсем недавно, всего лет 40 назад гомосексуализм считался преступлением не только в СССР, но и во многих западных странах. А сегодня обвинение в гомофобии – страшнейший удар по репутации солидного человека в США или Европе.

    И речь сегодня идёт не только о Западе. В Россию через зарубежные компании проникают стандарты толерантности (фактически – потакания) к гомосексуализму. Так, в Московском отделении одной из крупнейших аудиторских компаний, входящих в большую четвёрку, ввели практику выплат премий по отделам в зависимости от процента сотрудников, придерживающихся нетрадиционной сексуальной ориентации. В некоторых мебельных салонах столицы при подборе персонала предпочтение отдаётся гомосексуалистам. Дескать, такая сексуальная ориентация каким-то образом положительно влияет на объёмы продаж.

    Давайте попробуем рассмотреть действие страшного Окна на конкретном примере. Предположим, мы хотим легализовать такое поведение, как людоедство. Фууу! Это вы сейчас так говорите. Но мы с вами немножко поработаем – и вы станете совсем другим человеком.

    Итак, первый шаг. Нужно перевести идею из разряда немыслимого в радикальное. Снятие табу начинается с того, что о нём говорят. Мы же в приличном обществе не говорим о… ну, вы сами понимаете. А теперь заговорим. Заведём, например, учёную беседу. Покажем по ТВ передачу, где британские учёные исследуют проблему людоедства среди диких племён Новой Гвинеи. Папуасы, оказываются, предпочитают молодую грудинку или лопатку. А искусство скоростной разделки человеческой туши у них ценится наравне с умением с первого удара попасть в быстролетящую райскую птицу бумерангом. Чего вы морщитесь? Для учёных нет закрытых тем. Завтра мы вообще покажем вам племя калоедов из Новой Каледонии.

    Следующий шаг – огламуривание. Это позволит нам перевести возможность из разряда радикального в категорию возможного. Надо найти красивенькие (гламурненькие) слова для некрасивого типа поведения. Людоедство – как-то это прямолинейно. Может, антропофагия? Нет. Вот, нашёл: гастрохомия. То есть помещение человека (хомо) в желудок (гастро) другого человека. А теперь поработаем с этим милым термином (эвфемизмом). Нужно припомнить какие-нибудь окультуренные примеры из истории, мифологии, литературы, религии. Например, историю графа Уголино из «Божественной комедии Данте». Заключённый в темницу аристократ вынужден был от голода по очереди съесть всех своих сыновей. Можно и не так трагично, с юморком. История, которую вспоминает Швейк в одноимённом романе Гашека о том, как преданный ординарец в голодное время скормил любимому господину половинку собственной задницы. Прослезились, похихикали – а заодно и притерпелись к этой самой гастрохомии.

    Пришло время перевести возможность из разряда возможного в категорию рационального. Давайте же смотреть правде в глаза: жратвы на всех не хватит. Нехватка белка – страшная шутка. А человечинка (об этом опять же говорит вся британская наука) человеком же прекрасно усваивается. Смотрите, сколько этого добра без всякой пользы в моргах! Не нравится? Давайте, начнём с Африки. Там людей много, жратвы мало. Да и традиции соответствующие. А потом, глядишь, туристам из Европы где-нибудь в Танзании – антрекот из антилопы и фрикасе из негритоса. Тоже привыкнем.

    Для того чтобы отвратительный тип поведения казался нормальным, эту самую норму необходимо оттенить крайностями. Создаём радикальные страшилки. Их нужно делать из ярых противников идеи и рьяных её сторонников. На одном полюсе будут чистюли, готовые из-за устаревших идей отказаться от прекрасного источника белковой пищи для изголодавшегося человечества. Они отказываются от людо… гастрохомии из моральных соображений. А другие уже привыкли к хорошему и дня себе без куска копчёной человечинки не представляют. Вон сидят под окном на детской площадке и пиво под копчушку потребляют. Постыдились бы! Такой мат – и при детях.

    Так новый тип поведения становится нормальным. Теперь нужно сделать его популярным. Итак, попсование людоедства. Нужно выпустить этот типаж на большой экран, на эстраду, в интернет. Ток-шоу на тему: «Нужно ли брить блондинку перед приготовлением?» Хит сезона: песня «Я милого узнала по печёнке». Ретро-показ фильма «Молчание ягнят» с душкой-обаяшкой доктором Лектором. Всё, дело сделано. Гастрохомия стала модной, о ней все говорят, обсуждают. Остался последний шаг: полная легализация. Государство принимает закон о санитарных правилах хранения, транспортировки, торговли и приготовления человечьего мяса. Говорят, скоро начнётся торговая война между Россией и Евросоюзом. Они, оказывается, к первосортной немчатине протухшую бразильятину подмешивают! А из Дании снова вместо человечины жирафятину прислали.

  

  
    Как с этим жить

    Итак, против нас нагло и агрессивно используют мощное и эффективное информационное оружие. Идёт планомерный подрыв наших цивилизационных ценностей. Как с этим бороться? Рецепты имеются.

    Во-первых, долой толерантность! Нельзя проявлять ни капли терпимости к нарушению наработанных тысячелетиями табу. Никакой педофилии, каннибализма, долой инцест! И гомосексуализм – туда же.

    Во-вторых, давайте называть вещи своими именами. Поедание человека человеком – это именно людоедство. Ласковое «гей» стоит заменить на откровенное «педераст». Любитель лолиток – это просто растлитель малолетних. Чувствуете разницу?

    И, наконец, в-третьих. Имейте голову на плечах, доверяйте собственному здравому смыслу и образованию, полученному в школе. Поменьше смотрите телевизор. Мозги целей будут.

    Соблюдая эти простые правила, вы сможете оставаться личностью и не превратитесь в нормального… члена человечьего стада.

  

  
    Глава 573

    Нам в школе как-то странно преподают историю. Например, что мы знаем о Древнем Египте? Там строили пирамиды, верили в богов с головами животных, торжественно хоронили мумии кошек и крокодилов, плавали по Нилу на каких-то странных баржах, правили тамошним народом фараоны, и на всех фресках люди изображались почему-то исключительно в профиль. Да, ещё там писали при помощи иероглифов. И так – три тысячи лет подряд. А вот как тогда была устроена налоговая система? Каким образом фараоны на протяжении тысячелетий держали в покорности народ, проводили завоевательные походы, строили храмы и пирамиды? Откуда они брали на это деньги? И почему эта система в один прекрасный момент перестала работать? Попробуем разобраться.

    Может быть, обнаружим полезную для себя информацию.

  

  
    Контроль и учёт

    Оказывается, насчёт контроля и учёта первым сказал вовсе не великий Ленин. Это правило придумали в глубокой древности налоговики в Египте. До нас дошло множество записей на листах папируса, на которых проводился учёт земельных участков. На некоторых из них ставились три цифры: площадь участка, норма исчисления налога с единицы площади и общая сумма сбора. Если земля не возделывалась – на папирусе писали две цифры. Таким образом, учитывался фискальный резерв. Для разных форм собственности на землю применялись и разные виды учётных записей. Дело в том, что большая часть земли в Египте находилась в собственности государства (фараона), но до трети земли принадлежала храмам. Большая часть этих земель возделывалась крестьянами-арендаторами. Основным предметом контроля было определение владельца и площадей участков. Для этого была налажена система межевания земель. Раз в два года специальные чиновники проводили межевание, уточнённые данные затем вносились в учётные записи.

  

  
    Контролёры – не под контролем

    Интересно, что большую часть своей истории налоговая система Египта опиралась на принципы сбора дани. Размер дани в отличие от более прогрессивных налоговых систем опирался на субъективные критерии, налогооблагаемая база определялась «на глазок». Примерно так же, как это делают современные рэкетиры, абсолютно произвольно устанавливая плату за крышевание бизнеса. Чиновники в Древнем Египте фактически были такими рэкетирами, бандитами на службе государства. Правда, они несли персональную ответственность за выполнение налоговых планов. Но размер дани они устанавливали по собственному усмотрению. Кстати, сами они (как и судьи) от уплаты налогов были освобождены.

    Как проводился сбор налогов с урожая. Чиновник делал соответствующие учётные записи, а затем следил за тем, чтобы налог (он взимался в натуральной форме, то есть зерном) был уплачён в полном объёме. И не важно, какой в этом году был урожай. Ставка налога от этого не менялась. С такой-то площади – столько-то мер зерна, и точка. Сбор урожая проводился под неусыпным наблюдением сборщика налогов. Затем весь собранный урожай перевозился в государственные или храмовые хранилища, там зерно взвешивали, государственную долю оставляли в хранилище, а налогоплательщик получал обратно долю урожая, превышавшую налоговую норму. Если эта доля, конечно, оставалась. Все стадии сбора налогов фиксировались документально.

    Ещё одной важной отраслью экономики Египта издавна было скотоводство. Разведение коров и овец издавна практиковалось в долине Нила. Налоговые чиновники Египта поставили под контроль и этот вид деятельности. Каждые два года в стране проводилась всеобщая перепись скота. По её итогам составлялись учётные документы, а животных клеймили. В Древнем Египте взимался и налог с имущества. Для этих целей проводилась опись буквально всего, что налоговые инспекторы обнаруживали в крестьянских хижинах. Чиновник мог, к примеру, строго наказать семью, если обнаруживал, что хозяйка для приготовления обеда использовала неучтённое растительное масло.

    Переписывалось не только имущество, учёту подлежали не только зерно и скот. В Египте регулярно проводились переписи населения. Отдельно учитывалось население трудоспособное. Для организации общественных работ требовалось точно знать, какова численность рабочей силы может быть предоставлена той или иной территорией (территориальные единицы Древнего Египта назывались номами).

  

  
    Упадок и разрушение

    История Древнего Египта знала взлёты и падения. В XVIII веке до н. э. в стране вспыхнуло восстание, вызванное безжалостными действиями налоговых чиновников. Возмущённые крестьяне врывались в государственные учреждения и сжигали учётные записи. В XVI веке до н. э. страну завоевали кочевники-гиксосы, после чего государство на протяжении 150 лет пребывало в хозяйственном и политическом оцепенении. Фараон-реформатор Эхнатон в XV веке до н. э. попытался ввести монотеизм. Он закрыл храмы многочисленных звероголовых богов и заставил поклоняться египтян солнцу. После его смерти жрецы восстановили поклонение Амону, Осирису и прочим Исидам. А заодно они восстановили отменённые Эхнатоном налоговые льготы. Именно таким льготам посвящена надпись на знаменитом Розеттском камне, который был использован для расшифровки египетских иероглифов.

    Для того чтобы пополнить казну (из-за налоговых льгот для храмов государство недополучало около 1/3 доходов) в XIV–XIII веках до н. э. великие фараоны-полководцы Тутмос III и Рамсес XII провели блестящие завоевательные походы. Были покорены Иудея, Финикия, Сирия, часть Аравии, Ливии и Эфиопии. Но не тут-то было: неэффективная система сбора налогов и чудовищная коррупция налоговиков и судей Древнего Египта привели к тому, что фараоны не смогли удержать завоёванное. Вначале египтянам дали отпор хетты, а затем ассирийцы и вавилоняне совершали завоевательные походы уже непосредственно в дельту Нила. Наконец, Египет был завоёван персами. Напрасно фараоны пытались изменить ситуацию. Все попытки обуздать жадность жрецов успеха не приносили. Фараоны, пытавшиеся отменить налоговые льготы храмам, внезапно умирали при самых загадочных обстоятельствах. Чиновников, которые были уличены в получении взяток, фараоны высылали на Аравийский полуостров (такая египетская Колыма), предварительно отрезав им носы. Количество безносого населения в Аравии не убывало десятилетиями – египетские чиновники готовы были рискнуть самой выдающейся частью тела, но не переставали брать взяток.

    В конечном итоге в IV веке до н. э. Египет попал под власть эллинистической династии Птолемеев, родоначальник которой был полководцем в войске Александра Македонского.

  

  
    Новые времена – старые нравы

    Администрация Птолемеев установила в Египте жёсткий экономический режим. Он опирался на труд рабов и свободных арендаторов. Государство облагало население многочисленными налогами и владело различными монополиями. Налогов в эллинистическом Египте было великое множество. Налог с урожая зерна в размере 1/16 его стоимости взимался теперь как в натуральной, так и в денежной форме. Урожай винограда облагался налогом по ставке 33 %. Акциз с вина, ввозимого в страну, взимался в том же размере. Налог с продаж составлял 10 % от стоимости товара. Оптовые сделки (в том числе по импорту-экспорту) облагались налогом в 2 %. Пятипроцентным налогом облагалась аренда помещения. А ещё чиновники Птолемеев додумались до взимания транспортного налога. Поскольку главным видом транспорта в Египте был речной – специальные чиновники во всех гаванях контролировали пассажирские перевозки и взимали налоги с каждого пассажира. При этом учитывался вид деятельности всех пассажиров речного судна с учётом доходности того или иного ремесла. Так, проститутки платили в 20 раз больше, чем, например, матросы.

    А ещё Птолемеи взимали со своих подданных специальный сбор за пропуск в пустыню. Наверное, попытка человека удалиться за пределы плодородной долины Нила в бесплодную пустыню казалась чиновникам настолько подозрительной, что они на всякий случай решили брать за реализацию столь странных желаний деньги. Перечислить все сборы и налоги, существующие в эллинистическом Египте, практически невозможно. Изобретательность чиновников была воистину безгранична: сборы на содержание общественных бань, на строительство военного флота, на содержание врачей и чиновников – за всё это должен был платить налогоплательщик. Система сбора налогов также претерпела некоторые изменения. Теперь этим ведали не фискальные чиновники, а откупщики. Это были, как правило, богатые частные лица. И государство буквально заставляло их брать на себя функции по сбору налогов. За невыполнение плана откупщик отвечал всем своим имуществом и даже свободой. Такие сборщики старались изо всех сил. Кроме того, в эллинистическую эпоху в Египте была внедрена система доносительства на неуплату налогов. Фискалы следили за своими соседями не бескорыстно. Они получали от государства долю от полученных при их помощи недоимок. Кстати, в современных США эта египетская система работают весьма эффективно. Американским налоговым стукачам государство платит 25 % от суммы взысканных налогов.

    Плюс государственные монополии: на добычу различных полезных ископаемых, на ввоз и вывоз отдельных товаров, на финансовую и кредитную деятельность (банковская сфера). Абсолютный, всеобщий, тотальный контроль.

  

  
    Хлеб всему голова

    Но, несмотря на всё разнообразие налогов династии Птолемеев, главным продуктом экономики Египта, как и раньше, оставался хлеб. Производство зерна (пшеницы и ячменя) по-прежнему давало государству основную часть доходов. Система учёта сельхозугодий заботливо сохранялась чиновниками Птолемеев и продолжала совершенствоваться. В учётных записях того времени земли классифицируются по таким параметрам, как их качество, характер орошения, видам возделываемых сельскохозяйственных культур, по виду имущественных прав на участок. Собранный урожай, как и прежде, свозили в государственные хранилища. Но в эпоху Птолемеев была введена одна интересная новинка. Теперь урожай оценивался по твёрдой цене, размер которой устанавливало государство. Так что продразвёрстку тоже придумали задолго до большевиков. Наверное, Ленин и Троцкий хорошо изучили в гимназии историю Древнего Египта.

  

  
    Тотальный конец

    Завершая разговор о Древнем Египте, мы не случайно упомянули имена большевистских лидеров. Египет фактически был первым в мире тоталитарным государством. Полный государственный контроль над частной жизнью граждан, вмешательство государство во все без исключения экономические отношения, жесточайшая ответственность за неисполнение государственного задания – Ленин ничего нового не придумал, всё это уже было когда-то в стране фараонов.

    А ещё египетское прошлое и российское настоящее объединяет тотальная, всеобщая и свирепая коррупция.

    Египетская государственность, насчитывающая не одну тысячу лет, потерпела крушение как раз из-за этого социального зла. Взяточничество чиновников привело к тому, что в казне не стало хватать денег на исполнение важнейших государственных функций, а измученное произволом чиновников население не встало на защиту воровского государства, когда заморские завоеватели аннексировали Египет.

    В 31 году до н. э. император Октавиан Август превратил Египет в провинцию Рима. Население не возражало.

    Кстати, у России сегодня тоже имеются заморские противники. И с коррупцией у нас имеются серьёзные проблемы.

    История имела своё продолжение. Римляне тоже не смогли справиться с коррупцией, им тоже не удалось организовать эффективную систему налогообложения. Что в итоге? В VII веке уже нашей эры Египет был завоёван мусульманами. Захватчики повели себя очень умно. Они ввели налоговые льготы для тех жителей Египта, которые отказались от христианства и приняли ислам. В результате буквально за несколько десятков лет подавляющее большинство населения Египта перешло в новую веру.

    В эпоху агрессивной экспансии исламского экстремизма такой исторический пример тоже нельзя считать бесполезным.

  

  
    Глава 580

    Предметом национальной гордости русского человека выступают пять-шесть социально-культурных категорий, которые можно описать формулой пушкин-космос-водка-балет. Варианты могут быть разными. Так, Пушкина и космос могут заменять Толстой и рейхстаг. Но водка присутствует в любых сочетаниях. Ещё одним неизменным компонентом национальной гордости великороссов выступает мат. Знаменитый русский мат, без которого немыслимы ни Пушкин, ни рейхстаг. Без которого и водка пьётся как-то неправильно.

  

  
    Степень крутизны: измеряется в загибах

    Почему русская матерная брань считается самой крутой в мире? Это очередная националистическая байка? Типа: Санкт-Петербург самый красивый город на свете, нет, я не был в Барселоне, Риме, Флоренции, Киото, Париже, но всё равно – самый красивый. Или это – истинная правда?

    Как-то раз я разговаривал на эту тему с приятелем, который очень прилично владеет английским. Тот выслушал мои восхваления русскому мату, а потом показал мне справочник ненормативной лексики обитателей Гарлема. Толстенная такая книжища, страниц на 700. Открывает наугад этот талмуд. А там – синонимы к слову… падшая женщина. Четыре страницы. Несколько десятков синонимов. «Сравни с нашим убожеством, – говорит, – всего одно слово – б…дь».

    А я ему: ошибочка вышла. Давайте посмотрим: проб…дь, б…ща, б…ёнка, б… ёшка, 6…на, распроб…дь. Не нравится этот корень? Можем сконструировать: пи… рванка, ман…дура, корм ма…воший.

    «Нет, в английском полноценные синонимы, совершенно разные слова. Вот это лексическое богатство», – возражает приятель.

    Я не соглашаюсь: настоящее богатство языка – не создание всё новых и новых синонимов, а возможность, играя суффиксами, приставками и окончаниями, конструируя многокоренные слова, используя отглагольные прилагательные и причастия, виртуозно отражать всё новые и новые нюансы. Это чем-то напоминает классическую симфонию, когда композитор на протяжении целого часа может варьировать одну тему, а слушателям это не надоедает.

    Кто прав? Можно спорить до бесконечности. Но именно благодаря фантастической лексической гибкости нашего языка русский мат действительно стал настоящим культурным феноменом. К сожалению, требования закона к СМИ не позволяют нам воспроизвести здесь полный вариант большого или малого загибов Петра Великого, загибы морские и казачьи.

    Ведь мат может выражаться не только в отдельных словах. Наибольшее впечатление он производит именно в загибах. Матерный загиб – это устойчивое сочетание из отдельных матерных слов и выражений, которые подчиняются строгому ритму. Величина загиба определяется количеством матерных слов. Малый загиб включает в себя 15–20 таких выражений, большой – вдвое больше. Среди филологов ходят легенды, что в природе существуют гигантские загибы, включающие около 140 матерных слов.

    Когда настоящий мастер загибает лихой скороговоркой – слушатели приходят в настоящий экстаз. Это, по сути – сакральная формула, заклинание. Наследие древнейших времён, когда наши далёкие предки загибали в сторону от себя злые чары. Именно сакральный характер матерного загиба придаёт ему мощнейшую энергетику, которую не встретишь ни в каком Гарлеме. Тамошние мазафаки – это непристойные рэперские частушки одуревшей от наркотиков афроамериканской гопоты.

    Тех, кто захотел познакомиться с матерным творчеством русского народа во всей красе, я посылаю на… вернее в интернет.

  

  
    Опошление – или освобождение?

    Многие говорят, что мы живём в эпоху освобождения русского мата от цензурного гнёта. Дескать, на Западе слова, связанные с половым актом, никогда не были табуированы до такой степени, как в России. Это деформировало русский национальный характер, сделало нас зажатыми, ограниченными, несвободными. Запрет на употребление половой лексики привёл в конечном итоге к тому, что русские стали нацией рабов. Помню, как в начале 90-х я сделал замечание подросткам: «Почему вы позволяете себе материться в общественном месте?» На что последовал быстрый ответ: «У нас теперь – демократия».

    Не буду спорить по поводу раскрепощения языка. Молодое поколение освободилось от многовековых запретов на матерную брань весьма успешно. Юные (и не очень) граждане матерятся громко, много, с упоением. Не стесняются представителей противоположного пола, маленьких детей, пожилых людей. Может быть, я отсталый человек, но у меня возникают по этому поводу возражения даже не этического, а эстетического характера.

    Вы когда-нибудь слышали на улице что-нибудь наподобие «остоох…евшее бл… допи. проё…ще»? Так может выражаться человек, хотя бы в малой степени освоивший богатство классических матерных загибов. Наши несчастные уши сворачиваются в трубочку от повторяемых с регулярностью барабанной дроби упоминаний падшей женщины и трёх когда-то сакральных слов (наименования половых органов и полового акта). Чувствуешь себя как в Гарлеме. Даже хуже. Потому что наши матершинники-двоечники утратили навыки работы с приставками и суффиксами русского языка и не освоили лексического богатства языка английского.

    Похоже, русский народ сделал с матом примерно то же самое, что украинский народ со своей армией. Когда-то грозное оружие разобрано по частям и используется в одну десятую своего потенциала.

    Но не будем о печальном. Лучше попробуем разобраться с одним культурным мифом, в соответствии с которым мат русские получили от тюркских народов. Дескать, до татаро-монгольского ига русичи были целомудренны, никаких непристойных слов не употребляли.

    Учёные филологи по этому поводу проводят тщательные научные изыскания, пишут многостраничные монографии, обнаруживают следы латыни и санскрита в русских матерных выражениях с тем, чтобы доказать наше, русское, славянское происхождение милых нашему сердцу матюков. Я не филолог, простой налоговый консультант с 20-летним стажем, но в мате тоже разбираюсь. Как и всякий русский человек. Древнетюркский язык мне изучать, конечно, не приходилось, зато доводилось неоднократно и подолгу общаться с носителями современных тюркских языков. И вот что я обнаружил.

    В тюркских языках (татарском, башкирском, казахском и т. д.) имеется своя лексика для той самой матерной триады. И слова эти ничем не напоминают русские аналоги. Ругательные выражения тюркские народы тоже конструируют несколько иначе, чем русские. Например, они могут сообщить, что вступали в половые отношения с кем-нибудь из ваших родителей (обычная мазафака). Но ведь это не совсем то, что транслирует русское классическое «ё… твою мать». Обратите внимание, что глагол третьего лица в этом предложении используется в прошедшем времени. То есть с почтенной дамой сексом занимался не тот, кто произнёс фразу, а кто-то другой. Кто? Здесь – фигура умолчания. Но заполнить её мы можем с лёгкостью, если вспомним ещё одно русское народное ругательство: сукин сын. Это определение не следует понимать буквально, это не значит, что именуемый подобным образом субъект рождён самкой собаки. Это означает, что его мать, самка человека, вступила в противоестественную половую связь с самцом

    друга человека. Поэтому полный вариант усечённого русского матерного выражения звучит как «Пёс ё… твою мать». А ты поэтому – сукин сын.

    Согласитесь, оскорбление на порядок мощнее, чем в обычных мазафаках. Кстати, польское выражение «пся крев» (пёсья кровь) констатирует всё то же печальное обстоятельство: ваша матушка подвержена греху зоофилии. Обращаю ваше внимание: поляки никогда под властью тюркоязычных народов не находились. Значит, матерная ругань имеет всё-таки исконно славянские корни. Это косвенно признают и сами носители тюркских языков. Неоднократно замечал: свои собственные матерные конструкции они не всегда воспринимают как оскорбления. Зато использование русского мата по их адресу может спровоцировать серьёзный мордобой.

  

  
    Что русскому хорошо

    И всё-таки: почему у русских столь отличная от большинства европейских народов матерная традиция? Почему половая лексика так строго табуирована у нас, а не в Европе? Предлагаю свою версию, которую, конечно, нельзя считать строго научной. Ведь я – всего лишь налоговый консультант с 20-летним стажем, а не почтенный филолог.

    Мне кажется, что европейцы то ли в чём-то обогнали русских, то ли просто пошли другим путём. Когда-то в древности половая лексика табуировалась у всех людей. Это было связано с системой раздельной инициации мальчиков и девочек. До вступления в брак первобытная молодёжь не общалась с представителями противоположного пола. Мальчики жили в мужских сообществах, девочки – в женских. Это делалось для предотвращения преждевременных половых связей. Так первобытные люди пытались контролировать рождаемость. Раздельное проживание порождало и раздельные традиции: женщины совершали свои обряды, создавали свои традиции, свою тайную лексику, мужчины – свои. Отсюда табуированность слов, обозначавьиих гениталии и половой акт. Так обстояли дела у всех народов. И даже долгое время после распада первобытных отношений. А где-то в средние века в Европе произошёл культурный переворот. Сфера сакрального переместилась из гендерной – в религиозную. Церковь объявила грехом употребление всуе имени божьего. Как известно, запретный плод сладок. И началось… Итальянское ругательство «порка мадонна» сравнивает саму Деву Марию с нечистым животным! Куда уж нам с нашей скромной зоофилией! Естественно, что на таком фоне были сняты табу полового характера. А русских это поветрие коснулось только краем. Вспомните изящную конструкцию: в-христа-бога-душу-курву-суку-рожу-мать. А вот мусульмане или буддисты к своим религиозным феноменам относятся с повышенной серьёзностью. Помните, какой скандал разразился из-за карикатур на пророка Мухаммеда? Какая уж тут «порка мадонна».

    Так что моя версия проста: русские никогда не были столь религиозны, как европейцы. И наша народная ругань осталась на том же первобытном уровне. Сохранив всю её магическую мощь, красоту и энергетику.

    А сравнивать мадонну со свиньёй… Фи! Этого даже наши гопники делать не станут.

  

  
    Глава 584

    В школе учителя нам постоянно говорили: «Не смейте списывать!». Мы кивали в знак согласия, но всё равно списывали. То же самое – в институте.

    Нас предупреждают, увещевают, мы киваем и делаем своё дело. Почти все, кроме откровенных «ботаников», конечно. А теперь мы выросли. Но привычка к списыванию, видимо, осталась.

    Приходят ко мне, взрослому налоговому консультанту с 20-летним стажем, такие же взрослые директора и главные бухгалтеры, заглядывают просительно в глаза и вопрошают: «Как списать? А что потом делать?». Возможно, кто-то ответил бы:

    «Сухари сушить». Но не всё так плохо. Ведь речь идёт не о списывании на ЕГЭ, а о безопасном списывании подотчётных денег. Безопасном с налоговой точки зрения. А вообще такое возможно? Что ж, давайте разбираться.

  

  
    Разговор по понятиям

    Вначале нужно определиться с понятиями. О чём мы, собственно, говорим. Подотчетные суммы – это наличные денежные средства, выданные на расходы, связанные с осуществлением деятельности юридического лица, индивидуального предпринимателя, работнику (далее – подотчётному лицу) под отчет. Сегодня допускается перечисление подотчетных сумм на зарплатную или корпоративную пластиковую карту, если это прописано в локальном нормативном акте.

    Вся официальная информация о работе с подотчётными суммами – в Правилах выдачи и представления отчетности по использованию подотчетных сумм, которые установлены Положением о порядке ведения кассовых операций с банкнотами и монетой Банка России на территории Российской Федерации (утв. Банком России 12.10.2011 № 373-П, далее по тексту Положение).

  

  
    Почему нам так интересны подотчетные суммы

    Это можно увидеть в общероссийской базе налоговых схеминтеллектуальной системе налогового консультирования «Сивков НК», вбиваем в поиске ключевое слово: подотчет. Находится большое количество схем, где используются подотчетные суммы. Популярность есть. Быстро выдать деньги на различные нужды управленцев – как правило, решение одно: перечислить подотчет, а потом разберёмся.

  

  
    Как выдают деньги

    Для того чтобы получить деньги, подотчетное лицо пишет заявление о выдаче наличных под отчет. Такое заявление составляется в произвольной форме, но при этом оно должно содержать: собственноручную надпись (резолюцию) руководителя о сумме наличных денег и срок, на который они выдаются; подпись руководителя; дату (п.4.4. Положения). Первая проблема, с которой сталкивается бухгалтер – это запрет на выдачу денег, если подотчетное лицо имеет задолженности по ранее полученной под отчет сумме (п. 4.4 Положения).

    Этот запрет мы обходим легко и изящно: сотрудник возвращает задолженность в кассу и тут же получает те же деньги плюс новую подотчётную сумму. А можно просто понадеяться на русский авось: а вдруг Налоговая не обнаружит нарушение в течение 2-х месяцев? Если вам не повезёт, и в течение этого срока проверкой будет выявлено нарушение, вам грозит штраф. Вернее два штрафа. В соответствии с ч. 1 ст. 15.1, ч. 1 ст. 4.5 КоАП РФ организацию накажут на сумму от 40 000 до 50 000 руб., а руководителя организации от 4000 до 5000 руб.

    Информацию о том, как оформляются расходные кассовые ордера, кем подписываются, я для краткости опускаю.

    Часто задают вопрос о предельном размере расчетов наличными денежными средствами в рамках одного договора между юридическими лицами, а также между юридическим лицом и индивидуальным предпринимателем. В соответствии с Указанием Банка России от 20.06.2007 № 1843-У он составляет 100 000 руб., но отмечу, что этот предел не относится к сумме, которая выдаётся под отчет.

  

  
    Как деньги возвращают

    Теперь начитается самое интересное. По израсходованным суммам подотчетное лицо обязано в течение трёх рабочих дней после истечения срока, на который выдавались деньги, или со дня выхода на работу, представить авансовый отчет (п. 4.4 Положения № 373-П). Авансовый отчет предъявляется главному бухгалтеру, бухгалтеру или руководителю. При этом подотчетному лицу выдается расписка (отрезная часть авансового отчета), подтверждающая получение авансового отчета и оправдательных документов.

    А. что произойдёт, если сотрудник не отчитался в эти три дня? Если это – нарушение кассовой дисциплины, то организацию или должностное лицо могут оштрафовать за одно из нарушений ведения кассовых операций, которые перечислены в статье 15.1 КоАП РФ. Но в том-то и дело, что в этот перечень нарушение сроков предоставления авансового отчёта не включено! Значит, наказать нас за это никто не имеет права.

    Кстати, руководитель организации своим приказом может установить любой срок, на который выдаются деньги под отчет. Например, от 3 до 300 дней. Скажем, для топ-менеджеров 300 дней, а для всех остальных – 3 дня. Это ваше право. Но лучше этого не делать. Ведь если нет приказа, то не может быть и претензий по сроку и возврату.

  

  
    Нас пугают, а мы боимся

    Бояться, что Налоговая служба доначислит вам НДФЛ или страховые взносы, не стоит. Было время, Налоговая служба просила удерживать НДФЛ с подотчётных сумм. Об этом, например, говорилось в письмах УФНС России по г. Москве от 12.10.2007 № 28–11/097861 и от 27.03.2006 № 28–11/23487. Но сейчас это все как-то заглохло.

    Итак, что мы с вами имеем сегодня? До тех пор, пока организация не списала выданные под отчёт средства в свой убыток, обязательства уплаты каких-либо налогов, вроде бы, не возникают.

    Обратите внимание: в этой ситуации нельзя говорить и о материальной выгоде. Условием её возникновения является заключение письменного договора между организацией и физическим лицом, но Положением такой способ выдачи денег под отчёт не предусмотрен. Поэтому нет никаких оснований начислять материальную выгоду в виде экономии на процентах. Невозврат подотчетных сумм приводит лишь к одному – у сотрудника возникает задолженность по возврату полученных от организации под отчет денежных средств. Все! И получение сотрудником денег в такой ситуации не может автоматически считаться его доходом. Таким образом, вы можете «подвесить» ситуацию при условии, что ни организация, ни физическое лицо никаких действий предпринимать не станут.

    Как долго может сохраняться этот status quo? До тех пор, пока организация не спишет выданную под отчёт сумму в расходы (п.п.2 п.2 статьи 265 НК РФ) по истечении установленного срока исковой давности (3 года). Кое-кто старается этот срок продлевать путём бумажной переписки или возвратом части сумм до бесконечности, но сейчас законодатель ограничил общий срок исковой давности десятью годами (п. 2 ст. 196 ГИ РФ). Так что через 10 лет вам всё равно придётся списывать эти средства. Ну да ничего. 10 лет – очень большой срок. Как в той сказке: что-то за это время наверняка случится. Или падишах скончается, или ходжа Насреддин помрёт, или ишак сдохнет… То есть: изменится законодательство, будет реорганизовано юридическое лицо или получатель подотчётных средств уедет за границу – сказочное количество вариантов.

    Но если организация простит долг работнику и спишет его, то она будет обязана исчислить НДФЛ и страховые взносы (Минфин России в письме от 24.09.2009 № 03-03-06/1/610). Если вы не желаете платить НДФЛ и страховые взносы, то этого делать не нужно, так как доход сотрудника возникает в момент списания.

  

  
    Наш суд – самый гуманный

    В спорных случаях стороны, разумеется, могут обратиться в суд. Поэтому судебная практика нам тоже небезразлична. Так вот, наши суды считают: раз физическому лицу уже выданы деньги под отчёт, это значит, что человек уже отчитался по ранее полученным суммам. Презумпция разумности субъекта предпринимательской деятельности. То есть: не дураки же в организации сидят, чтобы давать деньги тому, кто не имеет привычки отчитываться об их расходовании. Мы согласны с нашим самым гуманным судом. Мы – не дураки. Просто рассеянные немножко… Отчётность куда-то засунули, найти не можем. А усердного бухгалтера, который отчёт потеряла, мы давно «уволили». В общем, считайте документы утерянными. Несчастный случай на производстве, можно сказать. А сотрудник наш расписку (отрезную часть авансового отчёта) тоже потерял. Ну что с него взять! Физлицо всё-таки. Главное, в суде не рассмеяться.

    Таким образом, создаётся интересный правовой казус. Факт выдачи денег не отрицаем; все авансовые отчеты получены, к сотруднику нет претензий. Но придать этим фактам юридическое значение можно только через суд. Соответственно одна сторона будет настаивать на таком разбирательстве, другая не будет ничего отрицать. И если суд пройдёт по такой схеме в тёплой дружеской обстановке – о начислениях НДФЛ и страховых взносов можно забыть. А потом руководитель организации вынесет суровый приказ о наказании главбуха и восстановлении документов. В качестве наказания можно применить ссылку на семинар за границу. Такие семинары иногда проводятся на круизных морских лайнерах. Не Мальдивы, конечно, но наказание должно быть строгим.

    Каких-либо других действий со стороны Налоговых служб можно не бояться, законодательством им не предоставлено право принимать решение об изменении юридической квалификации сделки. Таким правом обладает только суд. Чтобы переквалифицировать сделку, они должны обратиться в суд. Что очень долго и практически нереально.

    Есть, конечно, другая проблема. Это когда подотчётная сумма достигает астрономических размеров, что не будет красить баланс предприятия и станет всё время вызывать интерес Налоговой службы, начиная с писем о вашей ликвидации в связи с нехваткой чистых активов. Но это – тема для отдельного разговора.

  

  
    Подотчетные выводы

    Подводим итоги. Если вы хотите максимально долго не подвергать налогообложению суммы, выданные под отчет, то не списывайте их, просто держите как задолженность. За то, что вы будете продолжать выдавать деньги под отчёт тому же лицу и впредь наказать вас практически невозможно. Если все-таки настал момент всё списать, то пусть ваше подотчетное лицо вернёт все деньги, а вы выдайте их тому сотруднику, кто работает у вас «временно». По истечении срока исковой давности или сразу по истечении срока отчёта можете устроить с таким сотрудником дружеский судебный процесс.

    Получайте удовольствие по полной программе. Закон на нашей стороне, судебная практика тоже. Нам не страшен налоговый инспектор. В этом конкретном случае, разумеется…

  

  
    Глава 592

    Представьте себе, что вы наконец-то поймали за хвост дьявола, могучее сверхъестественное существо, которое осложняет всем нам жизнь, превращает наше существование в ад, погружает наши души в геенну огненную. Представили? Что бы вы с этой рогато-хвостатой тварью сделали? Правильно… Убить гадину. Тот же самый рецепт нужно использовать по отношению к Федеральной резервной системе США.

  

  
    Что такое ФРС

    Федрезерв США– это структура, которая выполняет в Америке примерно те же функции, что центральные банки в других странах. Главная задача этой финансовой организации – эмиссия и поддержка национальной валюты (и по совместительству мировой резервной валюты) – доллара. ФРС устанавливает ставку рефинансирования для коммерческих банков США.

    Непосвящённому человеку может показаться, что такие важные функции должна выполнять государственная структура. Но в данном случае здравый смысл нам пригодиться не может: оказывается, ФРС – структура частная. Функции центробанка США выполняет группа из нескольких коммерческих банков. Конечно, правительство оказывает влияние на ФРС, но зачастую всё происходит с точностью до наоборот: ФРС влияет на американские власти.

  

  
    Откуда деньги берутся?

    История мировых финансов показывает нам, что жадность, помноженная на глупость, до добра не доведёт.

    Великим может быть только такое государство, которое заботится о своей валюте. Как только жадные правители начинали портить монету, снижать содержание драгметаллов в деньгах – тут же рост цен, падение объёмов торговли, раздрай в экономике, кризис бюджетной системы. Итог– падение очередной империи. Примеров тому масса. От падения Римской империи до крушения империи Российской.

    Но всё это цветочки. Уменьшение содержания драгметаллов в монетах – жульничество, которое легко обнаружить. Настоящие фокусы начинаются с использованием бумажных денег. Соблюдать в этом случае уровень золотого наполнения национальной валюты не так просто, как в случае с металлической монетой. Химический анализ нам здесь не поможет. И у организации, которая уполномочена печатать бумажные деньги, неизбежно возникает соблазн: напечатать денежных знаков больше, чем имеется золота в хранилищах банка.

    Нормальное государство строго следит за тем, чтобы коммерческие банки не смели этого делать. Приведём только один исторический факт: в XVII веке английское правительство поручило эту задачу великому учёному– Исааку Ньютону.

  

  
    Доллары из воздуха

    На протяжении всего XIX века в США шли споры о самой возможности использования бумажных денег. Конституция странны косвенно разрешает использовать только золотую и серебряную металлические монеты. А несколько попыток печатать бумажные доллары тут же приводили страну к инфляции и рецессии.

    Но в начале XX века, в 1913 году Конгресс принимает решение о создании ФРС. В чьих интересах это было сделано? Группа по созданию Федрезерва США включала в себя представителей двух мощных финансово-промышленных кланов – Морганов и Рокфеллеров, плюс несколько чиновников из тогдашнего правительства Америки. То есть активными сторонниками создания ФРС были банкиры и государственные бюрократы. ФРС стала фактически независимой от государства структурой, которая печатает деньги и устанавливает кредитные ставки. Федрезерв – конечный кредитор. ФРС определяет, какой должна быть денежная масса в США, под какой процент можно получать кредиты, каковы размеры государственных гарантий коммерческим банкам. Кому это выгодно? Правильно,

    банкирам и чиновникам. В чём состоит эта выгода?

  

  
    Национализация банковских убытков

    Мечта любой коммерческой организации – достижение двух сложно сочетающихся между собой целей: приватизация прибыли с одновременной национализацией убытков. То есть когда платят тебе – ты полностью распоряжаешься своими деньгами. А когда приходит твой черёд платить по своим обязательствам – за тебя это сделает кто-то другой. Граждане, государство, мировое сообщество – кто угодно. Только не ты. Казалось бы, эту мечту финансовых халявщиков реализовать невозможно. Однако ФРС сотворила чудо. Морганы и Рокфеллеры смогли в полной мере освоить выгоды новой системы.

    Что представляет собой банковская деятельность? Это исполнение двух различных функций. Первая – хранение на депозитных счетах средств вкладчиков. Банк отвечает за сохранность ваших денег, проводит операции по их использованию и за эти услуги получает соответствующую плату. Вторая функция – проведение рискованных инвестиций в различные коммерческие проекты с расчётом получить прибыль и с возможностью потерять вложенные средства. Банк привлекает для этого средства инвесторов, которые готовы разделить с ним как возможную прибыль, так и коммерческий риск. Всё по-честному, всё в соответствии с правилами рыночной экономики. Проблемы начинаются тогда, когда банки пытаются совместить две эти параллельные функции. То есть они используют депозитный вклады своих клиентов для проведения рискованных инвестиционных операций. Это может «прокатывать» до тех пор, пока встревоженные какими-то известиями клиенты не начинают в массовом порядке снимать деньги со своих счетов. А денег в таких объёмах у банка нет. Он их как раз использует для финансовых спекуляций. Это – банкротство.

    Что ж, бывает. Любая коммерческая организация в рамках рыночной экономики может обанкротиться. Любая – да не любая. Финансовый капитал Америки поставил себя сто лет тому назад в привилегированное положение. Дескать, банки настолько важны для национальной экономики, что правительство должно выручать олигархов из финансовых передряг, куда их завела собственная жадность, помноженная на собственную же глупость. ФРС должна поддерживать коммерческие банки. Так это и происходит уже сто лет. Не только в США, но и в прочих странах. В том числе и в России.

  

  
    ФРС – это война

    Правительство США пошло на беспрецедентные уступки пожеланиям финансовых магнатов не по доброте душевной. Сделка оказалась выгодной обеим сторонам. Дело в том, что ФРС, печатая деньги в любых количествах, тем самым финансируют правительство США в неограниченных количествах. Напомним: с начала 70-х годов прошлого века США отказались гарантировать золотое обеспечение национальной валюты, с тех пор доллары практически печатаются в любых количествах и стоят не больше затрат на их печать. Простой пример. В разгар финансового кризиса с апреля 2008 года по апрель 2009 года денежная база США выросла с 856 трлн, долларов до 1749 трлн.! И деньги эти ФРС практически полностью по своему усмотрению распределила между коммерческими структурами страны.

    Естественно, правительство в таких условиях может позволить себе любые траты: ФРС платит за всё. Да чего уж, печатать зелёные фантики – дело не хитрое. А куда правительство тратит полученные из воздуха денежки? Правильно, на войну. Исследователи утверждают, что именно наличие «воздушных» денег в неограниченных количествах позволило правительствам европейских государств и США вести крупномасштабны затяжные войны, стоящие неимоверных расходов. Если бы к началу XX века правительства Германии, Великобритании, Франции и России не располагали печатными станками своих центробанков– первая мировая война не могла бы длиться так долго и привести к столь разрушительным последствиям. Уже после полугода ведения интенсивных боевых действий враждебным государствам стало бы не хватать финансовых средств. И тогда они были бы вынуждены прибегнуть к дипломатическим средствам для поиска компромиссных решений.

    А США благодаря «подаркам» от ФРС смогли в прошлом веке провести рекордное количество военных операций в различных регионах мира. Благодаря неисчерпаемым запасам долларов США превратились в мирового жандарма. Военные расходы этой страны сопоставимы с военными расходами всех остальных стран мира вместе взятых.

  

  
    Кто оплатит банкет

    Кто платит за всё это банковско-чиновничье безумие? Правильно, простое население США – ив ещё большей мере всё остальное человечество.

    Американцы расплачиваются за «воздушные» деньги самой настоящей инфляцией. Подсчитано, что за сто лет существования ФРС реальная покупательная способность доллара упала на 95 %. Если в 1913 году потребитель платил 5 долларов, то сегодня за те же товары и услуги приходится выложить 100. Куда делись остальные 95? Куда перекочевали эти деньги из кармана честного налогоплательщика? Правильно, в бюджет государства на ведение безумных войн или в личный доход воротил финансового мира для удовлетворения их непомерных потребностей. Для справки: сегодня 1 % населения США распоряжается 60 % национального богатства.

    А ещё за это платит весь остальной мир. В том числе – мы, россияне. Мы продаём наше национальное достояние: нефть, газ, прочие ресурсы – за доллары, которые ФРС печатает по мере необходимости. А потом тратим их на приобретение товаров, которые произведены за счёт наших природных ресурсов. Мы практически содержим гигантского паразита под названием США. Причем важнейший инструмент такого паразитирования – ФРС. И его придатки – национальные банки большинства современных государств, в том числе Центробанк РФ.

  

  
    Убить гадину

    Как с этим бороться? Нужно вернуться к рыночной системе работы финансового сектора экономики. Национальные валюты необходимо вернуть в прокрустово ложе золотого стандарта. Ничего лучшего за тысячелетнюю финансовую историю человечество не придумало. Можно дополнить золотой стандарт, к примеру, стандартом нефтяным, газовым, урановым – каким угодно. Плавное, чтобы за деньгами, за платёжным средством, стояли реальные ценности, а не воля узкой группы заинтересованных лиц. Вы скажете: а как же стабильность банковской системы, что будет с гарантиями средств, переданных гражданами и организациями банкам?

    Ответ: пусть и здесь заработают в полной мере рыночные механизмы. Нужно вспомнить о разделении двух основных функций банковской деятельности. Вы положили средства на депозит. Невозврат таких средств – это мошенничество со всеми вытекающими последствиями. Или вы участвуете в банковской программе инвестирования рискованного коммерческого проекта. На здоровье. Но в этой случае вы должны быть готовы к риску потерять свои средства. Бывает. Это – рынок. Без господства банковских воротил и чиновников. Поэтому ликвидация ФРС (и его клонов, в том числе Центрального банка РФ) – непременное условие создания эффективной, работающей для всеобщего блага национальной экономики.

    Убьём гадину! Долой ФРС США!

  

  
    Глава 600

    Про наиую физическую величину человечество создало больше всего пословиц и поговорок? Правильно, про время. Например, такая поговорка: мы убиваем время, а оно убивает нас. Наверное, для того, чтобы избежать столь удручающего результата, мы очень часто говорим: нет у меня времени. У нас его, разумеется, никогда не бывает. Л вот есть ли время у природы? Или у Бога, если вам так привычней? Насчёт Бога ничего сказать не можем, а вот в природе времени точно нет. По крайней мере, это утверждают многие физики и философы.

  

  
    Время Эйнштейна

    Эйнштейн до конца своей жизни так и не смирился с квантовой механикой. Его общая теория относительности описывает макроявления, связанные с объектами огромной массы: звёздами и галактиками. А квантовая механика наоборот, описывает поведение микрообъектов – атомов и элементарных частиц. Физики давно пытались объединить две эти фундаментальные теории, составить уравнение, которое описывает вселенную целиком. Около 40 лет назад учёные Де Витт и Уиллер такое уравнение предъявили изумлённому миру. Почему изумлённому"? Да потому что из формулы следовал парадоксальный вывод: времени нет. То есть не то, что немножко не хватает – совсем нет! Как это нет"? Посмотрите на часы, стрелки бегут, тикают.

    Философия часов не наблюдает. Она утверждает, что мир описывается двумя категориями: пространством и временем. Они, дескать, существуют независимо от нашего сознания. А наука задаёт философии неудобные вопросы. С пространством всё вроде бы понятно, оно разделяет объекты и имеет три измерения: длину, высоту и ширину. А время – это как? Оно стремится из прошлого в будущее, но ведь прошлого уже нет, а будущее ещё не возникло. Значит, время имеет одно измерение, настоящее, то есть миг между прошлым и будущим, между тем, чего уже нет, и чего ещё нет. Значит, нет и настоящего. Значит, времени нет. Как вам такая логика? Логика логикой – но мы привыкли к тому, что критерий истины, последний аргумент – это практика. Проверим теорию существования времени на нескольких примерах.

  

  
    Земля: из точки А в точку Б

    Земля летает по орбите вокруг Солнца. И она при этом меняется. Зиму сменяет весна, потом лето, осень. Это называется – времена года. Значит, время существует объективно, логика посрамлена. Но если вы улетите с нашей планеты, то убедитесь, что на других планетах (например, на Луне или Меркурии) или на космическом корабле времён года нет. Значит, эти временные отрезки зависят от места наблюдения, они не абсолютны. Кстати, и на Земле, на её экваторе смена времён года не наблюдается. Доказательство не принимается.

  

  
    Как живо звучит!

    Заденьте струну музыкального инструмента и отпустите её. Раздастся звук, акустическое колебание воздуха. Он имеет определённую продолжительность: начало и конец. Следовательно, время существует? Но ведь звук распространяется в

    плотных средах: в воздухе, воде или других видах материи. А в вакууме его нет. Значит, и этот критерий не походит. Не убедили нас сторонники объективного времени.

    Хорошо, тогда следующее доказательство. Возьмите живые организмы, все они меняются со временем: рождаются, взрослеют, стареют и умирают. Вот вам живое доказательство. Контраргумент: развитие – это процесс пространственный, живой объект меняется в пространстве. Зачем какое-то время приплетать?

    Хорошо, но ведь есть такая штука, как часы! Ими можно измерять время. Вот едет машина, проезжает километр за единицу времени. А второй автомобиль проезжает его уже быстрее. Значит, время есть.

    Отвечаем: это нам просто кажется. Есть автомобили, есть люди, которые за ними наблюдают. Один автомобиль едет быстрее. Точка. Время – категория совершенно искусственная, существующая только в голове человека.

    Мы привыкли отмерять отрезки времени, у нас в голове постоянно отщёлкиваются секунды, минуты и часы. Бегут спортсмены, едут паровозы, летят самолёты – мы всё время прикидываем, когда они достигнут цели, кто кого обгонит. Уберите из вселенной самолёты, ракеты, велосипеды, адронные коллайдеры, скаковых лошадей и прочие достижения человеческой цивилизации. Уберите из этого мира, наконец, самого человека, который наблюдает за всем, что движется в пространстве – время исчезнет вместе с наблюдателем.

  

  
    Очень биг банг

    Теория возникновения вселенной в результате большого взрыва (биг банг по-английски) считается в современных научных кругах общепризнанной. Когда-то, примерно 17 миллиардов лет тому назад, вся материя вселенной была сосредоточена в мировой сингулярности, микроскопической точке пространства. Потом вдруг к-а-а-а-к бахнет! И понеслись кванты, атомы, созвездия. Появились пространство и время. Возникает вопрос: а что было до биг банга? Где были пространство и время? Никто ничего об этом не знает. А тут ещё один фокус. Физики сегодня утверждают, что вселенная наша анизотропна, то есть её фундаментальные свойства различны в различных её частях. Например, время в чёрных дырах течёт вспять: вначале будущее, потом прошлое. Поди, проверь. Из чёрной дыры ещё никто не возвращался. Если вы считаете, что время объективно существует, если вы считаете его фундаментальным свойством вселенной, значит… чёрных дыр не существует! А они таки назло всем водятся в космосе в очень немалых количествах.

    Вообще наше отношение к вселенной во многом определяется нашим жизненным опытом, здравым смыслом. Мы наблюдаем космос. Видим, как расширяется вселенная, как взрываются сверхновые звёзды, как пожирают материю чёрные дыры. И по привычке люди выстраивают эти события во временную очередь: звезда А взорвалась через миллион лет после появления чёрной дыры Б. Мы так привыкли: я сначала проснулся. Потом поел, потом пошёл на работу. Человек постоянно разделяет окружающий мир на частицы, используя для этого такое субъективное понятие как время. Но дело в том, что вселенная может быть устроена не так, как подсказывает нам здравый смысл. Тому масса примеров. Нам ведь кажется, что земля плоская, что солнце вращается вокруг нашей планеты, а не наоборот. Нам трудно понять, что в соответствии с принципом неопределённое™ Гейзенберга невозможно одновременно определить координаты и скорость элементарной частицы. В нашем мире так не бывает! Так и со временем. Специальная теория относительности гласит: чем быстрее перемещается объект – тем медленнее для него течёт время. А в согласно общей теории относительности большие массы искривляют пространство и время вблизи себя.

    Но современные физики поправляют великого Эйнштейна: они говорят, что искривляется не время, а уплотняется пространство. Именно пространство – реально существующий способ существования материи. А время… тот же Иммануил Кант считал, что времени вообще не существует. Оно – только форма восприятия человеком окружающей действительности.

    Ладно, пусть так, пусть форма, пусть только у нас в голове. Но без времени человеку было бы очень неуютно в безграничной и безразличной вселенной. А так – завёл будильник, поспал, встал, поел, оделся, пошёл на работу. Вот и жизнь прошла.

  

  
    Мыслители о времени

    Антифон: Время есть мысль или мера, а не сущность.

    Аристотель: Среди неизвестного в окружающей нас природе самым неизвестным является время, ибо никто не знает, что такое время и как им управлять.

    Циолковский: Время, возможно, существует, однако, мы не знаем, где его следует искать.

    Шекспир: Время для разных лиц различно

  

  
    Глава 606

    Антироссийсная риторина западных СМИ в связи с событиями на Унраине просто зашкаливает. Снова, как при президенте Рейгане, начались разговоры об империи зла. В связи с этим у российской публики возникает законный вопрос: сколько можно? Были в России у власти белые – нас ненавидели, были красные – снова ненавидели, красных прогнали – ничего не меняется. Нуда бедному крестьянину податься? За что? Давайте разберёмся. В СМИ представлены разные точки зрения на этот счёт, попробуем их осмыслить.

  

  
    Вредные родственники

    Есть мнение (его представляют самые разные авторы, от Данилевского до Льва Гумилёва) что Запад не обожает Россию из-за того, что мы принадлежим к разным цивилизациям. Родственным, но разным. А кого можно невзлюбить сильнее и яростнее – абсолютно чужого человека или родственника? Ответ известен. Самые жестокие войны – гражданские, самую страшную резню готовы учинить народы, говорящие на родственных языках. Примеров тому масса: сербы и хорваты в Югославии, тутси и хуту в Уганде. Русские и поляки. А сегодня – русские и украинцы. Различия на фоне сходства раздражают больше всего. Почему-то французский язык нам смешным не кажется. А вот польский… Не говоря уже украинской мове! Да и они тоже в долгу оставаться не желают.

    Один французский политик сказал: я бы лучше относился к русским, если бы они были неграми. А они – такие же, как мы, белые, но другие. Это бесит. Простой пример: как Россию гнобят за отказ признавать однополые браки, за запрет на проведение гей-парадов. Обратите внимание: Запад не требует легализации гомосексуальных браков от Китая или от Саудовской Аравии. А вот Россию за это попрекают. В чём дело? Да чего требовать с каких-то там китайцев или арабов, они же народ чужой, непонятный. Совсем чуждая Европе цивилизация. Россия – другое дело. Вроде бы христиане исторически, вроде бы Чайковский у них… ну, вы понимаете… Толстой опять же непротивляться злу насилием призывал. А они этих самых геев за славян не признают! Обижается на нас Европа.

  

  
    Задорные соседи

    Если брать зарубежные страны, чаще всего Россию недолюбливают именно близкие соседи: те же поляки, прибалты, чехи, венгры, кое-кто на юге. А вот отдалённые страны могут к нам относиться более-менее нейтрально или даже дружить: Куба, Вьетнам, Венесуэла. В чём дело? А вы попробуйте спросить об этом поляков и население прочих лимитрофных государств. Россия – очень беспокойный сосед. У России имперская судьба, а империя спокойной жизни соседям не гарантирует. В составе нашего государства побывали независимые ныне Польша, Финляндия, Украина, Грузия, Казахстан, Азербайджан, Узбекистан и прочая, прочая, прочая. В советские времена вся Восточная Европа входила в сферу нашего влияния. Во второй половине XIX века Россия имела свою сферу влияния в Китае. Большую часть своей нынешней территории Россия приобрела отнюдь не мирным путём. Вспомните только более чем полувековую войну на Кавказе, походы русских войск в Среднюю Азию. А ввод войск в Афганистан! Плюс завоевания Крыма (при Екатерине и при Путине). Российские войска бывали с боевыми визитами в Германии, Франции, Швейцарии, Италии, Швеции. Нас такими в Европе помнят очень хорошо. А потому боятся. Может быть, уважают, но уж точно не любят.

    Но это пережить можно. По крайней мере, пока у России есть её традиционные союзники: армия и флот. Сегодня к ним можно добавить ещё аэрокосмические силы и ракетные войска стратегического назначения.

  

  
    Две империи

    Но больше всего нас не любят в двух странах, которые не являются нам ни родственниками, ни соседями. Хотя боевых визитов на их территорию мы не наносили. Это Великобритания и США. Им-то мы что сделали? Вроде бы союзниками в самых крупных войнах были, вроде бы фашизм вместе уничтожали. А теперь они ведут против Росси самую настоящую войну. Пока – экономическую и информационную. Но можно не сомневаться: если англосаксы почувствуют, что им не грозит ответный ядерный удар – они, ни минуты не задумываясь, обрушат всю мощь своих вооружённых сил на Россию.

    В ненависти к нам атлантических держав повинны как минимум три фактора. Уже упомянутый нами цивилизационный подход дополняется факторами военно-политическим и геополитическим.

    Военно-политический фактор: всё очень просто. Россия – единственная страна в мире, ракетно-ядерный потенциал которой позволяет гарантированно уничтожить весь Запад во главе с США. Больше этого никто сделать не может. Даже могучий в экономическом отношении Китай не располагает ракетами, которые могут долететь дальше Скалистых гор. А вот Россия своими «Тополями» вполне может засадить лужайку у Белого дома. Американцам это почему-то не нравится.

    Ещё на Западе свято верят в геополитические заклинания. Считается, что миром может править та держава, которая контролирует Евразию. Это – ключевой материк. Но Евразией можно владеть только в том случае, когда контролируешьтерритории, занятые Россией. Что американцы (а до них англичане) и пытаются сделать. Каким образом? Геополитические стратеги (Збигнев Бжезинский, например) говорят, что для начала нужен санитарный кордон между Россией и Европой. Это сделано: от Прибалтики и Польши на севере до Румынии и Турции на юге Россия окружена откровенно враждебными режимами. Второй шаг – оторвать от России Украину. Тот же Бжезинский сказал: «С Украиной Россия – империя. Без Украины Россия империей быть не может».

    Отсюда стремление разыграть украинскую карту. Но пока Путин переигрывает Запад. Вот откуда столь злобные вопли. Не умеете проигрывать, господа!

    Добавьте геоэкономичесний фактор. Нынешний век пройдёт под знаком жесточайшей борьбы за природные ресурсы. А их весомый кусок располагается в недрах России и соседних с ней стран. Снова вспомним Бжезинского. В книге «Мировая шахматная доска» он написал, что для Запада был бы выгоден распад России на три части (Дальний Восток, Сибирь, Европейская часть). В таком состоянии Россия не сможет препятствовать Западу в доступе к природным ресурсам северной и центральной Евразии. Ничего личного, только бизнес.

    Не дождётесь, однако. Кое-кто уже пробовал. Спросите у Гитлера.

  

  
    Арийцы – фашистам

    Действие, как известно, порождает противодействие. Запад ведёт информационную войну против России, Россия отвечает тем же. Причём ответы не всегда бывают адекватными.

    Сегодня в интернете можно встретить материалы, авторы которых выстраивают очень интересную версию негативных взаимоотношений Запада и России. Как мы все прекрасно помним, крайним проявлением враждебности Запада к России стала расовая теория Гитлера. Нацисты провозгласили русских (вместе с прочими славянами и некоторыми другими народами и расами) неполноценными людьми, недочеловеками. Последствия известны. С недочеловеками и разговор недочело-веческий (плен-концлагерь-крематорий). В доказательство своей бредовой теории гитлеровцы приводили данные измерения черепов, мифические исследования крови и прочую антинаучную чушь.

    Вести академические беседы с нацистами наши предки поручили докторам Жукову, Рокоссовскому, Василевскому и их ассистентам в составе 1-го Белорусского, 2-го Украинского (далее по списку) фронтов. Вроде бы вылечили мы Европу от этой заразы. Но сегодня опять раздаются разговоры о высших и низших расах. Гопники с Западной Украины говорят об этом во весь голос. Управа найдётся и на них, нам не привыкать. Но пока суд да дело – некоторые очень патриотически настроенные русские интернет-авторы берут на вооружение всё ту же расовую теорию. Дескать, Запад ненавидит Россию поистине зоологической ненавистью потому, что мы и европейцы просто принадлежим к разным расам. Измерения черепов, якобы, это подтверждает. И к высшей расе принадлежим мы, русские. А они (там у себя на Западе) от своей расовой неполноценности просто злобой исходят. Ну, они ведь просто второй сорт по сравнению с нами. Кроме архаичного измерения черепов доказательством тому выступают данные генетики. Но генетика эта не та генетика, которая ГМО проклятое выращивает, а сугубо духовная, местами – ментально-волновая. В подтверждение своей экзотической точки зрения расисты-патриоты ссылаются почему-то на слова историков (видимо, они здорово в генетике разбираются), вспоминают опыты Лысенко и активно размахивают руками.

    Что можно сказать по этому поводу? Конечно, неприятно, когда скопище идиотов тебя низшей расой называет. Конечно, мнения могут быть самыми разными. Но мнения эти должны быть по возможности научно-аргументированными. Использовать против врагов их же гнилые аргументы как-то не очень… Особенно, если ты на самом деле считаешь себя истинным арийцем.

  

  
    Глава 611

    Занимаясь налогами на протяжении 20-ти лет, начинаешь четно осознавать причинно-следственные связи между всем происходящим в этой сфере. Становится очевидно, что Налоговый кодекс написан в интересах вполне определенного круга лиц. Сотрудники Налоговой службы всего лишь солдаты, и винить их в том, что они делают, не имеет никакого смысла. Надо вести переговоры с теми, кто писал налоговый кодекс (с конструктором). Точно так же я отношусь и к нашим самым справедливым на свете российским судам. Почему налоговая система неэффективна? Как она разрушает экономику страны? Я считаю, что с макроэкономической точки зрения этому можно найти как минимум четыре убедительных объяснения.

  

  
    Наличие теневой экономики

    В стране процветает теневая экономика. Это тот сектор рынка, где постоянно востребованы так называемые «неучтенные» деньги (получение взяток, выплата «черных» зарплат, покупка товаров, недвижимости). Здесь вам всегда предложат варианты: официально одна цена, а неофициально – совсем другая. Это превратилось в систему, стало до такой степени обыденным и привычным, что считается нормой. А ведь это – результат неэффективной, безграмотной, оккупационной (не секрет, что Налоговый кодекс писали при помощи американских налоговых консультантов), а потому и несправедливой налоговой системы России. Действительно, хорошо управлять страной, в которой практически все являются потенциальными преступниками, только копни глубже. Так задумано системой, так реализовано через Налоговый кодекс.

  

  
    Перераспределение налогов от бедных к богатым

    При желании и некоторой помощи знающего человека любой гражданин может увидеть, как богатство переходит от одной группы населения к другой через систему сбора налогов. Этот процесс основан на обмане, он совершается путем всевозможных хитростей и уловок, которые простому человеку распознать практически невозможно.

    Для справки: Олег Дерипаска получил кредит от Внешэкономбанка в сумме 4,5 млрд, долларов из Фонда национального благосостояния. Роман Абрамович в своё время совершил фантастическую сделку по продаже госкорпорации «Газпром» своего актива «Сибнефти» за баснословную сумму в 13,7 млрд, долларов. Но и это ещё не всё. Затем государством была оказана «финансовая помощь» металлургическому комплексу «Евраз» на сумму 1,8 млрд, долларов (Абрамович, как известно, является крупнейшим акционером «Евраза»), Было выделено 4,5 млрд, долларов для оплаты долгов еще одной госкорпорации «Роснефть» и т. д.

    Нас приучили думать, что именно такое перераспределение – признак хорошей экономической политики государства, что подобные действия продиктованы нравственными соображениями, что делается благое дело – государство заботится о тех, кому не повезло.

    Руководящие органы избираются за счет украденных у налогоплательщиков денег

    Система выборов, которую мы видим сейчас, это тоже импортный продукт. Она, как и Налоговый кодекс, который никогда не даст подняться нашей экономике, навязана России Западом. Её создавали не наши специалисты, её разработали специально для нас, причем, весьма заинтересованные люди. При такой системе выборов ни одна партия никогда не сможет реализовать своих планов без очень серьезных финансовых вложений. Посмотрите, «Единая Россия» не рассылает письма людям с просьбой пожертвовать на проведение избирательной кампании, ей это и не нужно. Деньги поступают за счет налогов, а именно благодаря хитрой системе возмещения НДС из бюджета. Я в большинстве случаев не доверяю западным экспертам, слишком уж они предвзято относятся к России, не видя, что то же самое творится у них под носом. Однако авторы исследования ГРЕКО (Group of States against Corruption) (в августе 2012 года, документ передан российским властям), опираясь на данные многочисленных источников, утверждают, что большая часть финансирования российской политики находятся в «серой зоне». Доклад можно легко найти в глубинах сайта Генпрокуратуры РФ: «Финансирование наличными порождает коррупцию между донорами и партиями, а также дает властям возможность преследовать доноров неблагонадежных партий в отсутствие механизма распознания денежных трат, выходящих за пределы избирательных фондов», – говорится в докладе. Доклад не опровергнут, тихое молчание. А это же плевок в сторону всей нашей избирательной системы.

  

  
    Инфляция – это незримый налог на бедных

    А сейчас пришло время поговорить об инфляции. Итак, инфляция – это (внимание!) еще один налог на бедных. Как можно забрать у человека часть зарплаты, уменьшить число льгот для пенсионеров и сделать это совершенно «законно», просто взять и уменьшить доходы населения'? Напрямую избиратели этого не позволят. Но когда тот же результат достигается косвенно через инфляцию, все будут считать, что так и должно быть. Это воистину король обманов, настоящий суперобман населения!

    Граждане! Внимание! Правительства специально обесценивают валюту, сокращают ее стоимость посредством инфляции. Например, если деньги теряют свою стоимость на 50 %, то реальные долги правительства, его социальные обязательства перед населением уменьшаются на те же 50 %. Именно благодаря этому финансовому фокусу правительство с помощью долгов и инфляции получает возможность оказывать антикризисную помощь олигархам под видом поддержки экономики и ликвидации долгов. И все это позволяет делать наша налоговая система. А инфляция заставляет жить общество в долг. Причем тому, кто живет в долг, живётся легче, чем тому, кто пытается сэкономить и накопить.

    Многие спрашивают меня: как же это работает? Без лишних подробностей попытаюсь разъяснить принцип действия этого инфляционного механизма. Если бы нам разрешили печатать столько рублей, сколько мы хотим (а сейчас мы можем печатать только то количество денег, которое строго привязано к количеству заработанных страной долларов, в основном, через продажу нефти), то наращивание денежной массы в стране вызовет перепроизводство. Это будет уже не инфляция, а наоборот – дефляция.

    Поэтому и устраивают искусственные игры с сырьем. А кто за стоимость сырья отвечает? У нас – правительство! Цель таких игр – повышение стоимости товаров. Причем тут Налоговый кодекс скажете вы? Вот вам ответ:

    В стоимость топлива входит налог на добычу полезных ископаемых (НДПИ), примерная его доля составляет около 20 %. Так вот, именно рост этого процента, точнее сказать НДПИ вызывает рост стоимости топлива. Величина налога напрямую связанна с ценой на нефть на мировом рынке. Вы не ослышались, рост цены на вашей бензоколонке Налоговый кодекс привязал к мировым ценам на нефть, которая у нас определяется, как мы знаем, в долларах, а налог платится в рублях. Отсюда, если рубль дешевеет, то стоимость бензина за счет НДПИ растет. Если бы Налоговый кодекс писали люди, которые были бы заинтересованы в росте экономики страны, и если, предположим, такой налог как НДПИ нам нужен, то он не был бы привязан к колебаниям валют. Совершенно логично и справедливо. И роста никакого не было бы, как бы там не чудили американцы с мировыми ценами на нефть.

    Второй инструмент для поднятия инфляции – установление высокого процента по кредитам. Но отвечающий за это Центральный банк России тоже имеет отношение к правительству.

    И, наконец, ещё один инструмент. Нужно сделать так, чтобы население не могло позволить себе покупать товары. Это называется снижением покупательной способности населения. Как этого добиться? Способов много, но основной – увеличение налогов, что у нас в стране и делается с завидной регулярностью. Задача простая, человек должен платить за все, а не только за купленные товары. В дополнение к тому, что мы уже все с вами заплатили налоги из нашей зарплаты (НДФЛ, Страховые взносы), мы продолжаем отдавать деньги за налог на транспорт, налог на землю, налог на имущество. А с 1 января 2014 года еще вводится налог на недвижимость для физических лиц. Итог простой, снижение нашей покупательной способности. А со стороны бизнеса это снижение поддерживается соответственно ростом цен на продаваемые товары. Налоги-то за счет кого-то нужно платить.

    Отсюда (ловите мысль), есть спрос или нет спроса – стоимость товара растет, вот и возникает инфляция. А нам с детских лет внушали, что это такая особенность рыночных отношений и от нас ничего не зависит.

    Как вам такой расклад? Так что инфляция – это просто налог на бедных, который закамуфлировали под инфляцию. Это совершенно управляемая вещь, и борьба с инфляцией со стороны ЦБ выглядит как раздувание щек – это игра на публику, не более того. Особая благодарность современному Налоговому кодексу, который четко выполняет задачи, поставленные его конструкторами.

  

  
    Выводы

    Налоговый кодекс нужно менять как можно быстрее, иначе то, что осталось от российского бизнеса исчезнет или окончательно уйдет в тень. Любая помощь олигархам путём распределения денег налогоплательщиков должна быть категорически запрещена. Кроме того, необходимо зафиксировать стоимость природных ресурсов в России. Но это все полумеры.

    Вот что главное, я предлагаю ввести налог с платежей, отменив все остальные налоги, отменив налоговую отчетность и налоговые проверки. Так нам удастся создать благоприятный финансовый климат для эффективного решения экономических и социальных проблем, стоящих перед Россией. Подробно об этом можно прочитать на нашем сайте, сайте политической партии «Партия налогоплательщиков России» (www.pppnr.ru).

  

  
    Кто голосует на выборах в России

    Оплата налог – это как баланс прав и обязанностей. На сегодняшней день, политику России определяют люди, которые не платят налоги. Более того это люди, которые исключены из делового оборота общества и не понимающие, что и как на самом деле происходит, в силу преклонного возраста они легко управляемы извне и живут сегодняшним днем. Давайте честно об этом говорить. Есть конечно исключения, но в общем именно так. Этим и пользуется политтехнологи строя предвыборные компании для своих кандидатов.

    Вот только несколько цифр, иллюстрирующих электоральную активность разных возрастных групп населения России.

    16-35 лет: 90 % вообще не ходят на выборы, считая это бессмысленным занятием. Они не верят власти, считают, что изменить сами ничего не могут.

    35-45 лет: 70 % голосуют против всех (когда закон даёт им такую возможность).

    45-70 лет: 60 % активные избиратели.

    Последняя возрастная категория составляет 57 % от общей численности населения страны. И как раз они определяют будущее России. Парадоксально: люди, которые в силу преклонного возраста не вносят вклад в экономическое развитие страны (но это не главное), а главное то что они не могут объективно оценить политическую и экономическую ситуацию в стране, но сейчас они практически полностью определяют политическую сферу (вернее не они, а люди которые на них нашли способ воздействия).

    Согласитесь, налогоплательщика вряд ли купишь за 500 рублей, и за корзинку продуктов с открыткой.

    А теперь давайте помечтаем, хотя я считаю рано или поздно к этому придем, что голосовать будут только те, кто платит налоги, что бы произошло? Картина была бы совершенно иная, ведь им как говорится лапшу на уши не навесишь они все через призму здравого смысла смотреть будут.

    Дискуссии о сущности демократии не утихают уже несколько тысячелетий. Что представляет собой этот политический режим? Власть народа? Господство большинства над меньшинством? Поиск справедливых и разумных политических решений в интересах всего народа? Ни одно из этих определений нельзя считать абсолютно бесспорным, ведь они зачастую противоречат друг другу. Например, власть большинства не всегда будет справедливой. Особенно когда речь идёт о сборе налогов и распределении полученных таким образом средств.

  

  
    Равенство или справедливость

    Я работаю как проклятый, зарабатываю неплохие деньги и, соответственно, плачу большие налоги. А мой сосед – пьяница, неумеха и бездельник, нормального дохода у него нет, одни долги. Налоги если и платит – то сущие грош!и. Вопрос: почему у нас с ним одинаковые избирательные права? Ведь мы на равных избираем депутатов в парламент – орган, важнейшей задачей которого является установление налогов и распределение бюджетных средств. Деньги зарабатываю только я. А делим мы их вместе!

    Говорят ведь, что нет прав без обязанностей, а когда речь идёт о налогах – это правило нарушается: обязанность платить только у меня, а распоряжаться собранными деньгами – так все вместе. Где справедливость? Никакой. Зато равенства – хоть отбавляй. Давайте, убавим.

  

  
    Армия против денег

    Попытка убавить равенство в пользу справедливости приводит к установлению избирательных цензов, то есть отстранение тех или иных категорий населения от участия в выборах. Общая тенденция развития демократии заключается в отмене всё большего числа цензов.

    В Афинском государстве (Древняя Греция) голосовать могли только взрослые свободные граждане-мужчины на том основании, что только они в отличие от женщин, рабов и иностранцев несли военную службу. То же было в Древнем Риме, нотам мы впервые сталкиваемся с имущественным цензом. Взрослые граждане-мужчины голосовали по сословному принципу: первыми сенаторы, потом всадники, последними – пролетарии. Они различались уровнем дохода. У пролетариев дохода не было, зато они рожали сыновей, будущих солдат. Всадник снаряжал за свой счёт боевого коня и тяжёлое вооружение, сенатор в принципе мог на свои деньги построить государству военный корабль. Логика простая: кто вносит больший вклад в оборону страны – тот обладает политическими правами в большем объёме. Военная демократия называется. Древние германцы жили по тому же принципу: вождя выбирали только воины. Старики, молодняк и женщины к выборам не допускались. Всё это продолжалось до эпохи буржуазных революций. В Европе и Северной Америке в XIX веке военный ценз заменяется имущественным в чистом виде: мужчины (женщинам начинают предоставлять избирательные права только с конца столетия и в течение первой половины XX века) допускаются к выборам только при наличии определённого уровня дохода. Из-за этого даже в самых демократических странах того времени: Великобритании, Франции и США голосовать могли 10–20 % населения.

    Ситуация радикально изменилась в середине позапрошлого века. Европейские страны переходят на всеобщую воинскую повинность, правительства формируют массовые армии, будущим солдатам – подачка в виде права голоса на выборах.

  

  
    Имущественный ценз отступает

    В XX веке отменяется один избирательный ценз за другим. Избирательные права получают даже женьцины (позже негров, конечно, но всё же). Имущественный ценз в чистом виде отменён во всех демократических странах, но, отступая, он маскируется избирательным налогом. Кто не заплатил налог, который призван компенсировать государству расходы на организацию выборов, тот отстраняется от выборов. Но и этот вариант сегодня считается неприемлемым. В США, главных законодателях демократической моды, принимается XXIV поправка к конституции.

    Поправка XXIV к конституции США (ратифицирована в 1967 году):

    Раздел 1. Право граждан Соединенных Штатов участвовать в голосовании на любых первичных или иных выборах за Президента или Вице-президента, за выборщиков Президента или Вице-президента либо за сенаторов или представителей в Конгрессе не должно оспариваться или ограничиваться Соединенными Штатами либо каким-либо штатом вследствие неуплаты какого-либо избирательного или иного налога.

  

  
    Они убивают жирафов!

    Сегодня в российском интернете активно обсуждается возможность введения имущественного ценза. Средний класс возмущён тем, что даже откровенно деклассированные элементы имеют такое же право голосовать, как почтенные собственники. Аргументация принципиально не отличается от доводов английских и французских буржуа двухсотлетней давности. Если учесть, что Запад сегодня практически полностью отказался от всеобщего воинского призыва и перешёл на контрактный способ комплектации вооружённых сил, то принципы военной демократии противопоставить логике крупных налогоплательщиков тоже нельзя. Здравый смысл, наверное, тоже нам подсказывает: если у человека хватает способностей для того, чтобы зарабатывать серьёзные деньги, он сможет правильно оценить логику законодательных решений, направленных на расходование изъятых из его кошелька налогов. Причём в интересах всего общества, даже тех, кто не умеет или не хочет зарабатывать и вносить собственный вклад в пополнение бюджета.

    Но в политике здравому смыслу место находится не всегда. Если в США считается недемократичным использование имущественных цензов в любой форме – значит, их быть не должно. Россия сегодня находится в очень сложных отношениях в Западом. Стоит ли провоцировать американцев ещё раз? Гей-парады, Сирия, Сноуден, Украина… А гут ещё имущественный ценз!

    Но ведь в Дании он существует, выдвигается последний довод сторонников справедливости в сфере избирательного права.

    Статья 29 (1) Конституции Королевства Дания: «…закон устанавливает, в каких случаях уголовные наказания и социальное вспомоществование по бедности могут служить законным основанием для лишения избирательных прав». В некоторых муниципальных в регистры избирательные списки не вносятся граждан, не уплативших вовремя местные налоги, а также получающие пособия для неимущих.

    К сожалению (или к счастью) Россию с Данией сравнивать нельзя. Мы – большая серьёзная страна. А они и так опозорились на весь мир, убивая ни в чём не повинных жирафов и львов в своих датских зоопарках. Так что терять им уже нечего. Вообще датчане – очень интересные, слегка, как бы помягче сказать… странные люди. Последний пример.

    Владимир Путин во время «Прямой линии» 17 апреля возмутился поведением нынешнего генсека НАТО Андерса Фог Расмуссена. По словам президента, политик ещё в бытность его премьер-министром Дании без разрешения записал и опубликовал личный разговор с ним. «Он меня попросил об этой встрече, она не была запланирована. Я согласился, мы встретились, поговорили – он, оказывается, взял с собой диктофон, тайно записал наш разговор, а потом опубликовал в прессе, – рассказал Путин. – Я не мог поверить своим ушам и глазам – чушь какая-то!»

    России придётся немного подождать. До тех пор, пока не уляжется шум вокруг Украины. А там – посмотрим.

  

  
    Совершенно серьёзно

    Ладно, посмеялись над нелепыми датчанами, а теперь серьёзно. Уровень жизни в Дании очень высок даже по европейским меркам, не говоря уж о России. Так что к скандинавскому опыту не грех и присмотреться. Тем более что в мире за последние годы произошли серьёзные изменения. Глобальная экономика вышла на новый уровень, а механизмы принятия политических решений остались прежними. Традиционные модели либеральной демократии трещат по швам, массовый избиратель, как ребёнок, голосует за популистов, обещающих сладкие конфетки всем без исключения и абсолютно бесплатно. Безответственность избирателей порождает безответственность политиков. С этим надо что-то делать. Что предлагает Партия налогоплательщиков России?

    Мы исходим из того очевидного обстоятельства, что к принятию ответственных решений можно до пускать только ответственных, разумных людей. Если ты поставил своё дело, организовал свою жизнь таким образом, что платишь государству налоги – значит, твой голос нужно учитывать, принимая решение о судьбе этих денег. Если ты только потребитель, получатель средств из бюджета – решения будут принимать другие. Кстати, бояться этих «других» пожилым гражданам не стоит: это их дети. Неужели они обидят своих родителей, в любом случае это продукт их воспитания.

    При этом никто не собирается ущемлять хоть в чём-то права социально-незащищённых людей. Они получат поддержку со стороны государства: все необходимые пенсии и пособия должны и будут выплачиваться. Только пути развития нашей экономики, финансовой системы будут определять грамотными ответственные политики, избранные грамотными ответственными избирателями.

  

  
    Политика здравого смысла

    Почему-то никто не удивляется, что лечить людей должны профессионалы, которых население не выбирает. А вот страной у нас по-прежнему могут управлять кухарки. Мы убеждены, что политические силы, опирающиеся на голоса маргиналов, будущего не имеют.

    Партия налогоплательщиков России – за честную, ответственную, эффективную политику. Так будет лучше для всех. Нам нужно отказаться от «демократии» по американски, где весь выбор зависит от суммы денег вложенного в того или иного кандидата, пришло время призвать к здравому смыслу – дать право голоса в руки тех от которых зависит экономика страны, а значит и ее будущее.

  

  
    Глава 623

    Англосаксы – нация джентльменов. Но ещё в позапрошлом вене на туманном Альбионе родилась поговорка: к востоку от Евфрата джентльменов нет. Как это можно понимать? Очень просто. Джентльменский кодекс поведения применим только среди этих самых благородных мужчин белой расы протестантского вероисповедания и либерального мировоззрения. А для всяких там туземцев (проживающих где-то на Востоке, собирательно – за рекой Евфрат) белые сахибы приберегают кнут, пулемёт или авианосец.

    Жители США, несмотря на чёрного президента, остаются настоящими преемниками этой белой джентльменской традиции. Об этом говорит сухая статистика. На счету белого, пушистого, свободолюбивого и демократического государства больше кровавых войн и агрессивных акций, чем у самого кровавого диктаторского режима в любой части света. Нам об этом говорит сухая статистика: за период своего существования (с 1798 по 2013 годы) США использовали военную силу за границей 240 раз. То есть, чаще, чем раз в год! Россия, военная империя по определению, ничем подобным «похвастаться» не может. Немцы, французы, японцы и другие патентованные империалисты тоже отстают в счёте от США.

  

  
    Большая дубинка в умелых руках

    Только-только отвоевав независимость в войне с Великобританией, юные США укусили руку кормящую: напали на своего союзника, оказавшего им поддержку в революционной борьбе – они объявили в 1798 году войну Франции. Цель: колонии, которые Франция, ведущая войну в Европе, отстоять не могла. США получили вначале Луизиану, потом Флориду, затем – бескрайние земли к западу от Миссисипи, занимающие примерно половину их нынешней территории, на которые претендовала Франция. Аппетит приходит во время еды: пока Англия из последних сил сражалась с Наполеоном, американцы возжелали присоединить Канаду. Разгорелась англо-американская война 1812–1813 годов. Агрессоры получили по заслугам: англичане отстояли Канаду и сожгли дотла Вашингтон.

    Потом была Триполитанская война, которую США вели в Средиземном море за тысячи километров от своих берегов. Здесь частичная удача: США получили гарантии свободного торгового мореплавания от берберийских пиратов (этот опыт бы сегодня – да в Сомали использовать), но 300 американских военнослужащих пришлось выкупать из плена.

    А затем джентльмены обратили внимание на туземцев к югу от своих границ. Президент Монро провозгласил знаменитую доктрину: Америка для американцев. Точнее – вся Америка для североамериканцев. Пусть Европа не лезет к латиносам – это вотчина джентльменов из Вашингтона. В начале XX века президент Теодор Рузвельт, модернизируя доктрину Монро, назвал это политикой большой дубинки: «Говори тихо, но держи в руках большую дубинку. И ты далеко пойдёшь».

  

  
    Бей туземцев!

    Американцы, сидя за двумя океанами, имели возможность отрабатывать военные навыки в очень лёгкихспаррингах: с индейцами и мексиканцами. Истребление практически безоружных первобытных людей доблестной, вооружённой до зубов кавалерией почему-то воспринимается американским фольклором как настоящий воинский подвиг. Между тем, это был геноцид коренного населения Америки. Индейцев истребляли поголовно, включая стариков, женщин и детей. А доблестные подвиги совершали именно индейские патриоты, наносившие иногда поражение янки. Вождь племени сиу Сидячий Бык при Литтл-Бигхорне показал, на что способны отважные воины в битве против обнаглевших «джентльменов», А имя вождя апачей Джеронимо, который 25 лет вёл партизанскую войну против оккупантов, стало девизом американской десантуры. Его вначале предательски убили, а потом, задним числом, уважать стали.

    Наточив зубы в стычках с индейцами, американцы выбрали добычу посерьёзней. Они напали на Мексику в 1846 году и через два года присвоили себе огромные территории (нынешние штаты Калифорния, Невада, Аризона, Нью-Мексико, Колорадо, Юта, чуть раньше – Техас).

  

  
    Бей своих!

    Но лучше всего американцы удовлетворили свои кровожадные инстинкты в гражданской войне Севера против Юга. За четыре года (1861–1865) стороны смогли поставить под ружьё несколько миллионов солдат (до войны численность армии США составляла 17 тыс. человек). Межджентльменская бойня унесла больше жизней американцев, чем две мировые войны вместе взятые. Нарастив военные мышцы, молодой империалистический хищник выходит на мировую арену.

    В 1898 году началась первая империалистическая война за передел мира. США против Испании. Что интересно: именно тогда американцы опробовали тактику подлых провокаций на море, которые давали им «законный» повод для начала боевых действий. На рейде Гаванского порта, на Кубе (остров тогда был испанской колонией) ни с того ни с сего взорвался и затонул американский крейсер «Мэн». Причина взрыва до сих пор не установлена, но США. тут же объявили войну и высадили войска на Кубе. За два года они разбили одряхлевшую Испанию, и наградой им стали Куба (протекторат) и Филиппины (полноценная колония). А ещё американцы к тому времени без лишнего шума присоединили туземное королевство на Гавайских островах. Так начала формироваться американская империя.

    А морской фокус американцы использовали потом ещё два раза: подставив устаревшие линкоры под японскую атаку в Пёрл-Харборе и устроив обстрел вьетнамскими катерами своих судов в Тонкинском заливе. Прекрасные поводы для начала войны получились.

    Ладно, защитники американской джентльменской политики скажут, что времена тогда были совсем не вегетарианские: Германия, Япония, СССР вовсю использовали вооружённые силы по их прямому назначению. Но ведь после Второй мировой войны, когда агрессоры были разгромлены, американцы не снизили военной активности.

    Корейская война. (1950–1953 годы). США были главной частью войск ООН, перед которыми была поставлена задача отбросить войска коммунистической Северной Кореи, вторгшиеся на юг Корейского полуострова. Главными оппонентами американских войск были северокорейские войска и китайские «добровольцы» (фактически, части регулярной армии Китая). На стороне Северной Кореи также воевали сотни советских военных советников. В войне в общей сложности участвовали 5.7 млн. военнослужащих США. Войска США потеряли 36,5 тыс. убитыми, около 103 тыс. ранеными и контуженными. Противники – около 500 тыс. убитыми и около 1 млн. ранеными. США потратили на эту войну $385.6 млрд, (далее используется пересчет в ценах 2001 года).

    Война во Вьетнаме (1961–1975 годы). Американские войска вместе с контингентами армий иных государств оказывали помощь Южному Вьетнаму в войне против коммунистического Северного Вьетнама (ему оказывали помощь СССР, страны Варшавского договора и Китай) и партизан. В войне в общей сложности участвовали 8.7 млн. военнослужащих США. Потери США составили 58 тыс. убитыми, 153.3 тыс. ранеными. Вьетнамцы потеряли 1 млн. 339 тыс. убитыми. О количестве раненых данных нет. США потратили на эту войну $826.8 млрд.

    Миротворческая операция в Ливане (1982–1984 годы). После начала израильского вторжения в Ливан в Бейрут прибыли международные миротворческие силы, главной задачей которых было прекратить военные действия между израильтянами и палестинцами, христианами и мусульманами. В состав миротворческого контингента входили и 1,9 тыс. морских пехотинцев США. В 1983 году боевики террористической организации «Хезболла» взорвали автомобили со взрывчаткой рядом с казармами миротворцев. Погибло 263 американских пехотинца, 169 получили ранения. О потерях противника данных нет. Операция обошлась бюджету США в $73.6 млн.

    Вторжение на Гренаду (1983–1985 годы). Решение о применении военной силы было принято Организацией Государств Восточной Части Карибского Моря Organization of Eastern Caribbean States. Перед этим Гренада начала активно сближаться с Кубой и СССР, на острове с помощью кубинцев началось строительство военных сооружений. В войне в общей сложности участвовали 8.8 тыс. военнослужащих США. В ходе боев с гренадцами погибло 19 американских солдат, 119 получили ранения. Противник потерял 70 человек убитыми, 417 ранеными. Стоимость операции $88.6 млн.

    Вторжение в Панаму (1989–1990 годы). В 1987 году осложнились отношения между США и Панамой, на территории которой находится Панамский канал, тогда принадлежавший Соединенным Штатам. Власть в Панаме получил генерал Мануэль Норьега, который обвинил США в нарушении договоров о правилах эксплуатации канала. США прекратили экономическую помощь Панаме и обвинили Норьегу в личном содействии международной торговле наркотиками. В декабре 1989 года Норьега объявил о том, что его страна находится в состоянии войны с США. После этого войска США начали боевые действия. Норьега был арестован (позже американский суд приговорил его к пожизненному заключению). В войне участвовали 22.5 тыс. военнослужащих США. В ходе всего конфликта американцы потеряли 23 человека убитыми, 324 ранеными. Панамцы потеряли 345 человек убитыми. Стоимость операции составила $191.3 млн.

    Война с Ираком (1990–1991 годы). В августе 1990 года иракские войска вторглись в Кувейт и захватили его. Немедленно Ирак объявил об аннексии Кувейта. В январе 1991 года начались бомбардировки Ирака силами международной коалиции, костяк которых составили американские войска, в феврале – операции наземных сил. В апреле 1991 года боевые действия прекратились. В войне в общей сложности участвовали 665,5 тыс. военнослужащих США. На этой войне США потеряли 383 человека убитыми и 467 были ранены. Потери Ирака составили 40 тыс. убитыми и 100 тыс. ранеными. Стоимость войны $8.5 млрд.

    Миротворческая операция в Сомали (1992–1993 годы). Эта операция была проведена международными миротворческими силами по решению Совета безопасности ООН, чтобы прекратить массовую гибель сомалийцев в результате гражданской войны. По данным ООН в 1992 году погибло более полумиллиона жителей Сомали, которые стали жертвами конфликтующих кланов или умерли от голода. Войска США должны были обеспечить безопасность гуманитарных конвоев и, по возможности, захватить предводителей вооруженных банд. В войне в общей сложности участвовали 42,6 тыс. военнослужащих США. Погибло 35 американских солдат, 153 были ранены. О потерях противника точных данных нет. Стоимость войны оценивается в $2.4 млрд.

    Вторжение на Гаити (1993–1995 годы). После очередного военного переворота на Гаити США установили морскую блокаду острова. В операции участвовали 21 тыс. военнослужащих США. 4 американских военнослужащих были убиты, трое ранены. О потерях противника данных нет. Стоимость операции составила $1.8 млрд.

    Миротворческие операции в бывшей Югославии (1992–2001 годы). Миротворческая операция в бывшей югославской республике Боснии, ставившая целью разделение воюющих сторон и оказание гуманитарной помощи мирному населению. Операцию проводили войска НАТО, США направили 20 тыс. военнослужащих. В ходе операции войска США потеряли 9 человек убитыми. О потерях противника данных нет. Стоимость операции оценивается в $20.1 млрд.

    Конфликт в Косово (1999 год). Цель операции – прекращение этнических чисток в югославской провинции Косово. В проведении операции участвовали 31,6 тыс. человек. Войска США потеряли двух человек убитыми. Югославские войска и полицейские – 1–5 тыс. Стоимость операции $2.3 млрд.

    Антитеррористическая и миротворческая операция в Афганистане (2001–2003 годы). Цель операции – уничтожение баз террористов на территории Афганистана. США задействовали 4 тыс. солдат, находившихся непосредственно на территории страны, 60 тыс. человек поддерживали их, находясь за пределами Афганистана. Всего в ходе операции погибло 37 военнослужащих США. Общие затраты на проведение этой операции превысили $4 млрд. Операция в Афганистане продолжается до сих пор.

    (По материалам сайта Pravda.Ru)

  

  
    Продукт внутреннего пользования

    Всё это выглядит очень странно. США вроде бы демократическая страна. За соблюдением прав и свобод там следят, их (права и свободы) холят и лелеют. Попробуйте, например, назвать в Америке негра – негром. Или публично заявить, что гомосексуализм – это как-то не по-джентльменски. Вас буквально со свету сживут, затравят, застыдят, опозорят. Демократия и либерализм в полный рост. Если полицейский застрелит человека (особенно если полицейский белый, а человек – не совсем белый) – очень шуметь начнёт вся прогрессивная американская общественность.

    А вот во внешней политике всё как-то иначе. Человекам их права приходится популярно разъяснять. Особенно если они, например, живут к востоку от Евфрата. Или даже от Немана. И почему-то там у себя, на отсталом Востоке, считают, что гей-парады не самое полезное зрелище для подрастающего поколения. Вот тогда они – не правы. Они не понимают, что такое свобода, демократия и права человека.

    Да, ещё: у вас, у туземцев, неправильные цены на газ и на нефть. Значит, мы, США, будем вас учить. По-джентльменски, большой дубинкой. По голове.

    Для справки: Генри Киссинджер, знаменитый американский политик, госсекретарь США с 1973 по 1977 годы, вспоминает: «Когда нам нужно было ударить СССР, мы брали большую дубинку, на которой было написано «Права и свободы человека и гражданина»,

    Такая вот демократия получается, на вынос. На вынос мозга вместе с головой.

    А нам, в России – это надо?

  

  
    Глава 628

    США до сих пор – могучая сверхдержава. И положение своё эта страна завоевала, кроме всего прочего, благодаря грамотно организованной налоговой системе. Она позволяет американскому государству при необходимости аккумулировать огромные средства для решения важнейших политических, экономических и социальных задач. Так, умелое лавирование по волнам фискального моря позволило американцам погасить последствия мирового экономического кризиса первой половины XX века, а рейгановская налоговая революция не только вывела страну из финансового тупика, но и содействовала победе Запада в холодной войне против СССР.

    Итак, как развивалась налоговая система мирового гегемона? Какие уроки мы можем извлечь, изучая механизмы налогообложения США?

  

  
    Налоговые права и фискальные свободы

    На заре своей истории США представляли собой своеобразный налоговый заповедник, в котором резвились довольные граждане и счастливые бизнесмены. Налогов было относительно немного. Американцы платили налоги на конные экипажи, на производство алкоголя, на табак, на сахар, на рабов, на ценные бумаги и на имущество, которое продавалось с аукционов.

    Как всегда, налоговые вольности закончились из-за войны. В год наполеоновского нашествия на Россию американцы решили оттяпать у бывшей метрополии лакомый колониальный кусочек – Канаду. Началась единственная в истории (к нашему сожалению) англо-американская война (1812–1813 годы). Для пополнения казны правительство США ввело налоги на предметы роскоши (изделия из золота, серебра, драгоценных камней). Правда, вскоре (в 1817 году) конгресс эти налоги отменил, заместив выпадающие доходы бюджета ростом таможенных ставок.

    До следующей большой войны на налоговом фронте в США всё было спокойно. В 1861 году разразилась знаменитая гражданская война Севера и Юга. Она потребовала концентрации огромных финансовых ресурсов. Так, до её начала вооружённые силы северян насчитывали в своём составе всего около 16 тысяч человек. А уже в ходе войны северяне мобилизовали в армию свыше двух млн. человек, которые были оснащены огнестрельным оружием, современной артиллерией и флотом, включая броненосцы.

  

  
    Цена победы

    В 1862 году конгресс пошёл на необычную для американцев меру: был введён подоходный налог. Была установлена прогрессивная шкала налогообложения. Те, кто зарабатывал от 600 до 10 тысяч долларов в год, платили в казну налог 3 %. Те, кто получал больше – платили государству от 4 до 6 %. Налоговые службы США (во время гражданской войны была создана централизованная фискальная служба, до этого времени сбором налогов ведали власти штатов) за время войны наработали солидный опыт и в 1866 году поставили рекорд: было собрано 310 млн. долларов налогов. Результат удал ось превзойти только в 1911 году.

    Американцы всегда не любили платить налоги (впрочем, как и граждане всех остальных стран без исключения). Поэтому они активно боролись с подоходным налогом. Борьба эта велась с переменным успехом. В 1868 году подоходный налог отменяется. Власти предполагают, что выпадающие доходы можно заместить налогами на производство табачной продукции и алкоголя. Но в 1894 году налог возвращают. Ненадолго. Через год Верховный суд США его снова отменяет: дескать, в конституции такой налог не упоминается. Конгресс решил не сдаваться: в 1913 году принимается 16-я поправка к конституции США, которая позволила правительству облагать налогом доходы граждан. Дополнительные средства оказались вовсе не лишними: страна приняла участие в 1-й мировой войне. Как известно, США извлекли огромную выгоду из этого глобального конфликта: на военных заказах были заработаны огромные деньги. Это позволило в 1918 году собрать налогов на невероятную до тех пор сумму: 1 млрд, долларов.

  

  
    Кризис не тётка

    На волне таких финансовых успехов американское правительство расслабилось. В 1919 году, идя на поводу у религиозных фундаменталистов, конгресс поправкой к конституции вводит сухой закон. Громадные доходы производителей алкоголя уходят в криминальную тень. Бюджет теряет деньги, мафия процветает. Процветание длится до конца весёлых 20-х годов. Эра джаза завершается Великой Депрессией, которая разразилась в 1929 году.

    В 1932 году правительство президента Гувера, пытаясь переломить ситуацию, проводит крупнейшее для мирного времени повышение налогов. Максимальный размер налога на доходы частных лиц составил 55 %. Корпорации вынуждены были платить в казну 14 % от объёма своих доходов. Для США это был невиданный уровень налогообложения. Но даже такие драконовские меры не принесли результата. Рост ставок налогообложения нивелировался спадом экономической активности: в стране росла безработица, не уменьшалось количество банкротств.

    На пике социальных протестов к власти пришёл президент Франклин Рузвельт. Победу ему принесли популистские обещания, он клялся простым американцам, что переложит бремя кризиса на плечи богатеев.

    С 1935 году американцы, чей доход превышал полмиллиона долларов в год, должны были отдавать государству 75 %. Это – рекордный показатель для США. Кроме того, Рузвельт провёл поправку к конституции, которая отменила злополучный сухой закон. Бюджет был серьёзно пополнен, однако кризис преодолеть всё же не удалось. Власти страны серьёзно беспокоил растущий бюджетный дефицит (тогда к подобным вещам в Америке относились очень серьёзно). Но к этому времени президент Рузвельт и его советники стали поклонниками экономической теории английского экономиста Джона Кейнса, который считал, что роста государственных расходов бояться не следует. Наоборот, такие расходы способны разогреть экономику. Впрочем, Рузвельт был человеком осторожным. Он не пошёл на резкий рост государственных расходов, но и налоги больше увеличивать не стал. И без этого рост налогов в США накануне 2-й мировой войны достиг потрясающих размеров. По некоторым из них ставка достигала 96 %.

    Американский налогоплательщик перечисляет средства в бюджеты четырёх уровней. Это два государственных бюджета, федеральный и штата, а также два местных, графства и муниципальный. В отличие от России, физические лица в США платят больше налогов, чем лица юридические. Бюджеты получают от граждан в 5–6 раз больше средств, чем от корпораций. Фискальная система США – мощнейшая государственная структура. Здесь работает 114 тысяч федеральных служащих, что в пять раз больше численности ФБР и в два раза больше штатного расписания ЦРУ.

  

  
    Война в радость

    Заокеанское положение США позволяет этой стране уподобляться обезьяне из старинной китайской поговорки: она, сидя на высоком холме, наблюдает за битвой двух тигров в долине.

    Началась 2-я мировая война. Огромные оборонные заказы уничтожили безработицу в США. Американцы начали зарабатывать деньги, всё больше и больше денег. Сравним. В начале войны, в 1939 году, подоходный налог платили около 4 млн. граждан США. Они перечислили в федеральный бюджет 2,2 млрд, долларов. А в конце войны, в 1945 году, 42 млн. американцев заплатили подоходный налог на общую сумму свыше 35 млрд, долларов. Большой популярностью у американцев пользовалась в то время патриотическая песня «Я сегодня заплатил подоходный налог».

    После войны американцы привычно ожидали облегчения налогового бремени. Но к этому времени политическая элита США приняла решение: сверхдержава должна выполнять полицейские антикоммунистические функции по всему миру. Так что военные расходы снижать никто всерьёз не собирался. В 1948 году были увеличены налоги на состоятельных граждан, а также налоги на корпорации. В 1950 году США вступила в войну на Корейском полуострове. Налоги были в очередной раз увеличены.

    Наступают новые времена. На волне ожидания демократических преобразований на пост президента США избран Джон Кеннеди.

    В советские времена большой популярностью у наших граждан пользовались книги из серии «Акулы империализма: как нажиты крупнейшие состояния Америки». Одним из неизменных персонажей этих книг был Эндрю Меллон: бизнесмен, миллиардер, министр финансов у трёх президентов США, крупнейший теоретик в финансовой и налоговой сфере. Последним работодателем министра Меллона был президент Гувер, правительство которого втянуло страну в Великую депрессию. И, тем не менее, большим поклонником теорий Меллона был молодой, энергичный и сверхпопулярный президент Джон Ф. Кеннеди.

  

  
    Что сокращать: налоги или расходы?

    Меллон предложил схему, по которой налогоплательщики в конце года могли получить из казны часть уплаченных ранее налогов. Для этого, разумеется, нужно было выполнить ряд условий. Кеннеди использовал как раз такой механизм. В результате за первый год своего правления (1961) он сократил налоги на 20–30 %. При этом максимальная ставка подоходного налога была им снижена с 91 до 70 %. Правительство Кеннеди параллельно провело серьёзную социальную реформу, государство взяло на себя, к примеру, расходы малоимущих на медицинское обслуживание. Логика реформаторов была простой: государство освобождает граждан от части расходов, те начинают больше тратить, а повышение покупательского спроса стимулирует производство и торговлю. Реформа начла давать положительные результаты, ВВП США вырос сразу на 3,74 %. Но вскоре Кеннеди убили, началась эскалация военных действий во Вьетнаме, экономика страны снова пошла на спад. В конце 60-х налоги в очередной раз постепенно поднимаются. При этом такие шаги президента Линдона Джонсона поддерживают многие предприниматели, которых обеспокоило снижение государственных расходов и, соответственно, снижение объёма госзаказов для бизнеса. Но повышение налогов не принесло результатов: положительный эффект был сведён на нет ростом инфляции. В 70-е годы проводится поэтапное снижение налогов на бизнес: были снижены налог на инвестиции и налог на основной капитал. Снова никакого эффекта. Американская экономика неуклонно вползает в стагнацию.

  

  
    Триумф рейганомики

    По всем опросам общественного мнения в США Рональд Рейган признаётся одним из самых популярных президентов за всю историю страны. Рейган не только сумел сокрушить «империю зла», Советский Союз, но и справиться с глубоким системным кризисом, который долгие годы терзал экономику заокеанской сверхдержавы. Если бы не реформы Рейгана, ещё неизвестно, кто бы вышел победителем из холодной войны: США или СССР.

    Главное, что сделал ковбой-президент: он резко сократил подоходный налог. Рейган снизил его в среднем на 23 %. Таким низким он не было с 1916 года. Подоходный налог остался прогрессивным, были установлены три ставки: 15 %, 28 % и 33 %. Таких низких ставок подоходного налога для физических лиц не знала в то время ни одна развитая западная экономика.

    Вторым рычагом рейганомики стало резкое увеличение государственных расходов. Рейган нажал на два рычага одновременно: повысил покупательский спрос и поднял объём государственных заказов. Результатом стало появление дополнительных 40 млн. рабочих мест. Правда, социально незащищённым слоям населения пришлось затянуть пояса, но на фоне экономического роста никто этого в вину Рейгану не ставил. А рост государственного долга тогда ещё не достиг катастрофических размеров.

  

  
    Очень страшный дефицит

    Преемники Рейгана вынуждены были разбираться с проблемами, которые достались им по наследству от президента-реформатора. Уже Джордж Буш-старший вынужден был снова поднимать налоги. И сделал он это в самых иезуитских традициях: вначале публично пообещал, что налоги останутся на прежнем уровне, а буквально через две недели всё-таки поднял их уровень. Следующий президент – Билл Клинтон – снова поднял налоги в 1993 году. На короткое время Клинтону даже удалось сделать бюджет США бездефицитным. Для этого президент-демократ поднял уровень налогов для самых богатых. Те американцы, чей годовой доход находился в рамках от 115 тыс. долларов до 250 тыс. должны были перечислять в казну не 31 %, как до этого, а 36 %.

    В конце века налоговые качели вновь изменили своё положение: налоги начали потихоньку снижать. На кону стояли ставки подоходного налога для самых богатых. В США это – гигантские средства. В 1999 году 20 % самых богатых людей Америки получали почти 50 % национальных доходов и платили в федеральную казну около 60 % налогов. Соответственно, при снижении ставки подоходного налога богатые 20 % населения получили порядка 80 % сэкономленных в целом средств.

    В 2001 году президент Джордж Буш младший (который по всем опросам признаётся наиболее слабым президентом США, за последние 100 лет) предпринял самое серьёзное снижение налогов после Рейгана. Была установлена следующая сетка налогообложения для граждан: 10 %, 25 %, 28 %, 33 % и 35 %. Для сравнения: в Европе максимальная ставка в большинстве стран Евросоюза не ниже 45–50 %. В ряде стран – свыше 70 %. Тем не менее, правительству страны не удалось справиться с проблемой роста государственного долга и бюджетным дефицитом. Кое-кто связывает это с ростом военных расходов США во время правления президента-неокона.

  

  
    Обещания Обамы

    Барак Обама пришёл к власти под лозунгами восстановления социальной справедливости. В том числе – ив сфере налогообложения. Он любил рассуждать о несовершенстве налогового законодательства США, что позволяет богатым находить массу лазеек для уклонения от уплаты налогов.

    Он провозгласил свою приверженность правилу Баффета. Этот мультимиллионер как-то заявил, что ставка его налогообложения меньше, чем у его секретаря. Поэтому принцип Баффета заключается в том, что система налогообложения должна быть справедливой, богатые должны платить налогов как минимум не меньше, чем средний класс и бедные.

    Надо признать, что Обама в целом выполнил свои предвыборные обещания в части системы налогообложения. С одной стороны, были сокращены налоги с зарплаты. Это снижение (на 2 %) затронуло зарплаты 160 млн. человек. Для семьи с годовым доходом в 50 тыс. долларов экономия, таким образом, составила 1000 долларов. Кроме того, правительство организовало систему налоговых кредитов, которая позволяет американцам получить образование или содержать детей. Налоговый кредит на обучение составляет порядка 2,5 тыс. долларов, а налоговый кредит для многодетных семей может доходить до 5 тыс. долларов.

    С другой стороны, президент-популист усилил налоговое бремя богатых граждан. Была существенно повышена налоговая ставка для тех, чей годовой доход превышает 400 тыс. долларов. Повышен также налог на прирост капитала: для богатых американцев установлена ставка 20 % (для прочих граждан – 15 %).

    Стоит, однако, напомнить, что во время предвыборной кампании первый чернокожий президент США обещал повысить ставки налогов для тех, чей доход превышает 250 тыс. долларов. Как видим, под давлением республиканцев ему пришлось умерить свои налоговые аппетиты. Это привело к сокращению налоговых поступлений по сравнению с предполагаемыми объёмами. Ведь американцы, чей годовой доход превышает 400 тыс. долларов – это всего 2 % от численности населения страны.

  

  
    Налоговые качели в США продолжают раскачиваться

    Именно вопросы налогообложения являются ключевыми при проведении любых избирательных кампаний в Америке. Республиканцы традиционно выступают за снижение налогового бремени, а демократы – за их увеличение. И эта традиция не меняется уже на протяжении многих десятилетий, что говорит о большом запасе прочности экономики США

  

  
    Глава 638

    За наш язык иногда обидно бывает. Особенно, когда несознательная молодёжь грешить англицизмами начинает: апгрейд, он-лайн, бэкграунд, девайс, гаджет, айпод и прочий рэп-гламур. Как будто на великом и могучем всё это сказать нельзя. Говорят – нельзя. Какие-то «далекие от русского языка» вообще выложили в интернете список из 25-и слов, которые, якобы, на русском языке вообще никак отразить невозможно.

    Не может такого быть, ведь в нашем языке, как утверждают лингвисты, более 500 тысяч слов. Хотя обыкновенному человеку в жизни для удобства достаточно использовать всего три тысячи слов. Попробуем разобраться.

  

  
    Заветные 25 слов

    Backpfeifengesicht (немецкий) – лицо, по которому необходимо врезать кулаком. Ближайший русский аналог «кирпича просит». Но здесь – в одно слово.

    Мы не согласны. На русском языке можно найти массу аналогов этого хитровыгнутого немецкого ворда. Скажешь: харя, хайло, шайба – сразу понятно, каким ригелем по такому гезихту врезать нужно. И всё – одним словом. Что русскому хорошо – то немцу смерть.

    Tartle (шотландский) – паническое состояние, когда вы должны познакомить с кем-то человека, а имя его вспомнить не можете.

    Нервные они какие-то, эти шотландцы. Мы по таким пустякам заморачиваться не привыкли. Ну, ты, в общем… смотри – там наливают! Какой шотландец после этого вспомнит, как его зовут?

    侘寂 (Wabi-Sabi) (японский) – возможность увидеть нечто прекрасное в несовершенстве. Например, в трещине на Царь-Колоколе или в отсутствии рук и головы у статуи Ники Самофракийской.

    Странные эти японцы, всё им дефекты подавай. Мы, русские, устроены гораздо проще. Вот автомат Калашникова – изделие вообще идеальное. На него можно любоваться бесконечно. Как на цветущую сакуру.

    Myotahapea (финский) – когда кто-то что-то сделал дурацкое, а стыдно за это почему-то вам.

    Что тут скажешь? Пожалуй, финнам больше не наливать…

    Yuputka (язык ульва, индейцев Гондураса и Никарагуа) – ощущение, когда идешь по лесу, и тебе кажется, что к твоей коже кто-то прикасается. Например, призраки.

    Зато в русском языке есть замечательная поговорка: лучше калымить в Гондурасе, чем гондурасить на Колыме. Верно – по самое Никарагуа.

    Rwhe (язык тсонга, разновидность банту, Южная Африка) – упасть пьяным и голым на полу и заснуть.

    Совсем эти банту пить не умеют. В русском языке такого безобразия быть не может.

    Cafune (бразильский португальский) – нежно проводить пальцами по волосам того, кого ты любишь.

    Гламурненько, однако. Наши кавалеры так не умеют. Можно, говорят в лучшем случае, я тебя поцелую в самые дёсны? Не дождешься от них галантного политеса.

    Iktsuarpok (язык инуитов) – представьте, что вы у себя дома кого-то ждете, а этот кто-то не идет и не идет, и вот вы начинаете выглядывать в окно, выбегать за дверь, чтобы посмотреть, не идет ли гость. Как-то так.

    Что интересно: бегают эти инуиты (эснимосы по-нашему), бегают, а в гости к ним никто кроме белых медведей и не заглядывает.

    Fond de I’air (французский) – дословно переводится, как «дно воздуха». Выражение означает следующее: на улице лето и светит солнце, и вроде бы нужно одеться легко, но на самом деле – очень холодно. Не просто холодно, а прямо до дрожи.

    А валенки, французики, не пробовали?

    Можно с калошами, по погоде.

    Desenrascanco (португальский) – возможность выпутаться из затруднений, не имея для этого ни продуманного решения, ни вообще каких-либо возможностей.

    Ну, это мы знаем. Понадеяться на русский авось. Слово короче и энергичнее.

    Lagom (шведский) – не слишком много, не слишком мало, а так, чтобы в самый раз.

    По-русски: края видишь?

    バックシャン (bakku-shan) (японский) – когда барышня со спины кажется привлекательной, а при виде ее лица тебе становится страшно. В общем, нечто вроде: «эх, такую задницу испортила!»

    Сзади девушка – спереди бабушка. Длиннее, но потянет и по-русски.

    Glaswen (валлийский) – неискренняя улыбка: когда человек улыбается, а ему совсем не весело.

    В русском языке такого слова быть не должно. Мы народ откровенный: если человеку хреново, он всему миру глаз на попу натянет и моргать заставит. И улыбаться при этом точно не будет.

    Ilunga (демократическое Конго) – человек, который может забыть и простить в первый раз, снисходительно отнестись во второй, но в третий раз, если ты его подставишь, надерет тебе задницу.

    Мы, русские, конечно, так демократично изъясняться не можем. Просто говорим: бью два раза. Второй – по крышке гроба. Заметьте, до трёх не считаем.

    Ока (язык ндонга, Нигерия) – затрудненное мочеиспускание, вызванное тем, что объелся лягушек, прежде чем начался сезон дождей.

    Лягушек не едим. Простатит лечим вовремя.

    Mamihlapinatapai (яганский, язык кочевых племен Огненной Земли) – взгляд, которым люди обмениваются и осознают, что оба хотят одного и того же, но никто не решается начать первым.

    Не надо стесняться, два нерешительных идиота из кочевых племён Огненной Земли. Просто говорите: только после вас. Так, по крайней мере, французы делают. Мы – не пробовали.

    L’esprit d’escalier (французский) – чувство, которое испытываешь после разговора, когда мог бы сказать многое, а вспомнил или точно сформулировал только сейчас. В общем, когда только после разговора понимаешь, как именно нужно было ответить. Дословно же переводится как «остроумие на лестнице».

    Классический русский аналог: задним умом крепок. Немного длиннее, но причём здесь лестницы? Можно сказать, например, про позднее зажигание.

    Kummerspeck (немецкий) – дословно переводится, как «бекон горя». Вообще же обозначает действие, когда вы начинаете неумеренно есть все подряд, чтобы заглушить свою депрессию.

    Ох уж эти немцы! Просто так обожраться не могут, сразу какой-нибудь фрейдизм приплетают. Не надо нам ваших комплексов! Недаром мы вас дразним: немец-перец-колбаса.

    Kaelling (датский) – видели женщин, которые стоят во дворе (ресторане, парке, супермаркете) и орут, как потерпевшие, на собственных детей? Ну, датчане называют это именно так.

    А мы просто орём, на кого хотим. И никого за это никак не называем. Зато жирафы в наших зоопарках чувствуют себя в полной безопасности.

    (Nunchi) (корейский) – искусство быть не Backpfeifengesicht, а человеком тактичным и вежливым, который с уважением выслушает своего собеседника, не станет сморкаться в шторы, и поймет настроение того, кто рядом. Интеллигент – не совсем верное будет определение, потому что к умственным способностям это слово не имеет никакого отношения.

    Русский интеллигент никогда не станет в шторы сморкаться. Он сморкается на пол!

    Tingo (паскуальский, Океания) – брать взаймы у друга деньги или вещи, пока у того вообще ничего не останется, кроме голых стен.

    Это не по-паскуальски, а как-то по-паскудски, не по-пацански, в общем.

    Koyaanisqatsi (язык индейцев Хопи, США) – «природа, потерявшая баланс и утратившая гармонию» или «стиль жизни, настолько сумасшедший, что это противоречит самой природе». Наилучшее описание жизни современного человека в мегаполисе.

    Что эти индейцы в мегаполисах понимают! Постояли бы они в московских пробках, изъяснялись бы короче. И только матом.

    Nakakahinayang (тагальский, Филиппины) – чувство сожаления, которое испытываешь от того, что не смог воспользоваться ситуацией, или предоставленными возможностями, потому что побоялся рискнуть, а у кого-то все получилось, как надо.

    Да-не-слабо-мне-это-было. То же самое, но по-русски. И гораздо лучше.

    Sgiomlaireachd (гэльский шотландский) – раздражение, которое вызывают люди, отвлекающие тебя от еды, когда ты чертовски голоден.

    И это слово придумали люди, у которых вволю вкусного виски! А они знай себе, только закусывают!

    חוצפה (chucpe) (иврит) – шокирующее, циничное и наглое поведение, которое формально неоспоримо. Ну, скажем, как если бы ребенок замочил обоих своих родителей, а теперь просит судью о снисхождении, потому что остался сиротой.

    Вот прямо в точку евреи сказали! Именно так себя американцы ведут! В Сирии, на Украине. Везде.

    Так что не надо русский язык обижать. Всё на нём сказать можно. А теперь вы, на своём финском, тагальском и прочем шотландском попробуйте: «Я помню чудное мгновенье…»
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    Глава 640

    Украинский кризис развеял все сомнения. Сегодня даже самые отпетые оптимисты понимают: США для нас – тот самый Большой Сатана, который попытается уничтожить Россию при наличии любой возможности остаться безнаказанными, избежать смертельного удара возмездия.

    Как можно расценивать силы противников во вполне возможной схватке? Сколько продержится на ринге российский богатырь против заокеанского ковбоя? Когда ударит роковой гонг, возвещающий о начале решающего боя?

    В Атомном клубе планеты сегодня числятся, кроме США, еще восемь стран: Россия, Франция, Великобритания, Китай, Израиль, Индия, Пакистан и КНДР. Но лишь четыре из них – США, Россия, Китай и Израиль – обладают носителями ядерного оружия во всех трех природных стихиях. И только Россия имеет стратегические силы, сопоставимые по мощности с Соединенными Штатами.

  

  
    Стратегические силы России

    СУХОПУТНАЯ часть российской триады состоит из трех стратегических ракетных армий, объединяющих 18 дивизий, в состав которых входят полки, оснащенные шахтными и мобильными МБР. К началу текущего года в шахтных пусковых установках на боевом дежурстве находились: 3 дивизии – 148 тяжелых ракет РС-20 (по 10 боеголовок индивидуального нацеливания в каждой), 2 дивизии – 150 ракет РС-19 (по 6 боеголовок), 30 моноблочных однозарядных носителей РС-24 «Тополь-М». Итого: 328 ракет. В соединениях мобильных носителей состояло 3 дивизии – 36 боевых железнодорожных комплексов (БЖРК) с ракетами РС-22 и 10 дивизий – 345 грунтовых автомобильных комплексов с ракетами РС-22 «Тополь». Итого: 381 носитель. (БЖРК планируется восстанавливать к 2020 году). А всего в сухопутной компоненте российской триады насчитывалось около 709 ракет, способных поднять в одном залпе около 3000 боеголовок – больше половины всех находящихся на боевом дежурстве.

    МОРСКОЙ компонент триады состоит из трех дивизий атомных подводных крейсеров. 1-я и 3-я дивизии дислоцируются в спецгаванях Кольского полуострова: Нерпичья, Оленья, Ягодная и Островная. В них 16 субмарин: шесть кораблей класса «Тайфун» и десять – класса «Дельфин». 2 – я дивизия подводных ракетоносцев дислоцируется в спецгаванях западного побережья Камчатки – Рыбачье и Павловское – и насчитывает 15 субмарин классов «Кальмар» и «Мурена».

    В сумме все российские подводные атомные крейсеры способны в одном залпе запустить 332 ракеты – 1744 боеголовки индивидуального нацеливания.

    ВОЗДУШНЫЙ компонент представлен 37-й армией стратегических бомбардировщиков. В его составе 78 самолетов: 8 машин типа Ту-160 и 70 самолетов Ту-95мс. В одном вылете армия поднимает 624 крылатых ракеты с моноблочными зарядами. В сумме носители российской триады имеют в своем арсенале около 5500 термоядерных боезарядов индивидуального нацеливания на 1120 носителях.

  

  
    Стратегические силы США

    Они составляют ядерную триаду, компоненты которой входят в Объединенное стратегическое командование (ОСК). На первое января текущего года ОСК состояло из:

    МОРСКИХ сил: две эскадры атомных подводных ракетоносцев, развернутых на восточном и западном побережьях Америки. Атлантическая эскадра насчитывает 10 субмарин и базируется в порту Бангор (Мэн), Тихоокеанская – 8 субмарин, база Кингс-Бэй (Калифорния). Все эти субмарины являются подводными ракетными крейсерами класса «Огайо», крупнейшими в мире подлодками. Они способны нести по 24 межконтинентальные баллистические ракеты (МБР) подводного старта типа «Трайдент-2», снаряженные 10 боеголовками индивидуального нацеливания каждая. Одним залпом обе эскадры способны запустить 428 МБР, несущих 2784 боеголовки мощностью от 100 до 475 килотонн по тротиловому эквиваленту каждая (от 7 до 25 «хиросим» соответственно). Морской компонент триады содержит половину всех развернутых ядерных боезарядов.

    НАЗЕМНЫЕ силы состоят из носителей, входящих в состав Боевого космического командования (БКК). В его группировке 550 МБР: 50 типа «Пискипер-МХ» и 500 типа «Минитмен-3». Все эти ракеты размещены в шахтных пусковых установках, которые дислоцируются в трех позиционных районах вокруг авиабаз Майнот, Мальстрем и Уоррен. МБР «Пискипер» несут по 10 боеголовок, «Минитмен-3» – по три боеголовки. В одном залпе все наземные носители способны поднять 1300 боеголовок индивидуального нацеливания.

    ВОЗДУШНЫЕ силы представлены Боевым авиационным командованием (БАК). В его шести авиакрыльях (соединениях типа дивизии) в строю находятся 210 стратегических бомбардировщиков: около ста самолетов Б-52, 93 – Б-1 б и 21 – радионевидимый Б-2а. В одном вылете все бомбардировщики БАК способны доставить до цели около 1600 авиабомб и крылатых ракет с моноблочными боезарядами. Всего же в арсенале стратегической ядерной триады США. на 1 января 2003 года было оперативно развернуто 6150 боеприпасов различной мощности.

    (По данным журнала «Военное обозрение)

  

  
    Всё хорошо… до 2025 года

    Итак, статистика говорит о том, что ядерный паритет худо-бедно с американцами мы поддерживаем. Но это только на первый взгляд. Долго такое соотношение поддерживаться не будет. Более-менее спокойная жизнь (или жизнь вообще) предстоит России до тех пор, пока американцы не освоят технологии и стратегии подавления сил ядерного сдерживания (СЯС) России. А они идут к решению этой задачи семимильными шагами: разрабатываются сверхточные системы обычных вооружений, новые системы перехвата, поражения подводных ракетоносцев и прочие высокотехнологичные военные игрушки. Что удерживает супостата от немедленного удара по строптивой России? Большого Сатану сдерживает наш ручной «Сатана». Межконтинентальная баллистическая ракета Р-20, по американской классификации «Сатана» (по нашей – «Воевода»), Именно эти тяжелые ракеты – наш смертельный ответ американцам. Никакие системы ПРО не способны уничтожить все боеголовки, которые несёт эта ракета. Печально, но это наследие советских времён имеет свой срок службы, и производить подобные вещи нашей промышленности уже не по силам. А ракеты, между тем, имеют свой срок службы. У «Сатаны» он должен был истечь уже в 2010 году. По решению Владимира Путина ни одна тяжелая ракета не будет снята с боевого дежурства до истечения срока годности. А срок этот продлён. РС-20 точно останутся до 2020 года. А что потом?

  

  
    Не спать! Бояться!

    Специалисты предлагают несколько рецептов, которые помогут России выжить в смертельном противостоянии. Приведём некоторые из них, наиболее реалистичные. А потом один – фантастический.

    Максимально продлить срок эксплуатации Р-20. Постепенно снимать с дежурства ракеты, которые невозможно поддерживать в режиме боеготовности, а оставшиеся поддерживать в «рабочем» состоянии. Это делается, иначе мы просто не дожили бы до 2014 года, а сгорели бы в ядерном огне в 2010 году.

    Разрабатывать что-то новенькое. Мынешний «Тополь-М» по сравнению с «Сатаной» – это плотник супротив столяра, как говаривал классик. Для начала можно оснастить моноблочные ракеты хотя бы тремя боеголовками. Плюс соответствующие системы преодоления ПРО. По сведениям министерства обороны, новые тяжёлые МБР (наследники «Сатаны») могут поступить на вооружение в 2018 году. Это очень жёсткие сроки, нужно торопиться.

    Возврат мобильных ракетных поездов. Эта уникальная система, которую американцы так и не смогли воспроизвести, была снята с вооружения 10 лет назад. Путин указал на необходимость через несколько лет воссоздать грозные и неуловимые мобильные системы. Это решение можно только приветствовать.

    Противодействие любым попыткам запугать нас системой ПРО. Конечно, США наплевать на судьбу Европы в возможной глобальной войне, своими сателлитами заокеанские хозяева пожертвуют с лёгкостью. Но всё же угроза ядерного пожара охладит антироссийские настроения современной Европы и заставит её задуматься о возможности выстраивания самостоятельной политики на восточном направлении. Путин работает и над этой задачей. Решение об установке ракет «Искандер» в Калининградской области – сильный аргумент. А теперь, после приобретения непотопляемого авианосца в Чёрном море (Крым, если кто-то не понял) мы сможем нанести Европе удар и в «левую» скулу. Российское военное руководство озвучило планы по размещению на свободолюбивом полуострове воздушных ракетоносцев ТУ-22М. Они своими крылатыми ракетами смогут покрывать территорию старушки Европы вплоть до британских морей с лёгкостью, которую позволяет себе племенной бык в отношениях со скромными бурёнками. Вспомним мифологию: Зевс похищал скромницу Европу как раз в облике быка. Мы сможем устроить ей ракетно-ядерное осеменение. Таким образом, размещение системы ПРО в Румынии и Польше теряет всякий смысл.

    Морская часть нашей ядерной триады – отдельная головная боль. Кажется, здесь наметился положительный сдвиг. Тревожная эпопея с оснащением новейших суперсовременных подводных ракетных крейсеров класса «Борей» приснопамятными ракетами «Булава», которые производятся на известно всем заводе в Удмуртии, благополучно завершается.

    Атомная подводная лодка «Юрий Долгорукий», оснащенная Боткинской «Булавой», передана флоту. Об этом в своем микроблоге сообщил вице-премьер российского Правительства Дмитрий Рогозин. На головном ракетном крейсере «Юрий Долгорукий» разместят 12 шахте ракетами «Булава». На втором серийном крейсере этого же проекта 955А «Александр Невский» планируется установить 16 таких ракет. Кроме того, по 20 ракет «Булава» предполагается разместить на следующих крейсерах этой же серии «Владимир Мономах», «Святитель Николай», а также еще на четырех, которые введут в строй до 2020 года.

    Угроза размещения системы ПРО в Европе обострила проблему, которая вроде была снята после сокращения ракет средней дальности в Европе в советские времена. Это снижение подлётного времени американских ракет с 20 минут (через северный полюс) до 5-и минут (из Польши и Румынии). Дело в том, что за 20 минут верховный главнокомандующий ВС России успевает отдать все необходимые распоряжения по нанесению удара возмездия. За 5 минут это сделать невозможно. Отсюда вывод: необходимо отказаться от архаичной системы с ядерным чемоданчиком, который по традиции носит за Президентом России офицер ВМФ. Соответствующая автоматизация снимает остроту проблемы. Скорее всего, это уже сделано, но широкую общественность об этом уведомить «позабыли»

  

  
    Военные хакеры и кулак из могилы

    И, наконец, ещё два весомых аргумента, которые даже в отсутствии «Сатаны» смогут остановиться заокеанского дьявола.

    В Министерстве обороны РФ сегодня уделяют достойное внимание подразделениям боевых хакеров. Квалификация российских специалистов в этой сфере – самого высокого уровня. А без работающих компьютеров всё это самое хвалёное НАТО – только компания пожирателей фаст-фуда и потребителей скверного кофе. Отрадно, что наши военные это понимают.

    Но, как известно, всегда должен быть предусмотрен крайний вариант. Как говорится, надейся на лучшее, а готовься к худшему. Что, если все перечисленные и половина не перечисленных нами мер не остановят агрессора?

    Предлагаем экзотический вариант или для кого он будет «юмористическим», схему типа «Кулак из могилы», На территории России (где-нибудь на Новой Земле) в глубокой шахте размещается Мега-бомба (супермощный водородный заряд в 100–500 Мегатонн – теоретически мощность водородной бомбы ничем не ограничена). Взрыв этой термоядерной мины настолько силён, что неизбежно расколет на части нашу грешную планету. Угроза подрыва такой космической пиротехники остановит любого агрессора. Нападение на Россию в любом случае станет для него самоубийственным актом.

    Впрочем, мы надеемся, что наши американские «партнёры» проявят некоторое благоразумие и откажутся от агрессивных планов в отношении самой мирной страны в мире – России.

  

  
    Убийство малого бизнеса

    Новости бывают хорошие, плохие, ужасные и по типу «хотели, как лучше, а получилось как всегда». Вот вам одна из этих самых «кан всегда». Правительство хотело в очередной раз поддержать малый бизнес России, а когда 4 апреля 2014 года Президент РФ подписал Федеральный закон № 52-ФЗ от 02.04.2014 «О внесении изменений в части первую и вторую Налогового кодекса РФ и отдельные законодательные анты РФ», выяснилось, что налоговая нагрузка фактически повышается примерно в два раза.

    Что произошло? Почему взбесившийся законодательный принтер добивает малый и средний бизнес? Чей-то заказ или просто фантастическая глупость наших чиновников? Мы обратились за разъяснениями к председателю Партии налогоплательщиков России Евгению Сивкову.

    – Евгений Владимирович, как могло обещанное введение налоговых льгот обернуться новым кошмаром для бизнеса?

    – Используя партизанскую тактику и всячески маскируя свои истинные намерения, группа депутатов, членов бюджетного комитета, внесла в Госдуму простой, казалось бы, законопроект об имущественном налоге. Но ко второму чтению инициаторы законопроекта поняли, что никто не обратил внимания на его содержание, и тихой сапой увеличили его объём с 3-х до 20-и листов. Эти дополнительные объёмы наши депутаты-партизаны использовали в своих интересах (или в интересах своих заказчиков). Среди новаций, связанных с деятельностью банков, с обязанностями государственных органов, они аккуратно разместили пунктик, который увеличивает налогообложение малого бизнеса в несколько раз. И теперь на деятельности малого бизнеса России можно спокойно ставить крест. Аминь.

    – В чём суть этих поправок, добивающих малый бизнес России?

    – Закон вносит поправки в пункт 2 статьи 346.11 НК РФ и статью 346.26 НК РФ, согласно которым применение упрощённой системы налогообложения организациями предусматривает их освобождение от обязанности по уплате налога на имущество, «за исключением налога, уплачиваемого в отношении объектов недвижимого имущества, налоговая база по которым определяется как их кадастровая стоимость в соответствии с настоящим Кодексом». И вот это самое исключение и переворачивает всё с ног на голову, превращает льготу в настоящую удавку на шее предпринимательского сообщества России.

    Давайте посмотрим, что относится к так называемому кадастровому имуществу. Так, согласно п. 1 ст. 378.2 база по налогу на имущество организаций рассчитывается исходя из кадастровой стоимости в отношении следующих объектов недвижимости:

    • административно-деловых центров и торговых центров (комплексов), а также помещений в них (подп. 1 п. 1 ст. 378.2 НК РФ). В п. п. 3 и 4 ст. 378.2 НК РФ приведены определения понятий «административно-деловой центр» и «торговый центр (комплекс)» соответственно. Критерием отнесения к такому имуществу является вид разрешенного использования земельного участка, на котором расположен центр, и (или) предназначение либо фактическое использование здания в установленных целях;

    • нежилых помещений, которые в соответствии с кадастровыми паспортами или документами технического учета предназначены или фактически используются для размещения офисов, торговых объектов, объектов общепита и бытового обслуживания (подп. 2 п. 1 ст. 378.2 НК РФ).

    Фактическим использованием нежилого помещения в этих целях признается использование не менее 20-и процентов площади помещения для размещения указанных объектов (п. 5 ст. 378.2 НК РФ);

    • объектов недвижимости иностранных организаций, которые не осуществляют деятельности в России через постоянное представительство, либо объектов, не относящихся к деятельности иностранной компании в РФ через постоянное представительство (подп. 3 п. 1 ст. 378.2 НК РФ). Напомним, что ранее такие налогоплательщики исчисляли базу на основании инвентаризационной стоимости указанного имущества (п. 2 ст. 375 и п. 5 ст. 376 НК РФ в редакции, действующей до 1 января 2014 г.).

    В силу п. 9 ст. 378.2 НК РФ вид фактического использования зданий и помещений в них определяется уполномоченным органом исполнительной власти субъекта РФ в порядке, установленном Минэкономразвития России по согласованию с

    Минфином России. До принятия соответствующего акта применяется порядок, закрепленный нормативным правовым актом субъекта РФ (ч. 2 ст. 4 Федерального закона от 02.11.2013 № 307-Φ3).

    – Кому это выгодно? Что несут законодательные новации бизнесу?

    – Считается, что повышение налоговой нагрузки на бизнес принесёт в казну дополнительно 200 млрд, рублей. Понятно, что в кризисной ситуации российское правительство изыскивает дополнительные бюджетные ресурсы. Но почему в очередной раз за счёт бизнеса? Чем обернутся новшества для предпринимателей? Например, в Москве ставки налога на имущество могут быть установлены на уровне 1,5 % с повышением в следующем году до 2 %. Но власти в очередной раз выдают желаемое за действительное. Одно дело – усилить налоговую нагрузку. И совсем другое – обеспечить собираемость налога. Как уходить в тень, как оптимизировать налогообложение – наш бизнес прекрасно знает. Так что новый закон, боюсь, не приведёт к существенному росту наполняемости бюджета, а вот удар по бизнесу будет нанесён серьёзный. История с курочкой, несущей золотые яйца и съеденной жадным хозяином, повторяется в России с пугающей регулярностью. Это очень печально, поскольку именно сейчас наша экономика должна сделать мощный рывок, мы должны активно осваивать новые перспективные направления. Инновационный бизнес, который закупает высокотехнологичное оборудование, внедряет инновационные проекты, серьёзно пострадает от увеличения налоговой нагрузки. Ведь оборудование надо размещать на каких-то площадях, а это – рост налоговых платежей.

    – Остаётся только ответить на вечные русские вопросы: кто виноват и что делать?

    – Меня просто возмущают скорость и скрытность, с которой был принят закон, повышающий налоги на малый бизнес в два и более раза. Никакого публичного обсуждения этого решения, затрагивающего кровные интересы миллионов людей, никаких запросов к экспертному сообществу! Это – вопиющее нарушение наших с вами интересов. Отдельные предприниматели в личных беседах или на форумах в интернете возмущаются, но, как ни странно, общественные организации и думские партии на это всерьёз не реагируют. Между тем, правительство снова толкает нас к тому, чтобы мы сворачивали бизнес или окончательно уводили его в тень..

    – Но ведь ассоциация «Опора России» высказала своё негативное отношение к новому закону.

    – Такие организации, как «Опора России», только имитируют бурную деятельность по защите интересов предпринимательского сообщества. И история с принятием злополучного закона – лишнее тому подтверждение.

    Поэтому нам не стоит надеяться на таких «защитников». Нужно самим решать собственные проблемы. Мы должны прийти в органы власти, где сможем непосредственно влиять на процесс и содержание принимаемых законов. Наша партия к этому готова. Благодаря вашей поддержке, общими усилиями, мы сможем изменить ситуацию к лучшему.

  

  
    Вопросы председателю Партии налогоплательщиков России Евгению Сивкову по поводу нового Налогового кодекса

    Новый налоговый кодекс, предложенный партией налогоплательщиков, уже наделал много шума. Эксперты отмечают простоту решения тех проблем, которые годами не могут решить финансовые власти России. Без сомнения, это заслуга настоящих профессионалов, любящих свою работу и знающие в своём деле толк. Мы взяли интервью у председателя партии налогоплательщиков Евгения Сивкова по поводу нового Налогового кодекса. С тезисами партийной программы можно познакомиться на сайте: www.pppnr.ru

    – Евгений Владимирович, не получится ли так, что при внедрении вашей системы все начнут переходить на использование наличных?

    – Во-первых, в переходный период те, кто станет использовать наличные платежи, будут сдавать всю отчетность и решать связанные с этим текущие проблемы. Во-вторых, каждый предприниматель должен будет подписать обязательство, о том, что не будет использовать в расчетах наличные, если это прямо не предусмотрено законом. Только в этом случае он сможет применять новую налоговую систему. И. наконец, в-третьих, наличность должна постепенно изыматься государством (все-таки XXI век на дворе).

    Кстати, сейчас запрещены наличные расчеты между юридическими лицами и предпринимателями. А тут будут запрещены такие расчёты между всеми. Так что ничего необычного в нашем предложении нет.

    – Что произойдёт с бухгалтерским учетом, если он станет носить рекомендательный характер?

    – Разработка стандартов учета – это государственная задача, и она не может быть передана в частные руки, такие, как, например, саморегулируемые организации, за которыми стоят конкретные коммерческие структуры. Бухучет никуда не денется, просто все вспомнят, для чего он нужен. Ведь его основные задачи – учет и контроль. Сейчас бухучет – это повинность перед государством. А учет и контроль будут проводить постольку, поскольку это необходимо собственнику. И давайте не забывать о внешних пользователях. Им нужна будет информация о состоянии бизнеса, например, для получения кредита. И могут они её взять только из отчетности, которая ведется по установленным стандартам.

    – Что будет с аудитом?

    – С аудитом всё будет хорошо. Мыза настоящий аудит, где будут работать только профессионалы. Сейчас конкуренция довела до того, что если мы проводим аудит фирмы за 500 тысяч, то конкуренты делают такую же работу за 30 тысяч рублей. Но провести аудит качественно за такие деньги невозможно, существуют нормо-часы, зарплата аудитора, который прошел через сдачу многочисленных экзаменов, неоднократно повышал свою квалификацию. Поэтому устанавливается фиксированная минимальная цена, например, 200 000 рублей. И еще очень важно, каким должно быть аудиторское заключение. Сейчас оно стандартное для всех пользователей. А это в корне неверно, потому что, например, аудит для получения займа или проверка правильности начисления дивидендов могут строиться по-разному. Соответственно разнятся потраченное время, суммы затрат. Для небольшого предприятия, желающего получить кредит, работу можно выполнить за несколько часов, не соблюдая громадного количества не нужных в данном случае стандартов.

    Соответственно, для таких случаев могут быть установлены расценки от 10 000 рублей. То есть все делается для бизнеса, только для него.

    – Чем вас не устраивает существующая налоговая система, чем лучше ваш «налог с платежей»?

    – Действующая налоговая система России написана в США и, по сути, является оккупационной. Она не позволяет развивать производство, стимулирует посредничество. Люди не заинтересованы в выходе из тени. Отчётность, налоговые проверки довели до того, что заниматься бизнесом стало просто неприлично. Круче быть чиновником. Да что вам говорить об этом, мы ведь живём в одной стране, сами всё видите. Ещё одна составляющая современной налоговой системы – возможность на совершенно законных основаниях вытягивать деньги из бюджета (если ты находишься у власти, разумеется). Посмотрите фильм «Почему НДС гробит экономику России», и вам сразу все станет понятно.

    Мы предлагаем налог, который отменит всю налоговую отчетность и все прочие налоги (в том числе, связанные с пенсией), а также сделает ненужными любые налоговые проверки. Нет сомнений, что через два года после введения такой налоговой системы в России мир забудет, что такое США. С такой системой мы обгоним и США, и Китай, и Евросоюз. Они будут мечтать приехать к нам и вести бизнес в России. Мы устраним противоречия, связанные с двойным налогообложением. Почему, например, человек, купивший машину или дом, должен платить при этом налоги, а потом вдобавок налог на недвижимость или транспортный налог? Он ведь уже все выплатил с зарплаты. Кроме того, пророссийская налоговая система приведет к соблюдению Конституции РФ. А там говорится о том, что все природные ресурсы принадлежат гражданам России. Это положение Конституции будет реализовано не формально, как сейчас, а фактически. И каждый из нас ощутит эти перемены на своем кошельке.

    – Как вы собираетесь внедрять новую налоговую систему?

    – Я понимаю, что многие боятся перемен. Но бояться не нужно, хуже не будет, это точно! Давайте реализуем для начала пилотный проект. Например, в Крыму. «Проблема» внедрения предлагаемой нами системы в том, что практически все фирмы ринутся в этот регион, начнут открывать там филиалы, регистрироваться сами. В ближайшее время мы подготовим официальный документ с таким предложением и отправим в администрацию президента.

    – Вы утверждаете, что внедрение новой налоговой системы приведёт к ликвидации однодневок. Как это произойдёт?

    – Всё очень просто. Исчезнут организации, которые несут ограниченную ответственность. Те люди, которые будут вести предпринимательскую деятельность, должны будут полностью отвечать по всем обязательствам. Вы можете спросить: но ведь в этом случае появятся номинальные учредители? Отвечу: не появятся, потому что люди изначально будут отвечать за свои поступки и просчитывать их последствия, начнут доверять слову. Сейчас никто ни за что не отвечает, банкротятся фирмы, создаются задолженности. Более того, при использовании нашей системы отпадет необходимость регистрации создания бизнеса и его ликвидации.

    – Вы меня убедили. Теперь я точно готов голосовать обеими руками за это предложение Партии налогоплательщиков России. Это, наверное, единственная партия в стране, которая предлагает реальные способы улучшения условий ведения бизнеса, повышения качества жизни людей, с конкретными, а не аморфными предложениями.

  

  
    Глава 648

    Как сделать Россию по-настоящему мощной державой? Что требуется для подъёма нашей экономики? Партия налогоплательщиков России знает ответы на эти вопросы. Мы предлагаем радикальное изменение Налогового кодекса РФ. Российская налоговая система должна стать максимально прозрачной, её необходимо поставить на службу отечественным предпринимателям, всем гражданам нашей страны.

  

  
    Итак, с чем мы идём на выборы, в чём суть наших предложений

    1. В России необходимо ввести единый налог, который заменит все существующие сегодня налоги. Это будет налог с платежей по ставке 1,5 %. Суммы, поступающие в бюджет от всех платежей граждан, будут настолько велики, что с лихвой перекроют потребности государства. Собираемость единого налога будет гораздо выше, чем собираемость нынешних многочисленных налогов. Кроме того, такой налог будет эффективно стимулировать производство и приведёт к снижению числа посреднических операций. Это, безусловно, оздоровит нашу экономику. Предприятия будут кровно заинтересованы в снижении числа посредников: лишние платежи – лишние налоги.

    2. Для каждого гражданина, изъявившего желание перейти на единый налог, открывается два счёта (для детей – с рождения). Один счёт предназначен для текущих операций, с него как раз и будет перечисляться налоге платежей.

    А второй счёт будет предназначен для зачисления на него природной ренты – средств от продажи природных ресурсов России. Необходимо будет установить ставку ренты по основным видам ресурсов. Доля всех граждан должна быть одинаковой. Половина суммы от поступления доли природной ренты будет расходоваться по усмотрению граждан, а вторая половина – представлять собой пенсионные накопления человека.

    3. Каждый гражданин России по достижении возраста 16 лет получит право вести предпринимательскую деятельность без какой-либо дополнительной регистрации. Каждый такой предприниматель будет нести ответственность по своим обязательствам всем своим имуществом. Граждане получат возможность создавать коммерческие организации, но в отличие от нынешних 000 и ЗАО учредители и участники таких организаций также будут нести гражданско-правовую ответственность по обязательствам организации всем своим имуществом. Это приведёт к исчезновению в России фирм-однодневок, снизит практически до нуля количество преднамеренных и фиктивных банкротств. Мы возродим традиции русского бизнеса, вернём цену «честному купеческому слову».

    4. Запрещаются какие-либо проверки физических лиц – предпринимателей – по уплате налога с платежей. Вся ответственность за своевременное перечисление единого налога возлагается на банки.

    5. Минфин РФ должен разработать единую систему бухгалтерского учёта, которая будет носить добровольный (рекомендательный) характер. Основной целью нового бухучёта должно стать стимулирование бизнеса. Обязательными остаются только унифицированные первичные документы, используемые для работы с внешними контрагентами.

    6. Подтверждение финансового состояния физических лиц и достоверность их бухгалтерского учёта возлагается на аудиторов. Минимальная стоимость проверки должна быть закреплена нормативно. Аудиторами могут быть только граждане России.

    7. В стране вводится переходный период: в течение года граждане могут сделать выбор, перейти на новую систему с единым налогом или остаться в рамках ныне действующей. Тогда им придётся платить все существующие налоги, смириться с многочисленными проверками, выполнять все требования по ведению действующей отчётности.

    Мы понимаем, что предлагаемые нами меры кому-то покажутся чересчур смелыми. Но сложившаяся экономическая ситуация в России требует организации именно таких решительных действий. Как говорят в народе – глаза боятся, руки делают. Нужно немедленно начинать налоговую реформу. Можно использовать наши наработки в нескольких пилотных проектах на территории отдельных регионов России. Возможно, такой площадкой станет Крым.

    Потом, конечно, потребуются соответствующие изменения в Гражданском кодексе РФ, в финансовом законодательстве. Мы к этому готовы, у нас есть все нужные разработки и по этим направлениям.

    Партия налогоплательщиков России идёт на выборы с хорошо продуманной программой налоговых и финансовых реформ. Поддержите нас – и мы вместе сделаем эффективным российский бизнес, разогреем экономику, пополним государственный бюджет, сделаем жизнь всех граждан России стабильной и комфортной!

  

  
    Глава 650

    Октябрьская революция полностью изменила экономическую систему нашей страны: была ликвидирована частная собственность на средства производства, большевики последовательно проводили ликвидацию эксплуататорских классов, произошёл переход к плановой экономике. Но от одного «родимого пятна» капитализма большевики не смогли избавиться: в стране по-прежнему собирались налоги. Одна общественно-экономическая формация сменяет другую, капитализм побеждает феодализм, социализм сокрушает власть буржуазии, а налоги остаются. Наверное, в нашей жизни должно быть что-то стабильное. Похоже, что этой константой являются именно налоги.

  

  
    Грабь награбленное

    Итак, большевики взяли власть в свои руки в октябре 1917 года. Что им досталось в наследство? Финансовая система находилась в коматозном состоянии, казна была абсолютно пуста, золотой запас страны был вывезен за Урал. А деньги были очень нужны, в стране намечалась полномасштабная гражданская война.

    Вот в связи с чем был издан Декрет Совета Народных Комиссаров «О взимании прямых налогов». Этот документ требовал от налогоплательщиков уплаты ранее установленных налогов. То есть правительство Ленина объявило себя фактически налоговым правопреемником, как царского режима, так и буржуазного Временного правительства. Исключение делалось только в отношении налогов, которые прямо нарушали идеологические установки коммунистической власти. Так, отменён был земельный налог. И в тех условиях это было абсолютно разумно. Только что миллионы крестьян в соответствии с лозунгом «Земля тем, кто её обрабатывает» получили долгожданные земельные наделы. Обложение их сразу налогом просто вышибало почву из-под ног новой власти.

    Одним из ключевых принципов налоговой политики Ленина в то время было введение чрезвычайных революционных налогов. С конца октября 1918 года началось изъятие у враждебных классов средств, необходимых Красной Армии. Таким образом предполагалось собрать порядка 10 млрд, рублей. Получилось гораздо меньше – всего 1,5 млрд. Это объясняется отчасти тем, что налоговая политика была слегка скорректирована из соображений классовой целесообразности: от налога освободили крестьян-середняков как потенциальных союзников советской власти. И это тоже было разумно: в это время проводилась массовая мобилизация крестьян в Красную Армию, и раздражать будущих новобранцев чрезвычайными налогами не стоило. А в 1919 году крестьяне вообще были освобождены от чрезвычайного налога. Красные готовились к решающей схватке с Деникиным и Колчаком.

    Кстати, напрашивается интересная аналогия. Сегодня на Украине революционно-майданутое правительство, располагающее абсолютно свободной от денежных знаков казной, вынуждено укреплять обороноспособность страны. Поскольку внешние силы не спешат финансировать самопровозглашённые власти Украины, те приняли решение о чрезвычайном налогообложении населения страны. Кроме того, для концентрации средств на военные нужды Киев решил сократить социальные выплаты населению. То же налогообложение – только косвенное. Забавно, что эти люди, используя ленинские методы, сносят памятники вождю мирового пролетариата.

  

  
    Натуральное налоговое хозяйство

    Вооружение Красной Армии было первостепенной, но не единственной задачей государства на заре советской власти. Незаметно подкралась разруха. Промышленность развалилась, сельское хозяйство пришло в упадок. Нормальный товарообмен между городом и деревней был нарушен. В таких условиях большевистское правительство принимает решение о введении натуральных налогов на различные виды продуктов и товаров.

    В январе 1919 года появилась знаменитая продразвёрстка. Хлеб и зерно, в объёмах, необходимых для удовлетворения государственных нужд, изымались у производителей, то есть крестьян. Налоговая политика по-прежнему развивалась в идеологическом русле: поскольку больше половины хлеба производило относительно небольшое количество кулацких хозяйств – от продразвёрстки больше всего пострадали как раз классово чуждые новой власти зажиточные крестьяне. А сочувствующая пролетариату деревенская голытьба активно включилась в процесс конфискации продовольствия.

    Продразвёрстка привела к. плачевным результатам: производство зерна в стране по сравнению с дореволюционным периодом сократилось вдвое. Большевики отреагировали на изменение экономической ситуации, и в 1921 году было принято решение о переходе к Новой экономической политике (НЭП), произошла замена продразвёрстки натуральным налогом.

    В 1920–1921 годах поэтапно был установлен целый ряд натуральных налогов: на хлеб, картофель, масличные культуры, молоко, мясо птицы, табак, мёд, шерсть, мясо, лён, кожу, пушнину. Всего – 18 видов продукции. При этом один вид налога можно было заменить другим в зависимости от специализации хозяйства и его мощности.

    Натуральное налогообложение проводилось по прогрессивному принципу. Размер налога зависел от площади пашни хозяйства, числа едоков, а также от урожайности. По этим показателям хозяйства делились на семь категорий.

    Вначале правительство не облагало натуральным налогом производственные сельхозкооперативы, но с конца 1921 года эта льгота была отменена. Самой серьёзной проблемой стали большие издержки, связанные с взиманием натурального налога, они доходили до 40 % от его объёма. В условиях неразвитости транспортной системы тогдашней России вывоз огромных объёмов продуктов сельхозпроизводства требовал гигантских расходов. И, разумеется, натуральная форма налогообложения тормозила развитие товарно-денежных отношений, что негативно отражалось на состоянии экономики в целом.

  

  
    В единстве сила

    В 1922 году советское правительство вновь кардинально поменяло налоговую политику. Декретом Совнаркома был введён единый натуральный сельскохозяйственный налог. Этот налог устанавливался в единой весовой мере. Взимался в пудах пшеницы или ржи. Налог этот тоже был прогрессивным, его размер зависел от таких показателей, как урожайность, площадь пахотного участка на одного едока в хозяйстве и уровень обеспечения скота кормами.

    Но одного налога государству мало. В том же 1922 году вводится ещё два налога: подворный денежный налог и трудовой гужевой (то есть транспортный) налог.

    Следующий шаг был сделан в 1923 году. Все существующие до этого налоги, которыми были обложены крестьяне, были заменены единым сельскохозяйственным налогом.

    Этот налог тоже исчислялся не в денежных показателях, а в весовой мере, в пудах зерна (ржи или пшеницы). И его размер определялся следующими параметрами: площадь пашни и/или сенокоса; количество едоков в хозяйстве; поголовье продуктивного и тяглового скота; урожайность зерновых (луговых) растений на единицу площади.

  

  
    После Ленина

    В 1924 году, уже после смерти вождя мирового пролетариата, были проведены очередные налоговые реформы в СССР. Так, была проведена серьёзная градация ставки единого сельхозналога. Правительством было разработано 40 ставок уплаты этого налога. Градация проводилась для различных районов страны в зависимости от плодородия почв и климатических условий. Был расширен перечень налоговых льгот для беднейших слоёв сельского населения, колхозы (которых до повальной коллективизации было ещё не очень много) получили налоговую льготу в 25 %. Налоговые льготы также стимулировали производителей технических культур. Исчисление налога было наконец-то переведено в рублёвый эквивалент, а его взимание было передано в руки Наркомфина.

    Всё вроде бы входило в нормальную хозяйственную колею, экономика страны быстро восстанавливалась после тягот революции и гражданской войны. Но на горизонте уже сверкали молнии грозного сталинского правления. Как это отразилось на изменениях налоговой политики?

    19.03.2014

  

  
    Глава 655

    Слухи о предстоящей девальвации рубля и даже о полноценном дефолте поползли ещё до новогодних праздников. Прогнозы были самые пессимистичные. Пугали страшно: вот закончится Олимпиада в Сочи, и все мы окажемся в глубоком финансовой дыре. Весенние события вокруг Крыма истерики добавили. Рубль падает, на фондовом рынке обвал – именно геополитический фактор связывают паникёры с бегством от национальной валюты. И как следствие ослабления рубля – рост доходов бюджета. Потому что основные налогоплательщики – это предприятия, которые получают валютную выручку. Дальше всё закономерно: увеличивается инфляция, дорожают сначала импортные товары, а затем и отечественный производитель поднимает цены. Словом, всё как всегда нерадостно.

  

  
    На уровне быта

    Никто не спорит, рассуждать о политике и экономике в масштабах страны – занятие увлекательное. Но как это скажется на повседневной жизни простых россиян? Ведь их интересует не столько ситуация на бирже и курс акций, а цена на продукты и товары повседневного спроса. На чём сэкономить, что купить впрок, как не потерять свои скромные сбережения?

  

  
    Всему голова

    Нас, конечно, интересуют цены на хлеб. Это для россиян – по-прежнему предмет самой первой необходимости, несмотря на то, что отдельные дамочки сидят на диетах и бубликов не потребляют.

    Так вот: рост цен на хлеб в годовом измерении составил 13 % (по состоянию на январь). Быстрее росли только цены на алкогольную продукцию (16 %).

    Премьер-министр, конечно, призывает губернаторов держать ситуацию под контролем, но мы отлично помним, что такие призывы способны только придержать пружину инфляции, а потом она своё наверстает. Как известно, важен не только рост цен сам по себе, но и его динамика. Предвидятся ли резкие скачки цен на хлеб? Большинство экспертов таких потрясений на хлебном рынке не ждут. Но и снижения цены мы с вами точно не дождёмся. Ситуацию диктуют две группы факторов: объём зерновых запасов и действия спекулянтов. Но спекуляции обычно происходят на зерновом рынке, а стоимость зерна в стоимости булки хлеба составляет порядка 15–20 %. Всё остальное – производственные затраты. Отсюда и относительно небольшой шаг для действий хлебных спекулянтов. Что касается зерновых запасов, то они по прогнозам к июлю составят порядка 7,7 млн. тонн. Это абсолютно некритично, кроме того, показатель нами приведён по возможному минимуму. Запасы летом могут составлять и 10 млн. тонн. А потом – будем ждать следующего урожая.

  

  
    Что ещё подорожает весной

    Рубль ослаблен, а потому подорожание импорта после исчерпания запасов, сделанных при закупках по старому курсу, неизбежно. С этим придётся смириться. Важно понять: как будут вести себя те или иные группы импортных товаров?

    Россия завозит из-за рубежа очень много фруктов и овощей. Посмотрите на наши прилавки: бананы, груши, киви, мандарины, яблоки… Ассортимент огромен: от огурцов до авокадо. Весной начинается рост. Как долго он продлится? Как минимум до лета, когда начнётся замещение даров импортной природы дарами природы отечественной. Ничего, потерпим. Наши яблоки и помидоры – вполне себе конкурентоспособны.

    Но если вы – ценитель тропических плодов, жизни уже не представляете без ананаса на десерт, готовьтесь: рост цен на подобные продукты с января по май составит не меньше 10 %.

  

  
    Пейте, дети, молоко!

    С молочными продуктами у нас тоже будут проблемы. Дело в том, что сухое молоко в России сегодня производится в очень небольших объёмах. Приходится завозить из-за рубежа порядка 90 % этого продукта. Но здесь важно посмотреть, откуда мы ввозим сухое молоко. 20 % приходится на Белоруссию и Украину, 20 % поставляет нам Китай и 60 % – страны Еврозоны. Изменения валютного курса не влияют только на цену товара, завозимого из Белоруссии, Про Украину пока – ничего непонятно. Так что готовьтесь. Цены поднимутся не меньше, чем на 3–5%. Летом, конечно, полегчает, возрастёт доля молочных продуктов, которые готовят из натурального молока. Зимой при непосредственной помощи коров готовят только половину молочных продуктов, а летом доля натурального молока доходит до 60–65 %. Напомним, что из сухого молока делают не только молоко жидкое, но и кефиры, йогурты, мороженое, многие кондитерские изделия. А вот сливочное масло в этот перечень не входит, так что здесь рост будет поменьше. Кстати, в цене молочных продуктов так же, как и хлебобулочных, высока доля затрат на те же энергоресурсы.

  

  
    С мясом – хорошо…

    …без мяса плохо. Что касается импортозависомсти по таким категориям продуктов, как свинина и мясо птицы, то она за последние годы в России несколько снизилась. С говядиной хуже. В Россию завозится около четверти потребляемого мяса бурёнок. Значит, рост цен к лету составит 2–3%. Но не прямо сейчас: пост, всё-таки. А вот к майским праздникам – жди традиционного роста мясных цен. Подрастут и цены на свинину. Тоже примерно на 3 %, тоже в мае. Хотя на российском рынке доля импорта по хрюшкам – меньше 20 %.

    С птицей у нас вроде бы лучше всего: доля импорта 10 %, но сезонный рост (пасхальный ажиотаж) всё равно сделает своё дело. Цены подрастут. Тем более – на яйца. Прогноз: цены на птицу вырастут на 2 %, на яйца – на 5–7%. Спекулянты своё возьмут. Да и производство яиц в России несколько сократилось. В отдельных регионах может возникнуть даже дефицит.

    Неизбежен рост цен на импортное растительное масло, чай и кофе. Здесь наше внутреннее производство ничем помочь потребителю не сможет.

  

  
    Розница? Без разницы

    Падение рубля, разумеется, отразится на общегодовых показателях инфляции. При этом прогнозы официальных источников и независимых экспертов отличаются.

    По словам заместителя главы Минэкономразвития Андрея Клепача, в связи с январским ослаблением рубля инфляция по итогам года может быть выше целевого показателя министерства на 0.4–0,5 процентного пункта и составит 5,2–5,3 %, что все же укладывается в интервальный прогноз.

    Эксперты считают, что такой рост цен – нереально оптимистичный сценарий, на самом деле инфляция окажется выше. «Учитывая текущее ослабление российского рубля, по итогам марта рост цен может даже стать выше, чем в феврале, перешагнув отметку в 1 %», – отмечает Антон Сороко, аналитик инвестиционного холдинга «Финам». Снижение курса российской валюты на один рубль прибавляет около 0,1 % к инфляции, поясняет Дарья Желаннова, заместитель директора аналитического департамента «Альпари».

    Итак, сегодня ситуация на оптовых рынках воспроизводится уже и в рознице. Какие группы товаров больше всего «пострадают» от валютных кульбитов рубля?

    На импорт приходится порядка 40 % розничной торговли, но дело в том, что наши поставщики подгоняют цены на свою продукцию под зарубежный стандарт. Плюс импорт сырья при производстве отечественной продукции. Он тоже сыграет свою роль. Издержки производителей лягут на плечи покупателей.

    Примерно через 4–6 месяцев, когда будут исчерпаны запасы, сделанные по старому валютному курсу, неизбежно вырастут цены на автомобили и лекарственные препараты.

    Прогнозы – дело неблагодарное. Поэтому мы просто познакомим наших читателей с долей импорта по различным группам товаров.

    Доля импорта:

    лекарства около 70 %; сыры – 50 %; рыба – 20 %, соль – 45 %, чай – 99 %; велосипеды – 60 %; мотоциклы, пылесосы – 95 %; стиральные машины, телевизоры, мебель – 45 – 50 %; часы – 90 %; парфюмерия – 80 %; кожаная обувь – 90 %; чулки-носки – 80 %.

    Следует ожидать в среднесрочной перспективе рост цен на такую продукцию в пределах 10–15 %.

  

  
    Неприятность эту мы переживём

    Что делать бедному российскому потребителю в такой ситуации? Мы прекрасно понимаем, что никакой рост пенсий и зарплат не угонится за таким всплеском цен. Предлагаем модель поведения в кризисных условиях.· ходим на лыжах, в валенках и портянках (круглый год); время определяем по солнцу; вместо телевизора учимся снова читать книги; дамы красят щеки свёклой (летом нужно запастись со своего огорода); стираем в речке; вместо сыра с авокадо – родная антоновка. Зимой мочёная. А ещё можно разводить кроликов и собирать воробьиные яйца. Вы смеётесь, скажет возмущённый читатель. Да, смеёмся. Плакать – не дождётесь!

  

  
    Глава 663

    Иван, не помнящий родства – не самая лестная характеристика для любого человека. Но ведь это можно сказать о человечестве в целом! Мы до сих пор не можем договориться по поводу генеалогии нашего вида. Что собой представляет человек – продукт эволюции, суперобезьяну, или творение божье, полуангела? Весомые аргументы имеются у сторонников этих полярных точек зрения.

  

  
    Красивые легенды

    Легенды о происхождении человека есть почти у всех народов Земли. В большинстве из этих мифов человека создают боги. Индейцы майя считали, что люди созданы божествами из початков кукурузы, предки зулусов утверждали, что богиня вечерней зари Мутцу использовала в качестве строительного материала при создании первой людской пары коробочки хлопчатника. Возможно, что перуанские индейцы инки когда-то хранили сказания о создании рыжебородым божеством Виракочей человека из клубней картофеля.

    То есть людей создавали иногда из чего-то вкусного или полезного.

    Но многие народы не затрудняли себя поисками материала, из которого боги создавали их предков. Очень популярна в этом смысле глина. Именно из этого материала сотворил бог человека в сказаниях древних евреев, китайцев и аборигенов южной Индии. Греческий миф рассказывает о поколениях людей сделанных из разных металлов: из меди, серебра, железа. Это сказание потом обыгрывал в своих диалогах Платон.

    А чукотские шаманы до сих пор уверены, что бог создал первого человека из пыли. Так вот прямо: взял горсть пыли, плюнул, размешал, дунул – и ушёл. А мы остались.

    Существуют мифы и о происхождении человека от животных. Так, у дравидов есть легенда о том, как божественная корова Ньяя как-то вместо нормального телёнка родила неведомых ранее зверушек. От этих коровьих Маугли (мальчика и девочки) и пошёл род людской. Вот, оказывается, почему мы любим коровье молоко! Отважные африканские охотники-масаи ведут свой род от… большеухой лисички фенека! Их ненависть ко львам, которых они неустанно истребляют своими длинными копьями, объясняется тем, что львицы, якобы, обожают выкармливать своих детёнышей лисичками.

    Не грибами-лисичками, а ушастыми зверьками!

    Многие народы числят своими предками тех или иных благородных хищников: медведей, волков, рысей. В Австралии аборигены за недостатком хищников взяли в предки кенгуру. Но, что интересно, никто и никогда (до появления теории Дарвина) не вёл происхождение человека от обезьяны!

  

  
    Мерзкие родственнички

    Среднестатистический человек относится к обезьянам примерно так же, как убеждённый трезвенник к опустившимся бесстыжим бомжам-алкоголикам. Это просто гадкая карикатура на человека. Причём отталкивают нас именно черты сходства. Неужели мы – родственники этих жутких кривляк! Посмотрите, как они скалят зубы! Боже, что за манеры! Фу, какой чудовищный красно-фиолетовый эфедрой у этого примата!

    И этот сумасшедший англичанин имеет смелость утверждать, что мы не созданы по образцу и подобию Бога, а произошли от противных мартышек. В США до сих пор во многих штатах запрещено преподавание в школах эволюционной теории. На так называемых обезьяньих процессах фундаменталисты в своё время добились этого запрета и не сдаются до сих пор. Но мы-то с вами не твердолобые американцы и способны выслушивать рациональные доводы. Давайте попробуем разобраться в аргументах за и против эволюционной теории.

  

  
    Мы не они, они – не мы!

    Противники эволюционной теории утверждают, что до сих пор антропологами не найдены все звенья эволюционной цепочки. Нельзя предъявить набор косточек, остатков черепов и скелетов, связывающих современного человека с далёким первопредком. В этой цепи до сих пор отсутствуют многие элементы, доказательства очень противоречивы, учёные до сих пор находят останки существ, которые нельзя отнести ни к одной до сих пор известной эволюционной линии.

    Что отвечают на это эволюционисты? Да, с костями имеются проблемы. Главная из них: костей слишком много. Целые груды, настоящие кладбища древних существ учёные разрывают во всех частях нашей планеты. И это неудивительно. Процесс эволюционного развития человека начался порядка 6–7 миллионов лет назад. Именно тогда предки людей начали расходиться с предками человекообразных обезьян. На нашем эволюционном дереве за это время засохло немало ветвей, многие побочные линии просто вымерли, не выдержав борьбы за выживание. Последняя из таких тупиковых линий – неандертальцы – исчезла буквально вчера, 30 тысяч лет тому назад. И найти материальные подтверждения всех этапов сложного развития человека за этот огромный период, разобраться со всеми боковыми линиями очень сложно.

    Нет, отвечают антиэволюционисты. Мы не могли произойти от обезьяны. Нас создал Бог в таком виде, в каком мы уже существуем… Или так: людей на Землю завезли пришельцы! Доказательства'!’ Мы от природы плавать не умеем, а все остальные виды – умеют. Очень сильный аргумент. А ещё мы в отличие от обезьян – лысые! Они волосатые – а мы лысые. Это неспроста. Это метка. Мы вынырнули из подводной Атлантиды. Стоп, мы же плавать не умеем! Зато – лысые. Вот такие аргументы. Кому всё-таки верить?

  

  
    Наука – за эволюцию

    Сегодня очень модно ругать науку и баловаться лженаукой. Вера в гороскопы и экстрасенсов распространяется среди людей вроде бы с высшим образованием со скоростью лесного пожара. Кое-какие телеканалы способствуют интеллектуальному одичанию широких слоёв населения. И вот вам результат: многие не верят в науку. Что на это возразить? Нужно предложить противникам науки быть последовательными. Если вы не доверяете научным данным, значит, вам нельзя верить в теплотехнику, электромеханику, нейрофизиологию и ещё в массу полезных для жизни и здоровья вещей.

    Вы не должны пользоваться электроприборами, использовать двигатель внутреннего сгорания, смотреть ваш любимый телевизор, получать высококвалифицированную медицинскую помощь. Ведь наука – полное враньё. Нужно вернуться в далёкое детство человечества: ходить на охоту с копьём, рыть землю палкой-копалкой, лечиться у шамана травками, коротать вечера при свете костра.

    И тогда можете в своё удовольствие не верить в эволюционную теорию. Потому что современная наука на 100 % убеждена в её истинности. Спорят учёные только по поводу второстепенных деталей. Опросы, проведённые среди 700 тысяч учёных биологов в разных странах мира (США, Европе, России, Китае) показали, что против эволюции высказались меньше 1 % опрошенных. Если против эволюции высказываются учёные – то это, как правило, не биологи. А, например, филологи, искусствоведы, дизайнеры или парикмахеры. Откуда взялась такая убеждённость среди специалистов?

    Существуют «железные» аргументы в пользу эволюционной теории. Например, генетические исследования показывают, что различия генома современного человека и шимпанзе составляют 1,6 %. Гориллы в генетическом плане отличаются от нас на 2,3 %. Для сравнения: геном тигра отличается от генома льва на 3 %. Точность подобных генетических исследований сегодня не отрицает никто, они подтверждены экспериментально в самых разных лабораториях в самых разных научных центрах.

    О чём говорят эти данные? Такое расхождение генома (1,6 %) показывает, что линия наших предков разошлась с ветвью шимпанзе примерно 6–7 миллионов лет назад. У нас с ними точно был общий предок.

    Если кому-то обидно: в научной среде широко представлено мнение, что шимпанзе в течение эволюционного развития в отличие от людей деградировали. И наш с ними далёкий общий предок был умнее современных человекообразных обезьян. Кстати, есть один эмоциональный аргумент в пользу «обезьяньей» теории. Люди по своей биологической природе очень жестоки. Прямо как шимпанзе, ведущие войны со своими сородичами за охотничьи угодья. Зато высшие приматы иногда способны на самое настоящее сострадание и почти человеческую любовь. У нас действительно много общего. Причёски, правда, разные.

  

  
    В утешении религии

    Верующему человеку очень непросто принять эволюционную теорию. Ведь она противоречит священным книгам, в которых подробно описывается, с какими стараниями Господь создавал первого человека. Но ведь в священных книгах говорится о многих удивительных вещах, и некоторые их положения не стоит воспринимать буквально.

    Может быть, легенды о создании Богом человека – метафора? Может быть, создатель вселенной не месил на самом деле глину или пыль, а просто однажды взял и запустил механизм эволюции7

    Если вы встанете на эту точку зрения – да здравствует новый пророк божий, Чарльз Дарвин.

  

  
    Глава 669

    Кто мы? Откуда произошли? Куда идём? Любого разумного человека занимают ответы на эти вечные вопросы. А общим знаменателем этой формулы выступает самый главный вопрос: есть ли жизнь после смерти.

  

  
    Верить или не верить

    Человечеству со времён Иммануила Канта известно, что строгих логических доказательств бытия бога и бессмертия души не существует. Впрочем, и опровержения этому тоже никто пока не предложил. Мировые религии в этом вопросе противоречат друг другу. Христианство и ислам утверждают, что после смерти человека его душа (некая нематериальная субстанция) перемещается в рай или в ад в зависимости от прижизненного поведения человека. В священных книгах иудаизма ничего не говорится о том, что будет с человеком после смерти. Классический буддизм не допускает существования души (он, впрочем, не допускает вообще никаких сущностей – всё только иллюзия). А вот буддизм махаяны уже устрашает своих адептов ужасами ада и прельщает райским блаженством точно так же, как это делает христианство и ислам. Кому верить? Интересное предложение по этому поводу высказал в своё время знаменитый французский мистик и математик Блез Паскаль.

    Он предложил заключить мысленное пари. Есть бог и посмертное существование души или нет? Вероятность того или иного ответа одинакова: Ά. Каковы риски игроков? Предположим, мы поставили на бога и душу. Что будет, если мы проиграли'? Ничего. Мы просто умираем. В голове отключается свет и кина больше не будет.

    А теперь посмотрим, каковы риски другого участника пари, который поставил на то, что бога нет и душа наша вовсе не бессмертна. Если он окажется прав – с ним происходит™ же, что с его соперником, который проиграл пари. Полное ничего. А вдруг он всё-таки проиграет, и бог на самом деле существует? Щёлк… И ты в аду. На веки вечные. Муки на любой вкус.

    Какую ставку в пари Паскаля выгодней сделать? Ответ вроде бы очевиден. Но скептики народ очень упрямый. Когда великого философа-атеиста Бертрана Рассела спросили, что будет, если он проиграет пари Паскаля и на Страшном суде бог спросит его: «Почему ты не верил в меня?». Рассел ответил: «Я скажу ему: слишком мало доказательств, боже, слишком мало».

    Действительно, где эти самые доказательства? Где, например, свидетельские показания? Оказывается, они есть. И их сегодня скопилось так много, что, например, медики, работавшие с людьми после комы, в бессмертии души уверены на 100 %.

    Описания посмертной реальности самых разных людей, побывавших в коме или в состоянии клинической смерти похожи до самых мельчайших деталей.

    Монахиня Антония делится впечатлениями увиденного в аду: «Это змеи, гады, невыносимый смрад и бесы!» Она, тогда ещё молодая неверующая женщина, пережила клиническую смерть во время операции. Впечатление об адских мучениях, пережитых её душой за считанные минуты, оказалось столь сильным, что, очнувшись, она ушла в монастырь замаливать грехи.

    Наш соотечественник инженер Владимир Ефремов заглянул во время клинической смерти в рай: свет, легкость, полет и благоухание. «В раю душа знает все обо всем, – рассказывает Ефремов. – Я вспомнил свой старенький телевизор, и тут же узнал не только о том, какая лампа у него неисправна, но и то, какой монтажник ее ставил. Мгновенно узнал всю биографию этого человека, вплоть до его скандалов с тещей».

  

  
    Всё, как написано

    Врачи и священники, собирающие сведения о загробном мире, отмечают поразительное сходство между рассказами очевидцев, побывавших в состоянии клинической смерти, с тем, как описаны ад и рай в священных текстах различных религий. Души, вернувшиеся в свои тела после путешествия на небеса, становятся просветлёнными, умиротворёнными, уверенными в себе. А те, кто хотя бы на секунду заглянул в преисподнюю, всю оставшуюся жизнь не могут оправиться от испытанного ими ужаса. Интересно и то, что топографические представления людей, вернувшихся из посмертия, тоже совпадают. Рай – это где то вверху, это горние выси, душа туда плавно поднимается. Ад – это всегда бездна, пропасть. Он находится внизу, душа туда падает, влекомая тяжестью греховной жизни человека.

    Один из вернувшихся к жизни, доктор Георг Ритчи видел убийц, которые были прикованы к своим жертвам. А россиянка Валентина Хрусталева – гомосексуалистов и лесбиянок, сросшихся друг с другом в позорных позах.

    Один из наиболее впечатляющих рассказов об ужасах ада принадлежит американцу Томасу Уэлчу: «На берегу огненной бездны я увидел несколько знакомых лиц, эти люди умерли раньше меня. Я стал жалеть, что раньше мало заботился о своем спасении. Если бы я знал, что ждет меня в аду, жил бы совсем иначе.

    В этот момент я заметил кого-то, идущего вдали. Лицо незнакомца излучало великую силу и доброту. Я сразу понял, что это Господь и что только Он может спасти мою душу, обреченную на муки. Вдруг Господь повернул свое лицо и взглянул на меня. Лишь один взгляд его грозных очей – ив мгновение ока я вернулся в своё тело и ожил».

  

  
    Свидетельства мистиков

    Такие разовые свидетельства современная наука сегодня исчисляет уже сотнями. Но есть и другие, более обширные свидетельства о существовании загробного мира. Их нам дают те, кто наделён мистическим даром и художественным талантом. Это такие люди, как Данте и Сведенборг. В России тоже жили великие провидцы. Один из них – знаменитый мистик и поэт Даниил Андреев. Он был репрессирован после войны и несколько лет провёл в знаменитом Владимирском централе. Ему явились потусторонние силы, которые за несколько лет провели его по всем кругам ада, он посетил и все области рая. После освобождения он написал знаменитую книгу «Роза мира», где описал впечатления от своих путешествий. Текст Даниила Андреева настолько убедителен, что трудно сомневаться в том, что он увидел потусторонний мир на самом деле. Автор, кстати, утверждает, что адские демоны, которые пытают грешников, выгладят именно так, как их описывает предание: рога, копыта, вилы. И выглядят они вовсе даже не забавно. Бесы поистине ужасны, свидетельствует Даниил Андреев. Мистик утверждает, что самые ужасные муки испытывают грешники, совершившие страшные преступления: убийство и предательство доверившегося ему человека.

  

  
    Есть город золотой

    Итак, ад действительно существует. А как же рай? Там действительно так хорошо, как об этом написано в священных книгах? Прав ли был пророк Иезекииль, описавший город золотой, Небесный Иерусалим?

    Приведём свидетельства очевидцев.

    «Я почувствовал, что лечу сквозь длинный туннель. На том конце туннеля я увидел свет, который был настолько ярким, что можно было осязать его. Там я увидел Бога на троне и внизу людей, вероятно, ангелов, окружавших престол. Когда я приблизился к Богу, Он сказал мне, что мое время еще не пришло. Я хотел было остаться, но внезапно очутился в своем теле».

    «Сразу после смерти я оказалась на чудесном зеленом холме. Меня удивило, что, имея три операционные раны, я стою и хожу свободно, без боли. Надо мной было яркое синее небо. Солнца не было, но свет распространялся повсюду. Трава под ногами была такого яркого цвета, какого на земле я никогда не видела – каждая травинка как живая. Холм был крутой, но ноги двигались легко, без усилия. Вокруг яркие цветы, кусты, деревья. А потом я заметила слева от себя мужскую фигуру в мантии. Я решила, что это ангел. Я понимала, что имею все, чего когда-либо желала, была всем, чем когда-либо хотела быть, шла туда, где я всегда мечтала быть. Потом перед моим взором прошла вся моя жизнь. Я поняла, что была эгоисткой, мне стало стыдно, но я по-прежнему чувствовала вокруг себя заботу и любовь. И тут я подошла к чудесному серебряному дворцу. Я слышала слово «Иисус». Передо мной открылись ворота из жемчуга, а за ними я увидела улицу в золотом свете. Я хотела войти во дворец, но вспомнила отца и вернулась в своё тело».

  

  
    Что говорят учёные

    Вдове знаменитого российского учёного Бехтерева Наталье Петровне (она сама – академик, нейрофизиолог с мировым именем) дух покойного мужа являлся неоднократно. Он делился с ней важными мыслями, поскольку не успел сделать это при жизни.

    Бехтерева уверяет, что нисколько не была напугана, так как она ни на миг не сомневалась в реальности происходящего. Призрак был прекрасно осведомлен о мельчайших подробностях жизни Натальи Петровны, всё предсказанное им сбывалось вплоть до того, что потерянные документы оказывались в том месте, на которое он указывал. «Что это было – продукт работы моего сознания, оказавшегося в состоянии стресса, или что-то иное, – я не знаю, – резюмировала Бехтерева. – Одно я знаю наверняка – он мне не померещился».

    В науке сегодня существуют две точки зрения по поводу существования души и возможности посмертного бытия. Одни учёные утверждают, что душа – это иллюзия сознания. Мозг человека – сложнейший организм, число нейронных связей в нём превышает количество звёзд в нашей галактике. И процессы, протекающие в этой неимоверно сложной информационной системе, могут принимать самые причудливые формы. Всевозможные полёты души, посмертные видения, загробный свет– это, по сути, только сложно организованные, причудливо переплетённые галлюцинации.

    Но есть и другая точка зрения, тоже имеющая массу сторонников в мировом научном сообществе…

    Так, в авторитетном британском научном журнале The Lancet недавно была опубликована статья «Посмертный опыт людей, выживших после остановки сердца: целенаправленное изучение ситуации спецгруппой в Нидерландах». Основной вывод, сделанный авторами статьи: сознание не является неотъемлемой функцией мозга и продолжает существовать, даже когда он перестает функционировать. То есть мозг – не мыслящая материя, а всего лишь коммуникатор. К таким же выводам пришла группа английских исследователей из клиники в Саутгемптоне. Вселенная представляет собой огромное информационное поле, а его квантами выступают отдельные частицы – наши с вами души.

    А тело – только скафандр для перемещения души в материальном мире. Мозг же играет роль бортового компьютера, при помощи которого мы можем общаться между собой, со всей необъятной вселенной, постигать её чудеса, ужасаться её безднам.

    Итак, какую ставку вы сделаете в пари Паскаля?

    03.03.2014

  

  
    Глава 675

    Вперёд, солдаты! Или вы хотите жить вечно?

    Неизвестный английский сержант, 1918 год.Да, мы все хотим жить вечно. Несмотря ни на какие различия в мировоззрении, в политических убеждениях – мы не хотим умирать. Все.

    Молодые и старые, верующие и атеисты. Инстинкт самосохранения – мощнейший биологический инструмент, необходимый для выживания рода человеческого. Хорошо.

    Пусть не вечно. Но хотя бы подольше. Что для этого нужно делать, а чего делать не стоит? Попытаемся раскрыть секрет долголетия.

  

  
    Сколько можно… жить?

    Средняя продолжительность жизни современного человека составляет 75 лет. Однако находятся люди, которые словно бросают вызов природе и живут очень долго – 100 лет и больше. Когда наступает старость? Древние люди жили не больше 20–30 лет, в античной Греции стариком считался 40-летний человек. В XVIII–XIX веках периодом заката жизни и подведения итогов становились 50 лет. В XX веке, когда сократилась детская смертность, значительно улучшились условия жизни, были побеждены многие болезни – чума, оспа, холера, продолжительность жизни резко увеличилась. Медицина изобрела лекарства, позволяющие противостоять сердечно-сосудистым и простудным заболеваниям. Эффективными стали операции на сердце, на легких и других внутренних органах. В наше время началом старости считается возраст 70–75 лет. Люди, достигшие 90-летнего возраста, называются долгожителями. Население Земли стареет. Сейчас удельный вес людей старше 60 лет в развитых странах значительно больше, чем он был в начале XX века. Старение нации становится настоящей проблемой для многих стран, например, Японии.

  

  
    Парад чемпионов

    Трудность определения самого старого жителя планеты заключается в отсутствии точных данных о времени и месте рождения того или иного кандидата в долгожители. Иной раз сам человек не помнит, сколько ему лет, и накидывает себе десяток-другой. В 1973 году в азербайджанском селении Барзаву умер Ширали Миллимов. Ему было 168 лет, азербайджанцу Махмуду Эйвазову – 152, Меджиду Агаеву из высокогорного села Тикебанд – 143. Однако люди доживали до столь преклонного возраста не только в СССР. Сириец Махмуд Варан умер в 163-летнем возрасте. Пакистанцы утверждают, что их старейший гражданин прожил 200 лет. Англичане гордятся своими долгожителями Генри Дженнингсом (169 лет) и Томасом Парром (152 года). Самый старый житель Венгрии Золтан Петраж прожил 186 лет. 4 августа 1997 года умерла француженка Жанна Кальмен. В момент смерти ей было 122 года и 164 дня – это самый старый человек, возраст которого подтвержден документально. 120 лет и 237 дней прожил японец Ситеате Ицуми, родившийся в 1865 году.

    Но большинство этих данных не могут быть подтверждено документально. Ведь запись актов гражданского состояния на регулярной основе в большинстве государств стала вестись совсем недавно, не более 100 лет – а речь идёт о значительно более длинных сроках. Да и в относительно цивилизованных странах подобные записи иногда гибнут в результате стихийных бедствий и социальных потрясений. Поэтому верить можно английским или японским данным. А. вот сведениям из Азербайджана, Пакистана и Сирии доверять можно не во всём. По крайней мере, возраст 200 лет кажется сегодня совершенно фантастическим. Не то, что раньше.

  

  
    Осень патриархов

    Никто из долгожителей современности не может сравниться по протяженности жизни с патриархами, о которых написано в Библии. Мафусаил, по утверждению авторов священной книги, прожил 969 лет. Вообще, все родственники этого патриарха отличались удивительным долголетием. Предок Мафусаила, Адам (прародитель человечества), жил 930 лет, его сын Сиф– 912. Остальные предки Мафусаила также прожили значительно больше положенного человеку срока: Енох– 905, Каинан– 910, Малелеил– 895, Иаред– 962. Исследователи Библии полагают, что составители древних текстов, говоря о продолжительности жизни, указывали не количество прожитых лет, а количество месяцев, поскольку древние евреи пользовались лунным календарём. Если эта гипотеза верна, получится, что Адам прожил 77 лет, а Мафусаил – 81 год. Вполне приемлемые цифры. По другой версии, создатели Библии хотели прославить великих людей и заодно заполнить пробелы в очень протяженной человеческой истории. Подобным образом поступал вавилонский жрец Берос, оставивший потомкам историю Вавилонского царства. Если верить этому горе-историку, всего десять мифических правителей Вавилона правили в общей сложности 432 тысячи лет. Конечно, с научной точки зрения, эти данные не могут быть приняты на веру – столько человек не может жить в принципе. Это противоречит основным законам эволюции.

    Но есть и другая версия, которая объясняет исключительное долголетие Мафусаила и его родни. Отдельные учёные выдвигают чрезвычайно смелую версию: библейские патриархи, оказывается, были выходцами с планеты, вращающейся вокруг Сириуса. Вот аргументы, которые они приводят в пользу подобной теории: земной человек не может прожить почти 1000 лет. Значит, Мафусаил и компания прилетели с Сириуса. Вас убеждает такая аргументация?

  

  
    В горах живётся дольше

    Русский ученый Илья Мечников первым обратил внимание на то, что долгожители встречаются в основном среди деревенских жителей. Азербайджанские долгожители тоже жили вдали от городов, в высокогорной местности. Академик Николай Амосов, посвятивший свою жизнь продлению жизни людям, писал: «Чтобы быть здоровым, нужны собственные усилия, постоянные и значительные. Заменить их нельзя ничем… Для здоровья одинаково необходимы четыре условия: физические нагрузки, ограничения в питании, закалка, время и умение отдыхать. И еще пятое– счастливая жизнь». Все долгожители ведут гармоничный образ жизни. Они, как правило, окружены вниманием и заботой своих многочисленных и внимательных потомков. Знаменитый долгожитель Махмуд Эйвазов до конца своих дней работал в поле, пил только ключевую воду, спал всегда под открытым небом и чувствовал себя совершенно счастливым. Высокая концентрация долгожителей наблюдается в нескольких районах Земли. И некоторые из них находятся в высокогорье. Так, не редки случаи, когда возраста в 100 лет и более достигают жители горных долин, расположенных в Гималаях. Исследователи отмечают, что эти горцы ведут размеренный образ жизни, не употребляют алкоголя и табака, почти не едят мясо. И в их рационе обязательно представлены сушёные абрикосы.

  

  
    Диета долгожителя

    Рацион питания имеет огромное значение для сохранения здоровья человека. Правильный режим питания – непременное условие долголетия. Попробуем выяснить, каким должен быть рацион долгожителя.

    Современные диетологи почему-то невзлюбили твердые сорта сыра, которые с удовольствием едят не только французы, но и, к примеру, абхазские пастухи, а их долголетию можно только позавидовать. В рацион горцев испокон веков входили сыр, хлеб и вино.

    Японцы, являются признанными во всем мире чемпионами по долголетию. Их рацион качественно отличается от еды европейцев и состоит из низкокалорийной пищи. В основном это – морепродукты и рис. Кроме того, японцы едят овощи, супы, потребляют соевый творог тофу, немного рыбы и еще меньше – мяса. Вероятно, поэтому средняя продолжительность жизни японских женщин составляет 86 лет, а мужчин – 78 лет. Кстати, среди японцев очень мало тучных людей (борцы сумо используют для набора веса специальную диету).

    Современные ученые доказали, что избыточный вес негативно влияет на продолжительность жизни, но несмотря на это, ожирение стало чуть ли не национальной проблемой в некоторых странах. Мы редко задумываемся о культуре питания, а ведь в возрасте 25 лет организм прекращает расти, зато начинает снижаться интенсивность обмена веществ. Мы же по инерции продолжаем употреблять всё ту же пищу, всё в тех же количествах, не думая о том, что организм наш не справляется с переработкой большого количества питательных веществ, которые не используются для энергетической подпитки организма, а превращаются в жировые отложения.

  

  
    Что делать россиянам

    Итак, мы выяснили, какие факторы способствуют долголетию. И каким образом такие знания могут помочь среднестатистическим россиянам? Мы не можем все поголовно перебраться в высокогорные, экологически чистые районы. Качественное сухое красное вино – не в наших торговых сетях. Во Франции, например, не знают, что такое «полусухое вино» или (не дай бог!)«полусладкое шампанское». Там всё вино (кроме десертных марок) сухое. А шампанское, произведённое в Шампани, бывает двух сортов: традиционное (то есть сухое) и брют (то есть очень сухое). Значит, полусладкое французское вино на полках наших магазинов – сомнительное пойло, которое ни один уважающий себя француз в рот не возьмёт.

    Морепродукты… Тот, кто пробовал суши в Японии или Таиланде, никогда не станет есть изделия, которые так же именуются в России. После длительной перевозки, неоднократной заморозки и разморозки ценнейшие морепродукты теряют не только изысканный вкус, но и практически все полезные для здоровья человека свойства.

    Твёрдые сыры. Тут нужно быть внимательными. Если сыр изготовлен в России – убедитесь в том, что производитель соблюдает оригинальную технологию. А это бывает не всегда. Конечно, сейчас можно без особых проблем приобрести импортные сыры, благо этот продукт отлично переносит транспортировку. Но цены на такой сыр не по карману многим россиянам.

    Ситуация кажется почти безнадёжной, но, оказывается, в России есть прекрасный продукт, потребление которого способствует долголетию. Это мёд.

    Ученые связывают чудодейственные свойства этого продукта с тем, что в нем высоко содержание антиоксидантов, тех самых веществ, которые не дают организму стариться. Кроме того, с помощью медовой терапии можно прекрасно укрепить иммунитет и приобрести заряд бодрости. Но, потребляя мёд, нужно помнить несколько простых правил. Его, например, нельзя хранить в холодильнике, не стоит держать на солнце, брать его металлическими ложками. От этого ценные свойства мёда значительно снижаются. И, конечно, не нужно запивать мёд горячим чаем. Под воздействием высокой температуры полезные качества целительного продукта тоже пропадают.

  

  
    Стоя на посту

    Ещё одна прекрасная возможность сохранить здоровье и продлить жизнь – это соблюдение поста. Если вы человек неверующий, пусть вас не смущает, что соблюдение поста представляет собой религиозную традиция. Ведь пост– это прекрасный способ очищения и разгрузки организма. Вам только нужно заранее продумать постную диету. И тогда пост убавит вам несколько килограммов веса и добавит несколько лет жизни.

    Справка: Полный отказ от пищи животного происхождения и резкая смена привычного режима питания не рекомендуется страдающим заболеваниями желудочно-кишечного тракта: язвой желудка, гастритом, панкреатитом, холециститом. С особой осторожностью надо отнестись к соблюдению поста людям, перенесшим травму или оперативное вмешательство, а также тем, кто находится в состоянии депрессии. Не рекомендуется поститься детям, беременным и путешественникам.

  

  
    Великий пост: запостим и будем поститься

    После масленичной недели, весёлого праздника проводов русской зимы наступает время Великого поста. В 2014 году этот важнейший для православных христиан пост начался в понедельник, 3 марта. В память о том, что Иисус Христос постился в пустыне 40 дней, эти дни верующим предписано отказаться от мяса, молока, яиц и других продуктов животного происхождения.

    Существуют уважительные причины, по которым человек может не соблюдать пост. Во-первых, это болезнь. Плоть, уже угнетенную болезнью, нет необходимости угнетать еще и постом. Но это не означает, что если вы подхватили насморк, то сразу можно бифштекс съесть. Послабления предусмотрены также для беременных, кормящих женщин и детей. Послабляется, но не отменяется, пост для путешествующих: у них не всегда есть возможность вкушать постную пищу. Пост не соблюдают в армии и тюрьме, потому что там люди не властны над своей пищей.

    Пост – это испытание тела и духа, нелёгкое и даже странное в светском обществе. Тем не менее, с каждым годом всё больше людей стараются держать пост. Хотя само слово «пост» сейчас больше распространено в значении «интернет-послание», а глагол «запостить» встречается чаще, чем «поститься».

    Так что же такое пост? Обычная диета? Самоистязание или очищение организма? И насколько важна его гастрономическая составляющая?

  

  
    Зачем это нужно?

    В любом начинании самое важное – определиться с целью, которую преследуешь. Поворя современным языком, нужно понять: в чём мотивация? За все наши поступки отвечают воля, разум и чувства. Любой более или менее адекватный человек в состоянии различить добро и зло – голос разума внутри себя мы слышим почти всегда. Но прислушиваемся ли? Сколько раз мы произносили: «Умом всё понимаю, но поделать с собой ничего не могу»? А всему виной слабая воля и чувства, которые влекут нас получать удовольствие независимо от того, добро это или зло. Вывод: чтобы укрепить волю, нужно уметь отказываться от приятного.

    На первый взгляд церковные правила кажутся непонятными, нелогичными, устаревшими. Где баланс белков, жиров и углеводов? И почему нужно отказаться даже от диетического йогурта на завтрак? Если ваша мотивация – похудеть, смысла держать пост нет никакого. Для этого существуют другие методы. Истязать свой организм намерено, придумывать для себя изощрённые страдания – тоже не значит поститься. Спать на гвоздях, голодать – помните «особенного человека» Рахметова? Но вести себя так означает лишь тешить собственную гордыню. Гораздо важнее аскетической стороны поста – смирение, именно в этом его смысл и цель.

  

  
    Флора без фауны

    В Великий пост из рациона верующего человека исключаются все виды нерастительной пищи, в том числе молочные продукты. Два дня разрешается рыба – это Благовещение и Вход Господень в Иерусалим. И в Лазареву субботу – накануне Входа Господня в Иерусалим – по традиции разрешается икра.

    Но для большинства современных людей церковный устав о посте практически неисполним. Ведь нужно не только отказаться от скоромного, но ещё и есть всего один раз в день. Кроме того, в определённые дни предусмотрено сухоядение или только хлеб и вода. Мало кто способен выдержать такой строгий режим питания. А может быть, это и не нужно. Главное – постясь чувствовать, что вы хотя бы чуть-чуть превозмогаете свое естество. Следует ограничивать себя даже в постных продуктах, если они вам очень нравятся. Не переедайте, ведите себя за столом как можно скромнее. Но не переусердствуйте! Может сработать эффект сжатой пружины. Если слишком ревностно начать поститься, то потом можно не выдержать и сорваться. Не стоит ограничивать себя сверх меры, а после Пасхи снова объедаться.

  

  
    Пост как искусственный голод

    Давно прошли те времена, когда поиск пропитания был для человека главной проблемой. Сегодня голодная смерть большинству наших сограждан всё-таки не грозит. Мы живём в эпоху массового перепроизводства, поэтому отношение к еде с библейских времён сильно изменились. А церковный устав о посте всё так же суров. К чему придавать такое значение этим вопросам? Да, у каждого есть маленькие гастрономические слабости, но они же совсем пустяковые.

    Но если сделать над собой хотя бы небольшое усилие и отказаться от столь пустяковой зависимости, то можно ощутить внутри себя новую силу. Пусть маленькую, но вполне реальную. Это будет первая ступенька лестницы, ведущей вверх. Конечно, можно придумать массу причин, чтобы потакать своим слабостям. Ведь раньше людям было нечего есть, вот они из соображений экономии и установили такие запреты. Зачем мне отказываться от удовольствия побаловать себя чем-нибудь вкусненьким? Человек не хочет поститься, не делает первый шаг, воля его слабеет.

  

  
    Постимся с улыбкой

    Если вы всё же решились держать пост, лучше заранее продумать и грамотно организовать питание. Когда вы целый день пробегаете в делах и заботах, а вечером дома из еды окажется только пара сосисок, вы их обязательно съедите. Сработает инстинкт самосохранения.

    Поэтому стоит определиться заранее, сколько раз в день вы будете питаться. Учитывайте при этом и медицинские показания. Но потом соблюдайте установленный режим – никаких перекусов, чаепитий в перерывах. Должна быть элементарная самодисциплина.

    В церковных песнопениях Великий пост называют «весной духовной». Это неслучайно. Все мы любим откладывать важные начинания на завтра. А с утра некогда, днём что-то отвлекло, и вот уже вечер наступил, и начинать теперь поздно. И опять – даём себе обещание, что завтра всё изменится. Так порой «завтра» не может наступить никогда. Пост– очень хороший повод изменить себя и свой образ жизни. Поэтому, он становится возрождением, временем радости.

    Нельзя нагнетать в пост мрачное настроение, оно не имеет ничего общего со смирением и покаянием. На самом деле покаяние – очень светлое чувство. Никто не запрещает вам радоваться, но если вы чувствуете, что какое-то удовольствие расслабляет и отвлекает вас, будет правильно ограничить себя в этом. По традиции во время Великого поста люди отказывались от зрелищ, а большинство увеселительных заведений закрывались. Сегодня у каждого человека есть свобода выбора. Это с одной стороны труднее, а с другой – имеет большую ценность.

    Если на время Великого поста выпадают праздники и торжества, передвинуть которые невозможно, – Восьмое марта, дни рождения близких, тут надо руководствоваться обстоятельствами и здравым смыслом. В гостях не стоит вызывать к себе сочувствие, повышенное внимание, чтобы весь стол обсуждал, как вы поститесь, а хозяева недоумевали, чем бы вас все-таки угостить. В большой компании можно что-то положить себе на тарелку, и сделать вид, что едите. А в обществе понимающих и близких людей нет смысла скрывать свое решение.

    Церковный устав – Типикон – создавался не в России, а на Востоке, где вино – обычный напиток за столом. По отношению к алкоголю он более демократичен, чем к пищевым ограничениям, но в пост его можно употреблять в небольших количествах только по субботам и воскресениям.

    Курение тоже не считается смертным грехом. Но эта привычка действительно является вредной и греховной в том смысле, что человек сознательно причиняет себе вред. Вообще любое человеческое пристрастие, зависимость – это вред для его души. Поэтому Великий пост– прекрасный повод узы этой привычки ослабить.

    А теперь мы вам предложим несколько рецептов постных блюд: вкусных и полезных.

    Справка:

    Супы давно перестали быть обязательными в ежедневном рационе. Но во время Великого Поста первые блюда крайне полезны. Горячие овощные бульоны согревают и очищают, а супы-пюре надолго обеспечивают энергией.

    Гороховый суп-пюре с чесноком

    Для этого блюда вам будут нужны следующие продукты:

    1 литр овощного бульона,

    800 грамм замороженного горошка,

    2 дольки чеснока,

    1 картофелина,

    1 луковица,

    1 морковь,

    1 чайная ложка тмина, подсолнечное и оливковое масло, соль и перец.

    Обжарьте на подсолнечном масле нарезанный кубиками лук и крупно натертую морковь. В кипящий овощной бульон добавьте горошек и нарезанный кубиками картофель. Доведите до кипения, посолите, поперчите, затем варите на медленном огне 15 минут. Добавьте тмин, лук и морковь. Варите еще 10–15 минут. Снимите с огня, остудите и протрите в блендере до консистенции пюре. Добавьте выдавленный чеснок и 1 столовую ложку оливкового масла. Перед подачей разогрейте. Подавайте с хрустящим хлебом.

    Постный рассольник с рисом и орехами

    Ингредиенты:

    2 литра воды,

    1/2 стакана риса,

    4 картофелины,

    2 моркови,

    2 соленых огурца, полстакана огуречного рассола,

    1 луковица,

    горсть грецких орехов, черный перец горошком, лавровый лист, соль.

    Рис промойте. Залейте водой и варите до полуготовности. Добавьте нарезанный кубиками картофель и проварите еще 15 минут. Обжарьте масле нарезанный кубиками лук и тертые на терке морковь и огурцы. Положите зажарку в кастрюлю, добавьте лавровый лист, перец и щепотку соли. Варите еще десять минут, а в конце всыпьте измельченные в блендере орехи, влейте рассол и доведите рассольник до кипения. Выключите и дайте настояться.

    Грибы и картофель– самая сытная постная еда. Но за семь недель Великого поста они могут изрядно наскучить. Чтобы разнообразить свое меню, добавляйте пряности. С грибами идеально сочетаются черный и белый перец, тимьян, петрушка, кинза, орегано и пажитник. А с картофелем уместны будут практически все специи: розмарин, тмин, черный и красный молотый перец, зерна горчицы и многие другие.

    Грибной гуляш

    500 грамм свежих шампиньонов или замороженных грибов,

    2-3 луковицы,

    2-3 ст. л. растительного масла,

    1 стручок зеленого или красного перца,

    1 ст. л. муки,

    1 ст. л. томатной пасты,

    вода, соль, перец.

    Мелко нарезанные грибы и лук обжарьте на масле, добавьте измельченный стручок перца и тушите до готовности. Посыпьте мукой, добавьте томатную пасту. При желании можно добавить немного воды. Заправьте солью и перцем, тушите еще несколько минут.

    Рагу с квашеной капустой и сухофруктами

    Ингредиенты:

    ✓ 6 картофелин,

    ✓ 1 морковь,

    ✓ 1 луковица,

    ✓ 1 стебель сельдерея,

    ✓ 250 грамм квашеной капусты,

    ✓ 2 зеленых яблока,

    ✓ по 100 грамм чернослива, кураги и изюма,

    ✓ 2 дольки чеснока,

    ✓ 1 ч.л. тмина,

    ✓ растительное масло,

    ✓ черный молотый перец,

    ✓ соль,

    ✓ сахар,

    ✓ зелень.

    Морковь, сельдерей и лук нарежьте соломкой и обжарьте на масле. Картофель очистите, нарежьте крупными кубиками. Добавьте нарезанные кубиками яблоки, квашеную капусту и измельченные сухофрукты. Посолите, поперчите, добавьте щепотку сахара, тмин и измельченный чеснок. Хорошо перемешайте и залейте горячей водой так, чтобы она доходила до середины рагу. Тушите на медленном огне 30 минут. За 5 минут до готовности добавьте лавровый лист. При подаче посыпьте зеленью.

    Пицца и суши стали в России очень популярны. Если во время поста вам придётся устроить торжество – день рождения или другой праздник, можно приготовить что-то особенное, не нарушая правил.

    Постная пицца с оливками

    Ингредиенты для теста:

    1 ч.л. сухих дрожжей,

    2 стакана муки,

    1 стакан теплой воды,

    1 ч.л. сахара,

    0,5 ч.л. соли,

    2-3 ст. л. оливкового масла.

    Ингредиенты для начинки:

    1 средняя луковица,

    200 грамм томатной пасты,

    800 грамм зеленых и черных оливок без косточек,

    1 болгарский перец.

    2 дольки чеснока, зелень, растительное масло.

    Просейте муку, смешайте с дрожжами и сахаром. Добавьте масло, соль и воду. Вымесите тесто, раскатайте и выложите на противень, посыпанный мукой. Лук нарежьте тонкими кольцами, пассируйте его на растительном масле, добавьте томатную пасту, выдавите чеснок и тушите на медленном огне 2–3 минуты. Оливки разрежьте наполовину, перец – кольцами.

    Смажьте тесто луково-томатной пастой, выложите оливки и перец. Выпекайте в разогретой до 200 градусов духовке 15–20 минут. Посыпьте зеленью.

    На заметку! Необычный вкус пицце придаст авокадо. Очистите плод, достаньте косточку, сбрызните мякоть лимонным соком, чтобы она не потемнела. Нарежьте авокадо дольками. Его можно добавить к пасте или выложить на пиццу за 2–3 минуты до конца ее запекания.

    Постные роллы

    1 стакан круглозернового риса или риса для суши,

    2 стакана воды,

    4 ст. л. рисового уксуса,

    4-5 листов нори,

    1 морковь,

    1 авокадо,

    1 огурец,

    200 грамм сыра тофу,

    хрен васаби,

    маринованный имбирь,

    кунжут,

    соевый соус,

    сок половины лимона.

    Обжарьте на сухой сковороде кунжут до золотистого цвета. Рис тщательно промойте, залейте водой и поставьте вариться под крышкой 20 минут. Переложите в миску, постепенно введите рисовый уксус, тщательно перемешивайте лопаткой, таким образом остужая рис. Морковь порежьте тонкими брусочками и отварите в подсоленной воде до полуготовности. Авокадо и огурец очистите и нарежьте тонкими брусочками. Авокадо сбрызните соком лимона. Тофу нарежьте брусочками. Смочите руки в смеси воды и рисового уксуса (так рис не будет липнуть к рукам) и приготовьте ролы.

    Лист нори выложите на циновку, слегка сбрызните водой, вдоль листа распределите слой риса толщиной 7 мм и шири ной 7 см, сверху посыпьте кунжутом. Посередине выложите дорожки из огурца, авокадо и моркови, а поверх овощей – бруски тофу. Сверните содержимое вместе с нори в ролл. Разрежьте его на 6–8 частей и подайте с соевым соусом и имбирем.

  

  
    Глава 688

    Кто придумал налоги? Кому пришла в голову идея собирать с населения деньги на содержание чиновников и силовых структур? История не сохранила имени этого гениального человека. Скорее всего, в разных странах процесс изобретения налогов проходил по-разному. Как это происходило у нас, в России?

    Мы попросили рассказать об этом налогового консультанта, кандидата экономических наук, председателя Партии налогоплательщиков России Евгения Сивкова.

  

  
    От белки до рубля

    История государственности на Руси связана с иностранцами. Славяне были народом довольно мирным, им больше нравилось не воевать, а охотиться, рыбачить, огородничать и торговать. Но их земли окружали агрессивные соседи, которые предпочитали жить грабежом. Разумный человек всегда доверит решение проблемы профессионалам. Славяне обратились за услугами к зарубежному частному охранному предприятию «Рюрик и братья». Услуги оказались платными. Так на Русь пришли налоги.

    Налоги тогда взимались натурой, поскольку денежное обращение ещё было не развито.

    Формой налогов в Древней Руси выступала дань, которую выплачивали подвластные племена. Чаще всего единицей налогообложения выступал «дым», то есть дом, или семейный очаг. Размер налога традиционно был в одну шкурку с дыма. В некоторых случаях – например, с племени вятичей, – бралось по монете от рала (плуга). Формой сбора дани было полюдье, когда князь с дружиной с ноября по апрель объезжал подданных. Русь делилась на несколько податных округов. Особый округ представлял собой богатый торговый город Новгород, выплачивающий около 3000 гривен. Сбор дани занимались налоговые инспекторы – отряды из нескольких сотен воинов. Приближённые князя – варяги-русь – выплачивали ему десятую часть от своих годовых доходов.

    В 946 году после подавления восстания древлян княгиня Ольга провела налоговую реформу, упорядочив сбор дани. Она установила «уроки», то есть размеры дани, и создала «погосты» – крепости на пути полюдья, в которых жили княжеские управляющие, и куда свозилась дань. Такая форма сбора дани и сама дань назывались «повоз». При уплате налога подданные получали глиняные печати с княжеским знаком, что освобождало их от повторного сбора. Ольга хорошо помнила, чем закончилась попытка её мужа, князя Игоря, повторно собрать дань с древлян. Те восстали и убили жадного правителя.

    Польза от этой системы была взаимная: славяне получили возможность спокойно жить и трудиться, а варяжские князья с дружиной в свободное от охранных мероприятий время ходили в завоевательные (и очень прибыльные) походы, что в свою очередь давало привилегии славянским купцам. История сохранила ряд торговых договоров между Русью и Византией, в которых упоминались такие привилегии. Организация торгового пути из варяг в греки сказочно обогатила и мирных славян, и воинственных князей-скандинавов. Арабские историки с изумлением описывают стены русских городов, завешенные роскошными тканями. Торговля приносила неплохие деньги, а потому и сбор налогов перешёл в денежную форму. На смену кунам пришли рубли. А в захоронениях русских князей встречаются и «доллары» того времени: золотые арабские дирхемы.

  

  
    Но вот пришли монголы

    Несколько столетий длилась эта идиллия. Государство, собирая с населения налоги, выполняло свои главные функции: обеспечивало оборону от внешнего врага и поддерживало прибыльную торговлю. Но в один печальный момент всё кончилось. И безопасность, и торговля. Пришли монголы. Последствия были ужасны: Батый за свой поход разрушил 40 русских городов. До этого те же шведы называли нашу страну Гардарики – страна городов. После Батыя перестали. Кроме того, кочевники обрушили всю существовавшую до этого систему мировой торговли. Путь «из варяг в греки» был нарушен. А завоеватели обложили Русь серьёзной данью: десятая часть доходов. Которых стало гораздо меньше. Исчезли нарядные ткани со стен оставшихся на Руси городов, в могилах тогдашних князей перевелись средневековые доллары-дирхемы. Население неоднократно восставало против тяжкого налогового бремени, завоеватели отвечали карательными походами. Русь за первые 80 лет татаро-монгольского ига 13 раз подвергалась жестоким погромам.

    Но затем русские князья уговорили ханов Золотой Орды сменить систему сбора налогов на более эффективную. Вместо монгольских наместников (баскаков) роль налоговых инспекторов брал на себя великий князь.

    Эта система в конечном итоге привела к освобождению Руси от ордынского ига. Московские князья собирали налоги в полном объёме: 10 %. А в Орду отправляли только часть. Благодаря этому Москва поднялась и объединила вокруг себя русские княжества.

  

  
    Новые времена – новые налоги

    Прошло несколько столетий. Московская Русь превратилась в могучую империя, начало которой положили реформы Петра Великого. Реформы эти стоили огромных денег, которые беспощадный царь немилосердно выжимал из населения всеми доступными способами.

    Пётр ввёл военные налоги на содержание армии. А поскольку у великого реформатора было очень мало свободного времени – он ввёл должность налоговых криэйторов – прибыльщиков. Эти люди должны были изобретать новые налоги! И прибыльщики не подвели своего работодателя, они придумали налоги на такие вещи, до которых ни один нормальный человек никогда не додумается: гербовый сбор, подушный сбор с извозчиков, налоги с постоялых дворов, с печей, с плавных судов, с арбузов, с орехов, с продажи съестного, с найма домов, ледокольный и другие налоги и сборы. Облагались даже религиозные взгляды. Так, раскольники были обязаны уплачивать двойную подать, от которой огни старались забраться в глухие скиты в самых дремучих лесах.

    И, наконец, вершина творческого усердия прибыльщиков: налог на бороду. Причём налог этот был дифференцированный: если бриться отказывался дворянин – с него казна брала 60 рублей, с купцов в зависимости от гильдии – от 60 до 100 рублей. А если бритву в руки отказывались брать мелкие людишки, то они обогащали казну государеву на 30 рублей ежегодно. С крестьян брали при въезде в город и выезде из него по 2 деньги с бороды. Что ещё взять с колхозника! А вот сибиряков от «волосатого» налога освободили. И правильно: попробуй на тамошних морозах с голой физиономией погулять. Учтите, что покупательная способность тогдашнего рубля была во много раз выше нынешней. 100 рублей в год – огромные деньги. Это можно сравнить только с нынешним транспортным налогом на «Ягуар».

    В дальнейшем Пётр провёл серьёзную налоговую реформу. Он установил подушную подать, которую обязаны были уплачивать свободные крестьяне. А за крепостных её должен был платить помещик (как сегодня за своих работников перечисляет социальные взносы работодатель). И масса свободного населения России добровольно пошла в кабалу. Страна получила проблемы, с которыми не справилась и спустя 200 лет.

    Государство ввело при Петре ещё одну интересную подать – налог с дыма, то есть с каждого отдельного дома. Вроде бы, уклониться от него в принципе невозможно. Ведь у каждого есть изба, в которой он живёт. Но русские крестьяне – люди смышлёные. Они начали селиться по нескольку семей в один дом. Такие сельские коммунальные квартиры получились. Однако и русские налоговые инспекторы тоже глупостью не отличались. Они в ответ стали облагать налогом каждую наружную дверь, поскольку именно их количеством определялось число семей в доме. Тогда крестьяне стали заколачивать лишние двери, потом вообще бросали дома и бежали, куда глаза глядят, становились вольными казаками.

    Что интересно: император принципиально не вводил такой очевидный налог, как налог на наследство. Видимо, опасался недовольства богатого купечества и помещиков. Ведь эти люди и так вносили весомый вклад в пополнение государственной казны.

  

  
    Налоги наследников Петра

    По-настоящему великого монарха после смерти Петра I Россия ждала довольно долго. Екатерина II продолжила дело своего предшественника, в том числе и в деле реформирования налоговой системы. До неё на протяжении многих поколений царская казна пополнялась за счёт казённых монополий, особенно на соль и на алкоголь. Екатерина снизила размер некоторых платежей, а отдельные монополии и вовсе отдала на откуп частным лицам. Например, на алкоголь. Это, пожалуй, было ошибкой. К чему приводит отказ государства от алкогольной монополии – мы видели на примере России 90-х годов прошлого века. Рост пьянства в сочетании со снижением налоговых доходов бюджета.

    А ещё великолепная царица реформировала сбор налогов с купечества. Для зачисления в одну из трёх гильдий купчина должен был уплатить в казну взнос, размер которого зависел от заявленного им капитала. Ежегодные платежи составляли определённый процент от этого капитала. В дальнейшем императоры несколько раз повышали ставки этого налога.

    Изменила Екатерина и систему сбора подушной подати. Крестьянская община получила право самостоятельно распределять размер платежей между односельчанами. Кроме того, размер ставки был в дальнейшем привязан к плодородию земель, на которых жили крестьяне. Современный земельный налог, кстати, учитывает кадастровую стоимость земли.

    А главной особенностью налоговой системы императорской России было наличие большой группы косвенных налогов. Они составляли свыше 40 % от всей массы налоговых поступлений. И половина из таких налогов были налоги питейные. Кстати, уровень потребления алкоголя в дореволюционной России был в разы меньше, чем сейчас.

    Вот где кроется огромный резерв пополнения напряжённого бюджета Российской Федерации!

    Но в конце XIX века правительство России усваивает более прогрессивные методы налогообложения. Главными налогами взамен подушной подати стали налог со строений (крестьяне не могли уже заколотить избу и бежать в Сибирь, поскольку и туда добрались царские чиновники), а также налог за пользование землёй. Появились новые налоги, связанные с развитием рыночных отношений: сбор с аукционных продаж, сбор с векселей и заемных писем, налоги на право торговой деятельности, налог с капитала для акционерных обществ, процентный сбор с прибыли, промысловый налог. Так что в России всё шло как у людей: государство отслеживало изменение экономической ситуации и пыталось настроить на волну преобразований налоговую систему.

    Продолжилась ли эта традиция в советское время? Об этом в следующем номере.

  

  
    Глава 693

    Говорят, как встретишь Новый год, тан его и проведёшь. Если воспользоваться этой народной мудростью в разговоре о национальной энономине России, то прогноз на 2014 год будет, мягно говоря, неутешительным. Данные Росстата об основных видах энономичесной деятельности за январь 2014 года говорят об ухудшении ситуации сразу в неснольних сенторах энономини.

  

  
    Сплошной ужас

    Итак, слово официальной статистике.

    Промышленность

    Объем промышленного производства сократился на 0,2 % по отношению к тому же периоду прошлого года. Добыча полезных ископаемых снизилась на 0,3 %. Производство пищевых продуктов сократилось на 1,4 %.

    Производство электроэнергии, газа и воды после провала на 7 % и 3 % в ноябре и декабре прошлого года в январе восстановилось сразу на 5,7 %. Но зимой, как известно, производство электроэнергии сильно зависит от погоды. В январе в стране произошел переход от нестандартно высоких температур к необычно низким. Это привело к росту выработки тепловой энергии. В феврале погода была аномально теплой. Например, 23 февраля среднесуточная температура в Москве превысила норму на 4,4 градуса. Поэтому в последний месяц зимы производство электроэнергии, скорее всего, снова упадет. Окончательный вывод о сползании промышленности в рецессию делать пока рано. Недавняя история знает примеры, когда многомесячный спад сменялся подъемом: в прошлом году объем промышленного производства сокращался в течение четырех месяцев (январь, февраль, май и август). При этом в феврале падение составило 3,1 %. Но в целом в 2013 году промышленность все-таки подросла на 0,3 %.

    Потребление

    Население России подводит отечественную экономику. Потребление товаров в январе сократилось на 0,2 %. Годовые темпы роста розничного товарооборота опустился с 3–4,5 % в 2013 году до 2,4 %. Отчасти это компенсируется ростом объёма платных услуг населению на 0,2 %, которые, правда, не росли до этого уже почти полгода. Статистика потребления населением товаров и услуг продолжает посылать негативные сигналы, которые подкрепляются и тем, что уже 3–4 месяца в России не растут зарплаты в реальном выражении. Порадовали разве что сведения о рынке труда, зафиксировавшие резкое снижение уровня безработицы – с 5,6 % до 5,1 %. Но этот показатель недостаточно репрезентативен: многие россияне просто не обращаются в службы занятости, разочаровавшись в качестве их предложений на рынке труда. Данные по скрытой безработице официальная статистика не приводит.

    Строительство и инвестиции

    Самая печальная часть январской статистики касается инвестиционной активности. В конце прошлого года казалось, что ситуация стала понемногу улучшаться. Но первый месяц нового года принес падение инвестиций на 7,3 %, а в строительстве – на 2,5 %. Общий негативный фон в сфере инвестиций сохраняется. По итогам года эксперты ожидают снижение инвестиций на 1 % по сравнению с 2013 годом, а также замедление роста розничного товарооборота с 3,9 % в 2013 году до 2,7 % в 2014 году и платных услуг населению с 2,1 до 1,6 %. В итоге рост ВВП в 2014 году составит всего 1,3 %.

  

  
    Кошмарная диарея

    Что такое стагфляция? Этот экономический диагноз можно сравнить с состоянием больного, который по рассеянности принял вместе со снотворным слабительное. Стагфляция– это стагнация (застой в экономическом развитии), сопровождаемая высокой инфляцией.

    Плохо всем: и населению, и бизнесу. Кто поставил такой диагноз российской экономике?

    Автора самого сенсационного заявления на экономические темы зимы 2014 года зовут Ксения Юдаева. Она занимает пост заместителя председателя Центробанка. Вроде бы, не велика шишка, но для вброса в информационное пространство нужного Правительству заявления вполне сгодится. С одной стороны – послание населению России и мировому сообществу: власти понимают, что в стране не всё в порядке, мы будем вынуждены принимать непопулярные меры. И в то же время заявления чиновницы среднего ранга в случае чего легко можно опровергнуть. Дескать, что с шестёрки взять? Ляпнула не подумавши, будет наказана. Всё-таки госпожа Юдаева не возглавляет ни Центробанк, ни Правительство России.

    И тут же заместитель главы Минэкономразвития России Андрей Клепач выступил с опровержением: никакой вам стагфляции.

    Вообще в российской экономике наблюдается даже рост. Да, очень медленный – но рост.

    Помните армейский анекдот? Если старшина сказал, что танки летают – значит, летают.

    Но очень низко. Поэтому мы не станем возражать Клепачу. Но его шеф – министр Алексей Улюкаев – осторожно намекает: что-то отдалённо напоминающее стагфляцию в

    России где-то каким-то образом иногда частично при большом желании может наблюдаться. И с Улюкаевым – тоже спорить не будем. Тень отца Гамлета, она же стагфляция российской экономики, показалась туманным утром – и исчезла.

  

  
    Глазам своим нужно верить

    Как известно, есть правда, есть ложь, есть большая ложь, грандиозное враньё. А ещё есть статистика.

    В 2013 году темпы роста российского ВВП снизились как минимум на 2 %, опустившись, если верить статистическому ведомству, примерно до 1,3 %. А индекс потребительских цен, в соответствии с той же официальной статистикой, тоже снизился. Правда, снижение это наблюдается в пределах статистической погрешности: с 6,6 % в 2012 году до 6,5 % в 2013.

    Может быть, это похоже на правду, хотя наши личные наблюдения (как и наблюдения большинства граждан) говорят, что цены в 2013 году стали расти гораздо быстрее, чем в предыдущем году. Ладно, пусть мы вместе со всем народом ошибаемся. Но даже официальная статистика согласна с тем, что резкое замедление экономического роста вовсе не сопровождается в последнее время снижением цен. Они даже не стали расти медленнее, чем раньше.

    Что самое печальное в нынешней ситуации? Обычные стагнации (экономические спады) как раз тем и отличаются от страшной стагфляции, что две экономические беды ходят по разным дорожкам: если идёт спад – то отсутствует рост цен; инфляция, наоборот, сопровождает подъём. А тут разом всё: и понос, и золотуха. А из этого различия вытекают и разные способы лечения. Простую стагнацию можно преодолеть массированным вливанием в экономику денег. О долгосрочной пользе от приёма такого лекарства можно спорить, но немедленного и бурного всплеска цен оно всё-таки не вызывает.

    А вот при стагфляции всевозможные добавочные госрасходы и кредитные щедроты отзываются не подъёмом экономики, а только ростом цен.

  

  
    Европа нам не поможет

    США и Европа боролись со стагфляцией с конца 1960-х и до начала 1980-х, а смогли вылечить её только когда согласились на очень болезненные лечебные процедуры. Сначала власти ужесточили денежную политику, сосредоточились на подавлении инфляции. Об экономическом росте на несколько лет забыли. А когда инфляция была остановлена, экономика, которую стимулировало снижение государственного контроля, начала расти. Это была эпоха тэтчеризма-рейганизма. При всей спорности тогдашних экономических доктрин они прилично работали лет двадцать. Примечательно, что придушенная тогда инфляция не ожила на Западе до сих пор. И это позволяет тамошним правительствам и центробанкам гасить нынешний кризис, заливая его всё новыми финансовыми потоками. Если стагфляция вернётся в США и Европу – о таких методах придётся мгновенно забыть.

    Вроде бы понятно: разные болезни нужно лечить при помощи разных лекарств. Но антикризисная терапия российских властей сегодня напоминает в карикатурном виде лечение западной экономики в ту ещё эпоху.

    Не ведают, что творят?

    Какие меры в борьбе со стагфляцией принимает Правительство России? Бюджетные средства раздаются щедрой рукой: на вооружения, на зарплаты чиновникам, на спортивные суперпроекты, на прокорм «своим сукиным сынам», дружественным режимам ближнего зарубежья. Кое-что достается и простым людям. Если, конечно, они работают в госсекторе, а не трудятся в реальной экономике. Предполагается, что у нас всё, как у людей. Дескать, на Западе все так делают. Но у них там нет стагфляции! Рецептуру надо срочно менять. Проблемы надо решать поэтапно. Нельзя сразу и инфляцию погасить, и добиться экономического роста.

  

  
    Наши рецепты

    Партия налогоплательщиков России занимает чёткую, хорошо продуманную позицию по экономическим проблемам. Нельзя наращивать государственные расходы, их нужно аккуратно сокращать. Урезать расходы на управление, на зарплаты чиновников. Отложить не самые актуальные госпрограммы. Государство должно экономить. Причём за счёт своих, государственных расходов. Нельзя начинать с населения и бизнеса. Но, к сожалению, нынешние финансовые власти России смотрят на проблему по-другому. А иначе как объяснить такой занимательный факт: темпы экономического роста снижаются – а сбор налогов растёт? Кто-то решил окончательно добить российский бизнес? А как расценить заявление директора Центра развития ВШЭ Натальи Акиндиновой о том, что ослабление рубля серьёзно облегчит положение федерального бюджета? Население должно оплачивать ошибки правительства? Партия Налогоплательщиков России – против.

  

  
    Глава 699

    Два чувства дивно близки нам,В них обретает сердце пищу;Любовь к родному пепелищу,Любовь к отеческим гробам.А.С.ПушкинАнтропологи говорят, что человек стал полностью разумным существом только с того момента, когда начал хоронить своих предков, а не оставлять тела умерших сородичей на поживу падальщикам. С тех давних времён любой цивилизованный человек считает для себя нужным расшибиться в лепёшку, но обеспечить достойное погребение своим близким. И в этом деле у него имеется масса помощников. Не успели медики выдать свидетельство о смерти – как телефоны родственников покойного начинают раскаляться от звонков. Организации, оказывающие ритуальные услуги, спешат предложить их гражданам на самых выгодных условиях.

    Стоит ли спешить с выбором.

  

  
    Мы вас похороним!

    Когда-то Никита Хрущёв стучал по трибуне в ООН башмаком и грозился похоронить мировой империализм. Инструмент у главы СССР для этого был вполне подходящий: водородная бомба. Современные «похоронщики», обрабатывая сограждан, действуют тоньше и искусней. Но иногда, когда этого требуют интересы дела, они способны на самую откровенную хрущёвскую грубость и напористость. Не торопитесь заключать договор в морге, сравните рыночные цены на услуги, ритуальные принадлежности, похоронный транспорт. Дело в том, что размер теневого похоронного рынка в России достигает сегодня 60 %. Как работают теневики? Вот только несколько примеров. Новости из разных регионов страны.

  

  
    Прикормленные стервятники

    Сибирь. Администрация столицы субъекта федерации наделяет малое предприятие «Ритуальные услуги» исключительным правом выделять земельные участки для захоронения. А это предприятие под угрозой запрета доступа на кладбища устраивает настоящий торг ритуальными услугами, навязывая их родственникам покойных. Например: не похороним без установки скамеечки возле могилы. Грубо нарушая требования закона о бесплатном предоставлении места для погребения каждому гражданину, администрация города сдала общественные кладбища в аренду предприятию. Что интересно: стоимость аренды в договоре указана не была! Мало того, предприятие, в уставе которого записано, что его цель извлечение прибыли, получало из городского бюджета дотации на уборку и благоустройство территории кладбища, ремонт оград. Порядок был наведён только после вмешательства антимонопольной службы.

    Другой регион России, крупный город в Приуралье. Чрезвычайно интересный договор заключили между собой Станция скорой медицинской помощи, Комбинат спецобслуживания и ООО «Монумент». Суть соглашения: неотложка будет получать по 300 руб. за каждое сообщение об умершем на дому. Если родственники согласятся на получение услуг комбината, то медикам перечислят 1000 руб.

    Похоронщики рьяно взялись за работу. Весь город потряс случай, когда агент комбината приехал раньше скорой помощи. Он тут же сообщил жене больного (человек лежал без сознания), что государственная компенсация на погребение отменена (наглая ложь!). И тут мужчина зашевелился. Случай этот вызвал возмущение горожан, и после вмешательства ФАС чудовищные договоры были отменены. Кстати, разглашение врачебной тайны – уголовно наказуемое деяние.

    В Польше к пожизненному заключению был приговорён санитар «скорой помощи». Его подельники получили от 5 до 25 лет тюрьмы. Они умертвили или позволили умереть 14 пациентам. За информацию об их смерти они получили в целом 20 тыс. долл, от похоронных агентств.

    Вот, к чему придёт Россия, если не остановить стервятников от похоронного бизнеса.

  

  
    Мёртвые души

    По всей России известны сговоры ритуальных компаний с работниками моргов. Зачастую те просто отказывались выдавать тела родственникам, если они обратились в конкурирующие похоронные фирмы. Известны случаи передачи информации об умерших загсами.

    Не остаются в стороне и чиновники. По некоторым данным доля коррупционеров в похоронном бизнесе составляет от 25 до 50 %. А доход агентов ритуальных компаний – от 4 до 10 % стоимости услуг, которые удалось навязать клиенту, пока тот пребывает в шоке от смерти близкого человека. Когда попадаются богатые клиенты, месячный гонорар агента доходит до 200 тыс. руб. Самые ловкие из них умудряются раскрутить клиентов на подписание прижизненного договора о похоронных услугах. Живому клиенту – скидка 10 %.

    В Москве безвозмездные похороны осуществляются за счет предоставления социального пособия в размере 16516 рублей 50 коп. Социальное пособие на погребение не работавших пенсионеров и не работавших граждан, не являвшихся пенсионерами, выплачивается через Пенсионный фонд Российской Федерации. В случае смерти работавшего пенсионера, социальное пособие на погребение выплачивается по последнему месту работы усопшего. Социальное пособие на погребение участников ВОВ может быть выплачено районным военкоматом. Компенсации подлежат расходы на организацию похорон и установку памятника в пределах действующих нормативов. Погребение на безвозмездной основе гарантируется усопшим, прописанным в конкретном населённом пункте, а именно:

    • пенсионерам, не работающим на момент смерти (кроме военных пенсионеров);

    • безработным не пенсионного возраста;

    • в случае рождения мертвого ребенка по истечении 196 дней беременности.

    Оформлением безвозмездных похорон может заниматься кто-либо из родственников усопшего или похоронный агент ритуальной городской службы. В перечень услуг, предоставляемых на безвозмездной основе, входят:

    • гроб, покрывало, тапочки;

    • доставка ритуальных принадлежностей;

    • перевозка тела (останков) от места нахождения усопшего до места захоронения или кремации (без заезда похоронного автобуса в церковь и без обратного рейса);

    • погребение (или кремация с последующей выдачей урны с прахом);

    • оформление документов, необходимых для погребения.

    При заказе дополнительных похоронных услуг, не входящих в перечень, их оплата производится за счёт родственника или законного представителя, занимающегося похоронными мероприятиями.

    Внимание: оформление безвозмездных похорон осуществляют только аккредитованные специализированные ритуальные службы!

    Аналогичные правила установлены во всех субъектах Российской Федерации.

    В Москве в государственном похоронном бюро достойные похороны – это:

    • гроб из натурального дерева полированный. Внутренняя отделка из шёлковой ткани. Цена: 10.500 руб.;

    • атласная подушка и церковное покрывало – 950 руб.;

    • два искусственных венка (110 см высотой) и две ленты – 3900 руб.;

    • крест дубовый/сосновый (высота 2,3 м) и табличка – 4100 руб.;

    • микроавтобус-катафалк по маршруту морг-кладбище – 7500 руб.;

    • доставка гроба к моргу – 1050 руб.;

    • полный комплект документов и сопровождение агентом похоронной процедуры – 1.500 руб.;

    Итого: 30 000 руб.

    Цены в прочих субъектах Российской Федерации существенно не отличаются от столичных.

    Элитные похороны предполагают набор следующих ритуальных услуг.

    Все необходимые консультации сразу в момент обращения.

    Прибытие нашего сотрудника в сжатые сроки.

    Транспортировка усопшего в морг, подготовка его к погребению (кремации).

    Оформление всей необходимой документации.

    Помощь в подборе свободного места на кладбище.

    Предоставление элитных гробов и погребальной одежды, эксклюзивных венков из живых цветов.

    Организация церемонии прощания и отпевания в лучших помещениях.

    Обеспечение всеми дополнительными аксессуарами – ритуальным лифтом, скамейками, шатрами, подставками под венки.

    Аренда элитного катафалка и комфортабельного транспорта для провожающих усопшего в последний путь.

    Эскорт процессии автомобилями скорой помощи и ГИБДД.

    Траурное сопровождение гроба духовым оркестром, струнным ансамблем.

    Выставление почетного караула.

    Подбор зала и организация поминальной трапезы.

    Подбор траурного зала для церемонии гражданской панихиды.

    Предварительное оформление ритуального зала для торжественной церемонии прощания.

    Любая деталь, которую родственники захотят добавить в церемонию проводов близкого человека.

    Цены договорные.

    Саркофаг: 160–200 тыс. рублей.

    Венки из натуральной хвои, от 100 до 200 бутонов роз, корзины из натуральных цветов 10 видов.

  

  
    Торговля смертью

    Говорят, что по доходности похоронный бизнес сопоставим с наркоторговлей. Так, в Москве она составляет по разным оценкам от 80 до 200 млрд. руб. в год.

    Беспокоят тенденции развития похоронного рынка. Ещё четыре года назад доля нелегальных организаций составляла здесь 30 %, сейчас – 60 %. Коррупция принимает просто чудовищные размеры. Средняя цена звонка от должностного лица (врача или полицейского) агенту похоронной компании составляет сегодня порядка 20 тыс. руб. Продаётся информация не только о смерти на дому, но и в медицинских учреждениях. Что с этим можно поделать? Как бороться с торговцами смертью?

    Международный опыт подсказывает нам, что нужно использовать два направления: лицензирование деятельности компаний в сфере ритуальных услуг и введение обязательных для всех участников рынка государственных стандартов на эти услуги.

    Такие поправки предполагается внести в закон «О погребении и похоронном деле». Предлагалось ввести пошлину за предоставление и продление лицензии на каждый вид ритуальных услуг ежегодно – в размере 40 тысяч рублей за каждый год срока действия лицензии. Планируется, что законопроект будет внесен на рассмотрение правительства весной 2014 года.

    А пока – копим гробовые деньги. Чтобы родственников не напрягать.

    01.03.2014

  

  
    Глава 704

    Главное – ввязаться в драку… Так любил говаривать Наполеон, начиная очередное сражение. Видимо, этим правилом решили воспользоваться наши западные «партнёры», делая очередной ход в геополитической партии против России. Ход этот был сделан на украинской шахматной доске. Люди вышли на Майдан, протестуя против своего президента. Но партия развивалась не так, как хотелось американским гроссмейстерам. На момент написания этой статьи речь идёт фактически о провозглашении независимости Крыма под протекторатом России.

    Когда-то писатель Василий Аксёнов написал роман «Остров Крым». А сегодня глава правительства автономной республики Крым Сергей Аксёнов обратился к Президенту России Владимиру Путину с просьбой гарантировать правопорядок на подведомственной ему территории. Крым на самом деле превращается в русский остров возле бушующего фашистско-бандеровского моря континентальной Украины.

  

  
    Чума на оба ваших дома

    Как мы должны относиться к событиям на Украине? Кто прав в очередной ссоре майданных протестантов с вороватыми киевскими чиновниками? Опросы общественного мнения, проводимые в России, говорят, что нашим гражданам обе стороны конфликта одинаково безразличны. Мы уже давно поняли, что население братской страны старается жить по поговорке «Ласковое теля двух маток сосёт». Просимся в Евросоюз и потребляем российский газ по льготным ценам. И в то же время подавляющее большинство россиян (около 80 %) внимательно следит за развитием событий на Украине. Чем вызвано такое внимание к чужим вроде бы разборкам?

  

  
    У нас – хорошая память

    Мы в России уважаем хороших учителей. Помнится, Пётр I после Полтавской победы провозгласил тост за наших учителей. Пленные шведские генералы покорно выпили поднесённую им водку. И после Петра к нам регулярно наведывались учителя с Запада. Мы прилежно учились у Наполеона и Гитлера. При Горбачёве, правда, на россиян нашло какое-то затмение, и под заклинания «мир-дружба-жвачка» атлантические наставники оттяпали у нас пол-Европы, развалили СССР и разместили свои войска в такой близости от наших городов и сёл, что у нас дух захватило.

    Но главный идеолог западной верхушки Збигнев Бжезинский продолжал вдалбливать европейским и американским правителям: «Полная победа над Россией невозможна до тех пор, пока от неё не отделена Украина».

    С 2000 года, когда к нам вернулась историческая память, началась борьба между Западом и Россией за Украину. Прекрасно понимая двурушническую суть украинского руководства (в этом отношении Янукович ничем не лучше своих предшественников), мы всё же держали для наших соседей льготные цены на газ, продолжали развивать промышленное и торговое сотрудничество. До сего дня Россия оставалась для Украины крупнейшим экономическим партнёром. Всё это делалось для того, чтобы Украина не переходила роковую черту.

  

  
    Черта для чёрта

    Что это за черта? Граница безопасности России. Последний урок, который дал нам Запад заключается в том, что на территориях, которые выходят из-под контроля России, рано или поздно появляются войска НАТО. Так было в Польше. Болгарии, Чехии и Румынии, потом – в Латвии, Литве и Эстонии. Так случилось бы и в Грузии, если бы в 2008 году Россия не одёрнула зарвавшегося Саакашвили. И так будет на Украине. Если она пойдёт по пути, который был обозначен западными политиками. Что предлагалось Януковичу? Вроде бы безобидная вещь: подписать соглашение об ассоциации Украины с Евросоюзом. Простая формальность. Но на практике эта формальность означает полный контроль Брюсселя (значит – НАТО) над украинскими финансами, торговлей, промышленностью… и армией!

    Если сделать этот шаг– конец пути очевиден. На Украине разместят ракеты, направленные на российскую территорию. Нам это надо? Мы не забыли 1941 год. Это у нас– на уровне подкорки головного мозга. Генетическая память, если хотите. А вот на Украине с памятью, видимо, совсем плохо стало. С чего бандеровцы взяли, что западные «добрые дяди» им денег подкинут? Никогда такого не бывало. А, между тем, экономическая ситуация в стране хуже некуда.

    Чтобы залатать бюджетную дыру 2014 года, стране не хватает почти $35 млрд. Киев, конечно, работает над механизмом быстрого получения средств от международных финансовых организаций, чтобы нарастить золотовалютные резервы и стабилизировать ситуацию на валютном рынке Украины. Майданное правительство попросило у Польши и США выделить кредит в течение ближайших одной-двух недель. Однако о том, насколько иностранные державы не очень горят желанием помочь «вечно молодой» демократии.

    Между тем, государственный долг Украины достиг 75 млрд, долларов, золотовалютные резервы за три последних года сократились с 37 до 15 млрд, долларов, на едином казначейском счету имеется 4,5 млн. долларов. Инвесторы бегут, стремительно выводя средства с Украины.

    При этом Национальный банк Украины ввёл временное ограничение на снятие валютных вкладов в эквиваленте не более 15 тыс. гривен (около $1,5 тыс.) в сутки.

    Общая картина на украинском валютном рынке такова: по состоянию на 27 февраля курс доллара США к украинской гривне на межбанковском рынке Украины вырос на 7,6 % – до 11,3 гривны за 1 доллар, в очередной раз обновив исторический максимум. С начала 2014 года падение составило 37,4 %.

  

  
    Своего не отдадим

    Как ни странно, многие политические решения принимаются не только под воздействием рациональных аргументов, но и под напором чувств, эмоций. Сколько ни говори о международном признанном суверенитете Украины, все в России знают: Севастополь– город русской боевой славы. Крым– русская территория. Никогда никакого украинского государства здесь не было. Екатерининские орлы взяли Крым с бою. Это – трофей русской армии, разгромившей турецких хищников и их вассалов, которые столетиями совершали опустошительные набеги на Русь. Именно здесь держали героическую оборону русские солдаты против англо-французских агрессоров в знаменитую Крымскую войну, описанную Толстым в «Севастопольских рассказах». Это здесь находится знаменитый Малахов курган, обильно политый кровью бойцов Красной армии и Черноморского Флота в Великую Отечественную войну. Только каприз бесноватого кукурузного клоуна Хрущёва передал эту землю под управление администрации Украинской ССР. Никто тогда не мог подумать, что, по сути, административная граница между РСФСР и УССР станет когда-нибудь государственной. Крым – наш. Его возвращение в лоно России станет актом исторической справедливости. И никакие бандеровские интриги, никакие угрозы Запада этому помешать не должны. Российские власти, судя по всему, ведут основательную подготовку к постепенному возвращению Крыма. Так, в Госдуму внесено несколько очень полезных с этой точки зрения законов.

    Первый закон предполагает внесение изменений в федеральный конституционный закон «О порядке принятия в РФ и образования в её составе нового субъекта РФ». Его действующая редакция предусматривает принятие в качестве нового субъекта в случае присоединения другого государства или его части к России, но только при наличии международного договора между нашей страной и этим государством. Согласно вносимым поправкам, принятие в состав России части другого государства в качестве нового субъекта возможно и при отсутствии такого международного договора в двух случаях: если жители этой территории проголосовали за присоединение к России на референдуме, либо если есть обращение к России легитимных органов государственной власти части другого государства. Процедура принятия нового субъекта будет такова: инициатор предложения – органы государственной власти части иностранного государства – обращаются к президенту России. Президент уведомляет об этом Совет Федерации, Государственную Думу, Правительство, проводит консультации с ними. В случае их согласия с предложением Президент вносит проект федерального конституционного закона о принятии части другого государства в состав России, в котором определяются статус, наименование нового субъекта и прочие правовые вопросы.

    Принятие такого законопроекта создаст дополнительные правовые гарантии для недопущения и пресечения любых насильственных действий, основанных на национальной, этнической или религиозной нетерпимости, и при этом без нарушения принципа невмешательства во внутренние дела другого государства.

    Второй законопроект, направленный на поддержку украинского народа, касается введения упрощённого порядка предоставления гражданства РФ для граждан Украины: снимаются требования, связанные с необходимостью проживания на территории России, наличием законного источника средств к существованию, отказом от гражданства Украины, уплатой госпошлины. Кроме того, срок для получения гражданства сокращается с одного года до двух месяцев.

    Как говорится в пояснительной записке к законопроекту, его принятие «позволит гражданам Украины, которые не желают быть подвергнутыми ассимиляции, сохранить свою этническую, культурную, языковую и религиозную самобытность, поддерживать и развивать свою культуру».

  

  
    Мы любим украинцев

    Соседей надо любить. Или, хотя бы, терпеть. Мы Украину любим: кто из русских откажется от куска украинского сала под водку

    (или – горилку)?

    Кто из нас равнодушен к песням задорной Верки Сердючки или пронзительным балладам группы «Океан Ельзи»? Мы желаем братьям-славянам только добра. Дорогие украинцы! Живите в своё удовольствие, как вы его (удовольствие) понимаете. Ешьте сало, пейте горилку, танцуйте гопака. Собирайтесь иногда на Майдан Незалежности, скидывайте какого-нибудь очередного Бандюковича, выбирайте ему на смену очередную Мошенниченко. Бог вам в помощь. А мы будем на это смотреть с огромным интересом.

    Отдыхая на крымских курортах.

  

  
    Глава 710

    Конституция России, как и наша жизнь, полна противоречий. С одной стороны, мы обязаны платить законно установленные налоги и сборы, а с другой – мы имеем право на благоприятную окружающую среду, на достойную жизнь. Да и просто – на жизнь. Поясним, о чём идёт речь. Обязательные сборы в форме тарифов за услуги ЖКХ растут такими темпами и создают такие проблемы для проживания в квартирах, что десятки миллионов наших граждан фактически лишены конституционных прав.

  

  
    Очередная новость

    В прошлом году Правительство РФ преподнесло жильцам многоквартирных домов очередной «сюрприз». Вступил в силу новый закон о капремонте. Сейчас деньги на реконструкцию зданий пока ещё выделяет Фонд содействия реформированию ЖКХ, но так будет не всегда. Уже со следующего года этот фонд начнет тратить средства исключительно на снос аварийного жилья и переселение оттуда людей. Что же касается денег на ремонт, то правительство планирует переложить эти траты на плечи собственников. Иными словами, вместе с обычными коммунальными платежами в будущем году жители станут ежемесячно оплачивать и эту статью расходов. Размер тарифов определят регионы.

    Впрочем, согласно законопроекту, государство все-таки поможет своим жителям нести тяжкое коммунальное бремя. Планируется, что субъекты федерации будут выделять субсидии на ремонт различным управляющим компаниям, в том числе и ТСЖ. Также местные власти смогут оплачивать проценты по кредитам, которые собственники или те же управляющие компании будут брать на капитальную реконструкцию зданий. Кстати, Минрегионразвития сообщает, что подобная система уже действует в 500 городах страны. Правда, встречается и другая схема: жители платят за ремонт, а его как не было, так и нет. В скольких городах России дело обстоит таким печальным образом – Минрегион скромно умалчивает.

    Проблема капитального ремонта – одна из самых острых в российском ЖКХ. Дело в том, что сегодня физический износ жилого фонда в России составляет порядка 70 %. Государство не может изыскать деньги на эти цели. Ведь бюджет 2014 года недаром называют военно-спортивным. Так что спасение утопающих дело рук самих утопающих. Управляющие компании бьют тревогу. Новые схемы сбора платежей на капремонт и определения порядка его проведения настолько непрозрачны, что повышают коррупционные риски и делают этот процесс совершенно несправедливым. Ремонтироваться в первую очередь будут не те дома, которые в этом нуждаются, а те, которые определят чиновники.

  

  
    Заплати за соседа

    Новый закон о капремонте, вступивший в силу в 2013 году, обязывает собственника квартиры платить за капитальный ремонт дома, но без права участия в выборе кому, куда и сколько платить! Мы также вынуждены оплачивать ремонт чужого жилья, не имея возможности влиять ни на сроки ремонта, ни на выбор объектов этого ремонта.

    Закон предусматривает создание в каждом регионе системы финансирования капремонта многоквартирных домов. Она должна пополняться ежемесячными платежами владельцев квартир. Но авторы закона даже не попытались продумать механизм накопления средств на капитальный ремонт, который бы персонифицировал накопления по собственникам и домам. Они заставляют нас действовать по методу «сдавайте всё в общую кассу, а потом чиновник сам разберется, куда деньги направить». Он уж разберётся на нашу голову!

    Такой подход не имеет ничего общего с эффективностью и устойчивостью финансирования капремонта и полностью освобождает государство от ответственности за это. Кроме того, в отсутствие привязки собираемых на капремонт денег к конкретным домам неминуема ситуация, когда дисциплинированные собственники будут оплачивать ремонт в домах своих соседей-неплателыщиков. То есть плати за себя и за того парня.

    Что можно с этой бедой поделать? Есть вариант: передать функции по сбору средств, их накоплению и распределению не региональному оператору, а самим управляющим компаниям. Они вроде бы ближе к конечному потребителю услуг, населению. Но тут снова проблема. Это будет работать, если управляющая компания у вас – добросовестная. А сколько на этом рынке сегодня жуликов – сами знаете.

    Но даже при справедливом способе распределения средств проблема осложняется элементарной нехваткой денег. Спросите пенсионерку из соседней квартиры, сколько она готова в месяц отдавать на капремонт. И что можно будет сделать на эти средства? Сколько понадобится лет для сбора необходимой суммы? Нам кажется, что без привлечения к процессу банковских структур дело с мёртвой точки не сдвинется.

    А ещё лучше – государственное софинансирование через Фонд содействия реформированию ЖКХ. Система работала несколько лет, зарекомендовала себя в целом неплохо. Но нам снова говорят: у государства на это нет денег. Давайте разберёмся, так ли это. Куда идут деньги?

  

  
    Нам очень холодно

    Вы не задумывались над тем, почему сотни российских граждан ежегодно покидают родину и переселяются на ПМЖ в Гоа, на Бали или в Таиланд? Там

    жизнь гораздо дешевле. И речь идёт не только об экономии на продуктах питания и на одежде. Коммунальные услуги там стоят в разы дешевле. Поэтому московский пенсионер может сдавать квартиру, и на эти денежки вести комфортабельное существование на берегу тёплого моря. Нам не повезло с географией. У нас просто вечная зима: белая или зелёная. Значит, жильё надо обогревать, а потом пытаться сохранить в нём тепло. Отсюда – львиная доля тарифов, которая приходится на оплату услуг поставщиков энергоресурсов.

    Напомним, что в 2010 году был осуществлен переход на новую модель ценообразования соответствующих тарифов. Была введена новая система распределения полномочий при определении тарифов, и право устанавливать тарифы на все виды коммунальных услуг, за исключением теплоснабжения, перешло на уровень регионов, а те, в свою очередь, делегировали часть полномочий муниципалитетам. В связи с тем, что утверждение нормативов потребления тепла и воды было передано муниципалитетам, в ряде регионов произошел многократный рост фактических платежей за тепло и воду.

    В начале 2010 года по 1046 муниципальным образованиям темп роста платежей граждан за коммунальные услуги превысил 25 %. В отдельных случаях были примеры повышения платежей на 30 % и более. После этого президентом и председателем Правительства России был дан ряд поручений, направленных на выявление и устранение фактов необоснованного роста тарифов ЖКХ. При этом рост платежей граждан в 2010 году ограничен максимально допустимым уровнем роста 25 %. Федеральной службе по тарифам было поручено осуществлять контроль над размером платежей за коммунальные услуги. Скандал удалось погасить. Надолго ли? Рост тарифов продолжается, и все попытки федеральных властей свалить ответственность за это на власти региональные успехом увенчаться не могут: все понимают, где собака зарыта. Естественные монополии.

  

  
    Углеводородное несчастье

    Наша проблема ещё и в том, что страна у нас не только холодная, но и очень богатая. По запасам газа, по поставкам нефти мы практически впереди планеты всей. Казалось бы, живи и радуйся. Как в какой-нибудь Норвегии или Катаре, где всё население получает свой кусок природной ренты, личную долю от продажи национального богатства. Но в России это не принято. Доходы от продажи углеводородов государство распределяет так, как ему захочется. Например, оно, государство, может пустить нефтяные деньги на покупку гособлигаций США. А потом наше правительство вспоминает про социальные обязательства: покрывать дефицит Пенсионного фонда, индексировать зарплаты бюджетникам, строить жильё военнослужащим.

    Откуда деньги? Правильно, возьмём у естественных монополий, повысим, экспортные пошлины на нефть – и все дела. Нефтяники жалуются на то, что добыча сырья при таких раскладах стала нерентабельной? Так пусть сделают ею рентабельной. Как? Повысят цены на энергоресурсы на внутреннем рынке. Вот и получается замкнутый круг: население России при её запасах нефти и газа покупает ресурсы дороже (в сопоставимых ценах), чем граждане Евросоюза или США.

  

  
    Снова – о том же

    Итак, мы выяснили, что наши граждане вынуждены платить налог на жизнь, непосильные и неэффективные платежи за услуги ЖКХ. Официальная причина – отсутствие в казне необходимых средств – абсолютно неубедительна. Как может страдать от нехватки денег бюджет страны, которая продаёт за рубеж нефть и газ в самых фантастических количествах по весьма приличным ценам?

    Представьте: вы каждый день продаёте востребованный на рынке товар по очень высокой цене, существенно превышающей затраты на его приобретение. Естественно, каждый вечер в вашей кассе накапливается прибыль. А утром, когда вы приходите на работу, в кассе – шаром покати. Какой вы сделаете вывод? Правильно: вас ограбили бандиты или кто-то из ваших подчинённых мошеннически присвоил деньги. Кричим «караул», звоним в полицию.

    Так и на государственном уровне. Если после продажи энергоресурсов в федеральной кассе пусто – кричим «караул», вычисляем мошенников, ловим бандитов. Вот только обнаружить их можно будет очень далеко. Где-нибудь на берегах Темзы или Потомака. Но это – главные бандиты. До них нам добраться трудновато будет. А вот их приспешников, которые проживают в России, у нас под боком, вполне можно приструнить. Это недобросовестные управляющие компании, монополисты в транспорте и энергетике, работающие на «откатах» чиновники. Кто будет с ними бороться? В первую очередь, этим должно заниматься государство.

    Партия налогоплательщиков России считает, что государство должно напрямую регулировать систему ЖКХ. В том числе, выделяя серьёзные бюджетные и внебюджетные средства для его реконструкции и благоустройства.

  

  
    А как у других?

    Наше правительство любит сравнивать ситуацию в Россию с тем, как обстоит дело за рубежом… Где-нибудь в Бирме, Зимбабве или Судане. Давайте и мы попробуем сравнить политику установления тарифов в России и за рубежом. Только страны возьмём посолидней, зато из разных частей света: Азия, Африка, Европа, Америка. Итак, урок коммунальной географии.

    Коренные жители Объединенных Арабских Эмиратов не платят за отопление (жарко там), а также за свет и воду. Похвастаться свободой от оплаты по счетам ЖКХ могут также и жители Кувейта.

    В Мозамбике электроэнергия стоит примерно столько же, сколько и в нашей стране – порядка 2,4 рублей за киловатт, при этом платить за нее необходимо заранее – предоплата стала общепринятой практикой. То есть, счет за электроэнергию пополняется, как, например, счет мобильного телефона. Услуги по вывозу мусора в Мозамбике обойдутся всего в 15 рублей в месяц, правда, качество их выполнения оставляет желать лучшего.

    Исландия находится не в Африке. Климат здесь весьма холодный. Кстати, здесь нет управляющих компаний. Каждый дом имеет свой собственный фонд, в который жители обязаны ежемесячно сдавать около 11 тысяч крон, что эквивалентно 95 долларам США.

    В разных европейских странах стоимость услуг ЖКХ может сильно отличаться. Но везде жители имеют право на выбор организации-поставщика энергоресурсов. Так, жители Лондона, могут выбрать сразу двух поставщиков электроэнергии: один будет поставлять его днем, а второй – ночью (тариф чуть ниже).

    В Европе нет отдельных счетов за горячую воду. Каждый многоквартирный дом имеет свой собственный бойлер, работающий чаще всего на электричестве, поэтому жители просто доплачивают за электроэнергию. В странах Евросоюза за использование воды платят дважды: непосредственно за подачу холодной воды, по счетчику, и за стоки. Вся вода, поступившая в квартиру, автоматически считается использованной. То есть объём стоков считается по объёму поступившей в квартиру воды. В Германии, например, стоимость стоков составляет порядка 3,22 евро за кубометр. За холодную воду немцы платят всего 69–75 евро в год. Стоимость электричества сильно разнится в зависимости от страны. В Болгарии, например, за 1 киловатт энергии придется заплатить 0,01 евро, а в Черногории тариф меняется в зависимости от времени суток – ночью электроэнергия стоит 0,06 евро, днем – 0,08 евро. В Испании жители платят также 0,08 евро за 1 киловатт по счетчику за потребленную электроэнергию, однако доплачивают еще 0,54 евро в месяц. Лидирует по оплате за электроэнергию Дания, здесь за 1 киловатт приходится платить 0,44 евро, на втором месте Германия – 0,42 евро за 1 киловатт.

    США – страна очень большая, так что тарифы могут сильно разниться от штата к штату. Например, во Флориде, где нет необходимости в отоплении, самым крупным платежом становится плата за электроэнергию, которая в итоге может составить целых 300 долларов в месяц. Конечно, причиной такого большого размера платежей за свет становится массовое использование кондиционеров в этом жарком штате, а также то, что очень многие пригороды просто не газифицированы и на электроэнергии работают и кухонные плиты.

  

  
    Глава 717

    Милого узнают по походке, птицу по полёту, по ногтю – льва. А отдельно взятую страну – по проведенной Олимпиаде.

    Игры в Сочи поставили несколько рекордов. Вот один из них: на возведение спортивных объектов, обновление транспортной и инженерной инфраструктуры за 7 лет было освоено 50 миллиардов долларов. Даже китайцы с их сумасшедшими темпами экономического роста на проведение своих игр истратили на 5 миллиардов меньше. И это с учётом того, что летние олимпиады куда масштабней зимних. Так что знай наших: в разгар кризиса Россия провела такую роскошную Олимпиаду. Это было не под силу даже великому и могучему СССР: уровень организации и техническая оснащённость в Сочи-2014 оказались буквально на порядок выше, чем в Москве-1980. Конечно, нам не стоит сильно нос задирать. В 1980 году кроме Олимпиады наша страна строила БАМ, впереди планеты всей в космос летала и между делом успевала повоевать в Афганистане. У современной России силёнок хватает только на игры.

    Будем надеяться, что опыт, полученный при организации и проведении Олимпиады, в дальнейшем будет использован и в других сферах. Может быть, скоростная трасса «Москва – Казань» со временем станет считаться российским БАМом?

  

  
    …и лично президенту Путину!

    Роль личности в истории преуменьшать не стоит. Помните, как было принято в прежние годы? Прошла зима, настало лето, спасибо партии за это, и лично Леониду Ильичу! Всем поклонникам зимнего спорта в России стоит сказать такое личное спасибо персонально президенту Владимиру Путину. Это, безусловно, его заслуга, что Олимпиада вообще состоялась, что она была проведена на высочайшем уровне, а сборная собрала невиданный урожай медалей (33, из них 13 золотых, рекорд буквально на все времена). Пристальное внимание первого лица, зелёный свет на всех бюджетных и финансовых перекрёстках, руководство в ручном режиме строительством олимпийских объектов, пресечение особо наглых попыток распила олимпийских денег – всё это принесло результаты. Блестящие, спору нет.

    Кстати, рейтинги Путина в феврале поднялись на немыслимую в последние годы высоту. Опросы показали, что почти 68 % россиян одобряют работу президента.

    То есть Олимпиада стала личным триумфом Владимира Путина. А что она принесла остальным россиянам?

  

  
    Плюсы и бонусы

    Говоря о расходах на проведение игр, представители власти упирают на огромные возможности, открывающиеся перед нашей экономикой в связи с превращением Сочи в современный курорт, на радужные перспективы дальнейшего развития Краснодарского края.

    Всё верно. Курорт мирового уровня, построенный практически с нуля, отличная транспортная инфраструктура, улучшенная экологическая обстановка – это вклад в будущее всего региона. Разумеется, отечественному турбизнесу нужно постараться и подтянуть качество сервиса к новому уровню. Если это произойдёт – россияне смогут делать выбор между Турцией, Египтом и Сочи. А любители горнолыжного спорта смогут чередовать визиты в Альпы с поездками в российские субтропики. Но не всё можно свести только к материальным результатам. Есть и эмоциональный ответ тем, кто не верил в успех игр. Вам что, жалко денег на праздник? Вы когда свадьбу любимой дочке организуете – экономить будете? Как-то это не по-нашему. И президент таки нас побаловал. Устроил пир на весь мир. Организаторам игр удалось поразить гостей Олимпиады широтой необъятной русской души, а соотечественников – ливнем медалей. Все остались довольны.

  

  
    Мы доказали всем

    Под впечатлением от эффектного открытия Олимпиады, от высочайшего уровня организации соревнований даже западные СМИ вынуждены были пригасить злобную информационную кампанию по поводу якобы сломанных унитазов и будто бы посаженных в тюрьму гомосексуалистах. А кое-кто из российских оппозиционеров был вынужден с блудливой улыбкой на бледной бородатой физиономии публично извиняться перед юной чемпионкой за идиотское сравнение с фашистским рекордсменом гитлеровской олимпиады 1936 года. И – самое главное – искренний энтузиазм, охвативший самые широкие слои населения. Пенсионерки освоили правила кёрлинга, вполне себе серьёзные люди на деловых совещаниях могли перейти к обсуждению соревнований по шорт-треку. Финальная победа наших лыжников в марафоне вызвала просто шквал восторга по всей необъятной России. В каких единицах можно измерить гордость за свою страну, чувство единения и солидарности граждан огромного государства? Нам подарили праздник.

    А страна доказала собратьям по мировому сообществу, что мы можем на самом высоком уровне в не самых благоприятных условиях реализовывать сложнейшие проекты. Очень непростые с организационной и технической точек зрения. Значит, с нами нужно считаться. И это, согласитесь, в современных условиях лишним быть не может,

  

  
    Грамотная натурализация

    В каждой бочке мёда, как известно, встречается доза дегтя. Вначале о чисто спортивных проколах. Массовое увлечение кёрлингом – это, конечно, мило. Но есть такое понятие: национальные виды спорта. Хоккейный турнир в Сочи… но не стоит в столь праздничной атмосфере даже говорить на эту печальную тему. Зато любители хоккея увидели прекрасную сборную Канады. Замечательное зрелище! Спасибо парням из страны кленовых листьев.

    С фигурным катанием вроде всё гораздо лучше, тут урожай медалей был собран очень приличный. Но вот странные танцы по поводу Плющенко никак не красят наше олимпийское руководство. Кто подставил знаменитого спортсмена? С этим, надеемся, вскоре разберутся. Впрочем, первая в истории золотая олимпийская медаль в женском одиночном катании с лихвой перекрывает «мужскую» потерю.

    Интересная особенность: пять золотых медалей в копилку нашей сборной внесли натурализованные россияне, бывший кореец Виктор Ан и когда-то американец Вик Уайлд. Это здорово: наши скауты доказали, что умеют разглядеть чемпионов в тех спортсменах, в которых не верят соотечественники. Надеемся, что трогательная картина: рыжеволосый Ан поёт российский гимн, впечатлила его бывших сограждан в Корее.

  

  
    Тем, кто ждал провала

    Итак, Олимпиада стала грандиозным провалом… для тех, кто ждал её провала. Последний гвоздь, как говорится, был вбит церемонией закрытия. Организаторы зрелища даже небольшой ляп на церемонии открытия (незажёгшееся вовремя олимпийское кольцо) обратили себе на пользу и показали скептикам, что у них есть чувство юмора. Стоит отметить и высочайший уровень режиссёрского мастерства. Команда Константина Эрнста доказала, что ей по силам не только незатейливые развлекательные передачи на Первом телевизионном канале, но и шоу поистине мирового уровня. Были опасения, что церемонии открытия и закрытия превратятся в междусобойчик Пугачёвой и её семейства. К счастью, Эрнст решил сделать экспортный вариант программы в хорошем смысле этого слова. Авторы шоу вспомнили, что Россия – страна с потрясающими музыкальными традициями. Об этом миру напомнили звуки музыки Свиридова, Прокофьева, Рахманинова и Шнитке. Вкупе с изумительными световыми эффектами результат получился просто потрясающий. Умно, в меру сентиментально, со вкусом. Высший класс!

    А впереди – новые вызовы. Уже в этом году в Сочи состоится этап автогонок Формулы-1. Не за горами чемпионат мира по футболу 2018 года. А это мероприятие ещё более грандиозного масштаба, чем Сочи-2014.

    Что скажет Путин? Как он ответит?

    28.02.2014

  

  
    Глава 723

    На мир надо смотреть широко открытыми глазами. Даже на Японию. У жителей Страны Восходящего Солнца можно многому поучиться, в самые короткие сроки они создали на своих скудных островах, лишённых полезных ископаемых, высокоразвитую экономику, бросив вызов самим США. Недавно мне довелось побывать в Японии. Решая деловые вопросы, я постарался не упустить возможности поближе познакомиться с этой удивительной страной. В том числе, и с её налоговой системой. Мы продолжаем серию публикаций о налоговых традициях различных стран. Помните русскую поговорку, выражающую крайнюю степень удивления – «японский городовой»? Так вот, сегодня этот городовой собирает налоги.

    «Я-апонский городовой!..» – восклицает человек, когда он настолько удивлён, что у него даже слов нет, чтобы выразить своё изумление. Это восклицание родилось в апреле 1891 года, когда цесаревич Николай, будущий император Николай II, совершал путешествие по странам Востока. Поездка носила развлекательный характер, цесаревич и его приятели вовсю развлекались. Их буйное веселье, нарушавшее местные традиции, не слишком нравилось аборигенам. А в японском городке Оцу местный полицейский, возмущённый бестактностью белых людей, бросился на Николая и ударил его саблей по голове. Оружие было в ножнах, так что наследник российского престола отделался лёгким испугом. Событие это вызвало резонанс в России. Японский полицейский бросается на человека с саблей только за то, что тот слишком громко смеётся! Удивительные городовые в Японии!

  

  
    Много… много… Ещё больше!

    Что бросается в глаза, когда сравниваешь налоговые системы России и Японии? Как много налогов существует в Стране Восходящего Солнца! Сегодня в Японии физические и юридические лица платят государственные (25 налогов) и местные налоги (30 видов). При этом более 64 % всех налоговых поступлений образуется в бюджет именно за счет государственных налогов, а остальные 36 % – за счет местных.

    К государственным налогам относятся:

    • Подоходный налог с физических лиц;

    • Налог на прибыль корпораций;

    • Налог на имущество физических и юридических лиц;

    • Потребительский налог и др.

    К местным налогам относятся:

    • Предпринимательский налог, который начисляется на облагаемую налогами прибыль и взимается по трем ставкам, величина каждой из которых может незначительно колебаться в зависимости от префектуры. Так, для Токио он установлен в пределах от 6 до 12,6 % прибыли в зависимости от уставного капитала компании и величины самой прибыли.

    • Корпоративный муниципальный налог, который представляет собой сумму двух налогов: префектурального и городского. Налоговые ставки могут различаться в зависимости от места, но предельная ставка для префектурального налога – 6 %, городского (районного) – 4,7 % (рассчитывается от суммы общенационального налога).

    • Уравнительный налог, который представляет собой подлежащую уплате фиксированную сумму, величина которой (от 50 тыс. до 3 млн. 750 тыс. иен) определяется по соответствующей таблице, зависит от размера капитала юридического лица и числа работников; распределяется между городом и префектурой в соотношении 4:1.

    • Налог на проживание в гостиницах и пользование предприятиями общественного питания. Так, в случае, если плата за проживание одного человека в течение суток превышает 10 тыс. иен или если плата с человека за одно посещение ресторана превышает 5 тыс. иен, взимается налог в размере 3 %;

    • Налог за посещение горячих источников. За один день посещения горячих источников с человека берут налог в размере 150 иен, а за один день использования поля для игры в гольф – 800 иен. Эти налоги взимаются дополнительно к обычному 5 % потребительскому налогу;

    • Подоходный налог с физических лиц;

    • Налог на пользование природными ресурсами;

    • Часть акциза на табак и др.

  

  
    Перевёрнутая пирамида

    Для оценки налоговой системы любой страны очень важно знать: как перераспределяются налоговые поступления между центральным и местными бюджетами. Что происходит в Японии: местные налоги в местных бюджетах, составляют значительно меньше половины их доходной части. Собственные налоговые поступления, несмотря на огромное количество местных сборов, обеспечивают только около 40 % доходной части местных бюджетов.

    Это отличает японскую налоговую систему от американской, где местные налоги зачастую превышают две трети бюджета муниципалитетов. Вообще англосаксы считают, что местное самоуправление может эффективно и ответственно работать только в том случае, когда порядка 75 % средств, собираемых на его территории, остаётся в муниципальном бюджете. В Японии считают не так, как в Америке, а, скорее, так, как в России. У нас, напомню, в региональных бюджетах остаётся только 25–30 % собираемых на территории средств. Но есть один нюанс: Япония в отличие от России не прикидывается федерацией, это вполне себе честное унитарное (то есть – единое) государство.

  

  
    Японский НДФЛ

    Японские налоговики – народ очень дотошный. Они установили, что все подданные императора должна платить налог на доходы физических лиц (НДФЛ по-нашему). И чётко определили, с каких доходов этот налог должен уплачиваться. Всего 10 категорий:

    1. Проценты по вкладам

    2. Дивиденды.

    3. Доходы от недвижимости.

    4. Доходы от предпринимательской деятельности.

    5. Заработная плата.

    6. Бонусы.

    7. Выходные пособия, пенсии.

    8. Случайные доходы.

    9. Смешанные, разносторонние доходы.

    10. Доходы от капитала.

    Вы скажете: бедные японцы, как вас прижал этот самый японский городовой! Не спешите. Японцев жалеть не надо. Скрупулёзность налогообложения их личных доходов компенсируется системой многочисленных льгот.

    Основными налоговыми льготами, которыми пользуется средний налогаплательщик, являются базовая льгота: необлагаемый минимум дохода налогоплательщика, равный 350 тыс. иен (для справки: по состоянию на конец февраля 2014 года курс иены составлял 0,01 американского доллара, то есть доход до 3,5 тыс. долларов не подлежит налогообложению). Плюс такие же льготы на супругу (супруга) и на каждого иждивенца. Кроме того, такие виды доходов, как заработная плата, пенсии и выплаты социального страхования имеют специальные налоговые освобождения. В целом министерство финансов Японии при подсчете налогооблагаемой базы для каждого налогоплательщика предоставляет пять (!) льгот и освобождений.

    А ещё кроме персональных, адресных освобождений от подоходного налога, которые широко применяются к налогооблагаемому доходу в целом, существует ряд узкоспециализированных льгот по обложению доходов, полученных из различных источников.

    Из налогооблагаемой базы вычитаются средства, потраченные на лечение. Дополнительные льготы предоставлены многодетным семьям. В Японии поощряются семьи, в которых работают муж и жена с примерно одинаковыми доходами. А семьи, где работает всего один человек, платят государству больше. Так что грамотный японский налогоплательщик может жить припеваючи.

  

  
    Льготы для бизнеса

    Хорошая налоговая система должна стимулировать бизнес. Японцы это прекрасно понимают. Так, предприниматели Страны Восходящего Солнца могут списывать часть своих личных расходов в «расходы бизнеса» (иначе говоря, на себестоимость) и выводить их из-под налогообложения (наше законодательство тоже предоставляет такие возможности, о чём я неоднократно писал). На практике использовавшим эту скидку предпринимателям удавалось добиться уменьшения налогооблагаемой подоходным налогом базы на 28,6 %. Бизнесмен может получить и налоговую льготу при заполнении налоговой декларации по специальной форме. Специальный вычет на расходы, связанные с ведением бизнеса (заполнение декларации) составляет 350 тыс. иен.

    А ещё японские бизнесмены могут получить налоговые кредиты для уплаты внешних (иностранных) налогов, а также при увеличении расходов на НИОКР, ряд других кредитов.

  

  
    Платят, но не плачут

    Налоговая бремя в Японии достаточно умеренное. Сравните: доля налогов в национальном доходе Японии составляет 26 %, в Великобритании —40 %, Франции – 34 %. В Японии у предприятий изымается около 50 % прибыли. Но этот высокий уровень изъятия компенсируется активной промышленной политикой государства, которая широко предоставляет льготы и налоговые кредиты, выдаёт субсидии.

    Большую часть налоговых поступлений в бюджет – примерно 70 % – составляют подоходный налог, а также налог с юридических лиц. Налог с предприятий и организаций составляет 37,5 % для обычных компаний; 28 % для малого бизнеса (это компании с капиталом менее 100 млн. иен и годовым доходом менее 8 млн. иен).

    У обычных граждан налоги вычитаются при расчете заработной платы. Если у них нет других доходов – декларацию можно не заполнять. Но ежегодный доход при этом должен быть меньше 15 млн. иен.

    Понятно, что не всем налогоплательщикам можно верить. Налоговое ведомство Японии проводит выборочную проверку подаваемых налоговых деклараций. Проводятся инспекции самых злостных неплательщиков. Но проверка может проводиться только с разрешения суда. После его получения в помещении подозреваемой компании проводится обыск. Может быть наложен арест на бухгалтерские документы, на другие вещественные доказательств. Оцените: доказательства налоговиков в японских судах принимаются в 100 % случаев! Очень грамотно работают «японские городовые». Чаще всего пострадавшими в спорах с налоговыми инспекторами оказываются предприятия и организации, работающие с наличными средствами (розничная продажа, игорные заведения). Так что с отмыванием денег борются не только в России.

    А что думают о своей налоговой системе сами японцы? По опросам общественного мнения большая часть подданных императора Акихито считает её справедливой! Даже с достаточно высокими ставками подоходного налога согласны порядка 46 % населения. Почему японцы так законопослушны? Всё дело в воспитании. Уровень финансовой грамотности в Японии очень высок. И это – заслуга правительства. Буквально с детского сада, на уровне комиксов, будущим налогоплательщикам объясняют, куда уходят деньги, заработанные их родителями и перечисленные государству. Что такое налоги, для чего они используются – эта информация в доступной форме предлагается всем гражданам.

    В этом мы, безусловно, должны брать пример с наших восточных соседей. Эффективная, справедливая и понятная всем налоговая система – залог социальной стабильности и экономического успеха страны.

    Предложения Партии налогоплательщиков России по совершенствованию налогового законодательства направлены на достижение этих целей.

    21.02.2014

  

  
    Глава 729

    Знаете ли вы, какое социальное зло сегодня в России представляет самую серьёзную угрозу общественному здоровью? Пьянство, наркомания, коррупция, загрязнение окружающей среды, пропаганда гомосексуализма среди несовершеннолетних…

    Тепло, горячо, но всё же не то. Правильно, вы догадались! Сегодня половина россиян попала в долговое рабство к банкам и микрофинансовым организациям. А ведь наши деды учились читать по букварям, в которых было написано: «Мы – не рабы, рабы – не мы!»

    Эксперты утверждают: в России в прошедшем году рост кредитов, выдаваемых физическим лицам, был фантастическим – на 54,8 %. Кредитные истории появились у 60 млн. россиян. При населении страны 143 млн. чел. (из которых 26 млн. – дети). Это – половина совершеннолетних жителей России. Они – должники.

    Больше половины взятых кредитов (57,3 %) – это кредиты потребительские. Их брали, в основном, для покупки товаров длительного пользования (компьютер, мобильный телефон, бытовая техника и пр.). Срок таких кредитов до 3 лет, процентная ставка – 10–25 % годовых. В реальности эта ставка намного больше. Помимо потребительских, у населения популярны автокредиты и ипотечные кредиты. Последние составляют 21,3 % от общих объёмов кредитования в России. В прошлом году в России насчитывалось около 700 тыс. человек, взявших ипотечный кредит. Это – многолетняя финансовая кабала.

  

  
    Дело спасения утопающих

    Что делать, как спастись от долгового рабства? Рекомендации даёт председатель Партии налогоплательщиков России, кандидат экономических наук Евгений Сивков.

    – Евгений Владимирович, почему наших граждан так пугает мысль о долгах? Ведь так живёт весь мир. Те же американцы.

    – Давайте не будем сравнивать. У нас совсем другой менталитет, другие традиции, другой уровень финансовой грамотности населения. Другая банковская система, наконец. У них ставка по депозитам составляет десятые доли процента, так что на чёрный день американцы не копят. Зато они привыкли брать долгосрочные кредиты. Тот, у кого в США нет кредита – вообще вызывает подозрения. Примерно как в России непьющий человек. Там люди всю жизнь отдают долги банкам: вначале это кредит на обучение, потом на машину, потом – на жильё. Пока человек здоров, пока у него есть работа – всё нормально. Кроме того, у американца есть возможность объявить о личном банкротстве. Тогда все его долги обнуляется. Правда, это ухудшает его кредитную историю и новый заём получить банкроту очень сложно.

    – То есть у них всё в шоколаде, они умеют жить взаймы?

    – Нет, конечно. Американцы сегодня – не те, что раньше. Лет 50 назад они ещё старались по одёжке протягивать ножки, а сегодня почти половина семей в США живёт не по средствам, тратит больше, чем зарабатывается. В результате – ипотечный кризис, который спровоцировал кризис мировой. Но американцы спасаются благодаря тому, что перекладывают свои долги на другие страны, печатая ничем не обеспеченные доллары и заставляя весь мир использовать эти фантики в качестве мировой валюты. Мы, россияне, позволить себе этого не можем.

    Среди россиян, взявших кредит в возрасте 18–24 года, 45 % от общего числа заёмщиков оказывались не в состоянии внести необходимую сумму банку хотя бы раз в течение года. Для людей в возрасте 45–59 лет аналогичный показатель составляет 26 %. Минимальное число нарушений сроков процентных платежей – среди заемщиков предпенсионного возраста.

    Сегодня в России задолженность населения перед банками составила 7,6 трлн, руб., из них 317,3 млрд. руб. – просроченная задолженность. Причем незакрытые кредиты есть у четверти россиян, а средний долг на одного работающего – 87 тыс. руб.

  

  
    Кредитная наркомания

    – Евгений Владимирович, почему россияне попадают в кредитное рабство?

    – Основная причина – финансовая безграмотность, помноженная на элементарную жадность. Этим часто пользуются недобросовестные посредники. Так,

    во многих магазинах и практически во всех салонах мобильной связи действуют продавцы, которые работают на банки. От их имени эти ловкачи оформляют лживые кредитные договоры. Продавцы ради комиссионных идут на откровенный подлог. Пришёл к ним нищий студент Вова или сильно пьющий пенсионер дядя Вася – а в анкете будет написано, что это олигархи Владимир Иванович и Василий Фёдорович. Им на бурение новой нефтяной скважины по 20 тысяч рублей не хватает. Просматриваешь прессу – волосы дыбом встают! Девушку-инвалида подруга по социальным сетям «раскручивает» на кредит, получает деньги и исчезает; молодой мужчина не может рассчитаться по автокредиту, идёт в лес и вешается; мать малолетней дочери не может рассчитаться с банком и перед тем, как принять смертельную дозу снотворного, душит ребёнка бельевой верёвкой; отец ребёнка-инвалида теряет работу, а долги по ипотечному кредиту растут со скоростью снежного кома, семья скоро очутится на улице.

    Беспечность, безграмотность или безалаберность приводят к трагическим результатам. Посмотрите, на какие цели берут кредиты россияне. Большая их часть – на потребительские цели: купить модный гаджет, сыграть роскошную свадьбу, съездить на море. Кредиты на образование, на открытие своего дела составляют ничтожное меньшинство от общего числа займов.

    Новости микрокредитования. Деньги на короткий срок (например, на неделю) выдаются за 15–30 минут без справки о доходах, без поручителей, по одному документу, но с высокой процентной ставкой. Так, в 2012 г. малоизвестная компания «Мини-Займ Экспресс» (создатель Ю. Глоцер) начала выдавать кредиты населению (прежде всего, пенсионерам) через отделения «Почты России». Условия: занимая 3000 рублей, через неделю нужно вернуть 4499 руб., а через месяц – почти 5000. Доходность операции для компании-кредитора – 2600 % годовых.

  

  
    Совет профессионала

    – Евгений Владимирович, вы пришли в политику после того, как добились серьёзных успехов в бизнесе. И эти успехи – плод ваших личных усилий. Какой совет вы можете дать нашим читателям исходя личного опыта? Как нужно строить семейную финансовую политику?

    – Очень важно как можно дальше отодвинуть горизонт планирования. Если вы рассчитываете свои шаги на период в полгода, год. два – вы никогда не добьётесь успеха. И правило номер два. Стремитесь уменьшать пассивы и наращивать активы. Вы взяли кредит на отпуск? Погреетесь неделю на солнышке, а долги отдавать придётся целый год. Это пассив. А вот кредит на образование, которое даст вам нужную профессию, это – актив. Кроме того, важно грамотно рассчитать собственные силы. Какую часть ваших доходов вы можете безболезненно тратить на обслуживание долга? Если эту сумма превышает 30 % ваших доходов – вы находитесь у опасной черты. Неприятная случайность (болезнь, утрата работы, срочный ремонт) – и ваша семья летит в финансовую пропасть. Неплохо бывает по русской народной традиции соломки подстелить. Сможете ли вы в форс-мажорных обстоятельствах перекредитоваться? Перехватить у родственников или в другом банке?

    Самое главное: не забывайте о том, что вы в школе таблицу умножения проходили. Почитайте внимательно договор, который вам предлагает подписать кредитная организация. Как гасится долг? Сколько составят проценты? Что вам грозит, если вы просрочили выплату процентов'? Возьмите калькулятор, посчитайте. Вам это по силам? Вы точно в этом уверены? А то, что написано вон там, в уголке маленькими буквами – прочитали? Тогда – бог вам в помощь.

    – Сегодня населению широко предлагают услуги по микрокредитованию. Что вы посоветуете нашим читателям по этому вопросу?

    – Здесь очень важно не поддаться зомбированию, к которому прибегают многие недобросовестные микрофинансовые организации. Типичный пример рекламы, на каждой остановке общественного транспорта вы сможете такое увидеть: «Быстрые деньги – отличная альтернатива банковскому кредиту, если вы не любите чувствовать себя связанным долгосрочными обязательствами. Услуга микрозайма предназначена для тех, кто не привык годами жить в долг. Срочно нужны деньги, а зарплату задерживают? Пустяки, дело житейское. Обратитесь в нашу компанию – вам выдадут нужную сумму без справок и поручителей. Здесь все вопросы решаются быстро, и переплат никаких не будет – гарантированно. Настоящая свобода – это ваша финансовая независимость!»

    Стоп, сигнал тревоги! Вас загоняют в долговое рабство. Тот же совет: возьмите калькулятор и подсчитайте. Вам не страшно? Ваша пенсия или зарплата позволят рассчитаться с такими долгами? Дерзайте. Да, учтите, сегодня деятельность таких организаций регламентируется законом.

    Договор микрозайма должен соответствовать требованиям Главы 42 Гражданского кодекса РФ «Заем и Кредит». Распространяется на него и Закон РФ «О защи те прав потребителей», следовательно, в договор нельзя включать условия, которые ущемляют права потребителя. В частности МФО не имеет права:

    • изменить процентную ставку в одностороннем порядке;

    • взимать дополнительную комиссию за выдачу (обслуживание) займа;

    • накладывать мораторий на досрочное погашение займа;

    • заключать в обязательном порядке договор личного страхования при заключении договора займа;

    • нарушать правила подсудности при возникновении спорной ситуации.

  

  
    Наши традиции

    Самое лучшее состояние для человека, который живёт только на одну зарплату или пенсию – никому не давать в долг и ни у кого не брать взаймы. Так для здоровья полезней.

    – А как это сделать, как этому научиться?

    – Нужно просто помнить русские традиции. Вспомните, сколько пословиц и поговорок наши предки придумали про долги: Не думай, как бы взять, а думай, как бы отдать! Заплатить долг скорее, так будет веселее. Долг не ревет, а спать не дает.

    Именно в таком духе надо воспитывать наших детей. Нужно с малых лет понимать: халявная конфетка сегодня – страдания завтра. И не только для тебя, но и для членов твоей семьи. Мир кредита – холоден и жесток. За деньги приходится платить самым дорогим: счастьем и здоровьем родных и близких. Помните об этом.

    Кроме того, здесь есть ещё и психологический аспект. Стремление брать взаймы деньги у многих людей превращается в самую настоящую наркоманию, в психологическую зависимость. Это похоже, к примеру, на стремление постоянно есть. Любой стресс у некоторых людей вызывает стремление поглощать еду. Как с этим бороться? Для этого разработаны специальные приёмы:

    • определи суть проблемы: усталость, неприятности, а вовсе не реальная нужда в деньгах;

    • постарайся предвидеть развитие событий: позже проблемы сгладятся, тебе станет легче, потерпи;

    • подумай о себе: долги повредят тебе и твоей семье;

    • управляй своими чувствами, настроениями: постарайся переждать волну неприятностей, переключись на хорошие мысли.

    Попробуйте. Все у нас получится.

    19.02.2014

  

  
    ХроНАЛОГия событий: 10 фактов из истории России

    1. В Древнерусском государстве (конец IX в.) основным источником доходов казны стала дань – прямой налог (подать), собираемый с населения. Первые упоминания о взимании дани относятся к эпохе князя Олега (? – 912).

    2. Во времена Золотой Орды (1243–1480 г.г.) появились различного рода подати и сборы с податного населения, взимавшиеся преимущественно раскладочным способом. Известно 14 видов «ордынских тягостей», из которых главными были: «выход» («царева дань»), налог непосредственно монгольскому хану; торговые сборы («мыт», «тамка»); извозные повинности («ям», «подводы»); взносы на содержание монгольских послов («корм»).

    На рисунке: картина К.Л. Лебедева «Сбор дани»

    3. С конца X в. на Руси взималась дорожная пошлина (сначала в пользу князей, Золотой Орды, монастырей). Взималась в виде мыта (на перевозимые товары), годовщины (с торговых людей), мостовщины и перевоза (на людей и товары). Многочисленные дорожные пошлины были отменены только в 1654 г., а мостовщина и перевоз – в 1753 г.

    4. Со второй половины XVI в. налоги и сборы взимаются в денежной форме. В военное время вводили чрезвычайные налоги: пищальные деньги предназначались на покупку огнестрельного оружия, емчужные – на изготовление пороха, полоняничные взимались для выкупа полоняников – людей, захваченных в плен татарами.

    5. В XV–XVI вв. (период становления централизованного государства в России) распространение получила подать, поступавшая в казну Московского князя (впоследствии – царя), взимавшаяся в качестве посошного обложения (от слова «соха»),

    6. При Петре I в 1722 г. учреждается институт прокуроров, осуществляющих руководство и контроль за деятельностью фискалов. В 1724 г. завершена перепись населения для подушного налогообложения. Подушная подать – вид прямого личного налогообложения, взимаемого с «души» в размерах, не зависящих от величины дохода и имущества. Объект налогообложения – ревизская (мужская) душа.

    7. При государыне Елизавете Петровне (1709–1762) устанавливаются постоянные акцизы на вино и водку и вводятся особые ярлыки на провоз алкогольных напитков, отменяются взымавшиеся прежде повсеместно внутренние пошлины.

    8. При Александре I (1771–1825) реформируется целый ряд налогов: оброчный сбор, гильдейский сбор и др., вводится процентный сбор с доходов от недвижимого имущества.

    9. При Александре II (1818–1881) изменена система сбора промыслового налога, введено налогообложение земли, установлен подоходный налог, введены земские сборы и налоги – на содержание земских органов самоуправления, школ, больниц.

    10. При Николае II в 1895–1897 г.г. проводится денежная реформа, установившая золотой стандарт. Усилен состав податной инспекции, реформирована система акцизного надзора в связи с установлением винной монополии. Пётр Столыпин разработал проект преобразования государственного управления и системы налогообложения в России: имущественное налогообложение по независимой оценке стоимости имущества; прогрессивное налогообложение доходов физических лиц; использование сочетания индивидуальных акцизов с единым налогом на оборот практически всех товаров.

    17.02.2014

  

  
    Глава 735

    Январское падение рубля стало самым важным событием начала года (7 % к бивалютной корзине доллар-евро) Для всех: для министров, банкиров, инвесторов и простых граждан. Началась массовая скупка валюты населением.

    Эксперты с умным видом лепечут что-то невнятное: дескать, такое валютное пике стало неизбежным следствием бегства капитала с развивающихся рынков. По этим рынкам ударило сокращение программы выкупа активов Федеральной резервной системой США. Ключевые инвесторы понимают, что эпоха печатного станка понемногу подходит к концу, а значит, незачем тратить деньги на инвестиции в развивающиеся страны. А ещё они (инвесторы) очень верят в восстановление экономики США и Европы. Вы что-нибудь поняли из этой абракадабры?

  

  
    Нас хотят успокоить

    Правительство, встревоженное ситуацией, было вынуждено дать хоть какие-то объяснения. «Это не у нас рубль слабел, а происходило удорожание евро и доллара по отношению ко всем валютам развивающихся рынков», – так определила ситуацию глава Центробанка Эльвира Набиуллина. Она также заявила, что цена рубля неподвластна Банку России, а присутствие ЦБ на валютном рынке сводится к тому, чтобы сглаживать краткосрочные колебания курса.

    Заклинания не помогли. Население не поверило сладкоголосым экспертам, никого не впечатлили разъяснения Набиуллиной. И когда евро подошел к историческому максимуму 48 рублей, Центробанк начал поддерживать рынок по-настоящему: если в начале девальвации он продавал за рубли в день около 1 млрд, долларов, то через неделю он продавал уже около 2,8 млрд, долларов ежедневно. Практически все эксперты сходятся на том, что январское падение рубля чрезмерное, и вскоре он должен «отскочить», то есть подрасти в цене. Но в то же время те же самые эксперты делают долгосрочные прогнозы, которые свидетельствуют, что у рубля нет шансов удержаться от дальнейшего обесценения. Причем траектория этого скольжения будет неравномерной: за чувствительными провалами (как в январе) будут следовать коррекции – так же, как это происходит сейчас.

  

  
    Торможение-занос-падение?

    Аналитики считают, что на обвал рубля повлияло не только снижение интереса к России глобальных инвесторов, но и тот печальный факт, что мы сильно уступаем своим прямым конкурентам за капитал по темпам экономического роста. Если сравнивать экономический рост в 2013 году (1,4 %) с предкризисными темпами (7 % в год), то Россия демонстрирует самое резкое замедление в своей группе стран.

    Ещё один важный фактор – рост импорта. Причём речь идёт сегодня не только об импорте товаров, но и услуг.

    А еще наш Центробанк, который проводит политику «падающего – толкни». На российском валютном рынке можно наблюдать классический эффект снежной лавины: ослабление рубля приобрело самоподдерживающийся характер. И в немалой степени повлиял на это курсовой механизм ЦБ: постоянные сдвиги коридора, отмена валютных интервенций привели к возникновению устойчивого ожидания дальнейшего падения курса. Этого ждут как граждане, так и юридические лица. А это ведет к дополнительному дефициту рублевых средств у банков.

    Напомним: с 2015 года Центробанк обещал перейти к абсолютно свободному курсообразованию, сосредоточив все свои усилия на сдерживании инфляции. В этом направлении ЦБ движется уже несколько лет. Валютный коридор, границы которого он поддерживает, передвигая их в сторону рыночных колебаний, а внутри коридора позволяя рублю свободно плавать, должен стать предпоследним шагом на пути к свободному плавающему курсу. Сегодня Эльвира Набиуллина говорит о том, что от цели этой Центробанк не отказывается, но валютные интервенции с целью поддержания курса рубля проводить не прекратит. Как это понимать? Почему чиновники не могут внятно ответить гражданам, в чём заключается валютная политика государства? Не хотят или не могут?

  

  
    Партия разъясняет

    Что происходит, почему, кто виноват? Какова роль Центрального банка и Правительства в происходящем? Что нужно делать? На эти непростые вопросы, мы попросили ответить председателя политической партии «Партии налогоплательщиков России» Евгения Сивкова.

    – Мне, как и другим нормальным людям, совершенно непонятна точка зрения Правительства и Центробанка на происходящее. Разъяснения многочисленных «прикормленных» аналитиков тоже не впечатляют. Давайте разбираться. Что стоит за той или иной валютой? Иногда – золото, иногда – мощная экономика. Иногда – тот или иной вид природных ресурсов. А иногда (в очень редких случаях) политическая и военная мощь. Вы догадались. Это про США. Именно эта мощь позволяет навязывать миру зелёные бумажки, которые можно печатать сколько душе угодно. И только за доллары сегодня можно купить всё, что угодно, любые активы.

    Теперь про рубль. За этой валютой в первую очередь стоит нефть. Цены на нефть высокие – рубль крепнет. Падают цены на чёрное золото – рубль дешевеет. Самое интересное: цены на нефть сегодня в полном порядке, никакого обвала нет. Почему тогда рубль обесценивается? То, что, якобы, нефтяной фактор в ценообразовании рубля утратил свою ведущую роль – полная чушь. Да и резкого падения экономики в России не наблюдается. Да, стагнация, снижение темпов роста. Но ведь нет такого обвала, который нам демонстрирует валютный рынок. Значит, причины в другом.

  

  
    Валютный суверенитет

    – Николай Стариков в своей замечательной книге «Национализация рубля – путь к свободе России» вводит такое понятие, как полный суверенитет. И я с ним в этом полностью согласен. Суверенитет, то есть самостоятельность государства от внешнего воздействия и верховенство во внутренних отношениях, возможен только тогда, когда государство располагает не только мощными вооружёнными силами, дипломатическим признанием, но и самодостаточной экономикой. А вот построить такую экономику без самостоятельного определения курса своей валюты невозможно. Поэтому, на мой взгляд, нужно говорить и о валютном суверенитете. Так вот: у России такого суверенитета, судя по всему, нет. Почему я так говорю? Напомню: объективных причин для обвала рубля сегодня не существует. Значит, действуют причины искусственные. Регулятор валютной политики России – Центробанк. А я неоднократно говорил о том, что ЦБ не подчиняется нашему Правительству и Президенту. Почитайте закон о Центробанке – и вам это станет ясно. Значит, нам опять навязывают чужие игры.

    – Кто это делает? Кому это выгодно?

    – А давайте посмотрим. Нашей промышленности это невыгодно. Роста импортозамещения, как после 1998 года, не будет, производственные мощности страны и так загружены полностью. Кое-какую выгоду получат экспортёры. Кратковременную выгоду получат коммерческие банки. А вот кто точно будет в проигрыше – так это населения. Рост цен нам обеспечен на протяжении как минимум года. Бюджетников отчасти защитит Правительство путём индексирования зарплат и пенсий. А вот остальным точно будет плохо.

    Если отскок рубля действительно произойдет, получится, что граждане покупали иностранную валюту на пике ее стоимости, а продавать они её смогут уже по гораздо более низкой цене. Как и в случае с пенсионной системой или кредитованием, население вообще плохо понимает, что происходит. И состязаться с профессиональными валютными спекулянтами граждане точно не смогут.

    Кто в безусловном выигрыше? Наши зарубежные «партнёры». Обмен долларов, которые печатают в подвалах ФРС США, на нефть, газ, металлы и другие ресурсы будет продолжаться нарастающими темпами. Нашу страну продолжают грабить.

    – Где же выход?

    – Нужна политическая воля. Наша страна должна восстановить свой экономический (в том числе и валютный) суверенитет. Мы сами должны решать, сколько рублей можно и нужно печатать. В какой степени привязывать этот курс к объёмам и цене добываемой нефти – нужно определять в Москве, а не в Вашингтоне или Лондоне (как это происходит сейчас).

    – Это – стратегическая задача. А что бы вы посоветовали делать в краткосрочной перспективе, какие пожарные меры должен предпринимать тот же Центробанк?

    – Я считаю, что сегодня перед Центробанком России стоит сразу несколько очень важных задач: нельзя допустить чрезмерных колебаний курса, а то у нас наступят серьёзные проблемы с рублевой ликвидностью. Это не на пользу экономике, создаёт проблемы с расчётами. Кроме того, нельзя позволять банкам зарываться в валютные спекуляции, бесконечно финансируя их из ЦБ. Как этого добиться? Инструменты существуют. Центробанк вполне может, выделяя деньги коммерческим банкам, ограничить объёмы средств, которые можно использовать в игре против рубля.

    Самое главное: Центробанк не имеет права уходить с валютного рынка, он должен подавать постоянный сигнал о том, что государство держит ситуацию под контролем. Иначе панические настроения могут захлестнуть страну, и тушить пожар будет уже гораздо сложнее.

    И самое главное, мы не должны забывать: сильная страна должна иметь сильную валюту. Ослабляя рубль, мы как бы говорим всему миру: «Россия не является самостоятельным игроком, нами можно управлять». Это – плохая политика. Рубль должен. со временем стать сильной, самостоятельной валютой, которая сможет конкурировать с долларом, евро и юанем.

  

  
    Глава 740

    Существует масса способов объяснить, почему Россия отстаёт от развитых стран, почему наша экономика тормозит, почему кризис в России – это что-то затяжное, безысходное и неизбежное, как наша знаменитая русская зима. Кто-то начинает разглагольствовать об особенностях нашего менталитета, кто-то будет говорить о кознях врагов, о жёстких геополитических раскладах. А кто-то ограничится одним словом: воруют. Действительно, в этом смысле в России со времён царя Гороха ничего не изменилось: воруют.

    Коррупция – действительно мощный фактор ограничения темпов экономического роста. Более того, коррупция, как кислота, просто разъедает тело российской государственности. Люди перестают верить в то, что в этой стране можно нормально жить, эффективно вести свой бизнес, вкладывать во что-то стоящее деньги и уезжают из страны или, по крайней мере, выводят отсюда активы. Что делает государство, какие меры принимает для борьбы с этим злом? Посмотрим на последние сводки с фронта борьбы с коррупцией. Что сделано в ушедшем 2013 году, что намечается на будущее.

  

  
    Даёшь сведения!

    То, что государственные и муниципальные служащие обязаны регулярно отчитываться о своих доходах – для нас уже привычно. В прошлом году законодатель пошёл дальше и обязал тех же самых чиновников отчитываться об их расходах. Всё вроде бы правильно: взяточника как раз легко поймать на несоответствии расходов официальным доходам. Купил дорогую иномарку, которая стоит несколько твоих годовых зарплат – объясни, откуда денежки. Но вот тут начинается самое интересное. Оказывается, строгие положения закона можно очень легко обойти.

    Нужно отчитываться не обо всех расходах, а только по строго определённым сделкам (земля, автомобили и ценные бумаги). Нет в перечне предметов роскоши и драгоценностей. Между тем, в стране уже были скандалы по поводу часов главы субъекта федерации стоимостью свыше 100 тыс. долларов США.

    И ещё проверка проводится только в том случае, если суммарная цена сделки превышает твой официальный доход за три года. По каждой отдельной сделке. А мы сделаем такой фокус: например, разделим приглянувшийся земельный участок на три и купим каждый по отдельности, то есть заключим три сделки. И в этом случае нам не нужно будет отчитываться о своих расходах! Всё очень просто, а вы боялись. То же с ценными бумагами. Разделите пакет акций на три части, проведите три отдельных сделки по их приобретению – и никаких отчётов.

    С автомобилем вроде бы не так просто – ну да ничего, даже официальные зарплаты наших чиновников сегодня таковы, что на трёхлетний доход можно приобрести вполне так приличную машину. Не всем же на «Ягуарах» рассекать.

  

  
    Проверять – надоело

    У нас чиновников очень много. Больше, чем было в Советском Союзе. Кто будет проверять такую массу сведений? Проверяют их вышестоящие органы власти. Например, расходы мэра города будут проверять в администрации губернатора. А его самого – уже в администрации Президента России. Непосредственно это обязаны делать сотрудники кадровых подразделений. Они это и делают, но только в отношении вновь принятых служащих. А как обстоит дело с проверкой доходов (а значит в дальнейшем – и расходов) уже работающих чиновников? Их проверяют далеко не всех. По закону проверку обязаны провести по запросу органов власти, федеральных СМИ, Общественной палаты РФ или политической партии. При этом в заявлении о необходимости проведения проверки должно быть указано, что чиновник имеет недостоверные доходы или расходы.

    А теперь вопрос: откуда, например, партия или газета узнает о недостоверных доходах-расходах чиновника? У них что, свои спецслужбы имеются? Вы скажете: так ведь по закону госслужащий на сайте должен отчитаться о своих расходах, оттуда и узнают. Но дело в том, что на сайте органа власти должен публиковаться только источник дохода, и всё. Никто не обязан даже говорить, куда деньги потратил. Поэтому реальных возможности инициировать проверку в отношении конкретного чиновника у посторонних субъектов отсутствуют. Информация есть только в кадровых службах. А у них точно руки не доходят до массовых проверок. Вот несколько цифр.

    В 2012 году по России подано 1 млн. 315 тыс. сведений о доходах чиновников. Проверено 16 % (практически все – вновь принятые на службу). И число проверяемых год от года падает. Есть ведомства, в которых вообще за год не проводится ни одной проверки (в том же 2012 году, например, так обстояли дела в Министерстве иностранных дел).

  

  
    Неправильная презумпция

    У потенциальных взяточников имеется один мощный инструмент, с которым вообще никакая проверка не страшна. Чиновник на вопрос «Откуда деньги?» всегда может ответить: «Личные накопления». Всю жизнь не ел, не пил, откладывал кровные – и вот тебе, пожалуйста, вилла на Канарах. И пусть проверяющие доказывают, что это не так. Презумпция невиновности. Что с этим поделать?

    Оказывается, можно эту проблему решить. В европейских странах в таких ситуациях действует не презумпция невиновности, а наоборот – презумпция виновности. Чиновник должен доказать, что на его личные накопления можно было сделать такие приобретения. Не смог – получи по всей программе.

    Оказывается, там, где по-настоящему хотят бороться с коррупцией – это делают.

    В этой статье мы затронули только один аспект борьбы с коррупцией. Есть и другие. Так что, продолжение следует.

  

  
    Глава 744

    Тот факт, что нашу планету неоднократно посещали представители инопланетных цивилизаций, с высокой степенью вероятности подтверждается современной наукой. Об этом свидетельствуют как материальные следы (артефакты, рисунки, монументальные сооружения), так и многочисленные мифы, легенды и предания самых разных народов.

  

  
    Ватикан подтверждает

    Центр изучения неопознанных летающих объектов при старейшей в мире обсерватории Ватикана недавно опубликовал исследование, где анализируются многочисленные предания, которые зафиксировали визиты пришельцев на Землю. Исследователи поставили перед собой задачу: выяснить, какое влияние оказали эти посещения на развитие цивилизации, что привезли на Землю экипажи НЛО, какие дары из Космоса облагодетельствовали человечество, а какие наоборот – способствовали его деградации.

    В результате ватиканские учёные пришли к сенсационным выводам, некоторые из них мы рассмотрим ниже.

  

  
    Серебряный дракон – золотые деньги

    По традиции зарождение цивилизации на территории современного Китая датируется серединой III тысячелетия до нашей эры. Первое государство в долине Хуанхэ создал Жёлтый император Хуанди. Откуда взялся этот культурный герой? По легенде, которую воспроизводит историк Сыма Цянь, он прилетел с вершины расположенной на далёком севере горы Лянь Шан на огнедышащём серебряном драконе. Найденные в гробнице знаменитого полководца I века до нашей эры Ли Гуанли росписи изображают пришествие Жёлтого императора. Его серебристый дракон напоминает стилизованное изображение веретёнообразного НЛО.

    Хуанди много дал китайцам: он научил их выплавлять металлы, изготавливать шёлковую ткань, плавать под парусом, лечиться при помощи иглоукалывания, писать иероглифы. А ещё Жёлтый император дал людям деньги. Это были квадратные пластинки из жёлтого металла, то есть из золота. До Хуанди люди не

    знали, для чего может пригодиться этот никчемный материал, из которого нельзя было изготовить орудия труда или оружие. Но идея прижилась. А потом Хуанди объединил многочисленные племена и создал первое в Китае государство.

  

  
    Птицеголовые мудрецы Египта

    О древнейшей истории египтян мы можем узнать из древнейших религиозных текстов этого загадочного народа – Текстов пирамид. Они были высечены на стенах погребальных камер пяти пирамид, построенных в период с 2300 по 2100 года до нашей эры. В числе прочего там говорится и о пришествии в долину Нила богов. В их числе древнейший бог египетского пантеона Пта: «Отец богов, творец людей, бывший изначала, создавший небо, основавший землю, море, бездну и дыхание». Как и некоторые другие его товарищи он имел голову птицы (ибиса). Он был богом преисподней, а также богом знаний. Он обучил людей земледелию, дал календарь, который позволил предсказывать разливы Нила, обучил гончарному делу и металлурги, письму… А ещё он дал людям деньги, создал государство и стал первым в истории Египта фараоном! Откуда он взялся? Правильно: прилетел на огненной птице откуда-то с севера. И голова его была покрыта удивительным шлемом, напоминающим голову птицы.

    Всё как в Китае: пришелец с Севера на летательном аппарате. Даёт набор необходимых профессиональных навыков, что создаёт предпосылки для товарообмена, а потом – инструмент организации рыночной экономики, то есть деньги. И, разумеется, государство.

  

  
    Везде то же самое

    Учёные Ватиканского центра провели дотошные культурологические исследования событий, происходивших в глубокой древности во всех частях света. Изучались тексты, легенды и материальные объекты в Индии, на Ближнем Востоке, в Иране, Мексике и Перу. Сводные результаты потрясают воображение, поскольку имеют столько общего, что о случайных совпадениях речи быть не может.

    Итак, сквозной сюжет мировой мифологии. Откуда-то с неба (с севера или с востока) на чём-то летающем (на огненном драконе, птице, колеснице или змее) появляется Он. Это большое существо (явно выше ростом, чем люди) с чем-то необычным на голове (шлем в форме птичьей головы, золотое сияние, нимб). Иногда в странной одежде (птичьи перья Кецалькоатля или синий скафандр Кришны). Он даёт людям необходимые для развития цивилизации навыки различных умений, наук и ремёсел, всё необходимое для развития цивилизации. Причём люди сами до этого додуматься не могут на протяжении десятков тысяч лет, а тут – буквально за несколько десятилетий происходит настоящая промышленная, культурная и научная революции. И эти события в разных частях Земли происходят с середины IV до середины II тысячелетий до нашей эры.

    В Индии это Кришна, в Мексике Кецалькоатль, в Перу – Виракоча. Про Китай и Египет мы уже говорили. И так везде. Одинаковые сказания можно найти буквально у всех древних народов. Что из этого следует.

    Ватиканские учёные считают, что группа инопланетных цивилизаций проводит последовательную политику воздействия на человечество. В нужный, точно рассчитанный момент в той или иной точке планеты проводится цивилизаторская акция. Всё начинается с аграрной и промышленной революции, затем для закрепления полученных навыков людям организуют ликбез: их обучают письму и счёту. И последний этап: для нормального функционирования нового экономического уклада людям дают идею денег и создают государство. Всё, поехали! Запускается механизм развития цивилизации от первобытной системы вплоть до современного капитализма. Рыночная экономика, мощное государство и налоговая система, не знающая пощады.

  

  
    Маленький зелёненький Карл Маркс

    Зачем это понадобилось инопланетянам'? Что они с этого будут иметь? Об это мы можем только гадать. Может быть, человечество представляет собой резервуар свежего генофонда. Может быть, на нас проводят нужные кому-то социальные эксперименты. Может быть, на людях испытывают вакцины от страшных эпидемий (чума, грипп, СПИД и так далее).

    А может быть, какие-то космические Марксы-Энгельсы пытаются доказать на нашем примере эффективность работы той или иной экономической модели, той или иной системы налогообложения…

    Так вот кто придумал на нашу голову НДС!

  

  
    Глава 750

    Дух времени лучше всего ощущают дети. В советские времена мальчики и девочки мечтали стать космонавтами. В лихие 90-е подростки играли в киллеров, а первоклассницы всерьёз рассуждали о преимуществах карьеры валютной проститутки. Сегодня прагматичные подростки стремятся стать банкирами или и того проще – эффективными менеджерами. А несколько лет назад меня поразил сын моих знакомых. Семилетний карапуз сказал: «Я, когда вырасту, стану Чубайсом».

    Карьерная новость нынешней зимы номер один: Чубайс уходит из «Роснано».

  

  
    Символ поколения

    Человек, которого можно считать символом поколения эффективных менеджеров, проделал оглушительную карьеру. Экономист по образованию, он стал одним из идеологов реформ 90-х. Это он занимался технической стороной приватизации, именно он проводил в жизнь идею залоговых аукционов. На выборах 1996 года Чубайс проделывал политтехнологические чудеса на грани уголовно-наказуемых деяний, но, как известно, победителей не судят. В начале 2000-х затеял реформу энергетической системы России. После успешного развала отрасли возглавил госкорпорацию «Роснано». И вот теперь красивый поворот. Анатолий Борисович, уходя со своего поста, предлагает государству сделку: долги государству, а ему – контроль над активами госкорпорации.

    Как такой человек, демонстрируя способность уничтожать всё, к чему притронется, достиг удивительных командных высот в российской экономике? Он просто попал в мировой тренд. На протяжении последней трети прошлого века миром рулили менеджеры. То есть в XIX и на протяжении большей части XX веков крупнейшие компании и корпорации зачастую возглавляли инженеры, изобретатели и учёные (вспомните Эдисона и Королёва), а затем на смену им пришли Чубайсы.

  

  
    Главное управлять. Неважно, чем

    Кто такой менеджер? Это человек, специализирующийся на процессах управления. Чем? Неважно. Типичный разговор со студентами, обучающимися в современном вузе по специальности «Менеджмент». Чем вы будете заниматься? Управлением. А чем управлять будете, больницей, школой, торговой фирмой, нефтедобывающей компанией, машиностроительным предприятием, агрохолдингом? Неважно. Законы управления универсальны.

    Энергетики с ужасом рассказывают, что команде, которую Чубайс привёл в РАО «ЕЭС России», приходилось буквально на пальцах объяснять, что такое трёхфазное напряжение. Ничего, ребята справились, отделили генерацию от транспортировки и распределения электроэнергии. Дескать, долой монополизм. В результате по росту цен на электричество Россия впереди планеты всей, а износ оборудования на электростанциях достигает ужасающих значений.

  

  
    Смерть нанотехнологиям

    Что Анатолий Борисович решил натворить на этот раз. Итак, следите за руками. Чубайс уходит с поста главы ОАО «Роснано» на пост главы управляющей компании, уводя за собой менеджмент. Значит, об отстранении его от управления отраслью речи не идёт.

    Что меняет эта схема.

    Во-первых, управляющая компания не будет иметь отношения к долгам и проблемным активам «Роснано».

    Во-вторых, Чубайс и его менеджерами станут владельцами доли управляющей компании (10 %). Значит, как совладельцы они имеют право на вознаграждение за управление активами. Как правило, это 1–2% от объёмов активов (лакомый кусочек!).

    В-третьих, Чубайс и его люди как совладельцы управляющей компании имеют право и на долю в прибыли в случае продажи активов. Красиво!

    То есть господин Чубайс лёгким движением руки смахивает с плеч тяжкий груз долгов, перекладывая их на могучую спину государства. А все дивиденды от будущих достижений оставляет себе и своим любимчикам (тем, которые ток от напряжения не отличают, помните?). А на всякий пожарный случай продумывается уже сейчас план приватизации (любимое занятие господина Чубайса). И при продаже государственной собственности он получит-таки свой кусок мяса.

    А как он объясняет неудачи отрасли на протяжении последних лет? Как обычно: страна у нас никчёмная, народ тупой, ленивый и сильно пьющий, проклятое наследие СССР давит, да тут ещё и кризис абсолютно внезапно разразился. И, конечно, подлые китайские конкуренты! Традиционный набор «отмазок» менеджера-ловкача.

    И всё это на фоне повышенного интереса Прокуратуры к тому, что происходило в «Роснано» на протяжении последнего времени. Летом прошлого года очень интересным образом обанкротилась одна из дочек «Роснано» – компания «Уником».

  

  
    Так и живём

    В мире в последнее время происходит осознание того, что существующая сегодня модель управления экономикой не отвечает насущным требованиям жизни. Многие специалисты говорят о том, что эпоха «эффективного менеджмента» уходит в прошлое, что менеджмент и ребрендинг давно утратили роль эффективных инструментов. Поговаривают о всё более широком внедрении государственного планирования.

    Что ж, поживём – увидим, за какой моделью управления экономикой будущей. Но вот будущее, которое «светит» России, если поколение менеджеров-ловкачей и дальше будет кочевать из одного руководящего кресла в другое, нам известно.

    Мы это в 90-е годы проходили.

  

  
    Глава 755

    Вы взяли кредит в банке и должны ежемесячно выкладывать кругленькую сумму. Как вы себя при этом чувствуете? Может быть, лучше вообще не занимать? Для частного лица такое экономическое решение можно считать если не разумным, то очень даже возможным, но государство без долгов в принципе жить не может. И попытка полностью рассчитаться по внешним обязательствам дорого обойдётся неразумному правителю.

    Вспомните судьбу румынского диктатора Чаушеску, который стремительными темпами досрочно рассчитался с 22-миллиардным внешним долгом в 1989 году. И в этом же году возмущённые затягиванием поясов румыны расстреляли своего финансового «гения».

    Что в России? Сколько мы должны загранице? Мы, конечно, не призываем расстреливать наших финансовых «гениев», но узнать, кто, как и в чём виноват – попытаемся.

  

  
    Хитрые цифры

    Внешний долг России за 2013 год по оценке Центробанка России вырос на 15 % – до 732,046 млрд, долларов. На начало минувшего года внешний долг составлял 636,435 млрд, долларов. При этом за IV квартал прошлого года показатель увеличился на 2,5 %. За ушедший год долг государственных органов управления увеличился до 63,44 млрд, долларов (+1,2 %), задолженность ЦБ уменьшилась до 15,844 млрд, долларов (-8,8 %), долги банков увеличились до 219,94 млрд, долларов (+3,8 %), долги прочих секторов экономики – до 437,822 млрд, долларов (+2,5 %). Напомним, что общий внешний долг страны подразумевает как частные, так и государственные обязательства России.

    А если сравнить с американскими показателями? Абсолютные цифры нам ни к чему (порядка 17 трлн, долларов у США – и что?), но можно оценить долю ВВП, которую составляет национальный долг. Так вот, в США это порядка 102 %, а у России – около 25 %. Но и этот показатель на практике значит не так много. Пример: богатейшая страна мира Швейцария обслуживает долг, составляющий более 270 % ВВП. При этом на прошедшем в 2013 году референдуме принят закон, по которому через два года все граждане Швейцарии будут получать ежемесячно из казны по 2 тыс. евро каждый. То есть государство решило распределять между людьми национальное богатство. И это – при таких долгах?

    Так зачем тогда вообще говорить о госдолге? На самом деле здесь важна тенденция, как этот самый долг формируется, как растёт, о каких процессах в экономике свидетельствует. И если говорить именно о России (бог с ними, с американцами и швейцарцами, пусть сами свои проблемы расхлёбывают), то мы увидим неприглядную картину. Результаты и перспективы либерально-экономической политики имени Гайдара-Чубайса дают гнилые плоды.

  

  
    Инвестиции против инфляции

    Суть проблемы – в «гениальной» концепции Гайдара: дескать, экономика должна развиваться за счёт иностранных инвестиций. А для того, чтобы деньги из-за границы пришли, внутри границы должна быть низкая инфляция.

    Но всякий инвестор, разумеется, желает получить прибыль. А раз он зарубежный – прибыль должна быть в валюте. Значит, поздравляю вас, мы имеем проблему: как оценить объёмы валюты, которые возвращаются за границу? Ведь валютная выручка делится на несколько частей. Одну часть вывозит государство (в лице Центробанка), а потом мы эту часть получаем обратно в виде кредитов (которые, разумеется, нужно будет отдавать). Другая часть – как раз расчёты по ранее сделанным кредитам. И, конечно, импорт. За него тоже надо расплачиваться валютой.

    Что мы видим в последние два года? Объём импорта вырос, вывоз капитала – тоже, общий объём валютной выручки снизился. А ведь нам надо рассчитываться по инвестициям, которые были привлечены в Россию раньше, когда цены на нефть были выше. Плюс к тому – Россия ещё и в ВТО вступила, что автоматически означает рост импорта. Инвестор не дурак, как только это понял, начал выводить деньги из страны. Минфин и Центробанк громко произносят заклинания о том, что не сегодня, так завтра ситуация выправится, но цифры говорят сами за себя. С валютным балансом у России огромные проблемы.

    Но наши финансовые гении продолжают твердить: во всём виновата инфляция, из-за неё, дескать, происходит отток капитала. Боремся с инфляцией, происходит денежное сжатие, у наших предприятий начинаются проблемы с расчётами. Им нужно закупать сырьё, продавать продукцию, а денег нет. Значит – кредит. В валюте. На Западе. Вот вам и здоровенный кусок национального долга.

    То есть верные последователи Гайдара и Чубайса борются с инфляцией – а мы имеем рост государственного долга, проблемы с валютой, с денежными расчётами.

    Именно такая политика довела Россию до кризиса 2008 года. Тогда, повторимся, ситуация на рынке энергоресурсов для России была более выигрышной. А что будет сейчас? Кто ответит. Пушкин?

    А, может быть, Чаушеску?

  

  
    Глава 758

    В январе в Москве состоялся V Гайдаровский форум. Это такое мероприятие, на котором крупные чиновники (действующие и бывшие), а также представители бизнес-элиты могут позволить себе достаточно откровенно высказаться по самым злободневным экономическим проблемам, С одной стороны, вроде бы люди очень серьёзные, а с другой – время после новогодних праздников предполагает, что эти люди находятся ещё в достаточно расслабленном состоянии. Что на уме – то и на языке. А то, что ангелом-хранителем форума избран демон приватизации – придаёт ему несколько провокационный признак. Здесь допускаются весьма резкие оценки, в том числе и представителей действующей власти.

  

  
    Критика и рекомендации: Греф и Медведев

    Вот и на нынешнем форуме, который с пиаровской лихостью получил название «Устойчивое развитие в нестабильный период», Герман Греф позволил себе негативные высказывания по поводу работы Правительства РФ:

    «Я зашел на сайт правительства, но не нашел там шагов на 2014 год, потом зашел на сайт открытого правительства, но и там ничего. Но вместе с тем есть цифры на 2018 год». Затем Греф дал рекомендации гражданам и малому бизнесу по поводу валют, в которых стоит хранить свои сбережения и представил результаты исследования экспертов Сбербанка по 33 странам мира. Исследовалось состояние экономики стран и их устойчивость. В первую тройку лидеров попали Швейцария, Норвегия и Швеция. Сохранение сбережений в валютах этих стран с точки зрения устойчивости наиболее безопасно. Далее расположились Тайвань, Сингапур и Малайзия. Учитывалась и ликвидность валют. На первом месте швейцарский франк: ежедневно в мире обращается эквивалент около $80 млрд, в этой валюте. Российский рубль оказался на 11-м месте в рейтинге. «Это очень неплохое место», – отметил Греф. «Зона евро очень разнородна, поэтому мы не отнесли евро в рекомендуемый набор валют». Доллар США эксперты Сбербанка поставили на 9-е место.

    А вот председатель Правительства РФ Дмитрий Медведев считает, что экономическая ситуация в России стабильна, но вот динамика её развития вызывает озабоченность. Он отметил, что усилия по оздоровлению финансовых систем и поддержанию инвестиционной активности уже приносят положительные результаты: «Если раньше обсуждались реанимационные меры в отношении мировой экономики, то сегодня говорим о поиске точек устойчивого роста».

    Медведев отметил, что сейчас важно из России – «страны дорогого, но зачастую некачественного и неэффективного труда» – сделать государство высокого КПД, минимизировав социальные и политические риски высвобождения работников, По его словам, необходимо обеспечить гибкость рынка труда и трудового законодательства, повысить мобильность и качество трудовых ресурсов.

    «Нас довольно часто упрекают в коротком горизонте планирования, критикуют за постоянные изменения в правовом регулировании предпринимательской деятельности. Это не совсем справедливо», – заявил Дмитрий Медведев. Так, за прошедшие 1,5 года утверждены основные направления деятельности правительства до 2018 года, ряд долгосрочных стратегий, а также 39 государственных программ по развитию ключевых отраслей экономики и социальной сферы.

    Вроде бы всё правильно, взвешенно… Но как оно будет на практике? Сколько раз мы уже это проходили: хотели как лучше, а получилось как всегда.

  

  
    Министр отвечает за деньги

    Наибольший интерес, на наш взгляд, вызывает выступление на форуме министра финансов России Антона Силуанова.

    Он заявил, что в наступившем году есть существенные риски снижения цен на нефть до 80–90 долл./барр., что может привести к изменениям параметров бюджета. Министр напомнил, что в федеральном бюджете на 2014 год была заложена цена на нефть в 101 долл./барр.

    По мнению Силуанова, возможное снижение цен на нефть обусловлено тем, что спрос, который генерируется ростом в США и наметившимся ростом в Евросоюзе, будет компенсироваться ростом предложения нефти и нефтепродуктов, как в самих США, так и со стороны стран ОПЕК.

    «К этому мы должны быть готовы, причем готовы заранее», – сказал министр, добавив, что для страховки необходимо по-прежнему направлять сверхдоходы в Резервный фонд, использовать консервативный подход в бюджетном планировании и повышать качество расходов.

    Нас пугают – а нам не страшно! Эти песни мы слышим каждый год, особенно накануне принятия бюджета. Вначале бюджет верстается с солидным запасом, потому что многочисленные эксперты пророчат неизбежное и резкое падение цен на энергоносители. А потом профицитные денежки из государственной казны перекочёвывает в Резервный фонд, который подпитывает чужую экономику.

    Наш Минфин по-прежнему стоит на позициях бюджетного консерватизма. Это в принципе неплохо – с точки зрения бухгалтера отдельного предприятия. Но ведь главный финансист страны должен, наверное, думать ещё и о стимулировании экономики. А пока – всё по-прежнему.

    «Необоснованный оптимизм при планировании приводит к разочарованию в ходе исполнения бюджета», – сказал Антон Силуанов. – В частности, на 2014 год в бюджет заложен достаточно амбициозный рост экономики РФ на уровне 3 %».

  

  
    Нефть и газ – и ненефть и негаз

    Силуанов отметил, что по итогам 2013 года изначально планировался ненефтегазовый бюджетный дефицит на уровне 9,7 %, однако он достиг 10,2 %, а необходимо снизить его до безопасного уровня – 5–6%. В этом году правительство рассчитывает выйти на уровень ненефтегазового дефицита в 9,4 %.

    Министр считает, что амбициозные планы по достижению необходимых темпов экономического роста, инвестиций, производительности труда нужны, но для бюджета должен использоваться консервативный и абсолютно исполнимый прогноз, который не должен влиять на ход исполнения бюджета.

    Это было бы идеально, кто спорит. Но вот откуда они возьмутся, эти «абсолютно исполнимые прогнозы»? Силуанов на этот вопрос ответа не знает.

  

  
    Плавный вираж

    Итак, Минфин считает, что нужно быть максимально осторожными, не слишком надеяться на нефть, не обольщаться возможностями экономического роста, аккуратней быть в планировании расходов. Пока – ничего нового. Типичные рассуждения российского министра финансов за последние (и предпоследние) годы. Но затем Силуанов закладывает вираж и говорит вещи, которые наши чиновники давно не озвучивали в официальных выступлениях.

    Оказывается, глава Минфина РФ Антон Силуанов считает необходимым вернуться к обсуждению вопроса о пенсионном возрасте в РФ для балансировки пенсионной системы: «Пенсионная система у нас не сбалансирована, больше 1 триллиона рублей мы тратим на то, чтобы обеспечить баланс пенсионной системы. Поэтому вопрос ее настройки, балансировки – это отдельная часть бюджетного пирога, она по-прежнему должна быть в центре внимания. Вопрос о пенсионном возрасте должен обсуждаться и его необходимо ставить, поскольку без решения этого вопроса балансировка пенсионной системы не сможет быть осуществлена», – сказал Силуанов.

    Напомним, что Президент России Владимир Путин, Премьер-министр Дмитрий Медведев и министр труда Максим Топилин ранее говорили, что такое повышение нецелесообразно.

    Что это? Как может высокопоставленный чиновник противоречить своему прямому начальству? Это – вброс, призванный проверить реакцию общественного мнения на острую проблему. Без высокой санкции подобные заявления на таком уровне не делаются.

  

  
    Регионы в полном… дефиците

    Затем министр обратил свое внимание на состояние региональных бюджетов. В 2013 году они были исполнены с общим дефицитом 700 млрд, рублей, таким образом, он вырос более чем в два раза!

    По словам министра, такая ситуация «настораживает» (?!). Дефицит, по его словам, был покрыт за счет тех остатков ресурсов, которые были накоплены в предыдущие годы субъектами РФ. Такой возможности в 2014 году у регионов не будет, отметил он.

    «Учитывая, что у регионов нет такой подушки безопасности, как у РФ (имеется в виду Резервный фонд), конечно вопрос об их устойчивости является одним из важнейших для балансировки всей бюджетной системы», – сказал Силуанов.

    Что с этим можно поделать? Антон Силуанов выписывает больным рецепт. Оказывается, необходимо давать больше прав регионам в маневрировании расходами. «Целый ряд позиций регулируется со стороны федерального законодательства по расходным обязательствам регионов. Наша задача – дать им больше возможности в определении собственных приоритетов бюджетной политики», – сказал глава Минфина.

    Помните историю про Тришкин кафтан'? Этот рецепт из той же аптеки. Как ни перекраивай скудные финансовые ресурсы, которые остаются в региональных бюджетах, толку не будет. Наверное, нужно предложить рецепты пополнения казны субъекта федерации.

    Напомним, что в конце декабря Силуанов прогнозировал дефицит бюджетов регионов по итогам года на уровне 300 – 400 млрд, рублей, который может снизиться в 2014 году до 210–220 млрд, рублей.

  

  
    Вот вам и качество прогнозов!

    Если верить Ломоносову, если где-то что-то убывает – значит, где-то то же самое – прибывает. В региональных бюджетах – огромные финансовые дыры. Зато по итогам 2013 года Министерство финансов планирует пополнить Резервный фонд на 200 млрд, рублей. «Мы себе оставляли возможность страховки «залезть» в Резервный фонд на 200 млрд, рублей. Наоборот, мы не залезли, а по итогам года планируем его пополнить на те же 200 млрд, рублей», – отметил министр.

    Напомним: в конце прошлого года Силуанов заявлял, что по итогам 2013 года Резервный фонд может быть пополнен на 50 млрд, рублей. Снова – о качестве прогнозов.

    Сколько там, в резервной кубышке? По данным Минфина, совокупный объем Резервного фонда России на 1 января 2014 года, составил 2 трлн. 859,72 млрд, рублей. Дефицит федерального бюджета в 2013 года составил 0,5 % ВВП при плане 0,8 %.

    Вроде бы всё нормально, очень далеко от критических показателей. Откуда тогда сверхконсервативная бюджетная политика? Почему в регионах нет денег?

  

  
    Откуда Минфин возьмёт деньги

    Итак, прогнозы должны быть осторожными: не стоит рассчитывать на серьёзный экономический рост, нефть в цене едва ли подрастёт, регионам будет предоставлено больше свободы по распоряжению очень скромными ресурсами. Резервный фонд нужно пополнять. За счёт чего?

    Силуанов даёт ответ: за счёт вывода налогооблагаемой базы из тени. Он обращает внимание налоговых органов на то, что до сих пор собираемость налогов оставляет желать лучшего. Глава Минфина заявил, что повышение собираемости при той же налоговой системе способно компенсировать выпадающие нефтегазовые доходы. Он призвал налоговиков не прекращать работу с фирмами-однодневками. Плюс – деоффшоризация всей страны. Силуанов в очередной раз отметил, что добиваться возвращения денег на родину нужно не карательными мерами, а повышением инвестиционной привлекательности России.

    Да, с министром в этом трудно не согласиться. Но Партию налогоплательщиков России тревожат только перспективы чрезмерного административного усердия фискального ведомства. Мы надеемся, что при исполнении очередного задания по усилению борьбы лучшего с хорошим не пострадаем мы – добросовестные налогоплательщики.

  

  
    Глава 766

    Предлагаю читателем этой статьи, после ее прочтения, поставить тот знак препинания в заголовке, который она заслуживает. Я живу в России, и уезжать отсюда не намерен, хотя мог бы, как многие, жить и работать за границей. Просто я люблю свою Родину. Я верю, что мы, россияне, достойны лучшей доли, а Россия – именно то место на нашей планете, где могут сбыться любые мечты. И верю я в это совершенно искренне.

    А государство призвано оказывать всемерную поддержку своим гражданам в реализации их желаний, для этого мы его и создавали. Но если «законопослушный гражданин не может быть уверен в неприкосновенности своей жизни, свободы, и собственности, поскольку закон не дает защиты от его хранителей», которые сами этот закон и нарушают – такое государство не нужно никому. Я сейчас не говорю конкретно о России, я говорю вообще о любой стране. Противники Российского правительства зубами вцепятся в эту фразу: «законопослушный гражданин не может быть уверен в неприкосновенности своей жизни, свободы и собственности….». Это всего лишь красивые слова, из серии «демократия», «независимость» если хотите «борьба с коррупцией». Я не знаю такой страны, где эти принципы воплощены в жизнь. Наверное, это желанная цель, к которой мы должны стремится.

    Скажу откровенно: я поддерживаю наше правительство и готов поддерживать его и дальше. И вовсе не потому, что имею с этого какие-то политические дивиденды (никто ничего мне не диктует сверху, наша «Партия налогоплательщиков России» совершенно самостоятельна и независима). Просто у нас другая задача, мы не собираемся разрушать, мы хотим перемен к лучшему. А это нужно делать сообща с правительством, со всеми, кто искренне этого хочет: отменить НДС, страховые взносы, налоговую отчетность. Просто всему свое время и нужно понимать, почему российское правительство пока этого не может сделать. Но мы этого обязательно добьёмся как раз благодаря совместным усилиям патриотических сил России.

    Но давайте вернемся к перевороту. На моём столе лежит книга американского автора Эдварда Люттвака «Государственный переворот. Практическое пособие». Этот интересный текст даёт пищу для размышления всем, кому интересна тема государственного переворота.

    Наша история даёт массу примеров того, как совершаются государственные перевороты. Несмотря на это, российская общественно-политическая мысль пока ещё не смогла провести качественный анализ столь важного политического феномена.

    А вот западная элита достаточно обстоятельно эти вопросы проработала. Причём правительство США специально заказывало интеллектуалам подобные исследования. В том числе и с практическими целями. Книга Люттвака – яркий тому пример. Хотя эта работа была завершена в 1968 году, выводы автора вписываются в нашу современную жизнь с ужасающей точностью.

  

  
    Немного истории

    Давайте определимся с терминологией. Что такое государственный переворот? Это смена государственного режима, проведённая нелегитимным (как правило – насильственным, иногда – военным) путём.2 Тот же Люттвак различает такие разновидности государственного переворота, как переворот военный, революция, путч, и некоторые другие. А теперь – тест на знание новейшей истории России. Сколько государственных переворотов (удачных и неудачных) было в нашей стране с начала XX века"? Итак:

    • декабрь 1905 год – неудавшаяся пролетарская революция; после массовых забастовок баррикады на улицах Москвы, орудийная стрельба и кавалерийские атаки правительственных войск на отряды вооружённых боевиков;

    • февраль 1917 года буржуазная революция; отречение от престола императора Николая II;

    • сентябрь 1917 года – нелегитимное провозглашение Временным правительством республики в России; Временное правительство не имело права на изменение формы правления государства, это могло сделать только всенародно избранное Учредительное собрание;

    • октябрь 1917 года – большевистский переворот (удавшаяся пролетарская революция, если вам угодно); выстрел «Авроры», штурм Зимнего дворца;

    • январь 1918 года – разгон большевиками Учредительного собрания (военный переворот); Учредительное собрание было избрано в результате первых в истории России свободных многопартийных выборов, его целью была разработка и принятие новой демократической Конституции;

    • 1934 год – захват власти Сталиным в результате фальсификации голосования на съезде победителей и устранения Кирова; на съезде Киров получил больше, чем Сталин голосов на выборах Политбюро; вскоре после этого Киров был застрелен в Смольном, в дальнейшем большинство делегатов съезда было репрессировано;

    • 1953 год – устранение Берии (классический путч); при поддержке маршала Жукова члены Политбюро после смерти Сталина арестовали, судили военным трибуналом и расстреляли всесильного Лаврентия Берию;

    • 1956 год – разгром Хрущёвым антипартийной группировки Маленкова, Молотова, Кагановича (снова путч); Никита Хрущёв получил в руки всю полноту власти после устранения старых членов Политбюро;

    • 1964 год – отстранение группировкой Брежнева от власти Хрущёва (классически организованный путч); на октябрьском Пленуме ЦК КПСС Леонид Брежнев, поддержанный другими членами Политбюро, отстранил от власти Никиту Хрущёва;

    • август 1991 года – знаменитый августовский путч, который с треском провалился; задержание Горбачёва на даче в Форосе, выступление Ельцина с танка, путчисты не решились применить армию;

    • 1991 год – Беловежское соглашение, роспуск Советского Союза (очень интересная форма государственного переворота, поскольку он был совершён без формального нарушения тогдашней Конституции); соглашение глав России, Украины и Белоруссии о роспуске СССР не противоречило тогдашней Конституции, поскольку она допускала свободный выход союзных республик из состава СССР;

    • 1993 год – расстрел Белого Дома (что-то вроде революции); Ельцин в своём конфликте с Верховным Советом не побоялся применить вооружённые силы, танки расстреляли здание парламента;

    • 1996 год – вторичный приход к власти Ельцина путём массовых махинаций на выборах; Дмитрий Медведев в одном из своих официальных выступлений признал факт подтасовки результатов выборов, которые были по факту выиграны Зюгановым (Люттвак не предусмотрел такой наглой разновидности государственного переворота).

    Итого: в течение XX века в России произошло 13 государственных переворотов. Из них удачных – 11. То есть Россию вполне можно считать классической страной государственных переворотов. Причём переворотов удачных. При этом мы не вспоминаем три предыдущих столетия – там тоже хватало удачных и неудачных попыток совершения государственных переворотов. С точки зрения Люттвака «в России трон до XVII столетия был не наследственным или выборным, а “оккупированным”», как вы видите, ничего не изменилось и в XX столетии.

    И после этого разве можно продолжать думать, что у нас это невозможно? Или возможно? Возможно все, но не факт что это возможное произойдет, разбираемся далее…

  

  
    Предпосылки для государственного переворота

    Первая предпосылка: «… серьезный и длительный экономический кризис, сопровождающийся большой безработицей или галопирующей инфляцией»

    Вторая: «Большинство населения политически пассивно, но это пассивность навязанного молчания, а не инертность. Гнев, вызванный лишениями и несправедливостью, постоянно тлеет и время от времени вспыхивает».

    Третья: «Люди с задатками грамотных управленцев при помощи системы социальных лифтов должны иметь возможность пополнять ряды политической и экономической элиты нации».

    Четвертая: «Вся власть, все участие в управлении государством находятся в руках маленькой элиты. Эта элита образована, грамотна, хорошо питается и живет в безопасности, чем радикально отличается от подавляющего большинства своих соотечественников – по сути, не меньше, чем от людей другой расы».

    Пятая: «Внутренние факторы, способствующие совершению государственного переворота, обычно дополняются факторами внешними. Их роль существенно возрастает, когда они носят экономический характер. Иностранные игроки, имеющие серьёзный экономический интерес в стране, непременно становятся участниками внутриполитических событий».

    Автор в 1967 году как будто описывает состояние современной России: длительный экономический кризис, официальная инфляция около 7 % (неофициальная больше в два раза). Что касается политической активности, то на выборы вообще перестали ходить: «ничего не изменишь, ходи – не ходи». Грамотных управленцев сегодня днём с огнём не сыщешь, разве что Сердюков с Чубайсом, только они из категории «свои, да наши».

    Все «эффективные» управленцы тусуются в своем кругу, меняют должности министров на посты руководителей банков или госкомпаний, это по сути одни и те же лица. Наша политическая элита превратилась в замкнутый клан, она отсекает любые возможности для пополнения своих рядов выходцами со стороны. Что касается иностранного экономического влияния, все самые доходны отрасли экономики – нефть газ, торговые сети – принадлежат замкнутой элите или иностранцам. Более того, всё это постоянно проверяют, точнее – контролируют иностранные аудиторские компании. А для российского аудита идёт обратный отсчёт до полного уничтожения. С этим спорить никто не будет? Это видят все.

    «Таким образом, после переворота деревенский полицейский придет и зачитает прокламацию, радио скажет, что старое правительство было коррумпированным и что новое правительство даст народу пищу, медицинское обслуживание и образование – а возможно, и славу. Большинство народа не поверит и не оспорит эти обещания или обвинения, а всего лишь почувствует, что где-то, очень далеко, опять произошло нечто. Это отсутствие реакции и есть то, что нужно организаторам переворота от народа, чтобы удержаться у власти».

  

  
    Ирак, Ливия, Сирия, Украина…

    Как это делается сегодня. Со времён Люттвака технологии проведения переворотов усовершенствованы. Приведём несколько примеров.

    Ирак. 2003 год, молниеносное вторжение американских войск, разгром иракской армии, захват Багдада, поиски, захват и казнь Саддама Хуссейна. Американская оккупация страны. Краткое описание технологии.

    Информационная обработка мирового общественного мнения. Западные СМИ провозглашают Саддама кровавым тираном. Плюс к тому – у него страшное химическое оружие (после оккупации страны не удаётся найти ни малейших следов боевых отравляющих веществ).

    Подготовка военной операции: создаётся мощнейший кулак сухопутных, военно-морских и военно-воздушных сил США и их союзников.

    Подкуп Иракского генералитета. Об этом свидетельствует практически полное отсутствие сопротивления вполне боеспособных иракских войск при входе американцев в Багдад.

    Создание марионеточного правительства с использованием межэтнических противоречий. Власть в стране была предоставлена в разных сочетаниях и на разных территориях курдам, суннитам и шиитам. В стране, расколотой на три части, до сих пор идёт гражданская война.

    Ливия. 2011 год. Гражданская война, которую развязывают вожди отдельных племён, недовольные распределением доходов от продажи нефти и газа. Информационная атака западных СМИ: безумный диктатор Каддафи давит танками и расстреливает с самолётов мирные демонстрации. США и их союзник пробивают через ООН резолюцию о создании над страной бесполётной зоны. Благодаря этому западные ВВС бомбят позиции правительственных войск, уничтожают бронетехнику. Повстанцам передаются большие партии вооружений. Война заходит в тупик. Европейцы устают от войны, у Великобритании заканчивается запас крылатых ракет. Последний этап: в Ливию высаживается западный спецназ, сопротивление Каддафи сломлено. Диктатора ловят повстанцы; самосуд и его смерть. Теперь никто не поведает миру, сколько избирательных компаний на Западе финансировалось на ливийские деньги.

    Сирия, сегодня. В стране с 2011 года идёт гражданская война между различными этническими и религиозными группировками. На деньги Саудовской Аравии снаряжён многотысячный корпус исламских боевиков, которые сражаются с правительственными войсками и между собой. При поддержке Ирана боевые отряды шиитской группировки «Хизболла» вошли в Сирию с территории соседнего Ливана и воюют на стороне правительственных войск. Неоднократно применялось химическое оружие, в чём воюющие стороны обвиняют друг друга. На Западе идёт пропагандистская кампания: Асад, кровавый диктатор, расстреливает мирное население, использует против него химическое оружие. Попытки установить бесполётную зону по ливийскому сценарию заблокированы в ООН Россией при молчаливой поддержке Китая. Правительство Сирии взяло на себя обязательство вывезти из страны всё химическое оружие. Пока – ничья.

    Украина, сегодня. В Киеве бушует Евромайдан. Западные СМИ утверждают, что население страны (расколотой по этническому и языковому принципу на три части) требует ассоциации с Евросоюзом и не желает вхождения в Таможенный Союз, где доминирует Россия. Боевики-националисты провоцируют столкновения со спецназом. Западные дипломаты, не стесняя себя требованиями международного права, выходят к манифестантам и перед телекамерами демонстрируют свою солидарность с их требованиями. В страну приезжают иностранные политтехнологи, обеспечившие успех оранжевой революции в 2004 году. Президент Украины Виктор Янукович, получив кредит от России в размере 15 млрд, долларов, заявляет о приостановлении процесса ассоциации с Евросоюзом. Пока – относительное затишье.

    Рецепты разные, но все схемы прекрасно отработаны. Без серьёзного противодействия неизменно приводят к успеху. Надо ли нам учитывать это здесь в России? Воюющие в Сирии боевики постоянно оставляют надписи: «Дамаск, Ирак, Россия!» Значит, надо учитывать.

  

  
    Чьими руками будет делаться переворот в России

    Кадровый вопрос всегда стоит на одном из первых мест при реализации любого проекта. В том числе и при организации государственного переворота. Откуда можно взять рекрутов для этих целей? Согласитесь, что новобранцы должны иметь подготовку и оснащение, которое позволит им предпринять быстрые и решительные шаги.

    Обычно для такого рода рекрутов есть несколько источников: вооруженные силы самого государства и этнические меньшинства, которые воинственны и настроены против правительства, а поэтому могут казаться идеальными рекрутами для переворота.

    С одной стороны, у нас нет недостатка в этнических меньшинствах (один Кавказ чего стоит в этом отношении). А с другой стороны – любые сокращения в армии и силовых структурах пополняют ряды недовольных существующим режимом тысячами прекрасно обученных профессионалов.

    При этом региональные силовые структуры той же Чечни обладают высочайшим уровнем подготовки. Они прекрасно зарекомендовали себя во время августовской войны России с Грузией в 2008 году, действуя в составе российских вооружённых сил. Но в других обстоятельствах чеченские силовики могут проявить себя уже по-другому. На их счету несколько операций по незаконному захвату людей в Москве. Они с полным комплектом вооружения могут свободно перемещаться практически по всей стране. Они, таким образом, могут захватить или парализовать работу тех или иных стратегически важных объектов в России. Такие структуры должны, конечно, находиться под самым пристальным вниманием федеральных спецслужб.

  

  
    Мятежные партии

    Ещё одним источником антигосударственных деструктивных движений, которые могут влиться в ряды сторонников государственного переворота, являются некоторые политические партии. Эдвард Люттвак называет их мятежными партиями и отводит им серьёзную роль в организации переворотов:

    «Такие партии могут участвовать или не участвовать в открытой политической жизни (если она вообще существует в стране – мишени для переворота), но главной их целью является разрушение системы, а не работа внутри нее. Как партия большевиков до 1917 года, «братья-мусульмане» в Египте, коммунистические и правые партии в различных частях мира, эти партии находятся на полулегальном положении, имеют организационную структуру в виде ячеек, менталитет подпольщиков и зачастую полувоенные элементы. Такие партии характеризуются своей приверженностью набору четких идеологических постулатов, жестко централизованной организацией и стремлением использовать прямые действия для достижения политических целей».

    Вам это кое-какие современные партии не напоминает? Либерализация законодательства позволяет сегодня создавать массу небольших партий, которые могут использовать свой потенциал, в том числе и для антигосударственных действий. Да, наш закон о политических партиях предусматривает ликвидировать те из них, которые отказываются от участия в выборах. Но, обратите внимание: срок максимального неучастия в выборах по действующему закону очень велик, целых семь лет. И всё это время партии совершенно спокойно могут готовиться к участию в совершении государственного переворота, и почему то не вызывает сомнения, что это уже давно началось.

  

  
    Невозможное возможно

    Во многих развитых странах система государственного управления подчинена многоуровневому контролю со стороны различных институтов гражданского общества. В России административная система, как не прискорбно, превратилась в инструмент, который властная элита используют для подчинения себе населения и установления контроля над национальными ресурсами. Но, превращая государство в машину подчинения населения собственным корыстным интересам, элита создают питательную среду для совершения в стране государственного переворота. Люттвак считает, что «именно в этом случае государственный переворот становится возможным, потому что над аппаратом власти, как и над любым механизмом, можно получить контроль, захватив самые важные рычаги управления».

    Мы проанализировали очень интересный пласт информации. Какие практические выводы можно при этом сделать? Какой знак препинания вы теперь проставите в заголовке? Я, к своему огромному сожалению, поставлю жирный восклицательный знак.

    Нам необходимо повсеместно развивать институты гражданского общества, в первую очередь – прогрессивные политические партии (направленные на созидание, а не разрушение) и эффективные, патриотически настроенные СМИ.

    Как это делать? Приведу один пример. При Налоговой службе РФ создан Общественный совет, и политическая партия «Партия налогоплательщиков России» неоднократно пыталась стать членом этого совета. Однако на наши многочисленные письма мы не получили ни одного ответа, более того, по телефону нам неоднократно подтверждали, что письма получены и находятся в работе. Мы искренне надеемся, что речь идёт о безобидной бюрократической неразберихе, которая иногда осложняет работу государственных органов. Ведь не станет же никто всерьёз утверждать, что руководство наших налоговых органов выступает против развития институтов гражданского общества! Или налогоплательщики – не граждане?

    И, наконец, самое важное: мы не должны забывать о поддержке всех шагов государства, направленных на укрепление экономической и социальной сфер общественной жизни России, на повышение уровня общественной безопасности.

    Как мы видим, к сожалению, государственный переворот в России более чем возможен… Что будет дальше – покажет жизнь.

    16.01.2014

  

  
    Глава 773

    Кто на самом деле правит миром? Если вы скажете, что этим занимаются президенты США, России, британская королева и председатель КНР – вам рассмеётся в лицо даже ребёнок. Потому что в детских садах знают: миром правит закулисная сила, которая держит руку на кнопке машинки для печатания вожделенных зелёных бумажек с портретами мёртвых американских президентов. Парадокс такой получается: для того, чтобы президент США перешёл в разряд правителей мира, ему нужно умереть.

    А если к этой машинке добавить ещё и центробанки мировых держав – получится полный набор инструментов для управления планетой Земля.

  

  
    Под колпаком и в банке

    Вы думаете, что в России по-другому? Посмотрите на глобус: мы всё на той же планете, а это значит, что нами управляют точно так же, как и всеми прочими странами. Исключений нет.

    Итак, каким образом нашей страной управляют эти самые таинственные иностранцы, какой механизм для этого задействован. Да, конечно, печатная долларовая машинка находится за океаном. Но ведь Центробанк России находится на нашей территории, в Москве. Вот тут собака и зарыта. Несмотря на то, что Центробанк РФ расположен на территории суверенного государства, он фактически ему, этому государству, не подчиняется. Не верите? Почитайте закон о Центробанке России. Вы узнаете массу интересного.

    Оказывается, главное государственное финансовое учреждение России не подчиняется напрямую ни одному органу власти. В том числе – и высшим судебным органам нашей страны. Если что-то пойдёт не так, если с государственными финансами что-то случится – призвать к ответу главный банк страны и его руководство можно будет только в иностранном суде. Предполагается, наверное, что решение такого суда будет независимым, объективным и соответствовать государственным интересам России. Тот, кто это сочинил – сам-то верит?

    Но, может быть, вероятность того, что Центробанк России наломает дров, очень невелика в силу высоких профессиональных достоинств, выдающихся моральных качеств и несомненного патриотизма лиц, руководящих его работой? Не надо фантазировать, нужно просто смотреть в лицо фактам. В совет директоров Центробанка России входят в основ-

    ном лица, получившие западное (в основном – американское) управленческое и экономическое образование. Может быть, вы думаете, что в Гарварде преподают курс русского патриотизма?

    Нет, там прививают навыки действий в рамках глобальной экономики. Поэтому никого не должны удивлять странные только на поверхностный взгляд действия и решения Центробанка по распоряжению государственными финансами. Свободные средства инвестируются куда угодно, только не отечественную экономику. Как правило, это – государственные бумаги тех стран, которые, видимо, очень нуждаются в бескорыстной иностранной поддержке. Например, это бумаги казначейства США. И власть Центробанка настолько велика, что раскупорить резервный фонд может только Президент России, и то в самых экстраординарных случаях (например, предоставить кредит Украине для предотвращения её вхождения в Евросоюз). Но это – редчайшее исключение. А в обычной ситуации продаётся, например, компания «Роснефть», курочка, несущая золотые яйца. Просто яйца эти теперь откладываются не в государственную корзину.

    Но и это ещё не всё. Российские органы власти не имеют права не только управлять средствами государственной казны, но и проверять, как этим занимается очень независимый (от российских властей, но не от заокеанских хозяев) Центробанк, в каком состоянии находятся золотовалютные резервы. Эта привилегия принадлежит иностранным аудиторским компаниям. Простая аналогия: перед тем, идти в магазин, вы предлагаете проверить содержимое вашего кошелька соседу. Бред! Это ваш кошелёк, а не соседский. Это на личном уровне бред. А когда то же самое происходит с казной огромного государства – это называется «соблюдение принципов независимой финансовой отчётности».

    В чём заключается эта «независимость»? В том, что государственный суверенитет России не распространяется на контроль над бюджетными финансовыми потоками. Это право принадлежит той самой силе, которая правит миром: долларовой печатной машинке и корпорации крупнейших мировых Центробанков.

  

  
    Не в деньгах счастье… Главное – бухучёт!

    Вспомните одну из уловок классической софистики – софизм рогатый. Он гласит: то, что ты не потерял, у тебя есть. Ты потерял рога? Нет. Значит, они у тебя есть. Правда, весело?

    Но это веселье мигом заканчивается, когда правила дремучей софистики начинают на полном серьёзе применять в системе бухгалтерской отчётности: важно не то, что у тебя есть или нет, а то, как ты это учитываешь, списываешь, ставишь в затраты или в прибыль, в какое время и в каком порядке. В итоге все это влияет на финансовые показатели предприятия.

    Обратимся снова к древним философам, которые говорили: не важно, что есть, главное, как мы к этому относимся, и что об этом говорят другие. Снова тот же принцип. Наш бухучёт просто пропитан хитромудрой древней философией.

    А теперь вернемся в реальность. В России всю процедуру учета описывают федеральные и отраслевые стандарты, которые обязательны к применению на всей территории страны. В новом законе «О бухгалтерском учете» стандарты независимо от вида экономической деятельности устанавливают определения и признаки объектов бухгалтерского учета, порядок оценки, порядок пересчета в иностранную валюту (об иностранной валюте мы поговорим отдельно, так как сам факт ее пересчета и оценки в федеральных стандартах говорит о ее значимости). Итак, есть стандарты, они должны быть установлены государством, никто с этим и не спорит. Они были и при царе, и при советской власти. Вот только тогда они были русскими (или советскими), преследовали национальные интересы, а теперь их для нас пишут в Лондоне, и называются они – МСФО (международные стандарты финансовой отчетности). А история нам говорит: из Лондона никогда ничего хорошего для России никто никогда не сделал.

    Исторический опыт может быть подкреплён простым житейским здравым смыслом. Представьте, вы хотите оценить стоимость вашего жилья, его реальное состояние, факторы, которые в первую очередь влияют на качество жизни в вашей квартире. Находите по объявлению крутого (и, кстати, совсем не дешёвого) консультанта. Приходит солидный мужчина в представительном костюме, осматривает ваше жилище и с важным видом сообщает: обеденный стол, за которым ежедневно собирается ваша семья, стоит не там, не так, да в обще он вам не нужен. Лучше го вообще выбросить и питаться исключительно в дорогом ресторане, который находится всего десяти кварталах от вашего дома. А вот вид из окна вашей спальни – просто чудо. Отсюда ровно через пятнадцать лет можно будет наблюдать полное лунное затмение. Этот вид – главная ценность вашей квартиры. А именно: он составляет 67 % цены, которую можно выручить за неё на рынке. А стол – выбросить, немедленно.

    Вы страшно удитесь такому подходу к оценке недвижимости, а консультант снисходительно вам объяснит, что подобные методики – последний писк моды. И научиться этому вы сами сможете после того, как пройдёте соответствующее обучение и получите признанный во всём цивилизованном мире сертификат. Где можно пройти такое обучение? К сожалению, только в Англии или США. В России такие возможности отсутствуют. Методика настолько сложна, что в нашей отсталой стране организовать такое передовое обучение в ближайшие 500 лет ну никак невозможно. Поэтому– пожалуйте в Лондон.

    Конечно, если речь действительно идёт об оценке квартиры – вы просто поищите другого риэлтора или вовсе обойдётесь без посторонней помощи. А вот вам приходится учитывать то, что важно (или не важно) для вашего бизнеса, с проблемой так легко не справиться. Тут уж точно вам предстоит постоянно отстёгивать кровно заработанные деньги, ведь сертифицированным бухгалтерам нужна зарплата для жизни и непрерывное обучение для повышения квалификации.

    Снова попробуем аналогию с квартирой. Вы попросили «мудрого» консультанта убраться восвояси. И вдруг – неожиданность! Государство начинает начислять налоги на вид из окна. И вы уже не только должны использовать стандарты, которые вам навязал «некий консультант», для вас становится опасным не делать этого, ведь в соответствии со ст. 57 нашей Конституции, «Каждый обязан платить законно установленные налоги и сборы».

    Продолжение следует: через какое-то время вам сообщают, что нужно вести не просто учет имущества, а еще и отдельный «налоговый» учет. То есть вместо одной формы учета, вы обязаны вести две. Вы думаете, что на этом все закончилось? Не спешите радоваться. Ведение двух форм учета влечет за собой и третью. Это учет учетов, вернее, способ отследить разницу между бухгалтерским и налоговым учетом. Итого получается три вида учета! Кто больше?

    А это влечёт за собой и серьёзные перемены уже на рыке труда. В последнее время в России становится нормальным, когда бухгалтеров на предприятии больше, чем людей занимающихся производством или продажами. И эти бухгалтеры занимаются не тем, что важно для экономики предприятия. Более 90 % своего рабочего времени они тратят на «внешнего пользователя», которому совершенно все равно, что творится в той или иной компании. Вернее, отдельным внешним пользователям как раз очень важно, чтобы там ничего не творилось. Им просто не нужна сильная, работающая Россия.

    В итоге в нашей стране сложилось три принципа ведения бизнеса, и все три возникли вовсе не из экономической целесообразности, а как следствие очень своеобразного ведения бухгалтерского учета.

    Первый принцип гласит: делай, как того требует государство, содержи большой штат бухгалтеров, сдавай электронную отчетность, проводи аудит и так далее.

    Второй велит: «рисуй» отчетность так, чтобы налоговая и внешние проверяющие органы не проявляли интереса к твоей компании.

    Третий диктует: «кинь» фирму через определенное время, и с тебя взятки гладки.

    Первая форма учета открывает двери фирмы для регулярных выездных проверок фискальных органов, что отвлекает время управленцев и ресурсы предприятия от ведения основного бизнеса. Последние две формы учёта наиболее интересны коррумпированным чиновникам, поскольку они предоставляют широкие возможности для наживы. Таким образом, создана система, которая поощряет коррупцию во всей её красе. Никто не заинтересован в том, чтобы вы вели нормальный учет. Ни государство, ни собственники бизнеса. Тем более что последним это просто не по карману, зато постоянно лишнюю головную боль приносит.

    Ещё не забудьте о средствах массовой информации, которые только и повторяют: МСФО позволит сделать отчетность более прозрачной, что, в свою очередь, приведет к росту иностранных инвестиций в экономику России. На самом деле всё обстоит в точности наоборот.

    Приведём простой пример с начислением резервов – стандарты МСФО основываются на мнении руководства предприятия, что никак не добавляет ей «прозрачности». Кстати, стандарты МСФО носят за рубежом рекомендательный характер, а у нас они превратились в обязательно-принудительные. Практика работы иностранных компаний это подтверждает: трактовка МСФО может значительно отличатся от фирмы к фирме. И таких примеров можно привести очень много.

    Рассмотрим аргумент об иностранных инвестициях. Это просто смешно! На нашей памяти их объёмы в Россию никогда не были слишком велики. По данным Минфина РФ, около 90 % средств, поступающих в экономику России, приходит из оффшоров и в основном представляют собой средства наших соотечественников. Кроме того, потенциального инвестора, по сути, интересует не отчетность, составленная по принципам МСФО, а чистый денежный поток. К тому же примеры значительных инвестиций в масштабах страны можно пересчитать по пальцам. Вопрос, а причем тут вся страна? Для чего бухгалтеру в Урюпинске следует вести учет «стола» так, как этого требует западная система стандартов? А еще и не забыть «вид из окна», который ему не пригодится никогда?

    Еще один интересный факт. Иностранные инвесторы, настаивая на применении стандартов МСФО при составлении бухгалтерской отчетности в процессе сделок купли-продажи, зачастую стремятся к снижению стоимости покупаемого предприятия за счет начисления вышеупомянутых резервов под риски. Вот такая вот «прозрачность»!

  

  
    Для чего же нам вводить МСФО?

    Первая цель – превратить учет во что-то недосягаемое и непонятное для бухгалтеров без специального МСФО-шного образования. Простой меркантильный расчёт: нажиться на обучении обслуживания навязанной трудовой функции.

    Вторая цель, вытекающая из первой – искусственно повысить стоимость ведения бизнеса в России. Вдобавок к дорогостоящему экзамену для получения сертификата, для его поддержания, бухгалтеры обязаны ежегодно проходить обучение, которое могут предоставлять либо специальные обучающие центры, либо крупные международные аудиторские компании. Таким образом, создаются дополнительные конкурентные преимущества для зарубежных компаний.

    Третья цель (наверное, самая главная) – путем написания стандартов, внешне безобидных правил учета поставить под контроль всю нашу экономику. Ведь стандарты пишут совсем не в России. Кому же наше государство отдало «перо и чернила»? Нашим депутатам? Нет! Нашим главным «друзьям» – Великобритании и США.

    Если вы не верите, что введение стандартов МСФО – мощный инструмент воздействия на чужую экономику – приведём пример того, как незначительное изменение стандарта привело к мировому кризису. В сентябре 2006 года конгресс США принял стандарт FAS 157 «Измерение по справедливой стоимости». Теперь активы, купленные за одну цену, должны были отражаться в отчетности по справедливой стоимости. То есть, в среднем на 10–20 % ниже исторической стоимости покупки. Как вы думаете, что произошло с банками после этого? Все правильно! Они стали рушиться подобно карточным домикам.

  

  
    Кому это выгодно

    Комитет по международным стандартам финансовой отчётности был создан в 1973 году в результате соглашения профессиональных организаций 10 стран: Австралии, Канады, Франции, Германии, Японии, Мексики, Нидерландов, Великобритании, Ирландии и США. В 1983 – 2000 годах членами КМСФО являлись все члены Международной Федерации бухгалтеров (International Federation of Accountants (IFAC)). В 2001 году структура Комитета была реформирована, и теперь он называется Правление КМСФО (в дальнейшем также именуемое как КМСФО).

    Работа КМСФО финансируется за счёт взносов профессиональных объединений бухгалтеров, различных компаний, финансовых организаций, а также за счёт прибыли от публикаций стандартов.

    В структуру Комитета входит Попечительский совет, некоммерческая организация, которая была зарегистрирована по законам американского штата Делавэр 6 февраля 2001 года. Попечительский совет является правопреемником прежнего Комитета по международным стандартам, отвечавшим за разработку МСФО до реформирования структуры Комитета в 1997 – 2000 годах. Учредителями Попечительского совета являются 19 доверенных лиц (Trustees), имеющих богатый опыт работы в различных сферах деятельности и обладающих знаниями, необходимыми при разработке высококачественных стандартов финансовой отчетности для их дальнейшего использования на международных рынках капитала.

    Теперь вы знаете, кто пишет и финансирует российские стандарты. Согласитесь: это впечатляет. Страны, наиболее «заинтересованные» в росте экономики нашей страны и благосостояния наших граждан, наши «заклятые друзья» из НАТО и прочие союзники США диктуют нам ключевые правила, по которым работает экономика России.

  

  
    МСФО против России

    Вернемся к тому, с чего мы начинали – к Центральному банку РФ. Все профессиональное сообщество бухгалтеров и аудиторов России уже несколько лет лихорадят навязанные стандарты МСФО и требования повышения квалификации аудиторов. Закон «О бухгалтерском учете» был перекроен вкривь и вкось. Р1еизменными остались только правила, регулирующие взаимоотношения предприятий и банков. С 1 января 2013 года ведение первичной документации для организаций носит рекомендательный характер. Единственное исключение сделано для банковской первичной документации, которая осталась прежней. Причина проста – никто не хочет нарушить гегемонию Центрального банка РФ. Почему? Да все потому, что Центральный Банк России – самой России не принадлежит!

    Вместо того чтобы четко контролировать работу банковской системы, вносить ясность и простоту в учет (это позитивно сказалось бы на состоянии экономики), все делается с точностью до наоборот. Стало действовать так называемое «правило консультантов» – создай проблему для того, чтобы предложить (то есть продать) её решение.

    Вы до сих пор верите, что МСФО нужен России? Вы убедитесь в обратном, если зайдёте на сайт Департамента бухгалтерского учета и аудита Минфина РФ. Вы будете просто поражены. Вместо того чтобы содействовать развитию экономики страны, сотрудники этой структуры занимаются исключительно внедрением МСФО, поставив перед собой основную задачу: передать учет в заботливые иностранные руки. Ни о какой практической помощи бухгалтерам и аудиторам России речи на сайте вообще не идет. Никого, например, не волнует, как минимизировать затраты на ведение учета или как лучше собирать себестоимость продукции, чтобы сделать её конкурентоспособной.

    А еще интересней ситуация становится, когда узнаешь, кто эту контору возглавляет. Разумеется, это бывший сотрудник международной аудиторской компании. Той самой компании, которую Николай II в 1913 году выгнал из России. Интересное совпадение?

    Давайте называть вещи своими именами: бухучет пытаются оторвать от реальной жизни, от экономики нашей страны, и отдать в руки наших оппонентов. То, что происходит сегодня, точно повторяет события 1991 года, когда мы потеряли СССР, утратили право распоряжаться своими деньгами. Сейчас «бывшие» сотрудники международных аудиторских компаний разыгрывают аналогичный сценарий.

    С 1 января 2013 года согласно новому закону «О бухгалтерском учете», Минфин РФ уже не является уполномоченным органом, исполняющим функции по выработке государственной политики и нормативно-правовому регулированию в сфере бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности. Это первый шаг на пути к тому, что в скором времени право ведения государственной политики в области бухгалтерского учета будет передано в частные руки, как это уже произошло с Центральным банком в 1991 году. А это значит, что правила ведения бизнеса и его учета нам будет диктовать частная контора, конечно же, «отстаивающая интересы» Российского государства. Как это нам знакомо!

    Политическая Партия налогоплательщиков России не выступает против существующей власти. Мы это уже проходили в 1917 и 1991 годах. Мы выступаем за поддержку государства. Наша задача состоит в том, чтобы не отдать то, что нам принадлежит, не стать игрушкой в чужих руках, самим решать свою судьбу. Здесь и сейчас. Нет сомнений в том, что деятельность Департамента бухгалтерского учета Минфина РФ угрожает экономике и безопасности нашей страны. Но осознание этого факта произойдет позднее. А сегодня нас отвлекают от этого красивыми словами: рыночная экономика, прозрачность отчётности и так далее. Именно сейчас роль специалистов в области бухгалтерского учета поистине неоценима – она важна как никогда.

    Вступайте в наши ряды, в ряды Партии налогоплательщиков России. Только общими усилиями мы сможем отменить использование МСФО на территории России. Мы будем поддерживать собственный российский учет – учет, который позволит развивать нашу экономику, учет с которым будут жить следующие поколения наших граждан.

    Бухучет – это вторая сила в мире после денег. А мы отдаем ее просто так, сопротивления, без боя. Раньше наши деды защищали интересы страны с оружием в руках. Вначале это были мечи, потом им на смену пришли танки и ракеты. Сегодня в мире ведутся совсем другие войны. Они ведутся не на полях сражений, а на бумаге и в виртуальном компьютерном пространстве. И наше оружие – не сабли и автоматы, а интеллект.

    Сейчас еще не поздно воспрепятствовать внедрению МСФО в России. Мы ведь в состоянии различить истинную сущность под красивой оберткой, не правда ли?

    14.01.2014

  

  
    Глава 779

    Помните старинный анекдот советских времён? Радиостанция «Голос Америки» сообщает: у русских появилось новое супероружие. Называется ЖЭК: к-а-а-а-к шарахнет! Ни воды, ни света, ни отопления.

    Сегодня многие авторитетные специалисты утверждают, что в России применятся ещё более разрушительное спецсредство уничтожения отечественной экономики, тоже из трёх букв – НДС. Кто его придумал на нашу голову? Что с этой бедой делать, как с этой напастью бороться – попытаемся разобраться.

  

  
    Платят все

    Налоги бывают разные: большие и маленькие, прямые и косвенные. Полезные – и не очень. Но для обывателя наиболее важен вопрос – кто платит тот или иной налог? Так вот, если говорить об НДС (налог на добавленную стоимость) – его платят все: я, ты он, она, в общем, целая страна. А вы думали, что НДС платят организации'? Вовсе нет, они выступают только в качестве налоговых агентов, то есть организации обязаны удержать НДС и перечислить его в казну.

    При совершении любой покупки мы платим НДС. Незаметно. Потому что продавец его включает в конечную цену товара или услуги. Можете на чек посмотреть. Там чёрным по белому написано: цена с учётом НДС. Но, может быть, ставка этого налога не велика? Чего нам переживать из-за каких-то мелочей, что нам, для родного государства – копеечку жалко? Судите сами. Ставка налога составляет 18 %. То есть с любой покупки мы отдаем государству 18 % (ставка может быть и 10 % по некоторым товарным группам) своих кровно заработанных средств.

  

  
    Из бюджета – в бюджет

    А теперь давайте посчитаем, какая доля нашего семейного бюджета в конечном итоге поступает в бюджет государственный, насколько тяжело давит налоговое бремя на финансовое благосостояние российского гражданина.

    Итак, вначале – зарплатные налоги (то есть НДФЛ плюс социальные налоги, которые работодатель обязан перечислять за каждого своего работника государству). В сумме это порядка 45 % от заработной платы. Многовато? Ещё бы! Поэтому не надо удивляться стремлению многих работодателей платить своим работникам по серым схемам. А это, в свою очередь, приводит не только к снижению поступлений в государственную казну, но и к сокращению пенсионных накоплений граждан. Но это ещё не всё. Вы получили свои денежки и решили их потратить. Пошли в магазин, поехали на заправку, отправились в кино, в ателье, в парикмахерскую. Пришёл черёд оплатить коммунальные услуги. И везде без исключения вы с каждой покупки платите сверх того, что идёт в карман продавца (заправщика, парикмахера, управляющей компании и т. д.) – вы платите 18 % государству.

    А теперь посчитайте, что вы делаете чаще: получаете зарплату или тратите деньги, совершая покупки, приобретая услуги? Это означает, что именно необходимость уплаты НДС – самая большая затратная статья бюджета любой семьи, любого гражданина России. И поскольку система уплаты этого налога от наблюдения – то, что вы можете прочитать в соответствующей строчке кассового чека – лишь небольшая часть громадного финансового айсберга, а все остальное скрыто под толщью темных вод. Но об этом наши граждане не задумываются. Вернее, им не дают такого шанса, так как разобраться без специальной подготовки с НДС невозможно.

  

  
    Кому это выгодно?

    Итак, НДС больно бьёт по семейному бюджету любого гражданина. Может быть, он выгоден бюджету государственному? В 2011 году поступления от НДС составили 39 %, а в 2012 году – 36,5 % от всех налоговых поступлений. При этом НДС – налог федеральный. Его собирают по всей территории России, но в конечном итоге деньги поступают в федеральный бюджет, минуя бюджеты местные и региональные. Таким образом, этот налог является мощным орудием бюджетного федерализма, это финансовый насос, перекачивающий деньги из провинции в столицу.

    Мы не утверждаем, что НДС – это абсолютное зло. Однако, понимая скрытые причины существования самого запутанного налога, приходишь к удивительному выводу: наличие НДС никогда и ни при каких условиях не даст развиваться российской экономике. То есть сбор НДС не приносит пользы ни отдельным гражданам, ни муниципальным образованиям, ни субъектам федерации, ни России в целом.

  

  
    Вот эти имена!

    В России НДС действует с 1 января 1992 года. Порядок исчисления налога и его уплаты первоначально был определён законом «О налоге на добавленную стоимость», а с 2001 года регулируется главой 21 Налогового кодекса РФ.

    НДС был введен правительством Валентина Павлова, того самого Павлова, который в 1991 году публично заверял население, что денежной реформы проводиться не будет. И буквально на следующий день подписал распоряжение об изъятии банкнот в 50 и 100 рублей и о замене их на купюры нового образца. То есть, по сути, провёл конфискационную денежную реформу. В его правление с 1 января 1990 года на всей территории Советского Союза был введён налоге продаж, который очень походил на НДС.

    А в 1992 году правительством Егора Гайдара был принят закон «О налоге на добавленную стоимость». Слово автору. Из книги Егора Гайдара «Экономика переходного периода. Очерки экономической политики посткоммунистической России. 1998–2002.» М.: Дело, 2003. «Принятые в 1991 году законы были подготовлены в течение всего нескольких месяцев и потому не отличались глубиной проработки, а их юридическая доработка производилась, по существу, уже после принятия законов до их официального опубликования. Сформированная в конце 1991 года налоговая система во многом напоминала налоговые системы Франции и Италии».

  

  
    Разворованные миллиарды

    Напомню о ранее сделанных выводах: НДС не выгоден ни государству, ни гражданам, ни муниципальным образованиям. Может быть, этот налог стимулирует хозяйственную деятельность, выгоден бизнесу?

    Смотря какому… Введение НДС лишило мелкий бизнес доступа к большим деньгам. Все крупные предприятия отказываются работать с теми, кто находится на специальных налоговых режимах или не является плательщиком НДС. Таким образом, НДС сделал мелкий бизнес абсолютно неконкурентоспособным. Между тем, именно мелкий бизнес является существенной частью любой мощной современной экономики.

    Говоря о качестве того или иного налога, нельзя забывать о его собираемости. Ставка может быть большой, а в результате проблем с собираемостью реальные поступления в бюджет могут оказаться не очень большими. С НДС тут проблема. А именно: проблема возмещения налога. Кроме того, что сама процедура возмещения из бюджета крайне сложна, для этого нужно подготовить увесистый пакет документов. В результате – мощный коррупциогенный фактор. Таким образом, НДС стал одним из инструментов вымывания денег из бюджета. О том, каким хлебным местом стало нахождение в системе возмещения НДС для коррупционеров, говорит только дело Ольги Степановой, руководителя ИФНС по Москве № 28, известной по скандалу с незаконным возмещением НДС на миллиарды рублей (по информации в прессе речь идет около 80 млрд, рублей). И это только один случай. Все известные дела по НДС редко тянут меньше десятка миллиона рублей и позволяют нам говорить параллельном коррупционном бюджете России.

  

  
    Как с этим борются

    Лекарство, как известно, может быть хуже болезни. Налоговая служба, вводя различные формы запретов возмещения НДС из бюджета, теряет миллиардные суммы. «Россия недополучила в бюджет почти 6,5 млрд, рублей за 2010–2012 годы в связи с несовершенством системы возмещения налога на добавленную стоимость», – сообщает Счетная палата России. «Недостатки администрирования возмещения НДС ведут к росту расходов федерального бюджета на выплату процентов за несвоевременный возврат НДС (прямых потерь), сумма которых составила на 1 января 2011 года 2,82 млрд, рублей, на 1 января 2012 года – 2,22 млрд, рублей, на 1 ноября 2012 года – 1,42 млрд, рублей», – говорится в сообщении на сайте ведомства. При этом общая сумма собранного НДС в 2012 году составила 1,886 млрд, рублей. То есть бюджет потерял больше, чем получил. Вот где резервы!

    Налоговая служба не в состоянии справиться с возмещением НДС. Это заставляет её идти на шаги, не предусмотренные Налоговым кодексом. Это, например, приглашение на комиссии или рассылка писем с просьбой самостоятельно уплатить НДС. так как компания работала с «однодневкой». Это – грубейшие нарушения конституционных прав граждан. Такие шаги не могут не подрывать авторитет государства в глазах физических лиц и предпринимателей.

    И упрекать в таких действиях руководителя налоговой службы, Михаила Мишустина не стоит. Он подобно дисциплинированному солдату исполняет приказ, он обязан пополнять бюджет. Вот, что он говорит по этому поводу: «Объем возмещений может создать трудности для исполнения бюджета. Компании создают добавленную стоимость, то есть строят инвестиционные объекты в течение нескольких лет, а предъявление к возмещению производится в течение одного месяца. Если все придут одновременно и предъявят вычет, что случится? Кассовый разрыв. Для решения проблемы ФНС предлагает обязать компании заранее уведомлять налоговую службу о планах по заявлению на возмещение». По его словам, налоговое ведомство в рамках своих полномочий по администрированию налогов уже координирует такие планы компаний с представителями государства в советах директоров.

    «У нас сейчас налоговая служба будет выстраивать целую систему, препятствующую неправомерному возмещению налога на добавленную стоимость, – заявил недавно министр финансов России Антон Силуанов. – Во всем мире НДС признан более эффективным налогом, чем налог с продаж. С другой стороны, мы уже знаем, как работать с уклонением от уплаты этого налога, с неправильным возмещением налога на добавленную стоимость», – отметил он (информация взята с сайта Минфина РФ).

    Итак, главный финансист страны утверждает, что НДС – эффективный инструмент аккумулирования бюджетных средств, что он неплохо зарекомендовал во всём мире. Давайте посмотрим повнимательней на этот самый мировой опыт.

  

  
    Налог оккупационного режима

    Итак, что такое НДС. Налог на добавленную стоимость – косвенный налог, форма изъятия в бюджет государства части стоимости товара, работы или услуги, которая создаётся на всех стадиях процесса производства товаров, работ и услуг и вносится в бюджет по мере реализации. В результате применения НДС конечный потребитель товара, работы или услуги уплачивает продавцу налог со всей стоимости приобретаемого им блага, однако в бюджет эта сумма начинает поступать ранее конечной реализации, так как налог со своей части стоимости, «добавленной» к стоимости приобретенных сырья, работ и (или) услуг, необходимых для производства, уплачивает в бюджет каждый, кто участвует в производстве товара, работы или услуги на различных стадиях.

    В современном виде налог на добавленную стоимость появился во Франции 10 апреля 1954 года. Внедрил его Морис Лоре, директор по налогам, сборам и НДС Министерства экономики, финансов и промышленности Франции.

    НДС начисляется на всех этапах производства продукции, поэтому налоговое бремя ложится на всех участников цепочки. Но, в отличие от налога с продаж (оборота), когда налоговое бремя также ложится на всех участников цепочки, здесь происходит зачет налогов: налога, который покупатель компенсирует продавцу при покупке его товара, и налога, который покупатель платит, являясь уже продавцом своего товара. Очевидно, что такой налог, в отличие от налога с продаж (от которого, кстати, трудно уклониться), поощряет спекуляцию и провоцирует коррупцию, поскольку сложность процедуры начисления налога используется налоговыми органами для давления на бизнес. «Каскадный эффект» налога с продаж – это всего лишь маленький недочёт, который можно даже не заметить по сравнению с процедурой возмещения НДС и теми проблемами, которые сваливаются на бизнес и налоговую службу. Прежде чем ввести новый налог на территории Франции, налог «проверяли на жизнеспособность» на территории африканского государства (бывшей французской колонии) Кот-д'Ивуар вплоть до 1968 года. После того, как опыт был признан удачным, налог ввели во Франции. В чем заключалась эта официально провозглашённая удача, история умалчивает, так как её не удалось потом наблюдать в течение целых 20 лет.

    Прочему Франция? Дело в том, что в конце 60-х годов прошлого века это государство серьёзно поссорилось с США и вышло из военной организации НАТО. Президент Франции Шарль де Голль фактически подорвал основы Бреттон-Вудской финансово-валютной системы, которая опиралась на свободную конвертацию доллара и золота. Он предъявил казначейству США к оплате 750 млн. долларов. Американцы были вынуждены отправить за океан несколько тонн золота. Вслед за Францией аналогичные требования выдвинули немцы. Это случилось в 1967 году. А годом позже в Париже началась студенческая революция, беспорядки парализовали жизнь по всей стране. Всё закончилось отставкой мятежного де Голля и отправкой золота обратно в США. Теперь-το мы знаем, как организуются «стихийные» выступления и «народные» революции.

    Это – исходные условия задачи. А теперь вопрос: зачем Франции нужно было вводить налог, который будет поощрять коррупцию, а усложнённая до невозможности процедура его сбора уменьшит фактические поступления денег в казну и наплодит тысячи схем ухода от налога?

    Ответ: мы с полной уверенностью можем утверждать, что введение НДС стало наказанием Франции (а позднее – и всей остальной Западной Европы) за попытку подорвать валютно-финансовое могущество США.

    На фактически оккупированных территориях подчинённых Америке европейских стран были приняты законы, якобы положительно влияющие на экономический рост. И с этого момента НДС зашагал по планете. Уже в 70-е годы прошлого века он применялся практически во всех европейских странах. А вот в самих США, где до сих пор действует налог с продаж по ставке от 3 % до 15 %, НДС не применяется.

    А чтобы оккупационный налог не покинул территорию подчинённых Америке стран, его авторитет всячески поддерживают различные негосударственные и, конечно, абсолютно независимые международные организации. В частности, в 2011 году Международная Налоговая Ассоциация (International Fiscal Assosiation) объявила приз имени Мориса Лоре за исследования в области косвенного налога.

  

  
    Бомба по имени НДС

    Аналогия вполне понятна. В начале 90-х годов Россия проиграла холодную войну Западу, и на её территории был введён отлично проверенный к тому времени инструмент подавления враждебной экономики – НДС. Пока мы слабы. Налоговый кодекс РФ навязан нам победителями. И никто нам пока не позволит отменить в России НДС. Что мы можем сделать в таких условиях?

    А что делали наши предки на оккупированных фашистами советских территориях? Правильно, вели партизанскую войну.

    Пока нам остается только разрабатывать более эффективные методы администрирования, ужесточать их, увеличивать штат налоговой (сейчас, кстати, бюджетные деньги выделяют на «эффективное» программное обеспечение, а штаты налоговых служб пытаются сократить). Мы должны выявлять схемы оптимизации налогов, уличать и наказывать коррупционеров. В том, что коррупционеров на наш век хватит – можно не сомневаться. НДС будет исправно пополнять их поредевшие в результате посадок ряды.

    А вам, уважаемые налогоплательщики, мы рекомендуем вводить электронные счета, увеличивать штат бухгалтерии, защищаться от недобросовестных поставщиков. Это лучше, чем сидеть и ждать: когда же правительство отменит НДС.

    Вообще, если бы в России власть захотела проводить честную налоговую политику, руководство Минфина и Налоговой службы откровенно заявило бы населению: «Честно собирать налоги по правилам действующего Налогового кодекса – совершенно невозможно. А деньги Родине нужны. И потому собирать мы их будем по понятиям…»

    Мы поймём. Нам не привыкать Родину любить.

  

  
    Глава 788

    А кто не верит нам,

    Тот – негодяй и хам.

    А кто не верит нам, тот – прихвостень и плакса.

    Марксизм для нас – азы,

    Ведь Маркс не плыл в Янцзы,-

    Китаец Мао раздолбал еврея Маркса!

    Владимир Высоцкий, «Мао Цзедун – большой шалун»Зачем изобретать велосипед, если это давно уже сделано в Германии? А ещё очень много сделано китайцами. Они придумали массу полезных вещей, начиная с бумажных денег и заканчивая доменной металлургией. Поэтому когда кое-кто уверяет доверчивых россиян в том, что наша налоговая система – чуть ли не лучшая в мире, идеально соответствует сложившейся в стране и мире экономической ситуации, то нам надо включить голову и вспомнить про китайцев. Причём достаточно древних. Которые жили, например, во времена династии Старшая Хань в I веке до нашей эры.

  

  
    Он не читал Адама Смита

    Император Цзин-ди (годы правления 157–144 г.г. до н. э.) был сторонником принципа iaisser faire – принцип невмешательства, согласно которому влияние государства на экономику должно быть минимальным. Заметьте, он не читал Адама Смита! Причина для этого у правителя Поднебесной была самая уважительная: знаменитый шотландский экономист в те времена ещё просто не успел родиться.

    Налоги при Цзин-ди были снижены до 3 %. Закрома китайской родины были переполнены до такой степени, что основной проблемой стало сохранение запасов. Император направил специальное посольство в Египет для закупки тамошних кошек, которые должны были защитить зерно от пожирающих его мышей.

    Этот период принято считать золотым веком финансово-экономической системы Китая. В те времена режим частной собственности достиг своего абсолютного расцвета, государство всячески этому содействовало. Кстати, даосизм – одна из трёх основ китайского религиозно-философского мировоззрения – тоже содержал догмат о необходимости введения низких налогов.

  

  
    Философия грамотного налогообложения

    В одном из комментариев к классическому даосскому тексту Дао Дэ Цзин приводится один поучительный диалог. Правитель беседует с совершенномудрым мужем (так было принято обращаться к авторитетным монахам и отшельникам):

    «Что мне делать, когда у моего правительства не хватает денег для разных важных дел7» Мудрец ответил: «Используй древний, проверенный временем способ – бери одну десятую часть всего сделанного людьми». «Даже две десятых недостаточно, не говоря об одной» – удивился правитель. «Снижай налоги, привлекай людей для работы на земле и не жалей денег для развития страны. Это значит – увеличивай доходы, сокращая их. Когда все люди будут жить в достатке, у правительства появятся деньги. Если народ живёт в нужде – откуда возьмутся деньги у государства? Устанавливать слишком высокие налоги – это всё равно, что грабить самого себя. Народ слабеет, когда люди платят слишком высокие налоги».

  

  
    Ум, честь и совесть целой эпохи

    Таким образом, многие из положений объективизма и либертарианства, по сути дела, основаны на идеях древнекитайской философии. Налоговая политика Китая опирается на мудрость великого Конфуция (V век до н. э.). Эта финансовая система давала отличные результаты более двух тысяч лет. Учитель Кун (так почтительно именуют Конфуция в Китае) разработал принципы налоговой справедливости, которые ограничивают полномочия самого императора. Если правитель нарушал правила налогообложения, предложенные Конфуцием, он нарушал тем самым и божественные установления, а потому должен был покинуть престол.

    Конфуцианство определило идеальную налоговую систему: 10-процентный налог (вспомним, кстати, и библейскую десятину). Правитель никогда не должен был превышать этот порог.

    Когда войска свирепого Чингисхана покорили Русь, он потребовал дань в размере тех же десяти процентов, что вполне соответствовало конфуцианским представлениям о должном и справедливом. Видимо, пока монголы покоряли Китай (до похода на Запад), они набрались там налоговой премудрости.

  

  
    Китайский Энгельс – тоже «за»

    Как известно, классиком марксизма № 2 считается Фридрих Энгельс. Поэтому если сравнить Конфуция с Карлом Марксом, то за Энгельса у него будет Мэн-цзы (372–289 г.г. до н. э.). Он тоже прекрасно разбирался в принципах разумного и справедливого налогообложения.

    Книга «Изречения» Мэн-цзы стала классикой. Её заставляли учить наизусть всех китайских чиновников. В ней много рассказов о налогах, которые подтверждают правоту Конфуция. Вот один из них.

    Правитель задаёт мудрецу вопрос (для простоты изложения мы опустим все церемонные китайские обращения типа «совершенномудрый муж», «всемогущий Сын Неба» и т. д.):

    «Ты можешь пояснить мне, как должен править настоящий император?» Мэн-ц-зы отвечает: «Давным-давно нашей страной правил легендарный Жёлтый император, крестьяне тогда платили одну девятую своего урожая в виде налогов. При входе на рынок крестьян проверяли: сколько и какого товара они собираются продавать. А на выходе с них брали деньги в казну. И никаких налогов. Жёлтый император получал, таким образом, столько денег в казну, что мог обеспечить четыре группы населения: вдов, вдовцов, стариков и сирот».

    А вот как Мэн-цзы излагает любознательному правителю общие принципы эффективного налогообложения:

    «Собирай налоги с чистой прибыли, а не с валовой продукции (мы используем здесь для простоты современную терминологию – О.Б.); если уже взимается налог на землю, не устанавливай ещё и налог с производства, тогда все купцы мира будут рады торговать на твоих рынках; если в портах работает честная и справедливая таможня без чрезмерных сборов, все путешественники мира будут рады приезду в твою страну; если ты не душишь крестьян налогами – люди со всего мира будут стремиться работать на твоих полях; если жилища простых людей не облагаются подушным налогом – все будут рады стать твоими подданными».

    Мэн-цзы писал и о священном праве народа на восстание против плохого государя и говорил, что правительство уполномочено небесами на то, чтобы делать людей счастливыми и состоятельными. Высокие налоги – негодное средство для достижения этой благородной цели. Обратите внимание на то, что через несколько столетий о том же самом писали отцы основатели США в Декларации независимости.

  

  
    Мы вас услышали

    Большинство императоров династии Хань были людьми благоразумными и прислушивались к мнению хороших специалистов. Поэтому благодаря конфуцианским принципам налоговая система древнего Китая работала следующим образом.

    Население обязано было платить земельный налог, размер которого зависел от урожая. Налог этот выплачивался натурой. Плюс подушный налог и налог на имущество (эти два налога платили наличными). Годовая величина подушного налога составляла для взрослых мужчин и женщин по 120 монет, а для детей – 20 монет. Торговцы были обязаны платить его по более высокой ставке в 240 монет. Подушный налог стимулировал денежный оборот, что повлекло выпуск более 28 миллиардов монет с периода 118 год до н. э. – 5 год и. э., то есть в среднем чеканилось 220 миллионов монет в год.

    Широкое обращение наличности позволило успешным торговцам вкладывать деньги в покупку земель, несмотря на регулярно возобновляемый попытки правительства поставить его представителей в жёсткие условия путём введения больших торговых и имущественных налогов. Император У-ди (140-87 г.г. до н. э.) даже ввёл законы, которые запрещали купцам владеть землёй, но крупные торговцы могли обойти это правило и приобретали большие земельными участками.

    Огромные крестьянские массы, владевшие небольшими участками земли, стали основным источником поступления налогов в период династии Хань. Проблемы начались позже, во II в. н. э., когда многие крестьяне влезли в долги и были вынуждены работать на богатых землевладельцев. Отчасти это было обусловлено неблагоприятными климатическими условиями того времени. Тогда правительство провело реформы, чтобы освободить мелких землевладельцев от кабалы и дать им возможность работать на собственной земле. Эти реформы предусматривали снижение налогов, временное освобождение от их уплаты, выдачу государственных ссуд, а также обеспечение безземельных крестьян временным жильём и работой до выплаты долгов на специальных земельных участках. Они должны были отдавать государству половину урожая, а правительство обеспечивало их орудиями труда.

    В 168 году ставка налога на землю была уменьшена с 1/15 части урожая до 1/30. А позднее – до 1/100 (в последние десятилетия династии Хань). Выпадение этих доходов было компенсировано повышением налогов на собственность.

    Кроме всеобщей двухгодичной военной службы мужчинам в возрасте от 15 до 56 лет надо было отрабатывать один месяц в году трудовую повинность. Во времена младшей династии Хань можно было откупиться от такой службы путём уплаты замещающего налога.

    Как вы думаете, кто-нибудь сегодня может предложить что-то более разумное?

  

  
    Полезные традиции

    Итак, история в очередной раз показывает нам, что грамотные системные реформы находятся в русле традиций великой цивилизации. Поэтому «Партия налогоплательщиков России» предлагает внести предельную ясность в перечень прав и обязанностей налогоплательщиков. Каждый гражданин должен быть уверен в том, что, соблюдая разумные и понятные правила, он получает право спокойно заниматься своим делом, вести собственный бизнес.

    А собранные со всех нас налоги будут использованы на благо великой России.

    09.01.2014

  

  
    Глава 795

    Как соотносится макроэкономика с микроэкономикой? Что делать конкретному живому (пока ещё) человеку в условиях глобального кризиса, причём кризиса экономического и социального одновременно. Ведь сегодня при возникновении любых проблем государство предпочитает игнорировать нужды отдельных людей, оперируя только абстрактными, усреднёнными показателями типа «средняя температура по больнице». Мы попытаемся привести к общему знаменателю статистические показатели и конкретные предложения типичной российской пенсионерки, которая сводит свой личный бюджет гораздо лучше, чем это получается у Госдумы и Правительства России.

  

  
    Нулевой бюджет – мечта пенсионера

    Итак, что говорит статистика о жизни российских пенсионеров. Хорошо ли им жить на Руси?

    На апрель 2013 года средняя трудовая пенсия в России составляет 10400 рублей: это примерно 38 % от средней зарплаты.

    Кроме того, заботливое государство субсидирует затраты на ЖКХ, превышающие 22 % от совокупного дохода. Таким образом, у среднего российского пенсионера после оплаты средних услуг ЖКХ остаются средние же 7000 рублей. Если ситуация не изменится кардинально, в ближайшие годы средний пенсионер, проживающий в средней квартире, сможет после оплаты коммунальных услуг тратить на своё усмотрение около 130 % прожиточного минимума. А величина прожиточного минимума пенсионера в целом по Российской Федерации в 2013 году– 6131 руб. Столичные читатели ужаснутся. А в провинции– ничего, люди умудряются прожить на такие деньги. Ещё и внукам подарки на Новый год дарят. Что включает в себя этот самый прожиточный минимум? Его определяют из расчёта потребительской корзины.

    Потребительская корзина – минимальный набор продуктов питания, непродовольственных товаров и услуг, необходимых для сохранения здоровья человека и обеспечения его жизнедеятельности. Её размер определяется, исходя из научно обоснованных (так нам говорят) нормативов. Итак, что нам говорит наука.

    Вроде бы ничего, жить можно. Но некоторые позиции напоминают рацион если не Освенцима, то какой-нибудь захудалой африканской страны – точно. Посмотрите на графу «Масло и другие жиры», разделите числа на 365, что получается. И по пол-яйца в день на взрослого человека, по четвертинке – на детей. Не балует нас российская наука. Интересно бы сравнить эти цифры с аналогичными для нормальных «цивилизованных» стран. Но наша официальная статистика стесняется по этому поводу.

    Ладно, зато у нас нет таких проблем с лишним весом, как в США. Но ведь не маслом единым жив человек. Есть и другие затраты.

    Устанавливаются следующие соотношения стоимости непродовольственных товаров и услуг со стоимостью продуктов питания (в процентах):

    • Непродовольственные товары – 50 % для всех групп населения

    • Услуги – 50 % для всех групп населения.

    Разделим среднюю пенсию на три части: 10 с небольшим тысяч. Значит, одна треть на еду: купите на три тысячи хотя бы тот наборчик, который указан в таблице. На три тысячи– непродовольственные товары: одежда, обувь, бытовые приборы, хозтовары. Услуги: вся ЖКХ (пусть даже со льготами), ремонты всех видов, проезд (даже со льготами) и – самое главное для пенсионера – медицинские услуги. Как? Их же лечат бесплатно! А вы зайдите в обычную городскую поликлинику, постойте в очереди и немного послушайте. Там вы узнаете о таких прейскурантах (в зависимости от вида болезней), что волосы у вас точно дыбом встанут. Не побоимся слишком погрешить против истины, но обычные профилактические мероприятия и набор недорогих медицинских препаратов по сердечно-сосудистому поводу (основная причина смертности в России и остальном мире) составит не меньше 3 тысяч рублей в месяц.

    Всё! Наш бюджет уходит в жуткий дефицит! Вот вам и Освенцим, помноженный на Зимбабве.

    Так что нулевой бюджет (без дефицита) остаётся мечтой большинства российских пенсионеров. Но есть отдельные исключения.

  

  
    Экономика должна быть экономной

    Политический лозунг, прозвучавший впервые на XXVI съезде КПСС в отчетном докладе Л. И. Брежнева, заканчивался словами: «таково требование времени». Большинство их тех, кому в 1981 году приходилось создавать эффективную экономику страны, сегодня, будучи пенсионерами, руководствуются этим тезисом для ведения домашнего хозяйства. Старшему поколению, как правило, не нужно объяснять, как бережливо расходовать свои ресурсы, экономить они привыкли.

    – Многие мои ровесницы жалуются, что им денег ни на что не хватает, – говорит пенсионерка Любовь Кирилловна. – Я считаю, жить надо по средствам. Мы с молодости не привыкли к роскоши, жили всегда скромно, поэтому и сейчас ни о какой нищете речи не идёт. Мне трудно судить, насколько мой личный опыт будет полезен остальным, ведь ситуация у всех разная. Но некоторые принципы экономии всё-таки универсальные. Самый главный: по доходам и расходы.

  

  
    Всё мы делим пополам

    – Одинокий человек всегда тратит больше денег, чем семейный. Мне повезло, мы с мужем скоро золотую свадьбу отмечать будем. Но, к сожалению, мужчины у нас в стране живут меньше. А платить за квартиру, покупать продукты, пользоваться бытовой техникой, да любые расходы – с двух пенсий значительно легче, чем с одной. Одна моя знакомая, кстати, живёт с матерью, тоже пенсионеркой. Бывает, две старушки-подружки съезжаются, чтоб веселей было и дешевле. С детьми, внуками жить– тоже вариант, ведь семейные традиции– это прекрасно, не должен пожилой человек оставаться не поддержки близких.

  

  
    Льготы – хорошее подспорье

    – Узнайте, какие по закону вам положены льготы, компенсации, субсидии. Даже если в месяц сумма кажется незначительной, посчитайте, сколько вы сэкономите денег за год. Ведь копейка рубль бережёт! Например, компенсации за услуги ЖКХ рассчитываются по особой схеме, где учитывают количество проживающих в квартире. Иногда одного пенсионного удостоверения бывает недостаточно. Бесплатный проезд в общественном транспорте (у нас включая и пригородные маршруты) – льгота для ветеранов труда, пенсионерам без ветеранского удостоверения компенсируют только определённое количество поездок по городу. Инвалиды все лекарства по выписанному врачом рецепту должны получать в аптеке бесплатно или за 50 % стоимости, в зависимости от группы инвалидности. Есть особые тарифы для пенсионеров в сфере услуг – парикмахерские, мастерские.

  

  
    Скидки, акции, распродажи

    – У каждой розничной сети – свои способы привлечения покупателей. Есть магазины дорогие и экономичные. Искать, где какой товар продают подешевле – одно из самых популярных занятий для нашего брата пенсионера. Раньше мы жили во времена всеобщего дефицита и бегали по магазинам в поисках товара, а сейчас полки ломятся, да цены кусаются, поэтому бегаем за низкими ценами. Здесь хлеб на 3 рубля дешевле, тут – нестандартное яйцо – свежее и недорогое, а в супермаркете – сегодня в 2 раза скидывают цену на одну категорию товаров, завтра – на другую. Главное, следите за сроком годности продуктов.

  

  
    Не дайте себя обмануть

    – Проверяйте чеки в магазине, иногда на кассе могут «нечаянно» отбить лишний килограмм сахара или пакет молока. В торговых павильонах, на рынках и сегодня могут запросто обвесить. В супермаркете под упаковкой не всегда разглядишь, что товар подпорчен. У вас есть калькулятор и кухонные весы? Даже если вы обнаружили, что вас обманули, только придя домой, не поленитесь вернуться к такому нечестному продавцу или кассиру. Скандалов никто не любит, и покупатель всегда прав. Некачественный товар примут обратно, недостающую сумму вернут.

  

  
    Садоогород – овощи весь год

    – У молодёжи теперь модно загородные домики с участком дачами называть. Для нас это, прежде всего, огород, и немножко сад – яблонька, пара вишен, цветочки для души. Наш садоогород крошечный – всего 3 сотки, но урожай получается вырастить вполне приличный. Картошка, морковка, свёкла, огурцы-помидоры, ягоды – всего хватает. Огородный сезон начинается в мае и заканчивается в октябре. Заготовки делаем – варенья и соленья разные, всю зиму потом едим. Ещё одна моя любимая поговорка: как потопаешь – так и полопаешь. Хорошо, что у нас льготы и автобусная остановка рядом с домом, можно хоть каждый день ездить. Овощи со своего участка – ещё один плюс семейному бюджету. Хотя тут нужно смотреть по трудозатратам: что выгоднее выращивать, а что покупать дешевле? Капусту, например, в сезон продают по 8 рублей килограмм. А у меня на грядках она и места много занимала, и от слизняков её спасать приходилось. Или перец болгарский – с рассадой много возни, а урожайность (в средней полосе России) низкая. Нерентабельно.

  

  
    Здоровье

    – Давать советы здесь – очень сложно, ведь у всех состояние здоровья разное. Лечение и лекарства сегодня очень дорогое удовольствие, и платная медицина пенсионерам не всегда по карману. Если при обычной простуде еьцё можно обойтись народными средствами, то более серьёзные заболевания – это всегда целая проблема. Поэтому дай бог всем нам не болеть. Как мы можем поддержать свой организм? На пенсии надо вести здоровый образ жизни – зарядка, прогулки на свежем воздухе, правильное питание в соответствии с возрастом. И самое главное– оптимизм! К доброму человеку меньше болячек цепляется. А ещё нужно, чтобы жить было интересно. Много значит и человеческое общение. В наш районный Центр социальной защиты, например, для пенсионеров организованы разные кружки: от рукоделия до финской ходьбы, и даже курсы компьютерной грамотности. Бесплатные.

  

  
    Вещи

    – Покупать одежду мы теперь стали гораздо реже – за модой не гонимся, гардероб обновлять нам не обязательно. Почему-то многие забыли, что вещи можно штопать, ремонтировать, перешивать. Бережливость – хорошее качество. Зачем тратить деньги на новое, если можно обойтись тем, что есть?

    Не надо в этом брать пример с молодых поколений. А то они моду завели: чуть дырочка-прореха появится– вмиг вещь выбрасывать! Мы– не итальянцы какие-нибудь, которые на Новый год с балконов добротные ещё вещи на головы нашим туристам вываливают. Я все лоскутки собираю, потом что-то полезное из них смастерю. Заодно и от телевизора отвлекает. Тоже экономия здоровья. Психического.

    05.01.2014

    Знаете выражение, «рыба ищет, где глубже, а человек – где лучше»? А еще говорят, «хорошо, там, где нас нет». Видимо, поэтому у российских бизнесменов и предпринимателей, да и просто налогоплательщиков, столкнувшихся с отечественной системой налогообложения, частенько возникает вопрос: а где же эти «лучше» и «хорошо»? С налоговой точки зрения. Ведь должен быть на земле хоть один уголок, где налоги собирают справедливо, ставки их вполне приемлемы, а система сама бережет граждан, как честных налогоплательщиков. Задаваться такими вопросами вполне логично, и не только с чисто познавательной точки зрения.

    Допустим, вы решили обзавестись недвижимостью за рубежом. Или намерены расширять территорию ведения собственного бизнеса. Тогда вам тем более стоит узнать, «а как у них». Согласитесь, это весьма разумно – не просто поверить давней народной мудрости и понадеяться, что раз говорят, значит, точно будет «хорошо», а выяснить все нюансы самостоятельно. А нюансы и тонкости обязательно найдутся. И поэтому, прежде чем бросаться «в омут с головой», мы предлагаем прочитать эту книгу.

    Какие налоги платят иностранцы? Где самые «лучшие» налоги в мире? Существует ли налоговый рай, и какие страны могут претендовать на такой «титул»? Ответы вы найдете на этих страницах, тем более, что вся информация, собранная здесь – это результат личного опыта автора, основанного на изучении «живьем» налоговых систем разных стран.

    А еще бесценным источником знаний во все времена считалась история. Система налогообложения меняется из года в год, но некоторые принципы всегда остаются неизменны. А другие – являются любопытными примерами прежних удачных (или же не очень) налоговых начинаний. Следовательно, история налогов – полезная штука, ведь она хранит в себе опыт поколений, и прочитать несколько статей на эту тему вам будет, безусловно, интересно.

    Итак, читайте и пользуйтесь!

    vvww.нaлoгoвыeнoвocτи. рф

  

  
    Глава 805

    Иногда противостояние России и Запада нам преподносят, чуть ли не как борьбу двух миров, двух систем. Там – сплошная демократия, махровый либерализм и прочие права и пресловутые свободы. А над Россией сгущаются сумерки тоталитаризма, здесь попраны все свобода, идёт наступление на всяческие права не только человека, но и гражданина.

    И тут как на грех выпустили Ходорковского. Вот он, символ несломленной свободы, диссидент номер один! Но мы постараемся без лишних эмоций изучить вот какую проблему: а есть ли на Западе сегодня свои диссиденты? Не сгущается ли и над миром либеральных ценностей те же самые тоталитарные сумерки, символом которых 10 лет была посадки Ходорковского?

  

  
    Секс-скандал лучше лагерей

    Доминик Стросс-Кан в начале этого года дал прессе информационные поводы того же порядка. Что и освобождение Михаила Ходорковского. И это не случайно. Судьбы этих людей, такие разные на первый взгляд, по большому счёту ничем не отличаются.

    Стросс-Кан в международной табели о рангах занимал место ничуть не ниже, чем Михаил Ходорковский в России. А может быть – и более высокое. Руководитель Международного валютного фонда, видный финансист, обладатель огромного политического потенциала. А его решение баллотироваться на пост президента Франции вызывало в Вашингтонском обкоме и в рядах мирового финансового олигархата не меньшее раздражение, чем президентские амбиции Ходорковского у хозяина Кремля.

    И крушение карьеры Стросс-Кана стало менее стремительным, чем падение владельца «ЮКОСА». Два секс-скандала (якобы имевшие место сексуальные домогательства пожилого тщедушного ловеласа к здоровенной негритянке в расцвете сил и смутные обвинения в сводничестве) сделали невозможным активную политическую карьеру опозоренного финансиста.

    Причём эффективности действий западных властителей наши могут только позавидовать. Да, Стросс-Кан избежал тюрьмы, обвинения нигерийской горничной были развалены его адвокатами с профессиональным блеском. Но два скандала подряд так подорвали его репутацию, что имя пожилого донжуана было навеки вычеркнуто из списков активных политиков. Конечно, месье не заставили шить тапки на Карельской зоне. Он миленько себе отдыхает где-нибудь на вилле-яхте в Антибах. Но шансов возобновить в какой бы то ни было форме политическую карьеру у него нет абсолютно никаких. Вы будете смеяться, но современный политкорректный Запад не склонен прощать сексуальные поползновения. Особенно, если их предпринимает белый мужчина гетеросексуальной ориентации. И если такой агрессивный старичок как-то неправильно (то есть с аппетитом) посмотрит на прелести какой-нибудь дамы, которая, не дай бог, окажется негритянкой-лесбиянкой из страны третьего мира – его изничтожат всеми гуманными западными способами. У нас всё по-другому.

  

  
    Наш ответ Стросс-Кану

    На просторах стран СНГцарят совсем другие нравы. И отношение к допустимому и недопустимому для действующих политиков – тоже совсем другое. В суверенном Азербайджане, с которым Запад дружит, что называется, взасос, оппозиционному писателю в правительственных газетах предлагают уши отрезать. В России до этого пока не доходит, но для наших супер-мачо на вершинах власти проявить знойные мужские стати – только для поднятия имиджа пригодится. Что интересно: наши либеральные защитники гей-парадов почему-то всерьёз не реагируют на сексистское поведение одного действующего олигарха-политика, который, помнится, самолётами доступных девочек на швейцарские курорты завозил. На Западе феминистки таких политиков в два счёта спускают с вершин рейтингов (сводничество Стросс-Кана как раз в таких же вещах и заключалось). А в России – хоть бы что. А помните, как наш президент несколько лет назад отреагировал на обвинения его израильского коллеги в совершении сексуальных преступлений? «Настоящий мужик!». И ничего, что «мужик» этот отбывает срок в израильской тюрьме – у нас его, если что приголубят не хуже, чем Сноудена. А вот кое-что другое у нас не прощают. Или прощают, но очень не сразу. Ходорковскому его политические эскапады, сопровождавшиеся личными оскорблениями по адресу сами-знаете-кого, только через 10 лет простили. То есть, помиловали.

  

  
    И всё-таки они возвращаются?

    Сразу после выхода из мест лишения свободы Михаил Борисович отбыл в Берлин, где тут же дал два интервью самым известным оппозиционным журналисткам (Ксении Собчак и Евгении Альбац) и устроил пресс-конференцию. Какие выводы можно сделать по горячим следам?

    Вполне ожидаемо, что оппозиционное движение хочет сделать из помилованного зэка как минимум символ сопротивления режиму. Вот как формулирует свой вопрос Ходорковскому Ксения Собчак: «Михаил Борисович, я не знаю, осознаете ли вы это или нет, вы – не просто человек, которого освободили. Когда в России говорят: «узник совести» – не нужно произносить фамилию Ходорковский, все сами сразу понимали о ком идет речь. Хотите вы или нет, вы – символ определенных вещей в России. Когда вы сейчас уже находитесь на свободе, вы как человек чувствуете, что рядом стоите с образом Ходорковского, который существует в головах людей?».

    Вот так вот, не иначе. Узник совести. Прямо, как Солженицын. Аналогии просто напрашиваются. Ведь автора «Одного дня Ивана Денисовича» тоже выслали в Германию. Но есть один нюанс: Солженицын при всех возможных претензиях к нему никогда не обвинялся в экономических преступлениях. Узник совести – или жертва спора хозяйствующих субъектов? Почувствуйте разницу.

    А что сам освобождённый узник? Намерен ли он продолжать политическую карьеру? Собирается ли возвращаться к экономической деятельности? Вернётся ли он в Россию?

  

  
    Тайм-аут после отсидки

    Ходорковский заявил, что не может вернуться в Россию до тех пор, пока не закрыт иск о взыскании 17 млрд, рублей, поскольку существует риск не уехать потом за рубеж.

    «С юридической точки зрения судебный иск ко мне по первому делу не закрыт, Там иск на $550 млн., и по российскому законодательству это дает возможность не разрешить мне выехать за границу», – рассказал он.

    По его словам, если иск будет снят решением Верховного суда, где сейчас находится дело, он будет считать это достаточным знаком, «демонстрирующим, что я могу приехать в Россию».

    Ходорковский также сообщил, что не планирует инвестиционных проектов, в том числе, на Западе.

    «Нефть для меня всегда была вызовом: смогу ли. Я смог! Мне не интересно повторять. Если бы мне были нужны деньги на жизнь, я бы занялся бизнесом, но сейчас на жизнь мне точно хватит, я футбольных клубов не покупаю», – отметил Ходорковский.

    При этом он отметил, что не будет участвовать в каких-либо выборах в качестве кандидата. «Я не собираюсь никуда избираться», – сказал Ходорковский.

  

  
    Нас пугают

    Понятно, что человеку, который 10 лет отбывал наказание в российских местах лишения свободы, нужна пауза. Создаётся впечатление, что Ходорковский пока не в лучшем физическом и психологическом состоянии. Но он не производит впечатление сломленного человека. Отказ от борьбы собственно за «Юкос» вполне объясним. Михаил Борисович обладает мужеством для того, чтобы признать поражение в жёсткой схватке, которую он вёл в конце 90-х. Он вёл игру с государством, игру довольно циничную. Обстоятельства той игры известны: частью её была скупка политических партий в Госдуме с переходом к парламентской республике. А это в тогдашних обстоятельствах справедливо расценивалось как захват власти за деньги.

    Единственным средством, в котором государство было конкурентоспособным с Ходорковским на тот момент, была узаконенная репрессия в рамках избирательного правосудия. Никакими другими средствами Путин тогда не располагал.

    В целом Ходорковский очень аккуратно говорит пока обо всех обстоятельствах своего освобождения и о своих отношениях с Путиным. Характерно, что, говоря в третьем лице о главе государства, бывший узник используют почтительное «Владимир Владимирович». Прямо, как о лагерном куме! Но пройдёт время – и ситуация может измениться. Тем более, что Ходорковский не отрезает себе пути в политику. Так, он сказал, что дело «ЮКОСа» для него не закончено, пока за колючей проволокой остаются его сотрудники. А переход из правозащитной сферы в сферу откровенно политическую – вопрос времени и дело техники.

    Поэтому карту Ходорковского могут по-разному разыграть разные силы. Запад может попробовать создать под эгидой Ходорковского своеобразное правительство демократической России в изгнании. Технологии использования такой политической игры давно известны: внутри страны цветная революция, массовые волнения – и вот вам, встречайте отца народа (аятоллу Хомейни, Вацлава Гавела, Михаила Ходорковского) у трапа самолёта, прибывшего рейсом из Берлина, Парижа, Варшавы.

    Согласится ли с этим сам Михаил Борисович – вопрос открытый. А для чего всё это нужно Кремлю?

  

  
    А нам не страшно!

    Владимир Путин давно зарекомендовал себя как политики, который ничего и никогда не делает под открытым давлением. Поэтому «болотные» выступления продлили срок заключения Ходорковского на несколько лет. А сегодня – самый подходящий момент для помилования опального олигарха. Президент России подаёт Западу сразу несколько сигналов.

    Первый: мы всё-таки цивилизованная страна. Да, гей-парады не разрешаем, усыновлять детей в Америку не даём, но политических противников после отбывания заслуженного наказания на волю отпускаем. Так что поводов для бойкота Олимпиады у вас нет.

    Второй: я ничем не хуже Януковича, даже лучше. Он Тимошенку свою, даже за приобщение к европейским ценностям не выпускает, а я сам, по собственному хотенью самого Ходорковского выпускаю.

    И, наконец, самый важный, самый интересный посыл: вы можете попробовать Ходорковского в своих целях, как вам будет угодно, в любых формах, ролях, сценариях. Можете сделать из него хоть нового Солженицына…

    Нам наплевать. Мы вас не боимся!

    И ещё. Всё отчётливее ощущение, что политика на Западе и на Востоке разыгрывается по тем же правилам. И правила эти – очень жёсткие.

  

  
    Глава 812

    Мораль и право вроде бы выполняют общие цели, но это происходит далеко не всегда. Простой пример: убийство, распространение наркотиков или кражу эти две нормативные системы не приветствуют в равной мере, а вот к такому антисоциальному проступку, как уклонение от уплаты налогов они относятся по-разному.

  

  
    В России – как Америке

    Это происходит даже в США. Там проводится политика нулевой толерантности к множеству преступлений.

    Человеку, совершившему мелкое преступление, на первый раз простят (оштрафуют, предупредят), а уже на второй раз дадут немаленький реальный срок. И после того, как он такой срок отбудет – ему уже заказан вход в мир нормальных людей, он никогда в жизни не получит мало-мальски приличной работы. Замарался хоть раз – пожалуйте в маргиналы.

    Но это не касается преступников, наказанных за нарушение налогового законодательства. Они и после отсидки могут вести светский образ жизни, никто не отказывается пожать руку отмотавшему срок налоговому преступнику. Мораль: попался – получи. Нормальный риск нормального бизнесмена.

    Чего уж говорить о России. У нас до сих пор игры с налоговым ведомством рассматриваются большинством граждан как невинная шалость. То есть мораль в этом вопросе закону никак не помогает. Вопрос: что делать в такой ситуации налоговой юстиции? Как разбираться с не в меру расшалившимися налогоплательщиками?

  

  
    Предложения главного калибра

    Залп был дан из орудий главного государственного калибра. Сам Президент России предложил вернуть в законодательство статью, которая даёт возможность возбуждения уголовных дел по налоговым правонарушениям на основании материалов, которые в результате проведения оперативно-розыскных мероприятий получены непосредственно правоохранительными органами. Напомним, что сейчас таким правом обладают только органы налоговые. Соответствующий законопроект внесен в Госдуму РФ.

    Отменяемая норма закона просуществовала в УПК РФ меньше двух лет, с декабря 2011 года. Вот буквальное её содержание: «поводом для возбуждения уголовного дела о преступлениях, предусмотренных статьями 198–199 Уголовного кодекса РФ, служат только те материалы, которые направлены налоговыми органами в соответствии с законодательством о налогах и сборах для решения вопроса о возбуждении уголовного дела».

    В пояснительной записке инициаторы нынешних поправок обосновывают свою точку зрения тем, что введённый в 2011 году порядок снижает раскрываемость налоговых преступлений, поскольку такие правила, дескать, практически не позволяют использовать в уголовном процессе результаты оперативно-розыскных мероприятий, которые проводятся органами МВД.

    А потому Президент РФ решил снова ввести общий порядок возбуждения уголовных дел по статьям 198–199.2 УК РФ, «что обеспечит комплексный подход к противодействию экономическим преступлениям, реализации возможностей правоохранительных органов и использованию поискового потенциала оперативно-розыскной деятельности для документирования налоговых преступлений и установления умысла на их совершение».

    Напомним: эти статьи Уголовного Кодекса устанавливают ответственность физических лиц и организаций за неуплату налогов и сборов, за сокрытие обязанностей налогового агента, а также за сокрытие денежных средств либо имущества организации или индивидуального предпринимателя, за счет которых должно производиться взыскание налогов и (или) сборов. Как видим, статьи охватывают весьма широкий спектр противоправных действий, широко распространённых (по крайней мере, сточки зрения правоохранительных органов) в предпринимательской среде.

  

  
    Налоговые солдаты выполнят приказ

    К чему может привести возврат к старым правилам? И что инициаторы поправок имеют в виду, когда говорят о низкой (или высокой) эффективности раскрытия налоговых преступлений?

    Ведь под ней, эффективностью, можно понимать совершенно разные вещи. Это может быть, например, возврат в казну неуплаченных налогов и сборов. Или раскрытие большего числа преступлений, чем в прошлом году. Или более высокий процент дел, доведённых до суда. Или большее количество случаев реальной посадки обвиняемых. Вам какой вариант по душе?

    Вот Следственному комитету нужны возбуждённые уголовные дела, ведь оценка его деятельности напрямую определяется количеством направленных в суд дел.

  

  
    Как они возбуждаются

    Для возбуждения уголовного дела по налоговому преступлению в соответствии с действующими правилами требуется, что бы налоговый орган направил в СК вступившее в силу решение о привлечении налогоплательщика к ответственности за налоговое правонарушение, отвечающее признакам преступления. Именно так: «о привлечении».

    Решение о привлечении должно обязательно вступить в силу, и если на стадии апелляционного обжалования в вышестоящем налоговом органе первоначальное решение, вынесенное инспекцией, отменено, материалы проверки в Следственный комитет не передаются (даже если поводом к отмене послужило нарушение существенных условий процедуры рассмотрения материалов проверки, не связанное с существом дела).

    Кроме того, даже если налоговое правонарушение отвечает всем признакам преступления, то материалы проверки передаются в следственные органы, только в случае, если доначисленные налоговым органом суммы не были уплачены в течение двух месяцев после окончания срока для их добровольной уплаты в соответствии с Требованием (п. 3 ст. 32 НК РФ).

    А если уголовное дело все же было возбуждено, то УПК предусматривает прекращение дела в случаях, когда до назначения судебного заседания возмещен весь ущерб от налогового правонарушения (уплачены сумма недоимки, пени и штрафы) (ст. 28.1 УПК).

    Такие условия возбуждения и прекращения уголовных дел по налоговым преступлениям отражают принцип: «заплатил налоги – спи спокойно». Это очень удобный принцип для налоговых органов, способствующий оперативному закрытию недоимок, образовавшихся по результатом проверок.

    А вот у Следственного комитета статистика падает!

    Уголовные дела по налоговым правонарушениям, оказались с низкой перспективой направления в суд, с постоянным риском прекращения, да еще и с высоким процентом оправданий ввиду наличия множества коллизий в законодательстве. Вот откуда уши растут! Разница в критериях эффективности для двух ведомств порождает желание у одного из них (Следственного комитета) пересмотреть правила игры. Кому-то, наверное, станет легче. А. какие риски в связи с этим возникают у бизнеса?

  

  
    По каким правилам играем?

    Если действия налоговых органов при проведении проверок строго регламентированы и ограничены Налоговым Кодексом РФ, то МВД не является участником налоговых правоотношений и на полицейских эти правила не распространяются. Зато законами «О полиции» и «Об оперативно-розыскной деятельности» им предоставлены довольно широкие полномочия.

    Поэтому с отменой рассматриваемой нами статьи УПК правоохранительные органы снова смогут возбуждать уголовные дела против налогоплательщиков на основании «информации, раскрывать которую они не обязаны» (закон об ОРД это позволяет) и брать под стражу руководителей организаций.

    Налоговые органы, естественно, снижать активность тоже не станет. Значит, снова разные ведомства буду требовать от налогоплательщика одни и те же документы, снова начнут возникать ситуации, когда налоговый орган, выходя на проверку, будет узнавать, что в отношении руководителя организации уже возбуждено уголовное дело за налоговое преступление.

    Да и отношения между самими ведомствами разладятся. В совместных с Налоговой службой проверках полицейские заинтересованы не будут. Ведь участие в них не всегда гарантирует нужный им результат. МВД будет проводить ОРД по выявлению налоговых преступлений и возбуждать дела по своему усмотрению.

    Итак, органам МВД или налоговым службам больше нравится тот критерий эффективности, который соответствует установленной для них форме отчётности. Как начальство в данный конкретный момент оценивает эффективность их работы – так и будет. Их дело солдатское.

  

  
    Учите матчасть, поручик

    Поймите нас правильно: мы никоим образом не подвергаем сомнению высокий профессионализм наших правоохранительных органов, мы далеки от огульного охаивания стиля работы российской полиции. Мы вовсе не собираемся учить наших оперативников и следователей тому, как нужно проводить оперативно-розыскные и следственные мероприятия при раскрытии убийств, краж, изнасилований и прочих уголовно-наказуемых безобразий. Но есть один нюанс.

    Раскрытие экономических и налоговых преступлений требует наличия совершенно особых навыков, знаний и умений. Изучение налоговой и бухгалтерской документации, установление по ним признаков преступления – это особое искусство. И к огромному нашему сожалению искусству этому научиться в обычном юридическом вузе или даже в специализированном учебном заведении МВД не всегда возможно. Отсюда – острая нехватка специалистов высокой квалификации по раскрытию экономических преступлений.

    Так какого показателя эффективности борьбы с налоговыми преступлениями вы ожидаете от рядового следователя, который не разбирается в тонкостях хитрых бухгалтерских проводок, в схемах создания фирм-однодневок? Это умеют как раз в налоговых органах. Но, видимо, наверху решили, что налоговики не справятся с массовым заказом государства. В чём он заключается? Попробуем разобраться.

    Не стоит обвинять государство в том, что оно всеми правдами и неправдами старается «закошмарить» бизнес и лишить его права на законное извлечение прибыли. Просто в условиях кризиса власти пытаются дать понять предпринимательскому сообществу России: делиться надо!

    Так, марте 2013 года на совещании по вопросу мобилизации дополнительных доходов федерального бюджета председатель Правительства РФ Дмитрий Медведев заявил, что необходимо принять самые эффективные меры по легализации заработной платы граждан. И мнение главы правительства было услышано. Ужесточение правил на этом направлении вполне объяснимо.

  

  
    Демократия здесь не причём

    В общем-то, логика российских властей понятна. Во время кризиса государство во всём мире начинает боле строго относиться к налоговым «шалостям» граждан. Посмотрите, что сегодня происходит в Европе! В Италии, например, финансовая полиция прямо на дорогах отлавливает владельцев дорогих автомобилей и сравнивает их стоимость со сведениями деклараций и доходах. Ведутся проверки в дорогих ресторанах. Если ты заплатил за ужин в компании друзей половину своего официального месячного дохода – тебе придётся объясняться с фискальным ведомством. Идут проверки законности оформления права собственности на дорогую недвижимость. Владельцев шикарных особняков (по доносам соседей, кстати) вызывают в налоговое ведомство и предлагают объяснить, кто там проживает, на каких основаниях, уплачены ли государству все причитающиеся налоги. И никакой тебе презумпции невиновности. Вовсе наоборот! Действует презумпция виновности: то есть вы должны объяснить государству законность источников личного обогащения, а не наоборот.

    А немецкие спецслужбы выкупают секретные сведения в швейцарских банках о вкладах граждан Германии. И уличённые таким способом граждане, бизнесмены и чиновники получают увесистые тюремные сроки. Никакие протесты властей Швейцарии не помогают. Правительство Германии любыми мерами стремится к пополнению казны. Никакой вам демократии, когда речь идёт о налогах!

    А чего вы тогда хотите от нашего правительства, которое уж точно в излишнем демократизме упрекнуть нельзя? Так что российским гражданам уж точно сам бог велел потихоньку легализовать свои доходы. И прийти, наконец, к мысли: с государством надо делиться. Иначе хуже будет. Не верите? Спросите у Ходорковского.

    24.12.2013

  

  
    Права налогоплательщика: конституция и жизнь

    Писать о Конституции сегодня модно, благо представился информационный повод, 20 лет, нам она вступила в силу. Комментариев много, в том числе и на нашем сайте. Но мне кажется, что большинство пишущих не замечает одной серьезной проблемы: авторы нашей Конституции, видимо, считают, что провозглашённые в Основном законе права и свободы должны жить отдельно от Россиян, то есть от реальной жизни простых (и не очень простых) граждан. Не верите? Вы платите налоги? И уверены, что конституция РФ не имеет никого отношения к современному состоянию налоговой системы России, что налоги это что-то конкретное, а конституция что-то абстрактное и далекое?

  

  
    Почему, так получилось, что Минфин РФ – против налогоплательщиков

    Уверяю вас, что большинство ключевых проблем налогоплательщика были намеренно вмонтированы в Конституцию и уже оттуда перебрались в Налоговый Кодекс РФ.

    Вот один тому пример: Минфин России вместе с налоговыми службами самостоятельно трактует налоговое законодательство так, как ему угодно. И трактовки эти направлены на то, чтобы у граждан появилось как можно больше обязанностей, связанных с уплатой налогов и сборов.

    Да, статья 57 Конституции России гласит: «Каждый обязан платить законно установленные налоги и сборы». Но эту обязанность нам по факту диктует Минфин РФ с налоговой службой. Как, это происходит? При внимательном почтении ст. 1 и 4 части первой НК РФ можно сделать очевидный вывод: Налоговый кодекс предусматривает своего рода квазинормативные акты Министерства финансов РФ и налоговой службы. Эти органы «издают ОБЯЗАТЕЛЬНЫЕ ДЛЯ СВОИХ ПОДРАЗДЕЛЕНИЙ приказы, инструкции и методические указания по вопросам, связанным с налогообложением и сборами, которые не относятся к актам законодательства о налогах и сборах» (ч. 2 ст. 4 НК РФ).

    То есть вроде бы предполагается. Что это акты внутреннего пользования и они не обязательны для налогоплательщика. Есть желание убедится, что это не так? Посмотрите: налоговая не стесняясь на своем сайте пишет, что её «письма обязательные к исполнению». И это далеко не безобидный «подарок» законодателя налогоплательщику: ведь фактически опосредованно, через признание их в качестве обязательных для налоговых подразделений, эти акты становятся обязательными и для налогоплательщиков. И это более чем серьёзно и является настоящей правой проблемой. Она просто вопиёт к небесам и требует чёткого обозначения реальной системы источников налогового права. Как это можно сделать"? Например, путём буквального толкования ч. 3 ст. 75 Конституцию РФ. Там говорится: «Система налогов, взимаемых в федеральный бюджет, и общие принципы налогообложения и сборов в Российской Федерации устанавливаются федеральным законом», но не Минфином РФ и налоговой службой.

    Кто дал право органам исполнительной власти расширительно толковать нормы Конституции, ограничивая при этом права и свободы человека? Нам кажется, что своё веское слово должен сказать Конституционный Суд РФ как единственный орган, уполномоченный официально толковать (то есть разъяснять) Конституцию (ч. 5 ст. 125 Конституции РФ).

    Ведь в случае признания неконституционными актов Минфина, они тут же утратят силу (см. ч. 6 ст. 125 Конституции РФ).

  

  
    Что делать?

    Есть два выхода, из ситуации. Первый вариант: необходимо закрепить в Конституции прямой запрет на любые подзаконные разъяснения, толкования, комментарии, особенно те которые расширяют обязанности налогоплательщика, как это делает сегодня Минфин и налоговые службы.

    А если власть саботирует такое предложение, и практика ущемления конституционных прав граждан будет продолжаться – у нас не останется иного выхода кроме как продолжать совершенно хладнокровно оптимизировать налоги. И это следует рассматривать как правомерный способ защиты прав граждан от неконституционных действий Минфина и налоговой службы. И мне кажется, что Минфин и налоговая двумя руками именно за второй вариант, потому что в этом случае налогоплательщик будет виноват по определению. А я как председатель партии выступаю за первый способ. Ведь это совершенно здравомыслящая поправка, которая приведет к тому, что, на самом деле заплатив налоги, ты сможешь жить спокойно.

    23.12.2013

  

  
    Глава 823

    Всем известно, что произойдёт, если слона запустить в посудную лавку. Но анекдот этот не кажется забавным, когда в роли слона выступает государство и бьёт оно банки. Не те, которые стеклопосуда, а те, которые финансовая основа экономической системы страны. Нынешняя активность Центробанка России по отзыву лицензий у коммерческих банков как раз напоминает подвиги гигантского млекопитающего в небольшой торговой точке скромного индивидуального предпринимателя. Между тем, из истории нам известно, что таким образом иногда начинаются полномасштабные кризисы.

  

  
    Хроника событий

    Вслед за шумным отзывом лицензии у Мастер-банка Сбербанк России наносит удар ещё по трём банкам. Вынуждены были прекратить свою деятельность Инвестбанк, БПФ и Смоленский банк. При этом страховщики предварительно оценивают сумму, которую требуется выплатить кредиторам, приблизительно в 51 млрд, рублей.

    Официальная версия отзыва лицензий – «неудовлетворительное качество активов, которые не формировали достаточный денежный поток». Поэтому в Инвестбанк пришли с проверкой. У следствия возникли вопросы, связанные с операциям, которые проводили некоторые организации-клиенты, обслуживаемые банком. Руководство банка заявляет, что все проблемы связаны со счетами клиентов и не имеют непосредственного отношения к работе самого банка. Результат: в Инвестбанке назначена временная администрация, которая возглавит это учреждение до прихода ликвидатора или конкурсного управляющего.

    Дальше – больше. Была приостановлена деятельность Банка проектного финансирования, который входит во вторую сотню российских банков по объёму активов. Имеются сведения о том, что БПФ ведёт переговоры с Центробанком о мерах по улучшению ситуации с ликвидностью. Руководство банка просило, в том числе, предоставить кредит. Вместо этого регулятор начал в банке проверку. В Центробанке считают, что БПФ был вовлечён в организацию сомнительных операций, и что его структурные подразделения практически свернули деятельность, а это повлекло за собой реальную угрозу интересам вкладчиков.

  

  
    Принцип домино

    Затем срабатывает знаменитый принцип домино, когда панические настроения вкладчиков вызывают поочерёдное падение других кредитно-финансовых учреждений. У Смоленского банка, который с начала зимы переживает нелёгкие времена из-за ажиотажа, поднятого вкладчиками Мастер-банка (у этих банков сложилась общая система проведения платёжных операций), также отзывают лицензию. На фоне тревожных ожиданий клиенты «Смоленского» начали толпами снимать вклады. Тут же – сбой в операционной системе этого банка и приостановка работы со счетами. Потом – по проверенной схеме. Спасение утопающих – дело не Центробанка, а самих утопающих. В начале декабря руководству банка отказано в стабилизационном кредите. Формальная причина – дескать, выявлены сделки банка, которые направлены на вывод активов, а также их неудовлетворительное качество. Плюс к тому: руководство банка не исполняло требования регулятора по созданию соответствующих уровню рисков резервов на покрытие возможных потерь. И, разумеется, Смоленский банк предоставлял Центробанку недостоверную отчётность, которая призвана была скрыть его удручающее финансовое положение, окончательную утрату собственного капитала, а также абсолютную неспособность вовремя удовлетворить требования собственных кредиторов. В отношении нескольких сотрудников опального банка возбуждены уголовные дела.

  

  
    Тушим пожар деньгами

    Агентство по страхованию вкладов России заявило, что начнёт выплаты вкладчикам 27 декабря. По сообщениям Центробанка более 90 % вкладчиков всех трёх банков получат страховое возмещение в полном размере. Самой большой выплатой АСВ стала сумма в 30 млрд, рублей – таков размер компенсации для вкладчиков Мастер-банка. Официальная позиция по поводу причин атаки Центробанка на коммерческие банки была озвучена Президентом России Владимиром Путиным в Послании Федеральному Собранию: это ситуация с выводом активов. Следуя отмашке из Кремля, Министерство финансов тут же расширяет свой чёрный список оффшорных зон, к которым применяется специальный налоговый режим. Сегодня в списке Минфина фигурирует 41 страна, в том числе и злополучный для россиян Кипр. Согласно недавно обнародованным данным, здесь зарегистрировано более 170 тысяч российских компаний. Цена вопроса: за последние 20 лет из России в оффшоры было выведено около 800 млрд. долларов. Кто в этом виноват, что делать, и причём здесь российские банки?

  

  
    Похороны вместо реанимации

    Нынешние действия Центробанка, кажется, приносят финансовому сектору больше вреда, чем пользы. Преследуя благую цель – борьбу с отмыванием денег и с выводом капиталов в оффшоры – Центробанк настолько расстраивает банковскую систему страны, что это может повлечь за собой полномасштабную финансовую катастрофу. Судите сами: при суперстрогости, сверхподозрительности и абсолютной неоднозначности правил, по которым вынуждена работать наша банковская система, формальные претензии можно предъявить к любому коммерческому банку России. Было бы желание. А желание есть. Но кто становится предметом пристального внимания регулятора в первую очередь? Правильно: мелкие и средние банки. Банк России не проясняет свою позицию, не публикует однозначно понимаемых критериев: что следует считать нормальной банковской деятельностью в пределах разумных рисков – а что является откровенным криминалом. Отсюда и нервозность банковского сектора, отсюда и настороженность клиентов небольших банков. Кое-кто начинает привыкать к мысли о том, что Центробанк автоматически ставит знак равенства между небольшими размерами банка и высокой вероятностью криминализации его деятельности. Прубо говоря: маленькие банки привлекают больших бандитов. Следующий абсолютно логичный шаг. Решение всех финансовых задач по формуле: меньше банков – меньше проблем. Причём меньше именно маленьких и средних банков.

    Караул! Нам грозит самая настоящая кастрация финансового сектора экономики! Вроде бы все прекрасно понимают, что деньги – кровь экономики – нуждаются в многочисленных насосах, которые должны подпитывать всю финансовую систему. И насосы эти должны быть разной мощности. Крупные, средние и мелкие банки занимают свои чётко определённые ниши в экономической системе. Это как в природе: истребляя какой-нибудь вид животных, вы подрываете основы жизнедеятельности всей экологической системы. Так и здесь. Монстры финансового мира не снисходят до нужд малых предпринимателей, их не волнуют микро-инвестиции. Кто будет решать эти проблемы в отсутствие финансовых инструментов, предлагаемых именно мелкими и средними банками?

  

  
    Презумпция невиновности? Не работает!

    Давайте ещё раз обратимся к примеру Мастер-банка, уж очень он типичен. Итак, формальным поводом для отзыва у банка лицензии стала якобы выявленная обналичка, а также сомнительные кредиты на сумму 20 млрд, рублей. А резервы Мастер-банка по этим кредитам вывели их в отрицательную зону.

    В то же время за два дня до отзыва у банка лицензии ему были направлены претензии Центробанка. В чём была их суть? Мастер-банку инкриминировалась недостоверность отчётности в серьёзных размерах, а вот о тех самых сомнительных операциях, о которых мы упоминали выше, речи в претензиях не шло. При этом смутные разговоры о том, что банк замешан в сомнительных операциях шли в осведомлённых кругах уже не один год. Но до применения каких-либо санкций дело не доходило. Только подозрения и слухи, слухи – и снова подозрения. И тут вдруг отзыв лицензии. Причём обоснование для отзыва уже другое. Некачественные активы. То есть банк на протяжении нескольких лет упорно копил плохие долги. Но, поскольку он их, эти долги, грамотно обслуживал, никто и не думал останавливать его деятельность. Плюс обналичка… И при этом никаких мер по санации банка не предпринималось. Вместо реанимации – сразу похороны. Что по этому поводу вообще должны думать участники рыка? Кого и на чём может в следующий раз зацепить наш непредсказуемый Центробанк?

  

  
    Кому это выгодно

    Не сложно догадаться о том, какие версии стали циркулировать в банковской среде после громогласного отзыва лицензий. Правильно: кому-то приглянулись активы «проблемных» банков. На них, наконец-то, нашлись покупатели. Вроде бы подозрения эти пока не оправдались. Но что мы видим в сухом остатке: пострадали не те, кто занимался организацией серых операций через банки, а вполне себе законопослушные организации и частные лица, которые пользовались в пострадавших банках услугами эквайринга, расчётно-кассовым обслуживанием и т. д.

    Что показательно. Президент России в последнее время усиленно продвигает идею о стабилизации отношений собственности в стране. Пересмотра итогов приватизации не будет – посылает бизнес-сообществу сигнал Владимир Путин. Это – государственный подход. Инвестиционная привлекательность России должен повышаться, другого пути преодоления кризисных явлений никто нам предложить не может. И вот в это время Центробанк, Минфин, налоговое ведомство наносят удар за ударом по экономике, финансам, налоговой системе. Что это? Саботаж решений главы государства'? Или обычное российское разгильдяйство, когда правая рука не знает, что делает левая? Ответ пока не очевиден.

  

  
    Заложники Центробанка

    Лихорадочные действия Центробанка не остались без последствий. Тут же поползли слухи о возможном повторении кризиса на рынке ликвидности по образцу 2004 года. Всё логично: меньше банков – меньше денег. Вспомним недавнюю историю. Тогда всё тоже началось с того, что была отозвана лицензия у банка, уличённого в обналичивании средств. Потом лицензию отозвали ещё у одного банка. Затем один чиновник высокого ранга заявил, что у надзорных органов имеются претензии ещё как минимум к десяти банкам. Тут же откуда-то всплыли чёрные списки, в которых фигурировали самые разные финансово-кредитные учреждения. Дальнейшие события: очереди у банковских отделений, ограничение лимитов на межбанковском рынке. Крупняк тогда практически не пострадал. А вот средние и небольшие банки вынуждены были занимать уже под 15–20 %. Кризис вроде бы удалось через некоторое время погасить, но в результате рынок лишился такого крупного игрока, как Гута-банк, а для того, чтобы удержать на плаву Альфа-банк, его акционерам пришлось пожертвовать миллиардом долларов.

  

  
    Сдержанный оптимизм

    Возможно ли сегодня повторение кризиса 2004 года? Нынешние ставки на рынке межбанковского кредитования пока ещё очень далеки от сумасшедших уровней того времени. Так, ставка по однодневным кредитам на недавно достигла многомесячного максимума 6,7 %, однако потом она вернулась на привычный за последние месяцы уровень 6,5 %. Этот пик наблюдали с началом налогового периода, когда банки испытывают сезонную нехватку ликвидности. Вспомним: в разгар кризиса, в конце осени – начале зимы 2008 года, ставка по краткосрочным кредитам на МБР для крупнейших банков превышала 20 %.

  

  
    Покушение Сбербанка на финансовую систему

    В уголовном праве есть такое понятие: покушение с негодными средствами. Ну, это когда кто-то заколдовать врага хочет до смерти. Так вот: слоновьи действия Центробанка в финансовом пространстве России вполне можно приравнять к такому покушению. В целях борьбы с отмыванием денег и выводом капитала за границу, главный банк страны так раскачал ситуацию, что ни о каком повышении инвестиционной привлекательности, стабилизации банковской системы и, как следствие, создании условий для экономического роста речи быть не может. Казалось бы, всё просто: перед тем, как затрагивать такие деликатные материи, следует семь раз отмерить. Опять не получилось.

  

  
    Глава 833

    Существует много интересных способов извлечения денег из кошельков доверчивых граждан. Можно, например, начать шарить по карманам пассажиров общественного транспорта. Но для этого необходимо обладать известной ловкостью рук, кроме того, подобный способ обогащения не одобряет уголовный кодекс и его использование чревато встречей с представителями правоохранительных органов. Можно построить финансовую пирамиду. Но это занятие для продвинутых интеллектуалов, которые имеют за плечами серьезное экономическое образование. Опять же суровый уголовный закон…

    Тогда попробуйте заняться ИМАГО-диагностикой.

  

  
    Мы вас проинтегрируем!

    Наша история абсолютно банальна, такие происшествия сегодня происходят практически во всех городах России, они могут завтра произойти с вами, с вашими детьми и внуками.

    Итак, Наталья!., молодая мама, очень переживала по поводу здоровья своей четырехлетней дочурки. Не слишком ли часто девочка простужается зимой? Подруга посоветовала обратиться в центр ИМАГО-диагностики. Наталья отправилась по адресу… предположим: улица Любая, номер какой-то, где располагается офис компании 000 «Центр здоровья Хухры-Мухры». Здесь за 1500 рублей ей предложили пройти процедуру, которая позволит получить абсолютно полную и достоверную информацию о состоянии здоровья ребенка.

    Компьютер; небольшой прибор; на голову ребёнка надеваются наушники, в которых, как утверждает оператор, находятся датчики, регистрирующие активность клеток головного мозга; пара электродов – в руки пациента. Попутно – расспросы о состоянии здоровья, образе жизни. После этого запускается компьютерная программа, и на экране последовательно отображаются срезы органов тканей, а на них указываются результаты обследования в виде разноцветных пиктограмм.

    Клиенту выдается результат обследования в виде картинок из анатомического атласа: вот изображение вашего головного мозга, кишечника, легких, печени и т. д. И здесь же специальными значками обозначено состояние клеток на том или ином участке внутренних органов. Все очень

    наглядно: эти клетки в идеальном состоянии, здесь ткани функционируют на пределе своих возможностей, а вот на этом участке отмечается дегенерация тканей (это самый страшный значок – черный треугольник). Картинки, которые получила Наталья, буквально пестрели жуткими «черными метками». Оператор «выкатил» ей длиннющий список заболеваний ребенка. Самое безобидное из них– глистные инвазии. И здесь же– порок сердца. Профессионально отметив степень расширения зрачков ошалевшей от ужаса мамаши (попутно оценивается толщина кошелька клиентки: косметика, украшения, одежда, обувь…), оператор ласково препровождает Наталью в соседнюю комнату. Здесь ей предлагают панацею от всех болезней, которыми страдает ребенок. Правильно, вы уже догадались! Это набор всемогущих БАДов. Всего несколько тысяч рублей – и полный порядок.

    Как скучно жить на свете, господа! Ничего нового под луной с тех пор, как первая цыганка «развела на деньги» первого лоха в раннем каменном веке.

  

  
    Бут – отец БАДов

    У каждой идеи, которая, овладевая массами, становится страшной силой, есть автор. Стихийному бедствию, которое именуется ИМАГО-диагностикой, мы обязаны доброму Айболиту из города Омска. Его зовут доктор Бут. Что лежит в основе его потрясающего изобретения? Тот самый чудо-приборчик, который увидела Наталья Т. Вот как он, по словам его изобретателя, действует: «Аппарат, на базе которого реализована диагностическая система, функционирует на основе принципа усиления инициирующего сигнала при распаде метастабильных систем. С физической точки зрения аппарат представляет из себя систему электронных осцилляторов, резонирующих на длине волны электромагнитного излучения, энергия которого адекватна энергии разрушения доминирующих связей, поддерживающих структурную организацию исследуемого организма. Магнитные моменты молекулярных токов под действием внешних физических полей теряют свою первоначальную ориентацию, за счет чего разупорядочиваются спиновые структуры делокализованных электронов примесных центров нервных клеток коры головного мозга, что служит причиной возникновения в них неустойчивых метастабильных состояний, распад которых играет роль усилителя инициирующего сигнала».

    Все понятно? Кажется, что-то подобное мы уже слышали: «По теории банальной эрудиции мы не можем игнорировать тенденции парадоксальных индукций…». Автор инструкции нагло издевается над людьми, у которых отсутствует полноценное высшее физико-техническое образование, то есть над подавляющим большинством населения России.

  

  
    Огурцы на Марсе

    Как можно издеваться над этим чудом техники, ведь оно защищено кучей патентов и сертификатов! Но любому инженеру известно, что означает процедура патентования и сертифицирования. Предположим, вы изобрели машинку для прополки огурцов на Марсе. Компетентные органы выдадут вам патент, если никто до вас не попытался воплотить в металле эту идиотскую идею. А сертификат вы получите в том случае, если будет установлено: аппарат жужжит при подключении к электрической сети, и пользователя гарантированно не ударит током при соприкосновении с поверхностью прибора. Растут ли огурцы на Марсе? Можно ли прополоть инопланетную флору при помощи жужжащей коробки? Это никого абсолютно не волнует.

    Могут ли приборы господина Бута диагностировать состояние здоровья пациента? Они, возможно (но этот факт никакой сертификацией не подтверждается), регистрируют электромагнитные сигналы, испускаемые головным мозгом человека. Как говорят в таких случаях осторожные эксперты: существует вероятность, отличная от нуля. А вот грамотно с медицинской точки зрения их интерпретировать они точно не могут. Это, как говорится, медицинский факт. Который подтверждается фактами юридическими. По этому поводу имеется как минимум одно квалифицированное экспертное заключение, которое стало основанием для судебного прецедента в родном городе господина Бута – Омске.

    Отметим, что прибор, который используется сегодня «Центром здоровья Хухры-Мухры», уже не тот, который стал предметом судебного разбирательства в Омске. Последователи доктора Бута, наученные горьким опытом, буквально каждый год выбрасывают на рынок новые модификации. Ведь это элементарно. Добавьте в жужжащую железную коробку еще пару транзисторов-диодов-тиристоров-магнетронов-клистронов – и с юридической точки зрения это уже совсем другой аппарат, про него нужна отдельная экспертиза, новое судебное разбирательство. То есть машинки для прополки огурцов на Марсе можно совершенствовать до бесконечности.

    Хотя формально придраться не к чему– прибор вообще не является медицинским. Можете сами убедиться, в инструкции написано: «Прибор не относится к классу медицинского оборудования и поэтому не может быть зарегистрирован в комитетах по сертификации и лицензированию оборудования для медицинской деятельности». Так что с юридической точки зрения здесь все чисто.

  

  
    О БАДах

    Всё идеально чисто и с пресловутыми БАДами, ради которых и была изобретена машинка доктора Бута. Биологически активные добавки лекарствами не являются (по этому поводу даже специальный закон принят). Эти препараты содержат некий набор микроэлементов и витаминов, потребление которых в разумных пределах, скорее всего, вреда здоровью не причинит. В чем проблема? Во-первых, приём БАДов никоим образом не заменяет профессионального лечения. То есть пока вы принимаете безвредные в общем-то БАДы, ваше здоровье, не получающее квалифицированной медицинской помощи, может серьёзно ухудшиться.

    В состав препарата Лайфпак Юниор, прописанного дочке Натальи Т. входят витамины E, D3, C, PP, B1, B2, B6, B9, B12, бета-каротин, микроэлементы – кальций, фосфор, магний, железо, медь, цинк и т. д. Пусть читатель-медик ответит: может ли это помочь при пороке сердца? Кстати, через полтора месяца после посещения «Центра здоровья Хухры-Мухры» Наталья водила своего ребенка в Кардио-центр. Никаких проблем с сердцем у её дочки здесь выявлено не было. Вот вам и чёрные треугольники! Но последователи господина Бута спокойно воспринимают подобную информацию. Они считают, что методы диагностики, используемые традиционной медициной, не достигли уровня совершенства ИМАГО-диагностики. Беспроигрышная позиция!

  

  
    Что делать будем?

    Классик (Шиллер его звали) сказал: «Против вашей глупости сами боги бороться бессильны». Правы были лиса Алиса и кот Базилио из сказки про Буратино; «Пока живут на свете дураки, обманывать нам, стало быть, с руки». Как защитить наивных мамочек и доверчивых пенсионеров? Подвести действия ИМАГО-диагностов под статью о мошенничестве можно только теоретически, но на практике это связано с таким ворохом проблем (экспертизы, доказывание умысла), что правоохранительные органы с этим, скорее всего, просто связываться не будут. Ведь обвинить в мошенничестве можно только в том случае, если будет доказано, что хитро-диагносты умышленно вводили в заблуждение своих горе-клиентов. А они, разумеется, станут упираться до конца и утверждать, что сами искренне верят в действенность своих жужжалок. Да и вреда здоровью «буто-бады» вроде бы не причиняют. Подумаешь, небольшое облегчение кошелька очередного простака!

    Но вот что настораживает по-настоящему: в некоторых случаях к помощи такой сомнительной диагностики люди прибегают по рекомендации своих лечащих врачей. А вот это уже никуда не годится. Конечно, размер зарплаты наших медиков вызывает чувство стыда у любого разумного человека. Но это – не повод для содействия сомнительным манипуляциям псевдо-диагностов.

    Нам кажется, что руководители медицинских учреждений должны дать принципиальную оценку действиям своих сотрудников, которые будут уличены в таких сомнительных связях. Кроме того, среди депутатов представительных органов власти любого уровня имеются уважаемые представители медицинского профессионального сообщества России. Они тоже могут сказать свое веское слово по этому поводу.

  

  
    Наш ответ шарлатанам

    Значит, ловцы лёгких денег в наших кошельках так и останутся безнаказанными? Что можно поделать с жуликами – псевдо-диагностами?

    Главное – не опускать руки. Нужно задействовать все возможности гражданского общества. Граждане, понимающие вредоносность и мерзость ИМАГО-шар-латанства, должны неустанно рассказывать об этом всем своим знакомым, входящим в группу риска: больным, пожилым, чрезмерно доверчивым и т. д. Журналисты не должны оставлять своим вниманием ни одного подобного случая. А политики обязаны совершенствовать нормативную базу, стараясь аккуратно криминализировать подобные деяния, устанавливать за подобные шалости юридическую ответственность. Вплоть до уголовной.

    Кстати, в Госдуму уже внесён законопроект, предусматривающий уголовную ответственность за обман пенсионеров.

    Давно пора.

  

  
    Глава 840

    Итак, десятое юбилейное послание Президента Федеральному Собранию России ушло в историю. Это – серьёзный информационный повод. Что делать? Кто виноват? Кого посадят завтра? Кто и чем будет за всё платить? Мы всегда ждём ответы на эти вечные русские вопросы. В первую очередь – от главы государства.

  

  
    Делаем как в Америке

    Откуда вообще взялась традиция – выступление главы государства перед депутатами? Советники Путина позаимствовали этот обычай у американцев. В США такая традиция имеет уже вековую историю. И такой обычай за океаном имеет под собой рациональное основание. Дело в том, что американский президент по конституции не является субъектом законодательной инициативы.

    Вносить в Конгресс США законопроекты имеют право только сенаторы и конгрессмены (за одним единственным исключением: внесение законопроекта о бюджете – прерогатива президента). Так что глава государства в Америке формально лишён возможности вносить в парламент по своему усмотрению законопроекты. Почему формально? На практике этот барьер легко преодолевается. Будучи по статусу главой своей партии, президент ласково «просит» пару своих однопартийцев (сенатора и конгрессмена) внести формально от своего имени президентский законопроект.

    Но, поскольку ограничения всё-таки в конституции закреплены, президент США обращается с ежегодным посланием к Конгрессу, и в этом послании он обнародует свой собственный план законодательной деятельности. Как бы даёт руководящие указания законодательной власти.

    А в России всё по-другому. Наш Президент– полноценный субъект законодательной инициативы (см. ст. 104 Конституции РФ). И никто ему не мешает вносить от своего имени любой законопроект в Посдуму. Какой смысл тогда в ежегодных посланиях? Кто мешает главе государства не рассуждать о необходимости каких-то действий, а делом непосредственно заниматься, вносить нужные ему законы? Так что выступления главы государства перед парламентом в России превратилось в политическое шоу. Президент доводит до сведения страны и мира своё видение ситуации. Традиционно в посланиях Путина освещаются четыре блока проблем: идеология, политика, экономика и социалка.

  

  
    Мы никого не учим… И сами не учимся

    Сильное впечатление производит идеологический посыл в речи Путина. Наконец-то Запад получил достойный и адекватный ответ на свои претензии по поводу морального лидерства. Президент России дал понять, что наша страна не намерена прогибаться под давлением «бесполой и бесплодной толерантности». Здоровый консерватизм – вот наше знамя. Никого учить не собираемся, но и нас кормить либерастическими ценностями позволять не будем.

    Сегодня во многих странах пересматриваются принципы морали и нравственности, разрушение традиционных ценностей сверху губительно, это противоречит воле народного большинства. Вместе с тем, по словам Путина, все больше людей в мире поддерживают традиционные ценности – это семья, дети, религия.

    Позиция, безусловно, достойная лидера великой нации.

    Идеология в речи Путина плавно перетекает в оборонную политику. Если проблема ядерного вооружения Ирана снята с повестки дня – зачем тогда ПРО? Отсюда и наши рекордные траты на армию и флот.

    «Средства, которые мы выделяем на перевооружение армии и флота, беспрецедентны и достигают суммы 23 трлн, рублей. В ближайшие годы предприятия ОПК будут полностью загружены заказами, за счет чего они смогут обновить свою материальную базу. У работающих в сфере специалистов будет высокооплачиваемая работа, значит, их семьи будут обеспечены… Не отказываясь от отсрочек для студентов, изменить саму систему воинской подготовки. Дать студентам пройти эту подготовку и получить военную специальность – в частности, речь идет о важных технических специальностях, – при этом не призывая в вооруженные силы», – подчеркнул глава государства.

  

  
    Странная экономика

    Экономический блок в послании занял больше всего места. И это не удивительно: кризисные симптомы в России становятся всё отчётливее. При этом ссылки на мировые катаклизмы уже не помогают, ведь экономики отдельных стран мира демонстрируют неплохую динамику. Почему буксует Россия? Многие ждали от Президента ответа именно на этот вопрос.

    Мы вынуждены с прискорбием констатировать, что экономическая часть послания оказалась самой сумбурной. Создаётся впечатление, что глава государства с одной стороны – явно недоволен действиями Правительства РФ, а с другой – по каким-то причинам не может (не хочет?) довести свою критику до логического конца и отправить команду Дмитрия Медведева в отставку. Один пример такой половинчатости экономической программы в речи Владимира Путина. Это разговор о производительности труда. В условиях современной рыночной экономики всерьёз говорить о ключевой роли этого показателя нельзя. Это ведь индикативный показатель! А нам нужно рассматривать показатели целевые. Конкурентоспособность – вот категория, которой мы должны оперировать, когда всерьёз говорим о состоянии российской экономики. Но Президент почему-то этого не делает. Почему? Не хочет лишний раз бросать камень в макроэкономическую политику Правительства РФ?

  

  
    Легализация оффшоров

    Отдельно Владимир Путин затронул и очень острую тему оффшоров. «По оценкам экспертов, через оффшоры в прошлом году прошли российские средства, общая сумма которых составила $11 млрд. За этой цифрой – прямые потери бюджета страны. Поскольку ничего как следует за год в этой сфере не сделано, у меня есть предложения. Вот они. Первое: доходы компании, зарегистрированной в оффшоре, должны проходить по нашим налоговым правилам. Ничего удивительного в этом нет, такая практика уже есть в других странах. Хотите в оффшоры – пожалуйста, но платите деньги», – отметил президент.

    Всё очень логично: такое предложение представляет собой разумный компромисс. Почему бизнес уходит в оффшоры? Сказываются страх перед очередным перераспределением собственности. Дескать, за границей режим не сможет добраться до наших денежек. А государству, если оно не собирается национализировать или переприватизировать чью-то собственность, только одно требуется от оффшорных беглецов: платите налоги и спите спокойно. Если вы не верите в то, что ситуация как на Кипре нигде на Западе больше не повторится – вполне приемлемый вариант. А Путин ещё и сигнал бизнесу подаёт: нету меня намерений пересматривать итоги первоначального накопления капитала.

    Предложение очень интересное. Но снова возникают вопросы к Правительству: почему за год ничего не сделано на этом направлении? Почему Президент снова вынужден рулить экономикой в ручном режиме?

  

  
    Стимулируем инвестирование регионов

    Кризисные явления в экономике неизбежно отражаются и на бюджетной политике государства. Федеральный центр проводит всё более экономную политику в регионах. Все понимают, что эпоха золотых дождей из федерального бюджета даже в избранные бюджеты особо приближённых к телу Президента субъектов федерации завершена. Нужно изыскивать новые, более эффективные и дешёвые механизмы финансирования местных и региональных проблем. Как это сделать? В послании Владимира Путина прозвучало одно достаточно интересное предложение: если регион вкладывает свои средства в создание технопарков и бизнес-инкубаторов, то федеральные налоги, которые он платит, должны возвращаться «домой» в форме межбюджетных трансфертов.

    Идеи софинансирования не новы, и, надо признать, это достаточно эффективный стимулирующий инструмент.

  

  
    Экономика и наука

    В современных условиях конкурентоспособность экономики напрямую зависит от доли интеллектуальной собственности в ВВП.

    «Вклад интеллектуальной собственности в ВВП России– около 1 %. Это не просто мало – это очень мало. У США, например, 12 %, у соседней Финляндии – около 20 %», – отметил Владимир Путин. «Вы все проголосовали за создание Российского научного фонда, предлагаю всем фракциям направить своих представителей в попечительский совет фонда. Необходимо сосредоточиться на наиболее важных программах исследований… В соответствии с этими обознаменными РАН приоритетами должен строить свою работу и созданный Российский научный фонд. Он должен рассматривать развитие как общенациональную задачу», – заявил глава государства. Путин напомнил, что должен работать принцип софинансирования проекта – как со стороны государства, так и со стороны бизнеса.

    Всё вроде бы правильно. Вот только мировой опыт показывает, что бизнес всегда неохотно идёт на финансирование фундаментальной науки, поскольку в принципе невозможно просчитать, когда и каким образом такие вложения начнут окупаться. Поэтому механизм софинансирования в этом случае автоматически работать не будет, его нужно будет скорректировать, и государство должно взять на себя львиную долю финансирования научных проектов фундаментального характера. А прикладную науку бизнес может финансировать как в сотрудничестве с государством, так и самостоятельно.

  

  
    А как же про налоги?

    Владимир Путин в своём выступлении осветил огромное количество вопросов: межэтнические конфликты, проблемы трудовой миграции, ситуацию с ЕГЭ, необходимость строительства доступного жилья, значение стабильной Конституции и многое другое. Но кое-что мы в речи главы государства всё же не услышали, ряд злободневных и чрезвычайно актуальных проблем был обойдён вниманием Президента России.

    На языке вертится вопрос: «А как же налоги? Неужели налоговая система современной России полностью соответствует экономическим и социальным реалиям нашего общества? Неужели практика применения налогового законодательства полностью устраивает бизнес, отвечает интересам общества в целом?».

    Конечно, любой объективный наблюдатель согласится с тем, что это не так. Что-то нужно делать с НДС. Этот налог определённо не идёт на пользу нашей экономике.

    Кроме того, нужно дать чёткий и однозначный ответ ещё на один очень важный вопрос: что Правительство России собирается делать с НДФЛ? Будет ли сохранена плоская шкала 13 %? Если да – то на какой срок.

    И третья проблема. Как долго Правительство намерено сохранять имеющуюся пропорцию распределения налоговых средств. Сегодня порядка 70 % (по разным регионам эта цифра меняется) средств, собираемых на территории субъекта федерации, перечисляются в федеральный бюджет. А мировая практика показывает, что пропорция должна быть обратной. Иначе в регионах начинается стагнация (что мы и наблюдаем в России). Как долго Правительство намерено проводить политику бюджетно-налогового федерализма, когда Центр держит регионы на коротком поводке благодаря использованию финансовых кнута и пряника?

    Итак, мы пока не получили ответа на эти вопросы. Что ж, подождём ещё год. Вот только не решённые вовремя вопросы со временем порождают всё новые проблемы.

    18.12.2013

  

  
    Глава 848

    Граждане, внимание! В стране сегодня наблюдается повышенная активность менеджеров прямых продаж. Это особо опасный вид продавцов, владеющих специальной технологией – психику покупателя они заражают Вирусом Иллюзии Чуда. «ВИЧ-маркетинг» очень агрессивный и чрезвычайно действенный инструмент. Жертвой может стать каждый. Категория повышенного риска – женщины среднего возраста и старше.

  

  
    Жуткая история

    Это случилось в одном провинциальном российском городе. Мы сознательно не уточняем – в каком. Потому что случай типичен, подобные истории происходят в разных городах нашей необъятной страны. От многомиллионной Москвы до небольшого посёлка.

    – До сих пор не могу поверить, что это случилось со мной, – рассказывает Ольга К. – Думала, что в такие идиотские ситуации попадают только наивные дурочки, а если дама скупает тонны дорогих кремов и примочек, то она просто ненормальная…

    Мне 52 года, как я выгляжу, меня вполне устраивает, имею два высших образования, с головой вроде всё в порядке, да и деньгами сорить привычки никогда не имела. И вдруг происходит такое. Хотя начиналось всё прекрасно: мне позвонили и пригласили на бесплатную СПА-процедуру. Какая женщина откажется от удовольствия посетить салон красоты! Вот только очнулась от морока я уже дома – в руках чемодан косметики, загадочный приборчик и кредитный договор на сумму более 40 тысяч рублей, по которому мне придётся расплачиваться целых 2 года!

  

  
    Следите за руками

    Что это было? Грамотный, циничный и очень эффективный маркетинг. Если за дело берётся настоящий профессионал, сопротивляться бесполезно. Миф, иллюзия чуда внедряется в сознание клиента. Мощный эмоциональный «вирус» способен временно заблокировать рациональное мышление. Методам психологической обработки потенциального покупателя менеджеров прямых продаж специально обучают на всевозможных курсах, тренингах и семинарах. Используется нейролингвистическое программирование (НЛП) с элементами гипноза. Сверхъестественные способности для этого не нужны – действуй согласно инструкции! Алгоритм продуман до мелочей, цель – навязать товар покупателю.

    Именно таким способом распространяют супер-косметику, биологически активные добавки, чудодейственные лекарства, приборы для лечения всех на свете недугов, избавляющие от блох и похмельного синдрома моющие средства для посуды, изготовленные по космическим технологиям кастрюли, фантастическую бытовую технику с функцией вертикального взлёта и т. д. Вирус Иллюзии Чуда очень живучий, поэтому построенный на нём бизнес приносит высокую прибыль. Кстати, обратите внимание на список товаров, с которыми предпочитают работать менеджеры прямых продаж. По многим пунктам он подозрительно совпадает с нормативным документом, где указаны товары, не подлежащие возврату или обмену. В «Перечень непродовольственных товаров надлежащего качества, не подлежащих возврату или обмену» (в ред. Постановлений Правительства РФ от 20.10.1998 № 1222, от 06.02.2002 № 81) входят: товары для профилактики и лечения заболеваний в домашних условиях; лекарственные препараты; предметы личной гигиены; парфюмерно-косметические товары; бытовая химия; технически сложные товары бытового назначения и пр.

  

  
    Технология обмана

    В настоящий момент в России наибольшую опасность представляют две разновидности «ВИЧ-маркетинга» – косметический и пылесосный. Рассмотрим их симптомы, клиническую картину, этапы развития. Чтобы «обработать» клиента продавец должен действовать по плану.

    1. Заманить

    Пообещать абсолютно бесплатно что-нибудь заманчивое и привлекательное (СПА-процедура в салоне красоты; профессиональная чистка ковра на дому). Это шоу, презентация. Клиенту дают попробовать начальную дозу Чуда.

    2. Войти в доверие

    Консультант демонстрирует свою компетентность, уверенно говорит, солидно выглядит (белый халат врача; рубашка и галстук офисного работника). Во время презентации он тестирует клиента, выявляет комплексы, ищет рычаги воздействия. Если очевидных проблем в эмоциональном состоянии обнаружить не удаётся – их надо создать (см. п. 3).

    3. Напугать

    Придумать убедительную страшилку. При ярком освещении в зеркале с увеличительным эффектом заметны даже мелкие недостатки кожи. Несколько грязных фильтров, извлеченных из волшебного пылесоса, поджигание пыли для доказательства её органического состава, демонстрация увеличенных фотографий пылевых клещей – всё это убеждает клиента в том, что он живёт в чудовищно антисанитарных условиях.

    4. Заговорить

    Когда появилась угроза, клиент начинает испытывать потребность в защите. Он хочет увеличить дозу Чуда. Монотонная, завораживающая речь вводит в состояние лёгкого транса, создаёт ощущение безопасности. Заклинания, молитвы, заговоры – механизм их действия точно такой же. Другой вариант – динамичная, эмоциональная, агрессивная речь вызывает эйфорию, душевный подъём, желание немедленно следовать указаниям лидера.

    5. Оформить сделку

    Клиент полностью «заражён» Вирусом Иллюзии Чуда. Осталось только обсудить детали договора и условия оплаты. Завершающий штрих – взять номера телефонов всех его друзей, коллег и родственников, чтобы «ВИЧ-маркетинг» и дальше мог распространяться в геометрической прогрессии.

    Это только приблизительная схема, по которой обычно работают менеджеры прямых продаж. В зависимости от опыта, изощрённости, наглости, жадности и даже собственной инфицированное™ Вирусом Иллюзии Чуда консультанты могут изобретать другие способы, методы и приёмы. Показательные выступления «Эксклюзивные скидки» и «Уникальные кредитные условия» уже не столь популярны, сегодня на них реагируют только самые неискушённые клиенты.

    А история Ольги К. закончилась благополучно. Правда, для этого ей понадобилась помощь квалифицированного юриста. Зато она получила очень качественную прививку против «вирусного» маркетинга, и теперь у неё устойчивый иммунитет на подобные вещи.

  

  
    Откуда берутся высокие цены?

    Сегодня в разработку любого продукта, его производство и лицензирование денег вкладывается гораздо меньше, чем в его маркетинг. Товар может стоить копейки, но чтобы его успешно продать, нужна тщательно отработанная технология продвижения, на которую тратятся миллионы. Эти издержки закладывают в стоимость продукта. В магазине конечный потребитель оплачивает не столько товар, сколько красивую упаковку, брэнд, лейбл. Плюс торговая наценка. Менеджер прямых продаж работает с покупателем напрямую. В этом случае цена продукта складывается из комиссионного вознаграждения, стоимости обучения персонала, расходов на оборудование офисов продаж, зарплаты сотрудников и т. д.

  

  
    Спросим экспертов

    Николай Туранов, специалист по прикладной психофизиологии, полиграфолог

    – Хорошо зарабатывает тот менеджер, который умеет манипулировать клиентом. Чем больше у человека комплексов и внутренних психологических проблем, тем проще им управлять. В сознании объекта нужно подменить ощущение страха перед реальной или мнимой угрозой на зависимость от удовольствия. Продают не сам товар, а наслаждение от обладания этой вещью. В этом суть любой рекламы, любого маркетинга. Покупают не лекарство, а здоровье; не косметику, а молодость и красоту; не автомобиль, а престиж и т. д. Такая сделка вполне устраивает большинство людей, они готовы платить за ощущение счастья. Насколько этично применять НЛП и гипноз– вопрос дискуссионный. Установить факт психологического давления со стороны продавца крайне сложно. Да и покупателю зачастую гораздо комфортнее пребывать в иллюзии, что чудо свершилось и проблемы исчезли. Но так ли это на самом деле? Решайте сами. Заметили, что вам начинают промывать мозги – немедленно прекращайте любые переговоры, отказывайтесь от продолжения презентации, не соглашайтесь ни на какие, даже самые выгодные условия покупки. МНЕ ЭТО НЕ НУЖНО – скажите самому себе и тому, кто пытается заработать на ваших проблемах.

    Николай Новичков, старший специалист регионального «Комитета по защите прав потребителей»

    – Интересный факт: с подобными заявлениями чаще всего обращаются весной или осенью. Период сезонного обострения? Неустойчивое психо-эмоциональное состояние? Возможно. Но, как правило, люди почти сразу понимают, что совершили ошибку, и буквально через пару дней после заключения договора приходят к нам. Ещё одно наблюдение: кредиты на внушительные суммы оформляют те, кто имеет доход ниже среднего – пенсионеры, бюджетники. Вернуть товар, расторгнуть договор купли-продажи и досрочно прекратить обязательства по кредитному договору можно. Как показывает практика, продавцы тоже не заинтересованы в том, чтобы доводить дело до суда. Мировое соглашение – оптимальный вариант, который устраивает обе стороны.

    Светлана Логинова, врач-дерматовенеролог 1 категории

    – Волшебное средство Азазелло ещё никто не придумал! Омолаживающие процедуры с мгновенным эффектом – это не более чем фокус. А покупать дорогие наборы косметики вообще крайне рискованно, поскольку нет никакой гарантии, что все эти средства будут полезны лично вам. Не существует такого крема, который подходит буквально всем. Не бывает людей с одинаковой кожей, поэтому и реакция на любой препарат, на каждый его ингредиент исключительно индивидуальна. Средства по уходу за лицом и телом лучше всего выбирать эмпирическим путем – пробуя, экспериментируя, прислушиваясь к собственным ощущениям. Начинайте пользоваться новой косметикой с пробников, с миниатюр. А из своего личного опыта хочу добавить: иногда дешёвый крем в невзрачном тюбике мне нравится гораздо больше, чем разрекламированное элитное средство в золочёной упаковке, которое стоит бешеных денег.

  

  
    Как с этим жить?

    Итак, технология обмана нам ясна. Вроде бы, всё понятно. Но между тем – пока вы читаете эти строки, хотя бы в одном населённом пункте России хорошо обученный менеджер прямых продаж– попросту говоря, жулик– обрабатывает очередную жертву, простую женщину, которая умудряется прожить на свою небольшую зарплату. Как остановить хищников?

    Во-первых, нужно просто быть бдительным. Никто кроме нас самих не защитит наше имущество.

    А во-вторых, если удача от вас отвернулась, и вы стали жертвой ВИЧ-маркетинга – вам потребуется юридическая поддержка. Где её найти? Если вам повезло, и вы проживаете в одном из 57 регионов России, где создано отделение партии налогоплательщиков – наш юрист окажет вам поддержку.

    Мы работаем для людей!

    16.12.2013

  

  
    Глава 855

    Наполеона как-то спросили, какой нужно писать хорошую конституцию. Он рубанул с солдатской прямотой: «Пишите коротко и непонятно». А вот когда в 1977 году в Советском Союзе шло всенародное обсуждение брежневской конституции победившего социализма, школьники писали выпускные сочинения на тему «Закон, по которому радостно жить», Конституция России, которой 12 декабря исполнилось 20 лет, довольно короткая и местами не очень понятная. Зато жили мы всё это время совсем не скучно.

  

  
    Простой вопрос о Конституции

    Познание, как известно, начинается с простых детских вопросов о самых сложных материях. Зададим такой вопрос и мы. У нас хорошая Конституция – или так себе?

    Конституцию недаром принято называть Основным законом государства. Здесь говорится о самом важном, тут закреплены основы правовой, политической и экономической жизни страны, определены социальные приоритеты. В этом законе, наконец, закрепляются ключевые постулаты государственной идеологии. Хотя в статье 13 Конституции и говорится о запрете на установление государственной идеологии, немного раньше, в статье 2, она уже фактически прописана. Это – приоритет прав и свобод человека и гражданина. Они провозглашены высшей ценностью, которую обязано признавать, соблюдать и защищать государство. А в нашей Конституции – все хорошо с правами и свободами? Президент России Владимир Путин считает, что тут полный порядок. В своём недавнем выступлении он заявил, что положения о правах и свободах нужно оставить в том виде, в котором они были написаны 20 лет назад. При всём уважении к главе государства позволим себе обратить внимание граждан на формулировки некоторых статей Конституции про права и свободы. Так, если вы внимательно прочитаете статью 37, то убедитесь, что право на труд нам подменили на защиту от безработицы и на труд в надлежащих условиях. А в статьях 40 и 41 право на жилище и право на бесплатную медицинскую помощь привязано к состоянию жилищных фондов, соответствующих бюджетов, сумме страховых взносов. Но когда в соответствующих фондах и бюджетах пусто или страховка не покрывает стоимость лечения – наши права превращаются в пустой звук. Может быть, эти «наполеоновские» формулировки стоило бы переписать на брежневский лад?

  

  
    Вы не поверите своим глазам!

    Вот что написано в нашей короткой и радостной Конституции про наши права:

    • ч. 3 ст. 37 Конституции РФ: «Каждый имеет право на труд в условиях, отвечающих требованиям безопасности и гигиены, на вознаграждение за труд…а также право на защиту от безработицы»;

    • ч. 3 ст. 40 Конституции РФ: «Малоимущим, иным указанным в законе гражданам, нуждающимся в жилище, оно предоставляется бесплатно или за доступную плату из государственных, муниципальных и других жилищных фондов…»;

    • ч, 1 ст. 41 Конституции РФ: «… Медицинская помощь в государственных и муниципальных учреждениях здравоохранения оказывается гражданам бесплатно за счёт средств соответствующего бюджета, страховых взносов, других поступлений».

  

  
    Переменная константа

    Предложения о пересмотре Конституции и о необходимости внесения в неё поправок стали раздаваться практически сразу после её принятия. Как часто нужно менять Основной закон страны? Универсального ответа на этот вопрос не существует.

    Американцы, например, очень гордятся тем, что в их самую старую в мире конституцию (принята в 1787 году) внесено за 200 с лишним лет всего 27 поправок. А вот французы, принявшие свою первую конституцию в 1791 году, с тех пор успели поменять то ли 12, то ли 13 конституций (по поводу некоторых из них учёные спорят, можно ли их считать полноценными конституциями). Интересный факт по поводу конституционных изменений: последняя поправка к конституции США запрещает конгрессменам и сенаторам увеличивать себе зарплату (только следующим созывам). А последняя поправка в конституцию Франции в 2002 году снизила срок полномочий президента с 7 до 5 лет. Почувствуйте разницу…

    У нас за 20 лет в Конституцию внесено всего 2 поправки (20 лет без переписки, получается), но одна из них – как раз про увеличение срока полномочий президента до 6 лет. Если добавить, что в России запрещено занимать пост главы государства одному лицу не более двух раз подряд (в США никаких «подряд» нет.

    Нельзя более двух раз хотя бы и с перерывом), то Путин может править страной в сумме дольше, чем Леонид Ильич Брежнев (напомним, что бровеносец царствовал в СССР 18 лет).

    Так стоит ли вносить поправки в наш Основной закон? Президент Путин предлагает объединить Верховный и Высший Арбитражный суды России. Почему бы и нет. Это не принципиально. Вон американцы обходятся как-то одним единственным Верховным судом – и ничего.

    В Госдуму внесено предложение о внесении поправок, которые придадут Русской православной церкви особый статус. В принципе, это допускается в светских государствах. Той или иной конфессии придаётся статус религии, традиционно исповедуемой большинством населения страны. Такие положения содержатся в конституциях Финляндии и Польши. Особые отношения у государства в Великобритании с англиканской, а в Италии – с католической церковью. Можно вроде бы и у нас (но с мусульманами, наверное, нужно будет посоветоваться). Но тогда граждане должны быть готовы платить особый церковный налог, согласиться с тем, что священники будут получать зарплату из бюджета наряду с врачами и учителями. Свят, свят, свят!

    Кстати, уже сегодня некоторые религиозные организации в России вопреки принципу светского государства (ст. 14 Конституции России) находятся в особых отношениях с государством, благодаря которым они освобождены вообще от всех налогов. Чтобы не быть голословными, мы отсылаем читателей к бесплатной интерактивной системе налогового консультирования «Сивков НК» на сайте www.esivkov.ru.

  

  
    Что там снова Жириновский?

    Атут ещё недавно Жириновский написал Путину письмо. Предлагает поменять порядок формирования Совета Федерации. Идея заключается в том, чтобы увеличить количество членов СФ на 12 человек, которых назначал бы лично президент на срок своих полномочий. Эту же идею на встрече с Владимиром Путиным обсуждал и главный коммунист страны – Геннадий Зюганов.

    Смысл ЛДПР-КПРФ-ного предложения в том, чтобы часть сенаторов назначались прямым президентским указом, мимо исполнительной и законодательной власти регионов. Предлагается, чтобы глава государства назначал своих собственных сенаторов на срок собственных полномочий (то есть на все шесть лет). Потом переизбранный или новый президент может этих 12 мужчин (или женщин) как снова назначить, так и ввести в состав сената новые кандидатуры.

    Вообще-то идея о том, что глава государства может назначать в сенат кого его душе угодно, далеко не нова. Так, древнеримский император Калигула назначил сенатором своего любимого коня Инцитатуса. За ним ещё много чудачеств водилось. Он, например, открыто сожительствовал со своей родной сестрой. Так что, нам и в этом с него пример брать?

    Хотя бред лидера ЛДПР имеет под собой определенную логику. Она, правда, отдаёт дешёвой нумерологией. Жириновский предлагает увеличить количество представителей верхней палаты парламента на 12 человек, то есть до 178. Логика партайгеноссе из ЛДПР такова: раньше в России было 89 субъектов федерации, и число членов российского сената составляло как раз 178 человек– по одному представителю от исполнительного и законодательного органа государственной власти. Сейчас в РФ 83 субъекта, а количество сенаторов, соответственно, 166. Вольфович, тяготея к строгой арифметике, хочет вернуть 12 сенаторских мест. Эти места как раз и предлагается зарезервировать для президентских назначенцев.

    В случае если идея введения президентской квоты в Совете Федерации будет реализована, потребуются поправки в ст. 95 Конституции РФ, где написано: «В Совет Федерации входят по два представителя от каждого субъекта Российской Федерации: по одному от представительного и исполнительного органов государственной власти».

    Кроме того, нужно будет вносить изменения и в закон о порядке формирования Совета Федерации. В настоящее время он формируется по следующему принципу: сенаторы от исполнительной власти избираются вместе с кандидатом в главы региона, а сенаторы от регионального парламента, прежде чем попасть в федеральный сенат, должны получить депутатский мандат не ниже законодательного собрания регионов.

    Таким образом, сенаторы, назначенные главой государства, в отличие от остальных членов Совета Федерации, не будут привязаны к регионам. Но ведь по сути своей задача членов Совета Федерации как раз– представлять свои регионы. И, строго говоря, они по закону не имеют даже права голосовать, не сверив позицию либо с администрацией субъекта федерации, в случае если сенатор представляет его исполнительную власть, либо с областной думой, если сенатор представляет власть законодательную. По этой логике 12 сенаторов должны будут сверять свою деятельность с администрацией президента РФ или лично с главой государства. А это противоречит идее федерального парламента, где верхняя палата (в России – Совет Федерации, в США – сенат конгресса) представляет именно и только субъекты федерации (в Америке – штаты), а не кого-нибудь ещё.

    Поэтому реализация предложения Жириновского станет шагом в направлении сокращения прерогатив Совета Федерации как палаты, которая гарантирует интересы регионов. В России сегодня не так много от федерации вообще осталось, мы – и так почти унитарное государство. А тут ещё и очередная кастрация Совета Федерации. Так что, прежде чем воплощать в жизнь идею введения президентской квоты в СФ, нужно десять раз подумать.

    Вообще, если менять положения Конституции о формировании верхней палаты федерального парламента, нужно внести туда положения о прямых выборах сенаторов населением соответствующих субъектов федерации. Так, как это делается в США. Только тогда члены Совета Федерации будут пользоваться таким же авторитетом, как их американские коллеги. Сегодня к ним отношение самое пренебрежительное: кто они такие, их ведь народ не избирал. Легитимность органа власти при демократии достигает пика только в том случае, когда он формируется на прямых всеобщих выборах. «Я – всенародно избранный депутат (президент, губернатор, мэр)» – это весомый аргумент в любом политическом споре. И такого аргумента у членов Совета Федерации нет, не будет его, тем более, у 12-и потенциальных назначенцев Президента.

    Впрочем, Путин сейчас занят поправками, которые связаны с объединением высших судебных органов страны. Так что вероятность реализации очередных затей Жириновского маловероятна. Не до этого сегодня.

  

  
    Заберите суверенитета, сколько хотите

    Однако в Конституции России имеется одно взрывоопасное положение, которое действительно не грех бы и поменять. В ч. 2 ст. 5 республики в составе России именуются государствами. Это вовсе не безобидная фраза. Ведь если в какой-нибудь маленьком, но очень гордом (горном) Урюпистане начнут активно применять формальную логику, то рано или поздно додумаются до идеи о том, что их государство (суверенный политический субъект по определению) может принимать свои законы, противоречащие федеральным. Внимательно почитайте ст. 73 и ч. 6 ст. 76 Конституции – и вы согласитесь, что некоторые основания для этого у них имеются. А то и вовсе можно задуматься о выходе из состава России, благо прямого и категоричного запрета на сецессию Конституция не содержит. Откуда появились на нашу голову эти «государства» в Конституции? Спасибо Борису Ельцину, который летом 1993 года, разъезжая по стране в поисках союзников по борьбе против мятежного Верховного Совета РСФСР, говорил руководителям маленьких и гордых: «Берите суверенитета, сколько хотите!». Может быть, пришла пора взять отданное сгоряча (а то и вообще – спьяну) обратно'!’

    Впрочем, руководство России за 20 лет жизни Конституции доказало, что вовсе не нужно менять Основной закон страны по любому поводу. Стоит взять пример с американцев: не меняя конституцию, они при помощи обычных законов и судебных прецедентов приводят положения архаичного документа в соответствие с реалиями современной жизни.

    Будем надеяться, что наши потомки лет эдак через 200 тоже с гордостью будут говорить о Конституции России

    1993 года рождения и с уважением – о своих предках. Ведь им (то есть нам с вами) хватило мудрости и терпения достойно жить по Основному закону, которому не мешало бы стать более коротким и понятным.

    14.12.2013

  

  
    Глава 861

    Древнегреческие философы любили загадывать мудрёные загадки. Например, если у человека с головы выдёргивать по одному волоску – с какого момента его лысым считать можно? В Кремле эту задачку расщёлкали элементарно. Российские власти умудрились создать многопартийную систему почти без единой партии. Точнее, с одной. Но единой.

  

  
    Партия власти хочет ещё порулить

    Наше избирательное законодательство и законодательство о политических партиях меняется с калейдоскопической быстротой. Ещё несколько лет тому назад благодаря закручиванию гаек число партий в России снизилось до 7, а сегодня их уже 74 и число их стремительно растёт. В Кремле, кажется, не понимают, что делать со всем этим богатством и примеряют разные варианты.

    Так, недавно Госдума одобрила в первом чтении законопроект, меняющий избирательную систему региональных и муниципальных выборов. Согласно законопроекту, который внесён членом Совета Федерации (СФ) Андреем Клишасом, по партийным спискам будет распределена только четверть депутатских мест в региональных заксобраниях, а на местных выборах можно вообще отказаться от использования пропорциональной избирательной системы. Проект одобрила «Единая Россия». Три другие думские партии проголосовали против. Они считают, что единороссы в очередной раз меняют правила политической игры под себя.

    Напомним, что по действующему законодательству по итогам выборов кресла в региональных парламентах и муниципальных представительных органах одномандатники делят со списочниками пополам.

    Как единороссы объясняют миру свою новую идею? Региональным заксобарниям нужно позволить «самостоятельно определять процентное соотношение мандатов», заявил глава думского комитета по конституционному законодательству Владимир Плигин. Он отметил, что «Единая Россия» когда-то вводила «пропорциональную систему для повышения роли узнаваемости политического веса партий». Но та цель была достигнута, партийная политическая система эволюционирует, порождая в обществе запрос на персонализацию политики. «Это происходит не только в России, но и в мире»:, – подчеркнул Плигин.

    Думская оппозиция громко протестует. Она считает, что партия власти окончательно добивает многопартийную систему, поскольку выборы по одномандатным округам легче выиграть кандидатам от «Единой России».

    В Кремле отнеслись к проекту Клишаса положительно. И неудивительно. Ведь главная идея – перевести несистемный протест в системный – будет благодаря новой системе всё более реальной. Системная оппозиция (в российском варианте, по крайней мере) не представляет опасности разрушения вертикали власти.

    В результате законопроект Андрея Клишаса (представляет в СФ исполнительную власть как раз Красноярского края) одобрили в первом чтении 240 думцев (все 236 единороссов и 4 депутата, исключенные из фракции «Справедливая Россия») при необходимом минимуме в 226 голосов. Против проголосовали 205 депутатов трех оппозиционных фракций.

  

  
    Хотим как в Америке

    Кому выгодна новая инициатива? Какие политические силы получают преимущества? Чего на самом деле желают в Кремле? Что получится на самом деле? В кулуарах Госдумы по этим поводам высказываются различные мнения. Одно из них: руководство страны в очередной раз пытается реализовать в России американский двухпартийный проект. Это многопартийная система с двумя доминирующими партиями.

    Если спросить человека с улицы о том, сколько партий существует в США – получим ответ: две, демократы и республиканцы. Правильный ответ: 38 федеральных «третьих» партий, не считая огромного количества региональных. Реального влияния на политику они никогда не оказывают. Если хотим, как в Америке, то главный вопрос: какая сила претендует на роль второй партии. Сегодня ответ– Общероссийский народный фронт (ОНФ).

    Схема вроде бы понятная: на следующих выборах пару тяжеловесов представляют ОНФ во главе с Владимиром Путиным и «Единая Россия» во главе с Дмитрием Медведевым. Такой сценарий отлично объясняет логику законодателей. В политологии это аксиома: хочешь внедрить двухпартийную систему– внедряй мажоритарную систему. Это в своё время неопровержимо доказал Дюверже. Кстати, в США все выборы проводятся исключительно по мажоритарной системе. Там никогда не было выборов по партийным спискам. То же в Великобритании. И в этой стране никогда не было слишком много партий. На победу в парламентских выборах в Соединённом королевстве всегда претендуют две – три партии (консерваторы, лейбористы и либералы). А вот в Германии, где Бундестаг формируется по смешанной системе (половина депутатов по спискам, половина – по одномандатным округам) за последние годы ни одна из 4-х, 5-и ведущих партий не смогла набрать на выборах абсолютное большинство и сформировать однопартийное правительство.

    А что может получиться в России? Скорее всего, у нас будет по знаменитой формуле: хотели как лучше, а получилось как всегда. Двухпартийную систему по американскому образцу мы точно не получим. Пробовали уже, в последний раз на роль второй опоры власти примеряла на себя «Справедливая Россия».

    Менталитет у нас политический не тот, не американский. Нашему избирателю подавай яркого лидера, ему недосуг разбираться в тонкостях идеологических отличий партийных программ. Вывод: ОНФ во главе с мощным Путиным в пух и прах разнесёт «Единую Россию» во главе со слабеньким Медведевым. Нынешняя партия власти после такого фиаско тут же сойдёт с политической арены. Её место займёт ОНФ. Шило на мыло получается. Но и нормальная партийная система тоже будет разрушена. Системная оппозиция вынуждена будет перейти к несистемным методам, на первый план будут выходить яркие личности типа Навального. О стабилизации политической системы останется только мечтать.

  

  
    Дорогу региональной фронде!

    Шутки с партийной системой до добра не доводят. Вспомним историю: разрушив КПСС, партию власти, мы разрушили великую страну. Оказалось, что именно партия скрепляла многонациональное государство, позволяла держать в узде строптивых руководителей союзных республик. Свалили КПСС – и лидеры национальных окраин Советского Союза потянули одеяло на себя.

    Неприятная аналогия напрашивается. Сегодня худо-бедно «Единая Россия» позволяет Кремлю контролировать региональные власти. Партийный аппарат (по крайней мере, в некоторых субъектах федерации) представляет собой альтернативный полюс силы. Реформа политического законодательства, возможно, позволит власти победить ещё на одних думских выборах. Но какой ценой! Победная тактика в очередной раз может обернуться причиной стратегического поражения.

    Вывод. Не стоит пороть горячку. Избирательные реформы следует проводить крайне осторожно. Наш вариант: выборы в Госдуму стоит проводить так же, как и сегодня, по партийным спискам. Роль политических партий в федеральной политике снижать не стоит. На региональном уровне нужно закрепить схему 50/50. Половина депутатов по партийным спискам, вторая половина по одномандатным округам. А вот на местном уровне всех депутатов можно выбирать по одномандатным округам. Ведь на местах роль личностных факторов в политике гораздо выше, чем в регионах или на федеральном уровне.

  

  
    Партийное обрезание или политическая кастрация?

    Законопроект Клишаса – это только цветочки. Недавно Фонд развития гражданского общества выступил с развёрнутой инициативой, реализация которой сломает хребёт многопартийной системе в России. От большинства политических партий в буквальном смысле останутся только рожки, да ножки (или рога и копыта, если вам такой набор нравится больше).

    В чём суть предложений Фонда. Здесь считают, что необходимо «стимулировать развитие партий, которые успешно завоевывают депутатские мандаты, и отфильтровывать тех, кто политически пассивен, неинтересен избирателю или же занимается спойлерством». Для этого предлагается законодательно закрепить комплекс льгот и санкций.

    Льготы нужно предоставлять успешным политическим силам. Так, предлагается наделить региональные власти правом вводить поощрительные субсидии для партий, преодолевших проходной барьер на выборах в законодательные собрания. Переведём с политкорректного языка на русский: любой губернатор сможет кормить, что называется, с руки, тех, кто будет преданно смотреть ему в рот и выполнять любые его прихоти. Это прямой путь к окончательному формированию феодальной системы в России.

    К выборам в Госдуму на равных с парламентскими партиями следует, по мнению авторов доклада, допускать только те партии, которые имеют представительство хотя бы в одном законодательном собрании субъекта федерации. Вывод. Хочешь попасть в Госдуму– будь послушен губернатору. И Госдума очень быстро превратится из органа народного представительства в скопище губернаторских приспешников.

    Имеются в виду депутаты, которые избраны по спискам, или об одномандатниках, избранных в количестве, достаточном для формирования фракции в региональном парламенте. Партии, которые не соответствуют такому критерию, должны собирать подписи граждан.

    Если бы эта инициатива Фонда была закреплена законодательно, а выборы в Госдуму РФ проходили бы уже в этом году, то в них без сбора подписей смогли бы участвовать 12 партий.

    Но это ещё не всё! Предлагается и ещё одна санкция, гораздо более жёсткая, чем требование сбора подписей граждан. К выборам в Госдуму предлагают допускать кроме парламентских только те партии, которые хотя бы раз получили представительство в заксобраниях во время двух предыдущих региональных циклов. Остальные политические силы от участия в думской кампании отсекаются автоматически.

    То есть, непарламентским партиям, имеющим депутатов в региональных парламентах, допуск к федеральным выборам в соответствии с этим правилом не был бы гарантирован. Им пришлось бы подтверждать свое право на участие в думской кампании 2016 года в ходе региональных избирательных циклов 2014–2015 годов. Таким образом, эксперты Фонда лишают серьёзных возможностей партии-дебютанты. А где же им набираться серьёзного политического опыта, как не на федеральных выборах?

    Вам этого мало? Ретивые эксперты не остановились на этих свирепых ограничениях. Партии, которые на протяжении двух избирательных циклов не смогли добиться ни одного депутатского кресла (на федеральных, региональных или муниципальных выборах), или не участвовали в выборах вообще, должны по новой проходить процедуру подтверждения государственной регистрации. А членам их оргкомитетов нужно снова подтверждать желание быть членом этой партии.

    А те партии, которые не смогут обеспечить победу своих кандидатов на протяжении трёх избирательных циклов – вообще по предложению экспертов Фонда должны быть переведены в разряд общественных организаций. То есть – лишены права участвовать в выборах вообще.

  

  
    Политика – это не торговля

    «В маркетинге существует теория, согласно которой избыточное количество альтернатив затрудняет выбор и вызывает у потребителя чувство растерянности и неудовлетворенности. В этом смысле пятьдесят партийных предложений – то же самое, что одно, – утверждают эксперты Фонда. – Поэтому необходим баланс – чтобы, с одной стороны, система была открытой и восприимчивой к настроениям общества и новым идеям, а с другой – необходимо стимулировать партии выполнять свою социальную миссию: через участие в выборах представлять интересы различных социальных групп в госвласти».

    Что на это можно ответить? Может быть, существуют какие-то универсальные маркетинговые решения, но политика и торговля всё-таки принципиально различные сферы. Голоса избирателей – очень специфическая валюта, а партийные программы – весьма необычный товар. Христос когда-то изгнал торгашей из храма. И сегодня они, видимо, пытаются найти своё место в политике. Фонд, как говорится, вам в помощь!

    11.12.2013

  

  
    Глава 867

    Пенсионная система Таиланда выстроена очень продуманно. В этой стране пенсии по старости получают только военные, полицейские, чиновники, врачи, учителя и слоны. Если выбросить из этой схемы слонов, а также прочую экзотику вроде врачей и учителей, мы получим пенсионную систему России в не столь отдалённом будущем. Всё очень логично получается: полиция и армия усмиряют разгневанных налогоплательщиков, которые недовольны работой чиновников. Тут сразу понятно, кому давать пенсии, а кто и так перебьётся. Не верите? Давайте проанализируем ход предлагаемой нам пенсионной реформы.

    Новая пенсионная формула одобрена Правительством России 17 октября 2013 года. Это – самая суть новой пенсионной реформы. Эта самая формула вводит несколько новых жестких требований, которые человек должен выполнить, чтобы иметь право на получение трудовой пенсии. Итак, три условия для того, чтобы не остаться на старости лет без средств к существованию, получая ничтожную социальную пенсию: Пенсионный возраст для женщин 55 лет, для мужчин – 60 лет. Минимальный стаж, который будет постепенно увеличиваться с 5 до 15 лет к 2025 году. Обязательное минимальное количество пенсионных коэффициентов (баллов). Минимальное количество пенсионных баллов для получения трудовой пенсии равняется 30.

    Новая пенсионная формула начнет работать с 1 января 2015 года. Самое таинственное – это те самые пресловутые баллы. Как их можно посчитать? Как они повлияют на размер пенсии? Как пересчитать эти непонятные баллы в привычные всем рубли'? Пенсионный коэффициент формируется исходя из той суммы, которую работодатель платит в Пенсионный фонд своего сотрудника – 22 % от официальной заработной платы. Подобная мера должна, с одной стороны, смягчить условия для получения пенсии, а с другой – стимулировать граждан на трудоустройство в компании, которые выплачивают «белую» заработную плату, ведь если не накопить определенное количество баллов, то о пенсии (точнее, о ее страховой части) можно забыть.

    Приведём несколько примеров. Люди, выходящие на пенсию в 2015 году, когда новая пенсионная формула вступит в силу, должны накопить хотя бы 6,6 баллов, в 2021 году – уже 10 баллов, а начиная с 2025 года минимальный порог, который нужно преодолеть для получения трудовой пенсии, будет установлен аж на уровне 30 баллов! Как заверяет Минтруда России, для накопления такой суммы баллов с зарплатой, которая равна минимальному размеру оплаты труда, понадобится целых 30 лет трудового стажа.

    Что получается? Таким образом, Правительство России практически протаскивает втихую повышение возраста выхода на пенсию. Формально – возраст вроде бы тот же (55 лет для женщин, 60 – для мужчин). Но фактически людей вынуждают уходить на покой всё позже. Только так они смогут заработать необходимое количество хитрых баллов для получения мало-мальски пристойной пенсии. Наверное, в Правительстве уже подсчитали, что будет расти быстрее: реальный средний возраст выхода на пенсию – или средняя продолжительность жизни. Скорее всего, первая цифра будет меняться быстрее. Тем самым, власть снижает возраст дожития – средний срок жизни человека на пенсии. То есть срок, в течение которого гражданин отчисляет средства на старость, растёт, а срок, в течение которого он получает пенсию – сокращается. Правительство нашло изящный способ сэкономить средства на выплату пенсии, но делает это, запутав проблему такой непонятной арифметикой, что в ней никто не может разобраться, а потому и антинародной политикой не возмущается.

  

  
    Ветераны – но не пенсионеры

    Однако подобный «фильтр», как считают эксперты, не смогут пройти около 25 % российских граждан. В зону риска входят люди с малым официальным заработком, домохозяйки и также те, кто работает на условиях неполного рабочего дня. В этом случае даже проработавшие более 30 лет, но не накопившие определенные количество баллов граждане будут получать только социальную пенсию, которую начинают выплачивать в 65 мужчинам и в 60 лет женщинам, то есть на пять лет позже установленного пенсионного возраста. Баллы за трудовую деятельность можно узнать на портале госуслуг или в отделении Пенсионного фонда России. Чтобы узнать размер пенсии, нужно умножить количество баллов на стоимость одного коэффициента. Последнее значение будет устанавливаться ежегодно и публиковаться во всех СМИ. Теоретически, увеличивая и уменьшая этот самый пенсионный коэффициент, государство сможет контролировать размер пенсии.

    Всё в теории неплохо, но есть одна проблема: мы знаем, что наше правительство склонно менять свою политику со скоростью флюгера в ветреный день. Что взбредёт в голову чиновникам завтра – никто предугадать не может. Значит и то, каким образом они будут менять наши коэффициенты, а с ними и правила игры – тоже никто заранее не узнает. Пенсионная политика в России становится абсолютно непредсказуемой!

  

  
    Хочу много баллов

    Для того чтобы резко увеличить количество пенсионных баллов на счету, достаточно продолжить трудовую деятельность после достижения пенсионного возраста. Как заявляет Минтруда, женщина, накопившая к 55 годам 300 баллов и выходящая на заслуженный отдых только к 60 годам, получит еще 50 баллов. Плюс к тому ее индивидуальный трудовой коэффициент будет умножен на коэффициент позднего выхода на пенсию (1,45). То есть общее количество баллов будет равно 500. При этом оплачивать пенсию тех, кто отложил свой выход на заслуженный отдых, будут работающие пенсионеры, то есть люди, получающие и пенсию, и зарплату. Именно их страховые взносы уйдут на повышение пенсий людей, решивших продолжить работать после достижения пенсионного возраста. Хитрая пенсионная политика государства заставляет работающих оплачивать пенсии неработающей части населения. А правительство в это время может прокручивать пенсионные накопления граждан на счетах в зарубежных банках.

  

  
    Дефицит Пенсионного фонда России: покроем и перекроем!

    К чему все-таки приведут все эти игры с баллами и коэффициентами, и насколько вырастут пенсии в будущем? Как пообещал министр труда и социальной защиты Максим Топилин, новая пенсионная формула позволит снизить дефицит Пенсионного фонда с нынешних 2,2 % до 1,2 % от ВВП. Что касается размера пенсии, то к 2030 году средняя пенсия по стране составит 2,5 размера прожиточного минимума пенсионера. В настоящее время средний прожиточный минимум российского пенсионера составляет 6 тысяч рублей в месяц. Для сравнения: средний размер пенсии в Германии составляет сейчас порядка 1,5 тысяч евро. Правда, там на пенсию выходят позже, чем в России. Пенсионный возраст мужчин немцев скоро составит 67 лет (сейчас– 65). Но и живут люди в Германии дольше, а тамошнее правительство не играет с населением в хитрые игры с коэффициентами и баллами.

    Кроме того, российский министр пообещал сохранить индексацию базовой и страховой частей пенсий. Таким образом, новая пенсионная формула фактически заставит россиян трудиться не покладая рук и избегать работодателей, выплачивающих заработную плату в конверте.

  

  
    Нет там никакого дефицита

    Мы попросили прокомментировать ситуацию, которая сложилась вокруг пенсионной реформы, лидера партии «Налогоплательщики России» Евгения Сивкова. Действительно ли новая пенсионная формула призвана спасти Пенсионный фонд России от неизбежного краха? Так ли страшен пресловутый дефицит ПФР?

    «Наверно у всех, кто слышал о пенсионной реформе, сложилась мнение, что пенсионному фонду просто не хватает денег на выплату пенсий в будущем. Оказывается, это вовсе не так. По словам председателя правления ПФР РФ А. Дроздова «дефицита денег у Пенсионного фонда нет. Есть даже профицит, который образуется из-за того, что в накопительную часть поступают страховые взносы, а выплаты пока минимальны». Это не удивительно при низкой средней продолжительности жизни наших граждан. Многие люди долгие годы платят в пенсионные фонды, не доживают до пенсии, а их накопления остаются в распоряжении государства.

    Проблема, оказывается, в другом. Часть выплат из пенсионного фонда делается не за счет взносов. Это, например, материнский капитал, оплата периода, когда люди не работают, а служат в армии, сидят с ребёнком, выплаты, связанные с досрочной пенсией для учителей, военных, полицейских, врачей, работающих на севере и т. д. Так вот эти выплаты делаются за счет трансферов из бюджета, на так называемые льготы. Вот именно этих-то денег и не хватает. По словам А. Дроздова, цель реформы: «скрупулёзно, посмотреть, где есть диспропорция во взносах, в правах, а где это связано со льготами». Красивые слова, но почему бы честно не сказать, что поставлена задача: обязательства государства взвалить на плечи простых граждан, придумать еще одну систему сбора, которая путём имитации пенсионной реформы должна решить проблемы чиновников. Из всех вариантов они выбрали самый простой способ, не требующий умственных усилий: раз мы пообещали льготы, так давайте эти деньги у них же и возьмем. Не правда ли, красиво?», – заявил Евгений Сивков.

  

  
    Наши пенсии: национализация или приватизация?

    Нынешняя пенсионная реформа выгодна не только государству, чиновникам, но и бизнесменам, которые с ним дружат. Реформа предполагает, кроме всего прочего, акционирование негосударственных пенсионных фондов. Сегодня только третья часть россиян 1967 года рождения и позже перевела накопительную часть своих пенсий в негосударственные пенсионные фонда. В правительстве считают, что этого мало, нужно процесс ускорить. Как"? Да очень просто. Нужно повысить эффективность негосударственных пенсионных фондов (НПФ). А для этого их надо передать более эффективным собственникам, то есть акционировать. Тогда, дескать, они станут получать большую прибыль, чем сейчас, и граждане начнут активно перечислять туда свои пенсионные накопления. Пока всё вроде бы логично. Но есть один нюанс: на весь переходный период, связанный с акционированием, то есть до 1 января 2016 года, все поступившие в 2013 году суммы страховых взносов на накопительную часть пенсий, а также поступившие в 2013 и 2014 году дополнительные страховые взносы, взносы работодателей в пользу застрахованного лица, взносы на софинансирование пенсий, средства материнского капитала и чистый финансовый результат от их временного размещения будут инвестироваться в Пенсионный фонд России! То есть пойдут на выплаты пенсий нынешним пенсионерам. Нам, конечно, обещают, что эти средства в дальнейшем, после завершения акционирования негосударственных пенсионных фондов будут возвращены на накопительную систему. Но это – только обещают…

  

  
    Итак, что в сухом остатке

    Одна хорошая новость: нам не повышают пенсионный возраст. А вот новости не очень хорошие. Вводится система баллов, в которой простому человеку невозможно разобраться. И система эта будет меняться каждый год так, как это захотят чиновники. Те, у кого очень маленькая зарплата, рискуют вообще лишиться трудовых пенсий или выходить на пенсию намного позже всех остальных граждан. Правительство фактически изымает накопления людей, которые доверили свои средства негосударственным пенсионным фондам. Эти средства будут направлены на выплату пенсий нынешним пенсионерам, накопления которых в свою очередь используются на выплаты многочисленных льготных пенсий. Кто станет собственником негосударственных пенсионных фондов после акционирования, насколько надёжно будут работать их новые хозяева – неизвестно.

    Итого. Счёт в матче Правительство против пенсионеров 4: 1. Не в нашу пользу. Прямо как в Таиланде, только климат у нас гораздо холоднее. Тёплое пальто покупать надо.

    11.12.2013

    Евгений Сивков на протяжении 20 лет на практике постигал все сложности бухгалтерского учета, затем, обобщая накопленный практический опыт, написал десятки специализированных книг, а теперь предлагает вашему вниманию новую книгу «Современный бухгалтерский учет. Основной курс от аудитора Евгения Сивкова».

    Книга адресована самому широкому кругу читателей: студентам экономических вузов, аспирантам, преподавателям. То есть тем, кто изучает теорию бухучета. А также тем, для кого важны его практические аспекты – бухгалтерам и руководителям предприятий. Студенты получают в свое распоряжение достаточно полный, обстоятельно написанный учебник. Практики – удобное справочное пособие.

    Бухгалтерский учет – это универсальный язык бизнеса, поэтому хотя бы минимальные знания в этой сфере пригодятся каждому.

    Профессия бухгалтера в условиях современной рыночной экономики является одной из самых важных, престижных и высокооплачиваемых. Конечно, если вы будете грамотным и квалифицированным специалистом.

    В общем, всем кто посвятил или только собирается посвятить свою жизнь этой нелегкой, но очень интересной профессии бухгалтера, мы предлагаем эту книгу.

    Речь в ней пойдет о вещах серьезных, в которых остро нуждаются люди, чья трудовая деятельность обязывает их быть умными, честными, усердными, честолюбивыми, внимательными, принципиальными профессионалами.

    При всем прочем, автор надеется, что читатели, осваивая премудрости бухгалтерского учета, не утратят присущее им чувство юмора и будут всегда оставаться в хорошем настроении.

    www.нaлoгoвыeнoвocτи. рф

  

  
    НДС платят все

    Каждый из нас совершает покупки, но мало кто задумывается, что, покупая что-либо, мы платим НДС (налог на добавленную стоимость)[4]. Да, именно мы платим НДС, хотя многие думают, что это делают организации. Организации всего лишь агенты, их задача удержать НДС и перечислить его в бюджет.

    Ставка налога составляет 18 %[5]. А это означает, что с любой покупки мы с вами отдаем государству 18 %! (ставка может быть и 10 % по некоторым товарным группам) своих кровно заработанных средств. Практически невозможно встретить людей, которые бы не слышали, что такое НДС или, в крайнем случае, не видели. Когда вам выдают кассовый чек в магазине или на заправке, когда вы платите за электричество или коммунальные услуги то, как правило, там всегда есть надпись «в том числе НДС». А тем, кто ездит за границу, хорошо знакома система «TAX FREE»[6], когда российские туристы имеют право на возврат части НДС с покупок, которые они вывозят из иностранных государств.

    И тут невольно нужно обратить внимание на то, что кроме зарплатных налогов, составляющих примерно 45 % от вашего заработка, вы еще отдаете 18 % со всего, что покупаете. Без покупок в современном мире вряд ли обойдёшься.

    НДС – это значимая часть бюджета любой семьи, любого гражданина России. Его платят все, и дети, и бабушки, когда покупают конфеты или лекарства. Система уплаты НДС закамуфлирована и сложна, и то, что вы видите в чеке, это лишь небольшая часть громадного айсберга, где все остальное скрыто под толщью темных вод. Но об этом наши граждане даже и не задумываются. Вернее, им не дают такого шанса, так как разобраться без специальной подготовки с НДС невозможно.

    Думать, что это случайность, является глубоким заблуждением. Кто же отдаст на волю случая практически половину налогового бюджета РФ? В 2011 году поступления от НДС составили 39 %, а в 2012 году – 36,5 % от всех налоговых поступлений.

    Я не утверждаю, что НДС, как и любой налог, это зло. Однако, понимая скрытые причины странного существования самого запутанного налога, приходишь к удивительному выводу, что наличие НДС никогда и ни при каких условиях не даст развиваться российской экономике.

  

  
    Откуда взялся НДС и что это такое?

    Изобретателем налога на добавленную стоимость считается немец Вильгельм фон Сименсон. Новый налог назывался «Veredeite Umsatzsteuer»– «облагороженный налог с оборота». Была лишь небольшая проблема– каждая перепродажа товара увеличивала сумму налога и цену этого товара, вызывая «каскадный эффект»

    Чтобы его устранить, в 1948 году Франция ввела систему раздельных платежей: каждая компания, реализовавшая товар и заплатившая налог, могла принять к вычету налог, уплаченный поставщику при приобретении этого товара.

    В современном виде налог на добавленную стоимость появился во Франции 10 апреля 1954 года. Внедрил его французский финансист Морис Лоре[7] (директор по налогам, сборам и НДС Министерства экономики, финансов и промышленности Франции).

    НДС начисляется на всех этапах производства продукции, поэтому налоговое бремя ложится на всех участников цепочки. Но в отличие от налога с продаж (оборота), при котором налоговое бремя также ложится на всех участников цепочки, происходит зачет налогов: налога, который покупатель компенсирует продавцу при покупке его товара, и налога, который покупатель платит, являясь уже продавцом своего товара.

    Очевидно, что такой налог, в отличие от налога с продаж, от которого трудно уклониться и, поощряет спекуляцию, а также коррупцию, так как сложность процедуры начисления налога используется налоговыми органами для давления на бизнес.

    «Каскадный эффект» налога с продаж – это всего лишь маленький недочёт, который можно даже не заметить по сравнению с процедурой возмещения НДС и теми проблемами, которые сваливаются на бизнес и налоговую службу.

    Прежде чем ввести новый налог на территории Франции, налог «проверяли на жизнеспособность» на территории французской колонии в африканском государстве Кот-д'Ивуар до 1968 года, и только после того, как опыт был признан удачным, ввели во Франции. В чем удача, история умалчивает, так как ее в упор не видели аж целых 20 лет.

    Очень важно помнить, что было перед 1968 годом во Франции. А было вот что. В 1967 году де Голль решил поменять американские доллары, которые были обеспечены золотом, на золото и вывез несколько десятков тонн этого металла из США. И вот, по странному совпадению, уже в мае 1968 года случилась стихийная студенческая «оранжевая революция». Все золото было вывезено обратно в США так же, как это было во время развала СССР.

    А на проигравшей территории были приняты законы, якобы положительно влияющие на экономический рост страны. И с этого момента НДС зашагал по миру! Уже в 70-е года он распространился практически во всех европейских странах, и к 1982 году налог с продаж навсегда покинул Европу. Но только не в самих США, где вместо него до сих пор действует налог с продаж по ставке от 3 % до 15 %.

    А чтобы НДС не покинул нас, он всячески поддерживается различными негосударственными и, конечно, независимыми международными организациями. В частности, в 2011 году Международная Налоговая Ассоциация (International Fiscal Assosiation) объявила приз имени Мориса Лоре за исследования в области косвенного налога.

    Зачем, скажите, пожалуйста, Франции нужно было вводить налог, который будет поощрять коррупцию, усложнять процедуру сбора налога, уменьшать ее в физической величине и плодить тысячи налоговых схем ухода от налога?

    НДС – это одно из наказаний, которое постигло Францию за удар в самое уязвимое место США, «ахиллесову пяту» доллара.

  

  
    Современный НДС в России

    В России НДС действует с 1 января 1992 года. Порядок исчисления налога и его уплаты первоначально был определён законом «О налоге на добавленную стоимость», а с 2001 года регулируется главой 21 Налогового кодекса РФ.

    В России НДС был введен правительством Валентина Павлова, того самого Павлова, который в 1991 году публично заверял население, что денежной реформы проводиться не будет, и практически на следующий день подписал распоряжение об изъятии банкнот в 50 и 100 рублей и замену их на купюры нового образца.

    При его правлении с 1 января 1990 года на всей территории Советского Союза действовал налог с продаж, который по методологии был близок НДС.

    А в 1992 году правительством Егора Гайдара был принят закон «О налоге на добавленную стоимость»·. Из книги Егора Гайдара: «Экономика переходного периода. Очерки экономической политики посткоммунистической России. 1998–2002.» М: Дело, 2003. «Принятые в 1991 г. законы были подготовлены в течение всего нескольких месяцев и потому не отличались глубиной проработки, а их юридическая доработка производилась, по существу, уже после принятия законов до их официального опубликования. Сформированная в конце 1991 г. налоговая система во многом напоминала налоговые системы Франции и Италии».

  

  
    Что мы имеем сейчас?

    1. Благодаря введению НДС мелкий бизнес отстранили от больших денег. Все крупные предприятия отказываются работать с теми, кто находится на специальных налоговых режимах или не является плательщиком НДС. НДС сделал мелкий бизнес неконкурентоспособным.

    2. Проблема возмещения налога. Кроме того, что возместить из бюджета крайне сложно, для этого нужно подготовить соответствующей пакет документов. Он является, можно сказать, одним из источников вымывания денег из бюджета и коррупционной составляющей, настоящее «хлебное место». Чего стоит только дело Ольги Степановой, руководителя ИФНС по Москве № 28, известной по скандалу с незаконным возмещением НДС с миллиардными суммами (по информации в прессе речь идет около 80 млрд, рублей). И это только один случай. Все известные дела по НДС редко бывают меньше десятка миллиона рублей и приводят к мысли о «параллельном коррупционном бюджете» России.

    3. Запрещая возмещать НДС из бюджета различными способами, налоговая служба теряет из бюджета миллиардные суммы. «Россия недополучила в бюджет почти 6,5 млрд, рублей за 2010–2012 годы в связи с несовершенством системы возмещения налога на добавленную стоимость (НДС)», – сообщает Счетная палата России. «Недостатки администрирования возмещения НДС ведут к росту расходов федерального бюджета на выплату процентов за несвоевременный возврат НДС (прямых потерь), сумма которых составила на 1 января 2011 года 2,82 млрд, рублей, на 1 января 2012 года – 2,22 млрд, рублей, на 1 ноября 2012 года – 1,42 млрд, рублей», – говорится в сообщении на сайте ведомства. Хочу обратит внимание, что общая сумма собранного НДС в 2012 году составила 1 886 млрд, рублей. Вот где резервы!

    Налоговая служба не в состоянии справиться с возмещением НДС. Это заставляет ее идти на шаги, не прописанные в налоговом кодексе, например, приглашать на комиссии или посылать письма с просьбой самостоятельно уплатить НДС, так как компания работала с «однодневкой».

    Самое важное, что они это заявляют официально и на полном серьезе, нарушая Конституцию РФ и права граждан, тем самым подрывая доверие к власти.

    Что требовать от руководителя налоговой службы, Михаила Мишустина, он всего лишь солдат, он должен заполнить бюджет. Вот что он говорит:[8] «Объем возмещений может создать трудности для исполнения бюджета. Компании создают добавленную стоимость, то есть строят инвестиционные объекты в течение нескольких лет, а предъявление к возмещению производится в течение одного месяца. Если все придут одновременно и предъявят вычет, что случится? Кассовый разрыв. Для решения проблемы ФНС предлагает обязать компании заранее уведомлять налоговую службу о планах по заявлению на возмещение.» По его словам, налоговое ведомство в рамках своих полномочий по администрированию налогов уже координирует такие планы компаний с представителями государства в советах директоров.

    «У нас сейчас налоговая служба будет выстраивать целую систему, препятствующую неправомерному возмещению налога на добавленную стоимость», – сказал Министр финансов РФ Антон Силуанов, в недавнем своем выступлении. «Во всем мире НДС признан более эффективным налогом, чем налог с продаж. С другой стороны, мы уже знаем, как работать с уклонением от уплаты этого налога, с неправильным возмещением налога на добавленную стоимость», – отметил он (информация взята с сайта Минфина РФ).

    В каком мире? В США, в Австралии нет НДС! Если он имеет в виду Запад, то эффективность в экономике вовсе не связаны с налоговой системой, сверх трудолюбием или демократическим устройством Европы, а напрямую связаны с перераспределением мировых ресурсов, доходов других стран и народов в их пользу, НДС тут ни причем.

    Надо так и сказать, вернее признать, что пока мы слабы, налоговый кодекс РФ написан не нами, а победителем в последней холодной войне стала США. И мы не сможем отменить НДС, вернее нам никто не даст этого сделать.

    А пока будет НДС, будет все то, что написано сверху. Пока нам остается только разрабатывать различные методы администрирования, ужесточать их, увеличивать штат налоговой (ошибочка, сейчас деньги идут на «эффективное» программное обеспечение, а налоговиков пытаются сократить), говорить, что нам известны схемы оптимизации налогов, ловить коррупционеров. А с коррупционерами проблем не будет, НДС – будет исправно их поставлять.

    А вам, уважаемые налогоплательщики, вводить электронные счета, увеличивать штат бухгалтерии, защищаться от недобросовестных поставщиков, вам же делать не чего, и просто ждать, когда мы будем самостоятельны и сможем отменить НДС.

    Это будет хотя бы честно перед налогоплательщиками! И будут объяснимы, казалось бы нелепые и противоречащие законам, на первый взгляд, действия Минфина вместе с Налоговой службой. Так бы и сказали: Собирать налоги по современному налоговому кодексу честно – невозможно, а деньги нужны, поэтому собирать мы их будем «по понятиям…»

    11.08.2013

  

  
    Глава 878

    Штрафбаты были созданы Гитлером в начале июля 1941 года в связи с участившимися случаями трусости и дезертирства (Читайте подробно «Военный дневник» начальника генерального штаба сухопутных войск Германии генерала Ф. Гальдера).

    В советской армии штрафные подразделения были созданы в соответствии со знаменитым приказом Сталина № 227 от 28 июля 1942 года, более известным как «Ни шагу назад!».

    В них направлялись разжалованные в рядовые средние и старшие командиры и политработники всех родов войск (т. е. офицеры), нарушившие воинскую дисциплину, а также проявившие трусость и неустойчивость во время боевых действий. Их было приказано ставить на наиболее трудные участки фронта, чтобы дать им возможность кровью искупить свои преступления против Родины.

  

  
    Приказ Сталина № 227 от 28 июля 1942 года (извлечения)

    Враг бросает на фронт все новые силы и, не считаясь с большими для него потерями, лезет вперед, рвется в глубь Советского Союза, захватывает новые районы, опустошает и разоряет наши города и села, насилует, грабит и убивает советское население. Бои идут в районе Воронежа, на Дону, на юге у ворот Северного Кавказа. Немецкие оккупанты рвутся к Сталинграду, к Волге и хотят любой ценой захватить Кубань, Северный Кавказ с их нефтяными и хлебными богатствами. Враг уже захватил Ворошиловград, Старобельск, Россошь, Купянск, Валуйки, Новочеркасск, Ростов-на-Дону, половину Воронежа. Часть войск Южного фронта, идя за паникерами, оставила Ростов и Новочеркасск без серьезного сопротивления и без приказа Москвы, покрыв свои знамена позором.

    Население нашей страны, с любовью и уважением относящееся к Красной Армии, начинает разочаровываться в ней, теряет веру в Красную Армию, а многие из них проклинают Красную Армию за то, что она отдает наш! народ под ярмо немецких угнетателей, а сама утекает на восток.

    Некоторые неумные люди на фронте утешают себя разговорами о том, что мы можем и дальше отступать на восток, так как у нас много территории, много земли, много населения, и что хлеба у нас всегда будет в избытке. Этим они хотят оправдать свое позорное поведение на фронтах. Но такие разговоры являются насквозь фальшивыми и лживыми, выгодными лишь нашим врагам.

    Каждый командир, красноармеец и политработник должен понять, что наши средства небезграничны. Территория Советского государства– это не пустыня, а люди – рабочие, крестьяне, интеллигенция, – наши отцы, матери, жены, братья, дети. Территория СССР, которую захватил и стремится захватить враг, – это хлеб и другие продукты для армии и тыла, металл и топливо для промышленности, фабрики, заводы, снабжающие армию вооружением и боеприпасами, железные дороги. После потери Украины, Белоруссии, Прибалтики, Донбасса и других областей у нас стало намного меньше территории, стало быть стало намного меньше людей, хлеба, металла, заводов, фабрик. Мы потеряли более 70 миллионов населения, более 800 миллионов пудов хлеба в год и более 10 миллионов тонн металла в год. У нас нет уже теперь преобладания над немцами ни в людских резервах, ни в запасах хлеба. Отступать дальше – значит загубить себя и загубить вместе с тем нашу Родину. Каждый новый клочок оставленной нами территории будет всемерно усиливать врага и всемерно ослаблять нашу оборону, нашу Родину.

    Поэтому надо в корне пресекать разговоры о том, что мы имеем возможность без конца отступать, что у нас много территории, страна наша велика и богата, населения много, хлеба всегда будет в избытке. Такие разговоры являются лживыми и вредными, они ослабляют нас и усиливают врага, ибо, если не прекратим отступления, останемся без хлеба, без топлива, без металла, без сырья, без фабрик и заводов, без железных дорог.

    Из этого следует, что пора кончить отступление.

    Ни шагу назад! Таким теперь должен быть наш главный призыв.

    Надо упорно, до последней капли крови защищать каждую позицию, каждый метр советской территории, цепляться за каждый клочок советской земли и отстаивать его до последней возможности.

    Наша Родина переживает тяжелые дни. Мы должны остановить, а затем отбросить и разгромить врага, чего бы это нам ни стоило. Немцы не так сильны, как это кажется паникерам. Они напрягают последние силы. Выдержать их удар сейчас, в ближайшие несколько месяцев – это значит обеспечить за нами победу.

    Можем ли выдержать удар, а потом и отбросить врага на запад? Да, можем, ибо наши фабрики и заводы в тылу работают теперь прекрасно и наш фронт получает все больше и больше самолетов, танков, артиллерии, минометов.

    Чего же у нас не хватает?

    Не хватает порядка и дисциплины в ротах, батальонах, полках, дивизиях, в танковых частях, в авиаэскадрильях. В этом теперь наш главный недостаток. Мы должны установить в нашей армии строжайший порядок и железную дисциплину, если мы хотим спасти положение и отстоять Родину…

    Отныне железным законом дисциплины для каждого командира, красноармейца, политработника должно являться требование – ни шагу назад без приказа высшее командования.

    Командиры роты, батальона, полка, дивизии, соответствующие комиссары и политработники, отступающие с боевой позиции без приказа свыше, являются предателя ми Родины. С такими командирами и политработниками поступать надо как с предателями Родины.

    Таков призыв нашей Родины.

    Выполнять этот призыв – значит отстоять нашу землю, спасти Родину, истребить и победить ненавистного врага…

    Верховное Главнокомандование Красной Армии приказывает:

    1. Военным советам фронтов и прежде всего командующим фронтами:

    а) безусловно ликвидировать отступательные настроения в войсках и железной рукой пресекать пропаганду; о том, что мы можем и должны якобы отступать и дальше на восток, что от такого отступления не будет якобы вреда;

    б) безусловно снимать с поста и направлять в Ставке для привлечения к военному суду командующих армиями, допустивших самовольный отход войск с занимаемых позиций, без приказа командования фронта;

    в) сформировать в пределах фронта от одного до трех (смотря по обстановке) штрафных батальонов (по 800 человек), куда направлять средних и старших командиров и соответствующих политработников всех родов войск, провинившихся в нарушении дисциплины по трусости или неустойчивости, и поставить их на более трудные участки фронта, чтобы дать им возможность искупить кровью свои преступления против Родины.

    2. Военным советам армий и прежде всего командующим армиями:

    а) безусловно снимать с постов командиров и комиссаров корпусов и дивизий, допустивших самовольный отход войск с занимаемых позиций без приказа командования армии, и направлять их в военный совет фронт, для предания военному суду;

    б) сформировать в пределах армии 3–5 хорошо вооруженных заградительных отрядов (до 200 человек в каждом), поставить их в непосредственном тылу неустойчивых дивизий и обязать их в случае паники и беспорядочного отхода частей дивизии расстреливать на месте паникеров и трусов и тем помочь честным бойцам дивизий выполнить свой долг перед Родиной;

    в) сформировать в пределах армии от пяти до десяти (смотря по обстановке) штрафных рот (от 150 до 200 человек в каждой), куда направлять рядовых бойцов и младших офицеров, провинившихся в нарушении дисциплины по трусости или неустойчивости, и поставить их на трудные участки армии, чтобы дать им возможность искупить кровью свои преступления перед Родиной.

    3. Командирам и комиссарам корпусов и дивизий:

    а) безусловно снимать с постов командиров и комиссаров полков и батальонов, допустивших самовольный отход частей без приказа командира корпуса или дивизии, отбирать у них ордена и медали и направлять их в военные советы фронта для предания военному суду;

    б) оказывать всяческую помощь и поддержку заградительным отрядам армии в деле укрепления порядка и дисциплины в частях.

    Приказ прочесть во всех ротах, эскадронах, батареях, эскадрильях, командах, штабах.

    10.07.2013

    Вы когда-нибудь задумывались о бессмертии или вечной молодости? Возможно, Вы полагаете, что это – несбыточная мечта или далёкое будущее, до которого мы прока не можем дотянуться? А смерть – это неизбежность или ошибка природы? Так почему же умирают люди, и могут ли они этому сопротивляться? Автор этой книги задался подобными вопросами.

    Изучив тысячу разных источников информации и побывав твм, где живут долгожители (в так называемых «голубых зонах»), он приоткрыл дверь в бессмертие! А войдёте Вы в неё, или нет – решать только Вам!

    «Как опоздать на собственную смерть» – новый хит от Евгения Сивкова. Неопровержимые доказательствавозможности существования бессмертия и разработанная теория достижения бессмертия делают эту книгу уникальной во всех отношениях. А идеи, затронутые в ней, легли в основу разрабатываемой установки «Снегурочка», способной приостановить наступление старости.

    Вам интересно? Не останавливайтесь: эта книга – настоящая находка для тех, кто хочет прожить эту жизнь как можно дольше и на протяжении всей жизни выглядеть молодо.

  

  
    Глава 880

    Официальным адресом организации является только тот, который указан в ЕГРЮЛ

    Существенно дополняются положения ст. 51 ГК РФ о госрегистрации юридических лиц. В кодексе будет прописано, что сведения об организации, указанные в ЕГРЮЛ, в том числе его адрес, считаются действительными (то есть презюмируется, что связаться с организацией можно именно по этому адресу и ни по какому другому).

    Компания не имеет права ссылаться на то, что фактически находится по какому-либо иному адресу. Причем если это так, то организация обязана возместить убытки, которые причинены другим участникам гражданского оборота вследствие того, что в ЕГРЮЛ указан недостоверный адрес.

    Что касается налоговых органов, то они до госрегистрации юрлица (изменений его устава, включения иных данных, не связанных с изменениями устава) будут обязаны проверить, достоверны ли данные, включаемые в реестр. При этом инспекция должна заблаговременно сообщить заинтересованным лицам (то есть собственнику здания, по адресу которого компания желает зарегистрироваться) о предстоящей госрегистрации. Данные лица вправе направить в ИФНС возражения относительно предстоящей регистрации. Чиновники обязаны их рассмотреть и принять решение.

    Отказ в госрегистрации и уклонение от нее могут быть оспорены в суде. И с другой стороны, суды уполномочены признать госрегистрацию недействительной в связи с допущенными грубыми нарушениями закона, если таковые носят неустранимый характер.

    Кроме того, ст. 31 «Права налоговых органов» НК РФ дополняется указанием, что инспекции направляют организации документы по адресу места ее нахождения, указанному в ЕГРЮЛ.

    Компании обязаны отчитаться о приеме электронного письма инспекции

    У налогоплательщиков, которые должны представлять декларации в электронной форме, появятся новые обязанности:

    • обеспечить получение от инспекции документов в электронной форме через оператора электронного документооборота.

    • передать в инспекцию через оператора квитанцию о приеме таких документов в течение 6 дней со дня их отправки.

    Если квитанция не будет передана в указанный срок, налоговый орган может в течение 10 дней приостановить операции по счетам компании. Такие последствия повлечет отсутствие у ИФНС квитанции о приеме организацией требования о представлении документов или пояснений, либо уведомления о вызове в инспекцию.

    Налоговые органы и полиция получат доступ к счетам физических лиц.

    Банки обяжут выдавать налоговикам и полицейским, осуществляющим оперативно-розыскную деятельность, справки о наличии счетов и вкладов клиентов. Причем не только организаций и предпринимателей, но и физических лиц. Налоговые органы будут иметь также доступ к операциям с электронными денежными средствами.

    Фискальным органам банки должны будут предоставить указанную информацию в течение 3 дней на основании мотивированного запроса. А полиции – на основании судебного решения.

    В отношении организаций и ИП запрос может быть направлен налоговыми органами в случаях:

    1) проведения налоговых проверок;

    2) истребования документов (информации) в соответствии со ст. 93.1 НК РФ;

    3) вынесения решения:

    • о взыскании налога;

    • о приостановлении операций по счетам организации, ИП;

    • о приостановлении переводов электронных денежных средств;

    • об отмене приостановления операций по счетам организации, ИП, отмене приостановления переводов электронных денежных средств.

    В отношении физлиц запрос будет направляться ИФНС при наличии согласия руководителя УФНС или руководителя ФНС РФ (либо его заместителя) в случаях:

    • проведения налоговых проверок в отношении этих лиц;

    • истребования у них документов (информации) в соответствии с п. 1 ст. 93.1 кодекса.

    По инициативе органов ОРД с санкции суда банки должны предоставлять сведения при наличии у полиции данных о признаках преступлений и лицах, имеющих к ним отношение, если нет достаточных данных для решения вопроса о возбуждении уголовного дела. Результаты ОРД разрешается направлять не только в органы дознания, следователям и судам, но и в налоговые органы.

    Декларация по НДС по общему правилу будет сдаваться в электронной форме

    Плательщики НДС (в том числе налоговые агенты), а также те лица, которые данный налог не платят, но выставляют счета-фактуры с НДС, будут обязаны представить в налоговые органы декларацию в электронной форме.

    Сдавать декларацию на бумаге смогут налоговые агенты, не являющиеся плательщиками НДС или являющиеся плательщиками, освобожденными от исполнения соответствующих обязанностей. Однако такое исключение не будет действовать в случае выставления и (или) получения ими счетов-фактур при осуществлении предпринимательской деятельности в интересах другого лица на основе договоров поручения, комиссии либо агентских договоров. Кроме того, в этих случаях данным лицам придется вести журналы учета полученных и выставленных счетов-фактур и представлять эти журналы в налоговые органы в те же сроки, что и декларацию.

    В ходе камеральной проверки дозволяется осмотр помещений и документов

    Если в ходе проведения камеральной ревизии будет подана уточненная декларация с меньшей суммой налога к уплате, инспекция может потребовать в течение 5 дней представить пояснения. Аналогичное требование компания получит, если в декларации будет заявлен полученный в отчетном (налоговом) периоде убыток.

    Кроме того, представители налоговых органов получат право проводить осмотр территорий и помещений, документов и предметов проверяемого лица не только при выездной ревизии, но и при камеральной проверке декларации по НДС.

  

  
    Снижается порог уголовной ответственности

    В УК РФ вносятся поправки, которые расширяют основания для привлечения к ответственности за экономические преступления.

    Так, за отмывание денежных средств в крупном размере (ч. 2 ст. 174, 174.1 УК РФ) санкции станут немного ниже, но при этом существенно снижается порог крупного размера – с 6 млн. рублей до 1,5 млн. рублей. Таким образом, фактически санкции ужесточаются. А сумма в 6 млн. рублей теперь будет считаться особо крупным размером и повлечет более суровое наказание.

    Аналогичным образом скорректирован и ряд других санкций, например, за невозвращение из-за границы средств в иностранной валюте (ст. 193 УК РФ). Деяние будет квалифицироваться по ч. 1 данной статьи, если сумма превышает 6 млн. рублей, а не 30 млн. рублей, как сейчас. Прежний лимит будет являться крупным и станет основанием для более серьезного наказания по ч. 2 указанной статьи.

    Контрабанда денежных средств и денежных инструментов через таможенную границу Таможенного союза станет уголовно наказуемой – наказывать за это будут по новой ст. 200.1 УК РФ.

    27.06.2013

  

  
    Обобщения практики применения законодательства Российской Федерации о противодействии легализации (отмыванию) доходов

    МИНИСТЕРСТВО ФИНАНСОВ РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

    ПИСЬМО от 6 июня 2013 г. № 07-02-05/20990

    В порядке обобщения практики применения законодательства Российской Федерации о противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма Департамент регулирования бухгалтерского учета, финансовой отчетности и аудиторской деятельности обращает внимание аудиторских организаций, аудиторов на следующее.

    1. При выполнении требований Федерального закона от 7 августа 2001 г. № 115-ФЗ «О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма» (далее – Федеральный закон № 115-ФЗ) аудиторские организации, аудиторы должны следовать Руководству по применению подхода, основанного на оценке риска, для бухгалтеров, принятому Группой разработки финансовых мер борьбы с отмыванием денег (ФАТФ).

    2. При выполнении требований Федерального закона № 115-ФЗ особое внимание должно быть уделено клиентам, осуществляющим операции с денежными средствами или иным имуществом, предусмотренные в пункте 1 статьи 7.1 Федерального закона № 115-ФЗ (далее– Операции), с контрагентами из государств и территорий:

    а) предоставляющих льготный налоговый режим налогообложения и (или) не предусматривающих раскрытия и предоставления информации при проведении финансовых операций. Перечень государств и территорий, предоставляющих льготный налоговый режим налогообложения и (или) не предусматривающих раскрытия и предоставления информации при проведении финансовых операций, утвержден приказом Минфина России от 13 ноября 2007 г. № 108н;

    б) не выполняющих или частично выполняющих рекомендации ФАТФ по противодействию легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма. Перечень государств (территорий), которые не выполняют рекомендации Группы разработки финансовых мер борьбы с отмыванием денег (ФАТФ), утвержден приказом Федеральной службы по финансовому мониторингу от 10 ноября 2011 г. № 361.

  

  
    Действия аудитора при оказании аудиторских услуг

    3. Исходя из положений федерального стандарта аудиторской деятельности ФСАД 6/2010 «Обязанности аудитора по рассмотрению соблюдения аудируемым лицом требований нормативных правовых актов в ходе аудита», утвержденного приказом Минфина России от 17 августа 2010 г. № 90н, входе аудита бухгалтерской (финансовой) отчетности аудитор обязан учесть (рассмотреть) соблюдение аудируемым лицом нормативных правовых актов Российской Федерации, в том числе Федерального закона № 115-ФЗ. Рассмотрению, в частности, подлежит соблюдение аудируемым лицом установленных Федеральным законом № 115-ФЗ или в соответствии с ним требований в отношении идентификации клиентов, организации внутреннего контроля, фиксирования, хранения и представления информации.

    4. При рассмотрении соблюдения аудируемым лицом установленных Федеральным законом № 115-ФЗ или в соответствии с ним требований в отношении обязательного представления/направления в уполномоченный орган (Федеральную службу по финансовому мониторингу) сведений об операциях с денежными средствами и иным имуществом особое внимание должно быть обращено на следующее.

    4.1. В соответствии с Федеральным законом № 115-ФЗ организация, осуществляющая операции с денежными средствами или иным имуществом (статья 5), представляет/направляет непосредственно в уполномоченный орган в сроки, установленные Федеральным законом № 115-ФЗ:

    1) сведения об операциях с денежными средствами или иным имуществом, подлежащих обязательному контролю (статья 6);

    2) сведения об операциях с денежными средствами или иным имуществом, в отношении которых у работников данной организации на основании реализации программ осуществления внутреннего контроля возникают подозрения, что какими-либо из этих операций осуществляются в целях легализации (отмывания) доходов, полученных преступным путем, или финансирования терроризма (часть 3 статьи 7).

    4.2. В соответствии со статьей 6 Федерального закона № 115-ФЗ следующие операции с денежными средствами или иным имуществом подлежат обязательному контролю:

    а) операция с денежными средствами или иным имуществом, если сумма, на которую она совершается, равна или превышает 600 000 рублей либо равна сумме в иностранной валюте, эквивалентной 600 000 рублей, или превышает ее, а по своему характеру данная операция относится к одному из следующих видов операций:

    1) операции с денежными средствами в наличной форме:

    • снятие со счета или зачисление на счет юридического лица денежных средств в наличной форме в случаях, если это не обусловлено характером его хозяйственной деятельности;

    • покупка или продажа наличной иностранной валюты физическим лицом;

    • приобретение физическим лицом ценных бумаг за наличный расчет;

    • получение физическим лицом денежных средств по чеку на предъявителя, выданному нерезидентом;

    • обмен банкнот одного достоинства на банкноты другого достоинства;

    • внесение физическим лицом в уставный (складочный) капитал организации денежных средств в наличной форме;

    2) зачисление или перевод на счет денежных средств, предоставление или получение кредита (займа), операции с ценными бумагами в случае, если хотя бы одной из сторон является физическое или юридическое лицо, имеющее соответственно регистрацию, место жительства или место нахождения в государстве (на территории), которое (которая) не участвует в международном сотрудничестве в сфере противодействия легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма[9], либо одной из сторон является лицо, владеющее счетом в банке, зарегистрированном в указанном государстве (на указанной территории);

    3) операции по банковским счетам (вкладам):

    • размещение денежных средств во вклад (на депозит) с оформлением документов, удостоверяющих вклад (депозит) на предъявителя;

    • открытие вклада (депозита) в пользу третьих лиц с размещением в него денежных средств в наличной форме;

    • перевод денежных средств за границу на счет (вклад), открытый на анонимного владельца, и поступление денежных средств из-за границы со счета (вклада), открытого на анонимного владельца;

    • зачисление денежных средств на счет (вклад) или списание денежных средств со счета (вклада) юридического лица, период деятельности которого не превышает трех месяцев со дня его регистрации, либо зачисление денежных средств на счет (вклад) или списание денежных средств со счета (вклада) юридического лица в случае, если операции по указанному счету (вкладу) не производились с момента его открытия;

    4) иные сделки с движимым имуществом:

    • помещение ценных бумаг, драгоценных металлов, драгоценных камней, ювелирных изделий из них и лома таких изделий или иных ценностей в ломбард;

    • выплата физическому лицу страхового возмещения или получение от него страховой премии по страхованию жизни или иным видам накопительного страхования и пенсионного обеспечения;

    • получение или предоставление имущества по договору финансовой аренды (лизинга);

    • переводы денежных средств, осуществляемые некредитными организациями по поручению клиента;

    • скупка, купля-продажа драгоценных металлов и драгоценных камней, ювелирных изделий из них и лома таких изделий;

    • получение денежных средств в виде платы за участие в лотерее, тотализаторе (взаимном пари) и иных основанных на риске играх, в том числе в электронной форме, и выплата денежных средств в виде выигрыша, полученного от участия в указанных играх;

    • предоставление юридическими лицами, не являющимися кредитными организациями, беспроцентных займов физическим лицам и (или) другим юридическим лицам, а также получение такого займа;

    б) сделка с недвижимым имуществом, если сумма, на которую она совершается, равна или превышает 3 000 000 рублей либо равна сумме в иностранной валюте, эквивалентной 3 000000 рублей, или превышает ее;

    в) операция по получению некоммерческой организацией денежных средств и (или) иного имущества от иностранных государств, международных и иностранных организаций, иностранных граждан и лиц без гражданства подлежит обязательному контролю, если сумма, на которую совершается данная операция, равна или превышает 200 000 рублей либо равна сумме в иностранной валюте, эквивалентной 200 000 рублей, или превышает ее;

    г) операция с денежными средствами или иным имуществом в случае, если хотя бы одной из сторон является организация или физическое лицо, в отношении которых имеются полученные в установленном в соответствии с Федеральным законом № 115-ФЗ порядке сведения об их причастности к экстремистской деятельности или терроризму, либо юридическое лицо, прямо или косвенно находящееся в собственности или под контролем таких организации или лица, либо физическое или юридическое лицо, действующее от имени или по указанию таких организации или лица. Перечень организаций и физических лиц, в отношении которых имеются сведения об их причастности к экстремистской деятельности или терроризму, определяется Федеральной службой по финансовому мониторингу в соответствии с постановлением Правительства Российской Федерации от 18 января 2003 г. № 27. Федеральная служба по финансовому мониторингу формирует и ведет электронную базу данных такого перечня.

    4.3. В соответствии с частью 3 статьи 7 Федерального закона № 115-ФЗ сведения об операциях с денежными средствами или иным имуществом, в отношении которых у работников данной организации на основании реализации программ осуществления внутреннего контроля возникают подозрения, что эти операции осуществляются в целях легализации (отмывания) доходов, полученных преступным путем, или финансирования терроризма, направляются в Федеральную службу по финансовому мониторингу независимо оттого, относятся или не относятся указанные операции к операциям, предусмотренным статьей 6 Федерального закона № 115-ФЗ, т. е. подлежащим обязательному контролю.

    5. Проведение соответствующих аудиторских процедур имеет особое значение при аудите бухгалтерской (финансовой) отчетности организаций, определенных статьей 5 Федерального закона № 115-ФЗ: кредитных организаций, профессиональных участников рынка ценных бумаг, страховых организаций и лизинговых компаний, организаций, осуществляющих управление инвестиционными фондами или негосударственными пенсионными фондами, организаций, оказывающих посреднические услуги при осуществлении сделок купли-продажи недвижимого имущества, кредитных потребительских кооперативов, др.

    6. Выполненные аудиторские процедуры и результаты их должны быть документально оформлены.

    7. При выявлении фактов несоблюдения аудируемым лицом требований, установленных Федеральным законом № 115-ФЗ, аудитор обязан предпринять меры, предусмотренные данным Федеральным законом, а также ФСАД 6/2010. В случае, когда законодательство Российской Федерации предусматривает обязанность аудитора проверить соответствие деятельности аудируемого лица требованиям определенного нормативного правового акта, аудитор должен включить в план аудита специальные тесты и сообщить информацию об обнаруженных фактах несоблюдения требований такого акта или своих подозрениях уполномоченному государственному органу. Например, информацию в отношении легализации (отмывания) доходов, полученных преступным путем, или финансирования терроризма.

    8. Согласно федеральному стандарту аудиторской деятельности ФСАД 5/2010 «Обязанности аудитора по рассмотрению недобросовестных действий в ходе аудита», утвержденному приказом Минфина России от 17 августа 2010 г № 90н, при планировании, выполнении и оценке результатов аудиторских процедур, а также при подготовке аудиторского заключения аудитор должен рассмотреть риск существенных искажений бухгалтерской отчетности, возникающих в результате недобросовестных действий, В случае, если аудитор выявил или подозревает недобросовестные действия, то он должен определить, обязан ли он сообщить в случае или подозрениях стороне, внешней по отношению к аудируемому лицу, в том числе уполномоченному государственному органу. Например, информацию в отношении легализации (отмывания) доходов, полученных преступным путем, или финансирования терроризма.

    9. Процедуры, аналогичные указанным в пунктах 3–8 настоящего письма, целесообразно осуществлять при оказании сопутствующих аудиту услуг.

  

  
    Действия аудитора при оказании прочих, связанных с аудиторской деятельностью услуг

    10. В случаях, когда лицо, осуществляющее предпринимательскую деятельность в сфере оказания юридических и бухгалтерских услуг (далее – обслуживающее лицо), готовит или осуществляет от имени или по поручению своего клиента Операции, оно обязано идентифицировать клиентов, организовать внутренний контроль, фиксировать и хранить информацию.

    11. Пунктом 1 статьи 7.1 Федерального закона № 115-ФЗ предусмотрены следующие сделки и финансовые операции с денежными средствами или иным имуществом:

    а) сделки с недвижимостью;

    б) управление денежными средствами, ценными бумагами или иным имуществом клиента;

    в) управление банковскими счетами или счетами ценных бумаг;

    г) привлечение денежных средств для создания организаций, обеспечения их деятельности или управления ими;

    д) создание организаций, обеспечение их деятельности или управления ими, а также куплю-продажу организаций.

  

  
    Идентификация клиентов

    12. Обслуживающее лицо обязано идентифицировать лицо, находящееся у него на обслуживании, и установить следующие сведения:

    • в отношении физического лица – фамилию, имя, а также отчество (если такое не вытекает из закона или национального обычая), гражданство, реквизиты документа, удостоверяющего личность, данные миграционной карты, документа, подтверждающего право иностранного гражданина или лица без гражданства на пребывание (проживание) в Российской Федерации, адрес места жительства (регистрации) или места пребывания, идентификационный номер налогоплательщика (при его наличии);

    • в отношении юридического лица – наименование, идентификационный номер налогоплательщика или код иностранной организации, государственный регистрационный номер, место государственной регистрации и адрес местонахождения.

    13. Идентификация клиента также включает следующие мероприятия:

    • определение принадлежности клиента к иностранному публичному должностному лицу (проводится в отношении физических лиц);

    • выявление юридических и физических лиц. имеющих соответственно регистрацию, место жительства или место нахождения в государстве (на территории), которое (которая) не выполняет рекомендации ФАТФ[10], либо использующих счета в банке, зарегистрированном в указанном государстве (на указанной территории);

    • оценка и присвоение клиенту степени (уровня) риска совершения клиентом операций в целях легализации (отмывания) доходов, полученных преступным путем, и финансирования терроризма (далее – степень (уровень) риска);

    • обновление сведений, полученных в результате идентификации клиентов организации, установления и идентификации выгодоприобретателей.

    14. При идентификации клиентов целесообразно предусматривать использование анкетирования, т. е. составление документа, содержащего сведения о клиенте обслуживающего лица и деятельности клиента, а также сведения о выгодоприобретателе. Анкета клиента составляется на бумажном носителе или в виде электронного документа. Анкета клиента, составленная в виде электронного документа, при переносе на бумажный носитель заверяется подписью сотрудника обслуживающего лица, ответственного за работу с клиентом. Сведения, содержащиеся в анкете клиента, хранящейся в электронном виде, при переносе на бумажный носитель по своему содержанию должны соответствовать их электронному аналогу.

    15. Принадлежность лица к категории иностранных публичных должностных лиц или должностных лиц публичных международных организаций определяется в соответствии с рекомендациями ФАТФ. Согласно Глоссарию к рекомендациям ФАТФ иностранные публичные должностные лица – это лица, которым доверены или были доверены значительные публичные функции другой страной, например, главы государств или правительств, видные политики, старшие правительственные, судебные или военные сотрудники, старшие руководители государственных корпораций, видные деятели политических партий.

    16. В рамках идентификации клиента, а также при проведении операций и сделок обслуживающее лицо оценивает и присваивает клиенту степень (уровень) риска.

    16.1. Обслуживающее лицо оценивает степень (уровень) риска с учетом признаков операций, видов и условий деятельности, имеющих повышенный риск совершения клиентами операций в целях легализации (отмывания) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма, самостоятельно включенных обслуживающим лицом в правила внутреннего контроля с учетом рекомендаций ФАТФ.

    16.2. Обслуживающее лицо оценивает степень (уровень) риска при возникновении деловых отношений с клиентом (принятии его на обслуживание), в ходе обслуживания клиента (по мере совершения операций (сделок), в иных случаях, предусмотренных обслуживающим лицом в правилах внутреннего контроля.

    16.3. Для оценки степени (уровня) риска клиента, а также в целях последующего контроля за его изменением обслуживающее лицо осуществляет постоянный мониторинг операций (сделок) клиента по мере их совершения.

    16.4. Если операции (сделки) или деятельность клиента отнесены к повышенному риску, обслуживающее лицо уделяет повышенное внимание операциям (сделкам), проводимым этим клиентом, в целях выявления оснований для документального фиксирования информации, предусмотренных абзацем 4 пункта 2 статьи 7 Федерального закона № 115-ФЗ, операций, подпадающих под критерии и признаки необычных сделок, предусмотренные в правилах внутреннего контроля, и в целях представления в Федеральную службу по финансовому мониторингу сведений об операциях, установленных пунктом 3 статьи 7 Федерального закона № 115-ФЗ.

    16.5. Результаты оценки степени (уровня) риска не должны быть доступны иным лицам, за исключением органов государственной власти в соответствии с их компетенцией в случаях, установленных законодательством Российской Федерации.

    17. Обслуживающее лицо должно обновлять сведения о клиенте и выгодоприобретателе не реже одного раза в год при установлении отношений длящегося характера либо при повторном обращении клиента, совершавшим «разовые операции», а также если у него возникли сомнения в достоверности сведений, полученных ранее в результате реализации Программы идентификации, или в отношении клиента или операции возникли подозрения в том, что они связаны с легализацией (отмыванием) доходов, полученных преступным путем, или финансированием терроризма.

    17.1. Пересмотр степени (уровня) риска и обновление сведений, полученных в результате идентификации клиента, могут производиться также в иных случаях в порядке и сроки, установленные обслуживаюьцим лицом в правилах внутреннего контроля.

    18. Согласно постановлению Правительства Российской Федерации от 5 декабря 2005 г. № 715 требования к идентификации клиентов (лиц, находящихся на обслуживании) и выгодоприобретателей, в том числе с учетом степени (уровня) риска, установлены Положением о требованиях к идентификации клиентов и выгодоприобретателей, в том числе с учетом степени (уровня) риска совершения клиентом операций в целях легализации (отмывания) доходов, полученных преступным путем, и финансирования терроризма, утвержденным приказом Федеральной службы по финансовому мониторингу от 17 февраля 2011 г. № 59.

  

  
    Организация внутреннего контроля

    19. В целях предотвращения легализации (отмывания) доходов, полученных преступным путем, и финансирования терроризма обслуживающие лица обязаны:

    а) разрабатывать правила внутреннего контроля и программы его осуществления,

    б) назначать специальных должностных лиц, ответственных за соблюдение указанных правил и реализацию указанных программ,

    в) предпринимать иные внутренние организационные меры.

    20. Правила внутреннего контроля обслуживающего лица должны включать порядок документального фиксирования необходимой информации, порядок обеспечения конфиденциальности информации, квалификационные требования к подготовке и обучению кадров, а также критерии выявления и признаки необычных сделок с учетом особенностей деятельности этого лица.

    20.1. Правила внутреннего контроля разрабатываются обслуживающим лицом в соответствии с Требованиями к правилам внутреннего контроля, разрабатываемым организациями, осуществляющими операции с денежными средствами или иным имуществом (за исключением кредитных организаций), утвержденными постановлением Правительства Российской Федерации от 30 июня 2012 г. № 667.

    20.2. Правила внутреннего контроля являются документом, который:

    а) регламентирует организационные основы работы, направленной на противодействие легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма, у обслуживающего лица;

    б) устанавливает обязанности и порядок действий должностных лиц и работников в целях осуществления внутреннего контроля;

    в) определяет сроки выполнения обязанностей в целях осуществления внутреннего контроля, а также лиц, ответственных за их реализацию.

    20.3. Правила внутреннего контроля утверждаются руководителем обслуживающего лица.

    21. Квалификационные требования к специальным должностным лицам, ответственным за соблюдение правил внутреннего контроля и программ его осуществления, а также требования к подготовке и обучению кадров определяются в соответствии с порядком, установленным постановлением Правительства Российской Федерации от 5 декабря 2005 г. № 715.

    21.1. К специальным должностным лицам обслуживающего лица, ответственным за соблюдение правил внутреннего контроля и программ его осуществления, предъявляются следующие квалификационные требования:

    • наличие высшего профессионального образования по специальностям, относящимся к группе специальностей «Экономика и управление», либо по специальности «Юриспруденция», относящейся к группе специальностей «Гуманитарные и социальные науки», подтвержденного в установленном порядке, а при отсутствии указанного образования – опыта работы не менее двух лет на должностях, связанных с исполнением обязанностей по противодействию легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма;

    • прохождение обучения в целях противодействия легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма в соответствии с требованиями, установленными Федеральной службой по финансовому мониторингу.

    21.2. Полномочия, а также обязанности, возлагаемые на специальные должностные лица обслуживающего лица, устанавливаются в правилах внутреннего контроля.

    21.3. Требования к подготовке и обучению кадров обслуживающих лиц в целях противодействия легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма, в том числе формы, программы, периодичность и сроки подготовки обучения, установлены Положением о требованиях к подготовке и обучению кадров организаций, осуществляющих операции с денежными средствами или иным имуществом, в целях противодействия летализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма, утвержденным приказом Федеральной службы по финансовому мониторингу от 3 августа 2010 г. № 203.

    21.3.1. Руководитель обслуживающего лица утверждает перечень работников, которые должны проходить обязательную подготовку и обучение в целях противодействия легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма (далее – обязательная подготовка и обучение).

    21.3.2. Целью обязательной подготовки и обучения является получение работниками обслуживающего лица знаний вобласти противодействия легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма, необходимых для соблюдения ими законодательства Российской Федерации о противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма, а также правил внутреннего контроля обслуживающего лица, программ его осуществления и иных организационно-распорядительных документов обслуживающего лица, принятых в целях организации внутреннего контроля.

    21.3.3. Обслуживающее лицо разрабатывает программу обязательной подготовки и обучения с учетом требований законодательства Российской Федерации о противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма, а также особенностей деятельности обслуживающего лица и его клиентов.

    Программа обязательной подготовки и обучения должна предусматривать:

    а) изучение нормативных правовых актов Российской Федерации в области противодействия легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма;

    б) изучение правил и программ осуществления внутреннего контроля у обслуживающего лица при исполнении работником должностных обязанностей, а также мер ответственности, которые могут быть применены к работнику обслуживающего лица за неисполнение требований нормативных правовых актов Российской Федерации в области противодействия легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма и иных организационно-распорядительных документов обслуживающего лица, принятых в целях организации и осуществления внутреннего контроля;

    в) изучение типологий, характерных схем и способов отмывания преступных доходов и финансирования терроризма, а также критериев выявления и признаков необычных сделок.

    21.3.4. Одной из форм обязательной подготовки и обучения может быть участие работников обслуживающего лица в обучении по программам повышения квалификации аудиторов, посвященным соблюдению требований Федерального закона № 115-ФЗ. Указанные программы утверждаются саморегулируемыми организациями аудиторов.

    21.3.5. Обслуживающее лицо ведет учет прохождения его работниками обязательной подготовки и обучения. Порядок такого учета устанавливается руководителем обслуживающего лица. Документы, подтверждающие прохождение работником обслуживающего лица обязательной подготовки и обучения, приобщаются к личному делу работника.

  

  
    Фиксирование и хранение информации

    22. Обслуживающее лицо в соответствии с правилами внутреннего контроля обязано документально фиксировать информацию, полученную в результате применения указанных правил и реализации программ осуществления внутреннего контроля, и сохранять ее конфиденциальный характер.

    Основаниями документального фиксирования информации являются:

    а) запутанный или необычный характер сделки, не имеющей очевидного экономического смысла или очевидной законной цели;

    б) несоответствие сделки целям деятельности клиента, установленным учредительными документами этого клиента;

    в) выявление неоднократного совершения операций или сделок, характер которых дает основание полагать, что целью их осуществления является уклонение от процедур обязательного контроля, предусмотренных Федеральным законом № 115-ФЗ;

    г) иные обстоятельства, дающие основания полагать, что сделки осуществляются в целях легализации (отмывания) доходов, полученных преступным путем, или финансирования терроризма.

    23. Оценка степени (уровня) риска, а также обоснование такой оценки фиксируются обслуживающим лицом в анкете клиента либо иным способом, предусмотренным в правилах внутреннего контроля.

    24. Документы, содержащие сведения, указанные в статье 7 Федерального закона № 115-ФЗ, и сведения, необходимые для идентификации личности, подлежат хранению обслуживающим лицом не менее пяти лет. Указанный срок исчисляется со дня прекращения отношений с клиентом.

  

  
    Передача информации

    25. При наличии у обслуживающего лица любых оснований полагать, что Операции осуществляются или могут быть осуществлены в целях легализации (отмывания) доходов, полученных преступным путем, или финансирования терроризма, оно обязано уведомить об этом Федеральную службу по финансовому мониторингу.

    Информация представляется в Федеральную службу по финансовому мониторингу не позднее рабочего дня, следующего за днем выявления соответствующей операции (сделки).

    26. Порядок передачи в Федеральную службу по финансовому мониторингу информации об Операциях регулируется Положением о порядке передачи информации в Федеральную службу по финансовому мониторингу адвокатами, нотариусами и лицами, осуществляющими предпринимательскую деятельность в сфере оказания юридических и бухгалтерских услуг, утвержденным постановлением Правительства Российской Федерации от 16 февраля 2005 г. № 82.

    27. Порядок и форма уведомления, единый формат представления информации, форма кодирования и перечни (справочники) кодов, подлежащие использованию при ее представлении, а также каналы связи для передачи информации определены Инструкцией о предоставлении в Федеральную службу по финансовому мониторингу информации, предусмотренной Федеральным законом от 7 августа 2001 г. № 115-ФЗ «О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма», утвержденной приказом Федеральной службы по финансовому мониторингу от 5 октября 2009 г. № 245.

    28. Информация представляется в виде письменного документа на бумажном носителе, подписанного соответственно индивидуальным предпринимателем, осуществляющим предпринимательскую деятельность в сфере оказания юридических и бухгалтерских услуг, либо руководителем или специальным должностным лицом обслуживающего лица, осуществляющего деятельность в указанной сфере, и заверенного печатью (при ее наличии), или в виде электронного документа, подписанного с использованием в установленном порядке электронной цифровой подписи.

    Защиту информации при ее передаче в Федеральную службу по финансовому мониторингу осуществляет владелец информационных ресурсов в соответствии с законодательством Российской Федерации.

    29. Рекомендации по сведениям, включаемым в сообщение сотрудника организации об операции (сделке), подлежащей обязательному контролю, или необычной операции (сделке), утверждены приказом Федеральной службы по финансовому мониторингу от 11 августа 2010 г. № 213.

    30. Обслуживающее лицо не вправе разглашать факт передачи информации в Федеральную службу по финансовому мониторингу.

    С изданием настоящего письма не применяются письма Департамента регулирования государственного финансового контроля, аудиторской деятельности, бухгалтерского учета и отчетности Минфина России от 31 марта 2009 г. № 07–03– 32/423, от 13 апреля 2009 г. № 07-03-32/520, от 14 мая 2009 г. № 07-03-32/687, от 10 июля 2009 г. № 07-03-32/1024.

    Дирентор Департамента

    Л.З.ШНЕЙДМАН

    Приложение к письму от 6 июня 2013 г. № 07-02-05/20990

    ПЕРЕЧЕНЬ

    ОСНОВНЫХ АКТОВ В ОБЛАСТИ ПРОТИВОДЕЙСТВИЯ ЛЕГАЛИЗАЦИИ (ОТМЫВАНИЮ) ДОХОДОВ, ПОЛУЧЕННЫХ ПРЕСТУПНЫМ ПУТЕМ, И ФИНАНСИРОВАНИЮ ТЕРРОРИЗМА

    (по состоянию на 1 июня 2013 г,)

    Законодательные и иные нормативные правовые акты

    1. Федеральный закон от 7 августа 2001 г. № 115-ФЗ «О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма».

    2. Требования к правилам внутреннего контроля, разрабатываемым организациями, осуществляющими операции с денежными средствами или иным имуществом (за исключением кредитных организаций), и признании утратившими силу некоторых актов Правительства Российской Федерации, утвержденные постановлением Правительства Российской Федерации от 30 июня 2012 г. № 667.

    3. Квалификационные требования к специальным должностным лицам, ответственным за соблюдение правил внутреннего контроля и программ его осуществления, а также требованиях к подготовке и обучению кадров, идентификации клиентов, выгодоприобретателей в целях противодействия легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма, утвержденные постановлением Правительства Российской Федерации от 5 декабря 2005 г. № 715.

    4. Положение о порядке передачи информации в Федеральную службу по финансовому мониторингу адвокатами, нотариусами и лицами, осуществляющими предпринимательскую деятельность в сфере оказания юридических и бухгалтерских услуг, утвержденное постановлением Правительства Российской Федерации от 16 февраля 2005 г. № 82.

    5. Положения о требованиях к идентификации клиентов и выгодоприобретателей, в том числе с учетом степени (уровня) риска совершения клиентом операций в целях легализации (отмывания) доходов, полученных преступным путем, и финансирования терроризма, утвержденные приказом Федеральной службы по финансовому мониторингу от 17 февраля 2011 г. № 59.

    6. Рекомендации по разработке критериев выявления и определению признаков необычных сделок, утвержденные приказом Федеральной службы по финансовому мониторингу от 8 мая 2009 г. № 103.

    7. Положение о требованиях к подготовке и обучению кадров организаций, осуществляющих операции с денежными средствами или иным имуществом, в целях противодействия легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма, утвержденное приказом Федеральной службы по финансовому мониторингу от 3 августа 2010 г. № 203.

    8. Инструкция о предоставлении в Федеральную службу по финансовому мониторингу информации, предусмотренной Федеральным законом от 7 августа 2001 г. № 115-ФЗ «О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма, утвержденная приказом Федеральной службы по финансовому мониторингу от 5 октября 2009 г. № 245.

    9. Рекомендации по сведениям, включаемым в сообщение сотрудника организации об операции (сделке), подлежащей обязательному контролю или необычной операции (сделке), утвержденные приказом Федеральной службы по финансовому мониторингу от 11 августа 2010 г. № 213.

    10. Перечень государств (территорий), которые не выполняют рекомендации Группы разработки финансовых мер борьбы с отмыванием денег (ФАТФ), утвержденный приказом Федеральной службы по финансовому мониторингу от 10 ноября 2011 г. № 361.

    11. Перечень государств и территорий, предоставляющих льготный налоговый режим налогообложения и (или) не предусматривающих раскрытия и предоставления информации при проведении финансовых операций, утвержденный приказом Минфина России от 13 ноября 2007 г. № 108н.

    12. Положение о порядке определения перечня организаций и физических лиц, в отношении которых имеются сведения об их причастности к экстремистской деятельности или терроризму, и доведения этого перечня до сведения организаций, осуществляющих операции с денежными средствами или иным имуществом, утвержденное постановлением Правительства Российской Федерации от 18 января 2003 г. № 27.

    Документы ФАТФ

    13. Рекомендации ФАТФ. Международные стандарты по противодействию отмыванию денег, финансированию терроризма и финансированию распространения оружия массового уничтожения. (Пер. с англ. – М.: Вече, 2012).

    14. Руководство по применению подхода, основанного на оценке риска, для бухгалтеров.

    Перечень основных информационных источников в области противодействия легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма

    Информацию в области противодействия легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма можно получить в сети «Интернет» на:

    • официальном сайте Федеральной службы по финансовому мониторингу

    wwvv.fedsfrn.ru.

    • официальном сайте Минфина России www.minfin.ru в разделе «Бухгалтерский учет и аудит – Аудиторская деятельность – стандарты и методики проведения аудита – Противодействие коррупции и легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма»,

    • сайте ФАТФ www.fatf-gafi.org,

    • сайте Евразийской группы по противодействию легализации преступных доходов и финансированию терроризма (ЕАГ) www.eurasiangroup.org,

    • официальном сайте Международного учебно-методического центра финансового мониторинга www.mumcfm.ru.

    20.06.2013

  

  
    Школа постепенно может создать такой тип общества, который нам хотелось бы видеть

    Гармоничная и сбалансированная система образования, обеспечивающая удовлетворение современных потребностей социума, является важнейшим условием сохранения и развития общества и государства.

    Система образования и наука являются центральными социальными институтами во всех современных обществах и представляют собой самую сложную область интеллектуальной деятельности человека.

    К основным функциям образования относят адаптационную (подготовка к жизни и труду в обществе), профессиональную (обучение специалистов), гражданскую (подготовка гражданина), общекультурную (приобщение к культурным ценностям), гуманистическую (раскрытие личностного потенциала) и т. д. Это показывает, что главная задача образования – это социализация членов общества. Однако образование – это не только система обучающих организаций, первым его звеном является семья.

    Человек рождается в государстве и попадает в первый институт социализации в семью. Важность и роль семьи как института социализации обусловлена тем, что в ней ребенок находится в течение значительной части своей жизни, и по длительности своего воздействия на личность ни один из институтов социализации не может сравниться с семьей. В ней закладываются основы личности ребенка, и к поступлению в школу он уже более чем наполовину сформировался как личность.

    Школа, как социальный институт, выполняет, роль искусственно сформированной естественной жизненной среды. Среда, которая функционирует как маленький мир со своим условным делением. Делением на материки (классы), государства (начальная, средняя, старшая школа). С ветвями правления (директор, завуч, учитель), народ (ученики). Здесь впервые приоткрываются границы жизненно-важных понятий, школа дает грунт, основу для жизни, на которой, как на фундаменте, держится все.

    Именно поэтому многие ученые обращаются в своих исследованиях к группам подростков в возрасте 15-ти лет.

    Вот, например, результаты участия России в международном исследовании PISA-2009.

    Целью программы PISA является оценка способности 15-летних учащихся использовать приобретенные в школе знания и опыт для решения широкого диапазона жизненных задач в различных сферах человеческой деятельности, общения и социальных отношений (оценивается читательская грамотность, математическая грамотность и естественнонаучная грамотность). Основной вопрос, на который предполагалось получить ответ в процессе международного исследования PISA, звучит так:

    Обладают ли учащиеся 15-летнего возраста, получившие обязательное общее образование, знаниями и умениями, НЕОБХОДИМЫМИ ИМ ДЛЯ ПОЛНОЦЕННОГО ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ В СОВРЕМЕННОМ ОБЩЕСТВЕ?

    Результаты оценки функциональной грамотности 15-летних учащихся являются надежным индикатором дальнейшей образовательной траектории молодых людей и их благосостояния.

    Итак, по математической грамотности в 2009 году российские учащиеся на 38–40 месте среди 65 стран-участниц. У нас чуть более 5 % обладают продвинутым математическим мышлением и умением проводить рассуждения.

    Читательская грамотность– способность человека понимать и использовать письменные тексты, размышлять о них и заниматься чтением для того, чтобы достигать своих целей, расширять свои знания и возможности, участвовать в социальной жизни. Российские учащиеся поданной позиции занимают 41–43 место среди 65 стран.

    Демонстрировать осведомленность в том, что естественные науки и технология оказывают влияние на материальную, интеллектуальную и культурную сферы общества; проявлять активную гражданскую позицию при рассмотрении проблем, связанных с естествознанием. Российские учащиеся 15-летнего возраста по данной области занимают 37–40 места среди 65 стран.

    По результатам проведенных исследований с 1–8 места соответственно Шанхай (Китай), Корея, Финляндия, Гонконг (Китай), Сингапур, Канада, Япония, Австралия.

    Результаты этого исследования – серьезный повод задуматься над тем, чему и как учат в наших школах? И в каком направлении мы двигаемся?

    Это причина, по которой систему образования в нашей стране следует серьезно реформировать. Ведь школа, образовывается по заказу социума и выполняет его социальный заказ. О школе, как социальном институте, американский педагог Дж. Дьюи говорил «школа постепенно может создать такой тип общества, который нам хотелось бы видеть. Влияя на ум в этом направлении, мы постепенно изменили бы и взрослое общество». Так почему бы и нам не воспользоваться этой возможностью и не создать действительно развитое, сознательное, прогрессивное общество?

    14.03.2013

  

  
    Слишком высокие налоги – это грабёж самого себя. Сила нации уменьшается, когда они платят высокие налоги. И история это подтверждает!

    Нас уверяют, что наши налоги – верх совершенства или, по крайней мере, оптимальный вариант для текущей экономической ситуации в стране. Что так было, есть и будет во всем мире, и нам нужно принять это, как должное! Но это не так! И история это подтверждает!

    Китайский император Чинг Ти (157–144 гг., до н. э.) был сторонником принципа iaisserfaire – принцип невмешательства, согласно которому влияние государства на экономику должно быть минимальным. Налоги при Чинг Ти были сокращены до 3 %. Его закрома были переполнены, а основной проблемой было сохранение запасов. Этот период принято считать «золотым веком» финансово-экономической системы Китая, временем, когда процветание частной собственности было максимальным. «Золотой век» поддерживался второй по значимости религией Китая, – таоизмом – одним из догматов которой является установление низких налогов.

    Вот что написано в одном из текстов таоистов: «Король разговаривал с одухотворенным мудрецом и спросил его: «Что мне делать, когда у моего правительства не хватает денег для разных важных проектов?» Мудрец сказал: «Используй древний, проверенный временем, налоговый способ – бери одну десятую часть производимого людьми». «Даже две десятых недостаточно, не говоря об одной»– ответил король.

    «Снизь налог, привлеки людей для работы на земле и инвестируй в свою страну. Это значит – увеличь доходы, сокращая их. Когда всем людям будет хватать, правительству будет хватать. Когда людям не будет хватать, как может хватать правительству? Слишком высокие налоги – это грабеж самого себя. Сила людей не увеличивается, когда они платят более высокие налоги».

    Таким образом, многие из положений объективизма и либертарианства, по сути дела, основаны на более древних философиях. Мудрость налоговой политики Китая уходит корнями в труды Конфуция (500 век до н. э.), который заложил основу философии налогообложения, доминировавшую более 2000 лет. Конфуций разработал принципы налоговой справедливости, ограничивающие полномочия императора. Если император нарушал правила налогообложения, изложенные Конфуцием, он нарушал и божественные правила и должен был уйти с престола.

    Конфуцианство определило идеальную налоговую систему: 10-процентный налог, как и библейская десятина. Правитель никогда не должен был превышать данный предел.

    Когда страшный Чингис хан покорил Россию, он потребовал дань в размере всего лишь 10 %, что вполне соответствовало конфуцианской философии.

    Менкиус (Meng-tse – 372–289 до н. э.) был вторым мудрецом после Конфуция «специализирующимся» на налогах. Его книга «Изречения Менкиуса» стала классической. Ее заставляли учить наизусть. В ней много историй о налогах, которые подтверждают правоту Конфуция. Вот одна из них.

    Король Hsiian of Ch’I задал Менкиусу вопрос: «Ты можешь пояснить мне, как должен править настоящий король?» Менкиус ответил: «Давным давно, когда король Вен правил страной в мире, фермеры платили одну девятую своего продукта в виде налогов. На входе в рынки была проверка, но не было налогов. Не было запрета на ловлю рыбы в прудах. Король Вен всегда заботился о четырех классах: вдовы, вдовцы, старики и сироты».

    Вот что Менкиус говорил о налогах: «собирай налоги с чистой прибыли, а не с валовой продукции; если есть налог на землю, не устанавливай налог с производства, тогда все купцы мира будут рады владеть акциями на твоем рынке; если в портах есть проверка, но нет налогов, все путешественники мира будут рады приезду в вашу страну; в случае фермерских рабочих, если ты не облагаешь их налогами, тогда все рабочие мира будут рады работать на ваших полях; если жилища рабочих не облагаются подушным налогом, каждый в мире захочет стать вашим подданным. Такая налоговая политика обеспечит мир дома и отсутствие врагов в мире». Менкиус писал о священном праве восстания против плохого государства и говорил, что правительство уполномочено небесами и должно делать людей счастливыми и состоятельными. Высокими налогами этого не добьешься.

    Итак, история доказывает, что при продвижении идей системных реформ можно говорить о восстановлении исторических традиций древности, создания основ, которые были фундаментами величайших цивилизаций человечества. Именно поэтому Партия налогоплательщиков России предлагает внести предельную ясность в перечень прав и обязанностей налогоплательщиков. Чтобы каждый гражданин был уверен в том, что выполняя ясные и понятные правила, он имеет право спокойно вести свой бизнес, а собранные налоги идут на благо великой России.

    26.01.2013

  

  
    Предлагается наделить налоговые органы правом самостоятельно определять суммы налогов

    Проект Федерального закона № 196666-6 «О внесении изменений в некоторые законодательные акты Российской Федерации в части противодействия незаконным финансовым операциям» Предлагается ужесточить контроль за операциями с денежными средствами

    В конце декабря 2012 г. на рассмотрение Госдумы поступил правительственный законопроект № 196666-6 «О внесении изменений в некоторые законодательные акты Российской Федерации в части противодействия незаконным финансовым операциям» (далее – законопроект). Документ содержит поправки к целому ряду федеральных законов.

    В частности, изменения планируется внести в обе части Налогового кодекса РФ, в первую и вторую части Гражданского кодекса РФ, в Уголовный кодекс, в Кодекс об административных правонарушениях, в Закон о госрегистрации юрлиц и ИП[11] и Закон о противодействии отмыванию доходов[12].

    Законопроект направлен на усиление контроля за деятельностью юрлиц, а также за оборотом денежных средств на территории РФ. Речь идет о контроле как со стороны госорганов, так и со стороны организаций, обязанных сообщать государству о движении денежных средств и финансовых инструментов (кредитные организации, участники рынка ценных бумаг, страховые компании и т. п.).

    Кроме того, предлагается ужесточить ответственность за легализацию денежных средств, полученных преступным путем. Усиление прямого государственного контроля – новые правила взаимодействия с налоговыми органами Законопроект расширяет полномочия налоговых органов по контролю за деятельностью организаций и предпринимателей.

    Причем контролировать планируется как деятельность уже зарегистрированных юрлиц, так и регистрацию новых юрлиц и ИП. Для этого предлагается внести изменения в обе части Налогового кодекса РФ и в Закон о госрегистрации юрлиц и ИП.

    1. Предлагается ввести правило о том, что отсутствие организации по юридическому адресу может повлечь приостановление операций по ее счетам В законопроекте предлагается прямо установить обязанность организаций получать почтовые отправления налоговых органов по адресу, указанному в ЕГРЮЛ (юридическому адресу). Таким образом, если налоговые органы направят организации извещение только по данному адресу, то это будет считаться ее надлежащим уведомлением. Это позволит обеспечить надлежащее уведомление юрлица в более короткие сроки, а также снимет с налоговых органов обязанность разыскивать организацию по фактическому адресу (адресам). В настоящее время, когда на законодательном уровне подобная обязанность напрямую не установлена, некоторые суды полагают, что налоговые органы обязаны направлять уведомление по всем известным им адресам налогоплательщика (см., например, Постановление ФАС Московского округа от 24.06.2010 № КА-А40/5480-10). Для последнего возможно наступление существенных негативных последствий, если почтовое уведомление вернется в налоговый орган с отметкой об отсутствии его по адресу, указанному в ЕГРЮЛ, или об отказе организации от получения почтового отправления. В таких случаях руководитель налогового органа вправе

    будет приостановить операции налогоплательщика-организации по его счетам в банке и переводы его электронных денежных средств. Для возобновления операций необходимо решение налогового органа об отмене решения о приостановлении операций, однако для этого организация должна будет предоставить документы, подтверждающие, что место нахождения налогоплательщика соответствует адресу, указанному в ЕГРЮЛ, и получить документ, который ранее был возвращен с почтовым отправлением. Если же почтовое отправление пришло с отметкой об отказе организации от получения почтового направления, тогда подтверждать место своего нахождения не нужно, достаточно будет только получить возвращенный в налоговый орган документ.

    2. Предлагается наделить налоговые органы правом самостоятельно определять суммы налогов, если налогоплательщик совершил сделки с целью занижения данных сумм Нередко при ведении хозяйственной деятельности организации прибегают к различным схемам уменьшения налоговой нагрузки, в том числе к использованию фирм-однодневок. Для предотвращения подобных ситуаций законопроектом предлагается предоставить налоговым органам право самостоятельно определять суммы налогов и возмещений из бюджета при совершении сделок лицами, не выполняющими в данных сделках никаких экономических функций. Такими лицами будут признаваться те, у которых отсутствуют необходимые условия для достижения результатов соответствующей экономической деятельности (нет управленческого или технического персонала, основных средств, производственных активов, складских помещений, транспортных средств и т. п.). Важным обстоятельством является цель заключения указанных сделок: занижение суммы налогов. В таком случае для расчета налога предлагается применять методы, используемые при определении для целей налогообложения доходов (прибыли, выручки) в сделках, сторонами которых являются взаимозависимые лица (ст. 105.9– 105.13 НК РФ).

    3. НДС предлагается декларировать в электронном виде Планируется установить новые категории налогоплательщиков, которые будут подавать налоговые декларации только в электронном виде. В случае принятия законопроекта все налогоплательщики (налоговые агенты), уплачивающие НДС, должны будут представлять декларации по этому налогу в установленный срок по утвержденным форматам в электронном виде. Аналогичная обязанность предусматривается и для лиц, не являющихся плательщиками НДС, либо освобожденных от уплаты данного налога, если они выставляют счета-фактуры с выделением суммы налога.

    4. Предлагается установить новые основания для отказа в госрегистрации юрлиц и ИП Законопроектом предлагается ряд поправок к Закону о госрегистрации юрлиц и ИП, направленных на снижение количества фирм-однодневок, а также на недопущение к экономической деятельности лиц, которые раньше уже были лишены права заниматься предпринимательством. Для этого предлагается расширить установленный в п. 1 ст. 23 названного закона перечень оснований, по которым налоговый орган вправе отказать в госрегистрации юрлиц и ИП. В частности, новыми основаниями для отказа могут стать следующие обстоятельства: – указанные в заявлении о госрегистрации сведения о документе, удостоверяющем личность гражданина РФ, не соответствуют информации, полученной от органов, осуществляющих выдачу (замену) таких документов; – регистрирующим органом получены возражения от физлиц относительно предстоящего внесения данных о них в ЕГРЮЛ; – физическое лицо, лишенное право заниматься предпринимательской деятельностью по приговору суда, срок которого не истек, является учредителем регистрируемого юрлица либо регистрируется в качестве ИП. Усиление косвенного контроля государства за движением денежных средств Контроль за движением денежных средств государство проводит с помощью организаций, осуществляющих операции с денежными средствами и иным имуществом (кредитные организации, профессиональные участники рынка ценных бумаг, страховщики и др).

    Отношения по контролю за движением денежных средств регулируются Федеральным законом от 07.08.2001 № 115-ФЗ «О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма» (далее – Закон № 115-ФЗ).

    Сферу действия данного закона планируется существенно расширить, а на организации, осуществляющие операции с денежным средствами и иным имуществом, предлагается возложить дополнительные обязанности.

    1. Предлагается расширить круг субъектов отношений по противодействию легализации преступных доходов В ст. 5 Закона № 115-ФЗ указаны те категории организаций, осуществляющих операции с денежными средствами или иным имуществом, на которые распространяется действие данного Закона. Законопроект предлагает расширить этот перечень за счет следующих субъектов: – общества взаимного страхования; – страховые брокеры (за исключением страховых медицинских организаций, осуществляющих деятельность исключительно в сфере обязательного медицинского страхования); – негосударственные пенсионные фонды, имеющие лицензию на осуществление деятельности по пенсионному обеспечению и страхованию; – операторы связи, имеющие право самостоятельно оказывать услуги радиотелефонной подвижной связи.

    2. Планируется дополнить перечень операций, подлежащих обязательному контролю По действующему Закону № 115-ФЗ обязательному контролю подлежат операции с денежными средствами или иным имуществом, отвечающие одновременно двум критериям: – операция совершается на значительную сумму (600 тыс. руб. и выше либо эквивалентную ей в иностранной валюте); – операция прямо указана в ст. 6 Закона № 115-ФЗ. Законопроектом предлагается первый из них оставить прежним: в большинстве случаев подконтрольная сумма операций не изменится. Исключения будут сделаны для некоторых операций в сфере страхового дела, о чем будет сказано ниже. Что же касается перечня подконтрольных операций, то его планируется существенно расширить. Помимо уже перечисленных в ст. 6 Закона № 115-ФЗ, в него могут войти еще около двух десятков новых операций.

    В частности:

    • выдача микрофинансовой организацией займа на основании договора займа, а также возврат данного займа в наличной форме;

    • зачисление (списание) денежных средств на счет (со счета) на основании договора финансовой аренды (лизинга), включая сублизинг;

    • предоставление (получение) займа, процентная ставка по которому более чем в два раза ниже ставки рефинансирования на дату предоставления такого займа;

    • предоставление и (или) получение денежных средств в счет денежного требования клиента (кредитора) к третьему лицу (должнику).

    В сфере страхового дела предлагается добавить несколько операций, также подлежащих обязательному контролю. Однако для них будет увеличен показатель первого критерия подконтрольности – сумма операции.

    Например, законопроект предлагает сделать контролируемыми денежные переводы по операциям перестрахования на сумму 3 млн. руб. либо эквивалентную ей сумму в иностранной валюте.

    3. Предполагается, что банки в некоторых случаях будут обязаны отказывать не только в заключении, но и в исполнении договора банковского счета Закон № 115-ФЗ устанавливает основания, по которым банк вправе отказать своему клиенту в заключении договора банковского счета (вклада), являющиеся исключением из общего правила, обязывающего банк заключать договоры банковского счета с любым обратившимся лицом (п. 2 ст. 846 ГК РФ), а договоры банковского вклада – с любым физическим лицом (п. 2 ст. 834 ГК РФ). В случае принятия законопроекта будет расширен перечень оснований, по которым банк вправе отказаться от заключения договора банковского счета (вклада).

    Так, в него войдут:

    • уже имеющийся отказ кредитной организации от исполнения договора банковского счета (вклада);

    • наличие обоснованных подозрений в том, что целью заключения договора является совершение операций в целях легализации (отмывания) средств, полученных преступным путем, или финансирование терроризма.

    Помимо новых оснований для отказа в заключении договора банковского счета (вклада), авторы законопроекта предлагают установить для банков возможность, а в некоторых случаях и обязанность, отказаться от исполнения уже заключенного договора. Соответствующие изменения планируется внести в ст. 859 ГК РФ и в Закон № 115-ФЗ. Оснований для обязательного отказа будет три (одним из них станет отсутствие юридического лица по месту своего нахождения). Банки получат право отказаться от исполнения договора при наличии обоснованных подозрений в том, что операции совершаются клиентом в целях отмывания преступных доходов. Критерии обоснованности таких подозрений будут устанавливаться Банком России по согласованию с Росфинмониторингом. Об отказе от исполнения договора банковского счета клиенту направляется уведомление. После этого в течение месяца банк не сможет осуществлять операции по банковскому счету клиента. Исключение составят обязательные платежи в бюджет и операции, указанные в п. 3 ст. 859 ГК РФ в редакции законопроекта. По истечении месяца договор банковского счета будет считаться расторгнутым.

    4. Авторы законопроекта предлагают обязать банки раскрывать информацию о счетах граждан В настоящее время банки обязаны сообщать налоговым органам информацию об открытии (закрытии) счетов, изменении реквизитов счетов организаций и ИП. Однако законопроектом планируется предоставление банками аналогичной информации и в отношении граждан. При этом сообщать нужно будет не только о счетах, но и о вкладах (депозитах) физлиц. Для передачи такой информации отводится три дня с момента открытия (закрытия) счета, вклада (депозита) или изменения их реквизитов.

    Кроме того, налоговые органы смогут запрашивать у банков справки о наличии счетов, вкладов, депозитов, выписки по операциям граждан в случае проведения налоговых проверок в отношении физлиц, а также в случаях взыскания с них налогов.

    18.01.2013

    Легендарная трилогия «Аудитор», «Консультант», «Советник» – Внимание всем! Продолжается! Самая жестокая проверка мозгов налогового консультанта!

    Как рождается политическая партия, и что такое квантовая магия? Кто пишет законы, и на что способны люди, объединённые благородной целью? И как жить, если ты знаешь, что мысль материальна?

    Он вернулся! Герой романов Евгения Сивкова «Аудитор», «Консультант» и «Советник» опять в гуще событий. Стас Савельев и в огне не горит, и в Темзе не тонет. На этот раз он потерял всё: семью, работу, любовь, веру в будущее и даже собственное имя. Единственное, что у него осталось – это профессия. И жизнь продолжается. Теперь у героя появляется цель: привести к процветанию целую страну.

    События развиваются стремительно и судьбы персонажей сплетаются в тугой сюжетный узел. Английский полковник, директриса аудиторской компании, старый колдун и его ученица, симпатичная помощница губернатора и мстительный трансвестит врываются в жизнь Стаса. И тут перед ним встаёт неразрешимая задача. Оказывается, жизни друга угрожает опасность. Как вытащить его из британской тюрьмы, не покидая Россию? И чем в такой ситуации может помочь коллективный разум?

    Любовный треугольник? Нет ситуация гораздо сложнее. Ведь на пути к президентскому креслу даже чашка кофе может стать смертельно опасной…

    Роман «Аудитор. Возвращение» завершает серию книг Евгения Сивкова о рыцаре отечественного аудита Станиславе Савельеве. Он вернулся, чтобы победить! Он вернулся, чтобы сказать всем: «Лучший способ предсказать будущее – это создать его самому!

  

  
    Мы то, что мы едим

    Никто не станет отрицать важность здорового и правильного питания. Все мы знаем о пользе фруктов и овощей, натуральных продуктах, вредном воздействии на организм консервантов и прочих «идентичных натуральному» ингредиентов, стараемся в той или иной мере меньше употреблять жирную пищу и алкоголь, обращаемся к тем или иным диетам. В основном питание волнует тех, кто стремиться регулировать свой вес, занимается спортом, следит за своей внешностью.

    Однако современные научные открытия заставляют нас взглянуть на вопросы питания гораздо глубже. Мы действительно то, что мы едим, больше того, мы то, что ели наши мамы и папы, дедушки и бабушки, прадедушки и прабабушки. Мы должны очень внимательно относиться к своему питанию, так как продукты, которые мы употребляем в пищу, а точнее элементы, содержащиеся в них, способны влиять на наш генетический аппарат.

  

  
    Как это происходит?

    На ДНК (и, как было доказано совсем недавно, также на РНК) в определенных местах в буквальном смысле надстраиваются, то есть прикрепляются снаружи, некоторые группы атомов– метильные группы. Они не изменяют саму генетическую информацию, но значительно влияют на ее судьбу. Метильные группы могут заставить гены «замолчать». Этим и обусловлено разнообразие клеток организма при одной и той же ДНК. У человека есть клетки мышц, крови, кожи и прочие.

    По сути, они отличаются друг от друга тем, что в клетках одного типа «молчат» одни гены, а в других – другие. «Говорят» же только те гены, продукты которых необходимы в настоящий момент. Так происходит в течение всей жизни. Каждый раз во время своего деления новые клетки, расходясь, забирают вместе со своей «порцией» ДНК также сопутствующий ей, специфический для каждого клеточного типа, эпигенетический фактор, который дирижирует всем «оркестром» генов.

    Ученые приводят массу примеров, когда пища изменяет эпигеном как животных, так и людей. Исследователи отмечают, что рацион питания взрослого человека вызывает изменения во всех клетках, даже в сперме и в яйцеклетках, более того, эти изменения могут быть переданы потомству. Так дети, рожденные от матерей во время голода в Голландии в конце Второй мировой войны, были предрасположены к развитию различных заболеваний в более позднем возрасте, к примеру, непереносимости глюкозы и сердечно-сосудистым заболеваниям в зависимости от сроков и масштабов нехватки продовольствия во время беременности. Диабет второго типа, развивающийся у мужчин как следствие ожирения из-за высококалорийной диеты, может сказываться на структуре ДНК их половых клеток, что в итоге приводит к повышенному иску развития диабета и у их потомства. Это объясняет причины всемирной эпидемии ожирения и все более часто диагностируемые случаи диабета второго типа у молодых людей.

    Пагубные изменения в структуре ДНК половых клеток могут быть вызваны курением, действием вредных газов, пестицидов в пище и другими факторами. Большое количество заболеваний никак не связано с генетическими аномалиями, и мы должны перестать думать, что все зависит от генов как таковых.

    Экспериментируя на мышах, исследователи внедряли им ген особой окраски агути, в результате чего грызуны стали не только рыжими, но также толстыми и болезненными. Кроме того, они приносили нездоровое рыжее потомство. Когда беременных самок посадили на диету, обогащенную фолиевой кислотой (богатый источник упомянутых выше метильных групп), мыши агути стали рожать здоровых детенышей нормального окраса. Благодаря фолиевой кислоте ген агути выключался.

    Беременные– не только экспериментальные мыши, но и женщины – обязательно должны получать фолиевую кислоту. Она не вырабатывается в организме человека, но без нее невозможно нормальное развитие нервной системы плода. Содержится это вещество в зеленых листовых овощах, цитрусовых, бобовых и хлебе, изготовленном из муки грубого помола, в меде, дрожжах и печени.

    Наука доказывает, что мы ответственны за целостность нашего генома. Все, что мы делаем, едим, пьем или курим, оказывает воздействие на активность наших генов и генов будущих поколений. Исследования последнего времени достоверно показали, что курение, точнее, некоторые вещества табачного дыма, способствуют развитию раковых заболеваний. Они заставляют «замолчать» ген р 16, в норме подавляющий рост опухолей. Другой пример: в здоровых клетках онкогены, запускающие процесс образования раковой опухоли, выключены. Исследования показали, что ацетальдегид алкоголя не дает метильным группам присоединяться к ДНК В результате «молчащие» онкогены включаются и начинают работать, превращая здоровые клетки – в раковые. Блокировка же отрицательных эффектов воздействия эпигенетических факторов происходит благодаря веществам, содержащимся в зеленом чае, капусте брокколи, стручковой фасоли, чесноке, винограде, куркуме.

    Вывод таков – то, что мы едим сегодня, завтра скажется на здоровье наших детей. С одной стороны это очень оптимистическая информация, ведь употребляя в пищу определенные продукты, мы уже сегодня можем снизить вероятность заболевания наших детей такими страшными болезнями, как диабет, рак или болезнь Альцгеймера, увеличить продолжительность жизни.

    Но с другой стороны, мы не справимся с этой задачей в одиночку. Правда в том, что мы едим то, что нам «дают» съесть! Это то, что мы покупаем в магазинах, супермаркетах, на рынках, выращиваем порой на своих приусадебных участках. Из этого следует, что задача любого государства не только накормить своих граждан, перед ним стоит глобальный вопрос о качестве еды.

    Именно поэтому мы предлагаем запретить в России продажу любых геномодифицированных продуктов питания, а также продуктов, в производстве которых использованы запрещенные вещества, как несущих непоправимый вред нашему обществу.

    Ксожалению, человек не обладает такими способностями, чтобы по внешнему виду продукта определить, полезен он или нет, содержит он вредные для здоровья ингредиенты или же является безопасным. На этом уровне человек не может самостоятельно позаботиться о своем питании. И предельная честность и забота о гражданах в этом вопросе ложится на плечи государства. Питание ни в коем случае не должно быть полем наживы и спекуляции, и следить за этим следует очень строго. Продукты сомнительного происхождения не должны ни под каким видом попадать на наши прилавки. А покупая продукты, заявленные как экологически чистые, человек должен быть на сто процентов уверен, что они действительно являются таковыми. Здесь не должно быть места обману.

    Важен также вопрос доступности качественных продуктов для населения, и здесь стоит серьезно заняться разработкой программ дотаций и социальной поддержки.

    Проблема здорового питания тесно связана с проблемой экологии. Невозможно вырастить экологически чистый помидор на одном отдельно взятом участке, когда рядом чадит асфальтовый завод.

    Бесполезно есть фасоль и верить в то, что она положительно повлияет на генокод, если она собрана с полей нещадно протравленных гербицидом, который, кстати сказать, тоже влияет на генокод, только в разы сильнее и с противоположным эффектом.

    Организация и сохранение здоровой среды обитания также входит в перечень важнейших задач государства. Комплексное решение этих задач поможет нам и нашим детям улучшить свое здоровье, прожить долгую и счастливую жизнь.

    15.01.2013

  

  
    Социальная среда наших детей

    Моральное и физически здоровое подрастающее поколение – основа стабильности и процветания любого государства. И поэтому ответственность за это должен ощущать каждый член общества. Можно сказать, что основная миссия развития и воспитания наших детей возложена, во-первых, на родителей и родственников. Во-вторых, на те структуры, которые уже на социальном уровне участвуют в данном процессе, а это дошкольные детские учреждения, школы, колледжи, различные кружки и секции и т. п. И здесь стоит упомянуть, что уже на ранних этапах залогом создания здорового общества являются отношения и атмосфера, которые окружают детей в таких учреждениях. Воспитатели, учителя, тренеры, сверстники, дети и подростки старшего возраста – это те, кто на этом этапе непосредственно влияет на фор– мирование сознания развивающегося человека. Третьим звеном в цепочке воспитания является государство. Оно может влиять на процесс непосредственно, путем тщательно разработанной системы законов, направленных на обеспечение всесторонней поддержки семьям, учебным заведениям, общественным организациям, работающим с молодежью. Но важнейшей его задачей является создание всеобъемлющей социальной идеологии, которая уже не, как в советские времена, только пугает или призывает, а в доступной, приемлемой и интересной форме объясняет и мотивирует. Ее роль в общественной жизни огромна, важно лишь правильно направить информационно-эмоциональные потоки, что делается с помощью социальной рекламы, средств массовой информации. Это основная задача государства, отвечающего за общую концепцию программы воспитания подрастающего поколения, так как отправной точкой в процессе формирования общественного сознания должны быть осведомленность и ответственность.

    А теперь расскажем немного подробнее о том, почему мы считаем эти понятия неоспоримо важными для формирования социальной среды, в которой растут наши дети.

    Современная наука день за днем дает все больше доказательств того, что физическое и психическое здоровье детей напрямую зависит от той атмосферы, в которой они росли и воспитывались. Причем, заметьте, зависимость эта находится на биохимическом уровне. Ученые, в течение многих лет исследовавшие, как отличается реакция обмена веществ на стресс у взрослых людей, матери которых во время беременности испытывали эмоциональные потрясения, например, утрату близкого родственника или расставание с мужем, приходят к следующему выводу: в нормальных условиях, материнские стрессовые гормоны почти не проникают в систему кровообращение плода, однако большое количество кортизола, характерного для сильного и длительного стресса, пробивают эту защитную систему, особенно у девочек. Итог – уже повзрослев, эти дети гораздо больше подвержены стрессу, депрессиям, различным психическим заболеваниям и т. п. Итак, уже на ранних стадиях беременности мы несем ответственность за будущее своих детей.

    Касается это не только стрессов. Дети, которые в первые месяцы жизни испытывали недостаток внимания, повзрослев, чаще подвергаются депрессии, чем остальные. Если же жизненные обстоятельства родителей обеспечивают более или менее спокойное состояние ребенку, если мать и отец уделяют достаточно времени самим себе, своим взаимоотношениям и своим детям, то шансы их дочерей и сыновей на долгую и здоровую жизнь повышаются. Родителям, которые твердо уверенны, что прекрасно заботятся о своих детях, но при этом забывают о себе, стоит задуматься о том, что предъявляя к себе завышенные требования и повергая себя чрезвычайным нагрузкам, они в первую очередь могут навредить своим детям. Мы уверены, все родители хотят вырастить и воспитать своих детей сильными, любящими, дружелюбными, добрыми и счастливыми людьми. Поэтому мамам и папам следует помнить главное – нужно просто следовать своей интуиции, не пренебрегать при этом собственными интересами и, как можно чаще, давать детям понять, что их любят.

    Осведомленность в этом вопросе помогает людям понять, что социальная среда ребенка– поведение родителей, воспитателей, друзей и учителей– оказывает глубокое воздействие и не только на последующее социальное поведение, но и на физиологию всего организма. Поэтому каждый, кто, так или иначе, связан с воспитанием детей, должен осознавать свою ответственность в данном вопросе, намного глубже, чем это предполагалось раньше.

    Государство, вряд ли может заменить собой родителей, однако создать социальную среду, максимально благоприятную для существования наших детей, нам под силу уже сейчас, потому что завтра, возможно, будет поздно!

    Именно поэтому Программа Политической партии «Партия налогоплательщиков России» предлагает: предоставлять всем одиноким матерям жилье за счет государства или выплачивать стопроцентную компенсацию расходов на аренду жилья; выплачивать материнский капитал при рождении первого ребёнка с его пропорциональным увеличением при рождении каждого последующего ребёнка. Женщины, родившие второго ребёнка, должны получать льготы при исчислении налога с доходов физических лиц. Женщины, родившие троих детей, должны освобождаться от уплаты налога с доходов физических лиц до достижения совершеннолетия средним ребёнком. Естественно, это лишь отдельные предложения, описание комплексного решения этого вопроса будет представлено в наших следующих информационных блоках. Главное на сегодняшний день, это дать возможность гражданам осознать значимость данной задачи и то, что она является самой важной и приоритетной для формирования здорового общества и сильного государства.

  

  
    Глава 895

    Уже довольно давно ученые всего мира обсуждают идею о том, что Земля – это живой организм, а мы для нее всего-навсего лишь «вирус». Продолжая эту теорию, можно сказать, что если мы будем приносить вред своему «носителю», то рано или поздно, он захочет избавиться от нас. «Антибиотиками» в борьбе с «недугом» могут оказаться ураганы и цунами, землетрясения и лесные пожары, а если это не поможет в ход пойдет «хирургия» – глобальная экологическая катастрофа, последствия которой не трудно предсказать. Думаю, американский кинематограф неоднократно и ярко демонстрировал ужасы, грозящие нам в этом случае. Самое страшное, что это всего лишь СЛЕГКА приукрашенные факты!

  

  
    А теперь спросите себя, хотите ли вы этого?

    Остановитесь! Получше прицельтесь, выкидывая мусор в мусорный бачок, остановите подростка, поджигающего траву по весне, почитайте в Интернете, как правильно собирать березовый сок или грибы, чтобы не пострадало лесное сообщество!

    Конечно, вы можете сказать, что мы имеем «что имеем», и до нас уже все испортили и загрязнили. Тогда выбор за вами – уничтожать дальше и ждать от Земли «хирургического вмешательства» или все-таки постараться сберечь то, что еще сохранилось. Вы можете сказать, «а что я смогу один, экология – забота государства». Вы правы, следить за ситуацией в целом обязано оно.

    Разработка и внедрение образовательных программ, социальная реклама, содействие общественным организациям и фондам– все это миссия правительства.

    Также ему стоит помнить, насколько необходим строгий контроль за соблюдением экологических норм при строительстве производственных объектов, «опасных» для окружающей среды, наличие там полного объема очистных сооружений, их безотказная работа.

    Государство должно неподкупно стоять на страже природных богатств нашей Родины, охраняя особо ценные территории, создавая заказники и заповедники, принимая законы, которые никому не позволят уничтожить уникальную природу России, ни в пределах целых районов и областей, ни в небольшом лесном массиве, примыкающем к черте малюсенького городка. Здесь нет больших и малых целей. Но поэтому и от нас с вами тоже многое зависит.

    Не думайте, устраниться в этом вопросе не удастся. Расстояния не имеют здесь практически никакого значения. Если вырубают леса где-то в далекой, как вам кажется Африке, не обольщайтесь. Подобный процесс скажется на экологическом здоровье всей планеты. Условно говоря, если в Африке или Арктике «кто-то» чихнет, «Будь здоров!» придется сказать всем земным шаром.

    От проблем загрязнения окружающей среды, уничтожения зеленых насаждений, изменения естественного биоценоза осваиваемых территорий никому нельзя отрешиться, отстраниться, спрятаться. Ни квартиры, с хорошими кондиционерами, ни коттеджи в якобы экологически благополучных районах не решат окончательно, например, проблему загрязнения окружающей атмосферы. Невозможно вырастить экологически чистый урожай на одном отдельно взятом участке, когда рядом чадит асфальтовый завод, а ваш сосед использует химикаты в чрезмерных количествах. У нашей планеты свои системы регуляции жизненных процессов. Есть ветра, способствующие перемещению воздушных масс, есть миграции птиц и животных, океанические подводные течения, тектонические колебания, дожди, приливы, смены сезонов. Они превращают Землю в единый организм, и если ей «будет плохо»– ей «будет плохо везде». Согласитесь, ведь если у вас болит голова, то вы вряд ли пойдете на танцы, хотя ноги-то у вас вполне здоровы. Безусловно, все относительно, и термины «временно» и «локально» здесь вполне уместны.

    Но задумайтесь о том, что вы хотите оставить своим детям и внукам. Что?! Прекрасную планету с лесами, «зелеными» городами, цветущими садами, заповедниками, морями и океанами, полными жизни? Гармонию с природой? Ясное небо над головой и уверенность в будущем? Здоровье и долголетие? Или выжженную пустыню, покрытую чадящими заводами, изуродованные деревья, мертвые моря, зараженную химикатами пищу, страшные наследственные заболевания, зависимость от кондиционеров и поставщиков питьевой воды, вынужденное обитание в помещениях, отсутствие свежего воздуха, хаос и преждевременную смерть?

    Задумайтесь об этом и измените ситуацию уже сегодня. Это по силам каждому. Сохранение и строительство окружающей среды – это не только глобальные программы и массовые мероприятия. Это посаженное дерево и не выброшенный в окно автомобиля мусор. Это сданный в специальный пункт приема аккумулятор и воспитание детей сознательными и ответственными членами общества, любящими растения и животных, птиц и рыб, понимающих, что они ЖИВЫЕ, а отнять жизнь это страшно и непоправимо! Это стремление к знаниям тех процессов, которые влияют на экологическое здоровье нашей планеты, это небезразличное отношение к тому, что будет с ней завтра, и ответственность за то, что мы делаем с миром, окружающим нас в данный момент.

    Защищать и сохранять, это еще не все.

    Строить– не менее важно! Создание максимально комфортной для человека среды обитания – следующая и не менее значимая цель любого современного общества. Экологическая составляющая должна стать обязательным пунктом в каждой градостроительной программе, будь то отдельный объект или населенный пункт в целом. И здесь стоит особо задуматься об усовершенствовании стандартов качества создаваемой среды, ее гармоничном встраивании в уже существующие природные условия, комфортности и функциональности, целесообразности тех или иных действий.

    В деле сохранения окружающей среды стоит придерживаться девиза: «Один за всех и все за одного!». Только так мы сбережем наш общий дом – нашу планету – для себя и своих детей, а значит, сохраним свою цивилизацию!

  

  
    В руках Центрального банка и бухгалтеров судьба России!

    Что правит миром? Осведомленные читатели ответят: «американская печатная машинка и банки»! И мы докажем, что наша страна не исключение. Ни для кого не секрет, что Центральный банк России не подчинятся государственному управлению и является независимым, в кавычках, органом. Однако независимость эта спорная, так как действует лишь в отношении Правительства России, но не «ребят с запада»! Совет директоров Центрального банка состоит из «птенцов» американского образования, а если они в чем-то напортачат, последней инстанцией будет независимый иностранный суд! Занятно? Тогда продолжаем – вдумайтесь в приведенные ниже факты.

    Центральный банк России может инвестировать деньги за границу, но не в экономику России. А резервный фонд «не по-зубам» даже президенту Российской Федерации. Иначе, как можно объяснить, что мы продаем, например, Роснефть – курицу, которая несет золотые яйца? А ведь есть деньги в резерве – возьми, да и используй.

    Нет, этот вариант не для нас, но и это еще не все!

    Средства в нашем кошельке или, иначе говоря, в золото-валютном запасе, считают иностранные аудиторские компании. А теперь спросите себя – вы в свой кошелек соседа пустите? Чтобы он проверил, все ли у вас там в порядке. Да еще и денег ему за это заплатите? Конечно, нет! А тут пускают… Почему, если кошелек наш? Выходит, не НАШ! Но при чем тут Центральный банк России и бухгалтерский учет, спросите вы. Очень просто – если «американская печатная машинка» и система Центральных банков правит миром в первую очередь, то бухучет – во вторую. и никто не отдаст эти силы в ваши руки, вернее в руки Россиян.

  

  
    Вторая сила, правящая миром, после денег – бухучет

    Вспомните софистику, вернее одну из ее уловок – «софизм рогатый». Она гласит, что то, что ты не потерял, у тебя ЕСТЬ. Ты потерял рога? Нет! Значит, они у тебя есть! Вам весело? Примерно так же действует наша система отчетности: важно не то, что у тебя есть, или нет, а то как ты это учитываешь, списываешь, ставишь в затраты, или в прибыль, в какое время и в каком порядке. В итоге все это влияет на финансовые показатели предприятия, И опять обратимся к древним философам, которые говорили, что не важно, что есть, главное, как мы к этому относимся или, что об этом говорят другие. Замечаете? Принцип один и тот же!

    А теперь вернемся в реальность. В России всю процедуру учета описывают федеральные и отраслевые стандарты, которые обязательны к применению на всей территории РФ. В новом законе «О бухгалтерском учете» стандарты независимо от вида экономической деятельности устанавливают определения и признаки объектов бухгалтерского учета, порядок оценки, порядок пересчета в иностранную валюту (об иностранной валюте мы поговорим отдельно, так как сам факт ее пересчета и оценки в федеральных стандартах говорит о ее значимости). Итак, есть стандарты, но они и должны быть и никто с этим не спорит. Они были и при царе, и при советской власти. Вот только тогда они были «русскими», преследовали национальные интересы, а теперь их для нас пишут в Лондоне, и называются они – МСФО (международные стандарты финансовой отчетности). Я не припоминаю, чтобы за всю историю России, там нечто хорошее для нас сделали.

    Но не будем отвлекаться от основной мысли. Представьте, в ваш дом приходит «некий консультант» и говорит, что у вас все «не правильно»: обеденный стол ничего не стоит, зато вид из окна важен и будет стоить уйму денег. А вы его вообще не учитывали… И «мудрый» консультант не сдается, он предлагает вам методику, с помощью которой вы сможете оценить и стоимость пейзажа за окном, и четыре ножки с крышкой – пристанище вашей ежедневной трапезы. И тут появляется стандарт, описывающий как и где вы должны отразить всю значимость и незначимость этих ценностей. Дальше вас убеждают, что без специалиста учесть ваш стол и вид из окна невозможно, «методика же сложная» нужно учиться и получать «корочки». И вот фокус – «корочки» в России не выдают! За ними нужно ехать в Лондон или в Америку!

    В результате, вас заставляют учитывать, то, что не всегда важно для вашего бизнеса, да еще и постоянно отстегивать за это деньги, ведь сертифицированным бухгалтерам нужна зарплата для жизни и постоянное образование для повышения квалификации.

    А теперь ответьте на простой вопрос: что бы вы сделали, если бы подобное произошло в вашем доме? Думаю, что вы бы попросили консультанта с его ценностями вернуться туда, откуда он приехал! Разве я ошибаюсь?

    И вдруг– неожиданность! Государство начинает начислять налоги на вид из окна. И вы уже не только должны использовать стандарты, которые вам навязал «некий консультант», для вас становится опасным не делать этого, ведь в соответствии с нашей Конституцией, налоги следует правильно исчислять и платить. И это еще не все! Через определенное время вам говорят, что нужно вести не просто учет имущества, а еще и отдельный «налоговый» учет. То есть, вместо одного учета, вы обязаны вести два. Вы думаете, что на этом все закончилось? Но, нет. Ведение двух учетов влечет за собой и третий. Это учет учетов, вернее, способ отследить разницу между бухгалтерским и налоговым учетом. Итого получается три вида учета! Кто больше?

    В последнее время в России становится нормальным, когда бухгалтеров на предприятии больше, чем людей занимающихся производством или продажами. И эти бухгалтера занимаются не вопросами, важными для экономики предприятия, а более 90 % своего времени тратят на «внешнего пользователя», которому совершенно все равно, что творится в той или иной компании. Вернее, некоторым внешним пользователям важно, чтобы ничего не творилось, так как, к сожалению, не всем нужна сильная Россия!

    В итоге в нашей стране сложилось три принципа ведения бизнеса, и все три возникли вовсе не вследствие экономической целесообразности, а из-за «своеобразного» ведения бухгалтерского учета. Первый гласит: делай, как просит государство, содержи большой штат бухгалтеров, сдавай электронную отчетность, проводи аудит и так далее. Второй велит: «рисуй» отчетность так, чтобы налоговая и внешние проверяющие органы не проявляли интереса к твоей компании. Третий диктует: «кинь» фирму через определенное время, и взятки гладки. Первый вариант учета открывает двери для регулярных выездных проверок, что отвлекает время и ресурсы предприятия от основного бизнеса. Последние два варианта наиболее интересны коррумпированным чиновникам, поскольку они предоставляют широкое поле для наживы. Таким образом, создана система, которая поощряет коррупцию во всей ее красе. Никто не заинтересован в том, чтобы вы вели «нормальный» учет. Ни государство, ни собственники бизнеса! Тем более, что для последних это, во-первых, не по карману, и, во-вторых, только приносит лишнюю головную боль.

    Чуть не забыл упомянуть средства массовой информации, которые только и повторяют, что МСФО позволит сделать отчетность более «прозрачной», что в свою очередь приведет к росту иностранных инвестиций в экономику России. На самом деле, это в точности наоборот. Вспомним простой пример с начислением резервов – стандарты МСФО основываются на мнении руководства предприятия, что никак не добавляет ей «прозрачности». Стандарты МСФО носят рекомендательный характер, а у нас они приравниваются к обязательно-принудительным. Или возьмите пример самих иностранных компаний – трактовка МСФО может значительно отличатся от компании к компании. И таких примеров масса. Где здесь «прозрачность»?

    Теперь несколько слов об иностранных инвестициях. Это просто смешно! Я не помню, чтобы поток иностранных инвестиций был значительный для России. По данным Минфина РФ, около 90 % средств, поступающих в экономику России, приходит из оффшоров и, в основном, является средствами наших с вами соотечественников. Кроме того, потенциального инвестора по сути интересует не отчетность составленная по принципам МСФО, а чистый денежный поток. К тому же примеры значительных инвестиций в масштабах страны можно пересчитать по пальцам. Вопрос, а причем тут вся страна? Для чего бухгалтеру в Урюпинске, следует вести учет «стола» так, как этого требует западная система стандартов? А еще и не забыть «вид из окна», который ему не пригодится никогда?

    Еще один интересный факт. Иностранные инвесторы, настаивая на применении стандартов МСФО при составлении бухгалтерской отчетности в процессе сделок купли-продажи, зачастую стремятся к снижению стоимости покупаемого предприятия за счет начисления вышеупомянутых резервов под риски. Вот такая вот «прозрачность»!

  

  
    Для чего же нам вводить МСФО?

    Первая цель – превратить учет во что-то недосягаемое и непонятное для бухгалтеров без специального МСФО-шного образования.

    Вторая цель, вытекающая из первой – искусственно повысить стоимость ведения бизнеса в России. Вдобавок к дорогостоящему экзамену для получения сертификации, для ее подержания, бухгалтера обязаны ежегодно проходить обучение, которое могут предоставлять либо специальные обучающие центры, либо крупные международные аудиторские компании.

    Третья цель– путем написания стандартов, безобидных правил учета «контролировать» нашу экономику. Ведь стандарты пишут совсем не в России. Кому же наше государство отдало «перо и чернила»? Нашим депутатам? Нет! Нашим главным друзьям – Великобритании и США. Вот простой пример того, как незначительное изменение стандарта привело к мировому кризису. В сентябре 2006 года, конгресс США принял стандарт FAS157 «Измерение по справедливой стоимости». Теперь активы, купленные за одну цену, должны были отражаться в отчетности по справедливой стоимости. То есть, в среднем, на 10–20 % ниже исторической стоимости покупки. Как вы думаете, что произошло с банками после этого? Все правильно! Они стали рушиться, как карточные домики.

  

  
    Полезные факты. Кто разрабатывает МСФО?

    Комитет по международным стандартам финансовой отчётности был основан в 1973 году в результате соглашения профессиональных организаций 10 стран: Австралии, Канады, Франции, Германии, Японии, Мексики, Нидерландов, Великобритании. Ирландии и США. В 1983–2000 годах членами КМСФО являлись все члены Международной Федерации бухгалтеров (International Federation of Accountants (IFAC)). В 2001 году структура Комитета была реформирована, и теперь он называется Правление КМСФО (в дальнейшем также именуемое как КМСФО).

    Работа КМСФО финансируется за счёт взносов профессиональных объединений бухгалтеров, различных компаний, финансовых организаций, а также за счёт прибыли от публикаций стандартов.

    В структуру Комитета входит Попечительский совет, некоммерческая организация, которая была зарегистрирована по законам американского штата Делавэр 6 февраля 2001 года. Попечительский совет является правопреемником прежнего Комитета по международным стандартам, отвечавшим за разработку МСФО до реформирования структуры Комитета в 1997–2000 годах. Учредителями Попечительского совета являются 19 доверенных лиц (Trustees), имеющих богатый опыт работы в различных сферах деятельности и обладающих необходимыми знаниями для разработки высококачественных стандартов финансовой отчетности для их использования на международных рынках капитала.

    Теперь вы знаете, кто пишет и финансирует российские стандарты. Согласитесь, что это впечатляет! Страны, наиболее «заинтересованные» в росте экономики нашей страны и благосостояния наших граждан!

  

  
    МСФО противоречат государственным интересам России!

    Вернемся к тому, с чего мы начинали – к Центральному банку РФ. Все профессиональное сообщество бухгалтеров и аудиторов России уже несколько лет лихорадит от навязанных стандартов МСФО и требований «повышения квалификации» аудиторов! Закон «О бухгалтерском учете» был перекроен вкривь и вкось. Неизменными остались только правила, регулирующие взаимоотношения предприятий и банков. С 1 января 2013 года ведение первичной документации для организаций носит рекомендательный характер. Единственное исключение сделано для банковской первичной документации, которая осталась прежней. Причина проста – никто не хочет нарушить гегемонию Центрального банка РФ!

    А почему? Да все потому, что Центральный Банк России не принадлежит!

    Вы только вдумайтесь, что вместо того чтобы четко контролировать. вносить ясность и простоту в учет, что, безусловно, позитивно сказалось бы на экономике, все делается с точностью до наоборот! Стало действовать «правило консультантов»– создай проблему чтобы предложить (продать) ее решение.

    Вы до сих пор верите, что МСФО нужно России? А как вы думаете, кто стоит, за всем этим! Зайдите на сайт Департамента бухгалтерского учета и аудита Минфина РФ, и вы будете удивлены. Вместо того, чтобы помогать развитию экономики страны, сотрудники этой структуры «зациклились» на МСФО, поставив перед собой простую задачу, передать учет в заботливые иностранные руки. Ни о какой-либо помощи бухгалтерам и аудиторам России речь на сайте вообще не идет. Никого, например, не волнует, как минимизировать затраты на ведение учета или как лучше собирать себестоимость продукции, чтобы она стала конкурентной!

    А еще интересней ситуация становится, когда узнаешь, кто эту контору возглавляет. Бывший сотрудник международной аудиторской компании, конечно!

    Именно той компании, которую Николай II в 1913 году выгнал из России. Интересное совпадение?

    Бухучет пытаются оторвать от реальной жизни, от экономики нашей страны, и отдать в руки наших оппонентов– давайте называть вещи своими именами. Происходящее сейчас четко повторяет события 1991 года, когда мы потеряли СССР, утратили право распоряжаться своими деньгами. Сейчас руками «бывших» сотрудников международных аудиторских компаний разыгрывается аналогичный сценарий.

    С 1 января 2013 года, согласно новому закону «О бухгалтерском учете», Минфин РФ уже не является уполномоченным органом, исполняющим функции по выработке государственной политики и нормативно-правовому регулированию в сфере бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности. Обратите внимание на этот первый шаг к тому, что в скором времени государственную политику в области бухгалтерского учета передадут в частные руки, как это произошло с Центральным банком в 1991 году! А это значит, что правила ведения бизнеса и его учета нам будет диктовать частная контора, конечно же, «преследующая интересы» Российского государства. Как это нам знакомо!

    Политическая партия «Партия налогоплательщиков России» не выступает против существующей власти, мы это уже проходили в 1917 и 1991 годах, мы поддерживаем действующую власть. Наша задача состоит в том, чтобы не отдать то, что нам принадлежит, не стать куклой в чужих руках, самим решать свою судьбу здесь и сейчас. Нет сомнений, что деятельность Департамента бухгалтерского учета Минфина РФ – угрожает экономике и безопасности нашей страны! Просто осознание этого произойдет позднее, сейчас нас отвлекают красивыми словами: рыночная экономика, прозрачность отчётности, и так далее. Именно сейчас роль специалистов в области бухгалтерского учета неоценима – она важна как никогда! Вступайте в наши ряды, ряды «Партии налогоплательщиков России». Только общими усилиями мы сможем отменить применение МСФО на территории России, и будем поддерживать собственный российский учет – учет, который позволит развивать нашу экономику, учет с которым будут жить наши дети! Бухучет – это вторая сила после денег! А мы отдаем ее просто так, даже без боя! Раньше наши деды защищали интересы страны с мечами и автоматами в руках. Сейчас уже другие войны, которые проходят не на полях сражений, а на бумаге. И наше оружие, это не автоматы, а разум! Сейчас пока еще не поздно воспрепятствовать внедрению МСФО! Мы же в состоянии различить истинную суть под красивой оберткой, правда?

    10.01.2013

    Деньги нужно беречь, даже если их совсем немного. Нужно быть храбрым, не сдаваться даже в самых непростых ситуациях. Об этом сказка Евгения Сивкова «Храбрая копейка» (А4 формат, твёрдый переплёт).

    Сказка «Храбрая копейка» рассказывает детям не просто историю путешествия монеток из маминых кошельков в кассы магазинов и большие сумки кондукторов. В основе сюжета денежного круговорота история маленькой и храброй копейки, олицетворяющей самого ребёнка со всей его непосредственностью, искренностью и добродушием.

    «Храбрая копейка» является главной героиней сказки во всех смыслах этого слова. Благодаря её находчивости и самопожертвованию более взрослые по возрасту и номиналу товарищи получают возможность вновь вернуться к жизни и засиять новым блеском.

    До недавних пор Евгений Сивков был известен как автор пособий по бухучёту, аудиту, налогообложению и налоговой оптимизации, а также как автор бизнес-романов. Его финансовая тетралогия «Аудитор», «Консультант», «Советник» и «Аудитор. Возвращение» пользуется заслуженной популярностью у широкого круга читателей. Теперь же автор серьёзных бизнес-изданий решил попробовать себя в самом сложном жанре – детской сказки.

    Воспитание в детях чувства ответственности, патриотизма – важная задача.

  

  
    Первое: убрали понятия синтетического и аналитического учета!

    «Синтетический учет – учет обобщенных данных бухгалтерского учета о видах имущества, обязательств и хозяйственных операций по определенным экономическим признакам, который ведется на синтетических счетах бухгалтерского учета»;

    «Аналитический учет – учет, который ведется в лицевых, материальных и иных аналитических счетах бухгалтерского учета, группирующих детальную информацию об имуществе, обязательствах и о хозяйственных операциях внутри каждого синтетического счета».

    Этих определений нет в новом Законе «О бухгалтерском учете».

  

  
    Второе: впервые дали понятие, что такое бухгалтерская (финансовая) отчетность

    «Бухгалтерская (финансовая) отчетность – информация о финансовом положении экономического субъекта на отчетную дату, финансовом результате его деятельности и движении денежных средств за отчетный период, систематизированная в соответствии с требованиями, установленными настоящим Федеральным законом».

  

  
    Третье: новое понятие – «Уполномоченный федеральный орган»

    «Уполномоченный федеральный орган – федеральный орган исполнительной власти, уполномоченный Правительством Российской Федерации осуществлять функции по выработке государственной политики и нормативно-правовому регулированию в сфере бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности».

    Данное определение, в отличие от Закона 1996 года, не указывает на Минфин России как на «уполномоченный федеральный орган».

  

  
    Четвертое: новое понятие «Стандарт бухгалтерского учета»

    Статья 3 Закона определяет понятие «стандарт бухгалтерского учета» как: «документ, устанавливающий минимально необходимые требования к бухгалтерскому учету, а также допустимые способы ведения бухгалтерского учета».

  

  
    Пятое: новое понятие «Плана счетов бухгалтерского учета»

    Старый термин «плана счетов бухгалтерского учета» определен Законом 1996 года, «план счетов бухгалтерского учета – систематизированный перечень синтетических счетов бухгалтерского учета».

    В новой версии план счетов бухгалтерского учета, это «систематизированный перечень счетов бухгалтерского учета». Данное определение включает в себя и планы счетов ведущих учет хозяйствующих субъектов, называемые сегодня на практике «рабочими планами счетов».

  

  
    Шестое: новое понятие «Отчетный период»

    Понятие «отчетный период» не определялось Законом 1996 года. Закон 2011 года включает в себя специальную статью 15 «Отчетный период, отчетная дата». Соответственно, понятие «отчетный период» определяется статьей 3 Закона 2011 года, согласно которой, «отчетный период– период, за который составляется бухгалтерская (финансовая) отчетность».

    Данное определение дает возможность нормативно-правовым актам в области бухгалтерского учета, определяющим сроки составления и представления бухгалтерской отчетности хозяйствующих субъектов, устанавливать таковые без обязательной ориентации на отчетный (календарный) год. Вместе с тем, такая возможность носит лишь потенциальный характер.

  

  
    Седьмое: новое понятие «Руководитель экономического субъекта»

    Статья 2 «Понятия, используемые в настоящем Федеральном законе» Закона 1996 года содержит специальное определение понятия «руководитель организации». Согласно Закону 1996 года, руководитель организации – это «руководитель исполнительного органа организации либо лицо, ответственное за ведение дел организации».

    Статья 3 Закона 2011 года вводит новое понятие– руководитель экономического субъекта: «руководитель экономического субъекта – лицо, являющееся единоличным исполнительным органом экономического субъекта, либо лицо, ответственное за ведение дел экономического субъекта, либо управляющий, которому переданы функции единоличного исполнительного органа».

    Понятие «орган юридического лица» определяется статьей 53 ГК РФ. Согласно ГК, «юридическое лицо приобретает гражданские права и принимает на себя гражданские обязанности через свои органы, действующие в соответствии с законом, иными правовыми актами и учредительными документами. Порядок назначения или избрания органов юридического лица определяется законом и учредительными документами» (п. 1 ст. 53 ГК РФ).

    В законе 2011 года содержатся новые (по сравнению с Законом 1996 года) статьи 16 «Особенности бухгалтерской (финансовой) отчетности при реорганизации юридического лица» и 17 «Особенности бухгалтерской (финансовой) отчетности при ликвидации юридического лица».

    Это объясняет и расширение определения понятия «руководитель экономического субъекта» в Законе 2011 года в сравнении с определением понятия «руководитель организации» в Законе 1996 года. В новом определении речь, идет и об «управляющем, которому переданы функции единоличного исполнительного органа».

  

  
    Восьмое: новое понятие «Организации государственного сектора»

    Согласно статье 3 Закона 2011 года, организации государственного сектора – это «государственные (муниципальные) учреждения, государственные академии наук, государственные органы, органы местного самоуправления, органы управления государственных внебюджетных фондов, органы управления территориальных государственных внебюджетных фондов». Этот термин, распространяется на «некоммерческие организации и государственные органы, органы местного самоуправления, органы управления государственных внебюджетных фондов и территориальных государственных внебюджетных фондов».

  

  
    Девятое: дается новое определение «Бухгалтерского учета»

    «Бухгалтерский учет– формирование документированной систематизированной информации об объектах, предусмотренных настоящим Федеральным законом, в соответствии с требованиями, установленными настоящим Федеральным законом, и составление на ее основе бухгалтерской (финансовой) отчетности».

    Закон 1996 года (п. 1 ст. 1) определял бухгалтерский учет как «упорядоченную систему сбора, регистрации и обобщения информации в денежном выражении об имуществе, обязательствах организаций и их движении путем сплошного, непрерывного и документального учета всех хозяйственных операций».

    Мысль первая: если в старом законе, главное – это зарегистрировать и обобщить информацию, то та информация, которая представляется в отчетности, это лишь укрупненные данные первичных документов.

    Мысль вторая: следует обратить внимание на то, что Закона 1996 года, и Закона 2011 года говорит об информации: в первом случае как об объекте учета, во втором – о его результате.

    Мысль третья: объектом учета может выступать то, что не является ни имуществом, ни обязательством в гражданско-правовом смысле. (Например, право аренды торгового комплекса).

  

  
    О проведении камеральной налоговой проверки

    Письмо ФНС РФ от 13.09.2012 № АС-4-2/15309

    Федеральная налоговая служба в связи с обращениями территориальных налоговых органов направляет ответы на вопросы, возникающие при осуществлении мероприятий налогового контроля.

    1. Вопрос: Вправе ли налоговый орган в рамках камеральной проверки декларации по НДС по требованию о представлении документов запрашивать дополнительные документы, прямо не поименованные в Налоговом кодексе Российской Федерации (далее – Кодекс) в качестве документов, дающих право на налоговый вычет: регистры бухгалтерского учета с обязательным отображением всех уровней аналитического учета; договоры, заключенные с покупателями и поставщиками; счета-фактуры выданные (отраженные в книге продаж); выписки банка и платежные поручения, подтверждающие оплату поставщикам; бухгалтерскую отчетность; расшифровки отдельных строк декларации?

    Вправе ли налоговый орган в рамках камеральной проверки декларации по НДС по требованию о представлении документов запрашивать дополнительные документы, прямо не поименованные в Налоговом кодексе Российской Федерации (далее – Кодекс) в качестве документов, дающих право на налоговый вычет: регистры бухгалтерского учета с обязательным отображением всех уровней аналитического учета; договоры, заключенные с покупателями и поставщиками; счета-фактуры выданные (отраженные в книге продаж); выписки банка и платежные поручения, подтверждающие оплату поставщикам; бухгалтерскую отчетность; расшифровки отдельных строк декларации?

    Ответ: В соответствии с пунктом 1 статьи 88 Кодекса камеральная проверка проводится на основе налоговых деклараций и документов, представляемых налогоплательщиком, в том числе документов, которые в соответствии с Кодексом должны прилагаться к налоговой декларации, а также других документов о деятельности налогоплательщика, имеющихся у налогового органа.

    Пунктом 7 статьи 88 Кодекса предусмотрено, что при проведении камеральной проверки налоговый орган не вправе истребовать у налогоплательщика дополнительные сведения и документы, если иное не предусмотрено статьей 88 Кодекса или если представление таких документов вместе с налоговой декларацией не предусмотрено Кодексом.

    Таким образом, налоговый орган при проведении камеральной проверки вправе истребовать у налогоплательщика дополнительные сведения и документы только в случаях, предусмотренных статьей 88 Кодекса.

    Пунктом 8 статьи 88 Кодекса установлено, что при подаче налоговой декларации по налогу на добавленную стоимость, в которой заявлено право на возмещение налога, камеральная проверка проводится на основе налоговых деклараций и документов, представленных налогоплательщиком в соответствии с Кодексом.

    Налоговый орган вправе истребовать у налогоплательщика документы, подтверждающие в соответствии со статьей 172 Кодекса правомерность применения налоговых вычетов.

    2. Вопрос: 0 порядке и сроках проведения камеральной налоговой проверки.

    Ответ: В соответствии с пунктами 1 и 2 статьи 88 Кодекса камеральная налоговая проверка проводится должностным лицом налогового органа на основе налоговой декларации (расчета) и документов, представленных налогоплательщиком, а также других документов о деятельности налогоплательщика, имеющихся у налогового органа, в течение трех месяцев со дня представления налогоплательщиком налоговой декларации (расчета).

    Камеральная налоговая проверка налоговой декларации (расчета) не может начаться до получения налоговым органом налоговой декларации или расчета по налогу.

    С учетом изложенного, определение момента начала течения трехмесячного срока проведения камеральной налоговой проверки связано с моментом получения налоговым органом налоговой декларации (расчета).

    Таким образом, течение трехмесячного срока проведения камеральной налоговой проверки начинается со дня получения налоговым органом налоговой декларации (расчета).

    Максимальный срок, отведенный на проведение камеральной налоговой проверки, установлен в пункте 2 статьи 88 Кодекса и составляет три месяца.

    В соответствии с положениями пункта 3 статьи 100 Кодекса в акте камеральной налоговой проверки указываются даты начала и окончания такой проверки. При этом налоговые органы не обязаны указывать в акте камеральной налоговой проверки дату начала этой проверки, соответствующую дате отправке налоговой декларации по почте.

    3. Вопрос: Вправе ли налоговый орган в ходе проведения камеральной налоговой проверки истребовать у индивидуального предпринимателя, применяющего УСН с объектом налогообложения «доходы», копии всех первичных документов за 2011 г.?

    Ответ: Согласно пункту 1 статьи 88 Кодекса камеральная налоговая проверка проводится по месту нахождения налогового органа на основе налоговых деклараций (расчетов) и документов, представленных налогоплательщиком, а также других документов о деятельности налогоплательщика, имеющихся у налогового органа.

    Пунктом 7 указанной статьи Кодекса предусмотрено, что при проведении камеральной налоговой проверки налоговый орган не вправе истребовать у налогоплательщика дополнительные сведения и документы, если иное не предусмотрено этой статьей или если представление таких документов вместе с налоговой декларацией (расчетом) не предусмотрено Кодексом.

    Порядок представления налоговой декларации по налогу, уплачиваемому в связи с применением упрощенной системы налогообложения, установлен статьей 346.23 Кодекса. Форма указанной налоговой декларации утверждена приказом Минфина России от 22.06.2009 № 58н.

    Главой 26.2 Кодекса обязательное представление налогоплательщиком первичных учетных документов вместе с налоговой декларацией не предусмотрено.

    Пунктами 3 и 4 статьи 88 Кодекса предусмотрено, что, если камеральной налоговой проверкой выявлены ошибки в налоговой декларации (расчете) и (или) противоречия между сведениями, содержащимися в представленных документах, либо выявлены несоответствия сведений, представленных налогоплательщиком, сведениям, содержащимся в документах, имеющихся у налогового органа, и полученным им в ходе налогового контроля, об этом сообщается налогоплательщику с требованием представить в течение пяти дней необходимые пояснения или внести соответствующие исправления в установленный срок.

    Налогоплательщик, представляющий в налоговый орган пояснения относительно выявленных ошибок в налоговой декларации (расчете) и (или) противоречий между сведениями, содержащимися в представленных документах, вправе дополнительно представить в налоговый орган выписки из регистров налогового и (или) бухгалтерского учета и (или) иные документы, подтверждающие достоверность данных, внесенных в налоговую декларацию (расчет).

    Президиум Высшего Арбитражного Суда Российской Федерации в постановлении от 11.11.2008 № 7307/08 указал, что в случаях, когда налоговый орган при проведении камеральной налоговой проверки не выявил ошибок и иных противоречий в представленной налоговой декларации, оснований для истребования у налогоплательщика объяснений, а также первичных учетных документов нет.

    4. Вопрос: Имеетли право налоговый орган истребовать у налогоплательщика отчеты или аналитические справки (обобщения), не являющиеся первичными бухгалтерскими документами?

    Ответ: Согласно подпункту 1 пункта 1 статьи 31 Кодекса налоговые органы вправе требовать в соответствии с законодательством о налогах и сборах от налогоплательщика, плательщика сбора или налогового агента документы по формам и (или) форматам в электронном виде, установленным государственными органами и органами местного самоуправления, служащие основаниями для исчисления и уплаты (удержания и перечисления) налогов, а также документы, подтверждающие правильность исчисления и своевременность уплаты (удержания и перечисления) налогов, сборов, пени.

    В силу положений подпункта 6 пункта 1 статьи 23 Кодекса налогоплательщики обязаны представлять в налоговые органы и их должностным лицам в случаях и в порядке, которые предусмотрены Кодексом, документы, необходимые для исчисления и уплаты налогов.

    Таким образом, налоговые органы не вправе истребовать у налогоплательщика отчеты или аналитические справки (обобщения), не являющиеся первичными бухгалтерскими документами.

    5. Вопрос: Какие сведения должны содержать реестры таможенных деклараций, которые представляются в налоговые органы в целях документального подтверждения правомерности применения нулевой ставки НДС при осуществлении экспортных операций?

    Ответ: В силу подпункта 3 пункта 1 статьи 165 Кодекса налогоплательщикам предоставлено право для подтверждения обоснованности применения нулевой ставки налога на добавленную стоимость представлять в налоговые органы вместо таможенных деклараций реестры таможенных деклараций, содержащие сведения о фактически вывезенных товарах, с отметками российского таможенного органа места убытия или реестры таможенных деклараций, содержащие сведения о таможенном оформлении товаров в соответствии с таможенной процедурой экспорта, с отметками таможенного органа Российской Федерации, подтверждающими факт помещения товаров под таможенную процедуру экспорта порядке, определяемом Минфином России по согласованию с ФТС России.

    При этом данной нормой Кодекса утверждение Минфином России перечня сведений, отражаемых в указанных реестрах, не предусмотрено.

    В связи с изложенным в Порядке представления реестров таможенных деклараций, утвержденном приказом Минфина России от 21.05.2010 № 48н, указанный перечень сведений отсутствует.

    С учетом изложенного, реестр таможенных деклараций, представляемый в налоговые органы в целях документального подтверждения обоснованности применения нулевой ставки налога на добавленную стоимость по экспортным операциям, должен содержать сведения о товарах, фактически вывезенных за пределы территории Российской Федерации в соответствии с таможенной процедурой экспорта, позволяющие налогоплательщикам обосновать правомерность применения указанной ставки по конкретным поставкам товаров, а налоговым органам осуществить контроль по таким операциям и не допустить неправомерное применение нулевой ставки налога.

    6. Вопрос: Положениями Кодекса закреплена обязанность банков сообщить об открытии или о закрытии счета, об изменении реквизитов счета организации (индивидуального предпринимателя), о предоставлении права или прекращении права организации (индивидуального предпринимателя) использовать корпоративные электронные средства платежа для переводов электронных денежных средств, об изменении реквизитов корпоративного электронного средства платежа в электронном виде в налоговый орган по месту своего нахождения в течение трех дней со дня соответствующего события.

    Форматы сообщения банком сведений об остатках денежных средств на счетах налогоплательщика-организации в банке и об остатках электронных денежных средств и порядок направления банком указанного сообщения в электронной форме утверждаются Центральным банком Российской Федерации по согласованию с федеральным органом исполнительной власти, уполномоченным по контролю и надзору в области налогов и сборов.

    Данные порядки установлены Положением Банка России от 07.09.2007 № 311-П «О порядке сообщения банком в электронном виде налоговому органу об открытии или о закрытии счета, об изменении реквизитов счета» и Положением Банка России от 29.12.2010 № 365-П «О порядке направления в банк поручения налогового органа, решения налогового органа, а также направления банком в налоговый орган сведений об остатках денежных средств в электронном виде».

    Согласно пункту 1.1 Положения Банка России от 07.09.2007 № 311 – П передача электронного сообщения осуществляется банком через территориальное учреждение Банка России, осуществляющее надзор за его деятельностью, и Центр информационных технологий Банка России в Межрегиональную инспекцию ФНС России по централизованной обработке данных для последующей доставки электронного сообщения в налоговый орган по месту нахождения банка.

    Таким образом, для передачи банками сообщений в электронном виде в налоговый орган банки заключают договоры (соглашения) с территориальными учреждениями Банка России, осуществляющими надзор за их деятельностью, в которых определяются условия и порядок приема Банком России информационных сообщений банков для передачи их федеральным службам.

    Возникает ли ответственность у банка за нарушение порядка и сроков представления вышеуказанных сведений в налоговый орган, если их представление было невозможно вследствие сбоев в программном обеспечении и невозможности приема территориальными учреждениями Банка России информационных сообщений банка для передачи федеральным службам?

    Будет ли в данном случае обязанность банка, установленная пунктом 5 статьи 76 Кодекса и положениями статьи 86 Кодекса, считаться неисполненной, даже если банк вследствие объективной невозможности представления сообщений в электронном виде представит в соответствующий налоговый орган сообщение об открытии (закрытии) счета на бумажном носителе в установленные сроки?

    Подлежит ли банк привлечению к ответственности за несвоевременное представление сведений об открытии (закрытии) счета в случае объективной невозможности передать указанные сведения в электронном виде?

    Ответ: Подпунктом «а» пункта 33 статьи 1 Федерального закона от 27.07.2007 № 229-ФЗ «О внесении изменений в часть первую и часть вторую Налогового кодекса Российской Федерации и некоторые другие законодательные акты Российской Федерации, а также о признании утратившими силу отдельных законодательных актов (положений законодательных актов) Российской Федерации в связи с урегулированием задолженности по уплате налогов, сборов, пеней и штрафов и некоторых иных вопросов налогового администрирования» внесены изменения в пункт 1 статьи 86 Кодекса, согласно которым на банк возложена обязанность сообщать в налоговый орган по месту своего нахождения об открытии или о закрытии счета, об изменении реквизитов счета организации (индивидуального предпринимателя), о предоставлении права или прекращении права организации (индивидуального предпринимателя) использовать корпоративные электронные средства платежа для переводов электронных денежных средств, об изменении реквизитов корпоративного электронного средства платежа в электронном виде.

    Примечание изготовителя базы данных: вероятно, в тексте оригинала документа допущена опечатка, следует читать: «…Федерального закона от 27.07.2010 № 229-ФЗ…».

    Кодексом не предусмотрено представление соответствующего сообщения банком на бумажном носителе.

    В соответствии с пунктом 1.6 Положения Центрального банка Российской Федерации о порядке сообщения банком в электронном виде налоговому органу об открытии или о закрытии счета, об изменении реквизитов счета от 07.09.2007 № 311 – П датой сообщения банком в налоговый орган по месту своего нахождения об открытии (закрытии) счета, об изменении реквизитов счета признается дата, включаемая в квитанцию о принятии уполномоченным налоговым органом электронного сообщения.

    Положениями пункта 2 статьи 135.2 Кодекса определено, что несообщение в установленный срок банком налоговому органу сведений о предоставлении (прекращении) права организации, индивидуальному предпринимателю, нотариусу, занимающемуся частной практикой, или адвокату, учредившему адвокатский кабинет, использовать корпоративные электронные средства платежа для переводов электронных денежных средств, об изменении реквизитов корпоративного электронного средства платежа влечет взыскание штрафа в размере 40 тыс. руб.

    Согласно статье 106 Кодекса налоговым правонарушением признается виновно совершенное противоправное (в нарушение законодательства о налогах и сборах) деяние (действие или бездействие) налогоплательщика, налогового агента и иных лиц, за которое Кодексом установлена ответственность.

    Пунктом 3 статьи 108 Кодекса установлено, что основанием для привлечения лица к ответственности за нарушение законодательства о налогах и сборах является установление факта совершения данного нарушения решением налогового органа, вступившим в силу. В соответствии с пунктом 6 статьи 108 Кодекса лицо считается невиновным в совершении налогового правонарушения, пока его виновность не будет доказана в предусмотренном федеральным законом порядке.

    Обязанность по доказыванию обстоятельств, свидетельствующих о факте налогового правонарушения и виновности лица в его совершении, возлагается на налоговые органы.

    Неустранимые сомнения в виновности лица, привлекаемого к ответственности, толкуются в пользу этого лица.

    Следует отметить, что согласно положениям пункта 2 статьи 109 Кодекса отсутствие вины лица в совершении налогового правонарушения является обстоятельством, исключающим привлечение этого лица к ответственности за совершение налогового правонарушения.

    Обстоятельствами, исключающими вину лица в совершении налогового правонарушения или смягчающими ответственность за совершение налогового правонарушения, могут быть признаны судом или налоговым органом, рассматривающим дело, иные обстоятельства, чем перечисленные в подпунктах 1–3 пункта 1 статьи 111 Кодекса, и в подпунктах 1–2.1 пункта 1 статьи 112 Кодекса.

    В случае отсутствия технической возможности передать в налоговый орган сообщение в соответствии с пунктом 1 статьи 86 Кодекса в электронном виде через территориальное учреждение Банка России рекомендуется незамедлительно сообщить в налоговый орган о таком факте, о причинах задержки направления указанного сообщения в электронном виде, представить соответствующее сообщение на бумажном носителе.

    7. Вопрос: Должен ли руководитель (заместитель руководителя) налогового органа учитывать поступившее в налоговый орган заявление физического лица, в отношении которого проводилась налоговая проверка, о переносе рассмотрения материалов налоговой проверки в связи с его болезнью?

    Ответ: Статьей 89 Кодекса предусмотрено проведение выездной налоговой проверки физического лица, в том числе не являющегося индивидуальным предпринимателем. Предметом выездной налоговой проверки является, в частности, своевременность уплаты налогов (пункт 4 статьи 89 Кодекса).

    По общему правилу в рамках такой налоговой проверки может быть проверен период, не превышающий трех календарных лет, предшествующих году, в котором вынесено решение о проведении проверки.

    В соответствии с подпунктом 8 пункта 1 статьи 23 Кодекса налогоплательщики – физические лица обязаны в течение четырех лет обеспечивать сохранность документов, необходимых для исчисления и уплаты налогов, а также подтверждающих уплату (удержание) налогов. К документам, необходимым для исчисления налогов, относятся и документы, подтверждающие право налогоплательщика на использование налоговых льгот.

    Должностные лица налогового органа, проводящего налоговую проверку, вправе истребовать у проверяемого лица документы в случаях и порядке, предусмотренных Кодексом. При этом налоговым органом не могут быть истребованы у физического лица те документы, которыми это лицо не располагает.

    Документы, которые были истребованы в ходе выездной налоговой проверки, представляются налогоплательщиком – физическим лицом в соответствии со статьей 93 Кодекса.

    Пунктом 1 статьи 101 Кодекса предусмотрены пресекательные сроки, в том числе с учетом продления срока, для рассмотрения материалов налоговой проверки и принятия решения руководителем (заместителем руководителя) налогового органа, проводившего налоговую проверку.

    Вместе с тем в Кодексе содержатся положения, направленные на обеспечение права налогоплательщика на участие в процессе рассмотрения материалов налоговой проверки (подпункт 15 пункта 1 статьи 21, пункт 2 статьи 101 Кодекса).

    На основании абзаца 1 пункта 2 статьи 22 Кодекса права налогоплательщиков обеспечиваются соответствующими обязанностями должностных лиц налоговых органов и иных уполномоченных органов.

    Согласно абзацу 3 пункта 2 статьи 101 Кодекса неявка лица, в отношении которого проводилась налоговая проверка (его представителя), извещенного надлежащим образом о времени и месте рассмотрения материалов налоговой проверки, не является препятствием для рассмотрения материалов налоговой проверки, за исключением тех случаев, когда участие этого лица будет признано руководителем (заместителем руководителя) налогового органа обязательным для рассмотрения этих материалов.

    Учитывая изложенное, заявленное в налоговый орган ходатайство физического лица, в отношении которого проводилась налоговая проверка, о переносе рассмотрения материалов налоговой проверки в связи с его болезнью должно быть учтено руководителем (заместителем руководителя) налогового органа и на основании этого ходатайства принято соответствующее решение с учетом установленных пунктом 1 статьи 101 Кодекса пресекательных сроков.

    8. Вопрос: ООО находится в процессе ликвидации. Все бухгалтерские и учредительные документы передаются ликвидационной комиссии. В течение какого времени налоговые органы могут проводить налоговые проверки после ликвидации юридического лица или прекращения деятельности юридического лица при реорганизации?

    Какие именно документы и в течение какого времени после ликвидации юридического лица или прекращения деятельности юридического лица при реорганизации обязана хранить ликвидационная комиссия?

    Ответ: Выездная налоговая проверка проводится на основании решения руководителя (заместителя руководителя) налогового органа в отношении налогоплательщика (плательщика сбора, налогового агента) в порядке, предусмотренном статьей 89 Кодекса.

    Согласно пункту 2 статьи 50 Кодекса правопреемник (правопреемники) реорганизованного юридического лица при исполнении возложенных на него указанной статьей обязанностей по уплате налогов пользуется всеми правами, исполняет все обязанности в порядке, предусмотренном Кодексом для налогоплательщиков.

    Налоговый орган вправе провести выездную налоговую проверку правопреемника за период деятельности реорганизованного юридического лица, не превышающий трех календарных лет, предшествующих году, в котором вынесено решение о проведении указанной налоговой проверки.

    Пунктом 1 статьи 61 Гражданского кодекса Российской Федерации предусмотрено, что ликвидация юридического лица влечет его прекращение без перехода прав и обязанностей в порядке правопреемства к другим лицам, за исключением случаев, предусмотренных федеральным законом.

    В силу положений пункта 8 статьи 63 Гражданского кодекса Российской Федерации ликвидация юридического лица считается завершенной, а юридическое лицо – прекратившим существование после внесения об этом записи в единый государственный реестр юридических лиц.

    Учитывая изложенное, после внесения записи в единый государственный реестр налогоплательщиков о прекращении существования юридического лица налоговый орган не может проводить налоговую проверку такого юридического лица.

    9. Вопрос: В течение какого времени налоговый орган вправе проводить выездную налоговую проверку, в том числе плановую и внеплановую, в случае прекращения налогоплательщиком деятельности в качестве индивидуального предпринимателя, о чем имеется запись в ЕГРИГ?

    Вправе ли налоговый орган проводить выездную налоговую проверку предпринимателя, если он не ознакомлен с решением о проведении проверки лично под роспись?

    Ответ: Выездные налоговые проверки физических лиц, утративших статус индивидуального предпринимателя, за период их деятельности в качестве индивидуального предпринимателя проводятся налоговыми органами в соответствии со статьей 89 Кодекса.

    В соответствии с пунктом 1 указанной статьи выездная налоговая проверка проводится на основании решения руководителя (заместителя руководителя) налогового органа.

    Форма решения о проведении выездной налоговой проверки, утвержденная приказом ФНС России от 25.12.2006 № САЭ-3-06/892@ «Об утверждении форм документов, применяемых при проведении и оформлении налоговых проверок; оснований и порядка продления срока проведения выездной налоговой проверки; порядка взаимодействия налоговых органов по выполнению поручений об истребовании документов; требований к составлению акта налоговой проверки», предусматривает ознакомление лица, в отношении которого назначена выездная налоговая проверка, с таким решением.

    Вместе с тем ни Кодексом, ни указанным приказом ФНС России не предусмотрен способ ознакомления лица, в отношении которого назначена выездная налоговая проверка, с указанным решением налогового органа.

    Представляется, что лицо, в отношении которого назначена выездная налоговая проверка, может быть ознакомлено с решением налогового органа лично под роспись или иным способом (например, путем направления указанного решения по почте заказным письмом с уведомлением о вручении).

    Пунктом 4 статьи 89 Кодекса предусмотрено, что в рамках выездной налоговой проверки может быть проверен период, не превышающий трех календарных лет, предшествующих году, в котором вынесено решение о проведении проверки, если иное не предусмотрено данной статьей.

    10. Вопрос: Какой налоговый орган должен выносить решение о проведении выездной налоговой проверки физического лица, являющегося индивидуальным предпринимателем, в случае изменения его места жительства?

    Ответ: Согласно пункту 2 статьи 89 Кодекса решение о проведении выездной налоговой проверки физического лица выносит налоговый орган по месту жительства этого лица, если иное не предусмотрено указанным пунктом.

    В соответствии с пунктом 3 статьи 84 Кодекса изменения в сведениях об индивидуальном предпринимателе подлежат учету налоговым органом по месту его жительства на основании сведений, содержащихся в Едином государственном реестре индивидуальных предпринимателей.

    Согласно положениям пункта 4 статьи 84 Кодекса налоговый орган осуществляет снятие с учета физического лица в качестве индивидуального предпринимателя по месту его жительства на основании сведений, содержащихся в Едином государственном реестре индивидуальных предпринимателей.

    По общему правилу постановка на учет физического лица по новому месту жительства осуществляется на основании документов, полученных от налогового органа по прежнему месту жительства физического лица.

    В соответствии с пунктом 4 Правил ведения Единого государственного реестра налогоплательщиков, утвержденных постановлением Правительства Российской Федерации от 26.02.2004 № 110 «О совершенствовании процедур государственной регистрации и постановки на учет юридических лиц и индивидуальных предпринимателей», датой снятия с учета индивидуального предпринимателя в налоговом органе по месту жительства является дата внесения соответствующей записи в Единый государственный реестр индивидуальных предпринимателей. Налоговый орган, осуществляющий постановку на учет (снятие с учета) индивидуального предпринимателя, обязан выдать ему уведомление о постановке на учет в налоговом органе (уведомление о снятии с учета в налоговом органе).

    Таким образом, в случае изменения места жительства физического лица, являющегося индивидуальным предпринимателем, до момента внесения записи в Единый государственный реестр индивидуальных предпринимателей о снятии его с учета в налоговом органе по прежнему месту жительства этот индивидуальный предприниматель состоит на учете в указанном налоговом органе. Следовательно, решение о проведении выездной налоговой проверки в отношении указанного лица выносит налоговый орган по прежнему месту его жительства.

    Указанная позиция выражена в Определении Высшего Арбитражного Суда Российской Федерации от 09.04.2012 № ВАС-3753/12.

    11. Вопрос: 26.07.2011 организация снялась с учета в налоговом органе по прежнему месту нахождения.

    Вправе ли налоговый орган по прежнему месту нахождения организации вынести решение о проведении выездной налоговой проверки 25.07.2011?

    Ответ: В соответствии с пунктом 2 статьи 89 Кодекса решение о проведении выездной налоговой проверки выносит налоговый орган по месту нахождения организации, если иное не предусмотрено указанным пунктом.

    Организация считается снятой с учета в налоговом органе по прежнему месту нахождения этой организации и одновременно поставленной на учет в налоговом органе по новому месту нахождения с даты внесения в Единый государственный реестр юридических лиц записи об изменении места нахождения юридического лица (пункты 3.6.1, 3.6.3 Порядка и условий присвоения, применения, а также изменения идентификационного номера налогоплательщика и форм документов, используемых при постановке на учет, снятии с учета юридических и физических лиц, утвержденных приказом МНС России от 03.03.2004 № БГ-3-09/178).

    Таким образом, налоговый орган, в котором организация состоит на учете до дня внесения в Единый государственный реестр юридических лиц записи об изменении места нахождения этой организации, вправе вынести решение о проведении в отношении такой организации выездной налоговой проверки.

    12. Вопрос: Предусмотрен ли статьей 93.1 Кодекса перечень лиц, понимаемых под «иными лицами»?

    Вправе ли налоговый орган на основании статьи 93.1 Кодекса истребовать у работника организации, осуществляющего деятельность по трудовому или гражданско-правовому договору, документы (информацию), касающиеся деятельности этой организации?

    Влечет ли наложение штрафа в размере, предусмотренном пунктом 1 статьи 129.1 Кодекса, несвоевременное (через 5 дней) представление работником запрашиваемых при проведении налоговой проверки документов (информации)?

    Ответ: В соответствии со статьей 93.1 Кодекса должностное лицо налогового органа в случаях, указанных в пунктах 1 и 2 вышеназванной статьи Кодекса, вправе истребовать документы (информацию) у контрагента, у участников сделки или у иных лиц, располагающих документами (информацией), касающимися деятельности проверяемого налогоплательщика (плательщика сбора, налогового агента), или располагающих информацией о конкретной сделке.

    При этом статьей 93.1 Кодекса не предусмотрен исчерпывающий перечень лиц, понимаемых под «иными лицами».

    Налоговый орган вправе истребовать у лица, располагающего документами (информацией), касающимися деятельности проверяемого налогоплательщика, или располагающего информацией о конкретной сделке, такие документы (информацию).

    Согласно пункту 5 статьи 93.1 Кодекса лицо, получившее требование о представлении документов (информации), исполняет его в течение пяти дней со дня получения или в тот же срок сообщает, что не располагает истребуемыми документами (информацией).

    Непредставление запрашиваемых при проведении налоговой проверки документов в установленные сроки признается налоговым правонарушением и влечет ответственность, предусмотренную статьей 129.1 Кодекса.

    13. Вопрос: В какой срок налогоплательщик вправе представить мотивированные возражения по результатам дополнительных мероприятий налогового контроля в налоговый орган?

    Ответ: Положениями пункта 1 статьи 101 Кодекса определено, что акт налоговой проверки, другие материалы налоговой проверки и дополнительных мероприятий налогового контроля, в ходе которых были выявлены нарушения законодательства о налогах и сборах, а также представленные проверяемым лицом (его представителем) письменные возражения по указанному акту должны быть рассмотрены руководителем (заместителем руководителя) налогового органа, проводившего налоговую проверку, и решение по ним должно быть принято в течение десяти дней со дня истечения срока представления проверяемым лицом в налоговый орган в соответствии с пунктом 6 статьи 100 Кодекса письменных возражений по акту налоговой проверки.

    При этом, следует учитывать, что указанный в пункте 1 статьи 101 Кодекса десятидневный срок может быть продлен, но не более чем на один месяц, в том числе для проведения дополнительных мероприятий налогового контроля.

    Дополнительные мероприятия налогового контроля, на основании пункта 6 статьи 101 Кодекса, могут проводиться в срок, не превышающий одного месяца.

    В качестве дополнительных мероприятий налогового контроля могут проводиться истребование документов в соответствии со статьями 93 и 93.1 Кодекса, допрос свидетеля, проведение экспертизы.

    В соответствии с положениями пункта 1 статьи 99 Кодекса в случаях, предусмотренных Кодексом (в частности, при получении показаний свидетелей, выемке документов), составляются протоколы.

    Согласно пункту 9 статьи 95 Кодекса заключение эксперта предъявляется проверяемому лицу, которое имеет право дать свои объяснения и заявить возражения, а также просить о постановке дополнительных вопросов эксперту и о назначении дополнительной или повторной экспертизы.

    Пунктом 7 статьи 101 Кодекса установлено, что руководитель (заместитель руководителя) налогового органа, проводившего налоговую проверку, выносит решение о привлечении либо об отказе в привлечении к ответственности за совершение налогового правонарушения не только по результатам рассмотрения акта налоговой проверки, других материалов налоговой проверки, но и материалов, полученных в результате проведения дополнительных мероприятий налогового контроля.

    В соответствии с пунктом 2 статьи 101 Кодекса лицо, в отношении которого проводилась налоговая проверка, вправе до вынесения решения по результатам рассмотрения материалов проверки знакомиться со всеми материалами дела, включая материалы дополнительных мероприятий налогового контроля.

    Кодексом не установлены специальные сроки для подготовки проверяемым лицом возражений по результатам дополнительных мероприятий налогового контроля и их рассмотрения.

    Вместе с тем, право проверяемого лица на ознакомление с вышеуказанными материалами и подготовку возражений обеспечивается соответствующей обязанностью руководителя (заместителя руководителя) налогового органа.

    При этом срок для ознакомления проверяемого лица с материалами по результату дополнительных мероприятий налогового контроля определяется руководителем (заместителем руководителя) налогового органа с учетом фактических обстоятельств, включая количество указанных материалов и их объем.

    Кроме того, необходимо учитывать, что согласно пункту 4 статьи 101 Кодекса отсутствие письменных возражений проверяемого лица не лишает это лицо (его представителя) права давать свои объяснения на любой стадии рассмотрения материалов налоговой проверки.

    14. Вопрос: По результатам выездной налоговой проверки вынесено решение о привлечении к ответственности за совершение налогового правонарушения, которым установлена неуплата налогов, начислены пени и штрафы. В тот же день вынесено решение о принятии обеспечительных мер, которым налогоплательщику запрещено совершать любые действия, направленные на отчуждение (передачу в залог) земельных участков.

    Вправе ли налоговый орган принимать обеспечительные меры до вступления в силу решения о привлечении к ответственности за совершение налогового правонарушения при условии, что не вступившее в силу решение не влечет для налогоплательщика правовых последствий?

    Ответ: В соответствии с пунктом 10 статьи 101 Кодекса после вынесения решения о привлечении либо об отказе в привлечении к ответственности за совершение налогового правонарушения руководитель (заместитель руководителя) налогового органа вправе принять обеспечительные меры, направленные на обеспечение возможности исполнения указанного решения, если есть достаточные основания полагать, что непринятие этих мер может затруднить или сделать невозможным в дальнейшем исполнение такого решения и (или) взыскание недоимки, пеней и штрафов, указанных в решении.

    Из указанной нормы следует, что обеспечительные меры, указанные в пункте 10 статьи 101 Кодекса, могут быть приняты руководителем (заместителем руководителя) налогового органа до вступления в силу решения о привлечении либо об отказе в привлечении к ответственности за совершение налогового правонарушения.

    15. Вопрос: В налоговый орган подано заявление о прекращении деятельности в качестве индивидуального предпринимателя. Согласно письму Минфина России от 29.07.2011 № 03-02-07/1-267 после внесения записи в единый государственный реестр налогоплательщиков о прекращении существования юридического лица налоговый орган не может проводить налоговую проверку такого юридического лица. Распространяются ли указанные разъяснения на индивидуального предпринимателя? Вправе ли налоговый орган проводить выездную налоговую проверку физического лица, утратившего статус индивидуального предпринимателя?

    Ответ: В соответствии с подпунктом 2 пункта 1 статьи 31 Кодекса налоговые органы вправе проводить налоговые проверки в порядке, установленном Кодексом.

    Налоговые органы проводят камеральные и выездные налоговые проверки налогоплательщиков (статья 87 Кодекса).

    Согласно положениям статьи 19 Кодекса налогоплательщиками признаются организации и физические лица, на которых в соответствии с Кодексом возложена обязанность уплачивать налоги.

    Пунктом 1 статьи 44 Кодекса установлено, что обязанность по уплате налога или сбора возникает, изменяется и прекращается при наличии оснований, установленных Кодексом или иными актами законодательства о налогах и сборах.

    Основания, по которым обязанность по уплате налога и (или) сбора прекращается, предусмотрены положениями пункта 3 статьи 44 Кодекса.

    Утрата статуса предпринимателя не предусмотрена в качестве основания прекращения обязанности налогоплательщика по уплате налога.

    Порядок проведения выездных налоговых проверок налогоплательщиков предусмотрен положениями статьи 89 Кодекса.

    При этом пунктом 4 указанной статьи установлено, что в рамках выездной налоговой проверки может быть проверен период, не превышающий трех календарных лет, предшествующих году, в котором вынесено решение о проведении проверки, если иное не предусмотрено статьей 89 Кодекса.

    Таким образом, положения Кодекса не содержат запрета на проведение выездных налоговых проверок физических лиц, прекративших деятельность в качестве индивидуальных предпринимателей.

    Конституционный Суд Российской Федерации в Определении от 25.01.2007 № 95-0-0 указал, что налоговому контролю и привлечению к ответственности за выявленные налоговые правонарушения подлежат как организации, так и физические лица независимо от приобретения либо утраты ими специального правового статуса, занятия определенной деятельностью, перехода под действие отдельных налогов или специальных налоговых режимов; налоговый контроль в форме налоговых проверок, а также ответственность за налоговые правонарушения направлены на обеспечение исполнения обязанности по уплате налога или сбора, которая прекращается по основаниям, предусмотренным пунктом 3 статьи 44 Кодекса.

    Учитывая изложенное, налоговые органы вправе осуществлять выездные налоговые проверки физических лиц, утративших статус индивидуального предпринимателя, за период их деятельности в качестве индивидуального предпринимателя.

    16. Вопрос: Имеет ли право налоговый орган во время приостановления проведения выездной налоговой проверки проводить дополнительные мероприятия налогового контроля, в том числе допрос свидетелей, являющихся работниками организации, в отношении которой назначено проведение выездной налоговой проверки?

    Вправе ли представитель организации присутствовать при проведении налоговым органом допроса свидетеля, являющегося работником организации, в отношении которой назначена выездная налоговая проверка?

    Ответ: В силу подпункта 12 пункта 1 статьи 31 Кодекса налоговые органы вправе вызывать в качестве свидетелей лиц, которым могут быть известны какие-либо обстоятельства, имеющие значение для проведения налогового контроля.

    Пунктом 9 статьи 89 Кодекса предусмотрен исчерпывающий перечень оснований для приостановления руководителем (заместителем руководителя) налогового органа проведения выездной налоговой проверки, в том числе для истребования документов (информации) в соответствии с пунктом 1 статьи 93.1 Кодекса, а также установлено, что на период действия срока приостановления проведения выездной налоговой проверки приостанавливаются действия налогового органа по истребованию документов у налогоплательщика, а также приостанавливаются действия налогового органа на территории (в помещении) налогоплательщика, связанные с указанной проверкой.

    Таким образом, в указанный период приостанавливаются действия налогового органа по истребованию документов лишь у налогоплательщика и действия налогового органа, связанные с такой проверкой, на территории (в помещении) этого налогоплательщика.

    Необходимо учитывать, что Кодексом не установлен запрет на вызов налоговым органом свидетелей либо получение информации от других лиц в период приостановления проведения выездной налоговой проверки, а приостановление проведения такой проверки не означает прекращения налоговым органом в этот период всех мероприятий налогового контроля.

    Налоговый орган в период приостановления проведения выездной налоговой проверки вправе вызывать свидетелей для дачи ими показаний в помещении налогового органа.

    Согласно положениям пункта 1 статьи 90 Кодекса в качестве свидетеля для дачи показаний может быть вызвано любое физическое лицо, которому могут быть известны какие-либо обстоятельства, имеющие значение для осуществления налогового контроля.

    При этом Кодексом не предусмотрено исключение для вызова в качестве свидетелей работников организации, выездная налоговая проверка которой приостановлена, а также участие представителя налогоплательщика при проведении допроса свидетеля.

    17. Вопрос: В каких случаях налоговый орган вправе после окончания выездной налоговой проверки организации (после даты, указанной в справке) истребовать документы (информацию) у ее контрагентов, касающиеся деятельности проверяемого лица в охватываемый налоговой проверкой период, без назначения дополнительных мероприятий налогового контроля?

    Могут ли полученные таким образом сведения служить доказательством вины налогоплательщика, в отношении которого проводилась выездная налоговая проверка?

    Ответ: Пунктом 1 статьи 31 Кодекса определен перечень прав налоговых органов, который не является исчерпывающим. Согласно пункту 2 статьи 31 Кодекса налоговые органы осуществляют и другие права, предусмотренные Кодексом.

    В силу пункта 1 статьи 93.1 Кодекса должностное лицо налогового органа, проводящее налоговую проверку, вправе истребовать у контрагента или у иных лиц, располагающих документами (информацией), касающимися деятельности проверяемого налогоплательщика (плательщика сбора, налогового агента), эти документы (информацию).

    Указанные документы (информация) могут быть истребованы также при рассмотрении материалов налоговой проверки на основании решения руководителя (заместителя руководителя) налогового органа при назначении дополнительных мероприятий налогового контроля.

    Формы соответствующих документов, используемых налоговыми органами при реализации своих полномочий в отношениях, регулируемых законодательством

    Российской Федерации о налогах и сборах, утверждены приказом ФНС России от 31.05.2007 № ММ-3-06/338@.

    Пунктом 2 статьи 93.1 Кодекса установлено, что в случае, если вне рамок проведения налоговых проверок у налоговых органов возникает обоснованная необходимость получения информации относительно конкретной сделки, должностное лицо налогового органа вправе истребовать эту информацию у участников этой сделки или у иных лиц, располагающих информацией об этой сделке.

    Согласно положениям пункта 4 статьи 101 Кодекса использование доказательств, полученных с нарушением Кодекса, не допускается.

    Доказательства, полученные в соответствии с Кодексом, должны оцениваться по правилам оценки доказательств с учетом их значимости для разрешения спора.

    В соответствии со статьей 71 Арбитражно-процессуального кодекса Российской Федерации суд оценивает доказательства по своему внутреннему убеждению, основанному на всестороннем, полном, объективном и непосредственном исследовании имеющихся в деле доказательств.

    Таким образом, в случае если вне рамок проведения налоговых проверок у налоговых органов возникает обоснованная необходимость получения информации относительно конкретной сделки, должностное лицо налогового органа вправе истребовать эту информацию у участников этой сделки или у иных лиц, располагающих информацией об этой сделке, и использовать ее в рамках любой налоговой проверки.

    18. Вопрос: По результатам рассмотрения акта выездной налоговой проверки ОАО было принято решение о назначении дополнительных мероприятий налогового контроля. Этим же решением была определена дата ознакомления с их результатами – 28.04.2010, а уже на следующее утро 29.04.2010 было назначено рассмотрение акта с учетом результатов дополнительных мероприятий налогового контроля.

    В соответствии с пунктом 6 статьи 100 Кодекса ОАО не было дано право представить возражения с учетом дополнительных мероприятий налогового контроля, в ходе которых были получены существенные доказательства вины ОАО, путем проведения почерковедческой экспертизы.

    Обязаны ли налоговые органы оформлять результаты проведенных дополнительных мероприятий налогового контроля? Распространяется ли действие пункта 6 статьи 100 Кодекса на подготовку возражений по результатам дополнительных мероприятий налогового контроля?

    Ответ: Кодекс не предусматривает составление акта по результатам дополнительных мероприятий налогового контроля, а также распространение положения пункта 6 статьи 100 Кодекса в отношении этих результатов.

    Вместе с тем в соответствии с пунктом 7 статьи 101 Кодекса руководитель (заместитель руководителя) налогового органа, проводившего налоговую проверку, выносит решение о привлечении либо об отказе в привлечении к ответственности за совершение налогового правонарушения не только по результатам рассмотрения акта налоговой проверки, других материалов налоговой проверки, но и материалов, полученных в результате проведения дополнительных мероприятий налогового контроля.

    Несмотря на то, что Кодексом не устанавливается специальный срок для подготовки возражений и их рассмотрения по результатам дополнительных мероприятий налогового контроля, полагаем, что в силу пункта 2 статьи 101 Кодекса налоговым органом должно быть обеспечено до вынесения соответствующего решения ознакомление лица, в отношении которого проводилась налоговая проверка, со всеми материалами дела, включая материалы дополнительных мероприятий налогового контроля.

    19. Вопрос: Обязаны ли налоговые органы оформлять справку о проведенной выездной налоговой проверке после окончания проведения дополнительных мероприятий выездной налоговой проверки?

    Должен ли быть составлен акт налоговой проверки после окончания проведения дополнительных мероприятий выездной налоговой проверки, то есть по результатам выездной налоговой проверки?

    При вынесении решения по рассмотрению материалов налоговой проверки с учетом проведенных дополнительных мероприятий предоставляются ли налогоплательщику 15 дней для подготовки письменных возражений после окончания проведения дополнительных мероприятий?

    Ответ: В качестве дополнительных мероприятий налогового контроля могут проводиться допрос свидетеля, экспертиза, истребование документов в соответствии с положениями статей 93 и 93.1 Кодекса.

    Результаты допроса свидетеля, экспертизы оформляются в соответствии со статьями. 90, 95 и 99 Кодекса.

    После окончания проведения всех дополнительных мероприятий налогового контроля Кодексом не предусмотрено оформление справок или акта.

    В соответствии с пунктом 2 статьи 101 Кодекса лицо, в отношении которого проводилась налоговая проверка, вправе до вынесения решения о привлечении либо об отказе в привлечении к ответственности за совершение налогового правонарушения знакомиться со всеми материалами дела, включая материалы дополнительных мероприятий налогового контроля.

    Кодексом не установлены специальные сроки для подготовки проверяемым лицом письменных возражений по результатам дополнительных мероприятий налогового контроля и их рассмотрения. Однако право проверяемого лица на ознакомление с документами, составленными по результатам дополнительных мероприятий налогового контроля, и подготовку возражений обеспечивается соответствующей обязанностью руководителя (заместителя руководителя) налогового органа. При этом срок для ознакомления проверяемого лица с материалами по результату дополнительных мероприятий налогового контроля определяется руководителем (заместителем руководителя) налогового органа с учетом фактических обстоятельств, включая количество указанных материалов и их объем.

    Кроме того, согласно пункту 4 статьи 101 Кодекса отсутствие письменных возражений проверяемого лица не лишает это лицо (его представителя) права давать свои объяснения на любой стадии рассмотрения материалов налоговой проверки.

    20. Вопрос: Приказом ФНС России от 25.12.2006 № САЭ-3-06/892@ установлена форма Акта выездной (повторной выездной) налоговой проверки. Должен ли Акт выездной (повторной выездной) налоговой проверки строго соответствовать данной форме? Обязательно ли при составлении Акта написание подстрочных пояснений (разъясняющих положений в скобках)?

    Ответ: Согласно пункту 1 статьи 100 Кодекса акт выездной налоговой проверки должен быть составлен уполномоченными должностными лицами налогового органа по установленной форме. Такой акт должен также соответствовать требованиям, указанным в пунктах 2 и 3 данной статьи.

    Форма акта выездной налоговой проверки утверждена приказом ФНС России от 25.12.2006 № САЭ-3-06/892@.

    Ни Кодексом, ни приказом ФНС России от 25.12.2006 № САЭ-3-06/892@ не предусмотрено обязательное указание в акте выездной налоговой проверки подстрочных пояснений.

    21. Вопрос: Каков порядок оформления требований о представлении документов, запрашиваемых по месту нахождения налогового органа в рамках выездной налоговой проверки?

    Ответ: Пунктом 1 статьи 89 Кодекса предусмотрено, что выездная налоговая проверка может проводиться как на территории (в помещении) налогоплательщика, так и по месту нахождения налогового органа в случае, если у налогоплательщика отсутствует возможность предоставить помещение для проведения выездной налоговой проверки.

    При проведении выездной налоговой проверки в случае необходимости должностные лица налогового органа вправе ознакомиться с подлинниками документов на территории проверяемого налогоплательщика (пункт 12 статьи 89 Кодекса, абзац 5 пункта 2 статьи 93 Кодекса).

    В соответствии с абзацем 2 пункта 2 статьи 93 Кодекса истребуемые налоговым органом документы представляются налогоплательщиком в налоговый орган в виде заверенных проверяемым лицом копий.

    Реализация права налогового органа на истребование документов не ставится в зависимость от места проведения выездной налоговой проверки.

    Копией документа является документ, полностью воспроизводящий информацию подлинного документа и все его внешние признаки или часть их, не имеющий юридической силы. Заверенной копией документа является копия документа, на которую в соответствии с установленным порядком проставляются необходимые реквизиты, придающие ей юридическую силу (подпункты 29 и 30 пункта 2.1 Государственного стандарта Российской Федерации «Делопроизводство и архивное дело. Термины и определения» (ГОСТ Р 51141-98), утвержденного Постановлением Госстандарта России от 27.02.1998 № 28).

    Кодексом не предусмотрен порядок представления в налоговые органы копий документов, как и право ФНС России устанавливать какой-либо отдельный порядок по данному вопросу.

    Вместе с тем, необходимо учитывать цели представления в налоговые органы копий документов налогоплательщика, а именно их дальнейшее использование в контрольной работе, в том числе в качестве доказательственной базы.

    Таким образом, могут быть поддержаны существующие в деловой практике способы заверения многостраничных документов как заверение каждого отдельного листа копии документа, так и прошитие многостраничного документа и заверение его в целом. При этом, в случае заверения копии документа в целом необходимо учитывать толщину пачки и материал прошития ее (шпагат, бечевка и т. д.).

    Кроме того, при прошивке многостраничного документа необходимо:

    • обеспечить возможность свободного чтения текста документа, всех дат, виз, резолюций и т. д. и т. п.;

    • исключить возможность механического разрушения (расшития) пачки при изучении копии документа;

    • обеспечить возможность свободного копирования каждого отдельного листа документа в пачке современной копировальной техникой (в случае необходимости представления копии документа в суд);

    • осуществить последовательную нумерацию всех листов в пачке и при заверении указать общее количество листов в пачке.

    Управлениям Федеральной налоговой службы по субъектам Российской Федерации довести настоящее письмо до нижестоящих налоговых органов.

    17.10.2012

  

  
    1. Платить налоги наличкой

    В определении судьи высшей судебной инстанции указали, что в силу пункта 3 статьи 45 Налогового кодекса обязанность по уплате налога считается исполненной налогоплательщиком:

    • с момента, как в банк предъявлено поручение на перечисление в бюджетную систему Российской Федерации

    на соответствующий счет Федерального казначейства денежных средств со счета налогоплательщика в банке при наличии на нем достаточного денежного остатка на день платежа;

    • со дня, как физическое лицо внесло в банк, кассу местной администрации либо в организацию федеральной почтовой связи наличные денежные средства для

    их перечисления в бюджетную систему Российской Федерации на соответствующий счет Федерального казначейства.

    Судьи ФАС Северо-Кавказского округа в постановлении от 9 декабря 2008 г.

    № Ф08-7449/2008 по делу № А32-6716/2008-29/153 дополнительно отметили, что право налогоплательщика уплачивать налог как в безналичной, так и в наличной форме закреплено в пункте 4 статьи 58 Налогового кодекса.

    Получается, что генеральный директор фирмы или иное лицо, полномочия которого подтверждены доверенностью, может от имени представляемой организации заплатить налог.

  

  
    2. Рассчитываться с контрагентом наличкой

    Спасти организацию от штрафа может истечение двухмесячного срока со дня превышения установленного лимита расчетов в соответствии со ст. 4.5 КоАП РФ (Постановление ФАС СЗО от 29.02.2008 № А05-9566/2007).

    Как было указано в данном деле, исчисление двухмесячного срока начинается со дня, следующего за днем совершения административного правонарушения, а не со дня получения налоговым органом справки банка о результатах проверки соблюдения организацией порядка работы с денежной наличностью.

    Истечение срока давности привлечения к административной ответственности согласно пп. 6 п. 1 ст. 24.5 КоАП РФ отнесено к обстоятельствам, исключающим производство по делу о нарушении, а наличие хотя бы одного из таких обстоятельств приведет к отмене постановления о назначении административного наказания (пп. 3 π, 1 ст. 30.7 КоАП РФ).

    Сроки давности привлечения к административной ответственности, установленные ст. 4.5 КоАП РФ, являются пресекательными и восстановлению не подлежат.

    В письме ЦБ РФ от 24 ноября 1994 г. № 14-4/308 (в настоящее время оно утратило силу) было указано, что меры финансовой ответственности за расчеты наличными деньгами сверх установленных предельных сумм применяются в одностороннем порядке к юридическому лицу, производящему платеж в адрес другого юридического лица.

    Этим письмом руководствовались как налоговые органы в официальных разъяснениях, так и арбитражные суды.

    02.09.2012

  

  
    Посвящается отмене налоговой отчетности!

    Вот отчетность,Которую выдумали, чтоб собирать налоги.А это информация о наших деньгах,Которая в архивах темных хранитсяВ отчетности,Которую выдумали, чтоб собирать налоги.А это налоговые инспектора,Которые часто смотрят информацию о наших деньгах,Которая в архивах темных хранитсяВ отчетности,Которую выдумали, чтоб собирать налоги.Вот начальник налоговой,Который пугает и премирует налоговых инспекторов,Которые часто смотрят информацию о наших деньгах,Которая в архивах темных хранитсяВ отчетности,Которую выдумали, чтоб собирать налоги.Вот сам руководитель всех начальников налоговых службКоторый за шиворот треплет начальника налоговой,Который пугает и премирует налоговых инспекторов,Которые часто смотрят информацию о наших деньгах,Которая в архивах темных хранитсяВ отчетности,Которую выдумали, чтоб собирать налоги.А это лысый министр финансов,Лягающий руководителя всех начальников налоговых служб,Который за шиворот треплет начальника налоговой,Который пугает и премирует налоговых инспекторов,Которые часто смотрят информацию о наших деньгах,Которая в архивах темных хранитсяВ отчетности,Которую выдумали, чтоб собирать налоги.А это депутат, седой и строгий,Который доит министра финансов,Лягающего руководителя всех начальников налоговых служб,Который за шиворот треплет начальника налоговой,Который пугает и премирует налоговых инспекторов,Которые часто смотрят информацию о наших деньгах,Которая в архивах темных хранитсяВ отчетности,Которую выдумали, чтоб собирать налоги.А это быстрый и спортивный президент,Который бранится с депутатом строго,Который доит министра финансов,Лягающего руководителя всех начальников налоговых служб,Который за шиворот треплет начальника налоговой,Который пугает и премирует налоговых инспекторов,Которые часто смотрят информацию о наших деньгах,Которая в архивах темных хранитсяВ отчетности,Которую выдумали, чтоб собирать налоги.Вот два налогоплательщика,Которые будят того президента,Который бранится с депутатом строго,Который доит министра финансов,Лягающего руководителя всех начальников налоговых служб,Который за шиворот треплет начальника налоговой,Который пугает и премирует налоговых инспекторов,Которые часто смотрят информацию о наших деньгах,Которая в архивах темных хранитсяВ отчетности,Которую выдумали, чтоб собирать налоги.25.08.2012

    На фото: Самуил Маршак

  

  
    В России назрела пенсионная революция – власти не хотят и не могут

    Российское Правительство так и не может выработать единую позицию по реформированию пенсионной системы государства. Ключевые ведомства, ответственные за разработку пенсионной реформы, путаются в показаниях и вязнут в разногласиях.

    В Минфине уверены: повышение пенсионного возраста неизбежно и делать это нужно чем скорее, тем лучше.

    Согласно предложению Минфина, с 2015 г. следует поэтапно поднимать пенсионный возраст до 63 лет как для мужчин, так и для женщин. Но делать это надо постепенно, чтобы снизить болезненность. Это очень по-российски: рубить собаке хвост по частям. При этом чиновники все время оглядываются на Европу, мол, они-то своих так рано на пенсию не отпускают. Там средний возраст выхода на пенсию 65–67 лет. И как-то «своевременно» оказалось, что в России вдруг выросла продолжительность жизни (не сомневаюсь, что в статистических манипуляциях Минфину нет равных). Давайте посмотрим на наших и на европейских пенсионеров: кто хоть раз побывал в Турции, обратили внимание, что именно престарелые немцы облюбовали себе отели Антальи и Кемера. Наши старики, в лучшем случае, «отдыхают» на грядках. Статистика статистикой, но у нас же есть глаза, и мы видим вокруг убогих стариков. А слово «пенсионер» у нас стойко ассоциируется с нищенским доживанием. ненужностью и беспомощностью. Посмотрите, как изношены россияне к моменту выхода на пенсию! Сколько их доживет до этого счастливого момента? Складывается ощущение, что Правительство делает все, чтобы снизить россиянам шансы дожить до пенсии и получить ее в максимальном объемы. Иначе как оценить еще одну инициативу чиновников Минфина об увеличении общего трудового стажа?

    Чиновники предлагают внедрить новую формулу расчета пенсий, где будет предусмотрено, что максимальную пенсию смогут получать мужчины с общим трудовым стажем не менее 45 лет и женщины с трудовым стажем не менее 40 лет. Таким образом, если мужчина начал свою официальную трудовую деятельность в 20 лет (на 4 курсе ВУЗа) и работал непрерывно 45 лет, то только в этом случае в возрасте 65 лет он сможет получить максимальную пенсию. А что говорить о женщинах, которые после отмены статьи за тунеядство благополучно погрузились в домашние заботы, получив в народе статус домохозяек?

    С позицией главного финансового ведомства категорически не согласно Минэкономразвития. Там уверены, что можно обойтись и без радикальных мер, но никакой альтернативы не предлагают.

    В последние месяцы также активно обсуждается предложение не платить базовую трудовую пенсию пенсионерам, продолжающим работать. С одной стороны, Правительство мечтает, чтобы россияне работали как можно дольше, с другой стороны, озвучивает совершенно не способствующие этому предложения.

    А недавно стало известно о том, что Министерство финансов РФ намерено предложить Правительству РФ бюджетные проектировки на плановый период 2013–2015 гг., которые предусматривают перенос обязанностей по выплате досрочных пенсий с государства на работодателей. Тут уже сложно сдержать эмоции: получается, что кто работников «амортизирует», тот им и платит?

    И что значит уравнять мужчин и женщин в пенсионном возрасте и установить возрастной ценз для выхода на пенсию в 63 года? Представляю, как себя чувствуют при этом работодатели. Вряд ли они в восторге оттого, что они вынуждены обеспечивать рабочими местами россиян почтенного возраста, обремененных внуками и целым букетом в анамнезе. Загляните на биржу труда: сегодня женщины в возрасте 40+, оказавшись без работы после кризисных сокращений, не востребованы на рынке труда даже с опытом, стажем и образованием.

    При этом рабочие места не создаются, а только сокращаются. И от этого студенты-выпускники вообще остаются не у дел. О них вообще никто не подумал, когда предложил увеличить пенсионный возраст. Как можно создавать в этой стране семью и рожать детей? Или это наоборот, продуманный государством ход?

    Очевидно одно: в России вообще отсутствует какая-либо пенсионная система. Пенсионный Фонд– фикция. Пенсии сегодня выплачиваются из общей государственной казны за счет ныне работающих. И количество этих работающих уже сейчас не покрывает нужды живущего старшего поколения.

    11.07.2012

  

  
    Права и обязанности субъектов индивидуального (персонифицированного) учета

    Застрахованное лицо имеет право:

    • получить бесплатно один раз в год в территориальных органах ПФР по месту жительства или работы сведения, содержащиеся в его индивидуальном лицевом счете;

    • получить бесплатно у страхователя копию сведений о себе, представленных страхователем в территориальный орган ПФР для индивидуального (персонифицированного) учета;

    • в случае несогласия со сведениями, содержащимися в его индивидуальном лицевом счете, может обратиться с заявлением об исправлении указанных сведений в территориальный орган ПФР, включая его Правление, либо в суд.

    Застрахованное лицо обязано:

    • пройти регистрацию в территориальных органах ПФР;

    • получить страховое свидетельство обязательного пенсионного страхования, хранить его и предъявлять по требованию страхователя, работников территориальных органов ПФР;

    • обращаться с заявлениями в установленном порядке в случае изменения сведений, содержащихся в его индивидуальном лицевом счете, а также при утрате указанного страхового свидетельства;

    • представлять по требованию территориальных органов ПФР документы, подтверждающие сведения, подлежащие включению в его индивидуальный лицевой счет согласно Федеральному закону.

    Страхователь имеет право:

    • потребовать от застрахованных лиц при приеме их на работу предъявить страховое свидетельство обязательного пенсионного страхования и представить ему сведения, определенные статьей 9 Закона, для представления их в соответствующий территориальный орган ПФР;

    • дополнять и уточнять переданные им сведения о застрахованных лицах по согласованию с соответствующим территориальным органом ПФР

    Страхователь обязан:

    • в установленный срок представлять органам ПФР сведения о застрахованных лицах, определенные Федеральным законом;

    • получать в органах ПФР страховые свидетельства обязательного пенсионного страхования, а также дубликаты указанных страховых свидетельств и выдавать их под роспись застрахованным лицам, работающим у него по трудовому договору или заключившим договор гражданско-правового характера, на вознаграждение по которому в соответствии с законодательством Российской Федерации начисляются страховые взносы;

    • передавать бесплатно каждому застрахованному лицу, работающему у него по трудовому договору или заключившему договор гражданско-правового характера, копию сведений, представленных в территориальный орган ПФР для включения их в индивидуальный лицевой счет данного застрахованного лица;

    • контролировать соответствие реквизитов страхового свидетельства обязательного пенсионного страхования, выданного застрахованному лицу, реквизитам документов, удостоверяющих личность указанного лица, работающего у него по трудовому договору или заключившему договор гражданско-правового характера, на вознаграждение по которому в соответствии с законодательством Российской Федерации начисляются страховые взносы.

    Органы Пенсионного фонда Российской Федерации имеют право:

    • требовать от страхователей, в том числе физических лиц, самостоятельно уплачивающих страховые взносы, своевременного

    и правильного представления сведений, определенных Федеральным законом;

    • в необходимых случаях по результатам проверки достоверности сведений, представленных страхователями, в том числе физическими лицами, самостоятельно уплачивающими страховые взносы, осуществлять корректировку этих сведений и вносить уточнения в индивидуальный лицевой счет, сообщив об этом застрахованному лицу;

    • получать ежегодно от негосударственных пенсионных фондов сведения, касающиеся пенсионных прав застрахованных лиц по обязательному пенсионному страхованию.

    Органы Пенсионного фонда Российской Федерации обязаны:

    • обеспечивать своевременное включение в соответствующие индивидуальные лицевые счета сведений, представленных страхователями, в том числе физическими лицами, самостоятельно уплачивающими страховые взносы, а также надежное хранение этих сведений;

    • осуществлять контроль правильности представления страхователями сведений, определенных Федеральным законом, в том числе по их учетным данным;

    • бесплатно направлять один раз в год застрахованным лицам сведения, содержащиеся в их индивидуальных лицевых счетах, а также не позднее 1 сентября каждого года информацию о состоянии специальной части их индивидуальных лицевых счетов и о результатах инвестирования средств пенсионных накоплений;

    • бесплатно предоставлять один раз в год любому застрахованному лицу по его обращению сведения, содержащиеся в его индивидуальном лицевом счете, в течение 10 дней со дня обращения застрахованного лица;

    • разъяснять застрахованным лицам и страхователям их права и обязанности, технологию индивидуального (персонифицированного) учета, порядок заполнения форм и представления сведений;

    • обеспечить по требованию застрахованного лица сверку специальной части его индивидуального лицевого счета и содержания пенсионной книжки застрахованного лица в Пенсионном фонде Российской Федерации;

    • обеспечить обособленный учет в специальной части индивидуального лицевого счета сведений о суммах страховых взносов, направляемых на обязательное накопительное финансирование трудовых пенсий, а также о суммах дополнительных страховых взносов на накопительную часть трудовой пенсии, суммах взносов работодателя, уплаченных в пользу застрахованного лица, и суммах взносов на софинансирование формирования пенсионных накоплений, поступивших в соответствии с Федеральным законом «О дополнительных страховых взносах на накопительную часть трудовой пенсии и государственной поддержке формирования пенсионных накоплений», а также о доходе от их инвестирования.

    26.06.2012

  

  
    Убери лишнее слово: яхта – сотрудники – зарплата – налоги

    Приветствую вас, уважаемые читатели «Водного базара». Представляю вашему вниманию мою пятую статью в этом прекрасном издании. Посвящаю я ее снова налогам, так как ни в чем другом, к счастью, не разумею, да и нравится мне это дело.

    Сегодня речь пойдет о сотрудниках. Каждый владелец большой и современной яхты понимает, что нельзя обойтись без персонала. Причем платить нужно всем: начиная с капитана и заканчивая уборщицами и охраной.

    А где зарплата, там и налоги. Как их уменьшить? Можно ли в соответствии с действующим законодательством сократить эти расходы?

    Нанимать людей для выполнения той или иной работы на яхте можно на различных условиях.

    Первый вариант: человек устраивается к вам на работу, и получает за это вознаграждение. Но после выплаты второго вознаграждения ему надо бежать и регистрироваться в качестве индивидуального предпринимателя, так как прибыль в этом случае он получает уже систематически.

    Второй вариант: взять персонал на аутсорсинг и платить кадровому агентству.

    Третий вариант: (о нем я уже рассказывал в первом номере журнала) сдать яхту в аренду своей же компании, которая и будет ее содержать.

    Есть и другие варианты, но о них мы поговорим в следующий раз. А сегодня более подробно рассмотрим один из методов оптимизации налогов, который называется «Учебный центр».

    Для обучения своих сотрудников на предприятии чаще всего организуют учебный центр или комбинат. Существует он, конечно, только на бумаге. Руководитель предприятия должен издать положение «О порядке подготовки кадров на базе учебного центра (комбината)».

    В Положении необходимо предусмотреть следующее: кто будет обучать и кого, когда и как именно. Чтобы проверяющих не насторожило отсутствие фактических расходов на создание центра, можно указать, что сотрудники проходят обучение непосредственно на своем рабочем месте, в нашем случае – прямо на борту судна, а обучают их работники самого предприятия, то есть члены экипажа яхты, уже имеющие соответствующую квалификацию.

    Но нужно иметь в виду, что вся образовательная деятельность, в том числе профессиональная подготовка в учебно-производственных мастерских, учебных участках (цехах), а также в иных образовательных подразделениях организаций, подлежит лицензированию (п. 3 ст. 21 Закона от 10.07.92 № 3266-1 «Об образовании»).

    Хотя и это условие можно обойти, если по результатам обучения предприятие не будет проводить аттестацию и выдавать сертификаты (п.п. «а» п. 2 Положения о лицензировании образовательной деятельности, утверждено постановлением Правительства от 18.10.00 № 796). Работодатель может заключить ученический договор на переобучение с любым своим работником (ст. 198 ТК РФ).

    Такой договор является дополнительным к трудовому договору. Во время обучения предприятие обязано выплачивать сотруднику стипендию (ст. 204 ТК РФ). Ее сумма не может быть ниже утвержденного МРОТ.

    А вот верхняя граница не установлена, именно этот факт делает схему жизнеспособной. Работает она следующим образом: с работником заключают ученический договор на переобучение, он становится учеником и получает от предприятия значительную часть своей зарплаты в виде стипендии, оставаясь при этом работником фирмы и сохраняя за собой должность.

    Сумму стипендии можно учесть при расчете налога на прибыль в составе расходов на оплату труда. Согласно ст. 255 НК РФ:

    В расходы налогоплательщика на оплату труда включаются любые начисления работникам в денежной и (или) натуральной формах, стимулирующие начисления и надбавки, компенсационные начисления, связанные с режимом работы или условиями труда, премии и единовременные поощрительные начисления, расходы, связанные с содержанием этих работников, предусмотренные нормами законодательства Российской Федерации, трудовыми договорами (контрактами) и (или) коллективными договорами.

    К расходам на оплату труда в целях настоящей главы относятся, в частности:

    (…)другие виды расходов, произведенных в пользу работника, предусмотренных трудовым договором и (или) коллективным договором.

    Как следует из ст. ст. 56, 198, 199 ТК РФ, ученический договор не является трудовым договором или гражданско-правовым договором на выполнение работ, оказание услуг. Поэтому на стипендии социальные взносы не начисляются.

    На это же указывает и Минфин России в Письме № 03-04-06-01/123. Выплачиваемая работнику или лицу, ищущему работу, стипендия и вознаграждение за работу, выполняемую на практических занятиях, по ученическому договору, исходя из буквального прочтения Закона № 212-ФЗ, не являются объектами обложения страховыми взносами и, следовательно, страховые взносы с этих сумм работодатель выплачивать не обязан.

    Что касается Налога на доходы физических лиц – здесь ситуация несколько сложнее. С одной стороны, согласно п. 3 ст. 217 НК РФ стипендия, как и любые установленные российским законодательством компенсационные выплаты, налогом не облагаются. А с другой стороны – по мнению налоговиков в п. 11 той же самой статьи, стипендии, которые учащимся по ученическим договорам выплачивает сам работодатель, не указаны, а, следовательно, эти суммы подлежат налогообложению НДФЛ в общеустановленном порядке.

    Конечно, можно отстаивать свое мнение по этому вопросу в суде. Но задача любого налогового консультанта заключается в том, чтобы у клиента не возникало противоречий с налоговой службой, а точнее – чтобы никаких судов не было вообще. В суде правду еще никто не нашел, поэтому мой вам совет: стипендию НДФЛ лучше обложить.

    Вы цените свои суда? Тогда обойдемся без суда! Пусть ваши красавицы яхты бороздят водные просторы. Семь футов под килем!

    18.05.2012

  

  
    Глава 918

    Защищая клиента в суде, в очередном споре с налоговой службой мы столкнулись с интересной ситуацией.

    В Акте выездной налоговой проверки предпринимателя было допущено громадное количество ошибок. Не то, что их никогда не было у налоговой, а то, что именно в этом акте было все «жестко»: налоговый инспектор не отдавала себе отчета что такое переходящий остаток у предпринимателя, путала услуги с материальными расходами и т. д.

    У нас сразу возник вопрос: а имел ли такой человек право, не понимая, что проверяет – проверять! Где, вообще, она этому обучалась и как ее в налоговую «пустили»?

    Все оказалось просто: налоговая служба скрывает информацию о квалификации своих сотрудников! Вот наши запросы в налоговую и прокуратуру и ответы на эти вопросы:

  

  
    Запрос в налоговую службу

    Начальнику Налоговой Инспекции ***района

    ФИО

    Адрес

    Заявитель: ФИО

    Адрес

    ЗАЯВЛЕНИЕ

    о проверке соответствия квалификации сотрудника налоговой инспекции

    В *** районном суде г. *** рассматривается дело Ν? *** по исковому заявлению ***ФИ0*** к ИФНС по *** району.

    В связи с постоянно возникающими вопросами по правильности проведенной выездной налоговой проверки, а именно незнание порядка отражения переходящего остатка в книге доходов и расходов ИП старшим госналогинспектором ***ФИ0***, возникают сомнения относительно квалификации данного сотрудника налогового органа.

    При проведении проверки за 2006–2007 года нарушений найдено не было, хотя Книга учета доходов и расходов составлялась аналогичным образом, как в 2006–2007 гг., так и в 2008 году. Но за 2008 год ***ФИО*** были найдены нарушения, которыми были вызваны доначисления налогов, штрафов и пени.

    Согласно ст. 48 Федерального закона от 27.07.2004 № 79-ФЗ «О государственной гражданской службе Российской Федерации» аттестация гражданского служащего проводится в целях определения его соответствия замещаемой должности гражданской службы. Аттестация гражданского служащего проводится один раз в три года.

    На этом основании,

    ПРОШУ

    Предоставить сведения, касаемо***ФИО***

    • Результаты проводимой аттестации с выводами комиссии о присвоении квалификации и назначении на должность за период работы в налоговой службы (заверенные копии).

    • Информация о курсах повышения квалификации за период работы в налоговой службе, документы, подтверждающие их прохождение (заверенные копии).

    Имеет ли *** специальные познания для проведения выездной налоговой проверки в отношении индивидуальных предпринимателей? Предоставить соответствующие документы (заверенные копии).

    Дата

    Подпись

  

  
    Ответ из налоговой службы

    В соответствии со ст. 42 Федерального закона № 79-ФЗ «О государственной гражданской службе Российской Федерации» и Положением о персональных данных государственного гражданского служащего Российской Федерации и ведении его личного дела», утвержденного Указом Президента РФ от 30.05.2005 № 609 запрашиваемые Вами в письме от 07.02.2012 б/н (вх. № 00542зг от 08.02.2012 г.) сведения относятся к персональным данным гражданского служащего и не подлежат передаче третьим лицам без письменного согласия гражданского служащего.

    Начальник Инспекции, советник государственной гражданской службы Российской Федерации / класса ФИО

  

  
    Запрос в вышестоящую налоговую службу

    В УФНС России по ***

    Адрес ***

    Заявитель: ***

    Адрес ***

    ЗАПРОС

    Мной, ***ФИО***, делался запрос в ИФНС для получения следующей информации:

    • Результатов проводимой аттестации с выводами комиссии о присвоении квалификации и назначении на должность за период работы в налоговой службы (заверенные копии).

    • Информации о курсах повышения квалификации за период работы в налоговой службе, документы, подтверждающие их прохождение (заверенные копии).

    Имеет ли ***ФИО сотрудника*** специальные познания для проведения выездной налоговой проверки в отношении индивидуальных предпринимателей? Представить соответствующие документы (заверенные копии).

    Это требуется для судебного разбирательства, которое проходит в *** районном суде (Дело №***). Налоговая служба отказалась предоставлять данные сведения, отнеся их к персональным данным.

    Считаю это неправомерным. Под персональными данными гражданского служащего понимаются сведения о фактах, событиях и обстоятельствах жизни гражданского служащего, позволяющие идентифицировать его личность и содержащиеся в личном деле гражданского служащего либо подлежащие включению в его личное дело в соответствии с Положением.

    Сведения о квалификации гражданского служащего относятся к его профессиональным качествам, а не к личной жизни.

    На основании вышеизложенного,

    ПРОШУ

    Разъяснить, имеет ли право налоговая служба отказывать в предоставлении требуемой информации? Относится ли данная информация к персональным данным?

    Дата

    Подпись

  

  
    Ответ из вышестоящей налоговой службы

    МИНФИН РОССИИ

    ФЕДЕРАЛЬНАЯ НАЛОГОВАЯ СЛУЖБА

    УПРАВЛЕНИЕ ФЕДЕРАЛЬНОЙ НАЛОГОВОЙ СЛУЖБЫ ПО ***

    (УФНС России по ***)

    О предоставлении информации

    Уважаемый ***!

    УФНС России по *** на Ваш запрос сообщает следующее.

    В соответствии со ст. 3 Федерального закона № 152-ФЗ «О персональных данных»: персональные данные – любая информация, относящаяся к прямо или косвенно определенному или определяемому физическому лицу (субъекту персональных данных).

    В соответствии с п. 2 «Положения о персональных данных государственного гражданского служащего Российской Федерации и ведении его личного дела», утвержденным Указом Президента РФ от 23.10.2008 № 1517:

    «Под персональными данными гражданского служащего понимаются сведения о фактах, событиях и обстоятельствах жизни гражданского служащего, позволяющие идентифицировать его личность и содержащиеся в личном деле гражданского служащего либо подлежащие включению в его личное дело в соответствии с настоящим Положением».

    В соответствии с п. 10 указанного положения «В личное дело гражданского служащего вносятся его персональные данные и иные сведения, связанные с поступлением на гражданскую службу, ее прохождением и увольнением с гражданской службы и необходимые для обеспечения деятельности государственного органа».

    К личному делу гражданского служащего приобщаются (п. 16 «Положения о персональных данных государственного гражданского служащего Российской Федерации и ведении его личного дела», утвержденным Указом Президента РФ от 23.10.2008 № 1517):

    е) копии документов о профессиональном образовании, профессиональной переподготовке, повышении квалификации, стажировке, присвоении ученой степени, ученого звания (если таковые имеются):

    н) аттестационный лист гражданского служащего, прошедшего аттестацию, и отзыв об исполнении им должностных обязанностей за аттестационный период;

    о) экзаменационный лист гражданского служащего и отзыв об уровне его знаний, навыков и умений (профессиональном уровне) и о возможности присвоения ему классного чина государственной гражданской службы Российской Федерации;

    п) копии документов о присвоении гражданскому служащему классного чина государственной гражданской службы Российской Федерации (иного классного чина, квалификационного разряда, дипломатического ранга);

    В соответствии с п. 11 «Положения о персональных данных государственного гражданского служащего Российской Федерации и ведении его личного дела», утвержденным Указом Президента РФ от 23.10.2008 № 1517:

    «Персональные данные, внесенные в личные дела гражданских служащих, иные сведения, содержащиеся в личных делах гражданских служащих, относятся к сведениям конфиденциального характера».

    На основании указанных выше требований нормативно-правовых документов, предоставление данных по Вашему запросу не представляется возможным.

    В соответствии с вышесказанным действия ИФНС России по *** району г. *** законны и не противоправны.

    Кроме того, обращаем Ваше внимание на то, что права и обязанности налогоплательщика установлены статьями 21, 22, 23 Налогового кодекса РФ.

    В соответствии с указанными статьями Налогового кодекса РФ не предусмотрено право налогоплательщика на получение сведений о результатах аттестации и повышении квалификации сотрудников налоговых органов.

    Руководитель, советник государственной гражданской службы Российской Федерации 1 класса

  

  
    Запрос в прокуратуру

    В Прокуратуру ***

    Адрес: ***

    ЗАПРОС

    Мной, ***ФИО***, делался запрос в ИФНС для получения следующей информации:

    • Результатов проводимой аттестации с выводами комиссии о присвоении квалификации и назначении на должность за период работы в налоговой службы (заверенные копии).

    • Информации о курсах повышения квалификации за период работы в налоговой службе, документы, подтверждающие их прохождение (заверенные копии).

    Имеет ли ***ФИ0 сотрудника*** специальные познания для проведения выездной налоговой проверки в отношении индивидуальных предпринимателей'? Представить соответствующие документы (заверенные копии).

    Это требуется для судебного разбирательства, которое проходит в *** районном суде (Дело №***). Налоговая служба отказалась предоставлять данные сведения, отнеся их к персональным данным.

    Считаю это неправомерным. Под персональными данными гражданского служащего понимаются сведения о фактах, событиях и обстоятельствах жизни гражданского служащего, позволяющие идентифицировать его личность и содержащиеся в личном деле гражданского служащего либо подлежащие включению в его личное дело в соответствии с Положением.

    Сведения о квалификации гражданского служащего относятся к его профессиональным качествам, а не к личной жизни.

    На основании вышеизложенного,

    ПРОШУ

    Разъяснить, имеет ли право налоговая служба отказывать в предоставлении требуемой информации? Относится ли данная информация к персональным данным?

    Дата

    Подпись

  

  
    Ответ из прокуратуры

    Ответ из прокуратуры мы так и не получили, если получим – разместим обязательно.

  

  
    Запрос (ходатайство) через суд

    В ***районный суд г. ***

    Адрес

    Заявитель: ФИО

    Адрес

    Ответчик: ИФНС по *** району

    Адрес

    Дело № ***

    ХОДАТАЙСТВО

    об истребовании доказательств

    В связи с постоянно возникающими вопросами по правильности проведенной выездной налоговой проверки, а именно незнание порядка отражения переходящего остатка в книге доходов и расходов ИП старшим госналогинспектором ***ФИ0***, возникают сомнения относительно квалификации данного сотрудника налогового органа.

    При проведении проверки за 2006–2007 года нарушений найдено не было, хотя Книга учета доходов и расходов составлялась аналогичным образом, как в 2006–2007 гг., так и в 2008 году. Но за 2008 год ***ФИО*** были найдены нарушения, которыми были вызваны доначисления налогов, штрафов и пени.

    Согласно ст. 48 Федерального закона от 27.07.2004 № 79-ФЗ «О государственной гражданской службе Российской Федерации» аттестация гражданского служащего проводится в целях определения его соответствия замещаемой должности гражданской службы. Аттестация гражданского служащего проводится один раз в три года.

    На основании вышеизложенного, а также в связи с отказом налогового органа предоставлять информацию о квалификации сотрудника и на основании ст. 57 ГПК РФ,

    ПРОШУ

    Обязать налоговую службу предоставить сведения касаемо ***ФИО***

    • Результаты проводимой аттестации с выводами комиссии о присвоении квалификации и назначении на должность за период работы в налоговой службы (заверенные копии).

    • Информация о курсах повышения квалификации за период работы в налоговой службе, документы, подтверждающие их прохождение (заверенные копии).

    Имеет ли ***ФИО*** специальные познания для проведения выездной налоговой проверки в отношении индивидуальных предпринимателей? Представить соответствующие документы (заверенные копии).

    Истребуемые документы должны показать или опровергнуть саму возможность проведения выездной налоговой проверки госналогинспекторм '***ΦΗΟ*'"*

    Дата

    Подпись

  

  
    Ответ (выдержка из решения)

    Суд мы выиграли, решение не можем дождаться, как получим – сразу разместим на сайте.

    16.04.2012

  

  
    Как не пострадать от «бывших» (Советы налогового консультанта)

    Здравствуйте, уважаемые читатели «Водного базара». С вами снова налоговый консультант Евгений Сивков, а это значит, что мы будем говорить о налогах и обо всём, что с ними связано.

    Итак, это моя четвертая статья, а цифра четыре в нумерологии не самая счастливая. В Японии, например, четвёрку боятся больше, чем число 13, так как в японском она созвучна иероглифу «смерть».

    Вот на такой «позитивной» ноте я начну свой рассказ о том, каких масштабов неприятности способны устроить бывшие жёны и мужья успешным бизнесменам и бизнес-леди.

    20 лет моя профессиональная деятельность связана с налогами, и все эти 20 лет мне приходится защищать бизнесменов и бизнес-леди от их второй половины.

    И скажу вам откровенно: если в отношениях с налоговой ещё прописаны хоть какие-то правила, то в паре «бизнес и бывшие» их просто не существует.

    Есть только одна прямая зависимость: чем больше бывшая или бывший знают о вашем бизнесе, тем больший урон они способны нанести своему «врагу»!

    Поэтому я решил дать простые рекомендации, которые сэкономят вам миллионы рублей и сохранят вашу нервную систему.

    Правило, первое: никто не должен знать, чем вы занимаетесь, на чем делаете деньги, держите в тайне ваши связи, контакты. Владея этой информацией, бывшие могут «слить» её конкурентам или начать шантажировать вас.

    Второе: нельзя оставлять документы (договоры, счета компании и т. п.) дома, особенно если это связанно с покупкой недвижимости.

    Не могу забыть случай, когда бывшая супруга одного бизнесмена привезла в налоговую инспекцию коробку с документами, в которой были ведомости за несколько лет по неучтённой заработной плате сотрудников с их подписями. Мало того, что плохо стало самому бизнесмену, так ещё были допрошены и все его сотрудники, сделана экспертиза подписей и т. д. Получите, что называется, весь букет «удовольствий»!

    Третье: не следует регистрировать компании, недвижимость, дорогие вещи на себя. А для жены, которая на этот момент ещё не стала бывшей, есть отличный «отмаз»: на случай, если налоговая придет.

    При покупке дорогих вещей, например, какой-нибудь крутой аудиосистемы за пару миллионов, в гарантийном талоне лучше написать фамилию и реквизиты вашей мамы или человека, которому вы полностью доверяете. Важно быть уверенным, что этот человек в любой ситуации будет на вашей стороне. Тогда в случае развода можно говорить что угодно: это не моё, друг дал на время попользоваться.

    Помните, в соответствии с п. 1 ст. 256 ГК РФ имущество, нажитое супругами во время брака, признается их совместной собственностью (т. е. оно принадлежит как мужу, так и жене, без определения их долей).

    Четвертое: ставьте пароли на электронную почту, на доступ к файлам, а ещё лучше, если на ваш компьютер установят программу, которая будет отслеживать, какую информацию просматривали в ваше отсутствие или пытались это сделать. Так вы всегда сможете вовремя заметить: что-то началось…

    Пятое: вашими общими знакомыми должны быть люди, которые никак не связаны с вашей работой, например, школьный друг, зубной врач и т. д. Иначе они могут стать ценными свидетелями, и не всегда в вашу пользу. Особенно опасно, если друг семьи – ваш бывший финансовый директор. В суде он любезно по дружбе может рассказать, чем и как вы владеете.

    Шестое: лучше пользоваться платежными карточками и телефонами, которые на вас не зарегистрированы, так как некоторую информацию можно затребовать через суд.

    Имейте в виду: ваша вторая половина понимает, что вы богаты, и постарается извлечь из этого максимальную пользу.

    Поэтому она (или он) обязательно обратится к адвокату, и вообще будет очень тщательно готовиться к разводу. Времена, когда такие решения принимались спонтанно, уже давно в прошлом, они ушли вместе с социализмом.

    Теперь девушки (а иногда и молодые люди) при заключении и расторжении брака чаще руководствуются не чувствами и эмоциями, они просчитывают, насколько это выгодно. Ваша задача: изначально не дать ей (или ему) возможности обвести вас вокруг пальца и отобрать всё.

    Поэтому, самое важное, седьмое: составляйте брачный контракт! Я считаю, что лучший подарок от родителей – это условие: мы даём благословление на свадьбу, только если будет заключен брачный контракт.

    Во всяком случае, именно такой аргумент можно привести второй половине, чтобы не обижать её или его чувства. Тут, кстати, есть ещё один интересный момент. Например, если в случае развода одна сторона будет выплачивать другой некую сумму, то сумма эта облагается налогом на доходы физических лиц. Следовательно, на самом деле эта сторона получит на 13 % меньше, чем предполагалось.

    Конечно, это далеко не полный список того, что можно сделать, чтобы обезопасить себя в случае развода. Но правило «Предупрежден – значит, вооружен» здесь действует как никогда. До встречи в следующем выпуске «Водного базара».

    11.04.2012

  

  
    Числовые галактические модули древних Майя

    Математическая система древних Майя и сегодня остается непревзойденной. Ученые определили, что эта цивилизация возникла примерно в 8 веке до нашей эры. Оставшееся после них наследие до сих пор непостижимо. Как им удалось просчитать конец собственной цивилизации и создать Календарь нового времени (Цолькин) для следующих цивилизаций – попытаемся разобраться вместе.

    Ключевое слово в математической системе древних Майя – гармония. Все основано на взаимодействии человеческой физиологии и физиологии Вселенной. Они использовали двадцатеричную систему счисления (в отличие от современной десятеричной) – считали не только пальцы рук, но и ног.

    Именно Майя первыми начали использовать понятие «ноль» и «бесконечность». Символично, что графическое изображение для обоих понятий было одинаково и изображалось в виде пустой раковины от устрицы.

    Но самое уникальное их изобретение – Календарь Цолькин (цоль – счет, кин – дата). С помощью данного календаря можно определить состояние галактической печати на каждый день.

    В отличие от современных астрологических гороскопов, у майянцев галактическое имя менялось каждый день и было наполнено смыслом. Не менялось только галактическое имя при рождении. Например, для современного человека, рожденного 06.10.1975 года, древние Майя определили имя —

    Белый Электрический Соединитель Миров. Через год он уже именуется как Синяя Самосущная Обезьяна. Каждая составляющая имени носит определенный смысл и меняется ежедневно. Зная их значения, можно спланировать, как прожить день и что будет завтра.

    Календарь Майя состоит из 52 порталов галактической активации (у нас в году тоже 52 недели). В неделе у них тоже 7 дней. А вот количество циклов галактических тонов – 13 (у нас же в году 12 месяцев). Их система более точна и гармонична. На самом деле, в году 13 лун, а в каждой луне ровно 28 дней. По лунам определяются приливы и отливы мирового океана и фиксируется расположение планет Солнечной системы. Человечество может договориться о любом порядке календарного счета, но у Вселенной свои законы. Не зря же в медицине используется именно майянские временные циклы (они – медики – скорее всего, сами этого не подозревают).

    Например, этапы развития человеческого эмбриона считаются лунами, поэтому в аккушерстве принято считать не 9 месяцев вынашивания, а 40 недель (ровно 10 майянских циклов галактических тонов по количеству пальцев на руках). И следующие 10 циклов ребенка носят на руках в прямом смысле слова, пока он не встанет на ноги самостоятельно (в педиатрии считается нормой, когда ребенок начинает ходить через 9 месяцев после рождения, точнее, через 10

    майянских циклов, соответствующих количеству пальцев ног). И естественная женская природа живет по 28-дневному циклу, как луна и вся Вселенная. Удивительно, что все об этом знают, но предпочитают жить в неестественном ритме: количество дней в нашем месяце колеблется от 28 до 31. Кстати, лишний високосный день майя и определяют как «ноль». В Цолькине – это «День вне времени».

    Видимо поэтому современное человечество, живя в неестественном галактическом цикле, так подвержено всевозможным депрессиям и фобиям. Деление года на 4 сезона весьма условно и противоречит природе, но мы упорно 1 марта ждем весну!

  

  
    Выездная налоговая проверка: свет в конце тоннеля

    «Акт – это еще не решение налоговой инспекции, а только мнение инспекторов, которые проводили проверку …»

    (из книги Е. Сивкова «Проверки камеральные и выездные налоговых служб, фонда социального страхования, пенсионного фонда»)

    Выездная налоговая проверка заканчивается выдачей справки о проведении налоговой проверки. Установлен конкретный срок, в который должна быть составлена справка – в последний день проверки.

    Обязательные реквизиты решения о проведении выездной налоговой проверки предусмотрены в Налоговом кодексе РФ. Несоблюдение реквизитов решения будет являться основанием для признания решения и выездной проверки незаконной.

    Обычно, директор и главбух находятся в двухмесячном ожидании, но этого делать не нужно – нужно действовать:

    1. Необходимо отслеживать, что заносится в акт. Для этого нужно позвонить и выяснить что там пишется (использовать другие способы), может быть налоговый инспектор что-то не понял, принесите ему документы. Чем меньше написано (это касается серьезных ошибок), тем лучше.

    2. Постараться смоделировать возможный результат– соответственно принять меры.

    В соответствии с п. 1 ст. 100 НК РФ не позднее двух месяцев после составления справки о проведенной выездной проверке должностными лицами налогового органа должен быть составлен акт налоговой проверки.

    По результатам проверки контролер составляет документ – акт, протокол и т. д.

    Администрация должна научить сотрудников правильно их подписывать (в случае, если руководство отсутствует).

    • Во-первых, не следует отказываться от подписи документа. Ведь у ревизора может возникнуть соблазн что-то в него дописать.

    • Во-вторых, сотруднику фирмы лучше поставить подпись с универсальным комментарием: «С возражениями». Сами возражения можно представить позднее, во время разбора.

    Получив акт, внимательно изучите его. Если ваш спор с налоговой инспекцией дойдет до суда, то исход дела во многом будет зависеть от того, насколько правильно он составлен. Все ошибки и неточности в нем вы можете обратить в свою пользу.

    Налоговый орган может направить акт о проведении проверки по почте только в том случае, если проверяемое лицо уклоняется от его получения. Факт уклонения отражается в самом акте, и он направляется по месту нахождения организации или месту жительства физического лица.

    Проверяем акт:

    • соответствует ли акт установленной форме, есть ли в наличии все указанные в нем приложения и расчеты;

    • правильны ли расчеты сотрудников налоговой инспекции. Нередко в них бывают арифметические ошибки;

    • не вышли ли проверяющие за круг вопросов, указанных в решении о проведении проверки;

    • не нарушены ли сроки проверки;

    • содержит ли акт ссылки на нормативные документы, положения которых вы нарушили, а также на статьи Налогового кодекса, в которых установлена ответственность за эти нарушения. В противном случае акт проверки не будет соответствовать требованиям, установленным для этого документа;

    • действовали ли на момент нарушения нормативные акты, на которые ссылаются налоговики;

    • каковы были ставки налогов на момент нарушения.

    Если вы обнаружили в акте ошибки, можете направить руководителю налоговой инспекции свои возражения. На это закон дает вам 15 дней со дня получения акта.

    Знайте: обязанность налоговиков вручать налогоплательщику вместе с актом проверки все полученные в ходе проверки материалы или их копии не установлена. Часть документов носит информационный характер и не положена в основу выводов проверяющих. Остальные документы отражены в самом акте проверки.

    Возражения по акту проверки можете изложить в произвольной форме. Постарайтесь четко сформулировать, с чем вы не согласны. И не пишите слишком длинных текстов.

    Имейте в виду: если в ваших возражениях будет слишком много «воды», скорее всего, руководитель инспекции прочитает только начало и конец.

    После того как в инспекции получат возражения на акт проверки, руководитель инспекции должен рассмотреть материалы проверки в течение 10 дней с даты, когда истекает срок для предоставления возражений.

    Назначается день рассмотрения материалов и извещается об этом компания-налогоплательщик.

    Из личного опыта: Я рекомендую «торговаться» по любому поводу, налоговики, как и Вы, не хотят судиться. Пообещайте, что в случае благополучного расклада судиться с ними вы не будете и добровольно заплатите «согласованные» налоги.

    12.03.2012

  

  
    Выездная налоговая проверка: как себя вести на допросах

    Входе проверок инспекторы имеют право вызывать свидетелей для дачи показаний. Речь идет о гражданах, которым могут быть известны какие-либо обстоятельства, имеющие значение для проведения налогового контроля (пп. 13 п. 1 cm, 31 НК РФ). Порядок вызова и допроса свидетелей прописан в ст. 90 НК РФ.

    Отметим, что «пригласить на беседу» налоговики вправе не только бухгалтера или директора, но и сотрудника компании, вахтера и вообще любого работника.

  

  
    Если вас пригласили для дачи свидетельских показаний:

    • Вам обязаны предъявить протокол, где свидетель расписывается в том, что он предупрежден об ответственности за отказ от показаний и за дачу ложных показании.

    • Отказаться от дачи свидетельских показаний можно только по законным основаниям (например, на основании трудового договора, в котором вы дали подписку не давать показаний без разрешения директора и если директор такого распоряжения не дал). Иначе вам грозит штраф.

    • За неявку без уважительных причин налагается штраф в размере 1000 рублей.

    • За отказ от дачи показаний и за дачу заведомо ложных показаний предусмотрен штраф в размере 3000 рублей.

    Выбрав организацию для проверки, ревизоры уделяют повышенное внимание беседам с людьми, работающими в фирме или недавно уволившимися из нее. Если это просто беседа без протокола, следует быть бдительным и вежливо уходить от ответов, используя формулировки «это не в моей компетенции», «я не владею информацией в достаточном объеме», «не хочу вводить вас в заблуждение» и т. д. Из доверительных бесед налоговики часто намерены извлечь информацию о слабых местах и направлениях, куда бы «копнуть» поглубже.

    Одних только свидетельских показаний недостаточно, чтобы объявить компанию недобросовестным налогоплательщиком. Если такое произошло – немедленно обращайтесь в суд.

    Получается, что беспокоиться стоит только тогда, когда собеседники ревизоров располагают какими-либо документами, подтверждающими вину фирмы (это могут быть расходно-кассовые ордера на выдачу «серой» зарплаты, негласные письменные соглашениями с сотрудниками и т. д.). Неприятности могут доставить бывшие сотрудники, особенно уволившиеся из-за конфликтов с руководством. Их показания налоговики ценят особенно.

    Что и как говорить при допросах:

    • Старайтесь не упоминать в беседе с налоговиками конкретные цифры и факты.

    • Фиксируйте письменно любой факт нарушений в ходе допроса.

    • Дате проверяющим понять, что вы знаете свои права. Можете щегольнуть номером статьи закона или ее содержания, даже если вы ошибетесь не страшно.

    • Не бойтесь, если ваш ответ не совпадет в деталях с ответами других лиц. одинаковых ответов никогда не бывает.

    • Никогда не подписывайте документ, не прочитав его! Читайте, пока он не станет вам понятен. Задавайте вопросы, требуйте объяснений. Время для этого не регламентировано законом.

    • Досконально ознакомьтесь с предъявляемым вам удостоверением и другими документами, служащими основанием для начала действий проверяющими, запишите данные удостоверений.

    • В крайних случаях женщины могут сыграть на своих слабостях – сослаться на недомогание, инсценировать обморок и пр.

    И помните, что следственные действия по возбужденному уголовному делу проводятся в отношении конкретных граждан, а не организаций, именно в действиях этих граждан проверяющими устанавливается состав преступления,
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    Выездная налоговая проверка: как получить отсрочку

    Инспекторы уже на пороге, а у вас еще не все документы в полном порядке. Что делать в такой ситуации? Главное – не впадать в панику. У вас есть несколько способов перенести это «мероприятие» на «удобное для вас время».

    Способ № 1

    «Придраться» к предъявленным инспекторами подтверждающим документам

    Внимательно изучите решение руководителя (его заместителя) налоговой о проведении выездной налоговой проверки.

    В нем должно быть:

    • название налоговой, которая проводит эту проверку;

    • номер решения и дата, когда его приняли;

    • название вашей фирмы;

    • ИНН вашей фирмы;

    • период финансово-хозяйственной деятельности, за который проводится эта проверка;

    • объекты проверки (виды налогов, по которым она проводится);

    • Ф.И.О., должности и классные чины (специальные звания) лиц, входящих в состав проверяющей группы;

    • подпись лица, принявшего это решение.

    Если какой-либо из этих реквизитов пропущен или имеет неточности, вы вправе не пускать налоговиков в свой офис, сославшись на пп. 11 п. 1 статьи 21 НК РФ.

    Внимательно изучите служебное удостоверение самих проверяющих

    Посмотрите на сроки действия удостоверения, наименование должности, фамилии, указаны ли они в решении.

    Способ № 2

    Не пустить проверяющих по причине отсутствия законного представителя

    Законным представителем является директор, действующий от лица фирмы без доверенности; главный бухгалтер, действующий на основании доверенности.

    Впрочем, всем остальным сотрудникам фирмы тоже необходима доверенность, чтобы впустить в офис проверяющих, а если ее нет, то до прибытия законного представителя проверку начинать нельзя. А ожидать его налоговики могут только за пределами предприятия. При этом причины отсутствия директора должны быть уважительными, например командировка или больничный. Иначе это будет квалифицировано как уклонение от проверки.

    Способ № 3

    Попытаться договориться перенести проверку на более поздний срок

    Согласятся инспекторы или нет, зависит от их отношения к вашей фирме и желания пойти вам навстречу.

    В принципе, возможность заменить одну проверку другой у налоговиков есть всегда. Для этого им достаточно немного скорректировать план выездных проверок. Если фирма будет проверена в другом месяце одного и того же квартала, то корректировать вообще ничего не нужно.

    Чтобы налоговики согласились отложить проверку, вы можете сослаться на то, что главный бухгалтер или руководитель фирмы «ушел в отпуск», «уехал в командировку» или «заболел».

    Для переноса проверки инспекции нужно формальное основание. Обычно им служит письмо от фирмы с соответствующей просьбой и указанием причин и подтверждающих документов.

    Иногда у бухгалтера возникает необходимость отсрочить проведение отдельного этапа уже начавшейся проверки. В этом случае можно сослаться на временное хранение документов по месту нахождения филиала вашей фирмы, или в аудиторской компании, или у бухгалтера-надомника (предоставив соответствующий договор).

  

  
    Выездная налоговая проверка: их не зовут, но встречают хлебом-солью

    При появлении на предприятии налоговых контролеров каждый налогоплательщик поступает так, как считает нужным. Но третий закон Ньютона работает даже в рамках налогового законодательства: для каждого вашего действия найдется законное противодействие.

    Несмотря на то, что началом срока выездной налоговой проверки считается следующий день после вынесения решения о проведении выездной налоговой проверки, это решение вступает в силу в момент его вынесения.

    Поэтому не исключено, что в день вынесения решения о проведении выездной налоговой проверки на территорию или в помещение проверяемого лица будут иметь доступ должностные лица налоговых органов, непосредственно проводящие налоговую проверку.

  

  
    Проверяющие уже на пороге. Ваши действия;

    1. Для начала внимательно изучите их служебные удостоверения, сверьте их с паспортными данными.

    2. Убедитесь в наличии у проверяющих решения руководителя налогового органа (заместителя) о проведении проверки. В статье 89 НК РФ определены и все существенные сведения, которые должны быть отражены в решении о проведении проверки.

    Факт предъявления решения удостоверяется подписью руководителя организации или ИП (представителя организации или ИП) на экземпляре данного решения (постановления) после слов «С решением (постановлением) о проведении выездной налоговой проверки ознакомлен» с указанием соответствующей даты.

    Считается, что компания получила решение по проверке на шестой день с даты его отправки по почте, указанной на штемпеле. При этом не важно, когда на самом деле письмо было доставлено. В такой ситуации организация рискует пропустить срок для подачи апелляционной жалобы.

    Еще хуже, если отправленное по почте решение вовсе не дошло до компании. Организация может узнать о претензии налоговиков уже после того, как с ее счета будет списана недоимка. Письмо Минфина РФ от 23.07.2008 № 03-02-07/1-309.

    Для начала проверки одного только решения не достаточно

    Кроме решения должно быть и требование о предоставления документов. Согласно пункту 1 статьи 93 НК должностное лицо налогового органа, проводящее налоговую проверку, вправе истребовать у проверяемого налогоплательщика необходимые для проверки документы. Требование о предоставлении указанных документов должно содержать перечень необходимых для проверки документов.

    Указанное требование подписывается должностным лицом налогового органа, проводящего проверку, и вручается руководителю проверяемой организации или индивидуальному предпринимателю под расписку с указанием датывручения данного требования.

    Документы, запрашиваемые налоговым органом, представляются в виде копий, заверенных проверяемым лицом. Копии заверяются подписью руководителя (иного уполномоченного лица) организации и печатью.

    В случае необходимости налоговый орган вправе ознакомиться и с подлинниками документов.

    Срок для представления документов по требованию налогового органа до 10 дней. Дата, с которой начинает исчисляться этот срок – это день вручения требования. Данный срок исчисляется в рабочих, а не календарных днях.

    Налогоплательщик вправе не представлять проверяющим документы, неуказанные в требовании. В случае отказа налогоплательщика представить указанные в требовании документы он может быть привлечен к ответственности по ст. 126 НК РФ. Но иногда, если запрошен большой объем документов, налогоплательщики предоставляют подлинники. Это не выход. Лучше сослаться на большой объем копирования и попросить продлить срок представления документов. Либо сослаться на то, что список истребуемых документов не конкретизирован и вы не понимаете, что конкретно следует копировать. Тем более, что суды часто встают на сторону налогоплательщика: к чему такой объем копирования, если проверка проводится на территории налогоплательщика.

    Если налоговая просит предоставить документы в сроки и в количестве не реальные для выполнения, то пишите ходатайство на имя руководителя. Сделать это нужно в течение дня, следующего за днем получения требования. Суды, как правило, занимают сторону налогоплательщика.

    А теперь рассмотрим, какие действия может предпринять проверяемый, и каковы будут последствия:

    Вы отказались подписать решение о проверке

    В решении (постановлении) будет сделана отметка о том, что решение предъявлено, но сторона отказалась от его заверения. Это не является препятствием для начала проверки

    Вы не пустили проверяющих на территорию предприятия

    Налоговики, безусловно, не пойдут на штурм. Они составят соответствующий акт, в котором зафиксируют факт воспрепятствования доступу на территории или в помещения налогоплательщика.

    Можете и в этом акте не расписываться. Но тогда будьте готовы к тому, что на основании этого акта налоговый орган вправе самостоятельно определить суммы налогов, подлежащих внесению налогоплательщиком в бюджет расчетным путем на основании имеющийся у него информации о налогоплательщике или данных об иных аналогичных налогоплательщиках. С таким положением дел согласен и Конституционный суд РФ, который не усматривает в данной процедуре признаков нарушения Конституции России (Определение КС РФ от 5 июля 2005 г. № 301-0). Оспаривать факт применения расчетного метода – бессмысленная идея. Оспорить же саму методику расчета будет крайне сложно. Тем более что вы сами воспрепятствовали проведению проверки.

    Кстати, если проверяющих не устраивает перспектива применения расчетного метода, они могут прийти не одни, а с милицией. Но это будет уже совсем другая история.

    Таким образом, использование метода «Райком закрыт, все ушли на фронт» может иметь место только в том случае, когда каждый час промедления – как спасительный глоток воздуха. Однако, не стоит без надобности дергать хищника за хвост перед тем, как войти к нему в клетку.

  

  
    Требования к документальному оформлению налоговых проверок

    Формы актов налогового контроля утверждаются Приказами ФНС РФ. Основополагающий – Приказ ФНС России от 25 декабря 2006 г. N САЭ-3-06/892@

    «Об утверждении форм документов, применяемых при проведении и оформлении налоговых проверок; оснований и порядка продления срока проведения выездной налоговой проверки; порядка взаимодействия налоговых органов по выполнению поручений об истребовании документов требований к составлению акта налоговой проверки».

    Проще говоря, существуют три вида актов налогового контроля:

    • решение о проведении выездной налоговой проверки;

    • акт выездной (повторной выездной) налоговой проверки;

    • акт камеральной проверки.

    Рассмотрим их подробно:

    Решение о проведении выездной налоговой проверки оформляется одинаково для всех случаев ее проведения, в том числе и для повторной проверки.

    Акт выездной либо камеральной проверки вручается лицу, в отношении которого проведена проверка, или его представителю с приложением ведомостей и таблиц, содержащих сгруппированные факты однородных массовых нарушений. Тем самым контролирующий орган поставил жирную точку в вопросе о том, какие именно приложения к акту вручаются налогоплательщику.

    Все экземпляры акта выездной (повторной выездной) налоговой проверки (за исключением акта, вручаемого проверенному лицу), а также материалы проверки и приложенные к акту документы, подтверждающие установленные нарушения законодательства о налогах и сборах, остаются в налоговом органе и являются документами для служебного пользования.

    В заключительной части документа налогоплательщику более подробно разъясняется порядок его действий при несогласии с фактами, изложенными в настоящем акте выездной (повторной выездной) налоговой проверки, а также с выводами и предложениями проверяющего.

    Другим Приказом ФНС России, от 13.12.2006 г. N САЭ-3-06/860@ «Об утверждении формы акта об обнаружении фактов, свидетельствующих о предусмотренных НК РФ налоговых правонарушениях (за исключением налоговых правонарушений, предусмотренных статьями 120, 122, 123), и требований к его составлению», утверждена форма акта при обнаружении в ходе налогового контроля фактов налоговых правонарушений.

    Знание всех нюансов оформления документов по результатам проверки поможет отбиться от множества претензий.

    Вот несколько распространенных ошибок налоговиков, которые можно выгодно использовать для отмены решений по формальным признакам:

    1. Неознакомление налогоплательщика с актом дополнительных мероприятий налогового контроля (Постановление ФАС Центрального округа от 22 июля 2009 г. по делу ΝΑ09-12380/2008.).

    2. Неуведомление налогоплательщика о времени и месте вынесения решения (Постановление ФАС Восточно-Сибирского округа от 11 марта 2009 г. N АЗЗ-3185/08-Ф02-867/09, Определением ВАС РФ от 16.07.2009 N ВАС-8514/09 отказано в передаче данного дела в Президиум ВАС РФ для пересмотра в порядке надзора).

    3. Отсутствие в решении о доначислении налогов оценки возражений налогоплательщика. (Постановление ФАС Западно-Сибирского округа от 1 сентября 2009 г. N Ф04-5154/2009(13387-А75-31).

    4. «Расширение» проверяемого периода или перечня проверяемых налогов. Проследите, чтобы доначисления и налоговые санкции распространялись только на период, обозначенный в решении о проведении проверки (Постановления ФАС ВВО от 27.10.2008 по делу N А39-1580/2008; ФАС ЦО от 21.12.2007 по делу N А08-14181/04-25-9-25; ФАСЗСО от 02.05.2007 N Ф04-2508/2007(33690-А46-40).

    5. Вручение акта без необходимых приложений. К акту проверки должны прилагаться документы, составляющие доказательственную базу по выявленным в ходе выездной налоговой проверки нарушениям НК РФ, на которые в акте имеются ссылки. (Подпункт «а» п. 1.8.2 Приложения 6 к Приказу ФНС России от 25.12.2006 N САЭ-3-06/892@; Постановления ФАС ЗСО от 29.07.2008 N Ф04-4596/2008(8840-А03—19); ФАС УО от 04.05.2009 N Ф09-2653/09-СЗ).

    6. Решение подписано не тем, кто рассматривал материалы проверки. Решение о привлечении (об отказе в привлечении) к ответственности за совершение налогового правонарушения должно быть принято должностным лицом налоговой инспекции, которое участвовало в рассмотрении материалов проверки. Если протокол рассмотрения материалов (возражений) и решение по проверке будут подписаны разными должностными лицами, то смело можно требовать отмены решения. (Пункт 7 ст. 101 НК РФ; Постановления ФАС ВСО от 07.05.2009 N А69-2200/08-12-Ф02-1914/09; ФАС СКО от 12.08.2009 по делу N А61 -1120/2008-8).

    7. Включение в решение фактов и обстоятельств, не зафиксированных в акте. Решение о привлечении (об отказе в привлечении) к налоговой ответственности должно основываться исключительно на нарушениях, указанных в акте. Иначе это будет являться ущемлением прав организации, поскольку лишает ее возможности представить возражения в случае несогласия с выводами проверяющих. Суды в таких случаях отменяют решения инспекций (Постановление ФАС ДВО от 09.08.2007 N Ф03-А51/07-2/2950).

    Таким образом, знание налогового делопроизводства, особенно в части оформления документов по налоговым проверкам позволить отсекать незаконные требования и претензии, а зачастую полностью отменять решения налоговых органов.

    12.03.2012

  

  
    Глава 936

    Паника главных героев гоголевского «Ревизора» современным бухгалтерам не грозит, поскольку налоговые ревизоры едут не из Петербурга, и не инкогнито. Разве что, как у классика – «с секретным предписанием». А вот предмет проверки – ни для кого не тайна.

  

  
    Что проверяют

    Законодательство четко определяет три направления предмета выездных

    налоговых проверок:

    • контроль над соблюдением налогового

    законодательства;

    • правильность исчисления налогов;

    • своевременность уплаты налогов и взносов.

    Подробнее об этом – в Постановлении Конституционного суда РФ от 16.07.2004 Ν14-Π.

    Однако если в ходе проверки будут выявлены факты нарушения законодательства, не относящиеся к налоговым правонарушениям, они все равно будут отражены в проверочном акте. К таким правонарушениям можно отнести нарушение порядка ведения кассовых операций и работы с «наличными», нарушения валютного законодательства, отсутствие необходимых лицензий, членства в СРО и пр. Все это может стать поводом для вынесения решения о новой выездной проверке.

  

  
    Где проверяют

    Принцип территориальности выездной налоговой проверки заложен в самом определении – проверять вас будут по месту нахождения. Хотя Налоговый кодекс РФ допускает исключения из правил (ст. 89).

    Если налоговая проверка все-таки назначена на территории налогоплательщика, то следует тщательно обдумать, где стратегически выгоднее будет разместить гостей.

  

  
    Когда проверяют

    Проверяемый период выездной налоговой проверки (организации, филиалов, представительств) ограничивается периодом, не превышающим трех календарных лет. Однако фактически, могут проверить за четыре года – с учетом текущего (Постановление Пленума ВАС РФ № 5 от 28.02.2001), но только в отношении тех налогов, у которых завершились налоговые периоды (месяц, квартал). Для камеральных же проверок ограничений по срокам не существует.

    При этом руководство ФНС рекомендует устанавливать единый период проверки для всех налогов и сборов в случае комплексной ревизии.

    К тому же назначить выездную проверку инспекторы могут не раньше срока подачи декларации за последний налоговый период по всем налогам, по которым назначена проверка.

    Главой 26.4 НК РФ определяются особенности осуществления налогового контроля при выполнении соглашений о разделе продукции. Так, в частности, выездной налоговой проверкой может быть охвачен любой период в течение срока действия соглашения о разделе продукции с учетом положений ст. 87 НК РФ начиная с года вступления соглашения в силу (п. 1 ст. 346.42 НК РФ).

    Началом проведения налоговой проверки считается день вынесения решения о назначении налоговой проверки и продолжается она до дня составления справки о проведенной проверке.

    Справка о проведенной налоговой проверке, в которой фиксируются предмет проверки и сроки ее проведения, составляется проверяющим в последний день проведения выездной налоговой проверки и вручается налогоплательщику или его представителю.

    Избежать получения решения о проведении проверки не удастся даже при наличии объективных уважительных причин. При любой попытке уклонения налоговый инспектор сделает соответствующую отметку и направит уведомление по почте заказным письмом с уведомлением.

    Длительность проверки однозначно определить нельзя. Ее устанавливает ФНС РФ. Для предприятий минимум – 2 месяца, максимум – полгода. Для филиалов и представительств – не более 1 месяца.

    Между тем, реальность такова, что у ФНС есть инструменты для затягивания сроков проведения проверки на законных основаниях.

    Есть ситуации когда, возможна еще одна выездная налоговая проверка, после выездной налоговой проверки. Это, когда поверяется филиал и в филиале проверяются местные налоги. Обратите внимание, это не относится к обособленным подразделениям.

    В то же время руководитель (заместитель руководителя) налогового органа имеет право своим решением приостанавливать проведение выездной налоговой проверки.

    На период действия срока приостановления проведения выездной налоговой проверки:

    1. Приостанавливаются действия налогового органа по истребованию документов у налогоплательщика.

    2. Приостанавливаются действия налогового органа на территории налогоплательщика, связанные с выездной налоговой проверкой.

    Прочие мероприятия налогового контроля могут проводиться налоговым органом в общеустановленном порядке. Основное из которых – истребование информации о налогоплательщике у иных лиц.

    Выездная налоговая проверка может быть приостановлена:

    • для истребования документов (информации) о налогоплательщике;

    • для получения информации от иностранных государственных органов в рамках международных договоров Российской Федерации;

    • для проведения экспертиз;

    • для перевода на русский язык документов, представленных налогоплательщиком на иностранном языке.

  

  
    Количество проводимых проверок

    В отношении одного налогоплательщика нельзя проводить более двух выездных налоговых проверок в календарном году. Но сюда не входят:

    • повторные выездные налоговые проверки;

    • проверки (кроме самостоятельных проверок филиалов и представительств) на основании решения ФНС России.

    Важно знать, что налоговики перестали практиковать проверки по отдельным налогам, предпочитают комплексные. А подача налогоплательщиком уточненной декларации может спровоцировать дополнительную проверку. Но на этот раз только по периоду, отраженному в уточнениях.

  

  
    Выездная налоговая проверка: как производится отбор фирм, где налоговикам будет, чем «поживиться»

    «Искать будут не там, где потеряли, а там, где светлее, а еще конкретней – того, кто светится…»

    (из книги Е. Сивкова «Проверки камеральные и выездные»)

    Прежде чем назначить налогоплательщику выездную налоговую проверну, налоговики изучают его досье. О том, как оно формируется, мы выяснили в предыдущей статье «Выездная налоговая проверка: неизбежная закономерность или почему они приходят». На самом деле, у налоговиков существуют свои внутренние обязательные планы. ФНС РФ планирует проверки на год вперед, а руководители региональных управлений несут персональную ответственность за выполнение планов.

    Каждая инспекция ежемесячно отчитывается перед вышестоящим органом по ряду показателей:

    • количество проведенных проверок;

    • суммы доначислений, пеней и штрафов;

    • количество выигранных арбитражных процессов;

    • собираемость налогов и т. д.

    Поэтому плановые проверки, в первую очередь, организуют для тех фирм, посещение которых даст максимальный результат для отчета о высоких показателях и эффективности работы налогового органа.

    В Регламенте планирования и подготовки выездных налоговых проверок, утвержденном Приказом МНС РФ от 18.08.2003 г. N БГ-4-06/23дсп такой подход называется «оптимальным выбором», позволяющим с наибольшей вероятностью выявить нарушения и обеспечить поступление в бюджет дополнительных налогов, пеней и штрафов.

    Критериям, по которым инспекции будут выбирать жертву, посвящен раздел 5 Регламента. В нем выделены две основные группы налогоплательщиков:

    1. Предприятия, которые обязательно будут включены в текущий план проверок;

    2. Предприятия, которые подлежат первоочередной проверке, но будут включены в план, как только позволят кадровые ресурсы инспекции.

    Под «обязательную» проверку попадут:

    • крупнейшие (основные) налогоплательщики.

    Имеются в виду предприятия, которые на территории инспекции приносят бюджету наибольший доход. Проверять такие организации МНС России предписывает как минимум один раз в два года, крупнейших налогоплательщиков определят по критериям, которые прописаны в приказе МНС РФ от 16.04.2004 N САЭ-3-30/290@.

    • фирмы, попавшие в поле зрения правоохранительных органов или региональных налоговых управлений. В этих случаях инспекциям направляют поручения на проведение адресных проверок. Получив такое поручение, руководитель инспекции должен исполнить его в экстренном порядке;

    • предприятия, которые намерены ликвидироваться. Поскольку вместе с ликвидируемыми фирмами могут исчезнуть и значительные суммы неуплаченных налогов, инспекция должна организовать проверку очень оперативно. По Регламенту к моменту утверждения промежуточного ликвидационного баланса нал ого плательщик уже должен иметь на руках и копию решения инспекции, и требование об уплате налогов и санкций;

    • организации, которые, по сведениям инспекции, ведут хозяйственную деятельность, но отчетность не представляют (или сдают «нулевые» балансы);

    • налогоплательщики, чья деятельность заинтересовала налоговиков из других инспекций. По мотивированным запросам такие предприятия тоже попадут в текущий план проверок в обязательном порядке.

    Вслед за «обязательными» в Регламенте упоминаются «первоочередные» налогоплательщики. К ним относятся фирмы, за счет которых тоже можно поднять показатели по результатам работы, но мешает либо нехватка кадров, либо времени:

    • предприятия, чья отчетность вызывает подозрения у сотрудников камерального и аналитического отделов;

    • налогоплательщики, которые систематически опаздывают с представлением деклараций и документов, необходимых для налогового контроля;

    – организации, где в ходе последней проверки были вскрыты серьезные правонарушения;

    • фирмы, которые не проверялись более шести лет;

    • убыточные предприятия или фирмы, которые в течение нескольких лет показывают в отчетности невысокую прибыль при наличии в их досье данных о крупных суммах, проходивших через счета фирмы, а также данных о приобретении дорогой недвижимости, автомобилей, оборудования и т. д.;

    • фирмы, которые платят мало налогов, но при этом много тратят на благотворительность;

    • предприятия, на учредителей или руководителей которых есть компромат, позволяющий сомневаться в законности их доходов;

    • предприятия, имеющие в прошлом дисквалифицированных учредителей;

    • налогоплательщики, использующие для расчетов с бюджетом и клиентами счета в разных банках (в проблемных и благополучных);

    • предприятия, работающие в тех сферах деятельности, где практикуется масштабный «уход» от налогообложения (комиссионная торговля, снабженческо-сбытовые организации, посредничество в экспортно-импортных операциях и т. п.);

    • налогоплательщики, показатели которых существенно отличаются от средних по отрасли.

    На заметку налоговикам обязательно попадут фирмы, у которых произошла смена адреса и, соответственно, места учета. Практика показывает, что для налоговиков это сигнал о попытке уклонения от налоговых обязательств.

    Таким образом, если перед инспектором стоит вопрос выбора между двумя одинаково подозрительными фирмами, он выберет ту, где больше выручка и многочисленнее штат.

  

  
    Выездная налоговая проверка: неизбежная закономерность или почему они приходят

    Эта статья открывает серию публикаций о выездных и камеральных налоговых проверках. Уже сам по себе факт перспективы подобных встреч с налоговиками способен стать источником головной боли и бессонницы для главного бухгалтера и директора предприятия. Почему они решили проверить именно вас и именно сейчас – давайте разберемся.

    В качестве эпиграфа – размышления соседского кота, наказанного за кошачий проступок:

    «Ну как они меня так быстро вычислили?..

    И почему сразу я?.. И, в конце концов, я же закопал!..»

    Если после получения уведомления о предстоящей выездной налоговой проверки вас посещают подобные вопросы, то большинство ответов оказываются совершенно очевидными.

    Наиболее эффективной формой налогового контроля считается выездная налоговая проверка. И избежать ее невозможно по трем причинам:

    • настало время: выездная налоговая проверка должна проводиться не реже 1 раза в 6 лет;

    • вы попали в «черный список»: у налоговиков есть масса всяческих инструкций и методик по выявлению «подозрительных» налогоплательщиков;

    • вас «заказали»: подробнее об этом в новом налоговом триллере Евгения Сивкова «Аудитор».

    В этой статье я хочу подробно остановиться на второй причине, которая может стать поводом для личного визита проверяющих из налоговой. Вот ключевые поводы для включения налогоплательщика в список на проведение выездных проверок:

    1. Результаты камеральных проверок.

    Небрежно составленная отчетность порождает множество вопросов. Поэтому очень важно, чтобы в декларациях были правильно подсчитаны итоговые суммы, а данные разных разделов отчета не противоречили друг другу. Любые расхождения между взаимосвязанными показателями должны быть обоснованными.

    2. Мониторинг финансово-хозяйственной деятельности организаций.

    Он основывается на четырех ключевых моментах:

    • Анализ сумм начисленных налоговых платежей. Налоговая служба оперирует прогнозами, где примерно определен минимум налогов, который должна платить ваша организация в зависимости от вида деятельности. Например, по НДС эта сумма колеблется от 70,5 % до 89 % от начислений. Налог на прибыль, средняя рентабельность должна быть не ниже 14,6 %. Зарплатные налоги рассчитываются примерно как 1/3 всех расходов организации на зарплату и, соответственно, начисления на них.

    • Анализ показателей финансово-хозяйственной деятельности организаций по отраслевому принципу. Инспекторы проводят сравнительный анализ данных усредненных показателей однородных предприятий со сходными данными. Уровень рентабельности или средней зарплаты в организации не должен существенно отличаться от отраслевых показателей при сопоставимой суммарной налоговой базе.

    • Анализ динамики сумм уплаченных налоговых платежей и факторов, влияющих на формирование налогооблагаемой базы. Исследуется динамика развития фирмы, сопоставляются показатели бухгалтерской и налоговой отчетности с оперативной информацией, полученной из компетентных органов. И если, к примеру, окажется, что по сравнению с прошлым годом производственная фирма стала потреблять электроэнергии в два раза больше, а ее доходы от реализации резко сократились, то это ли не повод для проверки?

    • Внутренние налоговые инструкции, методики и регламенты по выявлению «подозрительных» налогоплательщиков. Например, рекомендации, разработанные ФНС РФ, которые содержатся в секретном Приказе замглавы ФНС РФ. Этот документ обобщает 109 типичных признаков недобросовестного налогоплательщика.

    Если есть хотя бы один из вышеперечисленных поводов, то будьте готовы к проверке. И будьте уверены: на вашу фирму собрано увесистое досье. Способов, методов и источников по сбору информации налогоплательщиков существует множество.

    Внутренние источники информации

    Это могут быть:

    • данные из единого госреестра налогоплательщиков,

    • ресурсы по бухгалтерской и налоговой отчетности юридических и физических лиц,

    • информация об исполнении обязанности по уплате налогов и сборов,

    • данные по ККМ,

    • сведения о доходах физического лица и т. д.

    Источники, не связанные напрямую с уплатой налогов

    Нельзя недооценивать возможность появления «заказа» конкурентов, письменных «доносов» недовольных сотрудников, особенно уволенных по инициативе работодателей и пр.

    Информационные ресурсы из параллельных контролирующих структур

    Налоговики помимо внутренних информационных ресурсов используют сведения, систематически поступающие к ним из других контролирующих структур:

    • банки, которые обязаны предоставлять ФНС информацию по обоснованным запросам;

    • СРО, располагающие обширными данными о своих членах;

    • органы государственной власти и правоохранительные органы, с которыми у ФНС заключено соглашение о взаимодействии;

    • так называемые «смежники» (таможня, различные фонды, транспортные предприятия и т. п.).

    Информационные данные от контрагентов

    Это достаточно многочисленная группа, откуда могут налоговики могут черпать информацию о вашем предприятии: подрядчики, заказчики, поставщики, оптовые базы, коммунальные предприятия и т. д. С помощью данных источников налоговики могут быть в курсе вашего товарооборота, дислокации торговых точек, потреблении коммунальных ресурсов, объемах продаж и покупок.

    Данные арбитражных судов

    Арбитражные суды имеют четкие установки пресекать схемы, которые не имеют разумной деловой цели (Постановление Пленума ВАС РФ от 12.10.2006 г. N53).

    Информационные ресурсы – адвокаты, нотариусы, аудиторы и т. д.

    Данная категория частных практиков обязана уведомлять Росфинмониторинг о любых подозрительных сделках их клиентов.

    Таким образом, совокупность всех информационных источников дает налоговым контролерам достаточно объемный портрет «жертвы». Все это будет серьезным подспорьем для выявления ошибок и нарушений, которые в конечном итоге, лягут в основу отчета о результатах выездной налоговой проверки.

  

  
    У каждого директора рано или поздно может возникнуть вопрос: как уволить главного бухгалтера?

    Здравствуйте, уважаемые читатели www.1sns.ru. Вы все – состоятельные люди (или собираетесь тоновыми стать). Поэтому как налоговый консультант хочу предостеречь вас от некоторых ошибок, которые может совершить любой, даже самый успешный бизнесмен.

    Чтобы, как говорится, не наломать дров, когда другие уже сложили поленницу. Сегодня речь пойдет об увольнении главного бухгалтера.

    Да, уважаемый читатель, у каждого директора рано или поздно может возникнуть вопрос: как уволить главного бухгалтера? Почему это происходит? Причин миллион, начиная с некомпетентности главбуха и кончая тем, что у неё некрасивые ноги.

    Но наша статья не об этом. Такие истории могут развиваться по самым разным сценариям: от тихого увольнения по собственному желанию до полномасштабных военных действий в суде.

    И совершенно очевидно, что вариант мирных переговоров здесь приобретает особую ценность. Предлагаю вашему вниманию отрывок из моего романа «Советник», который описывает типичную разборку такого рода.

    Смирнова вела тяжёлую войну со своими работодателями, и поддержка квалифицированного специалиста ей была жизненно необходима.

    Эта сухощавая, преждевременно постаревшая женщина с ёжиком волос цвета баклажана попала в непростую ситуацию.

    Её муж, довольно удачливый бизнесмен, был собственником нескольких торговых центров в ближнем Подмосковье.

    Столь лакомый кусок приглянулся серьёзному человеку, имевшему выход на губернатора, прокуратуру и местных братков. Пользуясь этими полезными связями, он провёл удачную рейдерскую атаку на бизнес Смирнова.

    Тот, попытавшись всеми доступными средствами отбить атаку, потерпел неудачу, лишился потом и кровью заработанной собственности и, как водится, запил горькую, окончательно подорвал и без того неидеальное здоровье, а потому стал завсегдатаем больниц и санаториев.

    А вот Наталья Сергеевна рук не опустила и решила биться с супостатом до конца. Она в семейном бизнесе курировала бухгалтерию, и новый собственник, упоённый победой, сделал роковую ошибку.

    Он не воспользовался возможностью, предоставляемую трудовым законодательством, и не уволил в течение трёх месяцев после смены хозяина предприятия главного бухгалтера, госпожу Смирнову.

    Началась война на истощение. Наталью Сергеевну пытались подвести под все допустимые и недопустимые статьи для того, чтобы снять её с должности. Здесь-то и пригодились опыт и профессиональные навыки Савельева, с которым Смирнова познакомилась на одном из его семинаров.

    Стас не был юристом по образованию, однако правовое положение такой специфической категории работников, как главные бухгалтеры предприятий, ему было известно до мельчайших подробностей.

    Поэтому консультации Смирновой давались ему без труда. Кроме того, Савельев испытывал симпатию к этой упорной женщине, не желающей отдавать семейную собственность без боя. Он прекрасно помнил все перипетии этой изматывающей войны.

    Сначала собственник-рейдер попытался привлечь к ответственности непокорную бухгалтершу на таком основании, как задержка в выплате зарплаты.

    – Конечно, Трудовой кодекс предусматривает такую ответственность для работодателя и уполномоченного им представителя, – просвещал Смирнову её консультант. – Но здесь важно понять, что означает это самое выражение, уполномоченный. У вас в трудовом договоре или должностной инструкции указано, что вы обеспечиваете соблюдение трудового законодательства на предприятии?

    – Нет, Станислав Николаевич, всё просмотрела буквально под микроскопом, нигде ничего подобного не прописано.

    – Пусть отдыхают. Выиграете любой суд. Не пройдёт у них такой номер.

    Вскоре Смирнову попытались подвести под другую статью. Главного бухгалтера в принципе можно уволить на том основании, что он «принял необоснованное решение, повлёкшее за собой нарушение сохранности имущества предприятия, неправомерное его использование или иной ущерб имуществу».

    – Дело в том, Наталья Сергеевна, что закон не конкретизирует такое скользкое понятие, как «необоснованное решение». Если хотите, я вам скину по почте постановление пленума Верховного суда по этому поводу.

    Там даётся официальное разъяснение: в подобных случаях требуется установление причинно-следственной связи между вашим решением и последствиями, неблагоприятными для предприятия. Кстати, где вы нагрешили на этот раз?

    – Да платёжка вовремя не прошла! Клиент в банке завис и вечером уже мчится к нам.

    – Вот вы в объяснительной всё и опишите. Вашей вины в этом нет, так что и в этом случае у них ничего не получится.

    Последний раз героическая бухгалтерша звонила Стасу пару месяцев назад.

    – Вы будете смеяться, Станислав Николаевич, они меня опять увольняют.

    – Что придумал на сей раз?

    – В связи с утратой доверия.

    – Ну, тут в Трудовом кодексе чётко говорится: уволить на таком основании можно только работника, непосредственно обслуживающего материальные ценности. Вы кассу случайно не ведёте? Материальные ценности принимаете?

    – Нет, ни сном, ни духом!

    – Тогда это очередной блеф, Наталья Сергеевна. Спите спокойно. Да, кстати, аудиторская проверка у вас уже закончилась?

    – Буквально неделю назад.

    – Много написали?

    – Да, всё, как вы и говорили. Написали всё, что было, чего не было и чего быть в принципе не может никогда и ни при каких обстоятельствах. Отчёт на пятьсот страниц. Но я наш с вами разговор прекрасно помню.

    Тут же сказала новоиспеченному директору, красавцу, чтоб ему… что он вообще-то тоже отвечает за организацию бухучёта на предприятии. Так что отчётик этот с огромным удовольствием будут читать в налоговой. И кому больше за это прилетит– ему или мне, ещё бабушка надвое сказала.

    – И что директор?

    – Думает, разбирается.

    – Пусть думает.

    В следующем номере, мы поговорим о том, каких масштабов неприятности способны устроить бывшие жёны и мужья успешным бизнесменам и бизнес-леди. Можно ли избежать всех этих страданий?

    Один из самых ярких примеров: бывшая супруга успешного бизнесмена сложила в коробки всю его чёрную кассу, привезла в налоговую и бросила в холле…

    Вам интересно, чем закончилась эта история? Тогда до встречи в следующем номере.

    11.03.2012

  

  
    Как обратиться в Постоянно действующий Третейский суд при ООО «ФБКА»

    Если Вы хотите сэкономить время, деньги и нервы, тогда Вам следует обращаться в Постоянно действующий Третейский суд приООО «ФБКА».

    Постоянно действующий Третейский суд при ООО «ФБКА» создан для рассмотрения споров, которые вытекают из договорных и иных гражданско-правовых отношений, в том числе, возникающих и при осуществлении внешнеторговых и иных международных экономических отношений, связанных с осуществлением юридическими и физическими лицами предпринимательской, экономической и иной деятельности, подведомственных арбитражным судам и судам общей юрисдикции в соответствии с Федеральным Конституционным законом № 1 – ФКЗ от 31.12.1996 г. «О судебной системе Российской Федерации», арбитражным процессуальным и гражданским процессуальным законодательством Российской Федерации, межгосударственными соглашениями и международными договорами.

    Итак, Вы решили обратиться в Постоянно действующий Третейский суд при ООО «ФБКА». Что для этого нужно? Рассмотрим ниже более подробно.

    1. Наличие третейского соглашения

    Спор может быть передан на разрешение третейского суда при наличии заключенного между сторонами третейского соглашения. Третейское соглашение в отношении спора, который находится на разрешении в суде общей юрисдикции или арбитражном суде, может быть заключено до принятия решения по спору компетентным судом. Ссылка в договоре на документ, содержащий условие о передаче спора на разрешение третейского суда, является третейским соглашением при условии, что договор заключен в письменной форме и данная ссылка такова, что делает третейское соглашение (третейскую оговорку) частью договора.

    Соглашение о передаче спора третейскому суду может касаться конкретного спора, определенных категорий или всех без исключения споров, которые возникли или могут возникнуть между сторонами в связи с каким-либо спорным правоотношением, независимо от того, носило ли оно договорный характер. Передача спора в Третейский суд означает, что правила постоянно действующего Третейского суда рассматриваются в качестве неотъемлемой части третейского соглашения.

    2. Предъявление иска

    Третейское производство возбуждается подачей искового заявления. Заинтересованная сторона излагает свои требования в форме искового заявления, которое направляется в Третейский суд или передается ответственному секретарю Третейского суда.

    Копия искового заявления и документы, прилагаемые к исковому заявлению, должны быть истцом направлены либо вручены ответчику.

    Датой подачи искового заявления считается день его вручения третейскому суду, а при отправке искового заявления по почте – дата штемпеля почтового ведомства места отправления.

    3. Цена иска и третейский сбор

    Истец обязан указать в исковом заявлении цену иска также в тех случаях, когда его исковые требования или часть их имеет не денежный характер.

    Цена иска, в частности, определяется:

    а) в исках о взыскании денег – взыскиваемой суммой;

    б) в исках об истребовании имущества – стоимостью истребуемого имущества;

    в) в исках о признании или преобразовании правоотношения – стоимостью предмета правоотношения в момент предъявления иска;

    г) в исках об определенном действии или бездействии – на основе имеющихся данных об имущественных интересах истца.

    В исках, состоящих из нескольких требований, сумма каждого требования должна быть определена отдельно; цена иска определяется общей суммой всех требований. Если истец не определил или неправильно определил цену иска, третейский суд (по собственной инициативе или по требованию ответчика) определяет цену иска на основе имеющихся данных.

    Размер третейского сбора исчисляется в соответствии с Положением о третейских сборах и расходах в Постоянно действующем Третейском суде при ООО «ФБКА».

    Третейский сбор уплачивается до подачи искового заявления либо наличными денежными средствами по приходно-кассовому ордеру, выданному ООО «ФБКА», либо в безналичном порядке по реквизитам, указанным ООО «ФБКА» в счете на оплату.

    Таким образом, для того, чтобы обратиться в Постоянно действующий Третейский суд при ООО «ФБКА» Вам необходимо иметь третейское соглашение, а также составить исковое заявление в соответствии с законом и принятым на его основании

    Регламентом Постоянно действующего Третейского суда при 000«ФБКА»,

    Положением о ПД ТС при ООО «ФБКА»,

    Положением о судьях и ответственном секретаре ПД ТС при ООО «ФБКА»,

    Положением о третейских сборах и расходах в ПД ТС при ООО «ФБКА».

    Место расположения Постоянно действующего Третейского суда при ООО «ФБКА»:

    426034, г. Ижевск, ул. Красногеройская, д. 63, корп. «а». Телефон: (3412) 525–065, представительство в г. Москва, ул. Гиляровского, 12. Телефон: 8 (495) 5188465. электронный адрес: evg@sivkov.biz.

    29.02.2012

  

  
    Глава 945

    Здравствуйте, уважаемые читатели! И снова с вами я, Сивков Евгений, человек, который 20 лет дружит с бухгалтерским учетом и налогами, а, значит, и с теми, кто эти налоги платит.

    Мне кажется, что сегодня для состоятельных читателей «Водного базара» одна из актуальных тем – возможное введение в России налога на роскошь. Давайте поговорим об этой «страшной» перспективе.

    Для большинства так называемых простых людей налог на роскошь – инструмент борьбы за социальную справедливость.

    Для откровенных «завистников» такой налог может заменить дорогостоящие препараты для корректировки неуравновешенной психики: буржуям будет хуже, а у меня бессонница пройдёт.

    Но если рассмотреть проблему без лишних эмоций, то вывод очевиден: простым гражданам от введения такого налога не будет ни жарко, ни холодно.

    Населению России к этому давно пора привыкнуть, ведь, например, увеличение бюджетных доходов в связи с ростом цен на нефть никак не отразились на росте благосостояния граждан.

    Позвольте прогноз: любые варианты усиления налогового бремени состоятельных людей дадут точно такой результат.

  

  
    Откуда дует ветер в паруса яхты под названием «Налог на роскошь»

    Как обычно, с Запада. Россия по традиции набирается там премудрости: от идеи сотворить социалистическую революцию до введения налога на роскошь.

    Такой налог или его различные суррогаты действует в различных государствах, например, во Франции (если состояние превышает 1,3 млн. евро, ставка варьируется от 0,25-0,5 %); в Испании (если состояние превышает 700 тыс. евро, ставка варьируется от 0,25-0,5 %).

    В Великобритании, США, Китае и Японии ставка налога с дохода физического лица зависит от ее величины, и может превышать 50 %. Многие страны пошли другим путем, там специально вводить налог на богатство не стали, но акцизы на некоторые предметы класса люкс могут превышать и 100 %.

    При этом тот же Запад уже очень давно теоретически и практически обосновал бесполезность, и даже вредность подобных мер. Знаменитый британский экономист XVIII века Бернард Мандевиль в сатире «Ропщущий улей, или Мошенники, ставшие честными» (The Crumbling Hive: Or knaves turn’d honest, 1705) выразил идею, что расточительность есть порок, способствующий торговле, а жадность, напротив, вредит коммерции.

    Художник: Дмитрий Швецов

    В этом произведении доказывается в аллегорической форме, что общество, решившее ради сбережений расстаться с роскошью, ждет печальная участь.

    Кстати, решением суда присяжных английского графства Мидлсекс в 1723 году басня была признана вредной.

    Постепенно западный истеблишмент проникся популизмом: «завистников» надо ублажать подачками, в том числе и морального характера. Даёшь борьбу с внешними признаками богатства!

  

  
    Кто помогает дуть в России

    Жаркая дискуссия по поводу налога на роскошь в России началась в связи с выборами в Государственную думу и выборами президента. Основной посыл – борьба за избирателя.

    Так что искать в этом соображения экономической целесообразности или хотя бы проблески элементарного здравого смысла не стоит. Этот вывод подтверждается и тем, что пока не сделано ни одного реального предложения по созданию действенных инструментов сбора налога на роскошь.

    Слышны только лозунги: «давайте обложим, да здравствует социальная справедливость!»

    Вопросов много – ответов нет. Все заняты только злорадным перечислением предметов роскоши, которыми пользуются богачи: недвижимость, автомобили, вертолеты, яхты, самолеты!

    Но давайте посмотрим на это с другой стороны. Да, отдельные российские граждане могут позволить себе дорогостоящие транспортные средства, недвижимое имущество.

    Но и затраты на их обслуживание тоже заставляют таких граждан раскошелиться. Кто-то эти деньги зарабатывает? А это, соответственно, рабочие места и налоги. Мандевиль писал об этом 300 лет тому назад, но для кого-то эти прописные истины до сих пор недоступны.

    Вводя налог, государство должно предвидеть последствия его введения. Если дорогостоящее имущество будет невыгодно покупать и содержать в России, его станут покупать и содержать за границей. Большинство поступает так уже сейчас.

    А если будут перекрыты возможности приобретения предметов роскоши за рубежом, то это значит, что законодатели (люди не бедные), припасут для себя льготы или варианты легального ухода от налогообложения. Мы описали такие схемы в книге «Черная и белая оптимизация налогов. Перезагрузка 2016 (3000 схем)».

  

  
    Пакет «роскошных» идей

    Итак, каких сюрпризов мы можем ждать от наших законодателей, озабоченных уловлением голосов доверчивых избирателей?

    Для простоты восприятия, приведем их в виде списка:

    1. Введение прогрессивной шкалы по налогу на доходы физических лиц. Вариантов предлагается очень много, но все они сводятся к одной идее: больше доход – больше налог.

    2. Введение «специального налога» в отношении квартир, домов и земельных участков стоимостью от 15 млн. руб., яхт, автомобилей и самолетов от 2 млн. руб., а также в отношении предметов искусства от 300 тыс. руб.

    3. Налог на недвижимость. Идея заключается в том, чтобы оценивать недвижимость по рыночной стоимости. Соответственно, недвижимость растёт в цене – растут налоги.

    4. Взимание акцизов с люксовых товаров (яхт, самолетов, вертолетов, дорогих автомобилей, ювелирных изделий).

    5. Рост акцизов на табак и алкоголь.

  

  
    Куда причалим

    Подведём итоги. С моей точки зрения, введения налога на роскошь никак не скажется на богатых людях, т. е. читателям журнала, нечего опасаться серьёзных проблем.

    А вот всем прочим гражданам, в интересах которых и задумываются такие меры, придется затянуть пояса.

    Ведь варианты, которые нам предлагают депутаты по введению налога на роскошь, в первую очередь затрагивают интересы людей среднего дохода.

    Очевидно и то, что очередное изменение законодательства с непонятным администрированием (сбором этих налогов) может внести неразбериху в работу налоговых органов и увеличение числа жалоб и заявлений в суды.

    И ещё один немаловажный нюанс. Очень часто то, что в Европе относится к предметам роскоши, для жителей России просто жизненная необходимость. Это касается и хороших домов (больно жёсткий у нас климат), и внедорожников. Ведь дороги у нас тоже не европейские, на «Оке» не проедешь. А иногда и джип трактором вытаскивать приходится, вертолёт нужен. Это к вопросу о социальной справедливости.

    И получится у нас в России, как в поговорке: «Хотим – как лучше, а прилетит – не поймаешь».

  

  
    Глава 950

    В данной статье рассмотрим, на каком основании можно обратиться в третейский суд, почему обращаются в Третейский суд.

    Спор может быть передан на разрешение Третейского суда при наличии заключенного между сторонами третейского соглашения. Третейское соглашение может быть отражено в виде оговорки в договоре.

    Даже если спор находится на разрешении в суде общей юрисдикции или арбитражном суде, может быть заключено третейское соглаш!ение. Но это должно быть сделано до принятия решения по спору компетентным судом.

    Также есть ограничение – спор не может быть передан на разрешение третейского суда при наличии в договоре медиативной оговорки.

    Таким образом, чтобы Ваш спор мог быть передан на рассмотрение в Третейский суд, необходимо при заключении договора включить в него такой пункт, например, как: «Все споры, разногласия, требования и претензии, возникшие в ходе исполнения настоящего договора (контракта) или в связи с ним, либо вытекающее из него, подлежат разрешению в Постоянно действующем Третейском суде при ООО «ФБКА».

    Причины обращения в Третейский суд просты.

    Во-первых, при обращении в Третейский суд происходит экономия как денег, так и времени. Тарифы, устанавливаемые в качестве третейского сбора, за рассмотрение дела по существу оказываются ниже, чем устанавливаемые Налоговым Кодексом РФ размеры госпошлины.

    Срок рассмотрения дела в целом составляет не более двух месяцев, тогда как в государственных судебных учреждениях сроки растягиваются на более длительное время.

    Во-вторых, ни для кого не секрет, что загруженность судей в арбитражных судах, судах общей юрисдикции велика. Им приходится рассматривать в среднем по 8-10 дел в день. Необходимо, чтобы вынесенные решения были законными и обоснованными. С таким уровнем загруженности бывает сложно это сделать. Тогда на помощь приходят третейские суды.

    Поскольку данный институт не так сильно востребован, как государственные судебные учреждения, то, соответственно, загруженность третейских судов ниже. Следовательно, они могут рассмотреть дела более качественно.

    В-третьих, необходимо отметить такую причину обращения как конфиденциальность. Разбирательство, если стороны не договорились об ином, происходит в закрытом судебном заседании. Никто из участников процесса не должен разглашать информацию, ставшую им известной в ходе судебного разбирательства. Помимо всего прочего третейский судья не может быть допрошен в качестве свидетеля о сведениях, ставших ему известными в ходе третейского разбирательства.

    В-четвертых, исключается возможность обращения с иском о том же предмете, по тем же основаниям в арбитражный суд, суд общей юрисдикции.

    Согласно пп. 3 п. 1 ст. 134 ГПК РФ судом общей юрисдикции может быть отказано в принятии искового заявления, если имеется ставшее обязательным для сторон и принятое по спору между теми же сторонами, о том же предмете и по тем же основаниям решение третейского суда, за исключением случаев, если суд отказал в выдаче исполнительного листа на принудительное исполнение решения третейского суда.

    Согласно пп. 1 п. 1 ст. 148 АПК РФ арбитражный суд оставляет исковое заявление без рассмотрения, если после его принятия к производству установит, что в производстве арбитражного суда, суда общей юрисдикции, третейского суда имеется дело по спору между теми же лицами, о том же предмете и по тем же основаниям.

    Можно сделать вывод, что этим обеспечивается окончательность, юридическая сила решения третейского суда.

    В-пятых, исполнение решения третейского суда гарантируется законом. Принудительное исполнение решения третейского суда осуществляется по правилам исполнительного производства, действующим на момент исполнения решения третейского суда, на основе выданного компетентным судом исполнительного листа на принудительное исполнение решения третейского суда.

    Таким образом, подводя итог вышесказанному, можно заметить, что обращение в третейский суд поможет сэкономить Вам деньги и время, будет принято обоснованное решение, которое обладает юридической силой наравне с решениями арбитражных судов и судов общей юрисдикции, будет соблюдена политика конфиденциальности, а также гарантировано исполнение решения, подкрепленное выдачей исполнительного листа на принудительное исполнение решения третейского суда.

  

  
    Что такое третейский суд

    Несмотря на то, что Третейский суд как способ разрешения конфликтов известен давно, следует признать, что большой популярностью он не пользуется. Почему? Рассмотрим, что же такое третейский суд, его преимущества и недостатки.

    Третейский суд – это суд, образованный сторонами для решения спора. Постоянно действующие третейские суды образуются торговыми палатами, биржами, общественными объединениями предпринимателей и потребителей, иными организациями – юридическими лицами, созданными в соответствии с законодательством Российской Федерации, и их объединениями (ассоциациями, союзами) и действуют при этих организациях – юридических лицах.

    Так, например, был организован Постоянно действующий Третейских Суд при Аудиторской компании «ФБКА».

    Целью третейского суда является разрешение спора между сторонами, принятие законного и справедливого решения, экономия времени и денег участников процесса.

    Основополагающим документом, где закреплены основные понятия, принципы действия Третейского суда, является Федеральный закон от 24.07.2002 N102-ФЗ «О третейских судах в Российской Федерации».

    Преимущества третейского суда по сравнению с арбитражными судами:

    • участник спора может избрать судью сам из предложенного списка;

    • размер третейского сбора ниже, чем размер госпошлины;

    • сроки рассмотрения значительно меньше. Прежде всего, это связано с тем, что третейские суды не загружены делами в той степени, в какой это происходит в государственной судебной системе.

    Недостаток третейских судов один, и заключается он в том, что они не получили такого доверия, каким пользуются государственные суды. Это неправильно. Зачастую судьями третейского суда являются опытные юристы, экономисты.

    Кроме того, требования, предъявляемые к квалификации третейского судьи, могут быть согласованы сторонами непосредственно или определены правилами третейского разбирательства.

    Третейский судья, разрешающий спор единолично, должен иметь высшее юридическое образование. В случае коллегиального разрешения спора высшее юридическое образование должен иметь председатель состава третейского суда. Таким образом, обобщая все вышесказанное, можно сделать вывод о том, что третейский суд – это эффективный способ разрешения корпоративных конфликтов.

    Обращение в третейский суд сэкономит Ваше время, нервы и деньги. О том, почему обращаются в третейский суд и как обратиться в Постоянно действующий Третейский суд при Аудиторской компании «ФБКА», читайте в следующих статьях.

    13.02.2012

  

  
    Глава 952

    Мы привыкли ругать «большие» налоги в России, но так ли у нас плохо? Давайте разберемся на примере других стран

    Выделяются несколько способов для сравнения стран по величине налогового бремени:

    • по ставке налогообложения компаний,

    • по минимальной и максимальной ставке подоходного налога (в России, это налог на доходы физических лиц) и так далее, вариантов может быть множество.

    И в зависимости от того, какой уровень дохода у работника (кто-то зарабатывает 10 тысяч долларов в год, а кто-то 1000 тыс. долларов) налоговая система выглядит совершенно по-разному.

    Для более точного и единообразного сравнения, мы будем использовать предельную ставку подоходного налога на средний доход работника в рассматриваемой стране.

    В данной статье в обзор для исследования попали только развитые страны, соответственно экономики развивающихся и африканских стран в обзоре не участвуют.

  

  
    Начнем с Северной Америки…

    Налоговая система США, невзирая на некоторые пробелы, совершенствуется с каждым годом, в современном мире Соединенные Штаты Америки входят в рейтинг стран с самыми низкими налогами (27 % составляет предельная ставка налога на средний заработок работника).

    Страна является безоговорочным лидером в мировой экономике, не раз доказывая свою эффективную экономическую и налоговую политику и удивительную живучесть.

    В современном мире США выступает эпицентром мировой торговли и занимает 6-е место по показателю размера ВВП на душу населения ($47,7 тыс.).

    Отличительной чертой является и то обстоятельство, что в США самая высокая норма оплаты 1 человеко-часа.

    На сегодняшний день Соединенные Штаты Америки до сих пор остаются одной из самых благоприятных стран для иммиграции, более 38 млн. проживающих жителей США переехали в страну из разных уголков мира.

    Канада. По своей структурной составляющей налогообложение в Канаде отражает американскую модель, предельная ставка налогообложения на средний доход работника не намного выше – 31,2 %.

    В 2010 году безработица в стране составила 8, 5 %, а также показатель размера ВВП на душу населения несколько ниже США ($39,1 тыс.), поэтому Канада занимает лишь 13-е место в мировой экономике.

    При достаточно развитой и дорогостоящей системе здравоохранения и социальной поддержки, Канада находится перед выбором: сокращения расходов или увеличения налогового бремени на экономику.

  

  
    Далее, страны Евросоюза…

    Бельгия. Для стран Западной Европы характерны самые высокие налоговые ставки в мире. Возглавляет этот список Бельгия, так как предельная ставка на средний доход достигает 54 %. Имея существенно высокую налоговую нагрузку, экономика Бельгии выглядит вполне неплохо, ВВП страны составляет $392 млрд. (18-е место), а ежегодный экспорт товаров и услуг достигает $322 млрд.

    Однако стоит отметить позицию Международного валютного фонда: Бельгия «имеет тенденцию к отрицательному росту экономики, росту безработицы, а дефицит бюджета в этой стране достигает 3 %». Необходимо отметить, что в условиях европейской финансовой нестабильности, чрезмерно высокие налоги в целом негативно влияют на экономику страны.

    Финляндия. Достойное место в списке стран с самыми высокими налогами в мире занимает Финляндия, предельная ставка на среднестатистического работника составляет 46,6 %. В тоже время, в отличие от большинства стран, где налоговые ставки также высоки, Финляндии в целом удаётся поддерживать экономику в очень хорошем состоянии.

    Одной из существующих проблем остается текущий уровень безработицы в стране, который составляет 6,8 % (что сравнимо с российским уровнем безработицы в апреле-мае 2010 года), но этот показатель несоизмерим с положением в Соединённых Штатах, где уровень безработицы давно измеряется двузначным числом.

    Финляндия замыкает 20-ку мировых экономик по показателю ВВП на душу населения, превышающий $36,3 тыс. долл. Финляндия в последние годы выглядит намного выигрышнее других стран Еврозоны, что позволило суоми избежать банковского кризиса.

    Германия. Также не намного отстает предельная ставка налогообложения на средний доход работника в Германии (45 %). Имея ввиду, что немецкая экономика безусловный лидер в Европе и 4-я экономика в мире, Германия достаточно легко добилась социальной стабильности в кризисе последних лет, при отсутствии экономического роста.

    Среднедушевой ВВП составляет в Германии $35,5 тыс. (это 20-е место в мировом рейтинге). Стоит отметить, что высокие налоги стимулируют эмиграцию из страны. Но иммигранты компенсируют количественные потери, хотя по уровню образования и профессиональной пригодности качественный поток иммиграции намного хуже.

    Крайне негативное воздействие на экономику и банковский сектор страны оказывают возможные многомиллиардные поддержка Греции, стоящей перед угрозой дефолта.

    Дания. Страна занимает 4-е место в списке стран с самым высоким подоходным налогом, который составляет 44,4 %.

    В этой стране удивительно благоприятно сочетаются высокие налоги и оптимизм населения: налоговое бремя не только не вызывает недовольства, но и нисколько не мешает датчанам чувствовать себя самой счастливой нацией в мире.

    Среднедушевой ВВП для этой страны находится на отметке $37 тыс., и это позволяет относительно небольшому государству занимать 16-е место в общемировом рейтинге.

    Италия. Для работающего итальянца подоходный налог составляет 43 %. В тоже время среднегодовой ВВП на душу населения в Италии меньше, чем у всех рассмотренных ранее стран, и составляет $30,6 тыс. (27-е место в мире). Да и иные экономические показатели не отличаются в лучшую сторону, Италия входит в группу стран Еврозоны, характеризующаяся как PIIGS («свиньи»). Годовой объём ВВП не покрывает государственный долг Италии, что требует резкого снижения госрасходов.

    Франция. Эта страна также входит в список стран с самыми высокими налогами, предельная ставка на средний доход в которой достигает 40 % (а высокодоходные группы населения платят почти 50 %).

    В угоду социальным обязательствам Франция в течение длительного времени жертвовала экономическим ростом. Являясь 5-й экономикой в мире, со среднегодовым ВВП на душу населения (по паритету покупательной способности) занимает лишь $31,5 тыс., и это обеспечивает Франции только 23-е место в мире, налоговая нагрузка на ВВП в сравнении с 2007 г. – 43,4 % в 2008 году достигла 43,7 %.

    Великобритания. Налоговая ставка в Соединённом Королевстве составляет 33 %, что обеспечивает стране статус государства с относительно низкими налогами исключительно среди стран Западной Европы.

    Являясь 6-й экономикой в мире, Британия занимает 19-е по среднедушевому ВВП ($36,4 тыс.). В стране достаточно высокий уровень безработицы – 7,8 %, но тем не менее это намного ниже, чем в США.

    ВВП Великобритании уменьшается рекордными за последние десятилетия темпами. В результате чего экономика переживает не лучшие времена. Вместе с тем, обособленность Соединенного Королевства, обладающего собственной валютой, позволяет стране проводить эффективную и гибкую монетарную политику.

    Это выгодно отличает ее от запоздалых акций Евросоюза.

    Швейцария. Давно известно, что официальные власти открыто приглашают богачей со всего мира переезжать в Швейцарию, заманивая их низкими налогами.

    Предельная ставка налогообложения на средний доход работника здесь удивительно благоприятная и составляет всего 20 %. По показателю ВВП на душу населения Швейцария занимает почётное 7-е место ($43,2 тыс.) Швейцария в современном мире одна из немногочисленных стран, которой удалось сочетать низкое налоговое бремя с отличными экономическими показателями. Показатель безработицы в стране несравнимо ниже по отношению к вышеуказанным странам и составляет всего 3 %, а рабочая сила отличается высоким уровнем квалификации.

  

  
    И в конце…

    Австралия. Предлагаемая к обзору ставка налогообложения в Австралии составляет 31,5 %. По показателю ВВП, приходящихся на одного жителя $36,9 тыс., страна занимает 17-е место. При безработице в стране в 5,5 % Австралия успешно справляется с кризисными явлениями присущими развитым экономикам мира.

    Япония. Обладая одной из мощнейших экономик в мире, в Японии среднедушевой ВВП всего лишь $31,4 тыс. (24-е место в мире). Государственный долг Японии достиг отметки 78 % годового ВВП. вместе с тем предельная ставка налога на усредненный доход не превышает 33 %.

    Уровень безработицы страны Восходящего солнца 5,5 %, а система соцобеспечения базируется на принципах государственно-частного партнерства бизнеса и государства, что позволяет японцам ощущать себя одними из самых счастливых людей на планете.

  

  
    Всегда хорошо, там, где нас нет…

    Самое главное, это иметь большой доход.

    И если, есть большой доход, то и любые, налоговые ставки не страшны.

    Но, если средств не хватает, даже чтобы просто жить, а тут еще и налоги, то конечно они будут «большими», какими бы они небыли, даже как у нас в России. – 13 %.

    12.02.2012

  

  
    Сколько стоит время

    Вы сотрудничаете с аудитором или консультантом. Прежде чем определиться с размером оплаты, давайте разберёмся, за что вы собираетесь отдать деньги, что, собственно говоря, вы покупаете.

    Если кратко: вы покупаете время. Чужое– его тратит аудитор или консультант, разрабатывающий рекомендации для вас. И своё – вы его экономите за счёт того, что задача решается не вами, а приглашенными специалистами.

    Если система работы организована так, что аудитор вынужден понапрасну тратить своё время – это значит, что он повышает издержки на оказание своих услуг. Ему это невыгодно. Из-за чего могут происходить такие сбои при проведении аудита?

    Вариант первый: аудитор или консультант «нагибают» клиента.

    Вариант второй: клиент «кошмарит» аудитора или консультанта.

    Третий вариант: без вышеуказанных крайностей, то есть почти идеальная ситуация.

    Мы, естественно, предлагаем работать по третьей схеме.

    После её организации можно определиться и с принципами оплаты специалистов, которые проводят аудит.

  

  
    Очень медленный аудит

    Аудиторы и консультанты почему-то не торопятся оказать помощь клиенту. Бесконечные проволочки, формальные отговорки, ссылка на несущественные причины. Вы получаете набор бессодержательных документов, вам постоянно показывают какие-то красивенькие картинки. Польза от такой работы близка к нулю.

    В чём дело? Наиболее вероятная причина: ваша компания не представляет серьёзного интереса для аудиторской компании. Возможно, масштабы поставленной задачи для неё не интересны. Или вы на свою беду столкнулись с неквалифицированными контрагентами. Такой «медленный» аудит предполагает быстрый ответ: смена партнёра.

  

  
    Скупой аудит

    В этой ситуации медлительность и нерасторопность проявляет уже клиент аудиторской компании. Задержка в оплате, постоянные уточнения технического задания. Цели и задачи не документируются, зато аудитор или консультант постоянно понуждаются к выдаче бесплатных, как бы побочных рекомендаций.

    Существует две причины такому поведению клиента: или он слабо заинтересован в получении аудиторских и консультационных услуг, или он ещё новичок на этом рынке. Если верно второе – такие клиенты скоро столкнутся с ситуацией, когда аудиторские фирмы начнут работать с ними только ради проформы.

    То есть задания будут выполняться в последнюю очередь и не самыми классными специалистами из тех, кем располагает аудиторская фирма.

  

  
    Аудит золотой середины

    Между аудитором (консультантом) и его клиентом установлены нормальные рабочие уважения. Они друг друга уважают – следовательно, ценят.

    Таков стиль работы компании ФБКА и её клиентов. Как определить сумму, которая составляет эту цену? Включаем элементарный здравый смысл применительно к системе рыночных отношений.

    Средняя рыночная цена услуг аудиторов и консультантов известна всем заинтересованным сторонам. Но на то она и средняя, чтобы предполагать некоторую дельту при определении цены конкретной.

    Естественно желание клиента сэкономить на получении услуг аудитора и консультанта. Мы уже рассмотрели такую ситуацию и её последствия.

    А если аудитор сам предлагает цену, заведомо ниже рыночной? Это должно насторожить клиента. Возможно, ему просто пытаются всучить некондиционный товар.

    Платить слишком много – явная глупость. А платить слишком мало – опасно. Поэтому клиент должен вначале решить для себя: насколько важно для него решение той или иной конкретной проблемы.

    Представьте себе, сколько вы готовы отдать за эти услуги, прикиньте, во сколько вам встанет неквалифицированное решение таких задач? И смело определяйте цену, исходя из оптимального соотношения между выгодой и затратами.

    18.01.2012

  

  
    Глава 961

    Вы завершили аудит. Проделана большая работа. Пора подводить итоги. Как это сделать? Достаточно ли обычного отчёта в сухой профессиональной форме? Нет, нужна презентация. Только тогда проект можно считать завершённым.

    «– Ты встречала когда-нибудь собаку-аудитора?

    – Да. В детстве у меня была маленькая назойливая собачка, которая всех покусывала за лодыжки. Ей все кричали «аудитынафиг!». Папа дал ей кличку Аудит.

    – Хорошая хохма, надо запомнить. Но если серьёзно. Собака аудитором никогда стать не сможет. Она всё понимает, а говорить не умеет. А вот аудитор должен уметь грамотно объяснить клиенту: что он сделал, и почему никто лучше него это сделать не может».

    Из беседы Стаса Савельева и Ольги Кузнецовой, персонажей романов «Аудитор», «Консультант» и «Советник»

  

  
    Представлено – понято – принято

    В практике работы компании ФБКА с клиентами – обязательное составление итоговой презентации. Иногда партнёры говорят, что им достаточно традиционного отчёта, но мы настаиваем: нужна презентация.

    Только в аудиовизуальной форме можно наиболее полно подвести итоги реализации проекта. Составление такой презентации, если хотите, настоящее искусство.

    Им должен владеть каждый аудитор и консультант.

    Но эта статья адресована не им, а тем, кто заказал аудит. Клиентам аудиторский компаний важно составить чёткое представление: чего они хотят получить от итоговой презентации.

    Поэтому вы должны довести до сведения партнёров: кому должна быть адресована презентация. Или это узкий круг руководителей и ведущих специалистов компании (5-10 человек). Или – практически весь коллектив компании-заказчика (до нескольких сотен человек).

    Располагая такой информацией, аудитор или консультант сможет разработать презентацию, отвечающую таким требованиям. Он верно рассчитает время выступления, темп подачи материала, отредактирует содержание таким образом, чтобы его могла воспринимать та или иная аудитория.

    Например, широкий круг сотрудников неизбежно будет включать в себя людей, внимание которых будет рассеиваться при изложении «скучного» материала.

    Если презентация адресована узкому кругу профессионалов – нужно учитывать возможность проведения дискуссий и консультаций по тому или иному вопросу. Кроме того, при изложении материала опытный лектор всегда использует различные технологии «зацепки» аудитории.

    А такие технологии зависят от состава контингента и уровня подготовки людей. При проведении семинаров и подготовке презентаций я постоянно учитываю такие факторы.

    18.01.2012

  

  
    Глава 963

    Вы заказали аудит. Заключили договор с серьёзной фирмой. И неожиданно столкнулись с проявлениями непрофессионализма или даже с откровенным хамством. Что делать? Сразу менять партнёра? Давайте разберёмся.

    «– Приходит ко мне клиент. И с ходу включает распальцовку. Что бы ты сделал в таком случае?

    – Очень просто, я бы его сразу в жабу превратил.

    – Легко вам, колдунам. Способ, конечно, радикальный, но неэффективный.

    – Почему?

    – Жаба – существо неплатёжеспособное».

    Разговор Стаса Савельева и колдуна Зенона, роман «Аудитор»Грубость, неуважение, хамство возможны с двух сторон. Давайте рассмотрим оба случая. Вам грубят. Вы погорячились.

  

  
    Как заставить себя уважать

    Итак: клиент отмечает пренебрежение к себе со стороны аудитора или консультанта, чей профессионализм уже начал вызывать его сомнения. Перед тем, как что-то предпринять, вам следует разобраться в причинах происходящего.

    Первый вариант: аудитор (консультант) прячет собственную некомпетентность за грубостью и хамством. В этом случае разговор короткий. Нужно сразу менять партнёра.

    Второй вариант. Ваш партнёр, демонстрируя своё невнимание и пренебрежение, стареется выразить своё недовольство тем, что вы начали проявлять интерес к его конкурентам.

    Он просто нервничает, старается вам истошно намекнуть на то, что вы неправы. Даже если вы сотрудничаете с крупной компанией, партнёра нервирует сама возможность конкуренции.

  

  
    Как поставить на место иностранцев?

    Вы работаете с иностранной компанией. Но дело имеете непосредственно с русскими сотрудниками филиала. Пытаться говорить с ними на нравственные темы и воспитывать людей, которые знают, что их благосостояние зависит от зарубежного начальства, как правило, бесполезно.

    Следует учесть, что иностранные аудиторские и консультационные фирмы, представленные на российском рынке, предпочитают использовать такой контингент, как студенты-практиканты. Дёшево и сердито.

    Вам приходится самим преподносить начинающим аудиторам все премудрости их будущей профессии – и они же вам грубят!

    Есть способ. Выясните адрес зарубежного офиса, в котором пребывает непосредственное начальство сотрудников офиса российского. И направьте туда составленную по всем правилам жалобу. На английском языке, разумеется. Гарантируем результат.

    Начальство в Лондоне или Нью-Йорке очень не любит, когда ему досаждают мелкими проблемами. А сотрудники русского офиса, которые питают надежды на международную карьеру, до дрожи в коленках боятся хоть как-то прогневать высокопоставленного шефа.

  

  
    Не грубите аудитору, он вам ещё пригодится

    К хорошему привыкаешь легко. У вас в компании проводится аудит. Практически ежедневно вы можете вплотную общаться со специалистом высокого уровня. Личные отношения прекрасные.

    Не стоит этим злоупотреблять! Не надо терзать консультанта бесконечными вопросами, не имеющими прямого отношения к выполняемому им заданию.

    Поймите: вы таким образом пытаетесь бесплатно получить квалифицированные услуги. Серьёзный специалист знает себе цену, а потому сделает соответствующие выводы. Не исключено, что он больше с вами работать не будет.

    Фирма ФБКА очень дорожит надёжными партнёрскими связями, и «Слава Богу» с нами такого не случалось!

    17.01.2012

  

  
    Шесть гарантий успеха

    Вы заключили договор на оказание таких услуг, как аудит и/или консультации в налоговой сфере. Для того, чтобы сотрудничество стало максимально эффективным, необходимо разработать механизм взаимодействия. И механизм этот должен включать в себя шесть элементов. Только тогда вы гарантированно добьётесь успеха.

    Первый элемент. Необходимо чётко представлять себе структуру аудиторской компании, состав и функционал персонала. Кто на каком месте сидит, кто и за что отвечает, кто и кому подчиняется, за кем право принятия решений. Причём надо представлять себе сферу ответственности сотрудников компании-партнёра применительно к вашему проекту.

    Второй элемент. Необходимо составить ясную схему информационных потоков. Для этого нужно чётко определить круг контактных лиц с обеих сторон. Практика работы компании ФБКА говорит, что контактные группы с обеих сторон не должны быть чрезмерно большими. Не больше двух-трёх человек с каждой стороны, у заказчика и у аудиторской фирмы.

    Три следующих элемента расположены в сфере личных контактов.

  

  
    Личные контакты работают на все сто

    В вашу компанию пришла команда, в которую входят консультанты и аудиторы. Представьте их вашим сотрудникам.

    Если проект носит масштабный характер, и в его реализации задействовано много сотрудников из различных структурных подразделений, такое знакомство нужно проводить на официальном уровне.

    Издайте приказ, в котором до сведения ваших сотрудников доводится, что в соответствии с договором у вас будут работать специалисты аудиторско-консультационной фирмы.

    В приказе следует зафиксировать перечень лиц, ответственных за работу с аудиторами и консультантами, а также сотрудники, обеспечивающие оперативное взаимодействие с «гостями».

    Для того чтобы сэкономить время, отведённое на реализацию проекта, и сделать сотрудничество более эффективным, можно использовать известный в мировой практике и применяемый компанией ФБКА принцип: дополнительный вопрос – дополнительный ответ– дополнительная оплата. Поверьте, очень содействует!

    Что касается конкретного механизма общения, настроенного на специфику вашего бизнеса – это дело аудиторской компании. Именно они, исходя из собственного опыта, должны предложить такую схему своему заказчику.

  

  
    Регулярно – значит полезно

    Четвёртый элемент – регулярность. Ответственные сотрудники с обеих сторон должны проводить регулярные встречи. Если фирма-исполнитель и фирма-заказчик примерно одного масштаба, то можно практиковать встречи между их руководителями.

    В противном случае встречи должны проводиться между группами, в которые входят кураторы и менеджеры, отвечающие за тот или иной блок вопросов.

    Но в любом случае, уже на первом этапе работы составьте график таких встреч и строго его соблюдайте. Меньше неожиданностей – меньше проблем.

    Два следующих элемента успеха находятся в организационной сфере.

  

  
    Задокументировано – как зацементировано

    Письменные доказательства, особенно в строгой документарной форме, требуются не только в суде.

    Наличие таких источников способно снять самые сложные вопросы при общении заказчика и исполнителя в таких областях, как аудит и консультационные услуги.

    Пакет документов должен включать в себя копии контракта, технического задания, платёжный поручений и коммерческого предложения. Кроме того, в пакет следует включить отчёты ответственных лиц (аудиторов и консультантов), а также всю деловую переписку с ними.

    При реализации проекта следует назначить сотрудника, отвечающего за документирование проекта. Он должен собирать и отвечать за хранение не только все вышеуказанных документов, но и заниматься документированием всех ключевых совещаний и переговоров.

    В фирме ФБКА используется практика: наши аудиторы и консультанты фиксируют в бумажной форме все договорённости, а затем копии направляются заказчику. Рекомендую.

    Напоследок маленький совет. Не стоит пренебрегать организационными «мелочами». Аудиторы – тоже люди. Если вы обеспечите их удобной рабочей комнатой, позаботитесь о транспорте и гостинице– работа пойдёт веселее. И эффективней.

    16.01.2012

  

  
    Что такое предмет и метод бухгалтерского учета, и почему они не мешают знать «практику»?!

    Рассуждать на темы предмета и метода – задача теоретиков, а бухгалтеру-практику достаточно знать требования нормативных документов и уметь правильно их применять. Но так ли это, поговорим об этом, в этой статье…

    Бухгалтерский учет как научная дисциплина находится на стыке юриспруденции и экономики. Причем сточки зрения бухгалтера-практика на первый план выходит юридическая составляющая.

    При ведении учета хозяйственных процессов, выявлении финансового положения и финансовых результатов деятельности своего предприятия работники бухгалтерии должны руководствоваться многочисленными законами, предписаниями, инструкциями.

    Дело ученых – составление всех этих стандартов и инструкций, формирование принципов и методов, в их ведении находится теоретическая часть – счетоведение. В этом аспекте бухгалтерский учет имеет чисто экономическое содержание.

    Практику корректнее называть счетоводством, его предметом является описание проблем хозяйствующего субъекта, а целью – исчисление прибыли. На этом уровне бухгалтерский учет служит для формирования потока экономической информации с целью управления, контроля, анализа и планирования хозяйственной деятельности любой организации.

    Метод бухгалтерского учета включает в себя следующие элементы:

    • первичные учетные документы – письменные свидетельства о совершенных хозяйственных операциях, придающие юридическую силу данным бухгалтерского учета;

    • инвентаризация – выявление и описание фактического наличия и качественной характеристики имущества и обязательств организации путем сопоставления их с данными бухгалтерского учета на определенную дату;

    • счета бухгалтерского учета– способ группировки и текущего учета однородных по экономическому содержанию хозяйственных средств предприятия, их источников и хозяйственных процессов, отражающий не только начальное и конечное состояние, но и сами изменения объектов учета в результате совершившихся хозяйственных операций;

    • двойная запись– взаимосвязанное отражение хозяйственной операции на счетах бухгалтерского учета, когда каждая операция одновременно отражается в виде одной и той же суммы в дебете одного счета и в кредите другого;

    • оценка – определение стоимости имущества организации и ее обязательств в денежном выражении, используется для получения обобщенных данных за текущий период организации в целом;

    • калькуляция – группировка затрат и определение себестоимости отдельных видов продукции, работ и услуг;

    • бухгалтерский баланс– способ группировки и обобщения информации об имуществе организации (актив), его источниках и прочих обязательствах (пассив) на отчетную дату в денежном выражении;

    • бухгалтерская отчетность – единая система данных об имущественном и финансовом положении организации и о результатах ее хозяйственной деятельности, составляемая на основе данных бухгалтерского учета по установленным формам.

    Следует отметить, что научная парадигма бухгалтерского учета – это система двойной записи. Баланс и счета являются ее производными, оценка и калькуляция – средствами для определения стоимости, инвентаризация – всего лишь опись, которую можно отнести к статистике. Отчетность выступает неизбежной формой любого контроля. Получается, что основой основ бухгалтерского учета остается первичная документация.

    Именно первичная документация служит объектом учета, и каждый бухгалтер, в конечном счете, фиксирует даже не саму хозяйственную жизнь, а ее информационное документированное отражение. А факт и его отражение – это далеко не адекватные категории.

    Рассуждать на темы предмета и метода – задача теоретиков, а бухгалтеру-практику достаточно знать требования нормативных документов и уметь правильно их применять.

    Но это не означает, что работа бухгалтера всегда подчиняется четким и однозначным предписаниям, сводится к чисто формальному выполнению определенных правил.

    Если вы сумеете почувствовать всю логическую стройность и внутреннюю красоту бухгалтерии, обретете широту восприятия этого предмета, то обязательно поймете, что в профессии бухгалтера тоже могут присутствовать элементы творчества.

    От принятых лично вами самостоятельных решений, пусть даже в пределах своей компетенции, может зависеть дальнейшая судьба всего предприятия.

    Более подробно в новой книге: «Современный бухгалтерский учет. Основной курс от аудитора Евгения Сивкова».

    16.01.2012

  

  
    Аудит и внутрикорпоративный менеджмент, или как найти надежного аудитора?

    Вашей компании предстоит аудит. Вы ищете надёжного партнёра. При этом с одной стороны, необходимо учитывать специфику вашей деятельности, а с другой – следует понимать, что имеются проблемы универсального характера. Например, внутрикорпоративный менеджмент аудиторской компании.

    «Все счастливые фирмы счастливы одинаково. Там отлично известно, кто главный, кто ещё главнее, а кого может пнуть каждый. Плюс чётко расписанный объём полномочий каждого члена команды. Это называется – грамотный внутрикорпоративный менеджмент».

    Стас Савельев, главный герой романов «Аудитор», «Консультант», «Советник»Вы подыскиваете партнёра, вам предстоит провести аудит, или вы нуждаетесь в услугах консультационного характера. Время поджимает, лишних денег, как всегда, нет. Выбор должен быть скорым и оптимальным. С этой точки зрения очень важно знать, насколько зрелыми являются процедуры управления в аудиторско-консультационной фирме, на которую вы уже обратили своё внимание. Рассмотрим три варианта.

    Вариант первый

    Вы хотите получить пакет услуг: аудит, оптимизация налогообложения, смежные консультации. Потянет ли такой пакет ваш партнёр? Как вы об этом сможете узнать?

    Из опыта работы компании «ФБКА»: мы всегда честно предупреждаем партнёров о таких ситуациях и стараемся при необходимости подыскать квалифицированного субподрядчика. Поэтому предлагаем вам при возникновении малейших подозрений аккуратно намекнуть о такой возможности вашим партнёрам. И обязательно дайте понять: вы будете им за это очень благодарны.

    Вариант второй

    Что для вас важнее, стратегия или тактика? Если вы работаете с лидером рынка – имеет ли смысл загружать такого партнёра вопросами узкоспециального характера?

    Может быть, стоит подыскать фирму поскромнее, но имеющую опыт работы и набор соответствующих специалистов на интересующем вас направлении. А если вам предстоит разработать стратегию развития хотя бы на среднесрочный период – такие вопросы обсуждать с узкими специалистами смысла не имеет.

    Вариант третий

    Вы имеете дело с крупной аудиторско-консультационной фирмой. Ваш партнёр имеет сложную организационную структуру. Система его внутрикорпоративных отношений вам досконально неизвестна. Вы направляете запрос– он исчезает в дебрях системы подразделений большой компании. Как поступить в этом случае? Нужно действовать гибко.

    С одной стороны, можно поставить вопрос ребром: или вы работаете, разбираетесь в своих внутренних проблемах сами, или я дам заработать мои деньги кому-нибудь другому, тому, кто в них больше заинтересован. Но при этом нельзя, чтобы ваш партнёр потерял лицо. Резкое по содержанию высказывание должно быть облечено в мягкую обёртку. Включите ваше чувство юмора.

    И ещё один приём: дайте понять работающему с вами специалисту, что вы при удобном случае расскажете руководству фирмы о том, что именно он дал разумное предложение о привлечении к решению проблемы других консультантов и сотрудников из смежных подразделений.

    Это сработает на его личный авторитет и сможет смягчить противоречия внутри фирмы-партнёра.

  

  
    Уголовная ответственность за уклонение уплаты налогов, что нужно знать?! И почему ее не следует бояться!

    Многие, когда начинается выездная налоговая проверка, страшатся не ее, а возможной уголовной ответственности. Давайте разберемся с этим, в этой статье…

    Во первых, в настоящее время, должна быть прямая связь. Есть вступившее в силу решение налоговой службы, может наступить уголовная ответственность. Нет решения – нет ответственности.

    Должно быть не просто решение налогового органа, решение обязательно должно – вступить в силу (п. 3 ст. 32 НК РФ). Это значит, должно быть учтено, обжалование в вышестоящий налоговый орган, а так же обжалование в инстанциях арбитражного суда. (Федеральный закон № 383-Φ3 от 29.12.2009 г)

    Во вторых, в конце 2011 года в УПК внесли корректировку: «уголовные дела по налоговым преступлениям будут только на основании тех материалов, которые направит в суд инспекция», ст. 140 и 241 УПК РФ (Федеральный закон от 06.12.2011 № 407-ФЗ).

    В третьих, с 1 января 2010 г. крупным размером признается сумма налогов и (или) сборов, составляющая за период в пределах трех финансовых лет подряд более 600 тыс. руб., при условии, что доля неуплаченных налогов и (или) сборов превышает 10 % подлежащих уплате сумм налогов и (или) сборов, либо превышающая 1,8 млн. руб., а особо крупным размером – сумма, составляющая за период в пределах трех финансовых лет подряд более 3 млн. руб., при условии, что доля неуплаченных налогов и (или) сборов превышает 20 % подлежащих уплате сумм налогов и (или) сборов, либо превышающая 9 млн. руб. (1, ч. 1 ст. 2 УК РФ).

    Исходя из этих признаков, получаем: для того чтобы физическое лицо привлечь к ответственности нужно, чтобы сумма налога, от уплаты которого он уклонился, составила 1,8 млн. руб. (крупный размер) или 9 млн. руб. (особо крупный размер).

    Минимальный доход, должен составить 13,85 млн. руб. (крупный размер) или69,23 млн. руб. (особо крупный размер), а ежемесячный – примерно 1,065 млн. руб. или 5,770 млн. руб. соответственно.

    Что касается физических лиц– руководителей, для них крупным размером признается сумма налогов и (или) сборов, составляющая за период в пределах трех финансовых лет подряд более 2 млн. руб., при условии, что доля неуплаченных налогов и (или) сборов превышает 10 % подлежащих уплате сумм налогов и (или) сборов, либо превышающая 6 млн. руб., а особо крупным размером – сумма, составляющая за период в пределах трех финансовых лет подряд более 10 млн. руб., при условии, что доля неуплаченных налогов и (или) сборов превышает 20 % подлежащих уплате сумм налогов и (или) сборов, либо превышающая 30 млн. руб.(1, ч. 2 ст. 2 УПК РФ).

    В четвертых, для лиц, впервые совершивших преступление, предусмотрено освобождение от уголовной ответственности в случае полной уплаты сумм недоимки и соответствующих пеней, а также суммы штрафа в размере, определяемом в соответствии с Налоговым кодексом Российской Федерации.

    В пятых, уголовное преследование в отношении лица, подозреваемого или обвиняемого в совершении преступления, предусмотренного ст. ст. 198–199.1 УК РФ, прекращается, если до окончания предварительного следствия ущерб, причиненный бюджетной системе Российской Федерации в результате преступления, возмещен в полном объеме (4, п. 1 ст. 28.1 УПК РФ).

    Можно сделать, вывод, что у вас всегда остается возможность избежать уголовной ответственности, какой бы не был расклад.

    14.01.2012

  

  
    Яхта, взгляд налогового консультанта

    Вы решили обзавестись предметом роскоши – яхтой. И одновременно оптимизировать свои расходы. Можно ли совместить два столь противоречивых желания? Оказывается, это вполне реально. Купите яхту, и вы убедитесь, что Карл Маркс со своим законом единства и борьбы противоположностей абсолютно прав.

  

  
    Железное правило

    Работая много лет налоговым консультантом, я убедился, что в мире действует железное правило: «Богатые всегда и везде платили меньше налогов, чем бедные». Правило универсальное, оно действует во всём мире. И Россия здесь исключением не является.

    Если кто-то со скептицизмом отнесется к этой фразе, я предлагаю заглянуть в наш налоговый кодекс и другие законы, которые устанавливают правила налогообложения.

    Начнем с НДФЛ. Фиксированная ставка 13 %. Значит, чем больше доход, тем меньше денег вы отдаете в бюджет.

    Социальные взносы. До 2011 года с суммы более 463 000 рублей они вообще не выплачивались, а в 2012 году этот порог увеличили до 512000 рублей и обложили ставкой 10 %, но это всё равно не 30 %, как в «нормальных» странах.

    Но дело даже не в этих ставках. Нужно четко понимать, что собственный бизнес и работа по найму сточки зрения налогообложения совершенно разные категории. Что происходите предпринимателем, когда он платит за сотовый телефон? Он просто платит и включает эту сумму в расходы. Что происходит с наемным работником в аналогичной ситуации? Ему выдают зарплату, с нее удерживают налоги, а потом он платит за телефон. То есть перед тем как заплатить за телефон, он платит налоги, чего не происходите предпринимателем или директором фирмы.

  

  
    Как ни крути

    Поэтому, как ни крути, регистрировать и содержать яхту выгоднее на бизнес, даже с учетом того, что её будут облагать налогом на имущество организаций.

    В этой ситуации используются различные способы, но из соображений безопасности многие регистрируют имущество на себя лично, а потом сдают в аренду собственной компании. Другой вариант: покупаете яхту на фирму, но берёте её в залог при выдаче кредита своей компании для подстраховки на случай неожиданного визита судебных приставов.

    Но учтите, когда вы совершаете покупку на собственное имя, то расходуете средства, прошедшие налогообложение, будь то зарплатные налоги (13 % НДФЛ и 30 % социальные взносы) или дивиденды (20 % налог на прибыль и 9 % налог на дивиденды). Поэтому проще не тратить деньги на налоги, а сразу купить яхту на фирму или на индивидуального предпринимателя, тогда вы уже на первом этапе сэкономите около 30 % средств.

  

  
    Приятный сюрприз

    Дополнительные 18 % можно попытаться сэкономить на покупке яхты, так как «ввозной» НДС подлежит вычету при соблюдении трёх таможенных процедур, одна из которых «для внутреннего потребления».

    На этой стадии мы сэкономили уже практически 50 % от стоимости яхты. Идём дальше.

  

  
    Расходы – наши друзья

    Содержание яхты в Москве по самым скромным подсчётам обойдётся в кругленькую сумму:

    • постановка на учет от 10 000 до 30 000 руб.;

    • стоянка около 50 000 руб. в месяц;

    • зарплата шкипера около 50 000 руб. в месяц;

    • паруса, которые нужно менять каждые три года, 150000 руб.;

    • краска тефлоновая 1500 руб. плюс работа 5 000 руб. ежегодно.

    Добавьте бензинчик, техобслуживание, специальную непромокаемую одежду, обувь… И это ещё далеко не полный перечень.

    Но если всё это вы будете оформлять через фирму, то суммы эти можно будет включить в расходы и не платить 20 % налога на прибыль. Ещё один приятный сюрприз: если вы будете покупать с НДС, то 18 % можно будет взять на возмещение.

  

  
    Экономическая целесообразность покупки яхты

    Яхту мы купили, поставили на баланс как основное средство, начали амортизировать, то есть включать в расходы (обращаю ваше внимание на то, что она амортизируется, даже если не эксплуатируется, такие у нас правила).

    Но не это главное. Проблема может возникнуть во время визита налогового инспектора. На этот случай у вас должно быть припасено железное алиби по поводу так называемой «экономической целесообразности». Что это такое? Здесь нам не обойтись без цитирования ряда нормативных документов.

    В основе понятия «экономическая целесообразность» лежит определение п. 1 ст. 2 ГК РФ: «Предпринимательской является самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на систематическое получение прибыли от пользования имуществом, продажи товаров, выполнения работ или оказания услуг лицами, зарегистрированными в этом качестве в установленном законом порядке».

    Но не всё так безнадёжно, как может показаться после прочтения этой «весёлой» статьи. Для того чтобы вам легче дышалось, процитирую определение Конституционного суда по данному вопросу (определение № 320-0-П от 4 июня 2007 г., абзац 5, п. 3): «Налоговое законодательство не использует понятие экономической целесообразности и не регулирует порядок и условия ведения финансово-хозяйственной деятельности, а потому обоснованность расходов, уменьшающих в целях налогообложения полученные доходы, не может оцениваться с точки зрения их целесообразности, рациональности, эффективности или полученного результата».

    В силу принципа свободы экономической деятельности (ст. 8, ч. 1 Конституции Российской Федерации) налогоплательщик осуществляет такую деятельность «… самостоятельно на свой риск и вправе самостоятельно и единолично оценивать ее эффективность и целесообразность».

    Более того, в следующем абзаце этого же определения находим: «… судебный контроль не призван проверять энономичесную целесообразность решений, принимаемых субъектами предпринимательской деятельности… поскольку в силу рискового характера такой деятельности существуют объективные пределы в возможностях судов выявлять наличие в ней деловых просчетов».

    На практике проверка в судах экономической целесообразности расходов налогоплательщика сводится в основном к установлению того, произведены ли расходы для осуществления деятельности, от которой получен доход, или нет.

    А теперь – внимание! Сумма расходов значения не имеет!

  

  
    Подведем итоги

    В любом случае покупка и содержания яхты – это расходы, причём иногда немалые. Но, воспользовавшись услугами квалифицированных налоговых консультантов, часть таких расходов можно сократить. По крайней мере, тех, которые идут на уплату налогов.

  

  
    Соблюдение независимости при привлечения эксперта в аудите

    Соблюдение независимости при привлечения эксперта прописан в правиле (стандарте) № 34 «Контроля качества услуг в аудиторских организациях».

    15. Аудиторская организация должна установить принципы и процедуры, обеспечивающие разумную уверенность в том, что аудиторская организация, ее работники и иные лица, которые должны соблюдать независимость (включая экспертов, привлеченных к работе по договору, а также работников сетевой организации), соблюдают независимость в случаях, установленных законодательством Российской Федерации и Кодексом этики аудиторов России. Такие принципы и процедуры ДОЛЖНЫ ПОЗВОЛЯТЬ:

    а) доводить требования в отношении независимости до сведения работников аудиторской организации и иных лиц, которые должны соблюдать такие требования;

    б) выявлять и оценивать обстоятельства и отношения, создающие угрозы независимости, а также предпринимать соответствующие действия для устранения таких угроз или сведения их до приемлемого уровня путем принятия надлежащих мер предосторожности или (если необходимо) отказа от выполнения задания.

    16. Принципы и процедуры, указанные в пункте 15 настоящего федерального правила (стандарта) аудиторской деятельности, должны устанавливать:

    а) обязанность руководителей заданий предоставлять аудиторской организации надлежащую информацию о заданиях, включая объем оказываемых услуг, для того чтобы аудиторская организация могла оценить соблюдение своей независимости при работе с клиентом;

    б) обязанность работников аудиторской организации своевременно сообщать аудиторской организации об обстоятельствах и отношениях, которые могут создавать угрозу ее независимости;

    в) необходимость сбора и накапливания соответствующей информации специально уполномоченным работником аудиторской организации, с тем чтобы:

    аудиторская организация и ее работники могли определять, соблюдаются ли требования независимости;

    аудиторская организация могла документально фиксировать и обновлять информацию, имеющую отношение к вопросам независимости;

    аудиторская организация могла предпринять надлежащие меры в отношении выявленных угроз независимости.

    17. Аудиторская организация должна установить принципы и процедуры, обеспечивающие разумную уверенность в том, что любые случаи нарушения независимости будут выявлены и аудиторской организацией будут приняты соответствующие меры по их устранению. Такие принципы и процедуры должны соответствовать следующим требованиям:

    а) все, кто обязан соблюдать требование независимости, обязаны незамедлительно сообщать аудиторской организации о любых нарушениях независимости, о которых им станет известно;

    б) аудиторская организация должна своевременно сообщать о выявленных нарушениях этих принципов и процедур руководителю аудита или иного задания, который должен на уровне руководства аудиторской организации устранить нарушение, другим работникам аудиторской организации, имеющим к этому отношение, и иным лицам, обязанным соблюдать независимость, которые должны будут принять соответствующие меры;

    в) руководитель задания, а также иные лица, обязанные соблюдать независимость, должны своевременно сообщать аудиторской организации о мерах, принятых для устранения нарушения, с тем чтобы аудиторская организация могла оценить необходимость применения дополнительных мер.

    18. Ставшая известной информация о нарушении принципов и процедур независимости должна быть своевременно доведена до сведения руководителей аудитов или иных заданий, других работников аудиторской организации, имеющих к этому отношение, и, если уместно, сторонних экспертов и работников сетевых организаций для принятия соответствующих мер. Соответствующие меры, предпринимаемые аудиторской организацией и руководителем аудита или иного задания, включают такие действия, которые гарантируют устранение угроз независимости или сведение их до приемлемого уровня, вплоть до отказа от выполнения задания. Помимо этого, аудиторская организация должна включать вопросы независимости в обучающие программы для работников, обязанных соблюдать требование независимости.

    19. Не реже одного раза в год работники аудиторской организации, обязанные соблюдать независимость, должны предоставлять аудиторской организации письменные подтверждения соблюдения установленных принципов и процедур независимости.

    20. Письменное подтверждение может быть составлено на бумажном или электронном носителе. Получая такие подтверждения и принимая соответствующие меры в случае нарушения независимости, аудиторская организация наглядно демонстрирует своим работникам, насколько важное значение она придает вопросам независимости.

  

  
    Независимость аудитора? Что это такое!

    Соблюдение независимости напрямую прописано в Федеральном законе «Об аудиторской деятельности».

    Статья 8. Независимость аудиторских организаций, аудиторов

    Аудит не может осуществляться:

    1) аудиторскими организациями, руководители и иные должностные лица которых являются учредителями (участниками) аудируемых лиц, их должностными лицами, бухгалтерами и иными лицами, несущими ответственность за организацию и ведение бухгалтерского учета и составление бухгалтерской (финансовой) отчетности;

    2) аудиторскими организациями, руководители и иные должностные лица которых состоят в близком родстве (родители, супруги, братья, сестры, дети, а также братья, сестры, родители и дети супругов) с учредителями (участниками) аудируемых лиц, их должностными лицами, бухгалтерами и иными лицами, несущими ответственность за организацию и ведение бухгалтерского учета и составление бухгалтерской (финансовой) отчетности;

    3) аудиторскими организациями в отношении аудируемых лиц, являющихся их учредителями (участниками), в отношении аудируемых лиц, для которых эти аудиторские организации являются учредителями (участниками), в отношении дочерних обществ, филиалов и представительств указанных аудируемых лиц, а также в отношении организаций, имеющих общих с этой аудиторской организацией учредителей (участников);

    4) аудиторскими организациями, индивидуальными аудиторами, оказывавшими в течение трех лет, непосредственно предшествовавших проведению аудита, услуги по восстановлению и ведению бухгалтерского учета, а также по составлению бухгалтерской (финансовой) отчетности физическим и юридическим лицам, в отношении этих лиц;

    5) аудиторами, являющимися учредителями (участниками) аудируемых лиц, их руководителями, бухгалтерами и иными лицами, несущими ответственность за организацию и ведение бухгалтерского учета и составление бухгалтерской (финансовой) отчетности;

    6) аудиторами, состоящими с учредителями (участниками) аудируемых лиц, их должностными лицами, бухгалтерами и иными лицами, несущими ответственность за организацию и ведение бухгалтерского учета и составление бухгалтерской (финансовой) отчетности, в близком родстве (родители, супруги, братья, сестры, дети, а также братья, сестры, родители и дети супругов);

    7) аудиторскими организациями в отношении аудируемых лиц, являющихся страховыми организациями, с которыми заключены договоры страхования ответственности этих аудиторских организаций.

    2. Порядок выплаты и размер денежного вознаграждения аудиторским организациям, индивидуальным аудиторам за проведение аудита (в том числе обязательного) и оказание сопутствующих ему услуг определяются договорами оказания аудиторских услуг и не могут быть поставлены в зависимость от выполнения каких бы то ни было требований аудируемых лиц о содержании выводов, которые могут быть сделаны в результате аудита.

    2.1. Каждая саморегулируемая организация аудиторов принимает одобренные советом по аудиторской деятельности правила независимости аудиторов и аудиторских организаций. Саморегулируемая организация аудиторов вправе включить в принимаемые ею правила независимости аудиторов и аудиторских организаций дополнительные требования.

    3. Аудиторские организации, индивидуальные аудиторы не вправе осуществлять действия, влекущие возникновение конфликта интересов или создающие угрозу возникновения такого конфликта. Для целей настоящего Федерального закона под конфликтом интересов понимается ситуация, при которой заинтересованность аудиторской организации, индивидуального аудитора может повлиять

    на мнение такой аудиторской организации, индивидуального аудитора о достоверности бухгалтерской (финансовой) отчетности аудируемого лица. Случаи возникновения у аудиторской организации, индивидуального аудитора заинтересованности, которая приводит или может привести к конфликту интересов, а также меры по предотвращению или урегулированию конфликта интересов устанавливаются кодексом профессиональной этики аудиторов.

  

  
    Поддержание уровня профессиональной компетентности в аудиторской компании

    О поддержание уровня профессиональной компетентности, говорится в правиле (стандарт) № 34 «Контроль качества услуг в аудиторских организациях»:

    35. Профессиональная компетентность работников аудиторской организации во многом зависит от соответствующего уровня постоянного профессионального обучения, позволяющего сохранять и приумножать знания и навыки работников. Для этого в своей деятельности аудиторская организация должна придавать особое значение необходимости постоянного профессионального обучения работников всех уровней. Если внутренние преподавательские ресурсы отсутствуют, аудиторская организация может воспользоваться услугами сторонних компетентных лиц, обладающих соответствующей квалификацией.

    36. Оценка результатов выполнения работ, оплата труда и процедуры повышения в должности должны надлежащим образом учитывать и поощрять развитие и поддержание профессиональной компетентности и соблюдение этических принципов. В частности, аудиторская организация должна:

    а) информировать работников о своих ожиданиях в отношении выполнения заданий и соблюдения этических принципов;

    б) оценивать и консультировать работников в отношении порядка выполнения работ, развития профессиональной компетентности и профессионального роста;

    в) помогать работникам понять, что назначение на более ответственную должность зависит помимо прочего от качества выполнения работ и соблюдения этических требований;

    г) помогать работникам понять, что несоблюдение установленных принципов и процедур может привести к дисциплинарным мерам.

    37. Значимость и величина аудиторской организации и конкретные обстоятельства влияют на процесс оценки результатов выполнения работ. Небольшим аудиторским организациям требуются менее формальные методы оценки своих работников.

    38. В аудиторской организации должны быть установлены следующие принципы и процедуры:

    а) руководитель аудита или иного задания и работники аудиторской организации, осуществляющие аудит или иное задание, должны обладать соответствующими навыками, профессиональной компетентностью, полномочиями и временем для выполнения своих функций;

    б) обязанности руководителя аудита или иного задания и работников аудиторской организации, осуществляющих аудит или иное задание, должны быть четко определены и доведены до их сведения.

    39. Установленные принципы и процедуры должны включать действия по учету и контролю рабочей нагрузки.

    40. Аудиторская организация также должна назначать для выполнения задания соответствующих специалистов, обладающих необходимыми навыками, профессиональной компетентностью и временем, необходимыми для выполнения работы в соответствии с федеральными правилами (стандартами) аудиторской деятельности и требованиями нормативных правовых актов Российской Федерации.

    41. В аудиторской организации должны быть установлены процедуры оценки навыков и профессиональной компетентности своих работников. При назначении аудиторских групп и определении требующегося уровня надзора должны рассматриваться следующие вопросы:

    а) понимание заданий и практический опыт выполнения аналогичных по характеру и сложности заданий, приобретенный посредством соответствующего обучения и предыдущей работы;

    б) знание и понимание федеральных правил (стандартов) аудиторской деятельности, а также требований нормативных правовых актов Российской Федерации;

    в) соответствующие технические знания, в том числе знание соответствующих информационных технологий;

    г) знание отрасли, в которой клиент осуществляет свою деятельность;

    д) способность формировать профессиональное суждение;

    е) понимание принципов и процедур контроля качества, установленных в аудиторской организации.

    Также о профессиональной компетентности говорится в Кодексе этики аудиторов России.

  

  
    Принятие на обслуживание нового клиента или продолжение сотрудничества

    О принятие на обслуживание нового клиента, говорится в правиле (стандарт) № 34 «Контроль качества услуг в аудиторских организациях»:

    Принятие на обслуживание нового клиента или продолжение сотрудничества

    23. В аудиторской организации должны быть установлены принципы и процедуры, регулирующие порядок решения вопроса о принятии на обслуживание нового клиента или продолжении сотрудничества с уже существующим клиентом, обеспечивающие разумную уверенность в том, что принятие на обслуживание нового клиента или продолжение сотрудничества с уже существующим клиентом будет осуществляться только в отношении заданий:

    а) в которых аудиторская организация положительно оценила честность руководства предполагаемого аудируемого лица или лица, которому будут оказаны сопутствующие аудиту услуги, и не обладает информацией, которая свидетельствовала бы о противоположном;

    б) которые аудиторская организация способна выполнить, обладая необходимыми возможностями, временем и ресурсами;

    в) при выполнении которых аудиторская организация не будет нарушать этические требования.

    24. При решении вопроса о принятии на обслуживание нового клиента или продолжении сотрудничества с уже существующим клиентом аудиторская организация должна получить информацию, которую считает необходимой в данных обстоятельствах. В случае если аудиторской организацией были обнаружены какие-то проблемы, но тем не менее, аудиторская организация приняла решение принять на обслуживание нового клиента или продолжить сотрудничество с уже существующим клиентом, способ разрешения проблем должен быть документально оформлен.

    25. При оценке честности руководства потенциального клиента аудиторская организация должна учитывать, например:

    а) личность и деловую репутацию основных собственников потенциального клиента, его руководства, аффилированных лиц, представителей собственника;

    б) характер хозяйственных операций клиента, включая его деловую практику;

    в) информацию об отношении основных собственников потенциального клиента, его руководства, представителей собственника к контрольной среде или вопросу неадекватного толкования нормативных правовых актов по бухгалтерскому учету;

    г) насколько неадекватно низким стремится клиент установить размер денежного вознаграждения аудиторской организации за проведение аудита или оказание сопутствующих аудиту услуг;

    д) проявления ненадлежащего ограничения объема аудита;

    е) признаки того, что клиент занимается легализацией (отмыванием) доходов, полученных преступным путем, или другой криминальной деятельностью;

    ж) причины назначения данной аудиторсной организации и неназначения предшествующего аудитора.

    26. Информацию о честности руководства потенциального клиента аудиторская организация может получать, например, из следующих источников:

    а) общение с аудиторской организацией, оказывающей услуги потенциальному клиенту в текущем периоде или в предшествующие периоды, обсуждение с другими третьими сторонами;

    б) запросы в адрес таких третьих сторон, как банки, организации, оказывающие клиенту юридические услуги, другие представители финансовых и деловых кругов;

    в) иные открытые источники информации.

    27. При оценке возможностей, профессиональной компетентности, временных рамок и ресурсов аудиторской организации для решения вопроса о принятии на обслуживание нового клиента или продолжении сотрудничества с уже существующим клиентом аудиторская организация должна проанализировать конкретные требования к заданию, руководителю аудита или иного задания и специалистам всех уровней. В частности, аудиторская организация анализирует:

    а) знания работников в конкретной отрасли или области;

    б) опыт применения требований нормативных правовых актов Российской Федерации или возможность быстрого приобретения необходимых навыков и знаний;

    в) наличие достаточного для выполнения задания количества работников, владеющих необходимыми знаниями и обладающих соответствующей профессиональной компетентностью;

    г) возможность привлечения сторонних экспертов в случае необходимости;

    д) наличие в составе работников лиц, отвечающих критериям и требованиям, предъявляемым к лицам, способным выполнять обзорные проверки качества выполнения задания, если это применимо;

    е) способность аудиторской организации выполнить задание в установленные сроки.

    28. Аудиторская организация также должна оценить, может ли принятие на обслуживание нового клиента или продолжение сотрудничества с уже существующим клиентом вызвать фактический или воспринимаемый конфликт интересов. При выявлении потенциального конфликта интересов аудиторская организация должна оценить целесообразность принятия задания.

    29. Решение о продолжении сотрудничества с клиентом предполагает оценку всех существенных вопросов, возникших в ходе выполнения текущего или предшествующих заданий, а также их последствий для возможного продолжения сотрудничества. Например, клиент мог начать расширять свою деятельность в отрасли, знания и опыт работы в которой у аудиторской организации отсутствуют.

    30. Если аудиторская организация получает информацию, которая привела бы к отказу от выполнения задания, если бы она стала известна раньше, то принципы и процедуры, связанные с продолжением выполнения задания и сотрудничества с клиентом, должны предусматривать оценку:

    а) профессиональной и юридической ответственности, применимой к данным обстоятельствам, включая возможное требование к аудиторской организации сообщить соответствующую информацию лицу (лицам), которое ее назначило;

    б) возможности отказа от выполнения задания или одновременно от выполнения задания и от дальнейшего сотрудничества с клиентом.

    31. Принципы и процедуры, регулирующие порядок отказа от выполнения задания или одновременно от выполнения задания и от дальнейшего сотрудничества с клиентом, предусматривают следующее:

    а) обсуждение с уполномоченными лицами руководства клиента и представителями собственника клиента мер, которые аудиторская организация может предпринять в сложившихся обстоятельствах;

    б) обсуждение с уполномоченными лицами руководства клиента и представителями собственника клиента возможности отказа от выполнения задания или одновременно от выполнения задания и от продолжения сотрудничества, а также причин отказа, если аудиторская организация считает отказ целесообразным;

    в) рассмотрение вопроса о наличии требований федеральных правил (стандартов) аудиторской деятельности или иных нормативных правовых актов Российской Федерации в отношении исключения или предоставления возможности аудиторской организации отказаться от выполнения задания или одновременно от выполнения задания и от продолжения сотрудничества с сообщением причин отказа соответствующим регулирующим органам;

    г) документальное оформление значимых вопросов, их обсуждения, сделанных выводов с их аргументацией.

    06.01.2012

  

  
    Цели, особенности и основные принципы деятельности аудитора

    Цели: В п. 2 ст. 1 Закона Ν307-Φ3 Аудиторская деятельность (аудиторские услуги) – деятельность по проведению аудита и оказанию сопутствующих аудиту услуг, осуществляемая аудиторскими организациями, индивидуальными аудиторами.

    Согласно п. 3 ст. 1 Закона Ν307-Φ3 под аудитом понимается независимая проверка бухгалтерской (финансовой) отчетности аудируемого лица в целях выражения мнения о достоверности такой отчетности.

    Особенности: ст. 1 Закона Ν307-Φ3 Аудиторская деятельность, с п. 4 по п. 8.

    4. Перечень сопутствующих аудиту услуг устанавливается федеральными стандартами аудиторской деятельности.

    5. Аудиторская деятельность не подменяет контроля достоверности бухгалтерской (финансовой) отчетности, осуществляемого в соответствии с законодательством Российской Федерации уполномоченными государственными органами и органами местного самоуправления.

    6. Аудиторские организации, индивидуальные аудиторы (индивидуальные предприниматели, осуществляющие аудиторскую деятельность) не вправе заниматься какой-либо иной предпринимательской деятельностью, кроме проведения аудита и оказания услуг, предусмотренных настоящей статьей.

    7. Аудиторские организации, индивидуальные аудиторы наряду с аудиторскими услугами могут оказывать прочие связанные с аудиторской деятельностью услуги, в частности:

    1) постановку, восстановление и ведение бухгалтерского учета, составление бухгалтерской (финансовой) отчетности, бухгалтерское консультирование;

    2) налоговое консультирование, постановку, восстановление и ведение налогового учета, составление налоговых расчетов и деклараций;

    3) анализ финансово-хозяйственной деятельности организаций и индивидуальных предпринимателей, экономическое и финансовое консультирование;

    4) управленческое консультирование, в том числе связанное с реорганизацией организаций или их приватизацией;

    5) юридическую помощь в областях, связанных с аудиторской деятельностью, включая консультации по правовым вопросам, представление интересов доверителя в гражданском и административном судопроизводстве, в налоговых и таможенных правоотношениях, в органах государственной власти и органах местного самоуправления;

    6) автоматизацию бухгалтерского учета и внедрение информационных технологий;

    7) оценочную деятельность;

    8) разработку и анализ инвестиционных проектов, составление бизнес-планов;

    9) проведение научно-исследовательских и экспериментальных работ в областях, связанных с аудиторской деятельностью, и распространение их результатов, в том числе на бумажных и электронных носителях;

    10) обучение в областях, связанных с аудиторской деятельностью.

    8. Аудит бухгалтерской (финансовой) отчетности аудируемого лица, в бухгалтерской и финансовой документации которого содержатся сведения, составляющие государственную тайну, осуществляется в соответствии с законодательством Российской Федерации.

    Основные принципы: Описаны в «Кодексе этики аудиторов России», в п. 1.1.: 1.1. Аудитор обязан соблюдать следующие основные принципы поведения:

    а) честность;

    б) объективность;

    в) профессиональная компетентность и должная тщательность;

    г) конфиденциальность;

    д) профессиональность поведения.

    05.01.2012

  

  
    Принцип независимости в аудите? Что это такое!

    Понятие независимости подразумевает независимость мышления и независимость поведения.

    Кодекс рассматривает особенности применения данного требования к конкретным видам заданий – аудиту, прочим проверкам информации, основанным на утверждениях клиента, заданиям по непосредственной проверке отчетности, отчетам для ограниченного пользования и заданиям, при которых существует множественная ответственность сторон.

    Независимость мышления – это образ мышления, который позволяет выразить мнение, не зависящее от влияния факторов, способных скомпрометировать его, и позволяет аудитору действовать честно, проявлять объективность и профессиональный скептицизм.

    Независимость поведения – это линия поведения, которая позволяет избежать фактов и обстоятельств, которые настолько значимы, что разумное и хорошо информированное третье лицо, обладающее всей необходимой информацией, в том числе и о применяемых мерах предосторожности, может обоснованно посчитать, что честность, порядочность или профессиональный скептицизм аудиторской организации или члена проверяющей группы были скомпрометированы.

    Употребление понятия «независимость» без наполнения его конкретным содержанием может привести к неправильному пониманию его.

    Если данное понятие употребляется вне контекста, посторонний наблюдатель может решить, что лицо, выносящее профессиональное суждение, должно быть полностью свободно от всех экономических, финансовых и прочих связей.

    Это невозможно, поскольку каждый член общества связан взаимоотношениями с другими. Следовательно, существенность экономических, финансовых и прочих отношений следует оценивать в свете того, что именно разумное и информированное третье лицо, обладающее всей необходимой информацией, обоснованно сочло бы неприемлемым.

    На практике может встречаться множество ситуаций и сочетаний обстоятельств.

    Соответственно невозможно описать все возможные ситуации, создающие угрозы независимости, и определить необходимые меры противодействия.

    Кроме того, характер задания по проверке может меняться, из-за чего возникают разные угрозы, требующие применения разных мер предосторожности.

    Такая концептуальная модель, которая требует от аудиторских организаций и членов проверяющих групп выявлять, оценивать и реагировать на угрозы независимости, а не просто следовать установленному набору правил, которые могут носить условный характер, отвечает интересам общества.

    Члены проверяющих групп, работники аудиторских организаций должны применить модель поведения аудитора и аудиторской организации к конкретным рассматриваемым обстоятельствам.

    Кроме этого, помимо определения характера отношений между работниками аудиторской организации, членами проверяющей группы и клиентом по проверке необходимо учитывать, не могут ли создать угрозу независимости также отношения между лицами, не входящими в состав проверяющих групп, и клиентом.

    Примеры, приведенные в настоящем разделе кодекса, иллюстрируют практическое применение модели поведения, а не являются полным перечнем всех обстоятельств, которые могут создать угрозу независимости, и не должны рассматриваться как таковые.

    Следовательно, члену проверяющей группы, работнику аудиторской организации недостаточно просто следовать представленным примерам, а необходимо применять данную модель непосредственно к обстоятельствам текущей работы.

    Характер угроз независимости и соответственно применяемых мер предосторожности с целью устранить угрозу или свести ее до приемлемого уровня различается вследствие особенностей конкретного задания по проверке достоверности в зависимости от того, является ли это задание аудиторским заданием по проверке финансовой (бухгалтерской) отчетности, либо другим видом задания по проверке достоверности финансовой информации и, кроме того, в последнем случае зависит также от цели проверки, информации о предмете проверки и предполагаемых пользователей итогового отчета.

    Следовательно, рассматривая вопрос о принятии либо продолжении выполнения задания, а также о требуемых мерах предосторожности или о пребывании конкретного работника членом проверяющей группы, аудиторская организация обязана оценить все сопутствующие обстоятельства, характер задания и угрозы независимости.
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    Какие факторы могут нанести ущерб основным принципам профессиональной этики аудиторов?

    При оценке значимости угрозы аудитор должен принимать во внимание как количественные, так и качественные факторы.

    Если аудитор не может предпринять надлежащие меры предосторожности, он обязан отказаться от предоставления требуемых от него профессиональных услуг или прекратить их предоставление, или в случае необходимости отказаться от выполнения своих обязанностей перед клиентом (п. 1.25. Кодекса этики аудиторов России).

    Соблюдению основных принципов может угрожать широкий круг обстоятельств.

    Большинство угроз можно разделить на следующие категории:

    а) угрозы личной заинтересованности, которые могут возникнуть вследствие финансовых или других интересов аудитора, его ближайших родственников или членов семьи;

    б) угрозы самоконтроля, которые могут возникнуть, когда предыдущее суждение должно быть переоценено аудитором, ранее вынесшим это суждение;

    в) угрозы заступничества, которые могут возникнуть, когда, продвигая какую-либо позицию или мнение, аудитор доходит до некоторой границы, за которой его объективность может быть подвергнута сомнению;

    г) угрозы близкого знакомства, которые могут возникнуть, если в результате близких отношений аудитор начинает с излишним сочувствием относиться к интересам других ЛИЦ;

    д) угрозы шантажа, которые могут возникнуть, когда с помощью угроз (реальных или воспринимаемых как таковые) аудитору пытаются помешать действовать объективно.

    Характер и значимость угроз могут различаться в зависимости от того, возникают ли они в связи с оказанием клиенту услуг по аудиту финансовой (бухгалтерской) отчетности, услуг по проверке достоверности информации, не являющейся аудитом финансовой (бухгалтерской) отчетности, услуг, не связанных с проверкой достоверности информации.

    Примерами обстоятельств, при которых могут возникнуть угрозы личной заинтересованности, являются, в частности:

    а) финансовая заинтересованность в клиенте или общая с клиентом финансовая заинтересованность;

    б) чрезмерная зависимость от общего размера гонорара, получаемого от одного клиента;

    в) наличие тесных деловых отношений с клиентом;

    г) обеспокоенность возможностью потерять клиента;

    д) возможность стать сотрудником клиента;

    е) условный гонорар, зависящий от результатов проверки достоверности информации;

    ж) заем, выданный клиенту, которому оказываются услуги по проверке, либо директору или иному должностному лицу клиента, а также заем, полученный от них.

    Примерами обстоятельств, при которых могут возникнуть угрозы самоконтроля, являются, в частности:

    а) обнаружение существенной ошибки при перепроверке работы аудитора;

    б) подготовка отчета о функционировании финансовых систем, в разработке или внедрении которых принимал или принимает участие аудитор;

    в) подготовка исходных данных, используемых для подготовки информации, являющейся предметом проверки;

    г) член проверяющей группы является или в недавнем прошлом являлся директором или должностным лицом клиента;

    д) член проверяющей группы работает или в недавнем прошлом работал по найму у клиента в должности, позволяющей оказывать непосредственное и существенное влияние на предмет проверки;

    е) оказание клиенту услуги, непосредственно влияющей на предмет проверки.

    Примерами обстоятельств, при которых могут возникнуть угрозы заступничества, являются, в частности:

    а) продвижение акций листинговой компании, когда эта компания является клиентом по аудиту финансовой (бухгалтерской) отчетности;

    б) действия в качестве защитника клиента по проверке при разбирательстве или споре с третьей стороной.

    Примерами обстоятельств, при которых могут возникнуть угрозы близкого знакомства, являются, в частности:

    а) член группы, ответственной за задание, находится в близких родственных или семейных отношениях с директором или иным должностным лицом клиента;

    б) член группы, ответственной за задание, находится в близких родственных или семейных отношениях с работником клиента, занимающим должность, которая позволяет оказывать непосредственное существенное влияние на предмет задания;

    в) бывший собственник или руководитель аудиторской организации является директором или иным должностным лицом клиента либо работником, занимающим должность, которая позволяет оказывать непосредственное существенное влияние на предмет задания;

    г) принятие подарков или знаков особого внимания от клиента, за исключением случаев, когда их стоимость является явно незначительной;

    д) длительные деловые отношения между старшим персоналом аудиторской организации и клиентом.

    Примерами обстоятельств, при которых могут возникнуть угрозы шантажа, являются, в частности:

    а) угроза увольнения или отстранения от выполнения задания для клиента;

    б) угроза возбуждения судебного разбирательства;

    в) давление с целью необоснованно снизить объем выполняемых работ для сокращения гонорара.

    Аудитор может также столкнуться с тем, что некоторые особые обстоятельства ведут к возникновению уникальных угроз нарушения одного или более основных принципов. Очевидно, что такие уникальные угрозы не могут быть классифицированы. При профессиональных либо деловых отношениях аудитор должен всегда помнить о возможности таких угроз.

    Меры предосторожности, которые могут устранить указанные угрозы или ослабить их до приемлемого уровня, подразделяются на две общие группы:

    а) меры предосторожности, предусмотренные профессией, законом или нормативными актами;

    б) меры предосторожности, обусловленные рабочей средой.

    Меры предосторожности, предусмотренные профессией, законом или нормативными актами, включают, в частности:

    а) требования к образованию, профессиональной подготовке и опыту, необходимым для занятия профессией;

    б) требования постоянного повышения профессиональной квалификации;

    в) руководство по корпоративному поведению (управлению);

    г) профессиональные правила (стандарты);

    д) контроль процедуры со стороны профессии и надзорных органов, а также качества работы и соблюдения дисциплинарных процедур;

    е) внешние проверки юридически уполномоченными третьими лицами отчетов, документов, сообщений и иной информации, подготовленных аудитором.

    Меры предосторожности, обусловленные рабочей средой, различаются в зависимости от конкретных обстоятельств.

    Также меры предосторожности включают общие меры, относящиеся к деятельности, и конкретные меры, относящиеся к заданию. Аудитор должен вынести суждение о том, как лучше реагировать на выявленную угрозу.

    При этом аудитор должен рассмотреть, что именно признало бы приемлемым разумное и хорошо информированное стороннее лицо, обладающее всей необходимой информацией (в том числе о существенности угрозы и принятых мерах предосторожности). При таком рассмотрении должны учитываться такие факторы, как существенность угрозы, характер задания и структура аудиторской организации.

    Общие меры предосторожности, относящиеся к деятельности аудиторской организации, могут включать:

    а) руководство аудиторской организацией, при котором подчеркивается важность соблюдения основных принципов;

    б) руководство аудиторской организацией, при котором подразумевается, что члены проверяющей группы будут действовать в общественных интересах;

    в) правила и процедуры проведения контроля и мониторинга качества проверки выполнения заданий;

    г) документально зафиксированные правила, предусматривающие выявление угроз нарушения основных принципов, оценку их серьезности и в случаях, когда такие угрозы не являются явно незначительными, определение и осуществление мер предосторожности для их устранения или сведения до приемлемого уровня;

    д) для аудиторских организаций, выполняющих задание по проверке, – документально зафиксированные правила независимости, предусматривающие выявление угроз независимости, оценку их серьезности и в случаях, когда такие угрозы не являются явно незначительными, определение и осуществление мер предосторожности для их устранения или сведения до приемлемого уровня;

    е) документально зафиксированные внутренние правила и процедуры, требующие соблюдения основных принципов;

    ж) правила и процедуры, позволяющие идентифицировать интересы и отношения между аудиторской организацией или членами группы, выполняющей задание, и клиентами;

    з) правила и процедуры контроля и при необходимости управления зависимостью доходов аудиторской организации от поступлений от отдельного клиента;

    и) привлечение других руководителей и групп, выполняющих задания, для оказания клиенту по проверке услуг, не связанных с проверкой;

    к) правила и процедуры, запрещающие лицам, не являющимся членами группы, выполняющей задание, неправомерно влиять на результаты задания;

    л) своевременное доведение информации о правилах и процедурах аудиторской организации, в том числе о любых изменениях в них, до сведения всех руководителей и профессиональных сотрудников, и надлежащая организация их обучения;

    м) назначение одного из руководителей аудиторской организации ответственным за должное функционирование системы внутреннего контроля качества;

    н) информирование всех руководителей и сотрудников аудиторской организации обо всех клиентах по проверке и связанных с ними организациях, независимость по отношению к которым они должны соблюдать;

    о) дисциплинарный механизм, стимулирующий соблюдение правил и процедур аудиторской организации;

    п) официально объявленные правила и процедуры, стимулирующие и уполномочивающие сотрудников сообщать руководству аудиторской организации о любых проблемах, связанных с соблюдением основных принципов.

    Конкретные меры предосторожности, относящиеся к заданию, могут включать:

    а) привлечение другого аудитора для проверки проделанной работы или получения необходимой консультации;

    б) получение консультаций от независимой третьей стороны (например, комитета по аудиту клиента), профессионального контрольного органа или других аудиторов;

    в) обсуждение этических проблем с руководящими работниками клиента;

    г) раскрытие руководящим работникам клиента характера оказываемых услуг и размера взимаемой платы (гонорара);

    д) привлечение другой аудиторской организации для выполнения (повторного выполнения) части задания;

    е) ротация руководящего персонала проверяющей группы.

    В зависимости от характера задания аудитор может также полагаться на меры предосторожности, применяемые клиентом. Однако для сведения угроз до приемлемого уровня полагаться исключительно на такие меры невозможно.

    Меры предосторожности, заложенные в системах и процедурах клиента, могут включать:

    а) утверждение или одобрение назначения аудиторской организации для выполнения задания лицами, не входящими в руководство клиента;

    б) наличие у клиента компетентных работников, обладающих опытом и полномочиями для принятия управленческих решений;

    в) применение клиентом при поручении заданий, не связанных с аудитором, внутренних процедур, обеспечивающих объективный выбор исполнителя;

    г) наличие у клиента структуры корпоративного поведения (управления), обеспечивающей надлежащее наблюдение и информирование об услугах аудиторской организации.

    Определенные меры предосторожности могут увеличить вероятность выявления или пресечения неэтичного поведения. Такие меры включают, в частности:

    а) эффективную, широко освещаемую систему работы с жалобами и претензиями, управление которой осуществляется организацией-работодателем, профессией или регулирующим органом, позволяющую коллегам, работодателям и представителям общественности обращать внимание на факты непрофессионального или неэтичного поведения;

    б) четко определенную обязанность сообщать о нарушениях норм этики.

    Характер мер предосторожности, подлежащих принятию, изменяется в зависимости от обстоятельств. При вынесении профессионального суждения аудитор должен рассмотреть, что признало бы неприемлемым разумное и хорошо информированное стороннее лицо, обладающее всей необходимой информацией (в том числе о существенности угрозы и принятых мерах предосторожности).
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    Конфиденциальность в аудите? Что это такое!

    Конфиденциальность, имеет свою нормативную основу в аудите, о ней написано в разделе первом «Модель поведения аудитора и аудиторской организации», в Кодексе этики поведения аудитора (Одобренного Советом по аудиторской деятельности при Минфине России (протокол N56 от 31 мая 2007 г.)).

    Первое, аудитор должен обеспечить конфиденциальность информации, полученной в результате профессиональных или деловых отношений, и не должен раскрывать эту информацию третьим лицам, не обладающим надлежащими и конкретными полномочиями, за исключением случаев, когда аудитор имеет законное или профессиональное право либо обязан раскрыть такую информацию.

    Конфиденциальная информация, полученная в результате профессиональных или деловых отношений, не должна использоваться аудитором для получения им или третьими лицами каких-либо преимуществ.

    Второе, аудитор должен соблюдать конфиденциальность даже вне профессиональной среды. Аудитор должен помнить о возможности неумышленного разглашения информации, особенно в условиях поддержания длительных связей с деловыми партнерами либо их близкими родственниками или членами семьи.

    Третье, аудитор также должен соблюдать конфиденциальность информации, раскрытой ему потенциальным клиентом или работодателем.

    Четвертое, аудитор также должен иметь в виду необходимость соблюдать конфиденциальность информации внутри аудиторской организации или в отношениях с работодателями.

    Пятое, аудитор должен предпринимать все разумные меры к тому, чтобы лица, работающие под его началом, и лица, от которых он получает консультации или помощь, с должным уважением относились к его обязанности соблюдать конфиденциальность информации.

    Шестое, необходимость соблюдать принцип конфиденциальности сохраняется даже после окончания отношений между аудитором и клиентом или работодателем.

    Меняя место работы или приступая к работе с новым клиентом, аудитор имеет право использовать предыдущий опыт.

    Однако аудитор не должен использовать или раскрывать конфиденциальную информацию, собранную или полученную в результате профессиональных или деловых отношений.

    Седьмое, в следующих обстоятельствах аудитор должен или может быть обязан раскрыть конфиденциальную информацию, либо такое раскрытие может быть уместным:

    а) раскрытие разрешено законом и (или) санкционировано клиентом или работодателем;

    б) раскрытие требуется законом, например:

    • при подготовке документов или представлении доказательств в иной форме в ходе судебного разбирательства;

    • при сообщении ставших известными фактов нарушения закона надлежащим органам государственной власти;

    в) раскрытие является профессиональной обязанностью или правом (если это не запрещено законом):

    • при проверке качества работы, проводимой внутри аудиторской организации или саморегулируемой организацией аудиторов;

    • при ответе на запрос или в ходе расследования внутри аудиторской организации, саморегулируемой организации аудиторов или надзорного органа;

    • при защите аудитором своих профессиональных интересов при юридическом разбирательстве;

    • для соответствия правилам (стандартам) и нормам профессиональной этики.

    Восьмое, при принятии решения о возможности раскрытия конфиденциальной-информации аудитор должен учитывать следующее:

    а) будет ли нанесен ущерб интересам какой-либо из сторон, включая третьи стороны, интересы которых также могут быть затронуты, при наличии разрешения клиента или работодателя на раскрытие информации;

    б) является ли соответствующая информация достаточно известной и в разумной степени обоснованной. В ситуации, когда имеют место необоснованные факты, неполная информация либо необоснованные выводы, должно быть использовано профессиональное суждение для определения, в каком виде раскрывать информацию (если необходимо раскрывать);

    в) характер предполагаемого сообщения и его адресат. В особенности аудитор должен быть уверен, что лица, которым адресовано сообщение, являются надлежащими получателями.

    Соблюдение, этих восьми требований Кодекса этики аудитора позволяет говорить об конфиденциальности при проведения аудита.

  

  
    Модифицированное мнение в заключении, что это такое?

    Модифицированные мнения в заключениях раскрываются отдельным стандартом, ФСАД N2/2010.

    Модифицированное мнение может быть выражено аудиторской организацией или индивидуальным аудитором в следующих формах: мнение с оговоркой, отрицательное мнение, отказ от выражения мнения.

    Аудитор должен модифицировать аудиторское мнение в случае, когда:

    Первое, аудитор приходит к основанному на полученных аудиторских доказательствах выводу о том, что бухгалтерская отчетность в целом содержит существенные искажения;

    Второе, у аудитора отсутствует возможность получения достаточных надлежащих аудиторских доказательств того, что бухгалтерская отчетность в целом не содержит существенных искажений.

    Существенные искажения бухгалтерской отчетности могут быть связаны:

    а) с принятой аудируемым лицом учетной политикой;

    б) с тем, каким образом реализована принятая аудируемым лицом учетная политика;

    в) с уместностью, правильностью и полнотой раскрытия информации в бухгалтерской отчетности.

    Выбор аудитором формы модифицированного мнения зависит от:

    а) характера обстоятельств, явившихся причиной выражения модифицированного мнения: в результате существенного искажения бухгалтерской отчетности или возможного существенного ее искажения в случае отсутствия возможности получить достаточные надлежащие аудиторские доказательства;

    б) суждения аудитора относительно степени распространения имевшего место или возможного влияния искажающих факторов на бухгалтерскую отчетность.

    Аудитор должен выразить мнение с оговоркой в том случае, если:

    а) аудитор, получив достаточные надлежащие аудиторские доказательства, приходит к выводу, что влияние искажений, рассматриваемых по отдельности или в совокупности, является существенным, но не затронет большинство значимых элементов бухгалтерской (финансовой) отчетности (далее – всеобъемлющим);

    б) у аудитора отсутствует возможность получения достаточных надлежащих аудиторских доказательств, на которых он мог бы основывать свое мнение, однако он приходит к выводу, что возможное влияние необнаруженных искажений может быть существенным для бухгалтерской отчетности, но не всеобъемлющим.

    Аудитор должен выразить отрицательное мнение в том случае, когда, получив достаточные надлежащие аудиторские доказательства, он приходит к выводу, что влияние искажений, рассматриваемых по отдельности или в совокупности, является одновременно существенным и всеобъемлющим для бухгалтерской отчетности.

    Аудитор должен отказаться от выражения мнения в том случае, когда у него отсутствует возможность получения достаточных надлежащих аудиторских доказательств, на которых он мог бы основывать свое мнение, но он приходит к выводу, что возможное влияние необнаруженных искажений может быть одновременно существенным и всеобъемлющим для бухгалтерской отчетности.

    Возможность отказа от проведения аудита может зависеть от стадии завершенности аудиторского задания на момент, когда руководство аудируемого лица устанавливает ограничение объема аудита. Если аудит по существу оказывается близким к завершению, то аудитор может принять решение завершить его, насколько позволяют обстоятельства, выразить отказ от выражения мнения и описать ограничение объема аудита в части, содержащей основание для отказа от выражения мнения, которая предшествует части, содержащей отказ от выражения мнения.

    В случае, когда аудитор модифицирует свое мнение, он должен в дополнение к обязательным элементам включить в аудиторское заключение отдельную часть с описанием обстоятельств, явившихся основанием для выражения модифицированного мнения (далее – специальная часть).

  

  
    Глава 990

    Отвечая на многочисленные просьбы слушателей моих семинаров, я расскажу о тех нестандартных способах защиты, которые могут пригодиться, когда вы вступите в неравный бой с налоговой службой. Сразу же хочу предупредить, что лично я никакого отношения к этим способам не имею. Тому есть три простые причины:

    • Во-первых, я до сих пор обливаюсь холодным потом, вспоминая Постановление № 64 Пленума Верховного Суда Российской Федерации от 26 декабря 2006 года, где черным по белому написано: «…наказание может настигнуть и лиц, склонивших, а равно содействовавших совершению преступления советами, указаниями и т. д.». Конечно, такая позиция уважаемого судебного органа несколько расходится с классическим принципом российского уголовного права, который гласит, что никакое даже самое подробное описание способа совершения преступления само по себе соучастием в его совершении считаться не может. Впрочем, оставим такие тонкости юристам. Я как законопослушный гражданин стараюсь оградить своё честное имя от малейших подозрений.

    • Во-вторых, способы, о которых я буду писать, многими уже используется, и не потому, что так им присоветовал умный консультант, а потому, что жизнь заставила. Посему авторство таких способов я отдаю народной мудрости.

    • И, в-третьих, я не буду ссылаться на судебные процессы, в которых участвовали я и мои клиенты, поскольку считаю это неэтичным. Ведь согласия такого мои клиенты не давали и не дадут. Русская народная мудрость знает: «Деньги – любят тишину».

  

  
    Итак, начинаем получать удовольствие…

    К вам пришла налоговая проверка, у инспекторов уже есть список контрагентов, которые в вашем регионе причислены к «однодневкам» или считаются таковыми по каким-либо известным только фискальным органам причинам. Если такого списка нет, то налоговики могут провести встречную проверку по всем вашим контрагентам с очевидной надеждой на то, что кто-то из них не отреагирует. Например, не сдает отчетность или вовсе не существует по зарегистрированному адресу. Таких контрагентов налоговая сразу причислит к «однодневкам», даже если это будут ваши партнеры, с которыми вы работаете добрый десяток лет.

    Задача проверяющих сводится к простым действиям – убрать у вас расходы, тем самым увеличивая налогооблагаемую базу по налогу на прибыль, а также убрать возмещение НДС по сделкам, которые прошли с подозрительными контрагентами.

    И поверьте, состояние вашего налогового и бухгалтерского учета здесь не играет абсолютно никакой роли!

    Как правило, налоговой, которая выходит к вам на проверку, уже заранее известно, с кем вы работаете, и какую суммы налогов вам доначислят. Возникает вопрос: что делать нам, «несчастным налогоплательщикам», за которых все уже решено?

    Во-первых, вы заранее знаете, кто из ваших контрагентов может попасть в разряд «однодневок». Тем более, как официально заявляет налоговая служба, около 50 % контрагентов обладают признаками «однодневки». Поэтому вы до выездной проверки или в ее процессе комплектуете стандартный пакет документов, подтверждающий, что вы действовали «осмотрительно», а именно:

    1. Проведите тендер на поставку. Ведь у вас должны быть железные аргументы, объясняющие, почему вы купили товары или воспользовались услугами именно этих контрагентов. Например: цена ниже, чем у всех прочих поставщиков; имеются особые льготные условия поставки; это ваш давний, надёжный контрагент. Некоторые не очень опытные бухгалтеры задают вопрос: как быть, если тендера не было? Лучше, конечно, все проводить вовремя, это вам скажет любой добросовестный консультант. Но на практике многие проводят тендер задним числом. Звонят контрагентам, получают счета за продукцию или услуги с заведомо завышенной суммой и датированные задним числом. Достаточно трех контрагентов, участвующих в тендере, для оправдания вашего выбора.

    2. Формируете комплект документов включающий: устав, ОГРН, ИНН, отчетность и т. д. (подробное описание вы можете найти в моей книге «Проверки: камеральные и выездные…»). И снова вопрос от начинающих бухгалтеров: «А если мы не успели такой пакет сформировать?» Отвечаю: «А кто вам сказал, что всё должно быть заверено печатями контрагентов, или там должна присутствовать достоверная информация? Главное, чтобы имелся в наличии весь пакет документов на момент заключения сделки».

    3. Третье: получаете распечатку с сайта: http://egruLna1oa.ru/. Это для того, чтобы подтвердить: контрагент реально существует и никаких проблем с налоговой инспекцией не имеет.

    4. И последнее. Обязательно напишите письмо в налоговую, в котором вы спросите, состоит ли организация на налоговом учете; своевременно ли представляет налоговую отчетность; и, самое главное, имеет ли контрагент задолженность перед бюджетом по уплате налогов, штрафов и пеней. Налоговая, как правило, отвечает отказом на такие запросы, ссылаясь на то, что подобная информация является коммерческой тайной. А вы можете написать второе письмо, указывая на то, что сведения о задолженности контрагента перед бюджетом не представляют собой налоговой тайны. Эта позиция подтверждается Определением ВАС РФ от 01.12.2010 № ВАС-16124/10 по делу № А27-25441 /2009.

    Кроме того, проведите так называемые профилактические мероприятия, а именно:

    1. Подайте в суд на контрагента по любому поводу. Вам не важен результат, главное, что создаётся своеобразный судебный прецедент, который подтверждает реальность существования контрагента. Ведь вы с ним даже успели судиться, имеется соответствующее решение суда.

    2. Купите фирму «однодневку», поставьте своего директора, который ответит на все вопросы налоговой. И здесь важно не то, что он будет отвечать на вопросы, а то, что если налоговая отметит какие-либо нарушения в первичных документах, вам ничего не мешает выписать их дубликаты и проставить там текущую дату.

  

  
    Что делать во время проверки…

    Если вы уверены, что претензии будут несмотря ни на что, вы можете обжаловать любые действия, направленные против вас. Но учтите, что у вас есть только три месяца с момента составления любого такого документа, а именно: решения, требования, акта экспертизы или приостановления проверки.

    Ещё один важный момент. Собираясь на беседы, которые любят проводить в налоговой инспекции, не забывайте захватить с собой диктофон. Обычное дело: в такой беседе говорится одно, а по факту делают совсем другое. Частенько налоговая инспекция приостанавливает проверку, а в последний день издаёт требование о представлении документов.

    Вы им в ответ: «Слишком большой объем информации вы требуете предоставить в нереально короткие сроки». Тогда они вас вызывают к себе и говорят: «Может быть, добровольно принесете? Иначе оштрафуем».

    То есть, пока проверка приостановлена, инспекторы могут продолжать изучать ваши документы. Хитрая политика! А кто вам сказал, что государство играет по установленным им же самим правилам? Но это только один из примеров. Уловок у налоговой предостаточно.

    Что делать, если пропущен трехмесячный срок? Практика подсказывает, что компании могут отправить очередной запрос в налоговую о том, что представленный оттуда документ не читается, и приложить к запросу копию документа с едва различимым текстом. С момента получения «читаемого» документа начинается течение нового трехмесячного срока!

    Наши бизнесмены хитры на выдумки. Получив уведомление из налоговой по почте, некоторые получатели выходят на улицу, распечатывают конверт, извлекают оттуда документы и заменяют их любыми другими бумагами. Тут же возвращаются на почту и говорят, что после вскрытия конверта обнаружили там непонятно что. В этом случае составляется опись. Почтовики всегда пойдет вам навстречу. Ну а что с этим делать потом, вопрос техники.

    Есть еще более интересный вариант, с доверенностью и ее отзывом. Компания даёт доверенность на получение документов из налоговой своему сотруднику, а потом внезапно её отзывает, да еще и самого сотрудника с работы увольняет. А тот идёт спокойно в инспекцию или на почту и получает решение на руки. И руководство компании потом с чистой совестью утверждает, что знать оно не знает этого человека. Факт передачи документов неустановленному лицу повышает шансы выиграть дело в суде, и пренебрегать такой возможностью не стоит.

  

  
    Окончание пьесы…

    Итак, вы уже в суде. Вами подобран целый арсенал оружия, и вы готовы выиграть дело. Но все наоборот считают, что суд вы заведомо проиграете. Никуда не торопитесь! Аргументируйте свои позиции, отстаивайте свою точку зрения!

    Перед началом суда обязательно выясните, имеются ли арбитражные прецеденты с любым из ваших контрагентов. А если судья по вашему делу уже вел ранее процесс, в котором ответчиком выступал ваш контрагент, смело заявляйте отвод такого судьи. Нужно использовать все права, предоставленные нам процессуальным законодательством.

    Если судья утверждает, что фирма не существует, покажите объявление в газете: «Вот, мол, её координаты, она ведет деятельность». Однако, как правило, у фирм-однодневок всё хорошо с документами; директора таких фирм приходят на суды и дают показания, что поставляли реальный товар или предоставляли конкретные услуги. Налоговая, отстаивая свою позицию, старается доказать, что у фирмы-однодневки нет средств и ресурсов для поставки реальных товаров или предоставления конкретных услуг. Например, нет оборудования по укладке асфальта, тогда как эта фирма заасфальтировала всю территорию вашего складского комплекса. На практике компании помогают своим контрагентам. Можно найти фирмы, которые реально оказывают подобные услуги и готовы помочь «однодневке». Например, представить документы, подтверждающие, что они оказывали услуги «однодневке», сдавали ей в аренду кран и прочую дорожную технику.

  

  
    О главном…

    И, наконец, о самом главном. Никогда не предпринимайте все вышеописанные действия самостоятельно, без привлечения профессионалов, которые всю жизнь проработали в этой сфере. Есть множество нюансов, которые просто невозможно охватить в одной статье. Приведу только один пример: дату подписи на документе, который отпечатан на принтере, установить практически невозможно (мы не говорим о самой бумаге, а только о тексте на ней). А вот определение времени, когда на документе появился оттиск печати, это уже совершенно другое дело…

    29.12.2011

  

  
    Какие оценки весомее – технические или финансовые, при выборе аудиторской компании?

    «Что важнее – люди или деньги?

    Неправильная постановка вопроса. Самая большая ценность – люди с деньгами.

    Особенно, когда вы знаете, как у них эти деньги отнять».

    Железная Маша, налоговый инспектор из романа «Аудитор».Итак, вы провели первый этап оценки фирмы-претендента. Следующий этап – оценка опыта и профессионализма её кадрового состава. Эти сведения можно получить от руководителя фирмы, которого можно попросить о представлении резюме. Резюме должно включать в себя краткие сведения об образовании и опыте работы ведущих сотрудников фирмы, руководителей и специалистов, которые будут участвовать в реализации проекта. При посещении фирмы следует уделить время личному общению с ведущими специалистами и руководителями структурных подразделений. Оценка персонала также проводится по 12-балльной шкале.

    Для оценки методики реализации проектов, которые использует фирма-претендент, необходимо расставить приоритеты, выделить основные параметры выставления оценок.

    Последний этап: финансовая оценка предложения. Вы всё учли?

    Свели оценочный баланс по всем направлениям?

    Тогда подведём итог: объединим оценки по техническим параметрам и финансовую оценку.

    По каким параметрам оценить персонал фирмы-претендента'? Предлагаем следующий набор критериев.

    1. Общий уровень организации и подготовки коллектива (до 12 баллов).

    При личном общении вы можете составить мнение о таком важном свойстве, как уровень коммуникативности человека, его навыках общения. Аудитор и консультант по определению должен уметь общаться с людьми. При разговоре с руководителем фирмь! предлагаем особое внимание обратить на такое качество, как умение оперативно понять суть проблем, стоящих перед заказчиком. В сочетании с грамотным пониманием менеджмента проекта это даёт прекрасные результаты. Для руководителя важно умение организовать проведение работ, а специалист должен делать упор на содержательной стороне проекта.

    2. Качество представленных резюме (до 12 баллов). Чётко и грамотно составленные резюме – важное свидетельство зрелости компании.

    3. Уровень подготовки и профессионализм руководящего звена (до 36 баллов). Эта сумма складывается из нескольких составляющих:

    • опыт работы в аудите (до 12 баллов);

    • опыт руководства проектами (до 12 баллов);

    • профильное образование (до 12 баллов).

    Особое внимание на подготовку руководящего звена следует обращать при реализации комплексных проектов. Если вам нужен просто аудит – важнее:

    4. Уровень подготовки и опыт специалистов (до 36 баллов):

    • опыт работы в аналогичных проектах (до 12 баллов);

    • опыт работы в той же отрасли (до 12 баллов);

    • профильное образование (наличие аттестата аудитора).

    Методику работы фирмы-претендента мы рекомендуем оценивать по следующим параметрам.

    1. Чёткость и объёмность понимания проблем заказчика (до 12 6аллов). Когда аупитопская компания «СРОКА» налаживает контакты с заказчиком для реализации серьёзных проектов, мы всегда особое внимание уделяем возможным расхождениям в понимании сути проблем.

    Опыт показывает, что чаще всего подобные расхождения возникают или из-за особенностей профессионального видения проблемы, или из-за разного подхода к системе организации работы (кому и как удобнее работать). Очень субъективный параметр! Поэтому здесь большую роль играет установление личных контактов.

    2. План работы (до 24 баллов). Это – важнейший параметр в данном разделе оценки. Само наличие и качество предлагаемого вам документа многое скажет вам о профессионализме партнёра. Если предложенный план полностью отвечает вашим потребностям и ожиданиям – можно вообще отказаться от дальнейших оценочных процедур.

    3. Реакция на изменения ситуации (до 24 баллов). Как бы ни был хорош первоначальный план – его зачастую приходится корректировать. Как ведёт себя в такой ситуации партнёр? Насколько эффективно работают механизмы его взаимодействия с заказчиком, особенно с его руководящим звеном? Каким образом налажено транслирование информации об изменившейся обстановке между отдельными специалистами и службами партнёра?

    4. Оптимальное соотношение офисной и «полевой» работы (до 12 баллов). Оптимальное значение этого параметра зависит от вида работ и услуг. Для аудитора время работы в офисе доходит до 80 %, а консультант может с успехом работать на проект, находясь в офисе в течение 20 % рабочего времени.

    5. Сроки выполнения работ (до 12 баллов). Особых комментариев не требуется. Сроки должны быть разумными и соответствовать сложности и масштабам проекта.

    6. Сроки и порядок оплаты (до 12 баллов). Типичная схема оплаты услуг аудиторов и консультантов: аванс 20–30 %; промежуточный платёж 30 %. Окончательный расчёт по завершении работ. Если консультант согласен работать без предоплаты – это косвенное свидетельство его профессиональных и деловых проблем. Значит, он готов взяться за любую работу. Впрочем, со старыми партнёрами консультанты могут работать и без предоплаты. В «ФБКА» это практикуется.

    Сколько всё это стоит? Не слишком ли дорого обойдутся вам услуги аудиторов и консультантов? Обратите внимание на сложившуюся конъюнктуру, опросите коллег. Но помните: высококвалифицированные услуги по определению дешёвыми быть не могут. Учтите и финансовые аспекты деятельности аудиторов и консультантов: затраты на содержание офиса, информационная поддержка, оплата труда квалифицированного персонала.

    У вас имеется несколько предложений. Тогда можно их сравнить. Самая низкая цена берётся за 100 %. При сравнении нужно будет делить её на цены других предложений. Предположим, фирма «А» готова выполнить работу за 100 тысяч рублей, а фирма «В» – за 120 тысяч. Тогда финансовая оценка фирмы «А» составит 100/120×100 % = 83,3. Оценка фирмы «В» составит 120/120×100 % = 100.

    Мы провели раздельные процедуры и получили три технические оценки и оценку финансовую. Как их свести? Какие оценки больше «весят»? Универсального ответа на этот вопрос не существует, всё зависит от сложности проекта. В простых случаях суммарная техническая оценка равна финансовой (соотношение 50 % на 50 %).

    А вот при решении сложных комплексных задач техническая оценка всегда перевешивает оценку финансовую. Я всегда рекомендую слушателям моих семинаров в этих случаях устанавливать соотношение 80 % к 20 % в пользу технической оценки. Такая пропорция может быть использована, например, тогда, когда вы заказываете аудит плюс финансовый анализ плюс составление бизнес-плана. И фирма «ФБКА» давно убедила своих постоянных партнёров в том, что это – самый оптимальный подход.

  

  
    14 нововведений нового закона «О бухгалтерском учете»

    29 ноября 2011 года Совет Федерации утвердил новый закон «О бухгалтерском учете». Закон вступает в силу лишь с 1 января 2013 года.

    С моей точки зрения заслуживают внимание 14 нововведений, о которых нужно знать и к ним изначально подготовится!

    1. С 1 января 2013 года компании-упрощенцы обязаны вести бухгалтерский учетна общих основаниях.

    2. Адвокаты и нотариусы будут вести бухгалтерский учет.

    3. Директор может вести учет лично, но только при одном условии – компания, которую он возглавляет, относится к субъектам малого и среднего предпринимательства (п. 3 ст. 7).

    4. Открытые акционерные общества, страховщики, пенсионные фонды и т. д, (п. 4 ст. 7). Должны иметь Главного бухгалтера или «Иное должностное лицо». Ведущее учет в таких предприятиях, должны:

    • Иметь высшее профессиональное образование (причем любое). При отсутствии профильного образования стаж должен составлять не меньше 5 из последних 7 лет;

    • При наличии высшего профессионального образования по специальности бухучет и аудит иметь стаж работы связанной с ведением учета, составлением бухотчетности либо аудитом не менее трех из последних пяти лет.

    • не иметь не снятой или не погашенной судимости в сфере экономики (во всех остальных сферах иметь судимость можно) – ну это вообще, мне кажется, нарушает все, что возможно!

    5. Другие лица, которым поручено ведение учета (физикам или предпринимателям). А если учет ведет сторонняя фирма, то в ее штате должен быть хотя бы один человек, соответствующий этим требованиям. Причем с ним должен быть заключен именно трудовой, а, не, например, гражданско-правовой договор.

    6. Что будет, если мы с вами нарушим вывод 4 и 5 (все что я перечислил выше)? Ничего не будет (ответственность не прописана).

    7. Если по состоянию на 1 января 2013 году учет уже ведется лицом, которое не соответствует высоким законодательным требованиям (п. 2 ст. 30). Например, человеком без образования, стажа и имеющему судимость за экономические преступления. Раз он приступил к учету – пусть продолжает.

    8. Насчет первичных документов. Любой документ может быть разработан компанией. Есть его форма в альбомах или нет, не важно. Главное, чтобы документ содержал ряд обязательных реквизитов (ст. 7). Данные нововведения не коснулись бюджетников. У них все останется по прежнему.

    9. Руководитель компании обязан утверждать формы всех первичных документов. Независимо оттого какой используется бланк – унифицированный или нет. Для меня понятно, когда внутренние документы! Но если ТТН утвердить, и другой ее тоже утвердит, просто будет непонятно, что кто имел ввиду!

    10. Первинка может быть составлена в электронном виде. Теперь это прямо предусмотрено законом (п. 5 ст. 9). Такой документ должен быть подписан электронной цифровой подписью. Правда по требованию неких «государственных органов» компания обязана распечатать электронный документ на бумажке.

    10. Некоторые поправки коснулись изымаемой первинки.

    По старому закону компания могла сделать с нее копии лишь с высокого «разрешения и в присутствии представителей органов, проводящих изъятие документов» (п. 8 ст. 9). По новому закону без этого разрешения можно будет обойтись (п. 8 ст. 9).

    11. В новом законе нет перечня, когда нужно проводить инвинтантаризация, но есть ссылка на положения, в частности Положение по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации (утв. приказом Минфина России от 29.06.1998 № 34н). Если в него какие либо изменения внесены не будут, то перечень случаев «обязательной инвентаризации» вы найдете в пункте 27 этого документа.

    12. Результаты контрольного мероприятия, вносятся в том месяце, в котором были обнаружены ошибки.

    В настоящее время их нужно учесть в месяце окончания инвентаризации, а по годовой инвентаризации в отчетности за год. Что вступает в противоречие.

    13. Половина закона, посвящена стандартам бухгалтерского учета их разработки, утверждения. Только вот основа будет МСФО, спрашивается, а чего напрыгаться-то.

    МСФО и Разъяснения МСФО вступят в силу на территории нашей страны со дня их официального опубликования в журнале «Бухгалтерский учет». В числе признанных оказались стандарты по представлению финансовой отчетности, учетной политике, изменениям в бухгалтерских оценках. Кроме стандартов, признаны 26 Разъяснений МСФО.

    (Приказ Минфина РФ от 25.11.2011 № 160н)

    14. Кроме того, в главе «Общие требования к бухгалтерскому учету» нового ФЗ появились следующие статьи, касающиеся бухгалтерской отчетности, составляемой в особом порядке:

    • Статья 16 – «Особенности бухгалтерской (финансовой)отчетности при реорганизации юридического лица»;

    • Статья 17 – «Особенности бухгалтерской (финансовой) отчетности при ликвидации юридического лица»;

    Статья об особенностях бухгалтерской отчетности при реорганизации юридического лица регламентирует формирование отчетности реорганизуемого юридического лица и возникшего в результате реорганизации юридического лица.

    Так, согласно п. 4 ст. 16, последняя бухгалтерская отчетность реорганизуемой компании, должна включать данные о фактах хозяйственной жизни, имевших место в период с даты утверждения передаточного акта (разделительного баланса) до даты государственной регистрации последнего из возникших юридических лиц (даты внесения в ЕГРЮЛ записи о прекращении деятельности присоединенного юридического лица).

    На основании последней бухгалтерской отчетности реорганизуемой организации и утвержденного передаточного акта составляется первая бухгалтерская отчетность возникшей организации.

    Возникшее в результате реорганизации юридическое лицо, за исключением организаций бюджетной сферы, должно составить первую бухгалтерскую отчетность по состоянию на дату его государственной регистрации, если иное не установлено федеральными стандартами (п.6 ст. 16 нового ФЗ).

    Что касается ликвидации организации, то согласно п. 4 ст. 17 нового ФЗ, последняя бухгалтерская отчетность составляется на основе утвержденного ликвидационного баланса и данных о фактах хозяйственной жизни, имевших место в период с даты утверждения ликвидационного баланса до даты внесения в ЕГРЮЛ записи о ликвидации юридического лица.

    Выводы:

    Кроме того, что у нас с налогами не так все чисто сейчас, бизнес будет испытывать проблемы и с бухгалтерами; некоторым вообще придется поменять работу!

    А смысл перехода на МСФО с одной стороны очевиден, а с другой стороны наш бухучет превратился в инструмент, который мешает бизнесу и стал средством дополнительных сборов!

  

  
    Организация конкурса для выбора аудитора и консультанта

    «Я подыскиваю главного бухгалтера. Ты собираешься жениться. Он покупает крутую тачку. Мы выбираем президента. Принцип один. Выборы – это рациональный процесс, где окончательное решение всегда принимается под воздействием эмоций».

    Юрий Тестоедов, персонаж романов «Аудитор», «Консультант»Проведение конкурсов (тендеров) для определения исполнителей важных услуг– широко распространённая ныне практика. Так работают все солидные организации в странах рыночной экономики. Опыт организации таких конкурсов накоплен огромный. Его обобщение позволяет нам предоставить чёткий алгоритм принятия решений при организации конкурса.

    Он включает в себя несколько этапов.

    Итак, вы учли наши предложения. Конкурс организован и проведён по всем правилам. Предложениям партнёров даны объективные оценки. Наступает решающий момент, вы делаете окончательный выбор. Будет ли он полностью рациональным? Конечно, нет! Нужно учесть и эмоциональную составляющую нашего сознания. При прочих равных условиях лучше работать с близкими тебе по духу людьми.

    Человеческий фактор продолжает действовать даже в суровых условиях рыночных джунглей. Я в этом убеждён на 100 процентов.

    Надёжные партнёрские отношения между аудиторско-консалтинговой фирмой «ФБКА» и её клиентами складываются в тех случаях, когда мы находим общий язык с руководителями и специалистами компании-заказчика. И такие отношения сохраняются на долгие годы.

    Этапы подготовки конкурса:

    • создаётся конкурсная комиссия;

    • готовится положение о проведении конкурса;

    • формируется узкий перечень наиболее подходящих кандидатов в пределах 8-10 фирм-соискателей;

    • кандидатам направляются приглашения для участия в конкурсе и техзадания;

    • проводится оценка полученных предложений;

    • проводятся переговоры о заключении контракта.

    Кроме положения о проведении конкурса мы рекомендуем подготовить пакет основных документов:

    • письмо-приглашение;

    • оценочный ЛИСТ;

    • отчет оценочной комиссии;

    • образец техзадания;

    • письмо-уведомление победителю конкурса.

    Ключевой этап подготовки конкурса – формирование шорт-листа, в который войдут наиболее подходящие на взгляд организатора претенденты. При составлении такого списка требуется учитывать информацию по следующим направлениям:

    • характер деятельности, наличие лицензий, штат сотрудников, организационная структура;

    • общий опыт работы, участие в аналогичных проектах за последние годы;

    • объем реализации аудиторских и консалтинговых услуг.

    Обобщив эту информацию, можно сформировать шорт-лист. Но выбор этот делается с учётом следующих принципов:

    1. Значимость задачи должна быть адекватна затратам на процесс отбора. Выполнение разового поручения для достижения локальной цели, например, оптимизации конкретного налога, допускает приглашение самостоятельно работающего специалиста. Но если масштабы работы вашей компании требуют наличия постоянного партнёра – лучше подыскать надёжную аудиторскую компанию.

    2. Соответствие возможностей исполнителя потребностям заказчика. Если ваша компания входит в число лидеров российского масштаба – отбор надо вести среди сотни ведущих аудиторско-консалтинговых фирм страны. Нарушение соответствия в «весовой категории» заказчика и исполнителя неизбежно приведёт к дисбалансу в их взаимоотношениях.

    3. Наличие дополнительных ресурсов аудиторско-консалтинговой компании. Даже небольшая фирма может обладать солидными связями в профессиональном мире аудиторов и в бизнес-сообществе. Плюс умение грамотно использовать узких специалистов для решения масштабных задач.

    4. Соответствие затрат результатам. Принцип очевидный, но его необходимо использовать в любом случае. Особенно при анализе предложений вашего партнёра.

    Обратите внимание на то, что техническое задание необходимо разработать до того, как участники конкурса начнут высылать свои предложения. Техзадание можно разработать как собственными силами, так и с привлечением сторонних консультантов. Но лицо, разрабатывающее техзадание, само не должно принимать участие в конкурсе.

    Грамотный специалист может внести в текст несколько незаметных на первый взгляд положений, которые позволят выиграть конкурс ему самому. Окажетесь ли в выигрыше вы сами? Очень спорно.

  

  
    Оценка предложений аудиторов и консультантов

    «Мужчины, даже самые умные, не способны объективно оценить женщину. Посмотри на меня, что ты видишь: высокую длинноногую самку человека с чертами лица, как с обложки глянцевого журнала. Дорогой прикид, приятный парфюм. И всё? А то, что я– крутой специалист по международным финансам и уже три года занимаю должность управляющего банком, тебя это интересует в последнюю очередь»

    Ольга Кузнецова, персонаж романов «Аудитор», «Консультант» и «Советник»Обозначим критерии, которые позволят нам объективно оценить предложения, поступившие от аудиторских и консультационных компаний. Разобьём их на четыре группы:

    1. Общая характеристика фирмы с учётом опыта работы на рынке.

    2. Квалификация и опыт работы её сотрудников.

    3. Способ и качество методики работы фирмы.

    4. Финансовые аспекты предложения.

    Первый параметр мы рассмотрим сейчас. Остальные разберём отдельно.

    Оценка первых трёх параметров должна проводиться с использованием их процентных долей. Вес каждой доли нужно устанавливать для каждой конкретной фирмы отдельно. Но при дальнейшем анализе их менять уже нельзя.

    Для примера: мы устанавливаем, что общая характеристика фирмы имеет вес в 30 %, квалификация и опыт сотрудников «тянут» на 50 %, а способ и качество методики работы фирмы «весят» 20 %. Но оптимальным, на наш взгляд, является следующая «процентовка»:

    • общая характеристика фирмы —40 %;

    • квалификация и опыт сотрудников – 30 %;

    • способ и качество методики – 30 %.

    Члены оценочной комиссии по каждому пункту выставляют оценки по стобалльной шкале, которая может быть адаптирована к привычной нам с вузовских времён четырёхбалльной системе: «неуд» – 0-24; «удовл» – 25–49; «хор» – 20–75; «отл» – 75-100.

    Каждый член комиссии выводит среднее арифметическое таких оценок. Конечный результат мы получим, выводя среднее арифметическое из оценок, выставленных всеми членами конкурсной комиссии.

    Характеристика фирмы может составляться по самым различным параметрам. К предлагаемой нами методике не следует относиться как к догме. Можно вносить собственные параметры. Это же касается и веса отдельных параметров. Но наша методика является результатом многолетней работы на рынке аудиторской компании «ФБКА». Мы именно так привыкли оценивать возможных партнёров, и эта методика практически не давала сбоев.

    Конечная оценка фирмы выводится суммированием баллов по отдельным показателям.

    Время присутствия на рынке и объём клиентской базы (до 12 баллов).

    В особых комментариях здесь нужды нет. Чем больше время существования фирмы и шире клиентская база – тем меньше риск сотрудничества с ней.

    Наличие серьёзных клиентов. Если солидные организации доверяют фирме – это свидетельствует о том, что она достигла достаточно высокого профессионального уровня. Но не помешает информация и о характере заданий, которые фирма выполняет по поручениям таких клиентов.

    Офисное помещение (до 12 баллов). Наличие качественного офиса – свидетельство стабильной работы фирмы и её стремления к дальнейшему развитию. Значит, фирма работает с достаточно большим количеством клиентов, у неё приличный штат сотрудников, руководитель фирмы не собирается в ближайшее время сворачивать её деятельность. При оценке офиса в первую очередь следует обратить внимание на его местоположение.

    Чем больше город– тем большее значение играет этот фактор. А оснащённость офиса современными техническими средствами говорит о том, что здесь могут решать достаточно сложные задачи. Размер офиса должен соответствовать заявленным масштабам деятельности фирмы. Большой офис – свидетельство того, что фирма может выступать и в качестве организационного центра для независимых консультантов.

    Качество рекламно-информационных материалов (до 6 баллов). Уровень профессионализма можно косвенно оценить по качеству буклетов, рекламных материалов. Насколько они информативны? Соответствуют ли они общепринятым мировым стандартам, применяемым к таким продуктам?

    Присутствие в медиа-пространстве (до 6 баллов). Если в СМИ периодически появляются публикации о фирме – это свидетельство её профессионализма. Даже в том случае, когда такие публикации носят заказной характер – это плюс: фирма заботится о своём имидже, не жалеет на это денег.

    Репутация (до 6 баллов). Необходимо собрать доступную информацию о фирме в бизнес-сообществе, попытаться получить рекомендации. Порядочность при ведении дел – весомый капитал современного предпринимателя. Попросите дать оценку работы фирмы у тех её клиентов, для которых она выполняла аналогичные заказы.

    Наличие опыта в интересующей вас сфере (до 12 баллов). Важность этого показателя вроде бы очевидна. Однако не стоит его переоценивать. Всё зависит оттого, какое задание вы хотите поручить фирме, насколько для его выполнения важно знание отраслевой специфики.

    Наличие опыта выполнения аналогичных заказов (до 12 баллов). Следует учесть, что важность этого параметра возрастает вместе со сложностью проекта, и особенно – для выполнения задания, которое носит комплексный характер.

    Методологическая база профессиональной деятельности (до 12 баллов).

    Этот параметр позволяет нам оценить эффективность работы фирмы и способов внутреннего контроля. На что следует обратить внимание:

    • наличие структурных подразделений или групп, которые занимаются разработкой методик оказания услуг, контролем качества;

    • наличие архива и библиотеки, доступность этих ресурсов для сотрудников фирмы.

    Степень независимости (до 6 баллов). Если фирма является «карманной» организацией – следует обратить особое внимание на её профессионализм. Но если вы собираетесь наладить сотрудничество с компанией, которая аффинирует вашего потенциального партнёра – минус может обратиться в плюс.

    Международное признание (до 12 баллов). Уровень такого признания можно оценить, поднимаясь по ступенькам критериев, от менее значительных к более важным. Минимальная ступенька – наличие сотрудников с опытом работы в зарубежных организациях. Вторая ступень – фирма выступает корреспондентом одной из зарубежных структур. Третья ступень – допуск к работе от международных структур, например банков. Четвёртая ступень– наличие совместных проектов с участием зарубежных структур и компаний. И, наконец, высший уровень международного признания: наличие лицензии официального полного члена международной структуры.

    Итак, мы рассмотрели методику оценки фирмы. Предлагаем вам потренироваться в её применении. Попытайтесь оценить аудиторскую компанию «ФБКА». Сообщите нам об этой оценке. Нам интересно ваше мнение.

  

  
    Глава 999

    Вокруг закона с несформировавшейся практикой применения всегда возникает множество споров и непонимания. Более того, если его неисполнение чревато серьезными санкциями, то опасения, а зачастую и паника, неизбежны. Не смотря на то, что вокруг Закона больше вопросов, чем ответов, следует детально проанализировать имеющуюся информацию и принять взвешенное решение. А мы Вам в этом поможем. Итак…

    Суть закона:

    В соответствии с Федеральным законом Российской Федерации от 27 июля 2006 г. Ν152-Φ3 «О персональных данных» (далее ФЗ-152 «О персональных данных»), персональные данные (далее – ПД) подлежат обязательной защите при обработке их с использованием средств автоматизации. Операторы ПД обязаны обеспечить необходимые меры для их защиты в процессе их обработки в информационных системах персональных данных (далее – ИСПД).

    Источники закона:

    В ФЗ-152 «О персональных данных» изменения вносились дважды. Сначала корректировке подверглись статьи 19 и 25 (Федеральный закон Российской Федерации от 27 декабря 2009 г. N363-ФЗ «О внесении изменений в статьи 19 и 25 Федерального закона «О персональных данных»). Если ст. 19 претерпела лишь технические правки, то ч. 3 ст. 25 была изложена в новой редакции:

    Информационные системы персональных данных, созданные до 1 января 2010 года, должны быть приведены в соответствие с требованиями настоящего Федерального закона не позднее 1 января 2011 года».

    Чуть позднее еще 9 поправок внес Федеральный занон Российсной Федерации от 25 июля 2011 г. N261-ФЗ г. Моснва «О внесении изменений в Федеральный занон «О персональных данных». И снова корректировки коснулись сроков приведения в соответствие с ФЗ-152 «О персональных данных», ст. 3 п. 2: «Действие положений Федерального закона от 27 июля 2006 года Ν152-Φ3 «О персональных данных» (в редакции настоящего Федерального закона) распространяется на правоотношения, возникшие с 1 июля 2011 года».

    Сопутствующие документы, сопровождающие реализацию закона:

    Требования к обеспечению безопасности ПД установлены Правительством РФ. (Постановление Правительства Российской Федерации от 17 ноября 2007 г. № 781 «Об утверждении Положения об обеспечении безопасности персональных данных при их обработке в информационных системах персональных данных»). В Положении установлены требования к обеспечению безопасности ПД при их обработке в ИСПД. в частности, п, 3 закреплено, что методы и способы защиты информации в информационных системах устанавливаются регуляторами в пределах их полномочий.

    Регулирует отношения между лицензиатами и лицензирующими органами Федеральный закон Российской Федерации от 8 августа 2001 года № 128-ФЗ «О лицензировании отдельных видов деятельности». Там же дан перечень отдельных видов деятельности, которые подлежат обязательному лицензированию, в том числе деятельность по технической защите конфиденциальной информации (п. 11, ч. 1, ст. 17 закона РФ № 128-ФЗ «О лицензировании отдельных видов деятельности»).

    Порядок лицензирования деятельности по защите ПД утвержден в Постановлении Правительства Российской Федерации от 15 августа 2006 г. № 504 «О лицензировании деятельности по технической защите информации». Там же содержатся требования и условия для соискателя лицензии.

    Сроки и алгоритм действий сотрудников Федеральной службы по техническому и экспортному контролю (далее – ФСТЭК) относительно их полномочий по лицензированию устанавливает Административный регламент ФСТЭИ России по исполнению государственной функции по лицензированию деятельности по технической защите конфиденциальной информации, утвержденный приказом ФСТЭИ России от 28 августа 2007 г. № 181.

  

  
    Кого это коснется?

    Сразу поставим точки на «ί»; нормы ФЗ-152 «О персональных данных» распространяются только в отношении сбора, хранения и обработки персональных данных граждан (физических лиц). Сфера действия закона не распространяют свое действие в отношении юридических лиц или индивидуальных предпринимателей. Но, не смотря на это, не стоит торопится с выводами. Поводом для срочного исполнения требований закона ФЗ-152 «О персональных данных» может стать любой из нижеперечисленных признаков:

    • организация работает с клиентскими базами, содержащими телефоны и адреса;

    • в организации есть отдел кадров, где ведутся личные дела сотрудников (ФИО, паспортные данные и т. д.);

    • организация ведет для налоговых органов учет доходов своих работников;

    • организация развивает бонусные программы и собирает контактные данные клиентов;

    • маркетинговые службы организации используют телефонные базы для привлечения новых партнеров и клиентов.

  

  
    О лицензировании

    Каждый оператор персональных данных имеет право действовать только на основании лицензии на право осуществления деятельности в порядке, установленном Постановлением Правительства № 504 от 15.08.2006.

    К вопросу о терминологии… Необходимо четко понимать, кто же является оператором ПД, а точнее, субъектом ФЗ-152 «О персональных данных».

    Под «Операторами» подразумеваются:

    • юридические лица и индивидуальные предприниматели, осуществляющие сбор, хранение и обработку персональных данных граждан-физлиц;

    • государственные органы всех уровней, осуществляющие сбор, хранение и обработку персональных данных граждан – физлиц (но они под действие закона «О лицензировании» не подпадают).

    В отдельную категорию попадают адвокатские и аудиторские и объединения. Они вообще не имеют права заниматься какой-либо другой деятельностью, но вынуждены вести клиентские базы личные дела своих сотрудников, поскольку состоят с ними либо в трудовых, либо в гражданско-правовых отношениях. И в том и в другом случае они оперируют персональными данными граждан. Здесь складывается замкнутый круг: с одной стороны – персональные данные они используют, значит должны получить соответствующую лицензию, иначе им грозит ответственность вплоть до уголовной за незаконное предпринимательство. Но лицензия выдается на конкретный вид деятельности, а он для вышеперечисленных категорий предусмотрен только один – основной.

    Ответ на этот ребус дан в Решении Федеральной службы по техническому и экспортному контролю от 5 марта 2010 года в связи с изданием приказа ФСТЭИ России от 5 февраля 2010 г. № 58 «Об утверждении Положения о методах и способах защиты информации в информационных системах персональных данных» (зарегистрирован Минюстом России 19 февраля 2010 г., регистрационный № 16456;). В соответствии с абзацем 1 п. 1.3 данного Положения, «оператор, заведомо не имеющий возможности получить лицензию на ТЗКИ (госорган, аудиторские, адвокатские образования и пр.) может назначить должностное лицо для работ по защите информации и нормам права.

    Безусловно, есть компромиссный способ выхода из ситуации – заключить соответствующий договор со специализированной лицензированной организацией на оказание услуг по сбору, хранению и обработке персональных данных. Их уже сегодня в России насчитывается более полутора тысяч. Но такой способ решения проблемы весьма затратный.

  

  
    Причины отсутствия стратегического управления на российских предприятиях

    Довольно распространенной российской практикой сегодня является управление по принципу «доживем до следующего месяца», когда усилия руководства сконцентрированы на текущих проблемах, а стратегические решения принимаются лишь в ответ на существенные изменения во внешней среде, как правило, с ощутимым опозданием, скоропалительно и без соответствующей аналитической подготовки.

    Все компании в условиях жесткой конкуренции быстро меняющейся ситуации должны не только концентрировать внимание на внутреннее состояние дел в компании, но и вырабатывать стратегию долгосрочного выживания, которая позволяла бы им поспевать за изменениями, происходящими в их окружении.

    Если раньше считалось, что большой имеет лучшее шансы победить в конкуренции по сравнению с маленьким, то теперь все более ясным становится факт, что преимущества в конкурентной борьбе получает более быстрый.

    В прошлом многие фирмы могли успешно функционировать, обращая внимание в основном на ежедневную работу, на внутренние проблемы, связанные с повышением эффективности использования ресурсов в текущей деятельности. Сейчас же, хотя и не снимается задача рационального использования потенциала в текущей деятельности, исключительно важным становится осуществление такого управления, которое обеспечивает адаптацию фирмы к быстро меняющейся окружающей среде.

    Ускорение изменений в окружающей среде, появление новых запросов и изменение позиции потребителя, возрастание конкуренции за ресурсы, интернационализация бизнеса, появление новых, зачастую совершенно неожиданных возможностей для осуществления бизнеса, развитие информационных сетей, делающих возможным молниеносное распространение и получение информации, широкая доступность современных технологий, изменение роли человеческих ресурсов, а также ряд других факторов привели к резкому возрастанию значения стратегического управления.

    К сожалению, для большой части российских топ – менеджеров стратегическое управление (планирование) до сих пор остается лишь красивым иностранным термином.

    По мнению авторов Марковой В.Д и Кравченко Н. А., отсутствие на предприятиях России долгосрочного планирования рынков и механизмов соотнесения изменений рыночной среды с внутренними объясняется, несколькими причинами:

    1) В условиях ценовой конкурентоспособности не было острой необходимости в какой-либо серьезной и ресурсоемкой аналитической работе.

    2) С началом реформ экономика страны еще ни разу не пребывала в стабильном состоянии, позволяющем делать надежные долгосрочные прогнозы.

    Сценарии развития согласно отраслевым исследованиям в 1992–1993 гг, предполагали прохождение нижней точки падения промышленного производства в 1995 г., сценарии же 1995 г. опирались на гипотезу, что экономический рост в России начнется в 1997 г. В 1997 г. и первой половине 1998 г. в стране статистически был зафиксирован рост промышленного производства и ВВП, однако финансовый кризис августа 1998 г. снова перечеркнул выдвинутые ранее предположения.

    По различным мнениям, «горизонт прогнозирования» на данный момент в России составляет от полугода до полутора-двух лет. Таким образом, представляется вполне рациональным считать краткосрочными бюджетами квартальные и менее, а долгосрочными – от полугода до года.

    3) Кажущаяся бездонность внешних рынков, выгодный обменный курс и “естественный” запас по издержкам производства по сравнению с западными конкурентами, обусловленный благоприятной структурой цен на ресурсы, особенно энергетические и трудовые, отвлекают внимание большинства руководителей от проблемы избыточности производственных мощностей и низкой эффективности производства.

    Чтобы прежние сбытовые структуры отвечали современным запросам, должно произойти, как минимум, следующее:

    • сформирована новая сеть устойчивых деловых отношений между клиентами и поставщиками, основанная на принципах эффективности хозяйственных взаимосвязей и удовлетворения потребностей рынка и призванная заменить разрушенную систему плановых поставок;

    • выработаны механизмы обработки клиентских запросов и анализа эффективности функционирования сбытовой службы;

    • выработаны и внедрены механизмы, сопутствующие продажам, такие как послепродажная и сервисная деятельность, рекламно-информационная поддержка, система эффективной мотивации сбытового персонала;

    • на основе сформированных потоков внутренней и внешней информации сделать регулярным текущий и перспективный анализ рыночной ситуации, вписанный в управленческие механизмы предприятия;

    • разработаны механизмы активного поиска новых рыночных возможностей предприятия, их оценки и реализации;

    • подготовлено и сформировано звено специалистов, способных осуществлять подобную деятельность на необходимом уровне.

  

  
    Понятие стратегического управления, история становления

    Термин «стратегическое управление» был введен в обиход на стыке 60-70-х годов для того, чтобы обозначить разницу между текущим управлением на уровне производства и управлением, осуществляемым на высшем уровне. Необходимость фиксации такого различия была вызвана в первую очередь изменениями в условиях ведения бизнеса.

    Разработка идей стратегического управления нашла отражение в работах таких авторов, как Frankenhofs and Granger (1971), Ansoff (1972), Schendel and Hatten (1972), Irwin (1974) и др.

    В настоящее время существует множество определений стратегии, но всех их объединяет понятие стратегии как осознанной и продуманной совокупности норм и правил, лежащих в основе выработки и принятия стратегических решений.

    Стратегия – это генеральная программа действий, выявляющая приоритеты проблемы и ресурсы для достижения основной цели. Она формирует главные цели и основные пути их достижения таким образом, что предприятие получает единое направление движения.

    Стратегия должна стать «нитью времени, связывающей прошлое и будущее, одновременно обозначившей путь к развитию».

    В самом общем виде стратегия может быть определена как эффективная деловая концепция (концепция бизнеса), дополненная набором реальных действий, который способен привести эту деловую концепцию к достижению реального конкурентного преимущества, способного сохраняться длительное время.

    Можно указать несколько конструктивных определений, которые были предложены авторитетными разработчиками теории стратегического управления. Шендел и Хаттен рассматривали его как «процесс определения и (установления) связи организации с ее окружением, состоящий в реализации выбранных целей и в попытках достичь желаемого состояния взаимоотношений с окружением посредством распределения ресурсов, позволяющего эффективно и результативно действовать организации и ее подразделениям.

    По Хиггенсу, «стратегическое управление – это процесс управления с целью осуществления миссии организации посредством управления взаимодействием организации с ее окружением».

    Пирс и Робинсон определяют стратегическое управление «как набор решений и действий по формулированию и выполнению стратегий, разработанных для того, чтобы достичь цели организации». Существует еще целый ряд определений, которые делают упор на те или иные аспекты и особенности стратегического управления или же на его отличия от «обычного управления».

    В послевоенные годы управление фирмами практически каждое десятилетие претерпевало существенные изменения. Изменялись условия ведения бизнеса, и перед фирмами вставала задача по-новому решать вопросы достижения целей, по-новому подходить к поиску средств выживания в конкурентной борьбе. И каждый раз понятие стратегического управления фирмой обретало особый смысл, часто противоположный тому, который вкладывался в него ранее.

    Стратегическое управления 50-60-х годов – это долгосрочное планирование производства продукции и освоения рынков. Примерно в это время долгосрочные планы попали в центр внимания при выработке стратегического поведения организации.

    В 70-е годы существенно изменился смысл стратегического выбора. Это уже не фиксация планов производства на долгосрочную перспективу, а выбор, касающийся того, в каком бизнесе находиться, решение по поводу того, что делать с тем бизнесом, который был успешен, но может потерять свою привлекательность вследствие изменения потребительских приоритетов.

    В 80-е годы динамизм внешней среды настолько усложнил задачу своевременной адаптации к тем изменениям, которые происходят во всех сферах общественной жизни, что создание потенциала изменения, способности фирмы должным образом отвечать на вызов со стороны окружения стало центром стратегического поведения фирмы. Сначала стратегическое выполнение, а потом стратегическое управление окончательно свели понимание стратегического поведения фирмы к такому управлению организацией, при котором основой стратегических решений становится выбор относительно поведения фирмы в текущий момент, который при этом одновременно рассматривается и как начало будущего.

    Таким образом, решение определяется возникающими обстоятельствами, но в то же время оно подразумевает, что его выполнение должно не только дать ответ на вызов со стороны окружения, но и обеспечить возможность дальнейшей успешной реакции на изменения, которые произойдут в среде.

    Как видно из материала, изложенного выше, процесс создания и внедрения стратегий обсуждается уже много-много лет. Как он только не назывался – и бюджетированием, и долгосрочным планированием, и стратегическим планированием, и стратегическим рыночным управлением.

    Итак, стратегическое управление – это такое управление организацией, которое опирается на человеческий потенциал как основу организации, ориентирует производственную деятельность на запросы потребителей, гибко реагирует и проводит своевременные изменения в организации, отвечающие вызову со стороны окружения и позволяющие добиваться конкурентных преимуществ, что в совокупности дает возможность организации выживать в долгосрочной перспективе, достигая при этом своих целей.

    Также, можно определить, что стратегическое управление – это процесс принятия и осуществления стратегических решений, центральным звеном которого является стратегический выбор, основанный на сопоставлении собственного ресурсного потенциала предприятия с возможностями и угрозами внешнего окружения, в котором оно действует. Стратегию можно рассматривать, как основное связующее звено между тем, что хочет достичь– ее целями и линией поведения, выбранной для достижения этих целей.

    Стратегическое управление – область деятельности высшего руководства фирмы, главная обязанность которого состоит в определении предпочтительных направлений и траекторий развития организации, постановке основополагающих целей, распределении ресурсов оптимальным образом, использовании всего того, что дают организации конкурентные преимущества.

    Стратегическое управление призвано обеспечивать фирме выживание в долгосрочной перспективе. Выживание в долгосрочной перспективе автоматически означает, что фирма довольно успешно справляется со своими задачами, принося своей деятельностью удовлетворение тем, кто входит в сферу ее делового взаимодействия. В первую очередь это касается покупателей, сотрудников и ее собственников.

    30.01.2008
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    Оценка дана исходя из следующих предпосылок:

    Общие налоговые поступления в рамках ПСН в год – 1,9 млрд, рублей;

    Количество плательщиков ПСН в год – 125 тыс. индивидуальных предпринимателей;

    Количество плательщиков ПСН, не привлекающих наемных работников, – 60 тыс. индивидуальных предпринимателей;

    Средний размер стоимости патента – 15,2 тыс. рублей (1900/125=15,2);

    Средний размер потенциально возможного дохода – 253 тыс. рублей (15,2x100/6= 53);

    Размер фиксированного страхового взноса – 20,7 тыс. рублей;

    Размер стоимости патента, уменьшенный на 50 %, – 7,6 тыс. рублей;

    Оценка размера выпадающих доходов местных бюджетов в под – 456 млн. рублей (7,6x60=456).
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    Автор выражения римский историк Корнелий Непот (94–24 до н. з.), который использовал его в своем жизнеописании фиванского полководца IV в. до н. э. Эпаминонда. Si vis pacem, para helium – так звучит поговорка на латыни. Отсюда и название легендарного пистолета Люгера – парабеллум (готовься к войне)
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    Дуайт Дэвид Эйзенхауэр (англ. Dwight David Eisenhower, в США распространено прозвище Айк, 14 октября 1890,Денисон, Техас-28 марта 1969, Вашингтон) – американский государственный и военный деятель, генерал армии(1944), 34-й президент США (20 января 1953-20 января 1961).
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    Налог на добавленную стоимость (НДС) – косвенный налог, форма изъятия в бюджет государства части стоимости товара, работы или услуги, которая создаётся на всех стадиях процесса производства товаров, работ и услуг и вносится в бюджет по мере реализации. В результате применения НДС конечный потребитель товара, работы или услуги уплачивает продавцу налог со всей стоимости приобретаемого им блага, однако в бюджет эта сумма начинает поступать ранее конечной реализации, так как налог со своей части стоимости, «добавленной» к стоимости приобретенных сырья, работ и (или) услуг, необходимых для производства, уплачивает в бюджет каждый, кто участвует в производстве товара, работы или услуги на различных стадиях.
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    Налоговые ставки (статья 164 НК РФ): Ставка 0 % применяется, например, при реализации товаров, вывезенных в таможенной процедуре экспорта. Ставка 10 % применяется, например, при реализации отдельных продовольственных товаров, товаров для детей, медицинских товаров. Ставка 18 % – основная, применяется во всех остальных случаях.
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    Tax free, такс-фри – система возврата суммы налога на добавленную стоимость (НДС).

    НДС возвращается на покупки, сделанные иностранными гражданами при обратном пересечении границы той страны, в которой они были приобретены. Суммы возврата составляют от 7 до 20 % от суммы покупки, вне зависимости от величины НДС в данной стране. Для юридических лиц также существует система возврата суммы НДС с расходов на зарубежные деловые поездки – Бизнес такс фри (Business Tax free).
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    Морис Лоре (фр. Maurice Laure; 1917-20 апреля 2001) – французский экономист, автор налога на добавленную стоимость.
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    http://ria.ru/economy/20130315/927439138.html
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    См. пункт 2 настоящего письма.
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    См. пункт 2 настоящего письма.
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    Федеральный закон от 08.08.2001 № 129-ФЗ «О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей»
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    Федеральный закон от 07.08.2001 № 115-ФЗ «О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма»
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      		Рецепты не для нас


      		Грустные прогнозы


      		Наши предложения


      		Глава 503


      		Старый знакомец


      		Наша справка


      		Но это ещё не всё…


      		Налоги, инфляция и зарплаты


      		Уклонение и собираемость


      		Не повышать, а тратить


      		Глава 510


      		Немного истории: как это когда-то было


      		Примерные санкции


      		Страшилки большие и маленькие


      		Глава 514


      		Зомби-закон


      		Необычайные критерии


      		Кто это придумал и кому этого не хватало


      		Сами умойтесь!


      		Глава 519


      		Лимит кассе венец


      		Касса без книг и документов


      		Касса малого бизнеса


      		Что можно поправить


      		Особенности обособленной кассы


      		Подводим итоги


      		Глава 526


      		Вот она, заветная десятка


      		Глава 528


      		Бюджет новый – песни старые


      		За чей счёт банкет?


      		Минус инвестиции


      		Россия или Страусия?


      		Что делать, когда потенциальный клиент подводит к мысли, что вы «никто» и звать вас «никак»?


      		Глава 534


      		Один вместо двух – всё равно в три раза больше


      		Долго запрягали – поехали быстро


      		Мрачные перспективы


      		Льготам быть


      		Кто помрёт раньше?


      		Глава 540


      		Учимся у налоговой


      		Кузнецы собственного несчастья


      		Инструменты электронного шпионажа


      		Глава 544


      		Как с нами воюют


      		Какими бывают современные войны?


      		Если завтра она


      		Деньги для победы


      		Оккупационные налоги


      		Налоговая дисциплина


      		Глава 551


      		Судьба нерезидента


      		Огласите весь список


      		Прочие мелочи


      		Налоговая процедура


      		Налог на газ


      		Умеренная социальноориентированная система


      		Глава 558


      		В стране Саудов


      		Кто оплачивает банкет


      		Платят все… но немного


      		Налоги в федеративной монархии


      		Глава 563


      		Мотивируй аккуратно


      		По дороге разочарований


      		Иерархия раздора


      		Пока ещё не поздно


      		В Госдуму внесён законопроект о контроле финансирования партий


      		Глава 569


      		Невозможное возможно… но оно запрещено


      		Окно на Запад


      		Как с этим жить


      		Глава 573


      		Контроль и учёт


      		Контролёры – не под контролем


      		Упадок и разрушение


      		Новые времена – старые нравы


      		Хлеб всему голова


      		Тотальный конец


      		Глава 580


      		Степень крутизны: измеряется в загибах


      		Опошление – или освобождение?


      		Что русскому хорошо


      		Глава 584


      		Разговор по понятиям


      		Почему нам так интересны подотчетные суммы


      		Как выдают деньги


      		Как деньги возвращают


      		Нас пугают, а мы боимся


      		Наш суд – самый гуманный


      		Подотчетные выводы


      		Глава 592


      		Что такое ФРС


      		Откуда деньги берутся?


      		Доллары из воздуха


      		Национализация банковских убытков


      		ФРС – это война


      		Кто оплатит банкет


      		Убить гадину


      		Глава 600


      		Время Эйнштейна


      		Земля: из точки А в точку Б


      		Как живо звучит!


      		Очень биг банг


      		Мыслители о времени


      		Глава 606


      		Вредные родственники


      		Задорные соседи


      		Две империи


      		Арийцы – фашистам


      		Глава 611


      		Наличие теневой экономики


      		Перераспределение налогов от бедных к богатым


      		Инфляция – это незримый налог на бедных


      		Выводы


      		Кто голосует на выборах в России


      		Равенство или справедливость


      		Армия против денег


      		Имущественный ценз отступает


      		Они убивают жирафов!


      		Совершенно серьёзно


      		Политика здравого смысла


      		Глава 623


      		Большая дубинка в умелых руках


      		Бей туземцев!


      		Бей своих!


      		Продукт внутреннего пользования


      		Глава 628


      		Налоговые права и фискальные свободы


      		Цена победы


      		Кризис не тётка


      		Война в радость


      		Что сокращать: налоги или расходы?


      		Триумф рейганомики


      		Очень страшный дефицит


      		Обещания Обамы


      		Налоговые качели в США продолжают раскачиваться


      		Глава 638


      		Заветные 25 слов


      		Глава 640


      		Стратегические силы России


      		Стратегические силы США


      		Всё хорошо… до 2025 года


      		Не спать! Бояться!


      		Военные хакеры и кулак из могилы


      		Убийство малого бизнеса


      		Вопросы председателю Партии налогоплательщиков России Евгению Сивкову по поводу нового Налогового кодекса


      		Глава 648


      		Итак, с чем мы идём на выборы, в чём суть наших предложений


      		Глава 650


      		Грабь награбленное


      		Натуральное налоговое хозяйство


      		В единстве сила


      		После Ленина


      		Глава 655


      		На уровне быта


      		Всему голова


      		Что ещё подорожает весной


      		Пейте, дети, молоко!


      		С мясом – хорошо…


      		Розница? Без разницы


      		Неприятность эту мы переживём


      		Глава 663


      		Красивые легенды


      		Мерзкие родственнички


      		Мы не они, они – не мы!


      		Наука – за эволюцию


      		В утешении религии


      		Глава 669


      		Верить или не верить


      		Всё, как написано


      		Свидетельства мистиков


      		Есть город золотой


      		Что говорят учёные


      		Глава 675


      		Сколько можно… жить?


      		Парад чемпионов


      		Осень патриархов


      		В горах живётся дольше


      		Диета долгожителя


      		Что делать россиянам


      		Стоя на посту


      		Великий пост: запостим и будем поститься


      		Зачем это нужно?


      		Флора без фауны


      		Пост как искусственный голод


      		Постимся с улыбкой


      		Глава 688


      		От белки до рубля


      		Но вот пришли монголы


      		Новые времена – новые налоги


      		Налоги наследников Петра


      		Глава 693


      		Сплошной ужас


      		Кошмарная диарея


      		Глазам своим нужно верить


      		Европа нам не поможет


      		Наши рецепты


      		Глава 699


      		Мы вас похороним!


      		Прикормленные стервятники


      		Мёртвые души


      		Торговля смертью


      		Глава 704


      		Чума на оба ваших дома


      		У нас – хорошая память


      		Черта для чёрта


      		Своего не отдадим


      		Мы любим украинцев


      		Глава 710


      		Очередная новость


      		Заплати за соседа


      		Нам очень холодно


      		Углеводородное несчастье


      		Снова – о том же


      		А как у других?


      		Глава 717


      		…и лично президенту Путину!


      		Плюсы и бонусы


      		Мы доказали всем


      		Грамотная натурализация


      		Тем, кто ждал провала


      		Глава 723


      		Много… много… Ещё больше!


      		Перевёрнутая пирамида


      		Японский НДФЛ


      		Льготы для бизнеса


      		Платят, но не плачут


      		Глава 729


      		Дело спасения утопающих


      		Кредитная наркомания


      		Совет профессионала


      		Наши традиции


      		ХроНАЛОГия событий: 10 фактов из истории России


      		Глава 735


      		Нас хотят успокоить


      		Торможение-занос-падение?


      		Партия разъясняет


      		Валютный суверенитет


      		Глава 740


      		Даёшь сведения!


      		Проверять – надоело


      		Неправильная презумпция


      		Глава 744


      		Ватикан подтверждает


      		Серебряный дракон – золотые деньги


      		Птицеголовые мудрецы Египта


      		Везде то же самое


      		Маленький зелёненький Карл Маркс


      		Глава 750


      		Символ поколения


      		Главное управлять. Неважно, чем


      		Смерть нанотехнологиям


      		Так и живём


      		Глава 755


      		Хитрые цифры


      		Инвестиции против инфляции


      		Глава 758


      		Критика и рекомендации: Греф и Медведев


      		Министр отвечает за деньги


      		Нефть и газ – и ненефть и негаз


      		Плавный вираж


      		Регионы в полном… дефиците


      		Вот вам и качество прогнозов!


      		Откуда Минфин возьмёт деньги


      		Глава 766


      		Немного истории


      		Предпосылки для государственного переворота


      		Ирак, Ливия, Сирия, Украина…


      		Чьими руками будет делаться переворот в России


      		Мятежные партии


      		Невозможное возможно


      		Глава 773


      		Под колпаком и в банке


      		Не в деньгах счастье… Главное – бухучёт!


      		Для чего же нам вводить МСФО?


      		Кому это выгодно


      		МСФО против России


      		Глава 779


      		Платят все


      		Из бюджета – в бюджет


      		Кому это выгодно?


      		Вот эти имена!


      		Разворованные миллиарды


      		Как с этим борются


      		Налог оккупационного режима


      		Бомба по имени НДС


      		Глава 788


      		Он не читал Адама Смита


      		Философия грамотного налогообложения


      		Ум, честь и совесть целой эпохи


      		Китайский Энгельс – тоже «за»


      		Мы вас услышали


      		Полезные традиции


      		Глава 795


      		Нулевой бюджет – мечта пенсионера


      		Экономика должна быть экономной


      		Всё мы делим пополам


      		Льготы – хорошее подспорье


      		Скидки, акции, распродажи


      		Не дайте себя обмануть


      		Садоогород – овощи весь год


      		Здоровье


      		Вещи


      		Глава 805


      		Секс-скандал лучше лагерей


      		Наш ответ Стросс-Кану


      		И всё-таки они возвращаются?


      		Тайм-аут после отсидки


      		Нас пугают


      		А нам не страшно!


      		Глава 812


      		В России – как Америке


      		Предложения главного калибра


      		Налоговые солдаты выполнят приказ


      		Как они возбуждаются


      		По каким правилам играем?


      		Учите матчасть, поручик


      		Демократия здесь не причём


      		Права налогоплательщика: конституция и жизнь


      		Почему, так получилось, что Минфин РФ – против налогоплательщиков


      		Что делать?


      		Глава 823


      		Хроника событий


      		Принцип домино


      		Тушим пожар деньгами


      		Похороны вместо реанимации


      		Презумпция невиновности? Не работает!


      		Кому это выгодно


      		Заложники Центробанка


      		Сдержанный оптимизм


      		Покушение Сбербанка на финансовую систему


      		Глава 833


      		Мы вас проинтегрируем!


      		Бут – отец БАДов


      		Огурцы на Марсе


      		О БАДах


      		Что делать будем?


      		Наш ответ шарлатанам


      		Глава 840


      		Делаем как в Америке


      		Мы никого не учим… И сами не учимся


      		Странная экономика


      		Легализация оффшоров


      		Стимулируем инвестирование регионов


      		Экономика и наука


      		А как же про налоги?


      		Глава 848


      		Жуткая история


      		Следите за руками


      		Технология обмана


      		Откуда берутся высокие цены?


      		Спросим экспертов


      		Как с этим жить?


      		Глава 855


      		Простой вопрос о Конституции


      		Вы не поверите своим глазам!


      		Переменная константа


      		Что там снова Жириновский?


      		Заберите суверенитета, сколько хотите


      		Глава 861


      		Партия власти хочет ещё порулить


      		Хотим как в Америке


      		Дорогу региональной фронде!


      		Партийное обрезание или политическая кастрация?


      		Политика – это не торговля


      		Глава 867


      		Ветераны – но не пенсионеры


      		Хочу много баллов


      		Дефицит Пенсионного фонда России: покроем и перекроем!


      		Нет там никакого дефицита


      		Наши пенсии: национализация или приватизация?


      		Итак, что в сухом остатке


      		НДС платят все


      		Откуда взялся НДС и что это такое?


      		Современный НДС в России


      		Что мы имеем сейчас?


      		Глава 878


      		Приказ Сталина № 227 от 28 июля 1942 года (извлечения)


      		Глава 880


      		Снижается порог уголовной ответственности


      		Обобщения практики применения законодательства Российской Федерации о противодействии легализации (отмыванию) доходов


      		Действия аудитора при оказании аудиторских услуг


      		Действия аудитора при оказании прочих, связанных с аудиторской деятельностью услуг


      		Идентификация клиентов


      		Организация внутреннего контроля


      		Фиксирование и хранение информации


      		Передача информации


      		Школа постепенно может создать такой тип общества, который нам хотелось бы видеть


      		Слишком высокие налоги – это грабёж самого себя. Сила нации уменьшается, когда они платят высокие налоги. И история это подтверждает!


      		Предлагается наделить налоговые органы правом самостоятельно определять суммы налогов


      		Мы то, что мы едим


      		Как это происходит?


      		Социальная среда наших детей


      		Глава 895


      		А теперь спросите себя, хотите ли вы этого?


      		В руках Центрального банка и бухгалтеров судьба России!


      		Вторая сила, правящая миром, после денег – бухучет


      		Для чего же нам вводить МСФО?


      		Полезные факты. Кто разрабатывает МСФО?


      		МСФО противоречат государственным интересам России!


      		Первое: убрали понятия синтетического и аналитического учета!


      		Второе: впервые дали понятие, что такое бухгалтерская (финансовая) отчетность


      		Третье: новое понятие – «Уполномоченный федеральный орган»


      		Четвертое: новое понятие «Стандарт бухгалтерского учета»


      		Пятое: новое понятие «Плана счетов бухгалтерского учета»


      		Шестое: новое понятие «Отчетный период»


      		Седьмое: новое понятие «Руководитель экономического субъекта»


      		Восьмое: новое понятие «Организации государственного сектора»


      		Девятое: дается новое определение «Бухгалтерского учета»


      		О проведении камеральной налоговой проверки


      		1. Платить налоги наличкой


      		2. Рассчитываться с контрагентом наличкой


      		Посвящается отмене налоговой отчетности!


      		В России назрела пенсионная революция – власти не хотят и не могут


      		Права и обязанности субъектов индивидуального (персонифицированного) учета


      		Убери лишнее слово: яхта – сотрудники – зарплата – налоги


      		Глава 918


      		Запрос в налоговую службу


      		Ответ из налоговой службы


      		Запрос в вышестоящую налоговую службу


      		Ответ из вышестоящей налоговой службы


      		Запрос в прокуратуру


      		Ответ из прокуратуры


      		Запрос (ходатайство) через суд


      		Ответ (выдержка из решения)


      		Как не пострадать от «бывших» (Советы налогового консультанта)


      		Числовые галактические модули древних Майя


      		Выездная налоговая проверка: свет в конце тоннеля


      		Выездная налоговая проверка: как себя вести на допросах


      		Если вас пригласили для дачи свидетельских показаний:


      		Выездная налоговая проверка: как получить отсрочку


      		Выездная налоговая проверка: их не зовут, но встречают хлебом-солью


      		Проверяющие уже на пороге. Ваши действия;


      		Требования к документальному оформлению налоговых проверок


      		Глава 936


      		Что проверяют


      		Где проверяют


      		Когда проверяют


      		Количество проводимых проверок


      		Выездная налоговая проверка: как производится отбор фирм, где налоговикам будет, чем «поживиться»


      		Выездная налоговая проверка: неизбежная закономерность или почему они приходят


      		У каждого директора рано или поздно может возникнуть вопрос: как уволить главного бухгалтера?


      		Как обратиться в Постоянно действующий Третейский суд при ООО «ФБКА»


      		Глава 945


      		Откуда дует ветер в паруса яхты под названием «Налог на роскошь»


      		Кто помогает дуть в России


      		Пакет «роскошных» идей
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