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    Все права защищены. Данная электронная книга предназначена исключительно для частного использования в личных (некоммерческих) целях. Электронная книга, ее части, фрагменты и элементы, включая текст, изображения и иное, не подлежат копированию и любому другому использованию без разрешения правообладателя. В частности, запрещено такое использование, в результате которого электронная книга, ее часть, фрагмент или элемент станут доступными ограниченному или неопределенному кругу лиц, в том числе посредством сети интернет, независимо от того, будет предоставляться доступ за плату или безвозмездно.

    Копирование, воспроизведение и иное использование электронной книги, ее частей, фрагментов и элементов, выходящее за пределы частного использования в личных (некоммерческих) целях, без согласия правообладателя является незаконным и влечет уголовную, административную и гражданскую ответственность.

    * * *

  

  
    Глава 2

    Посвящается Сергею Алексеевичу Бессонову

  

  
    1.1. Что общего между проблемами со здоровьем и проблемами с финансами?

    Представьте себе, что вы недовольны своим внешним видом и лишним весом, а вам хотелось бы иметь привлекательную атлетическую фигуру… Проблемы со здоровьем возникли из-за того, что вы ведете малоподвижный образ жизни, злоупотребляете алкоголем, курите, неправильно питаетесь, не занимаетесь спортом. Попытки изменить образ жизни ни к чему не привели. Проблемы одолевают вас уже много лет.

    И вот однажды вы узнаёте, что в ваш город для проведения группового семинара приезжает специалист мирового уровня, который успешно решает именно проблемы, подобные вашим, и рекомендации которого высоко ценятся. Вы приходите на его семинар в числе ста слушателей, испытывающих в той или иной мере схожие проблемы со здоровьем. Но, к разочарованию многих, специалист не предоставил своим слушателям рецепт чудодейственного лекарства, способного в одно мгновение решить все их проблемы. Вместо этого он рассказал, что нужно всего лишь правильно питаться и заниматься спортом.

    Специалист рекомендовал самые обычные продукты, какие имеются у каждого в холодильнике. Главный секрет правильного питания заключается не в продуктах, а в дисциплине. Оказывается, нельзя их употреблять в любое время, в любом количестве и в любом сочетании.

    Что касается занятий спортом, то и здесь наш специалист никаких открытий не совершил: порекомендовал бег и несколько простейших упражнений, знакомых каждому. Для занятий необходимы лишь подходящие одежда и обувь. Но опять он подчеркнул, что в спортивных занятиях главное – это дисциплина, регулярность. Нельзя бросать занятия ни через год, ни через пять лет.

    Специалист гарантировал положительный результат при условии, что слушатель будет соблюдать дисциплину и выполнять все рекомендации. В зависимости от индивидуальных особенностей у кого-то положительный эффект наступит через год, а у кого-то – через три. Но наступит обязательно. Главное – не бросать занятий. Однако такой образ жизни надо будет вести постоянно. Даже достигнув требуемого результата – отличного здоровья и прекрасной фигуры, останавливаться нельзя. Этот результат придется всё время поддерживать. До конца жизни.

    Как вы думаете, сколько из этих ста посетителей семинара дойдут до конца и достигнут желаемого результата? От силы пять – десять человек. Это будут самые мотивированные, самые дисциплинированные люди, страстно желающие добиться и добивающиеся результата.

    Зато остальные найдут сотни причин этого не делать. Одни скажут, что хотят жить и радоваться жизни сейчас, пока молоды и могут жить, как им хочется. Они не против правильного питания и физкультуры, но займутся ими когда-нибудь потом, после возникновения реальных проблем со здоровьем. Другие заявят, что, оказывается, у них дела обстоят не так уж и плохо по сравнению с теми многочисленными участниками семинара, которые выглядели гораздо хуже них. Третьи отговорятся тем, что всё время у них отнимают семья и работа. А четвертым просто лень пару раз в неделю выходить из дома и пробегать несколько километров. Причем многие из посетителей семинара увлеченно начнут выполнять все рекомендации, но через месяц, если не увидят заметных результатов, их энтузиазм постепенно пропадет.

    Любые рекомендации, касаются ли они поддержания здоровья или овладения финансовой грамотностью, оказываются бесполезными, если их не выполнять. В обеих сферах главный секрет кроется в дисциплине. Без ее соблюдения люди растрачивают и здоровье, и деньги.

    Само собой разумеется, что далеко не каждый, кто возьмет в руки эту книгу, по ее прочтении разбогатеет. Сразу хочу предупредить, что мои финансовые рекомендации не имеют всеобщего признания. К тому моменту, когда я начал ее писать, они помогли только одному человеку – мне самому. Но я старался соблюдать дисциплину и выполнял свои собственные рекомендации. И ни разу об этом не пожалел.

    Некоторые прочитают мою книгу один раз (если хватит терпения дочитать ее до конца), положат на полку и забудут про нее. В итоге их жизнь никак не изменится. Лишь 5–10 % читателей смогут найти в себе силы и подчинить себя дисциплине, с тем чтобы извлечь из прочитанного то, что я хотел туда вложить. У них и будут наибольшие шансы достигнуть того результата, которого я искренне желаю всем своим читателям, – стать финансово независимыми.

  

  
    1.2. Книг про деньги много. Зачем я написал еще одну?

    Эта книга с первой до последней строчки посвящена деньгам. Про них написано немало книг. Зачем же мне понадобилось написать еще одну?

    Начнем с того, что в 17 лет я поступил в школу милиции, а по ее окончании стал служить в правоохранительных органах. Работал в милиции, в уголовно-исполнительной системе, в службе по контролю за оборотом наркотиков. В возрасте 36 лет вышел на пенсию, дослужившись до специального звания полковника полиции. Пенсии хватило бы только на питание, скромную одежду и оплату коммунальных услуг для меня одного. Содержать семью на такие деньги было бы уже затруднительно. Но к этому времени я создал себе дополнительный доход, который вместе с пенсией примерно соответствовал моей зарплате полковника полиции. Хотя я не стал миллионером, но стал финансово независимым. Я мог не работать и при этом получал постоянный доход, позволявший мне существовать, не понижая уровня жизни. Кроме того, у меня появилось много свободного времени, которое я мог тратить только на себя. Чтобы убедить самого себя в этом, я на два месяца улетел в Таиланд, где и начал писать первые главы своей книги.

    Такая возможность не возникла сама по себе. Мои мать и отец не были богатыми людьми. Я никогда не слышал от них интересных подробностей про деньги: что это такое, как они работают, как можно их заработать много. Ничего нового про деньги я не услышал ни в средней школе, ни в школе милиции и в институте МВД России, где получал образование. Кое-что любопытное о том, как зарабатывают деньги помимо зарплаты, я узнал, когда начал служить в правоохранительных органах. Там я видел немало примеров дополнительного заработка. Но, как правило, они были связаны с нарушением закона и часто заканчивались для моих бывших коллег тюрьмой. Подобный путь обогащения не показался мне привлекательным.

    Когда мне было уже за 30, я стал внимательнее приглядываться к своим родителям, которые трудились всю жизнь, но, кроме небольшой квартиры, так ничего и не заработали. Стал обращать внимание и на своих старших коллег, уже вышедших на пенсию. В лучшем случае за несколько десятилетий безупречной службы они получили от государства квартиру. Сами заработать на нее они вряд ли смогли бы…

    Я понял, что не хочу встретить свою старость так же, как они. А для того, чтобы встретить старость по-другому, нужны деньги. Однажды я осознал, что знаю про деньги очень немного. Не знал я и самого главного: как сделать так, чтобы они у меня водились в достаточном количестве.

    Я стал интересоваться этим предметом. К тому времени понял, что правоохранительные органы – не то место, где бы я мог задать интересующие меня вопросы о деньгах и получить исчерпывающие ответы. Но первоначальную информацию я всё же получил от моего хорошего друга, с которым мы вместе учились в учебных заведениях МВД России. Он оказался в моем окружении одним из немногих людей, значительно расширивших мой кругозор в области финансовой грамотности. О нем стоит сказать несколько слов.

    Круг его интересов выходил далеко за пределы службы, что является большой редкостью для правоохранительных органов. Например, многие сотрудники, особенно следователи, целый рабочий день проводят за компьютером, печатая документы. А мой любознательный друг разузнал о существовании слепого десятипальцевого метода печати, овладев которым можно набирать текст в несколько раз быстрее и не глядя на клавиатуру. При этом работа на компьютере даже будет приносить удовольствие. Мой друг не поленился, потратил около месяца на освоение данного метода и лично убедился в том, что документ, на который раньше уходило два часа, теперь можно печатать за 30 минут. Будучи человеком, всегда готовым поделиться полезным открытием со своими товарищами, он много раз демонстрировал коллегам все преимущества этого метода печати. Все кивали, соглашались и… расходились по рабочим местам.

    «Как странно, – часто удивлялся впоследствии мой друг, – потратив месяц на овладение методом, они зато потом из восьми часов рабочего времени могли бы экономить как минимум половину! Но ни один так и не захотел научиться! До чего же ленивы люди, даже если это касается экономии их собственного времени». Как показали мои дальнейшие наблюдения, очень многие люди расточительно относятся не только к своему времени, но и к своим деньгам. К слову сказать, я тоже овладел слепым десятипальцевым методом печати на клавиатуре, чем очень горжусь.

    Помимо этого, от своего друга я впервые узнал о существовании иных законных способов заработка, кроме получения зарплаты. Он рассказал мне про акции и биржу. Этому другу я и посвятил данную книгу.

    Кроме литературы про акции и биржу я начал искать в интернете всё, что связано с темой денег. Прочел несколько десятков книг, какие-то показались мне интересными и полезными, какие-то не очень. Некоторые я перечитывал неоднократно и находил каждый раз что-то новое. Некоторые не дочитал и до середины.

    Я начал играть на бирже. Сначала ничего не получалось. Стал анализировать свои ошибки. Прочел всё, что мог найти. Накапливал опыт. Старался избавляться от ошибок. С течением времени стал забирать с биржи денег больше, чем туда приносил.

    Повторяю: я не стал миллионером, но стал финансово независимым. К сожалению, о своей финансовой независимости я задумался довольно поздно. Мне было уже за 30, когда я начал что-то для этого предпринимать. С того времени до момента, когда начал писать свою книгу, прошло немного – около семи лет. Этого времени мне не хватило, чтобы стать миллионером. И меня всё чаще стала преследовать мысль: о чем же ты думал раньше? Почему не начал думать об этом, когда тебе было 20 лет? Или хотя бы 25? Сколько за это время прошло мимо тебя великолепных возможностей заработать, о которых ты даже не подозревал! А ведь они были, эти возможности. Сейчас, задним числом, я хорошо их вижу. Но тогда я действительно о них не подозревал. Потому что тогда мне никто не подсказал, где надо было искать. Теперь я часто задумываюсь о том, как было бы полезно, если бы мне, 18-летнему молодому человеку, кто-то вложил в голову знания, которыми располагаю сейчас. В таком случае я заработал бы гораздо больше денег.

    И я решил написать про деньги книгу, адресованную мне самому – тому 18-летнему парню. В ней я расскажу сам себе о самых полезных, на мой взгляд, книгах, которые прочел. Расскажу несколько вдохновляющих историй о людях, которые добились успеха. Расскажу о своем опыте игры на бирже. Расскажу об ошибках, через которые прошел.

    Вспоминается известный американский фильм «Назад в будущее – 2», где главный герой, оказавшись в будущем, покупает себе спортивный альманах с результатами всех соревнований за последние 50 лет. Он хочет вернуться назад в свое время и, пользуясь этой информацией, заработать себе состояние. Мне бы хотелось, чтобы моя книга стала для молодых читателей своего рода таким альманахом. К сожалению, в ней вы не найдете максимальных и минимальных значений курса акций Сбербанка или курса доллара к рублю на ближайшие 50 лет, позволивших бы вам обогатиться. Здесь нет информации о будущем, есть только информация о прошлом. И тем не менее я считаю эту информацию ценной. Можете мне поверить: если бы книга, которую вы держите в руках, попала ко мне в возрасте 18 лет, я отдал бы за нее гораздо больше, чем вы сейчас. И, вне всякого сомнения, стал бы гораздо богаче.

    Свою книгу я писал не для миллионеров. Когда большинство населения нашей страны станет миллионерами, обязательно напишу для них новую книгу. Эта же предназначена для взрослых людей, которые работают за небольшие деньги от зарплаты до зарплаты, и для молодых людей, которые сейчас учатся, чтобы вскоре пойти работать за небольшие деньги от зарплаты до зарплаты.

    В книге вы не найдете точного рецепта, как разбогатеть, с указанием конкретной суммы, обладателем которой вы станете через определенное количество лет. Задача книги – расширить ваш кругозор в плане финансовой грамотности и научить основным правилам обращения с деньгами. Очень надеюсь, что вы не потратите зря время, прочитав ее.

  

  
    1.3. Три книги, которые я рекомендую прочитать

    Первое, что я считаю необходимым сделать на вашем пути к финансовой грамотности, – это прочитать три книги. Вот их названия:

    1. «Богатый папа, бедный папа»[1]. Авторы – Роберт Т. Кийосаки, Шэрон Л. Лектер.

    2. «Мой сосед – миллионер»[2]. Авторы – Томас Дж. Стэнли, Уильям Д. Данко.

    3. «Путь к финансовой свободе»[3]. Автор – Бодо Шефер.

    О чем эти книги?

    В первой книге «Богатый папа, бедный папа» автор Роберт Кийосаки рассказывает историю своего детства, сравнивая финансовую жизнь собственной семьи и семьи его близкого друга. Глава семьи автора – правительственный чиновник, в книге его называют Бедным Папой. Глава второй семьи – предприниматель, в книге его называют Богатым Папой. Две внешне очень похожие американские семьи среднего класса, живущие в соседних домах. Но Богатый Папа с каждым годом становился всё богаче и создал в итоге крупное состояние, а Бедный Папа ничего, кроме долгов, с годами не приобрел. Автор книги, постоянно сравнивая действия Богатого Папы и Бедного Папы, пытается найти ответ на вопрос: почему, имея одинаковые стартовые возможности и уровень дохода, одни люди богатеют, а другие нет?

    Во второй книге «Мой сосед – миллионер» профессора́ Томас Стэнли и Уильям Данко провели масштабное исследование с целью показать образ среднестатистического американского миллионера. В процессе работы авторов ожидал удивительный сюрприз. Оказывается, образ типичного миллионера, созданный кино и телевидением, значительно отличается от того, каким он является в жизни. Даже если вы не планируете когда-нибудь стать миллионером, эта книга, безусловно, заслуживает того, чтобы ее прочитали. А если планируете, то тем более.

    В третьей книге «Путь к финансовой свободе» немецкий автор Бодо Шефер рассказывает о собственном пути к финансовой свободе, о том, что нужно и чего не нужно делать, если стремишься стать финансово независимым человеком.

    Благодаря любезности белорусского издательства «Попурри», которое от имени правообладателей разрешило мне использовать материалы указанных выше трех книг (мой труд примерно на одну треть состоит из них), вам не придется искать данные издания. Надеюсь, авторы простят меня за то, что я по своему вкусу выделил из их сочинений самое, на мой взгляд, основное и интересное. Некоторые фрагменты я сопровождаю своими комментариями, некоторые комментариев не требуют. В любом случае, помещенных в моей работе материалов вполне хватит для того, чтобы вы поняли основные идеи и суть этих трех книг. А если представленное содержание заинтересует вас всерьез, то, конечно, следует найти книги и прочитать их полностью.

  

  
    2.1. О чем эта книга

    О содержании своей книги рассказывает автор Роберт Кийосаки:

    «У меня было два отца: богатый и бедный. Один был очень образованным и умным человеком с докторской степенью. Он прошел четырехлетний курс бакалавриата за два года. После этого он учился в Стэнфордском, Чикагском и Северо-Западном университетах, продолжая последипломное образование за государственный счет. Другой не закончил даже восьми классов.

    Оба успешно сделали карьеру и усердно работали всю жизнь. Оба много зарабатывали. Но один постоянно боролся с финансовыми трудностями, а другой стал одним из самых богатых людей на Гавайях. Один умер, завещав десятки миллионов долларов семье, благотворительным организациям и церкви. Другой оставил после себя неоплаченные счета.

    Оба были сильными, обаятельными и внушающими уважение людьми. Оба давали мне советы, но советовали не одно и то же. Оба придавали большое значение образованию, но отдавали предпочтение разным предметам.

    Если бы у меня был только один отец, мне пришлось бы принимать его советы или отвергать их. Но у меня было два отца, поэтому я мог делать выбор между противоположными точками зрения: богатого человека и бедного.

    Вместо того чтобы просто принимать или отвергать мнение одного или другого, я стал больше задумываться над их словами, сравнивать их и делать самостоятельный выбор. Проблема была в том, что Богатый Папа к тому времени еще не успел стать богатым, а Бедный Папа еще не успел стать бедным. Карьеры обоих только начинались, и обоим нужно было обеспечивать семьи. Но к деньгам они с самого начала относились по-разному.

    Например, один говорил: “В любви к деньгам – корень всех зол”, а второй: “Корень всех зол – в отсутствии денег”.

    В детстве мне было очень сложно жить под влиянием двух авторитетных отцов. Я хотел быть хорошим и послушным сыном, но они говорили противоположные вещи. Их точки зрения, особенно на деньги, были настолько разными, что мне очень захотелось во всем разобраться. Я начал подолгу размышлять над тем, что говорил каждый из них.

    На такие размышления уходила значительная часть моего свободного времени. Я спрашивал себя: “Почему он так говорит?”, а потом вспоминал слова другого отца и задавал себе тот же вопрос. Конечно, было бы гораздо легче заявить: “Да, он прав. Я с этим согласен”. Или просто отвергнуть его точку зрения: “Старик не знает, о чем болтает”. Но любовь к обоим моим отцам заставляла меня думать и в конце концов выбирать собственное мнение. Привыкая выбирать самостоятельно, я получал больше пользы, чем если бы просто принимал или отвергал единственную предложенную мне точку зрения.

    Одна из причин того, почему богатые становятся богаче, бедные – беднее, а средний класс не вылезает из долгов, заключается в том, что науку о деньгах преподают дома, а не в школе. Большинство из нас получает знания о деньгах от родителей. А что может бедный человек рассказать о деньгах своему ребенку? Он просто говорит: “Ходи в школу и хорошо учись”. Ребенок может окончить школу с отличными отметками, но у него будет финансовое мышление бедняка.

    К сожалению, школы не дают детям знаний о деньгах. Учителя сосредоточиваются на развитии академических и профессиональных навыков, но не финансовых. Вот почему хорошие банковские работники, врачи и экономисты, которые прекрасно успевали во время учебы, могут всю жизнь испытывать финансовые затруднения. Колоссальный государственный долг США во многом объясняется тем, что высокообразованные политики и правительственные чиновники принимают финансовые решения, не имея почти или совсем никаких знаний в области финансово-денежных отношений.

    Сегодня я часто задумываюсь о том, что вскоре произойдет с миллионами людей, которые нуждаются в материальной и медицинской помощи. Они будут зависеть от своих семей или государства. А что произойдет, когда у медицинских и пенсионных фондов закончатся деньги? Как сможет выжить страна, если учить детей навыкам обращения с деньгами будут родители, большинство которых станут (или уже стали) бедными?

    Поскольку на меня оказывали воздействие сразу два отца, я учился у обоих. Мне пришлось задумываться над советами и того и другого, в результате чего я понял, как мысли человека влияют на его жизнь. Например, один отец часто говорил: “Я не могу себе этого позволить”. Второй запрещал даже произносить эти слова. Он настаивал, чтобы я говорил: “Как я могу себе это позволить?” Первая фраза – утверждение, а вторая – вопрос. Первая расслабляет, а вторая заставляет думать.

    Тот из моих отцов, который вскоре разбогател, объяснял, что, как только человек произносит: “Я не могу себе этого позволить”, его мозг автоматически отключается. Он не имел в виду, что нужно покупать всё подряд. Он свято верил в упражнения для мозга, самого мощного компьютера в мире. Он любил повторять: “Мой мозг становится сильнее с каждым днем, потому что я его упражняю. А чем он сильнее, тем больше денег я могу сделать”. Заявление: “Я не могу себе этого позволить”, – он считал верным признаком умственной лени.

    Хотя оба моих отца много работали, я заметил, что, когда речь заходит о денежных вопросах, первый начинает упражнять свой мозг, а второй его усыпляет. Со временем финансовое положение у одного из них становилось всё лучше, а у другого – всё хуже. Примерно так же углубляется разница между тем, кто регулярно посещает тренажерный зал, и тем, кто целыми днями сидит на диване и смотрит телевизор. Правильно подобранные физические упражнения помогают человеку стать здоровее, а умственные – богаче. Мои отцы исповедовали совершенно разные взгляды. Один считал, что богатые должны платить больше налогов, чтобы заботиться о тех, кому повезло меньше. Второй говорил: “Налоги – это наказание для тех, кто работает, и награда для тех, кто ничего не производит”.

    Один отец советовал: “Учись прилежно, и ты сможешь работать в хорошей компании”. Второй говорил: “Учись прилежно, и ты сможешь купить хорошую компанию”.

    Один говорил: “Я небогат, потому что у меня есть вы, дети”. Второй считал: “Я должен быть богатым, потому что у меня есть вы, дети”.

    Один любил говорить о деньгах и делах за обеденным столом. Второй запрещал обсуждать эту тему за едой.

    Один утверждал: “С деньгами действуй осторожно, не рискуй”. Второй говорил: “Учись управлять риском”.

    Один считал: “Наш дом – это наша самая крупная инвестиция и наш самый лучший актив”. Другой утверждал: “Мой дом – это пассив, а если твой дом – это твоя самая крупная инвестиция, значит, у тебя серьезные проблемы”.

    Оба вовремя платили по счетам, но один делал это в первую очередь, а другой – в последнюю.

    Один считал, что о нем всегда позаботится компания или государство. Он всегда интересовался повышением заработной платы, пенсионными фондами, медицинскими льготами, больничными, отпусками и тому подобными вещами. Он не скрывал своего восхищения тем, что два его дяди после двадцатилетней службы в армии вышли в отставку со всеми пожизненными льготами. Ему очень нравилось, что армия дает своим отставникам медицинские льготы и скидки в специальных магазинах. Он был в восторге от университетской системы бессрочных контрактов. Иногда казалось, что для него пожизненное трудоустройство и льготы важнее, чем сама работа. Он часто говорил: “Я не жалея сил работаю на государство, и я заслуживаю эти льготы”.

    Другой верил в полную финансовую самостоятельность. Он был против менталитета “льготников”, который делает людей слабыми и бедными. Он утверждал, что человеку необходима финансовая компетентность.

    Один отец с трудом мог накопить несколько долларов. Другой постоянно инвестировал свои деньги. Первый научил меня писать внушительное резюме, чтобы я мог найти хорошую работу. Второй показал мне, как создавать эффективные бизнес- и финансовые планы, чтобы я мог создавать рабочие места для других.

    Воздействие двух авторитетных отцов позволило мне увидеть, как образ мышления влияет на жизнь человека. Я заметил, что мысли человека действительно формируют его жизнь.

    Например, мой Бедный Папа всегда говорил: “Я никогда не буду богатым”. И это пророчество сбылось.

    Мой Богатый Папа, напротив, всегда считал себя богатым. Он говорил: “Я богатый человек, а богатые так не поступают”. Даже после полного банкротства в результате крупной финансовой неудачи он продолжал называть себя богатым. Он объяснял это так: “Есть разница между бедностью и банкротством. Банкротство – временное состояние, а бедность – постоянное”.

    Еще мой Бедный Папа часто говорил: “Меня не интересуют деньги” или “Дело не в деньгах”. А Богатый Папа утверждал: “Деньги – это власть”.

    Силу наших мыслей трудно измерить или оценить, но я уже в раннем детстве понял, как важно обращать внимание на свои мысли и слова. Я заметил, что причиной бедности моего Бедного Папы были не столько размеры его заработка (ведь он зарабатывал довольно много), сколько его мысли и действия. Поскольку у меня было два отца, я еще маленьким мальчиком старался очень тщательно выбирать, какие из их мыслей сделать своими. Кого мне слушать – Богатого Папу или Бедного?

    Хотя оба относились к образованию и обучению с должным уважением, они не сходились во мнении о целях обучения. Один хотел, чтобы я хорошо учился, получил высшее образование и нашел хорошую работу, чтобы зарабатывать деньги. Он хотел, чтобы я стал адвокатом, бухгалтером или менеджером. Второй советовал мне учиться быть богатым, узнавать, как работают деньги и как заставить их работать на себя. “Я не работаю за деньги! – часто повторял он. – Деньги работают на меня”.

    В девять лет я принял решение слушаться Богатого Папу и узнать от него всё, что он знал о деньгах. То есть я предпочел его науку советам Бедного Папы, несмотря на все его ученые звания и степени».

  

  
    2.2. Урок № 1. Бедные и средний класс работают ради денег. Богатые заставляют деньги работать на себя

    Книга начинается с того, что автор Роберт Кийосаки, девятилетний мальчик, спрашивает своего родного отца, как стать богатым. Его отец, школьный учитель (в книге автор называет его Бедным Папой), не смог дать вразумительного ответа и посоветовал сыну обратиться с этим вопросом к отцу его друга Майка. Роберт, да и сам Майк не поверили, что отец Майка сможет им посоветовать что-то дельное, поскольку тот не имел хорошей машины и красивого дома. Да и выглядел он совсем не как богач. Но, по словам банкира, финансовые дела отца Майка обстояли великолепно. Поэтому маленький Роберт и его друг Майк все-таки решили обратиться за советом о том, как разбогатеть, к отцу Майка. Этого человека автор и называет в своей книге Богатым Папой.

    Богатый Папа выслушал ребят и в качестве первого урока по обогащению предложил им поработать на себя. Работа была очень скучной и заключалась в следующем: каждую субботу в течение трех часов ребята должны были протирать пыль в одном из принадлежащих Богатому Папе магазинов. Оплата составляла 10 центов в час, маленькие деньги даже по стандартам 1956 года, когда всё это происходило.

    Больше никаких разъяснений и уроков по обогащению Богатый Папа не дал. Уже через месяц эта работа за небольшую плату наскучила ребятам, и, раздраженные, они пришли к Богатому Папе с желанием уволиться. А тот неожиданно обрадовался их приходу и сказал, что это и был их первый урок обогащения. Ребята всего один месяц выполняли скучную работу, получая за нее небольшие деньги. А многие взрослые целую жизнь тратят именно так: выполняя скучную работу и получая за нее небольшие деньги, достаточные лишь для обеспечения себя жильем, пропитанием и одеждой. И даже прибавка к заработной плате, о чем мечтают все работающие по найму, коренным образом не меняет эту ситуацию.

    И, если ребята не хотят провести всю свою жизнь, как провели этот месяц, Богатый Папа велел им запомнить одно короткое правило, которое стало Уроком № 1:

    Бедные и средний класс работают ради денег.

    Богатые заставляют деньги работать на себя.

    Вот что пишет автор по этому поводу:

    «В девять лет я увидел, что мне хотят передать свои знания два человека. Оба хотели, чтобы я учился – но разным вещам. Мой высокообразованный Бедный Папа советовал мне идти по его стопам. “Сынок, я хочу, чтобы ты прилежно учился, получал хорошие отметки и потом нашел стабильную работу в большой компании. Только там обязательно должно быть много льгот”».

    Богатый же Папа сказал маленькому Роберту Кийосаки совсем другое:

    «Как я уже говорил, тебе нужно научиться многому. Тому, как заставить деньги работать на себя, учатся всю жизнь. Большинство людей проводят в колледже четыре года, и на этом их образование заканчивается. Я уже понял, что буду изучать деньги всю жизнь, просто потому, что чем больше я узнаю, тем больше мне нужно знать. А большинство никогда этим не занимается. Они ходят на работу, получают зарплату, платят по счетам – и на этом всё. И они еще удивляются, почему у них проблемы с деньгами. Кроме того, они воображают, что проблемы исчезнут, когда у них будет больше денег, и не осознают, что главная причина – в недостаточном финансовом образовании… Они работают много, получают мало денег, цепляясь за иллюзию стабильной работы, и каждый год с нетерпением ждут трех недель отпуска и крошечной пенсии после сорока пяти лет работы».

    После первого урока Богатого Папы девятилетний Роберт, пока еще не понимая почему, твердо запомнил, что человек, который каждый день продает свой труд, то есть ходит на работу, получает зарплату и не подозревает, что жить можно по-другому, – это раб денег и раб того, кто ему их платит. Это путь бедных и среднего класса, но не путь богатого человека. Богатый человек не работает за деньги. Он не раб денег. Он сам владеет рабами – это деньги, которые приносят ему деньги.

  

  
    2.3. Самая серьезная ловушка в жизни

    Богатый Папа говорил, что не надо даже и думать о том, как разбогатеть, до тех пор, пока не уяснишь, что такое «крысиные бега». Он назвал их одной из самых серьезных ловушек в жизни. При этом большинство людей даже не замечают, как в нее попадают, втягиваясь в «крысиные бега»:

    «Нами движут могущественные страх и жадность. Сначала страх оказаться без денег заставляет нас упорно трудиться, а когда мы получаем зарплату, жадность заставляет нас мечтать обо всех прекрасных вещах, которые можно купить за деньги. И тогда образуется порочный круг…

    Они встают по утрам, идут на работу, оплачивают счета, снова встают, идут на работу, оплачивают счета…

    Жизнь людей всегда управляется страхом и жадностью.

    Предложите им больше денег, и они еще быстрее побегут по этому кругу, увеличивая свои расходы. Это я называю крысиными бегами».

    Богатый Папа рассказал ребятам, что сначала люди усердно трудятся, чтобы заработать как можно больше денег. Люди боятся остаться без работы. И это естественно. На что же им тогда жить? Страх – первое чувство, которое движет людьми. Именно он гонит их на работу.

    Как только появляются заработанные деньги, людей начинает одолевать другое сильное чувство – жадность или жгучее желание эти деньги потратить. Человек не остановится, пока всё не потратит. Количество заработанных денег не имеет никакого значения. Кругом столько соблазнов, что тратится ровно столько, сколько заработано. А чаще всего больше, чем заработано. Это вполне осуществимо при помощи кредитов.

    Именно такую ситуацию Богатый Папа называет «крысиными бегами», или же самой большой ловушкой в жизни. Сначала зарабатываем, затем всё тратим. Чем больше зарабатываем, тем больше тратим. Ходим на работу, с годами становимся профессионалами своего дела, благодаря чему зарабатываем гораздо больше. Параллельно с ростом доходов растут наши аппетиты. Сколько бы мы ни заработали, всё потратим.

    Богатый Папа рассказал ребятам о том, насколько сильно и опасно второе чувство – жадность (или желание):

    «Некоторые называют его жадностью, но мне больше нравится слово “желание”. Человеку свойственно желать чего-то лучшего, более красивого, веселого или интересного. Вот почему желание – это еще одна причина, по которой люди работают за деньги. Они желают денег ради удовольствия, которое, как они думают, можно за них купить. Но удовольствие, которое приносят деньги, обычно оказывается недолгим, и вскоре у них возникает потребность иметь еще больше денег, чтобы получить еще больше удовольствия, комфорта, безопасности. Поэтому они продолжают работать, думая, что деньги успокоят их души, мучимые страхом и желанием. Но деньги не могут этого сделать…

    А когда ты станешь старше, твои игрушки будут дороже. Новая машина, яхта и большой дом, чтобы производить впечатление на друзей… Страх выгоняет человека за дверь, а желание заставляет идти на манящий голос. Вот где ловушка».

    Богатый Папа сказал, что люди всю жизнь находятся во власти этих двух чувств: страха и жадности (желания). Но они не хотят себе в этом признаваться:

    «Вместо того чтобы честно признаться себе в своих чувствах, они просто подчиняются им и ни о чем не задумываются. Они ощущают страх и идут работать, надеясь, что деньги развеют его, но этого не происходит. Страх снова начинает их преследовать, и они возвращаются на работу в надежде, что деньги смогут рассеять их страхи, но у них снова ничего не получается. Страх загоняет их в ловушку: они работают, получают деньги, работают, получают деньги и ждут, что страх исчезнет. Но каждое утро они встают, и этот старый страх просыпается вместе с ними. Миллионы людей не спят из-за него по ночам и беспокойно ворочаются в постели. Поэтому они встают и отправляются на работу в надежде, что зарплата уничтожит этот страх, грызущий их души. Деньги управляют их жизнью, но они не хотят этого признавать. Деньги становятся повелителями их эмоций и душ».

    Богатый Папа сказал ребятам, что в первую очередь они должны научиться контролировать свои страх и желание. Если они разбогатеют, не совладав сначала с этими чувствами, то окажутся просто высокооплачиваемыми рабами. Ребятам было по девять лет, и они не вполне понимали смысл его слов. Но Богатый Папа и не настаивал, чтобы они всё понимали. Достаточно было того, чтобы они хорошенько это запомнили. Лишь с годами слова Богатого Папы стали наполняться для ребят смыслом.

    Неожиданно Богатый Папа предложил Роберту и Майку поработать на него бесплатно и при этом сказал:

    «Продолжайте работать, ребята. Но чем быстрее вы забудете о зарплате, тем легче вам будет жить, когда вы вырастете. Используйте свои мозги, работайте бесплатно, и вскоре мозг сам подскажет вам, как сделать гораздо больше денег, чем заплатил бы вам я. Вы увидите то, что недоступно другим людям. Возможности находятся у них прямо под носом. Но большинство людей их не замечают, потому что они ищут только постоянное место с хорошей зарплатой – и этим ограничиваются. Стоит вам увидеть хотя бы одну возможность, и умение замечать их останется у вас до конца жизни. Когда вы овладеете этим навыком, я научу вас еще кое-чему. Усвойте этот урок, и тогда вы сможете избежать самой большой ловушки в жизни».

    Ребята стали трудиться бесплатно. Вместо зарплаты они получили гораздо больше: начали узнавать изнутри, как работает бизнес Богатого Папы:

    «После школы и в выходные мы работали у отца Майка. После работы мы часами сидели с ним за столом, когда он встречался со своими банковскими работниками, юристами, бухгалтерами, брокерами, инвесторами, менеджерами и служащими. Этот человек, который бросил школу в тринадцать лет, теперь отдавал приказы образованным людям. Они безропотно ему повиновались и ежились, когда он был ими недоволен.

    Этот человек действовал вразрез с мнением толпы. Он предпочитал мыслить самостоятельно и презирал принцип “нам нужно делать так, потому что так делают все”. Кроме того, он ненавидел слово “не могу”. Если нужно было от него чего-то добиться, достаточно было сказать: “Не думаю, что вы сможете это сделать”.

    На его совещаниях мы с Майком узнали больше, чем за всё время обучения в школе и колледже. У отца Майка не было традиционного образования, но он владел финансовыми знаниями и поэтому преуспел. Он много раз говорил нам: “Умный человек нанимает людей, которые умнее его”. Возможность многие часы подряд слушать умных людей и учиться у них оказалась для нас с Майком чрезвычайно полезной.

    Но из-за этого мы не могли просто принимать на веру стандартные советы учителей, и это вызывало проблемы. Когда учитель говорил: “Если вы не будете получать хорошие отметки, то ничего не добьетесь в жизни”, мы с Майком иронически поднимали брови. Когда нам приказывали следовать установленным процедурам и не нарушать правил, мы видели, что школа фактически убивает творческое начало в человеке. Теперь мы стали понимать, почему Богатый Папа говорил нам, что школы готовят хороших работников, а не работодателей. Иногда мы спрашивали учителей, как применить на практике те или иные знания или почему нам никогда ничего не рассказывают о деньгах и о том, как они работают. На второй вопрос нам часто отвечали, что деньги не имеют значения и, если мы будем хорошо учиться, всё остальное приложится. Чем больше мы узнавали о силе денег, тем больше отдалялись от учителей и сверстников.

    Мой образованный папа никогда не ругал меня за отметки, но мы начали вести споры о деньгах. К тому времени, как мне исполнилось шестнадцать, я обладал куда более прочными финансовыми знаниями, чем родители. Я мог вести бухгалтерские книги, имел опыт общения с бухгалтерами из налоговой инспекции, адвокатами из разных компаний, банковскими служащими, агентами по продаже недвижимости, инвесторами и многими другими. Мой отец общался только с учителями».

  

  
    2.4. Зачем нужна финансовая грамотность

    Автор пишет:

    «Большинству людей невдомек, что в жизни важно не то, сколько денег вы сделаете, а то, сколько у вас сохранится. Все мы слышали истории о счастливчиках, выигравших в лотерею. Сначала они бедны, потом вдруг становятся богатыми, а затем опять бедными. Они получают миллионы, но вскоре снова оказываются у разбитого корыта. Или вспомните о профессиональных спортсменах, которые в двадцать лет зарабатывают миллионы долларов, а десятью годами позже уже спят под мостом.

    Мне вспоминается история молодого баскетболиста, который год назад был миллионером. А сегодня, всего в двадцать девять лет, он утверждает, что друзья, юрист и бухгалтер отобрали у него все деньги и он вынужден работать за копейки на мойке машин. Его уволили с мойки машин, потому что он отказался снимать во время работы чемпионское кольцо. История этого парня попала в газеты, и сейчас он пытается обжаловать незаконное увольнение, обвиняя работодателя в притеснениях и дискриминации. Он говорит, что кольцо – это всё, что у него осталось, и, если ему запретят его носить, он погибнет.

    Я знаю многих людей, в одночасье ставших миллионерами. И хотя меня радует, что люди становятся богаче, я хотел бы их предостеречь: в долгосрочной перспективе важно не то, сколько денег у вас окажется, а то, сколько вы сумеете сохранить – и на сколько поколений.

    Поэтому, когда меня спрашивают: “С чего мне начинать?” или “Как быстро разбогатеть?”, мой ответ часто разочаровывает людей. Я просто говорю им то, что когда-то говорил мне Богатый Папа: “Если хочешь стать богатым, нужно быть финансово грамотным”.

    Эта мысль вдалбливалась мне в голову всякий раз, когда мы встречались. Как я уже говорил, мой образованный папа всегда подчеркивал, что нужно читать книги, а Богатый Папа утверждал, что мне необходима финансовая грамотность».

  

  
    2.5. Урок № 2. Главный секрет богатых людей

    И вот наконец настало время узнать главный секрет богатых людей. Ребята приготовились внимательно слушать рассказ Богатого Папы. Но секрет обогащения оказался на удивление очень простым:

    «Нужно знать разницу между активом и пассивом и приобретать активы. bЕсли вы хотите быть богатым, – это всё, что вам нужно знать. Это первое и единственное правило. Возможно, оно кажется вам до абсурда простым, но большинство людей даже не подозревают, насколько оно важно. У множества людей появляются финансовые проблемы именно из-за того, что они не понимают разницы между активами и пассивами».

    Это правило – центральная мысль всей книги. Таков Урок № 2. Пока воздержимся от всяких комментариев и просто повторим главный секрет богатых людей еще раз:

    Нужно знать разницу между активом и пассивом и приобретать активы.

  

  
    2.6. Что такое актив и что такое пассив

    Богатый Папа сказал ребятам:

    «Богатые приобретают активы. Бедные и средний класс приобретают пассивы, которые считают активами».

    Ребята решили, что Богатый Папа шутит. Если всё так просто, то почему же все люди не становятся богатыми? Богатый Папа ответил: потому, что люди не видят разницы между активами и пассивами. Если правило предельно простое и понятное, то взрослые в него не верят. Уважают они запутанное и непонятное. Потому что взрослые – умные:

    «Их учили другие образованные люди и профессионалы: банковские работники, бухгалтеры, агенты по продаже недвижимости, финансовые советники и прочие специалисты. Сложность в том, чтобы заставить взрослых забыть всё, что они знают, то есть снова стать детьми. Разумные взрослые часто считают, что им не следует опускаться до обсуждения упрощенных определений».

    Итак, что же такое актив и что такое пассив? Всё очень просто:

    Актив – это то, что кладет деньги в ваш карман.

    Пассив – это то, что вынимает деньги из вашего кармана.

    Определение Богатого Папы сильно отличается от определения, которое приводится в словарях и справочниках по бухгалтерскому учету и финансовому анализу.

    Актив – это то, что приносит постоянный доход. Работа, на которую мы каждый день ходим и за которую получаем зарплату, активом не является. Актив постоянно приносит деньги без нашего участия.

    Пассив – это то, что постоянно высасывает у нас деньги: предметы потребления и роскоши, которые мы покупаем для удовольствия и обладание которыми требует постоянных затрат. К пассивам относятся также кредиты, взятые для приобретения предметов потребления. Ведь кредиты постоянно отнимают у нас деньги. Пассив вынимает деньги из нашего кармана всё то время, пока мы этой вещью владеем, а случается, даже тогда, когда мы уже ею не владеем.

  

  
    2.7. Как обращаются с деньгами бедные, средний класс и богатые

    Об этом Богатый Папа рассказал ребятам.

    У бедного человека один источник дохода – это его работа или пенсия. Такого дохода едва хватает, чтобы обеспечить себя всем необходимым для жизни. Всё, что зарабатывает, он тратит на аренду или содержание жилья, питание, одежду, развлечения, транспорт. Он не имеет активов, то есть дополнительных источников дохода, приносящих деньги без его постоянного участия. И он не может позволить себе иметь пассивы – дорогостоящие предметы потребления, содержание которых требовало бы постоянных затрат.

    Средний класс отличается от бедных только тем, что размеры его дохода позволяют обеспечивать не только насущные нужды, но и приобретать дорогостоящие предметы потребления. Как правило, это пассивы – квартира или дом в кредит либо в ипотеку, автомобиль в кредит, иные предметы потребления и услуги (мебель, бытовая техника, поездка на курорт) в кредит. Единственный источник дохода – это зарплата, размер которой позволяет обслуживать все кредиты и обеспечивать приемлемый уровень жизни. Расходы среднего класса всегда равняются доходам, а иногда их превышают. Повысились доходы – автоматически повышаются расходы. Всегда найдется «необходимая» вещь, на которую обязательно нужно потратить «лишние» деньги. Финансовая жизнь среднего класса – это круг, замкнутый на усердную работу, предоставляющую средства для приобретения и содержания всё новых и новых пассивов. Из этого замкнутого круга редко удается вырваться.

    Богатые отличаются от всех остальных тем, что имеют активы, доход от которых превышает все расходы. Активы приносят деньги без участия богатого человека. Повторю, что работа – это не актив. Расходы богатого человека всегда меньше его доходов. И вовсе не потому, что у него такие огромные доходы, ведь всегда можно найти, куда их потратить. Просто богатый человек сознательно ограничивает себя в расходах. А на те деньги, что у него остаются, он приобретает новые активы, доставляющие в его карман еще больше денег. Характерно, что сначала богатые приобретают новые активы, то есть инвестируют средства, и лишь после этого тратят оставшиеся деньги для покупки каких-либо товаров и услуг. Они называют такую тактику: «Заплати сначала себе». Потому-то богатые постоянно богатеют.

  

  
    2.8. Как обращаемся с деньгами мы

    Позволю себе немного прокомментировать эти определения Богатого Папы. Задайте себе или своим знакомым простой вопрос: «Что вы станете делать, если у вас будет 10 миллионов рублей?» Многие, кому я задавал этот вопрос, включая когда-то и меня самого, отвечали примерно так: «Я куплю хорошую квартиру или дом, а также дорогой автомобиль и поеду куда-нибудь отдыхать». Как правило, это предел желаний среднестатистического человека.

    Давайте разберем каждое из этих приобретений и оценим, чем оно будет являться – активом или пассивом? И, зная теперь главный секрет богатых людей, выясним: мы поступаем как богатые или же как бедные и средний класс?

    Квартира. Мы платим за саму квартиру, платим и за ремонт в ней. Просторная квартира в современном доме требует соответствующей обстановки: мебель, бытовая техника, различная аппаратура. На всё это нужны деньги. Дорогая квартира часто приобретается в кредит или в ипотеку, которые выплачиваются многие годы. Кроме того, квартиру нужно содержать, оплачивая квартплату, коммунальные услуги, лифт, телевидение, интернет и т. д. Итак, что же получается? Мы отдали деньги за квартиру, ремонт, обстановку. Отдаем деньги за содержание квартиры всё время, пока в ней живем. Приносит ли квартира нам деньги? Если мы живем в ней сами, то не приносит. Что же такое квартира? Это пассив.

    Предвижу возмущенный окрик: «Что же нам теперь, не покупать жилье, а жить на улице?» На возмущение отвечаю: «Жилье, будь то квартира или дом, безусловно, необходимо. Но мы исходим из того, что любое приобретение является либо активом, либо пассивом. И пытаемся, соответственно, определить, чем будет являться наше жилье. Ничто иное нас пока не интересует».

    Квартира и дом могут быть среднего класса, то есть выполнять функции жилья, крыши над головой, обеспечивать достаточно комфортную жизнь для всех членов семьи. Денежные затраты на это приходится делать каждому человеку. А роскошные квартира и дом требуют уже совсем других денег и гораздо более высокого уровня потребления. То же самое относится ко всем другим нашим тратам: на автомобиль и т. д. Я не пытаюсь советовать, нужно или не нужно всё это приобретать, а лишь выясняю, чем будет являться то или иное приобретение: активом или пассивом.

    По сравнению с квартирой расходы на строительство или покупку частного дома могут быть гораздо больше. Дом так же часто приобретается в кредит или в ипотеку. В нем нужно делать ремонт, его нужно обставлять, обогревать зимой и охлаждать летом. Дом, как правило, имеет приусадебный участок, который тоже требует вложений. Содержание дома может оказаться гораздо более затратным, чем содержание квартиры.

    Конечно, дом, как, впрочем, и квартира, способен со временем значительно вырасти в цене. И при его продаже можно выручить гораздо больше денег, чем было затрачено на его приобретение или постройку, а также содержание за всё время эксплуатации. Но когда я спрашивал людей о том, на что они потратили бы 10 млн руб., будь у них такая сумма, то почти все говорили о покупке дома или квартиры. Я уточнял: покупка жилья с целью дальнейшей выгодной перепродажи или с целью неопределенно долгого проживания? Выяснялось, что мало кто на тот момент помышлял о перепродаже. Тогда чем же будет являться для нас дом согласно имеющейся формуле? Дом вынимает деньги из нашего кармана на этапе строительства или покупки. И – всё то время, пока мы в нем живем. Так чем же будет в таком случае дом? Это пассив.

    Теперь, думаю, вы и сами сможете ответить на вопрос: чем будет являться автомобиль – активом или пассивом? Мы тратим деньги при его покупке. Причем если покупаем его в автосалоне, то сразу же после выезда оттуда автомобиль теряет в стоимости около 10 %. Автомобиль нужно обслуживать, его нужно заправлять топливом. Чтобы им пользоваться, нужна страховка. Содержание автомобиля обходится ежегодно в круглую сумму. Если мы используем его не для коммерческих целей, а для личного передвижения, как это чаще всего и бывает, то он, согласно нашей формуле, является пассивом.

    И опять возможен возмущенный вопрос в мой адрес: «Разве богатые не покупают дорогие дома, квартиры и автомобили?» Отвечаю: «Покупают. Но сначала они создают для себя активы – источники доходов, которые позволяют всё это приобрести и содержать. А лишь потом – дорогостоящие предметы потребления».

    Итак, по какой финансовой схеме действует большинство людей, как только у них появляются дополнительные деньги? По образцу денежного потока представителя среднего класса. Редко кто задумывается о приобретении активов. И размер суммы не имеет никакого значения. С тем же успехом будут потрачены и 20 млн, и 30 млн руб. Причину этого Богатый Папа называет однозначно – отсутствие финансовой грамотности. Именно поэтому богатых людей в мире гораздо меньше, чем бедных и представителей среднего класса.

    Богатый Папа рассказал ребятам историю о некоторых очень богатых людях Америки, умерших в нищете. В отсутствие финансовой грамотности большие деньги могут сильно навредить человеку, вместо того чтобы принести пользу:

    «Я начал главу с рассказа о самых богатых людях Америки, чтобы показать, как сильно ошибаются те, кто верит, что деньги решат все проблемы. Поэтому меня передергивает всякий раз, когда я слышу от людей вопросы о том, как им побыстрее разбогатеть. Мне часто говорят: “Я по уши в долгах, поэтому мне нужен способ заработать большие деньги”.

    Но “большие деньги” чаще всего не решают проблему. Они могут ее даже усугубить. Часто деньги делают очевидными самые трагические ошибки, выявляя то, о чем мы даже не подозревали. Поэтому так часто люди, на голову которым сваливается неожиданное богатство (например, наследство, большая прибавка к зарплате или выигрыш в лотерею), вскоре снова возвращаются в такое же, если не худшее, плачевное финансовое состояние. Деньги лишь усиливают эффективность схем денежного потока, которые использует ваш мозг. Если ваша схема работает по принципу “всё, что получаешь, нужно потратить”, то увеличение доходов, скорее всего, просто приведет к росту расходов.

    Наверное, это и породило пословицу “У дурака деньги долго не держатся”…

    Выпускники школ не получают финансовых навыков. Миллионы образованных людей успешно начинают карьеру, но впоследствии сталкиваются с финансовыми проблемами. Они работают всё упорнее, но не могут продвинуться ни на шаг в финансовом плане. Серьезным пробелом в их образовании стало не отсутствие знаний о том, как делать деньги, а незнание того, как ими управлять.

    Я говорю о финансовых способностях – умении правильно распоряжаться деньгами, которые вы заработали, не позволять другим отобрать их у вас, удерживать их у себя как можно дольше и заставлять их работать на вас с максимальной отдачей.

    Большинство людей не понимают, в чем причина их финансовых проблем, потому что они понятия не имеют о денежном потоке.

    Человек может быть высокообразованным, успешным в профессиональном плане и в то же время безграмотным в финансовом отношении.

    Часто такие люди работают больше, чем нужно, потому что научились упорно трудиться, но не научились заставлять деньги работать на себя».

  

  
    2.9. «Крысиные бега»: один из примеров

    Богатый Папа рассказал ребятам типичную историю о том, как люди попадают в замкнутый круг «крысиных бегов»:

    «История жизни упорных тружеников проходит по классическому сценарию. Счастливые высокообразованные молодожены начинают жить вместе в тесной квартире, которую раньше снимал один из них. Им сразу становится ясно, что так они экономят деньги, поскольку теперь вдвоем могут платить за квартиру столько же, сколько прежде платил один.

    Проблема в том, что квартира очень тесна. Они решают накопить денег на дом своей мечты, чтобы можно было завести детей. Теперь у них два источника дохода вместо одного, и они посвящают больше времени карьере. Их доходы начинают расти. По мере увеличения их доходов расходы тоже растут…

    Их доходы увеличились, и они решают купить дом своей мечты. Вместе с собственным домом у них появляется новый налог – на собственность. Потом они покупают новую машину, мебель и бытовую технику, чтобы обставить свой новый дом. В конце концов они обнаруживают, что колонка пассивов в их балансовом отчете заполнена ипотечным кредитом и долгами по кредитным карточкам. И эти пассивы продолжают неуклонно расти…

    Другими словами, они попали в ловушку крысиных бегов. Вскоре на свет появляется ребенок, и они начинают работать еще усерднее. Процесс повторяется: дальнейший рост доходов приводит к повышению налоговых ставок (это называется движением налогового разряда). По почте приходит кредитная карточка. Они используют ее до предела. Им звонят из ссудно-кредитной компании и сообщают, что их главный “актив” – дом – вырос в цене. Принимая во внимание их отличную кредитную историю, компания предлагает им консолидирующий кредит и советует погасить задолженность по потребительскому кредиту, выплатив долг по кредитной карточке, с которого берут высокие проценты. К тому же ипотечный процент вычитается из налогооблагаемой суммы. Они испускают вздох облегчения. Долги по кредитным карточкам погашены. Теперь потребительский долг становится частью закладной на дом. Платежи уменьшаются, потому что они растянули выплату долга на тридцать лет. Такое решение считается очень разумным…

    Мне постоянно встречаются такие пары. Их имена меняются, но финансовая дилемма остается всё той же. Они приходят на мои лекции, чтобы послушать, что я скажу, а затем спрашивают: “Не могли бы вы рассказать нам, как можно заработать большие деньги?”

    Они не понимают, что на самом деле их проблема в том, как они тратят то, что у них есть. Дело в их финансовой безграмотности и непонимании разницы между активом и пассивом.

    Большие деньги редко решают чьи-то денежные проблемы. Проблемы решаются с помощью интеллекта. Один мой друг часто повторяет тем, кто оказался в долгах: “Если ты обнаружил, что выкопал себе яму… перестань копать”».

  

  
    2.10. Является ли дом самым лучшим капиталовложением?

    Чуть выше мы уже коротко разбирали, чем является дом – активом или пассивом. Бедный Папа считал свой дом активом, Богатый Папа – пассивом. Автор книги подробно объясняет, почему, по мнению Богатого Папы, дом является пассивом:

    “Однажды отец сказал мне, что наш дом был его самым лучшим капиталовложением. Когда я объяснил ему, почему не считаю дом хорошей инвестицией, мы с ним крупно повздорили…

    Кроме того, я продемонстрировал ему, какие дополнительные расходы влечет за собой владение домом. Чем больше дом, тем больше расходы на его содержание, и денежный поток уходит через колонку расходов.

    До сих пор многие начинают со мной спорить, когда я заявляю, что дом нельзя считать активом. Я знаю, что для многих людей это не только самое крупное капиталовложение, но еще и самая заветная мечта. К тому же иметь собственный дом лучше, чем не иметь ничего. Но я просто предлагаю свою точку зрения на эту популярную догму.

    Если бы мы с женой решили купить более просторный и дорогой дом, то нам было бы ясно, что это не актив, а пассив, потому что такое капиталовложение заставляет деньги утекать из нашего кармана.

    Вот мои аргументы. Я не жду, что их примут все люди, поскольку дом всегда вызывает много эмоций, а когда речь заходит о деньгах, сильные эмоции, как правило, понижают уровень финансового интеллекта. К тому же я на собственном опыте убедился, что деньги могут сделать эмоциональным любое решение.

    1. Когда мы говорим о домах, я подчеркиваю, что большинство людей всю жизнь работают, чтобы платить за дом, который им не принадлежит. Другими словами, большинство людей через каждые несколько лет покупают новый дом и каждый раз берут новый ипотечный кредит на тридцать лет, чтобы погасить предыдущий.

    2. Даже если ипотечный процент уменьшает налогооблагаемую сумму, все остальные расходы люди оплачивают из своих доходов после вычета налогов, даже после погашения ипотечного кредита.

    3. Родители моей жены пришли в ужас, когда налог, взимаемый со стоимости их дома, поднялся до тысячи долларов в месяц. Это произошло уже после того, как они ушли на пенсию, так что увеличение не соответствовало их пенсионным доходам, и им пришлось переехать.

    4. Дома не всегда повышаются в цене. У меня есть друзья, которые задолжали миллион долларов за дом, который сегодня можно продать лишь за гораздо меньшую цену.

    5. Самые большие потери связаны с упущенными возможностями. Если все ваши деньги вложены в дом, тогда вам, возможно, придется работать больше, потому что деньги постоянно уходят в колонку расходов, вместо того чтобы увеличивать колонку активов. Такая схема денежного потока характерна для среднего класса. Если бы молодая пара с самого начала стала вкладывать больше денег в колонку активов, впоследствии им стало бы легче жить. Их активы увеличились бы и смогли покрывать часть расходов. Но слишком часто дом оказывается лишь средством взять кредит под залог жилья, чтобы покрыть растущие расходы.

    В итоге получается, что решение стать владельцем слишком дорогого дома, вместо того чтобы заняться инвестициями, влечет за собой как минимум три негативных последствия:

    1. Потерю времени, за которое другие активы могли бы повыситься в цене.

    2. Потерю дополнительного капитала, который можно было куда-то инвестировать, вместо того чтобы оплачивать высокие расходы, связанные непосредственно с домом.

    3. Потерю образования. Слишком часто люди считают дом, свои сбережения и пенсионные планы активами. Поскольку у них нет денег на инвестиции, они этим просто не занимаются. То есть они лишают себя возможности приобрести опыт инвестирования. Большинство людей никогда не становятся опытными инвесторами. А лучшие инвестиции, между прочим, обычно предлагаются опытным инвесторам, которые потом уже перепродают их людям, предпочитающим не рисковать.

    Я не пытаюсь никого отговаривать от покупки дома. Я всего лишь хочу сказать, что вам следует понимать разницу между активами и пассивами. Когда я хочу купить более просторный дом, то сначала приобретаю актив, который генерирует денежный поток, достаточный для оплаты стоимости дома.

    Финансовый отчет моего образованного папы очень характерен для человека, попавшего в ловушку крысиных бегов. Его расходы всегда идут в ногу с доходами, и у него не остается денег на инвестирование в активы. В результате его пассивы превышают активы».

  

  
    2.11. Богатство – это…

    Автор книги дал собственные определения активам и пассивам. Есть у него и своя точка зрения на вопрос, что же такое богатство:

    «Богатство – это способность человека какое-то время жить, не работая, то есть, если сегодня я перестану работать, сколько я проживу?».

    И Роберт Кийосаки продолжает развивать свою мысль:

    «В отличие от собственного капитала – разницы между активами и пассивами, которая часто заполняется дорогими безделушками и субъективными мнениями о ценности тех или иных вещей, – понятие богатства позволяет создать достаточно точную систему измерения. С ее помощью можно определить, где я нахожусь по отношению к своей цели – обретению финансовой независимости.

    В то время как собственный капитал часто включает активы, не способные генерировать денежные средства вроде купленных вами вещей, которые сейчас валяются в вашем гараже, критерий богатства позволяет измерить количество денег, которое приносят ваши деньги, и, следовательно, уровень вашей финансовой живучести.

    Богатство – это критерий измерения денежного потока, создаваемого колонкой активов по сравнению с колонкой расходов.

    Рассмотрим это на примере. Предположим, мой денежный поток из колонки активов составляет тысячу долларов в месяц. А мои расходы составляют две тысячи. Насколько же я богат?.. Сколько дней я смогу прожить? Если взять месяц из тридцати дней, моего денежного потока хватит на полмесяца.

    Когда денежный поток, который приносят мои активы, вырастет до двух тысяч долларов в месяц, я стану богатым.

    Другими словами, я богат, хотя у меня пока нет осязаемого состояния. Доходы от моих активов полностью покрывают мои месячные расходы. Если я захочу увеличить свои расходы, то мне прежде всего нужно будет увеличить мой денежный поток, чтобы поддержать этот уровень богатства. Обратите внимание, что на этом этапе я уже не завишу от зарплаты. Я сосредоточился на создании колонки активов, которая принесла мне финансовую независимость. Если сегодня я перестану работать, то денежный поток от моих активов позволит мне покрывать все мои расходы.

    Моей следующей целью становится получение дополнительного денежного потока от моих активов, чтобы эти деньги можно было реинвестировать в колонку активов. Чем больше денег поступает в эту колонку, тем больше она растет. А чем больше растут мои активы, тем больше растет мой денежный поток. И пока мои расходы будут меньше денежного потока от моих активов, я буду становиться всё богаче и получать всё больше доходов от источников, не связанных с моим физическим трудом.

    По мере продолжения этого процесса реинвестирования я буду продвигаться по пути увеличения моего богатства. Нужно только не забывать о следующих простых вещах:

    • Богатые люди покупают активы.

    • У бедных есть только расходы.

    • Средний класс покупает пассивы, которые считает активами».

  

  
    2.12. Кого можно назвать богатым человеком?

    C точки зрения автора книги, богатство относительно. Не существует точной суммы, после накопления которой человек будет считаться богатым. Всё зависит от баланса доходов и расходов.

    Возьмем, к примеру, некоего господина Иванова. Ему 49 лет. Он отличный специалист, работает по найму руководителем высокого уровня в одной крупной корпорации. Его месячная зарплата – 500 000 руб. К тому же он получает прекрасные годовые бонусы, размер которых зависит от результатов деятельности компании. Он ходит на работу в великолепном дорогом костюме. У него в элитном поселке прекрасный двухэтажный дом, взятый в ипотеку. Он и его жена ездят на новых дорогих иномарках, взятых в кредит. Их старший сын учится в одном из учебных заведений Великобритании. Отец полностью оплачивает его обучение и проживание. Господин Иванов привык отдыхать с семьей каждый год на дорогих курортах.

    На поддержание такого великолепного уровня жизни уходит весь доход господина Иванова. Он был бы совсем не против повышения зарплаты хотя бы тысяч на двести, потому что после всех ежемесячных платежей за дом, за услуги садовнику и горничной, за новую бытовую технику и оба автомобиля, а также регулярных денежных переводов сыну в Англию, откровенно говоря, денег не хватает.

    Кроме зарплаты, других источников дохода, то есть активов, приносящих дополнительный доход, у него нет, как и накоплений. Еще два года назад он имел на банковском депозите 5 млн руб., но при покупке дома все эти деньги ушли на уплату первого взноса. Несмотря на высокий доход, сейчас у него не остается лишних денег, которые он мог бы инвестировать в приобретение активов.

    Отличная зарплата, высокое общественное положение, элитное жилье, дорогие автомобили, ежегодный отдых на лучших курортах мира – чего еще можно пожелать? Такой уровень жизни является несбыточной мечтой для миллионов жителей России.

    И возьмем для сравнения некоего господина Сидорова. Ему 52 года. До недавнего времени он занимался малым бизнесом. Его дела шли неплохо, и месячный доход доходил в среднем до 120 000–140 000 руб. Он живет с женой и младшей дочерью-школьницей в благоустроенной трехкомнатной квартире в спальном районе города. Эту квартиру он купил девять лет назад. Одевается он просто, можно сказать, невзрачно. Старший его сын, работающий адвокатом, живет со своей семьей отдельно от родителей и в их материальной помощи уже не нуждается. Господин Сидоров ездит на иностранном автомобиле среднего класса, который он купил пять лет назад. На жизнь у него уходит в среднем не более 40 000–50 000 руб. в месяц. Оставшиеся деньги он всегда откладывал. Несколько лет назад ему досталась по наследству однокомнатная квартира, ее он сдает в аренду. Кроме того, купил еще две однокомнатные квартиры среднего класса и тоже сдает их в аренду. Все вместе три эти квартиры приносят ежемесячный доход в 40 000 руб.

    Владеть собственным бизнесом стало труднее из-за обострившейся конкуренции. Поэтому год назад господин Сидоров решил отойти от дел и продал свою часть бизнеса партнеру за 12 млн руб.

    Этими деньгами он распорядился так: 6 млн руб. положил на депозит в банк под 9 % годовых, что приносит ему 45 000 руб. дохода в месяц, а на 3 млн руб. по совету знакомого брокера купил государственные и корпоративные облигации, доходность которых составляет в среднем 10 % годовых. Облигации приносят ему 25 000 руб. дохода в месяц. И еще на 3 млн руб. по совету того же брокера господин Сидоров купил акции нескольких крупных российских компаний. Благодаря подъему фондового рынка на протяжении года акции подорожали на 20 % и стоят уже 3,6 млн руб. Но знакомый брокер не советует их пока продавать, говоря, что рост может продолжиться.

    Сейчас господин Сидоров работает в своей же бывшей фирме, но уже в качестве наемного работника – заместителем генерального директора по общим вопросам. Его прежний опыт и деловые связи все еще востребованы. За эту работу ему платят 40 000 руб. в месяц.

    Итого общий месячный доход от аренды квартир, депозита, облигаций вкупе с заработной платой составляет 150 000 руб. Как мы знаем, в месяц ему вполне хватает 40 000–50 000 руб. Остающиеся деньги он по привычке инвестирует: пополняет вклад в банке, покупает облигации и акции, думает через год прикупить еще одну квартиру для сдачи в аренду. Каждый год инвестирует примерно 1 млн руб., то есть становится богаче на эту сумму. Раз в год он с женой и дочерью уезжает отдыхать за границу – на морской курорт или в Европу.

    Итак, перед нами господин Иванов, блестящий руководитель в крупной корпорации с отличной зарплатой в 500 000 руб. в месяц, и господин Сидоров, неприметный бывший предприниматель с доходом в 150 000 руб. в месяц. Кто из них богат? И кто из них богаче другого?

    Казалось бы, как их можно сравнивать? Даже по их внешнему виду легко определить, кто из них богат. А если оценить их жилье и автомобили, то все вопросы отпадут сами собой. Конечно, господин Иванов очень богат и, без всяких сомнений, гораздо богаче господина Сидорова.

    Большинство людей решили бы именно так. Но у автора книги «Богатый папа, бедный папа» другое мнение. Сколько времени сможет протянуть господин Иванов, не меняя уровня жизни, если по какой-то причине не сможет трудиться, серьезно заболеет или его сократят на работе? Для господина Иванова это обернется катастрофой. Оказывается, его финансовое положение очень неустойчивое. Он полностью зависит от своей зарплаты и в случае потери работы не сможет даже одного месяца протянуть, не меняя привычного уровня жизни.

    А вот если господин Сидоров вдруг лишится своей работы, то ничего страшного с ним не произойдет. Его пассивный доход от аренды квартир, вклада в банке и облигаций, то есть деньги, ради которых ему не требуется работать, составляет 110 000 руб. в месяц. Привыкшему к довольно скромному образу жизни господину Сидорову, как нам уже известно, в месяц вполне достаточно 40 000–50 000 руб. Даже в случае потери работы ему будет хватать на жизнь, и еще будет оставаться некоторая сумма для того, чтобы продолжать инвестировать. Даже не работая, господин Сидоров сможет долго не менять привычного образа жизни.

    Итак, с точки зрения автора книги, именно господин Сидоров будет считаться богатым человеком. Несмотря на то что его доход более чем в три раза ниже дохода его оппонента, финансовое положение господина Сидорова значительно крепче. Он имеет активы, которые приносят ему доход. У него нет необходимости трудиться ради денег. Он заставил свои деньги работать на себя. Его пассивный доход превышает расходы. Поэтому господин Сидоров богат и с каждым днем становится еще богаче.

  

  
    2.13. Урок № 3. Занимайтесь собственным бизнесом

    Роберт Кийосаки не устает повторять, что у человека, который трудится по найму и постоянно живет от зарплаты до зарплаты, очень мало шансов разбогатеть. При этом абсолютно не важно, на кого он работает: на государство, крупную корпорацию или индивидуального предпринимателя:

    «Финансовые трудности часто являются результатом того, что люди всю жизнь работают на кого-то другого, и у многих после выхода на пенсию не остается практически ничего».

    Богатый Папа раскрыл ребятам следующий секрет богатых людей, преподав им Урок № 3. Он формулируется очень просто:

    Занимайтесь собственным бизнесом.

    Роберт Кийосаки в своей книге не указывает в точности, каким видом бизнеса лучше всего заняться. Лично он значительную часть своего состояния сделал на торговле недвижимостью. В книге приведено немало тому примеров. Но он постоянно подчеркивает, что все мы разные. Живем в разных странах. Обладаем разными знаниями и разными возможностями. Что может получиться у жителя Соединенных Штатов Америки, то может не получиться у жителя Российской Федерации, и наоборот.

    Добрая половина книги «Богатый папа, бедный папа» посвящена рассказу о том, что путь к богатству лежит через собственный бизнес. Я не вижу необходимости цитировать или пересказывать книгу целиком. Будет гораздо лучше, если вы ее прочтете.

    Главный совет Роберта Кийосаки заключается не в том, как купить в одном месте дом или квартиру подешевле, а продать подороже. Вместо этого он настоятельно рекомендует постоянно расширять свой финансовый кругозор, учиться распознавать возможности, которые не видны другим. И, самое главное, не бояться проиграть:

    «Надеюсь, что, когда вы изучите правила, освоите словарь инвестора и начнете строить свою колонку активов, вам станет ясно, что это всего лишь занятная игра, такая же, как многие другие, в которые вам приходилось играть. Иногда вы будете выигрывать, а иногда – учиться на ошибках, но в любом случае игра должна доставлять вам удовольствие. Большинство людей так и не выигрывают, потому что боятся проиграть. Вот почему в детстве я стал с таким пренебрежением относиться к школе. В школе нам говорят, что ошибки – это плохо, и наказывают нас, когда мы их совершаем. Но если присмотреться к механизму обучения, заложенному в человеке природой, становится ясно, что мы учимся на ошибках. Мы учимся ходить, падая. Ни разу не упав, ребенок не научится ходить. То же самое можно сказать и о езде на велосипеде. У меня на коленях до сих пор остались шрамы, но сегодня я сажусь на велосипед и еду не задумываясь. Точно так же обстоит дело с финансовыми навыками.

    К сожалению, большинство людей не становятся богатыми лишь потому, что очень боятся проиграть. Победители не боятся проигрышей. Неудача – это неотъемлемая часть процесса достижения успеха. Люди, избегающие неудач, избегают и успехов.

    Я отношусь к деньгам почти как к теннису. Я старательно играю, ошибаюсь, исправляюсь, делаю новые ошибки, снова исправляюсь и постепенно играю всё лучше. Если я проигрываю, то протягиваю через сетку руку сопернику, улыбаюсь и говорю: “До следующей субботы”…

    Возможность выбирать – это главное, что вызывает у людей желание жить в свободной стране. Мы хотим иметь право выбора.

    Каждый доллар, который попадает нам в руки, предоставляет возможность выбрать свое финансовое будущее – быть богатым, бедным или присоединиться к среднему классу. Скажите мне, на что вы привыкли тратить деньги, и я скажу, кто вы. У бедных людей, как правило, формируются плохие привычки, связанные с тратой денег. В этом плане мне очень повезло, потому что в детстве я очень любил играть в “Монополию”. Никто не сказал мне, что “Монополия” предназначена только для детей, поэтому я продолжал играть в нее, когда стал взрослым. Кроме того, у меня был Богатый Папа, который объяснил мне, в чем разница между активами и пассивами. Поэтому еще в детстве я решил стать богатым и понял, что главное – научиться приобретать активы, настоящие активы. Мой лучший друг, Майк, получил колонку активов в наследство, но ему всё равно нужно было научиться ее сохранять. Многие богатые семьи теряют свои активы в следующем поколении просто потому, что не учат наследников правильно ими распоряжаться.

    Большинство людей не хотят быть богатыми. Этот выбор объясняется тем, что для 90 % населения быть богатыми слишком хлопотно. Поэтому они изобретают всяческие оправдания: “Деньги меня не интересуют”, “Я все равно никогда не стану богатым”, “Мне рано об этом беспокоиться, я еще молод”, “Когда я начну больше зарабатывать, тогда и подумаю о будущем” или “У нас в семье всеми финансами распоряжается муж/жена”. Проблема состоит в том, что эти заявления лишают человека двух вещей: времени, которое является его самым ценным активом, и возможности учиться. Отсутствие денег не оправдывает нежелание учиться. Но жизнь устроена так, что всем нам каждый день приходится выбирать: мы выбираем, как распорядиться своим временем, что сделать со своими деньгами и какими мыслями занять свою голову. Вот в чем заключается сила выбора. Выбор есть у всех. Я выбираю богатство и делаю этот выбор каждый день.

    В первую очередь вам следует заняться инвестициями в свое образование. Дело в том, что единственный реальный актив, который вы имеете, – это ваш ум, исключительно мощный инструмент, который находится в вашем полном и безраздельном распоряжении. После того как мы становимся достаточно взрослыми, каждый волен сам выбирать, чем заполнить свой ум. Вы можете целый день смотреть телевизор, читать журналы о гольфе, ходить на курсы керамики или на семинары по финансовому планированию. Выбор за вами. Большинство людей обычно просто делают инвестиции, вместо того чтобы сначала вложить деньги в обучение инвестированию».

    Конечно же, невозможно, чтобы все люди занимались собственным бизнесом. Так никогда не будет. Роберт Кийосаки и не призывает отказаться от своей работы:

    «Когда я говорю о занятии собственным бизнесом, то имею в виду создание и сохранение сильной колонки активов. Если туда попал доллар, никогда не позволяйте ему уйти. Считайте его своим работником. Главное достоинство денег состоит в том, что они могут работать на вас двадцать четыре часа в сутки и делать это в течение поколений. Трудитесь на своей основной работе, зарабатывайте репутацию надежного сотрудника, но при этом продолжайте строить свою колонку активов.

    По мере усиления вашего денежного потока вы сможете позволить себе какие-то предметы роскоши. Тут очень важно отметить, что богатые люди делают это в последнюю очередь, а бедняки и средний класс обычно с этого начинают. Они покупают большие дома, бриллианты, меха, яхты, потому что хотят выглядеть богатыми. Но когда они начинают выглядеть богатыми, оказывается, что они по уши увязли в долгах. Богатые люди старой закалки, которые создают долгосрочное состояние, начинают со строительства колонки активов. Через какое-то время доход, который поступает из этой колонки, позволяет им покупать предметы роскоши. Представители бедного и среднего класса платят за эти вещи собственным потом, кровью и тем, что они могли бы оставить в наследство детям».

  

  
    2.14. Игра «Денежный поток» (Cashflow)

    Чтобы наглядно представить, как работают в жизни основные правила богатства: «БЕДНЫЕ И СРЕДНИЙ КЛАСС РАБОТАЮТ РАДИ ДЕНЕГ, БОГАТЫЕ ЗАСТАВЛЯЮТ ДЕНЬГИ РАБОТАТЬ НА СЕБЯ» и «НУЖНО ЗНАТЬ РАЗНИЦУ МЕЖДУ АКТИВОМ И ПАССИВОМ И ПРИОБРЕТАТЬ АКТИВЫ», Роберт Кийосаки изобрел и запатентовал обучающую игру. Она называется «Денежный поток» (Cashflow). Существуют настольный и компьютерный варианты этой игры. Коротко расскажу об основных ее принципах на примере компьютерной версии.

    Игра представляет собой упрощенную модель финансовой жизни любого взрослого человека. У каждого игрока имеется следующее:

    1. Доходы

    По условиям игры каждый участник работает и ежемесячно ему выплачивается заработная плата. На начальном этапе игры, как часто бывает в жизни, эти деньги служат единственным источником его существования. Во время игры участник может приобретать активы, которые будут приносить дополнительные доходы помимо заработной платы.

    2. Расходы

    Как и в жизни, каждый игрок несет ежемесячные расходы. В них входят:

    • налоги;

    • выплаты за кредит на дом;

    • выплаты за кредит на автомобиль;

    • выплаты за потребительские кредиты;

    • расходы на детей;

    • иные расходы на жизнь (питание, одежда, развлечения и т. д.).

    3. Активы

    Как мы уже хорошо знаем, к активам относится то, что вкладывает деньги в карман игрока. По условиям игры к активам относятся:

    • денежная наличность;

    • акции;

    • недвижимость;

    • собственный бизнес;

    • иные активы.

    4. Пассивы

    К пассивам относится то, что вынимает деньги из кармана игрока, лежит на нем финансовым бременем и увеличивает графу «Расходы»:

    • дом, купленный в кредит;

    • автомобиль, купленный в кредит;

    • кредитные карточки;

    • банковские займы;

    • иные пассивы.

    Игровое поле выполнено в виде замкнутого круга, разделенного на секторы. Бросив игральные кубики, вы делаете ход вперед на соответствующее количество секторов. Один пройденный круг равен прожитому месяцу. В начале каждого круга вы получаете месячную зарплату и уплачиваете по ежемесячным счетам. На оставшиеся деньги можете покупать активы, которые пополнят вашу графу «Доходы», или пассивы, которые увеличат вашу графу «Расходы». И так круг за кругом. От зарплаты до зарплаты.

    Цель игры – выйти из этого заколдованного круга. Единственное средство – приобрести такое количество активов, чтобы регулярный доход от них (пассивный доход) превышал сумму всех ваших расходов. При этом не важны абсолютные цифры доходов и расходов. Если ваш пассивный доход составляет $1000, а сумма всех расходов не превышает $900 – вы выиграли. Если же ваш пассивный доход составляет $5000 в месяц, но ежемесячные расходы – $6000, значит, вы пока еще не выиграли и должны продолжать движение по замкнутому кругу.

    Если размер вашей заработной платы равен расходам, вы повторяете модель жизни бедного человека либо представителя среднего класса. Всё заработанное вы тратите. У вас не остается денег, чтобы приобрести на них активы, и вы никогда не сможете выйти из заколдованного круга. Роберт Кийосаки называет такой бесконечный путь по кругу «крысиными бегами». В реальной жизни многие ходят по этому замкнутому кругу до самой старости.

    Более того, если у вас нет запаса прочности в виде свободной денежной наличности, любые непредвиденные финансовые затраты, которые довольно часто преподносит игра (и жизнь), загонят вас в непосильные долги. Как только ваши расходы превысят все ваши доходы и вы больше не сможете платить по счетам, вы становитесь банкротом и выбываете из игры.

    Получить шансы на выигрыш можно, если не тратить всё, что заработали, и оставить часть денег для приобретения активов. Остановимся чуть подробнее на активах, при помощи которых можно выиграть:

    1. Акции

    По условиям игры вы можете покупать и продавать акции. Одни и те же акции с течением времени изменяются в цене и могут как значительно подорожать, так и подешеветь. Точно так же акции ведут себя в реальной жизни. Наблюдая за их ценой, вы можете купить их дешево и впоследствии продать дороже, заработав при этом. Но на акциях можно и потерять деньги, дорого купив их и впоследствии продав в неудачное время за полцены. Кроме того, некоторые акции способны приносить пассивный доход в виде дивидендов. Играя в «Денежный поток», вы можете приобрести начальные навыки покупки и продажи акций, не рискуя при этом реальными деньгами.

    2. Недвижимость

    В ходе игры вы можете покупать и продавать коммерческую недвижимость: земельные участки, дома и квартиры. Коммерческая недвижимость предназначена для получения прибыли, которую можно получать двумя способами. Первый – купить подешевле, а продать подороже. Второй способ – это получение пассивного дохода от сдачи недвижимости в аренду. По условиям игры выигрыш возможен только при наличии достаточного пассивного дохода. Поэтому лучший способ добиться победы – приобрести несколько объектов недвижимости, приносящих пассивный доход.

    3. Собственный бизнес

    Также в игре можно покупать и продавать собственный бизнес, получая доход от разницы между его покупкой и продажей, а также в виде пассивного дохода от его работы.

    Для того чтобы приобрести объект недвижимости или иной актив, игроки вправе прибегать к банковским займам, за обслуживание которых необходимо ежемесячно платить. Так, постоянно оценивая риски и балансируя между затратами на приобретение того или иного объекта и возможной прибылью от него, игроки покупают и продают активы, рассчитывая с их помощью одержать победу.

    Роберт Кийосаки большое значение придает наглядности. Любая идея усвоится гораздо легче, если ее можно представить в виде игры. Все основные идеи книги «Богатый папа, бедный папа» реализованы в игре «Денежный поток». Сыграв в нее хотя бы несколько раз, вы быстрее и глубже поймете, о чем Роберт Кийосаки написал свою книгу.

  

  
    2.15. Подведем итоги: основная идея книги

    Из всех работ, посвященных финансовому образованию и прочитанных мной, книгу «Богатый папа, бедный папа» я бы рекомендовал изучить прежде всего. Хотя, признаюсь, когда впервые ее прочитал, то мало что понял. Когда перечитал ее через год, она мне понравилась больше. И после этого я перечитывал и перечитывал ее несколько раз. Не исключено, что лет через пять, снова ее перечитав, я найду в ней нечто новое, на что раньше не обращал внимания. Настоятельно рекомендую внимательно ознакомиться с этой книгой. И не один раз. Роберт Кийосаки написал еще несколько книг из этой серии, в том числе «Квадрант денежного потока» и «Руководство богатого папы по инвестированию». Если вас заинтересует его первая книга, прочтите и другие.

    Моя же книга называется «Основы финансовой грамотности. Краткий курс». В этой её главе я не пытался изложить всё содержание книги «Богатый папа, бедный папа». Если вы четко усвоите Урок № 1: «БЕДНЫЕ И СРЕДНИЙ КЛАСС РАБОТАЮТ РАДИ ДЕНЕГ, БОГАТЫЕ ЗАСТАВЛЯЮТ ДЕНЬГИ РАБОТАТЬ НА СЕБЯ» и Урок № 2: «НУЖНО ЗНАТЬ РАЗНИЦУ МЕЖДУ АКТИВОМ И ПАССИВОМ И ПРИОБРЕТАТЬ АКТИВЫ», я буду считать свою задачу выполненной. Понимая при покупке любой вещи, чем она является: активом или пассивом, вы окажетесь на верном пути. А когда среди ваших покупок будут преобладать активы, приносящие вам дополнительные деньги, окажетесь на пороге богатства. Если же вам удастся перестроить свой мозг так, чтобы он работал в этом направлении, то вы сами придумаете, где найти еще больше денег, лишь бы хватило страстного желания и времени.

  

  
    3.1. О чем эта книга

    Всем известен образ миллионера. У него прекрасная вилла с пальмами и бассейном, коллекция дорогих спортивных автомобилей, белоснежная яхта. Его постоянно окружают толпы репортеров и красивых девушек. Его фотография не сходит с обложек самых популярных глянцевых журналов. Его внешний вид – одежда и обувь из лучших магазинов мира, дорогие часы – наглядное воплощение богатства и успеха.

    Наверное, не каждый из нас лично знаком с миллионером. Но по печатным изданиям и фильмам все мы хорошо представляем его блестящий образ.

    Два американских профессора Томас Дж. Стэнли и Уильям Д. Данко отнеслись к этому созданному СМИ образу миллионера критически. Они решили достоверно выяснить, каков он, настоящий американский миллионер, на самом деле. Как он выглядит, одевается, в каком доме живет, на каком автомобиле ездит. И самое главное: откуда у него взялся этот миллион долларов?

    Авторы взялись за дело всерьез. Они провели групповые и индивидуальные интервью в общей сложности более чем с 500 миллионерами и опросили более 11 000 людей с высокими доходами или крупным состоянием. По просьбе авторов опрашиваемые отвечали на множество вопросов, касающихся финансовой стороны их жизни. Миллионеры заполняли огромные анкеты, отвечая о том, за сколько они купили свои часы, обувь и автомобили.

    Особый интерес у авторов книги вызывали не киноактеры и спортивные звезды с многомиллионными гонорарами, а миллионеры без громких имен, миллионеры в первом поколении, постепенно заработавшие свое состояние тяжелым трудом. Вероятность того, что кто-то из нас станет киноактером под стать Леонардо Ди Каприо или футболистом под стать Криштиану Роналду, очень невелика. Но в то же время, как показано в книге, у любого человека гораздо больше шансов сколотить состояние в один-два и более миллионов долларов, заработанных с нуля более прозаичным путем, нежели съемка в высокобюджетных голливудских фильмах или игра за лучшие футбольные клубы мира. Авторы потратили сотни часов на проведение, расшифровку и анализ подробных интервью с миллионерами в первом поколении, их консультантами и экспертами. Целью работы было выявить основные факторы, благодаря которым люди становятся богатыми.

    Это масштабное исследование продолжалось более 20 лет. В результате него и появилась книга «Мой сосед – миллионер».

    Книга довольно объемная. Для того чтобы передать основную мысль книги, я вынужден цитировать большие куски из нее. Но ведь одна из задач, которую я ставлю перед собой в моей книге, и состоит в том, чтобы ознакомить читателя с содержанием и основными идеями некоторых книг. Поэтому не вижу необходимости обильно разбавлять моими рассуждениями чужие цитаты. Авторы книги сделали эту работу лучше меня. Я лишь взял на себя смелость кое-где вставить свои комментарии. Но думаю, что первое знакомство вызовет у читателя достаточный интерес для того, чтобы найти время и прочитать книгу «Мой сосед – миллионер» целиком. Она этого заслуживает.

  

  
    3.2. Богатые с виду совсем небогатые

    Книга «Мой сосед – миллионер» начинается так. Однажды крупная международная корпорация заказала авторам провести интервью с миллионерами, чтобы выяснить их предпочтения, вкусы и основные потребности. Для этого были арендованы роскошные апартаменты, куда пригласили 10 декамиллионеров (людей, обладающих капиталом в $10 млн и более). Организаторы очень волновались и, стараясь не упасть в грязь лицом перед такими богатыми людьми, устроили встречу по высшему разряду. Было сделано всё, чтобы богачи чувствовали себя в привычной обстановке. Наняли мастеров-кулинаров. Поставили на стол закуски с паштетами четырех видов и тремя видами икры, а также запаслись двумя ящиками коллекционного вина.

    Каково же было удивление организаторов, когда на интервью пришли ничем не приметные люди в обычной заурядной одежде – порядком поношенных костюмах и пальто. По их внешнему виду никто бы не догадался, что эти господа стоят более $10 млн.

    Один из организаторов встречи, вице-президент компании (не миллионер), с удивлением обнаружил, что часы на его руке в десять раз дороже, чем часы на руках его собеседников-декамиллионеров. На деловую одежду, как оказалось, они тратят гораздо меньше денег, чем он. И если у него импортный автомобиль престижной модели, выпущенной в текущем году, то у большинства миллионеров автомобили не новые и лишь у немногих из них есть импортные машины. Большинство же почему-то предпочитает автомобили американского, то есть отечественного, производства.

    Более того, ни один из миллионеров не притронулся к деликатесам на столе. Оказалось, что они дома привыкли вкушать более простую и дешевую еду, чем паштеты и икра. И, к изумлению организаторов встречи, даже дома во время обеда мультимиллионеры не пьют коллекционные вина.

    Это открытие настолько поразило авторов, что, проведя масштабное исследование жизни богатых людей, они решили написать книгу. И вот к какому выводу пришли:

    «80 % американских миллионеров – первое поколение богатых людей. Богатые люди, как правило, ведут образ жизни, который способствует накоплению богатства. В ходе наших исследований мы выявили семь общих черт, которыми обладают все люди, скопившие значительные состояния:

    1. Они живут намного скромнее, чем позволяют средства.

    2. Они эффективно распределяют время, энергию и деньги так, чтобы увеличить свое состояние.

    3. Финансовая самостоятельность для них важнее, чем демонстрация высокого социального статуса.

    4. Родители не оказывали им материальную помощь.

    5. Их взрослые дети финансово самостоятельные.

    6. Они следят за рыночной конъюнктурой.

    7. Они правильно выбрали профессию».

  

  
    3.3. Что означает слово «богатый»

    В своей книге авторы определили порог богатства, начиная с капитала в $1 млн или выше. Что входит в капитал? Денежные средства, а также другие виды имущества, приносящие доход: ценные бумаги, облигации, акции, частный бизнес, коммерческая недвижимость, иные инвестиции, растущие в цене.

    В понятие «богатство» авторы не включают материальные блага и вещи, характеризующие высокий уровень потребления (дом, квартира, автомобиль, драгоценности, мебель).

    Примерно 95 % американских миллионеров имеют капитал от $1 млн до $10 млн. Свою книгу авторы посвятили в основном этой категории богачей, потому что такого результата в накоплении богатства могут достичь многие.

    Далеко не у всех людей, в том числе в России, есть доходы, позволяющие даже теоретически накопить $1 млн. Богатство относительно. Поэтому авторы предлагают в своей книге формулу, позволяющую определить, богаты ли вы на текущий момент или нет. Другими словами, узнать размер капитала, которым вы должны обладать в вашем возрасте и при ваших доходах.

    Для этого нужно ваш годовой доход умножить на ваш возраст. Полученный результат разделить на 10.

    Например, вам 30 лет, вы получаете 30 000 руб. в месяц. Каким будет ваш ожидаемый капитал? 30 000 руб. месячного дохода умножаем на 12 месяцев. Получаем 360 000 руб. годового дохода. Эту цифру умножаем на 30 (ваш возраст). Получаем 10 800 000. И эту цифру делим на 10. Ожидаемый капитал для вас составит 1 080 000 руб.

    Исходя из этой формулы, можно оценивать, насколько богат тот или иной человек. Возьмем для примера господина Иванова, у которого есть 2 млн руб., и господина Сидорова, у которого тоже есть 2 млн руб. Господину Иванову 45 лет, и его месячный доход составляет 110 000 руб. А господину Сидорову 35 лет, и он получает 50 000 руб. в месяц.

    Подставляем данные в формулу и получаем, что ожидаемый капитал для господина Иванова составит: 110 000 × 12 × 45: 10 = 5 940 000 руб. Ожидаемый капитал для господина Сидорова составит: 50 000 × 12 × 35: 10 = 2 100 000 руб.

    И получается, что хотя у обоих по 2 млн руб., но у господина Иванова размер капитала почти втрое меньше ожидаемого, а у господина Сидорова – практически равняется ожидаемому. Из этого можно сделать вывод, что господин Сидоров умеет обращаться с деньгами более эффективно, чем господин Иванов. И, несмотря на то что доход господина Сидорова более чем вдвое меньше дохода господина Иванова (50 000 руб. в месяц против 110 000), именно господина Сидорова следует признать более преуспевшим в деле сбережения и накопления денег. Можно сказать, что господин Сидоров богаче господина Иванова.

    Эту мысль авторы проносят через всю книгу. Важно не то, сколько ты зарабатываешь, а сколько у тебя остается.

  

  
    3.4. «Отличный накопитель богатства» и «плохой накопитель богатства» – кто есть кто?

    Значительная часть книги посвящена детальному описанию и сравнению образа жизни двух категорий людей: «отличных накопителей богатства» (ОНБ) и «плохих накопителей богатства» (ПНБ).

    К категории ОНБ авторы относят тех людей, чей капитал не менее чем вдвое выше ожидаемого. Например, описанный выше господин Сидоров в возрасте 35 лет, получающий 50 000 руб. в месяц, будет считаться ОНБ, если размер его капитала составит: 50 000 × 12 × 35: 10 × 2 = 4 200 000 руб. и более.

    К категории ПНБ авторы относят тех людей, чей капитал в два или более раза ниже ожидаемого. Например, описанный выше господин Иванов в возрасте 45 лет, получающий 110 000 руб. в месяц, будет считаться ПНБ, если размер его капитала составит: 110 000 × 12 × 45: 10: 2 = 2 970 000 руб. или менее.

    Авторы приводят в книге десятки параллельных сравнений двух людей с одинаковыми доходами, но с совершенно разными размерами капитала. Один из них – ОНБ, а другой – ПНБ. Среди самых любопытных результатов своих 20-летних исследований авторы называют выявленный ими резкий контраст характерных черт ОНБ и ПНБ. При одинаковом размере доходов ОНБ – миллионеры, ПНБ – не миллионеры. И при том расточительном образе жизни, который ведут ПНБ, им вряд ли когда-нибудь удастся накопить миллион долларов.

  

  
    3.5. Бережливость, бережливость и еще раз бережливость

    Что же именно позволяет ОНБ накопить миллион долларов? Авторы дают простой ответ: ОНБ живут намного скромнее, чем позволяют им средства.

    Вот ход рассуждений авторов:

    «К сожалению, очень многие судят о людях по вкусам в еде, напитках, одежде, часах, автомобилях и прочем. Для них чем человек выше, тем тоньше его вкус в выборе товаров потребления. А ведь приобрести товар, свидетельствующий о высоком статусе, легче, чем действительно достичь высокого экономического статуса. Кто тратит время и деньги на то, чтобы выглядеть имеющим высокий экономический статус, нередко добивается вполне предсказуемого результата – низкого экономического статуса…

    Бережливость – основа накопления богатства. И тем не менее очень часто в центре восторженного внимания прессы находятся те, кто много тратит. Например, нас окружают бесконечные сенсации из жизни так называемых спортсменов-миллионеров. Да, в малочисленной в целом группе профессиональных спортсменов есть отдельные миллионеры. Если баскетболист высокого класса получает 5 миллионов долларов в год, нет ничего удивительного в том, что его капитал – 1 миллион. Согласно же нашей формуле богатства, человек, зарабатывающий 5 миллионов в возрасте 30 лет, должен стоить не менее 15 миллионов долларов. Сколько высокооплачиваемых игроков в баскетбол владеют состоянием такого масштаба? Мы считаем, что очень немногие. Почему? Потому что большинство их ведет образ жизни гиперпотребителей – и такую жизнь они могут вести до тех пор, пока много зарабатывают. Формально они, может быть, и миллионеры (если их капитал 1 миллион долларов и более), но по другому критерию они намного уступают ОНБ, отличным накопителям богатства».

    Среди вопросов, на который отвечали миллионеры при анкетировании, был и такой: «Можно ли сказать, что ваш супруг/супруга более бережливы, чем вы?».

    Как правило, богатые люди отвечают положительно на этот вопрос. Авторы книги отмечают:

    «Самые лучшие накопители богатства – те, кто не только сам бережлив, но у кого и супруга, как правило, еще более бережлива… Большинство людей никогда не станут первым поколением богачей, если второй член семьи расточителен. Семья не скопит богатства, если один ее член – гиперпотребитель. Это особенно верно в тех случаях, когда один или оба члена семьи создают свой бизнес и пытаются достичь в нем успеха – мало кому удается сочетать привычку к щедрой трате денег с накоплением богатства».

    Кстати, весьма характерная деталь насчет бережливости. Любопытный читатель, возможно, заинтересуется причиной, по которой все эти миллионеры согласились принять участие в анкетировании. Авторы не делают из этого секрета. Причина очень проста: за участие в интервью и анкетировании каждому миллионеру заплатили от $100 до $250. И ни один из них не отказался взять деньги.

  

  
    3.6. Вызовет ли интерес телешоу про типичного американского миллионера?

    Наверное, многие из вас видели телевизионные шоу, где какой-нибудь известный музыкант или спортсмен приглашает съемочную группу к себе домой. Хозяин дома с удовольствием показывает телезрителям свой шикарный особняк. Здесь у него бассейн. Здесь стоянка для дорогих спортивных автомобилей. Здесь домик для гостей. Здесь веранда с видом на океан. Потом съемочная группа приглашается в дом. Здесь гостиная. Здесь кинозал. На втором этаже несколько спален. Это гардеробная для одежды, которой так много, что для нее нужна вторая гардеробная. Вот и она. А это гардеробная для обуви. Здесь мы видим сотни пар дорогой обуви. Комнаты, комнаты… Картины. Статуи. Роскошь и богатство.

    У многих сложился стереотип, что все американские миллионеры живут именно так. Но, как показали статистические исследования авторов книги, дело обстоит совсем по-другому. Ведь лишь у 5 % миллионеров размер капитала превышает $10 млн. Да, конечно, среди них есть крупные предприниматели, спортсмены экстра-класса, кинозвезды, зарабатывающие десятки миллионов долларов в год. Но это элита, верхушка айсберга, какая-то часть от 5 %.

    Авторы книги представили, как могло бы выглядеть на экране телешоу из жизни среднестатистического американского миллионера, входящего в число остальных 95 %.

    Вот главный герой телешоу. Его зовут мистер Джонни Люкас. Ему 57 лет, он всю жизнь женат на одной женщине, окончил местный колледж и получил низшую университетскую степень. Владеет небольшой фирмой по уборке улиц.

    Зрители задают миллионеру множество вопросов. Их интересует всё. Даже то, какой из костюмов миллионера обошелся ему в самую большую сумму.

    С удивлением и даже разочарованием зрители узнают, что среднестатистический американский миллионер заплатил самую большую сумму за свой костюм в размере $399, за обувь – $140, за часы на своей руке – $235.

    Авторы поясняют:

    «Дело в том, что Джонни не обязан носить дорогую одежду. Он не преуспевающий адвокат, которому нужно произвести хорошее впечатление на клиента. Ему не надо впечатлять толпу акционеров на ежегодном собрании, журналистов финансовых изданий, инвесторов-банкиров. Джонни не играет роль облеченного властью крупного управляющего, которому постоянно приходится выступать перед советом директоров. Зато ему нужно произвести нужное впечатление на свою команду дворников. Какое? Такое, чтобы у них не создалось представления, будто он зарабатывает столько денег, что может позволить себе четырехзначную сумму за костюм у портного. Большинство миллионеров, опрошенных нами за двадцать лет, придерживаются того же мнения, что и Джонни. Кто же тогда покупает все эти дорогие костюмы? Наш опрос выявил любопытное соотношение. На каждого миллионера – владельца костюма за 1000 долларов – приходится как минимум шесть человек с годовым доходом от 50 000 до 200 000 долларов, которые имеют такой костюм, не будучи миллионерами. Их потребительские привычки, безусловно, стали одной из причин того, что они не богаты».

    Американская пресса постоянно создает ажиотаж вокруг той небольшой части американцев, которые покупают дорогую одежду и обувь. В качестве примера авторы рассказывают о спортивном импресарио Доне Кинге, проведшем в обувном магазине два часа и купившем за это время 110 пар обуви, заплатив $64 000. Этим мистер Кинг побил предыдущий рекорд одного известного спортсмена, потратившего за один раз на обувь $35 000.

    Авторы отмечают:

    «Заметьте, что лишь 1 % миллионеров в нашем опросе уплатил от 667 долларов за пару обуви. Даже среди миллионеров покупка туфель из крокодиловой кожи мистером Кингом – редкость. Но популярная печать с удовольствием трубит о подобных причудах покупателей, создавая у молодого поколения представление, что приобретение дорогих вещей – нормальное поведение богатых людей, и впечатление, что богатые люди имеют высокий уровень потребления. Молодежь вырастает с убеждением, что главное преимущество богатства в Америке – возможность тратить деньги».

    Авторы книги сильно сомневаются, что телешоу про типичного американского миллионера будет смотреть кто-нибудь, кроме таких же типичных американских миллионеров:

    «Слишком часто молодежь вырастает в убеждении, что “кто имеет деньги, тот тратит много денег”, и “если по тебе не видно, что у тебя есть деньги, значит, у тебя их нет”. Можно ли представить, чтобы средства массовой информации активно освещали скромный и бережливый образ жизни типичного американского миллионера? К чему это приведет? К падению рейтинга телепередачи и снижению числа читателей – ведь большинство тех, кто создал свое богатство в Америке, много работают, скуповаты и не сулят сенсаций. Богатство редко достигается выигрышем в лотерее, удачным броском мяча или верным ответом в телешоу, зато именно эти шальные доходы становятся сенсацией в прессе».

  

  
    3.7. Зачем миллионеру надо планировать домашний бюджет

    Авторы продолжают углубленное изучение всех сторон финансовой жизни миллионеров:

    «Слишком часто люди позволяют своим доходам определять расходы. Когда мы выступаем с рассказами о том, как ведется планирование бюджета в богатых семьях, кто-нибудь непременно задает вопрос: “Зачем миллионеру планировать домашний бюджет?” На это мы всегда отвечаем:

    – Они стали миллионерами, потому что планировали свой бюджет и расходы, и остаются миллионерами, потому что по-прежнему делают это.

    Иногда приходится прибегать к аналогии, чтобы доходчивее пояснить эту мысль. Тогда мы спрашиваем аудиторию:

    – Вы когда-нибудь по-настоящему обращали внимание на людей, которые ежедневно занимаются оздоровительным бегом? Они выглядят так, будто никакой бег им не нужен. Именно бегу они обязаны здоровьем. Богатые люди заботятся о своем финансовом здоровье, а те, у кого состояние финансов оставляет желать лучшего, практически не пытаются улучшить его.

    Большинство людей хотят быть физически здоровыми и прекрасно знают, что для этого нужно. Несмотря на это, большинство так и не укрепляет здоровье. Почему? Потому что не хватает самодисциплины, чтобы найти время и просто взять и сделать то, что надо. Точно так же дело обстоит и с накоплением богатства в Америке. Мы хотим разбогатеть, еще бы, но в финансовой обороне играем отвратительно. Не хватает самодисциплины контролировать расходы, отвести время на планирование бюджета. Плохие накопители богатства даже спортом занимаются втрое больше, чем планированием инвестиционной стратегии».

    Всем участникам анкетирования задавали следующий вопрос: «Планируете ли вы домашние расходы по ряду бюджетных позиций: питание, одежда, жилье и домашнее хозяйство?». И вот каковы результаты:

    «Как показал наш последний опрос всех миллионеров Америки, на 100 миллионеров без семейного бюджета приходится 120 с бюджетом.

    Мы предвидим вопрос о том, как разбогатели миллионеры, не ведущие семейный бюджет. Как они контролируют потребление? Ответ: специально создают атмосферу самоограничения для себя и членов семьи. Более половины миллионеров без бюджета сначала тратят деньги на инвестиции и только оставшиеся – на себя. Они часто называют такую политику “заплати сначала себе”. В среднем они инвестируют не менее 15 % годового дохода, прежде чем заплатить тем, кто обеспечивает их питанием, одеждой, жильем, банковским кредитом и т. п.».

    На вопрос анкеты: «Знаете ли вы, сколько денег ежегодно расходует ваша семья на питание, одежду, жилье и домашнее хозяйство?» – почти две трети опрошенных миллионеров (62,3 %) ответили: «Да». Среди немиллионеров с высокими доходами положительно на этот вопрос ответили лишь 35 %.

    Авторы констатируют:

    «Среди таких людей с высоким доходом и небольшим капиталом многие не имеют понятия, сколько тратят в год на такие статьи, как, например, питание дома, еда вне дома, напитки, подарки на дни рождения и праздники (для разных категорий людей), одежда (каждый вид одежды для каждого члена семьи в конкретном магазине), уход за детьми, услуги по дому, оплата кредита, благотворительность, финансовые услуги, клубные взносы, автомобиль и сопутствующие расходы, учеба детей, отдых, отопление, электричество».

    Казалось бы, зачем миллионерам обращать внимание на такие мелочи, как затраты на отопление и электричество? Но, как показывает статистика, большинство миллионеров ведут учет даже таких мелочей. Может быть, поэтому они и миллионеры?..

  

  
    3.8. Пример «плохого накопителя богатства»

    В книге авторы подробно рассказывают о финансовой стороне жизни некоторых ПНБ. Вот один из них – мистер Тедди Фрейд:

    «В детские годы семья Тедди была одной из самых бедных в их рабочем районе. Их маленький домик был построен из бывших в упо- треблении материалов. Пока Тедди не пошел в школу, его стриг собственный отец, чтобы сэкономить деньги, хотя, как вспоминает Тедди, люди почти всегда замечали, что стрижка сделана непрофессионально.

    В государственной школе, которую он посещал, были ученики из самых разных слоев общества, многие из зажиточных семей. “Богатых деток” было достаточно много, так что парковочная площадка перед школой всегда была заполнена дорогими машинами. Мистер Фрейд смотрел на них как зачарованный. Все его школьные годы семья ездила на старом “форде”, который отец купил, когда машине было уже десять лет.

    В школьном возрасте мистер Фрейд поклялся, что когда-нибудь будет намного богаче, чем родители. “Богаче” для него значило иметь хороший дом в богатом районе, красивую одежду для всей семьи, шикарные автомобили, членство в клубе, возможность делать покупки в изысканных магазинах. Мистер Фрейд понимал, что стать “богаче” можно, найдя высокооплачиваемую работу и много работая.

    Для мистера Фрейда богатство никогда не ассоциировалось с обладанием значительным капиталом – только с демонстрацией высоких доходов, обладанием дорогими вещами. Тедди никогда не задумывался о преимуществах владения инвестиционным портфелем. Для него высокий доход – это способ преодолеть чувство социальной неполноценности. Высокий доход – результат напряженной работы. “Доходы в форме прироста капитала” – для него ничего не значащий термин.

    Что касается накоплений на черный день, то от родителей мистера Фрейда здесь толку не было. Финансовый план у них был прост: тратим деньги, если есть. Нет денег – не тратим. Когда что-то требовалось, например стиральная машина или починка крыши, приходилось специально откладывать деньги. Многие вещи также покупались в рассрочку. В семье никогда не владели ни акциями, ни ценными бумагами. Родители Тедди никогда не планировали пустить часть дохода на инвестиции. Они не понимали рынка ценных бумаг и не верили в него. Единственные средства этой супружеской пары – небольшие платежи в пенсионный фонд и одна единица недвижимости, то есть их скромное жилье.

    Сегодня их сын чувствует потребность компенсировать свое “примитивное”, “рабочее” происхождение и то, что он считает недостатком образования. Мистер Фрейд так и не окончил университет. До сих пор он ощущает потребность доказать всем людям с высшим образованием, что они ему не конкуренты. Он расскажет вам, что получает удовлетворение от того, что одет лучше, ездит на более дорогом автомобиле, живет в лучшем доме и в целом ведет более дорогой образ жизни, чем все эти “университетские умники” рядом с ним.

    Мистер Фрейд – великий потребитель. У него две яхты, один скутер и шесть автомобилей (два взяты в лизинг, остальные куплены в кредит). Любопытно, что в семье водят машину только три человека. Он член двух престижных клубов. Часы на нем стоят свыше 5000 долларов. Он покупает одежду в самых изысканных магазинах. Мистер Фрейд также владеет жильем в курортной зоне.

    В прошлом году доход мистера Фрейда составил около 221 000 долларов. Каков должен быть его капитал по нашей формуле? Ему 41 год: 221 000 × 41: 10 = 906 100. Каков его капитал в действительности? Более чем вчетверо ниже ожидаемого.

    Как это могло произойти? Ответ: причина в мировоззрении мистера Фрейда. Им движет не стремление к накоплению богатства. Любопытно, что мистер Фрейд совершенно уверен: будь он действительно богат, он бы не зарабатывал так много. Он любит повторять, что людям из богатых семей незачем много работать.

    Мистер Фрейд изобрел свой собственный метод поддерживать и даже увеличивать мотивацию много работать. Он обнаружил, что страх – прекрасный стимул. Поэтому он покупает как можно больше в кредит.

    Увеличивая свою задолженность, он нагнетает в себе тот же страх, какой испытывает кассир перед недочетом. Это, в свою очередь, заставляет его работать больше и энергичнее. Для него большой дом, в котором он живет, – постоянное напоминание об огромном залоге и необходимости работать на пределе.

    Отнюдь не на все виды товаров и услуг мистер Фрейд тратит много. Спросите его, сколько у него уходит на финансовые консультации. Он весьма скуп на расходы по этой статье. Своего бухгалтера он выбрал практически по единственному критерию – самой низкой плате за услуги. Он всегда считал, что качество бухгалтерских услуг примерно одинаково, только цены разные. Поэтому он и выбрал недорогого бухгалтера. Большинство богатых людей поступает наоборот: они считают, что в области финансовых услуг вы получаете то, за что платите.

    Работа мистера Фрейда занимает достаточно много времени. Однако он всё равно постоянно боится оказаться недостаточно конкурентоспособным. Его тревожит, что его стремление обставить богатых деток, университетских умников может ослабнуть. Он постоянно напоминает себе о скромном происхождении, об отсутствии университетской степени, которая так важна. Он постоянно терроризирует себя психологически. Он сам считает себя ниже по происхождению, чем эти самоуверенные обладатели университетских дипломов, с которыми он яростно соревнуется. Он не может понять, почему они так спокойны, ведь их успехи в работе далеко не блестящи.

    Мистер Фрейд никогда не наслаждался жизнью по-настоящему. Он владелец множества дорогих вещей, но работает так много, что ему некогда получать от них удовольствие. У него нет времени и на семью. Он уходит на работу рано утром и лишь иногда возвращается достаточно рано, чтобы поужинать вместе с семейством.

    Хотели бы вы быть мистером Фрейдом? Многим импонирует такой образ жизни. Но если бы эти люди понимали его истинную психологию, возможно, их отношение к этому было бы иным. Мистером Фрейдом владеет мания обладания. Он работает ради вещей. Его мотивация, его мысли сосредоточены на внешних приметах экономического преуспевания. Он должен всё время убеждать других в своем успехе. К сожалению, он не может убедить самого себя. Суть его существования: работа, заработок, жертвы ради стремления поразить других.

    Эти факторы определяют мировоззрение многих плохих накопителей богатства – ПНБ. Большинство их позволяет “мнению важных людей” определять свое обращение с деньгами. Любопытно, что эти “важные люди”, то есть группы, мнение которых имеет такое значение, как правило, всего лишь плод воображения. А ваша жизнь определяется чужим мнением? Может быть, стоит пересмотреть свою жизненную философию, найти иные ориентиры?

    Обречены ли все много зарабатывающие люди скромного происхождения стать ПНБ? Неужели всем им суждено повторить путь мистера Фрейда? Вовсе нет. Фундаментальная причина, по которой мистер Фрейд подобным образом избавляется от своих воображаемых недостатков воспитания и происхождения, в том, что родители воспитали его в духе ПНБ. При невысоких заработках его родители не отличались бережливостью. Они тратили практически весь свой доход, став настоящими профессионалами расходования средств. Стоило замаячить на горизонте дополнительным деньгам, как тут же строились планы, на что их потратить. Задолго до того, как налоговая служба возмещала ошибочно уплаченный излишек налога, семья уже знала, что он пойдет на потребление. Такое поведение родителей отразилось на сыне. Чему они учили его?

    – Деньги зарабатывают, чтобы тратить. Хочешь потратить больше – заработай больше…

    На что уходили деньги у родителей мистера Фрейда? По его рассказам, с самого начала семейной жизни они много ели, пили, курили и ходили по магазинам. Стол всегда ломился от еды. Про запас покупались кондитерские изделия, мясо, гастрономические продукты, мороженое, десерты. Даже завтрак превращался в пир: всегда подавались бекон, колбаса, горячее блюдо, яйца, булочки и печенье. Любимые блюда на обед – говяжьи отбивные и жаркое. В семье Фрейдов не пропускали ни одного приема пищи. Соседи и родственники были частыми гостями за столом в “ресторане Фрейдов”, как они называли между собой этот дом. На двоих родители мистера Фрейда выкуривали в среднем три пачки сигарет в день. В неделю обычно выпивалось два ящика пива. В выходные потребление еды, табака и алкоголя резко увеличивалось.

    Потребление и походы по магазинам были главным хобби семьи Фрейдов. Чаще всего они покупали ради интереса, а не в силу реальной необходимости. Обычное субботнее развлечение состояло в хождении по магазинам с раннего утра почти до вечера. Сначала покупалась еда, а потом наступал черед бесконечных распродаж. Мистер Фрейд вспоминает, что “они покупали в основном ненужное барахло”.

    Его мать была большой энтузиасткой покупок на распродажах. Она не могла удержаться от приобретения множества покрывал, пепельниц, молочных леденцов, карамелек, полотенец всех цветов и фасонов, рабочей обуви, деревянных мисок и кухонной утвари. Большая часть этих вещей отправлялась в кладовку и покоилась там годами, прежде чем ей находилось применение. Отец мистера Фрейда тоже делал покупки ради развлечения. Каждую субботу он проводил целые часы в магазинах инструментов и оборудования, покупая множество вещей, которыми пользовался крайне редко, если пользовался вообще.

    Ясно, что родители мистера Фрейда – ПНБ. Он получил отличную подготовку. Но сейчас он зарабатывает столько денег, сколько его родители не получали никогда. Почему же он по-прежнему ПНБ? Его высокий заработок – первый результат родительского воспитания, потому что отец часто повторял ему: “Ищи работу, где много платят”. Зачем? Чтобы иметь возможность приобретать дорогие хорошие вещи. Урок отца недвусмыслен: чтобы купить хороший дом, роскошный автомобиль и дорогую одежду, нужно много зарабатывать. Мистер Фрейд уяснил, что отличные возможности для крупного заработка имеются в некоторых сферах торговой деятельности. Крупные заработки – возможность много тратить. Он ни разу не слышал о том, что неплохо было бы откладывать деньги на инвестиции. Доходы существуют для расходов. Для крупных покупок берется крупный кредит.

    Мистер Фрейд и его родители никогда не были высокого мнения об инвестициях как средстве накопления богатства. Мистер Фрейд не раз повторял в беседах с нами, что “это пустые разговоры”. Ведь у него нет денег на инвестиции! Так как же получилось, что человек, доход которого в шесть раз превышает среднеамериканский, не имеет денег на инвестиции? За год мистер Фрейд тратит на частную школу и университет для своих детей больше, чем весь заработок средней американской семьи. Его парад автомобилей стоит больше 130 000 долларов. Он платит более 12 000 долларов в виде налога на собственность и больше 30 000 долларов по закладной на дом. У него есть несколько костюмов по 1200 долларов каждый.

    Но его равнодушие к преимуществам инвестирования объясняется не только его потребительскими нуждами. Его родители не понимали выгодности инвестиций и не верили в них, и он унаследовал это отсутствие понимания.

    Мистер Фрейд объясняет, что его родители были людьми скромного достатка, не имевшими денег на инвестиции. Выдерживает ли критику это представление? Его родители выкуривали три пачки сигарет в день. Сколько пачек они выкурили на протяжении своей взрослой жизни? В году 365 дней – около 1095 пачек в год. Они курили примерно 46 лет – это 50 375 пачек. Сколько денег ушло на это? Примерно 33 190 долларов – больше, чем продажная цена их дома! Они никогда не задумывались над тем, во сколько обходится курение, считая это мелкими расходами. Но мелкие расходы за долгий промежуток времени вырастают в крупные. Точно так же мелкие вложения, совершаемые периодически, становятся крупными инвестициями.

    Что было бы, если бы Фрейды всю жизнь вкладывали деньги не в сигареты, а в акции индексируемых фондов? Сколько бы они сейчас стоили? Почти 100 000 долларов. А если бы они пустили эти “табачные деньги” на покупку акций табачной компании? Если бы они приобрели акции “Филип Моррис”, на годовые дивиденды прикупали бы те же акции и держали бы их, не продавая, сорок шесть лет? Через сорок шесть лет эта пара имела бы инвестиционный портфель стоимостью свыше 2 миллионов долларов. Но родители, – так же, как их сын, – никогда не думали, что “мелочь” можно превратить в солидное состояние.

    Одна эта перемена могла бы сделать Фрейдов миллионерами. Учитывая скромные размеры их дохода, они попали бы и в категорию ОНБ, отличных накопителей богатства. Может быть, они бы прожили жизнь по-другому, если бы было кому научить их алгебре понимания богатства. Никто не рассказывал им о таких вещах, так что неудивительно, что они не смогли научить сына уважению к инвестициям…

    Сколько времени может мистер Фрейд обеспечивать привычный образ жизни, если завтра уйдет с работы? Сколько он может прожить на свои сегодняшние средства? Всего лишь около года! Неудивительно, что он так много работает. При таком положении дел мистер Фрейд никогда не сможет со спокойной душой отойти от дел. Хотя ему скоро пятьдесят, он еще не понимает этого. Но надежда есть, он еще может скопить богатство».

  

  
    3.9. Сравним ОНБ и ПНБ

    В Соединенных Штатах Америки врачи – одна из наиболее высокооплачиваемых категорий специалистов. Авторы подробно рассказывают в своей книге о финансовой стороне жизни двух врачей. Одного они условно назвали доктор Север, а второго – доктор Юг. При одинаковом доходе доктор Север – миллионер (и отличный накопитель богатства), а доктор Юг – нет. Почему? Посмотрите, как по-разному они распоряжаются своими временем, энергией и средствами:

    «В среднем заработок врача более чем вчетверо превышает доход средней американской семьи: 140 000 долларов в год по сравнению с 33 000. Но доктора Юг и Север – далеко не средние врачи. Они талантливые и высококвалифицированные специалисты. Средний доход с их специальностью – 300 000 долларов, но даже в этой категории они занимают особое положение, зарабатывая свыше 700 000 долларов в год.

    При таком высоком доходе доктор Юг тем не менее обладает сравнительно небольшим состоянием. Он много тратит и мало инвестирует…

    Вести хозяйство без бюджета – всё равно что вести бизнес без плана, без целей, без ясного представления. Семья доктора Севера имеет бюджет, в котором предусмотрено ежегодное инвестирование не менее трети всех доходов до уплаты налогов. Если быть точными, в год нашего интервью с доктором Севером они с женой инвестировали почти 40 % годового дохода до уплаты налогов. Как им это удалось? Краткий ответ таков: их потребление находится на уровне средней семьи с втрое меньшим доходом.

    А семья доктора Юга? Они потребляют на уровне семьи с вдвое большим доходом, а покупки в кредит делают в количестве, более характерном для семей с годовым доходом в несколько миллионов. В сущности Юг тратит весь годовой заработок и даже несколько больше.

    Мы задали доктору Югу и доктору Северу еще несколько вопросов:

    1. Знаете ли вы, сколько тратит ваша семья на питание, одежду, жилье и ведение хозяйства?

    2. Тратите ли вы значительное количество времени на планирование своей финансовой политики?

    3. Бережливы ли вы?

    Вы, конечно, догадались, кто как ответил. Доктор Юг – три “нет”, доктор Север – три “да”, как истинный ОНБ. Смотрите, как сознательно бережлив Север. Он, например, специально подчеркнул, что никогда не покупал костюм по полной цене – всегда со скидками или по льготным ценам. Это не значит, что он одет плохо или дешево. Нет, он покупает качественную одежду, но никогда не делает покупок за полную цену и всегда – хорошенько подумав. Он был таким и в детстве, и в молодости:

    “Пока я получал образование, жена работала учительницей. Доход был маленький. Уже тогда у нас было одно правило – экономить… Мы откладывали деньги уже тогда. Чтобы делать инвестиции, нужно что-то иметь… Главное – экономить.

    Мне было всего одиннадцать, когда я отложил свои первые 50 долларов из денег, полученных за работу в овощной лавке. Всё как сейчас… меняется только число нолей справа… Их прибавляется, но правило всё то же самое, та же самая самодисциплина.

    Возможностью удачных инвестиций надо пользоваться… Для этого нужно что-то иметь, когда наступает хороший момент… Меня так воспитали”.

    Доктор Юг придерживается прямо противоположных взглядов. Сколько потратили на одежду он и его семья за один год? Около 30 000 долларов… Таким образом, на одежду ушло почти столько же, сколько зарабатывает в год средняя американская семья (33 000 долларов)…

    Большинство семей с высокими доходами – традиционные: муж, жена и дети. Таковы семьи и Юга, и Севера. Давно установлено, что особенности накопления богатства определяются привычками и мужа, и жены. Отношение вашего спутника жизни к бережливости, потреблению и инвестированию – важный фактор положения семьи на шкале зажиточности.

    Кто яростно экономит в вашем хозяйстве? В случае доктора Севера – и он, и жена. Оба живут намного скромнее, чем позволяют средства, совместно планируют тщательно продуманный годовой бюджет семьи, ничего не имеют против подержанных автомобилей и мгновенно скажут вам, сколько тратится в год на те или иные продукты или услуги. Никто из них не возражал против того, чтобы дети ходили в обычные государственные детский сад и школу. Их взгляды нисколько не ущемляют детей – родители оплатили каждому из своих троих детей и высшее образование, и аспирантуру, и годы для получения юридического диплома. Они выделили детям и средства на покупку жилья, и сопутствующие расходы. Деньги для всего этого семья доктора Севера получала от инвестиций, специально предназначенных на нужды детей. Наоборот, семья Юга – не инвесторы, и практически все аналогичные расходы в их семье покрывались из заработков.

    Что происходит, если доход семьи относительно высок, и оба, муж и жена, бережливы? Готова основа для входа семьи в категорию ОНБ и поддержания этого статуса. И напротив, семейной паре очень сложно накапливать состояние при наличии привычки к транжирству. А семья, разделенная на два лагеря в денежных привычках, вряд ли скопит значительное состояние.

    Еще хуже обстоит дело там, где и муж, и жена легко тратят деньги. Именно в такой ситуации сейчас оказалось семейство Юга. Любопытно, что доктор Юг считает себя “очень экономным”. В самом деле? Да, он критикует покупки и потребительские привычки жены. Но для того, чтобы потратить весь или практически весь годовой доход семьи, нужна дружная работа всей семейной команды. Так что сверхпотребители оба – и муж, и жена. Ответственность за то, что положение семьи на шкале зажиточности ниже ожидаемого, должны разделять оба супруга.

    Проанализируем, насколько успешно накапливает богатство доктор Юг. Его дело – зарабатывать деньги для семьи. В этом отношении он, бесспорно, достиг выдающихся успехов. Его заработок выше, чем у 99,5 % работающих американцев. Но он принимает и другие важные решения в семье: о покупке автомобиля, выборе и оплате услуг финансового консультанта, размещении инвестиций. Однако ни он, ни жена не следят за семейным бюджетом.

    В обязанности миссис Юг входит покупка одежды для всей семьи. За год она потратила около 30 000 долларов на одежду для себя и членов семьи. Они с мужем дружно решили потратить также свыше 40 000 долларов на клубные взносы. Они согласны платить по 107 000 долларов в год за закладную на дом. Большинство ПНБ уверяют, что большие платежи по закладной выгодны, поскольку не облагаются налогом. При таком способе экономии семья Юга, возможно, никогда не сможет отойти от дел, накопив богатство.

    Люди, приобретающие дорогие дома и автомобили, часто критикуются за роскошь. Но дома и автомобили, по крайней мере, сохраняют стоимость, хотя бы чисто формально. Даже машина еще чего-то стоит через несколько лет эксплуатации. Затрата крупных сумм на дома и автомобили может замедлить накопление богатства, но, по крайней мере, такие приобретения можно продать с выгодой, с убытком или вернув свое. Это не худший вариант.

    Сколько стоит сегодня прошлогодняя одежда семьи Юга, на которую потрачено 30 000 долларов? Сколько можно выручить за прошлогодний отпуск, обошедшийся в 7000 долларов? Какую цену имеют клубные взносы на 40 000 долларов? Добавим к этому посещение дорогих ресторанов, оплату прислуги, репетиторов для детей, садовника и художника по ландшафту, домашнему дизайну, страховки и прочее в том же роде.

    Потребительские привычки семьи Юга связаны с отсутствием единого контроля над расходами. Огромная часть потребления – результат самостоятельных акций каждого из действующих лиц этой семейной драмы. В семье доктора Севера дела обстоят иначе: и доктор Север, и его жена вместе планируют бюджет и согласовывают расходы. Ниже мы опишем их систему во всех деталях. Как же обстоят дела у семьи Юга?

    Обязанности миссис Юг – ведение хозяйства, оплата всех необходимых товаров и услуг. Она потратила 30 000 долларов на одежду, не спрашивая ничьих советов. Она занята своим делом, муж – своим. У нее свои собственные кредитные карточки, у него – свои.

    Миссис Юг – поклонница модной одежды, постоянный клиент магазинов “Нейман Маркус”, “Сакс-Пятая Авеню”, “Лорд и Тэйлор”. Во всех этих магазинах ей открыт кредит и выданы кредитные карточки. Кроме того, и у нее, и у мужа – золотая “Мастер Кард” и “Виза”, а у самого доктора в придачу – платиновая “Америкэн Экспресс”.

    В чем же проблема? Мистер и миссис Юг очень часто не имеют представления, на что и в каких количествах тратит деньги каждый из них. Это в особенности относится к повседневным товарам и расходам – одежда, подарки, развлечения. Им обоим постоянно предлагают что-то купить продавцы в магазине, финансовые консультанты, автомобильные дилеры, банковские работники, ведущие их кредит. Еще бы – кому же предлагать новые продукты и услуги, эксклюзивные показы мод и новейших марок автомобили?

    Почему миссис Юг тратит столько денег? Этому способствует ее муж, истинный ПНБ. Его любящие родители сами много зарабатывали, и он, в свою очередь, дал жене практически полную свободу в отношении покупок. И круг знакомых Юга, конечно, тоже состоит из гиперпотребителей. Однако в семье Юга не подозревают об одном – о своей уникальности. Они далеко не типичные потребители. Никто и никогда не говорил им, что большинство людей с такими доходами, в том числе семья Севера, никогда не тратит столько денег, как семья Юга. Увы, им и слышать не приходилось о категории отличных накопителей богатства.

    Потребительские привычки семьи доктора Севера – прямая противоположность. И доктор Север, и его жена выросли в бережливых и скуповатых семьях. На протяжении всей своей семейной жизни они обсуждали все расходы. У них есть система ведения бюджета, на которой основан весь образ жизни с контролируемым потреблением. В отличие от семьи Юга семья Севера не имеет кредита в модных магазинах. Да-да. Эта семья, общая стоимость которой в восемнадцать раз больше, чем стоимость семьи Юга (7,5 миллиона долларов против 400 000), не имеет кредитных карт магазинов “Нейман Маркус”, “Сакс-Пятая Авеню” или “Лорд и Тэйлор”. Эти магазины они посещают “только в особых случаях”. Практически все покупки по хозяйству делаются с одной, “центральной” кредитной карточки “Виза”. Все их расходы отражаются в ежемесячном банковском отчете. Каждый месяц они подсчитывают, сколько из запланированного израсходовано по каждой статье. В конце года все расходы по каждой статье суммируются. Такой метод позволяет легко следить за бюджетом и корректировать его каждый год. И, самое главное, планирование, ведение бюджета и потребление постоянно взаимосвязаны. В отличие от семьи Юга, в семье Севера супруги имеют один совместный банковский счет, и это облегчает ведение бюджета по покупкам, оплачиваемым чеками, а не кредитной карточкой.

    Вы хотели бы вести бюджет, но вас отпугивает сложность этой процедуры? Недавно мы провели интервью с дипломированным бухгалтером, который оказывает услуги по ведению и планированию домашних бюджетов. Мистер Артур Гиффорд имеет несколько сот клиентов с высокими доходами, большинство из которых бизнесмены и частные практики. Среди них есть и ОНБ, и ПНБ.

    Мы задали мистеру Гиффорду вопрос о том, кто пользуется его системой расчета бюджета и потребления. В свете того, что мы уже знаем о семьях докторов Юга и Севера, его ответ вполне понятен:

    – Только клиенты со значительным состоянием хотят точно знать, сколько семья тратит по каждой статье расходов.

    Мистер Гиффорд прав. Но ведь ОНБ неохотно расстаются с деньгами? Не всегда – они готовы платить за услуги, которые помогут точно учитывать потребление в семье.

    Знаете ли вы в точности, сколько потратила ваша семья в прошлом году на каждый вид продуктов и услуг? Не зная этого, крайне сложно контролировать потребление. Если вы не в состоянии контролировать потребление, маловероятно, что вы сможете накопить значительное состояние. Для начала неплохо завести точный помесячный учет абсолютно всех расходов в семье. Можно попросить вашего финансового консультанта помочь с систематизацией и расчетами таких расходов, а также составить образец бюджета. Цель – приучиться ежегодно откладывать на инвестиции не менее 15 % дохода до налогообложения. Между прочим, именно этот несложный «метод 15 процентов» мистер Гиффорд рекомендует желающим разбогатеть…

    Семья Юга опережает семью Севера по ряду потребительских категорий. Так, в год, предшествующий нашему интервью, они потратили на автомобили вшестеро больше (72 000 против 12 000). В год интервью доктор Юг купил также машину «порше» за 65 000 долларов…

    Обратите внимание на следующий факт. Большинство опрошенных нами миллионеров никогда в жизни не тратили на автомобиль сумму, сравнимую с 65 000 долларов. Точнее говоря, больше половины миллионеров никогда не платили за автомобиль больше 30 000 долларов. Не забывайте, что доктор Юг – не миллионер. По своей чистой стоимости миллионеры, безусловно, скорее могут позволить себе машину за 65 000 долларов. Но они не делают этого – как говорится, “поэтому они и миллионеры”!

    Приобретение супердорогих автомобилей, безусловно, снижает вероятность накопления значительного состояния. В год нашего с ним интервью доктор Юг потратил свыше 70 000 долларов на новый автомобиль, налог с продажи и страховку. Сколько он внес по пенсионному плану за тот же период? 5700 долларов? Это значит, что он отложил лишь 1 доллар из 125 заработанных…

    Доктор Север – не знаток автомобилей, хотя он предпочитает покупать подешевле. Мы задали доктору Северу вопрос о его последнем автомобиле. Напомним, что последняя покупка доктора Юга – автомобиль модели этого года. Заметим, что менее 25 % американских миллионеров имеют машину модели текущего года. Доктор Юг, конечно, не миллионер.

    Доктор Север с гордостью сообщил, что купил последний автомобиль шесть лет назад. Предвидим вопрос: неужели он шесть лет не покупает новую машину? Доктор Север не только обходится без нового автомобиля шесть лет, но и шесть лет назад он купил подержанный “мерседес-300” трехлетней давности за 35 000.

    Доктор Север влюблен в свою машину – выгодная покупка, экономный расход топлива: “Дизель!” Безусловно, “мерседес” с дизельным двигателем более долговечен и может пройти сотни тысяч миль, не требуя ремонта. Внешний вид – классически строгий.

    Сколько времени и сил потратил доктор Север на покупку машины? Посмотрим, как он организовал процесс приобретения. Сначала он решил, что пора найти замену старой машине. В конце концов, ей уже двадцать лет. Он знал, что дорогие импортные автомобили резко дешевеют после трех лет эксплуатации, и решил, что можно существенно сэкономить при покупке “мерседеса” старше трех лет.

    Он выяснил розничную цену новой модели, что подтвердило его предположение. Все, что потребовалось для получения этой информации, – заскочить к ближайшему дилеру. Доктор Север окончательно решил, что лучшим вариантом будет покупка трехлетней машины. Он обзвонил несколько дилеров, называя интересующий его вариант, и просмотрел частные объявления в местной газете. Его окончательный выбор – машина с небольшим пробегом у местного дилера. Вот как он объясняет это:

    – Автомобиль? Для меня всегда главное – качество. Но я никогда не беру машину в лизинг и не плачу лишних денег. У меня “мерседес-бенц”. С тех пор, как я начал практиковать, у меня было только две машины. Первую, новый “мерседес”, я купил, как только открыл практику, и ездил на ней двадцать лет. Потом купил вторую – трехлетний “мерседес” – у дилера. Тот пытался продать мне новую, на 20 000 дороже. Я задал себе один простой вопрос: “Стоит ли гордость от обладания новой машиной – именно гордость, и больше ничего – 20 000 долларов? Машины абсолютно одинаковые”. Ответ – нет. Не стоит гордость от обладания новой машиной 20 000 долларов…

    Доктор Север – инвестор с узкой специализацией. У него есть два любимых сектора капиталовложений – сельскохозяйственные угодья и акции медицинских компаний. Вот что он рассказал:

    – Началось с того, что один мой сокурсник по институту вытащил с того света пациента, который считал лучшим предметом капиталовложений землю для плотной сельскохозяйственной обработки или под сады. Мой коллега и сам сделал капиталовложения, и мне рассказал об этом. Он говорил, что это честные люди. Я согласился, вложил деньги. С тех пор вкладываю в это деньги до сегодняшнего дня.

    Больше всего я получаю на акциях медицинских компаний. Я вкладываю деньги в производство лекарственных препаратов и медицинских инструментов. Я разбираюсь в этой области. Я постоянно слежу за препаратами. Так делает Уоррен Баффетт – вкладывает деньги в компании, в которых он понимает. Но, конечно, сначала нужно иметь сбережения, чтобы было что вкладывать в то, в чем понимаешь. По системе участия в прибылях моих компаний я сегодня имею больше 2 миллионов.

    В своей семье доктор Юг несет главную ответственность за решения по капиталовложениям. Он сам принял решение иметь счета в четырех разных брокерских компаниях. Как ни странно, его капиталовложения составляют менее 200 000 долларов. Зачем же ему четыре разных финансовых консультанта? Дело в том, что он ошибочно полагает, что не стоит тратить время на самостоятельное принятие решений о капиталовложениях. Он признался нам, что был бы “действительно” богат, если бы не следовал советам этих так называемых экспертов. Но советы, даже плохие, стоят недешево. По нашим оценкам, доктор Юг потратил за один год свыше 35 000 на консультации и обслуживание своего инвестиционного портфеля при далеко не блестящих результатах. А доктор Север? За тот же период он не потратил ни доллара на обслуживание операций и ни доллара на финансовые консультации. Он сам себе финансовый консультант. Он продает акции редко. Кроме того, за обслуживание прямых капиталовложений в сельскохозяйственные угодья и производимые на них продукты не взимается плата.

    Доктор Юг, как положено типичному ПНБ, потерпел немалые убытки от своих финансовых консультантов. Люди, подобные ему, слишком часто принимают предложения случайных брокеров, обзванивающих потенциальных клиентов с заманчивыми предложениями текущей недели. Прямая противоположность – ОНБ, которые в подавляющем большинстве сами принимают решения по капиталовложениям. Они тратят и время, и энергию на изучение инвестиционных возможностей, советуются с финансовыми консультантами, но окончательное решение принимают сами.

    Доктор Юг уже не в первый раз поспешил последовать совету брокера покупать и продавать “находки месяца”. Краткосрочная активность обходится ему в круглую сумму. Если “находки” идут вверх, прибыль от их продажи облагается налогом. Не облагаются налогом продажи акций в пенсионных планах, но, увы, доктор Юг не энтузиаст пенсионных планов. По нашим данным, на момент интервью его вложения в пенсионный план составили менее 40 000!»

  

  
    3.10. На что же тратят деньги миллионеры

    Если миллионеры не покупают дорогие особняки и спортивные автомобили, на что же они тратят свои деньги? От каких покупок получают наибольшее удовлетворение? Авторы потратили немало времени и сил, чтобы найти ответ на этот вопрос:

    «Почти все опрошенные нами миллионеры (95 %) владеют акциями – и большинство держит от 20 % своего состояния в акциях фондового рынка. Но было бы ошибкой полагать, что эти люди активно перепродают свои акции. Большинство игнорируют ежедневные колебания акций фондового рынка и не начинают день со звонка биржевому брокеру с вопросом о положении дел на Лондонской бирже, а также не спешат продавать акции, прочтя заголовок статьи в финансовом издании.

    Если активных инвесторов определять как людей, которые в целом держат акции по несколько дней, то из опрошенных нами миллионеров в эту категорию попадает менее 1 %. Несколько недель? Еще 1 %. Перейдем к тем, кто держит акции в среднем несколько месяцев, но менее года – менее 7 % являются “помесячными” инвесторами. В целом лишь около 9 % опрошенных нами миллионеров сохраняют свои капиталовложения меньше года. Это значит, что меньше чем каждый десятый миллионер является активным инвестором.

    Каждый пятый (20 %) держит акции в среднем год-два, каждый четвертый (25 %) – от двух до четырех лет. Около 13 % – от четырех до шести. Из десяти миллионеров более трех (32 %) сохраняют капиталовложения свыше шести лет. В целом 42 % опрошенных нами миллионеров не продали ни одной акции в своем инвестиционном портфеле в год перед нашим опросом.

    Среди миллионеров очень трудно отыскать так называемого активного инвестора. Наверное, это самый желанный клиент для биржевого брокера – такие люди, безусловно, тратят значительные суммы на брокерские услуги при продаже акций. Но люди такого типа составляют крайне незначительное меньшинство среди миллионеров. Нам встретилось больше активных инвесторов, которые не были миллионерами, чем миллионеров, которые действуют как активные инвесторы. Почему так происходит? Потому, что ежедневная, еженедельная, ежемесячная продажа и покупка акций обходятся недешево.

    Активные инвесторы часто тратят больше времени на перепродажу, чем на изучение и планирование капиталовложений. Напротив, миллионеры затрачивают больше времени на изучение меньшего числа предложений. Таким образом, им удается сконцентрировать время и силы на изучении тех или иных узких секторов фондового рынка.

    Авторов давно интересовали методы накопления богатства биржевых брокеров. Брокеры – одна из самых высокодоходных профессий. Они имеют доступ к большим объемам ценной информации. Операции с акциями обходятся им дешевле, поскольку в общую сумму не входит размер их собственных комиссионных. Богаты ли все эти консультанты по капиталовложениям, зарабатывающие так много? Вовсе нет.

    Мы задавали этот вопрос множеству брокеров. Пожалуй, самый лучший ответ был таков:

    – Я мог бы разбогатеть, если бы просто держал те акции, что имею. Но я не могу удержаться от игры со своим собственным инвестиционным портфелем, ведь каждый день котировки меняются у меня на глазах. Заметьте, что общий годовой доход этого брокера – свыше 200 000 долларов. Но он очень активный инвестор и не дает созреть плодам собственных капиталовложений. Весь выигрыш, который он имеет от краткосрочных колебаний, немедленно облагается налогом. Он – не тот тип брокера, с которым предпочитает иметь дело миллионер. Какой же брокер мил миллионеру? Тот, который считает, что акции нужно приобретать после тщательного изучения рынка и как следует придерживать».

  

  
    3.11. Почему миллионер отказался от «роллс-ройса» в подарок

    Во время своих исследований авторы познакомились с мистером Алленом, миллионером в первом поколении:

    «И он, и его жена прожили почти сорок лет в одном и том же доме из пяти комнат в районе, населенном средним классом. Мистер Аллен – владелец и управляющий двух промышленных компаний на Среднем Западе. Со времени женитьбы он покупал только отечественные автомобили. Он скажет вам, что никогда не обременял себя престижными машинами и вещами. И бизнес мистера Аллена, и его домашний бюджет управляются эффективно. Прибыльность его бизнеса в сочетании со скромными потребительскими привычками семейства дает возможность сберечь не один доллар. Эти деньги, в свою очередь, опять вкладываются в свой бизнес, коммерческую недвижимость, акции ряда процветающих американских корпораций. Мистер Аллен – из тех, кого мы называем супер-ОНБ. Его капитал превышает ожидаемый для его возрастно-доходовой категории более чем в десять раз!

    На протяжении всей своей карьеры мистер Аллен оказывал помощь другим предпринимателям. Он консультировал десятки бизнесменов, своей финансовой помощью спас от разорения не одну компанию. Но он ни разу не предоставил кредита тем, у кого “большое сомбреро и мало скота”. Он говорит, что эти люди “умеют только тратить деньги, тратить и тратить, желая иметь их прежде, чем заработают”.

    Мистер Аллен, как и те, кому он оказывал финансовую помощь, никогда не считал целью жизни выглядеть богатым. Поэтому-то, как он говорит, “я и добился финансовой самостоятельности”. Вот его слова:

    – Если ваша цель – финансовая стабильность, вы, скорее всего, добьетесь этого. Но если вы хотите зарабатывать деньги, чтобы тратить их на красивую жизнь… вряд ли вам это удастся.

    Многие люди, которые так и не становятся финансово самостоятельными, придерживаются иных взглядов. Когда мы задаем им вопрос о том, что ими движет, они говорят о работе и карьере. Но спросите их, зачем они работают так много, почему выбрали данную профессию, и они ответят совсем не так, как мистер Аллен. Они – ПНБ и как истинные ПНБ зарабатывают, чтобы тратить, а вовсе не ради финансовой независимости. ПНБ смотрят на жизнь как на цепь переходов от одного уровня потребления к другому, всё более роскошному.

    Так кто же любит свою работу? Кто получает истинное удовлетворение от своей профессии, ОНБ или ПНБ? В большинстве случаев, по нашим данным, ОНБ любят свою работу, в то время как значительное число ПНБ работают лишь затем, чтобы иметь деньги на привычную роскошь. Такие люди и их цели оскорбляют мистера Аллена. Он не раз говорил:

    – Ценности человека не должны меняться в зависимости от его доходов. Доходы – как отметка в дневнике, по ним видно, хорошо ли идут дела…

    Мистер Аллен очень проницателен в своем анализе ПНБ. В сущности, он считает, что вещи меняют людей. Приобретя одну престижную вещь, вы, вполне вероятно, будете вынуждены приобрести и другую под стать ей и очень быстро измените образ жизни в целом. Мистер Аллен ясно понимает, что одна дорогая покупка влечет за собой другую, что это приводит к высокому потреблению. Он не желает иметь таких вещей вообще, видя в них угрозу своему простому и при этом вполне удобному образу жизни: “Копить богатство не значит менять образ жизни. Даже сейчас я не желаю жить по-другому”.

    Ценности и приоритеты мистера Аллена недавно прошли испытание самой жизнью. Несколько людей, обязанных ему спасением своих компаний, решили сделать ему необычный подарок на день рождения, думая, что это будет ему приятно. Но дорогие подарки, будь то от друзей или от родителей, не всегда вписываются в образ жизни и систему ценностей того, кто их получает. Очень часто такой подарок требует от получателя новых расходов.

    Иногда богатые родители дарят взрослым детям жилье в дорогих районах. Прекрасная мысль? Возможно, следовало бы подумать о том, что жизнь в таких районах предполагает высокий уровень потребления: от налога на недвижимость до дорогого дизайна, от необходимости отправить детей в дорогую частную школу до обладания роскошным полноприводным автомобилем за 40 000 долларов. Колесо потребления набирает обороты. Спасибо, папа и мама!

    Мистер Аллен, супер-ОНБ, рассказал, как было дело:

    – Недавно со мной приключилась забавная история. Я обнаружил, что меня ожидает сюрприз – подарок от друзей-бизнесменов. “Роллс-ройс” в подарок! Они заказали его специально для меня – цвет, салон, всё в индивидуальном исполнении. Я узнал об этом только через четыре месяца после того, как был сделан заказ, и до его исполнения оставалось еще пять. Представьте, как я себя чувствовал, когда объяснял этим ребятам, которые хотели сделать мне приятное, что не возьму такого подарка!

    Почему же мистер Аллен отказался от этого прекрасного подарка?

    – Мне не нужно ничего из того, что символизирует “роллс-ройс”. Я не хочу иметь машину, ради которой придется менять привычки. На заднее сиденье “роллс-ройса” не бросишь рыбу после рыбалки, как я привык. Надо бы вам съездить со мной на озеро… Я обязательно езжу туда на рыбалку каждые выходные. Одно из лучших рыбных мест во всей Америке. Здесь, недалеко, я держу лодку прямо там.

    Рыбалки мистера Аллена заканчиваются тем, что он бросает пойманную рыбу на заднее сиденье своего стандартного автомобиля американского производства, на котором он ездит уже четыре года. Его образ жизни несовместим с обладанием “роллс-ройсом”. Сам мистер Аллен чувствовал бы себя неловко в таком автомобиле. Он считает, что пришлось сделать выбор: или изменить образ жизни, отказавшись от поездок на рыбную ловлю, или отказаться от подарка.

    Давайте посмотрим на проблему, вставшую перед мистером Алленом, с другой стороны. Его офис располагается на территории его завода, который к тому же находится в старой промышленной зоне. Такой автомобиль, как “роллс-ройс”, в подобном месте выглядел бы неуместно. И, разумеется, мистер Аллен против того, чтобы иметь одновременно два автомобиля: это расточительно. Далее, он считает, что обладание роскошным автомобилем ухудшило бы его отношения со многими из его рабочих. Рабочие могли бы посчитать, что хозяин недоплачивает за труд, иначе откуда бы у него взялись деньги на такой дорогой автомобиль? Есть и другие стороны:

    – С “роллс-ройсом” мне придется отказаться от некоторых ресторанов, которые мне нравятся. Я имею в виду дешевые рестораны, к которым просто нелепо подкатывать на “роллс-ройсе”. Так что нет, спасибо. Я позвонил им и сказал: “Я хочу вам кое-что сообщить. Мне не нужна такая машина”. Это не имеет ни малейшего значения. В жизни множество более интересных дел, чем вождение “роллс-ройса”. Мистер Аллен понимает, что владение многими из престижных вещей в действительности оказывается бременем и препятствует достижению материальной независимости. Жизнь и так нелегка, зачем обременять себя лишним грузом?»

  

  
    3.12. На каких автомобилях ездят американские миллионеры

    В своих исследованиях авторы добрались и до автомобилей, на которых ездят американские миллионеры. Итак, миллионеры приобретают автомобили следующим образом:

    «Примерно 81 % – путем прямой покупки, остальные – путем лизинга, то есть аренды с последующим выкупом. Только 23,5 % миллионеров владеют новыми автомобилями… Большинство из них не приобретали нового автомобиля в течение последних двух лет. Более того, 25,2 % не приобретали автомобиля в течение последних четырех и более лет…

    Более того, не каждый миллионер приобретает новый автомобиль. Сколько из них сообщило, что в последний раз они приобрели подержанный автомобиль? Почти 37 %. Кроме того, многие сообщили, что при последнем приобретении они поменяли класс автомобиля – купили автомобиль дешевле, чем тот, который был у них ранее…

    Миллионеры, которые берут автомобили в лизинг, находятся в меньшинстве – их менее 20 %… Люди часто спрашивают нас: “Не следует ли мне взять автомобиль в лизинг?” Мы всегда отвечаем одно и то же:

    – Более 80 % миллионеров покупают автомобили. Когда более 50 % начнут брать автомобили в лизинг, наша рекомендация будет другой…

    На каких марках автомобилей ездят миллионеры? Американские производители автомобилей будут рады услышать, что 57,7 % миллионеров ездят на американских автомобилях. 23,5 % ездят на японских автомобилях, 18,8 % – на европейских. Какие модели наиболее популярны среди миллионеров? Следующие модели перечислены в порядке занимаемых ими секторов рынка:

    1. “Форд” – 9,4 %. Наиболее популярные модели – пикап F-150 и внедорожный Explorer. (В целом внедорожные автомобили американского производства становятся всё более популярными среди богатых людей.) Примерно трое из 10 миллионеров, предпочитающих “форд”, владеют пикапами F-150, и примерно один из четырех ездит на Ford Explorer. Обратите внимание, что пикап F-150 занимает первое место по продажам на американском рынке. Таким образом, владельцы пикапов имеют что-то общее со многими миллионерами.

    2. “Кадиллак” – 8,8 %. Более 60 % владельцев этой марки ездят на Cadillac De Ville / Fleetwood Brougham.

    3. “Линкольн” – 7,8 %. Около половины автомобилей этой марки, находящихся во владении у миллионеров, составляют Lincoln Town Car.

    4. Тройная ничья: “джип”, “лексус”, “мерседес” – 6,4 % у каждого. Почти все миллионеры, которые выбирают «джип», предпочитают Jeep Grand Cherokee. Эта модель занимает первое место среди всех автомобилей, находящихся во владении у миллионеров. Почти две трети автомобилей марки “лексус” представлены моделью LS-400. Среди автомобилей марки “мерседес-бенц” лидирует S-Class.

    5. “Олдсмобиль” – 5,9 %. Лидерство держит Olds-98.

    6. “Шевроле” – 5,6 %. Среди автомобилей этой марки представлены 10 моделей. Наиболее популярны из них внедорожные Suburban и Blazer.

    7. “Тойота” – 5,1 %. Более половины автомобилей этой марки представлены моделью Camry.

    8. “Бьюик” – 4,3 %. Наиболее популярны модели Le Sabre и Park Avenue.

    9. Ничья: “ниссан” и “вольво” – каждая по 2,9 %. Среди автомобилей марки “ниссан” наиболее популярен внедорожный Pathfinder, а среди “вольво” – 200 Series.

    10. Ничья: “крайслер” и “ягуар” – каждая по 2,7 %…

    Таким образом, можете ли вы сказать о своем соседе, который ездит на “форде”, “кадиллаке” или “джипе”, миллионер он или нет? Не можете. Нелегко судить о богатстве человека по автомобилю, на котором он ездит.

    Всё возрастающее число богатых людей покупает автомобили американского производства. Особенно популярны среди них марки “бьюик”, “кадиллак”, “шевроле”, “крайслер”, “форд”, “линкольн” и “олдсмобиль”. Эта тенденция связана с растущей популярностью внедорожных автомобилей, выпускаемых компаниями “Крайслер”, “Форд” и “Дженерал моторс”. Что же привлекает покупателей “детройтского железа”? На этот вопрос можно ответить, оглянувшись на события пятнадцатилетней давности.

    После беседы с группой, состоящей из десяти миллионеров, мы направились на автомобильную стоянку возле одной из лабораторий. Мы были очень удивлены, когда увидели, что почти все миллионеры, с которыми мы только что разговаривали, уехали на “детройтском железе”, представленном марками “Бьюик”, “Форд” и “Олдсмобиль”. Мы переглянулись, и один из нас сказал: “Эти люди покупают автомобили не по престижности. Они покупают их на вес!”

    Это действительно так. Многие американские миллионеры склонны покупать автомобили, которые имеют низкую стоимость в расчете на единицу веса. Средняя цена новых автомобилей, исходя из веса, равняется 6,86 доллара за фунт. Четырехдверный “седан” марки Buick в настоящее время стоит менее 6 долларов за фунт, Chevrolet Caprice – около 5,27 доллара за фунт, Ford Crown Victoria – около 5,5 доллара за фунт, Lincoln Town Car – менее 10 долларов за фунт, Cadillac Fleetwood – 8,26 доллара за фунт, Ford Explorer – около 5,98 доллара за фунт. Наиболее популярная модель среди миллионеров, Jeep Grand Cherokee, – 7,09 доллара за фунт.

    Как стоимость этих автомобилей в расчете на фунт веса соотносится со стоимостью импортных автомобилей? BMW-740 стоит более 15 долларов за фунт, Mercedes-Benz-500 SL – более 22 долларов за фунт, Lexus LS-400 – более 14 долларов за фунт. А как обстоят дела с Ferrari F40? Сто семьдесят пять долларов за фунт!..

    Многие богатые люди ездят на автомобилях, которые не являются “престижными”. Этих людей более интересуют объективные показатели. Некоторые миллионеры действительно тратят значительные суммы на роскошные автомобили высшего класса, но они в меньшинстве. Например, в прошлом году в Америке было продано примерно 70 000 автомобилей марки “мерседес”. Это составляет примерно 0,5 % от более чем 14 миллионов проданных автомобилей. В то же время в стране насчитывается около 3,5 миллиона семейств миллионеров. О чем говорят эти цифры? Они говорят о том, что члены большинства богатых семейств не покупают роскошных импортных автомобилей. Статистика показывает, что двое из трех покупателей роскошных импортных автомобилей в Америке – не миллионеры.

    Наибольшей популярностью среди миллионеров всегда пользовались автомобили американского производства. По нашему мнению, эта же позиция всё более и более разделяется и молодым поколением миллионеров. Почему? Потому, что число миллионеров растет в первую очередь за счет предпринимателей, а предприниматели, как правило, более чувствительны к ценам в том, что касается приобретения автомобилей. Удачливые предприниматели оценивают все расходы с точки зрения их продуктивности. Они чаще задаются вопросом о том, какое влияние на результаты работы их предприятия и, далее, на их богатство окажут крупные расходы на покупку автомобилей. Чаще всего они решают, что капиталовложения в рекламу и новое оборудование принесут больше пользы, чем расходы на дорогие автомобили».

  

  
    3.13. Может ли «обычный скучный» бизнес принести богатство?

    Как показали исследования авторов книги, среди миллионеров ОНБ владельцев собственного дела гораздо больше, чем работающих по найму:

    «Статья в журнале “Форбс” начиналась захватывающе:

    “Компании со скучными названиями и постоянно растущей прибыльностью – не лучший предмет для светской беседы, но лучший объект для капиталовложений в долгосрочной перспективе…”

    Авторы статьи отмечают, что высокотехнологичные компании в долгосрочной перспективе нередко малоприбыльны. Зато компании, которые занимаются “обычными скучными” видами бизнеса, как правило, постоянно приносят прибыль владельцам. Перечисляется ряд небольших фирм, которые за последние десять лет имели стабильную прибыль. Их сферы деятельности включают, в частности, производство отделочных материалов, строительных материалов, торговлю электроникой, автомобильными запчастями, сборными домами.

    Да, это звучит не слишком увлекательно. И тем не менее именно бизнес, ориентированный на повседневные нужды, наиболее прибылен для владельца. В “обычных скучных” видах бизнеса, как правило, конкуренция ниже, а спрос весьма стабилен… Итак, каким бизнесом занимаются миллионеры? Самым разным – но чаще всего обычным и скучным…

    Почему люди заводят собственное дело? Наиболее преуспевающие бизнесмены в первую очередь неизменно называют неограниченную свободу. Они сами себе начальники и, кроме того, считают, что иметь собственное дело менее рискованно, чем работать по найму.

    Один наш знакомый профессор задал группе студентов в школе бизнеса (все они были управляющими корпораций) следующий вопрос:

    – Что такое риск?

    Один из студентов немедленно ответил:

    – Это – быть предпринимателем!

    С его ответом согласились все остальные. Но профессор ответил на свой собственный вопрос словами своего знакомого предпринимателя:

    – Что такое риск? Риск – это иметь один-единственный источник дохода. Рискует тот, кто работает по найму. У него один источник дохода. А предприниматель, который оказывает услуги по уборке помещений вашему работодателю? У него не одна сотня клиентов – сотни источников дохода.

    Иметь свое дело – это всегда немалый финансовый риск. Но владельцы собственного дела верят во многое, что помогает им свести риск и заботы к минимуму:

    • Я – хозяин собственной судьбы.

    • Риск – это быть наемным работником у плохого работодателя.

    • Если возникают проблемы, я их решаю.

    • Возглавить компанию может только ее владелец.

    • Никто не ограничивает количество денег, которые я могу заработать.

    • Рискуя и преодолевая трудности, я становлюсь опытнее и сильнее.

    Чтобы иметь собственное дело, нужно хотеть этого. Если вам неуютно при мысли, что вы окажетесь вне трудового коллектива, то предпринимательство, вероятно, не ваша стезя. Среди опрошенных нами бизнесменов наибольших успехов добились те, кто обладает одной чертой – все они влюблены в свою работу и горды тем, что делают ее “в одиночку”.Задумайтесь над словами одного миллионера, объяснявшего нам преимущества собственного дела – Всё больше людей вынуждено заниматься тем, что им не по душе. Я вам прямо скажу, кто добился успеха в жизни – человек, у которого есть работа, который ее любит, который ложится спать и ждет не дождется утра, чтобы снова бежать на работу. Вот такие у меня критерии. Я вечером жду не дождусь, когда же утром приду в офис и снова возьмусь за работу. Для этого человека (вдовец, детей нет) главное не деньги. По завещанию всё его состояние предназначено на именные стипендии студентам в колледже, который он окончил. Чем он и подобные ему руководствовались при выборе вида деятельности? В колледже он получил хорошее образование в области точных наук и инженерного дела, причем многие преподаватели сами были предпринимателями. Они послужили ему примером. Как правило, преуспевшие предприниматели имели либо опыт работы, либо хорошее представление о той области, в которой открывали свое дело. Так, Ларри двенадцать лет работал агентом по продаже полиграфических услуг. Он был лучшим сотрудником у своего работодателя. Но он устал пребывать в постоянном страхе перед разорением хозяина и решил открыть свою собственную типографию. Он обратился к нам за советом. Мы задали Ларри простой вопрос: “В чем испытывают наибольшую потребность типографские предприятия?” Он сразу ответил: “В клиентах, в прибыли, в расширении дела”. Это был лучший совет, который он мог получить. Он открыл свое дело – но не типографию. Он стал независимым посредником по полиграфическим услугам. Сейчас он представляет ряд ведущих полиграфических фирм и получает комиссионное вознаграждение за каждый контракт. Производственные расходы Ларри минимальны. Когда Ларри еще не открыл собственного дела, он говорил нам, что боится быть предпринимателем, – при одной мысли о работе “в одиночку” его охватывал ужас. Он полагал, что бизнесменам страх неведом. Мы помогли Ларри преодолеть эту психологическую трудность. Сначала мы объяснили ему, что его представление о страхе ошибочно. Что такое смелость? Смелость – это умение бояться. Да-да, предприниматели – смелые люди – знают, что такое страх. Но они умеют осознавать и преодолевать его. Вот почему к ним приходит успех. Мы посвятили немало времени изучению страха. Да, Рэю Кроку, основателю империи McDonald’s, нужна была немалая смелость, чтобы предлагать котлеты всему миру. Недаром он был водителем машины “скорой помощи” на передовых Первой мировой войны – между прочим, как и Уолт Дисней…В Америке есть чего бояться. Но кто, по нашим данным, боится меньше? Как, по-вашему, будет ли это человек, получивший в наследство 5 миллионов долларов, – или сделавший сам себя миллионер с состоянием в несколько миллионов? Как правило, это миллионер-предприниматель, который ежедневно рискует, смелость которого подвергается ежедневному испытанию, и это научило его преодолевать страх».

  

  
    3.14. Виды деятельности и профессии предпринимателей, ставших миллионерами

    Авторы книги отнеслись к всестороннему изучению жизни миллионеров настолько добросовестно, что не поленились составить список наиболее распространенных видов деятельности и профессий миллионеров в Соединенных Штатах Америки. В этом внушительном списке около 250 наименований того самого «скучного» бизнеса, который, как выяснилось в ходе исследования, может принести богатство предприимчивому и бережливому владельцу. Любой из вас может выбрать себе по душе собственное дело и преуспеть в нем. Для этого не надо быть киноактером, супермоделью или футболистом. Вот этот список:

    «Агент по продажам

    Агент по фрахту

    Агентство по услугам торговых представителей

    Арбитраж по трудовым спорам

    Аудио/видеозапись

    Аукционист

    Аукционист по жилой недвижимости

    Аукционист-оценщик

    Биржевая брокерская фирма

    Биржевой брокер

    Брокер

    Брокер по займам

    Брокер по недвижимости

    Брокер по недвижимости/бизнесу/фондовому рынку

    Брокерские услуги/торговля

    Бульдозерные работы/нивелирование

    Бухгалтер

    Бухгалтерские/аудиторские услуги

    Владелец агентства недвижимости

    Владелец инвестиционной фирмы в нефтегазовой области

    Владелец магазина

    Владелец магазина полуфабрикатов и консервов

    Владелец патента/изобретатель

    Владелец похоронного бюро

    Владелец предприятий хлопкообрабатывающей промышленности

    Владелец ресторана

    Владелец сети бензоколонок

    Владелец сети пиццерий

    Владелец страхового агентства

    Владелец универсального магазина

    Владелец учреждений по стационарному уходу

    Владелец/президент колледжа

    Владелец/управляющий агентством по трудоустройству

    Владелец/управляющий многоквартирным жилым комплексом

    Владелец/управляющий салоном красоты

    Владелец/управляющий туристическим агентством

    Врач-анестезиолог

    Врач-дерматолог

    Врач-радиолог

    Врач-терапевт

    Выращивание леса на продажу

    Выращивание цитрусовых

    Дизайн промышленного оборудования

    Дилер по нефтепродуктам

    Добыча и торговля песком и гравием

    Дом престарелых

    Жилая недвижимость

    Застройка земельных участков под жилье

    Застройка/подготовка земельных участков под строительство жилья

    Земляные и бетонные работы

    Изготовление специнструментов

    Изготовление спецтканей

    Издание газет и журналов

    Издательское дело

    Импорт и продажа экзотических пищевых масел

    Импортно-экспортные операции

    Инженер/консультант по производству электроэнергии

    Инженер/научный работник

    Инженер-архитектор

    Инженер-конструктор

    Инженер-консультант/научный сотрудник

    Инженер-строитель/инспектор

    Информационные услуги

    Искусственное осеменение крупного рогатого скота

    Каолин: добыча, обработка, торговля

    Коневодство

    Консалтинг по менеджменту

    Консалтинг по нефтехимическому производству

    Консультант

    Консультант по компьютерам

    Консультант по маркетингу

    Консультант по прикладному использованию компьютеров

    Консультант по производству/эксплуатации летательных аппаратов

    Консультант по рекламе/маркетингу

    Консультант по фандрайзингу

    Консультант-геолог

    Консультант-энергетик

    Контрактные работы

    Лизинг автомобилей

    Магазины готовой женской одежды

    Маркетинговые услуги

    Медицинские исследования

    Медицинские учреждения с долговременным стационарным уходом

    Менеджер фондов инвестиций в жилую недвижимость

    Микроэлектроника

    Молочное животноводство

    Монтаж механического оборудования

    Монтажные работы

    Мясопереработка

    Налоговый консультант/юрист

    Независимое страховое агентство

    Независимый менеджер по инвестициям

    Оборудование для дома

    Оборудование для производства и продажи напитков

    Оборудование парковок

    Овощеводство

    Операции с заложенной недвижимостью

    Оптовая торговля

    Оптовая торговля алкогольными напитками

    Оптовая торговля двигателями и запчастями

    Оптовая торговля канцелярскими принадлежностями

    Оптовая торговля морепродуктами

    Оптовая торговля оборудованием для уборки улиц

    Оптовая торговля овощами

    Оптовая торговля овощами и фруктами

    Оптовая торговля офисным оборудованием

    Оптовая торговля пивом

    Оптовая торговля табаком/кондитерскими изделиями

    Оптовая торговля электроприборами

    Оптовая/розничная торговля женской модной одеждой

    Оптовая/розничная торговля цветами

    Оптовая/розничная торговля ювелирными изделиями

    Оптовик

    Оптовое производство

    Организация услуг прямого маркетинга

    Офисное оборудование

    Оценщик сумм, подлежащих выплате по страховому полису

    Очистка металла, удаление лакокрасочных покрытий

    Пескоструйные работы

    Писатель (учебники, пособия)

    Писатель (художественная литература)

    Планировка и дизайн земельных участков

    Пластическая хирургия

    Платные лабораторные исследования

    Подбор персонала для розничной торговли

    Подрядные работы

    Подрядчик по устройству дорожного покрытия

    Полиграфия и печать

    Посредничество в заключении контрактов

    Президент/владелец взаимного фонда

    Продавец имущества, пострадавшего в авариях и катастрофах

    Производство автоматов по выпечке пончиков

    Производство бумаги специальных сортов

    Производство бутылок для безалкогольных напитков

    Производство видеорекламы

    Производство вывесок и указателей

    Производство головных уборов

    Производство готового платья

    Производство детской одежды

    Производство драпировок

    Производство и монтаж сборочных конструкций в жилищном строительстве

    Производство инструментов

    Производство кинофильмов

    Производство ковров

    Производство конструкций фундаментов

    Производство мебели

    Производство молочных продуктов

    Производство моющих и чистящих средств

    Производство осветительного электрооборудования

    Производство отопительного оборудования

    Производство повседневной женской одежды

    Производство спортивной одежды

    Производство стали и спецсплавов

    Производство строительного оборудования

    Производство хлебобулочных изделий

    Промоутер мотоспорта

    Профессиональное обучение/содержание учебных заведений по профессиональной подготовке

    Прямой маркетинг

    Птицеводство

    Публичные выступления и лекции священнослужителей

    Публичные выступления, лекции

    Работы по водоснабжению

    Работы по газосварке

    Работы по уборке улиц

    Рекламное агентство

    Ремонт жилья, отделочные работы

    Ремонт кораблей, докование

    Рисоводство

    Розничная торговля

    Розничная торговля овощами и фруктами

    Связи с общественностью/лоббирование

    Сельское хозяйство

    Скотоводство

    Служба подбора временных офисных служащих

    Содержание заведений быстрого питания

    Содержание ипподромов и гоночных треков

    Содержание кафе

    Содержание стоянок грузового транспорта

    Содержание стоянок для жилых трейлеров

    Создание программного обеспечения

    Сопровождение лимузинов

    Специализированные рекламные услуги

    Специалист по застройке/подготовке земельных участков под строительство жилья

    Специалист по клинической психологии

    Специалист по маркетингу/продажам

    Специалист по ремонту и продаже дизельных двигателей

    Специалист по строительству жилья

    Стоматолог

    Стоматолог-ортодонт

    Страхование строительства

    Страховое агентство общего профиля

    Страховой агент

    Строитель

    Строительный дизайн

    Строительство

    Торговая компания

    Торговец

    Торговец металлоломом

    Торговля антиквариатом

    Торговля газосварочным оборудованием

    Торговля жилыми трейлерами

    Торговля коллекционными марками и монетами

    Торговля морепродуктами

    Торговля нефтепродуктами

    Торговля орошаемыми сельскохозяйственными угодьями

    Торговля строительным оборудованием

    Торговля товарами для кухни и ванной

    Торговля фруктами и овощами

    Транспортировка и хранение

    Транспортные/фрахтовые услуги

    Трастовый консалтинг

    Управление имуществом

    Управление инвестициями

    Управление недвижимостью

    Управление некоммерческими профессиональными ассоциациями

    Услуги курьерской почты

    Услуги медицинского патронажа

    Услуги по буксированию судов

    Услуги по дезинфекции

    Услуги по ксерокопированию и продажа копировальной техники

    Услуги по отдыху на воде

    Услуги по охране и сопровождению

    Услуги по текстильным технологиям

    Услуги по трудоустройству

    Услуги по уборке улиц

    Услуги по финансированию строительства жилья

    Услуги скорой медицинской помощи

    Фабрика по промышленной стирке и химической чистке одежды

    Фармацевт/владелец аптеки

    Фармацевтика

    Фермер

    Физик-изобретатель

    Финансовый консультант

    Финансовый плановик

    Фирма по оказанию логопедических/лечебно-физкультурных услуг

    Франчайзинг фотографического оборудования и услуг

    Химическая чистка и стирка одежды

    Хирург-ортопед

    Хлопководство

    Частные школы

    Ювелир (розничная торговля)

    Юридические услуги в области индустрии развлечений

    Юридические услуги в области торговли недвижимостью

    Юридическое обслуживание частных лиц

    Юрист».

  

  
    3.15. Подведем итоги: основная идея книги

    Итак, слово авторам:

    «Так что же мы узнали в результате исследований? Прежде всего то, что для накопления богатства нужно обладать дисциплиной, способностью во многом отказывать себе и много работать. Вы действительно хотите стать финансово независимым? Готовы ли вы и ваши близкие изменить образ жизни ради этой цели? Многие, скорее всего, ответят на этот вопрос отрицательно. Если же вы готовы отказаться от некоторых привычек в распределении своего времени, сил и потребления, вы можете достигнуть финансовой независимости и стать богатым… Что главное в наших выводах? Вот что: большинство людей имеют совершенно неверное представление о богатстве в Америке. Богатство и доход – разные вещи. Если вы много зарабатываете и при этом тратите всё, что получаете, – вы не богатеете, а просто широко живете. Богатство – это то, что вы накапливаете, а не тратите».

    И действительно, вся книга только об этом: бережливость, бережливость и еще раз бережливость. Если вас заинтересовала данная идея, не поленитесь, найдите время и прочитайте книгу «Мой сосед – миллионер» целиком.

  

  
    4.1. О чем эта книга

    О содержании своей книги в предисловии рассказывает автор Бодо Шефер:

    «Знаете ли вы, что мешает большинству людей жить так, как они мечтают? Деньги и еще раз деньги! Деньги являются символом определенного отношения к жизни, мерилом жизненного успеха. Но деньги не попадают к нам случайно. Можно сказать, что в денежных вопросах речь идет о некоей форме энергии: чем больше этой энергии мы направим на действительно важные цели, тем большие деньги получим. Действительно преуспевающие люди обладают способностью аккумулировать большое количество денег. Некоторые только сберегают и приумножают их для себя, другие используют для служения обществу и ближнему. Но все они умеют заставить деньги работать…

    Имеется несколько возможностей заработать первый миллион. Эти возможности описывают четыре представленные в книге стратегии:

    1. Вы экономите определенный процент своего дохода.

    2. Вы вкладываете сэкономленные деньги.

    3. Вы повышаете свой доход.

    4. Вы экономите определенный процент от каждого достигнутого повышения дохода».

  

  
    4.2. Про долги

    Если вы хотите добиться финансовой независимости, для начала вам необходимо избавиться от долгов. А если вы уже от них избавились – не делать новых. Ошибаются те, кто думает, что долги и кредиты – это изобретение нашего века. Оказывается, они появились еще в Вавилоне:

    «Уже древние вавилоняне делали потребительские долги. Они шли к предшественникам сегодняшних банкиров – ростовщикам. Ростовщик задавал вопрос, который мы слышим и теперь во время переговоров с банкирами: “Есть ли у вас гарантии?” Вавилонянин, наряду с обычными и сегодня гарантиями, мог предложить еще кое-что – самого себя. Вследствие этого ростовщичество процветало: каждый мог получить кредит, так как каждый мог предложить в залог себя самого. Если вавилонянин оказывался не в состоянии вернуть долг, его продавали как раба. Как сегодня дом идет с молотка, так шел с молотка человек…

    Напрашивается вопрос: как может человек быть настолько глуп, чтобы идти на такой риск? Как мог он брать кредит и предлагать в залог самого себя, если постоянно у него перед глазами был живой пример того, что с ним может случиться?

    Ответ таков: человек хочет испытать радость именно сейчас, и именно сейчас он хочет избежать боли. Будущий отказ от свободы и возможность погибнуть рабом весят в его глазах меньше, чем “сейчас”. И так, с аналитическим подходом, мы далеко не уедем. Говорить себе: “Я могу рассчитать, что случится, и поэтому разумно избегну потребительских долгов”, – не срабатывало тогда и не работает сегодня. Наконец, мы рискуем меньше, чем древние вавилоняне, – увязая в долгах, мы попадаем в ситуацию, только похожую на рабскую».

  

  
    4.3. Как повысить свой доход

    Будем реалистами. Чудес не бывает. Если единственный источник вашего дохода – это ваша работа и платят там вам не очень много, вы никогда не разбогатеете. Однако мало кто способен немедленно бросить свою работу и отправиться открывать собственное дело в погоне за большими деньгами. Бодо Шефер к этому и не призывает. Первое, что он предлагает сделать, если вы не удовлетворены своим доходом, – подумать, как можно его повысить здесь же, на своей основной работе. Вот какие советы по этому поводу дает автор в своей книге:

    «Приводимые здесь правила для повышения дохода функционируют тысячелетия. Они одинаково справедливы для наемного работника и для предпринимателя. Если вы изучите эту главу, то будете в состоянии повысить свой доход в течение года, по крайней мере, на 20–100 %.

    Покажите силу

    Деньги и шансы появляются не вследствие потребностей, но благодаря способностям. Вы получаете повышение зарплаты не потому, что нуждаетесь в этом. Вы получаете это повышение потому, что его зара-ботали.

    Из-за того, что многие этого не понимают, почти все разговоры с начальством о повышении зарплаты проводятся совершенно неправильно. Нуждающийся служащий обращается к могущественному боссу: “У нас родился еще один ребенок, и мы нуждаемся теперь в большей квартире. Кроме того, мы нуждаемся, безусловно, в новой машине, иначе я не могу добираться на работу… Я нуждаюсь в повышении зарплаты”. Могущественный босс откажет не только в повышении зарплаты, но, вероятно, одновременно решит, что фирма вскоре не будет более нуждаться в столь нуждающемся служащем.

    Итак, если вы хотите добиться повышения зарплаты, объясните, почему вы его заслужили. Подготовьтесь к беседе, перечислив себе, какую пользу вы уже приносите фирме и какую можете принести дополнительно. Запишите также все ваши сильные стороны. Заранее назначьте время беседы. Уточните, что разговор пойдет о ценности, которую вы представляете для фирмы. Если у вас нет никакого опыта переговоров, то порепетируйте перед зеркалом или с вашим партнером. Покажите силу. То же самое касается и предпринимателей. Никому не говорите о своих сомнениях.

    Покажите силу. Люди не следуют за сомневающимся. Они следуют за сильным и неуклонно идущим к своей цели. Сила просто лучше оплачивается.

    Интересуйтесь не правами, а обязанностями

    Если вы слишком сильно концентрируетесь на своих правах, то далеко не продвинетесь. Вместо того, чтобы размышлять постоянно о том, что ваше предприятие может сделать для вас, спросите себя, что вы можете сделать для предприятия. Общество, которое ориентируется преимущественно на свои права, разрушается. Отношения, в которых каждый сосредоточивается только на своих правах, терпят крушение. Джон Ф. Кеннеди говорил следующее: “Не спрашивайте, что ваша страна может сделать для вас, спросите, что вы можете сделать для вашей страны”. Основанием думать именно так может быть и чистый эгоизм, так как с этой установкой вы добьетесь гораздо большего. Вы больше зарабатываете. Вы растете. Вы более удовлетворены, так как сами что-то делаете вместо того, чтобы только требовать достижений от других.

    Если вам оплачивают восемь часов – работайте десять

    Дайте всегда больше, чем от вас ожидают. Поразите всех вокруг. Превзойдите все ожидания.

    В фирме, где я работал учеником во время каникул, ветераны открыли совершенно определенные возможности, о которых и сообщили по-дружески: уже за 18 минут до перерыва можно отправляться на завтрак и приходить позже примерно на девять минут. Можно читать газету в туалете – целых 20 минут. Если нужно принести материалы, то возможно заодно прогуляться для отдыха через кафетерий… В итоге можно работать только шесть часов, хотя оплачивают восемь.

    Я советую: если вам платят за восемь часов, работайте десять. Заработайте больше денег.

    Развивайте трудовые навыки, которые сделают вас состоятельным. Речь не идет о том, что ваша фирма получит от вас “слишком много”. Если слишком долго варить что-нибудь на медленном огне, то пламя в конце концов погаснет. Даже если работодатель не видит вашего вклада и не хочет вас вознаграждать, вы все-таки приобретаете нечто, что поможет продвинуться дальше: трудовые навыки преуспевающего человека.

    Делайте всё безотлагательно

    Если и есть главный секрет успеха, так это способность делать невероятно безотлагательными повседневные поступки. Сделайте своим девизом: “Так быстро, как только возможно”. Сделайте себе спорт из того, чтобы поражать каждого быстротой. Заботьтесь о том, чтобы ваши часы шли быстрее. Вероятно, вы скажете: “Если я быстро работаю, то делаю ошибки”. Это так. Тот, кто делает много и быстро, совершает больше ошибок. Но, во-первых, плюсы перевешивают. Во-вторых, и ошибки хороши. Кто будет из страха перед ошибками бездеятельным, тот не совершит ничего великого. На совершенство спроса нет. Совершенство означает паралич. Есть спрос на чрезвычайное. Кто боится ошибок, тот хочет всё делать правильно. Кто не боится ошибок, тот совершает чрезвычайное.

    Итак, спросите себя: как я могу так быстро, насколько это вообще возможно, сделать нечто чрезвычайное? Обратите внимание на себя. Давайте ответы на факсы в течение трех минут. Откликайтесь немедленно. Не миритесь с отсрочками…

    Не бывает ничего незначительного

    Всё, что вообще стоит делать, нужно делать хорошо. Пишете ли вы письмо, звоните по телефону или подготавливаете конференц-зал, поправляя стулья. Не бывает незначительных вещей. Выдавайте всегда 100 %. Всегда представляйте, что некий миллиардер наблюдает за вами и решает, будете ли вы работать в качестве партнера в его фирме.

    Напоминание: я не хочу сказать, что вы всё должны делать идеально. Идеально – значит безошибочно. Страх перед ошибками парализует. Назовите мне фирму, в которой есть спрос на Идеальное, и я докажу вам, что эта фирма переживает застой. Нет, выполняйте всё необыкновенно хорошо. Поступайте иначе – делайте всё замечательно. Так как только замечательные достижения производят впечатление на других.

    Станьте незаменимым

    Возьмите на себя ответственность и за то, что не входит в ваши прямые обязанности. Обратите на себя внимание. В каждой фирме есть один или несколько человек, без которых не получается ничего, – незаменимые. Станьте незаменимым. Это не значит, что вы должны взять всю работу на себя, но ответственность – да. Расширяйте свою сферу влияния. Добровольно вызывайтесь выполнять задания. Займитесь организацией проектов. Примите установку: “Фирма – это я”… И, наоборот, в вашем собственном отделе или в фирме, которая принадлежит вам, сделайте себя заменимым. Не думайте никогда, что вы должны делать всё сами, чтобы это получилось хорошо. Иначе вы станете рабом фирмы.

    Итак, станьте незаменимым, так как вы готовы нести ответственность, и заменимым, так как вы готовы делегировать свои задания и авторитет другим.

    Повышайте свою квалификацию

    В начале эволюции человеческий мозг должен был реагировать автоматически. Если в поле зрения попадала добыча, нужно было тут же наносить удар, а при опасности немедленно лезть на дерево… Мы превратились из кочевников в оседлых людей, потому что начали понимать взаимосвязь явлений и планировать будущее. Сегодня посеять и через несколько месяцев собрать урожай – это было важным изменением сознания. Три года получать профессиональное образование и от четырех до шести лет – высшее, чтобы позднее больше зарабатывать, соответствует такому же подходу.

    Но получение высшего образования – это еще не конец. Всё только начинается. К сожалению, мы не перенесли это знание на большинство областей жизни. Иначе мы бы не действовали столь близоруко. Если в течение десяти лет тратить всё, что зарабатываешь, то это приведет к бедности. Если десять лет подряд есть только шоколад, станешь толстым и больным. Десять лет избыточного TВ-потребления отупляют. Кто в течение десяти лет почти не смотрит телевизор, но два часа в день читает специальную образовательную литературу, тот, вероятно, не знает актуального состояния дел футбольной бундеслиги. Но он будет зарабатывать в среднем в два-три раза больше, чем тот, кто ежедневно по два-три часа смотрит футбол.

    Если возникли проблемы, вызывайтесь добровольно

    Тот, кто хочет больше зарабатывать, не может обходить проблемы стороной. Поэтому мы советуем “подставляться” проблемам. Вызывайтесь добровольно, когда распределяются трудные задания.

    Зарекомендуйте себя как специалист

    Делать то, что делают все, стоит не больше, чем песок в пустыне. Если вы владеете буровой установкой в Северном море и она горит, кого вы вызываете? “Реда” Эдера[4]. Почти каждый знает его. Есть, наверное, миллионы пожарных во всем мире, о которых едва ли кто-нибудь знает, но Пола “Реда” Эдера знает почти каждый. Почему? Потому что он специалист. Он берется только за большие нефтяные пожары.

    Если вы делаете то, что делают все, у вас и будет то, что есть у всех. Недостаточно говорить, что вы делаете больше (даже если это и соответствует истине), – все так говорят. Если вы делаете то, что делают все, вы должны сами искать своих клиентов. Но если вы утвердите себя как специалист, то клиент сам придет к вам. Итак, решающим является: быть не лучшим, но другим…

    Если вы не изменитесь, ничего не изменится

    Если вы хотите, чтобы мир для вас изменился, сначала должны измениться вы сами. Если вы хотите через три, пять или через семь лет чего-то иного, чем сегодня, то эти перемены вы должны подготавливать и осуществлять. Решите, хотите ли вы, чтобы у вас через семь лет был бы тот же распорядок дня, что и сегодня, те же результаты, так же много или так же мало внимания со стороны окружающих…

    Чем вы хотите заниматься? Не надейтесь, что проснетесь однажды и прочитаете в утренней газете, что ночью вас назначили специалистом. Человек становится специалистом настолько, насколько он справляется с этой ролью. Итак, если вы хотите, чтобы что-то изменилось, тогда зарезервируйте определенное время в вашем ежедневном объеме работы. Тратьте это время на достижение статуса специалиста. Повышайте свою квалификацию. Очертите специальную целевую группу потенциальных клиентов. Ищите подходы к этой целевой группе. Обратите на себя внимание. Пишите статьи в специальных журналах…

    Как предприниматель вы должны сделать себе личное состояние

    Возможно, вы пробуете помещать все свои деньги в вашу фирму. Это ошибка, которую делают многие предприниматели. Они не создают никакого состояния помимо фирмы. Таким образом, вы делаете свое частное благополучие зависимым от того, будет ли у фирмы успех или может ли она быть продана за хорошую цену.

    Если вы действительно хотите инвестировать большие деньги в вашу фирму, то наилучшим способом является О. P. M. (other people’s money – деньги других людей). Возьмите кредит. Соберите так много денег, как только сможете заполучить, поскольку, во-первых, вы не знаете, в какой сумме вы нуждаетесь, и, во-вторых, деньги могут понадобиться вам и позже.

    Здесь действуют правила, прямо противоположные тем, что касаются потребительских долгов. Еще раз: не делайте никогда потребительских долгов, а создание и расширение фирмы финансируйте чужими деньгами, потому что в этом случае действует позитивный эффект: инвестированный капитал повышает оборот. Стоимость вашего предприятия растет. Одновременно в результате инфляции падает стоимость денег, которые вы должны возвращать. Если вы, например, в результате удачного вложения взятых в долг денег получили за год 12 %-ный прирост оборота, то через шесть лет оборот удвоится. Если мы предположим, что за тот же период «истинная» инфляция девальвирует сумму, которую вы должны возвращать, на пять процентов в год, то действительная (без учета процентов) стоимость денег через семь лет составит лишь 69,8 % от их стоимости в момент получения кредита…

    Требуйте денег

    Вы относитесь к людям, которые иногда выполняют работу, не требуя за нее оплаты?

    Подумайте вот о чем: требовать деньги за сделанное – это вопрос самооценки. Всегда, если вы выполняете работу, естественно и совершенно справедливо получать за это вознаграждение. От того, как высоко вы себя цените, зависит, считаете ли вы сделанное имеющим ценность. Если то, что профессионалы ценят дорого, у вас можно получить бесплатно, то по единственной причине – из-за вашей недостаточной уверенности в себе. Специалист знает себе цену, а вы нет…

    Концентрируйтесь на деятельности, приносящей доход

    Это очень просто. Используйте ваше время только для деятельности, приносящей доход.

    Вычлените в вашей отрасли те виды работ, которые приносят деньги. Многие люди, наверное, способны делать большую часть того, что выполняете вы. Но лишь немногим хватает дисциплинированности, чтобы заниматься (почти) исключительно деятельностью, которая приносит доход.

    Вы обнаружите, что занятие тем, что приносит доход, дает гораздо большее удовлетворение…

    Доход еще не означает богатства

    Многие не знают, что такое богатство, ибо зарабатывать хорошие деньги – не значит быть богатым. Как правило, наш уровень жизни растет вместе с ростом дохода. Просто для нас большее становится “необходимым”. Как ни странно, нам нужно всегда именно столько, сколько мы зарабатываем.

    Мы не должны путать “необходимо” с “хочется”. Уже древние вавилоняне знали: то, что вы называете “необходимыми расходами”, будет расти всегда – вплоть до реального уровня вашего дохода. Вы богаты только тогда, когда можете жить на проценты от вашего капитала без необходимости работать: деньги работают на вас. Богатым вы станете не благодаря деньгам, которые вы зарабатываете, а благодаря деньгам, которые вы сохраняете. Экономия создает различие между тем, быть ли курицей, несущей золотые яйца, или самому владеть этой курицей».

  

  
    4.4. Экономить – значит платить самому себе

    В начале главы 8 своей книги Бодо Шефер рассказывает такую сказку:

    «Однажды бедный крестьянин зашел в свой сарай и нашел под куриным насестом золотое яйцо. Его первой мыслью было: “Кто-то хочет надо мною подшутить”. Но чтобы действовать наверняка, он взял яйцо и отнес его к ювелиру. Тот проверил яйцо и сообщил крестьянину: “Стопроцентное золото, чистое золото”. Крестьянин продал яйцо и вернулся домой с большими деньгами. Вечером он закатил пир горой. На рассвете встала вся семья, чтобы посмотреть, не снесла ли курица еще одно яйцо. Действительно, в гнезде снова лежало золотое яйцо. С тех пор крестьянин каждое утро находил такое яйцо. Он продавал их и стал очень богатым.

    Но крестьянин был человеком жадным. Он спрашивал себя, почему курица несет только по одному яйцу в день. И вообще он хотел знать, как она это делает, чтобы производить золотые яйца самому. Он всё больше гневался. Наконец однажды он вбежал в сарай и рассек курицу садовым ножом на две половины. Всё, что он нашел, были части находящегося в стадии зарождения яйца. Мораль этой истории: не убивай курицу, несущую золотые яйца.

    Не так ли действует большинство людей? Курица – это капитал, золотые яйца – проценты. Без капитала нет никаких процентов. Большинство людей тратит все свои деньги. Поэтому они никогда не смогут вырастить “золотую курицу”. Они убивают ее еще цыпленком – прежде, чем она могла бы начать нести золотые яйца.

    До тех пор, пока у вас нет такой курицы или “машины денег”, вы сами являетесь “машиной денег” для других, и совершенно неважно, сколько вы зарабатываете. Тратить меньше, чем получаешь, – это звучит совсем не сенсационно. Тем не менее вы установите, что экономия может доставлять удовольствие и что она имеет глубокий смысл».

    Автор придает очень большое значение экономии. Значительная часть книги посвящена тому, что необходимо экономить. Бодо Шефер уверен, что разбогатеть сможет только тот, кто приобретет эту привычку:

    «Есть веские причины экономить. Но большинство людей видит прежде всего четыре причины тратить деньги:

    1. Они надеются со временем заработать так много, что не видят причин экономить в настоящий момент.

    2. Они хотят жить хорошо сейчас и думают, что экономить трудно. Они не хотят себя ограничивать.

    3. Они не считают экономию важной и полагают, что эту точку зрения они не могут изменить.

    4. Они думают, что это в конечном итоге ничего не даст (низкие проценты, инфляция).

    Давайте исследуем эти четыре пункта, и вы увидите, что фактически всё выглядит совершенно иначе, чем вы, возможно, думали. Посмотрите, как должны были бы звучать эти четыре высказывания на самом деле:

    1. Не доходы, но экономия сделает вас богатым.

    2. Экономия каждому приносит удовольствие и совсем не обременительна.

    3. Вы можете в любое время изменить ваши догматы веры и вашу точку зрения на экономию.

    4. Экономия сделает вас миллионером. Вы без проблем получите 12 процентов и больше. Инфляция вам при этом даже выгодна.

    Трудно поверить? Вы будете в восторге, когда увидите, насколько верны эти четыре высказывания. Рассмотрим теперь один пункт за другим.

    Не ваши доходы, но экономия сделает вас богатым

    Никто не становится богатым лишь в силу того, что много зарабатывает. Богатство возникает, если вы сохраняете деньги. Слишком много людей напрасно надеются: “Если я буду достаточно зарабатывать, всё станет лучше”. На самом деле, однако, жизненный стандарт растет всегда вместе с ростом дохода. Вы почти всегда нуждаетесь во всех деньгах, которые у вас есть. Правда выглядит так: единственное, что есть у людей, которые не экономят, – это долги.

    Мой первый наставник был преуспевающим человеком, который мне очень нравился и который меня удивлял. Поэтому я был счастлив, когда он предложил учить именно меня. Он требовал, разумеется, от меня, чтобы я экономил 50 % моего дохода. Я думал, что это невозможно. Я доказывал, что нуждаюсь, собственно, во всех своих деньгах и не могу экономить, так как даже 100 % моего дохода недостаточно для покрытия необходимых расходов.

    Кроме того, я был оптимистом. Всё утрясется само собой, если только я буду когда-нибудь зарабатывать как следует, думал я. Я должен был понять, что это всего лишь глупая надежда. Ничего не изменится, если не изменимся мы сами.

    Совершенно ошибочно думать, что богатство приходит само собой, что не следует менять отношение к деньгам. Это значит отказываться от ответственности в соответствии с девизом: “Сейчас я могу обращаться со своими деньгами глупо, потому что позднее, когда я буду очень много зарабатывать, я всё исправлю. Почему я должен сейчас себе в чем-то отказывать, если и без того позднее я буду купаться в деньгах?”

    Ваш будущий доход должен стать волшебным средством исправить то, что вы не можете привести в порядок сейчас: он должен сделать вас богатым. Поверьте мне: этого не случится. Это всегда останется только надеждой.

    Фактически вы можете зарабатывать сколь угодно много, но ваша финансовая ситуация не изменится. Я знаком с сотнями людей, которые зарабатывают 50 000 марок в месяц, и у них нет ничего, кроме долгов. Почему доход не изменяет их финансовую ситуацию? Да потому, что два фактора вопреки растущему доходу остаются неизменными: проценты и вы.

    Если вы не обходитесь тем, что у вас есть сегодня, вы не справитесь так же, если будете зарабатывать вдвое больше. Ведь проценты не изменяются.

    Если вы зарабатываете сегодня 2000 марок и экономите 10 %, это составляет 200 марок. Экономить те же 10 % от 25 000 марок (то есть 2500 марок) существенно сложнее, так как сумма выше. Поэтому при маленьком доходе экономить даже легче. Легче отложить 200 марок, чем 2500. Чем больше сумма, тем весомее процент от нее.

    Поэтому начинайте экономить сейчас. Совершенно не важно, в какой сложной ситуации вы находитесь. Легче, чем сегодня, не будет никогда. Начните сейчас с того, чтобы экономить 10 % вашего чистого дохода.

    Начните экономить так рано, как возможно. Если вам 18 или 20 лет и вы еще живете с родителями, то это наилучший момент. Так легко вам никогда уже не будет. Когда еще будут такие низкие расходы? Даже если вы должны вносить деньги в семейный бюджет, это ничто в сравнении с издержками, если вы живете отдельно. Этот шанс никогда не повторится. Экономьте поэтому так много, как сможете.

    Люди не меняют своих финансовых привычек, даже начиная больше зарабатывать

    Основополагающие представления почти не изменяются (за исключением случаев, когда человек делает это совершенно сознательно). Вот один из тезисов, мешающих человеку экономить: “Мне это необходимо”. Вы, конечно, помните: “Нельзя путать “необходимые расходы” с желаниями. То, что мы называем необходимыми расходами, всегда растет вместе с ростом доходов”.

    Самое глупое оправдание ненужных расходов таково: “У меня это должно быть. Мне это необходимо”. На самом деле человеку нужно очень немногое, и мы говорим так, только чтобы оправдаться перед самим собой. Чтобы улучшились наши дела, прежде всего должны измениться мы сами.

    Экономность – добродетель богатых

    Сэр Джон Темплтон вместе со своей женой в возрасте 19 лет решил откладывать каждый месяц 50 % дохода. Он говорит, что в отдельные месяцы это было очень трудно, особенно когда его доходы оказывались низкими.

    Он стал миллиардером и одним из самых уважаемых фондовых менеджеров в мире. Сегодня он считает, что решающими моментами были те, когда из-за низких заработков было почти невозможно отложить половину дохода.

    Уоррен Баффетт – один из богатейших людей Америки. Еще в 1993 году “Форбс” оценивал его состояние в 17 миллиардов долларов. Как он достиг такого богатства? Его рецепт: экономить и вкладывать. И еще раз экономить и вкладывать.

    Баффетт начинал мальчишкой-газетчиком – и экономил. Он откладывал каждый доллар, который только мог сберечь. Он почти ничего себе не покупал, потому что никогда не видел денег, которые бы охотно потратил. Он всегда видел сумму, которая в будущем превратится в состояние.

    Он не покупал себе автомобиля. Не из-за 10 000 долларов, которые тот стоил, а из-за суммы, в которую превратятся через 20 лет эти 10 000 долларов.

    Возможно, вы скажете, что это скучно. Но вы ведь уже знаете: кажется ли вам нечто скучным или, наоборот, увлекательным – это только вопрос ваших убеждений. Во всяком случае, если бы вы 40 лет назад инвестировали эти 10 000 долларов в Уоррена Баффетта, сегодня они превратились бы в очень нескучные 80 миллионов долларов.

    А знаете, что общего у Вернера фон Сименса, Роберта Боша, Фердинанда Порше, Готлиба Даймлера, Адама Опеля, Карла Бенца, Фрица Хенкеля, Хайнца Никсдорфа, Иоганна Якобса, Генриха Нестле, Рудольфа Карштадта, Йозефа Неккермана, Райнхарда Маннесмана, Фридриха Круппа, братьев Альди? Они все были экономны, экономны и еще раз экономны. Они расходовали меньше денег, чем зарабатывали, и вкладывали их с умом. Не только экономия, конечно, создала их богатство, но очевидно, что она была основной предпосылкой, без которой невозможно благосостояние. И вы не найдете ни одного основателя фирмы, который не был бы очень экономен.

    Многие предприниматели прогорели

    Вероятно, вы возразите, что часто слышали о предпринимателях, которые прогорели. Это так, но у них не было потребительских долгов, и жили они скромно. Они были экономны. Они прогорели не потому, что были неэкономны в личной жизни, а из-за неблагоприятных обстоятельств или из-за того, что потеряли деньги на биржевой игре.

    Благодаря своей экономности и другим предпринимательским свойствам они выдерживали такие кризисы. Часто они могли обходиться в течение долгих лет абсолютным минимумом. На себя они почти ничего не тратили. Они шли на всевозможные лишения.

    Некоторые из них были настолько экономны, что многие бы испуганно воскликнули: “Это не для меня. Я этого не могу и не хочу!” Здесь справедливо высказывание: “Преуспевающие люди готовы делать вещи, которые большинство неуспешных людей отклонило бы”. Большинство людей отказываются экономить. Они хотят жить сейчас. Уже Гёте заметил этот феномен: “Каждый хочет чем-то быть, никто не хочет чем-то стать”.

    Основатели крупных предприятий хотели быть богатыми. Они подчинили себя этой цели. Поэтому они не должны были вести себя так, словно уже владели большими деньгами. Видимость им была безразлична. Они хотели чего-то добиться и поэтому были экономны.

    Может быть, вы принадлежите к людям, которые говорят: “Я являюсь исключением. Я могу расходовать весь доход и всё же быть состоятельным”. Я не могу игнорировать такую возможность. В конце концов, снова и снова появляются невероятные феномены, которые мы не можем объяснить.

    Статистика, однако, не на вашей стороне. Кроме того, было бы, наверное, значительно легче просто изменить догмат веры: экономить вовсе не так уж обременительно.

    Экономия доставляет удовольствие и по силам каждому

    Именно потому, что вы хотите наслаждаться жизнью сейчас, вы должны экономить. Но не так, как вы неоднократно пробовали делать – да так и не сделали.

    Большинство людей экономят неправильно. Они, как правило, всё себе невероятно осложняют. Они пытаются весь месяц ограничивать свои расходы. Они выигрывают что-то здесь и отказываются от чего-то там. И всё же часто ничего не остается. То возникает неожиданный ремонт, то всплывает забытый счет.

    Но взгляните на ситуацию с другой стороны. Вы платите по существу каждому, но только не себе. Вы платите пекарю, покупая хлеб; банку, внося проценты по кредиту; мяснику, покупая мясо; парикмахеру, когда стрижетесь.

    Но когда же вы платите себе? Вы сами должны быть самым важным в вашей жизни – не меньше, чем ваши пекарь, мясник, банкир или парикмахер.

    Экономить – это значит платить себе

    Итак, вы должны себе платить. Причем в первую очередь! Мое предложение следующее: платите самому себе зарплату. 10 % вашего ежемесячного дохода вносите на отдельный счет. И уже с этими 10 % вы станете зажиточным. Остальными 90 % вы будете оплачивать других.

    Вы с удивлением обнаружите: обойтись 90 % так же легко (или так же тяжело), как и 100 %. Вы не почувствуете нехватки этих 10 %.

    Наверное, вам трудно в это поверить. Однако вы будете поражены, когда действительно попробуете. Никогда не говорите: это не получится. По крайней мере, до тех пор, пока не попробовали…

    10 % позволят вам вырастить “золотую курицу”

    Никогда не трогайте эти 10 %. Ими вы “выкармливаете” вашу курицу, которая будет нести золотые яйца. Эти 10 % сделают вас богатым. Вы сразу увидите, что этого достаточно, чтобы сделать вас настолько богатым, что вы сможете жить на проценты от капитала и больше никогда не должны будете работать.

    Обойтись 90 % так же легко (или так же трудно), как и 100 %. Вы с трудом в это верите, как и большинство участников моих семинаров. Но после того, как они пробовали это, я получал следующий ответ: “Я не думал, что дело пойдет. Однако я делаю это уже несколько месяцев и полностью забываю об этих 10 %. Хорошо знать, что они делают меня богатым”…

    Что вы делаете с повышенной заработной платой?

    Наверное, вы когда-то зарабатывали меньше, чем сегодня. Вспомните хотя бы время вашей учебы. Каким небольшим количеством денег вы тогда обходились. Как было с вашей первой работой? Обычно мы зарабатываем всё больше денег и все эти деньги тратим. Наши запросы растут вместе с имеющимся в нашем распоряжении доходом.

    Совет, что делать, чтобы этого не происходило и в будущем: откладывайте 50 % с каждого повышения заработной платы для вашей “золотой курицы”. Так как вы привыкли в данный момент к вашему нынешнему доходу, откладывать половину от повышения заработной платы не означает отказа от чего-либо. Просто вы привыкаете именно к половинному повышению заработной платы. Другие 50 % вы переводите на “счет золотой курицы”.

    Если вы, например, зарабатываете в данный момент 5000 марок чистыми, то оплачиваете свое будущее, переводя 10 %, то есть 500 марок, в начале каждого месяца на “счет золотой курицы”.

    Если вам повысили заработную плату на 1200 марок, то 50 %, то есть 600 марок, вы переводите на тот же счет. Таким образом, ваши сберегательные взносы сразу повысятся на 120 %.

    Почему сберегательные программы терпят неудачу

    Есть две веские причины, почему большинство людей не выдерживают свою программу экономии.

    Они пытаются сэкономить слишком много. По этой причине вы должны откладывать от имеющейся зарплаты “только” 10 %. Вы совершенно не замечаете эти 10 %. 15, а тем более 20 %, напротив, существенно ограничивают вас.

    Большинство людей хотят экономить то, что остается в конце месяца. И, как правило, это не очень-то много. Поэтому вы должны сначала оплачивать свое будущее – сразу в начале месяца».

  

  
    4.5. Акции призваны выращивать деньги

    В деле обогащения есть две составляющие. Первая составляющая – экономия. Богатым станет не тот, кто получает много денег, а тот, кому удастся эти деньги сохранить.

    А вторая составляющая – это умение приумножать сохраненные деньги. Богатеет тот, кто умеет заставить свои деньги работать на себя. Один из лучших способов сделать это – покупать и продавать акции:

    «У большинства людей совершенно ошибочное представление об акциях. Я хочу показать, что нельзя пройти мимо акций, если вы хотите в возможно короткий срок стать состоятельными. Для этого вы должны понять несколько основных правил и распознавать общие взаимосвязи. Кроме того, я хотел бы сделать понятнее для вас акции и биржу с тем, чтобы вы доверяли их закономерностям.

    Акции – выгодное и надежное вложение денег. Правда, в отдаленных районах Германии об этом еще не говорят. У нас циркулируют самые странные мифы, полуправда и ложь об акциях. По приблизительным оценкам, в Германии акциями владеет менее 5 % людей. В США – гораздо больше…

    Десять золотых правилДавайте теперь посмотрим, что же вы должны знать об акциях, чтобы доверять им.

    1. На бирже хорошие и плохие времена сменяют друг друга

    Ни одно биржевое лето не продолжается вечно, но и зима на бирже так же не продолжается вечно. После каждого падения курса обязательно следует его повышение. Кажется, что это очень просто. И всё же об этом часто забывают. Это приводит к тому, что игроки на бирже иногда несут огромные убытки.

    Курсы до сих пор всегда стабилизировались. С 1948 года никогда не бывало более двух плохих лет подряд. Затем курс в течение года или самое большее двух стабилизировался. Средний рост индекса Доу-Джонса (представительный ассортимент акций ведущих компаний США) составил в среднем около 12 % в год.

    Поэтому вы никогда не должны продавать ваши акции, если их курс резко упал.

    2. Большой прибыли можно достичь, только если вы готовы одолжить деньги бирже на срок от двух до пяти лет

    Никогда не вкладывайте в акции деньги, которые могут вам вскоре понадобиться. Если акции упадут как раз тогда, когда вам понадобятся деньги и вам придется их продать, то вы потерпите убыток. Вы должны вкладывать деньги, только если у вас есть возможность ждать, пока курс снова поднимется. И вы должны делать это снова и снова.

    3. Покупайте всегда акции минимум пяти и максимум десяти различных фирм

    Вы должны вкладывать деньги, по меньшей мере, в пять различных ценных бумаг, чтобы снизить риск. Выберите акции фирм, работающих в различных отраслях и находящихся в различных странах.

    Вы не должны, однако, держать акции более чем десяти фирм, в противном случае вам будет сложно следить за ситуацией (если, конечно, вы не биржевик-профессионал).

    4. О прибылях и убытках можно говорить только тогда, когда вы продали акции

    Если ваши акции резко падают, вы еще не понесли никаких убытков. Вы несете потери только в том случае, если в этот момент продаете свои акции. Но как раз этого делать и не следует (см. правило 1).

    Точно так же и прибыль вы получили только тогда, когда выгодно продали. Итак, если ваши ожидания оправдались, продавайте по крайней мере часть акций. По этой причине обязательно следует записывать все ваши основания для купли и продажи, а также ваш целевой курс (тот курс, которого вы хотите дождаться).

    5. Прибыль складывается из повышения курса и дивидендов

    Если акция выросла в цене и вы ее продали, тогда вы получили прибыль. До тех пор, пока вы не продаете акцию, вы тем не менее каждый год можете получать деньги, если фирма выплачивает дивиденды.

    Если фирма, акциями которой вы владеете, получает прибыль, она удерживает часть этой прибыли, чтобы создать резерв, а остаток выплачивает в форме дивидендов. Если вы хотите получить прибыль от дивидендов, то должны инвестировать часть вашего капитала в большие фирмы, которые уже располагают значительными резервами и получают значительные прибыли. Дивиденды облагаются налогом, в то время как прибыль, полученная от роста курсовой стоимости, свободна от налогообложения, если между покупкой и продажей прошло не менее шести месяцев1.

    6. У краха есть и хорошие стороны – представляется случай покупать акции намного ниже номинала

    Хотя это и требует крепких нервов – покупать во время кризиса, но зато хорошо вознаграждается. Покупайте сразу, так как курсы часто быстро и незаметно вновь поднимаются.

    Крах плох для вас только тогда, когда вы в панике продаете. Ведь подъем обязательно наступит. Итак, вы должны придерживать ваши акции и тогда не понесете потерь.

    Как можно правильно докупать, вы прочитаете далее в разделе “Королевский путь”. Однако уже сейчас должно быть ясно: чтобы докупать акции, нужны деньги. Поэтому никогда не вкладывайте сразу все деньги, которые у вас есть, для покупки акций. Зарезервируйте какую-то сумму, чтобы докупить, если курс падает или если приближается великолепный крах.

    7. Не слушайте толпу. И здесь справедливо следующее: кто делает то, что делают все, получает то, что получают все

    90 % биржевиков несут убытки, потому что не соблюдают описанные здесь правила. Большинство акционеров финансируют прибыли меньшинства.

    Поэтому общие тенденции не будут вам полезны. Чем больше говорят, что теперь настал благоприятный момент быстро вскочить на подножку биржевого поезда, тем увереннее вы можете быть, что уже слишком поздно. Большие повышения курса уже произошли.

    Повышение курса стимулирует следующее повышение курса, а снижение стимулирует снижение. Поэтому не покупайте, когда покупают все, и не продавайте, когда все продают.

    8. Важны выбор момента и рациональные основания для принятия решения. У эмоционального игрока нет шансов

    Не полагайтесь на интуицию, но взвесьте всё рационально. Узнайте как можно больше о фирме, акции которой вы хотите покупать.

    Вы не должны при этом читать все отчеты о состоянии дел, но должны полагаться на здравый смысл. Возьмите, например, “Макдоналдс”. Вы верите, что люди и в будущем захотят быстро съесть гамбургер и что фирма, которая каждые несколько минут открывает где-нибудь новый филиал, и дальше будет позитивно развиваться?

    Изучите движение курсов акций фирмы в прошлом и обдумайте, как этот курс может развиваться в будущем. Учитывайте как можно больше данных. Запишите в любом случае все основания ваших решений и цели ваших вложений.

    9. Вложенные деньги должны быть прежде заработаны. Никогда не берите кредитов, чтобы инвестировать в акции

    Вкладывайте деньги в акции только в том случае, если возможные убытки не окажут негативного влияния на ваш образ жизни.

    Много проблем возникает вследствие того, что люди не придерживались этого принципа. Они заняли деньги, чтобы пойти на биржу.

    10. Акции всегда были и всегда будут выгоднее денег

    Причина этого лежит в числе прочего в инфляции. Если вы вкладываете определенную сумму в деньгах, то ценность их уменьшается из-за инфляции. Вы не можете сегодня купить на ваши деньги столько же, сколько могли десять лет назад, потому что вещи стали дороже…

    Как инфляция уничтожает деньги, так она помогает акциям. Акции являются долей собственности в фирме, то есть долей собственности в товаре и недвижимости. Если всё становится дороже из-за инфляции, то растет значение акций…

    “Королевский путь”: как каждую акцию продать с выгодойЕсть биржевая стратегия, которая оправдала себя в течение десятилетий и подходит прежде всего для консервативного инвестора. Тот, кто дисциплинированно соблюдает эти правила, сможет в будущем каждую акцию продавать только с выгодой. Называют эту стратегию “королевский путь”.

    1. Ставить только на качество и силу

    Для стратегии “королевского пути” подходят только акции высшего качества. Лишь ведущие предприятия каждой отрасли рассматриваются как достойные инвестиций. На немецкой бирже, например, среди банков это только “Дойче Банк”. Среди торговых домов – только “Карштадт”. В электроприборостроении – только “Сименс”. В Европе к таким предприятиям относятся голландский “Унилевер” или французский концерн пищевых продуктов BSN (Gervais, Danone). В США – “Филип Моррис” или “Кока-Кола”. В Японии в эту категорию попадает “Кэнон”.

    2. Всё дело в составе “смеси”

    В пакете ценных бумаг, составленном по рецепту “королевского пути”, должно быть не менее пяти и не более десяти различных акций. При этом нужно обращать внимание на то, чтобы правильным был как выбор стран, так и отраслей. Если в Японии избраны акции предприятий электроники, то в Германии ставят на другую отрасль, например на концерн “Байерсдорф” (“Нивея”), в США – на гигант безалкогольных напитков “Кока-Кола” и в Голландии, например, на нефтяные акции “Ройял Датч Шелл”. Тем самым вы избежите одной из самых больших ошибок инвесторов – не поставите всё на одну карту.

    3. Инвестировать только 50 % капитала

    Консервативный инвестор, работающий по стратегии “королевского пути”, выжидает прежде всего биржевого спада. Это значит, что курс акций должен быть, по меньшей мере, на 10–30 % ниже их максимального курса. Но и тогда при первой сделке инвестор вкладывает в избранные им акции не более 50 % денег, предназначенных для покупки. Следующая важная предпосылка для “королевского пути” заключается в том, чтобы у вас всегда был достаточный резервный капитал. Это очень важно, так как дает возможность докупить акции по еще более низким ценам, если после начала скупки они продолжают падать и дальше.

    4. Выдержать, докупить и выиграть

    Если после первой покупки акций вместо долгожданной курсовой прибыли продолжается падение курса, то выясняется, как важно обращать внимание на выбор имен, потому что только для первоклассных предприятий может проводиться стратегия дополнительной покупки. С акциями второго или третьего класса это слишком рискованно: ведь нет полной гарантии, что предприятие в любом случае переживет кризис. Актуальным примером является вступление “Сименса” во владение “Никсдорфом”. Кто ставил на номер один, то есть на “Сименс”, мог спокойно докупать акции по низкому курсу и рано или поздно оказался снова в прибыли. Кто ставил на более слабый “Никсдорф”, в конце концов остался с носом, так как “Никсдорф” был проглочен “Сименсом”.

    5. Деньги и терпение

    Стратегия докупки акций, однако, оправдывает себя только в том случае, если неукоснительно соблюдаются определенные правила. Первая докупка может происходить не раньше, чем акция упадет на 30 % по сравнению с первоначальным курсом покупки. Кроме того, между первой и второй покупкой должно пройти около шести месяцев. Этим правилом, к сожалению, многие инвесторы пренебрегают. Это приводит к тому, что акции докупаются слишком поспешно и при действительно глубоком падении курса покупать уже больше не на что.

    Точно так же происходит и при второй докупке. Если первая докупка происходила при слишком высоком курсе, то вторая может следовать только тогда, когда акции упали еще на 30 % и прошло не менее полугода.

    Практический пример: инвестор в 1986 году впервые решился на покупку акций фирмы “Фольксваген”, когда они опустились с 600 до 500 марок, посчитав такое падение курса благоприятным для начала биржевой игры. Акции “Фольксвагена” приобрели впоследствии еще более значительную динамику, к сожалению, в негативном направлении. Курс упал к концу 1986 года еще на 30 % и составил 350 марок. По стратегии “королевского пути” теперь наступило время докупить акции. Прошло по меньшей мере полгода, и курс акций упал более чем на 30 %. Итак, наш инвестор купил следующие акции “Фольксвагена” по курсу 350 марок за штуку.

    Продолжение истории вам известно. У “Фольксвагена” дела шли всё хуже, и к концу 1987 года его акции упали еще на 30 %, примерно до 200 марок. Падение курса в целом составило, таким образом, около 60 %. На консервативного инвестора это не произвело ни малейшего впечатления, и он хладнокровно докупает акции по курсу 200 марок за штуку, так как оба критерия исполнены: курс упал, по меньшей мере, еще на 30 % и прошло шесть месяцев.

    Счет выглядел к этому сроку для инвестора следующим образом. Первая покупка по 500 марок, вторая – по 350 марок, третья – по 200 марок. Средний курс, таким образом, составил 350 марок. Взгляд на дальнейшее развитие событий показывает нам, что прошло еще около десяти месяцев, пока не прекратилось падение курса, и наш инвестор в этом экстремальном примере оказался в выигрыше…

    Тот, кто направляет стратегию своих вложений строго по “королевскому пути”, в конечном счете продает каждую акцию обязательно с выгодой.

    ПредпосылкиПрежде чем вы установите, должны ли вы сами покупать акции, я хочу задать вам один вопрос: верите ли вы теперь, что акции являются невероятно прибыльным вложением денег – при условии, что человек знает, что делает?

    Суть “королевского пути” очень легко понять. Но не забывайте тонкого различия между легким и простым. То, что легко понять, еще не является из-за этого простым. Для “королевского пути” вам необходимы прежде всего терпение, дисциплина и крепкие нервы. Оцените себя критически: обладаете ли вы необходимыми предпосылками? Вот проверочный список:

    • Вы нуждаетесь в достаточном количестве наличных денег. Только часть этих денег должна инвестироваться в акции. И эта часть должна быть достаточно велика, чтобы вы могли купить не менее пяти различных акций. И по меньшей мере 50 % этой суммы вы должны отложить для дополнительных покупок.

    • Вы нуждаетесь в дисциплине. Вы должны уметь не доверять эмоциям и следовать своей системе. Спросите себя, готовы ли вы в течение длительного времени регулярно наблюдать курсы. И достаточно ли крепки ваши нервы, чтобы не только не продавать акции, если курс значительно падает, но еще и докупать их.

    • Это должно доставлять вам достаточно удовольствия, чтобы вы были готовы тратить на это необходимое время. Очень часто удовольствие зависит от здорового соотношения затрат и прибыли.

    • Однако самым важным является следующее: вы никогда не должны вкладывать ваш капитал на бирже с целью получения финансовой защиты. Это предполагает, естественно, что у вас уже есть финансовая защита, прежде чем вы инвестируете деньги в акции…

    Если вы хотя бы на один из вопросов не можете ответить громким торжествующим “да”, то вам следует подумать, не предоставить ли действовать в ваших интересах профессионалам. Для этого есть две возможности. Вы можете присоединиться к какому-нибудь акционерному клубу, который инвестирует ваши деньги, и тогда не должны заботиться ни о чем. Или вы вступаете в инвестиционный фонд… Но сначала давайте посмотрим еще на некоторые курсы акций, которые “взорвались” в самом прямом смысле этого слова.

    Акции успехаПитер Линч является одним из самых успешных фондовых менеджеров в мире. Если бы вы в 1975 году доверили ему 10 000 марок, то в 1990 году получили бы обратно более 350 000 марок. Как мистер Линч добился этого? Он ставил на молодые фирмы. Фирмы, которые тогда еще никто не знал и которые превратились потом в гигантов.

    • “Боинг”:

    Курс вырос с 1,64 доллара в 1975 г. до 67 долларов 31 декабря 1995 г. – в 40 раз. Если бы вы инвестировали 10 000 марок, то через 20 лет вы получили бы 400 000 марок.

    • “Кока-Кола”:

    С 1985 по 1995 г. курс поднялся с 5,92 доллара до 65,63 доллара. За 10 лет вы получили бы из 10 000 марок 110 000 марок.

    • “Амген”:

    С 1985 по 1995 г. рост с 1,36 до 85,13 доллара. Ваши 10 000 марок за десять лет превратились бы в 625 000 марок.

    • “Компак Компьютер”:

    С 1985 по 1995 г. курс вырос с 1,69 до 50,63 доллара. Из ваших 10 000 марок получилось бы 299 000 марок.

    • “Майкрософт”:

    С 1985 по 1995 г. рост с 1,93 до 90,50 доллара. Из ваших 10 000 марок получилось бы 468 000 марок.

    Это были хорошие примеры. В заключение я хотел бы показать вам еще по крайней мере два очень хороших примера движения биржевых курсов.

    • “Уол-Март Сторз”:

    С 1975 по 1995 г. курс акций вырос с 0,09 до 26,63 доллара. Ваши 10 000 марок превратилась бы в фантастические 2 958 000 марок.

    • “Сэркьют Сити Сторз”:

    С 1975 по 1995 г. курс подскочил с 0,02 до 37 долларов. Здесь ваши 10 000 марок были бы вложены очень удачно. Вы получили бы 18,5 миллиона.

    Итак, вы видите: 20 лет назад нам достаточно было бы только угадать, что компьютерный рынок и сеть супермаркетов будут так хорошо развиваться. Правда, тогда этого еще никто не знал. Наоборот, считали, что компьютеры переоценивают, и не верили, что “холодные и безличные” супермаркеты добьются успеха.

    Однако некоторые, вопреки господствующему мнению, ставили на эти отрасли – и разбогатели. Поэтому так важно “не класть все яйца в одну корзину”. Вы предотвращаете потерю всех средств и повышаете шансы на успех.

    Если у вас нет времени или достаточных средств, чтобы широко распределить риск, предоставьте инвестиционным фондам обслуживать себя. Здесь также возможны очень высокие прибыли, но вы практически не должны расходовать время и можете даже заключать сберегательные договоры.

    Похвальная песнь акциямПозвольте мне сделать еще одно заключительное замечание по поводу акций. Акции являются базой всей нашей хозяйственной системы. Без инвесторов, предоставляющих деньги для того, чтобы молодые фирмы могли нанимать новых работников, а старые – расти, становиться эффективнее и платить более высокую зарплату, мир, каким мы его знаем, рухнул бы. Больше не существовало бы никаких рабочих мест, и ничего бы больше не функционировало.

    Акции являются основой нашей системы. Мы не можем и не должны игнорировать их, так как всё строится на них. Только от вас зависит, будете ли вы строить свое личное состояние на акциях».

  

  
    4.6. Финансовая защита, финансовая безопасность и финансовая независимость

    Автор книги пишет:

    «Каждый имеет право следовать собственным финансовым мечтам. И вы тоже! Но чтобы превратить эти мечты в действительность, вы должны их прежде всего абсолютно точно определить.

    Когда вы обретаете финансовую защиту, финансовую безопасность или финансовую независимость? Что это такое и в чем заключается различие? Сколько денег и сколько времени нужно вам для достижения этих целей?

    Первый план: финансовая защита

    Наверное, вы уже много слышали о важности правильной постановки цели. Размышляли ли вы уже о том, чтобы применить эту силу и в отношении ваших финансов?

    Пожалуйста, ответьте на вопрос: предположим, ваши источники дохода внезапно иссякли и никто из ваших должников больше не платит; ваша фирма обанкротилась. Вы уволены или заболели. Как долго могли бы вы теперь оплачивать ваши счета?

    Именно это имеют в виду, когда говорят о финансовой защите. Что вы в состоянии при появлении неожиданных обстоятельств и дальше жить хорошо, так как у вас есть резервы. Доктор Мэрфи утверждал: “Многое из того, что может кончиться неудачей, неудачей и кончается”.

    Давайте прежде всего установим, сколько вам нужно в месяц в самом крайнем случае. Запишите, пожалуйста, все ваши постоянные расходы, которые должны были бы оплачиваться также и в случае болезни…

    Предположим, вы заболели и потеряли рабочее место. Сколько месяцев пройдет до тех пор, пока вы снова будете здоровы и найдете новое рабочее место, которое будет вам также доставлять удовольствие? Чтобы чувствовать себя защищенными, большинство людей нуждается в резервах на срок от шести до двенадцати месяцев.

    Как вы полагаете, сколько времени понадобится вам, пока вы снова начнете получать доход? Предположим, что _________ месяцев.

    Теперь умножьте необходимый вам для финансовой защиты месячный доход на количество месяцев, в течение которых вы будете нуждаться в финансовой защите:

    ___ марок × ___ месяцев = ___ марок.

    Число, которое вы теперь получили, является абсолютным минимумом, в котором вы нуждаетесь для защиты. Владеть этой суммой – ваш долг перед самим собой, своим здоровьем и эмоциональным состоянием. И это ваш долг перед семьей.

    Только если вы располагаете вышеупомянутой суммой, у вас есть время для того, чтобы спокойно искать новую область деятельности, которая вас удовлетворит. Только тогда вы можете спокойно поехать отдохнуть. И даже если долго ничего позитивного не происходит, с этим резервом вы чувствуете себя защищенным. А в потребности быть защищенным нуждается каждый человек. Совершенно безразлично, насколько крепки у вас нервы, – находясь в сильной позиции, вы будете действовать эффективнее. Финансовая защита и является такой сильной позицией…

    Второй план: финансовая безопасность

    У вашей первой цели, финансовой защиты, много достоинств: вы можете успешно выдержать кризис. Вы испытываете чувство защищенности, вы подготовлены к любой неожиданности. Но у финансовой защиты есть один существенный недостаток: в случае необходимости вам придется израсходовать все деньги. И хотя вы благополучно пережили кризисную ситуацию, капитала у вас больше нет. Поэтому действительно уверенно вы почувствуете себя только тогда, когда у вас есть достаточный капитал, чтобы жить на проценты от него…

    Вы установили теперь минимальную сумму, которая вам нужна каждый месяц, чтобы жить более или менее нормально. Вы знаете, как велико должно быть золотое яйцо, в котором вы нуждаетесь ежемесячно. А это позволяет очень просто определить и размеры самой курицы.

    Другими словами, вы нуждаетесь в достаточном капитале, который при благоразумном вложении дает вам достаточные проценты, чтобы оплачивать вышеупомянутые статьи расходов. Вопрос: под какую процентную ставку вы можете вложить эту сумму? Подойдем к этому осторожно и инвестируем деньги только под 8 %. В конце концов, речь ведь идет о безопасности. Основная формула проста:

    Сумма ежемесячных расходов × 150 = необходимый капитал.

    Пример: предположим, Хайди Хамстер нуждается в 5000 марок в месяц, чтобы оплачивать все издержки. Итак, она считает по формуле:

    5000 марок × 150 = 750 000 марок.

    Следовательно, Хайди нуждается в 750 000 марок, чтобы каждый месяц в ее распоряжении было 5000 марок. Она не должна больше трогать свою “курицу”. 750 000 марок производят золотые яйца, причем из этой суммы она не должна брать ни марки. Она может спокойно оплачивать все счета и, кроме того, еще откладывать деньги на крупные приобретения и отпуск. Следовательно, с суммой в 750 000 марок она достигла финансовой безопасности, может жить на проценты от своего капитала и теоретически никогда не должна больше работать…

    Третий план: финансовая независимость

    Возможно, вы хотите достичь только финансовой безопасности как окончательной цели. Возможно, однако, вы хотите большего, хотите быть по-настоящему независимым. В этом случае мы хотим применить тот же образ действий, чтобы составить план достижения финансовой независимости. Здесь речь пойдет о ваших мечтах…

    Сначала мы, однако, должны подчеркнуть важный принцип: вы больше никогда не захотите зарезать вашу курицу. Вы также не собираетесь отрезать от нее маленькие кусочки. Вы никогда больше не будете трогать ваш капитал. Все свои мечты вы исполняете с помощью золотых яиц. Это значит, что золотые яйца должны быть достаточно велики, чтобы оплатить ими ваши мечты.

    Если вы хотите купить себе, например, дом, вы вполне могли бы оплатить его из ваших средств, если уже достигли финансовой независимости. Но тогда ваш капитал уменьшится, а вы этого не хотите. Поэтому все большие покупки вы делаете в кредит, который можете выплачивать из ежемесячных доходов по процентам с капитала…

    1. Прежде всего вы перечисляете все ваши пожелания. Не раздумывайте, в какой мере они реалистичны. Для начала мы хотим только ознакомиться с вашими пожеланиями и узнать, сколько они будут стоить.

    2. После того как вы перечислили отдельные статьи, напишите рядом, какова их приблизительная стоимость.

    3. Помните, что вы ни в коем случае не хотите трогать основной капитал. Поэтому все большие приобретения вы покупаете только в рассрочку…

    4. Теперь перечислите все текущие издержки, которые у вас будут и после достижения финансовой независимости. Их вы также хотите оплачивать из доходов от процентов. Ориентируйтесь на издержки, которые вы перечислили при планировании вашей финансовой защиты. Учтите, однако, что ваши издержки при более широком образе жизни могут значительно возрасти.

    Итак, вы всё перечислили. Теперь посчитайте, сколько вы должны ежемесячно получать в виде процентов от капитала, чтобы всё это оплачивать…

    Теперь вы знаете сумму, в которой нуждаетесь, чтобы хорошо жить. Вы знаете, насколько велики должны быть золотые яйца, чтобы вы были в состоянии финансировать желаемый образ жизни. Теперь мы должны установить еще величину самой курицы. Вы нуждаетесь, конечно, в достаточном капитале, который, будучи хорошо размещенным, принесет вам ежемесячно столько процентов, сколько вам требуется, чтобы оплачивать все перечисленные вами статьи расходов. Будем исходить из 8 % годовых (это 0,67 % в месяц). Сумму, которой вы должны располагать ежемесячно, следует умножить на 150:

    ________ марок × 150 = ________ марок.

    Теперь вы знаете, в чем нуждаетесь, чтобы быть в состоянии исполнять все свои желания.

    Обдумайте, как лучше всего вложить деньги, чтобы достичь своих целей».

  

  
    4.7. Подведем итоги: основная идея книги

    Основную идею книги Бодо Шефера «Путь к финансовой свободе» можно выразить несколькими предложениями. Я просто процитирую еще раз соответствующий отрывок:

    «Имеется несколько возможностей заработать первый миллион. Эти возможности описывают четыре представленные в книге стратегии:

    1. Вы экономите определенный процент вашего дохода.

    2. Вы вкладываете сэкономленные деньги.

    3. Вы повышаете ваш доход.

    4. Вы экономите определенный процент от каждого достигнутого повышения дохода».

    Обратите внимание: автор и этой книги, третьей по счету, которую я рекомендую прочитать, основой накопления богатства считает экономию и бережливость. Научиться создавать богатство сможет только тот, кто научится экономить. Размер дохода при этом не имеет особого значения. А дальше – всё зависит от вас. Если вы сможете заставить сэкономленные деньги работать на вас – вы на пути к финансовой свободе.

  

  
    5.1. Знаете ли вы, сколько тратите денег?

    Прочитав главу, где рассказывается о книге «Мой сосед – миллионер», вы узнали, что многие миллионеры в США очень внимательно следят за своими расходами. Им, оказывается, очень интересно знать, сколько денег и на что они тратят.

    Если вы хотите узнать, что еще отличает вас от типичного американского миллионера, кроме отсутствия миллиона долларов, ответьте, пожалуйста, на несколько вопросов.

    Сколько денег ваша семья тратит ежемесячно на продукты? На одежду? На транспорт? На развлечения?

    Сколько денег вы потратили в декабре прошлого года на новогодние подарки своим близким и друзьям? А в декабре позапрошлого года?

    Сколько денег вы потратили на бензин для своего автомобиля в прошлом году? А в апреле прошлого года?

    Не думаю, что кто-то будет держать эти сведения в голове, но если у вас есть записи, по которым вы смогли ответить на мои вопросы, я вас поздравляю. Вы если и не миллионер, то, во всяком случае, один из тех людей, которые очень серьезно относятся к своим деньгам. Но таких, как вы, меньшинство.

    Как правило, небогатые люди имеют весьма слабое представление о том, сколько своих денег и на что они тратят. А многие богатые люди – знают это в точности и готовы тратить свое время на то, чтобы постоянно владеть такой информацией. Может быть, поэтому они и богаты?

  

  
    5.2. Неужели каждый день нужно записывать свои расходы?

    Не ждите, что в один прекрасный день на вас свалятся большие деньги. Вероятность того, что это когда-нибудь произойдет, очень невелика. Если вы действительно хотите когда-нибудь разбогатеть, научитесь сначала бережно обращаться с теми деньгами, которые есть у вас сейчас.

    Для начала я рекомендую приучить себя фиксировать все свои расходы – до единого рубля. Каждый день. Это непросто, и требуется обладать большой дисциплиной, чтобы ежедневно находить в себе силы и терпение записывать в тетрадь или в электронную таблицу всё, что вы в течение дня потратили. Но это окупится. Уверяю вас, вы узнаете о себе и о своих деньгах много нового. На момент написания данной книги я фиксирую все свои расходы уже более четырех лет. Это занимает у меня в день не более пяти минут, и я бы не сказал, что такая привычка очень утомляет.

    Привычка фиксировать свои траты вырабатывается с трудом. Вы, может быть, и согласились бы это делать, но легко представить, как отреагируют ваши близкие и друзья, если узнают, чем вы по вечерам занимаетесь. Помню, как моя партнерша обратила внимание на это мое занятие, и оно, как мне показалось, не очень ей понравилось. Я сказал ей: «Представь, что у меня есть вредная привычка, считай, что я курю». Она подумала и согласилась, что от этого вреда меньше, чем от сигарет, а со временем вообще смирилась с моей «вредной» привычкой.

  

  
    5.3. Куда записывать расходы? Предлагаю – в электронную таблицу

    Фиксировать свои ежедневные расходы можно где угодно, скажем в записной книжке или в тетради. Но удобнее и нагляднее всего это делать в электронном виде, например в таблице Microsoft Excel. Главное ее преимущество в том, что в ней легко можно настроить автоматическое суммирование по видам расходов. Вы сразу будете видеть, сколько потратили денег, например, в прошлом месяце на питание с разбивкой по разным видам продуктов. Или же сразу сможете узнать из своей таблицы, сколько денег всего потратили в этом или прошлом году с разбивкой по месяцам и по видам расходов: питание, жилье, транспорт, одежда, развлечения и т. д. Кроме того, в электронной таблице вы легко сможете добавить новые строки, скажем с новым видом ваших расходов, не нарушая ее общую структуру.

    Работая с такой таблицей, вы узнаете про себя многое, на что раньше не обращали внимание. Она станет финансовым отражением вашей жизни. Вы увидите в ней деньги, которые были у вас в руках, но ушли сквозь пальцы. Получите ответ на вопрос, который наверняка не раз себе задавали: «Куда деваются деньги?».

    Вы с удивлением узнаете, каким недешевым удовольствием оказывается курение, когда увидите в таблице итоговую цифру годовых расходов на сигареты. Возможно, обнаружите, что в течение года тратите на развлечения денег больше, чем на жилье и питание. Не исключено, что вы будете весьма озадачены, узнав, в какую сумму обходится в год обслуживание вашего автомобиля.

    Приведу пример того, какой может быть ваша таблица ежедневных расходов. Разумеется, это не эталон. Обладая минимальными знаниями о том, как работать с электронной таблицей Excel, вы легко сможете создать свою собственную таблицу, подстроенную исключительно под вас и ваши расходы.

    Вышеприведенная таблица рассчитана на ведение ежедневных записей ваших расходов в течение одного месяца. Вам не нужно будет вручную суммировать месячные расходы по той или иной статье. Электроника сделает это за вас.

    Путем несложных манипуляций электронная таблица настраивается таким образом, чтобы в каждой ячейке столбца B «Итого за месяц» автоматически суммировались значения ячеек столбцов с C по AG, то есть всех дней месяца. Например, в ячейке B35 автоматически будет высчитываться сумма ваших расходов на бензин с 1-го по 31-е число месяца (сумма всех ячеек с C35 по AG35).

    Точно так же настраивается подсчет промежуточных итогов по видам расходов. Например, в строке 34 «7. Содержание автомобиля» автоматически будут суммироваться значения строк с 35 по 38, то есть всех подстатей расходов, связанных с содержанием автомобиля. В ячейке B2 мы видим сумму всех расходов, сделанных в течение месяца. Ниже, в соответствующих ячейках столбца B, получается итоговая сумма по каждой из статей расходов, сделанных в течение месяца.

    Подготовив подходящий для себя электронный макет на один месяц, при помощи нескольких кликов «мыши» вы сделаете еще 11 электронных копий таблицы. Каждую озаглавливаете соответственно: «Январь», «Февраль» и т. д. по названиям месяцев до конца года. Всего у вас получится 12 одинаковых электронных таблиц. Excel позволяет очень удобно расположить их на экране монитора: перед вами предстанут 12 так называемых закладок с названием месяца. Нажав на любую из них одним кликом, вы откроете электронную таблицу за нужный вам месяц.

    И, наконец, последний штрих. При помощи нескольких кликов «мыши» вам нужно создать еще одну, 13-ю, копию – годовую сводную таблицу. Она будет отличаться от остальных 12 тем, что рабочих столбцов (начиная со столбца C) в ней будет не 31 (по числу дней в месяце), а всего 12 (по числу месяцев в году). Соответственно, столбцы будут озаглавлены не «1», «2» ‹…› «30», «31», а «Январь», «Февраль» ‹…› «Ноябрь», «Декабрь».

    Итак, вы получите 13 электронных таблиц: 12 одинаковых месячных «Январь», «Февраль» ‹…› «Ноябрь», «Декабрь» и одну сводную «Год». Excel позволяет автоматически переносить сведения из каждой месячной таблицы в сводную годовую. При изменении данных в месячной таблице соответственно изменятся данные в годовой таблице.

    Из столбца B «Итого за месяц» месячной таблицы «Январь» вы переносите сведения в столбец C «Январь» сводной таблицы «Год».

    Из столбца B «Итого за месяц» месячной таблицы «Февраль» вы переносите сведения в столбец D «Февраль» сводной таблицы «Год».

    И так далее: из столбца B каждой месячной таблицы вы переносите сведения в соответствующий столбец годовой сводной таблицы. Последним этапом станет перенос сведений из столбца B «Итого за месяц» месячной таблицы «Декабрь» в столбец N «Декабрь» сводной таблицы «Год», что автоматически заполнит все ее ячейки.

    Проделав всё это, вы получите готовый шаблон электронной таблицы для автоматического подсчета всех ваших расходов. Вы вносите сведения о расходах только в соответствующие ячейки месячных таблиц. В годовую сводную таблицу вы только заглядываете, а все сведения туда автоматически переносятся из месячных таблиц.

    Дальнейшее зависит от вас. Хватит ли у вас терпения, силы воли и дисциплины каждый день скрупулезно вносить в эти таблицы сведения о каждом потраченном рубле? Попробуйте продержаться хотя бы 12 месяцев, чтобы увидеть перед собой финансовый отчет об одном прожитом вами годе. Уверен, данный отчет откроет вам глаза на многое.

  

  
    6.1. Почему в школьной программе нет предмета «деньги»?

    Вы сможете комфортно существовать в современном мире только в том случае, если будете в состоянии заплатить за все многочисленные товары и услуги, которые вам предлагают. Вы должны платить всем и за всё: еду, воду, одежду, жилье, тепло, свет, сотовую связь, автомобиль, развлечения, образование, отдых, лечение. Все события в жизни так или иначе связаны с деньгами. Даже рождение и смерть человека влекут денежные затраты, хотя в такие моменты он не особо об этом и беспокоится.

    Ради денег люди иногда готовы пойти на преступление и попасть в тюрьму. Ради денег готовы тратить по восемь и более часов в сутки, занимаясь нелюбимым делом на нелюбимой работе. О силе денег можно говорить бесконечно. Думаю, никто не будет спорить с тем, что деньги играют значительную роль в жизни современного человека. От их наличия или отсутствия зависит очень многое.

    Если это так и деньги действительно очень важны, то люди должны стремиться узнать о них как можно больше. Финансовый кругозор каждому человеку следует расширять год от года. Но почему-то люди в возрасте 18 лет и люди в возрасте 50 лет знают о деньгах примерно одно и то же. Вся система их знаний об этом предмете сводится, как правило, к двум пунктам:

    1. Деньги нужно заработать.

    2. Деньги нужно потратить.

    У авторов трех книг, отрывки из которых я разместил в начале своей работы, в особенности у автора книги «Богатый папа, бедный папа» Роберта Кийосаки, возникают вопросы к программам школьного и высшего образования. Почему школьники и студенты тратят годы на изучение предметов, большая часть которых никогда не пригодится им в жизни, и в то же время не получают даже общих поверхностных знаний о деньгах – предмете, который уж точно пригодится им в жизни до самого последнего дня включительно?

    Ответ на этот вопрос очень простой и не очень приятный. Дело в том, что никому не нужно, чтобы широкие массы знали слишком много о деньгах и имели их очень много. Это не нужно государству. Это не нужно руководству компании, в которой вы работаете. Это не нужно обществу.

    Представьте, ведь если у всех будет много денег, тогда все перестанут работать. А если все перестанут работать, что станет с нашей цивилизацией? Она рухнет. Следовательно, благополучие человечества основано на том, что подавляющая часть населения планеты Земля нуждается в деньгах и ради них готова выполнять ту или иную работу в течение большей части своей жизни. Значит, крайне нежелательно допускать, чтобы на свете было много богатых людей. Они нужны и они всегда будут, но только не очень в большом количестве. Уж поверьте, правительства всех стран мира, как бы они ни ругались и ни воевали между собой, в этом вопросе всегда проявят солидарность.

    Я хочу обратиться к своим читателям, которые твердо решили стать финансово независимыми: вы уже начинаете понимать, как нелегко вам будет этого добиться и какие мощные силы вам в этом противостоят?

  

  
    6.2. Три основных способа зарабатывать на жизнь

    Итак, чтобы существовать в этом мире, человек должен где-то брать деньги. Ни в коей мере не претендуя на полноту классификации, исключительно для целей нашей книги попробую все законные способы получения денег свести условно к трем основным.

    Первый способ – самый распространенный – работа по найму. Это основное занятие, которому большинство людей посвящают свою жизнь. Другими словами, люди продают себя – продают государству, организациям, другим людям свои профессиональные знания, опыт, навыки, идеи, талант. Юристы, экономисты, спортсмены, актеры, менеджеры, продавцы, программисты, повара и парикмахеры – все продают себя. За это они получают деньги, служащие основным источником их существования. Как мы уже знаем, любое общество испытывает острую нужду в людях, работающих по найму, и без них не сможет существовать. Врачи, полицейские, пожарные, чиновники, военные, водители пассажирского транспорта, пилоты гражданской авиации, работники коммунальных служб, сельского хозяйства, добывающей промышленности, торговый персонал – без всех них наше общество не выживет.

    В 2015 г. Федеральная служба государственной статистики (Росстат) выпустила статистический сборник «Труд и занятость в России. 2015». В этом официальном издании приводится следующая дефиниция: «Работающие по найму, или наемные работники, – это лица, которые выполняют работу, определенную как “работа по найму”. Работа по найму – это работа, при которой лицо заключает явный (письменный или устный) или подразумеваемый трудовой договор, гарантирующий ему базовое вознаграждение (деньгами или натурой), которое прямо не зависит от дохода единицы, где лицо работает»2.

    Для справки приведу ряд интересных цифр из этого статистического сборника (все данные приведены по состоянию на конец 2014 г.):

    • численность населения Российской Федерации – 146, 267 млн человек, из которых в трудоспособном возрасте (мужчины от 16 до 59 лет, женщины от 16 до 54 лет) – 85, 415 млн человек;

    • из них занято в экономике – 71, 539 млн человек (или 48,91 % от всего населения страны)3.

    Из этих 71, 539 млн человек, занятых в экономике России, по найму работает 92,79 %, или 66, 378 млн человек4.

    Разнорабочий, получающий 12 000 руб. в месяц, и пилот гражданской авиации, получающий 400 000 руб. в месяц, оба принадлежат к этой категории. Наше общество нуждается в работниках по найму, и потому всевозможные учебные заведения, от школы до университета, готовят специалистов именно для такой работы. Ни в одной академии мира не готовят выпускников, которые гарантированно смогут основать всемирно известные компании, такие как Microsoft, Apple или McDonald’s, и стать миллиардерами.

    Всем видам работы по найму присуща одна общая черта: для того чтобы зарабатывать на жизнь, людям обязательно нужно трудиться. Как только человек перестает работать, ему перестают платить, и он лишается источника существования. Это не хорошо и не плохо. Это тот единственный механизм, при помощи которого наше общество обеспечивает свое существование. Государство, корпорации, любой работодатель крайне заинтересованы в сохранении статус-кво. Им очень нужно, чтобы всегда находились люди, нуждающиеся в работе. Во всех сферах жизни встречается как интересная, так и неинтересная работа. Но и последнюю тоже нужно кому-то выполнять. И кто-то ее выполняет. Иногда за очень скромное вознаграждение. Среди людей, работающих по найму, богатых немного.

    Второй способ получения денег, гораздо менее распространенный в нашей стране и в мире, – это работа не по найму. Издание Росстата дает такое определение:

    «Работающие не по найму – это лица, которые выполняют работу, определенную как “работа на собственном предприятии, в собственном деле”. Это работа, при которой вознаграждение непосредственно зависит от дохода, получаемого от производства товаров и услуг. Лицо принимает производственные решения, относящиеся к деятельности предприятия (собственному делу), или делегирует эти полномочия, оставляя за собой ответственность за благополучие предприятия (собственного дела). Эта группа объединяет работодателей, самостоятельно занятых лиц, членов производственных кооперативов, помогающих членов семей»5.

    Из 71, 539 млн человек, занятых в экономике России, не по найму работает всего 7,21 %, или 5, 161 млн человек6.

    К этой категории принадлежат владельцы собственного дела, в основном работающие в секторах сельского хозяйства, обрабатывающего производства, торговли, гостиничного и ресторанного бизнеса, предоставления различного вида услуг. Зарабатывать на жизнь людям в этой категории приходится с гораздо большим риском, чем работать по найму. Вся ответственность лежит на них. В собственном бизнесе количество людей, добившихся успеха, гораздо меньше тех, кто потерпел неудачу. Ошибки в ведении дела или неблагоприятные экономические обстоятельства могут привести к разрушению бизнеса. Но, с другой стороны, коммерческий успех способен принести значительный доход, не сравнимый с тем, что дает работа по найму.

    Авторы всех трех текстов, отрывки из которых я цитирую в начале своей книги, говорят о том, что самый надежный способ разбогатеть – открыть собственное дело. Самые богатые люди мира – предприниматели.

    И третий способ получения денег определяется постоянным доходом, не связанным с работой, но позволяющим поддерживать желаемый уровень жизни. Эта категория людей никак не отражена в официальных изданиях Федеральной службы государственной статистики, если не считать пенсионеров, про которых, однако, едва ли можно сказать, что их доход позволяет им поддерживать желаемый образ жизни.

    Диапазон данной категории очень широк. Это может быть служащий в государственной организации или корпорации, который в свое время работал по найму, то есть, согласно нашей классификации, зарабатывал себе на жизнь первым способом. За время службы он накопил определенную сумму, удачно ее инвестировал и теперь может не работать, так как проценты от нее позволяют жить как хочется, путешествовать, отдыхать и заниматься любимым делом.

    А на другом конце этого диапазона может быть предприниматель, основатель собственного дела, который начинал когда-то с нуля и вывел компанию в мировые лидеры в своей отрасли. Рыночная стоимость принадлежащих ему акций компании исчисляется сотнями миллионов долларов. Он создал тысячи рабочих мест. Его компания приносит отличную прибыль. Он мультимиллионер. Ему нет необходимости больше ходить на работу. Его идеи, его деньги, когда-то вложенные в дело, тысячи сотрудников его компании, его имя – всё это теперь работает на него.

    Конечно, иногда случается, что люди выигрывают в лотерею, казино или телешоу, находят клад или затонувший корабль с сокровищами, получают крупное наследство, открывают алмазное или нефтяное месторождение на своем дачном участке, или же у них есть богатые родители, которые категорически не желают, чтобы их дети когда-либо в жизни работали. Эти примеры мы отнесем к категории редких или экзотических и в нашу классификацию включать не будем.

    Стремиться ко второму и к третьему способам получения денег, то есть научиться зарабатывать деньги и при этом не ходить каждый день на работу, – в этом состоит основная идея книг «Богатый папа, бедный папа», «Мой сосед – миллионер» и «Путь к финансовой свободе». Этому же я посвятил и свою книгу.

  

  
    6.3. Нужно ли кому-нибудь, чтобы вы были финансово независимым?

    Добиться финансовой независимости непросто. Как мы уже знаем, многим не понравится, если вы сможете жить, как вам хочется, и притом не работать. Давайте обсудим это более детально.

    Как, например, к этому отнесется государство? Не хочу утомлять читателей цифрами, но они помогут ответить на наш вопрос. Для начала снова обратимся к статистическому сборнику Росстата «Труд и занятость в России. 2015» (данные приведены по состоянию на 2014 г.).

    Как мы уже знаем, в России 71, 539 млн человек занято в экономике. Благодаря этим людям (менее половины всего населения страны) наше государство существует. Если они не будут каждый день ходить на работу, нас ждут серьезные проблемы.

    Возьмем такие необходимые для страны виды экономической деятельности, как государственное управление и обеспечение военной безопасности, социальное страхование, здравоохранение и предоставление социальных услуг, образование. Эти отрасли в значительной степени находятся под контролем государства. Правительство ни одной страны мира не может оставить их вне своего поля зрения. В России только в этих отраслях экономической деятельности работает 17, 406 млн человек, или 24,32 % всего занятого в экономике населения. Численность работников государственных органов и органов местного самоуправления составляет 2, 212 млн человек. Из них только сотрудников органов внутренних дел – 1, 003 млн8.

    И не нужно думать, что другие виды экономической деятельности менее важны для государства. Транспорт и связь, строительство, добыча полезных ископаемых, финансовая деятельность, сельское хозяйство, торговля, обрабатывающие производства – все это составляет экономическую основу жизнедеятельности любого государства. Один лишь гостиничный и ресторанный бизнес создает 1, 728 млн рабочих мест для россиян и служит источником значительных налоговых поступлений в бюджет.

    В Российской Федерации действуют десятки крупных корпораций, без деятельности которых экономическая жизнь страны немыслима. В них работают сотни тысяч людей. Вот, например, сведения о численности работников некоторых крупных корпораций нашей страны в 2014 г.:

    • ОАО «Российские железные дороги» – 835 800 человек9 (1,17 % от всего населения России, занятого в экономике);

    • ФГУП «Почта России» – 351 800 человек10 (0,49 %);

    • ПАО «Сбербанк России» – 319 400 человек11 (0,45 %).

    Для чего я рассказываю о сотнях тысяч и миллионах людей, занятых в различных видах экономической деятельности нашей страны? Дело в том, что среди них нет места финансово независимому человеку. Как мы уже знаем, у него есть доход, позволяющий жить, как ему хочется, и не работать. Если работа ему нравится, он каждое утро на нее ходит. А если не нравится, он останется сидеть дома или улетит от всех подальше на какой-нибудь тропический остров в Тихом океане.

    Как вы думаете, обрадуется ли министр внутренних дел Российской Федерации, если ему доложат, что в его ведомстве работают 1, 003 млн финансово независимых полицейских? Зарплата им больше не нужна. Свои семьи они накормят и без помощи МВД. Как их заставить выполнять задачи по охране правопорядка в стране, если каждый из них в любой момент может положить на стол служебное удостоверение, табельный пистолет и уехать на пару лет с семьей в Ялту?

    В свое время я сам был руководителем среднего звена в одной из правоохранительных структур нашей страны. При подборе сотрудников, помимо деловых и профессиональных качеств кандидата, я интересовался и его финансовым состоянием. При прочих равных условиях я выбирал кандидата с худшим финансовым положением, потому что он будет дорожить своей должностью, зарплатой и, следовательно, более добросовестно работать. Я спокойно мог требовать от своих подчиненных неукоснительного выполнения должностных обязанностей, так как хорошо знал, что у них есть семьи, что их зарплата является основным или даже единственным источником дохода в семье, и без особых причин по своей воле никто уволиться с работы не захочет.

    Как вы думаете, допустит ли Правительство Российской Федерации, чтобы в нашей стране оказалось 835 800 финансово независимых железнодорожников? Или 6, 577 млн финансово независимых работников образования? Или 5, 626 млн финансово независимых работников здравоохранения и социальной сферы? Или 5, 203 млн финансово независимых государственных чиновников и военнослужащих? Или 1, 526 млн финансово независимых работников, занятых в добыче полезных ископаемых? Что будет с нашей страной, если они захотят отдохнуть и не выйдут завтра на работу?

    Это будет означать только одно – конец экономике и конец нашей стране. И любой другой стране в мире.

    И какой же вывод мы можем сделать из всего сказанного? Он очень прост: наличие рабочей силы, то есть людей, которые нуждаются в работе и заработной плате, – это основа экономической модели мира. Никому не нужно, чтобы вы были финансово независимым. Государство, корпорации, любой работодатель крайне заинтересованы в рабочей силе и делают всё для того, чтобы этим ресурсом себя обеспечить. Соответственно, экономическая модель мира построена таким образом, чтобы свести количество финансово независимых людей к минимуму. Я говорю это без всякого сарказма или протеста. Так устроена наша экономика, и ничего лучшего человечество пока не придумало. Поэтому богатых людей всегда было и будет немного по сравнению с остальным населением в любой стране.

    Поскольку экономическая модель мира выстроена против вас, значит, на пути к достижению финансовой независимости придется преодолевать сильное противодействие. Вы не сможете ее достичь, не приложив к этому значительных усилий. Я бы даже выразился по-другому: для того чтобы стать финансово независимым, нужно совершить подвиг по отношению к самому себе.

  

  
    6.4. Что означает фраза: «Заплатите сначала себе»?

    Финансовая сторона жизни людей напоминает задачу из школьного учебника по математике про бассейн с двумя трубами. Через одну трубу вода в бассейн вливается, а через другую выливается. У большинства людей вода в их финансовом бассейне не задерживается: сколько ее влилось, ровно столько и вылилось. И не имеет значения, много или мало воды вливается, поскольку выливается она вся. Результат всегда один и тот же – в конце месяца наш бассейн опять пуст.

    Люди всегда хотят жить лучше. Они растут по службе, находят новую более высокооплачиваемую работу, повышают свой доход. Со временем они могут зарабатывать в пять или в десять раз больше, чем прежде. Одновременно с ростом доходов растут и расходы. Но финансовый результат остается таким же – в конце месяца денежный бассейн опять пуст.

    Некоторые люди, особенно те, у кого относительно высокие доходы, утешают себя надеждой: когда-нибудь в их бассейн польется так много воды, что она физически не будет успевать выливаться через другую трубу. Но, как правило, этого не случается. Если сливную трубу не прикрыть, ваш бассейн никогда не наполнится.

    При внимательном чтении отрывков из произведений, которые я разместил в первых главах своей книги, вы должны были обратить внимание на то, что авторы всех трех книг дают одинаковые советы: экономьте, сохраняйте определенную долю своего дохода, оставляйте часть своих денег себе и заставляйте их работать.

    Многие люди видят единственное предназначение денег в том, чтобы их потратить. И действительно, зачем нужны деньги, если их не тратить? Сами по себе они ничего не стоят. Деньги имеют ценность только тогда, когда вы их можете кому-то отдать взамен на товары и услуги. А на необитаемом острове они сразу потеряют всякую цену…

    Поэтому большинство людей, как только деньги попадают в их руки, сразу их отдают. Чтобы комфортно существовать в этом мире, они платят всем: продавцам еды, одежды, жилья, коммунальных услуг, автомобилей, бензина, сотовой связи, а также государству, владельцам ресторанов, кинотеатров, авиакомпаний и многим, многим другим. Это нормально, именно для того деньги и придуманы. Никто не говорит, что теперь этого делать не нужно. Мы лишь предлагаем включить в данный перечень еще одно лицо – вас самих. И одно важное уточнение: мы предлагаем вам возглавить этот список. Заплатите сначала себе! А только потом – всем остальным. Если вы поставите себя в конец очереди, то, скорее всего, вам уже ничего не достанется.

    На пути к финансовой независимости заведите себе такую привычку: получив на руки свою заработную плату или другой доход, отложите не менее 10 % и положите их для начала на свой банковский депозит. Чем больше вы сможете отложить, тем лучше. Если это будет 20, 30 или даже 50 % от вашей зарплаты, тем быстрее вы сумеете достигнуть цели. А оставшиеся деньги тратьте на свои нужды.

    Смысл этой идеи – вы накапливаете у себя сумму денег, которая будет работать только на вас и приносить вам деньги. Такой доход, ради получения которого не нужно трудиться, называют пассивным.

  

  
    6.5. Что такое пассивный доход

    Своим советом копить деньги я едва ли кого-нибудь смогу удивить. Люди часто копят деньги. Но, как правило, копят «на что-то» – новый сотовый телефон или автомобиль, новую мебель или квартиру, на отпуск. Копят ради новых вещей, новых удовольствий. Достигнув цели, остаются опять без денег, после чего начинают копить на новую мечту. Но мало кому приходит в голову мысль копить деньги ради денег. Почему бы не накопить денег на машину для создания денег? Но многим это не интересно: когда появится ощутимый доход, точно не известно; за несколько лет инфляция съест часть денег на банковском вкладе; да и вообще жить хорошо хочется сейчас, а не когда-нибудь потом.

    Вместо покупки «денежной машины» некоторые предпочитают купить что-то более осязаемое и приятное, например новый автомобиль. Но если он будет классом выше вашего прежнего автомобиля, то и расходы на его содержание повысятся и он съест гораздо больше ваших денег, чем инфляция. И, заметьте, автомобиль будет только вынимать из вашего кармана деньги, а не класть их туда.

    Наиболее доступный и удобный вид пассивного дохода в России – это доход по банковским вкладам. К тому же в нашей стране он в основном не облагается налогом. Также к доступным для большинства населения видам пассивного дохода можно отнести доходы от владения облигациями, акциями и недвижимостью.

    Подробнее о некоторых из этих видов пассивного дохода я расскажу в следующих главах книги.

  

  
    6.6. «Республика ШКИД»: история беспризорника-миллионера

    Многие возмутятся: «Экономить?! У меня слишком маленькая зарплата, чтобы экономить и откладывать. Мне едва хватает на еду, одежду и жилье. У меня ничего не остается, чтобы экономить». В этой связи хочу вам привести пример того, что экономить и откладывать можно в любой ситуации. Если вы читали замечательную книгу Леонида Пантелеева и Григория Белых «Республика ШКИД» либо смотрели одноименный фильм, снятый по ней, то, вероятно, догадались, о каком примере идет речь.

    В книге рассказывается об одной из школ-интернатов для бывших беспризорных подростков, созданной в голодные 1920-е гг. в Петрограде и названной ее воспитанниками «Республика ШКИД». В главе «Великий ростовщик» рассказывается о воспитаннике, который за короткое время сумел сделаться по масштабам школы настоящим миллионером. Сразу скажу, что в книге беспризорник-миллионер изображен как персонаж безусловно отрицательный. И дело даже не в том, что книга была написана в советское время, когда к богачам по-иному и не относились. Мало симпатий вызывает сам герой, создавший свое богатство за счет таких же воспитанников, пользуясь всеобщим голодом. Фамилия этого воспитанника была Слаёнов. Чтобы меня не заподозрили в симпатиях к нему, будем называть его так, как в книге, – Жирный паук. У нас нет цели превратить отрицательного персонажа в положительного. Для целей нашей книги интересна лишь техническая сторона дела: каким образом в условиях острой нужды наш герой сумел разбогатеть.

    В то голодное время хлеб выполнял в «Республике ШКИД» роль свободно конвертируемой валюты. На завтрак и на ужин воспитанникам давали по четверти фунта хлеба («четвёртка» – около 100 граммов), а на обед – по восьмой части фунта хлеба («осьмушка» – около 50 граммов). Разумеется, весь выдаваемый хлеб моментально съедался. Но однажды во время обеда один новичок демонстративно не стал есть свою пайку. Видя, что его голодный сосед не сводит с хлеба глаз, он предложил ему свою осьмушку сейчас в обмен на то, что тот отдаст ему четвёртку, то есть вдвое большую пайку хлеба, за ужином. Мучимый голодом, тот согласился. В течение следующих дней на тот же фокус попались еще несколько ребят, а через неделю в парте предприимчивого воспитанника уже появились хлебные склады. Первое, на что потратил часть своего дохода Жирный паук, стала записная книжка, в которую он начал записывать своих должников.

    Еще через какое-то время из четырех отделений школы-интерната самые младшие – первое и половина второго отделений – стали его должниками. Могущество ростовщика росло с каждым днем. Но его власть не распространялась на старшие отделения – третье и четвертое. Это было опасно, поскольку любое из них могло в любой момент разрушить его бизнес. Свою задачу Жирный паук решил очень просто. Он начал подкармливать самых авторитетных старших ребят, которые быстро стали его лучшими друзьями. Содержать их было довольно накладно, но зато он получил личную гвардию, поддерживавшую его во всех делах. Подчинив себе четвертое отделение, Слаёнов начал атаку на третье отделение, остававшееся пока вне его контроля. Своей цели он достиг, организовав там массовую игру в карты на хлеб. Имея материальное преимущество и хорошие картежные навыки, Жирный паук загнал в долги и третье отделение.

    С этого момента почти три четверти школы каждый день отдавали ему весь свой хлеб. Он стал вторым правителем «Республики ШКИД» после заведующего. У него появились деньги, а также колбаса, масло, конфеты, торты, лимонад и другие, никогда не виданные в школе деликатесы. Каждый день Жирный паук задавал пиры в четвертом отделении, задабривая свою гвардию. Его могущество в школе было практически беспредельным. Он стал первым богачом не только в школе, но и, возможно, во всем Петрограде. Приближенные лица оказывали ему королевские почести и называли «Золотым тельцом» и «Хлебным королем».

    Но карьера «Хлебного короля» была недолгой. Окончательно утеряв чувство меры, он ввел в школе рабство, когда голодные воспитанники за кусок хлеба были готовы выполнять любую прихоть его или его приближенных. Это понравилось не всем. Росло недовольство воспитанников, которые испытывали постоянный голод, отдавая свой хлеб королю, и наблюдали за его кутежами. По его указанию из кладовой школы стали откровенно воровать хлеб, что не понравилось уже администрации. В конечном итоге терпение у голодающих воспитанников закончилось, и в «Республике ШКИД» произошла революция в полном соответствии с многочисленными историческими примерами. Личная гвардия – четвертое отделение – перестала подчиняться своему королю. Голодные воспитанники восстали и объявили долги ликвидированными. Самого короля избили и посадили в изолятор, откуда он вскоре сбежал.

    Как видите, секрет успеха Жирного паука ничем не отличается от советов авторов процитированных выше книг. Сначала он сэкономил, то есть заплатил самому себе. А потом заставил сэкономленное работать на себя. Если бы наш герой не продавал свой хлеб за две цены голодным воспитанникам, а складывал его себе в тумбочку, то, во-первых, его запасы быстро бы испортились либо были разворованы, а во-вторых, он бы умер с голоду.

    Эту историю я бы хотел адресовать тем, кто говорит, что не все имеют возможность экономить. Такую возможность имеют все. Были бы желание и нацеленность на результат…

    И еще вот что. Я обращаюсь к тем, кто не видит ничего плохого в потребительских кредитах. Действительно ли так необходимо брать у кого-то 50 граммов хлеба сегодня за обедом, чтобы вернуть 100 граммов за ужином?

  

  
    7.1. Заведите привычку получать деньги

    Как будет работать «денежная машина», например ваши деньги на банковском вкладе? Для начала поставим перед собой небольшую цель – каждый месяц получать 1000 руб. пассивного дохода. Допустим, у вас открыт вклад в банке под 8 % годовых с ежемесячной выплатой процентов. Тогда, если вы хотите ежемесячно получать 1000 руб., необходимо, чтобы на счете в банке лежала сумма в 150 000 руб.

    С этой суммы каждый месяц вы будете получать 1000 руб. Это немного, но за год набежит уже 12 000 руб., за пять лет – 60 000 руб. А через 12 лет и 6 месяцев ваша сумма удвоится: 150 000 руб. будут лежать в банке, и 150 000 руб. вы получите в виде процентов.

    1000 руб. в месяц – это сумма небольшая, но, какой бы она ни была, деньги приятнее получать, чем отдавать. Тем более ничего для этого не надо будет делать. Если вы достигли этой цели – получать в месяц 1000 руб. пассивного дохода и вам это понравилось, – можно поставить перед собой следующую цель. Например, оплачивать из пассивного дохода все коммунальные платежи или все расходы на бензин и обслуживание автомобиля. Взяв этот рубеж, можно идти к нашей основной цели – создать такой пассивный доход, чтобы его хватало на оплату всех ваших расходов.

    Условно говоря, все деньги, которые вы получаете, можно разделить на две категории: «тяжелые деньги», ради которых вам приходится работать, тратить свои силы и время, и «легкие деньги», ради которых вам не приходится работать.

    Пассивный доход и есть «легкие деньги». На пути к богатству нужно стремиться иметь как можно больше «легких денег» и тратить только их. «Тяжелые деньги» слишком тяжело достаются, чтобы их кому-то раздавать. С ними жалко расставаться. Если вы хотите стать богатым, нужно как можно меньше тратить «тяжелых денег» и как можно больше превращать их в источник получения «легких денег». Этот процесс превращения или конвертации «тяжелых денег» в «легкие» труден и может занять 10 и более лет. Мало у кого хватает терпения довести его до конца. Особенно трудно приходится в самом начале, когда все ваши деньги «тяжелые», и кажется, что и этих денег не хватает. Но если вы сделаете первый шаг и пожертвуете частью своих средств, чтобы создать и направить в свою сторону первый ручеек «легких денег», а в дальнейшем постоянно будете подпитывать его денежными вливаниями, вас ждет вознаграждение.

  

  
    7.2. Как создать пассивный доход в размере средней зарплаты в России

    Путь к финансовой независимости нелегок. Он потребует от вас денег и времени. Для примера мы можем подсчитать, сколько денег и времени понадобятся для того, чтобы ежемесячно получать пассивный доход в размере средней зарплаты в России.

    Снова обратимся к сборнику Росстата «Труд и занятость в России. 2015». Согласно этому официальному изданию, среднемесячная номинальная начисленная заработная плата работникам организаций по состоянию на конец 2014 г. составила 32 495 руб.12

    Рассчитаем, как получить пассивный доход в сумме 32 495 руб. на примере наиболее распространенного в нашей стране источника – дохода в виде процентов по банковским вкладам.

    Процентная ставка по банковскому вкладу имеет большое значение. Повышение ее всего на 1 % существенно увеличит прирост вашего дохода, что позволит снизить размер суммы, которая должна лежать на вашем банковском вкладе.

    При ставке 8 % годовых для ежемесячного получения пассивного дохода в размере 32 495 руб. необходимо, чтобы на банковском вкладе лежала сумма в размере 4 874 250 руб.

    При ставке 9 % годовых вы станете ежемесячно получать 32 495 руб., если на банковском вкладе у вас будет лежать 4 332 667 руб.

    При ставке 10 % годовых вы станете ежемесячно получать ту же сумму, если на банковском вкладе у вас будет лежать 3 899 400 руб.

    Как видите, при повышении ставки с 8 до 10 %, то есть всего на 2 %, сумма, которой вы должны располагать на своем банковском вкладе, снизилась на 20 %, или на 974 850 руб. Из приведенной ниже таблицы мы можем быстро узнать, какое количество денег необходимо иметь на банковском вкладе, чтобы ежемесячно получать 32 495 руб. при той или иной процентной ставке.

    Как видите, минимальная процентная ставка в этой таблице составляет 6 %. С учетом инфляции размещать деньги под проценты ниже этой ставки не имеет смысла. Если банки предлагают вклады с процентными ставками ниже 6 %, стоит рассмотреть другие виды пассивного дохода, о которых мы уже упоминали и расскажем подробнее в следующих главах.

    Вы, наверное, обратили внимание на то, что средняя колонка этой таблицы содержит коэффициенты. Например, ставке 6 % годовых соответствует коэффициент 200, а ставке 10 % годовых – коэффициент 120. Это округленные цифры, при помощи которых вы сможете рассчитать приблизительный размер банковского вклада, необходимого для ежемесячного получения любой нужной вам суммы в виде процентов, а не только в размере 32 495 руб.

    Например, вы открыли банковский вклад под 8 % годовых и хотите ежемесячно получать пассивный доход по вкладу в сумме 50 000 руб. Вам нужно знать, какую сумму необходимо положить в банк. Умножив 50 000 руб. на коэффициент 150, который соответствует ставке 8 % годовых, в результате получаете 7,5 млн руб. Примерно такая сумма должна быть на вашем банковском вкладе при ставке 8 % годовых, чтобы ежемесячные выплаты в виде процентов составляли 50 000 руб.

    Если же вы хотите получать те же 50 000 руб. в месяц, но открыли вклад под 13 % годовых, то 50 000 нужно умножить на коэффициент 93, соответствующий ставке 13 %. В итоге вы получаете 4,65 млн руб. Имея такую сумму на банковском вкладе при ставке 13 % годовых, вы будете ежемесячно получать около 50 000 руб. пассивного дохода.

    Итак, мы выяснили, какая сумма должна лежать на банковском вкладе, чтобы получать пассивный доход в размере средней для России зарплаты 32 495 руб. При изменении ставки банковского вклада от 6 до 15 % эта сумма колеблется от 6,5 до 2,6 млн руб. Не у всех на руках есть такие суммы, поэтому выясним, сколько времени потребуется, чтобы их накопить.

    Время – важнейший фактор накопления богатства. Небольшие суммы, регулярно сберегаемые вами, со временем превращаются в крупные накопления. Точно так же небольшие денежные траты, совершаемые постоянно (например, на сигареты), со временем превращаются в круглые суммы, которых у вас уже нет, но могли бы быть.

    Предположим, что в настоящее время вы работаете и каждый месяц получаете за свой труд зарплату в сумме 32 495 руб., то есть в размере средней зарплаты в России. Других источников дохода у вас нет. Вы хотите знать, сколько времени вам придется откладывать определенную часть своей зарплаты, чтобы накопить сумму, достаточную для получения пассивного дохода в виде процентов по банковскому вкладу в размере той же зарплаты 32 495 руб. Иными словами, что вам нужно сделать, чтобы ежемесячно получать ту же зарплату, но при этом уже не работать.

    Рассмотрим три разных варианта, когда ежемесячно вы откладываете 10 % (3249,5 руб.), 20 % (6499,0 руб.) или 30 % (9748,5 руб.) своей зарплаты и помещаете эти деньги на банковский вклад под проценты.

    Для облегчения нашей задачи будем полагать, что выполняются следующие условия:

    1. Ставка по вкладу, который вы ежемесячно пополняете, и размер зарплаты, от которой вы ежемесячно откладываете определенный процент, не изменяются в течение всего времени.

    2. Выплата процентов по вкладу происходит ежемесячно.

    3. Проценты, которые ежемесячно начисляются по вкладу, не снимаются, а причисляются к основной сумме вклада (капитализируются).

    Как видите, срок, необходимый для достижения пассивного дохода в нужном нам размере, варьируется от 9 лет 10 месяцев до 40 лет. Едва ли кого-то воодушевит перспектива получения финансовой независимости через 40 или даже через 30 лет.

    Хотя и предложение нашего государства ничем не лучше. В возрасте 20–25 лет вы начинаете, а в возрасте 60 лет (мужчины) или 55 лет (женщины) заканчиваете работать и начинаете получать государственную пенсию. Это всё те же 30–40 лет. При этом людей, получающих государственную пенсию (по крайней мере, у нас в России), я бы не рискнул назвать финансово независимыми хотя бы потому, что размер их пенсии существенно ниже размера зарплаты, которую они до этого получали.

    Так что лично я не стал бы возражать, чтобы, когда уже не в состоянии буду работать, у меня появилась возможность получать постоянный доход не в виде единственной мизерной государственной пенсии, а в том размере, который я получал в самом работоспособном возрасте. Пусть это будет даже и через 30–40 лет.

    Но вы можете столько не ждать. В ваших силах сократить этот срок до 12–15 лет. Чем больше денег будете откладывать от своего ежемесячного дохода и чем больше будет процентная ставка по вашему вкладу, тем быстрее достигнете нужной вам суммы.

    Хочу уточнить, что приведенная выше таблица расчета времени универсальна. Она верна не только для зарплаты в 32 495 руб., но и для любой суммы. Не важно, какая у вас зарплата: 10 000 или 100 000 руб. в месяц. Открыв вклад под 12 % годовых и ежемесячно пополняя его суммой в размере 20 % от своей зарплаты, через 15 лет вы будете иметь постоянный пассивный доход в размере этой же самой зарплаты в 10 000 или 100 000 руб.

  

  
    7.3. В каком банке открыть вклад

    При поиске банка, в котором вы хотите разместить свои средства, вас должны интересовать, во-первых, его надежность и, во-вторых, хорошая процентная ставка.

    На каком банке остановить свой выбор? Как правило, чем банк надежнее, тем ниже процентные ставки по его вкладам. Крупнейшим банкам страны незачем привлекать клиентов высокими процентными ставками. Известное имя само по себе привлекает клиентов. А менее крупные банки стараются привлечь средства клиентов более интересными условиями, в том числе повышенными процентными ставками по вкладам. Введя в поисковой системе интернета словосочетание «рейтинг банков», вы получите массу информации о том, какие банки в России считаются надежными и какие условия по вкладам они предлагают.

    Что может случиться с банком? Правительство Российской Федерации проводит работу по оздоровлению и очистке финансовой системы страны, в том числе и банковской системы. Поэтому вы иногда можете слышать в новостях информацию об отзыве лицензии у того или иного банка за нарушения законодательства о банках и банковской деятельности. Также при особо неблагоприятных финансовых обстоятельствах банк может обанкротиться. У крупного банка со значительным запасом средств шансы пережить тяжелые финансовые времена гораздо выше.

    Будет неприятно, если у банка, где вы храните свои сбережения, отзовут лицензию. Конечно, существует программа страхования вкладов, и за счет нее со временем вы получите назад сумму своего вклада или часть от нее. Но зачем рисковать? К тому же вы потеряете время и деньги, которые можно было бы заработать на пропавшие деньги.

    Если вы всерьез задумались о своей финансовой независимости, особенно если вы только начинаете путь к ней, вам нельзя рисковать. Поэтому обходите стороной сомнительные банки с большими процентными ставками по вкладам и открывайте вклады в надежных банках. Совсем не обязательно, чтобы это был самый крупный банк в Российской Федерации. Если выбранный вами банк окажется в десятке или в двадцатке самых крупных и надежных банков страны, риски потерять деньги будут сравнительно невелики. Для большей надежности можно открыть несколько вкладов в разных банках.

  

  
    8.1. Что такое облигация

    Деньги нужны всем. Деньги нужны нам с вами, чтобы мы могли существовать. Деньги нужны государству, чтобы оно могло осуществлять свои функции. Деньги нужны местной администрации области, края или другого субъекта Российской Федерации, где вы живете. Деньги нужны всем коммерческим компаниям. Где их взять?

    Первый способ – взять кредит в банке. Он даст определенную сумму денег, а через некоторое время должник возвратит ее банку вкупе с процентами за пользование этими деньгами.

    Второй способ – одолжить деньги на рынке. Что это значит? Государство, местная администрация субъекта Российской Федерации или коммерческая компания выпускают и продают на бирже облигации. Тот, кто выпускает облигации, называется эмитент. Облигация – это долговая ценная бумага, согласно которой эмитент обязуется возвратить нам занятую у нас сумму, а также периодически выплачивать процент в течение определенного времени. А в конце срока действия облигации выкупает ее у нас, то есть возвращает первоначальную сумму.

    Купить облигации может любой, в том числе и мы с вами, тем самым давая эмитенту деньги в долг. Рынок облигаций называют еще и долговым рынком.

    Покупка облигаций – это аналог банковского вклада. Но рынок облигаций более обширен и интересен. Во-первых, проценты по облигациям, как правило, выше, чем проценты по банковским вкладам. Во-вторых, покупка облигаций может быть более надежным вложением капитала.

    Каждая облигация имеет номинальную стоимость (номинал). У большинства облигаций, выпускаемых в России, номинал равен 1000 руб. Процентный платеж по облигации называется купоном. Если вы приобретете одну облигацию по номиналу 1000 руб. с купоном 10 %, это будет означать, что в течение одного года вам будет выплачено 10 % годовых, то есть 100 руб.

    Отличие облигации от банковского вклада в том, что при заключении договора банковского вклада вы получите процент по вкладу в полном объеме только в том случае, если ваши деньги останутся на вкладе до конца оговоренного срока. Если же вы захотите забрать свои деньги из банка раньше срока, то, в зависимости от условий договора с банком, вам придется заплатить штраф за досрочное расторжение договора и того процента, на который вы изначально рассчитывали, вы не получите. Облигации же можно продать на бирже в любое время и без всяких штрафных выплат.

    Например, вы приобрели облигацию по номиналу 1000 руб. с купоном 10 %. Допустим, дата ее погашения наступит через 10 лет. Это означает, что эмитент обязан через 10 лет ее погасить, то есть выкупить обратно по номиналу и вернуть инвестору 1000 руб. А все эти 10 лет облигация будет находиться в обращении на бирже, и ее можно покупать и продавать неограниченное количество раз. И все эти 10 лет эмитент будет платить покупателю облигации 10 % годовых, то есть 100 руб. в год. В момент покупки облигации у вас никто не будет спрашивать, сколько времени вы намерены держать ее у себя. Можно продать свою облигацию через год или через два, а можно держать ее все 10 лет до погашения. Ваш доход будет пропорциональным тому времени, которое облигация находилась в вашей собственности. Допустим, вы продержали ее у себя полгода, а потом продали на бирже. Все равно эмитент заплатит по этой облигации 100 руб. в год, из них 50 руб. достанутся вам за первые полгода, а другие 50 руб. тому, кто купил облигацию у вас на бирже и держал у себя оставшиеся полгода.

    В зависимости от эмитента облигации делятся на следующие виды:

    • государственные – выпускаются Правительством Российской Федерации;

    • муниципальные – выпускаются местными властями краев, областей и иных субъектов Российской Федерации;

    • корпоративные – выпускаются коммерческими компаниями.

  

  
    8.2. Государственные облигации

    Государство, как правило, каждый год осуществляет несколько выпусков облигаций. Покупая их, вы приобретаете обеспеченные государством надежные ценные бумаги, по которым будете получать регулярный доход. В приведенной ниже таблице представлены некоторые выпуски государственных облигаций, находившиеся в обращении на российской бирже в 2016 г.13 Следует учитывать, что сведения подобного рода быстро устаревают. Поэтому актуальную информацию, касающуюся государственных и иных облигаций, всегда можно узнать на специализированных сайтах в интернете или у своего брокера.

    Рассмотрим более подробно, например, первый в нашей таблице выпуск государственных облигаций ОФЗ-25080-ПД. Полное его название – облигации федерального займа с постоянным купонным доходом, выпуск 25080. Ведомство, выпустившее облигации (эмитент), – Министерство финансов Российской Федерации. Номинал облигации – 1000 руб. Период обращения облигации – пять лет (с 25 апреля 2012 г. по 19 апреля 2017 г.). Периодичность выплат купона – два раза в год (октябрь и апрель). Размер купона – 7,4 % годовых.

    Это означает, что в любое время данного периода можно купить на бирже надежную ценную бумагу, по которой государство обязуется вам платить 7,4 % годовых (74 руб. в год на каждую облигацию) вплоть до дня погашения – 19 апреля 2017 г. В этот день государство погашает облигации, то есть выплачивает всем их владельцам сумму в размере номинала, что составляет 1000 руб. за каждую облигацию. Но вы можете не дожидаться даты погашения, а продать облигации раньше, в любое время.

    Сравним 7,4 % годовых по этой облигации со ставкой по вкладу в одном из крупнейших российских банков – Сбербанке. По состоянию на август 2016 г. максимальная ставка в нем по вкладам в рублях составляла 6,91 %14. Как видим, держать деньги в облигациях может быть выгоднее, чем на банковском вкладе. В приведенной выше таблице можно найти облигации с еще более высокой доходностью. Например, выпуск государственных облигаций ОФЗ-26207-ПД предусматривает купонный доход в размере 8,15 % годовых.

    В таблице указаны некоторые выпуски государственных облигаций с постоянным купонным доходом. Это означает, что его размер зафиксирован и не будет изменен в течение всего срока обращения облигации. Как правило, такие облигации представляют собой не самые высокодоходные ценные бумаги. Существуют облигации и с переменным купонным доходом. Примеры таких облигаций приведены в следующей таблице15.

    Как видим, размер купона, который выплачивался владельцам этих облигаций в 2015–2016 гг., изменялся от 10,55 до 16,4 %. Эмитент может при выпуске облигаций установить размер купона в зависимости от ряда экономических показателей, в силу чего он может изменяться как в сторону повышения, так и в сторону понижения. Поэтому в обращении на бирже могут находиться облигации со сроком погашения через 10 или 20 лет, но размер каждого купона будет известен только за несколько месяцев до его выплаты. И тем не менее в данном конкретном случае государственные облигации с переменным купонным доходом оказались выгоднее, чем государственные облигации с постоянным купонным доходом, и тем более выгоднее, чем банковские вклады.

    Не могу поручиться за то, что такие процентные ставки по купонам будут всегда, но вы в любое время можете получить свежую информацию обо всех видах облигаций в интернете либо у своего брокера, сравнить доходность и выгодно вложить свои деньги.

  

  
    8.3. Муниципальные облигации

    Наряду с Правительством Российской Федерации облигации могут выпускать и местные власти субъектов нашей страны, например правительство Республики Башкортостан или правительство Белгородской области. Такие облигации называются муниципальными. При их покупке все обязательства перед покупателями по выплате купонов и погашению облигаций берут на себя соответствующие региональные власти. В приведенной ниже таблице перечислены некоторые выпуски муниципальных облигаций, которые находились в обращении на российской бирже в 2016 г.16

    Название выпуска муниципальной облигации содержит в себе наименование субъекта Российской Федерации, эмитента данной ценной бумаги: «БашкортостанРесп-34009-об» или «БелгородскаяОбл-34009-об». Как видно из таблицы, муниципальные облигации могут предложить достаточно привлекательные условия. Размер купона в среднем составляет 9–11 %, а по некоторым облигациям может доходить до 12–13 %, а то и до 14–15 %. Далеко не всегда банки могут предложить такие процентные ставки по своим вкладам. Кроме того, многие эмитенты муниципальных облигаций предлагают выплату купонного дохода не два, а четыре раза в год. Если вернуться к нашей идее постоянного получения пассивного дохода от капиталовложений, то облигации с выплатой купонов один раз в квартал как нельзя лучше могут нам подойти.

  

  
    8.4. Корпоративные облигации

    И, наконец, самая многочисленная группа – корпоративные облигации, которые выпускаются коммерческими компаниями. Постоянно в обращении на российской бирже находятся сотни корпоративных облигаций. Вероятно, в скором времени с ростом экономики России и с увеличением числа коммерческих фирм и компаний, работающих на территории страны, количество этих ценных бумаг будет исчисляться тысячами.

    Получить общее представление об их разнообразии можно из приведенной ниже таблицы (с. 142–143)17.

    В списке эмитентов корпоративных облигаций присутствуют хорошо известные, крупнейшие в России компании, например ПАО «Сбербанк России» или ОАО «Российские железные дороги». Здесь же могут быть небольшие компании, осуществляющие свою деятельность в одном регионе страны и знакомые лишь узким специалистам. Все эти компании путем выпуска облигаций взяли в долг деньги на рынке и регулярно выплачивают купоны по облигациям их владельцам.

    Многие люди готовы на время одолжить кому-нибудь свои накопления и на этом заработать. Всё, что их при этом интересует, – это гарантия возврата денег и размер получаемых процентов. Большинство относит свои деньги в банк и заключает договор банковского вклада. Облигации в нашей стране – гораздо менее популярный финансовый инструмент.

    Как мы уже упоминали, по состоянию на август 2016 г. максимальная ставка Сбербанка по вкладам в рублях составляла 6,91 %18. Но тот же самый Сбербанк в том же году платил по своим облигациям выпуска «Сбербанк-18-боб» 9,9 % годовых, то есть почти на 3 % больше. Технически разница для инвестора небольшая – пойти с деньгами в отделение Сбербанка и заключить договор банковского вклада или пойти в отделение брокерской компании, заключить договор брокерского обслуживания и приобрести на эту же сумму облигации ПАО «Сбербанк России». И в том и в другом случае платить проценты инвестору будет Сбербанк. Но при покупке облигаций доход окажется выше.

    Мы привыкли к тому, что банк является единственной организацией, которой мы можем одолжить деньги и которая нам за это заплатит в виде процентов по банковскому вкладу. Слово «банк» кажется нам очень надежным, и больше мы никому не хотим доверять. Но разве будет хуже, если мы одолжим наши деньги, скажем, ПАО «Вымпел-Коммуникации» (федеральный оператор сотовой связи «Билайн») под 11,9 % годовых, или ПАО «Нефтяная компания “Роснефть”» (одна из крупнейших нефтяных компаний мира) под 10,6 % годовых, или ОАО «Российские железные дороги» (одна из крупнейших транспортных компаний мира) под 11,44 % годовых? Многие компании, выпускающие облигации, по надежности и обороту денежных средств значительно превосходят отдельные банки, не говоря уже о предлагаемой ими доходности.

  

  
    8.5. Риски, связанные с облигациями

    Облигации считаются надежным финансовым инструментом. Но следует хорошо понимать, что надежность облигации находится в прямой зависимости от надежности эмитента. Наименее надежными являются корпоративные облигации. Любая коммерческая компания в зависимости от внешних и внутренних экономических факторов может испытывать значительные финансовые трудности. Они могут оказаться настолько серьезными, что эмитент окажется не в состоянии исполнить свои обязательства по облигациям, например в указанный срок выплатить очередной процентный доход (купон) или в установленную дату осуществить погашение облигаций (выкупить обратно свои облигации по их номинальной стоимости).

    Московской Биржей проводится постоянный мониторинг исполнения эмитентами обязательств по выпускам облигаций19. Если эмитент не исполняет в указанную дату свои обязательства по облигациям или исполняет их с просрочкой более 10 рабочих дней, это называется дефолтом. Если эмитент выполняет свои обязательства по облигациям, но делает это с просрочкой от 1 до 10 рабочих дней, это называется техническим дефолтом.

    Когда эмитент ваших облигаций допускает дефолт, это не обязательно означает, что вы можете попрощаться со своими деньгами. Возможно, он еще исполнит свои обязательства с некоторой просрочкой. Ну а если не исполнит, то начнутся судебные тяжбы, и в худшем случае своих денег вы больше не увидите.

    Мы не в состоянии предсказать, что будет с российским рынком облигаций завтра. Но можно ознакомиться с тем, что происходило с ним в предыдущие годы. В интернете, в частности на сайте Rusbonds.ru, есть статистические сведения обо всех выпусках облигаций. В приведенной ниже таблице содержится информация о дефолтах облигаций России с 2002 по 2015 г. включительно20.

    Судя по этой таблице, мы можем сделать определенные выводы о надежности тех или иных видов облигаций. Согласно доступной на сайте Rusbonds.ru статистической информации, за 14 лет, начиная с 2002 г., Правительство Российской Федерации не допустило ни одного дефолта либо технического дефолта по своим облигациям. Это означает, что в установленные сроки были осуществлены все выплаты по этим облигациям. Можно с уверенностью сказать, что как минимум с 2002 по 2015 г. государственные облигации России являлись абсолютно надежным финансовым инструментом.

    В таблице мы видим, что за 14 лет были допущены дефолты либо технические дефолты по четырем муниципальным облигациям. Давайте полюбопытствуем, с какими именно облигациями это произошло21.

    Мы видим, что в 2002 г. администрация Нижегородской области не исполнила своих обязательств по облигациям выпуска «НижегородОбл-2005-еврооб» (погашение номинала). В 2009 г. администрация Клинского района Московской области допустила технический дефолт по облигациям выпуска «КлинскийРайон-25003-об» (купонная выплата). А в феврале и августе 2010 г. она же допустила дефолт и технический дефолт по тем же самым облигациям. Надо отметить, что в данных случаях деньги инвесторов не пропали. Администрация Нижегородской области исполнила свои обязательства по облигациям в течение двух с половиной лет, а администрация Клинского района – в течение одной-двух недель.

    И, конечно, не стоит приобретать корпоративные облигации малоизвестных компаний только из-за того, что по ним предлагают высокодоходные купоны. Подавляющее большинство дефолтов и технических дефолтов произошло именно с корпоративными облигациями. С 2002 по 2015 г. таких случаев было зарегистрировано 1015. Цифра слегка пугает, но надо понимать, что дефолты и технические дефолты допустили не 1015 разных компаний. В этом списке много компаний, которые на протяжении ряда лет допустили несколько дефолтов и технических дефолтов по своим облигациям. Есть даже фирмы, «отличившиеся» таким образом 30 и более раз за несколько лет.

    Правом выпускать облигации может обладать и сравнительно небольшая фирма. В сложных экономических условиях финансовое положение таких фирм может быть особенно неустойчивым, что влечет дополнительные риски касательно их облигаций. Поэтому, если вы решили приобрести облигации небольших компаний только ввиду их высокой доходности, хорошо подумайте и поинтересуйтесь мнением вашего брокера о целесообразности таких инвестиций.

    Финансовые проблемы могут возникнуть у компаний в любой области экономической деятельности. В подтверждение этого мы составили таблицу с информацией о дефолтах по облигациям, которые в 2016 г. допустили отдельные российские компании22.

    Как видим, в этой таблице есть компании, которые предлагали по своим облигациям очень привлекательную доходность – 15 % и выше. Покупая облигации только из-за их высокой доходности, вы берете на себя неоправданные риски.

    И все же большинство эмитентов на российском долговом рынке добросовестно исполняют обязательства по своим облигациям. Думаю, немногим руководителям коммерческих компаний хочется попасть в «черный список» эмитентов, допустивших дефолт или технический дефолт. Если они хотя бы раз в него попадут, мало кто захочет связываться с их облигациями. В таком случае доставать деньги для развития своего бизнеса им будет весьма затруднительно.

  

  
    8.6. Что такое номинальная стоимость и рыночная цена облигации

    Номинальная стоимость (номинал) облигации – это та цена, по которой эмитент выпускает облигацию, то есть продает всем желающим на бирже. По этой же цене эмитент облигацию погашает, то есть выкупает обратно. Размер купонного дохода рассчитывается от номинала. Как правило, номинал российских облигаций – 1000 руб. Если, например, эмитент выплачивает по облигации номинальной стоимостью 1000 руб. купон в размере 12 % годовых, то размер вашего купонного дохода будет равен 12 % от 1000 руб., или 120 руб.

    Но с того момента, как облигации начинают торговаться на бирже, их цена может отличаться от номинальной стоимости. Допустим, эмитент разместил новый выпуск своих облигаций на бирже по номиналу, то есть по 1000 руб. за облигацию. Купонный доход по новому выпуску облигаций очень привлекателен, скажем на 0,5 % выше, чем все остальные выпуски облигаций этого эмитента, находящиеся на тот момент в обращении. Поэтому новые облигации будут пользоваться повышенным спросом, и в короткий срок их все раскупят по той цене, по которой они были размещены на бирже, то есть по номиналу. Однако на бирже всегда появляются покупатели, по каким-то причинам не успевшие к первой распродаже этих отличных облигаций, но желающие их приобрести. Причем желание опоздавшего покупателя так велико, что он готов даже чуть-чуть переплатить, скажем по 1010 руб. за облигацию. Биржа устроена таким образом, что этот жаждущий покупатель может оставить свою заявку с сообщением о том, что готов купить определенное количество (пакет) этих облигаций по цене 1010 руб. за штуку.

    Эту заявку жаждущего покупателя видит расторопный биржевой игрок, успевший купить облигации на распродаже по номиналу. Он решает не дожидаться купонных выплат, чей черед наступит еще не скоро, а заработать на облигациях уже сейчас, продав их по более высокой цене, чем купил. И на бирже осуществляется сделка по купле-продаже пакета облигаций по цене 1010 руб., то есть на 1 % выше номинальной стоимости. Цена 1010 руб. за облигацию станет рыночной ценой, то есть ценой, по которой облигацию покупают и продают на бирже. В нашем случае рыночная цена облигации превысит ее номинальную стоимость.

    Возможна и обратная ситуация. Расторопный покупатель приобрел на бирже при размещении некое количество облигаций по номиналу. Через какое-то время ему вдруг срочно понадобились деньги. До погашения облигаций еще далеко, поэтому он решает продать свои облигации на бирже. Деньги нужны ему так срочно, что он готов продать свои облигации даже с убытком для себя: не по 1000, а по 990 руб. за штуку, то есть на 1 % ниже номинальной стоимости. И продавец оставляет на бирже свою заявку, в которой сообщает всем участникам торгов, что готов продать пакет своих облигаций по цене 990 руб. И, как только на его предложение кто-то соглашается и покупает эти облигации по указанной цене, их рыночная цена становится равной 990 руб., то есть ниже номинальной стоимости.

    Облигации могут находиться в обращении 5, 10 и более лет, причем далеко не всегда в руках у одного владельца. Они могут многократно покупаться и продаваться на бирже. При этом их цена будет расти или падать в зависимости от спроса и предложения. На бирже рыночная цена облигации указывается не в рублях, а в процентах от номинала. Если ее рыночная цена равна номиналу (1000 руб.), то указывают, что цена равна 100. Если рыночная цена выше номинала на 1 % (1010 руб.), то цена будет равна 101. Если рыночная цена ниже номинала, скажем, на 3 % (970 руб.), то цена будет равна 97. Кроме купонного дохода можно зарабатывать на разнице между рыночной ценой покупки и продажи облигаций.

    Часто бывает так, что надежные облигации с хорошим купонным доходом торгуются на бирже по рыночной цене выше номинала на несколько процентов. Покупая такую облигацию, вы сокращаете свой заработок по купонному доходу. Дело в том, что размер купона рассчитывается от номинальной стоимости облигации. Допустим, вы купили облигацию с купонным доходом 12 % по цене номинала, то есть за 1000 руб. За год вы получите по ней 120 руб. купонного дохода, что составляет обещанные 12 % годовых от вложенных 1000 руб. Купив ту же облигацию по более высокой рыночной цене 103, то есть 1030 руб., вы все равно за год получите по ней 120 руб. купонного дохода. А от вложенных 1030 руб. это будет составлять уже не 12 %, а 11,65 % дохода.

    Рассмотрим обратную ситуацию. Вы можете купить ту же облигацию по рыночной цене ниже номинала, например по цене 95, то есть 950 руб. Тогда ваш реальный доход в виде купонного дохода в 120 руб. от вложенных вами 950 руб. будет составлять не 12 %, а 12,63 %.

    В тот период времени, пока облигация обращается на рынке, ее рыночная цена может колебаться. Но по мере приближения к дате погашения рыночная цена, как правило, стремится к номиналу. Действительно, какой смысл покупать облигацию по рыночной цене значительно дороже номинала, если через месяц эмитент ее погасит, то есть выкупит у вас эту облигацию по номинальной стоимости. Точно так же не имеет смысла продавать облигацию по рыночной цене значительно дешевле номинала, если через месяц состоится погашение и вы получите за нее полную номинальную стоимость.

  

  
    8.7. Как приобрести облигации

    Уже говорилось о том, что технически приобрести облигации не сложнее, чем заключить договор банковского вклада. Прочитайте в интернете о крупнейших российских компаниях, оказывающих брокерские услуги на финансовых рынках. Узнайте, есть ли в вашем городе их отделения. Возьмите паспорт и смело идите в любое из них. Если захотите узнать о них больше, сходите в несколько отделений, познакомьтесь с их сотрудниками, выясните условия брокерского обслуживания. В брокерской компании необходимо будет заключить договор брокерского обслуживания. Вам откроют брокерский счет, на который вы сможете вносить деньги и покупать на них облигации.

    Большинство ценных бумаг, в том числе облигации, торгуется на бирже в бездокументарной форме. Это значит, что вам не придется покупать бумаги с водяными знаками и надписью «облигация». Существуют специализированные организации, имеющие лицензию Центробанка России, которые ведут электронный учет по всем сделкам с ценными бумагами. Любая купля или продажа ценной бумаги фиксируется. Как только вы купили облигацию на бирже, немедленно будет создана запись о том, что именно вы в такое-то время по такой-то цене приобрели эту ценную бумагу. Вручать вам ее в бумажном виде нет никакой необходимости.

    В брокерской компании вам помогут установить на домашний компьютер или мобильный телефон программное обеспечение, при помощи которого вы сможете покупать и продавать облигации на бирже, видеть остаток своих денег на счете и следить за котировками ценных бумаг в режиме реального времени.

    Также вы сможете покупать и продавать облигации, позвонив по телефону брокеру или лично встретившись с ним в брокерской компании. Я настоятельно рекомендую новичкам в первое время именно телефонный звонок или личную встречу.

    Во-первых, при личном контакте с брокером можно больше узнать о фондовом рынке, в том числе и о рынке облигаций, усвоить некоторые биржевые термины, лучше вникнуть в специфику биржевой торговли.

    Во-вторых, если вы сразу, не имея опыта, начнете торговать на бирже при помощи компьютерного терминала, можете угодить в неприятную ситуацию. Сразу хочу насчет нее предостеречь. Дело в том, что вы постоянно будете видеть, как растет или падает рыночная цена ваших облигаций. Деньги же на вашем брокерском счете будут, что называется, все время под рукой. Одним нажатием кнопки вы сможете продать одни облигации и купить другие, на ваш взгляд более интересные. Не все могут устоять перед соблазном каждый день торговать на бирже, в итоге погружаясь в увлекательную компьютерную игру, своего рода электронное казино.

    Не надо забывать, что наша задача – создать себе источник получения долгосрочного пассивного дохода в виде купона по облигациям. Вот почему я категорически не советую неопытным новичкам заниматься биржевыми спекуляциями, то есть совершать многочисленные покупки и продажи ценных бумаг в попытках поймать незначительные колебания биржевых котировок и заработать на них. Поэтому в первое время, по крайней мере год-два, рекомендую не пользоваться компьютерным торговым терминалом. Создайте искусственное препятствие между собой и брокерским счетом, где вы держите свои деньги с ценными бумагами. Купите надежные облигации и на некоторое время оставьте их в покое. Дайте им поработать на вас. В этом смысле хорош банковский вклад – вы кладете деньги в банк и не можете их забрать, пока не окончится срок вклада. Поступите так же со своими облигациями. Не нужно целыми днями напролет сидеть перед монитором торгового терминала и с беспокойством следить за тем, как изменяется рыночная цена ваших облигаций. Вполне достаточно один раз в месяц позвонить своему брокеру и поинтересоваться у него состоянием дел на ваших биржевых позициях.

    Если вы решили стать финансово независимым человеком, облигации послужат для вас хорошим средством, способствующим достижению этой цели. Они во многих отношениях более интересны и прибыльны, чем банковские вклады. Помимо денег, которые облигации вам принесут, вы получите отличный опыт работы на фондовом рынке. Опираясь на этот опыт, вы сможете добиться успеха еще в одной интереснейшей области мира финансов – на рынке акций. О том, как заработать на акциях, мы поговорим в наших следующих главах.

  

  
    9.1. Что такое акция

    Акция – это ценная бумага, которая дает ее владельцу право принимать участие в управлении компанией и получать часть ее прибыли.

    Что это означает? В Российской Федерации компании, чьи акции свободно продаются на бирже, называются публичными акционерными обществами (ПАО). Например, все мы знаем такую организацию, как ПАО «Сбербанк России». Общее количество обыкновенных акций Сбербанка составляет 21 586 948 000 (21 млрд 586 млн 948 тыс.) штук23. Если предположить, что вам удалось купить все эти акции, тогда вы станете единственным и полноправным владельцем этого крупнейшего в стране банка со всеми его отделениями, деньгами на счетах и банкоматами. Вы сможете назначить генерального директора, который будет отчитываться только перед вами. Только вы будете решать, какую часть годовой прибыли Сбербанка направить на развитие компании, а какую часть отдать вам в виде дивидендов.

    Но большинство людей и организаций покупают акции какой-либо компании вовсе не потому, что мечтают принять участие в управлении ею и посадить на место ее генерального директора своего человека.

    По состоянию на апрель 2016 г. общее количество акционеров Сбербанка превысило 198 00024. Из них одному акционеру принадлежит 50 % всех акций + 1 акция, что называется контрольным пакетом акций. Его владелец принимает все основные решения по управлению компанией. Имя этого акционера – Банк России. Даже если все остальные акционеры Сбербанка соберутся воедино, чтобы принять нужное им решение по управлению компанией, без согласия главного акционера им не удастся его реализовать, так как у них всех вместе взятых акций меньше, чем у него. Возникает вопрос, зачем же эти 198 000 акционеров покупали акции Сбербанка, если они все равно не смогут управлять им? Может быть, ради дивидендов?

    Если акционерная компания получила за истекший период прибыль, то часть ее по решению акционеров может быть выплачена им. Эта сумма делится на общее количество акций и распределяется между акционерами в соответствии с количеством имеющихся у них акций. Такие выплаты по акциям называются дивидендами. Выясним, какие дивиденды получили владельцы акций Сбербанка в 2016 г.

    В июне 2016 г. акционеры Сбербанка получили дивиденды за 2015 г. в размере 1,97 руб. на одну обыкновенную акцию. При рыночной цене обыкновенной акции на тот момент 139,61 руб. дивидендная доходность составила 1,41 %25. Не думаю, что это очень привлекательный доход для 198 000 акционеров Сбербанка. Если бы они не покупали акции, а положили эти деньги на банковский вклад в том же Сбербанке под 6 % годовых26, их доход оказался бы выше. Видимо, не дивиденды заставили эти 198 000 частных лиц и организаций покупать акции Сбербанка.

    Изменения в рыночной стоимости акций – вот что привлекает сотни тысяч инвесторов на бирже. Если говорить об акционерах Сбербанка, то в 2015 и 2016 гг. они получили от рынка хорошее вознаграждение. Так бывает далеко не всегда, но с января 2015 по август 2016 г. рыночная цена обыкновенной акции Сбербанка выросла с 56 до 144 руб. Рост составил 157 %. Те, кто купил эти акции в начале 2015 г. и не продавал их в течение полутора с небольшим лет, увеличили свои капиталовложения почти в 2,5 раза. И для получения таких прибылей этим людям не нужно было открывать собственный бизнес. Достаточно иметь открытый брокерский счет и свободные денежные средства для инвестирования.

  

  
    9.2. Список миллиардеров журнала Forbes 2016 г. – шестерка лидеров

    В 2016 г. американский финансовый журнал Forbes опубликовал новый список самых богатых людей мира The Worlds Billionaires. Первые шесть мест распределились так:

    • шестое место: Марк Цукерберг – $44,6 млрд;

    • пятое место: Джефф Безос – $45,2 млрд;

    • четвертое место: Карлос Слим Элу – $50 млрд;

    • третье место: Уоррен Баффетт – $60,8 млрд;

    • второе место: Амансио Ортега – $67 млрд;

    • первое место: Билл Гейтс – $75 млрд27.

    Некоторые из этих имен известны каждому российскому школьнику. А о ком-то вы, может быть, слышите впервые. Возможно, вы удивитесь, но эти и другие миллиардеры создали свои огромные состояния благодаря акциям.

    Зачем я рассказываю в этой книге о миллиардерах? Что может быть общего между нами и этими ребятами, которые вытянули счастливый билет? О каких миллиардах долларов может идти речь, если для некоторых из нас и миллион рублей – недостижимый рубеж?

    Отвечу на эти вопросы так. Люди, чьи имена сегодня публикует в своих престижных списках журнал Forbes, когда-то тоже и не помышляли ни о каких миллиардах. Они «сделали себя сами». Начиная с нуля создали идею, которая впоследствии принесла им миллиарды, и упорным трудом реализовали ее. У каждого из них был свой уникальный путь. Но крайне любопытно, что все они в той или иной мере использовали акции как инструмент для достижения цели. Мы увидим, что акции сыграли немаловажную роль в жизни каждого из этих миллиардеров. Можно даже выразиться по-другому: если бы они никогда не имели дело с акциями, то на их месте в списке самых богатых людей Forbes значились бы совсем другие имена.

    Мне было бы скучно рассказывать вам только о том, как купить акцию за 10 руб., а продать за 11. Ради этого не стоило бы и писать данную книгу. Вы без труда сможете найти немало литературы на эту тему в книжных магазинах или в интернете. Гораздо интереснее взглянуть на акции под более широким углом как на финансовый инструмент, которым пользуются миллиардеры и можем пользоваться мы. Скорее всего, мы не заработаем на акциях миллиард долларов, но миллион рублей заработать на них вполне возможно. Как говорят сами миллиардеры, труднее всего было заработать именно первый миллион. Каждый последующий доставался им все легче и легче.

    Далее в этой книге я поместил шесть коротких рассказов об истории самых богатых людей в мире по версии журнала Forbes. Поскольку эта глава моей книги посвящена не миллиардерам, а акциям, я остановлюсь лишь на некоторых биографических деталях, связанных с нашей темой.

  

  
    9.3. Шестое место: Марк Цукерберг – $44,6 млрд

    Марк Цукерберг – один из разработчиков и основателей социальной сети Facebook, основной акционер и генеральный директор компании Facebook, Inc. Родился 14 мая 1984 г. в США. В возрасте 23 лет он стал самым молодым миллиардером в истории.

    Еще школьником Цукерберг увлекся программированием. В 2002 г. поступил в Гарвардский университет, где обучался на факультете психологии. В университете посещал курсы программирования. Во время учебы в Гарварде написал развлекательную сетевую программу, в которой использовались фотографии студентов. Эта затея имела у них большой успех.

    Вдохновленный успехом Цукерберг в начале 2004 г. с группой друзей-единомышленников создал и запустил новый сайт Thefacebook, который предназначался для общения студентов Гарвардского университета. На этом сайте студенты могли создавать свои страницы, загружать фотографии и общаться с другими пользователями. Новое развлечение всем понравилось, и в течение месяца на сайте зарегистрировалось более половины студентов Гарварда. Через несколько месяцев на сайте уже общались между собой студенты почти всех университетов США. К концу 2004 г. число пользователей этой социальной сети превысило один миллион.

    Новая идея создания социальной сети была реализована. Но пока она оставалась лишь интересным развлечением для миллиона студентов, которым нравилось бесплатно общаться друг с другом через интернет. Больших денег идея не приносила. Цукерберг начал работать над тем, как превратить блестящую идею в деньги. В середине 2004 г. он зарегистрировал новую компанию с таким же названием, как созданный сайт. В настоящее время эта компания называется Facebook, Inc.

    Появление в 2004 г. новой, никому не известной компании – один из ключевых моментов в биографии будущего миллиардера Марка Цукерберга. Сайт сам по себе большой рыночной стоимости не имеет. Это всего лишь программа, установленная на компьютерном сервере. А вот компания, которой принадлежат все права на этот сайт и которая его обслуживает и продвигает, может иметь стоимость. С момента регистрации компании на свет появились ее акции – основа баснословного состояния Марка Цукерберга. Совершенно не важно, сколько их было на тот момент – миллион или миллиард. Главное, что владение одной акцией означает владение соответствующей долей в компании. Акции Facebook были распределены между Цукербергом и несколькими его партнерами. Основная часть акций принадлежала Цукербергу как основателю компании и главному создателю социальной сети. В то время вопрос их стоимости мало интересовал владельцев молодой компании, поскольку что одна, что 100 % акций одинаково ничего не стоили.

    Марк Цукерберг бросил университет и посвятил себя компании. Со своей небольшой командой он переехал в Калифорнию, в город Пало-Альто, центр знаменитой Кремниевой долины. Компании требовались деньги: нужно было платить за помещение, покупать или арендовать компьютерный сервер для сайта, платить зарплату сотрудникам, обеспечивавшим работу сайта и работавшим над его усовершенствованием. Цукерберг начал искать инвесторов, готовых дать деньги на поддержку и развитие сайта.

    Ему удалось найти несколько венчурных партнеров. Венчурные партнеры – это частные лица или компании, зарабатывающие поиском молодых талантов. Они находят начинающие компании, у которых есть интересная, перспективная бизнес-идея, но нет денег, чтобы ее реализовать. Венчурные партнеры дают такой молодой компании деньги на развитие, а взамен получают в ней долю. Если бизнес-идея компании успешно реализуется, венчурные партнеры неплохо зарабатывают, а если нет, то вложенные в нее деньги списываются в убытки.

    Венчурных партнеров заинтересовала идея молодого программиста. Они решили рискнуть и инвестировали средства в проект Facebook в размере нескольких миллионов долларов. За это Цукерберг расплачивался единственным, что у него было, – частью акций Facebook. Благодаря этим акциям венчурные партнеры Цукерберга впоследствии также стали миллиардерами. Миллионные денежные вливания вдохнули жизнь в молодую компанию. Социальная сеть стремительно развивалась. В конце 2005 г. число пользователей Facebook превысило 5 млн.

    В октябре 2007 г. произошло еще одно важное событие: компания Microsoft объявила о приобретении 1,6 % акций Facebook за $240 млн28. Принято считать, что если часть акций компании приобретается за определенную сумму, то остальные ее акции автоматически приобретают такую же стоимость. Если 1,6 % акций компании оценили в $240 млн, значит, вся компания, то есть 100 % акций, оценивается в $15 млрд.

    В марте 2008 г. Forbes опубликовал ежегодный список миллиардеров за 2007 г. В этом списке впервые появился Марк Цукерберг, который занял 785-е место с $1,5 млрд29. Эта сумма была подсчитана по рыночной стоимости принадлежащих лично ему акций его компании.

    В мае 2012 г. в истории Facebook произошло следующее важное событие. Компания провела первичное публичное предложение акций (англ. Initial Public Offering – IPO), то есть начала продажу своих акций на бирже. До этого только руководство компании решало, кому, по какой цене и какое количество акций продать. Теперь же значительная доля акций свободно покупалась и продавалась на бирже всеми желающими. На момент IPO в мае 2012 г. одна акция Facebook стоила на бирже $3830. Перед IPO Facebook в соответствии с законодательством США раскрыла информацию о структуре собственников компании. На тот момент Марк Цукерберг владел 28,2 % ее акций31.

    В конце 2015 года одна акция стоила на бирже уже около $10532, то есть выросла в цене в 2,7 раза. Ровно во столько же выросла стоимость акций, принадлежащих Цукербергу. Разумеется, у него имеются и другие активы, стоимость которых подсчитывал Forbes при составлении списка миллиардеров. Но основную долю состояния этого миллиардера составляют акции созданной им компании Facebook.

    К слову сказать, Марку Цукербергу не вскружили голову его миллиарды. Он не спешит менять свои акции на деньги. Не скупает тропические острова, яхты и драгоценности. Он по-прежнему ходит на работу, активно участвует в деятельности своей компании, ведет скромный образ жизни, довольно просто одевается и водит автомобиль Volkswagen Golf. В декабре 2015 г. Цукерберг публично объявил, что намерен пожертвовать большую часть своего состояния на благотворительность33.

  

  
    9.4. Пятое место: Джефф Безос – $45,2 млрд

    Джефф Безос – основатель и глава Amazon.com, Inc, одной из крупнейших в мире компаний по продаже товаров и услуг через интернет. Родился 12 января 1964 г. в США.

    В 1986 г. Безос блестяще окончил Принстонский университет в США, получив степени по электронной инженерии и информатике. После окончания университета он несколько лет работал программистом в ряде финансовых компаний на Уолл-стрит в Нью-Йорке.

    В 1994 г. Безосом овладела идея создать компанию, которая будет продавать книги через интернет. В то время интернет рассматривался как развлечение и способ связи. Мало кто представлял, как с его помощью можно что-то продавать или покупать. Но Джеффа Безоса интернет привлек тем, что в электронном каталоге, предназначенном для будущих покупателей, можно поместить неограниченное количество информации. При этом с легкостью организовать быстрый поиск нужного издания по тематике, автору и т. д. Издавать такие каталоги в бумажном виде и рассылать их потенциальным покупателям стоило бы очень дорого, поэтому этим никто и не занимался. А интернет позволял создать электронный каталог практически неограниченного размера. В наше время интернет-магазин кажется обычным делом. А в 1994 г. к этой идее мало кто относился серьезно.

    Безос уволился с работы и начал искать деньги на реализацию своей идеи. Это было непросто. Со своими немногочисленными инвесторами, в числе которых оказались и его родители, он расплачивался единственным, что мог предложить, – долями в своем предприятии, то есть акциями будущей компании. Джефф Безос зарегистрировал компанию под названием Amazon.com и приступил к работе.

    Семья Безосов переехала в Сиэтл. Офис компании разместился в их доме и в гараже. Безос закупил компьютерную технику, нанял хорошего программиста и принялся создавать сайт Amazon.com. Сайт заработал в июле 1995 г. Чтобы привлечь клиентов, Безос начал продавать книги со скидкой в 20–30 %. Почти каждую книгу сопровождала подробная аннотация. Кроме аннотации приводились отзывы других покупателей об этой книге. За час посетитель сайта мог узнать о книжных новинках на интересующие его темы больше, чем за целый день ходьбы вдоль полок книжного магазина. С учетом бурного развития интернета в те годы сайт Amazon.com появился как нельзя вовремя и начал работать с первого дня своего существования.

    Идея интернет-магазина была не настолько оригинальной, чтобы ее нельзя было скопировать. Появлялись конкуренты, но Джефф Безос постоянно находился на шаг впереди них. Он беспрестанно улучшал возможности своего сайта. Делать покупки на Amazon.com становилось все легче и удобнее. Механизм доставки книг покупателям был отлажен до совершенства. Безос прилагал огромные усилия к тому, чтобы его клиенты оставались довольными. В конце 1995 г. Amazon.com продавал по 100 книг в день, а уже через год – по 100 книг в час. Заказы сыпались со всех концов страны. Это был успех. Вскоре на сайте компании стали продаваться не только книги. Ассортимент предлагаемых товаров расширялся с каждым днем. Со временем сайт Amazon.com стал позиционироваться как интернет-магазин, где можно купить все.

    Компания стала приносить прибыль. Это были хорошие деньги, но не миллиарды долларов. Даже если бы Джефф Безос складывал всю прибыль компании себе в карман, он никогда бы и близко не подобрался к верхним строчкам списка миллиардеров журнала Forbes. Это стало возможным только благодаря акциям. В 1997 г., всего через два года после начала работы, компания Amazon.com, Inc провела первичное публичное предложение акций (IPO), выставив часть своих акций в продажу на бирже. Как мы знаем, если на бирже кто-то купил хотя бы одну акцию компании по такой-то цене, то считается, что все остальные акции компании автоматически стоят столько же. В 1997 г. акция Amazon.com стоила на бирже $1834. Компания развивалась, котировки акций стремительно росли. В начале 2016 г. акция стоила уже более $62035. По информации того же Forbes в апреле 2016 г. Джеффу Безосу принадлежало 81,91 млн акций Amazon.com, что составляло чуть более 17 % всех акций компании. В денежном выражении это составляло уже $58,6 млрд36. Акции известной на весь мир компании, созданной им самим, – вот основа состояния Джеффа Безоса.

    Хочу отметить, что, несмотря на свое богатство, Джефф Безос продолжает упорно трудиться. Он по-прежнему генеральный директор своей компании. За свою работу в этой должности он получает зарплату в размере $82 000 в год37. Это не самая большая зарплата в США. Некоторые топ-менеджеры в его же компании получают больше. Но мне почему-то кажется, что Джеффу Безосу просто нравится ходить каждый день на свою работу. И дело не в зарплате. В противном случае, думаю, миллиардер сумел бы найти себе и другое занятие по душе.

    Не могу не упомянуть, что в Amazon.com, Inc действует режим экономии. В офисах стоит дешевая мебель, принтеры разрешено использовать только черно-белые, а не цветные, и сотрудникам запрещено летать в командировки первым классом.

  

  
    9.5. Четвертое место: Карлос Слим Элу – $50 млрд

    Карлос Слим Элу – мексиканский бизнесмен, владелец ряда крупнейших промышленных, телекоммуникационных и финансовых компаний в Латинской Америке. Родился 28 января 1940 г. в Мексике.

    Если Марк Цукерберг и Джефф Безос начали с нуля и стали миллиардерами за считанные годы благодаря интернет-технологиям, то Карлос Слим Элу – классический финансовый магнат, который строил свою империю десятилетиями, начиная с молодого возраста. Его фамилия в Латинской Америке столь же символична, как в свое время в Северной Америке фамилия Рокфеллер.

    Его отец переехал в Мексику из Ливана в начале ХХ в. Он создал успешный торговый бизнес, в котором работали все его дети. Поневоле вспоминаешь книгу «Богатый папа, бедный папа», когда узнаёшь, что отец миллиардера выдал каждому своему ребенку тетрадь, приучив записывать в нее все расходы и доходы. Что такое инвестиции на фондовом рынке, сын также узнал от отца. Первую покупку акций Карлос совершил в возрасте 12 лет38. Его отец умер, когда мальчику было 13.

    Уроки отца не пропали зря. В 1965 г. в возрасте 25 лет Карлос Слим Элу основал собственную компанию недвижимости Inmobiliaria Carso, а также брокерскую фирму. Позднее он объединил свои фирмы в компанию Grupo Carso, о которой мы подробнее расскажем чуть ниже.

    Когда в 1966 г. он женился, его мать, будучи богатой женщиной, предложила новобрачным в виде подарка большой и красивый дом. Но сын попросил сделать этот подарок в денежном эквиваленте. На полученные деньги Карлос Слим Элу вместо шикарного собственного дома построил в Мехико многоквартирный дом, поселился с женой в одной из квартир, а остальные стал сдавать.

    Он научился зарабатывать в любом деле, за которое брался: успешно инвестировал на бирже, занимался недвижимостью, страховым и гостиничным бизнесом, розничной торговлей. Извлек максимальную выгоду из экономического кризиса, начавшегося в Мексике в 1982 г., когда государство не смогло расплатиться по своим обязательствам и иностранные инвесторы в панике начали выводить капиталы из страны. В то время, когда многие за полцены продавали свои предприятия, он охотно их покупал. Так он приобрел несколько крупных мексиканских компаний. В средствах массовой информации неоднократно высказывалось мнение о том, что благополучие его империи в последние десятилетия обеспечивалось его хорошими отношениями с властями Мексики, в том числе и личной дружбой с президентами страны. Не будем злословить по этому поводу, но, полагаю, не будь Карлос Слим Элу выдающимся бизнесменом и одним из самых богатых людей в мире, едва ли мексиканские политические лидеры захотели бы с ним дружить.

    В современной Мексике контролируемые им компании охватывают всю экономику страны, начиная с добычи руды и угля, строительства дорог и больниц и заканчивая предоставлением услуг мобильной связи и интернета. Управление финансовой империей в основном осуществляется через компанию Grupo Carso. Карлос Слим Элу основал ее в 1965 г., и за десятилетия она выросла в крупнейший холдинг, который объединяет группы компаний, работающих в различных секторах бизнеса39:

    • Grupo Condumex занимается строительством и обслуживанием телекоммуникационных и электрических сетей в Мексике, США, Канаде, Бразилии, Китае и других странах;

    • Grupo Sanborns занимается розничной торговлей, управляет сетью ресторанов, универсальных и специализированных магазинов в Мексике и некоторых странах Южной Америки;

    • Carso Infrastructure & Construction занимается развитием гражданской инфраструктуры, строительством дорог, зданий, трубопроводов в Мексике, Бразилии, Аргентине и ряде других стран Южной Америки;

    • Carso Energy занимается добычей, переработкой и продажей нефти и газа, производством электроэнергии, исследованиями в области альтернативных источников энергии.

    Вот еще некоторые крупные компании, контролируемые Карлосом Слимом Элу и членами его семьи40:

    • Inbursa Grupo Financiero, крупная мексиканская финансовая группа, занимается биржевыми инвестициями, банковскими операциями, страхованием;

    • Telmex, крупнейшая мексиканская телекоммуникационная компания, оказывает услуги связи и доступа в интернет;

    • America Movil, компания по предоставлению услуг беспроводной связи, помимо Мексики охватывает практически все страны в Центральной и Южной Америке. Также работает в США и Европе. По числу абонентов третий в мире оператор мобильной связи;

    • Inmuebles Carso, крупная мексиканская компания, работающая в сфере недвижимости. Осуществляет проекты по строительству и обслуживанию промышленных, торговых, жилых, культурных, медицинских, учебных, спортивных объектов;

    • Minera Frisco, группа мексиканских промышленных компаний, занимающихся разведкой и разработкой месторождений золота, серебра, свинца и других полезных ископаемых.

    Большинство этих предприятий – публичные компании, акции которых торгуются на бирже. Принадлежащие Карлосу Слиму Элу пакеты их акций и составляют основу его огромного богатства.

    В 2013 г. его состояние равнялось $73 млрд41, что позволило ему занять первое место в списке журнала Forbes. В 2014-м – $72 млрд (второе место), в 2015-м – $77,1 млрд (второе место). А в 2016 г. его состояние уменьшилось на $27,1 млрд – до $50 млрд. Это не означает, что Карлос Слим Элу в течение года проиграл $27,1 млрд в казино или купил на эту сумму несколько островов в Карибском море и подарил их любимой женщине. Причина в том, что с изменением рыночной стоимости принадлежащих ему акций увеличивается или уменьшается размер его состояния.

    Несмотря на свои миллиарды и преклонный возраст, Карлос Слим Элу продолжает работать. Он занимает ряд руководящих должностей в своих компаниях. Организует новые бизнес-проекты и социальные программы. Он не построил для себя сказочного дворца, в котором подобало бы жить одному из самых богатых людей мира, и не стремится поразить окружающих своим богатством и роскошью. Напротив, к деньгам у него очень бережное отношение. Карлос Слим Элу сформулировал и разместил на своем официальном сайте «10 принципов Grupo Carso»42. Среди них особо хочу отметить следующие:

    «Поддержание жесткой экономии в хорошие времена укрепляет прибыль, ускоряет развитие компании и позволяет избежать потрясений во времена кризиса»;

    «Деньги, которые покидают компанию, испаряются; поэтому мы реинвестируем прибыль»;

    «Все времена хороши для тех, кто знает, как работать, и имеет средства для этого».

  

  
    9.6. Третье место: Уоррен Баффетт – $60,8 млрд

    Уоррен Баффетт – американский бизнесмен, один из самых известных в мире биржевых инвесторов. Родился 30 августа 1930 г. в США (г. Омаха).

    Рассказ о нем как нельзя лучше соответствует теме нашего повествования. Этот человек создал свое состояние исключительно благодаря акциям.

    Его отец успешно торговал на бирже, владел брокерской фирмой, а также был избран в члены Конгресса США. Он поощрял стремление сына учиться зарабатывать деньги. С 13 лет Уоррен Баффетт начал это делать. Сначала он продавал жевательную резинку и газеты. На заработанные деньги приобрел земельный участок, который стал сдавать в аренду фермерам. Он дешево скупал вышедшие из строя игровые автоматы, ремонтировал их и устанавливал в парикмахерских и магазинах. После окончания университета несколько лет работал в брокерской фирме своего отца, а также в инвестиционной фирме Graham-Newman Corp. аналитиком по ценным бумагам.

    В возрасте 26 лет Уоррен Баффетт основал небольшой инвестиционный фонд. Пайщики вносили в него деньги, на которые Баффетт приобретал на бирже акции. Те, кто поверил молодому инвестору и вложил средства в его инвестиционный фонд, не прогадали. Приобретенные фондом акции значительно выросли в цене, благодаря чему пайщики многократно увеличили первоначальные вложения. Видя такие результаты, количество людей, доверивших ему свои деньги для инвестиций, увеличивалось. Вдохновленный успехом, он основал еще несколько подобных партнерств, которые объединил в инвестиционный фонд Buffett Partnership, Ltd. В 1962 г., когда Уоррену Баффетту был 31 год, его личный капитал достиг $1 млн.

    В том же году он обратил внимание на крупную американскую компанию Berkshire Hathaway, которой принадлежало несколько текстильных фабрик. Тогда текстильная промышленность переживала упадок, и акции компании стоили недорого. Уоррен Баффетт начал скупать их и через несколько лет стал крупнейшим акционером и председателем правления Berkshire Hathaway. В 1969 г. он выплатил всем пайщикам инвестиционного фонда Buffett Partnership, Ltd причитающиеся им доли, ликвидировал его и сконцентрировался на развитии своей новой компании Berkshire Hathaway. С ней и связана дальнейшая карьера Уоррена Баффетта.

    Несмотря на то что Berkshire Hathaway была текстильной компанией, он не стал развивать это направление бизнеса, а занялся своим любимым делом – инвестированием. Выручку фирмы Уоррен Баффетт начал направлять на покупку акций других компаний. С этой же целью продал часть активов Berkshire Hathaway, а в 1985 г. и последнюю текстильную фабрику.

    В США существует много инвестиционных фондов, основной деятельностью которых является покупка акций различных компаний с целью получения прибыли на росте их цены. В этих фондах трудятся тысячи профессиональных биржевых аналитиков, пытающихся спрогнозировать, какие акции могут подорожать, а какие – нет. Но руководимой Уорреном Баффеттом компании Berkshire Hathaway, формально даже не являющейся инвестиционным фондом, за несколько десятилетий удалось превзойти их всех. За свой необыкновенный талант находить компании, чьи акции впоследствии подорожали в десятки, а иногда и в сотни раз, Уоррен Баффетт удостоился неофициальных титулов: «Волшебник из Омахи», «Оракул из Омахи» и «Мудрец из Омахи».

    За полвека он превратил Berkshire Hathaway из малоизвестной текстильной фирмы в четвертую среди крупнейших публичных компаний мира43 и самую мощную мировую инвестиционную компанию. Сама компания ничего не производит и не оказывает услуг. Она владеет крупными пакетами акций других компаний в различных отраслях бизнеса. Стоимость ее активов в 2016 г. составила $561,1 млрд44. Огромная рыночная стоимость Berkshire Hathaway обусловлена рыночной стоимостью приобретенных ею акций, которые за десятилетия значительно выросли в цене. Основная доля активов компании приходится на четыре сектора экономики45:

    1. Страхование. С удачной покупки нескольких страховых компаний в 1970-х гг. начался стремительный рост Berkshire Hathaway. Компания владеет крупнейшими страховщиками США: Berkshire Hathaway Assurance, GEICO, Medical Protective, General Re.

    2. Перевозки и логистика. Berkshire Hathaway владеет известными железнодорожными и авиационными компаниями США: Burlington Northern Santa Fe Corp. (железнодорожная компания), NetJets (авиакомпания бизнес-класса), XTRA Lease (логистическая компания).

    3. Производство. Berkshire Hathaway владеет значительными долями в американских компаниях: The Kraft Heinz Company (пищевые продукты), Coca-Cola (газированные напитки), General Motors (автомобили), IBM (компьютеры), Apple (компьютеры и телефоны), Duracell (батарейки и аккумуляторы).

    4. Финансы. Berkshire Hathaway входит в число владельцев следующих известных финансовых компаний: American Express (кредитные карты и дорожные чеки), Bank of New York Mellon Corp. (старейшая банковская корпорация США), Goldman Sachs (международная финансовая группа).

    В общей сложности по состоянию на конец сентября 2016 г. Berkshire Hathaway имела 62 дочерних компании46 (которыми она владела полностью или контролировала свыше 75 % их акций). Кроме того, по состоянию на конец июня 2016 г. Berkshire Hathaway имела миноритарные (менее 25 %) пакеты акций более чем 40 крупных компаний47.

    В 1964 г. цена одной акции Berkshire Hathaway была $1948. В сентябре 2016 г. одна акция стоила уже $216 160 (двести шестнадцать тысяч сто шестьдесят долларов)49. За 52 года ее цена выросла в 11 376 раз! Основа состояния Уоррена Баффетта – это принадлежащие ему акции компании Berkshire Hathaway. Их рыночная стоимость в $60,8 млрд позволила ему занять третье место в списке самых богатых людей мира.

    Но мультимиллиардер не прикасается к своим акциям. Как генеральный директор компании Berkshire Hathaway он получает зарплату в размере $100 000 в год50. При его скромном образе жизни этого ему вполне хватает. Он живет в своем доме в Омахе, купленном в 1957 г. за $31 500 (еще до того, как заработал первый миллион). Сам водит свой автомобиль, который приобрел уже подержанным. Номерной знак его автомобиля носит надпись «Бережливый». В 2006 г. Уоррен Баффетт объявил о том, что после его смерти 99 % его состояния будет передано в благотворительный фонд51.

  

  
    9.7. Второе место: Амансио Ортега – $67 млрд

    Амансио Ортега Гаона – испанский предприниматель, инвестор и модельер, основатель и главный акционер корпорации Inditex, которой принадлежат торговые марки Zara, Bershka, Pull&Bear и ряд других известных розничных сетей магазинов одежды и аксессуаров. Родился 28 марта 1936 г. в Испании.

    Амансио Ортега вырос в бедной семье и уже в 13 лет начал свою трудовую деятельность в качестве рассыльного у одного испанского портного. Его дальнейшая карьера оказалась связана с производством и продажей одежды. Он был подмастерьем у модельера, работал в ателье и менеджером в магазине одежды. Одновременно начал подрабатывать тем, что покупал по оптовым ценам ткани и сам шил образцы одежды, пользующейся спросом. Дело постепенно налаживалось, и за несколько лет Амансио Ортега накопил капитал для создания собственного бизнеса.

    Вместе с женой он открыл трикотажную фабрику Confecciones GOA. Сначала фабрика шила женское белье, халаты и ночные рубашки. По мере развития ассортимент продукции расширялся. Через несколько лет фабрика стала выпускать модную одежду, взяв за образцы новейшие изделия известных торговых марок. Благодаря хорошему качеству одежды и низким ценам продукция пользовалась хорошим спросом у оптовых покупателей. Фабрика работала под заказ и реализацией одежды непосредственно потребителям не занималась. Поэтому значительная часть прибыли от продаж оседала в карманах посредников. Стремясь избежать зависимости от партнеров, в 1975 г. на центральной улице одного из городов Испании Амансио Ортега открыл свой первый магазин по продаже готовой одежды. Магазин получил название Zara.

    Амансио Ортега сделал основной упор на максимальное сокращение времени между появлением на свет новых моделей одежды и их появлением на витринах магазинов Zara. Он создал команду дизайнеров и модельеров, которые быстро реагировали на все изменения в мире моды. Благодаря собственному производству и минимизации расходов удалось добиться цены, доступной широкому кругу покупателей. С 1976 по 1983 г. было открыто еще девять новых магазинов Zara в крупнейших городах Испании52.

    Постепенно семейное предприятие по производству и продаже одежды превращалось в индустрию. В 1984 г. был открыт первый логистический центр. А в 1985-м Амансио Ортега основал фирму Inditex53, которая стала материнской компанией для всех магазинов Zara, объединив их в сеть. В 1988 г. компания вышла на международный рынок, открыв магазин Zara в Португалии. В 1989-м первый магазин Zara открылся в Нью-Йорке, а годом позже – в Париже. В последующие годы было открыто более 2100 магазинов Zara в 88 странах мира54.

    После успеха сети магазинов Zara компания Inditex создала в более узких секторах рынка еще несколько новых сетей магазинов по продаже одежды и аксессуаров. В 1991 г. созданы торговые марки магазинов модной одежды Pull&Bear и Massimo Dutti, в 1998-м – Bershka. В 1999 г. Inditex приобрела сеть магазинов Stradivarius. В 2001 г. был создан новый бренд Oysho (нижнее белье), в 2003-м – Zara Home (домашняя одежда), в 2008-м – Uterque (модные аксессуары). По состоянию на конец 2016 г. общее количество магазинов, принадлежащих Inditex, превышало 700055.

    Создав мощную процветающую корпорацию, известную на весь мир своими магазинами одежды, Амансио Ортега совершил следующий важнейший шаг – сделал свою компанию публичной. 23 мая 2001 г. акции Inditex стали продаваться на бирже. Если 24 мая 2001 г. одна акция этой компании стоила € 3,61, то 12 октября 2016 г. уже € 32,1656. За 15 с небольшим лет цена акций выросла почти в девять раз. Основа состояния Амансио Ортеги – это принадлежащие ему 59,29 % акций Inditex57. В конце 2015 г. их стоимость вкупе со стоимостью других его активов достигла цифры в $67 млрд, что позволило ему занять второе место в списке самых богатых людей мира.

    Но человек, обладающий вторым по величине состоянием в мире, почему-то не спешит весело и со вкусом потратить свои богатства. Он продолжает много работать для процветания своей компании. В 2011 г. покинул пост генерального директора компании Inditex, но по-прежнему остается крупнейшим акционером корпорации и членом совета директоров. Он живет с семьей в двухэтажном особняке в городе Ла-Корунья на северо-западе Испании, где в 1975 г. был открыт первый магазин Zara. После ухода с поста генерального директора Амансио Ортега сконцентрировался на работе основанного им благотворительного фонда.

  

  
    9.8. Первое место: Билл Гейтс – $75 млрд

    Билл Гейтс (полное имя Уильям Генри Гейтс III) – американский предприниматель и инвестор, один из создателей корпорации Microsoft, крупнейшей в мире компании по производству программного обеспечения. Родился 28 октября 1955 г. в США.

    Билл Гейтс рос в обеспеченной семье. Отец его был адвокатом, мать являлась членом совета директоров нескольких крупных американских компаний. С юного возраста Билл начал увлекаться компьютерным программированием. В школе на занятиях по программированию он подружился с таким же компьютерным фанатом Полом Алленом, который учился на два класса старше его. С ним вдвоем они впоследствии создали компанию Microsoft.

    Еще в школьные годы Билл Гейтс начал думать о том, как совместить приятное с полезным и превратить свое увлечение программированием в источник дохода. Друзья написали компьютерную программу, которая регистрировала автомобильный трафик и создавала отчеты. В течение нескольких лет они успешно продавали эту программу дорожным службам.

    Билл Гейтс поступил в Гарвардский университет, откуда его через два года отчислили за неуспеваемость. Его друг Пол Аллен к тому времени тоже бросил учебу и работал в Бостоне в компании, производящей электронику. В январе 1975 г. в одном из специализированных журналов друзья прочитали статью о новом персональном компьютере Altair 8800. Это был один из первых компьютеров на рынке, который по своей доступной цене и компактным размерам мог называться персональным. Но без программного обеспечения он представлял собой всего лишь ящик с электронной начинкой. Билл Гейтс связался с производителем этих компьютеров и предложил написать для них программу. Ознакомившись с работой молодых программистов, компьютерная фирма заключила с ними контракт на поставку программного обеспечения для Altair 8800. В том же году Билл Гейтс и Пол Аллен создали компанию Micro-Soft, которая чуть позднее стала называться Microsoft.

    Состоявшая из нескольких человек Microsoft была мало кому известна до начала 1980-х гг., когда компания IBM, один из крупнейших в то время мировых производителей компьютерной техники, стала готовить к выпуску свой первый массовый персональный компьютер IBM PC с новой операционной системой. Биллу Гейтсу удалось убедить руководство IBM в том, что его Microsoft может предложить для нового компьютера современную операционную систему. Не имея на самом деле такого программного обеспечения, Билл Гейтс выяснил, что один из их конкурентов разработал подходящую операционную систему. Microsoft купила все права на эту программу, в короткий срок адаптировала ее под новый компьютер и заключила с IBM лицензионное соглашение на поставку новой операционной системы.

    В 1981 г. IBM PC появился на свет. С этого момента началось триумфальное шествие данного семейства компьютеров по всему свету. Первые модели быстро устаревали, появлялись более совершенные. Через несколько лет IBM потеряла лидирующие позиции в выпуске компьютеров. Многие компании стали производить подобные модели. Но на всех компьютерах производства IBM и на IBM-совместимых компьютерах, произведенных другими компаниями, было установлено программное обеспечение Microsoft. И с каждого проданного такого компьютера Microsoft получала лицензионные отчисления.

    В 1983 г. из Microsoft ушел Пол Аллен, оставив у себя часть акций компании. Полное руководство над ней взял на себя Билл Гейтс. Компания продолжала быстро развиваться. В 1985 г. появилась графическая операционная система Windows, очередные версии которой через несколько десятилетий будут установлены более чем на 80 % всех персональных компьютеров в мире58.

    В 1986 г. произошло важное событие для компании. Как вы уже, вероятно, догадались, акции Microsoft начали продаваться на бирже. Стоимость пакета акций, принадлежащего Биллу Гейтсу как основателю компании и крупнейшему ее акционеру, выросла до сотен миллионов долларов. В течение года их рыночная цена еще более выросла, и Билл Гейтс стал миллиардером. Microsoft продолжала агрессивно завоевывать рынок. Менее чем через 10 лет, в 1995 г., Билл Гейтс впервые стал самым богатым человеком мира согласно спискам журнала Forbes. Основу его состояния составляли акции Microsoft.

    В 2016 г., когда он в очередной раз возглавил этот список с состоянием в $75 млрд, акции Microsoft составляли незначительную часть от этой суммы. Дело в том, что Билл Гейтс уже давно не крупнейший акционер компании. Он в течение нескольких лет понемногу продавал свои акции, и по состоянию на конец 2013 г. ему принадлежало всего около 4,5 % акций Microsoft59. На что же многократный обладатель титула самого богатого человека на планете потратил огромные деньги, которые он выручил от продажи большей части своего пакета акций Microsoft? Он купил на эти средства акции.

    В 1994 г. Билл Гейтс основал инвестиционную компанию Cascade Investment. Чем занимается инвестиционная компания, вы знаете на примере корпорации Berkshire Hathaway Уоррена Баффетта. Инвестиционная компания вкладывает деньги в акции других компаний и стремится получить прибыль на росте этих акций. Любопытно, что почти 50 % средств Cascade Investment Билла Гейтса вложено как раз в акции Berkshire Hathaway Уоррена Баффетта60. К тому же Билл Гейтс как крупный акционер Berkshire Hathaway вошел в ее совет директоров.

    Помимо Berkshire Hathaway инвестиционная компания Билла Гейтса вложила деньги в акции таких крупных компаний, как Coca-Cola, McDonald’s, Caterpillar (производитель грузовой и строительной техники), Canadian National Railway Company (железнодорожная компания) и ряда других, в различных секторах экономики61. Рыночная стоимость этих акций вкупе со стоимостью оставшихся у него акций Microsoft в основном и составляют те $75 млрд, которые позволили Биллу Гейтсу в 2016 г. стать самым богатым человеком в мире.

    Билл Гейтс почти отошел от дел Microsoft. В 2008 г. он оставил пост генерального директора компании, став председателем совета директоров без исполнительских полномочий. Через несколько лет он покинул и этот пост, оставив за собой место одного из членов совета директоров.

    Его образ жизни аскетичным не назовешь. Он живет с семьей в прекрасном особняке на берегу озера. Любит спортивные автомобили. В то же время жертвует огромные суммы на благотворительность. Говорят, что он прочитывает в год не менее 50 книг. Сам написал две книги, ставшие бестселлерами, как утверждают злые языки, потому, что их автор Билл Гейтс.

    В задачи нашей книги не входит смакование подробностей жизни Билла Гейтса и других миллиардеров, о которых рассказывалось выше. Мы лишь хотели продемонстрировать, что эти выдающиеся люди достигли таких высот во многом благодаря акциям. В следующей главе обсудим, каких высот при помощи акций смогли бы достичь вы.

  

  
    10.1. Можно ли стать миллионером при помощи российского рынка акций?

    Перед тем как мы начнем обзор российского рынка акций, давайте пофантазируем. Глава, которую вы сейчас читаете, была написана в 2016 г. Вспомним опять американский фильм «Назад в будущее» и представим, что у нас имеется машина времени, позволяющая вернуться на 10 лет назад, то есть в 2006 г. Представим также, что мы располагаем стартовой суммой в 100 000 руб. Наша задача – заработать на российском рынке акций $1 млн, что по курсу на октябрь 2016 г. составляет приблизительно 63 млн руб.

    Итак, поехали.

    Шаг первый. В июне 2006 г. покупаем 7692 акции компании «АВТОВАЗ» (известный российским читателям автомобильный завод) по цене 13 руб. за акцию. В сумме получается 99 996 руб. Мы держим эти акции до января 2008 г., когда цена выросла до 49 руб. за акцию, и продаем их по этой цене, получив в сумме 376 908 руб.

    Шаг второй. В 2008 г. произошел финансовый кризис. Мы его переждали с деньгами, ничего не покупая, и дождались марта 2009 г., когда покупаем 25 127 акций Сбербанка (столь же известный российским читателям крупнейший в стране банк) по цене 15 руб. за акцию. Общая сумма нашей покупки составляет 376 905 руб. Продолжаем держать акции до марта 2011 г., когда продаем их по цене 105 руб. и получаем в сумме 2 638 335 руб.

    Шаг третий. На этот раз мы не даем нашим деньгам лежать без дела и сразу в марте 2011 г. покупаем 1319 акций крупной российской золотодобывающей компании «Лензолото» по цене 2000 руб. за акцию. На них мы потратили 2 638 000 руб. Затем снова держим наши акции два с лишним года и продаем их в июле 2013 г. по цене 6000 руб. за акцию, получив за них в сумме 7 914 000 руб.

    Шаг четвертый. Мы прячем наши деньги и ничего на них не покупаем больше года. Во второй половине 2014 г. на финансовом рынке произошло сильное падение, и в сентябре мы покупаем 465 529 акций крупной российской горнодобывающей и металлургической компании «Мечел» по цене 17 руб. за акцию. Сумма наших инвестиций составила 7 913 993 руб. И мы держим наши акции до октября 2016 г., когда они стали стоить 145 руб. за акцию. Теперь за наш пакет акций мы бы выручили 67 501 705 руб. Эта сумма даже на 4,5 млн руб. больше, чем требуемые 63 млн руб. Разницу же отдадим государству в виде налогов, которых не платили все эти годы.

    Разумеется, эта наша история – несбыточная фантастика. Причем машина времени здесь не самая фантастическая деталь. Зная историю котировок акций, задним числом легко подобрать момент, когда нужно их покупать, а когда продавать. На деле все обстоит гораздо сложнее, и предсказать, как поведет себя рынок, невозможно. Если кто-то извлекает хотя бы долю процента из всех возможностей, предоставляемых биржей, этого человека называют великим инвестором, и журнал Forbes включает его в списки миллиардеров. Ознакомившись с историей шести самых богатых людей мира, вы, возможно, обратили внимание на то, что пятеро из них создали свои состояния благодаря акциям знаменитых компаний, которые создали сами. И лишь Уоррен Баффетт сумел сделать это при помощи акций других компаний, за что его и прозвали «Волшебником из Омахи». Но даже Уоррен Баффетт, я уверен, не имея на руках истории котировок акций за 10 лет, не сумел бы в нашей вымышленной ситуации превратить 100 000 руб. в $1 млн. На бирже невозможно принять столько правильных решений. Невозможно сделать столько безошибочных шагов.

    Пока мы не будем пытаться заработать на бирже миллион долларов. Не зная ничего о рынке акций, не стоит пробовать заработать даже тысячу рублей. Для начала немного теории.

  

  
    10.2. Российская биржа

    Откровенно говоря, я не очень интересовался историей и всеми нюансами работы российской биржи. Мне достаточно знать, что в Российской Федерации существует биржа, где в числе прочего торгуются акции российских компаний, это – Московская Биржа. И еще есть множество брокерских фирм, через которые я могу покупать и продавать акции на бирже. Этой информации мне пока вполне достаточно.

  

  
    10.3. Трейдеры и инвесторы

    Те, кто пытается заработать на бирже, делятся на две основные категории.

    Первые – это трейдеры (от английского слова trade – торговать). Им не очень интересно, акции каких компаний они продают и покупают. В первую очередь их волнует цена этих акций. Если есть определенная доля уверенности в том, что завтра данная акция подорожает, они купят эти акции сегодня для того, чтобы завтра продать их дороже. Проблема в том, что ожидания не всегда оправдываются. Акции могут неожиданно упасть в цене. Тогда трейдеры продают их с убытком и начинают ждать удобного момента, чтобы снова их купить, а потом с выгодой продать. Или будут искать другие акции, по их мнению более перспективные.

    Трейдеры придумали для себя множество теорий и хитростей насчет того, как обмануть рынок. Они пытаются математически рассчитать, как поведет себя в будущем та или иная акция. Проводят тысячи наблюдений и сопоставлений, составляют сложные формулы, стараясь учесть все факторы, влияющие на цену акции. И составленная формула даже какое-то время работает, но в один прекрасный момент она неизменно перестает действовать. Трейдеры начинают искать некий неучтенный фактор, вставляют его в свою формулу, и все начинается заново. При нынешнем развитии современных технологий дело дошло до создания компьютерных программ-роботов, которые учитывают сотни различных показателей биржевой торговли и сами покупают и продают акции. Иногда у роботов получается торговать с прибылью, а иногда нет. Но и в этом случае трейдеры не успокаиваются. Они устраивают соревнования между машинами, пытаясь выявить робота с самым успешным математическим алгоритмом. Робота-победителя объявляют «машиной для зарабатывания денег» и, странное дело, почему-то пытаются эту «машину» продать другим трейдерам, вместо того чтобы зарабатывать на ней самим.

    Несколько лет я сам пытался быть трейдером. В день, бывало, совершал несколько десятков и сотен сделок по купле и продаже акций и других финансовых инструментов, пытаясь поймать разницу в несколько рублей или копеек. Иногда мне везло, а иногда нет. И в том и в другом случае меня переполняли эмоции. Я почти прыгал от радости в случае удачной сделки и, довольный, размышлял о том, каким отличным трейдером становлюсь и через сколько лет или даже месяцев, действуя такими темпами, разбогатею. Но бывало, что был готов рвать на себе волосы от досады, когда терял деньги или, что обиднее всего, когда продавал акции с небольшой прибылью, а они буквально на следующий день взлетали в цене, но уже без меня. Это было очень увлекательное казино. Но в конечном итоге у меня ничего не вышло. Я потерял почти все деньги, которые положил на брокерский счет. Возможно, этому есть одно простое объяснение: скорее всего, я плохой трейдер. Какое-то время меня утешало вычитанное где-то статистическое наблюдение: 95 % биржевых игроков теряют деньги, и только 5 % выигрывают.

    Потерпев неудачу в лагере трейдеров, я попытался прибиться к противоположной немногочисленной группе биржевых игроков – инвесторам. К тому же меня вдохновил тот факт, что в списке самых богатых людей мира журнала Forbes я не встретил ни одного трейдера и ни одного компьютерного робота, а, скажем, инвестор Уоррен Баффетт чувствует себя в этом списке очень уверенно.

    Инвесторы отличаются от трейдеров совсем другим подходом. Хотя им тоже небезразлична цена акции, но в первую очередь их интересует компания, которая эту акцию выпустила. Вкладывая деньги в акции, инвесторы покупают долю компании. Им нравится приобретать доли в надежных и прибыльных компаниях. Они не станут покупать акции сомнительных фирм только потому, что их цена удвоилась за последний год без видимых экономических причин. Поэтому, прежде чем купить акции какой-либо компании, инвесторы знакомятся с ее экономическим положением, изучают финансовые отчеты. Приняв решение и купив выбранные акции, инвесторы не спешат их продавать и могут держать их годами в зависимости от экономической ситуации, не обращая внимания на временные повышения или понижения цены. Инвесторам нравится думать, что каждая их акция – пусть небольшая, но доля крупной успешной компании. Это заводы, шахты, оборудование, выпускаемая продукция и люди, работающие в компании. Пусть это все принадлежит владельцу акций не целиком, но частично-то принадлежит. Покупая акцию, инвестор вкладывает свои деньги в компанию, помогает ей развиваться.

    Что касается эмоций, то у инвесторов торговля на бирже протекает очень скучно. Здесь нет места увлекательному казино. Для них это не игра, а работа. Инвесторы изучают финансовые отчеты, выбирая для себя интересные, прибыльные компании с хорошими экономическими показателями. Купив акции, инвесторы не следят каждый день за малейшими изменениями их котировок и не нажимают судорожно кнопку «Продать» на компьютерном терминале, когда акции дорожают или дешевеют. Они знают, что всё сделали правильно, купив акции хорошей компании по хорошей цене. Всё остальное их не волнует. Они знают, что рынок рано или поздно вознаградит их, если расчеты окажутся верны. И они согласны подождать этой награды год или несколько лет, сколько потребуется. Уоррен Баффетт, например, некоторые акции держит десятилетиями и не собирается их продавать. Любители быстрой наживы на бирже посмеиваются над медлительными инвесторами. Но те не реагируют на насмешки, а продолжают заниматься любимым делом – изучают отчеты известных компаний и ищут перспективные новые компании, чьи акции пока мало известны на бирже и потому очень дешевые.

    Когда я выяснил, чем трейдеры отличаются от инвесторов, мне показалось, что у последних, с их подходом к делу, шансов на успех больше. Холодный расчет всегда возобладает над эмоциями. Я попробовал не спешить, как это делают инвесторы, и у меня стало получаться. Я начал относиться к акции не как к спекулятивному инструменту, а как к части компании. Торгуя на бирже по-новому, я пока не заработал огромных денег, но все-таки заработал, а не потерял. И это не была разовая удача, как в казино.

    Итак, ближе к делу. В этой книге вы не найдете секретов того, как обмануть рынок и заработать на акциях миллион долларов. В своем обзоре российского рынка акций я расскажу о некоторых отечественных компаниях и их акциях. Вы увидите, что на российских акциях можно и нужно зарабатывать. Узнаете о деталях, на которые стоит обратить внимание. Получите представление о том, в какое время лучше покупать акции, а в какое – продавать.

  

  
    10.4. Как покупать и продавать акции

    В техническом отношении покупать и продавать акции не сложнее, чем облигации. В главе про облигации мы уже рассказывали о том, как это сделать. Но не лишним будет напомнить еще раз. Вам нужно прийти с паспортом в одну из брокерских фирм, которые работают в вашем городе. Далее вы заключаете договор брокерского обслуживания, и вам открывают брокерский счет. Вы вносите на этот счет деньги и начинаете торговать.

    Не забывайте о том, что с каждой вашей покупки или продажи акций брокерская фирма забирает себе комиссионное вознаграждение. Чем чаще вы будете проводить операции со своими акциями, тем больше она на вас заработает.

    Как и облигации, акции существуют в бездокументарной форме. Купив акцию, вы не получаете на руки листок бумаги с надписью «Сбербанк» или «Газпром». Все ваши покупки и продажи фиксируются в электронной системе торгов. Не волнуйтесь за безопасность своих активов – на бирже ничего не перепутают и не забудут.

    Как мы уже писали, есть два основных способа торговли акциями. Первый – это самостоятельная покупка или продажа через торговый терминал, установленный на вашем компьютере или смартфоне. Второй способ – дать поручение брокеру по телефону или при личной встрече в брокерской конторе.

    Еще раз настоятельно рекомендую новичкам не устанавливать торговый терминал. Создайте искусственное препятствие между собой и вашими активами на брокерском счете. Я хочу научить вас быть инвесторами, а не трейдерами. Инвестору не нужно часто покупать и продавать акции. Изучив рынок, он покупает акции и забывает про них, позволяя им работать на него.

    Если вы все время станете просиживать перед экраном с котировками, получите постоянный источник раздражения. Когда люди часами следят за курсом своих акций, мало у кого хватит сил удержаться от соблазна начать активную торговлю, то есть многократно покупать и продавать акции в зависимости от изменений цены. Эмоции будут зашкаливать. И результат, скорее всего, окажется печальным. По статистике, как вы уже знаете, 95 % биржевых игроков проигрывают свои деньги. Не успокаивайте себя надеждой, что, может быть, вы окажетесь в числе 5 % счастливчиков.

    Покупая акции как инвестор, вы покупаете не акцию, а часть компании. Поэтому следите в первую очередь не за ценой акции, а за экономическим положением компании, которая частично уже стала вашей. Если с ней все в порядке, то цена акции не должна вас волновать. При этом не очень важно, растет цена или падает.

    Вот вам простой пример поведения трейдера и инвестора в одинаковой ситуации. Представим, что тот и другой купили некое количество акций одной очень хорошей и надежной компании с целью на них заработать.

    Трейдер действует как игрок. Он купил эти акции, потому что они популярны на бирже, их покупают и продают все. У акций хорошая ликвидность, то есть купить и продать их так много желающих, что это можно сделать всегда практически без потерь в цене, так как разница между ценой покупки и продажи минимальна. Кроме того, акция росла последние несколько недель, и наш трейдер почему-то решил, что так будет и дальше. Почему бы не попробовать на ней заработать?

    Инвестор купил эти акции по другой причине. Он просмотрел годовой финансовый отчет компании и увидел, что у нее хорошие показатели. Последние три года она показывает прибыль. У нее мало долгов. Компания производит качественную продукцию. Словом, хорошая компания. Выяснив все это, инвестор обязательно смотрит на цену акции. Да, она растет последние несколько недель. Но год назад прогремел биржевой кризис, который обрушил котировки всех акций, как плохих, так и хороших. Акции нашей компании в хорошие биржевые времена стоили в пять раз дороже, чем сейчас. И тогда компания в экономическом плане была такой же успешной, как сейчас, в плохие биржевые времена. С ней ничего не случилось. А раз так, то имеет смысл купить сейчас ее акции по низкой цене и дождаться хороших биржевых времен, когда акции смогут заметно подрасти в цене.

    Инвестор пытается найти ответы на два вопроса: «Насколько компания хороша?» и «Насколько дешевые у нее сейчас акции?». Получив положительные ответы на оба вопроса, он покупает крупный пакет акций и забывает про них до лучших биржевых времен. Он знает, что принял правильное решение, а об остальном позаботятся рынок и время.

    Что происходит дальше? Собственно говоря, на бирже может быть только два варианта развития событий. Вариант первый – цена акции стала расти. Вариант второй – цена акции стала падать. Может произойти как первое, так и второе. Угадать, что именно будет, невозможно. Слишком много факторов влияет на цену акций. Слишком много участников на рынке, чтобы их поведение можно было спрогнозировать.

    Вариант первый – цена акции стала расти.

    Нашего трейдера охватывает возбуждение. Он радуется тому, как буквально у него на глазах растет капитал. Но одновременно с радостью нарастает и страх: трейдер боится, что цена акции может повернуть в другую сторону и он потеряет то, что уже заработал. В итоге трейдер не выдерживает нарастающего напряжения и через короткое время продает акцию с небольшой прибылью.

    Инвестор видит рост своей акции. Но он спокоен, поскольку знает, что купил часть хорошей компании, и ему нравится ей владеть. Ему не интересна небольшая прибыль. Он знает, что у этой акции есть потенциал дальнейшего роста. Знает, что обязательно рано или поздно наступят хорошие биржевые времена, когда акции будут стоить дороже, чем они должны стоить. Такое на бирже бывает довольно часто. Вот в этом случае инвестор и продаст свои акции по очень хорошей цене. Инвестор не знает, когда это случится. Может, через год. А может, через пять. Он не торопится. Ему не нужно каждую неделю извлекать понемногу деньги из биржевой торговли. Он извлечет их один раз, но в большом количестве.

    Вариант второй – цена акции стала падать.

    Такое тоже часто бывает, даже с самыми хорошими акциями. Нашему трейдеру не позавидуешь. Он с болью следит за тем, как исчезают его деньги. Он ругает себя за то, что не угадал направление цены, и ругает биржу, которая отнимает у него деньги. Напряжение нарастает, трейдер не выдерживает и продает свои акции с небольшим убытком. Далее возникает желание отыграться, и трейдер совершает новую покупку акций. Цены акций могут меняться каждую секунду. Наш трейдер целый день сидит перед монитором и пытается поймать эти движения цены. Весь смысл его торговли заключается в том, чтобы совершить больше прибыльных сделок и меньше убыточных. В погоне за прибыльными сделками он совершает их очень много. За один день десятки, а то и сотни. Вот за это брокерские фирмы очень любят трейдеров. Ведь, независимо от результата, с каждой сделки брокеру полагается комиссия. Иногда трейдеру везет, а иногда не очень. Но наш трейдер слеп. Надеется он только на везение. А везение – штука ненадежная, особенно на бирже.

    Как реагирует на снижение цены своих акций инвестор? Во-первых, в игре на бирже он не слеп – следит за финансовым положением компании, чьи акции он купил. Если знает, что с компанией все в порядке, то снижение цены ее акций он воспримет просто как будни биржи. Такое бывает, когда-нибудь они вырастут. Инвестору даже в голову не придет мысль продать акции только за то, что они упали в цене. Даже если акции упали в цене сильно, а с экономикой компании по-прежнему все в порядке, что ж, это отличный повод прикупить еще замечательных акций по более привлекательной цене. Роберт Кийосаки в известной вам книге «Богатый папа, бедный папа» приводит отличный пример. Почему, спрашивает он, когда супермаркет проводит распродажу туалетной бумаги, покупатели толпами туда стекаются? А если распродажа проводится на бирже (это чаще называют биржевым крахом), все поскорее уносят оттуда ноги.

    В соревнованиях между трейдером и инвестором, на мой взгляд, всегда победит инвестор. Хотя бы потому, что он более подготовлен и не позволяет эмоциям помешать ему зарабатывать деньги. Уоррен Баффетт, я уверен, согласится со мной. Приходите на биржу как инвестор, а не как трейдер. Не важно, сколько денег вы туда принесете. С 10 000 руб. тоже можно быть инвестором. Не гонитесь за сиюминутной выгодой. Не покупайте акцию только для того, чтобы завтра ее продать, если она чуть подорожает. Если вы будете воспринимать биржу как увлекательное казино, вас ждет разочарование. Скорее всего, в этой игре вы потеряете свои деньги.

  

  
    10.5. А еще по некоторым акциям выплачиваются дивиденды…

    До этого, говоря о том, как заработать на акциях, мы имели в виду только разницу между ценой покупки и продажи. Но не надо забывать и о том, что по некоторым акциям, в том числе российских компаний, выплачиваются дивиденды – в том случае, когда в истекшем периоде, например за предыдущий год, компания получила чистую прибыль. И собрание акционеров решило оставить часть прибыли в резерве на развитие компании, а оставшиеся деньги выплатить акционерам в виде дивидендов. В приведенной ниже таблице вы можете ознакомиться с размерами дивидендов, выплаченных в 2016 г. по акциям некоторых российских компаний по итогам 2015 г.

    Вкратце разберемся с тем, что видим в нашей таблице. В первой колонке – название компании и вид акций, по которым выплачиваются дивиденды. Акции бывают обыкновенными и привилегированными. О разнице между ними расскажем чуть позже. Во второй колонке указан размер дивиденда, выплачиваемого на одну акцию. В третьей колонке указана цена акции на тот момент, когда собранием акционеров было принято решение о выплате дивидендов. В четвертой колонке содержится самая интересная для нас информация – дивидендная доходность акции. Она рассчитывается путем деления размера дивиденда на цену акции и указывается в процентах. Другими словами, это сумма дохода, получаемого вами от вложенных в акции денег. Как видим, по некоторым акциям дивидендная доходность очень впечатляющая. Например, нашу таблицу возглавляет компания МГТС (ПАО «Московская городская телефонная сеть»), у которой дивидендная доходность привилегированных акций составляет 21,35 %. Если компании удастся выплачивать такие дивиденды в течение пяти лет подряд, то вы сможете удвоить свои капиталовложения только за счет выплат дивидендов.

    И обязательно нужно обратить внимание на пятую и шестую колонки нашей таблицы. У акций, по которым выплачиваются дивиденды, есть одна примечательная особенность. Для получения дивидендов не обязательно владеть акциями в течение целого года, достаточно будет владеть ими на конкретную дату. Официально она называется – дата закрытия реестра под дивиденды и становится известной заранее. А по правилам биржевых торгов, если вы хотите быть владельцем акций на определенную дату, то должны приобрести их за два торговых дня до этой даты. Поэтому в двух последних столбцах нашей таблицы мы видим две даты. Первая – это дата, до которой необходимо купить акции, чтобы получить по ним дивиденды. А вторая – это дата, по состоянию на которую компания учитывает всех владельцев своих акций и перечисляет им дивиденды.

    В этой связи у некоторых проницательных читателей может возникнуть логичный вопрос: а почему бы, зная даты закрытия реестров, не заработать, покупая за несколько дней до этих дат акции, затем получать по ним дивиденды, после чего сразу их продавать? Этот секрет для опытных биржевых игроков давно уже не секрет, а хорошо известный и абсолютно легальный способ заработка. Многие так и делают. Но часто это приводит к тому, что массовые покупки акций за несколько дней до даты закрытия реестра влекут значительный рост акций до даты закрытия и резкое падение цены – после. Иногда такой скачок цены вверх и вниз примерно равен дивидендной доходности акции.

    В любом случае дивиденды, выплачиваемые по акциям, являются приятным бонусом для их владельцев. А по некоторым акциям размер дивидендов может превышать процентный доход по вкладам в банках. Единственное неудобство – размер дивидендов каждый год может изменяться в зависимости от того, получила ли компания чистую прибыль, и ряда иных экономических факторов. В неудачные же годы дивиденды могут и вовсе не выплачиваться.

  

  
    11.1. Что такое «голубые фишки»

    Российский фондовый рынок, по сравнению с американскими, европейскими и азиатскими, молодой и по количеству торгуемых акций небольшой. По состоянию на 1 октября 2016 г. на Московской Бирже (основная российская биржа акций) торговалось всего 300 акций различных эмитентов (компаний)63.

    Нет необходимости знать про всех них. Достаточно получить общее представление о 10–20 самых популярных акциях и их эмитентах. А затем, если появится интерес к этому делу, можно будет понемногу расширять свой кругозор.

    Вот эти 10–20 самых популярных акций и называют «голубыми фишками». На крупнейших биржах количество «голубых фишек» может достигать 30 и более. Название пошло от казино, где фишки самого высокого достоинства, как правило, бывают голубого цвета. «Голубые фишки» – это акции самых надежных и самых солидных компаний со стабильными экономическими показателями. Такие акции покупаются и продаются на бирже больше остальных и на значительные суммы. На американских, азиатских и европейских биржах есть свои «голубые фишки», на российской бирже – свои. Например, в США к «голубым фишкам» относятся акции таких компаний, как Microsoft, The Coca-Cola Company, IBM и ряда других известных корпораций.

    В России список «голубых фишек» составляется Московской Биржей и может меняться в зависимости от экономического положения компании и объемов торгов ее акций на фондовом рынке. В период с 16 сентября по 15 декабря 2016 г. к российским «голубым фишкам» относились акции следующих компаний64:

    1. ПАО «Газпром», обыкновенные акции.

    2. ПАО «Сбербанк России», обыкновенные акции.

    3. ПАО «ЛУКОЙЛ», обыкновенные акции.

    4. ПАО «Магнит», обыкновенные акции.

    5. ОАО «НОВАТЭК», обыкновенные акции.

    6. ОАО «Сургутнефтегаз», обыкновенные акции.

    7. ОАО «Сургутнефтегаз», привилегированные акции.

    8. ПАО «ГМК “Норильский никель”», обыкновенные акции.

    9. ПАО «НК “Роснефть”», обыкновенные акции.

    10. Банк ВТБ (ПАО), обыкновенные акции.

    11. ПАО «Транснефть», привилегированные акции.

    12. ПАО «МТС», обыкновенные акции.

    13. ПАО «Татнефть» им. В.Д. Шашина, обыкновенные акции.

    14. АК «АЛРОСА» (ПАО), обыкновенные акции.

    15. ПАО «Московская Биржа», обыкновенные акции.

    16. ПАО «Северсталь», обыкновенные акции.

    «Голубые фишки» хороши для начинающих инвесторов тем, что это акции очень надежных и крупных компаний. Даже не заглядывая в их финансовые отчеты, можно с уверенностью сказать, что в экономике страны должны произойти очень серьезные потрясения, чтобы подкосилось положение, например, ПАО «Сбербанк России» или ПАО «ЛУКОЙЛ».

    Как мы знаем, инвестора перед покупкой акций должны интересовать два вопроса. Первый: надежна ли компания, чьи акции он собирается купить? Второй: достаточно ли дешевы сейчас акции, чтобы их покупать?

    Ответы на оба вопроса даст нам даже поверхностный экономический анализ компании. Не пугайтесь словосочетания «экономический анализ»: вы вполне сможете его провести, если окончили хотя бы восемь классов школы и умеете пользоваться интернетом.

    Если мы имеем дело с «голубыми фишками», то ответ на первый вопрос можно считать положительным даже без проведения экономического анализа. А вот абсолютно верного ответа на второй вопрос не существует. Но в любом случае, даже если мы поверхностно проведем свой экономический анализ, все равно получим преимущество перед трейдерами, которые вслепую заняты ловлей удачи.

  

  
    11.2. ПАО «Сбербанк России»

    На примере акций Сбербанка мы начнем наш поверхностный и однобокий экономический анализ компании. Скорее всего, серьезные экономисты и биржевые аналитики будут смеяться над нашими примитивными выкладками. Но мы не будем на это реагировать, поскольку заняты более серьезным делом – учимся зарабатывать деньги на бирже.

    Итак, начинаем. Для анализа нам нужны:

    1. Консолидированная финансовая отчетность компании по МСФО (международные стандарты финансовой отчетности) за предыдущий год.

    2. Сведения об общем количестве размещенных обыкновенных и привилегированных акций компании.

    3. График котировок акций компании за последние 5–10 лет.

    Шаг первый. Ищем консолидированную финансовую отчетность по МСФО Сбербанка за предыдущий год.

    Любая публичная компания, акции которой торгуются на бирже, обязательно имеет свой сайт в интернете, а на сайте обязательно есть раздел «Акционерам и инвесторам», где можно скачать финансовые отчеты. Бывают финансовые отчеты по РСБУ (российские стандарты бухгалтерского учета) и по МСФО. Для удобства и единообразия предлагаю всегда использовать финансовые отчеты по МСФО. Итак, ищем раздел «Финансовая отчетность МСФО» и скачиваем отчет за предыдущий год. Когда писалась книга, на дворе был 2016 г., поэтому нам доступен отчет только за 2015 г. Его мы и скачиваем на свой компьютер. Полное его название: «Аудиторское заключение о консолидированной финансовой отчетности ПАО Сбербанк и его дочерних организаций за 2015 год»65. По закону основная финансовая отчетность публичных компаний должна проверяться независимыми аудиторскими организациями и только после этого публиковаться. Не пугайтесь того, что эта финансовая отчетность – солидная по объему брошюра на 154 листах. Нам нужно оттуда всего несколько цифр, которые легко можно найти.

    Шаг второй. Ищем сведения об общем количестве размещенных обыкновенных и привилегированных акций Сбербанка.

    Другими словами, мы хотим знать, сколько всего существует акций Сбербанка. Акции бывают обыкновенными и привилегированными. И те и другие торгуются на бирже. Если говорить о различиях между ними совсем коротко, то обыкновенные акции – голосующие, а их владельцы имеют право голоса на собраниях акционеров, в отличие от владельцев привилегированных акций, которые обычно такого права не имеют. Но зато владельцы привилегированных акций имеют преимущества при выплате дивидендов.

    Лично я, как правило, почти всегда имел дело с обыкновенными акциями. В количественном отношении их всегда подавляющее большинство, и именно они делают погоду на бирже. В дальнейшем повествовании я все время буду иметь в виду обыкновенные акции, если не сделаю специальной оговорки.

    Итак, ищем сведения о количестве размещенных акций. Эти сведения, помимо официального сайта компании в разделе «Акционерам и инвесторам», можно найти также в главе «Уставный капитал» устава компании, который также всегда можно найти на официальном сайте. Или же просто наберите в интернет-поисковике: «Количество размещенных акций такой-то компании». Как правило, поисковик сразу выдает эту информацию.

    На официальном сайте Сбербанка в разделе «Акционерам и инвесторам», далее в подразделе «Акции/Структура акционерного капитала» мы узнаем, что общее количество размещенных обыкновенных акций – 21 586 948 000 штук, а привилегированных – 1 000 000 000 штук66. Обыкновенные акции обозначаются «ао», а привилегированные – «ап».

    Шаг третий. Ищем график котировок акций Сбербанка за последние 5–10 лет. С этим тоже не будет никаких сложностей. Вводим в интернет-поисковик запрос: «График котировок акций Сбербанка», и поисковик выдаст вам несколько сайтов, где вы сможете найти нужный график. Напоминаю, что по умолчанию мы ищем график котировок обыкновенных акций Сбербанка.

    Мы нашли все, что нам требовалось. Теперь, как вы помните, нам надо ответить на два вопроса.

    Начинаем отвечать на первый вопрос: «Надежна ли компания, чьи акции мы собираемся купить?». Для этого приступаем к нашему анализу. По этому поводу хочу еще раз сделать оговорку. Напоминаю, что наша книга называется «Основы финансовой грамотности. Краткий курс» и предназначена для расширения финансового кругозора людей, не обладающих специальными знаниями. Предлагаемый нами экономический анализ довольно примитивен, и его сможет провести любой восьмиклассник. Уверен, что специалисты в области экономики, аудита, финансов и бухгалтерского учета, если пожелают, смогут провести гораздо более глубокое исследование экономического положения той или иной компании.

    Итак, для нашего анализа нужно заполнить следующую таблицу:

    Для того чтобы заполнить эту таблицу, нам нужно открыть «Аудиторское заключение о консолидированной финансовой отчетности ПАО Сбербанк и его дочерних организаций за 2015 год», которое мы скачали на официальном сайте Сбербанка. Еще раз прошу не пугаться этой брошюры объемом в 154 страницы. Ее основа – пять больших таблиц с цифрами. Все остальное – это примечания к ним. Причем из этих пяти таблиц нам нужно всего две.

    На с. 7 находим первую таблицу. Она называется «Консолидированный отчет о финансовом положении» и представляет собой бухгалтерский баланс предприятия. Для того чтобы показать изменения финансового положения, всегда приводятся показатели за отчетный и за предыдущий год. В нашем случае это 2015 и 2014 гг. Из таблицы на с. 7 мы переписываем в свою таблицу всего семь цифр за 2015 г. и семь цифр за 2014 г.:

    1. «Активы, всего» (дословно в отчетности «Итого активов») – 27 334,7 и 25 200,8.

    2. Из «Активов»: «Основные средства» – 499,2 и 496,4.

    3. Из «Активов»: «Денежные средства и их эквиваленты» – 2333,6 и 2308,8.

    4. «Обязательства, всего» (дословно в отчетности – «Итого обязательств») – 24 959,7 и 23 180,7.

    5. Из «Обязательств»: «Краткосрочные обязательства». В отчетности Сбербанка среди «Обязательств» такой графы не имеется. Следовательно, и в нашу таблицу ничего не записываем.

    6. Из «Обязательств»: «Долгосрочные обязательства». В отчетности Сбербанка среди «Обязательств» такой графы не имеется. Следовательно, и в нашу таблицу ничего не записываем.

    7. «Капитал (собственные средства)» (дословно в отчетности – «Итого собственных средств») – 2375,0 и 2020,1.

    «Консолидированный отчет о финансовом положении» нам больше не нужен. Переходим на с. 8, где помещен «Консолидированный отчет о прибылях и убытках». Находим в этой таблице всего одну цифру за 2015 г. и одну цифру за 2014 г.:

    8. «Чистая прибыль» (дословно в отчетности – «Прибыль за год») – 222,9 и 290,3.

    Вот что у нас получилось:

    Мы можем закрыть брошюру с консолидированной финансовой отчетностью Сбербанка. Больше она нам не понадобится. Разберем, что мы записали в нашей таблице, стараясь при этом не влезать в дебри теории бухгалтерского учета. Надеюсь, специалисты простят нас, если наши определения будут отличаться от тех, которые содержатся в учебниках. Мы не готовимся к экзамену по бухучету, а в общих чертах пытаемся понять, что означают те или иные цифры в финансовой отчетности.

    Активы – это бухгалтерская стоимость всего предприятия, включая материальные и нематериальные ценности. Говоря просто, всё, что есть ценного у предприятия. Если говорить о банках, то, например, выданные банком кредиты и авансы также относятся к активам, поскольку приносят прибыль.

    Как мы увидели в отчетности Сбербанка, к активам относится множество позиций. Но нас интересует всего две.

    Основные средства – это часть имущества организации, постоянно используемая при производстве продукции или оказании услуг (здания, сооружения, заводы, транспортные средства, оргтехника, информационные сети и т. д.).

    Денежные средства и их эквиваленты. Денежные средства – это собственные денежные средства организации в кассе или на банковских счетах. Эквиваленты денежных средств – это краткосрочные инвестиции, которые легко можно обратить в известную сумму денег.

    Помимо активов есть и обязательства – долги организации (в денежном выражении). Кому она должна, не важно: физическим лицам, юридическим лицам, государству. Если говорить о банке, то, например, денежные вклады, сделанные населением, фактически находятся в банке, но банку не принадлежат. У банка есть обязательство вернуть их вкладчикам. Поэтому чужие деньги – это не активы банка, а обязательства. Также организация может брать кредит, который обязана вернуть. Сумма взятого кредита и начисленные проценты будут являться обязательствами.

    К ним также относятся: обязательства перед поставщиками и подрядчиками, обязательства перед государством по налогам и сборам, обязательства перед персоналом по оплате труда и т. д. Обязательства бывают краткосрочными и долгосрочными.

    Краткосрочные обязательства – это обязательства предприятия, срок погашения которых истекает в течение 12 месяцев от даты, на которую составлен баланс.

    Долгосрочные обязательства – это обязательства предприятия, срок погашения которых истекает через 12 месяцев и более от даты, на которую составлен баланс.

    Капитал (собственные средства) – это условная, но очень важная цифра, означающая, сколько бы стоила компания, если она одномоментно продаст все свои активы и на вырученные деньги рассчитается по всем своим обязательствам. Конечно, никому никогда не придет в голову такое сделать, поскольку это означало бы неминуемую смерть любой компании. Но знать подобный показатель нужно обязательно. В любом бухгалтерском балансе: Капитал (собственные средства) = Активы – Обязательства.

    Иногда бывает, что предприятие набирает большие долги, после чего сумма его обязательств превысит сумму его активов. В таком случае капитал (собственные средства) в бухгалтерском балансе может стать отрицательной величиной, то есть сама компания будет стоить даже меньше ноля. Это не очень хороший признак. Покупать акции компаний с отрицательным капиталом (собственными средствами), наверное, не стоит.

    Чистая прибыль – это то, ради чего работает любая коммерческая организация, та денежная сумма, которую заработала компания и которая осталась после выплаты всех необходимых платежей (затрат на производство, зарплаты сотрудникам, расчетов с партнерами, налогов и т. д.). Данный показатель тоже очень важен: инвестору нужно знать в первую очередь, является ли компания прибыльной и какую именно прибыль она приносит.

    Мы закончили с теорией бухгалтерского учета. Переходим к нашему поверхностному анализу финансового положения ПАО «Сбербанк России».

    Даже не зная, что Сбербанк является крупнейшим банком Российской Федерации, отделениями которого покрыта вся территория страны, в нашей таблице мы видим, что это очень крупная компания, чьи активы составляют 27 334,7 млрд (27,3 трлн) руб. Стоимость только основных средств компании (здания, банкоматы, компьютеры, информационные системы и многое другое) составляет 499,2 млрд руб. Очень важный показатель – сколько собственных денег и денежных эквивалентов имеет Сбербанк. Это огромная сумма в 2333,6 млрд (2,3 трлн) руб. Причем по сравнению с 2014 г. она увеличилась на 24,8 млрд руб. Сбербанк явно не испытывает проблем с деньгами.

    Далее смотрим на капитал (собственные средства). 27 334,7 (активы) минус 24 959,7 (обязательства) – получаем капитал (собственные средства) в размере 2375,0 млрд (2, 375 трлн) руб. Это солидная цифра, учитывая, что стоимость всех зданий, компьютерной техники, банковского и иного оборудования (основных средств) составляет всего 499,2 млрд руб. К тому же данная цифра, по сравнению с 2014 г., увеличилась на 354,9 млрд руб. Все это говорит о том, что Сбербанк более чем уверенно стоит на ногах, развивается и укрепляет свое финансовое положение.

    И наконец, чистая прибыль. Она составила в 2015 г. 222,9 млрд руб., что меньше, чем в 2014 г. (290,3 млрд). Причину снижения прибыли можно выяснить, подробно изучив отчетность, но я не хочу на это тратить время. Главное, что прибыль есть, и прибыль внушительная.

    Итак, мы готовы дать ответ на наш первый вопрос: «Надежна ли компания, акции которой мы собираемся купить?». Судя по цифрам финансового отчета, необходимо констатировать, что это отличная компания с хорошими экономическими результатами как минимум за последние два года. Финансовое положение Сбербанка можно охарактеризовать как стабильное и крепкое. Это очень надежная компания, чьи акции надежны не менее, чем сама компания.

    Нам осталось найти ответ на второй вопрос: «Достаточно ли дешевы сейчас акции компании, чтобы их покупать?». Ведь, инвестируя в фондовый рынок, недостаточно найти акции хорошей компании и купить их. На бирже не менее важен момент, когда вы это делаете. Бывают периоды, когда акции надо покупать, а бывают периоды, когда акции надо продавать. Инвесторы часто говорят, что вы зарабатываете на акциях не в тот момент, когда их продаете, а в тот момент, когда покупаете.

    Для ответа на наш вопрос заполним еще одну таблицу:

    Мы хотим выяснить, какова рыночная стоимость ПАО «Сбербанк России» на 27 октября 2016 г., то есть всех размещенных акций компании. Для этого нам понадобилось знать общее количество размещенных обыкновенных и привилегированных акций Сбербанка. Также нам нужно знать последние рыночные цены этих акций, что легко выяснить в интернете.

    Итак, мы умножили количество обыкновенных акций на их цену, получив их рыночную капитализацию. То же самое проделали с привилегированными акциями, получив их рыночную капитализацию. Обе цифры сложили и получили итог: 3335,04 млрд руб. Такова рыночная стоимость ПАО «Сбербанк России» на 27 октября 2016 г. Много это или мало? И что нам теперь делать с полученной цифрой?

    Для начала сравним ее с капиталом (собственными средствами) из балансового отчета компании:

    • рыночная стоимость Сбербанка – 3335,04 млрд руб.;

    • капитал (собственные средства) Сбербанка – 2375,00 млрд руб.

    Получается, что стоимость всех акций на 960,04 млрд руб. дороже балансовой стоимости компании. Биржевые аналитики говорят в таких случаях, что акции компании переоценены рынком, то есть стоят дороже самой компании. Другими словами, акции Сбербанка в настоящий момент стоят дорого.

    По большому счету это ничего не означает, не хорошо и не плохо. Не существует закона или правила, по которому рыночная стоимость всех акций компании обязательно должна быть равной ее балансовой стоимости. История фондового рынка знает множество случаев, когда рыночная капитализация хорошей компании значительно превышала ее балансовую стоимость. Акции – это всего лишь товар на рынке. Если товар хороший, то его будут хорошо покупать, повышая тем самым его цену. С учетом того, что акции Сбербанка – очень хороший товар, их цена вполне может подняться со 149,30 до 200 руб. и выше. Никто этому не удивится, и такой рост будет вполне закономерным.

    Теперь посмотрим на график котировок акций Сбербанка с 2008 г. до октября 2016 г.

    Без графика нам сложно понять, что значит дорого и что значит дешево. Для того чтобы сделать такой вывод, надо знать, по каким ценам акция торговалась раньше, какие у нее были минимальные цены, а какие – максимальные. Даже бегло просмотрев график, можно сказать, что последняя цена акции Сбербанка в 149,30 руб. – это очень дорого. Так дорого акция не стоила все последние девять лет.

    Попытаемся понять, при каких ценах акции Сбербанка могут считаться дешевыми. Обратим внимание на графике, что в конце 2008 – начале 2009 г. акция стоила меньше 20 руб., во второй половине 2011 г. цена опускалась ниже 80 руб. и, наконец, в конце 2014 г. ниже 60 руб.

    В конце 2008 г. начался мировой финансовый кризис. Никто не знал, чем он может обернуться, и все в панике продавали свои акции. Поэтому акции Сбербанка стали стоить меньше 20 руб., и мало кому они были интересны даже по такой цене. Во второй половине 2011 г. я не помню сильных экономических потрясений. Возможно, они и были, но мне о них не известно. Поэтому снижение цены ниже 80 руб. я ничем не могу объяснить. Простые будни фондового рынка – иногда цена растет, а иногда падает. Так всегда было и всегда будет. А в конце 2014 г. произошла девальвация рубля, событие очень болезненное для российской экономики. Фондовый рынок отреагировал на это общим снижением котировок почти всех акций, не только Сбербанка.

    Итак, мы пытаемся найти ответ на второй вопрос: «Достаточно ли дешевы сейчас акции Сбербанка, чтобы их покупать?».

    Акция Сбербанка была дешевой именно в периоды общего спада: за 80 руб. – это дешево, за 60 руб. – это очень дешево, за 20 руб. – это подарок судьбы, о котором многие биржевые игроки даже сейчас вспоминают с тоской. Но акция Сбербанка за 149 руб., на мой взгляд, – это дорого.

    Мы не можем давать никаких прогнозов по отношению к бирже, это бесполезное занятие. Как мы уже писали, акция Сбербанка вполне может вырасти со 149 до 200 руб. Есть такой шанс. Приблизительно с такою же вероятностью она может и упасть до 100 руб. Игра на бирже – это игра, основанная на шансах. Изучая компании и акции, инвесторы не изобретают рецепт, как обмануть биржу, а лишь стараются повысить свои шансы заработать. С дешевыми акциями хороших компаний эти шансы гораздо выше, чем с теми же акциями, купленными по высокой цене.

    Сейчас самое время спросить у меня: «Если так все очевидно: покупай акции подешевле, продавай подороже, то, наверное, те, кто купил акции Сбербанка за 60 или даже за 20 руб. и продал их в октябре 2016 г., хорошо заработали?».

    Да, они хорошо заработали. Но, хочу вас разочаровать, таких счастливчиков очень немного. Если помните, ранее в книге мы упоминали, что в апреле 2016 г. общее количество акционеров Сбербанка превышало 198 000. Я сильно сомневаюсь, что из них хотя бы одной десятой части акционеров удалось купить акции по 60, а продать по 149 руб.

    Первая причина того – страх. Акции сильно дешевеют в периоды кризиса на бирже, всеобщей паники. В эти дни все массово продают акции. Мало у кого в такие моменты хватает холодного рассудка и мужества не продавать, а покупать акции по хорошей цене. Действительно, очень страшно покупать акции на падающем рынке, когда ты почти уверен, что завтра она будет стоить дешевле, чем ты купил ее сегодня, а через месяц, возможно, и вполовину меньше. В таких условиях «поймать дно», то есть купить акцию по минимально возможной цене, абсолютно невозможно. На минуту представим, что сейчас вторая половина декабря 2014 г., когда акция Сбербанка стоила около 50 руб., что стало ее минимальной ценой за последние семь лет. В этот момент мы никак не можем знать о том, что ее цена достигла минимума. А вдруг завтра акция будет стоить 45 руб.? В общем, покупать страшно.

    Выиграют в такой психологически непростой ситуации только те немногие инвесторы, которые будут видеть в акции не только ее цену, но и компанию, стоящую за ней. Если инвестор поймет, что компания по-прежнему надежная и у нее хорошие экономические показатели, он с удовольствием купит по дешевке ее акции. Хороший инвестор не сильно расстроится, если купит акции Сбербанка по 60 руб., а через месяц они упадут до 50 руб. Он с неменьшим удовольствием прикупит еще этих прекрасных акций и по такой цене. Инвестор хорошо знает, что в период кризиса цена может опуститься еще ниже и дно (минимальная цена акций) где-то рядом, но допускает, что ему не удастся в точности это дно нащупать. После того как инвестор максимально использовал благоприятный момент для покупки хороших и дешевых акций, ему остается только одно – ждать.

    Вторая основная причина того, что очень немногим акционерам Сбербанка удалось поймать рост акции от 60 до 149 руб., – недостаток терпения. Допустим, многие купили пакет акций по 60 руб., но, когда они стали стоить 50 руб., в ужасе принялись их распродавать. Напуганные биржевые игроки не стали вновь покупать акции, даже когда их цена снова поднялась с 50 до 60 руб. и ниже уже не опускалась. Другие купили акции по 60 руб., но продали их по 90 руб., боясь, что цена снова обвалится и они потеряют уже заработанные деньги. Нужно что-то большее, чем простое терпение, когда ваш мозг постоянно раздражает информация об изменяющихся котировках акций. Купив акции по 60 руб., как понять, когда их нужно продавать? Когда цена будет 90 руб.? 100? 120? Поверьте, это не так просто – вытерпеть рост акции от 60 до 120 руб., не соскочив на полдороге.

    Готов спорить, что те немногие акционеры Сбербанка, которые «поймали» рост акций от 60 до 149 руб., не продали их и по 149 руб. и даже не собираются этого делать. Их сверхъестественные выдержка и ясновидение объясняются просто. Они знают, что их акции – это не только ценные бумаги стоимостью по 149 руб., а часть отличной компании, которую жалко продавать. Покупать по 149 руб., наверное, не стоит из-за высокой цены, а с продажей можно и не спешить, ведь акции вполне могут еще вырасти.

    Итак, мы провели наш поверхностный экономический анализ ПАО «Сбербанк России» и его акций по состоянию на 27 октября 2016 г. Думаю, вы согласитесь с тем, что, сравнив между собой несколько цифр из финансовой отчетности Сбербанка, узнали кое-что новое об этой компании и ее акциях. Надеюсь, что вы теперь сможете принять решение о покупке или продаже акций Сбербанка не только на основании того, что многие люди вокруг говорят: «Это отличные акции, они будут расти и дальше. Покупай, пока не поздно!» Люди могут ошибаться. Попробуйте принять самостоятельное решение.

    По результатам анализа мы делаем вывод: Сбербанк – отличная компания с прекрасными экономическими показателями. Но акции Сбербанка, на наш взгляд, в настоящее время (конец октября 2016 г.) переоценены и стоят дорого. Мы бы не советовали их сейчас покупать. Наши рекомендации – дождаться, пока по каким-то причинам акции подешевеют, или подыскать другие варианты для инвестиций.

  

  
    11.3. ПАО «Газпром»

    Действуя по нашей схеме, давайте попробуем разобраться с акциями еще одной крупной российской компании – ПАО «Газпром». Как вы помните, мы хотим получить ответы на два вопроса: «Надежна ли компания, акции которой мы хотим купить?» и «Достаточно ли дешевы сейчас акции, чтобы их покупать?».

    Начинаем искать в интернете нужную нам информацию:

    1. Консолидированную финансовую отчетность компании по МСФО за 2015 г.

    2. Сведения об общем количестве размещенных обыкновенных и привилегированных акций компании.

    3. График котировок акций компании за последние 5–10 лет.

    Шаг первый. Ищем на официальном сайте ПАО «Газпром» консолидированную финансовую отчетность по МСФО за предыдущий 2015 г. Заходим на сайт, находим раздел «Акционерам и инвесторам». Находим подраздел «Годовой отчет за 2015 год / Финансовый отчет». Скачиваем на свой компьютер нужный нам «Финансовый отчет ПАО “Газпром” за 2015 год».

    Шаг второй. Ищем на официальном сайте ПАО «Газпром» сведения о количестве размещенных обыкновенных и привилегированных акций компании. Заходим на сайт, находим раздел «Акционерам и инвесторам», подраздел «Акции», а в нем общее количество размещенных обыкновенных акций – 23 673 512 90071. Про привилегированные акции пока ничего не сказано, начинаем искать дальше и в подразделе «Акционерам и инвесторам / Акции / Структура акционерного капитала» читаем, что в ПАО «Газпром» привилегированные акции отсутствуют72. Данному факту мы не удивляемся, поскольку это свойственно многим публичным компаниям.

    Шаг третий. Ищем график котировок акций «Газпрома» за последние 5–10 лет. Его мы находим там же, где нашли предыдущий график котировок акций Сбербанка.

    Итак, мы нашли все, что нам нужно. Начинаем заполнять первую таблицу цифрами из финансового отчета «Газпрома». Обратите внимание, что в «Финансовом отчете ПАО “Газпром” за 2015 год» одновременно содержится годовая отчетность по РСБУ и по МСФО. Нужная нам отчетность по МСФО начинается со с. 82. Надо отметить, что в отличие от годовой отчетности Сбербанка в отчете «Газпрома» все цифровые данные приведены не в миллиардах, а в миллионах рублей.

    На с. 87 мы находим «Консолидированный бухгалтерский баланс на 31 декабря 2015 года». Это то же самое, что «Консолидированный отчет о финансовом положении» в годовой отчетности Сбербанка. Из этого баланса переписываем в нашу таблицу семь цифр за 2015 г. и семь цифр за 2014 г:

    1. «Активы, всего» (дословно в отчетности – «Итого активы») – 17 052 040 и 15 177 470.

    2. Из «Активов»: «Основные средства» – 11 003 881 и 9 950 209.

    3. Из «Активов»: «Денежные средства и их эквиваленты» – 1 359 095 и 1 038 191.

    4. «Обязательства, всего» (дословно в отчетности – «Итого обязательства») – 6 137 418 и 5 057 449.

    5. Из «Обязательств»: «Краткосрочные обязательства» – 2 124 701 и 1 855 947.

    6. Из «Обязательств»: «Долгосрочные обязательства» – 4 012 717 и 3 201 502.

    (Переходим на с. 88.)

    7. «Капитал (собственные средства)»: (дословно в отчетности – «Итого капитал») – 10 914 622 и 10 120 021.

    (Переходим на с. 89, где находится «Консолидированный отчет о совокупном доходе за год, закончившийся 31 декабря 2015 года».)

    8. «Чистая прибыль» (дословно в отчетности – «Прибыль за год») – 805 199 и 157 192.

    Вот что мы в итоге получили:

    Если мы пролистаем чуть дальше годовую отчетность «Газпрома», то на с. 94 узнаем, что ПАО «Газпром» располагает одной из крупнейших в мире систем газопроводов и обеспечивает большую часть добычи природного газа и его транспортировку в Российской Федерации, а также является крупным поставщиком природного газа в европейские страны. В 2015 г. в компании работало около 449 000 человек.

    Даже по нескольким цифрам из отчетности мы видим, что имеем дело с огромной и экономически успешной компанией. Одна только стоимость основных средств (газопроводы, газохранилища, инфраструктура и т. д.) составляет астрономическую цифру в 11 003 881 млн (11 трлн) руб. Как и любая компания, «Газпром» имеет обязательства. Сумма краткосрочных обязательств, то есть тех, срок погашения которых истекает в течение следующего года, составляет 2 124 701 млн руб. Можно предположить, что компания без труда справится с погашением этих долгов, поскольку одних только денежных средств и их эквивалентов уже имеет в размере 1 359 095 млн руб., а остаток долга сможет погасить из выручки следующего года.

    Мы видим очень солидный капитал (собственные средства) компании, который составляет 10, 915 трлн руб. и вырос по сравнению с 2014 г.

    Также видим, что компания является прибыльной. Чистая прибыль в 2015 г. составила 805 199 млн (805, 199 млрд) руб. Немного удивляет, почему прибыль в 2015 г. оказалась почти в пять раз выше, чем в 2014 г. Заглянув в предыдущие годовые отчеты компании, увидим, что до 2014 г. чистая прибыль ПАО «Газпром» несколько лет подряд была даже выше, чем в 2015-м.

    Возможно, для серьезных экономистов этих сведений будет недостаточно, но даже на основании нашей примитивной таблицы я делаю вывод о том, что ПАО «Газпром» отличная и надежная компания с хорошими экономическими показателями. Мне сложно представить, что должно случиться, чтобы у нее начались серьезные проблемы. Соответственно, ее акции не менее надежны, чем сама компания. На наш первый вопрос мы ответили.

    Теперь попробуем выяснить, дорогие или дешевые акции «Газпрома» нам предлагают купить на рынке. Для этого заполним вторую таблицу:

    Мы решили узнать, какова рыночная стоимость ПАО «Газпром» (стоимость всех его акций) по состоянию на 31 октября 2016 г. Для этого выяснили в интернете последнюю цену акции «Газпрома» и умножили ее на общее количество акций. Рыночная стоимость компании составила 3 286 831 млн (3, 287 трлн) руб.

    А теперь давайте сравним этот показатель с некоторыми цифрами из бухгалтерского отчета. Для удобства представим все цифры в триллионах рублей:

    Рыночная стоимость ПАО «Газпром» на 31.10.16 – 3, 287 трлн руб.

    Основные средства – 11, 004 трлн руб.

    Денежные средства и их эквиваленты – 1, 359 трлн руб.

    Капитал (собственные средства) – 10, 915 трлн руб.

    И получается интересная картина. На минуту представим, что у нас есть возможность купить компанию «Газпром» целиком. Согласно текущей цене акций, мы должны заплатить за нее 3, 287 трлн руб. За эти деньги мы купили компанию, у которой в кассе и на счетах уже лежит 1, 359 трлн руб. Так как мы теперь владельцы компании, указанная сумма принадлежит нам. Мы ее себе вернули. А за оставшиеся 1, 928 трлн руб., заплаченных нами, получили компанию с чистой бухгалтерской стоимостью 10, 915 трлн руб. Одни только газопроводы, перерабатывающие заводы, хранилища газа и все остальные объекты, относящиеся к основным средствам, стоят 11, 004 трлн руб. Повторю, что за все это мы фактически заплатили 1, 928 трлн руб.

    В нашей ситуации все акции компании стоят гораздо дешевле, чем сама компания по бухгалтерской отчетности. В таких случаях говорят, что акции компании недооценены рынком, то есть являются дешевыми. Их надо покупать.

    Чтобы удостовериться в этом, посмотрим на график котировок акций «Газпрома».

    По графику видно, что максимальная цена акций «Газпрома» была в 2008 г., когда они торговались по цене около 350 руб. При такой цене рыночная стоимость компании составляла около 8,2 трлн руб., что примерно соответствовало ее балансовой стоимости. Но в конце 2008 г., когда начался мировой финансовый кризис, акции компании упали примерно до 100 руб. и до прежней цены в 350 руб. так и не восстановились. Максимум, до которого им удалось подняться, – это цена в районе 250 руб. в первой половине 2011 г. Затем она постепенно опустилась примерно до 110 руб. в середине 2013 г. И последние три года держалась примерно на таком же уровне, без значительных подъемов или падений.

    На графике мы видим, что для акции «Газпрома» высокой является цена в 350 руб. Цена же в диапазоне 110–160 руб., из которого акции не выходят последние три года, это очень дешево. Будьте уверены: если уж мы сумели узнать данный секрет за десять минут, то сотням биржевых аналитиков он хорошо известен. Возможно, есть некая причина, отпугивающая инвесторов от массовой покупки этих акций. Причину можно попытаться выяснить, более подробно изучив отчетность компании и общую информацию о положении дел в «Газпроме», представленную в избытке на том же официальном сайте компании или в интернете. Но может оказаться и так, что никакой серьезной причины отказываться от покупки акций не существует. Просто таковы будни фондового рынка: в продажу поступают как дорогие акции, так и дешевые. В любом случае покупка акций «Газпрома» в данный момент видится гораздо предпочтительней, чем акций Сбербанка.

    Итак, наш вывод. Мне кажется, что акции «Газпрома» очень привлекательны для покупки. Это отличная компания, и ее акции очень дешевые. К тому же ПАО «Газпром» ежегодно выплачивает по акциям дивиденды. Возможно, вам придется подождать награды за свой выбор. Неизвестно, когда произойдет значительный рост этих акций: через год или через пять, но шансы на это довольно велики. Умный инвестор, покупая акции, руководствуется тем, что он приобретает хороший товар и по выгодной цене. Акции «Газпрома» – это хороший товар, а 138 руб. за акцию – выгодная цена. Все остальное инвестора мало беспокоит. Он не стремится получить немедленное вознаграждение за свой выбор. Купив хорошие акции по выгодной цене, не будет каждый день бежать к монитору компьютера и узнавать, на сколько копеек они выросли или упали. Инвестор забудет про свои акции на несколько лет, а рынок за это сам его премирует.

  

  
    11.4. ПАО «Магнит»

    Мы приобрели небольшой опыт в проведении поверхностного экономического анализа российских публичных компаний и их акций. Продолжаем искать на фондовом рынке акции, в которые можно было бы инвестировать деньги. Попробуем проанализировать еще одну «голубую фишку» – ПАО «Магнит», одну из крупнейших российских компаний, торгующую в розницу товарами народного потребления в магазинах под торговой маркой «Магнит».

    Думаю, теперь вы самостоятельно найдете в интернете нужную нам информацию:

    1. Консолидированная финансовая отчетность ПАО «Магнит» по МСФО за 2015 г.

    2. Сведения об общем количестве размещенных обыкновенных и привилегированных акций компании.

    3. График котировок акций компании за последние 5–10 лет.

    Открываем консолидированную финансовую отчетность компании за 2015 г. и заполняем нашу первую таблицу.

    Мы видим, что активы компании почти вдвое превышают ее обязательства. Это хороший экономический показатель. Капитал (собственные средства) ПАО «Магнит» представляет собой солидную сумму в 165,14 млрд руб. Компания прибыльная. В 2015 г. ее чистая прибыль составила более 59 млрд руб., что на 23 % выше, чем в 2014 г. Если мы ознакомимся на сайте компании с общей информацией о ее деятельности, например о количестве новых магазинов и гипермаркетов «Магнит», открываемых каждый год, то поймем, что это очень хорошая, динамично развивающаяся компания. За надежность ее акций можно не волноваться.

    Теперь заполняем нашу вторую таблицу.

    Капитализация компании, то есть рыночная стоимость всех ее акций, по состоянию на 1 ноября 2016 г. составила 1 000 175 452 тыс. руб.

    А теперь давайте сравним эту цифру с некоторыми цифрами из бухгалтерского отчета ПАО «Магнит». Для удобства представим все цифры в миллиардах рублей:

    Рыночная стоимость компании на 01.11.16 – 1000,18 млрд руб.

    Основные средства – 266,00 млрд руб.

    Денежные средства и их эквиваленты – 8,39 млрд руб.

    Капитал (собственные средства) – 165,14 млрд руб.

    Опять для наглядности представим, что у нас есть возможность купить компанию «Магнит» целиком. Для этого нам нужно приобрести все ее акции по текущей рыночной цене 10 577 руб. за штуку. Общая сумма покупки составит 1000,18 млрд (1 трлн) руб. И за 1 трлн руб. мы покупаем компанию, чистая балансовая стоимость которой составляет всего 165,14 млрд руб., что в шесть раз меньше рыночной стоимости компании. Общая стоимость всех магазинов, гипермаркетов, грузовых автомобилей, торгового оборудования и т. д. (основные средства компании) составляет всего 266,00 млрд руб., что в 3,8 раза меньше рыночной стоимости компании.

    Мне кажется, что такая покупка была бы не очень выгодной. Как мы уже знаем, это наглядный пример того, что акции компании переоценены рынком и стоят больше, чем балансовая стоимость самой компании. Нельзя утверждать, что это плохо. «Магнит» продолжает развиваться и завоевывать рынок розничной торговли. Еще есть регионы и города, куда торговая сеть «Магнит» пока не проникла. А значит, есть вероятность, что акции продолжат расти в цене.

    Но нам нужно взглянуть еще на график котировок акций.

    Мы видим, что дешевыми акции «Магнита» были с 2008 до начала 2013 г. Те, кто купил их тогда, хорошо на них заработали. А тот, кто купил их в конце 2008 г. и держал восемь лет, увеличил свои инвестиции как минимум в 10 раз. Но сейчас, в ноябре 2016 г., эти акции очень дорогие.

    Вывод: ПАО «Магнит» – отличная, надежная компания с хорошими экономическими показателями. Но по состоянию на ноябрь 2016 г. ее акции сильно переоценены. Я бы не стал советовать их покупать, несмотря на то что они могут еще вырасти. Наши рекомендации – дождаться, пока по каким-то причинам акции подешевеют, или подыскать другие варианты для инвестиций.

  

  
    11.5. ПАО «ЛУКОЙЛ»

    Продолжаем просматривать список акций российских компаний, являющихся «голубыми фишками». Видное место в нем занимают акции ПАО «ЛУКОЙЛ», одной из крупнейших нефтегазовых компаний в мире, на долю которой приходится более 2 % мировой добычи нефти и около 1 % доказанных запасов углеводородов, а также 16,4 % общероссийской добычи нефти и 15,7 % общероссийской переработки нефти. Компания обладает полным производственным циклом – от добычи нефти и газа до сбыта нефтепродуктов. В ПАО «ЛУКОЙЛ» работает более 110 000 человек80.

    Приступаем к нашему поверхностному анализу экономического положения компании. Заходим на официальный сайт ПАО «ЛУКОЙЛ» и находим нужные сведения.

    Даже по нескольким цифрам бухгалтерского баланса мы видим, что имеем дело с солидной и мощной компанией, капитал (собственные средства) которой составляет 3 231 374 млн (3,2 трлн) руб. Активы ПАО «ЛУКОЙЛ» почти в 2,8 раза превышают ее обязательства. Компания показывает хорошую прибыль. Лично у меня не возникает опасений, что акции ПАО «ЛУКОЙЛ» могут быть ненадежными.

    Заполняем вторую таблицу.

    Теперь давайте сравним рыночную стоимость ПАО «ЛУКОЙЛ» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 02.11.16 – 2 611 229 млн руб.

    Основные средства – 3 411 153 млн руб.

    Денежные средства и их эквиваленты – 257 263 млн руб.

    Капитал (собственные средства) – 3 231 374 млн руб.

    Мы видим, что резкого дисбаланса между рыночной стоимостью ПАО «ЛУКОЙЛ» (2,6 трлн руб.) и капиталом (собственными средствами) компании (3,2 трлн руб.) нет. По состоянию на 2 ноября 2016 г. можно сказать, что акция немного недооценена. Для того чтобы сравнялись рыночная стоимость и капитал (собственные средства) компании, акция ЛУКОЙЛа должна стоить не 3070, а около 3800 руб. В этом случае биржевые аналитики сказали бы, что цена акции является справедливой, то есть акции компании стоят столько же, сколько по бухгалтерским документам стоит сама компания. Кстати, на бирже это довольно редкий случай. Ведь когда люди и организации покупают и продают акции, они не стремятся к тому, чтобы уравнять рыночную стоимость и капитал компании. Данные цифры – всего лишь условный ориентир, который дает нам возможность как-то ориентироваться в ценах акций и получить общее представление о том, является ли акция дорогой или дешевой.

    Итак, четкого ответа на вопрос: «Является ли акция дорогой или дешевой?» – мы не получили. Акция недорогая, но и не очень дешевая. Ее рыночная цена немного ниже справедливой цены. Поэтому нам будет очень полезно взглянуть на график котировок акций ПАО «ЛУКОЙЛ» за последние несколько лет.

    По графику мы видим, что акции ПАО «ЛУКОЙЛ» росли последние восемь лет без значительных спадов. В конце 2008 г. акция была очень дешевой. Тот, кто купил ее тогда и не продал до сих пор, неплохо заработал. Очень может быть, что акция и дальше будет расти в цене. Напомню, что ее справедливая цена – в районе 3800 руб. Тем не менее, на мой взгляд (по состоянию на начало ноября 2016 г.), акция торгуется дорого. Ее цена является почти максимальной за все девять лет.

    Вывод: ПАО «ЛУКОЙЛ» – мощная и надежная компания с хорошими экономическими показателями. Но по состоянию на ноябрь 2016 г. ее акции являются дорогими, хотя и имеют потенциал для роста. Шансы заработать на акциях ЛУКОЙЛа есть, но я бы предпочел, чтобы эти шансы были повыше. Наши рекомендации: дождаться, пока акции подешевеют, или подыскать другие варианты для инвестиций.

  

  
    11.6. ПАО «ГМК “Норильский никель”»

    Группа компаний «Норникель» – это крупнейший в мире производитель никеля и палладия и один из крупнейших в мире производителей платины и меди. Основные подразделения компании – это Заполярный филиал ПАО «ГМК “Норильский никель”» и АО «Кольская горно-металлургическая компания»85.

    Заходим на официальный сайт компании и находим нужные сведения, которые переносим в наши таблицы.

    Мы видим, что по размеру капитала (собственных средств) ПАО «ГМК “Норильский никель”» не такая крупная компания, как, например, ПАО «Сбербанк России» или ПАО «Газпром». Бухгалтерский баланс компании положительный, то есть сумма активов превышает сумму обязательств. Сумма обязательств, по сравнению с суммой активов, довольно значительна, но особой тревоги не вызывает. Сумма краткосрочных обязательств (которые нужно погасить в течение следующего года) размером в 244 344 млн руб. уже перекрывается суммой имеющихся в кассе и на счетах предприятия денежных средств и их эквивалентов (295 480 млн руб.). Компания прибыльная: в 2015 г. ее чистая прибыль увеличилась на 11,4 % по сравнению с 2014 г. Этих цифр вполне достаточно, чтобы считать ПАО «ГМК “Норильский никель”» надежной и прибыльной компанией и без опаски приобретать ее акции.

    Заполняем вторую таблицу, для того чтобы узнать рыночную стоимость компании.

    Теперь сравним рыночную стоимость ПАО «ГМК “Норильский никель”» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 02.11.16 – 1 455 858 млн руб.

    Основные средства – 465 890 млн руб.

    Денежные средства и их эквиваленты – 295 480 млн руб.

    Капитал (собственные средства) – 164 885 млн руб.

    Как видим, рыночная стоимость компании (1 455 858 млн руб.) более чем в три раза превышает стоимость основных средств компании (465 890 млн руб.), то есть бухгалтерскую стоимость основных производственных мощностей ПАО «ГМК “Норильский никель”». Даже если сравнить рыночную стоимость компании со стоимостью всех ее активов (974 549 млн руб.), куда включены деньги на счетах и в кассе предприятия, дебиторская задолженность (суммы, которые партнеры компании должны ей выплатить), запасы руды и т. д., мы увидим, что рыночная стоимость всех акций компании превышает сумму всех ее активов почти в 1,5 раза.

    А если сравнить рыночную стоимость компании с ее капиталом (собственными средствами), то рыночная стоимость всех акций компании в 8,8 раза окажется выше капитала компании. Все это говорит о том, что акции ПАО «ГМК “Норильский никель”» сильно переоценены. Я считаю, что эти акции по состоянию на начало ноября 2016 г. очень дорогие для покупки. Чтобы подтвердить или опровергнуть мое мнение, предлагаю взглянуть на график их котировок.

    На графике хорошо видно, что очень дешевыми акции ПАО «ГМК “Норильский никель”», как и почти все акции российского фондового рынка, были в конце 2008 г., когда начался мировой финансовый кризис. А самыми дорогими – в конце 2014 г., когда одна акция стоила около 12 000 руб. Как вы помните, тогда произошла сильная девальвация рубля: цена доллара США с 32 руб. взлетела почти до 70 руб. Интересно, как на это отреагировали акции разных компаний. Если цена акций Сбербанка в то время упала со 100 почти до 50 руб., то цена металлургической компании ПАО «ГМК “Норильский никель”», наоборот, достигла своего максимума.

    Те, кто в 2008 г. не испугался кризиса, купил эти акции по 1500–2000 руб. и не стал продавать их до 2016 г., неплохо заработали. Даже не заглядывая в отчеты компании, могу предположить, что в 2008 г. на месторождениях полезных ископаемых, принадлежащих ПАО «ГМК “Норильский никель”», было больше никелевой, палладиевой, платиновой и медной руды, чем в 2016-м. Но по какой-то причине акции компании в 2016 г. стоили в шесть раз дороже, чем в 2008 г.

    По состоянию на 2 ноября 2016 г. одна акция компании стоила 9200 руб. Это не максимальная цена акции, которая, как мы знаем, была около 12 000 руб. Но и акцию по цене 9200 руб. я считаю очень дорогой.

    Вывод: ПАО «ГМК “Норильский никель”» – надежная и прибыльная компания. Но по состоянию на ноябрь 2016 г. ее акции, на наш взгляд, являются дорогими. Наши рекомендации: дождаться, пока они подешевеют, или подыскать другие варианты для инвестиций.

  

  
    11.7. Банк ВТБ (ПАО)

    Группа ВТБ – российская финансовая группа, включающая более 20 кредитных и финансовых компаний, работающих во всех основных сегментах финансового рынка в России и за рубежом. Среди наиболее известных компаний, входящих в группу, можно назвать следующие: ВТБ 24 (ПАО) – один из крупнейших российских банков; ПАО «БМ-Банк» – бывший «Банк Москвы»; ПАО «Почта Банк» – розничный банк, созданный совместно с ФГУП «Почта России»; ООО СК «ВТБ Страхование» – страховая компания; АО НПФ ВТБ Пенсионный фонд – негосударственный пенсионный фонд.

    Основным акционером Группы ВТБ является Российская Федерация, которой в лице Росимущества и Министерства финансов принадлежит 60, 9348 % голосующих акций90.

    Начинаем наш поверхностный анализ компании. Находим на официальном сайте Группы ВТБ нужные сведения и заполняем таблицы.

    Мы видим, что бухгалтерский баланс компании положительный: сумма активов превышает сумму обязательств. Капитал (собственные средства) Банка ВТБ (ПАО) весьма солидный и составляет 1454,1 млрд (1,45 трлн) руб. Компания прибыльная. Радует, но одновременно и немного удивляет, что чистая прибыль Банка ВТБ (ПАО) в 2015 г. (1,7 млрд руб.) более чем в два раза превысила чистую прибыль предыдущего года (0,8 млрд руб.).

    В то же время сложно сказать, является ли чистая прибыль в 1,7 млрд руб. большой или малой для такой крупной компании. Отметим лишь, что эта сумма составляет 0,12 % от суммы капитала (собственных средств) компании (1454,1 млрд руб.).

    Я не уверен, что в учебниках по экономическому анализу кто-либо когда-нибудь делил сумму чистой прибыли на сумму капитала компании и можно ли так делать вообще. Тем не менее попробуем сделать то же самое с аналогичными показателями флагмана российского банковского сектора – ПАО «Сбербанк России».

    Чистая прибыль ПАО «Сбербанк России» в 2015 г. – 222,9 млрд руб. Капитал (собственные средства) Сбербанка на 31 декабря 2015 г. составлял 2375,0 млрд руб. Делим первое число на второе и получаем, что сумма чистой прибыли Сбербанка составляет 9,39 % от суммы капитала (собственных средств) компании, что выглядит несколько лучше, чем цифра 0,12 % у Банка ВТБ (ПАО). Из этого мы можем сделать вывод, что, хотя Банк ВТБ (ПАО) и показывает прибыль, его дела обстоят не так блестяще, как у Сбербанка.

    Но в любом случае Банк ВТБ (ПАО) – это надежная и прибыльная компания с основным акционером в лице государства. Вероятность того, что с ее акциями может случиться нечто очень плохое, невелика.

    Заполняем следующую таблицу, из которой мы узнаем рыночную стоимость компании.

    Обратите внимание на то, что у Банка ВТБ (ПАО) три вида акций: обыкновенные, привилегированные и привилегированные типа А. На бирже торгуются только обыкновенные акции. Поэтому их цена изменяется каждый день.

    100 % привилегированных акций и привилегированных акций типа А принадлежат соответственно Министерству финансов Российской Федерации и Государственной корпорации «Агентство по страхованию вкладов», поэтому их цена не меняется и равна номиналу.

    Теперь сравним рыночную стоимость Банка ВТБ (ПАО), то есть стоимость всех его акций, с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 03.11.16 – 1396,78 млрд руб.

    Основные средства (и земля) – 310,3 млрд руб.

    Денежные средства и краткосрочные активы – 570,7 млрд руб.

    Капитал (собственные средства) – 1454,1 млрд руб.

    Мы видим картину, способную привлечь внимание инвестора. Стоимость всех акций компании – 1396,78 млрд (1,4 трлн) руб. Балансовая стоимость капитала (основных средств) компании – 1454,1 млрд (1,5 трлн) руб. Эти цифры почти совпадают. Акции компании даже слегка недооценены рынком.

    А если опять предположить, что у нас есть возможность купить Группу ВТБ целиком по рыночной цене в 1396,78 млрд руб., то за эти деньги мы приобретем в виде приятного бонуса собственные денежные средства и краткосрочные активы компании на сумму 570,7 млрд руб., по сути, сразу их себе возвращая. А на оставшиеся 826,08 млрд руб. нам достанется компания целиком. Это была бы неплохая сделка.

    Теперь давайте посмотрим, чем нам сможет помочь график котировок акций.

    На графике мы видим, когда можно было считать акцию Банка ВТБ (ПАО) дорогой, а когда – дешевой. Дорогой она была в середине 2007 г., когда ее цена достигала 0,24 руб. (24 коп.). Затем произошло некое серьезное негативное событие, в результате которого к началу 2008 г. ее цена упала вдвое, и акция стала стоить 12 коп. Цена в 24 коп. за акцию уже почти 10 лет остается несбыточной мечтой акционеров Банка ВТБ (ПАО). А затем случился мировой финансовый кризис, и в начале 2009 г. цена акции опустилась к минимуму – до 2 коп. С 2009 по 2011 г. она выросла в пять раз – до 11 коп. Выше этой цены акция уже не поднималась, а с 2011 г. плавно опустилась до 4 коп. к концу 2014 г. Цена в 6,7 коп. (0, 06754 руб.) на начало ноября 2016 г. находилась в среднем диапазоне – ее нельзя назвать ни очень низкой, ни очень высокой. Но акции Банка ВТБ (ПАО) – это хороший товар, ведь Группа ВТБ – крупная и развивающаяся финансовая группа. Не заглядывая в отчетность, могу предположить, что в конце 2016 г. финансовое состояние компании было не намного хуже, чем в середине 2007 г., когда ее акции стоили почти в четыре раза дороже.

    6,7 коп. за акцию Банка ВТБ (ПАО) – вполне достойная цена. Умные инвесторы покупают такие акции по такой цене. А если цена упадет еще ниже, то умный инвестор будет этому только рад и с удовольствием докупит хороший товар.

    Вывод: акции Банка ВТБ (ПАО) по состоянию на начало ноября 2016 года не станут блестящей находкой для инвестора, но это хороший товар по достойной цене. Финансовые результаты компании за 2015 г. хуже, чем у Сбербанка. Но, если бы мне предложили выбирать из акций этих двух компаний, я бы предпочел инвестировать средства в акции Банка ВТБ (ПАО) по той причине, что их цена не завышена.

  

  
    11.8. ПАО «МТС»

    ПАО «МТС» является ведущим телекоммуникационным оператором в России и странах СНГ. Компания входит в десятку крупнейших операторов мира по размеру абонентской базы. МТС и ее дочерние компании оказывают услуги сотовой связи во всех регионах России, а также в Армении, Беларуси, Узбекистане и Туркменистане. Компания предоставляет услуги фиксированной связи и кабельного телевидения во всех федеральных округах России. Среди российских операторов сотовой связи группа МТС – бессменный лидер по абсолютным значениям выручки и другим экономическим показателям99.

    Скачиваем с официального сайта консолидированную финансовую отчетность компании за 2015 г. и заполняем наши таблицы.

    Мы видим, что бухгалтерский баланс компании положительный: сумма активов превышает сумму обязательств. Компания показывает очень неплохую прибыль. Обратите внимание, что сумма чистой прибыли компании за 2015 г. (47 404 млн руб.) составляет 28 % от размера капитала (собственных средств) компании (168 371 млн руб.). Если вы помните, у ПАО «Сбербанк России» в том же году этот показатель составил 9,39 %, а у Банка ВТБ (ПАО) – 0,12 %.

    Представьте, что вы владеете компанией, которая каждый год приносит чистую прибыль в размере 28 % от своей чистой балансовой стоимости. Видимо, очень выгодно владеть такой компанией.

    Даже не заглядывая в финансовые отчеты ПАО «МТС», а зная о ней только по телевизионной рекламе и видя в своем городе множество салонов сотовой связи с вывеской «МТС», можно сказать, что это мощная телекоммуникационная компания, действующая по всей стране. А финансовые отчеты подтверждают, что дела у нее обстоят хорошо. Думаю, многие со мной согласятся, если я назову ПАО «МТС» надежной компанией, в которую можно инвестировать свои деньги.

    Заполняем нашу вторую таблицу, из которой мы узнаем рыночную стоимость компании.

    Мы теперь знаем, какова рыночная стоимость ПАО «МТС». Сравним эту цифру с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 07.11.16 – 441 243 млн руб.

    Основные средства – 302 662 млн руб.

    Денежные средства и их эквиваленты – 33 464 млн руб.

    Капитал (собственные средства) – 168 371 млн руб.

    Чистая прибыль – 47 404 млн руб.

    Как видим, рыночная стоимость компании (441 млрд руб.) в 2,6 раза превышает ее капитал (собственные средства) в размере 168 млрд руб. Также мы видим, что рыночная стоимость компании превышает стоимость ее основных средств (коммуникационное оборудование, сети, базовые станции, здания и т. д.). Следовательно, акции компании переоценены, то есть являются дорогими.

    Но, проводя анализ компании, мы должны не только сравнивать между собой цифры, но и представлять, чем она занимается. Для телекоммуникационной компании особую ценность представляют не провода и вышки сотовой связи, а клиентская база. Прибыль компании приносят клиенты, а не оборудование.

    Чистая прибыль компании в 2015 г. составила 47 млрд руб., или 10,7 % от рыночной стоимости ПАО «МТС». Заметьте, что в 2014 г. чистая прибыль была еще выше. Конечно, купив акции ПАО «МТС», вы не получите 10,7 % в год, но какая-то часть прибыли в виде дивидендов вам достанется.

    Давайте теперь взглянем на график котировок акций.

    По графику можно сказать, когда акции ПАО «МТС» были дорогими. Хорошо видны два пика: в начале 2008 г., когда акция стоила около 375 руб., и в конце 2013 г. – около 340 руб. Так же несложно увидеть, когда эти акции были дешевыми: в конце 2008 г., когда акция стоила около 100 руб., во второй половине 2011 г. – около 175 руб. и в конце 2014 г. – около 170 руб.

    Цена акции на 7 ноября 2016 г. – около 220 руб. Это не очень дешево, но и не очень дорого.

    Вывод: акции ПАО «МТС» – это хороший товар. За ними стоит мощная, развивающаяся компания, которая показывает весомую прибыль. Сравнение рыночной капитализации и чистой бухгалтерской стоимости компании говорит нам о том, что акция дорогая, а график – что акция находится в своем среднем ценовом диапазоне. Поскольку товар хороший, а цена на него не самая высокая, то купить его по такой цене можно. Только, вероятно, не стоит вкладывать в эти акции все средства, поскольку через некоторое время цена на них может стать еще более привлека-тельной.

  

  
    11.9. АК «АЛРОСА» (ПАО)

    Акционерная компания «АЛРОСА» (публичное акционерное общество) – российская государственная горнорудная компания, лидер мировой алмазодобывающей отрасли. Компания занимает первое место в мире по объемам добычи алмазов в каратах, ее доля в мировой добыче по данным за 2015 г. составила более 29 % (в 2014 г. – 25 %). АЛРОСА добывает 95 % всех алмазов Российской Федерации. Компания ведет добычу в Республике Саха (Якутия) и Архангельской области, разрабатывая 11 кимберлитовых трубок и 16 россыпных месторождений. Торговые офисы АЛРОСА расположены в основных мировых центрах торговли алмазами: в Антверпене, Дубае, Гонконге, Нью-Йорке, Лондоне 104.

    Ознакомимся с годовой отчетностью компании за 2015 г. и заполним нашу таблицу.

    Мы видим, что бухгалтерский баланс компании положительный: сумма активов превышает сумму обязательств. Компания в 2015 г. показала чистую прибыль в 32 192 млн руб. Обратите внимание, что сумма чистой прибыли компании за 2014 г. (16 832 млн руб.) взята в круглые скобки. Это означает, что данная величина – отрицательное число, то есть не прибыль, а убыток. Из всех просмотренных нами компаний, акции которых относятся к «голубым фишкам», мы впервые встретили в отчетности отрицательный финансовый показатель.

    Можно предположить, что добыча и продажа алмазов – очень специфическая отрасль, в которой даже крупнейшие предприятия могут иногда нести убытки. Вместе с тем по сравнению с капиталом компании (151, 485 млрд руб.) прибыль за 2015 г. в 32, 192 млрд руб. – весьма внушительная цифра.

    Итак, мы увидели, что АК «АЛРОСА» (ПАО) – солидная компания, акции которой могут быть интересными для инвестирования. Выясним, насколько они дорогие или дешевые в настоящее время. Для этого заполним вторую нашу таблицу.

    Сравним рыночную стоимость компании «АЛРОСА» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 07.11.16 – 601 055 млн руб.

    Активы (всего) – 435 065 млн руб.

    Основные средства – 283 963 млн руб.

    Денежные средства и их эквиваленты – 20 503 млн руб.

    Капитал (собственные средства) – 151 485 млн руб.

    Как видим, рыночная стоимость АК «АЛРОСА» (ПАО) в размере 601 млрд руб. почти в четыре раза превышает капитал компании в размере 151 млрд руб. Опять на минуту представим, что мы можем купить компанию «АЛРОСА». Допустим, что, забыв про ее долги и обязательства, приобретем за 601 млрд руб.:

    • основные средства – здания, земля, машины и оборудование, транспорт, лицензии на разработку алмазных месторождений, сделанные компанией инвестиции;

    • запасы компании;

    • торговую и прочую дебиторскую задолженность (задолженность партнеров перед компанией);

    • собственные деньги в кассе и на счетах и т. д.

    Бухгалтерская стоимость всех этих активов составляет лишь 435 млрд руб. Не очень выгодно за 601 млрд руб. покупать имущество, которое стоит 435 млрд. А еще за эти деньги мы приобретаем обязательства компании на сумму 283,6 млрд руб.

    Из этого я делаю вывод, что акции компании по состоянию на ноябрь 2016 г. являются дорогими. Но будет очень полезно вдобавок взглянуть на график котировок акций.

    График котировок акций АК «АЛРОСА» (ПАО) за 2012–2016 гг.108

    В нашем распоряжении имеется график котировок лишь за последние пять лет – с конца 2011-го по ноябрь 2016 г. И мы хорошо видим, что цена акций компании «АЛРОСА» во второй половине 2016 г. в диапазоне 75–90 руб. – максимальная за последние пять лет. Дешевыми эти акции можно было считать с начала 2012-го по 2015 г. в диапазоне 25–40 руб. Покупать акции по цене 81 руб., по которой они продавались в ноябре 2016 г., я бы не стал.

    Вывод: акционерная компания «АЛРОСА» – это солидная, прибыльная компания. Несомненно, ее акции заслуживают внимания. Но цену, по которой они торговались на рынке по состоянию на начало ноября 2016 г., я считаю высокой. Наши рекомендации – дождаться падения акций или подыскать другие варианты для инвестиций.

  

  
    11.10. «Голубые фишки»: подведем итоги

    Мы познакомились с некоторыми из «голубых фишек» – самых популярных и самых надежных акций на российском фондовом рынке. Они хорошо известны всем участникам биржевой торговли. Их покупают и продают большинство биржевых игроков. Начинающим инвесторам первые несколько лет лучше иметь дело с такими акциями. Они могут упасть или вырасти в цене, но вероятность того, что с их эмитентами (компаниями, разместившими акции на бирже) может случиться нечто очень плохое, невелика.

    Рынок акций остается рынком. Разрекламированные товары покупают больше. Если акции компании находятся в списке «голубых фишек», – это отличная реклама. Но может оказаться так, что на бирже продается хороший товар (акции прибыльной компании, не входящие в список «голубых фишек»), который пока не получил широкой рекламы и поэтому мало известен. Такие акции часто продаются дешево, и на них можно неплохо заработать. С некоторыми из них мы познакомимся в следующей главе книги.

  

  
    12.1. Акции не из списка «голубых фишек»

    Наша книга носит ознакомительный характер. Поэтому в целях расширения финансового кругозора предлагаю продолжить знакомство с российским рынком акций. Для разнообразия я отобрал несколько компаний из разных секторов экономики.

    Первый сектор назовем условно – добывающая отрасль. К ней мы относим компании, занимающиеся добычей полезных ископаемых. Из них отберем три:

    • ПАО «Мечел»;

    • ПАО «Полюс»;

    • ПАО «Распадская».

    Второй сектор назовем условно – производство. К нему отнесем компании, производящие какую-либо продукцию. Из них отберем три:

    • ПАО «АВТОВАЗ»;

    • ОАО «Красный Октябрь»;

    • ПАО «Корпорация “Иркут”».

    Третий сектор назовем условно – розничная торговля и услуги. К этой отрасли отнесем компании, занятые в розничной торговле различными товарами и оказании услуг. Из них отберем три:

    • ПАО «Аптечная сеть 36,6»;

    • ПАО «Аэрофлот»;

    • ПАО «М. видео».

    Четвертый сектор назовем условно – электроэнергетика. К ней отнесем компании, занятые в сфере производства и продажи электроэнергии. Из них отберем три:

    • ПАО «Ленэнерго»;

    • ПАО «МРСК Центра»;

    • ПАО «РусГидро».

    Возможно, некоторые из этих компаний вам известны, а о каких-то вы слышите впервые. В поисках хороших и дешевых акций продолжим проводить наш поверхностный экономический анализ российских эмитентов. Для того чтобы принять решение о покупке акций, мы по-прежнему хотим найти ответы на два вопроса. Первый: надежная ли это компания? Второй: насколько дешевы ее акции, чтобы их покупать?

    Необходимо понимать, что, когда мы рассматривали покупку «голубых фишек», на наш первый вопрос уже был готов положительный ответ. Тот факт, что Московская Биржа включила акцию в список «голубых фишек», означает, что компания очень крупная, надежная и получает стабильные финансовые результаты.

    Когда же мы уходим в свободный поиск акций, то берем на себя дополнительные риски. Поэтому нужно более подробно изучить компанию, чтобы принять решение о покупке ее акций. Необходимо выяснить, чем занимается компания, насколько она велика и насколько конкурентоспособны ее продукция или оказываемые ею услуги, каковы перспективы ее развития и шансы, что она будет существовать через пять или десять лет. Только получив удовлетворительные ответы на эти вопросы, смотрите на цену. Продавать свои акции на бирже может любая мало-мальски крупная компания, в том числе с не самым лучшим финансовым положением. Купив акции плохой компании, можно потерять все вложенные деньги, и потребовать их назад вы уже не сможете.

    В то же время на акциях компаний, которые пока мало известны широкому кругу биржевых покупателей, можно хорошо заработать. Пролистайте эту книгу назад и найдите график котировок акций ПАО «Магнит». В 2008 г. они не входили в список «голубых фишек», и акция стоила около 1000 руб. В то время немногие всерьез воспринимали эту сеть продуктовых магазинов. Но тот инвестор, кто тогда оценил перспективы развития компании и рискнул купить некое количество ее акций, в итоге удачно вложил свои деньги. Его риск был оправданным, ведь инвестор видел финансовую отчетность компании с хорошей прибылью. Видел, что компания зарабатывает достаточно денег, чтобы открывать новые и новые магазины сначала в Краснодарском крае, а потом и в других регионах. В конце 2016 г. акция компании стоила уже более 10 000 руб.

    Игра на бирже не является точной наукой. Невозможно сложить воедино все показатели финансовой отчетности и учесть все экономические и биржевые факторы, способные повлиять на цену акции в будущем. Будь такое возможным, все данные давно были бы занесены в компьютер, который выдал бы точный рецепт, когда и какие акции нужно покупать, а когда – продавать. Этот компьютер, а точнее, владелец этой компьютерной программы за короткое время стал бы самым богатым человеком на планете. Но такого не происходит и, думаю, не произойдет.

    Мы можем лишь оценивать шансы. У компании с большими долгами, которая выпускает некачественную продукцию, видимо, меньше шансов достигнуть успеха, чем у ее конкурента с устойчивым финансовым положением и продукцией, пользующейся спросом на рынке. Поэтому мы будем учиться находить хорошие компании с недооцененными акциями и постараемся заработать на своих находках.

    Итак, начинаем знакомиться с новыми для нас российскими компаниями и их акциями.

  

  
    12.2. ПАО «Мечел»

    ПАО «Мечел» – одна из ведущих мировых компаний в горнодобывающей и металлургической отраслях. В нее входят производственные предприятия в 11 регионах России, а также в Литве и на Украине.

    «Мечел» объединяет более 20 промышленных предприятий, производителей угля, железной руды, стали, проката, ферросплавов, тепловой и электрической энергии. Все предприятия работают в единой производственной цепочке: от добычи сырья до продукции с высокой добавленной стоимостью. В состав холдинга также входят три торговых порта, собственные транспортные операторы, сбытовые и сервисные сети. Продукция «Мечела» реализуется на российском и зарубежных рынках. В компании трудится 66 000 человек.

    У «Мечела» четыре основных направления деятельности: горная добыча, металлургия, энергетика и логистика.

    1. Горная добыча

    Предприятия горнодобывающего сегмента ПАО «Мечел» занимаются производством и продажей железорудного концентрата, концентрата коксующегося угля, антрацитов и кокса, которые являются основными видами сырья для производства стали, а также производством и продажей энергетического угля. В состав горнодобывающего сегмента «Мечела» входят следующие предприятия:

    • «Южный Кузбасс» – ведет добычу, переработку и обогащение коксующегося и энергетического угля.

    • «Якутуголь» – одна из крупнейших угледобывающих компаний России. В ее состав входят четыре горных предприятия: разрез «Нерюнгринский», разрез «Эльгинский», разрез «Кангаласский» и шахта «Джебарики-Хая», а также обогатительная фабрика «Нерюнгринская».

    • Эльгинский угольный комплекс – одно из крупнейших в мире неразработанных месторождений коксующихся углей, запасы которого составляют около 2,2 млрд тонн.

    • Коршуновский горно-обогатительный комбинат – промышленный комплекс по добыче и обогащению железной руды, одно из самых больших железорудных горно-обогатительных предприятий России.

    • Московский коксогазовый завод – предприятие по производству кокса, бензола, каменноугольной смолы.

    • «Мечел-Кокс» – предприятие по производству коксохимической продукции.

    2. Металлургия

    Деятельность «Мечела» в металлургическом направлении бизнеса охватывает производство сортового проката из углеродистой и специальной стали, плоского проката из нержавеющей стали, фасонного проката, других видов металлопродукции. В состав металлургического сегмента «Мечела» входят следующие компании:

    • Челябинский металлургический комбинат – одно из крупнейших в России предприятий полного металлургического цикла по выпуску качественных и высококачественных сталей.

    • Белорецкий металлургический комбинат – выпускает стальную проволоку из качественных марок сталей – углеродистых, легированных и нержавеющих, стальные канаты различных конструкций без покрытия и оцинкованных, ленту различных размеров и сечений, гвозди.

    • «Ижсталь» – крупнейшее металлургическое предприятие Удмуртии, одна из ведущих российских компаний по производству специальных марок стали и нержавеющего сортового проката.

    • «Уральская кузница» – крупнейший в России производитель штампованной продукции из специальных сталей и сплавов.

    • Донецкий электрометаллургический завод – одно из самых современных металлургических предприятий Украины.

    • Вяртсильский метизный завод – одно из старейших предприятий по производству метизной продукции на Северо-Западе России.

    • «Мечел Нямунас» (Литва, г. Каунас) – предприятие, производящее проволоку, стальную фибру, предназначенную для усиления цементной смеси и бетона, гвозди и сетку.

    • Братский завод ферросплавов – современное высокоэффективное предприятие, выпускающее высокопроцентный ферросилиций.

    • Южно-Уральский никелевый комбинат – одно из крупнейших предприятий цветной металлургии в России.

    • Каслинский завод архитектурно-художественного литья – производит изделия из чугунного литья, сохраняет традиции литейного дела XVIII–XIX вв., которые используются наравне с современными технологиями.

    3. Энергетика

    Предприятия энергетического направления «Мечела» производят электрическую и тепловую энергию как для удовлетворения потребностей Группы «Мечел», так и для реализации энергоресурсов на свободном рынке.

    В энергетический сегмент «Мечела» входят следующие компании: ООО «Мечел-Энерго», ОАО «Южно-Кузбасская ГРЭС», ОАО «Кузбассэнергосбыт».

    4. Логистика

    В состав логистического сектора ПАО «Мечел» входят два морских и один речной порт, а также транспортные операторы:

    • ООО «Мечел-Транс» – компания, которая специализируется на перевозках грузов железнодорожным, автомобильным и водным транспортом, а также оказывает транспортно-экспедиторские услуги. Основной деятельностью компании является организация внутрироссийских и экспортно-импортных перевозок.

    • ООО «Мечел-Транс Авто» – современное предприятие, которое осуществляет транспортно-экспедиционное обслуживание автомобильным транспортом как Группы «Мечел», так и сторонних компаний.

    • Морской торговый порт Посьет (Приморский край) – находится в Японском море, специализируется на перегрузке угля.

    • ООО «Порт Мечел-Темрюк» (Краснодарский край) – находится в Азовском море.

    • Порт Камбарка (Удмуртская Республика) – один из крупнейших в Камском речном бассейне. В порту осуществляется перегрузка металлопродукции, угля, песка, щебня, бутового камня, леса и других грузов109.

    Я не пожалел места, чтобы подробно переписать информацию о ПАО «Мечел» с официального сайта компании. Как видите, она крупная и объединяет множество предприятий. А теперь действуем по нашей схеме: находим на сайте годовую отчетность компании и заполняем таблицы.

    Обратите внимание, что теперь мы анализируем компании, которые не являются «голубыми фишками». За нас уже никто не подумает, и решение о том, насколько надежна компания, принимать только нам. Поэтому имеет смысл более внимательно изучать финансовую отчетность компании, в связи с чем мы расширили таблицу, добавив в нее несколько новых строк.

    Во-первых, разделили активы компании на оборотные и внеоборотные.

    Оборотные активы тратятся или потребляются в процессе производства. К ним относятся денежные средства и их эквиваленты, торговая и прочая дебиторская задолженность (еще не полученные деньги за проданные товары или оказанные услуги), товарно-материальные запасы и иные активы.

    Внеоборотные активы используются в процессе производства, но при этом не расходуются. К ним относятся основные средства, лицензии на добычу полезных ископаемых (для добывающих компаний) и иные активы.

    Даже по нескольким цифрам бухгалтерского баланса видно, что финансовое положение компании тяжелое. Напомню, что в круглые скобки в бухгалтерской отчетности заключаются отрицательные значения. По итогам 2015 г. убыток компании составил 114 628 млн руб. Капитал (собственные средства) компании равняется сумме всех активов за вычетом всех обязательств. Сумма обязательств компании (603 926 млн руб.) превышает сумму активов (342 072 млн руб.) на 261 854 млн руб., то есть на эту сумму капитал (собственные средства) ПАО «Мечел» по состоянию на 31 декабря 2015 г. ушел в минус. Заметим, что годом раньше этот показатель был лучше и составлял минус 146 млрд руб.

    Обратим внимание на то, что размер краткосрочных обязательств составляет 580,5 млрд руб. Это означает, что такую сумму компания должна выплатить кредиторам до конца следующего 2016 г. Заглянем еще раз в годовую отчетность компании и увидим, что сумма выручки компании за 2015 г. составляет всего 253,1 млрд руб. Даже если предположить, что в 2016 г. у компании будет такая же выручка, а также допустить невозможное: ей не надо будет платить зарплату сотрудникам и налоги, а всю продукцию в 2016 г. она произведет, не затратив ни рубля, то даже в этом случае выручки компании хватит, чтобы погасить лишь половину краткосрочных обязательств.

    Рассмотрим ситуацию под другим углом. Допустим, нам удалось продать компанию по бухгалтерской стоимости всех ее активов – за 342 млрд руб. Этих денег не хватит, чтобы погасить все ее долги – 603,9 млрд руб.

    Даже наш поверхностный экономический анализ говорит о том, что финансовые дела компании очень плохи. Сложно предсказать, что будет с ПАО «Мечел» в дальнейшем. Назвать компанию надежной трудно. Нам, начинающим инвесторам, уж точно следует держаться от ее акций подальше. Тем не менее продолжим наш разбор и выясним рыночную стоимость компании.

    Теперь давайте сравним рыночную стоимость ПАО «Мечел» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 15.11.16 – 109 097 млн руб.

    Активы (всего) – 342 072 млн руб.

    Основные средства – 215 844 млн руб.

    Денежные средства и их эквиваленты – 3079 млн руб.

    Капитал (собственные средства) – (261 854) млн руб.

    Мы видим, что акции компании дешевые. Рыночная стоимость всех акций ПАО «Мечел» – 109 млрд руб., тогда как балансовая стоимость всех активов компании в 3,1 раза больше – 342 млрд руб. Даже балансовая стоимость основных средств (заводы, порты, угольные шахты и разрезы, транспорт, прокатные станы, электростанции и т. д.) составляет 215,8 млрд руб., что почти в два раза превышает стоимость всех акций компании. Если бы не огромные долги компании, акции ПАО «Мечел» по такой цене были бы весьма привлекательны для покупки.

    Взглянем на график котировок акций.

    На графике мы видим, что дорогими акции ПАО «Мечел» были в 2010 –2011 гг., когда они стоили 700 –900 руб. В 2011 г. у компании начались серьезные финансовые проблемы и ее акции стали сильно падать в цене. Мало кто хотел с ними связываться. С конца 2013-го по октябрь 2016 г. акции были очень дешевыми и стоили меньше 90 руб., а в конце 2014 г. их стоимость упала ниже 25 руб.

    Во второй половине 2016 г. в делах компании появились изменения к лучшему. Руководству ПАО «Мечел» удалось договориться с кредиторами, крупнейшими российскими банками, о реструктуризации долгов. Если отразить реструктуризацию в бухгалтерском балансе, то некоторые краткосрочные обязательства превратились в долгосрочные. Ранее сроки уплаты по ним истекали в течение одного года, а после реструктуризации были перенесены на более поздний период. Также на мировом рынке резко возросли цены на кокс и другое сырье – основную продукцию ПАО «Мечел», что дало возможность компании впервые за последнее время показать чистую прибыль в отчетности за девять месяцев 2016 г. Эти положительные новости немедленно отразились на цене акций: буквально за два месяца она выросла почти втрое. Но даже после троекратного роста при цене 211 руб. за штуку акции все еще остаются дешевыми. От их покупки по такой цене останавливает только одно – по-прежнему тяжелое финансовое положение компании, обусловленное ее огромными долгами.

    Вывод: ПАО «Мечел» – крупная компания, находящаяся в финансовом кризисе. Как минимум два года подряд она несет крупные убытки. Сумма ее обязательств в 1,7 раза превышает стоимость активов. Назвать компанию надежной и, следовательно, привлекательной для инвестиций крайне затруднительно. По этой причине акции компании очень дешевы и продаются на бирже по бросовой цене. При торговле очень дешевым товаром, каковым в данный момент являются акции ПАО «Мечел», появляется возможность хорошо заработать. Именно это акции продемонстрировали, подорожав втрое за два месяца. Но такие всплески цены не должны сбивать с толку инвесторов. Да, на бирже бывает возможность купить акции очень дешево, а продать чуть дороже, заработав на разнице. Но это исключение, а не правило. Покупать акции только потому, что они дешевые, не очень разумно. Можно потерять все деньги. Всегда надо смотреть, что покупаешь.

    Акции ПАО «Мечел» – это дешевый товар не самого лучшего качества. Ведь огромные долги компании никуда не делись, просто их уплата отложена на более долгий срок. Поэтому мы не рекомендуем покупать эти акции, по крайней мере до того времени, когда компания начнет демонстрировать уверенную динамику финансового оздоровления.

  

  
    12.3. ПАО «Полюс»

    ПАО «Полюс» – крупнейший производитель золота в России. Компания обладает четвертыми по величине запасами золота в мире. Основные ее предприятия расположены в Красноярском крае, Иркутской и Магаданской областях, а также в Республике Саха (Якутия) и включают пять действующих рудников, золотоносные россыпи и ряд проектов в стадии строительства и развития.

    К действующим активам компании относятся:

    • Рудник «Олимпиада» – открытый карьер. Находится в Красноярском крае. В 2015 г. на руднике было добыто 760 100 унций (23 641 кг) золота. Это крупнейшее предприятие ПАО «Полюс». Число сотрудников – 3163.

    • Рудник «Благодатное» – открытый карьер. Находится в Красноярском крае. В 2015 г. на руднике было добыто 427 600 унций (13 300 кг) золота. Число сотрудников – 1986.

    • Рудник «Титимухта» – открытый карьер. Находится в Красноярском крае. В 2015 г. на руднике было добыто 102 300 унций (3182 кг) золота. Число сотрудников – 561.

    • Рудник «Вернинское» – открытый карьер. Находится в Иркутской области. В 2015 г. на руднике было добыто 161 100 унций (5011 кг) золота. Число сотрудников – 1623.

    • Рудник «Куранах» – открытый карьер. Находится в Республике Саха (Якутия). В 2015 г. на руднике было добыто 144 700 унций (4501 кг) золота. Число сотрудников – 1844.

    • Золотоносные россыпи, находящиеся в Бодайбинском районе Иркутской области. В 2015 г. в результате их разработки было добыто 168 200 унций (5232 кг) золота. Число сотрудников – 2522.

    Итого в 2015 г. на действующих предприятиях ПАО «Полюс» было добыто около 54,86 тонны золота. Также компания имеет ряд разрабатываемых и геологоразведочных проектов116.

    Мы получили общее представление о ПАО «Полюс». Компания довольно крупная. К тому же ее продукция имеет стратегическое значение для нашей страны. Было бы очень интересно ознакомиться с финансовым положением компании.

    Мы видим, что имеем дело с компанией, которая в финансовом отношении крепко стоит на ногах. Сумма ее активов (372,4 млрд руб.) значительно превышает сумму обязательств (223,2 млрд руб.). Одних только денежных средств и их эквивалентов, имеющихся на счетах и в кассе предприятия на 31 декабря 2015 г. (133 млрд руб.), хватит, чтобы погасить все краткосрочные обязательства и половину долгосрочных обязательств компании. Компания в 2015 г. показала прибыль в 62 млрд руб., хотя 2014 г. завершила с убытком в 22 млрд руб.

    Можно сделать вывод, что ПАО «Полюс» – надежная компания с хорошими финансовыми показателями. Ее акции могут быть очень интересными для инвестирования. Остается разобраться с их ценой.

    Сравним рыночную стоимость ПАО «Полюс» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 16.11.16 – 848 103 млн руб.

    Активы (всего) – 372 423 млн руб.

    Основные средства – 147 501 млн руб.

    Денежные средства и их эквиваленты – 133 024 млн руб.

    Капитал (собственные средства) – 149 206 млн руб.

    Рыночная стоимость компании более чем в два раза превышает балансовую стоимость всех ее активов и более чем в пять раз – размер капитала (собственных средств). Компания очень хороша, но акции ее дороговаты. Чтобы убедиться в этом, взглянем на график.

    Какие прекрасные акции! Тот, кто купил их в период с мая по сентябрь 2014 г., когда они стоили около 500 руб., всего за два года увеличил свой капитал почти в девять раз! Такое бывает нечасто.

    Но по состоянию на 16 ноября 2016 г., когда мы пишем эту книгу, акции ПАО «Полюс» уже не такие прекрасные по цене, как два года назад. Возможно, существует шанс, что они вырастут еще в девять раз, но я считаю это маловероятным. Акции переоценены. Так дорого, как в 2016 г., они не стоили никогда. Судя по графику, акции можно было считать дешевыми, когда они стоили ниже 1200 руб.

    Вывод: ПАО «Полюс» – надежная компания с хорошими финансовыми показателями. Ее акции – отличное средство для инвестиций, но не по цене около 4450 руб. Я считаю такую цену слишком высокой для этих акций. Наши рекомендации: выждать, когда цена акции по каким-то причинам упадет как минимум втрое, или подыскать другие акции для инвестиций.

  

  
    12.4. ПАО «Распадская»

    ПАО «Распадская», созданное в 1973 г., является одной из крупнейших угольных компаний России. Это единый производственно-территориальный комплекс по добыче и обогащению угля, расположенный в Кемеровской области Российской Федерации. 100 % продукции, производимой ПАО «Распадская», – коксующийся уголь. Компания имеет лицензии на ведение горных работ на территории обширного угольного месторождения в Кузнецком угольном бассейне, который обеспечивает три четверти добычи коксующегося угля в России.

    Компания объединяет группу предприятий, включающую:

    • шахту «Распадская», в которой отрабатываются четыре подземных выработки угля. Это крупнейшая шахта компании и крупнейшая подземная шахта в России;

    • ОАО «МУК-96» – шахту, в которой отрабатывается одна подземная выработка угля;

    • ЗАО «Разрез Распадский» – шахту открытой добычи, в которой используется система глубокой разработки пластов;

    • ЗАО «Распадская Коксовая» – строящуюся шахту, которая будет добывать подземным способом уголь ценных марок;

    • ЗАО «ОФ “Распадская”» – современную обогатительную фабрику;

    • пять предприятий транспортной и производственной инфраструктуры, а также компанию по продажам и маркетингу и управляющую компанию.

    ПАО «Распадская» – один из ведущих поставщиков угольной продукции на крупнейшие российские металлургические предприятия – ММК (Магнитогорский металлургический комбинат), НЛМК (Новолипецкий металлургический комбинат) и предприятия «Евраз Груп».

    Компания осуществляет экспорт производимой продукции на Украину и в страны Восточной Европы (Румынию, Венгрию, Болгарию), а также изучает перспективы выхода на рынки Азиатско-Тихоокеанского региона, включая Японию, Южную Корею и Индию122.

    Как видим, ПАО «Распадская» – довольно крупная компания. Поскольку ее основная продукция – коксующийся уголь, ПАО «Распадская» является прямым конкурентом ПАО «Мечел», с которым мы уже знакомы. Интересно будет сравнить их финансовое положение.

    Первое, что бросается в глаза, – компания два года подряд показывала убытки. Но в 2015 г. убыток (8443 млн руб.) был меньше, чем в 2014 г. (13 283 млн руб.). Для справки сообщу, что в 2014 и 2015 гг. мировые цены на коксующийся уголь были минимальными начиная с 2008 г. Учитывая, что коксующийся уголь – единственная продукция ПАО «Распадская», возьмем на заметку, что компания очень зависит от мировых цен на это сырье, и ее убытки в данный период вполне объяснимы.

    Вместе с тем финансовое положение компании устойчивое. Размеры активов (64 687 млн руб.) превышают размеры обязательств (57 241 млн руб.). Долговая нагрузка увеличилась по сравнению с предыдущим годом, но не является чрезмерной. Сумма краткосрочных обязательств (18 101 млн руб.) перекрывается размером оборотных активов (20 327 млн руб.), не говоря уже о том, что в 2016 г. поступит еще выручка от продажи продукции и часть ее также будет потрачена на погашение обязательств.

    Итак, мы имеем дело с компанией, имеющей неплохие финансовые показатели, но испытывающей трудности, возможно связанные с низкими мировыми ценами на сырье. Если сравнивать финансовое положение ПАО «Распадская» и ПАО «Мечел», то последнее находится в гораздо худшем положении. Акции ПАО «Распадская» могут представлять интерес для инвесторов в зависимости от их рыночной цены.

    Сравним рыночную стоимость ПАО «Распадская» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 16.11.16 – 49 920 млн руб.

    Активы (всего) – 64 687 млн руб.

    Основные средства – 36 359 млн руб.

    Денежные средства и их эквиваленты – 3467 млн руб.

    Капитал (собственные средства) – 7446 млн руб.

    Если опять на минуту представить, что у нас есть возможность купить ПАО «Распадская» целиком по рыночной цене 49,9 млрд руб., то за эти деньги мы приобретем компанию, у которой балансовая стоимость всех ее активов составляет 64,7 млрд руб. Правда, за эти деньги мы покупаем и все долги предприятия на сумму 57,2 млрд руб. Разница между активами и обязательствами компании, то есть капитал (собственные средства), составляет 7,4 млрд руб. Сделка получается не очень выгодной. Рыночная цена акций превышает капитал компании в 6,7 раза. На мой взгляд, акции дороговаты. Посмотрим на график.

    На графике видно, что цена акции в 70,99 руб. не самая высокая исторически. Дорогими акции ПАО «Распадская» были, когда их цена превышала 200 руб., а очень дешевыми – в конце 2008-го, в середине 2014-го и в начале 2016 г., когда их цена падала ниже 30 руб. Как видим, повышение мировых цен на коксующийся уголь, которое положительно повлияло на цену акций ПАО «Мечел», аналогично отразилось и на цене акций ПАО «Распадская». С мая по ноябрь 2016 г. они выросли в цене почти в три раза!

    Вывод: ПАО «Распадская» может заинтересовать инвестора. В настоящее время компания переживает не лучшие времена. Как мы видели, два года подряд она работает с убытком. Одной из причин тому является неблагоприятная внешнеэкономическая ситуация. Вместе с тем, даже несмотря на это, компания сохранила устойчивое финансовое положение, сумев не обременить себя непосильной долговой нагрузкой, как это произошло с ПАО «Мечел». Если компания смогла сохранить экономическую устойчивость в неблагоприятные времена, можно предположить, что в более благоприятные периоды сумеет продемонстрировать впечатляющие финансовые результаты.

    Но я бы не стал покупать акции ПАО «Распадская» после трехкратного роста. Мне кажется, этот поезд уже ушел и не стоит пытаться на него вскочить. Компания, безусловно, заслуживает интереса инвесторов, но, возможно, будет целесообразно вернуться к ней через год или через два.

  

  
    12.5. ПАО «АВТОВАЗ»

    ПАО «АВТОВАЗ» в особом представлении для жителей Российской Федерации не нуждается. Тем не менее не будем делать исключения и коротко расскажем и об этой компании.

    Основной деятельностью ПАО «АВТОВАЗ» и его дочерних обществ является производство и реализация легковых автомобилей. Компания владеет одним из крупнейших автозаводов в мире. Основные производственные мощности расположены в городах Тольятти и Ижевске. Компания располагает сетью предприятий сбыта и технического обслуживания автомобилей, охватывающей все регионы Российской Федерации, страны СНГ и ряд других стран.

    ПАО «АВТОВАЗ» выпускает по полному циклу автомобили под четырьмя брендами (LADA, Renault, Nissan и Datsun). Во втором полугодии 2015 г. компания начала производство новых моделей автомобилей бренда LADA: LADA Vesta и LADA XRAY. По состоянию на конец 2016 г. автомобили LADA представлены семью основными моделями в различных модификациях. На долю продукции компании приходится примерно 20 % рынка легковых автомобилей России.

    С 2013 г. 74,51 % всего акционерного капитала ПАО «АВТОВАЗ» принадлежит предприятию Alliance Rostec Auto B. V. На 31 декабря 2015 г. 50 % минус одна акция его акционерного капитала принадлежит международной автомобилестроительной компании Renault s. a.s., 32,87 % – российской госкорпорации «Ростех» и 17,13 % – международной автомобилестроительной компании Nissan International Holding B. V. Это означает, что основными акционерами и владельцами ПАО «АВТОВАЗ» являются иностранные автомобилестроительные компании. По состоянию на ноябрь 2016 г. из 15 членов совета директоров ПАО «АВТОВАЗ» восемь, включая президента компании, являются топ-менеджерами Renault Group и Nissan Motor Co, Ltd128.

    Ознакомимся с финансовым положением компании.

    По цифрам бухгалтерского отчета видно, что финансовые дела ПАО «АВТОВАЗ» оставляют желать лучшего. Компания два года подряд работает с большими убытками, причем в 2015 г. их размер (73,85 млрд руб.) почти втрое превысил размер убытков в 2014 г. (25,05 млрд руб.). У компании значительные долги, выросшие на треть по сравнению с предыдущим годом. Сумма всех обязательств превышает сумму всех активов на 38,7 млрд руб. Размер краткосрочных обязательств – 115,3 млрд руб. Их необходимо погасить в 2016 г. В то же время размер оборотных активов, то есть тех активов, чью большую часть можно обратить в деньги и направить на погашение обязательств, составляет менее половины этой суммы (47,5 млрд руб.). Возможно, это не является критичным фактором, поскольку в 2016 г. часть долгов будет погашаться из выручки за год, но долговая нагрузка компании довольно значительная. Не будем забывать, что во второй половине 2015 г. компания начала выпуск двух качественно новых моделей автомобилей LADA Vesta и LADA XRAY, что потребовало больших капиталовложений и повлекло за собой увеличение размера обязательств.

    Оценим рыночную капитализацию автопроизводителя.

    Сравним рыночную стоимость ПАО «АВТОВАЗ» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 17.11.16 – 19 739 млн руб.

    Активы (всего) – 135 273 млн руб.

    Основные средства – 54 707 млн руб.

    Денежные средства и их эквиваленты – 4987 млн руб.

    Капитал (собственные средства) – (38 727) млн руб.

    Если забыть про значительные долги компании, то акции ПАО «АВТОВАЗ» по состоянию на 17 ноября 2016 г. можно признать дешевыми. Давайте опять на минуту представим, что у нас есть возможность купить автоконцерн целиком по рыночной цене, то есть за 19,7 млрд руб. За эти деньги приобретаем компанию с балансовой стоимостью активов в размере 135,3 млрд руб., то есть почти в 6,5 раза больше, чем мы за нее заплатили. Одна только стоимость цехов, сборочных линий, станков и другого оборудования (основные средства) составляет 54,7 млрд руб. Но есть и другая сторона медали – мы покупаем и долги на 174 млрд руб., из которых 115,3 млрд обязаны выплатить в течение одного года. Так что покупку не назовешь выгодной.

    Ознакомимся с графиком котировок акций.

    На графике хорошо видны два пика, когда акции ПАО «АВТОВАЗ» были дорогими. Это первая половина 2008 г., когда акции торговались по цене 40–50 руб., и конец 2010 – начало 2011 г., когда акции торговались по цене 30–38 руб. Со второй половины 2013 г. до настоящего времени (ноябрь 2016 г.) акции торгуются в диапазоне от 6 до 13 руб., то есть они очень дешевые. Это хорошее время для их покупки.

    Вывод: несмотря на неважные финансовые показатели, ПАО «АВТОВАЗ» не производит впечатления умирающей компании. Напротив, она активно развивается, оптимизирует производство, создает новые современные модели автомобилей, агрессивно борется за свою долю рынка, хотя и с большими затратами. В связи с глубокой модернизацией производства компания испытывает значительные, но, по моему мнению, некритические финансовые трудности. Также негативное влияние оказывает общий спад в отечественной экономике в 2014–2015 гг., приведший к падению спроса на российском автомобильном рынке.

    По состоянию на ноябрь 2016 г. акции компании дешевые. Можно с большой долей уверенности предполагать, что по мере преодоления спада в российской экономике на отечественном рынке возрастет спрос на автомобили, в том числе на продукцию ПАО «АВТОВАЗ». Это может вызвать существенное улучшение финансовых показателей компании, что повлечет за собой значительный рост ее акций. Если уж ПАО «АВТОВАЗ» заинтересовало крупных иностранных инвесторов, имеющих опыт в производстве автомобилей и готовых вкладывать в развитие компании большие суммы, то, возможно, есть смысл присмотреться к ее акциям и нам, частным инвесторам. На мой взгляд, акции ПАО «АВТОВАЗ» по цене 9–10 руб. могут быть интересным инструментом для долговременных инвестиций.

  

  
    12.6. ОАО «Красный Октябрь»

    Полное название компании – Открытое акционерное общество «Московская кондитерская фабрика “Красный Октябрь”». Не следует думать, что продавать свои акции на бирже имеют право исключительно огромные корпорации, торгующие нефтью, газом, алмазами и другими полезными ископаемыми, либо крупнейшие банки страны. Производство и продажа шоколадок и других кондитерских изделий также могут быть прибыльным бизнесом, долю в котором люди хотят приобрести, покупая на бирже акции. Вспомните продукцию американской компании Mars – известные на весь мир шоколадные батончики Snickers и Mars.

    Основная продукция ОАО «Красный Октябрь» – кондитерские изделия. Компания производит в большом ассортименте шоколад, конфеты в коробках, весовые конфеты, карамель, ирис, вафли и вафельные торты. Один из наиболее известных брендов компании – шоколад «Аленка», который можно найти практически в любом российском продуктовом магазине.

    Поинтересуемся финансовым положением компании.

    Мы видим бухгалтерскую отчетность компании, у которой совсем неплохо идут дела. Во-первых, ее прибыль в 2015 г. составила 917, 798 млн руб. Для кондитерской фабрики почти миллиард рублей годовой прибыли – очень хороший результат. По сравнению с 2014 г. компании удалось увеличить прибыль более чем в два раза. Сумма всех ее активов (14, 033 млрд руб.) более чем в два раза превышает сумму всех обязательств (6, 112 млрд руб.). Размер капитала (собственных средств) – 7, 921 млрд руб. Размер оборотных активов (6, 998 млрд руб.) превышает размер не только краткосрочных обязательств (4, 690 млрд руб.), но и всех обязательств компании. Это говорит о том, что ОАО «Красный Октябрь» очень уверенно себя чувствует в финансовом плане.

    Своими экономическими результатами компания уже может вызвать интерес у инвестора. Но сначала неплохо узнать, какова рыночная стоимость фабрики.

    Сравним рыночную стоимость ОАО «Красный Октябрь» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 18.11.16 – 2946 млн руб.

    Активы (всего) – 14 033 млн руб.

    Основные средства – 4045 млн руб.

    Денежные средства и их эквиваленты – 199 млн руб.

    Капитал (собственные средства) – 7921 млн руб.

    Вы не находите, что акции компании очень дешевые? Снова представим на минуту, что у нас есть возможность купить фабрику целиком, то есть приобрести все ее акции по рыночной цене за 2946 млн руб. Балансовая стоимость только основных средств компании (здания, оборудование, транспорт) составляет 4045 млн руб. Размер капитала (собственных средств) (7921 млн руб.) превышает ее рыночную стоимость почти в 2,7 раза. Посмотрим на график котировок акций.

    На графике видно, что дорогими акции компании были в период с 2007 по вторую половину 2008 г., когда они торговались в диапазоне от 1000 до 1600 руб. Во второй половине 2008 г. произошел мировой финансовый кризис, который вызвал катастрофическое падение акций ОАО «Красный Октябрь» с 1600 почти до 100 руб. Акции за полгода упали почти на 94 %. После кризиса они немного восстановились в цене до 600 руб., затем опять упали. С 2012 г. до настоящего времени (ноябрь 2016 г.) цена акций выше 300 руб. не поднималась. Акции по цене 294 руб. – это дешевые акции.

    Вывод: мы нашли прекрасную компанию с дешевыми акциями. Продукция этой кондитерской фабрики известна на всю страну. Прибыльная компания с хорошими финансовыми показателями и дешевыми акциями – что может быть лучше для инвестора?

    Но я уже предупреждал и хочу предупредить снова: покупка дешевых акций хорошей компании еще не гарантия того, что вы за считанные месяцы разбогатеете. На цену акций влияет слишком много факторов, чтобы их все можно было учесть. Может случиться что-то серьезное в самой компании. Могут и неблагоприятные внешнеэкономические события отрицательно повлиять на цену ваших акций. Может произойти все что угодно, а все риски лягут на вас. Игра на бирже – это игра шансов. Дешево покупая акции хорошей компании, вы всего лишь повышаете свои шансы на сбережение денег, а если ваш выбор оказался верным, то и заработать.

  

  
    12.7. ПАО «Корпорация “Иркут”»

    Полное название компании – ПАО «Научно-производственная корпорация “Иркут”». Чем же занимается компания с таким невзрачным названием? Проектированием, испытанием, производством, продажей и послепродажным обслуживанием военных и гражданских самолетов. Корпорация имеет богатую историю. Первый серийный военный самолет, выпущенный авиационным заводом в Иркутске, взлетел в небо в 1935 г. Во время Великой Отечественной войны завод поставлял фронту пикирующие бомбардировщики Пе-2, дальние бомбардировщики Ил-4 и Ер-2. В послевоенные годы производил фронтовые бомбардировщики Ту-2, реактивные бомбардировщики Ту-14 и Ил-28, военно-транспортные самолеты Ан-12, сверхзвуковые бомбардировщики Як-28, истребители-бомбардировщики Миг-23УБ и МиГ-27, другую авиационную технику.

    В настоящее время предприятие выпускает следующую продукцию:

    1. Як-130 – современный учебно-боевой самолет, используемый для обучения военных летчиков и способный выполнять самостоятельные боевые задачи. Большие его партии приобретаются Министерством обороны РФ. Также самолет поставляется на экспорт.

    2. Су-30МК – высокоманевренный многоцелевой боевой самолет. Входит в число самых совершенных и востребованных истребителей в мире. Кроме Воздушно-космических сил Российской Федерации эксплуатируется в ВВС Индии, Малайзии и Алжира.

    3. Су-30СМ – высокоманевренный многоцелевой истребитель. Поставляется исключительно для нужд Министерства обороны РФ.

    4. С 2007 г. в рамках контракта с европейскими компаниями Airbus S. A.S. и EADS корпорация поставляет ряд компонентов для самолетов семейства A320.

    Кроме того, «Иркут» является головным исполнителем масштабной программы по разработке и серийному производству семейства новейших ближне- и среднемагистральных пассажирских самолетов МС-21, которые, как предполагается, должны составить конкуренцию аналогичным лайнерам двух мировых лидеров в этой области – компаний Boeing и Airbus. На предприятии трудится около 12 500 человек141.

    Мы получили общее представление о компании. Теперь также в общих чертах выясним ее финансовое положение.

    Перед нами бухгалтерский баланс крепкой в финансовом отношении компании. Сумма активов (193, 779 млрд руб.) превышает сумму обязательств (140, 617 млрд руб.) на 53, 162 млрд руб. Сумма краткосрочных обязательств, которые необходимо погасить в течение следующего года, уверенно перекрывается суммой оборотных активов.

    2015 г. компания закрыла с убытком в 2, 270 млрд руб. против прибыли в 0,72 млрд руб. в 2014-м. Для оценки данных изменений мы ввели в нашу таблицу две новые строки.

    Выручка – полная сумма денежных средств, полученная предприятием от реализации продукции или услуг за определенный период.

    Валовая прибыль – разница между выручкой и себестоимостью реализованной продукции или услуги.

    Мы видим, что размер выручки компании в 2015 г. (84, 485 млрд руб.) выше, чем в предыдущем году (65, 585 млрд руб.). За вычетом себестоимости продукции размер валовой прибыли предприятия в 2015-м и в 2014 г. примерно одинаков. Следовательно, убыток компании не связан с тем, что она стала меньше продавать самолетов. Если мы еще раз заглянем в отчетность компании, то увидим, что в 2015 г. значительно возросли коммерческие и управленческие расходы. Если бы они остались на уровне 2014 г., компания и в 2015-м показала бы прибыль. Выяснять причины, по которым возросли коммерческие и управленческие расходы корпорации, мы не будем. Зато узнали главное – компания в финансовом плане уверенно стоит на ногах и производит продукцию, пользующуюся спросом.

    Теперь выясним, какова рыночная стоимость компании.

    Сравним рыночную стоимость ПАО «Корпорация “Иркут”» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 18.11.16 – 11, 191 млрд руб.

    Активы (всего) – 193, 779 млрд руб.

    Основные средства – 29, 418 млрд руб.

    Запасы – 70, 165 млрд руб.

    Денежные средства и их эквиваленты – 23, 970 млрд руб.

    Капитал (собственные средства) – 53, 162 млрд руб.

    Давайте опять на минуту представим, что у нас есть средства и возможность купить ПАО «Корпорация “Иркут”» целиком по рыночной стоимости. За то, чтобы стать полным собственником компании, нам придется заплатить 11, 191 млрд руб. Что мы приобретем за эти деньги? Для начала получим 23, 970 млрд руб., которые находятся в кассе и на счетах предприятия. Итак, мы уже вернули свои деньги и еще 12, 779 млрд руб. достались нам бесплатно. Также бесплатно достались вдобавок заводы, цеха, уникальное оборудование компании (основные средства), балансовая стоимость которых составляет 29, 418 млрд руб., и запасы на складах, которые оцениваются в 70, 165 млрд руб. Мы получили компанию, чья балансовая стоимость (капитал) оценивается в 53, 162 млрд руб.

    И, повторяю, за все это мы заплатили всего лишь 11, 191 млрд руб. Это кажется абсурдом, бессмыслицей, но на фондовом рынке так бывает, когда акции компании становятся очень дешевыми. Акции растут тогда, когда очень многие хотят их купить. ПАО «Корпорация “Иркут”» – относительно небольшая компания, о ней мало кто знает. Ее акции относятся не к первому уровню листинга Московской Биржи (как, например, акции ПАО «Сбербанк России») и даже не ко второму (как, например, акции ПАО «Распадская»), а к третьему уровню. Продукция компании известна узкому кругу потребителей, поэтому находится немного желающих купить ее акции. Такова одна из особенностей биржи: когда хорошие акции буквально валяются под ногами, никто не хочет их покупать, а когда эти же самые акции стоят в несколько раз дороже, от желающих купить их нет отбоя. Ознакомимся с графиком котировок этих акций.

    На графике хорошо заметен период, когда акции были дорогими. Это 2007 – первая половина 2008 г., когда они торговались по цене 20–26 руб. Затем произошел мировой финансовый кризис, в результате которого акции упали почти на 85 % и стали стоить около 3 руб. До прежнего уровня по состоянию на ноябрь 2016 г. цена акций так и не восстановилась. Но это не означает, что финансовое положение ПАО «Корпорация “Иркут”» в 2016 г. стало в несколько раз хуже, чем в 2007-м. Акции компании по цене 9,10 руб. – это дешевые акции.

    Вывод: мы с вами нашли хорошую компанию с устойчивым финансовым положением. По состоянию на ноябрь 2016 г. акции предприятия торгуются очень дешево. Существуют неплохие шансы на то, что они рано или поздно могут значительно вырасти в цене. Когда именно это произойдет, конечно, не известно. Возможно, на фоне какого-нибудь положительного информационного повода. Таковой вполне может появиться в ситуации, если новый пассажирский самолет МС-21 окажется удачным и будет востребован хотя бы российскими авиакомпаниями.

    Покупка акций ПАО «Корпорация “Иркут”» – это сделка для терпеливых инвесторов. Заработают на ней те, кто готов ждать несколько лет, не продавая акции, даже если рынок по каким-то причинам просядет.

  

  
    12.8. ПАО «Аптечная сеть 36,6»

    Это российская компания, основной деятельностью которой является продажа лекарственных средств в розничной сети аптек под торговыми марками «36,6», «Аптеки ГОРЗДРАВ» и «A.V.E», а также оптовые продажи лекарственных средств. Компания была создана в 1991 г. По состоянию на 30 сентября 2016 г. аптечные сети включали в себя 1740 аптек, расположенных на территории Москвы и Московской области. В компании работает более 7800 сотрудников147. Крупнейшим акционером ПАО «Аптечная сеть 36,6» является зарегистрированная в Республике Кипр компания «Палесора Лимитед» (Palesora Limited), которой по состоянию на сентябрь 2016 г. принадлежало 60,58 % акций148. 15 % акций в начале 2016 г. приобрела крупнейшая в мире аптечная компания Walgreens Boots Alliance (WBA)149.

    Ознакомимся с общими сведениями о финансовом положении компании.

    Компания второй год подряд работает с убытками, причем убыток за 2015 г. (1160 млн руб.) почти в шесть раз выше аналогичного показателя за 2014 г. (195 млн руб.). Также краткосрочные обязательства компании на 3, 933 млрд руб. превысили ее оборотные активы. В отчетности ПАО «Аптечная сеть 36,6» указано, что прогнозируемая сумма выручки компании в 2016 г. позволит погасить обязательства, срок погашения которых приходится на этот период. Учитывая, что размер валовой прибыли (выручка минус себестоимость реализации) в 2015 г. составил 9, 211 млрд руб., этот прогноз вполне осуществим.

    При этом значительно снизилась долговая нагрузка предприятия: общая сумма обязательств – с 32,3 до 25,9 млрд руб., а сумма краткосрочных обязательств – с 24 до 13,1 млрд руб. В то же время более чем на 1 млрд руб. вырос размер капитала (собственных средств) компании, который на 31 декабря 2015 г. составил 1, 387 млрд руб.

    Как видим, экономическое положение компании нельзя назвать блестящим, но и тревожных признаков не наблюдается. Компания достаточно уверенно себя чувствует в финансовом плане, справляется с долгами и даже находит возможность их уменьшать. Компания, как было сказано, присутствует в основном на фармацевтическом рынке Москвы и Московской области, так что ей есть куда развиваться. ПАО «Аптечная сеть 36,6» представляет интерес для иностранных инвесторов и может представлять интерес для нас, частных инвесторов. Выясним рыночную стоимость компании.

    Сравним рыночную стоимость ПАО «Аптечная сеть 36,6» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 22.11.16 – 10, 292 млрд руб.

    Активы (всего) – 27, 314 млрд руб.

    Внеоборотные активы – 18, 056 млрд руб.

    • основные средства – 1, 004 млрд руб.

    Оборотные активы – 9, 258 млрд руб.

    • запасы – 4, 272 млрд руб.

    • денежные средства и их эквиваленты – 0, 284 млрд руб.

    Обязательства (всего) – 25, 927 млрд руб.

    Капитал (собственные средства) – 1, 387 млрд руб.

    Акции компании не назовешь дешевыми. За 10, 292 млрд руб. нам предлагают купить компанию, общая стоимость активов которой составляет 27, 314 млрд руб. Но к активам прилагаются обязательства на 25, 927 млрд руб. Разница между активами и обязательствами, то есть капитал, составляет 1, 387 млрд руб. Не очень-то выгодная сделка: купить компанию с чистой стоимостью 1, 387 млрд руб. за 10, 292 млрд руб. Сравним рыночную стоимость компании с другими цифрами бухгалтерской отчетности. Стоимость основных средств – 1, 004 млрд руб. (почти в 10,3 раза меньше рыночной стоимости). Денежных средств и их эквивалентов – на 0, 284 млрд руб., запасов – на 4, 272 млрд руб. Если часть запасов – это лекарственные средства, то у них есть срок годности, из-за чего, возможно, не все запасы удастся реализовать. Мне сложно сделать вывод о том, являются ли акции ПАО «Аптечная сеть 36,6» по состоянию на ноябрь 2016 г. привлекательными для инвестиций. Посмотрим на график котировок акций.

    На графике видно, что цена акций ПАО «Аптечная сеть 36,6» с 2011 г. постоянно падала. В начале 2010 г. акция стоила 140–170 руб. К ноябрю 2016 г. ее цена опустилась почти на 93 %, и акция стала стоить около 11 руб. Тем, кто купил акции компании в 2010 г., видимо, не доставило удовольствия наблюдать, как сумма их инвестиций уменьшилась почти в 15 раз. Более того, скажу, что в 2008 г. одна акция ПАО «Аптечная сеть 36,6» стоила 1400 руб.155

    Причин такого сильного падения цены может быть несколько. Например, как мы знаем, по состоянию на 23 ноября 2016 г. количество обыкновенных акций ПАО «Аптечная сеть 36,6», находившихся в обращении, составляло 976 450 868. Но если вы откроете Устав компании от 5 августа 2011 г. (недействующая редакция)156, то в статье 6 «Уставный капитал и акции Общества» увидите, что количество обыкновенных акций составляло 105 000 000, то есть в 9,3 раза меньше.

    Представьте, что в 2011 г. у вас было 1 050 000 акций, то есть 1 % всех акций компании ПАО «Аптечная сеть 36,6». Но в 2016 г. ваши 1 050 000 акций будут составлять уже не 1 %, а 0,1 % всех акций компании, то есть размер вашей доли уменьшится в 10 раз. Соответственно, может уменьшиться и рыночная стоимость каждой акции. Закон позволяет акционерным обществам увеличивать свой уставный капитал путем размещения дополнительных акций. Таким способом был увеличен и уставный капитал ПАО «Аптечная сеть 36,6».

    Вывод: ПАО «Аптечная сеть 36,6» – это крупная аптечная сеть, которая существует на рынке уже 25 лет. За это время компания приобрела большой опыт в фармацевтическом бизнесе. Однако она испытывает определенные экономические трудности, второй год работает с убытком, но в финансовом плане чувствует себя достаточно уверенно. Что касается цены акций компании, то за последние семь лет они сильно подешевели. Так дешево, как в ноябре 2016 г., акции никогда прежде не стоили. Тем не менее, сравнивая рыночную стоимость компании с показателями бухгалтерской отчетности, называть акции ПАО «Аптечная сеть 36,6» очень дешевыми пока рано. С этой точки зрения, цене еще есть куда падать. Акции компании могут представлять интерес для инвесторов. Но для этого нужно хорошо знать, как обстоят дела в компании, и ориентироваться в самой фармацевтической отрасли. Нашего поверхностного анализа для принятия решения явно недостаточно. Если уверенности нет, то лучше не рисковать.

  

  
    12.9. ПАО «Аэрофлот»

    ПАО «Аэрофлот» не нуждается в представлении. Расскажем о компании коротко. Полное ее название – ПАО «Аэрофлот – российские авиалинии». Группа «Аэрофлот» – современный авиационный холдинг, крупнейший авиаперевозчик России и один из лидеров европейского рынка авиаперевозок. По итогам 2015 г. Группа занимает 36,7 % российского рынка по пассажиропотоку: в течение года услугами ее авиакомпаний воспользовались 39,4 млн человек, в том числе 26,1 млн пассажиров было перевезено рейсами авиакомпании «Аэрофлот».

    Головной компанией Группы является ПАО «Аэрофлот». В состав Группы «Аэрофлот» входят авиакомпании «Аэрофлот», «Россия», «Аврора» и «Победа».

    Парк авиакомпании является одним из самых молодых в мире. Средний возраст самолетов «Аэрофлота» составляет 4,4 года, а самолетов Группы – 6,4 года. По состоянию на конец 2015 г. в парк Группы входило 262 воздушных судна, 170 из которых эксплуатировались авиакомпанией «Аэрофлот».

    Информация о парке воздушных судов компании по состоянию на 31 декабря 2015 г.157:

    • в собственности – 5 воздушных судов (Ан-24, DHC 8-Q300, DHC 8-Q402),

    • в финансовой аренде (с последующим приобретением в собственность) – 57 воздушных судов (Аэробус А319, Аэробус А320, Аэробус А321, Аэробус А330, Боинг В777, Ан-148),

    • в операционной аренде (без приобретения в собственность) – 200 воздушных судов (SSJ-100, Аэробус А319, Аэробус А320, Аэробус А321, Аэробус А330, Боинг В737, Боинг В767, Боинг В777, DHC 8-Q300, DHC 8-Q200, DHC 6-400).

    В 2015 г. сеть маршрутов Группы охватывала 319 регулярных направлений в 54 страны мира, сеть авиакомпании «Аэрофлот» – 133 регулярных направления в 52 страны мира. «Аэрофлот» является участником глобального альянса SkyTeam, что позволяет пассажирам использовать дополнительные возможности, предоставляемые маршрутными сетями партнеров.

    Если мы заглянем в отчетность компании за 2015 г., то увидим, что ПАО «Аэрофлот» внесло авансовые платежи за новые самолеты, поставка которых ожидается в 2017–2023 гг.:

    • Боинг В787 – 20 самолетов,

    • Аэробус А350 – 22 самолета,

    • Боинг В777 – 1 самолет,

    • Аэробус А320 – 21 самолет,

    • Аэробус А321 – 12 самолетов158.

    Это говорит о том, что компания уверенно развивается и ей не хватает воздушных судов для реализации намеченных планов.

    51,17 % акций ПАО «Аэрофлот» принадлежит Российской Федерации в лице Федерального агентства по управлению государственным имуществом. Около 41 % акций находится в свободном обращении159.

    Ознакомимся с финансовым положением компании.

    Финансовое положение компании блестящим не назовешь. Два года подряд она работает с убытками, хотя убыток за 2015 г. (6494 млн руб.) значительно меньше, чем убыток за 2014 г. (17 146 млн руб.). Капитал (собственные средства) компании составляет отрицательную величину. Это означает, что размер обязательств (351 314 млн руб.) превышает размер активов (315 194 млн руб.). Сумма краткосрочных обязательств, которые необходимо погасить в течение одного года, – 178 081 млн руб. Сумма оборотных активов (133 306 млн руб.) на 44 775 млн руб. меньше суммы краткосрочных обязательств. По всей видимости, это не станет критичной проблемой для ПАО «Аэрофлот», поскольку часть обязательств в 2016 г. будет погашаться из выручки этого же года. Тем не менее долговая нагрузка компании довольно значительная.

    Вместе с тем финансовые результаты компании, по сравнению с 2014 г., заметно улучшились. Почти на 30 % выросла выручка, почти в четыре раза – валовая прибыль (выручка минус себестоимость реализованной продукции или услуги). Даже если вы никогда не брали в руки финансовые отчеты компании, но хотя бы несколько раз летали самолетами российских авиакомпаний или были в крупных аэропортах страны, думаю, обратили внимание на то, что «Аэрофлот» является лидером на отечественном рынке авиаперевозок. Узнаем рыночную стоимость компании.

    Сравним рыночную стоимость ПАО «Аэрофлот» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 25.11.16 – 144, 380 млрд руб.

    Активы (всего) – 315, 194 млрд руб.

    Внеоборотные активы – 181, 888 млрд руб.

    • основные средства – 104, 494 млрд руб.

    Оборотные активы – 133, 306 млрд руб.

    • расходные запчасти и запасы – 7, 447 млрд руб.

    • денежные средства и их эквиваленты – 30, 693 млрд руб.

    Обязательства (всего) – 351, 314 млрд руб.

    Капитал (собственные средства) – (36, 120) млрд руб.

    Опять на минуту представим, что у нас есть возможность купить компанию «Аэрофлот» целиком по рыночной цене, то есть за 144, 380 млрд руб. За эти деньги мы приобретаем компанию, чья стоимость активов (315, 194 млрд руб.) в два раза больше, чем мы за нее заплатили. Стоимость одних только собственных и арендованных самолетов, авиационных двигателей, земли и зданий, машин, оборудования и прочих основных средств составляет 104, 494 млрд руб. А еще есть дебиторская задолженность и предоплаты, запчасти и запасы, деньги на счетах и в кассе, другие оборотные активы на общую сумму 133, 306 млрд руб. Правда, со всеми активами мы приобретаем и обязательства компании на сумму 351, 314 млрд руб., которые нужно будет погашать.

    В техническом отношении, приобретая компанию «Аэрофлот» по рыночной стоимости 144, 380 млрд руб., мы приобретаем только ее долги на сумму 36, 120 млрд руб. (активы минус обязательства компании). Это не очень выгодная сделка. Взглянем на график котировок акций.

    На графике акции не выглядят дешевыми. Они были дешевыми в конце 2008 г., когда стоили около 25 руб., и практически весь 2015 г., когда стоили 30–40 руб. Но с осени 2015 г. акции начали стремительно расти и за год подорожали более чем в три раза! Столько, сколько они стоят в ноябре 2016 г., они не стоили все девять лет. Такое на бирже бывает: финансовая отчетность компании не очень хорошая, а цена ее акций резко пошла вверх. Не исключено, что их рост продолжится и дальше, но особых экономических причин для этого я лично не увидел.

    Вывод: ПАО «Аэрофлот» – хорошая, активная компания, которая уверенно занимает значительную нишу отечественного рынка авиаперевозок. Она, несомненно, заслуживает внимания инвесторов, но ее финансовая отчетность оставляет желать лучшего. Что касается акций, я бы не спешил покупать их, учитывая экономическое положение и большие долги компании. Тем более не стоит покупать акции после того, как их цена за год выросла втрое. Думаю, имеет смысл подождать, когда ПАО «Аэрофлот» улучшит свои финансовые показатели, и лишь после этого принимать решение об инвестировании средств в акции этой компании.

  

  
    12.10. ПАО «М. видео»

    «М.видео», крупнейшая розничная сеть по объемам продаж электроники и бытовой техники в России, осуществляет свою деятельность с 1993 г. По состоянию на 30 июня 2016 г. сеть «М. видео» включает 382 магазина в 162 городах Российской Федерации. Торговая площадь магазинов составляет 649 000 кв. м, общая площадь – 872 000 кв. м.

    «М.видео» предлагает своим покупателям порядка 20 000 наименований аудио/видео и цифровой техники, мелкой и крупной бытовой техники, медиатоваров и товаров для развлечения, а также аксессуаров. Магазины «М. видео» имеют единый формат и специальную концепцию дизайна. В ноябре 2007 г. «М. видео» стало первой российской компанией в секторе розничной торговли электроникой, чьи акции обращаются на фондовом рынке165.

    Ознакомимся с финансовым положением компании.

    Из цифр бухгалтерской отчетности мы видим, что имеем дело с благополучной в финансовом отношении компанией. Оба года она работала с прибылью. Хотя результаты 2015 г. по чистой прибыли хуже, чем результаты 2014-го (4,5 млрд руб. против 8,2 млрд руб.), но, учитывая, что стоимость всех активов компании – 87,6 млрд руб., это следует признать неплохим результатом.

    Капитал (собственные средства) ПАО «М. видео» положительный. Сумма активов уверенно превышает сумму обязательств. Размер краткосрочных обязательств (73,5 млрд руб.) немного превышает размер оборотных активов (69,5 млрд руб.). Учитывая средний размер годовой выручки и валовой прибыли компании, не возникает сомнений, что ПАО «М. видео» в 2016 г. будет в состоянии погасить краткосрочные обязательства. Примечательно, что у компании практически отсутствуют долгосрочные обязательства: на 31 декабря 2015 г. их сумма составляет всего 72 млн руб. Это говорит о том, что компания очень комфортно себя чувствует в экономическом плане.

    Узнаем рыночную стоимость компании.

    Сравним рыночную стоимость ПАО «М. видео» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 25.11.16 – 67, 593 млрд руб.

    Активы (всего) – 87, 607 млрд руб.

    Внеоборотные активы – 18, 059 млрд руб.

    • основные средства – 8, 800 млрд руб.

    Оборотные активы – 69, 548 млрд руб.

    • товарно-материальные запасы – 43, 913 млрд руб.

    • денежные средства и их эквиваленты – 11, 779 млрд руб.

    Обязательства (всего) – 73, 612 млрд руб.

    Капитал (собственные средства) – 13, 995 млрд руб.

    Следовало ожидать, что акции хорошей, прибыльной и известной компании не будут очень дешевыми. Ее рыночная стоимость (67, 593 млрд руб.) в 4,8 раза превышает размер ее капитала (собственных средств). В то же время рыночная стоимость компании несколько ниже стоимости всех ее активов (87, 607 млрд руб.). Поэтому нельзя сказать, что акции чрезмерно дорогие. Выразимся так: акции ПАО «М. видео» – это хороший товар, который продается по соответствующей его качеству цене. И обязательно взглянем на график котировок акций.

    Не говоря уже о далеком 2009 г., на графике хорошо заметен период, когда акции ПАО «М. видео» были очень дешевыми. Это конец 2014-го – начало 2015 г., когда они стоили 120–150 руб. Но за два года акции стремительно выросли в цене и стали стоить почти втрое дороже. Так дорого, как в конце ноября 2016 г., они не стоили никогда прежде.

    Вывод: ПАО «М. видео» – отличная компания, и ее акции, безусловно, прекрасный инструмент для инвестиций. Очень вероятно, что цена в 376 руб. не является потолком для этих акций. Но, по моему мнению, момент для покупки уже упущен. Я бы не стал покупать акции после стремительного трехкратного роста. Возможно, имеет смысл понаблюдать за ними какое-то время и, если их цена по каким-то причинам снизится, рассмотреть возможность покупки.

  

  
    12.11. ПАО «Ленэнерго»

    ПАО «Ленэнерго», одна из крупнейших распределительно-сетевых компаний России, обеспечивает электроэнергией территорию Санкт-Петербурга и Ленинградской области, где проживает 6, 982 млн человек (4,6 % всего населения страны). По состоянию на 31 декабря 2015 г. в компании работали 6184 человека. Компания имеет восемь филиалов:

    • Кабельная сеть;

    • Выборгские электрические сети;

    • Санкт-Петербургские высоковольтные электрические сети;

    • Пригородные электрические сети;

    • Гатчинские электрические сети;

    • Кингисеппские электрические сети;

    • Новоладожские электрические сети;

    • Тихвинские электрические сети171.

    Также в ПАО «Ленэнерго» входит шесть дочерних компаний:

    • ЗАО «Ленэнергоспецремонт»;

    • ЗАО «Курортэнерго»;

    • ЗАО «Царскосельская энергетическая компания»;

    • ОАО «Энергосервисная компания Ленэнерго»;

    • АО «Санкт-Петербургские электрические сети»;

    • ОАО «Петродворцовая Электросеть».

    Другими словами, всё или почти всё, что связано с передачей электроэнергии и подключением потребителей к сетям на территории Санкт-Петербурга и Ленинградской области, принадлежит ПАО «Ленэнерго». Это стратегическая компания, услуги которой будут востребованы всегда. С ухудшением своего экономического положения люди могут отказаться от покупки нового автомобиля или услуг авиакомпаний, но пользоваться электроэнергией они не перестанут.

    ПАО «Ленэнерго» контролируется ПАО «Российские сети», которому на 6 июля 2016 г. принадлежало 67,48 % уставного капитала компании. ПАО «Российские сети», в свою очередь, контролируется государством. 28,8 % уставного капитала ПАО «Ленэнерго» принадлежит г. Санкт-Петербургу в лице Комитета имущественных отношений, 1,21 % – ОАО «МРСК Урала». На бирже свободно обращается 2,51 % акций компании172.

    Перед тем как мы будем знакомиться с цифрами бухгалтерской отчетности, расскажу о некоторых фактах, имеющих значение для понимания финансового положения компании по состоянию на конец 2016 г.

    ПАО «Ленэнерго» несколько лет подряд держало крупные денежные суммы на депозитных счетах одного из санкт-петербургских банков – «Таврического». Благодаря этому компания получала дополнительный доход в виде процентов по депозиту. В конце 2014 г., когда финансовая система страны испытала потрясение, связанное с резкой девальвацией национальной валюты, у «Таврического» возникли серьезные проблемы. Банк не выполнил обязательств по возврату вкладов, и ПАО «Ленэнерго» не получило свои 10, 620 млрд руб., лежавших на депозите. Были привлечены к уголовной ответственности генеральный директор и финансовый директор компании, которые приняли решение держать крупную сумму денег на счетах ненадежного банка173. Не наша задача разбираться в том, почему так произошло, оставим это правоохранительным органам. Но такие в высшей степени неприятные события привели компанию на грань банкротства.

    От банкротства ее спасло государство, которое не могло поставить под угрозу обеспечение электроэнергией двух крупных субъектов Российской Федерации. Было принято срочное решение о выпуске дополнительных акций ПАО «Ленэнерго», и пакет их приобрело ПАО «Российские сети», контролируемое государством. Часть вырученных от продажи акций денег ПАО «Ленэнерго» направило на погашение своих долгов, а часть – на собственное развитие174. Меры по спасению компании оказались успешными. ПАО «Ленэнерго» выжило и продолжает свою деятельность.

    История с ПАО «Ленэнерго» служит замечательным уроком для инвесторов. Перед тем как принять решение о покупке акций небольшой компании, необходимо тщательно изучить положение дел в ней. Очень много информации можно найти в открытых источниках. Конечно, в начале 2014 г. мало кто мог предсказать, что менее чем через год банк «Таврический» окажется в критическом положении. И мало кто из инвесторов обращал внимание на то, что в этом банке у ПАО «Ленэнерго» лежит более 10 млрд руб. Но последовала череда негативных обстоятельств, и компания оказалась на грани банкротства.

    Акции небольших компаний при благоприятных экономических и биржевых обстоятельствах могут расти в цене очень быстро, и на них можно неплохо заработать. Но одно или несколько неблагоприятных событий способны основательно поколебать финансовое положение небольшой компании или даже привести ее к банкротству, что повлечет за собой обесценивание ее акций до нуля.

    Обратите еще раз внимание на то, что ПАО «Ленэнерго» – это стратегическая компания, которая обеспечивает электроэнергией два субъекта Российской Федерации, а основной ее акционер – это государственная компания ПАО «Российские сети», то есть государство. Оба эти фактора спасли компанию от банкротства, когда она попала в тяжелую ситуацию. Поэтому инвесторам при изучении компаний не в последнюю очередь следует поинтересоваться тем, кто их основные акционеры. Если основным акционером компании является государство, это еще не гарантия, что вы обязательно заработаете на ее акциях, но уверенности в ее надежности такой факт прибавит.

    А теперь давайте ознакомимся с бухгалтерской отчетностью компании.

    Как видим, в финансовом отношении 2015 г. для компании был гораздо лучше, чем предыдущий. Она закрыла его с прибылью в 143,5 млн руб. против убытка в 2014 г. в 4,2 млрд руб., хотя сумма выручки и операционной прибыли в 2015-м даже уменьшилась. В 2015 г. значительно выросли активы (239,8 млрд руб. против 135,1 млрд руб. в 2014 г.). Сумма активов существенно превысила сумму обязательств. Размер капитала (собственных средств) увеличился по сравнению с 2014 г. на 97 млрд руб. и составил 140,4 млрд руб.

    В то же время на 31 декабря 2015 г. краткосрочные обязательства компании на 10,6 млрд руб. превышали оборотные активы (в 2014 г. это превышение составляло 21,1 млрд руб.).

    В целом финансовое положение компании если и не блестящее, то, во всяком случае, устойчивое. По сравнению с 2014 г. она демонстрирует положительную динамику.

    Теперь выясним рыночную стоимость компании.

    Но, как мы помним, когда в 2015 г. компании грозило банкротство, единственным средством найти деньги оказался дополнительный выпуск акций. На официальном сайте компании указано, что 03.12.2015 Банком России зарегистрирован дополнительный выпуск обыкновенных акций ПАО «Ленэнерго» в количестве 18 882 455 451 штук. Поэтому в нашем подсчете рыночной стоимости компании мы должны учесть и их.

    А теперь сравним рыночную стоимость ПАО «Ленэнерго» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 29.11.16 – 100, 965 млрд руб.

    Активы (всего) – 239, 841 млрд руб.

    Внеоборотные активы – 197, 892 млрд руб.

    • основные средства – 190, 656 млрд руб.

    Оборотные активы – 41, 949 млрд руб.

    • запасы – 1, 265 млрд руб.

    • денежные средства и их эквиваленты – 26, 146 млрд руб.

    Обязательства (всего) – 99, 391 млрд руб.

    Капитал (собственные средства) – 140, 450 млрд руб.

    Снова используем наш прием и на минуту представим, что у нас есть возможность купить ПАО «Ленэнерго» целиком по рыночной цене за 100, 965 млрд руб. За эти деньги мы получим компанию, активы которой стоят 239, 841 млрд руб. Одни только ее основные средства (производственные здания, линии электропередачи, оборудование, подстанции и прочее) стоят 190, 656 млрд руб., что почти в два раза больше, чем мы за них заплатили. А еще есть запасы, денежные средства и другие оборотные активы на 41, 949 млрд руб. Правда, к активам прилагаются и обязательства, но за их вычетом размер собственных средств (капитала) компании составляет 140, 450 млрд руб., что существенно превышает рыночную стоимость ПАО «Ленэнерго».

    Даже после дополнительного выпуска значительного количества акций рыночная стоимость всех акций компании меньше, чем ее балансовая стоимость. Следовательно, акции компании дешевые. Но взглянем еще и на график котировок акций.

    На графике видно, что дорогими акции ПАО «Ленэнерго» были в 2007 – первой половине 2008 г., когда они стоили больше 40 руб., а также в первой половине 2010 г., когда они стоили около 28–35 руб. С 2011 г. акции начали падать и к 2014 г. стали стоить около 3 руб. С 2014-го до середины 2016 г. их цена сильно не изменилась. Надо отметить, что дополнительный выпуск акций в количестве 18,88 млрд штук в 2015 г. не вызвал соответствующее падение цены. Напротив, во второй половине 2016 г. их цена немного подросла и на 29 ноября 2016 г. составила 4,72 руб. По моему мнению, акции ПАО «Ленэнерго» по цене 4,72 руб. – это дешевые акции. Девять лет назад они стоили почти в 10 раз дороже.

    Вывод: акции ПАО «Ленэнерго» – не самый популярный финансовый инструмент. Думаю, что жителям Санкт-Петербурга и Ленинградской области название «Ленэнерго» известно, но про то, что у этой компании есть акции, мало кто слышал. Не говорю уже про остальных жителей страны. А инвесторов наверняка отпугнули новости о финансовых трудностях компании и ее руководителях, привлеченных к уголовной ответственности за финансовые нарушения.

    Но есть и плюсы, которых я насчитал больше, чем минусов. Во-первых, компания выдержала финансовые трудности. Во-вторых, основной акционер ПАО «Ленэнерго» – это государственная организация ПАО «Российские сети», оказавшая эффективную поддержку компании в трудное время. В-третьих, компания поставляет продукцию, спрос на которую будет всегда. В-четвертых, компания имеет неплохие финансовые показатели. В-пятых, ее акции по состоянию на конец ноября 2016 г. являются дешевыми. В-шестых, компания платит по своим акциям дивиденды, правда, не каждый год. Акции ПАО «Ленэнерго», как мне кажется, могут представлять интерес для инвесторов.

  

  
    12.12. ПАО «МРСК Центра»

    Полное наименование компании – Публичное акционерное общество «Межрегиональная распределительная сетевая компания Центра». ПАО «МРСК Центра», ведущая электросетевая компания России, обеспечивает электроэнергией население, крупные промышленные компании и предприятия транспорта и сельского хозяйства, социально значимые объекты, осуществляя технологическое присоединение новых потребителей к электрическим сетям на территории 11 областей Центральной части России:

    • Белгородская область;

    • Брянская область;

    • Воронежская область;

    • Костромская область;

    • Курская область;

    • Липецкая область;

    • Орловская область;

    • Смоленская область;

    • Тамбовская область;

    • Тверская область;

    • Ярославская область.

    Компания была основана в 2004 г. в процессе реформирования российской электроэнергетики и разделения энергокомпаний по видам деятельности с их последующей региональной интеграцией. Всего было создано 14 межрегиональных сетевых компаний, одной из которых является ПАО «МРСК Центра». Каждая из этих компаний занимает монопольное положение в обеспечении электрической энергией своего региона183.

    Крупнейшим акционером ПАО «МРСК Центра» является контролируемое государством ПАО «Российские сети», которому по состоянию на 22.04.2016 принадлежало 50,2 % акций компании184.

    ПАО «МРСК Центра» может заинтересовать инвесторов тем, что на протяжении ряда лет выплачивает дивиденды по акциям:

    • 2010 год – дивидендная доходность 1,45 %;

    • 2011 год – дивидендная доходность 2,21 %;

    • 2012 год – дивидендная доходность 4,93 %;

    • 2013 год – дивидендная доходность 0,81 %;

    • 2014 год – дивидендная доходность 7,62 %;

    • 2015 год – дивидендная доходность 4,15 %185.

    По направлению своей деятельности ПАО «МРСК Центра» точно такая же распределительно-сетевая компания, как ПАО «Ленэнерго», с тем лишь отличием, что обеспечивает электроэнергией другие регионы России. В общих чертах финансовое положение ПАО «Ленэнерго» нам известно. И на фоне этих знаний нам будет легче понять, лучше или хуже обстоят дела в аналогичной компании – ПАО «МРСК Центра».

    Продажа электроэнергии может быть не менее выгодной, чем продажа полезных ископаемых или автомобилей. В 2015 г. компания показала чистую прибыль в размере 880,9 млн руб. Правда, предыдущий 2014 г. при большей выручке компания завершила с убытком в 3,28 млрд руб.

    По бухгалтерскому балансу ПАО «МРСК Центра» видно, что в финансовом отношении компания чувствует себя уверенно. Сумма активов (100, 449 млрд руб.) значительно превышает сумму обязательств (61, 563 млрд руб.). Разница между активами и обязательствами, то есть капитал (собственные средства) компании, составляет солидную цифру в 38, 886 млрд руб. Сумма краткосрочных обязательств (13, 224 млрд руб.) значительно перекрывается суммой оборотных активов (20, 274 млрд руб.).

    Даже не вникая во все детали финансовой отчетности, можно сказать, что компания работает успешно и справляется со своими обязательствами и текущими расходами. И у нее еще остаются деньги в виде чистой прибыли. ПАО «МРСК Центра», будучи компанией с финансово благополучным положением, может представлять интерес для инвесторов. Выясним, насколько привлекательна цена ее акций. Для этого надо узнать рыночную стоимость компании.

    Сравним рыночную стоимость ПАО «МРСК Центра» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 29.11.16 – 15, 135 млрд руб.

    Активы (всего) – 100, 449 млрд руб.

    Внеоборотные активы – 80, 175 млрд руб.

    • основные средства – 77, 639 млрд руб.

    Оборотные активы – 20, 274 млрд руб.

    • запасы – 2, 012 млрд руб.

    • денежные средства и их эквиваленты – 0, 123 млрд руб.

    Обязательства (всего) – 61, 563 млрд руб.

    Капитал (собственные средства) – 38, 886 млрд руб.

    И в очередной раз давайте представим на минуту, что у нас есть возможность приобрести всю компанию ПАО «МРСК Центра» целиком по рыночной цене 15, 135 млрд руб. За эти деньги мы получим компанию, стоимость всех активов которой составляет 100, 449 млрд руб. Балансовая стоимость одних только основных средств (земельные участки и здания, сети линий электропередачи, трансформаторные подстанции и прочее) составляет 77, 639 млрд руб. Конечно, само по себе такое добро, может быть, не нужно нам и бесплатно. Но в комплексе это работающая компания, одна только годовая выручка которой превышает 80 млрд руб. После вычета всех обязательств ее капитал (собственные средства) составляет сумму в 38, 886 млрд руб. А нам ее предлагают купить всего за 15, 135 млрд руб. Мне кажется, покупка стала бы выгодной.

    Взглянем на график котировок акций.

    На графике видно, что акции ПАО «МРСК Центра» были дорогими в первой половине 2008 г., до мирового финансового кризиса. В это время одна акция стоила больше 1 руб. После кризиса акции за несколько лет восстановились в цене и в конце 2010-го – начале 2011 г. стоили около 1,3–1,5 руб. С 2011 г. они почти постоянно дешевели и к 2014 г. стали стоить около 0,2 руб. В период с 2014-го по конец 2016 г. акции торговались в диапазоне от 0,18 до 0,36 руб. Акции ПАО «МРСК Центра» по цене 0, 3585 руб. за штуку, на мой взгляд, являются дешевыми.

    Вывод: ПАО «МРСК Центра» – устойчивая в финансовом отношении компания с дешевыми акциями, которая, несомненно, может представлять интерес для инвестора. Едва ли стоит ожидать, что произойдет чудо, и ПАО «МРСК Центра» когда-нибудь станет такой же известной в стране компанией, как, например, «Сбербанк» или «ЛУКОЙЛ», что вызовет неслыханный рост ее акций. Нужно понимать специфику и географию ее деятельности в виде монопольной продажи электроэнергии на территории, ограниченной 11 регионами в центральной части Российской Федерации. Но, конечно, это не является препятствием для того, чтобы компания успешно развивалась и приносила деньги акционерам как в виде прибыли от своей деятельности, так и в виде повышения курса акций. Как вы помните, мы ищем компанию для инвестирования по двум критериям. Первый – компания должна быть надежной. Второй – акции компании должны быть дешевыми. ПАО «МРСК Центра» как нельзя лучше подходит под оба критерия.

  

  
    12.13. ПАО «РусГидро»

    ПАО «РусГидро» – один из крупнейших российских энергетических холдингов. Полное наименование компании – Публичное акционерное общество «Федеральная гидрогенерирующая компания – РусГидро». Компания является лидером в производстве энергии на гидроэлектростанциях, а также на базе иных возобновляемых источников энергии: морских приливов, солнца, ветра и геотермальной энергии.

    Кроме крупнейшей в России Саяно-Шушенской ГЭС, компания имеет более чем 90 объектов возобновляемой энергетики, в том числе девять гидроэлектростанций Волжско-Камского каскада, первую крупную гидроэлектростанцию на Дальнем Востоке – Зейскую ГЭС, а также Бурейскую ГЭС, Новосибирскую ГЭС, несколько десятков гидроэлектростанций на Северном Кавказе, геотермальные станции на Камчатке и единственную в России Кислогубскую приливную электростанцию. В Группу «РусГидро» входит ЗАО «Международная энергетическая корпорация», владеющая Севан-Разданским каскадом ГЭС в Республике Армении – это семь гидроэлектростанций.

    ПАО «РусГидро» владеет 100 %-ным пакетом акций ПАО «РАО Энер-гетические системы Востока», в состав которого входят дальневосточные энергокомпании ПАО «Дальневосточная энергетическая компания», АО «Дальневосточная генерирующая компания», АО «Дальневосточная распределительная сетевая компания», ПАО АК «Якутскэнерго», ПАО «Камчатскэнерго», ПАО «Магаданэнерго», ОАО «Сахалинэнерго», ПАО «Передвижная энергетика» и другие.

    Группа «РусГидро» объединяет научно-исследовательские, проектно-изыскательские, инжиниринговые организации, а также розничные энергосбытовые компании.

    Энергосбытовые активы Группы консолидированы в дочерней компании АО «Энергосбытовая компания РусГидро» (АО «ЭСК РусГидро»). В сбытовой сектор «РусГидро» входят гарантирующие поставщики электроэнергии в трех субъектах Российской Федерации: ПАО «Красноярскэнергосбыт», ПАО «Рязанская энергосбытовая компания» и АО «Чувашская энергосбытовая компания».

    Помимо эксплуатации действующих гидроэлектростанций и объектов возобновляемых источников энергии ПАО «РусГидро» продолжает реализацию инвестиционных проектов строительства ГЭС в различных регионах Российской Федерации. Самыми крупными из них являются проекты строительства Нижне-Бурейской ГЭС в Амурской области, Зеленчукской ГЭС-ГАЭС в Карачаево-Черкесии, ГЭС-1 Зарамагского каскада в Северной Осетии, Усть-Среднеканской ГЭС в Магаданской области.

    На 31 июля 2016 г. Российской Федерации принадлежало 66, 837 % уставного капитала ПАО «РусГидро», миноритарным акционерам – 33, 163 %. Общее количество акционеров «РусГидро» – более 360 000191.

    Итак, мы имеем дело с мощнейшей российской энергетической компанией. В зависимости от различных экономических и иных факторов в России и во всем остальном мире может упасть спрос на золото, алмазы, автомобили, шоколадные конфеты и военные самолеты, но спрос на продукцию энергетических компаний будет только расти. Электрическую энергию будут покупать и компании, добывающие золото и алмазы, и компании, производящие автомобили, шоколадные конфеты и военные самолеты. Ознакомимся с финансовым положением ПАО «РусГидро».

    Я не знаю, к каким из приведенных цифр бухгалтерской отчетности можно было бы придраться. Компания оба года работает с прибылью. Прибыль в 2015 г. (27, 159 млрд руб.) на 12,5 % выше прибыли предыдущего года (24, 131 млрд руб.). Размер активов (938, 137 млрд руб.) почти в три раза превышает размер обязательств (324, 218 млрд руб.). Размер капитала (собственных средств) составляет внушительную сумму в 613, 919 млрд руб. Сумма оборотных активов (146, 428 млрд руб.) превышает сумму краткосрочных обязательств (137, 454 млрд руб.). Перед нами мощная компания с хорошими финансовыми результатами, которая, бесспорно, может быть очень привлекательной для инвесторов в зависимости от того, дорогими или дешевыми являются ее акции. Попытаемся выяснить и это.

    Сравним рыночную стоимость ПАО «РусГидро» с некоторыми цифрами из бухгалтерской отчетности компании:

    Рыночная стоимость компании на 29.11.16 – 352, 535 млрд руб.

    Активы (всего) – 938, 137 млрд руб.

    Внеоборотные активы – 791, 709 млрд руб.

    • основные средства – 744, 585 млрд руб.

    Оборотные активы – 146, 428 млрд руб.

    • товарно-материальные запасы – 23, 999 млрд руб.

    • денежные средства и их эквиваленты – 48, 025 млрд руб.

    Обязательства (всего) – 324, 218 млрд руб.

    Капитал (собственные средства) – 613, 919 млрд руб.

    Нам предлагают купить по рыночной стоимости 352, 535 млрд руб. компанию, стоимость активов которой (938, 137 млрд руб.) почти в 2,7 раза выше. Размер капитала компании (активы минус обязательства) составляет 613, 919 млрд руб. Балансовая стоимость одних только основных средств (производственные здания, гидротехнические и иные сооружения, машины и оборудование, а также прочее имущество) составляет 744, 585 млрд руб. Из всего этого я делаю предварительный вывод о том, что акции ПАО «РусГидро» по цене 0, 9127 руб. – дешевые. Но взглянем на график их котировок.

    На графике хорошо видно, когда акции ПАО «РусГидро» были дорогими, а когда дешевыми. Дорогими они были в первой половине 2008 г., до мирового финансового кризиса, когда торговались по цене 2,0–2,2 руб. за штуку, и во второй половине 2010 г., когда они, частично восстановившись в цене после сильного падения в конце 2008 г., стали стоить около 1,6 руб. А дешевыми акции были в конце 2008 г., когда они стоили около 0,6 руб., и в период с 2013-го по середину 2016 г., когда торговались в диапазоне от 0,5 до 0,7 руб. С середины 2016 г. акции ПАО «РусГидро» начали расти, но цена 0, 9127 руб. за акцию, на мой взгляд, еще далека от того максимума, которого они могут достичь.

    Вывод: мы нашли хорошую компанию с отличными финансовыми показателями. Ее продукция будет пользоваться на рынке постоянным спросом, по крайней мере до тех пор, пока объекты атомной или иной энергетики по цене и количеству вырабатываемой электроэнергии не начнут перебивать гидроэлектростанции. Но в ближайшие десятилетия это вряд ли произойдет, тем более в нашей стране с мощными реками. Акции ПАО «РусГидро» по состоянию на конец ноября 2016 г., по моему мнению, являются дешевыми. Я считаю, что это хороший инструмент для инвестиций. Кроме того, добавлю, что компания несколько последних лет подряд выплачивает по своим акциям дивиденды.

  

  
    12.14. Акции не из списка «голубых фишек»: подведем итоги

    По моему мнению, акции не из списка «голубых фишек» в плане инвестиций гораздо интереснее, чем «голубые фишки». Последние хорошо известны всем инвесторам, биржевым игрокам и аналитикам. Они относительно надежны и безопасны. Крупные инвесторы предпочитают делать вложения именно в эти акции. Их нередко покупают только за то, что они «голубые фишки». Однако они нечасто преподносят своим владельцам приятные подарки в виде стремительного роста своей цены. Чаще можно наблюдать, как их цена вяло колеблется в диапазоне ±10–15 % в течение нескольких лет.

    Акции не из списка «голубых фишек» могут принести неплохую прибыль. Хорошие примеры тому – акции ПАО «Полюс», которые за два года выросли в девять раз, и акции ПАО «Аэрофлот», которые за один год выросли более чем в три раза. Но риск при этом возрастает. Нельзя забывать, что, покупая акцию, вы покупаете не фишку в казино, а часть компании. Если не хотите, чтобы ваши деньги ушли в доход казино, то есть биржи, необходимо хорошо изучить финансовое положение выбранной компании. И от акций компаний с плохим финансовым положением лучше держаться подальше.

  

  
    13.1. Осторожно – биржа!

    Еще раз хочу предупредить вас, что биржа не казино, хотя многим очень напоминает это заведение. Не верьте тем, кто обещает научить вас нескольким секретам, благодаря которым вы разбогатеете. Никто не знает, вырастут ли завтра акции или упадут. Можно обратиться к профессиональным брокерам, но и они часто ошибаются в прогнозах. Если бы они хорошо играли на бирже, то за короткий срок стали бы миллионерами и перестали работать в брокерских фирмах. Но, поскольку они продолжают каждый день ходить на работу, видимо, миллионерами пока не стали.

    Я бы советовал вам самим пробовать играть на бирже. Самим покупать и продавать акции. Но как пятилетнему ребенку невозможно на следующий год стать десятилетним, так же невозможно быстро стать опытным инвестором. Опыт приходит с годами. Отсюда вывод: не спешите приносить на биржу большие деньги, так как существует значительный риск, что вы их можете потерять. Тренируйтесь с небольшими суммами, потеря которых не причинит вам непоправимого финансового урона. Ваше обучение игре на бирже может продолжаться и пять, и десять лет. Начните сейчас потихоньку, с небольшими суммами и, вне всякого сомнения, через десять лет будете открывать на фондовом рынке такие возможности, о которых в настоящее время и не подозреваете.

    Ни в коем случае не приносите на биржу и не ставьте на кон крупные, значимые для вас суммы. Не нужно продавать машину или квартиру и покупать на все деньги акции, надеясь удвоить или утроить свою сумму. Разочарование от потери может оказаться слишком сильным для вас ударом. Гораздо умнее и безопаснее будет положить эти деньги на депозит или купить надежные облигации. Какие облигации являются надежными, а какие нет, вы уже знаете.

  

  
    13.2. Не бойтесь падения цены акций, на бирже это обычное дело

    Допустим, вы начали понемногу покупать акции. Хорошие и надежные акции, например акции Сбербанка. Может получиться так, что вы купили его акции по 100 руб., а они неожиданно упали до 50 руб. Точнее, сначала со 100 руб. упали до 90 руб. Вы подумали, что, может быть, они еще восстановятся, и не стали их продавать по 90 руб. А они упали до 80, а потом всё ниже и ниже до 50 руб. Что делать в такой ситуации? Ведь они могут упасть и до 40, и до 30 руб. Не пора ли их продать по 50 руб., выручив за акции хоть что-нибудь?

    Давайте обсудим эту ситуацию.

    Первый вопрос, который вы должны себе задать: насколько акции надежны? Напомню, что этот вопрос вы должны были задать себе гораздо раньше, еще до покупки. В конце 2014 г. на российском фондовом рынке произошло значительное снижение, связанное с девальвацией национальной валюты. И акции Сбербанка как раз упали примерно до 50 руб. Я специально обошел несколько отделений Сбербанка в своем городе и увидел, что ничего страшного не происходит. Ни одно отделение не закрылось, все сотрудники на месте, в отделениях так же много посетителей, как и раньше. Последняя финансовая отчетность Сбербанка хорошая, да и сам он в полном порядке. Это говорит о том, что снижение цены акции компании в два раза не означает, что дела компании стали в два раза хуже. Простые будни биржи, не более того.

    А раз так, то акции Сбербанка надо не продавать по 50, а покупать по 50 руб. И, как показали события на бирже в ближайшие несколько лет, это было бы верным решением.

    А второй вопрос, который вы должны были себе задать: в акции Сбербанка вложены последние средства, которые мне скоро понадобятся, ведь надо же на что-то жить? Или это свободные средства, предназначенные именно для инвестиций, которые мне не понадобятся в ближайшие несколько лет? В первом случае вы потеряете деньги, так как будете вынуждены продать акции по очень невыгодной цене. А во втором случае у вас есть хорошие шансы заработать.

    У биржевых и не только биржевых спекулянтов есть одно очень простое правило, простое до примитивности: покупай дешево, продавай дорого. Но почему-то на бирже не все и не всегда его соблюдают. Многие готовы покупать акцию за 100 руб., а продавать за 50. Такие действия они называют благозвучным термином «контроль убытков»: купили за 100, продали за 50, а утешают себя тем, что могли бы продать за 40, но не продали, «заработав» таким образом 10 руб. с каждой акции.

    Очень большое значение имеет время, на которое вы готовы одолжить свои деньги бирже. И не всегда страшно, если сумма ваших инвестиций на какой-то период уменьшится из-за снижения цены купленных акций. Нужно терпение. Научиться терпению могут далеко не все. Из ста инвесторов лишь единицы в состоянии спокойно наблюдать за тем, как тают на бирже их деньги во время падения цен, да еще имеют мужество докупать акции по низким ценам. Именно эти единицы в итоге и выигрывают. Разумеется, при условии, что речь идет об акциях первоклассных и надежных компаний. Хотя история биржи знает редкие случаи, когда известные и крупные компании разорялись и их акции обесценивались до нуля. Но это скорее исключение, чем правило.

  

  
    13.3. Проявляйте терпение: не убегайте с биржи, немного заработав

    Очень часто на бирже возникает обратная ситуация. Вы купили акции, скажем, того же Сбербанка по 50 руб., а цена выросла до 60 руб. Отличная сделка, вы получили 20 % прибыли. Что делать дальше: продавать или не продавать акции?

    Опять задайте себе вопрос: что за акции вы приобрели? Если это акции первоклассной компании, которой, без сомнения, является Сбербанк, и в настоящее время они, по всей видимости, восстанавливаются после биржевого кризиса, то было бы глупо их продавать. Существует большая вероятность их дальнейшего роста.

    А второй вопрос: вам очень нужны именно эти деньги, вложенные в акции? Предстоят ли необходимые траты, способные принудить вас продать свои акции? Если это так, то вы лишаете себя отличной возможности заработать. Для того чтобы заработать деньги на бирже, нужны свободные деньги, которые вам еще не скоро потребуются.

    Поделюсь своим скромным опытом. Как раз в период биржевого кризиса, в конце 2014 г., я купил на довольно крупную для меня сумму акции Сбербанка по цене примерно 53 руб. Акции пошли вверх. Но у меня хватило терпения досидеть всего лишь до 70 руб. Летом следующего, 2015 г., я продал их по этой цене. Акции продолжали расти, но купить их по 80 или по 90 руб., после того как продал их по 70, я не смог. Мне казалось, что для них это уже слишком высокая цена. Через полтора года акции Сбербанка выросли до 170 руб.

    Не убегайте с биржи, заработав чуть-чуть. Если у вас на руках хорошие акции, купленные по невысокой цене, не спешите с ними расставаться. Дайте им время поработать на вас. Известный вам Уоррен Баффетт не расставался с некоторыми из своих акций десятилетиями. И, как видно, не прогадал.

  

  
    13.4. Несколько слов про паевые инвестиционные фонды

    Если вас всерьез заинтересовала торговля акциями, я бы порекомендовал прочитать еще пару книг. Чуть ниже я приведу их названия. Обе написаны Питером Линчем. О нем упоминал Бодо Шефер в своей книге «Путь к финансовой свободе». С 1977 по 1990 г. Питер Линч был управляющим взаимным фондом Magellan инвестиционной группы Fidelity (США).

    Смысл работы взаимного фонда – управлять деньгами других людей. Далеко не все потенциальные инвесторы хотят самостоятельно проводить финансовый анализ и разбирать бухгалтерскую отчетность компаний, чтобы принять решение о покупке или продаже их акций. Люди хотят инвестировать свои деньги в акции, но не могут или не желают сами принять решение, в какие именно акции стоит вложить средства. На этот случай существуют специальные фонды, в которых работают профессиональные биржевые аналитики. На основании их рекомендаций и прогнозов фонды покупают и продают акции. Люди (инвесторы) приносят в фонд свои деньги, а решение о вложении денег в те или иные акции принимает уже фонд. Если инвестиционные прогнозы фонда окажутся верными и купленные им акции вырастут в цене, инвесторы заработают. Если фонд не угадает с акциями и они упадут в цене (а такое тоже бывает), инвесторы потеряют часть своих денег. В США такие фонды называют взаимными. В России это паевые инвестиционные фонды (ПИФы). Их немало, ознакомиться с их деятельностью вы сможете в интернете.

    Существуют законодательные ограничения возможных рисков вкладчиков. Например, фондам запрещено вкладывать больше определенной доли средств (скажем, более 10 %) в акции одной компании, даже если эти акции очень привлекательны. Как мы знаем, на бирже может случиться все что угодно и даже самая надежная компания способна разориться. В этом случае падение ее акций не обернется для вкладчиков фонда катастрофой, так как в акции одной компании закон разрешает вложить лишь часть средств.

    Существует множество фондов. Есть фонды, которые покупают только «голубые фишки». Есть фонды, которые покупают только акции компаний, работающих в определенных секторах экономики, скажем, банковском или нефтегазовом. Есть фонды, которые покупают только облигации.

    Так вот, Питер Линч управлял взаимным фондом Magellan с 1977 по 1990 г. За это время объем активов, то есть стоимость всех приобретенных фондом акций и других финансовых инструментов, вырос с $18 млн до $14 млрд, что сделало Magellan одним из крупнейших фондов в США. Объем его активов за 14 лет вырос в 777 раз. Конечно, это не означает, что все акции, которые Питер Линч покупал для фонда, выросли на столько же в цене. Обладая отличными аналитическими способностями и биржевым чутьем, он изучал финансовую отчетность сотен компаний, чьи акции торговались на бирже. Встречался с руководителями этих компаний, оценивал их уже имеющиеся экономические результаты и дальнейшие перспективы. На основании своего анализа принимал решения о том, акции каких компаний надо купить, а от каких лучше избавиться.

    Питер Линч начал преуспевать в этом деле, и его фонд стал показывать хорошие результаты. Акции, купленные фондом, росли в цене, и, соответственно, люди, вложившие деньги в Magellan, зарабатывали. Информация об этом распространялась, и число людей и организаций, которые захотели доверить деньги этому фонду, росло. Количество денег в нем увеличивалось, и к 1990 г. общая сумма денег и купленных на них акций достигла рекорда для взаимных фондов – $14 млрд.

    Питер Линч написал несколько книг о том, как он покупал и продавал акции. Мне известны две из них: «Переиграть Уолл-стрит»[5] и «Метод Питера Линча»[6]. Их я и хочу вам посоветовать. Если в первый раз вам будет сложно их читать, не беда. Прочтите до конца и отложите на какое-то время. Если вы будете пробовать покупать и продавать акции на бирже самостоятельно, то вернитесь к этим книгам через год или через два. С учетом приобретенного вами нового опыта их содержание станет более понятным и интересным.

  

  
    13.5. Сначала отдай, а потом получишь!

    В конце своей книги мне бы обязательно хотелось обратить ваше внимание на одну любопытную вещь. Даже среди тех немногих книг о деньгах, которые прочитал, я неоднократно наталкивался на мысль о том, что деньги нужно отдавать. Отдать не потом, когда ты разбогатеешь, а отдать именно сейчас, пока денег у тебя немного. Я бы не стал придавать большого значения этой не совсем логичной идее, если бы встретил ее лишь в одной книге у одного автора. Мало ли что кому показалось. Но об этом пишут многие. Вот, например, как данная идея отражена в известной вам книге «Богатый папа, бедный папа» Роберта Кийосаки и Шэрон Лектер:

    Давайте, и вам воздастся: сила дающего

    «Оба моих отца были учителями. Богатый отец преподал мне урок, который я пронес через всю свою жизнь, урок, заключавшийся в том, что необходимо было быть щедрым или дающим. Мой образованный отец отдавал много времени и знаний, но почти никогда не давал денег.

    Как я упоминал, он обычно говорил, что дал бы денег, если бы имел лишние. Конечно, лишних денег почти никогда не было.

    Мой богатый отец отдавал деньги так же, как и знания. Он твердо верил в необходимость отдавать. Он всегда говорил: “Если ты чего-то хочешь, тебе сначала нужно отдать”. Когда ему не хватало денег, он просто давал деньги на свою церковь или на благотворительность.

    Если бы я мог оставить себе одну-единственную идею, то она была бы такой: всякий раз, когда тебе чего-то не хватает или ты в чем-то нуждаешься, дай то, что ты хочешь, сначала, и тебе воздастся сторицей. Это касается всего: денег, улыбки, любви, дружбы. Я знаю, что часто человек хочет отдавать в последнюю очередь, но я отдавал, и это всегда помогало мне. Я абсолютно убежден, что принцип обратимости реально действует, и я даю то, что хочу получить. Я хочу денег, и я даю деньги, которые возвращаются ко мне в тысячекратном размере. Я хочу осуществить продажу, и я помогаю кому-то еще что-то продать, и ко мне приходит удача в продаже. Я хочу контактов, и я помогаю кому-то еще установить контакты, и, как в сказке, контакты приходят и ко мне. Давным-давно я слышал поговорку, в которой говорилось: “Богу не нужно получать, но людям нужно отдавать”.

    Мой богатый отец часто говорил: “Бедные люди более жадные, чем богатые люди”. Он объяснял, что если человек богатый, он дает людям то, что им нужно. Всю свою жизнь, когда бы я ни ощущал нужду или недостаток в деньгах, потребность в чьей-то помощи, я знал в глубине души, что мне необходимо, и решал отдать это сначала. И то, что я давал, всегда возвращалось ко мне.

    Мне вспоминается рассказ о парне, сидящем с дровами в руках в холодную, морозную ночь, который кричит на большую печь: “Когда ты дашь мне чуточку тепла, тогда я положу в тебя немного дров”. Когда доходит до денег, любви, счастья, торговых сделок и контактов, всё, что вам нужно помнить, – это отдать сначала то, что вы желаете получить, и к вам вернется во сто крат больше.

    Часто даже процесс размышления о том, что я хочу и что я мог дать то, чего хочу сам, кому-то еще, приносит мне щедрое вознаграждение. Когда я вижу, что люди не улыбаются мне, я просто начинаю улыбаться и говорить им “привет”, и, как по волшебству, вокруг меня появляется больше улыбающихся людей. Получается так, что мир, как зеркало, отображает вас.

    Я верю в то, что человек получает то, что отдает. Я обнаружил, что чем более искренне я обучаю тех, кто хочет чему-то научиться, тем большему учусь я сам. Если вы хотите узнать о деньгах больше, научите понимать, что такое деньги, кого-то еще. У вас появятся новые идеи относительно денег, вы станете лучше понимать, как они работают.

    Бывают времена, когда я даю, но ничего не получаю обратно или же получаю не то, на что рассчитывал. При ближайшем рассмотрении я вижу, что в подобных случаях я часто даю, чтобы получать, вместо того, чтобы бескорыстно давать.

    Мой отец учил учителей и стал наставником для учителей. Мой богатый отец всегда учил молодых людей, как следует заниматься бизнесом, с его точки зрения. Щедро делясь с другими тем, что знали сами, оба моих отца становились еще мудрее. Есть силы в этом мире, которые значительно разумнее нас. Можно во всем полагаться только на себя, но с помощью этих сил вам будет легче чего-то добиться. Всё, что вам нужно, так это щедро делиться с людьми тем, что вы имеете, и эти силы будут щедры с вами».

    Роберт Кийосаки разбогател, торгуя недвижимостью. Затем он стал известным писателем и разбогател еще больше. Он даже написал несколько книг в соавторстве с Дональдом Трампом, который в то время был просто миллиардером, сделавшим свое состояние на недвижимости, а позднее стал президентом США. И мне показалось очень странным, что Роберт Кийосаки в своей книге не дает подробных инструкций о том, как надо торговать недвижимостью, или о том, как писать бестселлеры, или о том, как торговать акциями на бирже, или о том, как завести полезную дружбу с будущим президентом Соединенных Штатов Америки. Вместо всего этого Роберт Кийосаки пишет следующее: «Если бы я мог оставить себе одну-единственную идею, то она была бы такой: всякий раз, когда тебе чего-то не хватает или ты в чем-то нуждаешься, дай то, что ты хочешь, сначала, и тебе воздастся сторицей. Это касается всего: денег, улыбки, любви, дружбы».

    Скажу честно, впервые прочитав книгу «Богатый папа, бедный папа», этой идеи автора я не понял. Перечитал книгу несколько раз, но логического объяснения ей не нашел. А никаких логических объяснений Роберт Кийосаки и не дает. Он просто верит, что в мире существуют мощные разумные силы, связывающие всех и все в одно целое. Отдавая, вы всего лишь играете по правилам этих сил, а они вознаградят вас за это. Вам не нужно пытаться рассчитать или вычислить, каким путем отданные вами деньги вернутся к вам назад. Просто отдайте. А остальное не ваша забота. Все будет сделано как нельзя лучше.

    В следующей известной вам книге «Мой сосед – миллионер» прямых указаний на необходимость отдавать, чтобы стать богатым, я не нашел. Зато в третьей книге, о которой мы говорили выше, – «Путь к финансовой свободе» Бодо Шефера необходимости отдавать деньги уделено немало внимания. Он пишет об этом довольно подробно:

    Деньги, которые вы зарабатываете, принадлежат не только вам одному

    «Изучая биографии преуспевших и счастливых людей, вы заметите, что они делились своим богатством с другими. Эти люди чувствовали глубокую благодарность за то, чего они достигли, и сознавали свою ответственность.

    Кстати, я не утверждаю, что все богатые обращаются с деньгами с чувством ответственности. Но я утверждаю, что все богатые и счастливые люди очень ответственно обращаются с ними.

    У кого есть право и возможность много зарабатывать, у того есть и обязанность заботиться об обездоленных. Эндрю Карнеги, крупного металлургического магната, это привело к мысли: “Изобилие – это доверенное нам священное имущество, владелец которого обязан посвятить всю свою жизнь благу общества”.

    Многие готовы помогать людям, у которых меньше, чем у них. Но сначала они сами хотят быть состоятельными. В первую очередь они хотят помочь себе. Так, однако, не получается. Нельзя собрать урожай, не посеяв.

    Жил однажды жадный крестьянин, который купил себе новое поле. Прежде чем тратиться дальше, он хотел быть уверен, что это окупится.

    Он устроился неподалеку от поля и стал наблюдать. Он говорил себе: “Если осенью поле даст хороший урожай, то на будущий год я куплю зерно и засею его. Но сначала поле должно доказать, что оно этого заслуживает”. Естественно, крестьянин был глубоко разочарован.

    Хорошо известен принцип: не посеешь – не пожнешь. Но не всегда человек это понимал. Только осознание того, что нужно посеять, прежде чем собирать урожай, сделало возможным переход от охоты к оседлому земледелию.

    Каждый человек сталкивается в ходе своего развития с похожими вызовами: он стоит перед выбором – потреблять все или экономить. Он может все использовать для себя и проесть посевное зерно или же отложить часть денег для посева.

    Совершенно независимо от того, в какой ситуации вы находитесь, в глазах очень многих людей вы богаты. Две трети населения Земли немедленно поменялось бы с вами местами.

    Но как можно сеять деньги?

    Наполеон Хилл потратил 25 лет жизни на то, чтобы исследовать жизнь сверхбогачей. Его совет, касающийся денег, достоин внимания: “Счастлив тот, кто знает, что самый надежный способ получать деньги – сначала их дать”.

    Вы увидите, что богатые и счастливые люди не только жертвуют большие деньги, но и начинают делать это очень рано. Они начинали уже тогда, когда, в сущности, не могли себе этого позволить. Келлог, Карнеги, Уолтон, Рокфеллер, Темплтон – если вы интересуетесь этими людьми, то заметите, что они очень рано почувствовали благодарность за все, полученное ими от жизни. И из этой благодарности выросли их пожертвования. Странным образом они ощущали эту благодарность, когда еще почти ничем не владели.

    Десятая часть дохода

    В ветхозаветные времена в обычае народа Израиля было жертвовать десятую часть всех доходов. В сельском хозяйстве было принято снова закапывать в почву десятую часть урожая, чтобы не истощать землю. Еще одна десятая часть урожая сохранялась для будущего посева. И каждые десять лет поле оставляли под паром, давая ему отдохнуть.

    У богатых людей, в частности, было принято 10 процентов дохода отдавать тем, у кого было меньше. Вы часто видите, что преуспевающие люди являются в деловой жизни очень жесткими партнерами по переговорам, но, с другой стороны, у них мягкое сердце по отношению к нуждающимся людям.

    Наверное, деньги часто жертвуются из чисто эгоистических побуждений. Так, есть люди, которые жертвуют преимущественно публично, интересуясь при этом рекламным эффектом. Но не эгоистично ли и вообще все, что делает человек? Не помогает ли он другим отчасти потому, что в результате лучше себя чувствует?

    Разумеется, нуждающемуся эти нюансы могут быть совершенно безразличны. Если он получает деньги, на них не обязательно должна висеть этикетка: “Дано из благородных побуждений”.

    Кто дает, у того больше денег

    Удивительно, но у людей, жертвующих десятой частью дохода, никогда нет денежных проблем. Они не просто счастливее со своими деньгами, но их у них больше.

    Я часто спрашиваю себя и других, почему это так. Как получается, что у того, кто регулярно отдает 10 % доходов, в итоге значительно больше денег, чем у тех, кто сохраняет все 100 % для себя? Как могут оказаться 90 % больше 100 %?

    Речь идет здесь о феномене, которому нет научного объяснения. Я не уверен, что чисто логически это вообще объяснимо. Но я хотел бы изложить некоторые мысли на этот счет, чтобы сделать это чудо более понятным.

    Отдавать приятно

    Часто дарить бывает приятнее, чем получать подарки. Кто заботится только о себе, становится несчастным, склонным к депрессиям человеком. Концентрация только на самом себе приводит к одиночеству. Это ведет в конце концов к тому, что некоторые люди могут показать свои истинные чувства лишь своим домашним животным. Хорошее средство, чтобы “излечиться” от чувства собственной незначительности и бессмысленности существования – заботиться о ком-то другом. Кто испытывает грусть и депрессию, тот часто просто слишком занят самим собой. Кто концентрируется на том, чтобы помогать другим, отвлекается от своей печали. Поэтому, помогая другим, вы помогаете тем самым и самому себе.

    Кто на своей лодке отвезет кого-то на другой берег, тот и сам при этом достигнет другого берега.

    Давая, вы доказываете, что деньги у вас в хороших руках

    Теперь вы можете доказать себе, что умеете с помощью денег делать добро и что они хороши. Вы укрепитесь в этой мысли, облегчая кому-то жизнь. Вы докажете себе, что умеете ответственно обращаться с деньгами и что деньги у вас в хороших руках, так как с их помощью вы делаете добро.

    Давая, вы сигнализируете об изобилии

    Если вы даете деньги, вы сигнализируете универсуму: “Спасибо, у меня есть больше, чем мне нужно. Поэтому я могу отдавать”. Эта мысль об изобилии помогает вам более естественно относиться к деньгам. Вы больше наслаждаетесь деньгами, так как не считаете их слишком важными.

    Вы лучше осознаёте, что деньги – одна из форм энергии, которая протекает через вашу жизнь. Кто слишком крепко держится за деньги, тот препятствует этому потоку энергии. Чем больше вы отдаете, тем больше к вам приходит. И тем увереннее вы можете быть в том, что придет еще больше денег.

    Денежные пожертвования – это доказательство вашей веры в себя и в энергетическую реку универсума. Укрепив таким способом ваше доверие к себе и к универсуму, вы можете ожидать, что и в вашу жизнь придут большие деньги. Вы хотите богатства, и оно станет для вас чем-то само собой разумеющимся. Вспомните: наши ожидания определяют, что мы получаем на самом деле.

    Кто помогает, тот осознаёт, что мы живем в мире, где все взаимосвязано

    Жить так, словно вы один в этом мире, конечно, не признак мудрости. И такое мировоззрение вряд ли помогает как в частностях, так и в целом. Чтобы поддержать в себе лучшее, мы нуждаемся в других. И окружающие нуждаются в нас. Из этого вытекают два простых, но важных принципа: во-первых, вместе мы достигаем большего, и, во-вторых, дела идут лучше у каждого по отдельности, если они лучше идут у всех вместе.

    Мы не можем рассматривать наше личное счастье изолированно и игнорировать людей вокруг себя. Далай-лама говорил: “В сегодняшнем взаимосвязанном мире индивиды и нации уже не могут разрешить многие свои проблемы в одиночку. Мы нуждаемся друг в друге. Поэтому мы должны разработать в себе чувство универсальной ответственности. Наша личная и коллективная обязанность – защищать и сохранять человеческую семью на этой планете и поддерживать ее слабых членов”.

    Соджиал Ринпоуч приводит в пример дерево, объясняя, что никто не может вести независимое существование: “Люди узнали, что дерево растворяется в крайне тонкой сети связей, охватывающей весь универсум: дождь, который падает на его листву, ветер, который раскачивает его, земля, которая кормит и поддерживает его, времена года и погода, свет Солнца, Луны и звезд, – все является частью этого дерева. Все способствует тому, чтобы сделать дерево тем, чем оно является. И никогда не наступает момент, когда бы оно могло расти отдельно от всего остального”.

    Благополучие общества влияет на нас сильнее, чем мы сегодня можем доказать научно. Но нельзя отрицать, что мы влияем на других людей и что их состояние влияет на нас.

    Мы все знаем: как аукнется, так и откликнется. Это касается таких простых вещей, как улыбка и приветливость. Кто любит мир, того и мир любит. И это касается также денег. Кто дает миру деньги, тому мир их возвращает».

    Поищем еще примеры. Например, Джон Дэвисон Рокфеллер, основатель и владелец нефтяной компании Standart Oil, первый долларовый миллиардер в истории человечества, начал учиться зарабатывать деньги с детства. Начиная с того времени, когда и сто долларов были для него огромным богатством, он начал перечислять 10 % своих доходов баптистской церкви. Это он продолжал делать, когда заработал миллион, и продолжал делать, когда заработал миллиард.

    Посмотрим, как обстоит дело с благотворительностью у знакомых нам миллиардеров – шестерых самых богатых людей мира в 2016 г. по версии журнала Forbes: Билла Гейтса, Амансио Ортеги, Уоррена Баффетта, Карлоса Слима Элу, Джеффа Безоса и Марка Цукерберга.

    В 2010 г. двое из нашего списка – Билл Гейтс и Уоррен Баффетт – организовали филантропическую кампанию, которая называется «Клятва дарения». Смысл ее в том, что Билл Гейтс и Уоррен Баффетт публично пообещали отдать не менее 50 % своего капитала на благотворительность и призвали присоединиться к этому других миллиардеров. В течение нескольких лет к «Клятве дарения» примкнули более 100 очень богатых людей. В их числе и замыкающий шестерку самых богатых людей мира Марк Цукерберг.

    Амансио Ортега, как мы уже отмечали выше, отошел от бизнеса и в основном занимается делами основанного им благотворительного фонда. Карлос Слим Элу является одним из крупнейших в мире филантропов. Он основал благотворительный фонд, который финансирует образовательные, культурные и медицинские проекты в Мексике. Благотворительная деятельность Джеффа Безоса связана с финансированием проектов в области научных открытий, инженерии и космических полетов.

    Меньше всего я хочу вызвать слезы умиления на глазах своих читателей. Надо же, какие прекрасные и добрые люди – эти миллиардеры! Помогают стариками и сиротам. Раздают свои миллиарды направо и налево. Любой из вас может сказать, что для миллиардера невелика заслуга – пожертвовать пару-тройку миллионов на благотворительность. Да еще так, чтобы вся общественность о том знала. Не хочу с этим спорить, возможно, вы и правы. Но ведь миллиардеры могли бы ничего никому и не давать. Кто их заставляет? А они все по какой-то причине регулярно делают это. И мне очень хочется понять почему. Причем многие из них зачем-то начали отдавать деньги задолго до того, как разбогатели.

    Может возникнуть еще один вопрос: «А куда отдавать деньги?». В тех источниках, которые я прочитал, точного предписания о том, куда нужно отдавать деньги, я не нашел. И действительно, у многих бы возникли вполне обоснованные подозрения, если бы эти источники рекомендовали конкретный благотворительный фонд или указывали адрес определенной церкви. По моему мнению, куда именно вы отдадите деньги, большого значения не имеет. Решите для себя сами. Помогите нуждающимся, только не своим родственникам или близким, а абсолютно чужим для вас людям. Или отдайте деньги вашей церкви. При этом совершенно не важно, куда вы отнесете пожертвование: в православный или католический храм, в мечеть или синагогу. Главное, чтобы вы не желали получить немедленную награду в ответ. Думаю, сама идея о необходимости отдавать деньги вполне ясна. Вот только нет логического объяснения, как эта идея работает. Вследствие чего, возможно, не все ее примут для себя.

    Мне вспоминается забавный анекдот. Один человек постоянно жаловался Богу о том, что уже много лет подряд жертвует деньги церкви и ставит в храме свечи, молясь о выигрыше в лотерею большой суммы, но до сих пор еще ничего не выиграл. И так он беспрестанно жаловался и ныл, пока с небес не услышал голос: «Сын мой, купи хотя бы один лотерейный билет!»

    Глупо ожидать успехов в делах, если никаких дел у вас нет. Если вы трудитесь на нелюбимой и бесперспективной работе, получаете маленькую зарплату, и вас все устраивает, а вы боитесь или просто не желаете что-то в жизни менять, тогда у меня для вас плохие новости: вы никогда не станете финансово независимым человеком. Если же вы еще не работаете в силу молодого возраста, но сейчас учитесь только для того, чтобы вскоре выйти на скучную и малооплачиваемую работу; если предел ваших мечтаний получать всю жизнь небольшую, но стабильную зарплату и через 40–50 лет уйти на пенсию, откровенно скажу: я вам не завидую.

    Если же вас такая перспектива не устраивает, пусть эта книга будет первым шагом на пути к вашему финансовому благополучию.

    Удачи вам на этом интересном пути!

    2 января 2016 г. – 21 июня 2017 г.
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      		3.8. Пример «плохого накопителя богатства»


      		3.9. Сравним ОНБ и ПНБ


      		3.10. На что же тратят деньги миллионеры


      		3.11. Почему миллионер отказался от «роллс-ройса» в подарок


      		3.12. На каких автомобилях ездят американские миллионеры


      		3.13. Может ли «обычный скучный» бизнес принести богатство?


      		3.14. Виды деятельности и профессии предпринимателей, ставших миллионерами


      		3.15. Подведем итоги: основная идея книги


      		4.1. О чем эта книга


      		4.2. Про долги


      		4.3. Как повысить свой доход


      		4.4. Экономить – значит платить самому себе


      		4.5. Акции призваны выращивать деньги


      		4.6. Финансовая защита, финансовая безопасность и финансовая независимость


      		4.7. Подведем итоги: основная идея книги


      		5.1. Знаете ли вы, сколько тратите денег?


      		5.2. Неужели каждый день нужно записывать свои расходы?


      		5.3. Куда записывать расходы? Предлагаю – в электронную таблицу


      		6.1. Почему в школьной программе нет предмета «деньги»?


      		6.2. Три основных способа зарабатывать на жизнь


      		6.3. Нужно ли кому-нибудь, чтобы вы были финансово независимым?


      		6.4. Что означает фраза: «Заплатите сначала себе»?


      		6.5. Что такое пассивный доход


      		6.6. «Республика ШКИД»: история беспризорника-миллионера


      		7.1. Заведите привычку получать деньги


      		7.2. Как создать пассивный доход в размере средней зарплаты в России


      		7.3. В каком банке открыть вклад


      		8.1. Что такое облигация


      		8.2. Государственные облигации


      		8.3. Муниципальные облигации


      		8.4. Корпоративные облигации


      		8.5. Риски, связанные с облигациями


      		8.6. Что такое номинальная стоимость и рыночная цена облигации


      		8.7. Как приобрести облигации


      		9.1. Что такое акция


      		9.2. Список миллиардеров журнала Forbes 2016 г. – шестерка лидеров


      		9.3. Шестое место: Марк Цукерберг – $44,6 млрд


      		9.4. Пятое место: Джефф Безос – $45,2 млрд


      		9.5. Четвертое место: Карлос Слим Элу – $50 млрд


      		9.6. Третье место: Уоррен Баффетт – $60,8 млрд


      		9.7. Второе место: Амансио Ортега – $67 млрд


      		9.8. Первое место: Билл Гейтс – $75 млрд


      		10.1. Можно ли стать миллионером при помощи российского рынка акций?


      		10.2. Российская биржа


      		10.3. Трейдеры и инвесторы


      		10.4. Как покупать и продавать акции


      		10.5. А еще по некоторым акциям выплачиваются дивиденды…


      		11.1. Что такое «голубые фишки»


      		11.2. ПАО «Сбербанк России»


      		11.3. ПАО «Газпром»


      		11.4. ПАО «Магнит»


      		11.5. ПАО «ЛУКОЙЛ»


      		11.6. ПАО «ГМК “Норильский никель”»


      		11.7. Банк ВТБ (ПАО)


      		11.8. ПАО «МТС»


      		11.9. АК «АЛРОСА» (ПАО)


      		11.10. «Голубые фишки»: подведем итоги


      		12.1. Акции не из списка «голубых фишек»


      		12.2. ПАО «Мечел»


      		12.3. ПАО «Полюс»


      		12.4. ПАО «Распадская»


      		12.5. ПАО «АВТОВАЗ»


      		12.6. ОАО «Красный Октябрь»


      		12.7. ПАО «Корпорация “Иркут”»


      		12.8. ПАО «Аптечная сеть 36,6»


      		12.9. ПАО «Аэрофлот»


      		12.10. ПАО «М. видео»


      		12.11. ПАО «Ленэнерго»


      		12.12. ПАО «МРСК Центра»


      		12.13. ПАО «РусГидро»


      		12.14. Акции не из списка «голубых фишек»: подведем итоги


      		13.1. Осторожно – биржа!


      		13.2. Не бойтесь падения цены акций, на бирже это обычное дело


      		13.3. Проявляйте терпение: не убегайте с биржи, немного заработав


      		13.4. Несколько слов про паевые инвестиционные фонды


      		13.5. Сначала отдай, а потом получишь!
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