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    Глава 3

    Предисловие

    По-настоящему финансово свободный человек свободен и от своей жадности. Показателен пример самоубийства немецкого миллиардера Адольфа Меркля в январе 2009 года, входившего на тот момент в топ-сотню богатейших людей мира. Этот человек имел практически все, но прогорел на спекулятивной ставке на падение акций немецкой автомобильной компании Volkswagen. Его сгубила элементарная жадность. Да, не зря говорят, что денег много не бывает. И если даже миллиардеры делают разорительные ставки, то действия простых смертных зачастую могут просто поражать своим финансовым безумием. Результат рабства перед деньгами известен по сказкам и легендам и противоположен финансовой свободе, поскольку она не означает количество денег в кошельке и на банковском счету или сумму активов. Путь к финансовой свободе проходит по лезвию ножа — между рабством перед чужими деньгами и рабством перед собственными.

    Эта книга для вас, если вы достаточно любопытны и жадны, чтобы дочитать ее до конца и постараться применить хотя бы десятую часть раскрытых здесь знаний.

    Вы завоюете финансовую свободу, опираясь на:

    • в ремя, которое должно работать на вас;

    • заемный капитал и его умелое использование;

    • знания, которые вам даст настоящая книга.

    Узнаете, как выявить верное направление торговли и инвестиций.

    Найдете лучшие цены и наиболее подходящее время для заключения сделок.

    Научитесь максимизировать прибыль.

    Поймете, что такое инвестиции и как обеспечить долгосрочный рост богатства.

    Увидите, что за этим множеством дверей находится безграничное море финансовых инструментов.

    Придете к выводу, что соблюдение этих рекомендаций поможет вам сэкономить массу времени и денег.

  

  
    Глава 4

    Введение: путь к финансовой свободе

    Эта книга для вас, стремящихся к финансовой независимости и свободе. Живет ли в вашей душе страсть к такой свободе? Только страстно желая обрести финансовую независимость, можно встать на ее путь. Поверьте, быть финансово свободным не так уж плохо.

    На пути к финансовой свободе существует два главных препятствия — лень и жадность, эти своеобразные Сцилла и Харибда финансового мира.

    «Сцилла» притягивает многих миражами свободы, на самом деле не давая ничего, кроме видимости финансовой защиты. На этом построена современная пенсионная система всех экономически развитых стран. Люди, убаюканные сладкоголосыми обещаниями сытой старости, перестают работать над собой и обращать внимание на состояние собственных финансов. В результате своей беспечности и лени они попадают в ловушку «Сциллы» и становятся заложниками чужой доброй воли. Насколько опасна такая финансовая зависимость, вы можете спросить у своих престарелых родственников и знакомых, «кинутых» государством после распада СССР.

    «Харибда» служит западней для жаждущих богатства людей, которые пошли-таки по пути финансовой свободы, но на первое место в своей жизни поставили деньги. Они становятся их рабами, а это противоречит любой форме свободы. На мой взгляд, худший вид рабства, одновременно ставший болезненной зависимостью некоторых людей, — это рабство денег. Не вы должны работать на деньги, а деньги должны работать на вас.

    Прежде чем начать повествование о пути к финансовой свободе, вкратце его опишу.

    Итак, для начала станьте финансово здоровым. Финансовое здоровье зачастую перекликается со здоровьем физическим. Так, переживающий из-за отсутствия денег или предстоящих к выплате долгов человек зачастую испытывает вполне ощутимую физическую боль, иногда сопровождающуюся болезнями желудка. Например, наиболее типичный «финансовый» недуг — язва. А когда человек болен физически, ему не до денег, лишь бы вылечиться.

    С финансовой точки зрения здоровье — это соблюдение баланса доходов и расходов. Многие люди неумеренны в еде, что вредит их физическому здоровью. Другие же неумеренны в потреблении, а это вредит здоровью финансовому. Современная кредитная экономика постепенно втягивает нас в общество потребления и «заставляет» приобретать массу ненужных вещей. Чем состоятельнее становится человек, тем менее эффективны его траты. Однако у вас есть выбор — что, когда и сколько потреблять. Я призываю не к скупости, а к тому, чтобы всего лишь подумать о разумности расходов. Это первый шаг на пути к финансовой свободе.

    На следующем этапе окружите себя финансовой защитой. Этого легко добиться, всего лишь сберегая и инвестируя часть полученных доходов. Здесь уже речь идет не о простом соблюдении баланса доходов и расходов. Идите дальше и начинайте инвестировать часть полученных доходов в различные активы. Пусть это будут для начала финансовые инструменты с фиксированной доходностью — банковские депозиты, коммерческая недвижимость (под сдачу в аренду), облигации. Затем вы сможете добавить спекулятивные инструменты — акции и, может быть, даже операции на Forex, при использовании которых хотя и возможна потеря денег, но вероятен и безграничный доход. Это второй шаг на пути к финансовой свободе.

    После того как вы стали финансово здоровыми и защищенными, останется совершить только последний шаг к финансовой свободе — заставьте ваши активы работать так, чтобы доходов от них было более чем достаточно не только на текущие расходы, но и для приумножения активов и инвестиций.

  

  
    Глава 5

    Глава 1

    Источники финансовой свободы

    Единственное, что хуже старости, — прожить дольше своих денег.

    Эрик Найман

    1.1. Азы финансовой свободы

    Бедный отличается от богатого тем, что не умеет сохранить и тем более приумножить заработанное.

    Таков ключевой момент в понимании содержания этой книги. Моя цель — помочь вам сохранить ваши деньги. И если это удастся, вы будете богатым, даже если окажетесь к этому психологически не готовы.

    Обратите внимание, что бедные всегда жалуются на отсутствие денег и спрашивают: «Где бы подзаработать?» Богатый же скорее спросит: «Куда вложить?» И разница здесь не в наличии или отсутствии капиталов, а в исходной посылке — бедные стремятся больше зарабатывать и думают, что именно это позволит им стать богатыми. Богатые же думают не столько о том, как заработать своим трудом, сколько о том, как заработать своим умом. Они становятся богатыми не из-за больших заработков, а благодаря своим умело вложенным капиталам. Деньги есть у всех, даже у самых бедных. Просто распоряжаются все ими по-разному. Кстати, и богатые порой разоряются, если теряют способность грамотно инвестировать и спекулировать.

    Как результат — сколько бы ни заработал бедный, он все потратит или потеряет. Богатый же будет инвестировать и вкладывать капиталы, тем самым не только их сохраняя, но и приумножая.

    Много ли бедных людей, выигравших в лотерею очень большие призы, стали реально богатыми? Нет, почти никто. Ведь между большими деньгами и богатством не лежит знак равенства. А многие ли стали счастливее? Еще меньше. Ведь большие деньги и финансовая свобода — далеко не одно и то же.

    Естественно, у богатого больше возможностей для инвестирования и спекуляций. Но здесь важно выбрать верное направление и никогда не тратить все до последней копейки — это первая ступень к богатству. Напомню, что расходовать все без остатка могут себе позволить только дети и старики, так как первые живут за счет родителей, а вторые — за счет детей или накопленных ранее капиталов. Кроме сохранения части заработанного в виде капитала его необходимо инвестировать, т.е. задавать себе вопрос «куда вложить?». Вы можете или довериться профессионалу, занимающемуся управлением активами и капиталами, или же все делать сами. Выбор последнего варианта отнимет у вас массу сил и времени, поэтому большинство людей вообще ничего не предпринимают и после некоторого, как правило, очень короткого, периода времени бросают заниматься инвестированием и вкладывают деньги на депозит или покупают недвижимость — в лучшем случае для получения арендной платы.

    Эта книга поможет вам, если вы выбрали путь самостоятельного инвестирования и спекуляций. Я сознательно отсекаю бóльшую часть потенциальных читателей, так как считаю, что только систематическое и сознательное занятие инвестированием и спекуляциями на протяжении длительного периода времени способно принести свои плоды. Если вы не чувствуете в себе необходимые для этого силы или же просто не хотите их тратить на такие скучные вещи, как анализ валютного рынка, чтение корпоративных отчетов компаний, сравнение условий депозитных вкладов в разных банках, оценку перспектив рынка земли и недвижимости и т.д., это не повод отказаться от собственного финансового благополучия. В данном случае сохранение капиталов все равно необходимо для того, чтобы стать финансово свободным. И вам следует довериться профессионалам.

    Хранение — фундамент финансовой свободы

    В том или ином виде хранение всегда было ключевой проблемой человечества. И только периодически решая ее, оно получало возможность переходить с одного этапа на другой.

    Так, первый скачок в развитии человеческого общества произошел благодаря тому, что был открыт способ сохранения огня, когда люди получили возможность в любое время согреться (хранение тепла), а также обработать пищу. Это дало им возможность не только расселяться на территориях с благоприятным температурным режимом или же кочевать, перемещаясь вслед за теплым воздухом, но и выбирать места, наиболее приемлемые с точки зрения добычи еды. Еще более важной стала возможность горячей обработки пищи, что повысило продолжительность жизни людей и привело к первому демографическому взрыву. Следствием этой тенденции являются современные строительные технологии, которые призваны оградить человека от негативного внешнего воздействия природной среды.

    Одомашнивание скота стало первым способом хранить продовольствие и одновременно перевозить его (своим ходом) на большие расстояния. В некоторых регионах скот даже выполнял функцию денег. Кстати, слово «капитал» произошло от латинского слова caput, обозначавшего стадо крупного рогатого скота. Поэтому скотоводческие племена на долгие годы вышли на передовой край развития человечества.

    Третий скачок, повлекший за собой очередной демографический взрыв, был обусловлен открытием новых способов хранения пищевых продуктов. К ним относятся соление, вяление, появление зернохранилищ, а также керамики для хранения зерна, вина и масла и т.п. До этого момента люди были вынуждены съедать практически сразу все, что добыли, а это неизбежно периодически приводило к продовольственным кризисам и вымиранию целых общин и племен.

    После того как человечество начало хоть как-то сопротивляться негативному воздействию природы, а также сохранять пищевые продукты, настало время научиться сохранять информацию и знания. Была открыта письменность. Современное развитие компьютерных технологий и Интернета является продолжением этого великого дела, позволяя не только сохранить, но и систематизировать, быстро обрабатывать и обмениваться накопленными огромными массивами информации.

    Пятый скачок в развитии человечества вызван умением сохранить богатства, сначала с развитием сетей церквей и монастырей, выполнявших роль сокровищниц, а затем банковского дела. Это, в частности, дало возможность финансировать самые великие стройки и практическое внедрение научных открытий. Современная финансовая система является развитием старой идеи о том, как лучше сохранить и приумножить накопленные капиталы.

    Последние две тысячи лет традиционно проходили под знаком перевеса в мировом народонаселении азиатских стран, в первую очередь Индии и Китая. На современном этапе быстро растет население Африки. Что же касается «белых» народов, то их доля за последние 100 лет резко сократилась (рис. 1.1). С точки зрения мировой демографии мы видим, что решения базовых проблем с продовольствием и медициной достаточно для быстрого роста численности стран и целых регионов. Однако с ростом богатства потребность в деторождении пропадает. У бедных народов дети служат главной страховкой обеспечения старости родителей, т.е. выступают в качестве актива по сохранению богатства. В развитых странах в роли такого актива выступают недвижимость, акции, банковские депозиты и другие финансовые инструменты.

    Источник: www.ggdc.net/Maddison, расчеты автора

    Рисунок 1.1. Динамика пропорции численности населения Земли в разрезе стран и регионов начиная от Рождества Христова и прогноз на 2030 г.

    Без сомнения, в следующие, а может быть, в ближайшие годы можно ожидать очередных скачков в развитии человечества в таких направлениях.

    Оно должно научиться сохранять энергию и создать действительно эффективные аккумуляторы. Человечество способно преобразовывать и использовать энергию, однако крайне неэффективно ее транспортирует и тем более хранит. Базовые принципы конструкции двигателя внутреннего сгорания остаются неизменными на протяжении уже более 100 лет. На мой взгляд, именно в этой неэффективности кроется главный тормоз развития человечества. Сейчас люди фактически вынуждены потреблять сразу всю энергию, которую произвели, аналогично тому как много веков назад они были вынуждены практически сразу съедать всю добытую пищу. В отдаленном будущем энерготаблетки-аккумуляторы огромной мощности, может быть, даже лягут в основу новой мировой резервной валюты, измеряемой в энергетических единицах.

    Люди должны научиться сохранять здоровье, т.е. найти путь к бессмертию. Это еще одно направление развития человеческой мысли.

    Хранение должно решать следующие задачи:

    — сохранить потребительские качества хранимого, чтобы оно не испортилось и после хранения его по-прежнему было возможно употребить;

    — сохранить количество хранимого, сведя к минимуму потери в результате так называемой «утруски и усушки»;

    — минимизировать стоимость хранения; производство хранимого не должно быть дешевле собственно хранения (с учетом изменения его качественных и количественных характеристик).

    Время как источник богатства

    Финансово свободный человек умеет заставить время работать на себя и не беспокоиться о каждодневных доходах, ведь они у него и так есть. Бедный же просыпается каждое утро с мыслями о том, где бы заработать на сегодняшний день. Переход от бедности к финансовой свободе труден только для тех, кто боится перемен и определенных самоограничений. Да, финансовая свобода сопряжена и с теми и с другими. Например, для ее сохранения банковские кредиты берут не тогда, когда хочется, а только если это действительно выгодно.

    Время играет с людьми злую шутку — с одной стороны, мы каждый день приближаемся к смерти и полной потере всего заработанного за жизнь. С другой — ежедневно богатеем, приобретая не только опыт, но и капиталы, если, конечно же, правильно реализуем свои финансовые знания и планы.

    В качестве проверки того, в правильном ли направлении с точки зрения финансового благополучия и богатства вы движетесь, очень важно ваше понимание времени — зарабатываете ли вы в момент прочтения этой книги (не опыт, а реальные деньги) или нет. Фактически это будет выглядеть как ответ на вопрос, есть у вас пассивные доходы или нет. Под ними понимаются проценты по банковским вкладам, арендная плата, дивиденды и другие доходы, которые не требуют ваших каждодневных физических усилий.

    Худшая попытка сохранить капитал — положить деньги «под подушку» или закатать их в стеклянную банку. В XIX столетии такое поведение еще хоть как-то было оправданно. Во-первых, монеты чеканили из драгоценных металлов — золота и серебра, поэтому инфляция им особо не грозила. Во-вторых, банковское дело было развито слабо.

    В современном мире cкладывать «под подушку» бумажные деньги опасно вдвойне. Как и в старые времена, им угрожают воры и грабители, пожары и наводнения, другие стихийные бедствия и напасти. Однако если бы только это! Все современные деньги неизбежно обесцениваются в результате инфляции. Так, средний исторический уровень инфляции в США за последние 100 лет составлял около 3% в год, и можно ожидать продолжения этой тенденции в течение довольно-таки значительного промежутка времени. Иными словами, цены на товары, для потребления которых в старости вы в том числе храните свои деньги, растут в среднем на 3% в год. Соответственно, если в этом году на $100 вы могли купить, например, 35 кг вареной колбасы, то через год этих денег хватит только на 34 кг. Один килограмм «съели крысы» инфляции. Я беру в качестве примера именно США, так как для большинства жителей стран бывшего СССР американский доллар стал главным инструментом сбережения и накопления. Таким образом, даже если ваши деньги не пропадут вследствие ограбления или пожара, они неизбежно «похудеют» на размер инфляции. Это то малое, что можно гарантированно ожидать от будущего: время съедает наши наличные деньги.

    Однако это еще не все — денежные процентные расчеты подвержены эффекту сложных процентов. Так, за два последовательных года инфляция составит не 6% (3% за первый год + 3% за второй год), как этого можно было бы ожидать, а 6,09% (1,03 × 1,03). И если вы думаете, что сотыми долями процента можно пренебречь, то зря. Например, если вы решили откладывать деньги «под подушку» в течение 10 лет, то эти сотые вырастут до таких сумм, которые заметно отразятся на вашем будущем уровне жизни. Так, всего за 10 лет инфляция-время съест более трети ваших наличных сбережений — если быть точным, то 34,4%. Согласитесь, это не так уж и мало. Инфляция — это стоимость хранения наших наличных денег.

    Следующий график наглядно продемонстрирует увеличение темпов обесценения наличных денег за 50 лет — срок типичной продолжительности трудовой деятельности (рис. 1.2).

    Как видно на приведенном ниже рисунке, ваши бережно отложенные на «черный день» наличные $1000 за 50 лет обесценятся в 4,4 раза, а не в 1,5 раза (50 лет × 3% в год). Согласитесь, эффект сложных процентов впечатляет. Так что пренебрегать сотыми не стоит. Говорят, «курочка по зернышку клюет» — это как раз о таком случае.

    Источник: расчеты автора

    Рисунок 1.2. 50 лет, в течение которых тает покупательная способность наличных денег при ежегодной инфляции 3%

    Причина ускоренного обесценения ваших сбережений — эффект сложного процента. И компенсировать это снижение могут только соответствующие действия: инвестирование и приумножение капиталов. При этом желательно не только поддерживать доходность вложений на уровне инфляции (около 3% в год, если говорить о долларовых инвестициях), но и добиться ускоренного прироста сбережений. В основном этого можно достичь, не проедая инвестиционные доходы, а вновь их инвестируя в прибыльные активы и проекты. Возможно также инвестирование не всех инвестиционных доходов, а только их части. В этом случае говорят о реинвестировании, т.е. когда полученные от инвестирования доходы вновь инвестируются, и тем самым эффект сложных процентов уже не отнимает ваши кровно заработанные деньги, а умножает их.

    Итак, время — один из главных гарантированных источников богатства.

  

  
    Глава 6

    1.2. Кредитная экономика: бедных разоряет, умелых обогащает

    Представьте себе, что вы только что окончили институт и начали работать. Вполне естественно, что вам хочется сразу получить от жизни многое, не дожидаясь, когда у вас появится достаточно денег для приобретения крупных вещей. Для этого прикинем вероятную стоимость необходимых крупногабаритных покупок.

    Во-первых, вы наверняка захотите жить отдельно от родителей. Приобретать в таком случае однокомнатную квартиру неэффективно — у вас появится или уже есть семья, и лучше начинать сразу хотя бы с двухкомнатной. Например, двухкомнатная квартира общей площадью в 60 м2 в не самом отдаленном от центра города районе стоит не менее $300 000.

    Во-вторых, в квартире необходимо сделать хотя бы косметический ремонт, который обойдется никак не меньше $12 000 (по $200 за м2).

    В-третьих, эту квартиру необходимо обставить и оборудовать сантехникой. Мебель в спальню, в гостиную и на кухню, санузел и ванная, прихожая — все это будет стоить не менее $20 000.

    В-четвертых, современный дом не видится без наличия полного комплекта бытовой техники — телевизора, аудиосистемы, холодильника, кухонной плиты, стиральной машины, СВЧ-печи, персонального компьютера и т.п. Все это потянет еще как минимум на $15 000.

    В-пятых, вам необходимо купить бытовые мелочи — посуду, постельное белье и полотенца, коврики, светильники и т.п. Их минимальная стоимость зачастую приближается к стоимости бытовой техники, однако мы остановимся на самом скромном варианте в $3000.

    В-шестых, нельзя забывать об автомобиле. Новый автомобиль минимального класса (типа Opel Astra) обойдется вам в $22 000.

    Таким образом, для начала полностью самостоятельной жизни вам понадобится $372 000. И хорошо, если у вас не было кредита за обучение.

    Теперь остается решить вопрос с собственно покупкой всего вышеперечисленного. Если у вас небогатые родители, то остается только вариант кредита.

    Возьмем за базу следующие условия ипотечных (под залог недвижимости) и потребительских кредитов физическим лицам:

    — процентная ставка для кредитов в среднем составляет 12% с ежемесячной выплатой процентов;

    — срок 20 лет;

    — первоначальный взнос 10%.

    Допустим, родители вам насобирали требуемые 10% первоначального взноса ($37 200), а на оставшуюся сумму ($334 800) вы взяли кредит на предложенных условиях. Здесь мы погашение кредитов и выплату процентов по ним будем рассчитывать по так называемой аннуитетной схеме[1], которая обеспечивает равенство уплачиваемых сумм на протяжении всего срока до полного погашения кредита. Замечу, что для заемщиков аннуитетная схема погашения кредита невыгодна, так как в первых платежах упор делается на погашение процентов по кредиту, и только затем бо́льшая часть погашений приходится на возврат тела кредита. Таким образом, заемщик осуществляет предоплату банковских кредитов. Это особенно будет заметно при попытке заемщика досрочно погасить кредит на ранних его сроках. У него неизбежно возникнет вполне справедливое понимание того, что вроде бы он кредит погашал, но все равно должен почти столько же, сколько и брал в самом начале. Так что соглашайтесь на аннуитетный кредит, только если не планируете досрочно его погашать или рефинансировать при снижении процентных ставок.

    Определим сумму аннуитетных платежей, которые нужно будет периодически выплачивать на погашение кредитов и уплату процентов по ним, для чего используем формулу дисконтирования аннуитетов:

    где ПП — периодические аннуитетные выплаты;

    К — сумма кредита;

    m — количество периодических выплат в году;

    n — срок кредита, лет;

    i — проценты по кредиту, процент годовых.

    Иными словами, для погашения в течение 20 лет вышеуказанного кредита на сумму $334 800 по ставке 12% годовых вы должны будете выплачивать по $3686 в месяц.

    Кроме погашения кредита и выплаты процентов по нему необходимо питаться, одеваться, культурно просвещаться и развлекаться, содержать автомобиль, ежегодно платить за страховку, за квартиру и телефон, а также совершать еще массу мелких, на первый взгляд невидимых трат и покупок. Итого все это потянет, например, еще на $1000 ежемесячно.

    Таким образом, ваш совокупный чистый (после налогообложения) доход только для того, чтобы выходить в ноль, должен составлять не менее $4686 в месяц. Теперь дело за малым — ежемесячно получать требуемый доход и жить в свое удовольствие.

    Если вы теряете работу, то одновременно с этим изменяется привычный образ жизни и социальный статус. Однако гораздо хуже то, что, лишившись работы, человек теряет многое из того, что уже вроде бы оплатил.

    Построенная в США кредитная экономика основана на желании человека жить прямо сейчас, не откладывая и не дожидаясь наступления «светлого будущего». Расплатой за реализацию такого желания является жесткая привязка к банку-кредитору и к обязательству платить проценты и погашать кредит, а в итоге — зависимость от работодателя и страх потерять работу. Очень разумная система. Кредитная зависимость с помощью невидимых рычагов заставляет человека работать гораздо лучше, чем рабство. Подвисший на кредитном крючке несчастный уже думает не о том, как инвестировать, а только о погашении кредита. С точки зрения власть имущих, кредитная экономика гораздо выгоднее, чем стимулирование роста производительности труда путем участия сотрудников в прибылях и капиталах. В первом случае проценты платит работник, а в последнем — владелец бизнеса. Таким образом, при использовании потребительских и ипотечных кредитов для физических лиц финансисты получают дополнительный источник дохода, а также возможность заставить людей больше трудиться для работодателя. Ведь в случае потери рабочего места заемщик может потерять все — от квартиры и машины до мебели и семьи.

    Я не критикую кредитную экономику. Она служит важным стимулом для развития мировой экономики, построенной по американской модели. Единственно, чего я хочу для вас, — это финансовой свободы в принятии решения о том, как жить сейчас, а как — в будущем, за что выгодно платить сегодня, а за что потом. Я лично не откажусь взять кредит, но только чтобы на нем заработать, и при одном важном условии: процентная ставка по нему должна быть низкой, а вероятность заработка — высокой. Но если речь идет о потреблении, то кредит оправдан только при покупке товара по заниженной цене, а также если этот товар вам действительно необходим именно сейчас или может понадобиться в самом ближайшем будущем.

    Кредитный рычаг на завышенную стоимость базового актива может повлечь за собой катастрофические убытки. Это правило служит ключом к достижению успеха при использовании любого вида кредита.

    Поясню свою мысль на конкретном примере. Допустим, вы взяли в 2008 г. ипотечный кредит на покупку квартиры исходя из цены в $5000 за один квадратный метр. Уже в 2009 г., когда цены на недвижимость в среднем упали на треть, вдруг оказалось, что рыночная стоимость этой квартиры выше остатка задолженности по кредиту. По оценкам экономистов, именно в такой ситуации оказались миллионы американцев в 2009 г. И еще немалое число людей в других странах. Этого не случилось бы, если люди не стремились бы любой ценой, вернее — по любой цене купить дома и квартиры.

    Результат такого бездумного поведения для американцев стал поистине плачевным. Мечта о собственном доме обернулась для них настоящим кошмаром.

    В 1945 г. 85% стоимости жилой недвижимости в США была полностью оплачена американцами, а под ипотечными кредитами находилось только 15%. Судя по итогам 2008 г., ситуация стала диаметрально противоположной: оплачено лишь 42% стоимости домов американцев, а 58% — нет (рис. 1.3).

    Кредитная экономика дала населению иллюзию быстрого обогащения, подставив малоимущим «кредитное плечо». Имея на руках всего несколько тысяч долларов и достаточно хорошо оплачиваемую работу, человек получил возможность приобретать не только потребительские товары, но и активы. Так, если вы купите в кредит недвижимость с уплатой, например, 10% годовых, сдадите ее в аренду по ставке 12% годовых, да еще и стоимость этой недвижимости вырастет на 15%, то ваш чистый доход от этой операции, по грубым оценкам, составит 17% годовых практически на «ровном месте». Так сказать, за чужой счет.

    Сравним несколько вариантов инвестиционных решений на рынке недвижимости. Первый: сдать квартиру в аренду или купить ее в кредит и сдать в аренду. Второй: снять квартиру или купить ее в кредит для себя. Третий: положить деньги на депозит в надежный банк или купить квартиру в кредит для перепродажи (табл. 1.1).

    Из проведенных сравнений можно сделать следующие выводы. Во-первых, для того чтобы выбрать вариант покупки квартиры по ипотечному кредиту, нужно быть уверенным, что цены на недвижимость вырастут. Больше всего требований к увеличению ее стоимости у спекулянта и меньше всего — у арендатора.

    Таблица 1.1. Аренда или ипотека, спекулировать или нет (объект — квартира общей площадью 55 м2 по цене $110 000)?

    Во-вторых, ипотечный кредит выгоден только в случае роста цен на недвижимость, опережающего процентные ставки по кредиту.

    На кредите основаны все маржинальные операции с кредитным рычагом, умело проводя которые можно в буквальном смысле делать деньги из воздуха — операции на Forex, срочном рынке с фьючерсами и опционами, часто с акциями.

    Максимальный эффект, сопряженный с разумным риском, дает использование собственных средств по отношению к заемным в пропорции от 1 к 2 до 1 к 10. Иными словами, к одному собственному доллару привлекается от одного до девяти заемных соответственно. Например, использование кредитного рычага 1 к 5 позволяет из вполне обычных 6% годовых получить очень даже хорошие 30% на вложенные собственные средства (6% × 5).

    Итак, кредитная экономика делает большинство людей своими рабами, а умелых — финансово свободными. Выбор за вами. Вполне естественно, что вы предпочтете свободу, но эта идея воплотится в жизнь только в результате ваших реальных действий.

    Для справки приведу схематичное описание того, как банк обычно определяет справедливый уровень процентной ставки по кредитам.

    Источник: http://www.federalreserve.gov/releases/z1/Current/data.htm

    Рисунок 1.3. Динамика доли оплаченной стоимости жилой недвижимости в собственности американцев относительно рыночной стоимости (рыночная стоимость недвижимости минус ипотечные кредиты)

    Например, если желательное для банка ROE составляет 20% при адекватности капитала банка 10% (отношение собственного капитала к чистым активам), процент рискованности данного кредита — 5%, а себестоимость привлеченных денег для банка — 4% годовых, то справедливый кредитный процент равен:

    4% × (100% – 10%)+ 5% +20% × 10% = 4% + 5% + 2% = 11%.

    Если вы ждете от спекуляций стабильных доходов — забудьте о них. Постоянный заработок на профессиональных рынках фьючерсов, опционов, Forex могут себе обеспечить только люди, работающие в этой индустрии (брокеры, маклеры, специалисты и т.п.). Например, в XIX в. во время золотой лихорадки в Калифорнии гораздо выгоднее было продавать золотоискателям кирки и лопаты, нежели собственноручно промывать тонны воды в поисках кусочков золота. Так же, как и сейчас, отдельные золотоискатели становились супербогатыми, но их доля относительно тысяч людей, пытавших счастья на золотых приисках, очень мала. Оказалось, что продавать лопаты — все-таки более надежный путь к деньгам.

    В связи с этим хочу предостеречь вас от завышенных ожиданий получения стабильного дохода от спекуляций. Его могут обеспечить при относительно небольшом риске только инструменты пассивного дохода — депозиты, облигации, рента и т.п.

    Людям, работающим вне индустрии, спекуляции могут приносить только дополнительный доход, который абсолютно не гарантирован.

    Если ваших доходов для текущей жизни не хватает, то спекулятивные инструменты их вам не дадут, а если и дадут, то не всегда и лишь на короткий промежуток времени.

    Классика успешных спекуляций: человек рискует только малой частью своих активов, а еще лучше — частью или всеми дополнительными доходами, которые он получает от пассивных источников. Спекуляции должны стоять на твердом фундаменте пассивных доходов (полученных от процентов, ренты и т.п.), а они, в свою очередь, — на активах.

    Общая схема получения финансовой свободы, если вы обычный человек, такова.

    Вы получаете трудовые доходы на работе.

    Часть этих доходов у вас уходит на текущее потребление.

    Остаток трудовых доходов вы направляете на покупку активов и формирование пассивных доходов: делаете депозитные вклады, приобретаете облигации, покупаете недвижимость для сдачи в аренду и т.п. — выбор делается в зависимости от доходности, надежности и условий налогообложения этих вложений.

    В результате кроме трудовых доходов вы начинаете получать пассивные доходы.

    Часть пассивных доходов вы реинвестируете.

    И только оставшуюся часть пассивных доходов направляете на спекуляции.

    В случае потери спекулятивных денег ваши активы остаются нетронутыми. Но если вы торгуете успешно, то спекулятивные доходы увеличивают ваши капиталы, и доходы умножаются.

    Кстати, даже инвестиционные активы, приносящие пассивные доходы, порой становятся инструментом спекуляций. Например, с одной стороны, в случае роста цен на недвижимость выше справедливых уровней зачастую становится выгоднее ее продать, с тем чтобы откупить позже, когда цены вернутся на уровни, близкие к справедливым.

    С другой стороны, когда стоимость недвижимости снижается намного ниже справедливых уровней, выгоднее купить ее даже в кредит, что является характерным признаком спекулятивного инструмента.

    Например, вы имеете $1000 в месяц пассивных доходов в виде процентов и решили направить на спекуляции до 90% этих доходов, т.е. $900. Таким образом, вы устанавливаете для себя сумму, которую готовы абсолютно безболезненно для себя потерять, — $900. Замечу, что этот ограничитель потерь важен не только с финансовой точки зрения, но и с психологической. Не секрет, что большинство спекулятивных капиталов теряется именно по причине психологических сдвигов и слабостей, в основном из-за превращения страха в леденящий ужас. Установление лимита потерь устраняет страх, при условии, конечно, что человек свято соблюдает назначенную норму.

    В любом случае очень важно точно знать свой лимит потерь на выбранный интервал времени (месяц, квартал, год) и ни в коем случае не превышать его, что даст возможность не вылететь с рынка при первых же неудачах. Именно по этой причине для спекулятивных рынков актуальна пословица: «Деньги идут к деньгам». Все, что вам остается сделать, — определить свою нишу (вернее, нишу своим деньгам) и работать в ней.

    Так что я советую вам подумать еще раз над своим выбором и постараться более точно рассчитать свои финансовые возможности, а также соответствующую им сумму возможных регулярных потерь.

    Только человек, твердо стоящий на ногах, может достичь успеха в спекуляциях.

    Посмотрите на свои доходы как на дерево, которое вы должны посадить, вырастить и которое будет жить и после вашей смерти (рис. 1.4).

    Рисунок 1.4. Дерево финансовой свободы

    Необходимо помнить, что даже за самым сильным деревом нужно ухаживать, а без воды оно и вовсе засохнет.

    Только имеющее хорошую, активно развитую корневую систему дерево может расти. Для людей такими корнями являются пассивные доходы.

    Если хотите, чтобы ВАШЕ дерево финансовой свободы росло, регулярно поливайте его корни и обеспечьте листьям доступ к солнечным лучам — реинвестируйте пассивные доходы в развитие, умножайте опыт инвестирования и спекуляций и обратите время в своего финансового друга.

  

  
    Глава 7

    1.3. Личный финансовый план

    На пути к главной цели — обеспечению финансовой свободы необходимо достичь промежуточной: получить финансовую защиту. Для реализации обеих целей желательно иметь финансовый план в устной или письменной форме.

    Прежде чем заняться его формированием, необходимо еще глубже понять разницу между богатыми и бедными. Раньше мы уже обсуждали, что одно из различий заключается в разном отношении ко времени — бедные работают на время, а богатые «заставляют» его работать на себя. Однако это не единственное различие. Богатые диверсифицируют источники доходов, а бедные обычно имеют только один их источник — заработную плату. Вполне естественно, что этих доходов едва хватает только на то, чтобы покрыть текущие расходы и дожить до следующего дня. Правда, бедный в одночасье может стать богатым, выиграв, например, в лотерею. Однако в большинстве случаев нежданное богатство исчезает так же быстро, как и приходит, так как бедные не обладают знаниями и умениями, необходимыми для того, чтобы его сохранить и приумножить.

    Хотя в Библии говорится, что легче верблюду пройти через угольное ушко, нежели богатому войти в царство Бога[2], я не вижу в стремлении к созданию богатства ничего плохого. Единственное только — именно к созданию, так как бедный потому и бедный, что ничего не может или не хочет создавать, а способен только работать на кого-то и при этом не брать на себя излишней ответственности. Мир делится на принимающих решения и исполнителей этих решений. Определитесь, кем вы хотите быть и, сделав свой выбор, не пеняйте на других. Только вы сами определите собственную судьбу, пусть и не без элементов случая и везения. Но последние могут только отсрочить или ускорить реализацию вашего выбора.

    По моему глубокому убеждению, большинство людей рождены быть исполнителями, и ничего зазорного в этом нет. Главное, чтобы человек отчетливо понимал, какое место он занимает в обществе, и быстро и качественно выполнял свои обязанности. Достойно могут жить и исполнители. Пусть и не богато в полном понимании смысла этого слова, но в достатке.

    Всем людям, в том числе и исполнителям, доступно получение финансовой свободы. Было бы желание. Повторюсь, финансовая свобода не равна богатству. Свободный человек должен иметь право выбора — работать или нет, обладая для обеспечения такого права достаточными финансовыми ресурсами.

    Если вы сделали свой выбор в пользу создания богатства, то вам обязательно понадобятся хотя бы минимальные знания о планировании. Я не буду здесь учить вас азам бухгалтерского и финансового учета, хотя за несколько лет работы главным бухгалтером и финансовым директором достаточно хорошо узнал оба этих аспекта. Вам важно будет понять всего лишь две главные отчетные формы — баланс активов и пассивов, а также отчет о прибылях и убытках.

    В основе построения финансового плана лежит положительный баланс доходов и расходов, который порождает такой же положительный баланс активов и пассивов. Смысл слова «баланс» — равновесие. Но когда я говорю «положительный баланс», это означает, что необходимо обеспечивать превышение доходов над расходами, а активов над пассивами. Иными словами, у вас будет появляться прибыль и накапливаться положительный финансовый результат.

    Например, если вы купите недвижимость в кредит, то валюта вашего баланса вырастет равнозначно и со стороны активов, и со стороны пассивов. А значит, вы не получите никакой прибыли. Но если недвижимость начнет расти в цене, то это будет сопровождаться приростом стоимости активов, что приведет к положительному финансовому результату. Это так называемая «бумажная прибыль», которая станет реальной только после того, как вы продадите купленную недвижимость и зафиксируете прибыль.

    Классический бухгалтерский баланс предприятий содержит одну очень важную недоработку. И дело здесь не только в возможном появлении «невидимых», так называемых забалансовых обязательств, которые не видны на первый взгляд, но в любой момент могут выйти наружу и сделать предприятие банкротом. Так, например, произошло с одной из крупнейших корпораций США — Enron. Этот энергетический гигант, Enron Corp. (уже несуществующий биржевой тикер ENE), контролировал на пике своего могущества пятую часть американского рынка электроэнергии и газа. 2 декабря 2001 г. компания объявила о банкротстве, что стоило миллионам инвесторов $63 млрд. Причиной разорения Enron стали махинации с отчетностью, покрывавшиеся известной аудиторской фирмой Arthur Andersen. К слову сказать, эта компания, бывшая на тот момент одним из четырех крупнейших мировых аудиторов, после скандала с Enron была вынуждена закрыться.

    Еще одной проблемой является то, что активами с точки зрения классического бухгалтерского баланса предприятия является все то, что ему принадлежит, а пассивами — все обязательства компании плюс собственный капитал как источник активов. Иными словами, классический баланс делится на две части: имущество и источники его появления (собственные и заемные средства). В таком делении кроется один большой изъян — активы предприятия могут быть очень большими, однако не приносить никакого дохода. Более того, почти любые активы приходится содержать, поэтому они являются источниками расходов. А значит, если актив не приносит доходов, то он заведомо убыточен и вреден для баланса, который со временем будет неизбежно «худеть». Более того, чтобы актив был для баланса действительно таковым, он должен приносить доходы выше расходов на его содержание и компенсацию амортизации, иначе получится, что вы будете работать на собственные же активы, а не они на вас. Кстати, из этого знания мы можем сделать очень важный вывод: самыми ценными активами являются нематериальные, расходы на содержание которых минимальны.

    Представьте, что вы владеете десятком домов, но ни один не сдаете в аренду и при этом вынуждены ежемесячно тратить немалые деньги на поддержание их в рабочем состоянии. Так что это будет для вас — актив или пассив?

    Как верно предложил Роберт Кийосаки, автор серии книг «Богатый папа, бедный папа», все активы и пассивы можно разделить по принципу — источником доходов или расходов они являются. Такое разделение позволяет напрямую связать между собой балансовый отчет и финансовый отчет о прибылях и убытках.

    Самым интересным с этой точки зрения активом являются деньги, мгновенно, как хамелеон, изменяющие свою окраску в зависимости от среды обитания. Так, пока они находятся в вашем кошельке, они не приносят вам ни копейки дохода, т.е. не являются ни активом и ни пассивом. Если же вы положите их на сохранение в банковскую ячейку и еще будете платить банку за ее использование, то эти деньги станут пассивом. Но как только вы вложите их, например, на депозит, они тут же переходят в актив.

    Таким же свойством хамелеона могут обладать и другие товары. Например, пока недвижимость растет в цене, она может быть активом, даже если не сдается в аренду. Однако если рост цен замедлился и доходы уже не покрывают расходов на содержание недвижимости или если ее стоимость снизилась, то такое имущество переходит в разряд пассивов.

    Иными словами, оценка недвижимости с точки зрения активов и пассивов должна быть более гибкой, нежели это описано в классической теории финансового и бухгалтерского учета. Непонимание реальной разницы между приносящими доход активами и прочим имуществом приводит многих, даже самых серьезных бизнесменов, к убыткам.

    Чтобы лучше закрепить умение находить в земле бриллианты активов, которые принесут вам богатство, заполним следующую таблицу (табл. 1.2).

    Таблица 1.2. Различие между активами и пассивами

    Конечно же, список активов и пассивов можно продолжить, но я оставлю эту возможность вам. Для лучшего закрепления полученных знаний.

    Чем меньше пассивов и чем больше активов на вашем балансе, тем вы потенциально богаче. Потенциально, так как никто не гарантирует вам безоблачного будущего, и сегодняшние активы могут неожиданно стать пассивами. Риски такого превращения тоже необходимо учитывать и понимать. И это еще один важнейший элемент финансового планирования, суть которого не понимают большинство людей.

    Естественно, я не призываю вас тут же броситься продавать свои квартиры и автомобили — не ради накопления богатства мы живем. Однако если все ваше внимание крутится вокруг приобретения пассивов, к чему активно стимулируют вездесущая реклама, современная кредитная экономика и уже сформированное общество потребления, тем вы будете беднее.

    У богатого человека пассивы отнимают намного меньше средств, нежели приносят активы, что позволяет ему не только приобретать новые потребительские пассивы (например, современные модели мобильного телефона или телевизора взамен устаревших или сломавшихся старых), но и продолжать инвестировать в активы, становясь еще богаче.

    К сожалению, предприятиям весьма затруднительно изменить подходы, использующиеся в финансовом учете, а в бухгалтерском — так и вовсе невозможно, потому что понадобится настоящая революция в этой сфере. Только представьте себе армию бухгалтеров, с калькуляторами наперевес штурмующих налоговые инспекции и аудиторские фирмы и требующих изменить теорию бухгалтерского учета с целью получения реальных данных о финансовом состоянии предприятий. Но то, что трудно сделать организациям, вполне доступно вам.

    В случае оценки деятельности предприятий нам остается руководствоваться экспертными заключениями или же оставлять все как есть. Но если бы предприятия грамотно модернизировали свои балансовые отчеты, то сразу смогли бы выявить в той их части, что касается активов, «черные дыры», которые не только не приносят никаких доходов, но и стóят немалых денег. Это позволило бы предприятиям существенно повысить эффективность своей деятельности и избавиться от ненужных, только так называемых «активов». Кстати, именно по причине слабости действующей системы финансовой отчетности процессы слияний зачастую не дают никакого положительного эффекта и даже наоборот — приводят к дополнительным проблемам и убыткам. Как говорится, думали, что покупали слона, а оказалось — мышь при смерти.

    На личном уровне вам никто не мешает вести собственный финансовый учет и, соответственно, составлять финансовые планы по рекомендуемой методике, называя активами только действительно активы.

    Помните, в финансах 2+2 практически всегда не равно 4. А что будет результатом — 3 или 5, зависит от вас и от вашего умения правильно отделить зерна активов от плевел пассивов, даже если последние камуфлируются под первые.

    Итак, как же будет выглядеть модернизированная финансовая отчетность для человека?

    Базовые принципы инвестиционного, финансового, бухгалтерского учета одинаковы для семейных бюджетов, предприятий и государства. Во-первых, каждое движение денег и другого имущества (и приход, и расход) сначала отражается в соответствующей части отчета о финансовых результатах, положительной — левой или отрицательной — правой. Ключевое слово здесь — движение. Во-вторых, результаты этих движений денег и другого имущества отражаются в балансе. Важно понимать, что обе его стороны — и актив, и пассив — всегда должны быть равны друг другу. Это главный принцип бухгалтерского учета, так называемая двойная запись, когда каждое действие отражается в активной и пассивной частях баланса. Например, получение человеком заработной платы будет отражено с точки зрения бухгалтерского баланса следующим образом.

    Если следующим шагом человек взял кредит, то мы увидим такие преобразования.

    И если в дальнейшем на имеющиеся деньги человек купит автомобиль, то итог будет следующим.

    Для сравнения посмотрим на схожие примеры деятельности предприятия и государства.

    Предприятие

    Государство

    Так будет выглядеть полнофункциональный бюджет состоятельного человека, владеющего активами, которые приносят доходы (рис. 1.5).

    Рисунок 1.5. Персональный бюджет и финансовый отчет богатого человека

    Если вы планируете взять кредит, чтобы купить телевизор, то что произойдет с вашим персональным бюджетом? В этом случае статья «пассивы» увеличится на сумму кредита и расходов на поддержание пассивов (на величину банковских процентов). Телевизор является товаром длительного пользования, т.е. пассивом. В личном балансе его стоимость будет проявляться частично по мере погашения вами кредита. Но вряд ли стоит отражать эту покупку в балансе по стоимости ее приобретения, ведь обычно любой неновый товар стоит дешевле, как только его забирают из магазина. Вы наверняка знаете известную аксиому, связанную с приобретением легкового автомобиля: как только вы выехали из автосалона, ваша новенькая машина подешевела на 10–15%.

    А так выглядит балансовый и финансовый отчет бедного человека. Сравните, и вы сами увидите огромную разницу, для многих представляющую пропасть (рис. 1.6).

    Как можно заметить, у бедного человека нет активов, которые приносят пассивный доход. И даже его имущество — квартира, машина, телевизор и т.п. — является не активом, а пассивом, так как вместо доходов приносит одни убытки. Если вы мне не верите, купите древний французский замок, благо сейчас их продается великое множество. И если вы были миллионером, то очень быстро можете перестать быть таковым.

    Рисунок 1.6. Персональный бюджет и финансовый отчет бедного человека

    Ну что ж, а сейчас можно приступить к построению собственного финансового плана.

    Возьмем за основу четыре вида доходов, список которых этими пунктами отнюдь не исчерпывается:

    заработная плата;

    пассивные доходы (проценты, дивиденды, арендная плата и т.п.);

    доходы от бизнеса;

    доходы от коммерческого творчества.

    Никуда не деться от расходов, которые мы сгруппируем следующим образом:

    на потребление;

    на развитие;

    на накопление.

    Что такое потребление, думаю, слишком подробно объяснять не стоит: это любые расходы, целью которых является удовлетворение физиологических потребностей человека в пище и воде, защите, здравоохранении и т.п.

    Расходами на развитие признаются потребительские расходы, не связанные с удовлетворением прямых физиологических потребностей. К таким расходам относятся затраты на обучение, на приобретение недвижимости для личного пользования, товаров длительного пользования (бытовая техника и мебель), на связь, культурно-массовые мероприятия и т.п. Апофеозом расходов на развитие является приобретение статусных вещей, с помощью которых человек подчеркивает свое общественное положение.

    Накопление является обменом текущего потребления на будущее. В этом случае человек фактически отказывается удовлетворить свои потребности сейчас и откладывает их удовлетворение на будущее, в том числе до появления потребностей.

    Инвестиционный горизонт финансового плана зависит от того, сколько лет вы готовы или надеетесь прожить.

    Например, вам сейчас 30 лет. Вы планируете выйти на пенсию в 65, а денег накопите еще на 10 лет безбедной пенсионной жизни. Таким образом, когда вам будет 75, ваши деньги закончатся. А что, если вы проживете до 80 или до 90 лет? За чей счет вы собираетесь существовать?

    Что вы предпочтете — доживать до смерти в нищете или в достатке, а может быть, еще и наследство после себя оставить?

    Демографическая ситуация с каждым годом ухудшается, и надежда на государственную пенсию ничтожно мала. В то же время расходы будут как минимум оставаться на прежнем уровне. В старости обычные затраты, как правило, замещаются расходами на лечение и медикаменты, а также, надеюсь, на путешествия.

    Первый вывод: необходимо часть доходов накапливать, т.е. потреблять не все, что заработано.

    Второй вывод: само по себе накопление денег ни к чему не приведет. Они должны превратиться в актив и начать работать на вас, т.е. приносить доход, иначе инфляция обесценит ваши сбережения.

    Если исходить из того, что ваш уровень потребления в ходе активной трудовой деятельности и после ее завершения не изменится, то сумму накопленных средств, которые должны быть у вас на момент выхода на пенсию, можно рассчитать следующим образом:

    где Н — сумма требуемых денежных средств, накопленных на день выхода на пенсию;

    П — сумма потребления за период активной трудовой деятельности с сегодняшнего дня до дня выхода на пенсию;

    n — количество лет со дня выхода на пенсию до смерти;

    m — количество лет активной трудовой деятельности с сегодняшнего дня до дня выхода на пенсию.

    Из этой формулы видно, что:

    — чем раньше вы начнете накапливать активы (увеличение m), тем больше будет сумма накоплений;

    — чем дольше вы планируете прожить (увеличение n), тем больше понадобится накапливать активов, чтобы и после выхода на пенсию поддерживать требуемый уровень потребления.

    Приведенная выше формула весьма условна и много чего не учитывает. Например, тот факт, что ваши накопления будут работать и приносить доход. По этой причине на дату выхода на пенсию реально у вас будет больше денежных средств, чем потребуется. Однако и прожить вы можете дольше, чем ожидаете. Так что лишними деньги никак не будут. Лучше умереть в достатке, чем нищим. Если вы заранее позаботитесь о своем будущем, ваши наследники помянут вас добром.

    Кроме инфляции в ходе своей трудовой деятельности мы как минимум находимся под двумя следующими рисками:

    — потери работы или трудоспособности вследствие несчастного случая, а значит, и источника трудового дохода;

    — смерти, в результате чего ваша семья останется без средств к существованию, а еще хуже, с долгами.

    От риска смерти и потери трудоспособности вы можете защититься страховками, а от риска увольнения номинально вас защищает государство в виде пособия по безработице. Однако реально оградить вас от всех этих рисков могут только ваши действия по заблаговременной финансовой защите. Для этого необходимо уже сейчас начинать учиться принимать инвестиционные решения, основой которых является личный финансовый план.

    Если вы полны сил, надежд и энергии, то сможете пройти следующие четыре стадии финансового развития.

    1-я стадия: становление

    Цель — научиться жить за счет пассивных доходов.

    На первой стадии расходы на удовлетворение личных потребностей не должны превышать совокупный доход. Это позволяет развиваться (обучение и т.п.) и накапливать средства. Развитие должно приводить к увеличению заработной платы, а также подготавливать дальнейшее улучшение состояния личных финансов. Появление накоплений, в свою очередь, должно привести к постепенному замещению заработной платы в общей структуре доходов пассивными доходами. В то же время накопления растут очень медленно, так как практически весь пассивный доход «проедается». Примерно 90% населения застревает на первой стадии, что объясняется нежеланием или неспособностью к изменениям.

    2-я стадия: накопление (инвестирование)

    Цель — увеличить объем накоплений, для того чтобы перестать «проедать» пассивный доход. Постепенно все бóльшая часть пассивных доходов реинвестируется, и происходит резкое увеличение массы накоплений, которые, в свою очередь, дают еще больше пассивных доходов, т.е. происходит экспоненциальный рост накоплений. На этой стадии останавливаются еще примерно 9% населения.

    3-я стадия: бизнес

    Цель — после того как вы начали жить всего на 10% пассивных доходов плюс 10% активных трудовых доходов, пора приступать к вложению части пассивных доходов в строительство бизнеса (венчурное инвестирование, приобретение доли бизнеса или акций). На стадию успешного бизнеса выходит не более 1% населения.

    На этом этапе существует высокий риск банкротства бизнеса. Именно поэтому важно вступать в него после освоения стадий потребления, развития и накопления. Это позволит финансировать растущий бизнес без оглядки на возможные личные негативные обстоятельства. Например, даже если построенный вами бизнес обанкротился, вы не останетесь у разбитого корыта, потому что у вас есть деньги на создание другого. Такой подход позволяет быть более свободным в своих инвестиционных решениях, а значит, с более высокой вероятностью довести бизнес-проект до реализации.

    4-я стадия: коммерческое творчество

    Цель — после решения всех проблем можно уделить внимание и коммерческому творчеству. Отдельно замечу, что обычным творчеством для себя можно и нужно заниматься в любое свободное время.

    Менее 1% населения достигает стадии коммерческого творчества.

    На этом этапе существует высокий риск неудачи, поскольку для достижения успеха в выбранном направлении творчества ваших способностей может и не хватить. Хотя в этом случае главное не победа, а участие.

    Здесь сделаем важное уточнение. Если вы найдете себя раньше в коммерческом творчестве, то не следует оставлять его на потом, т.е. после реализации бизнеса. Ведь можно творить в свободное от работы и бизнеса время. Хотя последнее на стадии становления бизнеса практически невозможно, ведь он потребует полной отдачи, а малейшие упущения могут обернуться гигантскими проблемами.

  

  
    Глава 8

    1.4. Финансовые инструменты пассивного дохода

    Пассивные доходы — любые доходы, кроме оплаты за труд. В СССР их называли нетрудовыми, что в целом является весьма точной характеристикой.

    Финансовым инструментом пассивного дохода является любой инструмент, который дает пассивный доход или защищает его, хеджирует от риска.

    Виды финансовых инструментов:

    — инвестиционные — все, что гарантируют стабильный доход при известном риске;

    — спекулятивные — предполагают высокий негарантированный доход, обладают высоким риском, обычно краткосрочные.

    В следующей таблице крестиком отмечены финансовые инструменты, относящиеся к инвестиционному и/или спекулятивному типу

    Все финансовые инструменты обладают следующими четырьмя важными характеристиками:

    — доходность;

    — риск;

    — налогообложение;

    — стоимость участия.

    Стоимость участия состоит из затрат на транзакцию и затрат на поддержание позиции.

    Затраты на транзакцию включают:

    — спред между ценами покупки и продажи выбранного товара;

    — комиссионные посредника (банка, брокера, биржи и т.п.);

    — прямые налоги и сборы за сделку.

    Затраты на поддержание позиции состоят из:

    — стоимости хранения (например, затраты на банковскую ячейку для хранения драгоценностей и слитков золота, расходы на хранение акций и т.п.);

    — стоимости страхования от потери соответствующего финансового инструмента.

    Особое внимание уделим стоимости хранения. Она может быть положительной, когда время работает на держателя этого финансового инструмента. Например, при продаже опциона его продавец ежедневно получает прибыль в виде временно́й части премии, о чем мы будем говорить в разделе, посвященном опционам. Также временно́й выигрыш появляется при покупке на Foreх валюты с более высокой процентной ставкой против другой валюты с заметно более низкой процентной ставкой, когда возникает так называемый положительный своп по удержанию позиции.

    Ниже перечислены финансовые инструменты с положительной стоимостью хранения (табл. 1.3).

    Таблица 1.3. Финансовые инструменты с положительной стоимостью хранения

    Всем этим инструментам присущи риск негативного изменения рыночной цены, а также другие виды рисков. Так что нельзя делать выбор инструмента для работы исходя исключительно из потенциально высокой доходности и минимальной стоимости хранения.

    Интересно, что некоторые финансовые инструменты могут обладать как положительной, так и отрицательной стоимостью хранения, в зависимости от выбранной вами линии поведения.

    Например, вы можете купить банковское золото и хранить его в банковской сейфовой ячейке, платя некую сумму за ее аренду. Однако вы можете положить это золото на депозитный металлический счет и получать за свой вклад проценты, ничего не платя за хранение. В этом примере разная стоимость хранения сопровождается разными рисками. В первом случае это риск кражи, так как обычно банки не гарантируют сохранности содержимого банковской сейфовой ячейки. Во втором случае — это риск банкротства банка и потери депозитного вклада. И еще вопрос, распространяются ли гарантии Фонда гарантирования банковских депозитов в этой стране на металлические счета. Кроме того, данные виды инвестиций обладают разной ликвидностью — золото из ячейки вы можете забрать в любой момент, а снять с депозита — только по истечении определенного промежутка времени.

    В обыденном понимании финансовые инструменты дают богатство.

    Первоначально богатства создавались человеческим трудом. Началось это еще в период первобытных общин, когда чем многочисленнее, тем сильнее было племя. Апогея этот способ накопления богатств достиг при рабовладении. Рост количества работников привел к тому, что, несмотря на низкую производительность труда, они давали больше продукции. Государство в основном жило подушными податями, поэтому чем больше у него было подданных, тем оно считалось богаче.

    На следующей фазе богатства создавались землей — чем больше земель находится под контролем государства, тем больше в нем живет людей и, значит, тем оно богаче. С этой целью начались активные завоевательные войны. Колониальная эпоха стала последним отголоском этой стратегии получения богатств.

    Затем они начали создаваться торговлей. Ею занимались испокон веков, и именно торговля привела к отходу от натурального хозяйства в пользу специализации труда. Однако только в средние века торговля достигла поистине мировых масштабов. Как результат — меркантилисты XV–XVIII вв. воспели ее как основной источник богатств.

    Промышленные революции в Голландии и Англии (конец XVIII в.) сформировали предпосылки для следующей качественной ступени создания богатств — промышленности.

    XX в. стал веком расцвета финансового сектора, использовавшего эффект управления чужими деньгами и создавшего кредитный рычаг и кредитную экономику.

    Сейчас говорят, что миром правит тот, кто владеет информацией. Компьютеры, связь и Интернет создали основу новой информационной эпохи. И может быть, настало время «смены поколений», когда вместо финансистов приходят электронщики, компьютерщики и информационщики. Хотя новые сверхдоходы могут возникнуть и в другой сфере человеческой деятельности — энергетике или медицине, например.

    Инвесторы всего мира жадно следят за новыми разработками в области науки и техники, чтобы с их помощью максимизировать доходность капиталов.

    На мой взгляд, интенсивность современной жизни подводит нас к следующему этапу, когда богатства будут создаваться временем. Информационная эпоха решает первую задачу обращения его в свою пользу за счет уменьшения сроков, необходимых для обмена информацией и получения новых знаний. Хотя не меньшую важность для человечества имеет и энергетика, ведь сейчас без энергии мы не сможем не то что развиваться, но уже и нормально существовать. Отключат вам свет, и чем вы будете заниматься? Уж точно не книжки читать.

    В связи с этим я ожидаю, что секторами роста на ближайшие годы, по моему мнению, станут:

    — энергетика;

    — транспорт;

    — хранение, в том числе энергии и здоровья.

    Отдельный интерес представляет оценка новейшей истории обогащения — на чем зарабатывали инвесторы-спекулянты во второй половине XX столетия.

    Так, в 70-е гг. на коне оказались базовые сырьевые товары — золото, нефть и т.п.

    В середине 70-х гг. сильный рост цен на недвижимость обеспечил сверхприбыли ее владельцам.

    В 80-е гг. большие доходы давали облигации.

    В 90-е гг. пальма первенства оказалась у акций.

    В начале 2000-х гг. в лидерах оказались недвижимость и сырьевые товары.

    Как видно, все меняется, и нет универсального рецепта обогащения. И тем интереснее опережать рынок за счет постоянно обновляющихся знаний и оттачивания навыков инвестирования и спекуляций.

    Наиболее важные финансовые инструменты пассивного дохода — банковские депозиты, облигации, недвижимость, свопы и опционы — мы рассмотрим ниже.

    Банковские депозиты

    Правила установления доходности банковских депозитов:

    — чем больше срок депозита, тем выше процентная ставка;

    — чем больше сумма вклада, тем выше процентная ставка;

    — чем больше срок до выплаты процентов (крайний срок — выплата процентов вместе с возвратом основной суммы депозитов, минимальный срок — авансовая ежемесячная выплата процентов), тем выше процентная ставка;

    — если есть право пополнения депозита, то может быть установлена более низкая процентная ставка.

    У этих правил есть исключения. Например, исключение из первого правила составляют случаи большой разницы между уровнем инфляции и текущим уровнем процентных ставок на фоне стабильной тенденции к снижению обоих этих показателей. В этом случае банки не рискуют брать на себя обязательство гарантировать выплату больших процентов на протяжении длительного срока.

    В периоды ожидаемого роста процентных ставок следует предпочитать краткосрочные депозиты. Если процентные ставки, как ожидается, будут снижаться, то следует выбирать долгосрочные депозиты. Когда же финансовая система под угрозой краха, то максимум, что можно себе позволить, — это текущий счет с возможностью мгновенного снятия денег, как только вы увидели первые признаки опасности. Здесь уже не до доходов, сохранить бы тело депозита. Инфляция в такие моменты кажется минимальным злом. И останется только верно выбрать, в какой валюте хранить свою наличность.

    Рассмотрим несколько жизненных примеров.

    Вопрос № 1. Какую валюту депозитного вклада выбрать?

    Задано:

    — выбираем между российским рублем и американским долларом;

    — текущий валютообменный курс = 31,2 рубля за доллар;

    — возможная сумма депозитного вклада = $10 000 или 312 000 руб;

    — срок депозитного вклада = 1 год;

    — депозитный вклад в рублях приносит 20%, а в долларах — 10% годовых с выплатой процентов по окончании срока депозита.

    Таким образом, сумма депозитного вклада по окончании срока депозита через год составит:

    — в рублях = 312 000 + 312 000 × 20% = 374 400;

    — в долларах = 10 000 + 10 000 × 10% = 11 000.

    А теперь сделать выбор очень просто. Чего вы больше ожидаете — что курс RUB/USD через год окажется ниже 34,04 (374 400/11 000) или выше? Если вы остановитесь на варианте номер один, тогда ваш выбор — рублевый депозит. Если же вы думаете, что курс RUB/USD через год окажется выше 34,04, то вам стоит предпочесть долларовый вклад. Так что выбор зависит от ваших ожиданий. А если у вас нет никакого мнения по этому поводу, то можете воспользоваться экспертными оценками. Только не верьте обещаниям политиков, они за свои слова точно не отвечают.

    Вопрос № 2. Выбор пропорции корзины валют депозитных вкладов — сколько вложить в разные валюты, если не делать однозначного выбора в пользу той или иной валюты?

    Задано:

    — выбираем между российским рублем, евро и американским долларом;

    — срок депозитных вкладов = 1 год;

    — текущие валютообменные курсы = 29,5 RUB/USD, 1,23 EUR/USD, 36,3 RUB/EUR;

    — депозитный вклад в рублях приносит 16%, в евро — 8%, в долларах — 10% годовых с выплатой процентов по окончании срока депозита;

    — возможная сумма депозитного вклада = эквивалент $10 000.

    Вы или эксперты ожидаете через год следующие валютообменные курсы = 29,0 RUB/USD, 1,30 EUR/USD, 37,7 RUB/EUR.

    Таким образом, сумма депозитного вклада по окончании срока депозита через год составит:

    — в рублях = 290 000 + 290 000 × 16% = 336 400;

    — в долларах = 10 000 + 10 000 × 10% = 11 000;

    — в евро = 7692,3 + 7692,3 × 8% = 8307,7.

    Произведем попарное сравнение.

    В результате при заданных условиях рекомендуется сформировать следующую корзину валют депозитных вкладов:

    — доллары США = (23% + 55%)/3 = 26%;

    — евро = (45% + 3%)/3 = 16%;

    — российские рубли = (77% + 97%)/3 = 58%.

    Вопрос № 3. Какой вид инвестиций выбрать?

    Выберем одну из двух инвестиций — депозит или покупку акций, если известны следующие данные.

    Инвестиция А — банковский депозит:

    сумма вклада — $10 000;

    срок депозитного вклада —15 месяцев;

    банковский процент по депозиту —10%;

    ожидаемая прибыль, таким образом, составит $1000;

    возможные убытки составляют $10 000 (при банкротстве банка);

    вероятность получения прибыли составляет 99%;

    вероятность банкротства банка и получения убытков составляет 1%.

    Расчет математического ожидания (подробнее об этом термине мы будем говорить позже) от вложения средств на депозитный вклад за период:

    (10 000 × 10% + 10 000 × 10%/4) × 99% – 10 000 × 1% = 1137,5.

    Инвестиция В — покупка акций:

    сумма инвестиции — $10 000;

    срок инвестиции —15 месяцев;

    ожидаемая прибыль за период составляет $6000;

    возможные убытки составляют $10 000 (при банкротстве эмитента);

    вероятность получения прибыли составляет 55%;

    вероятность потери всей суммы инвестиций составляет 10%;

    возможные частичные убытки составляют $2000 («вытаскивается» или спасается хотя бы часть денег — $8000);

    вероятность получения частичных убытков составляет 35%.

    Расчет матожидания от инвестиции в акции, за период:

    6000 × 55% – 10 000 × 10% – 2000 × 35% = 1600.

    Так как матожидание от второго вида инвестиций — покупки акций больше, чем от депозитного вклада, — $1600 против $1137,5 соответственно, то необходимо сделать выбор в пользу акций.

    Облигации

    При работе с облигациями — долговыми инструментами, по которым гарантируется получение регулярных фиксированных процентов, очень важно прогнозировать кривую доходности. Например, кривая доходности долговых инструментов может выглядеть по-разному в обычной, классической ситуации и во время финансового кризиса (рис. 1.7).

    В периоды кризиса ликвидности, яркий пример которого наблюдался в развитых странах Западной Европы в августе 2007 г., краткосрочные процентные ставки подскакивают выше долгосрочных и спрос на «короткие» деньги намного превышает их предложение. Это прямо противоположная обычной ситуация, когда чем дольше срок до погашения, тем дороже стоят ресурсы.

    Во времена финансовых кризисов вкладываться в процентные активы на долгий срок невыгодно. Укорачивать сроки вложений рекомендуется также в периоды быстрого роста процентных ставок. В таких случаях происходит падение стоимости ваших процентных активов обратно

    Рисунок 1.7. Схематичные кривые доходности в обычной ситуации и в момент кризиса

    пропорционально росту процентных ставок, в результате чего можно даже получить убытки, несмотря на то что теоретически доходность инвестиций в облигации гарантирована.

    И наоборот, если на рынке наблюдается тенденция снижения процентных ставок, нужно стараться удлинять сроки вложения и получать дополнительную, так называемую торговую прибыль. При этом важно будет успеть ее зафиксировать и продать облигации, когда тенденция снижения процентных ставок остановится и падение их доходности прекратится.

    Недвижимость

    Спекулировать на недвижимости крайне тяжело, учитывая зачастую негативное налогообложение, а также значительные транзакционные издержки — средние комиссионные по всему миру составляют порядка 5% от суммы сделки. Следовательно, риски потерять деньги просто на стоимости подобных операций очень высоки. Вспомните про «стоимость участия», оцените ее, а затем уже принимайте решение — спекулировать или нет. У недвижимости «стоимость участия», наверное, самая высокая из всех финансовых инструментов. Это делает ее скорее инструментом для инвестирования, а не для спекуляций. Хотя порой и недвижимость становится объектом спекуляций, когда цены на нее оказываются сильно заниженными или завышенными, с учетом потенциала их возврата к средним историческим уровням и доходности затрат владения.

    Что касается инвестирования в недвижимость, то здесь наиболее интересным вариантом является приобретение коммерческой недвижимости — торговых площадей, офисных и складских помещений, а также гостиничного бизнеса. Доходность сдачи в аренду жилых квартир зачастую очень близка к доходности банковских депозитов, и это без учета стоимости страховки, ремонта и разницы в налогообложении.

    Отдельные финансовые инструменты могут использоваться для нескольких целей. Так, недвижимость может быть куплена для потребления, спекуляции или накопления (с инвестиционной целью).

    Например, если вы купили квартиру для того, чтобы в ней жить, то это потребление. Даже если цены вырастут и у вас появится возможность продать эту квартиру с хорошим барышом, вы этого не сделаете, так как жить-то вам все равно где-то нужно. Идея превратить бумажную прибыль в реальную, используя собственную жилую недвижимость, выглядит утопично. Только если вы не надумаете переехать в арендованную квартиру, а деньги от продажи положить на депозит. Но я еще не встречал людей, которые рискнули бы ввязаться в такие сложные операции.

    Если вы купили квартиру для ее последующей перепродажи, так как уверены в том, что цены на недвижимость возрастут, то это спекуляция. Такой вид деятельности возможен, когда вы сознательно готовы к долгосрочным спекуляциям, так как цены на недвижимость быстро не меняются, да и транзакционные издержки очень высоки. Нескольких процентов прибыли совершенно недостаточно для покрытия всех рисков от таких спекуляций. Кроме того, необходимо также учитывать издержки на содержание квартиры (налог на недвижимость, квартплата, страхование и т.д.). Максимального эффекта от спекуляции недвижимостью можно добиться, если цена, по которой вы приобретаете квартиру, намного ниже ее реальной рыночной стоимости. Но для этого вы должны разбираться в том, чем планируете спекулировать.

    Кроме того, вы можете приобрести квартиру для сдачи ее в аренду (инвестиция). Плюсом также будет возможный рост цен на недвижимость, так как это дополнительная возможность заработать.

    Чтобы заняться подобным видом деятельности, важно сравнить доходность от сдачи в аренду с депозитными ставками. О том, как это сделать, мы обсудим ниже, рассматривая вопрос № 4. Так, если по долларовому депозиту в сравнительно надежном банке вы можете получить 10% годовых, а уровень доходности аренды недвижимости составляет те же 10%, то приобретать последнюю с целью сдачи в аренду невыгодно. При этом нужно сравнивать чистую доходность, с учетом налогов и расходов. К ним относятся:

    — квартирная плата (если она лежит на арендодателе);

    — налог на недвижимость;

    — амортизация квартиры, в которой необходимо периодически делать ремонт;

    — расходы по страхованию квартиры, поскольку существует риск возникновения пожара, обвала дома и т.п.; в противном случае вам придется возмещать убыток из собственных средств;

    — подоходный налог;

    — временны́е затраты на постановку квартиры на учет путем заключения договора аренды в жэке и налоговой инспекции;

    — среднегодовой уровень использования недвижимости.

    В обычных гостиницах последний показатель обычно составляет 80% и зависит от их месторасположения и уровня цен. Если же он ниже 50%, то обычно такая недвижимость приносит убытки. В варианте со сдачей квартиры в аренду вы рискуете тем, что она будет простаивать, а значит, вам придется нести постоянные расходы на ее содержание, не получая ни копейки дохода. Так что в зависимости от уровня цены, которую вы запросили за аренду квартиры, и текущей рыночной ситуации вам необходимо определить уровень использования недвижимости и учитывать его при расчете ожидаемой среднегодовой доходности аренды.

    Кстати, обычно цена за аренду гостиничного номера рассчитывается как одна тысячная от его себестоимости.

    Классическая формула определения стоимости коммерческой недвижимости:

    где R — сумма чистых ежегодных доходов от сдачи в аренду (за вычетом всех налогов и расходов на содержание объекта, кроме затрат на капитальный ремонт);

    x% — ставка дисконтирования.

    Ставка дисконтирования для самых высококлассных объектов класса А составляет обычно 4–8% в развитых странах и 8–12% — в развивающихся. Для объектов класса B она колеблется между 6–10% и 10–14%. В хорошие для экономики и особенно рынка коммерческой недвижимости времена ставка дисконтирования снижается, а в плохие растет.

    Рассмотрим весьма упрощенный пример расчета стоимости бизнес-центра, который приносит $100 000 ежегодно.

    Очевидно, что от того, какую ставку дисконтирования мы применим, стоимость бизнес-центра может составить и $1,7 млн (при ставке дисконтирования 6%), и $0,7 млн (15%). Естественно, ставка дисконтирования может быть и меньше 6%, и больше 15%, что еще больше увеличивает вариативный разброс стоимости недвижимости. Причин для изменения ставки дисконтирования может быть масса — от инфляции до изменения кредитного рейтинга страны, где находится эта коммерческая недвижимость.

    Еще важнее зависимость стоимости жилой недвижимости от величины арендных ставок. А поскольку они прямо пропорциональны личным доходам человека, то между доходами населения и стоимостью жилой недвижимости тоже существует прямая зависимость. Причем обычно именно стоимость последней зависит от доходов населения. И только в периоды бумов на рынке недвижимости появляется обратная связь, отражая эффект виртуального богатства. Например, взлет стоимости личного дома вселяет в его владельца уверенность в том, что он стал богаче. Чем более состоятельным ощущает себя человек, тем больше он тратит. В худших своих проявлениях такой «разбогатевший» гражданин наращивает свою кредитную линию под залог подорожавшего дома и проедает эти деньги. Но когда бумажное богатство оказывается нереальным, а долги остаются, такой человек рискует оказаться вообще без крыши над головой. В подобной ситуации периодически оказываются многие люди по всему миру, живущие в странах с развитой кредитной экономикой. Например, последний яркий пример подобного поведения и последствий наблюдался в Латвии в 2006–2008 гг. Банки активно подыграли своими кредитами построению личных потребительских пирамид, основанных на спекулятивном росте стоимости недвижимости. Однако затем сами же оказались пострадавшими — с массой проблемных кредитов и обесценившихся залогов.

    Стоимость коммерческой недвижимости зависит и от доходов компаний. Если экономика слабая, что отражается в падении прибыльности бизнеса, то, соответственно, сокращается спрос и на аренду.

    Когда оцениваешь стоимость недвижимости, прогноз будущей величины арендной платы намного важнее текущего ее уровня. Ведь если сегодня рынок не насыщен, т.е. предложений о сдаваемой в аренду недвижимости недостаточно, значит, уровень арендных ставок завышен. Со временем, когда будут построены новые площади, он упадет, а это приведет к снижению цен на недвижимость.

    Вопрос № 4. Выберите, какая инвестиция лучше — покупка квартиры для сдачи в аренду или банковский депозит.

    Задано два варианта — аренда квартиры и депозит.

    В результате проведенных расчетов видно, что размещение денег на депозите при прочих равных условиях (в первую очередь по надежности) выгоднее. Это обусловлено высокими депозитными ставками и высокой (относительно арендной платы) стоимостью недвижимости. Вот если последняя упадет, то более выгодной инвестицией может стать аренда.

    На основании этого примера и уже известной нам формулы можно вычислить справедливую стоимость квартиры.

    Если справедливая стоимость ниже рыночных цен на квартиру, то эту разницу можно объяснить только спекулятивным спросом или другими, в том числе психологическими, причинами. Например, если люди доверяют недвижимости больше, чем банкам, то близким по уровню надежности для них будет другой инструмент, менее доходный. А как видно из формулы, чем меньше доходность альтернативного инструмента, тем выше стоимость оцениваемой квартиры. Но в период бума цены на рынке недвижимости под влиянием спекулятивной жадности и сверхожиданий его участников вырастают намного выше справедливой стоимости. Обычный человек пытается оседлать тенденцию спекулятивного взлета цен и покупает только потому, что недвижимость растет в цене. А если он мечтает заработать еще больше, то будет покупать в кредит. Банки такому обращению рады, ведь они получают в залог быстрорастущий в цене и «надежный» объект. Однако когда случается неизбежное падение, то теряют свои деньги почти все — и спекулянты, и банки, и строители, и риелторы. За исключением разумных инвесторов. Периодически все рынки недвижимости (например, Великобритании и США в 2007–2008 гг.), на которые имеют доступ массовые непрофессиональные инвесторы, переживают такие бумы и крахи.

    Что в такой ситуации делает разумный человек? Он продает квартиры, которые стоят намного дороже справедливой стоимости, а после обвала цен откупает их назад, зарабатывая десятки, а то и сотни процентов годовых.

    Кстати, в итальянской Флоренции в XVI в. аренда одного месяца жилой недвижимости примерно равнялась оплате 20 дней труда разнорабочего или семи дней труда мастера.

    Свопы

    Рассмотрим пример приобретения долларов США против японской иены. По этой паре долгое время наблюдались значительные положительные свопы, обусловленные более высокими процентными ставками в США по сравнению с Японией, где они, наоборот, были близки к нулю (рис. 1.8).

    Рисунок 1.8. Динамика USD/JPY с 1999 по 2001 г.

    За точку начала игры на свопах возьмем декабрь 2000 г., а последней расчетной датой будет декабрь 2001 г. Таким образом, общий период составит ровно один год.

    Затем примем, что мы купили 1 млн долларов США против японских иен по курсу 113. Считается, что мы размещаем $1 млн на однодневные депозиты в американском банке, а иены в сумме 113 млн берем в кредит. Естественно, что и кредит, и депозит не подлежат дополнительному документальному оформлению, — все делает наш брокер.

    В течение 2001 г. процентные ставки по федеральным фондам (Fed Funds), устанавливаемые Федеральной резервной системой США, претерпели сильное снижение — если в начале периода они составляли 6,4%, то в конце года уменьшились до 1,75%. Средний уровень процентных ставок, таким образом, составил 4,1%. В то же время следует учитывать, что купленные доллары США мы будем размещать на депозитах, а обычно уровень ставок по однодневным депозитам в долларах ненамного ниже среднего уровня процентных ставок по американским федеральным фондам. Примем, что в среднем за год мы размещали на депозитах купленные нами доллары под 3,5% (на 60 базисных пунктов ниже среднего уровня процентных ставок Fed Funds).

    В Японии уровень процентных ставок за рассматриваемый нами период практически не изменился, и поэтому мы примем за данность, что кредит в японских иенах обошелся нам в 1,5% годовых.

    По депозитам в долларах, таким образом, мы получим $35 000 ($1 млн × 3,5%), а за кредит в иенах заплатим 1695 млн японских иен (113 млн иен × 1,5%). Если бы курс иены не изменился, то за иеновый кредит мы бы заплатили $15 000.

    Таким образом, за год мы бы накопили свопы, которые, кстати, начисляются ежедневно, в сумме $20 000.

    Данную величину можно грубо оценить, если просто взять разницу процентных ставок (3,5% – 1,5%) и умножить ее на сумму депозита ($1 млн).

    На самом же деле, так как курс японской иены за этот период сильно упал, прибыль по свопам оказалась выше, достигнув приблизительно $21 000.

    Согласитесь, весьма неплохая «прибавка к пенсии».

    Если предположить, что мы держали под залогом для проведения транзакции по покупке спот-контракта 1 млн долларов США против японских иен с кредитным рычагом 1 к 100 всего $10 000, то полученный только по свопам доход превысил 200% годовых! Данный процент можно также грубо рассчитать более простым способом — разницу процентных ставок (3,5% – 1,5% = 2%) умножить на величину кредитного рычага (100).

    Пример

    Рассчитаем ежедневную сумму свопов после приобретения евро против японских иен (так называемая «длинная позиция» по EUR/JPY), если известны следующие данные:

    — процентная ставка по депозитам в евро = 3% годовых;

    — процентная ставка по кредитам в иенах = 1% годовых;

    — сумма сделки = €1 млн против иен;

    — курс конвертации евро на иены = 122,00.

    Расчет валютных свопов:

    Сумма кредита = €1 млн × 122,00 = 122 млн японских иен.

    Сумма депозита = €1 млн.

    Затраты на кредит = 122 млн иен × 1% = 1,22 млн японских иен.

    Доходы по депозиту = €1 млн × 3% = €30 000.

    Итого чистый финансовый результат (годовой) = €30 000 – 1,22 млн иен/122,00 = €20 000.

    Итого ежедневные свопы составят €54,79 (€20 000/365).

    Метод расчета свопов очень близок к способу расчета форвардных курсов. Важность правильного их определения на себе прочувствовали многие россияне в августе 1998 г. Бóльшая часть вины за тот злопамятный кризис легла на московские банки, которые неадекватно рассчитывали форвардные курсы, вернее даже — риски, связанные с заключением форвардных сделок. Тем самым они не только были излишне оптимистичны относительно будущей динамики курса российского рубля, но и взяли на себя слишком большие риски. Результат известен и для большинства печален.

    Пример

    Рассчитаем в конце июля форвардный курс российского рубля по отношению к американскому доллару, если известны следующие данные:

    — текущий валютообменный курс RUB/USD = 6,2;

    — срок форвардного контракта = 1 год;

    — процентная ставка в рублях (средневзвешенная доходность ГКО в июле 1998 г.) = 58% годовых;

    — процентная ставка в долларах = 5,5% годовых.

    Расчет

    Например, мы можем вложить на 1 год $1000 под 5,5% годовых и получить назад через год $1055.

    Или мы можем вложить на тот же срок 6200 рублей под 58% годовых и получить назад 9796 рублей.

    Расчетный форвардный курс с поставкой через год, таким образом, должен составлять 9,3 рубля за доллар (9796/1055).

    Если рыночный форвардный курс окажется ниже этой величины, например 7,0, тогда наверняка найдется очень много желающих разместить деньги в рублевых ГКО и одновременно с этим заключить форвардный контракт по такому курсу и зафиксировать валютную доходность на очень хорошем уровне 40% (9796/7/1000), что намного выше текущих ставок по долларам США. И наоборот, если форвардный курс окажется намного выше рассчитанной выше величины, например 12,0, то найдется много желающих увеличить рублевую доходность до 104% годовых (1055 × 12/6200) и разместить как можно больше средств в долларовых активах под 5,5% годовых с последующей их конвертацией в рубли по курсу 12 к 1.

    Как видно из приведенного выше примера, валютный рынок всегда нивелирует значительные отклонения рыночных форвардных курсов от расчетных исходя из сложившейся разницы процентных ставок значений. При этом, однако, нужно брать адекватные процентные активы, которые являются не абстрактным индикатором или аналитической величиной, а вполне реальны для применения, т.е. для инвестирования и спекуляций при сопоставимой надежности.

    Мы помним, что в августе 1998 г. в России сложилась ситуация, когда российские банки продавали очень много форвардных долларов с поставкой через год по курсу 7 рублей за доллар. Это было намного ниже рассчитанного нами выше справедливого форвардного курса 9,3. Как мы уже рассчитали, покупка таких форвардных долларов позволяла зарабатывать инвесторам-нерезидентам около 40% в долларах, что являлось очень хорошей доходностью. Результат продажи форвардных долларов за рубли по заниженному курсу — широкомасштабный банковский кризис и невозможность исполнения бóльшей части таких «неправильных» форвардных контрактов. Что заставляло российские банки продавать такие форварды? Только жадность и непрофессионализм.

    На приведенном ниже рисунке 1.9 мы можем увидеть, что начиная с 1997 г. на протяжении 16 месяцев подряд продажа форвардных рублей против доллара США по курсу 7 не давала преимущества ни одной из сторон и была справедливой. Однако когда в мае стали резко расти доходность ГКО и, соответственно, форвардные курсы, расчетный форвардный курс стал заметно отрываться от рыночного. С известным результатом. По похожей причине произошло обвальное падение украинской гривны в 2008 г., хотя и без участия внутренних форвардных контрактов — все происходило на рынке NDF (non-deliverable forward — беспоставочные форварды) в Лондоне.

    Источник: Центральный банк России. Расчеты автора

    Рисунок 1.9. Динамика среднемесячного официального курса Центрального банка России, а также расчетного форвардного курса российского рубля против доллара США (исходя из средневзвешенной доходности ГКО и ставки Fed Funds США)

    Опционы

    Опционы являются финансовыми инструментами пассивного дохода только при их продаже и получении таким образом премии. Не зря говорят, что любители покупают опционы, а профессионалы их продают. Соответственно, первые платят премию, а последние ее получают. Однако есть нюансы, о которых мы подробно поговорим в этой книге позже.

    А сейчас я хочу заострить ваше внимание на следующих простых, но важных фактах:

    — продавцы опционов зарабатывают небольшую премию и ничего больше, при этом беря на себя безграничный риск негативного изменения рыночных цен;

    — покупатели опционов премию платят, однако при этом их заработки могут быть неограниченно большими.

    Пример

    Вы купили сотню акций General Electric (биржевой тикер GE) по цене $20 за штуку с надеждой продать их по $25 и заработать не менее $5 на каждой акции, а на всем пакете — $500. Однако никто не знает, когда рыночная цена акций General Electric достигнет желаемой нами отметки.

    В такой ситуации вы можете продать так называемый опцион колл, который даст противоположной стороне — его покупателю — право купить акции General Electric со страйком (ценой исполнения) по $25 за штуку.

    Если вы совершите такую сделку, то тем самым ограничите свой заработок только первоначально ожидавшимися пятью долларами на одной акции. Если курс акций GE пойдет выше, например достигнет $30, то покупатель опциона колл немедленно воспользуется своим правом и «вскроет» купленный им опцион, т.е. реализует свое право купить акции по цене $25, с тем чтобы продать их по $30.

    Естественно, за отказ от своего права получить более высокую прибыль, нежели $5 на акции General Electric, вы должны взять у покупателя опциона премию. Пусть, например, это будет $0,1 на акцию.

    Может быть, эта премия вам покажется слишком незначительной, чтобы обращать на такую малость свое внимание. Однако если вам придется очень долго ждать достижения акциями General Electric цены в $25, то периодические продажи аналогичного опциона будут регулярно приносить вам пусть небольшой, но стабильный доход.

    Конечно же, в жизни торговля опционами выглядит сложнее. Тем не менее возможности, открываемые этим производным финансовым инструментом, настолько интересны и разнообразны, что их постоянно нужно держать в поле своего зрения. Подробно о теории и практике работы с опционами читайте в моей следующей книге под рабочим названием «Как покупать дешево и продавать дорого: Пособие для разумного инвестора», над которой я сейчас работаю.

  

  
    Глава 9

    1.5. Практикум «Почему изменяются валютные курсы?»

    До глобализации мировых финансовых рынков изменение валютных курсов объяснялось в основном экспортным-импортным движением товаров и услуг. Тем не менее для большинства стран, особенно развивающихся, торговый баланс по-прежнему остается важнейшим источником силы или слабости национальной валюты. И даже американский доллар, являющийся мировой резервной валютой, подвержен влиянию торгового баланса. Ведь если американцы покупают все больше импортных товаров, но не наращивают экспорт, то они расплачиваются за это нарастающими объемами долларов, которые оказываются в других странах. Впоследствии эти доллары неизбежно скапливаются на мировом валютном рынке, оказывая понижательное давление на национальную валюту США. И наоборот, если аппетиты американцев в потреблении импорта убавляются, то это позитивно сказывается на здоровье доллара. Подобное развитие событий наблюдалось во втором полугодии 2008 г., когда экономический спад в США привел к снижению доходов и расходов американцев, что уменьшило спрос на импортные товары и сказалось на улучшении торгового баланса. Одновременно с этим произошло резкое укрепление доллара. И хотя это не было основным драйвером в динамике доллара, но дало дополнительный повод для его укрепления (рис. 1.10).

    Источник: http://www.federalreserve.gov

    Рисунок 1.10. Динамика реальной стоимости американского доллара на фоне дефицита торгового баланса США

    Как видно из приведенного выше рисунка, далеко не все долгосрочные тенденции в динамике валют можно объяснить торговым балансом. Например, в 1978–1984 гг. американский доллар рос благодаря очень высоким процентным ставкам в США, а в 1995–2001 гг. — вследствие расцвета рынка акций.

    Итак, в качестве второго исторически важного элемента воздействия на динамику валютных курсов стоит отметить разницу процентных ставок, которая стимулирует движение портфельных инвестиций в наиболее доходные валюты. В основе многих капиталов лежат наименее рискованные инвестиции в облигации и другие процентные активы, в первую очередь государственные ценные бумаги. И чем более доходны такие активы, тем выше спрос на них и соответствующую национальную валюту (рис. 1.11).

    Свопы, форварды и другие вариации на тему разницы процентных ставок по разным валютам являются очень важной основой фундаментальных движений на валютном рынке. Ниже мы подробно проанализируем взаимодействие процентных ставок в Еврозоне и США на фоне движений евродоллара.

    Источник: http://sdw.ecb.europa.eu

    Рисунок 1.11. Сравнительная динамика EUR/USD и разницы процентных ставок по 3-месячным депозитам и 10-летним государственным облигациям Еврозоны и США

    В последние десятилетия разница процентных ставок между краткосрочными депозитами и долгосрочными госбумагами предопределяла динамику курса EUR/USD лучше, чем торговый баланс. Хорошей иллюстрацией этой взаимосвязи является следующий исторический экскурс.

    Спред доходности — в пользу Еврозоны, что обусловило силу евро против доллара. Пик спреда достигнут в июне 1995 г. EUR/USD достиг максимума в апреле–июле и был немногим выше 1,35. Практически на протяжении всего данного периода динамика курса евродоллара отставала на месяц от разницы доходности, т.е. была ведома этим спредом.

    Доходность долларовых 3-месячных депозитов начала переигрывать евродепозиты в апреле 1996 г. Доходность 10-летних американских госбумаг превысила аналогичную евродоходность в январе 1997 г. И это сопровождалось переломом долгосрочного тренда ослабления доллара, возникшего после известного соглашения, подписанного в 1985 г. в отеле «Плаза» (Нью-Йорк)

    Превышение доходности долларовых процентных активов над доходностью евроактивов плюс начало интернет-бума на рынке акций США привели к старту медвежьего тренда EUR/USD.

    Перед вводом в обращение 1 января 1999 г. безналичного евро котировки евродоллара резко выросли (с 1,10 в августе 1998 г. до почти 1,24 в октябре того же года). Этот рост не был подкреплен улучшением спреда доходности между госбумагами США и Еврозоны в пользу последних. Тенденция ослабления евро еще больше ускорилась с его физическим появлением

    В июле – сентябре 1999 г. спред доходности достиг минимального значения. Ее возврат в положительную для евро область произошел только в марте–апреле 2001 г. Курс EUR/USD успел к этому времени обновить минимум (0,8226 в октябре 2000 г.). В следующие 12 месяцев продолжалось безвременье. Доходность 10-летних госбумаг Еврозоны начала стабильно обгонять американские десятилетки только в апреле 2002 г. И в этом же месяце начался долгосрочный тренд роста EUR/USD

    Первый звонок для начала бычьего тренда по евродоллару прозвучал в августе 2001 г., когда доходность госбумаг Еврозоны заметно опередила 10Y UST. Однако валютный рынок по инерции еще почти год пытался протестировать минимумы.

    Доходность американских госбумаг начала опережать евробумаги в апреле 2004 г., а доходность краткосрочных долларовых депозитов — в октябре 2004 г. К этому времени EUR/USD уже прочно закрепился выше 1,2 с максимумом февраля 2004 г. на уровне немногим выше 1,29

    Казалось бы, теперь настала пора доллара отвоевать у евро часть утерянных ранее позиций. Однако в реальности EUR/USD за три месяца (октябрь–декабрь 2004 г.) сначала поднялся до уровня 1,3666, а затем вернулся к 1,20, где и простоял до марта 2006 г.

    Что же случилось в октябре декабре 2004 г.? Похоже, падение доллара стало результатом взлета инфляции (CPI — до 4-летнего максимума, а — PPI до 14-летнего!) и резкого снижения доходности гособлигаций США вследствие увеличения долларовой денежной массы

    Максимального отрицательного значения спред доходности 10-летних госбумаг Еврозоны и США достиг в октябре 2005 г., а спред доходности 3-месячных депозитов достиг дна в июле 2006 г.

    Начиная с апреля 2006 г. мы увидели новую волну бычьего тренда по евродоллару. В эти месяцы американский рынок недвижимости показал первые признаки ослабления, немного позже переросшего в настоящую катастрофу. По экономическому циклу Еврозона отставала от США, что предопределило возобновление падения доллара против евро в период сужения спредов процентных ставок

    В июле 2008 г. EUR/USD обновил исторический максимум (1,6037). Обвал доллара сопровождался скачком инфляции и вбросом долларовой ликвидности в условиях быстрого снижения ставки ФРС США с 5,25% (июль 2007 г.) до 2% (июль 2008 г.). И хотя процентные евроактивы стали доходнее своих долларовых «собратьев» только в ноябре 2007 г. (к этому моменту евро/доллар уже взлетел к 1,45), в период вхождения экономики США в рецессию инвесторы искали пути избавления от долларовых активов и доллара

    Однако как только Еврозона тоже оказалась в рецессии, курс EUR/USD упал с 1,60 до 1,30. Это произошло несмотря на то, что в течение всего 2008 г. доходность евро оставалась выше долларовой

    Как видно из этого исторического экскурса, события на валютном рынке происходят далеко не всегда в соответствии с динамикой разницы процентных ставок. Например, начало в августе 2007 г. кредитного кризиса в Европе и США, переросшего в первый глобальный экономический кризис, оказало глубочайшее воздействие на всю мировую экономику. Результатом этого было сначала обвальное падение американского доллара вместе с оттоком из США иностранных инвестиций на сумму $164 млрд в августе–сентябре 2007 г. А затем приток иностранных инвестиций в августе–ноябре 2008 г. на сумму $477 млрд привел к резкому укреплению доллара против практически всех европейских валют, в том числе и против евро.

    Следующим важнейшим фактором влияния на валютные курсы можно считать макроэкономику. В первую очередь это темпы роста реального ВВП, стимулирующие или нет прямые иностранные инвестиции (FDI) и портфельные иностранные инвестиции, которые хорошо видны при анализе платежного баланса. Так, даже если страна имеет негативное сальдо торгового баланса, то это не означает падения ее национальной валюты, при условии, что дефицит покрывается притоком иностранных инвестиций. Именно по такой модели строилось американское «кредитное счастье» в 1980–2008 гг. Однако настроение инвесторов переменчиво. И если они чувствуют неладное, то при негативном торговом балансе да еще оттоке иностранных инвестиций с национальной валютой может случиться ужасное — весьма серьезная девальвация, которая сама может вызвать экономический кризис.

    Это касается не только развивающихся стран, наиболее чувствительных к потокам иностранных инвестиций, но даже США. Так, начиная с сентября 2006 г. поток иностранных инвестиций в американскую экономику начал быстро иссякать. Худшим моментом для доллара и американцев стал июль 2008 г. Однако затем страх инвесторов по всему миру стимулировал их на покупку госбумаг в США, что в итоге привело к росту котировок доллара (рис. 1.12).

    Источник: http://www.federalreserve.gov/releases/H10/Summary/indexbc_m.txt

    Рисунок 1.12. Реальный индекс доллара США на фоне иностранных инвестиций в американскую экономику (TIC), а также торгового баланса и дефицита госбюджета

    Еще один элемент влияния на динамику валютных курсов — денежная эмиссия и инфляция в разных странах, которые в конечном итоге порождают паритеты покупательной способности (ППС) национальной валюты по отношению к американскому доллару и другим валютам.

    Концепция паритетов покупательной способности, рассчитываемых ежегодно МВФ, исходит из сопоставления определенного набора товаров и услуг, которые можно купить за доллары в США и за национальную валюту в другой стране. Элементарное деление сумм в долларах и сумм в национальной валюте дает нам курс этой валютной пары, который адекватен приобретению заданного набора товаров и услуг. Конечно же, если бензин в США намного дешевле, чем в странах Еврозоны, это создает переоцененность евро по отношению к США, по крайней мере по этому виду товара. Пусть она в основном и объясняется разной налоговой политикой, проводимой в Европе и США. В любом случае никто из европейцев не сможет переезжать через Атлантический океан и заправляться более дешевым бензином. Это главное ограничение методики паритета покупательной способности при оценке справедливых валютных курсов — налоговые и пространственные границы. Однако существует множество других товаров, на которые государство не наложило особые «лапы акцизов и поборов» и которые можно легко транспортировать на дальние расстояния. Так что в целом концепция паритетов покупательной способности в долгосрочном плане весьма неплохо показывает справедливые уровни валютных курсов. Можно найти множество подтверждений схождения рыночных курсов к курсам по ППС.

    Весьма показательный случай, достойный войти в учебники по экономической истории, произошел с Исландией. Эта совсем небольшая страна, которая насчитывает немногим больше 300 000 жителей, традиционно обладала дорогой национальной валютой — исландской кроной. Одним из самых дорогостоящих удовольствий были рыбалка в Исландии, да и просто туризм. Результатом удержания неадекватно завышенной стоимости кроны стала ее резкая девальвация в 2008 г. вкупе с глубочайшим экономическим кризисом и дефолтом (рис. 1.13).

    Курс евродоллара, рассчитанный по паритету покупательной способности, начиная с 1986 г. колеблется в узком интервале 1,12–1,22, что объясняется близкими показателями инфляции в США и Еврозоне. За это время рыночный курс колебался в гораздо более широком интервале от 0,8 до 1,6, но всегда вокруг курса по ППС.

    И хотя нет гарантий возврата рыночных котировок EUR/USD к справедливым по паритету значениям, история учит, что вероятность этого очень велика. При краткосрочных спекуляциях знание курса по ППС, конечно же, почти полностью бесполезно, кроме возможного понимания причин возникновения и существования трендов, однако для долгосрочного инвестирования оно очень пригодится. Если значения инфляции в США и Еврозоне так и останутся близкими, то в будущем курс евродоллара продолжит колебаться вокруг 1,16. Однако если инфляция в США будет в течение длительного времени намного выше или ниже, чем в Еврозоне, то произойдет рост или снижение соответственно и курса евродоллара, рассчитанного по паритету покупательной способности (рис. 1.14).

    Источники: www.imf.org, www.ecb.int

    Рисунок 1.13. Динамика рыночного курса исландской кроны против доллара США, а также курса по паритету покупательной способности

    Источники: www.imf.org, www.ecb.int

    Рисунок 1.14. Динамика рыночного спот-курса и курса по паритету покупательной способности евро против доллара США

    Курсы по ППС дважды в год, в апреле и октябре, рассчитывает Международный валютный фонд (Implied PPP conversion rate). Есть также альтернативная возможность, более простая для понимания: сравнить покупательную способность разных валют по стоимости гамбургеров разновидности бигмак, производимых компанией McDonald's. Это так называемый The Big Mac index, придуманный и регулярно рассчитываемый журналом The Economist.

    Так, в январе 2009 г. в США бигмак стоил $3,54 за штуку. В то же самое время в странах Еврозоны он обходился покупателям в €3,42, а в Великобритании — £2,29. Значит, можно рассчитать, что справедливый по The Big Mac indeх курс EUR/USD составлял 1,035, а GBP/USD — 1,546. От курсов по ППС (1,16 и 1,52 соответственно), рассчитанных МВФ в октябре 2008 г., эти значения, конечно же, отличаются — в силу того что в последнем случае база взятых для расчетов товаров и услуг была намного шире.

    Однако в целом паритеты покупательной способности, рассчитанные МВФ и по индексу бигмака, близки, что хорошо видно из нижеприведенного рисунка (рис. 1.15).

    Источники: www.imf.org, http://www.economist.com/markets/bigmac/

    Рисунок 1.15. Степень переоценки (+) и недооценки (–) рыночных спот-курсов по отношению к курсам, рассчитанным по ППС от МВФ и The Big Mac index, январь 2009 г.

    При сравнительном анализе валют развитых государств, таких как США, страны Еврозоны, Япония, Швейцария и Великобритания, знание паритетов покупательной способности можно использовать в лобовую — рыночные курсы с большой вероятностью приближаются к курсам по ППС.

    Однако когда речь идет о странах, находящихся на разных уровнях экономического развития, рыночный курс национальной валюты развивающейся или бедной страны практически всегда оказывается заниженным относительного справедливого курса, рассчитанного по ППС. Только развитые страны могут иметь справедливо оцененную национальную валюту, а для развивающихся и тем более бедных стран это недостижимая мечта. И если вдруг по каким-то причинам им удается ее достичь, это создает гигантский риск последующей резкой девальвации национальной валюты против валют развитых стран. Бедная страна не может себе позволить иметь сильную валюту (рис. 1.16).

    Источник: www.imf.org

    Рисунок 1.16. Корреляция между показателями относительной стоимости национальной валюты (недооценка <1, переоценка >1) и благосостояния населения страны

  

  
    Глава 10

    1.6. Практикум «Почему меняются цены на недвижимость?»

    Важнейшими факторами изменения цен на недвижимость служат доходы населения, отражением которых являются среднедушевой ВВП (из расчета на человека), а также процентные ставки и рынок акций.

    Последние два фактора в основном используют сравнение выгодности инвестиций в недвижимость с альтернативными вложениями. Так, снижение процентных ставок стимулирует увеличение спроса на недвижимость, которая используется для сдачи в аренду и получения фиксированных доходов. Кроме того, низкие процентные ставки оказывают воздействие на спрос со стороны покупателей недвижимости, в том числе за счет кредитных средств. Однако зачастую и рост процентных ставок вследствие соответствующего увеличения инфляции сопровождается повышением цен на недвижимость, которая используется людьми и инвесторами в качестве защиты от инфляции.

    Акции являются товаром-заменителем недвижимости для тех, кто заинтересован в долгосрочных инвестициях. Так, в 1995 г. американский рынок акций оттянул на себя значительную часть средств, поступавших раньше на рынок недвижимости. Однако начиная с 2000 г. цены на нее вновь стали расти опережающими темпами — пузырь интернет-акций переместился на рынок недвижимости, надув и там пузырь. Ключевым фактором для возникновения последнего стала мягкая денежная политика ФРС США в течение 2002–2004 гг., когда ставка федеральных фондов находилась на уровне 1–2%. Главный американский Центробанк опасался повторения японского сценария и вхождения экономики в дефляционную спираль, даже несмотря на начавшийся рост цен на нефть. Денег было много. Деньги были дешевыми. В результате этого американские банки получили в свое распоряжение огромные избыточные ресурсы. И вполне естественно, что банкиры были «вынуждены» с повышенным риском раздавать эти кредиты, в первую очередь на покупку недвижимости. Почему я говорю «вынуждены»? А вы попробуйте вести жесточайшую конкуренцию на американском финансовом рынке и отчитываться перед акционерами о потере рыночной доли и недозаработанной прибыли, когда все вокруг только и делают, что зарабатывают сверхприбыли на ипотечном кредитовании. Аналогичным путем сверхприбыли получали риелторы, строители и просто спекулянты на рынке недвижимости, ведь цены на дома в США в результате кредитного бума взлетели до небес, одновременно оказавшись для многих людей не по карману, и тем самым стимулировали дополнительный спрос на кредиты (рис. 1.17).

    Источники: http://www.economagic.com, расчеты автора

    Рисунок 1.17. Отношение индекса цен на дома (средние по США) к фондовому индексу S&P 500 (1962 г. = 0%) на фоне динамики процентных ставок по 10-летним государственным облигациям правительства США

    «Надо ли нам сдерживать пчел с Уолл-стрит, занимающихся опылением?» — вопрошает Алан Гринспен в своих мемуарах, увидевших свет в 2008 г. Мол, рынок сам найдет баланс между риском и жадностью и пройдет по лезвию ножа на пути построения общества всеобщего благоденствия. Однако рынок — не абстрактное понятие. За ним стоят конкретные люди. И управляют рынком так называемые лидеры бизнеса. Но ведь и лидеры — обычные люди, со своими страстями и потребностями. Главная их задача — «нарисовать» прибыль и получить многомиллионные бонусы. И никто не сможет остановить полоумное стадо обезумевшей от жадности толпы от прыжка в финансовую пропасть, если государство самоустранилось от регулирования возникшего рынка производных финансовых инструментов, обеспечивших построение на дешевых деньгах made in Federal Reserve громаднейшей кредитной пирамиды.

    В результате банкиры пошли на смягчение процедур проверки кредитоспособности потенциальных заемщиков и в 2006–2008 гг. навыдавали массу «плохих» кредитов. По оценке Алана Гринспена, который в те времена занимал пост председателя ФРС, их было выдано на сумму не менее $2 трлн. Впоследствии именно эти кредиты стали катализатором крупнейшего со времен Великой депрессии 1929–1933 гг. экономического спада и одновременного первого глобального экономического кризиса.

    На приведенном выше рисунке мы видим, что в 2000 г. фондовый индекс S&P 500, «купленный» в декабре 1962 г., «стоил» более чем в два раза дороже среднего американского дома. Это объяснялось очень быстрым ростом котировок акций на фондовом рынке США, произошедшим в короткий период времени начиная с 1995 г.

    В свою очередь, было время, когда цены на дома в США увеличивались намного быстрее прироста котировок американских акций. Наибольшая разница в пользу недвижимости наблюдалась в 1982 г.

    Отсюда видно, что недвижимость имеет преимущество перед акциями при растущей инфляции. И наоборот, когда инфляция и процентные ставки снижаются, пальма первенства переходит к акциям.

    Но и у этого правила могут быть исключения, одно из которых мы могли наблюдать в период 2000–2002 гг. Произошедший в это время обвал на американском рынке акций сопровождался ростом цен на недвижимость. Это объяснялось длительным периодом крайне низких процентных ставок — Федеральная резервная система США таким образом боролась с экономическим кризисом, стимулируя построение еще большей пирамиды, чем рынок акций «новой экономики».

    В любом случае главным фактором изменения цен на недвижимость является изменение соотношения спроса и предложения. Рынок акций, процентные ставки, а также в первую очередь доходы населения и макроэкономический рост (среднедушевой ВВП) оказывают воздействие на цены на недвижимость через изменение соотношения спроса и предложения.

    Ниже мы подробно рассмотрим, как на цены на дома в США влияют доходы населения и среднедушевой ВВП (рис. 1.18).

    Из представленного выше рисунка видно, что начиная с 1963 г. средний житель США должен зарабатывать на покупку одного нового среднего дома от 5,2 до 7,6 года, в среднем в течение 6,2 года. Минимальные показатели, о которых можно было сказать, что жилая недвижимость в США недооценена, находились в промежутке 5,2–5,5 года (1970, 1984, 2000 и 2009 гг.). Максимальные цифры, соответствующие периодам перегретого рынка, наблюдались в 1964–1966, 1979, 1987 и 2006 гг. в промежутке 7–7,6 года.

    Кстати, в 1981–1982 гг., несмотря на 10%-ную инфляцию, цены на дома практически не выросли, а в 1991–1992 гг. вообще упали — с пиковых

    Источники: http://www.economagic.com, расчеты автора

    Рисунок 1.18. Отношение рыночных цен на дома (средние по стране) к годовым доходам населения и к ВВП США (из расчета на человека)

    значений II квартала 1990 г. на 6,3% при среднегодовой инфляции 3%. Реальное снижение стоимости жилых домов в США, с учетом величины инфляции, и в первом и во втором случае произошло приблизительно на 10%. Бум на рынке недвижимости начала второго тысячелетия закончился более глубоким снижением реальной стоимости жилых домов в США, нежели 10%. Что ж, это расплата за предыдущие годы процветания. Накопленный потенциал снижения сорвался «с цепи» финансистов и правительств и выразился в глубочайшем спаде.

    Относительно ВВП, рассчитанного на одного жителя США, цены на дома колеблются возле отметки 5 лет (максимум — 4,3, минимум — 5,9). Иными словами, в среднем на покупку одного дома американец должен работать в течение пяти лет и, соответственно, направлять на нее все полученные за это время личные доходы. При этом видно, что между отношением рыночных цен на дома к годовым доходам населения и к ВВП США (из расчета на человека) наблюдается очень высокая корреляция — за период с 1963 по 2008 г. значение коэффициента корреляции составляло 0,94. Отсюда можно сделать вывод, что при анализе динамики цен на недвижимость в США можно использовать наиболее доступный показатель — ВВП.

    Запомните эти цифры: в среднем американцу потребуется 6,2 года, чтобы накопить личные доходы для покупки дома, и 5 лет ВВП на человека (ВВП страны из расчета на одного ее жителя). Столько должен стоить стандартный дом в США. Любое отклонение от этой величины ненормально и должно быть оправдано другими фундаментальными или психологическими факторами.

    Например, если ожидается, что за следующий год реальный ВВП вырастет на 4%, инфляция составит 2%, а население США увеличится на 1%, то среднедушевой ВВП на одного американца вырастет приблизительно на 5% (1,04 × 1,02/1,01). Соответственно, цены на дома за следующий год тоже в среднем должны будут увеличиться на 5%. Однако, когда рынок недвижимости находится в разогретом состоянии, они будут расти быстрее, а во время его стагнации или спада рост цен будет замедляться или же стоимость домов даже будет снижаться. Кроме того, нужно задуматься, стоит ли вступать в спекулятивную игру на рынке недвижимости, когда цены на нем относительно доходов населения существенно превышают средние величины.

    Итак, цены на жилую недвижимость в США не могут значительно отклоняться от динамики доходов населения и ВВП. Падение этих макроэкономических показателей должно приводить к снижению, а быстрый рост — к увеличению цен на дома (рис. 1.19).

    Источники: http://www.economagic.com, расчеты автора

    Рисунок 1.19. Динамика индексов цен на дома (средние по США), персональных доходов населения США и ВВП США (из расчета на человека); декабрь 1962 г. = 100

    Индивидуальные доходы населения США и ВВП росли за рассматриваемый период в целом более стабильно по сравнению с ценами на жилые дома. Так, за этот промежуток времени произошло четыре резких падения, даты которых нам уже известны из предыдущих графиков. Однако из текущего видно, что такого глубокого падения цен, которое произошло в 2008–2009 гг., в статистически известной истории не было.

    Корреляция между доходами и ценами на дома настолько высока (99% между обеими парами показателей — ценами и среднедушевым ВВП, а также ценами и персональными доходами), что другим факторам влияния почти не оставляет места (рис. 1.20).

    Источники: http://www.economagic.com, расчеты автора

    Рисунок 1.20. Процентная разница индекса цен на дома, персональных доходов населения США и ВВП США (из расчета на человека)

    Думается, что по другим странам статистика цен на жилую недвижимость должна быть аналогичной. Хотя, естественно, стоимость жилья в разных регионах и государствах может довольно-таки существенно различаться. Кроме того, несомненно, на цены влияют качество и количество жилой недвижимости в той или иной стране.

    Посмотрите, например, насколько отличаются цены на дома в разных районах США. На Западе (West) и Северо-Востоке (Northeast) они максимальны и в среднем на 30% превышают среднеамериканский уровень, а на Юге (South) и Среднем Западе (Midwest) на 15–20% ниже него (рис. 1.21).

    Источник: http://www.economagic.com

    Рисунок 1.21. Динамика цен на дома в четырех разных территориальных зонах США

    Жилая недвижимость Великобритании

    В Великобритании отношение цен на дома к среднедушевому ВВП за последние 30 лет колебалось вокруг 5,4 года (максимум — 8,0 и минимум — 4,0), что очень близко к американскому показателю (колебания вокруг 5,1 года среднедушевого ВВП США) (рис. 1.22).

    Источники: www.census.gov, http://www.nationwide.co.uk, http://www.statistics.gov.uk, расчеты автора

    Рисунок 1.22. Сравнительная динамика отношений цен на дома к среднедушевому ВВП в США и Великобритании

    Для иллюстрации огромной разницы в стоимости недвижимости в зависимости от ее территориального положения приведу следующие цифры. В начале 2004 г. средняя цена на дом в Лондоне была выше среднеанглийского уровня на 64%. Намного дешевле дома на периферии — в Шотландии (–32% от среднеанглийского уровня и в 2,4 раза ниже среднего уровня цены в Лондоне), Северной Ирландии (–28%) и Уэльсе (–22%).

    Известно правило: самый значимый фактор цены любой недвижимости — ее месторасположение. От этого будут зависеть такие важнейшие инвестиционные характеристики, как ликвидность, доходность аренды, динамика цен (рис. 1.23).

    Источники: www.census.gov, http://www.nationwide.co.uk, http://www.statistics.gov.uk, расчеты автора

    Рисунок 1.23. Динамика цен на дома в Великобритании и отношение этих цен к среднедушевому ВВП

    В Великобритании цены на жилую недвижимость достигали своего пика относительно размеров экономики в 1974, 1989 и 2007 гг. Во всех этих случаях превышение в 7–8 раз отношения цен на дома к среднедушевому ВВП быстро сменялось обвальным падением реальных цен на жилую недвижимость. Повторение этого сценария я первоначально ожидал в 2004 г. Но в действительности обрушение цен началось только в последнем квартале 2007 г., что объяснялось традиционной инертностью рынка недвижимости, а также нереалистичным оптимизмом банков, кредитовавших ипотечный бум. Однако тем больнее было последовавшее неизбежное падение, обрушившее ряд банков и поставившее всю экономику Великобритании на грань краха. Так что и в этот раз выводы из сравнительного анализа цен на жилую недвижимость, сделанные на основе персональных доходов населения и среднедушевого ВВП, оказались верны.

    Жилая недвижимость Москвы и Киева

    История рынков недвижимости России и Украины весьма коротка. Однако и она подтверждает общее правило: чем выше доходы населения, тем выше цены на жилье. И вполне естественно, что на постсоветские неокрепшие экономики и рынки оказывает огромное влияние динамика валютных курсов. Так, девальвация национальной валюты моментально приводит к резкому падению доходов населения, а затем — к обвальному падению цен на недвижимость.

    Рост цен на жилье в Киеве и Москве в 2006–2008 гг. опережал прирост доходов населения, численным выражением которых является валовый региональный продукт (ВРП) в расчете на одного жителя обеих столиц (рис. 1.24).

    Источники: Standard & Poor's, Госкомстат, НБУ, www.domik.net,www.realtymarket.org, www.irn.ru. Расчеты автора

    Рисунок 1.24. Динамика ВРП на душу населения относительно цен на жилье в Киеве и Москве, 1998–2008 гг.

    Главная причина ускоренного роста цен — агрессивное ипотечное кредитование, которое восполнило нехватку реальных денег у населения заемными ресурсами. Это типично для капиталистических экономик. В результате этого цены на недвижимость оказались переоцененными по сравнению с историческими трендами (рис. 1.25).

    Источники: Standard & Poor's, Госкомстат, НБУ, www.domik.net,www.realtymarket.org, www.irn.ru. Расчеты: автора

    Рисунок 1.25. Корреляция между ВРП на душу населения и ценами на жилье в Киеве и Москве, 1998–2008 гг.

    В 2008 г. до России и Украины докатился экономический кризис, что привело к девальвации рубля и гривны и сбило цены на квартиры до адекватных уровней. Однако для прогнозирования поведения цен необходимо понимать не только исторические цифры, но и будущую динамику доходов населения. Впрочем, последнюю прогнозировать проще. Например, вряд ли у кого-то были сомнения в предстоящем падении номинальных долларовых доходов населения Москвы и Киева в 2009 г.

    При этом очень важно понимать, что рынок недвижимости, как и любой другой не «мертвый» рынок, колеблется вокруг справедливых цен, словно маятник вокруг невидимой оси. А значит, падение рынка всегда может быть более глубоким, чем это первоначально ожидалось. Так же как и рост рынка почти всегда оказывается намного бóльшим, чем это было бы экономически оправданно (рис. 1.26).

    Источники: Standard & Poor's, Госкомстат, НБУ, www.domik.net,www.realtymarket.org, www.irn.ru. Расчеты: автора

    Рисунок 1.26. Сколько лет должен работать житель Москвы и Киева, чтобы купить среднюю квартиру (отношение среднедушевого ВРП в Москве и Киеве к рыночным ценам на квартиры), на фоне динамики рыночных цен жилой недвижимости

    Если посмотреть на динамику на недвижимость цен начиная с 1998 г., то жителю и Москвы, и Киева необходимо было работать примерно 11 лет, чтобы купить себе квартиру средней площадью 55 квадратных метров. Вспомним, что в США и Великобритании на накопление средств для приобретения дома уходит в среднем пять лет. Такая разница между развитыми и постсоветскими странами объясняется дефицитом жилья, накопленным еще в советские времена, а также спадом жилищного строитель- ства в 1990-е гг.

    Однако есть ли на самом деле дефицит жилья в Киеве и Москве? Как видно из следующего графика за 2003 г., в европейских странах существует прямая зависимость: чем богаче государство, тем больше квадратных метров жилой недвижимости приходится на каждого его жителя (рис. 1.27).

    Исходя из оценок ВРП Киева и Москвы, рассчитанного по паритету покупательной способности (€11,4 тыс. и €21,6 тыс. соответственно), а также имеющейся в нашем распоряжении корреляции по европейским странам, мы можем сделать предположение, что адекватный уровень обеспеченности жильем для составит 25 м2 для Киева и 30 м2 для Москвы.

    Источник: http://www.esprojects.net

    Рисунок 1.27. Корреляция между ВВП на душу населения и обеспеченностью жильем в европейских странах

    Какие же цифры мы видим на самом деле (табл. 1.4)?

    Таблица 1.4. Отдельные характеристики рынка жилой недвижимости для некоторых стран

    Источники: http://www.heritage.org, http://old.mmr.cz, http://housing.mos.ru, http://www.gorstat.kiev.ua, http://www.stat.gov.pl

    По обеспеченности жильем москвичи и киевляне значительно уступают своим восточным соседям. Так что с неизбежным ростом благосостояния населения России и Украины будут повышаться социальные стандарты жизни, в том числе и жилищные. Зная темпы строительства жилья, мы можем ожидать, что обеспеченность жителей Киева и Москвы квадратными метрами достигнет адекватных их доходам уровней в среднем к 2018 г. Более ранние сроки возможны, если начнут возводить больше жилья. Однако темпы строительства будут расти, скорее всего, вместе с доходами населения. Так что в итоге все равно существующий дефицит жилых квадратных метров в Москве и Киеве вряд ли будет преодолен ранее 2018 г. Значит, цены на недвижимость по-прежнему будут завышены.

    Уроки «бабуру-экономики»

    По-японски «бабуру-экономика» означает то же самое, что и экономика мыльного пузыря (bubble economy), когда цены на некий инвестиционный товар в результате ажиотажного спроса необоснованно завышаются.

    Четыре года — с 1988 по 1991 г. — экономика Японии переживала бабуру-бум, когда цены на недвижимость превысили все мыслимые уровни. Он вошел в историю под названием «Хейсей бум» (Heisei Boom).

    За период с 1945 по 2003 г. Япония пережила три бума. Каждый раз в начале такого периода котировки акций взлетали и обваливались при его завершении. Стоимость недвижимости в целом повторяла динамику акций, особенно во времена первого и последнего бумов (рис. 1.28).

    Источник: http://www.imes.boj.or.jp/english/publication/edps/2003/03-E-15.pdf

    Рисунок 1.28. Темпы прироста стоимости городской земли и фондового индекса Nikkei в Японии, процент год от года

    По шутливому подсчету японской газеты The Yomiuri Shimbun, проведенному на пике цен, розничная цена территории Японии в два раза превышала стоимость всей земли США, хотя площадь последней в 25 раз больше японской. В некоторых кварталах Синдзюку, района Токио, цены на землю за три года (1985–1988 гг.) возросли в десять раз. А в центральном районе японской столицы — квартале Гиндза, гордо именовавшемся «самым дорогим местом в мире», стоимость 1 цубо земли (3,3 м2) достигла почти $1 млн ($29 за 1 см2).

    Преддверием бабуру-бума на рынке недвижимости стало резкое смягчение денежной политики Банка Японии в период с 1980 по 1988 г. — учетная процентная ставка была снижена с 7,25 до 2,5%. Таким способом Центробанк боролся с резким укреплением японской иены, чтобы поддержать отечественных экспортеров. Однако очень мягкая денежная политика привела кредитному буму, раздувшему пузырь на рынке акций и недвижимости.

    Момент начала раздувания пузыря известен точно — 22 сентября 1985 г., когда в Нью-Йорке в отеле «Плаза» пятью министрами финансов крупнейших стран мира было подписано одноименное соглашение о согласованных интервенциях, направленных на ослабление американского доллара. Естественно, началось резкое укрепление японской иены, которая выросла с 260 иен за доллар США в марте 1985 г. до 121 USD/JPY в декабре 1988-го.

    В результате ревальвации иены население Японии стало намного богаче. Этому способствовал также рекордный подъем фондового рынка — индекс Nikkei с 1984 г. по декабрь 1989 г. вырос в четыре раза и достиг исторического максимума в 38 957 пунктов. Одновременно с экономическим подъемом в течение 1986–1987 гг. утроились цены на токийскую недвижимость. Влекомые сверхдоходами, многие японские бизнесмены «ушли на заработки» на рынок недвижимости — все-таки гораздо проще быстро «подняться» на ее строительстве и перепродаже, чем ждать долгосрочной отдачи от реального производства.

    Банки поддались соблазну подзаработать на кредитовании бума не меньше бизнесменов, тем более что дешевых иен было в избытке. И бóльшая часть этих средств пошла не на инвестиции, а на кредитование сделок с акциями и покупку недвижимости. В результате банки сократили удельный вес кредитования промышленности в пользу спекуляций и строительства, что позволило существенно нарастить его объемы. Так, если в 1983 г. в Японии было построено 1 137 000 домов, то в 1990 г. на 50% больше — 1 707 000.

    Пик цен на недвижимость в ходе бабуру-бума был отмечен в 1990 г. Средняя цена квартиры общей площадью 65,6 м2 в крупных городах Японии достигла $490 000, что соответствовало среднедушевому ВВП за 20 лет или восьми годам накопления доходов японской семьей (для сравнения: в 1987 г. средней японской семье для приобретения квартиры нужно было зарабатывать в течение 5,4 года)[3]. Но все заканчивается, и хорошее тоже. В 1991 г. количество проданных квартир резко сократилось — в среднем на треть по сравнению с предыдущим годом. Перед многими фирмами-застройщиками замаячила угроза банкротства, ведь финансирование строительства происходило за счет банковских кредитов. Время шло, продажи падали, а кредиты нужно было возвращать. Ажиотаж, царивший в жилищном строительстве, быстро сошел на нет, и началось обвальное падение цен, в том числе на землю (рис. 1.29).

    Источник: Japan Real Estate Institute

    Рисунок 1.29. Динамика цен на землю (слева, 2000 = 100) и дома (справа, процент год от года) в Японии

    К 1994 г. цены на землю в Токио упали по сравнению с 1987 г. на 60–70%, а в его пригородах — на 30–40%. Впрочем, даже сейчас, после существенного падения цен, покупка участка земли для строительства дома в Токио все равно обойдется намного дороже, чем в Лондоне и Нью-Йорке. Среднемесячная аренда одного квадратного метра офисных площадей в Ниси-Синдзюку, престижном деловом районе Токио, упала с $195 (1990 г.) до $85 (1994 г.). Бабуру-экономика, построенная на дешевом кредите, рухнула.

    Следствием ее краха стали массовые банкротства строительных фирм и рост проблемной задолженности в японских банках по кредитам строительным компаниям и ипотеке. Особо отметим психологический удар по японским банкам, которые привыкли полагать, что самый лучший залог и обеспечение под выданные кредиты — недвижимость. Однако после обвала цен и появления массы плохих долгов, «обеспеченных» этой «надежной» недвижимостью, они так больше не считают (рис. 1.30).

    В заключение можно сказать, что рост цен на недвижимость в Японии начался только в 2007 г., но уже в 2008 г. на фоне финансового кризиса их падение продолжилось. В конце того же года стоимость средней токийской квартиры была равна приблизительно десяти годам среднедушевого ВВП Японии. Иными словами, токийцу нужно было работать и создавать валовый продукт в течение почти 10 лет, чтобы приобрести стандартную квартиру. Вспомним, что в то же самое время жителю Москвы для приобретения квартиры нужно было работать 15 лет, а средний показатель для США и Великобритании составлял около примерно пять-шесть лет.

    Источник: http://www.imes.boj.or.jp/english/publication/edps/2003/03-E-15.pdf

    Рисунок 1.30. Обрушение рентабельности японских банков в область убытков после краха Heisei Boom

    Теория хаоса на рынке недвижимости

    Обвальное падение цен на жилую недвижимость в США, произошедшее в 2007–2009 гг., дало замечательный практический пример, который прекрасно вписался в теорию хаоса. В этой книге мы не будем анализировать эту теорию, оставив ее «вкусности» для моей следующей книги «Трейдвестор». Однако собственно пример разберем, так как он имеет жизненно важное значение для всех рынков.

    Итак, в теории хаоса есть такое понятие, как аттрактор (от англ. to attract — притягивать). Это геометрическая структура, характеризующая поведение в фазовом пространстве по прошествии длительного времени. Можно также сказать, что аттрактор — это предел системы, предел ее колебаний и динамики. Иными словами, аттрактор отражает границы возможных колебаний системы. Согласитесь, если бы мы знали такие границы применительно к рыночным ценам, то торговля получила бы важнейшую точку опоры в своих крайних проявлениях.

    Экономическим примером аттрактора является взаимодействие цен и объемов продаж. Разберем динамику рынка недвижимости США (рис. 1.31).

    Источник: http://www.census.gov/const/newressales.xls

    Рисунок 1.31. Корреляция между ценами на новые дома и объемами их продаж, США, 1962–2008 гг.

    Разделим рынок на четыре стадии.

    На первой отмечается динамичный рост рынка на фоне стабильного спроса. Увеличение последнего приводит к повышению цен на недвижимость. В заключительной стадии рост цен становится спекулятивным, а значит, экспоненциальным. Это привлекает множество строителей появлением сверхприбылей.

    На второй стадии цены все еще растут, однако объемы продаж стабилизируются. В конечном итоге это приводит к остановке и роста цен. Строители продолжают по инерции строить и увеличивать объемы предложения. На фоне стабилизации продаж подобная инертность поведения приводит к кризису перепроизводства, накоплению непроданных домов и затовариванию складов (если идет речь о производстве). Однако на второй стадии падения цен еще нет. Строители и продавцы недвижимости надеются, что это временное затишье, и удерживают их от падения, пусть и за счет уменьшения продаж. Эта ситуация закладывает основу для последующего обвального падения цен.

    На третьей стадии длительная стабилизация рынка вынуждает первыми его покинуть профессиональных спекулянтов, обычно финансирующих свои приобретения за счет заемных ресурсов. А так как роста цен нет и ничто не покрывает процентных платежей по кредиту, то спекулянты уходят с рынка. Это увеличивает и без того превышающие спрос объемы предложения. Появление первых признаков тенденции снижения цен на фоне огромных запасов непроданных домов стимулирует бегство второй волны спекулянтов, а также отказ потенциальных покупателей от приобретения жилья в ожидании более низких цен. В результате появляется еще бóльшая диспропорция между спросом и предложением новых домов, и падение цен ускоряется. По многим покупкам, профинансированным за счет заемных средств, наступают маржин-коллы, т.е. выдвигаются требования обеспечить залоги перечислением новых денег из-за падения стоимости уже имеющегося залога — дома. И если заемщик не в состоянии выполнить требование банка, то недвижимость изымается и перепродается на вторичном рынке. Следствием падения цен на дома становится банкротство множества строительных компаний и спад объемов строительства. В свою очередь, постепенно распродается запас ранее непроданных домов, и это создает основу для последующей стабилизации рынка.

    Четвертая стадия — переломная точка кризиса. Объемы продаж стабилизируются на крайне низком уровне, однако вследствие спада производства запасы больше не давят на рынок. После того как цены показывают первые признаки роста, инвесторы оценивают ситуацию как достижение дна и начинают вкладывать деньги. Увеличение спроса стимулирует появление тенденции роста цен, и рынок возвращается к первой фазе.

    Естественно, инфляция делает свое «черное» дело и цена дома образца 1980 г. не может соответствовать цене аналогичного дома в 2010 г. Поэтому в жизни замкнутые аттракторы, в которых хотя бы одна сторона рассчитывалась в денежных единицах, наверное, можно встретить крайне редко и только в течение коротких промежутков времени, где влияние инфляции не столь существенно. В реальности такой аттрактор экономического поведения, скорее всего, выглядит как спиралевидная пружина, уходящая вверх, словно ДНК, удерживаемая невидимыми нитями.

  

  
    Глава 11

    Глава 2

    Тренд — первый шаг к успеху

    Пас как-то чукча стадо оленей в тундре.

    Сочный ягель те жевали.

    И подошло стадо к обрывистому берегу

    Северного Ледовитого океана.

    Смотрит чукча — разбегается первый олень и прыгает с крутого берега в океан.

    За ним второй, третий, четвертый, пятый...

    Так все стадо пропало в океане.

    Тут чукча глубокомысленно заключил: «Тренд, однако!»

    Тренд, он же тенденция (от ср.-век. лат. tendentia — направленность) — это однонаправленное движение цены, действующее в течение определенного непрерывного периода времени.

    Возникновение тренда можно объяснить экономическими факторами, а также психологией — инертностью поведения людей. Одним из наиболее типичных ее примеров служит наше отношение к верхней одежде в демисезонные периоды. Так, весной мы при прочих равных условиях (температура и т.п.) намного позже снимаем зимние вещи, нежели осенью в них облачаемся. Объясняется это привычкой к зимним шапкам, обуви и шубам/дубленкам, с которыми мы неохотно прощаемся, независимо от наступившего потепления. Осенью же мы находимся в плену летних грез, не желая менять легкие куртки и плащи на тяжелые зимние одежды.

    Аналогично мы относимся и к анализу экономических циклов. В период экономического подъема в душах людей царит ожидание продолжения «банкета». Одна из русских пословиц как раз отражает подобные случаи: «Пока гром не грянет, мужик не перекрестится». Когда же наступают тяжелые времена рецессий и спадов, то пессимизм затягивается на период, который длится немного дольше, чем требуют объективные экономические реалии. В то же время в последнем случае очень часто берет верх надежда людей на скорое выздоровление экономики, когда хочется, образно говоря, быстрее снять ненавистную 10-килограммовую дубленку и надеть легкую летнюю курточку, даже если на улице все еще лежит снег.

    Итак, рынок инерционен. За ростом цен обычно следует продолжение их роста, а за падением — дальнейшее снижение. Именно так и возникают бычья и медвежья тенденции соответственно. Нейтральный тренд является переходным состоянием — сначала ожидается продолжение консолидации рынка в узком коридоре, а затем выход из зоны консолидации и начало новой тенденции.

    После безуспешной борьбы с рынками и торговли против трендов до каждого трейдера доходит, что это бесперспективное занятие, которое ведет в лучшем случае к убыткам, а скорее всего — к разорению. Отсюда делается вывод: торговать нужно исключительно по тренду.

    Перед анализом трендовых линий и моделей запомним одно из основных правил работы — The trend is your friend («Тренд — ваш друг»). Если вы захотели совершить операцию против тренда, то будьте готовы к любым неожиданностям. Не работайте против тренда.

    Некоторые азы трейдинга по тенденциям.

    Во-первых, можно достаточно обоснованно говорить о следующем:

    — рано или поздно на рынке появляется бычий или медвежий тренд;

    — рано или поздно любой господствующий на рынке тренд закончится;

    — никто не может знать точно, когда и на каком ценовом уровне начнется или закончится тренд.

    Эта группа правил находит свое отражение, во-первых, в том, что необходимо оценить направление господствующей тенденции, ее силу, а также жизненный цикл тренда.

    Во-вторых, если вы обнаружили на рынке тренд, оседлайте его. Но если вы определили завершение тренда, соскочите с него. Не стоит пытаться поймать вершину тренда и надеяться совершить самую лучшую сделку.

    В-третьих, не спешите с входом в тренд и выходом из него. Рассчитайте цены входа, а также цели тейк-профита и стоп-лосса. Тейк-профит при этом должен соответствовать вашему мнению об окончании тенденции, так же, как и стоп-лосс.

    Существует три главных метода анализа рынков и выявления господствующих тенденций: фундаментальный анализ, технический анализ и интуитивный подход к анализу.

    Фундаментальный анализ изучает движение цен под влиянием экономических факторов — макро- и микроэкономики. Он может способствовать определению рыночного тренда и обоснованию причин его возникновения. Однако для выбора конкретного момента совершения сделки фундаментального анализа обычно бывает недостаточно. В этом случае гораздо полезнее применять технический анализ.

    Технический анализ основан на следующей гипотезе — рыночные цены учитывают все знания, желания, возможности и действия всех участников рынка, отражая их в своей динамике. В результате и цена, и объем включают в себя каждую сделку, совершенную многотысячной армией трейдеров, инвесторов и участников из реального сектора.

    Интуитивный подход к анализу исповедуется небольшим числом игроков. Достаточно подробно я рассказал о нем в разделе психологии в книге «Как покупать дешево и продавать дорого: Пособие для разумного инвестора». Здесь же кратко отмечу, что развитой интуицией отличаются только опытный трейдер и инвестор. Так что интуитивный анализ может привести к успеху только после получения необходимого опыта в трейдинге и инвестировании.

    Школа фундаментального анализа рынка возникла с развитием прикладной экономической науки. За основу она взяла знания о макроэкономической жизни общества и ее влиянии на динамику цен конкретных товаров, а также о микроэкономике бизнеса реальных производственных и других предприятий.

    Например, знание погодных условий в Латинской Америке на текущий год поможет рассчитать объемы производства кофе и, соответственно, динамику цен на него в этот период. Например, если с учетом переходящих складских остатков выращенного кофе будет недостаточно для покрытия спроса, то цены на этот продукт поднимутся.

    Главной целью фундаментального анализа является определение истинной, так называемой справедливой цены исследуемого товара. Сравнивая полученную цифру с текущей рыночной ценой, можно сделать вывод о том, переоценен или недооценен этот товар.

    Основной задачей технического анализа является исследование текущего состояния рынка — подтверждение или опровержение вывода фундаментального анализа о главенствующей тенденции (например, фундаментальный аналитик ошибся и не учел каких-то факторов, а может быть, неправ технический аналитик, который просто выдает желаемое за действительное); определение ключевых ценовых уровней для заключения сделок, а также выявление для этого наилучшего времени.

    Исключительно технический анализ, как правило, используют начинающие трейдеры, зачастую проводящие краткосрочные спекуляции, пусть даже и идущие вразрез с сильными фундаментальными событиями. Хотя выявление долгосрочных ценовых трендов намного нагляднее именно с точки зрения технического анализа, «чистые» теханалитики оставляют фундаментальному анализу роль объясняющего причины этих долгосрочных тенденций.

    Долгосрочные инвесторы основное внимание в своей работе уделяют фундаментальному анализу, хотя при этом они незаслуженно пропускают краткосрочные колебания цен. Впрочем, всех денег не заработаешь. Да и негоже слону пытаться прокормиться, «воруя» зерна у воробья.

    Как видно из приведенных выше целей фундаментального и технического анализа, они не могут иметь одинаковую перспективу. Первый дает возможность заглянуть в далекое будущее, а второй — почти всегда только в самое ближайшее.

    Фундаментальный аналитик мне напоминает дальнозоркого человека, не видящего, что творится у него под самым носом. Технический же аналитик, если следовать этой аналогии, представляется близоруким.

    Из этого сравнения понятно, что у обоих аналитиков — и фундаментального, и технического — ограниченный взгляд на будущее. Я уверен, что только сочетание этих двух подходов позволит максимизировать доход при трейдинге и инвестировании.

  

  
    Глава 12

    2.1. Выявление тренда — технический анализ

    Для выявления и распознавания тренда необходимо совершить следующие действия.

    Определим текущее направление динамики цены (тенденцию, тренд). Возможные варианты:

    а) движение вверх — бычий тренд;

    б) движение вниз — медвежий тренд;

    в) рынок находится в зоне консолидации — нейтральный тренд, флэт.

    Оценим срок действия тренда:

    а) тренд краткосрочного действия (виден на внутридневных интервалах);

    б) тренд среднесрочного действия (виден на дневных графиках);

    в) тренд долгосрочного действия (виден на недельных графиках).

    Оценим, на какой стадии находится жизненный цикл тренда:

    а) начало тренда;

    б) зрелость тренда;

    в) завершение тренда.

    Оценим силу тренда:

    а) сильный тренд;

    б) нормальный тренд;

    в) слабый тренд.

    Направление тренда

    Существует три разновидности направления тенденций (рис. 2.1):

    — бычий, восходящий тренд (bullish trend, uptrend, upward) — растущий рынок, когда цены растут;

    — медвежий, нисходящий тренд (bearish trend, downtrend, downward) — падающий рынок, когда цены падают;

    — боковой, нейтральный тренд (flat, whipsaw, sideways, trendless) — рынок, когда цены двигаются без определенного направления.

    Рисунок 2.1. Схематичное отображение всех типов трендов

    Впервые «звериная» терминология по отношению к характеристике рынка возникла, как говорят, в XIX в. на Лондонской фондовой бирже. От слов «бык» (bull) и «медведь» (bear) применительно к торговцам ценными бумагами произошло название «бычий» и «медвежий» тренд или рынок. По одной легенде, в этом смысле слово «медведь» восходит к поговорке «Делить шкуру неубитого медведя» (в английском варианте — To sell bear's skin before one has caught the bear). По другой легенде, возникновение аналогии с животными было связано с их естественным поведением. Когда медведь охотится, он старается повалить добычу, наваливаясь на нее всем телом и придавливая ее к земле (движение вниз). Когда же атакует бык, то он подкидывает врага своими рогами вверх (растущее движение).

    Если вам мало моих объяснений, перечитайте нетленную книгу Теодора Драйзера «Финансист»:

    «…того, кто покупал, в чаянии повышения курса, называли "быком", если же этот маклер уже скупил большие партии определенных ценных бумаг, то про него говорили, что он "нагрузился до отказа". Когда он начинал продавать, это значило, что он "реализует" свой барыш, если же его маржа иссякала, — он "прогорал". "Медведем" назывался биржевик, продававший акции, которых у него по большей части не было в наличии, с расчетом на их падение, чтобы тогда по дешевке закупить их и покрыть свои запродажные сделки. Покуда он продавал бумаги, не имея их, он считался "пустым"; если же он покупал акции, чтобы удовлетворить клиента и положить в карман прибыль или с целью избежать убытка от непредвиденного повышения курсов, то на биржевом жаргоне это значило, что он "покрывается". Когда обнаруживалось, что он не может достать акций, чтобы вернуть их тем, у кого он их раньше занял для выполнения заказа, он оказывался "загнанным в угол"»[4].

    Подавляющее большинство торговых систем и стратегий основывается на работе по трендам, когда сделки совершаются исключительно в направлении господствующей тенденции. Я не буду здесь однозначно утверждать, что торговля по трендам — единственно правильная. Однако мой личный опыт, а также опыт практически всех известных мне трейдеров скорее подтверждает эффективность торговли в направлении тенденции, нежели опровергает ее.

    Главная причина трендовости рынков заключается, по всей видимости, в инертности как нашего собственного поведения, так и в инерционности экономических явлений. Более того, поскольку в большинстве случаев на рынке выживают игроки, которые придерживаются торговли по трендам, то вполне естественно, что они не меняют успешную тактику и в дальнейшей своей деятельности. Таким образом, на рынке происходит постоянная консолидация тренд-следящих трейдеров.

    Вместе с тем большинство начинающих игроков упорно пытаются работать против трендов, закономерно оставляя на рынке свои деньги. Новички недооценивают трендовость рынка и попадают под влияние собственного чувства противоречия. Конечно же, тенденции не вечны, но это не означает их отсутствия. Более того, если на рынке есть хотя бы малейшая склонность к трендовости, то пытаться работать против тенденций можно сравнить с управлением парусной лодкой, направленной против ветра. Попробуйте, например, встать на пути стремительно мчащегося на вас стада быков, и вы поймете, что чувствует человек, работающий против тренда.

    Тенденциозность движения цен предполагает следующие следствия:

    — действующий тренд с большей вероятностью продлится, нежели изменит направление;

    — тренд будет двигаться в одном и том же направлении, пока не ослабнет.

    Вместе со всеми действительно верными качествами, отраженными во втором постулате технического анализа, нельзя не отметить его отрицательные черты. В первую очередь это чрезмерный упор на тенденциозность. Как мы знаем, рано или поздно любая, даже самая продолжительная тенденция заканчивается. Это значит, что стопроцентно верным данный постулат при всем желании назвать нельзя. Второй его отрицательной характеристикой является непредсказуемость моментов появления и окончания трендов. Тренд виден только тогда, когда он уже состоялся, так же как и о его завершении можно с уверенностью говорить лишь после свершившегося факта. Таким образом, нельзя дать гарантию того, что даже верно распознанный тренд даст возможность заработать.

    Если рынок растет (или падает), то при достижении какой цены мы этого сказать о нем уже не сможем? Нам известно, что рынок не может вечно расти или падать. Как же найти ту тонкую грань, когда за ростом последует падение, которое оборвет бычий тренд?

    Ответить на эти вопросы нам поможет определение не просто трех состояний рынка — рост, падение или флэт, а качественная характеристика этого тренда.

    Так, все движение рынка мы можем отразить в следующей схематичной диаграмме, разделяющей рынок на 12 секторов (рис. 2.2).

    Шестибалльная шкала тринадцати состояний рынка

    Рисунок 2.2. Определение направления тренда

    Наиболее типичными для рынка являются следующие его состояния: 0, +3, –3, +6 и –6. Это фаза консолидации, колебания вокруг 45-градусных линий, а также стремление к 90-градусным линиям, почти вертикальным экспонентам.

    Состояния +6 и –6 часто наблюдаются или в фазе первого импульса краткосрочного тренда, в его начале, или же в фазе последнего импульса долгосрочного тренда, когда к игре по тренду подключаются непрофессиональные трейдеры. В последнем случае цена изменяется без значительных объемов сделок, что приводит к ее последующему не менее резкому возврату к «справедливым» уровням. Это так называемый прыжок дохлой кошки.

    Состояния +3 и –3 соответствуют фазе зрелости тренда.

    В фазе 0 импульс тренда сходит на нет, до появления следующего импульса.

    Ключевую роль в распознавании тренда, таким образом, играет выбор новой импульсной точки, когда рынок переходит от состояния 0 к +6 или –6.

    Срок жизни тренда

    Обычно выделяют три вида тенденций по срокам их существования:

    — долгосрочные тренды (long-term) продолжительностью более года;

    — среднесрочные тренды (medium-term) продолжительностью от месяца до года;

    — краткосрочные тренды (short-term) продолжительностью до одного месяца.

    В один и тот же момент мы можем наблюдать все разновидности трендов — и бычий, и медвежий, и нейтральный, но только с разной характеристикой времени. При этом наиболее значимыми и мощными являются долгосрочные тенденции, а самыми слабыми — краткосрочные.

    На представленной ниже группе из трех графиков-чартов мы наблюдаем один и тот же товар (фондовый индекс Dow Jones Industrial — DJI) в один и тот же момент времени, но с разным временны́м интервалом (рис. 2.3). Первый чарт отражает долгосрочный бычий тренд (с сентября 1995 г. по сентябрь 1998 г.), второй — среднесрочный медвежий тренд (с июля 1998 г. по сентябрь 1998 г.), а третий — краткосрочный нейтральный (сентябрь 1998 г.).
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    Рисунок 2.3. Все разновидности тенденции, наблюдаемые в один и тот же момент времени на примере фондового индекса DJI в сентябре 1998 г.

    Подобная одновременность разнонаправленных тенденций — обычное явление на всех фондовых и товарных рынках, что создает дополнительную трудность для аналитика. Одними из наилучших, но, к сожалению, редких моментов является наличие одновременно на всех временны́х интервалах или только бычьих, или исключительно медвежьих тенденций.

    Жизненный цикл тренда

    Выделим три составляющих жизненного цикла тренда, очень схожих с человеческой жизнью:

    — зарождение тренда и его первые «шаги»: рождение, детство и юность;

    — середина цикла — зрелость;

    — завершение тренда — старость и смерть.

    Подобное разделение еще больше усложняет задачу, стоящую перед аналитиком. Оказывается, не все так просто. И именно по этой причине работа в соответствии с простым правилом «торговать по тренду» не служит залогом успеха.

    Выясняется, что тренд бывает не только бычьим, медвежьим или нейтральным, но и:

    — молодым, зрелым или старым;

    — сильным, слабым или нормальным;

    — долгосрочным, среднесрочным или краткосрочным.

    Более того, все эти характеристики можно приписать одному и тому же инструменту в один и тот же момент времени, пусть и с позиций разных отрезков времени.

    Определение и анализ срока жизни тренда — одна из самых сложных задач, стоящих перед техническими аналитиками, так как их решение практически полностью находится в области человеческих измышлений и мнений. И тем не менее практически каждый из нас стремится вступить в игру раньше других и выйти из нее на самом пике потенциальных доходов. При всем при том необходимо отдавать себе отчет, что с помощью технического анализа любую тенденцию можно распознать только после того, как она началась и существует некоторое время.

    Для того чтобы действительно обоснованно стать первым в нарождающемся тренде, наилучшим образом подойдет только фундаментальный анализ.

    Идентификация рынка

    При оценке произошедшего на рынке большинство людей ориентируются только на цены закрытия. Однако это в корне неверно, поскольку диапазон изменения цен намного шире. Ниже мы рассмотрим простой пример, который поможет нам понять логику рынка на всей его территории — от минимума до максимума (рис. 2.4).

    Рисунок 2.4. Рынок вырос или упал?

    Верный ответ, как всегда, подскажет динамика финансовых результатов на счете трейдера. Мы можем также попытаться ответить на простой вопрос: как было легче заработать — открывая длинные или короткие позиции? Конечно, в каждом конкретном случае многое зависит от стратегии инвестирования и торговли. Но если взять усредненный вариант поведения, то ответ будет выглядеть следующим образом.

    Если про первый бар-день нам нечего сказать, так как мы не видим предыдущего дня, то со вторым и третьим барами все понятно — цена закрытия, максимум и минимум в каждый следующий день оказывались выше аналогичных характеристик предыдущего. А значит, в эти дни было легче заработать, покупая и открывая длинные позиции. Следовательно, эти дни однозначно можно назвать бычьими.

    Седьмой бар тоже простой — цена закрытия, максимум и минимум оказались синхронно ниже предыдущего дня. А значит, было легче заработать, продавая и открывая короткие позиции. Следовательно, это был медвежий день.

    А вот с четвертым, пятым и шестым днями все сложнее.

    Разберемся сначала с четвертым днем. Так, цена закрытия в этот день оказалась ниже, чем в предыдущий, однако и минимум, и максимум наоборот, были выше предыдущего дня. Иными словами, можно было заработать и покупая (но закрывая позицию во внутридневной торговле), и продавая. А учитывая, что максимум и минимум оказались выше аналогичных характеристик предыдущего дня, то, несмотря на снижение цены закрытия, заработать было немного легче, открывая длинные позиции. Хотя все информагентства могли сообщить, что рынок упал. Но в этом как раз и заключается разница между личным кошельком и публично передаваемой информацией. Если ваша механическая торговая система тоже берет за основу только цены закрытия, то ее выводы могут оказаться неверными, если не учитывать динамику максимумов и минимумов. Ведь иногда бывает, что рынок закрылся ниже в силу поступления краткосрочной информации фундаментального характера, а на следующий день тенденция продолжается.

    Шестой день является полной противоположностью четвертому. Цена закрытия этого дня, наоборот, оказалась выше, а максимум и минимум — ниже предыдущего. Значит, заработать было легче, занимая короткие позиции. И хотя свеча была бычья, больше в этот день заработали медведи.

    Пятый день интересен так же, как и многие дни, характеризующие период консолидации рынка. Здесь ярко видно, что легче было заработать, покупая — цена закрытия и минимум были выше и только максимум оказался ниже максимума предыдущего дня. Так что, без сомнения, это был бычий день.

    Итак, сложные для однозначной интерпретации четвертый и шестой дни по факту (в среднем) дают совершенно другой результат личному кошельку, чем можно было бы подумать, если ориентироваться исключительно на цену закрытия торговой сессии.

    Важный для нас урок — при оценке дня и подготовке торгового плана обязательно необходимо оценивать внутридневные максимумы и минимумы. Например, это очень важное допущение при торговле по ордерам, а также опционами — выход опциона «в деньги» дает вам шанс заработать, не дожидаясь закрытия рынка.

    Однако решение, принятое только на основании трех цифр — показателей максимума, минимума и цены закрытия, тоже является неполным. Более того, как показывает практика, гораздо важнее не цена закрытия, а цена уровней жизни, где наблюдались максимальные объемы торгов. Да, обычно, если рынок сильно никуда не убежал, то цена закрытия близка к уровню жизни[5]. Но если рынок был волатильным, то такое совпадение маловероятно. А значит, может быть, цена-то и была на уровне вашего ордера на покупку или продажу, но вы не имели шансов реализовать свое желание либо частично, либо в полном объеме.

    Сила тренда

    Тренд может быть сильным, слабым и нормальным.

    За основу предварительной оценки его силы можно взять следующее правило: сильный тренд развивается под углом свыше 45° по отношению к оси времени, слабый — под углом меньше 45°, а нормальный придерживается угла 45° как основной линии (рис. 2.5).

    Рисунок 2.5. Схематичное отображение трех разных по силе бычьих трендов

    Очень часто бывает, что тренд развивается с поэтапным уменьшением угла наклона, тем самым демонстрируя свое постепенное ослабление. Вот как это выглядит (рис. 2.6).

    Рисунок 2.6. Схематичное отображение бычьей тенденции, проходящей три разных периода развития

    Подобное развитие событий мне обычно напоминает полет брошенного вперед ножа.

    45-градусную линию как основную выделял легендарный трейдер первой половины XX в. Уильям Ганн (W. Gann, 1878–1955), который раньше других стал использовать в биржевой торговле принципы математики и геометрии, т.е. был одним из первых технических аналитиков.

    В своих теоретических разработках Ганн использовал взаимосвязь между ценой и временем. Главным объектом исследований для него была скорость изменения цены относительно времени, измеряющаяся в градусах наклона к оси времени. Полный комплекс линий Ганна включает в себя 9 линий, где 45-градусная линия отражает соотношение между ценой и временем как 1 × 1 (табл. 2.1).

    Таблица 2.1. Соотношение «Время × Цена» и соответствующие им линии Ганна

    Соотношение времени и цены 1 к 8 означает, что за одну единицу времени цена изменяется на восемь единиц. Превышение данного соотношения соответствует очень сильному тренду, когда скорость изменения цены относительно времени намного превышает скорость обычного течения событий.

    Для построения линий Ганна, так же как и при построении периодов Фибоначчи, очень важно выбрать значимые ключевые точки, из которых они и будут проведены. Линии Ганна являются хорошими уровнями сопротивления и поддержки, хотя при их построении может проявиться субъективизм аналитика. Рисунок 2.7 хорошо иллюстрирует примеры построения линий Ганна.

    На рисунке мы видим, что курс в целом находится внутри линий Ганна, с течением времени стремясь к 45-градусной линии.

    Очень часто начало тенденции сопровождается движением цены по самой крайней из возможных линий Ганна (1 × 8 на бычьем рынке или 8 × 1 на медвежьем). Впоследствии же скорость изменения цены по отношению к оси времени ослабевает, поэтапно переходя от крайних линий Ганна к 45-градусной линии. Именно этим и объясняется стремление цены к достижению последней.

    Рисунок 2.7. Линии Ганна, построенные из двух ключевых точек на рынке USD/JPY с 1992 по 1996 г.

    Ускорение и замедление трендов как признак их силы или слабости

    Начало тренда практически всегда развивается на большой скорости, а затем он постепенно ослабляет хватку и теряет силу, пока не входит в зону консолидации, называемую также нейтральным трендом. Однако иногда уже умиравший было тренд получает неожиданную поддержку со стороны новых сил (например, вследствие поступления на рынок значимых фундаментальных новостей), что вновь приводит к его ускорению. Таким образом, можно говорить о моментах ускорения и замедления тенденций, отражением чего является изменение угла наклона тренда.

    Ускорение тренда выражается в увеличении угла наклона динамики цены на бычьем тренде от 45-градусной линии. Ускорение является характеристикой сильного тренда, при появлении которого следует ожидать его продолжения.

    Замедление тренда выражается в уменьшении угла наклона тренда от 45-градусной линии. Замедление сигнализирует о возможности ослабления тренда и высокой вероятности его вырождения в нейтральный. Очень часто вслед за замедлением тренда наступает период сильной коррекции цен (рис. 2.8).

    Рисунок 2.8. Ускорение и замедление на бычьем тренде на примере динамики фондового индекса DJI в 2001 г.

    На приведенном ниже рисунке (рис. 2.9) видно одновременное ускорение рынка, происходящее на фоне ослабления этого движения. О последнем факте нам говорит снижение последовательных вершин MACD-гистограммы, т.е. так называемое бычье расхождение (divergence — дивергенция).

    Рисунок 2.9. Ускорение рынка на бычьем тренде на фоне ослабления тренда на примере динамики фондового индекса DJI в 2001 г.

    На рисунке 2.10 мы можем увидеть последовательное ускорение и замедление медвежьего тренда.

    Рисунок 2.10. Ускорение и замедление на медвежьем тренде на примере динамики фондового индекса NASDAQ-100 в 2000–2001 гг.

    На следующем рисунке мы видим, как снижение медвежьего тренда первоначально ускоряется на фоне снижения MACD-гистограммы. А затем наблюдаем торможение медвежьего тренда на фоне его ослабления, о чем нас предупреждает так называемое медвежье схождение (convergence — конвергенция) MACD-гистограммы и рыночной цены (рис. 2.11). Это пример идеального варианта, который показывает, что медведи выдохлись и ожидать дальнейшего снижения котировок в ближайшем будущем не приходится — по крайней мере до тех пор, пока MACD-гистограмма не вернется к линии нуля. А сейчас самое время взять прибыль по коротким (открытым на продажу) позициям.

    Рисунок 2.11. Ускорение на фоне усиления медвежьего тренда и последующее замедление на фоне ослабления тренда на примере динамики фондового индекса NASDAQ-100 в 2001 г.

    Ценовые разрывы как признак силы тренда

    Ценовые разрывы, они же гэпы (Gap), являются таким состоянием рынка, когда цена открытия следующего временнóго интервала существенно отличается от цены закрытия предыдущего временнóго интервала. Тем самым словно прерывается плавная динамика цены и появляется «дыра» (рис. 2.12).

    Ценовые разрывы — обычное и очень частое явление на биржевых рынках. Они возникают, когда между биржевыми сессиями существует значительный временнóй перерыв.

    Зачастую гэпы появляются, если в промежутке времени между двумя биржевыми сессиями на рынок поступают новые значимые новости.
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    Рисунок 2.12. Ценовой разрыв на рынке фьючерсного контракта на сою в апреле 1999 г.

    Так, если ночью (по американскому времени), когда фондовые и товарные биржи США не работают, в Колумбии пронесется ураган, который уничтожит урожай кофе, то результат не замедлит себя ждать: при открытии биржи в следующий торговый день цены откроются на уровне, существенно превышающем цены закрытия предыдущей торговой сессии.

    Иногда гэпы возникают и во время биржевой сессии, что также обусловливается поступлением на рынок значимых фундаментальных новостей (например, в случае объявления на рынке акций неожиданных финансовых результатов акционерной компании).

    Ценовые разрывы можно интерпретировать как индикатор силы рынка. Например, считается, что после возникновения ценового разрыва цены не только продолжат свое движение в направлении этого разрыва, но даже его ускорят. Очень часто так и бывает. Однако, как и любое правило, выведенное эмпирическим путем, это не является абсолютной аксиомой. И одним из главных ограничений торговли в направлении ценового разрыва служат тенденции, так как гэпы могут являться не чем иным, как одним из вариантов коррекции рынка. Именно два таких случая и представлены на рисунке 2.13.
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    Рисунок 2.13. Закрытие гэпа на рынке фьючерсного контракта на светлую сырую нефть в апреле 1999 г.

    Случаи закрытия гэпа последующей динамикой цен, когда они словно заполняют пробел, возникший в результате ценового разрыва, — тоже достаточно частое явление. Это ограничивает варианты торговли в направлении ценового разрыва и предостерегает от поспешных шагов.

    Общие правила определения силы тренда:

    — чем дольше длится тренд, тем он сильнее, однако у всего есть предел;

    — со временем тренд имеет свойство ослабевать;

    — чем тренд круче и быстрее, тем он сильнее;

    — продолжительный пологий тренд имеет больше шансов на свое продолжение;

    — очень крутой тренд может так же круто и перевернуться.

    Истина, как всегда, заключается в разумном сочетании этих правил. Общим мерилом в определении того, какое из них сейчас проявляется в наибольшей степени, служит время — время действия того или иного правила.

    Выводы о трендах с точки зрения технического анализа

    Проведя анализ рынка по трендовым линиям и моделям, по средним, линейной MACD и Parabolic Time Price (PTP)[6], а также оценив жизненный цикл тренда, мы получаем общее представление о следующем:

    — направлении тренда (вверх, вниз или флэт);

    — силе тренда (наблюдается резкий или вялый подъем или падение цен);

    — в каком периоде ЖЦТ этот тренд находится (рождение, зрелость, старость или смерть);

    — чего следует сейчас ожидать: усиления, ослабления или даже отката тренда (под «откатом» мы здесь подразумеваем кратковременное движение цены в противоположном тренду направлении).

    Такой анализ позволяет нам принять решение о стратегии работы с данным товаром. При этом самое главное — знать следующие «не»:

    — не покупать при ярко выраженном медвежьем рынке и не продавать при ярко выраженном бычьем рынке, если вы, конечно, не закрываете ранее открытые и уже выигравшие позиции;

    — не открывать долгосрочных позиций на флэтовом рынке и готовиться к любому сильному движению цены (еще раз вспомним: чем дольше длится флэт, тем сильнее будет выход из него);

    — не открывать длинных позиций на слабеющих и «старых» трендах;

    — не совершать сделок, если вы не понимаете, какой сейчас тренд или в какой стадии ЖЦТ он находится; лучше поискать другой товар;

    — никогда не открывать долгосрочные позиции против тренда, да и краткосрочные всегда быть готовым закрыть при первых признаках возобновления предыдущей динамики тренда.

    Все остальное, но только в направлении действующего тренда, делать не возбраняется.

    К стратегии можно отнести также следующие шаги. Если вы открыли позицию по тренду и начали зарабатывать, то будьте готовы закрыть все или часть позиций при появлении первых признаков усталости тренда. Лучше потом открыться еще раз. Скорее всего, это вам удастся сделать по более выгодной цене.

  

  
    Глава 13

    2.2. Выявление тренда — фундаментальный анализ

    После освоения большинства методов технического анализа начинающие трейдеры берутся за основы основ рынка — фундаментальный анализ. Важное уточнение: те трейдеры, чьи деньги до этого «доживают». Однако начинать все-таки следует именно с фундаментального анализа.

    Почему? В основе практически всех движений рынка лежат фундаментальные факторы. Именно они формируют долгосрочные тенденции и зачастую служат причиной мощных коррекций. Хорошее понимание фундаментальных основ рынка даст вам возможность предвосхищать многие его движения и в самом лучшем смысле этого слова плыть по течению. В противном случае вы будете «вилять», словно хвостик собаки, вечно отставая от постоянно меняющихся условий рынка и опаздывая с реакцией на фундаментальные события и новости.

    Так что, если вы выбрали трейдинг и инвестиции в качестве объекта применения своих времени, сил и средств, то у вас не остается другого выхода, кроме как все-таки освоить фундаментальный анализ.

    Обычно этот метод используется инвесторами, которые рассчитывают на реализацию долгосрочных стратегий и зарабатывают на многолетних тенденциях. Цель такого подхода — «оседлать» тренд, пусть даже не в самом начале его возникновения, и «проехаться» на нем до самого конца. Провидцев, которые могут поймать начальное движение тренда, — единицы, и им удается это сделать исключительно благодаря фундаментальному анализу. Именно этот вид анализа дает возможность вовремя найти зависимость между разными макро- и микроэкономическими факторами, найдя среди них опережающие и среагировав на них, когда другие спекулянты и инвесторы все еще чего-то ждут и блуждают в неведении.

    Долгосрочные тенденции — многолетние. На валютном рынке они, как правило, основаны либо на различиях в темпах роста национальных экономик, либо на разнице процентных ставок. В то же время не исключены и политические решения по проведению целенаправленной политики ослабления или усиления национальной валюты. Так, Россия традиционно реагирует снижением курса рубля на падение мировых цен на нефть, даже если прямой угрозы торговому балансу и темпам роста ВВП нет. Просто таким образом проявляется давление сильного экспортного лобби (в первую очередь нефтегазового и металлургического). В США во второй половине 1990-х гг. более влиятельным оказалось лобби импортеров и финансистов, заинтересованных в сильном долларе. В результате на государственном уровне поддерживалась политика сильного доллара (strong dollar policy), которая привела к длительному периоду его укрепления, несмотря на значительное ухудшение финансового состояния экспортеров. В итоге многие из производителей, в том числе импортозамещающих, с началом экономического кризиса в 2001 г. обанкротились. После перехода власти в 2000 г. к промышленному лобби, интересы которого традиционно представляют республиканцы, произошел фактический отказ от политики сильного доллара. В результате произошла его существенная девальвация. Ниже мы подробно рассмотрим динамику доллара за последние годы и причины тех или иных изменений.

    Опытные спекулянты используют фундаментальный анализ, реагируя на следующие группы новостей:

    — объявления о макроэкономических индикаторах, отражающих состояние экономики страны;

    — исследования аналитиков ведущих инвестиционных компаний или аналитических бюро, таких как Merrill Lynch, Morgan Stanley и Goldman Sachs (исследования могут касаться стран, отраслей, товарных рынков и конкретных компаний);

    — корпоративные новости от крупнейших акционерных компаний;

    — политические события;

    — природные явления.

    Первая реакция рынка на такие фундаментальные новости краткосрочна и очень редко формирует тренд, если только не попадет «в нужное время в нужное место». Иными словами, если такая новость подтверждает действующий долгосрочный тренд, то реакция на нее, естественно, тоже долгосрочная. Если же новость идет вразрез с действующей динамикой долгосрочного тренда, она может стать причиной коррекции рынка.

    Кроме этого, есть новости, которые не подтверждают, но и не опровергают действующий долгосрочный тренд, или же их интерпретация сложна и неоднозначна. Такие новости обычно особого влияния на рынок не оказывают.

    Итак, что же такое фундаментальный анализ?

    В первую очередь — это интерпретация, оценка и прогноз динамики основных экономических показателей, как макро-, так и микроэкономических.

    Фундаментальные факторы появляются в новостях, публикуемых информационными агентствами и органами государственной статистики. Новости и события бывают ожидаемыми и неожиданными.

    Американские государственные организации, ответственные за оглашение разнообразных макроэкономических индикаторов, публикуют их в заранее объявленные даты и время. Такие новости являются ожидаемыми, и рынок, как правило, готовится к ним заблаговременно. Аналитики и экономисты пишут прогнозы, которые можно легко найти в Интернете, а у трейдеров и инвесторов готов план действий на любую фактическую информацию. Однако она все равно почти всегда будет отличаться от прогноза, в том числе консенсус-прогноза самых маститых аналитиков.

    К ожидаемым новостям также относятся выступления политических и экономических лидеров, например, на регулярных встречах министров финансов и председателей Центробанков «Большой восьмерки» (G-8) или же экономическом форуме в Давосе.

    Ожидаемые новости оказывают сильное воздействие на рынок еще до момента их появления, поскольку эта информация закладывается в цены (работает правило: «покупаем слухи и продаем факты») или же если реальные цифры отличаются от ожидаемых. Например, аналитики прогнозировали рост ВВП США на 3,2%, а на самом деле было объявлено о его повышении всего на 2,5%. В этом случае гарантировано негативное впечатление об американской экономике. А значит, упадут и котировки акций на фондовом рынке, и доллар США. Такая реакция, правда, будет наблюдаться только в том случае, если фондовый и валютный рынки интерпретируют снижение ВВП именно таким образом.

    Неожиданные новости обычно оказывают гораздо более сильное воздействие на рынок, нежели ожидаемые. Объясняется это тем, что к последним инвесторы и спекулянты подготавливаются заранее, закладывая их в цены. К неожиданным же событиям мало кто оказывается готов.

    В идеале результатом фундаментального анализа является определение справедливой цены (fair value) исследуемого товара. В то же время это требует не только массы усилий, но и наличия правильной стоимостной модели, а также своевременной и качественной информации.

    На представленном ниже рисунке (рис. 2.14) приведен абстрактный пример того, как появление новой информации влияет на изменение справедливой цены товара и каким образом система приходит к новой точке равновесия, соответствующей новой справедливой цене.

    Рисунок 2.14. Схематичное изменение справедливой цены товара после появления о нем новой информации

    Однако в жизни, как правило, рыночная цена еще не успевает «устаканиться», стабилизировавшись на новом уровне справедливой цены, как уже появляется новая информация. Необходимость учесть в цене эту последнюю информацию приводит к новой дестабилизации системы, и так далее до бесконечности. Жизнь тем и отличается от смерти, что в ней всегда происходят изменения.

    В связи с этим я утверждаю, что физически невозможно получить точную оценку справедливой цены в настоящий момент, — хотя бы потому, что практически ежесекундно появляется новая информация, изменяется внешняя среда и т.д. и т.п. Фактически фундаментальный аналитик всегда исследует устаревший фотографический снимок прошлого, от которого настоящее уже отличается. Однако этот «снимок» и, что еще более важно, его динамика очень важны. Они действительно позволяют найти долгосрочные тенденции и исторически значимые уровни цен.

    Кроме того, даже если фундаментальный анализ не поможет найти абсолютно точную величину справедливой цены на текущий момент времени, он может дать ее уровень, приблизительное значение. А значит, появляется вполне определенная и конкретная точка опоры при принятии инвестиционных и спекулятивных решений.

    Рынок реагирует на публикации экономических показателей деятельности предприятий, а также динамику макроэкономических показателей государства или групп государств типа Евросоюза.

    Например, публикация предварительных данных о размере и динамике ВВП США в первом квартале 2010 г. произойдет только в конце апреля того же года, т.е. через один месяц после окончания квартала. Те же сроки являются типичными для публикации подавляющего большинства финансовых отчетов акционерных компаний.

    Реагируя на «старую», но ранее еще неизвестную новость, рынок определяет экономическую тенденцию соответствующего показателя и пытается ответить на простой вопрос: «Что происходит с экономикой предприятия/отрасли/страны/региона?»

    Если опубликованные данные свидетельствуют об улучшении микроэкономического состояния предприятия или макроэкономического состояния государства (группы стран), то реакция тоже будет, как правило, позитивной для соответствующих финансовых инструментов. В противном случае она, как правило, будет негативной. Оговорка «как правило» справедлива для случаев, аналогичных нижеследующему.

    Например, рынок ожидал, что темпы роста прибыли компании будут выше, чем они были в отчетном квартале. В результате могут упасть темпы роста стоимости ее акций, что повлечет за собой изменение их ценовой цели на определенную дату. Итогом такой логики может стать падение котировок подобных акций.

    Таким образом, рынок при публикации микро- и макроэкономических индикаторов пытается определить их будущую тенденцию и соотнести ее со своими прошлыми прогнозами. Если существует разница, то меняется и рыночная цена.

    На валютном рынке все фундаментальные факторы влияния на национальную валюту можно оценить с двух точек зрения:

    — в каком состоянии находится национальная экономика страны, что находит свое отражение в динамике ее ВВП и других макроэкономических показателях;

    — как эта новость повлияет на процентные ставки, в том числе учетную ставку Центробанка (например, ФРС США).

  

  
    Глава 14

    2.3. Макроэкономические индикаторы США

    В каждый момент времени рынок «играет» с разными макроэкономическими данными. Так, в одни периоды на первый план выходит информация с рынка труда (в основном в преддверии президентских выборов, как это было в 2003–2004 гг., ведь речь идет об электорате страны), а в другие промежутки времени превалируют сведения о динамике процентных ставок и об инфляции. Есть периоды, когда рынок в основном реагирует на данные об объемах промышленного производства и о загрузке производственных мощностей. Все остальные сведения интерпретируются с позиции идеи фикс и того, как они влияют на нее или отражают ее развитие.

    Ваша задача — определить идею фикс рынка и следить за динамикой данных, которые ее отражают. Их внимательное отслеживание позволит вам не только держать руку на пульсе и верно реагировать на обнародование тех или иных данных, но и предвосхищать реакцию рынка на них.

    Макроэкономические индикаторы в США публикуют разные государственные ведомства, контролирующие соответствующие сектора экономики. Вот перечень основных организаций.

    В приведенной ниже таблице (табл. 2.2) дана краткая характеристика влияния основных макроэкономических показателей (в случае их роста) на три основных рынка — валютный (доллар США), денежный (государственные облигации) и фондовый (американские акции). В случае снижения этих показателей реакция рынка будет противоположной.

    Очень важное замечание к таблице: фактическая реакция рынка на значение и динамику макроэкономического индикатора может отличаться от данной в таблице вследствие множественности его интерпретаций.

    Например, рост ВВП одновременно может привести к росту процентных ставок (хорошо для доллара) и усилению инфляции (плохо для доллара), а также ухудшению торгового баланса (через рост доходов населения, что тоже плохо для доллара). Другой пример. Быстрый рост инфляции может привести к увеличению стоимости акций, которые будут покупать инвесторы, чтобы защитить активы от обесценения.

    Поскольку рынок неоднозначно отзывается на фундаментальные новости, его ожидаемую реакцию всегда следует сверять с фактической, а также с рекомендациями и оценкой известных экономистов.

    Таблица 2.2. Воздействие роста основных макроэкономических индикаторов на валютный, денежный и фондовый рынки [7]

    Окончание табл. 2.2.

    Практически все фундаментальные показатели развития экономики США публикуются в заранее запланированное время, что позволяет инвесторам и игрокам занимать или же, наоборот, закрывать соответствующие позиции. С целью систематизации выходящих данных обычно составляются так называемые макроэкономические календари (economic calendars). Ниже приведены интернет-ссылки на некоторые из них:

    — http://biz.yahoo.com/c/e.html;

    — http://www.thestreet.com/markets/databank/currentissue.html;

    — http://cbs.marketwatch.com/tools/marketsummary/calendars.

    Ведущие индикаторы

    Gross domestic product (GDP, валовой внутренний продукт)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро экономического анализа Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis, http://www.bea.doc.gov/bea/dn1.htm).

    Дата объявления (данные поквартальные): ежемесячно в двадцатых числах в 16.30 по московскому времени.

    В январе, апреле, июле и октябре публикуется упреждающий (advance) ВВП соответственно за 1-й, 2-й, 3-й и 4-й квартал.

    В феврале, мае, августе и ноябре публикуется предварительный (preliminary) ВВП соответственно за 1-й, 2-й, 3-й и 4-й квартал.

    В марте, июне, сентябре и декабре публикуется окончательный (final) ВВП соответственно за 1-й, 2-й, 3-й и 4-й квартал.

    Данный показатель отражает рыночную стоимость товаров и услуг, произведенных внутри страны за определенный период времени. ВВП является важнейшим индикатором с макроэкономической точки зрения, так как отражает состояние экономики страны. Повышение ВВП сопровождается подъемом экономики, а его опережающий рост по сравнению с приростом ВВП других государств говорит о преимуществе инвестирования в экономику именно этой страны.

    Согласно кейнсианской модели, объем ВВП можно рассчитать по следующей формуле:

    GDP = C + I + S + E – M,

    где С — потребление;

    I — инвестиции;

    S — государственные расходы;

    E — экспорт;

    M — импорт.

    Отсюда видно, что сформированное при капитализме общество потребления стало одной из основных движущих сил современной экономики. Наряду с этим важную роль играют инвестиции и государственные расходы. Именно по этой причине государство зачастую прибегает к таким мерам по стимулированию национальной экономики (особенно в периоды рецессий), как увеличение бюджетных расходов и снижение уровня налогообложения. Также значимой является динамика торгового баланса. Впрочем, важность последнего элемента отмечал еще Адам Смит.

    Современный ВВП США рассчитывается согласно приведенной ниже таблице 2.3, в которой в качестве справки указана доля каждой составляющей (за 2008 г.). Естественно, в другие годы эта доля может видоизменяться в зависимости от состояния экономики страны, вмешательства государства в ее экономическое развитие и даже от относительной стоимости доллара США.

    Так, в 2002–2003 гг. американское правительство активно стимулировало экономику своей страны путем наращивания государственных расходов, в результате чего их доля в ВВП существенно выросла. Одновременно с этим резко упал курс доллара, что способствовало улучшению торгового баланса.

    Таблица 2.3. Структура ВВП США в 1985 и 2008 гг.

    Окончание табл. 2.3.

    Источник: U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis

    За последние 23 года в структуре ВВП США усилилась роль рынка личных потребительских расходов на услуги — их доля выросла с 33,4% до 43,0%. Столь значительный процент услуг в ВВП может оказаться статистическим фантомом с целью привлечения инвесторов в экономику США: «Смотрите, как мы быстро и стабильно растем! Вкладывайте в американскую экономику свои капиталы и богатейте вместе с нами!» В то же время эти цифры отражают общемировую тенденцию снижения роли реального сектора и увеличения виртуального — рынка услуг связи, интернет-технологий и т.п.

    Кроме того, из приведенной выше таблицы видно, что ухудшение торгового баланса США негативно отражается на динамике ВВП. Удельный вес внешней торговли во внутреннем продукте страны в период с 1985 по 2006 г. утроился, достигнув минус 5,9% ее ВВП. Однако экономический спад в экономике США, сокративший потребительский импорт, а также обвальное падение цен на нефть во втором полугодии 2008 г. привели к сокращению дефицита торгового баланса, что стало позитивным фактором для американского ВВП.

    Главной целью макроэкономической политики США последних десятилетий было уменьшение волатильности темпов роста национальной экономики и недопущение глубоких спадов, которые наблюдались в период, предшествующий Второй мировой войне (рис. 2.15).

    Учтите одну очень важную особенность опубликованного отчета о ВВП США за очередной квартал. Например, вы могли увидеть следующее сообщение: «По итогам 3-го квартала 2003 г. ВВП США вырос на 8,2%». Согласитесь, весьма впечатляющая и даже фантастическая цифра. Что она означает и откуда взялась?

    Все очень просто. Там, где весь мир применяет простое деление одного показателя ВВП на другой за аналогичный период времени, американцы

    Источник: U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis. Расчеты автора

    Рисунок 2.15. Динамика реального ВВП США (в долларах, декабрь 2008 г.)

    задействуют возведение в степень. Это мультиплицирует эффект поквартального изменения ВВП и на нашем примере выглядит следующим образом:

    где GDP3'03 — 12-месячное значение реального ВВП США (в ценах 2000 г.) в 3-м квартале 2003 г.;

    GDP2'03 — 12-месячное значение реального ВВП США (в ценах 2000 г.) во 2-м квартале 2003 г.

    Эта особенность американской статистики при публикации квартальных отчетов о ВВП своей страны усиливает эмоциональный эффект от обнародованных данных. Например, если просто, как делают все страны, поделить одно 12-месячное значение ВВП на аналогичное за предыдущий период (то есть на данные не 2-го квартала 2003 г., а 3-го квартала 2002 г.), прирост реального ВВП США окажется намного скромнее и составит всего 3,6%:

    где GDP3'03 — 12-месячное значение реального ВВП США (в ценах 2000 г.) в 3-м квартале 2003 г.;

    GDP3'02 — 12-месячное значение реального ВВП США (в ценах 2000 г.) в 3-м квартале 2002 г.

    Account Balance (платежный баланс)

    Публикуется Бюро экономического анализа Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis, http://www.bea.doc.gov/bea/di1.htm).

    Дата объявления платежного баланса (данные поквартальные): середина месяца, в 16.30.

    Поквартальные данные по Account Balance публикуются:

    advance — в январе, апреле, июле, октябре;

    preliminary — в феврале, мае, августе, ноябре;

    final — в марте, июне, сентябре, декабре.

    Платежный баланс состоит из торгового баланса и баланса движения капиталов. Первый отражает динамику экспорта и импорта товаров и услуг, а второй — движение капиталов.

    Обычно, чтобы проанализировать влияние платежного баланса на национальную экономику, исследуется относительная величина — текущий счет платежного баланса в процентах к ВВП страны. В свою очередь, текущий счет формируется в основном за счет торгового баланса (рис. 2.16).

    Девальвация национальной валюты, как правило, приводит к улучшению платежного баланса и уменьшению его дефицита (в основном за счет улучшения одной из основных его составляющих — торгового баланса). Положительный эффект от девальвации проявляется обычно через четыре-шесть месяцев после ее проведения.

    Ревальвация национальной валюты, напротив, как правило, ухудшает платежный баланс. Причем происходит это, в отличие от эффекта девальвации, практически сразу, без какого-либо продолжительного временного лага.

    Одной из главных причин резкого падения доллара США в 2002–2008 гг. признавался существенный дефицит платежного баланса, для покрытия

    Источники: U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis, расчеты автора

    Рисунок 2.16. Дефицит текущего счета платежного баланса США, в процентах к ВВП США

    которого был необходим ежедневный приток капиталов на сумму примерно $2 млрд. Покупки американских долларов азиатскими Центробанками с целью защиты своих национальных валют от усиления периодически давали требуемую сумму, что на время останавливало падение доллара. Однако когда таких валютных интервенций не было, он продолжал свободное падение.

    Trade balance (торговый баланс)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро экономического анализа Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis, http://www.bea.doc.gov/bea/di1.htm).

    Дата объявления торгового баланса (данные помесячные): в середине месяца, через несколько дней после объявления платежного баланса, в 16.30.

    Торговый баланс является составной частью платежного баланса, поэтому между показателями дефицитов торгового и платежного балансов прослеживается четкая корреляция. Динамика дефицита торгового баланса США является одним из определяющих факторов влияния на стоимость американского доллара на мировых рынках. Например, в результате резкого охлаждения потребительского спроса внутри страны упали объемы покупок американцами импортных товаров. Как результат — даже в условиях резкого роста дефицита государственного бюджета США, который стимулирует ослабление доллара, на самом деле девальвации доллара не произошло. Ведь в результате сокращения дефицита торгового баланса до уровней 2000-2002 гг. в мире стало заметно меньше долларов, а значит, сократились объемы его предложения (рис. 2.17).

    Источник: U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis

    Рисунок 2.17. Дефицит торгового баланса США (помесячные данные), млрд долл. США

    Обычно девальвация национальной валюты приводит к повышению эффективности экспорта и уменьшению доходности импортных операций. Как следствие этого, растет положительное сальдо во внешней торговле, когда увеличиваются стоимостные объемы экспорта по отношению к объемам импорта и возникает профицит торгового баланса.

    В противном случае при ревальвации, т.е. усилении национальной валюты, появляется дефицит торгового баланса. Именно в такой ситуации находятся с 1976 г. США, отрицательное сальдо внешней торговли которых в октябре 2005 г. достигло рекордного значения, превысив $67 млрд (рис. 2.18).

    Некоторые аналитики используют сравнения не абсолютных величин дефицитов/профицитов торгового баланса, а их отношения к ВВП. Так, одновременно может происходить пропорциональное ухудшение торгового баланса и рост ВВП. Это говорит о том, что экономика «впитывает» импорт относительно безболезненно для внутренней промышленности. В США,

    Источник: U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis

    Рисунок 2.18. Внешняя торговля США товарами и услугами (помесячно), млрд долл. США

    однако, в начале XXI в., несмотря на рост ВВП, дефицит торгового баланса увеличивался гораздо бóльшими темпами. Это приводило к постепенному вытеснению внутренних товаров импортными и сигнализировало об ослаблении экспортного потенциала страны.

    На приведенном выше рисунке мы видим, как стремительно растет импорт в США, несмотря на девальвацию доллара. Экспорт же, хотя и растет, однако все еще не достиг исторических максимумов (август 2000 г. — $91,65 млрд). Это объясняется тем, что в структуре импорта преобладают азиатские товары из Китая и Японии — торговый дефицит в торговле с первой страной в 2003 г. составлял в среднем $11 млрд в месяц, а со второй — $5,5 млрд. И если укрепление японской иены относительно американского доллара хотя и сдерживается Банком Японии, но все-таки происходит, то курс китайского юаня по отношению к доллару жестко регулируется Народным банком Китая, поэтому более конкурентоспособные товары из этой страны (в первую очередь вследствие дешевой рабочей силы и государственной поддержки экспорта) все в бóльших объемах потребляются американцами. Впрочем, это их устраивает, поскольку снижает давление на инфляцию в США. Кроме того, китайцы инвестируют огромные суммы в быстрорастущие американские долги. А если бы у Китая не было профицита торгового баланса, то не было бы и денег для таких инвестиций.

    Отношения между Китаем и США, в том числе в области международной торговли, будут на острие внимания еще долгое время.

    Leading economic indicators (LEI, индекс опережающих индикаторов)

    Публикуется Национальной промышленной ассоциацией (The Conference Board, http://www.tcb-indicators.org/lei/leilatest.htm).

    Дата объявления индекса опережающих индикаторов (данные помесячные): в конце или в начале месяца, в 18.00.

    Индекс опережающих индикаторов рассчитывается на основании «корзины» главных макроэкономических индикаторов США, взвешенных своими весами. В базу расчета, в частности, входят следующие индикаторы:

    — занятость и связанные с ней показатели рынка труда;

    — показатели инфляции (CPI, PPI) и цены товаров;

    — ВВП, доход, заработная плата и личное потребление;

    — промышленное производство, мощность, продажи и заказы на промышленные товары и товары длительного пользования;

    — процентные ставки и денежная масса;

    — доверие потребителей (consumer confidence) и усредненные индексы.

    Однако пусть вас не вводит в заблуждение название данного индикатора как «опережающего». Он далеко не всегда обладает предсказательной способностью. Объясняется это наличием в базе расчетов, например данных о рынке труда, которые традиционно запаздывают в реакции на изменение макроэкономической ситуации. Однако в целом индекс опережающих индикаторов является достаточно интересным и полезным. В частности, обычно он начинает подниматься за два-три месяца до окончания рецессии (рис. 2.19).

    Данный индекс отражает динамику всех основных макроэкономических индикаторов страны и является одним из наиболее важных для аналитиков, оценивающих экономическое развитие США.

    В периоды экономических спадов и рецессий индекс ведущих индикаторов снижается, а в период бурного подъема экономики США стремительно растет.

    Источник: The Conference Board

    Рисунок 2.19. Индекс опережающих индикаторов США (2004 = 100)

    Federal government surplus or deficit (профицит или дефицит государственного бюджета)

    С государственным бюджетом США можно ознакомиться на сайте: http://www.fms.treas.gov/mts/index.html.

    Бюджетный дефицит возникает вследствие превышения расходов государственного бюджета над бюджетными доходами. Если бюджетные доходы наоборот, превышают расходы, то такое состояние называется «профицит». Последний встречается в экономической практике весьма редко, хотя США на переломе двух последних тысячелетий добились именно такого состояния государственных финансов. В первую очередь возникший профицит обусловлен значительными доходами государственного бюджета, появившимися благодаря длительному, на протяжении более девяти лет, подъему американской экономики и особенностям налогообложения, о которых мы подробно поговорим в «Практикуме» к этой главе.

    Большой бюджетный дефицит приводит к росту государственного долга и может выступить катализатором ускорения инфляции (в первую очередь через рост процентных ставок и неконтролируемую эмиссию денег).

    Бюджетный дефицит является следствием значительных расходов и/или малых доходов бюджета. Отсюда вытекают два способа решения проблемы — снижение расходов (в основном при этом страдают статьи расходов на социальные нужды — здравоохранение, образование, социальное обеспечение и т.п.) или повышение ставок налогов. В первом случае проблема бюджетного дефицита решается за счет малообеспеченного населения страны, а во втором —налогоплательщиков (в основном за счет среднего класса). Наиболее эффективным способом сокращения бюджетного дефицита является интенсивный путь — увеличение массы собираемых налогов, но не с помощью повышения их ставок, а вследствие экономического подъема и расширения налоговой базы.

    Бюджет служит наиболее важным экономическим индикатором, характеризующим экономическое состояние государства. Богатые страны, переживающие стадию экономического подъема, как правило, не испытывают бюджетных проблем, чего не скажешь о бедных или даже о развитых государствах, но находящихся на дне экономического цикла. Ярким примером последних была Германия 90-х гг.

    Дефицит бюджета обычно принято оценивать так же, как и дефицит платежного баланса, — сквозь призму ВВП, то есть в процентах к национальному ВВП (рис. 2.20).

    Источники: U.S. Treasury, U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis, www.economagic.com, расчеты автора

    Рисунок 2.20. Дефицит государственного бюджета США, в процентах к ВВП

    Общепризнано, что угрожающим для государства, правительства, национальной валюты и экономики в целом является дефицит государственного бюджета в размере 6% ВВП и больше. Превышение же 10%-ного порога может приводить к гиперинфляции, а также к социальным и политическим потрясениям.

    Показатели состояния государственных финансов США в 2009 г. грозят перейти обе эти отметки. Это объясняется резким падением доходов госбюджета, традиционным для периодов экономических рецессий. Кроме того, значительные государственные вливания, которые производятся для того, чтобы поддержать падающую экономику, влияют на стремительный рост бюджетных расходов. В таких условиях неизбежно значительное увеличение дефицита госбюджета США до критических отметок. Хуже дела обстояли только в периоды Первой и Второй мировых войн. Даже во времена Великой депрессии состояние федерального бюджета США было лучше.

    В Европе Пактом о стабильности[8] установлено, что дефициты государственного бюджета стран — членов еврозоны не должны превышать 3% ВВП. Однако это правило постоянно нарушается на протяжении уже нескольких лет подряд Германией и Францией. Плохое состояние национальных экономик этих стран не дает им возможности снизить налоги без ущерба для государственного бюджета, а высокие налоги тормозят развитие экономики и сопровождаются оттоком капиталов в другие страны, в том числе в восточноевропейские государства (Польшу, Чехию и т.п.) с низкой стоимостью рабочей силы. В результате большие социальные обязательства европейских стран ведут к систематическому превышению дефицитов их государственных бюджетов, установленных в размере 3%.

    Отдельно следует рассмотреть также отношение совокупных доходов и расходов государственного бюджета к ВВП. Доходы в процентах к ВВП отражают нагрузку государства на экономику, то есть показывают, сколько от годового объема ВВП было перераспределено государством.

    Считается, что чем меньше этот процент, тем лучше для экономики страны. На современном этапе экономического развития в большинстве государств мира перераспределяется примерно 15–20% ВВП (рис. 2.21).

    Результатом роста бюджетного дефицита и его финансирования государственными заимствованиями становится растущая конкуренция на рынках капитала между государством и другими заемщиками. Вследствие такой конкуренции обычно возрастают процентные ставки по кредитам негосударственным заемщикам, а это, в свою очередь, ведет к более широкому распространению проблемы бюджетного дефицита на всю экономику.

    За ходом размещения американских государственных ценных бумаг, выпускаемых для покрытия дефицита федерального бюджета, вы можете следить на интернет-странице Казначейства США (http://www.treasurydirect.gov/instit/annceresult/press/press.htm). Самым важным показателем,

    Источники: U.S. Treasury, U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis, www.economagic.com, расчеты автора

    Рисунок 2.21. Доходы и расходы государственного бюджета США, в процентах к ВВП

    который говорит об успешном или неудачном проведении аукционов по размещению T-Notes и T-Bills (например, если предложенная процентная ставка слишком низкая), служит показатель Bid-to-Cover Ratio — отношение заявленного спроса к предложению ценных бумаг. Если он выше 2,5, а лучше 3, то проблем с размещением у Казначейства нет. Спрос настолько велик, что наверняка позволяет не просто успешно разместить облигации, но еще и выторговать снижение их доходности от первоначально установленного значения. Если этот показатель находится в интервале между 2 и 2,5, то снижения процентной ставки вряд ли удастся добиться, но проблем с размещением быть не должно. А вот если Bid-to-Cover Ratio оказывается ниже 2, то в этом случае увеличивается вероятность размещения ценных бумаг с доходностью даже выше первоначально заявленной. И чем ниже показатель, отражающий отношение спроса к предложению, тем больше проблем с размещением возникает у Казначейства.

    Денежный рынок

    Humphrey-hawkins testimony (выступление главы Федеральной резервной системы США перед двумя банковскими комитетами Конгресса США)

    Публикуется Федеральной резервной системой (U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, http://www.federalreserve.gov/boarddocs/hh/).

    Дата объявления: два раза в год, зимой и летом.

    В своем докладе глава ФРС объявляет о планах и целях денежной политики, проводимой возглавляемой им организацией.

    Обычно обнародуется информация о тех рисках, которые видит ФРС в экономике США. Это важно с точки зрения ожидания монетарной политики Федеральной резервной системы. Сейчас ФРС наблюдает только за двумя рисками: риском ускорения инфляции или дефляции — с одной стороны, и риском замедления экономического роста или рецессии — с другой.

    Когда инфляционные риски перевешивают риски ослабления экономики, ФРС проводит политику ужесточения монетарной политики и роста процентных ставок.

    Если же инфляционные риски меньше рисков экономического спада, ФРС проводит политику активного монетарного накачивания экономики деньгами и снижения процентных ставок.

    Если же инфляционные и экономические риски равны, ФРС удерживает процентные ставки на текущем уровне.

    Оценки Федеральной резервной системы США очень важны и оказывают большое воздействие на фондовые и товарные рынки.

    Beige book (экономический обзор Федеральной резервной системы США «Бейдж бук»)

    Публикуется Федеральной резервной системой (U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, http://www.federalreserve.gov).

    Дата объявления: восемь раз в год, по средам, за две недели до очередного заседания Федерального комитета по операциям на открытом рынке (FOMC) Федеральной резервной системы США.

    Экономический обзор ФРС «Бейдж бук» составляется двенадцатью Федеральными резервными банками США. В этом документе описывается состояние промышленности, сферы услуг, сельского хозяйства, финансовой системы, рынка труда и рынка недвижимости.

    Иногда обзор дает возможность предсказать, будет ли ФРС изменять процентную ставку на своем очередном заседании, и рассматривается с точки зрения сравнения того, какой риск больше — увеличения инфляции или замедления экономического роста.

    Monetary base (монетарная база), а также денежная масса M1, M2, M3

    Значения этих индикаторов публикуются Федеральной резервной системой (U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, http://www.federalreserve.gov/releases/h3, http://www.federalreserve.gov/releases/H6).

    Монетарная база («узкие деньги») = только наличные банкноты и монеты в обращении + резервы коммерческих банков в центральном банке.

    M1 = наиболее краткосрочная и ликвидная денежная масса, например дорожные чеки, депозиты до востребования, наличные деньги.

    M2 = M1 + краткосрочные депозиты и сберегательные счета, а также вложения в открытые фонды денежного рынка (money market mutual funds).

    M3 («широкие деньги») = M2 + долгосрочные депозиты, евродоллары и соглашения обратного выкупа.

    К сожалению, с марта 2006 г. ФРС США перестала предоставлять данные по широкой денежной массе М3, ссылаясь на то, что этот индикатор бесполезен для экономистов, трейдеров и аналитиков. Хотя реальной причиной, может быть, служит просто попытка скрыть от общественности один из важнейших финансовых индикаторов.

    Через динамику денежной массы ФРС производит регулирование денежного рынка и реагирует на инфляционные или экономические риски. Если перевешивают первые, ФРС уменьшает денежную массу, а если вторые — увеличивает ее (рис. 2.22).

    Источник: U.S. Federal Reserve

    Рисунок 2.22. Монетарная база, а также денежная масса M1, M2 и M3, млрд долл. США

    Денежная масса является одним из наиболее действенных рычагов воздействия ФРС на экономику США. В связи с этим в критические моменты — например, в периоды рецессий — можно наблюдать активное наращивание объемов денежной массы в этой стране. Так было в конце 1999 г., в преддверии так называемой «проблемы 2000 года», когда всех пугали сбоями в энергоснабжении, а значит, и возможными техническими нарушениями во время проведения платежей между банками и клиентами.

    Еще более активную «накачку» американской экономики деньгами ФРС предприняла в 2001 г., борясь сначала с первыми признаками замедления ее развития, а затем и с возможными катастрофическими последствиями террористических актов 11 сентября 2001 г. Полное разрушение двух башен-близнецов Центра международной торговли в «сердце» делового Нью-Йорка повлекло за собой кризис авиастроителей, авиаперевозчиков, страховых и туристических компаний. Особенно активно ФРС проводила политику по увеличению самой ликвидной составляющей денежной массы — M1 (рис. 2.23).

    Источник: U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors

    Рисунок 2.23. Динамика денежной массы М1, млрд долл. США

    Темпы роста M2 и M3 изменяются почти синхронно и менее волатильно. Если посмотреть на последние данные по динамике этих составных частей денежной массы, то можно отметить тенденцию к увеличению темпов прироста M2 и M3 с февраля 1993 г. и их выход в конце 2000 г. на исторические максимумы (рис. 2.24).

    Денежную массу принято также оценивать с позиции ее сравнения с ВВП, для чего рассчитывают так называемую монетизацию экономики — отношение денежной массы М3 к ВВП.

    Очень низкая монетизация может посадить экономику на «денежный голод» и привести к появлению большого количества суррогатов денег — купонов, векселей и т.п. С одной стороны, в этот период, как правило, спрос на деньги превышает их предложение, и они становятся редким товаром, цена на который высока. Таким образом, длительные периоды низкой монетизации ведут к росту процентных ставок.

    Источники: U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, расчеты автора

    Рисунок 2.24. Темпы прироста денежной массы М1, М2 и М3, в процентах год от года

    С другой стороны, очень высокая монетизация экономики может привести к инфляционному всплеску и также росту процентных ставок. Задача Центробанка — обеспечить эффективное соотношение денежной массы к ВВП, которое бы было достаточным и не приводило к росту инфляции и процентных ставок (рис. 2.25).

    Источники: U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis, расчеты автора

    Рисунок 2.25. Монетизация экономики США, М3 и М2 в процентах к ВВП

    Откуда берутся американские доллары?

    До 15 августа 1971 г. долларовая эмиссия базировалась на золотом запасе США. Однако после этой даты «золотой стандарт» и, соответственно, золотое обеспечение доллара были отменены — просто не хватило золота.

    Начиная с 1971 г. вместо него базовым активом, обеспечивающим эмиссию наличного доллара, стали государственные ценные бумаги Казначейства США (рис. 2.26).

    ФРС США покупала у Казначейства ценные бумаги — векселя и облигации и под эту сумму эмитировало наличные доллары. Из рисунка 2.27 видно, что бóльшая часть активов ФРС, почти 80%, в январе 2008 г. состояла из американских госбумаг (на левом графике снизу, $740 627 млн).

    Источник: U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis

    Рисунок 2.26. Динамика основных монетарных показателей США, млрд долл. США

    С пассивной стороны — то, что должна ФРС по своим обязательствам, бóльшую часть составляют наличные доллары (на правом графике снизу, $829 078 млн) (рис. 2.27). Таким образом, в январе 2008 г. наличные доллары на 90% обеспечивались госбумагами, что было для США стандартной ситуацией с момента запуска этой схемы в 1971 г.

    Иными словами, на один доллар собственного капитала ФРС эмитировала девять наличных долларов, на восемь из которых покупала бумаги Казначейства, а еще один доллар инвестировала в другие активы.

    В дальнейшем на базе одного наличного доллара возникало до десяти долларов безналичных денег (широкая денежная масса М3) и даже немного больше. Это фундаментальный принцип денежной эмиссии: на доллар собственного капитала банк может выдать кредитов на десять долларов.

    Источник: http://www.federalreserve.gov/releases/h41/Current/

    Рисунок 2.27. Баланс Федеральной резервной системы США, млн долл. США

    Кредитный кризис 2008 г. сломал традиционную систему. Причиной этого стала эмиссия так называемых «электронных денег» (E-доллары), точный размер которых никто толком даже не знает, что отражает неподконтрольность возникшего рынка. E-доллары эмитировались банками и небанковскими организациями под обеспечение будущих денежных потоков. Основной формой эмиссии была секьюритизация активов и будущих денежных потоков. Иначе говоря, американцы умудрились эмитировать ценные бумаги, ставшие невидимыми электронными долларами, под залог далекого будущего. Однако когда оказалось, что будущие денежные потоки — просто фикция, последовал жесточайший крах.

    Сумма эмиссии Е-долларов, по разным оценкам, составила $50 трлн, что в пять раз больше обычных безналичных долларов, обеспеченных госдолгом США. И если всего 5% этих денежных потоков оказались «плохими», то потери реальных долларов составляют $2,5 трлн. А это больше размера собственных капиталов американских банков, ставших в одночасье банкротами. Для недопущения краха банковской системы США ФРС была вынуждена пойти на революционное изменение структуры своего баланса, беспрецедентное в истории.

    Всего за год валюта баланса США удвоилась при одновременном уменьшении портфеля госбумаг Казначейства. В результате этого, в частности, обеспечение наличного доллара госбумагами снизилось с 90% до 60%. Максимального размаха сокращения вложений в ценные бумаги Казначейства США достигли в период с июня 2007 г. по июнь 2008 г., когда ФРС уменьшила свои инвестиции в этот актив на 40% — с $786 млрд до $473 млрд.

    По похожему сценарию развивались события в 1960-х гг., накануне отмены золотого стандарта. В те времена быстро ухудшалось обеспечение доллара золотом. Обеспечение наличных долларов к началу 2009 г. оказалось недостаточным вследствие продажи ФРС госбумаг. Впрочем, ценные бумаги — не золотые слитки. Если последние должны быть в наличии физически, то первые можно печатать в неограниченном количестве; остается только создать грамотную схему. И вполне естественно решение ФРС США, принятое в начале 2009 г., пойти на выкуп американских гособлигаций на недостающую сумму в $300 млрд (рис. 2.28).

    Источник: http://www.federalreserve.gov

    Рисунок. 2.28. Динамика обеспечения наличных долларов США

    Producer price indeх (PPI) — индекс промышленных цен

    Значение этого индикатора публикуется Бюро трудовой статистики Министерства труда США (U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics, http://stats.bls.gov/ppihome.htm).

    Дата объявления: в середине месяца (как правило, с 10-го до 15-го числа), в 16.30.

    До 1978 г. PPI назывался Wholesale price indeх (WPI) — индекс оптовых цен.

    Данный показатель инфляции, иногда называемый также индексом оптовых цен, отражает изменение промышленных цен во всех отраслях экономики и большинства промышленных товаров.

    Индекс промышленных цен состоит из двух частей: цены на входе производства и цены на выходе. Цена на входе включает полуфабрикаты, комплектующие и т.п. материалы. Цена на выходе является ценой готовой продукции и включает в себя стоимость рабочей силы. Таким образом, цена на выходе дает представление об инфляции, связанной с изменением стоимости рабочей силы.

    При расчете индекса промышленных цен не учитываются цены на импортные товары и услуги.

    Отдельно рассчитывается также Core PPI — индекс промышленных цен за исключением пищевой и энергетической отраслей промышленности (рис. 2.29).

    Источник: U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics

    Рисунок 2.29. Индексы PPI и Core PPI США, 1982 = 100

    На приведенном выше рисунке мы видим, что с середины 80-х гг. прошлого столетия Core PPI растет более быстрыми темпами, нежели основной (еще говорят стержневой) индекс PPI. Это можно объяснить превалирующим ростом стоимости неэнергетических и непищевых промышленных товаров.

    Как видим, данные об инфляции даются в двух форматах: в процентах (за месяц или год), отражающих изменения по сравнению с предыдущим периодом, или же в индексах (для PPI за базу взят 1982 г. со значением индекса 100, а для CPI — 1983 г. С тем же стартом в 100).

    Предпочтительно анализировать инфляцию на основании первичных данных, а именно динамики индексов, поскольку исходя из отношений индексов и рассчитываются в процентах цифры динамики инфляции за месяц и год.

    Достаточно одного взгляда на индекс инфляции, чтобы получить представление о характере происходящих в экономике страны инфляционных процессов. Так, если индекс инфляции снижается, то происходит замедление инфляционных процессов, что обычно оценивается позитивно. Если же инфляция опускается ниже нуля, то значит, в экономике началась дефляция. А это уже негативное явление. В частности, подобное развитие событий наблюдалось в 2009 г. (рис. 2.30). Так же негативно воспринимается увеличение темпов роста инфляции.

    Источники: U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics, расчеты автора

    Рисунок 2.30. Индексы PPI и Core PPI США, процент изменения от года к году

    Динамика промышленных цен обычно является опережающей по сравнению с инфляцией потребительских цен (CPI) и используется многими аналитиками в качестве предварительного, упреждающего показателя при оценке инфляции. Рост PPI приводит к инфляции издержек (возникающей вследствие роста себестоимости продукции), которая, по мнению современных аналитиков, является худшим видом инфляции, так как оказывает более глубокое влияние на экономику по сравнению с инфляцией спроса (возникающей вследствие роста спроса на товары). Последнюю можно легко регулировать с помощью изменения уровня процентных ставок, что и делал Алан Гринспен на протяжении практически всех 1990-х гг. Так, увеличение процентных ставок приводит к удорожанию денег и, соответственно, ограничивает спрос на товары, в первую очередь долговременного пользования (машины, дома и т.п.).

    С инфляцией издержек бороться труднее, так как ее причины кроются глубже, в том числе в области психологии. Характерный пример ее проявления наблюдался в странах бывшего СССР после распада «великого и могучего».

    Consumer price index — CPI (индекс потребительских цен)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро трудовой статистики Министерства труда США (U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics, http://stats.bls.gov/cpihome.htm).

    Дата объявления: в середине месяца (как правило, с 13-го до 19-го числа, после объявления PPI), в 16.30.

    Индекс потребительских цен является более значимым, нежели PPI, так как он отражает изменение стоимости конечной продукции, которая учитывает стоимость рабочей силы, кредитных ресурсов, платежеспособный спрос и другие макроэкономические показатели.

    Отдельно рассчитывается также Core CPI, в котором не учитываются пищевая и энергетическая составляющие динамики цен (рис. 2.31 и 2.32).

    Источник: U.S. Department of Labor, Bureau of Labor Statistics

    Рисунок 2.31. Индексы CPI и Core CPI США, 1983 = 100

    Современная экономическая теория считает, что оптимальный уровень инфляции должен составлять 2–3%. С одной стороны, превышение этого показателя признается негативным из-за высокой стоимости денежных ресурсов и роста процентных ставок. В этом случае неизбежно снижение деловой активности и эффективности производства. С другой стороны, очень низкая инфляция или полное ее отсутствие тоже оказывают на экономику страны негативное воздействие. Ярким примером, подтверждающим такую зависимость, стала Япония 90-х гг. прошлого века.

    Источники: U.S. Department of Labor, Bureau of Labor Statistics, расчеты автора

    Рисунок 2.32. Индексы CPI и Core CPI США, процент изменения год от года

    В последние более чем 20 лет наблюдается устойчивая тенденция к снижению темпов инфляции. Ее всплески за этот период наблюдались только дважды — в начале 1980-х гг., а также во время стагнации в начале 1990-х гг.

    Девальвация национальной валюты приводит к так называемому эффекту «импортируемой инфляции». Особенно сильное влияние этого вида инфляции могли почувствовать все страны, пережившие валютный кризис, например Россия и Украина в 1993–1994 гг. С подобным же эффектом столкнулись в 2000 г. европейские страны, в которых в безналичном обращении находилась единая валюта — евро. Так, более чем 25%-ное снижение стоимости евро против доллара в конце 90-х гг. прошлого столетия привело к импорту инфляции в еврозону из США, которая усугубилась стремительным взлетом цен на нефть и другие энергоносители, наблюдавшимся в то же самое время.

    Инфляция имеет тесную взаимосвязь с динамикой денежной массы. Так, пик темпов прироста денежной массы сопровождается дном темпов прироста инфляции, и наоборот. Иными словами, точки экстремумов инфляции совпадают с точками минимумов в темпах прироста денежной массы (рис. 2.33).

    Источники: U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics, U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, расчеты автора

    Рисунок 2.33. Темпы прироста денежной массы М2 и потребительской инфляции CPI, в процентах, год от года

    Объяснить обратную корреляцию между денежной массой и инфляцией можно следующими соображениями.

    Во-первых, денежная масса служит одним из основных инструментов регулирования экономики страны монетарными методами, которые использует Федеральная резервная система США. Так, если экономика страны «перегревается» (что обычно сопровождается не только ростом ВВП, но и увеличением темпов инфляции из-за растущего спроса на товары и услуги), ФРС начинает «охлаждать» ее снижением денежной массы, провоцируя тем самым последующее удорожание кредита. Если же экономика вступает в полосу спада, ФРС начинает «накачивать» экономику деньгами, поддерживая платежеспособный спрос и стимулируя за счет большего предложения денег снижение их стоимости.

    Опасность роста инфляции в этом случае нивелируется слабеющим спросом на товары и услуги. Именно такая ситуация наблюдалась в течение практически всего 2001 г.

    Фактически чем больше денег, тем больше их предложение, а значит, и ниже их стоимость. Это с одной стороны. А с другой — тем выше спрос на товары и услуги, а следовательно, и цены на них. Первый фактор работает на снижение процентных ставок, второй — на их рост. Какой из них сработает в конкретный момент времени и в какой пропорции, определяется текущей макроэкономической ситуацией. В частности, в период роста экономики весь прирост денежной массы (естественно, в разумных пределах) потребляется растущим спросом и уходит на обслуживание товарооборота страны. В периоды же экономического спада рост денежной массы не «впитывается» экономикой — для потребления товаров и услуг и без того много денег. Как следствие, мы наблюдаем рост цен.

    Во-вторых, что было особенно очевидно в конце 1999 г., новые деньги зачастую идут не на приобретение товаров и услуг, тем самым провоцируя рост цен, а используются для накопления — приобретения акций и облигаций, а также откладываются на депозиты.

    Стремительный рост котировок американских акций, произошедший почти сразу после терактов 11 сентября 2001 г., во многом тоже можно объяснить «накачкой» экономики деньгами. Последний столь явный аналог этого мы видели в декабре 1999 г., когда фондовый индекс NASDAQ рос в темпе, превышающем 60% годовых.

    Investment price index — «Инфляция для богатых»

    CPI — индекс инфляции «для бедных». Для расчета этой разновидности инфляции, наиболее часто цитируемой в прессе, используются в первую очередь обычные товары — хлеб, бензин, молоко и т.п. Богатый человек редко замечает даже удвоение потребительских цен, так как имеет очень высокие доходы, которые делают покупки «товаров для жизни» незаметными.

    Для богатых гораздо важнее понимание инвестиционной инфляции, т.е. динамики цен инвестиционных активов — акций, недвижимости, облигаций. И уж точно для них опасна дефляция инвестиционных активов, то есть падение цен на них.

    К сожалению, ни один статистический орган не рассчитывает инвестиционную инфляцию. Но мы восполним этот пробел. Для начала определимся со списком инвестиционных активов, которые лягут в основу расчета инвестиционной инфляции (IPI — investment price index): акции, недвижимость, краткосрочные векселя, гособлигации. Кстати, под прицелом потребительской инфляции CPI в США по итогам 2008 г. находится розничный рынок товаров и услуг объемом порядка $4,5 трлн. В то же самое время емкость рынка инвестиционных товаров для населения США превышала $71 трлн[9]. Для расчета IPI мы возьмем только следующие инструменты на сумму $56 трлн:

    — недвижимость: $21,4 трлн (оценочная стоимость всей жилой недвижимости, то есть среднегодовой объем сделок на первичном и вторичном рынке жилой недвижимости — $1,2 трлн);

    — вложения в пенсионные фонды: $11,5 трлн;

    — депозиты: $7,5 трлн;

    — акции: $7,3 трлн (суммарная рыночная капитализация акционерных компаний, входящих в фондовый индекс S&P 500, — $10 трлн);

    — вложения в mutual fund: $4,2 трлн;

    — инструменты кредитного рынка, в том числе облигации: $4,1 трлн (общий объем в обращении на 1 февраля 2009 г. T-Bills — $1,8 трлн, T-Notes — $2,8 трлн).

    Иными словами, емкость рынка инвестиционных товаров более чем в десять раз превышает емкость рынка потребительских товаров. В будущем эта разница наверняка будет только увеличиваться, учитывая углубляющееся проникновение финансовых услуг в современное общество. Чем оно богаче, тем меньше люди надеются на большое количество детей, которые будут обеспечивать пенсию престарелым родителям. Сегодня единственным шансом состоятельного человека на безбедную старость остаются его личные усилия по инвестиции капиталов.

    Затем зададим пропорции этих инвестиционных активов. Возьмем за базу следующую структуру инвестиционных активов американца:

    — акции: 30%;

    — недвижимость: 30%;

    — краткосрочные казначейские векселя и депозиты: 20%;

    — 10-летние гособлигации: 20%.

    Формула расчета IPI:

    где PtHouse — текущие средние цены на жилые дома на первичном рынке (Median Sales Prices of New Homes Sold);

    PtS&P500 — текущее значение фондового индекса S&P 500;

    YTMtT-Bills — доходность 3-месячных векселей Казначейства США;

    YTMtT-Bills — доходность 10-летних облигаций Казначейства США.

    Динамика индекса цен инвестиционных товаров в общем виде и в разрезе отдельных его составляющих выглядит так, как представлено на рис. 2.34.

    Источник: расчеты автора

    Рисунок 2.34. Инвестиционная инфляция IPI в США

    Инвестиционная инфляция оказывает сильное влияние на реальную экономику. Так, взлет цен на различные активы и, соответственно, рост IPI создают «бумажную», нереализованную прибыль. И хотя этой прибыли у инвесторов (и у строителей, если речь идет о рынке недвижимости, например) еще нет, они уже начинают ее тратить. В результате «бумажная» прибыль создает спрос на реальные товары и услуги, в том числе, кстати, инвестиционные активы. Но производство товаров и создание услуг, как правило, отстает от спроса, что создает ценовой перекос. Так что всплеск инвестиционной инфляции практически всегда создает предпосылки для увеличения обычной инфляции, а также самоускорения этой же инвестиционной инфляции, то есть для биржевого бума.

    По подобному сценарию развивались события недавнего прошлого, а также времен Великой депрессии.

    Инвестиционная дефляция тоже оказывает огромное влияние на реальную экономику. Яркие примеры такого воздействия можно было наблюдать в 2008–2009 гг. практически по всему миру.

    Кстати, на приведенном выше рисунке ясно видны пузыри на разных рынках. Например, последний пузырь, который, по моим ожиданиям, угрожает очередным крахом в 2010 г. (при условии роста заметного ускорения инфляции), возник на рынке долгосрочных госбумаг США. Инвесторы в страхе перед мировым финансовым кризисом «убегали» именно в этот инструмент и перегрели его. И как только начнется рост процентных ставок, падение цен на облигации похоронит не один капитал.

    Export prices (цены на экспорт)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро трудовой статистики Министерства труда США (U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics, http://www.bls.gov/news.release/ximpim.toc.htm).

    Дата объявления: ежемесячно, примерно 10-го числа, одновременно с показателем import prices.

    Экспортные цены являются одним из инфляционных индикаторов.

    Import prices (цены на импорт)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро статистики труда Министерства труда США (U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics, http://www.bls.gov/news.release/ximpim.toc.htm).

    Дата объявления: ежемесячно, примерно 10-го числа, одновременно с показателем export prices.

    Импортные цены являются одним из инфляционных индикаторов, дополняя анализ CPI.

    GDP deflator (дефлятор ВВП)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро экономического анализа Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis, http://www.bea.gov/national/index.htm#gdp).

    Дата объявления: публикуется одновременно с ВВП.

    Дефлятор ВВП является отношением текущего значения ВВП к его базовому значению, отражая величину инфляционной составляющей в динамике ВВП.

    Между дефлятором и инфляцией существует очень высокая корреляция, которая видна на приведенном ниже рисунке (рис. 2.35).

    Personal consumption expenditures price indeх (дефлятор PCE)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро экономического анализа Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic

    Источники: U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis, U.S. Department of Labor, Bureau of Labor Statistics

    Рисунок 2.35. Дефлятор ВВП и инфляция CPI

    Analysis, http://www.bea.gov/newsreleases/national/pi/ pinewsrelease.htm, Table 9).

    Дата объявления: в первый рабочий день каждого месяца, в 16.30, одновременно с данными по личным расходам и доходам (рис. 2.36).

    Источник: U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis

    Рисунок 2.36. Инфляция PCE (2000 = 100)

    Данную разновидность инфляции в последние годы все чаще использует ФРС США при определении величины инфляционного давления. Как видно, PCE менее волатилен по сравнению с CPI, да и начиная с 1990-х гг. почти всегда меньше последнего. А чем слабее инфляционное давление, тем больше развязаны руки у ФРС, которая на протяжении длительного периода времени может проводить мягкую монетарную политику и поддерживать низкие процентные ставки.

    Учитывая важность позиции ФРС при оценке ситуации на мировых финансовых рынках, нам тоже стоит уделять больше внимания именно дефлятору PCE, а не более известному CPI.

    Federal funds rate (процентная ставка по федеральным фондам)

    Значение этого индикатора публикуется Федеральной резервной системой (U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, http://www.federalreserve.gov/releases/G13).

    Процентная ставка федеральных фондов отражает стоимость денег для коммерческих банков, если последние захотят обратиться за кредитом к Федеральной резервной системе как банку-кредитору последней инстанции (рис. 2.37)

    Источник: U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors

    Рисунок 2.37. Процентная ставка Fed Fund

    Динамика учетной ставки тесно связана с денежной массой. Так, начиная с третьего тысячелетия наблюдается резкое снижение учетной ставки и инфляции в США, которое сопровождалось не менее стремительным приростом денежной массы (рис. 2.38).

    Источник: U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors

    Рисунок 2.38. Ставка Fed Fund и годовые темпы прироста денежной массы М2

    Как видно из представленного выше рисунка, в 2009 г. темпы роста М2 вплотную приблизились к историческим максимумам за весь период наблюдений за этим макроиндикатором. (Раньше столь значительной «накачки» экономики деньгами не наблюдалось.) Расплатой за это был последующий взлет процентных ставок:

    — «накачка» экономики деньгами, которую начали осуществлять в марте 1970 г., сопровождалась начавшимся через 22 месяца ростом Fed Fund Rate (итоговый прирост — с 3,29 до 12,92%, то есть в 3,9 раза);

    — «накачка», начавшаяся в мае 1975 г., тоже через 22 месяца стала сопровождаться ростом Fed Fund Rate (итоговый прирост — с 4,69 до 17,61%, то есть в 3,8 раза).

    Последняя «накачка» экономики США деньгами началась в декабре 2000 г. Если прибавить к этой цифре те же самые 22 месяца, то можно было ожидать начала очередной тенденции роста ставки Fed Fund Rate менее чем через год, в сентябре 2002 г. Однако увеличения процентных ставок не произошло, что объясняется снижением инфляции, обвалом рынка акций и ослаблением экономики. Последнее сопровождалось продолжающимся ростом ее монетизации, что не создало дефицита денег. Так что, с одной стороны, наблюдалось достаточное их предложение, а с другой — спрос на деньги в период спада традиционно снижается. Да и низкая инфляция — плохой стимул для роста процентных ставок.

    Впрочем, как показала история, задержка с началом роста учетной ставки почти на два года привела к буму на рынке недвижимости США и появлению огромной пирамиды плохих долгов.

    С 1980 г. наблюдается тесная прямая корреляция между динамикой прироста денежной массы и процентной ставкой Fed Fund. А значит, резкое снижение темпов прироста М2, произошедшее начиная с 2002 г., стало сдерживающим фактором для увеличения этой процентной ставки.

    Ситуация с вбросом огромной ликвидности в 2008–2009 гг. (начиная с сентября 2008 г.), впрочем, может стать повторением более ранних историй, учитывая, что уровень Fed Fund находится возле исторических минимумов. Так что индикатор резкого роста денежной массы указывает на возможное начало повышения Fed Fund Rate через 22 месяца, начиная с июня 2010 г., с целью получения 4–6% годовых (хотя этот показатель может быть и выше, учитывая размеры вброшенной ликвидности).

    Рынок труда

    Unemployment rate (уровень безработицы)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро трудовой статистики Министерства труда США (U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics, http://stats.bls.gov/news.release/empsit.nr0.htm).

    Дата объявления: первая пятница каждого месяца, в 16.30.

    Уровень безработицы рассчитывается как отношение количества безработных ко всему трудоспособному населению (см. рис. 2.38). Ее рост сопровождается, как правило, проблемами в экономике. Нормальным для современной экономики признается уровень безработицы в 5%. Если эта цифра будет меньше, то это приведет к ускорению инфляции вследствие роста личных доходов населения. Дополнительное негативное влияние низкой безработицы проявляется в незаинтересованности сотрудников в качественном выполнении своих должностных обязанностей: зачем напрягаться, если устроиться на работу — не проблема? Больший уровень безработицы, чем 5%, сигнализирует о неблагоприятных тенденциях в экономике, способствует возникновению социальной напряженности и снижению реальных доходов населения.

    Современные теории в качестве основных целей государственного вмешательства в экономику ставят борьбу с инфляцией и безработицей. Однако, с одной стороны, борясь с инфляцией и повышая процентные ставки, правительства тормозят экономический рост своих стран и способствуют увеличению безработицы. С другой стороны, стимулирование экономики путем дешевых денег тоже приводит к инфляции. Трудное плавание между Сциллой и Харибдой экономических приоритетов удается далеко не каждому правительству. И если есть возможность решить проблемы с безработицей за счет третьей стороны, другого государства, то США постараются это сделать.

    В древние времена и вплоть до Второй мировой войны проблему избыточной рабочей силы и высокой безработицы, которая обычно порождает социальную напряженность в обществе и тем самым угрожает правительству страны, решали за счет войн — мужское население просто отправляли на войну. Однако и сейчас еще встречаются примеры попыток решения проблем с безработицей подобными методами. Поэтому миру стоит опасаться резкого роста безработицы, подобного произошедшему в 2009 г. (рис. 2.39). А инвесторам в такие периоды стоит быть готовыми к увеличению рисков крупных военных конфликтов.

    Источники: U.S. Department of Labor, Bureau of Labor Statistics, расчеты автора

    Рисунок 2.39. Уровень безработицы в США, помесячные изменения, процент от трудоспособного населения

    Со времен последних экономических проблем, с которыми столкнулись США в начале 1990-х гг., уровень безработицы неуклонно снижается. На фоне тенденции к уменьшению инфляции данный факт позволил некоторым аналитикам утверждать, что экономика США вошла в новую фазу, выйдя из циклической зависимости подъем — спад. Может быть, это действительно так, и интернет-технологии изменили мир. Однако стоит напомнить, что последний раз похожие утверждения звучали в 1920-х гг., накануне Великой депрессии. Последующий крах пирамиды интернет-акций подтвердил цикличность экономики, и вслед за падением безработицы произошел ее очередной всплеск.

    Кроме того, следует отметить, что изменение уровня безработицы может объясняться не только макроэкономическими причинами, но и изменением численности трудовых ресурсов. Например, снижение уровня безработицы иногда происходит из-за того, что многие безработные, отчаявшись найти работу, могут перестать ее искать и регистрироваться на бирже труда. Таким образом происходит уменьшение относительного числа безработных, хотя на самом деле их может остаться столько же.

    Поэтому большинство аналитиков и трейдеров больше внимания уделяют следующему показателю рынка труда — динамике численности занятых в несельскохозяйственном секторе.

    Nonfarm payrolls (занятость в несельскохозяйственном секторе)

    Значение этого индикатора (рис. 2.40) публикуется Бюро трудовой статистики Министерства труда США (U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics, http://stats.bls.gov/news.release/empsit.nr0.htm).

    Дата объявления: в середине месяца, ближе к ее первой половине (как правило, с 10-го до 15-го числа), в 16.30.

    Payroll — платежная ведомость, по которой выдается заработная плата.

    Данные по занятости в несельскохозяйственном секторе обычно используются во время анализа совместно с показателем уровня безработицы и дают сведения о динамике занятости в промышленности и сфере услуг. Сравнивая изменения уровней безработицы и nonfarm payrolls, мы можем узнать, за счет какого сектора — сельскохозяйственного или промышленного и услуг увеличивается или уменьшается безработица. Однако это верно лишь в том случае, если показатели уровня безработицы и nonfarm payrolls растут и падают одновременно. Если мы наблюдаем синхронное изменение этих показателей, то рост или падение количества безработных происходит, соответственно, за счет или в пользу сельского хозяйства.

    Данные по занятости в несельскохозяйственном секторе гораздо важнее, нежели уровень безработицы во всей экономике США. Поэтому рынок

    Источник: U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics

    Рисунок 2.40. Уровень занятости в несельскохозяйственном секторе США, тыс. чел.

    в первую очередь реагирует именно на них, точнее — на изменения в nonfarm payrolls. Так, в период экономического роста промышленность и сектор услуг нанимают новых работников.

    Когда же экономика находится на спаде, занятость в несельскохозяйственном секторе падает. Дальше логика рынка такова: если занятость сокращается, то люди начинают уменьшать потребление, что может нанести ущерб ВВП страны.

    Average hourly earnings (средняя почасовая заработная плата)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро трудовой статистики Министерства труда США (U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics, http://www.bls.gov/webapps/legacy/cesbtab4.htm).

    Дата объявления: ежемесячно, обычно в первую пятницу, одновременно с показателем nonfarm payrolls.

    Данные по средней почасовой заработной плате даются в виде абсолютного значения (в долларах США), а также в виде индекса и служат индикатором инфляционного давления (рис. 2.41). Так, рост этого показателя подогревает инфляционные ожидания, а его падение сигнализирует об уменьшении давления на рост цен со стороны потребителей.

    Когда рынок обыгрывает инфляционные показатели, данные по средней почасовой заработной плате оказывают на него сильное воздействие. Если же инфляция не является важным индикатором для динамики котировок акций и доллара, этот показатель является второстепенным.

    Источники: U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis, расчеты автора

    Рисунок 2.41. Средняя почасовая заработная плата в ценах декабря 2002 г., доллары США

    Personal income (личные доходы населения)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро экономического анализа Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis, http://www.bea.doc.gov/bea/newsrel/pi0100.htm).

    Дата объявления: в первый рабочий день каждого месяца в 16.30.

    Динамика личных доходов американцев относительно потребительской и инвестиционной инфляции совершенно разная (рис. 2.42). Иными словами, обычных потребительских товаров американцы могут покупать все больше и больше, а вот доступность инвестиционных товаров оказывается все меньше и меньше. Следовательно, становится понятной экономическая политика США, направленная на реализацию известного правила: богатые богатеют, а бедные беднеют.

    В личные доходы включаются следующие виды поступлений: заработная плата рабочих и служащих, доход от ренты и от банковских процентов, дивиденды, выплаты по социальному страхованию и др.

    Динамика личных доходов населения в настоящий момент является значимым показателем, так как именно от них зависит приток средств на рынок акций США. Кроме того, рост доходов стимулирует деловую активность через увеличение спроса на потребительские товары.

    Источник: U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis

    Рисунок 2.42. Личные доходы населения США, млрд долл. США (в ценах декабря 2008 г.)

    С начала 1980-х гг. наблюдается устойчивая тенденция к понижению темпов роста личных доходов населения США. Вызвано это как уменьшением инфляции, так и изменением структуры доходов. В последнее время разнообразные премии и надбавки зачастую выплачиваются акциями или опционами на акции, которые в статистике о персональных доходах населения не учитываются.

    Personal consumption expenditures (личные расходы населения)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро экономического анализа Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis, http://www.bea.doc.gov/bea/dn1.htm).

    Дата объявления: ежемесячно, после 20-го числа, одновременно с показателем personal income.

    Личные расходы состоят из трех частей: расходов на приобретение товаров длительного пользования (durable goods), расходов на покупку товаров кратковременного пользования (nondurable goods), а также расходов на услуги (services). Объемы первых двух составляющих видны также в индикаторе retail sales. Доля сектора услуг в общих расходах населения США выросла с 40% в 1959 г. до 60% в 2009-м.

    Рост личных расходов считается позитивным фактором для рынка акций и американского доллара, так как объемы личного потребления формируют более 2/3 ВВП США (рис. 2.43).

    Источник: U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis

    Рисунок 2.43. Персональные (личные) расходы населения США, млрд долл. США (в ценах декабря 2008 г.)

    Average workweek (средняя рабочая неделя)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро трудовой статистики Министерства труда США (U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics, http://www.bls.gov).

    Дата объявления: ежемесячно, обычно в первую пятницу, одновременно с показателем nonfarm payrolls.

    Этот индикатор дает сведения о средней продолжительности рабочей недели в течение календарного месяца.

    Увеличение этого показателя, как правило, сигнализирует об экономическом росте в США, который обязательно сопровождается большей загрузкой рабочей силы. Увеличение продолжительности средней рабочей недели обычно сопровождается повышением среднечасовой заработной платы, личных доходов и ростом промышленного производства.

    Productivity (производительность труда)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро трудовой статистики Министерства труда США (U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics, http://www.bls.gov/news.release/prod2.toc.htm).

    Дата объявления: ежеквартально, до 10-го числа в феврале, мае, августе и ноябре.

    Индекс производительности труда показывает изменение объема выпущенной продукции на одного работника. Американская макростатистика оценивает денежную составляющую, хотя при анализе внутриотраслевых тенденций на предприятиях, выпускающих одинаковые виды продукции, более адекватна оценка натуральных показателей (например, количество выпущенных автомобилей на одного работника компании).

    Производительность труда — один из самых важных индикаторов для оценки состояния экономики страны. Общепризнано, что чем он выше, тем лучше для государства и тем выше конкурентоспособность его товаров на внешних рынках. В то же время рост производительности труда может сопровождаться ухудшением других макроэкономических показателей, в том числе ВВП страны. Причиной этого явления могут быть массовые увольнения и значительный рост безработицы, а также опережающие темпы падения ВВП. Именно такая ситуация сложилась в экономике США в период рецессии 2001 г. (рис. 2.44).

    Источник: U.S. Department of Commerce, Bureau of Economic Analysis

    Рисунок 2.44. Индекс производительности труда в бизнес-секторе [объем производства (в долларах) в час], 1992 = 100

    Производительность труда можно рассчитывать разными методами, из которых два являются основными — в денежном и натуральном выражении. Официальная статистика США использует денежный расчет производительности: отношение произведенной продукции и услуг в долларах США к затраченному времени. В связи с этим сокращение занятости при том же объеме ВВП дает рост производительности труда.

    При анализе отдельных предприятий эффективнее использовать натуральный показатель. Например, сколько рабочего времени (или человеко-часов) было затрачено на производство одного легкового автомобиля.

    Help-wanted indeх (индекс количества требуемых работников)

    Значение этого индикатора публикуется Национальной промышленной ассоциацией (The Conference Board, http://www.conference-board.org/economics/news/index.cfm).

    Дата объявления: ежемесячно, обычно в последний четверг.

    Индекс количества требуемых работников характеризует объем опубликованных объявлений в газетах о найме рабочих и служащих. Базисным годом для этого индекса является 1987 г. со стартовым значением 100.

    Обычно при анализе этого индикатора из-за его волатильности используют усреднение при помощи скользящих средних (moving average). Индекс количества требуемых работников отражает тенденции на рынке труда в США, хотя и является второстепенным по отношению к показателю занятости.

    Unit labour cost (стоимость единицы выпущенной продукции)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро трудовой статистики Министерства труда США (U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics, http://www.bls.gov/news.release/prod2.toc.htm).

    Дата объявления: ежеквартально, до 10-го числа в феврале, мае, августе и ноябре, одновременно с показателем productivity.

    Индекс стоимости единицы выпущенной продукции отражает трудозатраты на производство единицы продукции. Так же, как и показатель производительности труда, он характеризует эффективность развития экономики США. В сочетании с другими данными по рынку труда индекс стоимости единицы выпущенной продукции может служить индикатором развития инфляционных процессов. Например, увеличение заработной платы обычно сопровождается ростом стоимости единицы выпущенной продукции, и если последнее происходит одновременно с ростом производительности труда, то это сигнализирует о возможности повышения процентных ставок.

    Consumer credit (потребительский кредит)

    Значение этого индикатора публикуется Федеральной резервной системой (U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, http://www.federalreserve.gov/releases/g19/current/g19.pdf).

    Дата объявления: ежемесячно, примерно 7-го числа.

    Данные по потребительскому кредиту включают объемы использования населением кредитов через кредитные карточки, личное заимствование, а также покупки товаров в рассрочку.

    Особенностью потребительского кредита так же, как и розничной торговли, является их ярко выраженный сезонный характер. Например, рост объемов потребительских кредитов наблюдается в период рождественских праздников и на Новый год.

    Высокие значения объемов потребительского кредита говорят о том, что потребители не боятся «залезать в долги», а значит, свидетельствуют о хорошем состоянии экономики страны.

    Employment cost indeх (индекс стоимости рабочей силы)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро трудовой статистики Министерства труда США (U.S. Department of Labor, Bureau of Labor Statistics, http://stats.bls.gov/news.release/eci.nr0.htm).

    Дата объявления: ежеквартально, после 20-го числа в январе, апреле, июле и октябре.

    Индекс стоимости рабочей силы включает в себя заработную плату и пособия по безработице.

    Этот индекс является одним из наиболее интересных индикаторов, отражающих инфляционные процессы (через инфляцию спроса) и динамику личных доходов населения. Рост последних обычно сопровождаемый увеличением индекса стоимости рабочей силы, говорит о хорошем состоянии американской экономики и является позитивным для американских акций (кроме случаев ожидания роста инфляции и процентных ставок ФРС) и доллара США.

    Real earnings/Real average weekly earnings (средняя заработная плата за неделю)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро трудовой статистики Министерства труда США (U.S. Department Of Labor, Bureau of Labor Statistics, http://www.bls.gov/news.release/realer.nr0.htm).

    Дата объявления: ежемесячно, в середине месяца, одновременно с показателем CPI.

    Величина средней заработной платы за неделю дается в виде абсолютного значения (в долларах США). Этот индикатор рассчитывается за вычетом инфляции (производится расчет индекса по отношению к 1982 г.).

    Оценка этого показателя аналогична оценке индекса стоимости рабочей силы.

    Jobless claims, initial & continued (первичные обращения за пособием по безработице, первоначальные и суммарные)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро трудовой статистики Министерства труда США (U.S. Department of Labor, Bureau of Labor Statistics, http://www.dol.gov/opa/media/press/eta/main.htm).

    Дата объявления: еженедельно по четвергам.

    Количество заявок на пособие по безработице отражает недельное изменение их числа, являясь краткосрочным срезом состояния американской экономики (рис. 2.45). На динамику этого показателя значительное воздействие оказывают праздники и сезонные факторы, что не позволяет использовать его для долгосрочных прогнозов. Вместе с тем он дает возможность получить предварительную оценку будущего значения показателя nonfarm payrolls. Например, если в течение месяца количество заявок на пособие по безработице уменьшалось, то это с очень большой вероятностью будет говорить о росте nonfarm payrolls.

    Уменьшение значения этого индикатора служит отражением позитивного состояния экономики США и способствует росту котировок акций (если на рынке не ожидают повышения инфляции и процентных ставок ФРС) и доллара США. Причина в том, что чем больше работающих людей, тем активнее они тратят деньги, а это поддерживает рост американской потребительской экономики. Впрочем, оборотной стороной растущей занятости обычно является повышение уровня заработной платы, что негативно влияет на бизнес.

    Источник: http://www.ows.doleta.gov/unemploy/claims_arch.asp

    Рисунок 2.45. Обращения за пособиями по безработице

    Индикаторы торговли

    Retail sales (розничные продажи)

    Значение этого индикатора (рис. 2.46) публикуется Бюро переписи населения Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Census Bureau, http://www.census.gov/cgi-bin/briefroom/BriefRm).

    Дата объявления розничных продаж (данные помесячные): середина месяца, обычно 12-го числа, в 16.30.

    Источник: U.S. Department of Commerce, Census Bureau

    Рисунок 2.46. Объем розничной торговли в США, млрд долл. США (в ценах декабря 2008 г.)

    Различают розничные продажи автомобилей и продажи «всего остального». Так как объемы реализации автомобилей очень изменчивы, наиболее достоверной является информация, которая их не включает.

    Уровень розничных продаж показывает степень покупательной способности населения и обычно взаимосвязан с уровнем персональных доходов.

    Durable goods new orders (заказы на товары длительного пользования)

    Значение этого индикатора (рис. 2.47) публикуется Бюро переписи населения Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Census Bureau, http://www.census.gov/cgi-bin/briefroom/BriefRm).

    Дата объявления заказов на товары длительного пользования (данные помесячные): конец месяца, обычно 26-го числа, в 16.30.

    Источник: U.S. Department of Commerce, Census Bureau

    Рисунок 2.47. Заказы на товары длительного пользования, млрд долл. США (в ценах декабря 2008 г.)

    Заказы на товары длительного, более трех лет, пользования отражают взгляды индивидуальных потребителей и обычно напрямую зависят от личных доходов населения и уровня процентных ставок в стране. Рост этого показателя обычно говорит о том, что она находится в хорошем макроэкономическом состоянии, однако может сигнализировать и о риске инфляционного давления.

    Так как оборонные и транспортные заказы (среди последних типичными являются заказы самолетов) обладают значительной стоимостной изменчивостью, аналитики зачастую анализируют заказы на товары длительного пользования за исключением товаров для оборонной промышленности (Durable goods orders excluding defence) и заказы на товары длительного пользования за исключением транспортных заказов (Durable goods orders excluding transportation).

    Wholesale inventories (товарные запасы на складах оптовой торговли)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро переписи населения Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Census Bureau, http://www.census.gov/svsd/www/mwts.html).

    Дата объявления: ежемесячно, примерно 10-го числа.

    Этот индекс отражает состояние торговли.

    Рост запасов говорит о негативных явлениях в экономике, когда произведенные товары не раскупаются. Значительное увеличение запасов товаров на складах может привести к кризису перепроизводства и длительному экономическому спаду.

    Redbook (еженедельный обзор розничных продаж «Редбук»)

    Дата объявления: еженедельно, по вторникам.

    В этом обзоре приводятся исследования объемов розничных продаж крупных супермаркетов.

    Сильного влияния на рынок Redbook не оказывает, так как отражает лишь малую часть экономики страны.

    Рынок недвижимости

    Housing starts (объем нового жилищного строительства)

    Значение этого индикатора (рис. 2.48) публикуется Бюро переписи населения Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Census Bureau, http://www.census.gov/indicator/www/housing.html).

    Дата объявления данных по жилищному строительству (данные помесячные): середина месяца, обычно 18 числа, в 16.30.

    Источник: U.S. Department of Commerce, Census Bureau

    Рисунок 2.48. Объем нового жилищного строительства в США, тыс. домов

    Этот показатель включает как число строящихся домов, так и количество домов, на которые выданы разрешения о строительстве.

    Объемы жилищного строительства отражают покупательную способность населения и зависят от уровня личных доходов, а также от стоимости кредитных ресурсов (процентных ставок). Рост объемов жилищного строительства говорит о хорошем состоянии экономики страны.

    В 2001–2002 гг., когда экономика США оказалась в рецессии, уменьшения жилищного строительства не произошло. Это существенно отличает данный период экономического спада от всех предыдущих, когда проблемы в экономике неизбежно отражались на сокращении доходов населения и значительном сокращении объемов жилищного строительства. Произошло это вследствие резкого сокращения процентных ставок, стимулирующих взятие кредитов на строительство домов. Люди рассудили, что экономический спад рано или поздно закончится, а вот ставки на кредиты под постройку домов, скорее всего, вскоре пойдут вверх.

    Building permits (разрешения на строительство)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро переписи населения Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Census Bureau, http://www.census.gov).

    Дата объявления: ежемесячно, на третьей неделе, одновременно с показателем housing starts.

    Показатель, отражающий количество разрешений на строительство новых домов, так же, как и другие индикаторы рынка недвижимости, чувствителен к изменению процентных ставок и подвержен значительным сезонным колебаниям. Поскольку процесс жилищного строительства напрямую связан с состоянием доходов населения, динамика разрешений на строительство отражает динамику личных доходов.

    Увеличение количества разрешений на строительство свидетельствует о хорошем состоянии американской экономики и является позитивным сигналом для рынка акций и доллара США.

    Между показателями разрешений на строительство и жилищным строительством новых домов (рис. 2.49) есть очень сильная корреляция (коэффициент корреляции, по данным за 1960–2008 гг., составляет 93%).

    Construction spending (затраты на строительство)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро переписи населения Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Census Bureau, http://www.census.gov/pub/const/c30_curr.txt).

    Дата объявления: ежемесячно, как правило, в первый бизнес-день.

    Источник: U.S. Department of Commerce, Census Bureau

    Рисунок 2.49. Разрешения на строительство и жилищное строительство США новых домов, тыс. домов

    Данный индикатор выражается в виде абсолютного значения величины затрат, а также в виде индекса по отношению к предыдущему периоду.

    Показатель, отражающий затраты на строительство, так же, как и другие индикаторы рынка недвижимости, чувствителен к динамике процентных ставок и подвержен значительным сезонным колебаниям. Поскольку процесс жилищного строительства напрямую связан с состоянием доходов населения, динамика затрат на строительство отражает динамику личных доходов.

    Рост разрешений на строительство свидетельствует о хорошем состоянии американской экономики и является позитивным сигналом для рынка акций и доллара США.

    Existing home sales (количество проданных домов на вторичном рынке)

    Значение этого индикатора публикуется Национальной ассоциацией риелторов (http://realtor.org/PublicAffairsWeb.nsf/pages/NARNewsReleases?OpenDocument).

    Дата объявления: ежемесячно, после 20-го числа.

    Показатель, отражающий количество проданных домов на вторичном рынке недвижимости, так же, как и другие индикаторы рынка недвижимости, чувствителен к динамике процентных ставок и подвержен значительным сезонным колебаниям. Поскольку процесс продаж домов на вторичном рынке напрямую связан с состоянием доходов населения, динамика расходов на покупку домов отражает динамику личных доходов.

    Рост количества проданных домов на вторичном рынке свидетельствует о хорошем состоянии американской экономики и является позитивным сигналом для рынка акций и доллара США (рис. 2.50).

    Источник: http://www.realtor.org/Research.nsf/files/currentEHS.pdf/$FILE/currentEHS.pdf

    Рисунок 2.50. Продажи домов на вторичном рынке США, тыс. домов

    New home sales (продажи новых домов)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро переписи населения Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Census Bureau, http://www.census.gov).

    Дата объявления: ежемесячно, в первых числах.

    Показатель, отражающий количество проданных домов на первичном рынке недвижимости, так же, как и другие индикаторы рынка недвижимости, чувствителен к динамике процентных ставок и подвержен значительным сезонным колебаниям. Поскольку процесс продаж домов на первичном рынке напрямую связан с состоянием доходов населения, динамика расходов на покупку домов отражает динамику личных доходов.

    Обычно при анализе этого индикатора из-за его волатильности используют усреднение при помощи скользящих средних (moving average).

    Рост количества проданных домов на первичном рынке недвижимости свидетельствует о хорошем состоянии американской экономики и является позитивным сигналом для рынка акций и доллара США (рис. 2.51).

    Источник: U.S. Department of Commerce, Census Bureau

    Рисунок 2.51. Продажи домов на первичном рынке недвижимости США, тыс. домов

    В среднем за рассматриваемый период времени на каждый проданный на первичном рынке недвижимости жилой дом в США пришлось 5,5 проданных дома на вторичном рынке.

    Months supply at current sales rate (месячный запас непроданных домов)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро переписи населения Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Census Bureau, http://www.census.gov/const/newressales.xls)

    Дата объявления: ежемесячно, в первых числах.

    Можно рассчитать самостоятельно следующим образом: поделить запас выставленных на продажу домов («inventory» для вторичного рынка, «for sale» — для первичного) к количеству проданных за последний месяц домов (всегда дается годовое значение). Этот индикатор в среднем показывает, сколько месяцев понадобится для реализации всех выставленных на продажу домов исходя из текущего объема торгов. Значения индикаторов первичного и вторичного рынка недвижимости очень близки (рис. 2.52).

    Источники: U.S. Department of Commerce, Census Bureau, http://www.realtor.org

    Рисунок 2.52. Запас непроданных домов, месяцев продаж в зависимости от текущих объемов продаж

    Месячный запас непроданных домов — один из важнейших индикаторов рынка недвижимости, обладающих предсказательной способностью. Например, если на рынке скопился огромный запас непроданных домов, как это было в 2008–2009 гг., то цены неизбежно понижаются. И наоборот, если продажи идут хорошо, то в среднем один американский дом продается в течение четыре-пяти месяцев. Показатель, отражающий запас непроданных домов, может служить свидетельством бума на рынке недвижимости или предупреждать о предстоящем его охлаждении, а может быть, даже о кризисе (рис. 2.53). Но последний наступит только после спада продаж и накопления вследствие этого большого запаса непроданных домов. И чем он значительнее, тем глубже будет последующий кризис.

    При этом нельзя сбрасывать со счетов психологию рядового инвестора. Например, в периоды бума на рынке недвижимости он готов покупать жилой дом даже по завышенным ценам, что усиливает процесс роста цен. Но если начнется спад, люди, наоборот, будут занимать выжидательную позицию, что в конечном итоге приведет к еще более глубокому падению цен.

    Источники: U.S. Department of Commerce, Census Bureau, http://www.realtor.org

    Рисунок 2.53. Продажи домов на первичном и вторичном рынке жилой недвижимости США, тыс. домов

    Индикаторы промышленности

    Industrial production indeх (индекс промышленного производства)

    Значение этого индикатора публикуется Федеральной резервной системой (U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, http://www.federalreserve.gov).

    Дата объявления индекса промышленного производства (данные помесячные): середина месяца, вместе с коэффициентом загруженности производственных мощностей, обычно 15-го числа, в 17.15.

    Индекс промышленного производства показывает общий объем всего промышленного производства, коммунальных услуг и т.п. в денежном выражении (рис. 2.54).

    Capacity utilization (коэффициент загруженности производственных мощностей)

    Значение этого индикатора публикуется Федеральной резервной системой (U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, http://www.federalreserve.gov).

    Источник: U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors

    Рисунок 2.54. Индекс промышленного производства США, 2002 = 100

    Дата объявления коэффициента загруженности производственных мощностей (данные помесячные): середина месяца, вместе с индексом промышленного производства, в 17.15.

    Коэффициент загруженности производственных мощностей является отношением фактического объема произведенной продукции (Utilization) ко всем производственным мощностям (Capacity) (рис. 2.55).

    Этот показатель отражает общее состояние экономики, вернее, ее промышленной части. Считается, что оптимальным является значение загруженности производственных мощностей, равное 80–81,5%. Превышение этой величины говорит о хорошем развитии экономики, но при достижении 85% появляется опасность ее перегрева и риск роста инфляции. Малые значения загруженности производственных мощностей сигнализируют о слабости экономики.

    Factory orders (заказы промышленности)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро переписи населения Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Census Bureau, http://www.census.gov/cgi-bin/briefroom/BriefRm).

    Дата объявления заказов промышленности (данные помесячные): на первой неделе месяца, в 16.30.

    Иногда заказы промышленности обозначают как Manufacturers New Orders.

    Источник: U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors

    Рисунок 2.55. Коэффициент загруженности производственных мощностей США, в процентах от имеющихся производственных мощностей

    Этот индикатор позволяет оценить настроения в промышленности (рис. 2.56). Так, увеличение заказов обычно сопровождается ростом деловой активности и приводит к повышению объемов промышленного производства. Уменьшение производственных заказов — наоборот, дает основания для негативной оценки перспектив экономики со стороны ее промышленного сектора.

    Источник: U.S. Department of Commerce, Census Bureau

    Рисунок 2.56. Заказы промышленности США, млрд долл. США

    Business inventories (запасы произведенных товаров, комплектующих и полуфабрикатов на складах)

    Значение этого индикатора публикуется Бюро переписи населения Министерства торговли США (U.S. Department of Commerce, Census Bureau, http://www.census.gov/mtis/www/current.html).

    Дата объявления: ежемесячно, в середине месяца.

    Увеличение запасов говорит о негативных явлениях в экономике, когда произведенные товары не раскупаются. Значительный рост запасов товаров на складах может привести к кризису перепроизводства и длительному экономическому спаду.

    Барометры бизнес-климата

    Purchasing Manager Indeх (ISM, индекс деловой активности Института управления снабжением)

    Значение этого индикатора публикуется Институтом управления снабжением (Institute for Supply Management ™ , http://www.napm.org).

    Дата объявления ISM (данные помесячные): в первый рабочий день месяца в 18.00.

    В просторечье ISM называется индексом делового оптимизма (рис. 2.57).

    Источник: Institute for Supply Management™

    Рисунок 2.57. Индекс деловой активности ISM

    При его расчете не учитывают штат Калифорния.

    Индекс делового оптимизма рассчитывается на основании опроса мнения 250 менеджеров высшего управленческого звена, представляющих промышленные компании США, о состоянии экономики. ISM является субъективным отражением мнения влиятельных участников рынка о перспективах экономического развития страны. Обычно этот индекс тенденциозен — в периоды расцвета экономики он оптимистичен, а в периоды спада негативен, что объясняется психологической подоплекой опроса ведущих менеджеров.

    Значение индекса делового оптимизма ниже 45–50% говорит о негативных ожиданиях менеджеров. Если же индекс выше 50%, то перспективы экономики менеджеры оценивают как неплохие, что, в частности, может отразиться на росте заказов промышленности.

    Кроме основного индекса ISM публикуется также ISM Non-Manufacturing Business Activity Indeх (Индекс деловой активности в непроизводственной сфере).

    Дата объявления ISM Non-Manufacturing Business Activity Indeх (данные помесячные): на третий рабочий день месяца в 18.00, через день после публикации индекса ISM.

    Этот индекс является результатом опроса менеджеров в непроизводственной сфере. Его трактовка аналогична основному индексу ISM.

    Atlanta fed indeх (Индекс деловой активности Федерального резервного банка Атланты)

    Значение этого индикатора публикуется Федеральным резервным банком Атланты (http://www.frbatlanta.org).

    Дата объявления: ежемесячно после 10-го числа, после публикации общенационального индикатора деловой активности (PMI).

    Данный индекс рассчитывается на основании опроса производителей в пяти американских штатах — Джорджии, Алабаме, Флориде, Теннесси и Луизиане (Georgia, Alabama, Florida, Tennessee and Louisiana) — об их отношении к текущей экономической ситуации. Цифры ниже 0 сигнализируют о замедлении темпов развития экономики США, а выше 0 — об экономическом росте. Индикатор оказывает слабое влияние на рынок, так как отражает региональную производственную активность.

    Рост индекса является сигналом к росту котировок акций и доллара США.

    Philadelphia fed indeх (Индекс деловой активности Федерального резервного банка в Филадельфии)

    Значение этого индикатора публикуется Федеральным резервным банком Филадельфии (http://www.phil.frb.org/econ/bos/bosschedule.html).

    Дата объявления: ежемесячно после 10-го числа, после публикации общенационального индикатора деловой активности (PMI).

    Данный индекс рассчитывается на основании опроса производителей в Филадельфии об их отношении к текущей экономической ситуации. Цифры ниже 0 сигнализируют о замедлении темпов развития экономики США, а выше 0 — об экономическом росте. Индикатор оказывает слабое влияние на рынок, так как отражает региональную производственную активность.

    Рост индекса является сигналом к росту котировок акций и доллара США.

    Chicago PMI indeх (Индекс деловой активности Ассоциации менеджеров в Чикаго)

    Значение этого индикатора публикуется Чикагским отделением Национальной ассоциации менеджеров по закупкам.

    Дата объявления: ежемесячно, в последний бизнес-день.

    Индекс является результатом опроса менеджеров по закупкам в сфере промышленности Чикаго. Опрос затрагивает вопросы состояния производственных заказов, цен на производимую продукцию и товарных запасов на складах. Этот индекс публикуется незадолго до выхода индекса деловой активности Национальной ассоциации менеджеров по закупкам (NAPM) и очень часто является опережающим по отношению к последнему индикатором.

    Фактически индекс деловой активности Ассоциации менеджеров в Чикаго вместе с индексами деловой активности Федеральных резервных банков в Атланте и Филадельфии дает представление о том, каким будет индекс деловой активности (NAPM) в США.

    Падение индикатора ниже 50 сигнализирует о замедлении темпов развития экономики, а его повышение обычно приводит к росту котировок акций (если это не сопровождается ожиданиями увеличения инфляционных ожиданий и процентных ставок) и американского доллара.

    Michigan consumer sentiment indeх (Индекс настроения потребителей, Мичиганский университет)

    Значение этого индикатора публикуется Мичиганским университетом.

    Дата объявления: два раза в месяц (обычно по пятницам). Примерно 15-го числа публикуется предварительное значение индекса, а через две недели — окончательное.

    Этот индекс является результатом проводимого сотрудниками Мичиганского университета опроса потребителей на предмет уверенности в текущей экономической ситуации (рис. 2.58).

    Индекс настроения потребителей отражает их желание тратить свои деньги. Он оказывает ограниченное воздействие на рынок, хотя в период неопределенной ситуации на финансовых рынках способен сильно влиять на котировки акций и американского доллара.

    Рост индекса является сигналом к росту котировок акций и доллара США.

    Источник: http://www.sca.isr.umich.edu

    Рисунок 2.58. Индекс настроения потребителей, Мичиганский университет

    Consumer confidence (Индекс доверия потребителей)

    Значение этого индикатора публикуется Национальной промышленной ассоциацией (http://www.conference-board.org/economics/news/index.cfm).

    Дата объявления: ежемесячно, после 20-го числа.

    Индекс доверия потребителей отражает оптимизм 5000 семей, отобранных методом случайной выборки. Он используется для оценки общего состояния экономики США. Индекс рассчитывается начиная с 1967 г. c первоначальным значением 100. Его увеличение служит сигналом к росту котировок акций и доллара США.

    После того как мы столь подробно рассмотрели макроэкономические индикаторы, стоит сказать, что их изучение, может быть, и не даст быстрой прибыли. Из этого многие внутридневные трейдеры делают вывод, что знание фундаментальных факторов практически бесполезно. Впрочем, некоторые из них могут довольно-таки успешно получать прибыль, используя краткосрочную реакцию рынка на опубликованную макроэкономическую новость. Однако это скорее исключение из правила.

    Могу с уверенностью говорить о том, что в корне неправильно не использовать знание фундаментальных основ макро- и микроэкономики (более подробно о микроэкономическом анализе отраслей и предприятий мы поговорим в главе 5), которое дает точку опору при определении рыночного тренда. Хорошо и правильно знать и быть уверенным в том, что рынок движется в конкретную сторону не просто из-за спекулятивных движений его участников, а под воздействием серьезных, фундаментальных причин. Последние являются, как правило, долгосрочными, а значит, формируют долгосрочные тренды.

    О себе могу сказать, что свои деньги я в основном зарабатываю на основе именно фундаментального анализа, а не технического. Хотя последний дает возможность максимизировать доходы за счет наилучшего выбора цены и времени сделок.

    Следует помнить, что макроэкономические индикаторы отражают внешнюю среду бизнеса. И если вы сможете хорошо разбираться в макроэкономике, то инвестирование в бизнес (в том числе в акции и многие другие финансовые инструменты, так или иначе являющиеся его частью) будет для вас значительно более простой задачей.

  

  
    Глава 15

    2.4. Практикум «Возможен ли пятый дефолт США?»

    «…если у правительств есть выбор между стремлением обеспечить полную занятость и желанием защитить национальную валюту, они почти всегда предпочтут увеличение числа рабочих мест крепости собственной валюты. Валюта не участвует в выборах».

    Адам Смит[10]. «Биржа — игра на деньги»

    Думаю, многих удивит постановка вопроса, вынесенная в название практикума к этой главе. Мы привыкли верить, что американский доллар абсолютно надежен, так же, как и государственные облигации Казначейства США.

    Конечно же, я не ожидаю, что США вот так вот, за здорово живешь, объявят дефолт. До тех пор пока американский доллар удерживает статус мировой резервной валюты, США всегда могут для решения своих проблем и оплаты долгов просто напечатать деньги. Что они и делали в 2008–2009 гг.

    Современная безудержная эмиссия долларов наверняка не только решает текущие макроэкономические проблемы США, худшие со времен Великой депрессии. Скорее всего, самая главная задача американцев — обесценить огромный долг своей страны. Обесценить с помощью высокой инфляции.

    Моя цель — разобраться в прошлом и на основе этого анализа попытаться понять, возможен ли в принципе дефолт США. Хотя в современных условиях справедливее говорить не о дефолте, а о резкой девальвации американского доллара. В предыдущем издании этой книги от 2003 г., когда EUR/USD осваивался на уровне 1,1–1,2, я предупреждал о предстоящей девальвации доллара. И действительно, евродоллар улетел к 1,6. Однако в момент написания этих строк доллар вернул должок и значительно окреп, а соотношение EUR/USD упало до уровня 1,25–1,30. Однако даже такие движения могут стать лишь слабым отражением будущих катаклизмов. Знание истории экономического поведения и способов решения американскими властями внутренних проблем позволит заглянуть хотя бы в недалекое будущее, поскольку Америке предстоит испытать резкое ухудшение демографической ситуации и массовый выход на пенсию поколения беби-бумеров.

    Для любой другой страны значительная девальвация реального курса национальной валюты обычно сопровождается дефолтом или как минимум задержкой с выплатой по правительственным обязательствам. Однако в случае с США это практически невозможно, так как доллар является мировой резервной валютой, и для выплаты своих обязательств ФРС может эмитировать ровно столько денег, сколько нужно. В то же время обесценение доллара является скрытым дефолтом США — скрытым видимым погашением обязательств, но фактически выплатой по этим обязательствам дисконтированных на величину девальвации и/или инфляции денег. Именно по этой причине, когда я говорю про дефолт США, то в первую очередь подразумеваю значительную девальвацию реального курса американского доллара и резкое падение его покупательской способности.

    Девальвация доллара благоприятно повлияет на торговый баланс, ограничивая импорт и активизируя экспорт. Однако она дестимулирует приток инвестиций. В краткосрочном плане может появиться недостаток средств для покрытия дефицита текущего счета платежного баланса (дефицит составляет 4–6% ВВП), и возникнет самоусиливающийся процесс, так характерный для периодов девальвации валют развивающихся стран. Чтобы остановить этот процесс, у ФРС и Казначейства будет только один вариант — напечатать доллары. А новая эмиссия еще больше усилит давление на американский доллар и может привести к падению его статуса как мировой резервной валюты.

    Однако захочет ли администрация президента США пожертвовать ощутимыми экономическими выгодами, которые дает ей статус доллара, в пользу внутренней занятости населения и поддержания экономического роста страны? Думаю, вряд ли. Так что для удержания доллара от обвального падения американские власти, скорее всего, поднимут процентные ставки. Легендой для этого будет повышение инфляции. Однако рост ставок так же плох для экономики, как и чистый отток капиталов.

    Так что в будущем у американцев останется выбор между плохим и очень плохим способом разрешения от долгового бремени. И в любом случае это произойдет вследствие инфляции.

    История учит, что в одну реку нельзя войти дважды. Так и в экономике нет двух абсолютно одинаковых ситуаций. Однако наша задача — всего лишь выявить те причины и те последствия, которые приведут к девальвации доллара США. К причинам я отношу долги, дефицит бюджета и торгового баланса, а также ожидаемый рост процентных ставок. Все вместе это способно ввергнуть в хаос любую страну, даже такую высокоразвитую и экономически продвинутую, как США.

    Граждане бывшего СССР столкнулись с аналогичным способом решения макроэкономических проблем в 1991 г., когда масса необеспеченных советских рублей фактически была экспроприирована гиперинфляцией и девальвацией. Конечно же, для США я не ожидаю аналогичных по масштабам последствий, хотя…

    Кроме типичных результатов возможной девальвации доллара можно ожидать усиления торговых войн, как следствие чудовищных диспропорций, возникших в мировой экономике из-за построения в США самой большой кредитной пирамиды за всю историю человечества. Американская экономика фактически узурпировала право на получение кредитных ресурсов, отказывая даже более эффективным бизнес-проектам в других странах.

    И еще серьезнее будут попытки сократить социальный разрыв.

    1838 г. — первый дефолт США

    Точнее говоря, это был дефолт популярных в то время муниципальных облигаций восьми южных штатов США (Арканзас, Индиана, Иллинойс, Луизиана, Мэриленд, Мичиган, Миссисипи и Пенсильвания), а также Флориды, еще не имевшей на тот момент статуса штата.

    Оправданием дефолта стали «нелюбовь к иностранцам и страх перед иностранным влиянием»[11]. Бóльшая часть как муниципальных облигаций, так и облигаций Казначейства США находилась в руках иностранцев, в основном британских инвесторов, которые активно их покупали, несмотря на то что всего пару десятков лет назад воевали с США (1812–1814 гг.). Поэтому у американцев были явные социологические и психологические причины «кинуть» своих бывших колонизаторов.

    Экономические причины дефолта — активные заимствования южных штатов, погашение и выплата процентов по которым рефинансировались последующими заимствованиями. Таким образом отстраивались финансовые пирамиды, до боли знакомые нам по МММ и другим подобным компаниям, появившимся на постсоветском пространстве. Ранее штаты имели возможность рефинансироваться для погашения основной суммы долга и выплаты процентов во Втором национальном банке Америки, прообразе будущего Центробанка — Федеральной резервной системы США. Однако в 1836 г. этот банк был закрыт, и единственной надеждой американских штатов остался внешний рынок, емкость которого ограничена. «Когда банк был ликвидирован, штаты лишились возможности занимать в банке средства для выплаты процентов по своим облигациям»[12].

    В результате США приобрели славу ненадежного заемщика, а англичане окрестили эту страну «нацией мошенников»[13]. В это время резко ухудшилась репутация США как безопасного хранилища денег, которая была сформирована в период наполеоновских войн начала XIX в. из-за уникального обособленного географического положения страны.

    К слову сказать, и англичане, и другие иностранные инвесторы продолжали вкладывать свои деньги в США даже после дефолта. Причиной заключалась в поистине огромных перспективах обогащения, которые в старушке Европе уже давно себя исчерпали. Да и социальная напряженность в Европе была выше, угрожая революциями, политической нестабильностью и отменой частной собственности («Манифест коммунистической партии» Карла Маркса был опубликован в 1848 г.).

    1893–1895 гг. — второй дефолт США

    Хотя до собственно дефолта дело не дошло, Казначейству США удалось его избежать, только заплатив финансистам огромную сумму.

    В конце XIX в. «Соединенные Штаты по-прежнему оставались страной-дебитором, которая задолжала иностранцам больше, чем зарабатывала на них»[14].

    Результатом такой зависимости стало ухудшение платежного баланса США и резкое уменьшение золотого запаса страны, который в то время был своего рода аналогом валютных резервов страны. Последнее объяснялось в том числе снижением доходов государственного бюджета, в первую очередь из-за протекционистских тарифов, а также вследствие увеличения пенсий ветеранам Гражданской войны 1861–1865 гг. В результате истощения резервов золота в апреле 1893 г. лишь четвертая часть находящихся в обращении долларов имела золотое обеспечение[15].

    В начале 1890-х гг. «иностранные инвесторы запаниковали в связи с дебатами о золотом или серебряном обеспечении доллара»[16] и начали активно продавать американские ценные бумаги и вывозить из США золото. В частности, во время тех дебатов поднимался вопрос о введении биметаллического стандарта доллара (обеспечение доллара и золотом, и серебром), что девальвировало бы его курс по отношению к золоту.

    Осенью 1893 г. стоимость золотого запаса сократилась до $80 млн, хотя несколькими годами ранее приемлемым уровнем резервов признавались $100 млн. В августе 1894 г. «дефицит федерального бюджета (первый дефицит, зафиксированный после Гражданской войны) достиг 60 млн долл.»[17].

    Спас ситуацию только банковский синдикат во главе с Пьерпонтом Морганом и Огюстом Бельмоном (представитель банкирского дома Ротшильдов в США), который разместил в Англии за весьма приличное вознаграждение казначейские облигации США на сумму $65 млн. «В результате этой операции запасы Казначейства увеличились, и оно было спасено от позорного банкротства и дефолта США»[18]. Банковский синдикат на этой сделке заработал около $6 млн, или более 9% от суммы размещения. Даже в то время это был фантастически огромный процент за андеррайтинг, отражающий реальный масштаб и серьезность проблемы, с которой столкнулось американское Казначейство.

    В дальнейшем, как мы увидим, правительство США принимало более простые и дешевые решения, не объявляя дефолт по правительственным обязательствам, но девальвируя американский доллар. Впрочем, легко избегать дефолта, когда у тебя нет обязательств обмена доллара на золото, а доллар признается лучшим в мире финансовым активом.

    А пока что, именно в 90-е гг. XIX в., США, не без влияния английских инвесторов, сделали окончательный выбор в пользу золотого стандарта доллара, несмотря на активные попытки с 1879 г. ввести биметаллизм.

    1933 г. — третий дефолт США

    В XX столетии новый президент США один раз де-факто объявил дефолт именно в день инаугурации, тем самым попытавшись «обнулить историю» и списать все проблемы на своего предшественника. Это произошло 5 марта 1933 г., в день инаугурации нового президента США Франклина Рузвельта. Напомню, как все происходило.

    «Когда в 1933 году приближалась инаугурация президента Франклина Д. Рузвельта, финансовая система Соединенных Штатов находилась в серьезной опасности. Страх, что Рузвельт обесценит деньги, заставлял спекулянтов обменивать доллары на золото, от чего Казначейство теряло золотой запас с огромной скоростью»[19].

    Страх инвесторов нарастал с момента собственно выборов президента до даты его инаугурации. В день инаугурации, 5 марта, Рузвельт издал указ, в котором объявил о банковских каникулах до четверга 9 марта, а также прекратил обмен долларов на золото и отдал распоряжение гражданам США (под страхом уголовной ответственности) сдать свои золотые слитки и монеты. Для того чтобы банковские расчеты все-таки продолжали происходить, были введены временные деньги — сертификаты Расчетной палаты и другие свидетельства претензий на банковские активы. Одновременно с этим было уменьшено золотое содержание доллара США. Так, цена золота, привязанная к доллару, была поднята с $20,67 за тройскую унцию[20] до $35, т.е. произошла одномоментная девальвация доллара более чем на 69%.

    Как отметили журналисты The New York Times, «важен был и юридический аспект девальвации, так как раньше особо подчеркивалось, что обесценивание правительственных и корпоративных облигаций невозможно. Их владельцев уверяли в том, что они смогут получить доллары по старому курсу золота — 20,67»[21].

    Фактически была аннулирована статья о выплате золота по общественным и частным контрактам на сумму более $100 млрд, что в два раза превышало годовую величину ВВП США на тот момент! Сумма потерь по девальвированным таким образом долларам составила около $60 млрд (в ценах 2009 г. это более $1 трлн, а если соотносить с размером ВВП, то более $14 трлн!). Так, вместо $4,84 млрд унций золота (150 000 т), если бы весь американский долг был предъявлен к обмену на золото, инвесторам «предложили» бы 2,86 млрд унций (90 000 т). Однако и этого золота у США не было — даже в 1940-х гг., на историческом максимуме золотых запасов, американцы владели лишь немногим более 20 000 т золота. Кстати, в 2009 г. общемировые запасы золота оценены приблизительно в 4,5–5 млрд тройских унций (около 150 000 т), а резервы центральных банков составляют 30 000 т[22]. Таким образом, отмена конвертации доллара в золото была неизбежным шагом, так как обязательства, номинированные в американской валюте, намного превысили сумму не только американских, но и общемировых запасов золота, существовавших на тот момент.

    В то же время сохранилась конвертация зарубежных долларов, хоть и по новому, в значительной степени девальвированному курсу обмена на золото.

    После изменения золотого содержания доллара и запрета для американцев на его конвертацию в золото инвесторы стали обращаться в суд с требованием возместить ущерб, нанесенный подобными действиями правительства. Окончательную точку в этих делах Верховный суд США поставил 18 февраля 1935 г., когда большинством голосов «поддержал закон о золоте. Он пришел к выводу, что отказ правительства от золотого эквивалента своих собственных облигаций был в целом незаконен, но подчеркнул, что с этим ничего нельзя сделать. Суд заявил, что конгресс США имел право изменять контракты по облигациям»[23]. Фактически было объявлено, что, несмотря на нарушение закона и Конституции США, президент, правительство и конгресс были вправе изменить условия своих обязательств, ссылаясь на плохое состояние экономики страны и угрозу массовых банкротств банков, а вслед за ними и предприятий. После четырех лет Великой депрессии общественное мнение этому правонарушению высших должностных лиц США не воспротивилось, негласно санкционировав перераспределение богатств.

    1971 г. — четвертый дефолт США[24]

    А теперь скажите, кто выигрывает от этих кризисов? — спросил президент и сам ответил на свой риторический вопрос: — Не рабочий, не инвестор, не подлинный производитель богатств. Выигрывают международные валютные спекулянты.

    Из выступления президента США Ричарда Никсона 15 августа 1971 г., в котором он ввел плавающий курс доллара

    В понедельник, 15 августа 1971 г. «президент Никсон объявил, что с данного момента Соединенные Штаты прекращают конвертировать находящиеся в обращении за рубежом доллары в золото, произведя тем самым односторонний пересмотр международной денежной системы, существовавшей последние 25 послевоенных лет.

    Теперь ответ на вопрос «Сколько фунтов, марок, иен и франков можно будет купить на один доллар завтра?» зависит от решений других стран. В некоторых странах курс доллара будет "плавающим", поднимаясь и опускаясь на ежедневных торгах. На иностранных рынках валюты неизбежен период суматохи, что означает неопределенность для американских туристов, экспортеров и импортеров.

    Президент заявил, что он предпринял эту акцию для предотвращения "нападения международных спекулянтов" на доллар. Он не поднял официальную стоимость золота, которая равнялась 35 долларам на унцию с 1934 года»[25].

    К моменту этого заявления в мире нарастала обеспокоенность по поводу стабильности доллара, жесткая привязка которого к золоту уже давно не отражала действительной его стоимости. Так, еще в 1968 г. была опубликована книга Адама Смита (псевдоним известного журналиста, который не стоит путать с английским экономистом XVIII в.) «Биржа — игра на деньги», опубликованная в России в 2000 г.

    Дабы не перевирать, приведу несколько отрывков из нее, которые и сегодня, более 40 лет спустя, выглядят современно.

    «В один прекрасный день весной, а может, и не весной, пойдет дождь, а может, и не пойдет, — сказал Гном из Цюриха. — Рынок будет пузыриться и булькать, настроение вокруг будет самое мирное, жилищное строительство будет на подъеме, а все брокеры будут наблюдать за лентой с тикерами и с бешеной энергией названивать своим клиентам. В среду рынок начнет сбоить, а в четверг ослабеет. Фиксация прибыли, скажут мудрецы, фиксация прибыли…

    Единственными акциями, которые в четверг пойдут вверх, будут акции "Америкэн Саут Африка" и "Дом майнз", то есть "золотые" акции…

    В пятницу вечером Казначейство сделает тихое маленькое объявление… Казначейство скажет, что мы живем в современную эпоху. А золото — это пережиток варварских времен. Поэтому, скажет Казначейство, мы открепляем золото от доллара, и пусть они теперь парят независимо друг от друга…

    Доллар — это настоящая международная валюта. Кое-кто хотел бы верить в это всегда, потому что альтернативы рассыпаются в прах, а международная торговля подорвана всеобщей неуверенностью. Поэтому все государства мира собираются вместе и пытаются изыскать что-то еще, какой-нибудь международный чековый счет. Тем временем недоверие к доллару растет, потому что каждый год наблюдается дефицит торгового баланса...

    …Вьетнам стоит вам массу золота… деньги, которые вы тратите там, поступают в Индокитайский банк, принадлежащий французам. Оттуда они идут в Париж и становятся требованием на золото, выставленным Нью-Йорку. А ты знал, что золото загребают себе китайцы?..

    …Доллары с черного рынка идут в Ханой, куда их отправляют вьетконговские партизаны. Из Ханоя доллары едут в Гонконг, где Банк Китая (коммунистического) обменивает их на валютные фунты. Затем эти фунты представляются для обмена на золото в Лондонский золотой фонд, после чего слитки летят на самолетах пакистанских международных авиалиний из Лондона — через Карачи — в Пекин…

    У вас самая мощная экономика в мире. Даже Вьетнам не смог причинить ей заметного ущерба — вы тратите на вооружения в процентном отношении меньше, чем еще шесть лет назад. Но в международном плане у вас серьезные проблемы. Поза, в которую вы встали, не соответствует тем ресурсам, которыми вы располагаете. Это не 1948 год. Вы уже не можете быть добрым папочкой для всех и вся на этой планете. Очень трудно увязывать вашу позу спасителей человечества с существующим дефицитом вашего торгового баланса… Весомо только золото. Требования на ваше золото уже в два раза превышают ваши золотые запасы, даже если вы решите оставить свою валюту без золотого обеспечения. Когда возникают долги, то музыку заказывают кредиторы…

    …1966 год стал первым годом, когда все золотые акции во всех странах двинулись вниз. Все добытое в прошлом году золото пошло в сундуки…

    …Конечно, ваше Казначейство никогда добровольно не пойдет на девальвацию доллара. Но они обязались поставлять золото по тридцать пять долларов за унцию, и поскольку у спекулянтов становится все больше и больше золота, а у Казначейства все меньше и меньше, то совершенно очевидно, что в один прекрасный день…»[26]

    Меры по ограничению конвертируемости доллара в золото в сочетании с ограничением роста заработной платы и цен, снижением налогов и дефицита федерального бюджета позволили:

    — снизить безработицу с 6,1% в августе 1971 г., максимального уровня за предыдущие 10 лет, до 4,6% в октябре 1973 г.;

    — улучшить ситуацию в промышленности — загрузка производственных мощностей поднялась выше ключевого уровня 80, поддержав рост объемов промышленного производства;

    — в течение последующих полутора лет рост ВВП США составлял в среднем 7%.

    Так что можно сказать, что президент и руководство США выполнили свою задачу — снизив нагрузку на доллар, сыграли на руку экспортерам и поддержали промышленность.

    Однако финансовые и товарные рынки были потрясены — процентные ставки подскочили в 1973 г. до 10%, одновременно обрушив платежный баланс США до дефицита в 0,43% ВВП (за счет бегства капитала из Америки). Заметим, что впоследствии девальвация доллара привела к нефтяному шоку 1973 г. — арабские нефтяники решили компенсировать девальвацию доллара и рост цен на золото скачкообразным повышением цен на нефть. Но это было потом, а в краткосрочной перспективе США однозначно выиграли. И снова за счет иностранных инвесторов, вместе с держателями золотых запасов.

    Результат девальвации — к концу 70-х гг. XX в. доллар потерял половину своей стоимости по отношению к немецкой марке и треть — к японской иене.

    Если сразу после войны США держали 72% золотых резервов мировых центробанков, то к 1971 г. их удельный вес сократился до 23–25% и до сих пор удерживается на этом уровне (рис. 2.59). Согласитесь, довольно-таки мало для мировой резервной валюты со статусом валюты номер один. Резкое уменьшение золотого запаса началось в 1958 г., остановившись только в 1972 г. в результате описанных здесь событий. К 1968 г. — году написания книги Адама Смита «Биржа — игра на деньги», — золотой запас США «похудел» более чем наполовину.

    Источник: www.gold.org

    Рисунок 2.59. Динамика золотых резервов центробанков мира

    Золото с 1971 г. подорожало к февралю 2009 г. почти в 30 раз (с $35 за унцию до $1000) при росте потребительских цен в пять раз. Таким образом, произошла существенная девальвация золотого содержания доллара. За $100 в ценах 1971 г. можно купить золота в шесть раз меньше, нежели в долларах 2009 г.

    «Золотой рынок»

    Широкая денежная масса M3 с августа 1971 г. по февраль 2009 г. выросла в 18 раз (по моим оценкам, так как мы помним, что ФРС перестала публиковать данные по М3 с марта 2006 г.). И если золото на тот момент было недооценено приблизительно в два раза, то в начале 2009 г., по отношению к массе безналичных долларов, оно осталось недооцененным, но только уже процентов на 30.

    Впрочем, отношение американской денежной массы М3 к золотым резервам, находящимся в распоряжении ФРС, за период с 1958 г. (года, когда началось резкое уменьшение золотого запаса в связи с оттоком капиталов из США, как это было описано выше) по настоящий момент изменилось. Изменилось очень значительно — покрытие денежной массы золотом существенно сократилось. Так, в 1958 г. на каждую тройскую унцию золотых резервов ФРС США приходилось $429 денежной массы М3 и $199 денежной массы М1, а в начале 2009 г. — уже около $51 400 и $6000 соответственно. Таким образом, золотое содержание доллара за указанный период сократилось по отношению к М3 в 120 раз, а по отношению к М1 — в 30 раз. И 30-кратный рост цены золота на этом фоне выглядит все еще недостаточным. Так что его стоимость относительно наводнивших мир долларовых безналичных (М3) и наличных (М1) бумажек может достичь и $3000.

    В среднем на жителя Земли приходится 24 г золота (рис. 2.60). Если сохранятся текущие темпы его добычи, а также темпы прироста народонаселения планеты, то количество золота из расчета на жителя будет очень быстро сокращаться.

    Учитывая, что основной вклад в рост населения планеты вносят индусы, традиционно сберегающие свои деньги в золоте, то можно ожидать продолжения тенденции роста цен на этот желтый металл, в перспективе может быть даже до $2000–3000.

    Одним из индикаторов возможного взлета цен на золото могут быть «золотые» акции (биржевые тикеры AU, ABX, NEM, PDG, AEM, в России это акции «Полюс Золото»), а также индекс золотых акций HUI (AMEX). Их быстрый рост должен будет начаться в преддверии долгового кризиса.

    Источники: http://www.gold-eagle.com/editorials_05/zurbuchen011506.html, расчеты автора

    Рисунок 2.60. Обеспеченность золотом жителей Земли на фоне динамики цен на золото

    Объемы добычи золота стабилизировались на уровне 2500 т в год (около 80 млн тройских унций[27]) (рис. 2.61). Это создает возможность для дальнейшего роста золотых котировок.

    Источник: http://www.goldsheetlinks.com/production2.htm

    Рисунок 2.61. Объем производства золота, т в год

    На представленном ниже рисунке (рис. 2.62) мы видим, что мировые запасы золота стабильно растут и практически все они остаются в обороте — золото является единственным доступным товаром на Земле, который накапливается на протяжении всей истории человечества.

    Сейчас накопленные запасы золота можно оценить в 150 000 т (4,82 млрд тройских унций, или 0,71 унции на каждого жителя Земли[28]). По цене $1000 за тройскую унцию это составляет почти $5 трлн, или $710 на каждого жителя Земли. То есть если в вашей семье три человека, то вы должны иметь более двух тройских унций (более 65 грамм) золота, иначе ваша доля в мировых запасах меньше среднего уровня. Если же вы относите себя к состоятельным людям, то на вашу семью должно приходиться раз в десять больше золота нежели среднемировой уровень, то есть не менее полкило золота высшей пробы.

    В начале 1970-х гг. прошлого столетия на каждого жителя Земли приходилось около 0,6 тройской унции. Таким образом, запасы золота сейчас растут быстрее численности населения планеты, и это дает основание предполагать, что его стоимость может снизиться. В то же время бумажная денежная масса растет еще более быстрыми темпами. Так что, исходя из этого все-таки можно ожидать повышения стоимости золота.

    Источник: http://www.goldsheetlinks.com/production2.htm

    Рисунок 2.62. Накопленный объем золота (млрд тройских унций), численность населения Земли (млн чел.), обеспеченность населения Земли золотым запасом (тройских унций на чел., правая шкала), с 1835 по 2007 г.

    Ограничивающим фактором для роста цен на золото служит падение физического спроса со стороны ювелирной промышленности, которая традиционно является крупнейшим потребителем золота и весьма чутко реагирует на экономическую ситуацию, а также на сами цены. Так, быстрый рост золотых котировок приводит к уменьшению спроса на ювелирное золото, что наблюдалось в 2006–2007 гг. Фактически все новое добытое золото потребляется ювелирами. Крупнейшими потребителями физического золота традиционно являются Индия (660 т в 2008 г.) и Китай (432), а также страны Ближнего Востока (340) и США (257).

    На промышленность, монеты и инвестиции уходит золото, полученное при вторичной переработке, а также в результате продаж официальных резервов. И если бы не последние, то на рынке золота ощущался бы острый дефицит. Кстати, интересно, что продажи золота из резервов центробанков были тем больше, чем ниже были цены. Странное совпадение. А инвестиционными покупателями этого золота стали фонды Exchange Traded Funds (ETF), к февралю 2009 г. накопившие уже 1300 т, в текущих ценах — на $40 млрд.

    Теперь посмотрим на другой аспект рынка золота. Относительно фондового рынка и ВВП США оно все еще остается сравнительно дешевым (рис. 2.63). Хотя его ценность наверняка проявится в полной мере только в случае скачка реального спроса или ускорения инфляции в США до 6% и выше в течение хотя бы пяти лет подряд.

    Источники: www.kitco.com, расчеты автора

    Рисунок 2.63. Стоимость золота относительно фондового индекса S&P 500 и золота

    Способны ли США оплачивать долги?

    Накопленный личный, корпоративный, муниципальный и государственный долги уже сейчас являются существенной долговой нагрузкой соответственно на семейный, корпоративный, муниципальный и государственный бюджеты (табл. 2.5).

    Таблица 2.5. Долги США по итогам 3-го квартала 2008 г. относительно ВВП и на жителя страны

    Источник: http://www.federalreserve.gov/releases/z1/Current/z1r-2.pdf

    В 2004 г. совокупные долги Америки и американцев превысили исторический максимум, достигнутый в период Великой депрессии, — почти $50 трлн и 350% ВВП. Сразу после Второй мировой войны основные долги приходились на государство. Сейчас же удельный вес госдолга, несмотря на его гигантский размер, составляет малую часть от совокупных долгов США, и это серьезно угрожает стабильности и будущему американской экономики (рис. 2.64).

    Рост процентных ставок всего на 1% в масштабах страны приведет к изъятию из соответствующих бюджетов почти $500 млрд, или 3,5% ВВП. Пять лет назад эти цифры составляли всего $240 млрд и 2,2% ВВП. Речь идет не просто о перераспределении денег из карманов государства, бизнеса, муниципалитетов и населения пользу кредиторов, а о сокращении инвестиций и потребления.

    Но если произойдет скачок инфляции и адекватный рост процентных ставок до 6–8% для госдолга, то это может оказать поистине драматический эффект на экономику США, на быстром восстановлении которой можно будет поставить крест.

    Источник: http://www.federalreserve.gov/releases/z1/Current/z1r-2.pdf

    Рисунок 2.64. Динамика задолженности США и американцев относительно ВВП страны

    Еще более важно то, что от роста процентных ставок во многом выиграют инвесторы-нерезиденты, которые в начале 2009 г. держали:

    — 29% государственного долга США (в 1997 г. — 22%), а публичных долгов — больше половины;

    — 25% корпоративных облигаций США (1995 г. — около 15%);

    — 20% правительственных агентств Freddie Mac и Fannie Mae (1995 г. — около 6,5%).

    Перечисленные выше суммы являются только видимой частью айсберга иностранных инвестиций на общую сумму около $16,7 трлн. Как инвесторы-нерезиденты воспримут тенденцию падения стоимости долговых активов (в период быстрого роста процентных ставок) и снижения курса доллара, нет нужды говорить особо — они начнут спешно выводить и диверсифицировать активы в других регионах. Поэтому с этим мои ожидания связаны с тем, что усилятся роль и значение локальных инвестиционно привлекательных рынков, в том числе России и Украины.

    В 1982 г. стартовала рейганомика, главной целью которой было уничтожение СССР — «империи зла». За это время, если суммировать по 2008 г. включительно, американцы накопили дефицит торгового баланса в сумме $7,0 трлн, то есть попросту проели эти деньги. Доллары, убежавшие из США вместе с оплатой за импорт, вернулись в виде иностранных инвестиций в американские активы (рис. 2.65). На этой базе кредитная пирамида США выросла до $52 трлн, что в 11 раз (!) больше, чем в 1980 г.

    Источник: http://www.bea.gov/international/xls/table1.xls

    Рисунок 2.65. Динамика иностранных инвестиций в США и американских инвестиций из США, а также дефицита торгового баланса, накопленным итогом с 1980 по 2008 г. (данные по остаткам за 2-й квартал 2008 г.), $ трлн

    Военные кампании в Ираке (начавшиеся в 2003 г.) и Афганистане (2002 г.) угрожают стать для США вторым Вьетнамом. Первые признаки этого уже есть, особенно если судить по величине экономических последствий и затрат. Так, война во Вьетнаме (1964–1972 гг.) обошлась США в 12% ВВП. Думается, не нужно объяснять, во что может вылиться хотя бы приближение расходов на войну с терроризмом для США и мировой экономики в целом к отметке 12% ВВП (порядка $1,7 трлн в ценах 2009 г.). Это усилит негативное воздействие на дефицит государственного бюджета и государственный долг.

    Сейчас Казначейство США вынуждено ежеквартально привлекать рекордные суммы займов. Однако эти привлечения имеют свои разумные границы и не могут продолжаться бесконечно. Внимательно следите за данными из Казначейства о размещениях ценных бумаг. Как только у американцев возникнут проблемы с продажей очередных траншей государственных облигаций, они будут вынуждены начать подъем процентных ставок. Так как Великобритания и США находятся в одном бизнес-цикле, а поведение Банка Англии обычно согласовывается с действиями ФРС, то полезными будут также сведения об английских госдолгах из Лондона.

    Я не буду здесь долго расписывать все события, происходящие в чрезвычайно перекредитованной экономике США. В заключение этого раздела отмечу лишь то, что в 2009 г., исходя из расчета на одного американца, совокупный долг Америки находится на историческом максимуме, а экономическая эффективность заемного капитала (отдача на заемный капитал) — на историческом минимуме. Таким образом, текущий размер заемного капитала может давать прибыль только при крайне низких процентных ставках. Любой их рост должен вызвать неизбежное и вынужденное сокращение массы кредитов, что начнет сворачивать всю экономику, рост которой во многом поддерживался именно за счет кредитов (инвестиции в кредит, потребление в кредит, похоже, уже и дети заложены в кредит).

    В качестве небольшой иллюстрации к происходящему приведу на следующем рисунке (рис. 2.66) цифры о количестве персональных банкротств и банкротств компаний, статистику о которых собирает Административное управление судов США (http://www.uscourts.gov).

    Источник: http://www.bankruptcydata.com/researchcenter2.htm

    Рисунок 2.66. Корпоративные и персональные банкротства в США (с оценкой и прогнозом на 2008–2009 гг.)

    В 2005 финансовом году совокупное количество личных банкротств американцев выросло до рекордного годового показателя и превысило 2 млн. Денежное изобилие 2006 г. привело к тому, что количество банкротств юридических лиц резко снизилось по сравнению даже с 1980 г. Однако это было временное улучшение, вызванное исключительно мягкой монетарной политикой ФРС. Так что даже независимо от динамики процентных ставок у американцев и американского бизнеса будут проблемы, а рост процентных ставок их только усилит.

    Увеличение числа персональных банкротств обусловлено ростом потребительского долга, который, как мы уже видели, резко вырос во время экономического бума последних десятилетий. Однако экономический спад и рост безработицы ухудшили платежеспособность населения США, что вынуждает их объявлять себя банкротами.

    На корпоративном фронте два крупнейших за всю историю Америки банкротства — финансовых компаний Lehman Brothers и Washington Mutual — пришлись на 2008 г. В совокупности они «стоили» более 7% ВВП США, и по сравнению с ними нашумевшие банкротства компаний Enron и Worldcom, случившиеся ранее, оказались детским лепетом (табл. 2.6).

    Главные причины банкротств этой «великолепной четверки» — жадность топ-менеджеров, человеческая глупость, дерегуляция и бесконтрольность рынков. Все вместе это стимулировало руководство американских компаний к откровенному мошенничеству и некорректному поведению по отношению к своим бизнес-партнерам и акционерам. Аудиторские компании и рейтинговые агентства, призванные контролировать топ-менеджмент, сами оказались втянутыми в скандалы и прикрывали нечестных руководителей. Этических проблем в бизнес-сообществе Америки накопилось так много, что о них сегодня не знает только ленивый. США, ранее так кичившиеся своими высокими стандартами ведения бизнеса, как оказалось, далеко не «голубки». И по умению «кинуть» американцы дадут солидную фору кому бы то ни было.

    Таблица 2.6. Десятка крупнейших корпоративных банкротств в США начиная с 1980 г. (относительно ВВП США)

    Источник: http://www.bankruptcydata.com/Research/Largest_Overall_All-Time.pdf

    Способны ли США возвращать и обслуживать долги, погашать тело кредита и выплачивать проценты? Этот вопрос в последнее время задают себе многие экономисты и инвесторы, и от ответа на него зависит будущее мировой финансовой системы в целом и американского доллара в частности.

    Я специально уже говорил о том, что раньше США не раз решали свои финансовые проблемы за счет либо приостановки обслуживания долга (дефолт южных штатов в 1838 г.) либо за счет девальвации доллара (1933 и 1971 гг.).

    Теперь рассмотрим все по порядку и оценим, действительно ли у США есть или могут быть проблемы по обслуживанию своего долга и, как следствие этой проблемы, существует ли высокий риск изменения условий его обслуживания (например, приостановка погашения и выплаты процентов) и девальвации доллара.

    Государственный долг

    Объем государственного долга США вырос с 30% ВВП (1981 г.) до 70% (2009 г.). Это далеко не критическая отметка, тем более если учесть, что американский доллар, в котором номинирован долг, является мировой резервной валютой. Последнее означает, что у Казначейства США всегда есть шанс, даже в случае возникновения проблем с обслуживанием государственного долга, избежать дефолта, просто запустив «схему» с ФРС и напечатав доллары. Например, в 2008 г. подобное и происходило:

    — ФРС существенно увеличила денежную массу;

    — отдельные центробанки (в первую очередь Китай и дружественная США Великобритания) купили эту валюту путем проведения валютных интервенций;

    — а затем вложили их в государственные облигации Казначейства США.

    Круг замкнулся, все счастливы и довольны, а долговая пирамида продолжает строиться. Но таково положение дел лишь на первый взгляд.

    В 1946 г. государственный долг США вообще достигал 120% ВВП, но это не породило серьезных проблем для бюджета (рис. 2.67). Хотя следует отметить, что в период Второй мировой войны, когда объем государственного долга подскочил с 40 до 120%, уровень процентных ставок был ниже, чем сейчас. В связи с этим стоит вспомнить, что процентные платежи по государственному долгу относительно ВВП достигали пика в середине 80-х гг. прошлого столетия, а не в 1946 г.

    Источники: http://www.publicdebt.treas.gov, расчеты автора

    Рисунок 2.67. Отношение государственного долга к ВВП, на конец финансового года

    Кстати, в сентябре 2008 г. государственный долг США превысил $10 трлн.

    Американское Казначейство вынуждено значительно увеличивать объемы заимствования, словно наркоман, жаждущий очередной дозы. И только почти нулевые процентные ставки по краткосрочным векселям дали бюджету США слабую передышку на рубеже 2008–2009 гг. Однако главной проблемой будущего неизбежно станет не столько собственно масса долга, сколько стоимость его обслуживания.

    США финансируют свое экономическое процветание и могущество за счет построения крупнейшей в мире кредитной пирамиды. Но эта модель, как и любая финансовая пирамида, ведет к краху. И сейчас перед американцами стоит дилемма: либо допустить ее резкий обвал по образцу Великой депрессии 1929–1933 гг. (падение суммарной долговой нагрузки на экономику с 300% в 1932 г. до 150% в 1972-м), либо заместить исчезновение триллионов виртуальных долларов (выпущенных под предлогом секьюритизации будущих денежных потоков, которые так и не наступили, — кредиты-то раздавались кому попало) реальными долларами. Под последними сегодня понимаются не золотые монеты и бумажные банкноты, а эмиссия безналичных долларов ФРС США под разнообразные обязательства государства.

    Судя по событиям 2008 г., американцы выбрали второй вариант. Иначе говоря, они в очередной раз попытались отсрочить неизбежное (как, например в 2002 и 2006 гг.) и предотвратить крах кредитной пирамиды. Для этого был выбран был единственно возможный вариант — замена частных долгов, в первую очередь банковских, государственными. В реальности же виртуальные доллары замещались реальными, «обеспеченными активами» частного финансового сектора. Именно поэтому многомиллиардные программы — так называемые план Полсона и план Обамы, которые назвали историческими, направлены на спасение финансового сектора, а не предприятий и физлиц.

    Государственный долг, как правило, быстро вырастал во время войны, а затем сокращался или стабилизировался, что приводило к реализации следующей цепочки событий:

    война — рост государственных расходов — рост государственного долга — прекращение войны — уменьшение государственных расходов и/или увеличение государственных доходов — стабилизация или сокращение государственного долга.

    Так было в период войны за независимость США 1813–1816 гг., Гражданской войны 1858–1865 гг., Первой мировой войны 1914–1919 гг., Второй мировой войны 1939–1945 гг., а также во время апогея холодной войны 1981–1991 гг.

    Вьетнамская военная кампания 1964–1973 гг., хотя и была затяжной и кровопролитной и фактически привела к отказу США от конвертируемости доллара в золото, в значительной степени финансировалась за счет традиционных доходов государственного бюджета и не привела к существенному приросту государственного долга.

    Однако в 2002 г., после трагических событий 11 сентября 2001 г., американцы начали войну с терроризмом, которая традиционно финансируется за счет увеличения и самого государственного долга, и даже ускорения его прироста (рис. 2.68).

    Можно заметить, что после Войны за независимость государственный долг сократился почти на 100%, после Гражданской войны — на 44%, после Первой мировой — на 39%, а после Второй мировой остался на том же уровне.

    После окончания холодной войны в начале 1990-х гг. сокращения объема государственного долга не произошло, даже несмотря на профицит бюджета и программу по выкупу самых долгосрочных 30-летних облигаций, принятую администрацией президента Билла Клинтона.

    Это еще один негативный сигнал, который указывает на отсутствие возможностей Казначейства США сократить объем государственного долга.

    Источник: http://www.publicdebt.treas.gov

    Рисунок 2.68. Динамика государственного долга США (логарифмическая шкала), доллары США

    Я бы даже сказал — на невозможность его сократить стандартными «нехирургическими» мерами. Одна из причин этого кроется в том простом факте, что Америка в последние десятилетия постоянно ведет войны. Например, невидимую войну за поддержание высокого уровня жизни.

    Вспомним еще раз, что за свою историю США де-факто (хотя не де-юре) объявляли дефолты четыре раза.

    В 1838 году произошел дефолт муниципальных облигаций восьми южных штатов плюс не имевшей тогда статуса штата Флориды. Основными держателями этих облигаций были англичане.

    В 1893–1995 гг. собственно дефолта удалось избежать только благодаря экстренной продаже гособлигаций в Великобритании с гигантскими даже по тем временам комиссионными (более 9%).

    В 1933 г. произошел отказ от обязательств обмена долларов на золото. Всех граждан США обязали под страхом уголовной ответственности сдать золотые монеты и слитки государству, а в обращение были введены временные деньги (сертификаты). Одновременно прошла почти 70%-ная девальвация доллара (курс обмена доллара на золото был увеличен с $20,67 за тройскую унцию до $35). Сумма потерь держателей долларов оценивалась в 1933 г. в $60 млрд (почти $2 трлн в ценах января 2009 г.), или 60 000 т золота.

    В 1971 г. произошел односторонний отказ от обмена обращающихся за рубежом безналичных долларов на золото, что привело к появлению современного валютного рынка с плавающими курсами.

    История показывает, что долг быстро вырастал в период ведения войн, а затем или уменьшался, или стабилизировался. По окончании холодной войны сокращения госдолга не произошло, даже несмотря на профицит бюджета. И хотя темпы роста госдолга сократились, номинальные его размеры продолжили бить рекорды.

    Итак, США все в большей степени не в состоянии избавиться от долга. По крайней мере до тех пор, пока воют. А так как в XX столетии Америка почти беспрестанно ведет войны, то это и стало причиной построения беспрецедентной долговой пирамиды. Пирамида госдолга и мегадефицита торгового баланса США начала строиться в 1981 г. вместе с принятием Закона о налоге на экономическое восстановление. Этот закон был призван увеличить сбережения и инвестиции, чтобы поддержать экономический рост страны. Кроме того, наверняка за ним стояло подспудное желание нового президента США Рональда Рейгана разрушить «империю зла» — Советский Союз.

    Кредитные проблемы открывают перед американским долларом сложные перспективы. С одной стороны, он недооценен против валют большинства европейских развитых стран, а с другой стороны — традиционно переоценен против валют развивающихся государств.

    Кроме того, огромный быстрорастущий бюджетный дефицит США, стабильно негативный дефицит торгового баланса и необходимость рефинансировать гигантский госдолг вряд ли пройдут незамеченными для мировых финансовых рынков — значит, доллар имеет еще больше причин для обвала даже против валюты европейских стран.

    Начнем с госдолга. По состоянию на январь 2009 г. американское Казначейство задолжало по своим обязательствам более $10 трлн. Из них $3,1 трлн находятся в руках иностранцев ($2,0 — у госбанков и $1,1 — у частных инвесторов, всего 29% госдолга, или 49% рыночной части госдолга). В основном этот долг краткосрочный — со сроком погашения до двух лет. Более половины нерезидентской части долга принадлежит всего трем странам — Китаю (26%), Японии (19%) и Велико- британии (11%).

    Быстрый рост госдолга из расчета на душу населения начался в сентябре 1982 г. (рис. 2.69). Напомню, что в начале 80-х гг. прошлого столетия в результате рейганомики возобновилась тенденция к увеличению социального расслоения, достигшая апогея в 2008 г. Это еще раз подтверждает произошедшие на государственном уровне изменения — приоритет был отдан крупным корпорациям и богатым, для которых были созданы условия наибольшего благоприятствования, в том числе в налоговой сфере. А для поддержания адекватного уровня жизни простым американцам вместо повышения заработных плат предложили кредиты, за которые сегодня расплачивается весь мир. Ведь ни одна долговая петля не может затягиваться вечно. Рано или поздно шея хрустнет, и оба — и должник и кредитор останутся ни с чем. Первый распрощается с жизнью, а второй — с должниками и долгами.

    Источники: http://www.publicdebt.treas.gov, расчеты автора

    Рисунок 2.69. Динамика госдолга из расчета на жителя США

    Отдельно в качестве долга стоит упомянуть о $0,5 трлн наличных долларов, находящихся в обращении за пределами США (почти 60% от $0,9 трлн всей наличности по состоянию на февраль 2009 г., хотя, по другим данным, этих долларов за границей находится «лишь» треть). Думаю, американцы не обрадуются, если увидят в своей стране вдобавок к $1,6 трлн наличной денежной массы М1 еще и эти $0,5 трлн

    Всего иностранцам на территории США принадлежит активов на $16,5 трлн (в основном в инструментах денежного рынка и облигациях), а американцам за рубежом — $8,4 трлн (в основном в акциях и корпоративных долях). Из этих цифр понятно, что иностранные инвесторы в США чувствительны к уровням процентных ставок, а также к надежности долговых ценных бумаг США.

    Стоимость обслуживания государственного долга

    По итогам 2008 финансового года из федерального бюджета США на выплату процентов по государственному долгу было направлено $451 млрд, в том числе по рыночной части долга — $244 млрд (рис. 2.70). На данный момент это стало историческим максимумом. В следующие несколько месяцев стоимость обслуживания госдолга сокращалась, что объяснялось снижением процентных ставок. Однако огромный дефицит федерального бюджета и, следовательно, растущий госдолг вряд ли надолго затянут обновление исторического максимума процентных расходов.

    Источники: U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, расчеты автора

    Рисунок 2.70. Динамика процентных расходов по обслуживанию госдолга США на фоне общего размера госдолга

    На приведенных ниже рисунках (рис. 2.71) хорошо видна корреляция между динамикой процентной ставки Fed Fund Rate и процентными платежами по государственному долгу, рассчитанному в процентах от рыночной (публичной) части государственного долга. Так, чем выше была процентная ставка ФРС, тем дороже обходилось обслуживание госдолга, и наоборот, снижение процентной ставки ФРС сопровождалось сокращением стоимости обслуживания.

    И только три раза за последние почти 50 лет стоимость обслуживания государственного долга США оказывалась ниже ставки ФРС — в течение 1955–1961 гг., в 1992–1994 гг. и в 2002–2004 гг. Все три раза это заканчивалось ростом ставки ФРС.

    Источники: http://www.publicdebt.treas.gov, http://www.federalreserve.gov/releases/h15/data/m/fedfund.txt, расчеты автора

    Рисунок 2.71. Корреляция между процентными платежами по государственному долгу США (в процентах к публичному государственному долгу) и процентной ставкой ФРС

    Каждый процент увеличения стоимости обслуживания государственного долга ведет к дополнительной нагрузке на бюджет более чем на $100 млрд, исходя из суммы долга в $10 трлн. Таким образом, если процентная ставка вырастет до 6%, то процентные выплаты по государственному долгу превысят $700 млрд с тенденцией к росту пропорционально увеличению суммы госдолга. Весьма неприятная новость для федерального бюджета. Здесь следует обратить ваше внимание на тот факт, что с 1946 г. бюджетный дефицит практически полностью формируется за счет процентных выплат по государственному долгу. Исключением были только очень редкие случаи, например, в 2003–2004 гг., когда американские власти финансировали за счет государственных расходов и наращивания таким образом дефицита бюджета какие-то очень важные идеи. Отсюда можно сделать вывод, что если бы не было процентных выплат по государственному долгу, то во многом не было бы и дефицита бюджета. Однако долг есть, и весьма значительный, так что и платить по нему приходится.

    Я лично не вижу других вариантов выхода из этой долговой спирали, кроме как обесценить доллар длительным периодом высочайшей инфляции. А там и амеро в качестве замены американского доллара можно будет ввести.

    Как видно из рисунка 2.72, несмотря на рекордные суммы процентных расходов, реальный их размер все еще далек от уровня 1996 г. — это был характерный пример инфляционного обесценивания долга.

    Источники: U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, расчеты автора

    Рисунок 2.72. Стоимость обслуживания публичного государственного долга США (процентные выплаты по долгу из государственного бюджета), млн долл. в ценах 2008 г.

    Относительно бюджетных доходов и расходов процентные выплаты по государственному долгу в начале нового тысячелетия вернулись на уровень 1950–1970-х гг. И все еще составляли весьма низкие 8–9%. Относительно ВВП процентные выплаты упали до среднего уровня в 1,5%.

    История хорошо иллюстрирует возможное развитие событий вследствие инфляционного всплеска и соответствующего роста процентных ставок (рис. 2.73). С этой точки зрения американцам очень невыгодно наращивать стоимость обслуживания госдолга и повышать процентные ставки. Однако есть ли у них другой выход, чтобы разорвать самораскручивающуюся спираль ускоряющегося роста государственного долга?

    Бюджетной идиллии у США уже нет. Даже при условии сохранения процентных ставок на низком уровне дефицита избежать нереально. Но насколько долго вообще можно удерживать низкую стоимость обслуживания госдолга? Например, это возможно, если американская экономика повторит японский путь — продолжительная дефляция, учетная ставка возле нуля и продолжающийся уже больше десяти лет экономический застой. Это плохой сценарий для экономики, дефляционный, хотя и возможный.

    Источник: http://www.publicdebt.treas.gov, расчеты автора

    Рисунок 2.73. Процентные выплаты по публичному государственному долгу США, в процентах к ВВП, к государственному долгу, а также к доходам и расходам федерального бюджета

    Впрочем, для этого у американцев нет главного — японцев, традиционно предпочитающих делать значительные сбережения и таким образом формирующих значительное предложение денег для поддержания низких процентных ставок.

    Поэтому я скорее склоняюсь ко второму сценарию — инфляционный шок и последующий рост процентных ставок. Это тоже нежелательно для США, но из двух зол выбирают меньшее.

    В любом случае процентные выплаты по государственному долгу существенно не сократятся, ведь не может же он быть вообще бесплатным.

    Федеральный бюджет

    Причиной стремительного увеличения государственного долга США является ускоренный рост расходов федерального бюджета, начавшийся после 11 сентября 2001 г. в ходе объявленной войны с терроризмом. Только по прямой статье «Global War on Terror» в бюджете США на 2008 г. было выделено $192,5 млрд по сравнению с $173,6 млрд в 2007 финансовом году (рис. 2.74). Для справки: это составляет 60% от корпоративного налога на прибыль, запланированного для поступления в 2008 г., и 6,5% от совокупных расходов федерального бюджета. И все бы ничего, но доходы бюджета снижались даже в номинальном выражении, а относительно ВВП — уже с мая 2007 г.

    Американцам еще очень долго предстоит разгребать завалы, оставленные бушеномикой.

    Источник: http://www.fms.treas.gov/mts/index.html

    Рисунок 2.74. Доходы и расходы федерального бюджета США

    В связи с растущей безработицей и экономическим спадом невозможно верить в оптимизм Казначейства США, ожидавшего роста налоговых поступлений в 2009 г. (рис. 2.75). Например, в бюджет-2009 первоначально закладывался дефицит федерального бюджета в размере $482 млрд, или 3,3% ВВП. Однако год едва начался, а дефицит бюджета уже в два раза превысил эти цифры, достигнув $1 трлн и 7% ВВП. Так что в реальности дефицит госбюджета США в 2009 г. может даже достичь $1,5 трлн, то есть в три раза превысить первоначальные планы Казначейства. Ошибочка вышла, однако.

    Рост дефицита бюджета вынуждает Казначейство США быть все более агрессивным в отношении продаж долговых ценных бумаг. Так, в 2009 г. первичное предложение этих бумаг может поставить новый исторический рекорд и превысить $3,5 трлн ($2 трлн рефинансирования старых долгов

    Источник: http://www.fms.treas.gov/mts/index.html

    Рисунок 2.75. Дефицит федерального бюджета США

    плюс $1,5 трлн — на финансирование дефицита госбюджета). Проблема в том, что у инвесторов просто нет таких денег. Даже если инвесторы, в том числе нерезиденты, согласятся рефинансировать старый долг, а также направят на покупку новых долговых обязательств процентные доходы от старых долгов в сумме $0,5 трлн, то все равно останется найти еще $1 трлн. Уменьшение дефицита торгового баланса вследствие падения потребительской активности американцев и снижения цен на нефть сломало традиционную схему финансирования дефицита госбюджета за счет дефицита торгового баланса. Так, по предварительным оценкам, ожидалось, что в 2009 г. дефицит торгового баланса составит $650 млн, что явно недостаточно для искомого $1 трлн. Разница, скорее всего, будет покрыта дополнительной эмиссией долларов.

    В любом случае, чтобы заинтересовать инвесторов, особенно иностранных, нужно будет предоставить им гарантии стабильности курса доллара или роста процентных ставок.

    Итак, главной причиной новых проблем с государственным долгом США стал бюджет. После четырех лет (1998–2001 гг.) идиллии, когда бюджет США сводился с профицитом, начиная с 2002 финансового года (заканчивается 30 сентября) он снова стал дефицитным (рис. 2.76). Причиной профицита был биржевой бум, который привел к росту поступлений по статье подоходного налога. Но это был ситуативный рост, по сути, случайный. Только американские власти не знали об этом, в том числе «гуру» Алан Гринспен, бывший в то время главой ФРС. И когда в январе 2001 г. к власти пришла администрация нового президента США Дж. Буша-младшего, они начали реализовывать программу снижения налоговой нагрузки на экономику страны, понадеявшись на хорошую наполняемость доходной части бюджета.

    Однако уже по итогам 2003 г. дефицит достиг уровней $370–385 млрд (в ценах 2003 г.), наблюдавшихся в период апогея холодной войны 1983–1992 гг. В дальнейшем даже эти рекорды были значительно превышены. Относительно ВВП дефицит бюджета в 2009 г. обновил послевоенный 64-летний максимум (в 1946 г. он составлял 7,2%).

    Источники: U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, расчеты автора

    Рисунок 2.76. Дефицит федерального бюджета США, в процентах к ВВП и в ценах 2008 г.

    Доходы бюджета начиная с 1944 г. находились в коридоре между 16% и 20% ВВП (среднее значение за послевоенные годы — 17,3%), а расходы, за исключением всплеска в период Второй мировой войны, — между 16% и 23% ВВП (среднее значение — 19%). Таким образом, среднее историческое значение дефицита государственного бюджета США составляет около 1,6%.

    Налоговая реформа президента США Буша-младшего, начавшаяся в 2002 г., привела к снижению доходов государственного бюджета относительно ВВП до 43-летнего минимума. Расходы же остались на среднем историческом уровне (рис. 2.77). Бюджетная ситуация в США начала стремительно ухудшаться начиная с 2002 г. Это породило последующий широкомасштабный финансовый кризис и долларовую эмиссию.

    Источники: U.S. Government, Federal Reserve, Board of Governors, расчеты автора

    Рисунок 2.77. Доходы и расходы федерального бюджета США, в процентах к ВВП

    Попытка ФРС США включить печатный станок приведет к новому витку инфляции и обесценения доллара — евродоллар, может быть, даже достигнет 2,0 при одновременном взлете цен на сырье, золото, недвижимость и прочие реальные активы. Вот только задачу привлечения инвесторов-нерезидентов решить таким путем вряд ли удастся. И кто тогда будет покупать долларовые гособлигации с отрицательной реальной доходностью (а инфляция неизбежно сделает очередной скачок вслед за сырьевыми ценами) и с перспективой получить вдобавок отрицательную валютную доходность в евро, японской иене и других национальных валютах?

    Сейчас среди таких желающих могут оказаться только центробанки, например, Китая и Японии, с которыми проведут соответствующую «разъяснительную работу». Хотя уменьшение военного могущества США, на котором в том числе базируется статус доллара как мировой резервной валюты, — не лучшее подспорье для таких «уговоров».

    В целях сохранения инвестиционной привлекательности долгового рынка для инвесторов-нерезидентов американцы должны будут либо предложить более высокие процентные ставки, либо устроить в Евразии серьезный военный конфликт. В противном случае, как показывают «тики» трансграничных потоков иностранных капиталов (http://www.treas.gov/tic), мы можем стать свидетелями не только отсутствия притока денег частных инвесторов-нерезидентов в США, но даже их оттока, что уже происходило в 2007–2008 гг. Если к этой волне «исхода» присоединятся и госбанки, традиционно формирующие свои валютные резервы за счет покупок американских гособлигаций, вот тогда доллару действительно не поздоровится.

    Причиной кризиса ликвидности 2007–2008 гг. на финансовых рынках США стал рекордный отток долларов из этой страны (наряду с дефицитом торгового баланса), не покрытый притоком инвестиционных капиталов. Хуже, чем в это время, дела с иностранными инвестициями у США не обстояли с 1970-х гг., когда американцы были вынуждены отменить конвертируемость доллара в золото (рис. 2.78). И хотя во втором полугодии 2008 г. инвестиционные потоки развернулись в пользу США, что вызвало резкое укрепление доллара, это было только реакцией на страх, поскольку многие инвесторы расценили доллар и американскую экономику как «тихую гавань» в период первого глобального экономического кризиса.

    К сожалению для быков по доллару, ситуация с этой валютой действительно очень сложная, так как США мало обеспечивать баланс притока/оттока иностранных капиталов — для удержания нулевого баланса им нужен только приток валюты из-за рубежа в сумме не менее $0,6 трлн (для покрытия дефицита торгового баланса).

    Без войны в Евразии, или роста процентных ставок по долларам, или возобновления бычьего тренда рынка акций привлечь капиталы в США для покрытия отрицательного сальдо торгового баланса и дефицита госбюджета нереально. Можно, правда, заманить инвесторов тенденцией укрепления доллара. Но сам по себе (например, без войны) спрос на доллар, а вместе с ним и тенденция его укрепления родиться не смогут. С одной стороны, ограничение предложения долларов как раз и означает рост процентных ставок. С другой стороны, это остановит экономическое восстановление страны. Разве что американцам удастся поднимать процентные ставки достаточно медленно, для того чтобы обеспечить тенденцию укрепления доллара без значительного ущерба для экономики. Но пока такой сценарий развития событий — из области фантастики.

    Источники: http://www.publicdebt.treas.gov, http://www.treas.gov/tic/npr_history.csv

    Рисунок 2.78. Динамика иностранных инвестиций в США на фоне дефицита торгового баланса и дефицита госбюджета

    В 1982–1983 гг., когда дефицит госбюджета США впервые превысил $100 млрд и для его покрытия потребовалось размеcтить многомиллиардные выпуски гособлигаций, доллар начал стремительное укрепление вплоть до известного события в отеле «Плаза» в 1985 г., описанного Джорджем Соросом в своей первой книге «Алхимия финансов». Доллар дорожал вопреки падению процентных ставок с рекордных 20% вследствие еще более быстрого и опережающего снижения уровня инфляции. Реальные процентные ставки в США в те годы были очень высокими, что и обеспечило высокий спрос на долларовые облигации.

    Для прогнозирования будущего очень важно понимать, что рост доллара после инфляционного скачка в США наверняка будет возможен только вслед за обузданием инфляции. На рубеже 2008–2009 гг. дефляция привела к сохранению реальной доходности американских госбумаг, несмотря на ее резкое снижение. Однако неизбежный в будущем рост инфляции обеспечит спрос на долларовые активы в результате либо повышения процентных ставок, либо сильного евразийского военного конфликта. В противном случае дефицит госбюджета покрыть не удастся, и станет явной угроза дефолта Казначейства США, за которым последует паническое бегство из доллара. Иными словами, остается три варианта спасения американской экономики — эмиссия, рост процентных ставок или военный конфликт.

    Если же ни один вариант спасения не пройдет, тогда, в крайнем случае, в действие может вступить план введения в обращение «нового доллара». И здесь на память сразу приходит проект 2005 г. «Амеро» Североамериканского союза трех стран (NAU) — США, Канады и Мексики (http://en.wikipedia.org/wiki/North_American_currency_union). Если речь идет только о наличных долларах (порядка $900 млрд), то ради этого американцы на амеро не пойдут. Поэтому в качестве условий его введения могут выступать изменения условий погашения совокупного госдолга (всего $10 трлн и почти $3 трлн у нерезидентов) новой денежной безналичной единицей по выгодному для США курсу.

    Итак, когда американскую финансовую власть припекает и она осознает свою неспособность оплачивать по долгам, то вполне обычными становятся экстраординарные меры вплоть до отказа от первоначально взятых на себя обязательств. Последние два дефолта происходили в форме отмены обмена доллара на золото по фиксированному курсу. Сейчас доллар ни к чему не привязан, а золото является обычным товаром, поэтому речь может идти разве что о реструктуризации долга или введении в обращение новой денежной единицы. И то лишь в случае отказа иностранных инвесторов от приобретения ценных бумаг Казначейства США. Следите за аукционами по их размещению (http://www.treasurydirect.gov/instit/annceresult/press/press_secannpr.htm), потому что появление проблем с размещениями новых выпусков могут вызвать на мировых финансовых рынках новую бурю, по сравнению с которой события 2008 г. будут выглядеть легкими волнениями.

    Главная причина кризиса капитализма — растущий социальный разрыв

    Главный урок последних 75 лет, прошедших после окончания Великой депрессии 1929–1933 гг., мало чем отличается от предыдущего. Тот же гигантский, стремительно растущий разрыв между доходами самых богатых и обычных людей (рис. 2.79 и 2.80) спровоцировал потребление последними в кредит и привел к вполне ожидаемому дефолту личных финансов простых американцев. Кредитная пирамида не может выстоять под напором все усиливающейся разницы между доходами обычных людей и растущей долговой нагрузкой, и сейчас мы видим обрушение этой пирамиды, которое грозит подорвать не только экономические, но и политические основы государства. Если помните, то приход нацистов к власти в Германии произошел как раз на волне экономического кризиса. Гитлер «взял» рейхстаг, вооружившись лозунгами о предоставлении рабочих мест всем желающим. Как и в те далекие времена, сейчас государство немедленно реагирует на нависшую над ним угрозу ужесточением контроля над рыночными институтами.

    Источник: http://robertvienneau.blogspot.com/2006/07/reversal-of-great-compression-in.html

    Рисунок 2.79. Удельный вес в доходах населения страны 0,1% богатейших людей (индикатор расслоения общества) в англоязычных странах

    Но уменьшится ли разрыв между сверхбогатыми и простыми людьми в результате агрессивного вмешательства государства в экономическую действительность? Можно с уверенность заявить: нет. Ведь государство и чиновники — суть одна масса, и чиновник в гораздо большей степени отражает интересы сверхбогатых, нежели простых людей. Демократия давно стала продуктом потребительского маркетинга

    В предыдущий раз, после Великой депрессии, уменьшить этот разрыв до более социально объяснимых цифр удалось только «благодаря» Второй мировой войне. Но я уверен, что мы не захотим получить социальную справедливость такой ценой. Выйдет дешевле, если весь мир «сбросится» и поможет американцам выстоять. А может быть, колесо истории невозможно остановить, оно прокрутится дальше, и мы неизбежно получим Третью мировую?

    Пусть этот вопрос будет риторическим, а мы перейдем к более прозаичным вещам — попытаемся оценить перспективы доллара, американского рынка жилой недвижимости, а также мировых фондовых и товарных рынков.

    Растущая разница между заработной платой и потребительскими ценами тормозит потребление. Снижение прибыльности розничной торговли и других видов конечного звена в цепочке экономической деятельности приводит к падению спроса на инвестиционные товары, а затем и на сырье.

    Опережающий рост личных доходов или кредитования конечного потребления физических лиц в первую очередь приводит к повышению прибыльности розничной торговли, а также производителей конечных товаров и услуг. Затем очередь доходит до производителей промышленного оборудования, и в конце концов наступает черед сырьевых товаров. В свою очередь, рост стоимости сырья приводит к увеличению себестоимости всех товаров — и промышленных, и потребительских, и появляется тенденция опережающего роста цен над личными доходами. У людей возникает нехватка денег для личного потребления, «пищевая цепочка» сворачивает экономику, и цены начинают снижаться.

    Источник: http://robertvienneau.blogspot.com/2006/07/reversal-of-great-compression-in.html

    Рисунок 2.80. Удельный вес в доходах населения США 0,1% богатейших американцев

    Главная причина краха ипотечных кредитов категории subprime — опять же выросшая до неприличия разница между доходами сверхбогатых и простых людей. «Средняя температура по больнице» вроде бы выглядит нормально — доходы и активы американцев растут. Однако у простых людей денег все меньше и меньше для оплаты не то что кредитов, но и текущих счетов. Ситуация ухудшилась вследствие скачка инфляции. Нет, не того индекса инфляции, который мы видим в заголовках новостей о США, а инфляции товаров для простых людей (продуктов питания, бензина и т.д.), составляющих основу их потребительской корзины.

    Когда говорят, что главной причиной Великой депрессии стал кризис перепроизводства, это верно лишь отчасти. Например, если в самый разгар Депрессии на свалку выливали молоко, выбрасывали яблоки и другие продукты питания, это не означало, что данных продуктов производилось очень много. Просто у людей не было денег для оплаты произведенного. Иными словами, это был кризис неплатежеспособного спроса. Согласитесь, когда люди голодают, это не означает, что в мире производят слишком много пшеницы.

    Например, в 2009 г., во время жесточайшего кризиса в секторе недвижимости в России и на Украине, девелоперы заморозили огромное количество объектов жилищного строительства. Но произошло это, конечно же, не по причине перепроизводства квадратных метров, а из-за отсутствия денег у населения для оплаты даже построенного жилья. Пока этот недостающий спрос покрывался за счет банковских ипотечных кредитов, ситуация ни у кого не вызывала подозрений. Все было хорошо. Но как только иссяк кредитный источник, строители заговорили о кризисе перепроизводства. Это полная ерунда. Дайте людям достойное вознаграждение за их труд, и вы увидите соответствующий реальный спрос.

    Однако если начнется рост заработных плат, то это больно ударит по корпоративным прибылям акционерных компаний и затормозит рост котировок акций. Но в ближайшем будущем рост зарплат американцам не грозит, ведь в период высокой безработицы речь в лучшем случае может идти о сохранении своего рабочего места, а не о прибавке к жалованию. А значит, сократить разницу между богатыми и бедными можно только в результате падения стоимости активов, составляющих основу экономического процветания богатых, то есть вследствие инвестиционной дефляции.

    Например, из-за падения котировок акций доля доходов богатейших 5% американцев снизилась в 2002–2003 гг. с 22,4% до 21,4% (http://www.census.gov/hhes/www/income/histinc/h02ar.html). Плохие времена, наступившие для финансовых рынков, немного сглаживают социальные различия. А по своим масштабам Великая депрессия — не чета кризису 2008–2009 гг.

    За счет чего рефинансируется долг США?

    Когда долговая пирамида достигает гигантских размеров, все острее встает вопрос о том, кто будет покупателем следующей порции долговых обязательств. Здесь важно вести наблюдение за двумя очередями — на взнос денег и на их снятие. И пока очередь на внесение денег в строительство долговой пирамиды превышает очередь на их снятие, все хорошо. Однако, как только первая иссякает, а вторая не уменьшается, наступает кризис ликвидности, который затем перерастает в панику. По такому сценарию росли и рушились все долговые пирамиды — от голландской «тюльпаномании» до российской МММ.

    В связи с этим мы попытаемся найти источник появления первой очереди — на покупку долговых обязательств Казначейства США. При этом отдельно рассмотрим внутренние и внешние источники.

    Внутренние источники — в первую очередь пенсионные сбережения населения. Темп роста этого источника в последнее время сократился, что объясняется как ростом безработицы, так и демографической ситуацией: эффект так называемого беби-бума подходит к концу.

    Поколение беби-бумеров (Baby boomers), то есть людей, появившихся на свет в «золотые» годы после Второй мировой войны, в период с 1946 по 1965 г., когда был отмечен бум рождаемости, составляет всего лишь немногим больше 76 млн чел., без учета иммигрантов (рис. 2.81).

    Источник: US Census

    Рисунок 2.81. Динамика структуры населения США

    В 2005 г. доля трудоспособного населения США (в возрасте от 20 до 60 лет) достигла максимума — 55,5%. По оценкам американского Бюро переписи населения, с этого момента начнется долгосрочная тенденция ее снижения вплоть до достижения локального минимума в 2032 г. (48,6%).

    Доля пенсионеров в США (начиная с 60 лет для женщин и с 65 лет для мужчин) увеличивается уже с 2002 г. Ускорение ее роста произошло с 2007 г., когда на пенсию стало выходить первое поколение беби-бумеров (рис. 2.82).

    Источник: http://www.census.gov/cgi-bin/ipc/idbagg

    Рисунок 2.82. Динамика демографической структуры населения США

    Одновременно с увеличением доли пенсионеров сейчас мы наблюдаем рост удельного веса людей, чей возраст превышает 59 лет. Эта категория населения имеет право воспользоваться налоговыми льготами по пенсионным программам IRA, подробнее о которых мы расскажем ниже.

    Приток иммигрантов при высоком уровне безработицы (на начало 2004 г. — около 6% трудоспособного населения страны) и республиканской партии у власти не сможет компенсировать сокращение притока длинных пенсионных денег.

    Внешних источников привлекают доллар в качестве мировой резервной валюты и эффективная экономика США. Результатом этого влечения стал значительный рост американского доллара. Так, с 1995 по 2000 г. он вырос против евро на 40% (рис. 2.83).

    Источник: Saxobank

    Рисунок 2.83. Динамика курса EUR/USD с 1992 г. по сентябрь 2009 г.

    Спираль долговой пирамиды США с привлечением внешних источников ее рефинансирования закручивается по следующему сценарию.

    ФРС печатает доллары и стремительно наращивает денежную массу (например, к 2009 г. темпы роста М2 превысили 10% годовых при инфляции 0%).

    Банки выдают кредиты американским компаниям и потребителям.

    Население США и американские компании активно покупают товары, в том числе импортные.

    Экспортеры (в первую очередь азиатские страны) получают доллары.

    Бóльшая часть этих долларов оседает в валютных резервах центробанков.

    Центробанки покупают государственные бумаги Казначейства США, а также ипотечные облигации.

    Ярким подтверждением этой спирали была очень высокая положительная корреляция между валютными интервенциями Банка Японии, одного из крупнейших нетто-держателей валютных резервов в американских долларах, и размещением на первичных аукционах среднесрочных государственных облигаций Казначейства США (от двух до десяти лет — US T-Notes).

    На приведенном ниже рисунке (рис. 2.84) можно увидеть последствия пятиминутной валютной интервенции, проведенной Банком Японии 9 января 2004 г. (с 6.23 до 6.27, время московское). В результате интервенции японская иена потеряла против доллара 1,6 фигуры («фигура» — около 100 пунктов), а курс USD/JPY вырос со 106,60 до 108,20.

    Источник: Saxobank

    Рисунок 2.84. Динамика курса USD/JPY в ходе валютной интервенции, проведенной 9 января 2004 г.; одноминутный график на фоне дневного графика

    По оценкам дилеров, в ходе этой интервенции японский Центробанк купил за иены $5 млрд. Скорее всего, приобретенные доллары пошли на оплату 10-летних облигаций Казначейства США, первичный аукцион по размещению которых состоялся 8 января, а оплата должна была произойти 15 января.

    Практически все значимые валютные интервенции Банка Японии в те годы проводились в преддверии аукционов по размещению этих облигаций. И это вполне оправданно, ведь купленные Банком Японии в ходе интервенции доллары необходимо как можно более выгодно и надежно разместить, и этим требованиям лучше всего удовлетворяют государственные облигации Казначейства США. Более того, наверняка можно даже говорить о согласованной политике двух министерств финансов — США и Японии (Казначейство США является Министерством финансов).

    Отсюда можно сделать вывод: в преддверии аукционов по размещению среднесрочных государственных облигаций Казначейства США можно ожидать валютных интервенций Банка Японии. И наоборот, когда происходят крупные погашения таких облигаций, а также долгосрочных облигаций, можно ожидать усиления японской иены против доллара США (рис. 2.85).

    Источники: Казначейство США, Минфин Японии

    Рисунок 2.85. Валютные интервенции Банка Японии в защиту доллара и первичные аукционы по размещению американских T-Notes в 2003 г.

    Таким образом, при анализе валютной пары USD/JPY с позиций ожиданий валютных интервенций Банка Японии важно знать даты проведения ближайших аукционов по размещению US T-Notes, данные о которых вы можете узнать на интернет-странице Казначейства США: http://www.treas.gov/offices/domestic-finance/debt-management/auctions/auctions.pdf.

    В результате экспоненциального роста долговой пирамиды США мировые валютные резервы за короткий период времени так же стремительно выросли. На начало 2009 г. золотовалютные резервы всех Центробанков составляли около $7 трлн, из них золотом — всего около 30 000 т на сумму примерно $1 трлн (рис. 2.86).

    Источник: http://www.imf.org/external/np/sta/cofer/eng/index.htm

    Рисунок 2.86. Динамика валютных резервов мировых центробанков на фоне накопленного с 1960 г. дефицита торгового баланса США, трлн долл.

    Крупнейшая доля резервов сконцентрирована в долларах и долларовых активах — в первую очередь в госбумагах США (табл. 2.8). Так, по итогам 3-го квартала 2008 г. иностранным центробанкам, то есть за исключением ФРС, принадлежало государственных облигаций правительства США на сумму $1,959 трлн, а ипотечных облигаций правительственных агентств — на сумму $1,089 трлн.

    Таблица 2.8. Крупнейшие золотовалютные резервы по состоянию на начало 2009 г.

    Источники: http://www.imf.org/external/np/sta/ir/8802.pdf, http://www.reserveasset.gold.org

    Кстати, если сравнить золотое покрытие доллара США, евро и японской иены, то наибольшими чисто золотыми резервами обладают страны Еврозоны (включая резервы ЕЦБ) — 11 000 т, хотя за последние годы они продали более 1000 т золота (рис. 2.87). В США золотые резервы составляют стабильные на протяжении длительного времени 8000 т. Япония так же, как и другие азиатские страны, традиционно держит в золоте лишь малую часть — в среднем 1–3% — своих валютных резервов. Для справки приведу цифры по золотым резервам международных финансовых организаций: МВФ и Банка международных расчетов (BIS) — 3217 т и 197 т соответственно.

    http://www.imf.org/external/np/sta/cofer/eng/index.htm

    Рисунок 2.87. Динамика валютной структуры мировых валютных резервов, млрд долл.

    Китай, крупнейший мировой держатель валютных резервов, а также ряд других стран не раскрывают их структуру, и они попадают в неидентифицированные резервы. Поэтому мы не можем точно говорить о доле американского доллара и евро в мировых валютных запасах. Однако очевидно, что в идентифицированных резервах удельный вес доллара составляет 60%, а евро — только 20% (рис. 2.88), хотя доля экономики США в мировом ВВП приблизительно равна доле Еврозоны и составляет 20%. Так что доллару в качестве мировой резервной валюты есть куда падать. Хотя и менять его пока не на что — евро, фунтов стерлингов, швейцарских франков и японских иен все еще недостаточно.

    http://www.imf.org/external/np/sta/cofer/eng/index.htm

    Рисунок 2.88. Динамика валютной структуры идентифицированных мировых валютных резервов

    В ходе развития мировой торговли денежная ликвидность оказалась в первую очередь в Азии и у нефтеэкспортеров (рис. 2.89). Развитые страны были вынуждены восполнить дефицит ликвидности суррогатными деньгами (например, в форме выпуска секьюритизированных ценных бумаг). В результате мировые финансы разбалансированы настолько, что последствий хватит не на один год.

    В связи с этим возникает законный вопрос: захотят и смогут ли азиатские страны и нефтеэкспортеры по-прежнему финансировать США? Вот только ответ на него вам вряд ли кто-то даст.

    Очень полезным и важным для нас является следующая информация. Покупателем американских госдолгов в 2008 г. была в основном Великобритания (≈40%), хотя ей самой приходилось решать долговые проблемы. В результате таких действий фунт стерлингов за полгода рухнул на треть. В 2009 г. к Великобритании присоединился Китай, но у него хотя бы были реальные деньги. В результате к 2009 г. более 50% госдолга США оказалось в руках всего трех стран — Китая, Японии и Великобритании. Китай в 2008 г. перехватил лидерство у японцев и впервые в истории стал крупнейшим держателем американского госдолга (рис. 2.90).

    Источник: http://www.treas.gov/tic/mfh.txt

    Рисунок 2.89. Динамика структуры иностранных держателей американских госбумаг, млрд долл.

    Источник: http://www.pbc.gov.cn/diaochatongji/tongjishuju/gofile.asp?file=2008S09.htm

    Рисунок 2.90. Динамика валютных резервов Китая, млрд долл.

    Всего две страны — Япония и Китай (включая Гонконг и Тайвань) удерживали к 2009 г. в своих руках почти половину мировых валютных резервов (более $3,4 трлн из $7 трлн) и 13% всего американского госдолга ($1,4 трлн из $10,6 трлн). Главной причиной такого положения дел является стабильное превышение экспорта из этих стран над импортом, в первую очередь во внешней торговле с США. Так, удельный вес Китая и Японии в дефиците баланса внешней торговли товарами США по итогам 2008 г. составил 32% и 9% соответственно (отрицательное сальдо внешней торговли товарами США — всего $821 млрд)[29].

    Такое огромное сальдо торгового баланса в торговле с США ведет к наращиванию валютных резервов и усилению национальной валюты — китайского юаня и японской иены соответственно. Правда, в случае с юанем политика Народного банка Китая направлена на сдерживание любых колебаний курса — как ревальвации, так и девальвации, поэтому тяжесть давления рыночных сил направлена на евро, а также в меньшей степени на иену. Банк Японии тоже пытается удержать иену от усиления: с этой целью только за первые девять месяцев 2003 г. им был проведен целый ряд интервенций на общую сумму около $150 млрд (статистику валютных интервенций можно увидеть на интернет-сайте Минфина Японии — http://www.mof.go.jp/english/e1c021.htm). Народный банк Китая потратил на выкуп американских долларов не меньшую сумму — прирост его валютных резервов, судя по темпам их наращивания, за первые девять месяцев 2003 г. составил $100 млрд[30].

    На рисунке 2.91 видно, что рост валютных резервов Японии опережает темпы роста денежной массы в США, что говорит о все большем влиянии иностранных государств (в первую очередь Японии и Китая) на американскую экономику.

    Интересно, что может произойти, если банки Китая и Японии попытаются продать все находящиеся на их счетах долларовые активы? Думается, это ввергнет в хаос не только национальную экономику США, но и всю мировую экономику. По сути, цепочка американской экономической экспансии и глобализации мировых финансов выглядит следующим образом.

    Американские потребители приобретают все больше импортных товаров, за которые расплачиваются эмитированными ФРС долларами. Эти доллары оседают на валютных счетах иностранных банков — торговых партнеров США. Иными словами, американцы получают вполне конкретные товары и услуги, а иностранные инвесторы — обещание заплатить по долларам. От других при этом требуется вера: вера в стабильность США, вера в экономическую и военную мощь США, а также вера в стабильность доллара, как говорится, IN GOD WE TRUST[31].

    Источники: Минфин Японии, ФРС США

    Рисунок 2.91. Корреляция между золотовалютными резервами Японии и денежной массой М3 США

    Процентные ставки

    Для рефинансирования госдолга и покрытия дефицита государственного бюджета Казначейство США в 2003 г. было вынуждено поднимать процентные ставки по размещаемым долгосрочным облигациям. Это говорит о том, что положительный эффект от стремительного роста денежной массы, выражающийся в снижении процентных ставок, периодически исчерпывает себя и может привести только к усилению темпов инфляции, а значит, и к повышению процентных ставок. Это классический расклад, когда увеличение денежной массы сначала насыщает экономику деньгами, а затем их увеличившееся предложение понижает процентные ставки. Однако через некоторое время аналогичный рост денежной массы уже не абсорбируется (поглощается) экономикой, излишние деньги становятся «горячими», и экономику поражает инфляционный «вирус». Единственным условием, при котором ускорения инфляции может не произойти, — это ускорение экономического роста в стране. В этом случае экономика успевает «переваривать» избыточную денежную массу через рост товарооборота, инвестиций, сбережений, кредитования и т.п.

    Дополнительной причиной роста процентных ставок может стать значительное увеличение стоимости сырьевых товаров, в первую очередь энергоносителей и базовых металлов (золота, меди, стали, алюминия и др.). Из истории мы помним, что наводнение мировой экономики американскими долларами в конце 1960-х и начале 1970-х гг. привело к нефтяному шоку и скачку цен не только на нефть, но и на многие другие сырьевые товары. В будущем практически неизбежно подобное же развитие ситуации, а значит, рост в первую очередь индекса оптовых, промышленных цен (PPI). А это приведет к усилению инфляции и увеличению процентных ставок (рис. 2.92).

    Источники: ФРС США, расчеты автора

    Рисунок 2.92. Динамика Fed Fund Rate, инфляции и денежной массы М2 в США

    Если экономика США показывает хорошие темпы роста — на уровне 4% в годовом исчислении, то в случае его торможения денежная масса или вынужденно сожмется, или вызовет инфляционный всплеск и рост процентных ставок. Схожий сценарий наблюдался в начале 1970-х гг., когда учетная ставка ФРС подскочила с 3,3% (январь 1972 г.) почти до 13% (июнь 1974 г.), открыв эру высоких процентных ставок.

    Из истории мы помним, что действующие президенты США, идущие на переизбрание, воздействуют перед выборами на ФРС, для того чтобы та обеспечила мягкую денежную политику и экономический рост — пусть и краткосрочный. Три президента, которые нарушили это неписаное правило, проиграли выборы и не прошли на второй срок.

    «При Картере мягкая денежная политика была введена слишком задолго до выборов и повлекла за собой безудержную инфляцию. Буш [старший] ввел ее слишком поздно, и попытка организовать экономический бум как раз к выборам провалилась. Форд не знал, что он должен выклянчивать у Федерального резерва низкие процентные ставки, а потому так ничего и не предпринял»[32].

    США, используя статус американского доллара как мировой валюты, наводняют необеспеченными «бумажками» другие страны, результатом чего являются инфляция долларовых цен по всему миру (посмотрите, например, как они стремительно растут на европейские автомобили), а также увеличение валютных резервов многих государств. Последнее тоже на руку США, так как в большинстве случаев валютные запасы используются для покупки облигаций Казначейства США. Например, за первые девять месяцев 2003 г. на эти цели, в том числе на приобретение ипотечных ценных бумаг правительственных агентств, центробанками других стран было потрачено около $200 млрд, а общая сумма задолженности США перед иностранными центробанками превысила $1 трлн.

    Из приведенного ниже графика (рис. 2.93) видно, что монетизация экономики США обновила исторический максимум и впервые превысила 90%. Курс на крутое ускорение монетизация и собственно денежная масса (в текущих ценах) взяли в 1995 г. Хотя об этом мы уверенно говорить не можем, поскольку ФРС перестала публиковать данные о М3. Но если ориентироваться на динамику М2, то оценка М3 наверняка очень близка к реальности. Интересно, что почти сразу после отказа ФРС публиковать данные о широкой денежной массе монетизация американской экономики начала безудержно расти.

    Первоначально прирост монетизации отразился на рынке акций — именно с 1995 г. началась эра интернет-акций (их еще называли дотком-компании по окончанию интернет-страниц «.com»). Рынок акций в 1995–2000 гг. пережил свои «золотые дни» и показал одни из наилучших результатов за всю свою историю. Вместе со сдуванием «мыльного пузыря» интернет-акций и началом рецессии в экономике США акцент интереса владельцев денежных капиталов переместился на рынок облигаций, золота и недвижимости. Доходность облигаций упала до поистине неприличных величин, причем вместе с учетной ставкой, которая в октябре 2002 г. оказалась ниже уровня инфляции.

    Источник: ФРС США

    Рисунок 2.93. Монетизация экономики США, М3 и М2 в процентах к ВВП

    Пенсионная проблема

    В конце 2005 г. первой когорте поколения беби-бумеров исполнилось 59 с половиной лет. Достижение этого возраста дает возможность гражданину США, участвующему в системе индивидуальных пенсионных счетов (Individual Retirement Accoun — IRA), выгодно снимать средства с такого счета.

    IRA позволяет гражданам США ежегодно вкладывать во взаимные фонды до $2000 с отсрочкой уплаты налога на прибыль до момента снятия со счета денежных средств. Для индивидуальных предпринимателей существует так называемый план Киу (Keogh Plan — IRA), позволяющий откладывать на счет до 20% годового дохода, но не более $30 000 в год.

    С 1 января 1998 г. граждане США получили право вместо традиционного IRA использовать новый пенсионный план Roth IRA[33], предназначенный для среднего класса — лиц с годовым личным доходом ниже $110 000 (или для семей с совместным годовым доходом менее $160 000). Согласно этому плану гражданин США может откладывать те же $2000 в год (с 2003 г. — $3000 в год), однако вклады по счету не облагаются налогом только в том случае, если счет был открыт за пять или более лет до момента снятия денежных средств. При этом все доходы, полученные по Roth IRA, не облагаются налогом при получении средств. Если учесть, что при выходе на пенсию основную часть денег, находящихся на IRA, составляет именно инвестиционный доход, то это весьма существенная «прибавка к пенсии». Таким образом, самые первые средства, которые могут быть сняты по этим счетам, освобождаются от налога начиная с 2004 г. (при условии открытия счета Roth IRA в первом же, 1998 г.). План обычного IRA отличается от Roth IRA тем, что в первом случае налоги уплачиваются после снятия средств со счета, а в последнем — до их внесения на счет. Иными словами, в традиционном плане IRA используется налоговое преимущество при внесении средств на счет, а в плане Roth IRA — налоговое преимущество полного освобождения всех доходов от инвестирования этого плана (табл. 2.9).

    Сравним традиционный план IRA с планом Roth IRA. Каждый план начинается с $2000, и мы позволим пенсионным счетам в течение 20 лет расти без дальнейших вкладов. Затем примем за постоянный ежегодный доход 8%. Ставка федерального налога для обоих планов составляет 28%, поэтому для того, чтобы вложить ровно $2000, первоначально нужно иметь «грязный» доход в сумме $2778. Далее мы предположим, что в планы вкладываются одинаковые суммы в $2000, иначе победителем однозначно будет традиционный план. Освобожденный от налогообложения остаток при выборе традиционного плана будет реинвестирован на аналогичных условиях: 8% годовых (при этом с этой суммы будет удержан подоходный налог по ставке 28%, соответственно дополнительный чистый доход составит только 5,76%). А теперь сравним два плана.

    Таблица 2.9. Сравнение двух пенсионных планов IRA, долл. США

    Если доходность инвестиций будет уменьшаться, то вперед может вырваться традиционный IRA (то есть на бычьем рынке выгоднее Roth IRA, а на медвежьем — уже IRA). Кроме того, важно, как человек распорядится остатком от традиционного IRA на ранней стадии. Однако при заданных в нашем примере условиях модифицированный Roth IRA выглядит выгоднее, что было «объяснено» многим гражданам США.

    Отдельно отмечу, что всем им дано право иметь множество различных субсчетов как традиционного плана, так и модифицированного, но в совокупности на них должно быть не более $3000.

    Появление нового пенсионного плана Roth IRA привело к тому, что большинство инвесторов предпочли его традиционному. Думается, не случайно котировки американских акций именно в 1998 г. начали расти по экспоненте, что позднее привело к появлению спекулятивного пузыря. Еще одним последствием внедрения нового пенсионного плана стал рост налоговых поступлений в государственный бюджет США. Однако он длился недолго, так как налоговая отсрочка действует всего пять лет и уже с 2004 г. включились налоговые льготы для первых потенциальных «рот-пенсионеров». Очень похоже, что налоговая реформа, инициированная президентом США Джорджем Бушем-младшим в 2003 г., была предпринята для того, чтобы в очередной раз отсрочить крах государственных финансов.

    Кроме пенсионных планов, средства на которые инвестируются самими гражданами, в США существуют так называемые планы 401(k) — для работодателей, названные «в честь» номера раздела налогового кодекса США, разрешающего подобные схемы. Существуют аналогичные планы 403(b) и для работников некоммерческих предприятий.

    Суть плана 401(k) состоит в следующем. Работодатель определяет условия ежемесячных отчислений определенных сумм из заработной платы работника на его персональный счет во взаимном фонде. При этом средства переводятся автоматически — их вычитают из начисленной до налогообложения заработной платы. Порядок снятия денежных средств со счета такой же, как и в обычном плане IRA.

    В некоторых случаях работодатель вносит собственные средства на личный пенсионный счет работника. Как правило, размер этой суммы составляет определенный процент от взноса самого сотрудника. Некоторые добавляют 50 центов к каждому отложенному им доллару. Встречаются также работодатели, действующие по схеме «доллар за доллар».

    Кроме пенсионных планов в США существуют и так называемые образовательные счета (Educational IRA) для детей, позволяющие откладывать до $500 в год с налогообложением, аналогичным Roth IRA (с той лишь разницей, что деньги должны быть сняты до достижения пользователем счета 30-летнего возраста). Средства, накопленные по такой схеме, можно использовать на оплату образования и жилья, покупку учебников, а также внести за обучение другого члена семьи, не обязательно только владельца счета.

    Отличительная особенность всех этих планов состоит в том, что они имеют налоговые преимущества. Правда, освобождение от налогов инвестиционных доходов (Roth IRA) или отсрочка по уплате налогов (IRA) действуют только при условии снятия денег при достижении определенного возраста. Если это произойдет раньше, то гражданин должен будет уплатить 10%-ный штраф.

    Для рынка акций поколение беби-бумеров намного важнее, нежели для валютного рынка, так как на счету IRA можно держать не только денежные средства, но и акции, облигации, золото. Одной из причин появления рыночного пузыря на рынке акций США в конце 1990-х гг. были пенсионные отчисления поколения беби-бумеров, которым в 2000 г. было от 35 до 54 лет. А это самый трудоспособный возраст, когда люди, как правило, получают максимальный личный доход.

    Население США активно воспользовалось этим преимуществом — на начало 2008 г. сумма средств по всем счетам IRA составляла $4,7 трлн, в том числе во взаимных фондах, инвестирующих свои активы в основном в американские акции, — $1,9 трлн (40%) (рис. 2.94).

    Источник: http://www.federalreserve.gov/releases/Z1/20080605/accessible/l225i.htm

    Рисунок 2.94. Сумма остатков на пенсионных счетах всех программ IRA, значения на конец года, млрд долл. США

    Думается, интересным будет сравнение структуры активов пенсионных счетов IRA 1985 г. и 2007 г. (рис. 2.95 и 2.96). Так, с 1985 г. резко сократилась доля традиционных финансовых учреждений — коммерческих банков и сберегательных институтов — с 25,3% и 27,8% соответственно до 4,4% и 1,5% в 2003 г. Эту долю в основном «отъели» взаимные фонды (рост с 10,7% до 40,2%).

    Источник: http://www.federalreserve.gov/releases/Z1/20080605/accessible/l225i.htm

    Рисунок 2.95. Структура активов пенсионных счетов IRA, 1985 г.

    Кроме снятия средств со счетов IRA с учетом льготного налогообложения и достижения пенсионного возраста, у первых беби-бумеров наступит самый ранний возраст, при достижении которого можно обращаться за социальным пенсионным пособием (с 62 лет). Это только усугубит проблему, которая заключается в отсутствии достаточных пенсионных накоплений у подавляющего большинства беби-бумеров и банкротства программы государственного пенсионного обеспечения (Social security), а также федеральной программы льготного медицинского страхования для лиц старше 65 лет и инвалидов «Медикэр» (Medicare) и программы медицинской помощи неимущим «Медикэйт» (Medicaid). Кроме этого, именно в 62 года около половины потенциальных американских пенсионеров предпочитают уходить на пенсию. Начиная с 2008 г. доля таких людей начала быстро увеличиваться. Это существенно ухудшает демографическую картину в США и приближает ее к сегодняшней европейской модели, характеризующейся очевидными проблемами дефицита средств в системе социального обеспечения.

    Источник: http://www.federalreserve.gov/releases/Z1/20080605/accessible/l225i.htm

    Рисунок 2.96. Структура активов пенсионных счетов IRA, 2007 г.

    Как отметил Алан Гринспен в своем очередном выступлении перед представителями рынка ценных бумаг, состоявшемся 6 ноября 2003 г., «почти наверняка выплаты по системе социального обеспечения и государственного медицинского страхования, которые в соответствии с нынешним законодательством обещаны будущим пенсионерам, не смогут быть профинансированы при существующих ставках налогов. Моделирование бюджетных процессов широким кругом аналитиков (включая тех, кто работает в Бюджетном офисе Белого дома и в Бюджетном офисе Конгресса) показывает, что быстрый рост бюджетных дефицитов, который произойдет при действующем законодательстве, когда поколение беби-бумеров будет уходить на пенсию, может привести в движение неконтролируемые динамические процессы, при которых крупные бюджетные дефициты будут вести к росту процентных платежей, а те будут вести к увеличению дефицитов в будущем. Такое развитие событий может оказывать значительное и дестабилизирующее воздействие на экономику»[34].

    Однако несмотря на предупреждение Алана Гринспена администрация президента США Дж. Буша-младшего продолжала удерживать уровень налогообложения на низком уровне (рис. 2.97).

    Источник: http://en.wikipedia.org/wiki/Income_tax_in_the_United_States

    Рисунок 2.97. Динамика минимальных и максимальных ставок подоходного налога в США

    Напомню, что к январю 2009 г. задолженность правительства США по программам социального и медицинского обеспечения, а также другим подобным программам составляла $4,3 трлн (эти средства отражаются в части госдолга Intragovernmental Holdings и, соответственно, размещены в специальных ценных бумагах Казначейства в части Nonmarketables в разделе GAS). Эти цифры продолжают расти, и шансов на их уменьшение практически нет.

    Таким образом, США будут вынуждены или пойти на ограничение социальных и медицинских выплат, или значительно увеличить налоговую нагрузку на работающих американцев. Ситуация еще больше осложняется значительным бюджетным дефицитом, избежать которого вряд ли удастся в ближайшее десятилетие.

    Финансовые трудности американских автогигантов General Motors и Ford во многом объясняются как раз проблемами с обслуживанием пенсионных счетов их работников, что обусловлено падением рынка акций (не секрет, что пенсионные фонды вкладывали значительные суммы в американский рынок акций, порой до половины всех средств). Приток новых вкладов в пенсионные фонды не позволяет разогреть фондовый рынок, как это было в 1990-х гг. А после 2007 г. началось постепенное изъятие пенсионерами из этих фондов средств, вложенных ранее.

    Что в этих фондах ко времени массового выхода поколения беби-бумеров на пенсию (в период 2010–2020 гг.) останется — не наша забота. Однако для США это уже не только экономическая, но и социальная проблема, особенно если рассматривать ее сквозь призму электората. Она усугубляется тем, что уже сейчас в США увеличивается налоговая нагрузка на работающих, которая в ближайшие 30 лет будет расти ускоренными темпами. Обусловлено это будет увеличением количества пенсионеров из расчета на одного жителя страны трудоспособного возраста (рис. 2.98).

    Источники: US Census, расчеты автора

    Рисунок 2.98. Прогноз удельного веса пенсионеров в населении США

    Думается, что одним из вариантов «решения» этой проблемы является инфляционное ограбление, когда накопления вроде бы есть, но купить на них мало что удастся. Аналогичная ситуация гиперинфляционного шока сложилась в процессе распада СССР.

    Ключевые ожидания

    Государственный долг США к началу 2009 г. достиг 75% ВВП, что некритично для этой страны, учитывая тот факт, что американский доллар является мировой резервной валютой.

    В то же время, несмотря на четыре года бюджетной идиллии (1998–2001 гг.), когда бюджет США сводился с профицитом, Казначейству не удалось сократить величину государственного долга. Это указывает на то, что у США стало меньше возможностей для уменьшения размера заимствований.

    Главная проблема сейчас — не собственно объем долга, а стоимость его обслуживания. Последняя хотя и снизилась с рекордных 5% ВВП до 3% ВВП, в дальнейшем она будет только расти вслед за ожидающимся ростом инфляции, которая спровоцирует повышение процентных ставок. Без учета погашения основной суммы долга стоимость обслуживания государственного долга США в ближайшие годы будет не меньше $400 млрд в год. Каждый процент увеличения стоимости обслуживания государственного долга ведет к возрастанию процентных платежей по нему более чем на $100 млрд. Если же развитие экономики США пойдет по японскому дефляционному сценарию с очень низкими процентными ставками, то это неизбежно вызовет обвал американского доллара и существенный рост государственного долга до японского же уровня (120% ВВП).

    Еще бóльшие проблемы возникли у американцев не с госдолгом, а с долгами финансового и частного секторов. Хотя забота о них не входит в непосредственные обязанности американских властей, эти долги неизбежно будут оказывать негативное влияние на доллар и экономику.

    Кроме того, не стоит забывать о массовом выходе на пенсию беби-бумеров.

    Резюме: проблема с обслуживанием государственного долга у США точно возникнет, вопрос только в том, когда.

    Мое видение — строительство крупнейшей в мировой истории финансовой пирамиды сейчас входит в последнюю стадию, когда речь о снижении объема государственного долга уже не идет, а новые займы практически полностью направляются на выплату процентов по старым долгам, а также их частичное рефинансирование. С этой целью активно используются азиатские центробанки, а также Банк Англии (они выкупили порядка 50% государственных американских облигаций, размещенных на первичных аукционах в 2008 г.).

    Если судить по типичной разнице лет между окончанием войн и проблемами с долгами США или долларом, то ждать очередных осложнений можно через 15–30 лет после 1991 г. (то есть в интервале между 2006 и 2021 г.). Если учесть неважное положение дел с реализацией пенсионных программ, то проблемы с обслуживанием государственного долга США, скорее всего, начнутся в 2010–2012 гг.

    Следом за усилением инфляции ожидается и повышение процентных ставок. Скорее всего, первоначально они начнут увеличиваться плавно, однако затем их рост ускорится и вполне возможно быстрое достижение показателя 6–8%. Главной причиной повышения ставок будет усиление инфляции, вызванное чрезмерной накачкой экономики США деньгами. Даже если ФРС начнет сокращать монетизацию экономики США, то это приведет к аналогичному результату. Так что сейчас у США практически не осталось другого варианта, как повышение ставок. С еще большей вероятностью это произойдет в случае экономического роста. Исключением может стать только повтор японского сценария с десятилетней дефляцией и массой плохих долгов. Вот только США — не Япония, ментально и материально.

    Если вновь, как и в 2007–2008 гг., вы увидите инверсию процентных ставок на межбанковском рынке (превышение краткосрочных ставок над долгосрочными), знайте, что это сигнал о масштабном кризисе краткосрочной ликвидности, а впоследствии — и о долговом кризисе. Пока нет инверсии — нет долгового кризиса, так как чрезвычайно высокий спрос именно на краткосрочные денежные ресурсы, который приводит к их росту выше долгосрочных ставок, негативно характеризует состояние национальной финансовой системы.

    Ожидается рост волатильности на всех рынках — от товарных до фондовых и валютных. Здесь наибольший интерес представляют цены на золото и нефть.

    Вероятна попытка дестабилизировать политическую ситуацию в Азиатско-Тихоокеанском регионе, и в первую очередь в Китае. Возможен даже сценарий его распада на несколько независимых государств. Думается, это единственное, что может поколебать уверенное движение этой великой азиатской державы к мировому лидерству.

  

  
    Глава 16

    Глава 3

    Уровень — точка опоры

    …цены, как и все в этом мире, движутся по линии наименьшего сопротивления. Они делают то, что легче, а значит, растут, когда меньше сопротивление росту, чем снижению, — и наоборот.

    Эдвин Лефевр. «Воспоминания биржевого спекулянта»

    Прежде чем переходить к собственно техническому анализу, рассмотрим один из стержневых факторов успешного трейдинга — уровни цен и объемов.

    Цены так же, как и большинство природных явлений (если не все), движутся по пути наименьшего сопротивления. Даже если этот путь и не видится оптимальным с точки зрения времени или расстояния, он оптимален с точки зрения затрат энергии.

    Экономия энергии — вот что предопределяет именно такой путь цен. Как и каждый из нас, они стремятся выбирать наиболее оптимальные действия, приводящие к известному результату. В обыденности такой образ жизни зачастую называют ленью. Движение цен стремится свести энергозатраты к минимуму, хотя время или же расстояние могут существенно отклоняться от оптимальной величины.

  

  
    Глава 17

    3.1. Уровни сопротивления, поддержки и жизни

    Уровнями в техническом анализе называются ключевые цифровые значения цен или объемов. Обычно рассматривают два вида уровней — сопротивления (resistance) и поддержки (support). Однако я предложу еще один, третий тип — так называемый уровень жизни (life level), который обладает своими собственными оригинальными свойствами, что позволяет выделить его в отдельный вид.

    Прежде чем мы будем рассматривать отдельно каждый из трех основных типов уровней, проанализируем рынок с точки зрения объемов. Обычно рынок представляется графиком с двумя осями — времени и цены. Под осью цены иногда еще рисуют ось объемов, где в виде гистограммы отображают динамику объемов сделок. Но существует еще один, весьма редкий вид графиков — чарты «профиль рынка» (market profile). Здесь представляется еще одна сторона рынка — объемная, где двумя осями являются ось цены и ось объемов. Так к классическому пониманию рынка добавляется третье измерение. Реальное изображение рынка обладает не двумя, а тремя осями: Цена — Время — Объем (рис. 3.1). Это очень важный взгляд, если помнить о том, что рынок стремится к максимизации объемов.

    Рисунок 3.1. Трехмерная модель рынка с осями Цена — Время — Объем

    Каждая грань приведенной на рисунке 3.1 трехмерной модели отражает одну из сторон данных о рынке. В связи с этим здесь уместно рассказать старую притчу про трех слепцов, исследовавших слона. Один, дотронувшись до него, говорит: «О, это похоже на стену». Другой трогает ногу слона и утверждает: «Это дерево». Третий хватает слона за хвост и заявляет: «Ну что вы, это же веревка!»

    Так и при анализе рынка мы напоминаем слепых, ощупывающих каждый свою часть «слона» и не имеющих представления о предмете исследования в целом. Я не утверждаю, что трехмерная модель рынка является всеобъемлющим его описанием. Однако она намного полнее традиционного двумерного анализа рынка и дает возможность получить более объективную его оценку. Превалирование в современном анализе односторонних подходов (вернее, двусторонних), не дающих возможности обозреть предмет со всех сторон, приводит к соответствующим результатам — неизбежным ошибкам инвесторов, аналитиков и трейдеров.

    Цена, объем и время завязаны между собой в один клубок правил и оказывают друг на друга настолько сильное влияние, что его можно заметить даже невооруженным взглядом. Предметом изучения классического технического анализа в подавляющем большинстве случаев является только одна сторона модели — плоскость А (Цена — Время). Однако это ущербный подход, так как зачастую соотношение «Цена — Время» является результатом столкновения объемов спроса и предложения, а значит — вторично по отношению к объемам. Таким образом, принимаемые на основании исследования только плоскости A суждения и мнения могут быть ошибочными, а прогнозирование будущей динамики цены или принятие решений об инвестировании — убыточным. Хорошо дополняющими первую сторону модели являются другие плоскости — B и C, связанные с объемом (Время — Объем и Цена — Объем).

    Основная причина появления уровней цен кроется, по моему глубокому убеждению, в соотношении между объемами спроса и предложения. Из экономической теории мы знаем о наличии кривых спроса и предложения, изображенных напротив друг друга на осях «цена» и «объем» на рисунке 3.2.

    Рисунок 3.2. Кривые спроса и предложения

    Как можно увидеть, с увеличением цены спрос на товар падает, а предложение растет. И наоборот, с уменьшением цены спрос на товар растет, а предложение падает. Эти правила, впрочем, не всегда срабатывают. Так, зачастую люди покупают товары только потому, что цена на них повышается. Одним из примеров такого поведения является лихорадочное стремление избавиться от денег в периоды гиперинфляции, то есть стремительного роста цен. Другой пример — покупка по правилу «дорогое — значит хорошее», которое эксплуатирует психологическую слабость человека. Коллекционирование, а также приобретение предметов старины, искусства или просто подержанных вещей, принадлежащих «звездам» прошлого, тоже основано на ожидании постоянного роста стоимости этих ценностей. Следование людей за тенденциями — еще один пример покупки, сделанной несмотря на повышение цены. Так же, как и продажи по медвежьей тенденции — несмотря на ее падение.

    Если рассмотреть срез рынка на отдельный момент времени, то в равновесном состоянии соотношение объемов спроса и предложения будет выглядеть так, как это показано на рисунке 3.3.

    Рисунок 3.3. Равновесное состояние рынка на отдельный момент времени

    Уровень сопротивления (resistance) — локально-максимальная цена. Если вы соедините локальные максимумы цен, то проведенная таким образом линия будет называться линией сопротивления (рис. 3.4).

    Рисунок 3.4. Линия сопротивления

    Возникновение данного уровня обычно объясняется нежеланием или неспособностью покупателей подниматься выше определенной цены, когда объем спроса на исследуемый товар снижается практически до нуля. В этот же момент объем предложения резко возрастает, что усиливает сопротивление цен дальнейшему росту (рис. 3.5).

    Рисунок 3.5. Схематичное отображение состояния рынка в момент подхода рынка к уровню сопротивления

    Уровень поддержки (support) — локально-минимальная цена. В отличие от уровня сопротивления, уровень поддержки определяется минимальными ценами. Так, если вы соедините локальные минимумы цен, то проведенная таким образом линия будет являться линией поддержки (рис. 3.6).

    Рисунок 3.6. Линия поддержки

    Возникновение уровня поддержки можно объяснить нежеланием или неспособностью продавцов опускаться ниже определенной цены, когда объем предложения на исследуемый товар снижается практически до нуля, а объем спроса, напротив, существенно возрастает (рис. 3.7).

    Рисунок 3.7. Схематичное отображение состояния рынка в момент подхода рынка к уровню поддержки

    Дополнительным объяснением появления и важности уровня сопротивления (а также уровня поддержки) является память людей. Так, каждый трейдер помнит о неких ключевых ценах, при достижении которых цена отталкивалась и начинала двигаться в обратную сторону. Например, если речь идет о локальном максимуме, то при повторном достижении этой цены трейдер с большой долей вероятности предпочтет на этом уровне продавать. Таким образом, появляется уровень психологического сопротивления дальнейшему росту цены. То же самое, но с точностью до наоборот происходит при снижении цены до предыдущего локального минимума, когда возникает психологический уровень поддержки.

    Именно психологией можно объяснить появление уровней на круглых числах: 10, 50, 100 и т.п., поскольку практически любому, даже неискушенному в хитросплетениях рынка человеку их легко запомнить. Более того, иногда с целью удобства дробные числа округляются.

    На рынке акций подобные графики объемов спроса и предложения, причем в режиме реального времени, давались во внебиржевой системе Island (она была куплена и вошла в состав NASDAQ). Ниже вы можете рассмотреть динамику этих объемов на примере акций Microsoft (MSFT) (см. рис. 3.8).

    Источник: http://data.island.com/ds/tools/charts/orderbookchart.jsp?&width=555&links=false&symbol=MSFT&html=false&size=100000

    Рисунок. 3.8. Соотношение объемов спроса и предложения акций Microsoft (MSFT), по состоянию на 10.58

    Под графиком соотношения объемов спроса и предложения на конкретный момент времени видна динамика этого соотношения. Так, его сдвиг вправо говорит о росте цены, что и неудивительно, ведь объемы спроса на акции Microsoft превышали объемы предложения.

    Подобные графики являются очень удобным инструментом оперативного анализа рынка. Они позволяют намного точнее определить не только ключевые уровни поддержки и сопротивления, но и оценить будущую динамику котировок под давлением находящихся в биржевом электронном пространстве ордеров.

    Для анализа объемов на валютном и фьючерсном рынках можно использовать данные с Чикагской товарной биржи (Chicago Mercantile Exchange, для фьючерсов по евро, например, http://www.cmegroup.com/trading/fx/fx/euro-fx.html) и сотрудничающей с этой биржей фирмы Chart-EX (http://www.chart-ex.com/chartex.htm). Здесь вы найдете очень полезные графики суммарных объемов сделок по всем торгуемым на бирже инструментам.

    Рассмотрим пример фьючерса по EUR/USD с поставкой в июне 2009 г. (рис. 3.9).

    Источник: http://www.cmegroup.com/popup/mdq2.html?code=6EM9&title=June_2009_EUR_USD&type=v

    Рисунок 3.9. График суммарных объемов сделок за 28 апреля 2009 г.

    Здесь представлены три графика:

    — день позавчерашний (27 апреля) против дня вчерашнего (28 апреля);

    — последние пять дней (условная неделя с 21 по 27 апреля) против дня вчерашнего;

    — последние 30 дней (условный месяц с 28 марта по 27 апреля) против дня вчерашнего.

    По оси y всех графиков — цены сделок, от минимальной (снизу) до максимальной (сверху) за рассматриваемый период времени

    По оси х всех графиков мы видим суммарные объемы заключенных контрактов по соответствующей цене сделки за рассматриваемый период времени (день, неделя, месяц).

    Цены с максимальными накопленными объемами являются уровнями жизни. Цены с минимальными накопленными объемами обозначим как уровни антижизни. Обычно проба именно последних сопровождается выходом рынка на новую ступеньку, к новому уровню жизни и новым объемам бóльших торгов. Сделки лучше всего совершать по ценам уровней жизни и антижизни. Это касается также и рынка опционов при выборе цен их исполнения (страйков). Все остальные цены являются «пустыми», т.е. не дают явного преимущества для получения прибыли.

    Цифрами на графиках обозначены максимум, минимум и последняя цена закрытия за торговый интервал.

    Для сравнения посмотрим также на динамику евродоллара на спот-рынке, который, конечно же, немного отличается от фьючерса с поставкой в сентябре, но совершенно незначительно — из-за минимальной разницы процентных ставок по депозитам-кредитам в евро и в долларе США в этот момент времени (рис. 3.10).

    Рисунок 3.10. Динамика валютного спот-курса EUR/USD 28 апреля 2009 г.

    Использовать полученную информацию можно следующим образом (рис. 3.11). При этом важно не забывать о разнице в ценах фьючерсного и спот-рынков и делать соответствующие поправки.

    Рисунок 3.11. Типовые рекомендации по анализу графиков накопительных объемов

    Кроме того, можно воспользоваться следующими типовыми рекомендациями:

    — если размах торгов (разница между максимумом и минимумом) прошедшего дня превышает размах позапрошлого дня, то это индикатор возможного разворота;

    — максимумы и минимумы накопленных объемов (уровни жизни и антижизни) предыдущего торгового периода (день, неделя или месяц) могут являться уровнями сопротивления и/или поддержки для текущей торговой сессии.

    Уровень жизни (Life Level[35]) — медиана рынка, уровень с максимальным объемом торгов, за установленный период времени (обычно день).

    Как правило, визуально заметно, что рыночные цены стремятся к уровню жизни, именно поэтому он и является уровнем, где заключается максимальное количество сделок. В большинстве случаев цены закрытия рынка и уровни жизни совпадают.

    Этот тип уровней является одновременно локальными уровнями поддержки и сопротивления, которые цена в течение сравнительно короткого промежутка времени может проходить по несколько раз.

    Уровень жизни с точки зрения теории хаоса — это элемент аттрактора, то есть та цена, к которой рынок стремится прийти в течение относительного длительного времени. Расстояние между уровнями сопротивления и поддержки является с точки зрения теории хаоса фазовым пространством.

    Прежде чем перейти к рассмотрению собственно уровня жизни, еще раз определимся с объектом анализа и прогноза. Если мы скажем, что это цена, то будем правы только частично. Однако не стоит думать, что цена товара — это то, что видно на мониторе или написано в газете. Понятие цены гораздо глубже. В экономической литературе мы можем встретить большую массу определений цены, причем многие из них по-своему верны. Современная экономическая теория признает, что существует рыночная цена и внутренняя стоимость товара. Последняя в разных источниках называется справедливой, объективной, истинной и т.п. Все эти названия объединяет тот факт, что данная цена не зависит от нашего мнения о ней и существует независимо от человека.

    Таким образом, нам важно знать не только объективную цену товара, но и мнение рынка о ней (то есть рыночную цену и все, что с ней связано). Анализ модели Время — Цена — Объем призван помочь нам определить скорее рыночную, нежели справедливую цену, и получить более реальное основание для совершения сделок в конкретный момент времени. Впрочем, это как раз задача технического анализа. Фундаментальный же анализ будет стараться ответить на вопрос о том, какова справедливая цена товара.

    Краеугольным камнем стратегических инвестиционных решений служит определение объективной (справедливой и т.п.) цены. Вы будете стремиться покупать (со спекулятивной, а не с потребительской точки зрения) какой-либо товар только в том случае, если будете считать, что он недооценен, т.е. когда рыночная цена ниже справедливой цены. Аналогично, если вы оценили стоимость товара как завышенную (рыночная цена выше справедливой), то это будет поддерживать ваше желание продавать. Впрочем, это теория принятия решений, которая не всегда напрямую зависит от качества анализа.

    В то же время мы практически всегда видим, что рыночная цена отличается от справедливой, и это дает нам возможность достаточно надежно и уверенно зарабатывать. Ведь обе цены всегда стремятся друг к другу, хотя и совпадают лишь в редкие моменты (рис. 3.12).

    Рисунок 3.12. Динамика рыночной цены вокруг справедливой в сочетании с плоскостью Цена — Объем

    Некоторые рыночные аксиомы.

    1. Ни один человек или организация не знает абсолютно точно, сколько ЭТО (подразумевается любой товар, в том числе рабочая сила) стоит.

    2. Для любого товара есть верхнее и нижнее ограничение цен. Первое является максимальной ценой покупателя, второе — минимальной ценой продавца.

    3. С течением времени, под воздействием внешних и внутренних факторов цена и ее ограничения меняются.

    4. Рыночная цена и справедливая цена, как правило, различаются, кроме случайных моментов, когда их значения совпадают.

    5. Мнение о справедливой цене не влияет на собственно справедливую цену.

    6. Однако мнение о рыночной цене напрямую влияет на собственно рыночную цену.

    7. Целью достижения рыночной цены является справедливая цена, вокруг которой первая и колеблется.

    Людям, как и ценам, свойственно бросаться из одной крайности в другую, поэтому их мнения тоже колеблются, придерживаясь тем не менее определенного направления.

    Так как рыночная цена находится под воздействием не только фундаментальных факторов, но и психологического состояния рынка, то ее отклонение от справедливой цены неизбежно. Первая является продуктом человеческой деятельности, появляющимся в процессе взаимодействия совершенно разных людей. Однако всегда, словно под воздействием магнита, рыночная цена возвращается к справедливой, впрочем, впоследствии вновь отклоняясь. Таким образом, мы получаем объяснение, почему данные фундаментального анализа редко оказываются верными, если исследуется короткий промежуток времени, а технического — если речь идет о долгосрочном периоде. Анализ с использованием объемов помогает прогнозировать динамику цен на всех промежутках времени — от кратко- до долгосрочного (рис. 3.13).

    Рисунок 3.13. Схематичное отношение объемов и цен сделок

    Из представленного выше рисунка видно, что график объемов сделок по отношению к их цене имеет вид, похожий на нормальное распределение. Однако на практике оно зачастую только стремится к нормальному, не являясь таковым. Иначе рынок было бы очень легко прогнозировать, а для набивания чемоданов деньгами не хватало бы времени.

    Объясняется возникновение такого распределения очень просто. Во-первых, с одной стороны, чем дороже товар, тем меньше желающих его купить. С другой стороны, чем он дешевле, тем меньше желающих его продать. Объемы сделок падают и в первом, и во втором случаях. Граничные значения пирамиды являются уровнями сопротивления и поддержки, а ее вершина, которая соответствует уровню жизни, служит одновременно и уровнем сопротивления, и уровнем поддержки. При этом уровни сопротивления и поддержки у края распределения являются проходными, или отталкивающими.

    Зачастую на крайних границах распределения, соответствующих уровням сопротивления и поддержки, можно наблюдать пиковые объемы сделок. Это объясняется значительным интересом участников рынка к указанным ценам, что обычно претворяется в постановку на этих уровнях большого количества ордеров на покупку (на уровне поддержки) или продажу (на уровне сопротивления) (рис. 3.14).

    Рисунок 3.14. Схематичное отношение объемов и цен сделок с пиковыми объемами на границах распределения

    С рыночной точки зрения пиковые объемы зачастую отражают противостояние инсайдеров (insider, рыночная публика) и аутсайдеров (outsider). Первые обладают намного более полной информацией и получают к ней доступ гораздо раньше, чем аутсайдеры. Свое преимущество инсайдеры как раз и реализуют в том, что проводят большие объемы сделок по наилучшим, по их справедливому и обоснованному мнению, ценам. Подобные сделки заключаются в том числе для того, чтобы повлиять на рынок. Таким приемом очень часто пользуются на валютном рынке центральные банки.

    Против инсайдерской торговли борются специально создаваемые органы государственного контроля, хотя до сих пор абсолютно надежного противоядия от самого верного и легкого способа заработать на финансовом рынке большие деньги нет.

    Как мы знаем, рынки ходят за объемами, поэтому при уменьшении объемов сделок до критических минимумов рынок неизбежно или переходит на новый уровень цен, отстраивая новую пирамиду, или же возвращается к старому уровню жизни.

    Повторюсь, что уменьшение объемов является одной из главных причин существования уровней поддержки и сопротивления. Цены, по которым заключено больше всего сделок, можно называть локально объективными. Локально — то есть с точки зрения короткой жизни «пирамиды» распределения. Она существует, пока большинство участников рынка имеют схожее мнение о товаре и цене, которую они готовы платить или получить за него. В случае изменения отношения торговцев к товару (как правило, из-за появления новых фундаментальных сведений и изменения оценки справедливой цены) происходят прорыв уровней сопротивления или поддержки и построение нового распределения цен.

    Применяя к анализу объемов и цен сделок анализ объемов спроса и предложения, можно выделить два правила.

    Во-первых, объемы спроса и предложения рассчитываются на конкретный момент времени. Объемы и цены сделок, напротив, являются суммарным показателем за определенный период.

    Во-вторых, объемы спроса и предложения отражают желание потенциальных покупателей и продавцов. Объемы и цены сделок являются результатом претворения этих желаний в жизнь. Желание, подкрепленное возможностями и соответствующими действиями, — это действительно наиболее полное и подкрепленное статистикой отражение происходящего на рынке.

    Результатом действия этих правил служат представленные на рисунке 3.15 графики объемов спроса, предложения и сделок.

    Рисунок 3.15. Взаимосвязь между объемами сделок, а также объемами спроса и предложения

    Из рисунка видно, что с приближением котировок к крайним границам распределения происходят довольно-таки серьезные изменения в соотношении сил покупателей и продавцов. При смещении цен вниз (вариант А) объемы спроса, вполне естественно, повышаются, а предложения — падают. В случае же роста котировок (вариант Б) объемы спроса уменьшаются, а предложения — увеличиваются.

    На практике, однако, описанные выше правила могут и не сработать, что будет связано с предпроходным состоянием рынка, когда его участники изменили свои предпочтения и готовы претворить их в жизнь. В эти моменты рост цены, например, не только не приводит к уменьшению спроса, а наоборот, сопровождается его увеличением. Трейдеры и инвесторы таким образом как бы предчувствуют попытку рынка протестировать уровень на прочность. И если объемы противодействующей стороны не вернутся, то произойдет, наоборот, скачок объемов спроса или предложения в направлении движения цены — роста или предложения соответственно.
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    3.2. Появление уровня жизни в трех приближениях

    В первом приближении рынок представляется кривой, колеблющейся между уровнями сопротивления и поддержки. Данный подход является классическим для анализа рынка, что находит свое отражение в простых торговых правилах. Например, одно из них звучит так: «Покупай от уровня поддержки на бычьем рынке». Кроме того, уровни сопротивления и поддержки используются при анализе и построении всех трендовых фигур (рис. 3.16).

    Рисунок 3.16. Схематичное отображение движения цены между двумя уровнями

    Во втором приближении современное развитие компьютерной техники и знаний позволяет строить более сложные графики, например, профиль рынка. И хотя последний, с моей точки зрения, не полно отражает объемную характеристику рынка, тем не менее он вполне применим в качестве его псевдотрехмерного измерения. Однако, что бы вы не применяли в качестве показателя объема для построения чартов на оси Цена — Объем (а не Время — Объем, как это делается обычно), практически все они будут иметь форму гистограммы-распределения, стремящейся к нормальному распределению. Накладывая два графика: Цена — Время и Цена — Объем друг на друга, мы получим так называемый уровень жизни, выявляющий цены и соответствующие им максимальные, медианные объемы сделок (рис. 3.17).

    Рисунок 3.17. Схематичное отображение движения цены между двумя уровнями с центром на уровне жизни

    В третьем приближении оказывается, что уровень жизни является не одной ценой и даже не узким диапазоном цен, как это обычно бывает для уровней сопротивления и поддержки. Так, для уровня жизни можно выделить «твердый» центр с достаточно широким диапазоном цен (рис. 3.18).

    Не правда ли, данная фигура напоминает карандаш? Здесь налицо «твердый грифель», в котором «застревает» цена, а также «мягкое дерево», которое цена обычно проходит словно на «одном дыхании».

    Особо отмечу, что, как правило, спред между лучшими котировками расширяется от обычных стандартных величин при подходе к значимым уровням сопротивления и поддержки и сужается до минимума на уровне жизни.

    Рисунок 3.18. Схематичное отображение движения цены между тремя уровнями с объемами сделок

    Расширение спреда при подходе к ключевым уровням сопротивления и поддержки объясняется нежеланием маркетмейкеров рисковать при вполне возможном проходе уровня, вероятность чего в случае приближения цен к значимому уровню выше, чем при обычном состоянии рынка. Риск маркетмейкеров на этих уровнях выше по той причине, что в случае пробоя уровня происходит, как правило, сильное движение цены, и они попросту не успеют избавиться без убытков от позиции, сбросить свой риск. Кроме этого, высока вероятность и быстрого отскока от уровня, в результате чего маркетмейкеры тоже могут понести убытки.

    В любом случае, на крайних уровнях сопротивления и поддержки маркетмейкеры расширяют спред, снижая шансы клиентов осуществить сделку по наилучшим и наиболее близким к этим уровням ценам. Более того, например, если вы решили купить по цене точно на уровне поддержки, весьма вероятно, вы купите лишь тогда, когда рынок пробьет этот уровень и устремится вниз, к следующему, намного более низкому уровню жизни. Иначе говоря, попытка перехитрить маркетмейкера и купить или продать с точностью до пункта от уровня поддержки или сопротивления соответственно в большинстве случаев заранее обречена на провал. Вам или не удастся совершить такую сделку, или вы ее осуществите, когда рынок уже пройдет эти уровни и нарисует вам немалые убытки. И только в случае неудачного прохода или ошибочного определения вами цены уровня такие сделки дадут шанс на успех.

    Так что будьте осторожны и привыкните к практике исполнения ордеров на уровнях сопротивления и поддержки по ценам немного хуже этих уровней (рис. 3.19).

    Рисунок 3.19. Схематичное отображение корреляции между спредом (нижний график) и уровнями цены (верхний график)
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    3.3. Переход линии поддержки в линию сопротивления, и наоборот

    Очень часто бывает, что уровень цен, бывший раньше уровнем сопротивления, становится впоследствии уровнем поддержки. Не менее часты случаи и обратной ситуации — изменения статуса уровня поддержки на уровень сопротивления. Объяснить это можно как психологическими причинами, так и свойствами самой цены.

    С точки зрения психолога, переход линий сопротивления в линии поддержки и наоборот объясняется привычкой людей к определенным значимым ценам, которые в любом случае являются определенными маяками в их отношении к товару.

    С точки зрения ценообразования линии сопротивления и поддержки играют важную роль для определения неких ценовых уровней, на которых участники рынка готовы совершать сделки и выход за границы которых может быть вызван только значительными изменениями в отношении участников рынка к товару.

    Такие изменения происходят, как правило, только под воздействием новой информации, поступившей на рынок, или же объясняются чисто психологическими причинами (например, слабостью одной из сторон). Хотя иногда маркетмейкеры, которые видят массу рыночных ордеров на определенных ценах, могут стимулировать выход рынка к скоплениям таких ордеров.

    При построении переходных линий рекомендуется соединять ключевые экстремальные точки — максимумы и минимумы цен. Схематично переход линии сопротивления в линию поддержки выглядит так, как представлено на рисунке 3.20.

    Рисунок 3.20. Переход линии сопротивления в линию поддержки

    Выделим два типа перехода линий сопротивления в линии поддержки и наоборот.

    Первый тип, наиболее распространенный, реализуется в переходе линии сопротивления в линию поддержки и наоборот на уровнях жизни, что мы уже могли видеть на рисунках 3.17 и 3.18. Так, пока цена колеблется внутри какого-либо уровня между сильными уровнями поддержки и сопротивления, она может несколько раз пересечь уровень жизни, словно «облизывая» его со всех сторон. Впрочем, иначе бы он не стал уровнем жизни, если бы не притягивал цены, отскакивающие от крайних уровней сопротивления и поддержки (рис. 3.21). Такие уровни сопротивления и поддержки я называю локальными.

    Рисунок 3.21. Колебание цен вокруг уровня жизни

    Второй тип сопровождается переходом цены с одного уровня на другой. Здесь переход линий зрительно напоминает движение по ступенькам, границами которых являются определенные уровни цен. Впечатление об этом усиливается, если рассмотреть такие переходы вместе с объемами сделок, так как только в этом случае можно практически однозначно судить о переходе цены с одного ценового уровня на другой (рис. 3.22).

    Рисунок 3.22. Переход с одного ценового уровня на другой

    Вообще-то динамику рынка можно сравнить с больным человеком, шагающим по ступенькам вверх-вниз с почти всегда обязательными остановками для отдыха, ведь каждый шаг дается с таким трудом и отнимает очень много сил (рис. 3.23).

    Рисунок 3.23. Динамика рынка напоминает ходьбу больного человека по ступенькам
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    3.4. Прорыв уровней поддержки и сопротивления

    Как мы уже видели на примере перехода линий поддержки в линии сопротивления и наоборот, рынок периодически совершает своеобразные марш-броски, пробивая значимые уровни цен, которые еще совсем недавно казались твердыми и незыблемыми.

    Прорыв уровня сопротивления или поддержки обычно предопределяется изменениями в соотношении сил между покупателями и продавцами накануне и в самый момент прохода. Эти изменения, в свою очередь, происходят под воздействием различных экономических или психологических причин. Первые представляются более значимыми, оказывающими глубокое и долгосрочное воздействие на цены. Однако современное развитие информационных технологий и глобализация финансовых рынков постепенно увеличивают важность психологических факторов. Так, только одно негативное мнение рыночной толпы о каком-либо товаре способно коренным образом понизить его стоимость, несмотря на отсутствие для этого фундаментальных причин. И наоборот, в периоды всеобщего оптимизма самая малозначимая положительная новость способна привести к росту цен. Одним из самых ярких примеров подобного отношения являлся американский рынок интернет-акций конца 1990-х гг. Так, многим инвесторам достаточно было услышать или увидеть «предсказание» одного из рыночных гуру той эпохи относительной доселе малоизвестной интернет-компании, как цены на ее акции мгновенно взлетали до небес.

    С точки зрения соотношения объемов спроса и предложения прорыв уровней выглядит следующим образом (рис. 3.24).

    Рисунок 3.24. Схематичное классическое отображение динамики цен и объемов сделок в момент прохода уровня сопротивления

    При проходе уровня сопротивления обычно резко вырастает активность участников рынка, выражающаяся в увеличении частоты изменений котировок и объемов сделок, что мы видим на предыдущем рисунке. В этот момент медведи пытаются убежать от прорвавших заграждение быков. В свою очередь быки, почуяв медвежью кровь и свободу, а также освобождение от сковывавших их движение «медвежьих» объятий продавцов, устремляются в погоню, загоняя цену все выше и выше. В этот момент остановить зарвавшихся быков могут только сами быки. Вернее, их страх потерять «бумажную» прибыль[36]. Медведи же будут убегать от быков до тех пор, пока не почувствуют их слабину.

    С точностью до наоборот будут действовать рыночные игроки при проходе уровня поддержки вниз.

    При проходе уровней можно отметить еще одно правило, взятое из анализа распределений объемов сделок: длина основания нового распределения (разница между уровнями поддержки и сопротивления) в случае прохода уровня сопротивления или поддержки приблизительно равна аналогичному показателю распределения за предыдущий день. Таким образом, когда произойдет проход уровня, вы сможете определить наиболее вероятную цель дальнейшего движения. Что характерно, окончание первого полного движения цены после прохода уровня, как правило, оказывается уровнем жизни нового распределения (как это показано на рис. 3.25). Это дает дополнительную информацию о наиболее предпочтительных для рынка ценах и рекомендуемых ценах совершения сделок. Естественно, что это правило применимо только в случае техничного прохода и не всегда эффективно, если прорыв произошел под воздействием серьезных фундаментальных новостей.

    Рисунок 3.25. Динамика развития нового распределения после прохода уровня сопротивления старого распределения (слева — первое движение рынка после прохода уровня сопротивления, справа — продолжение роста цены)

    Поведение участников рынка при проходе уровней сопротивления или поддержки является ярким опровержением известного экономического постулата о том, что с ростом цен объемы спроса падают, так же, как и вместе со снижением цен уменьшаются объемы предложения. В предпроходные моменты и при проходе уровней поведение участников рынка прямо противоположно этому утверждению — с повышением цен объемы спроса растут, а с уменьшением цен увеличиваются объемы предложения.

    На потребительском товарном рынке это несоответствие традиционных постулатов эмпирическим данным позволяет легко зарабатывать. Например, мы можем часто наблюдать ситуацию, когда инфляционный рост цены на определенный товар приводит к ажиотажному спросу на него и еще бóльшему увеличению его стоимости.
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    3.5. Ложные проходы уровней

    Если бы на рынке не было ложных проходов уровней сопротивления и поддержки, то торговля была бы очень простым делом, доступным каждому — торгуй на проход или на откат от уровня и считай денежки в кармане. Однако жизнь вносит существенные поправки в наши теоретические ожидания, и каждый трейдер знает, как обманчив рынок.

    Более того, маркетмейкеры, владея информацией о наличии большого количества стоп-ордеров на определенных уровнях, могут сознательно «развести» участников рынка, подтолкнув цены к этим ордерам за значимые уровни, добиваясь срабатывания данных стопов и еще бóльшего движения цен. Подобную тактику проталкивания цен за уровни или «размывания» уровней мы можем наблюдать достаточно часто, что вынуждает постоянно быть настороже (рис. 3.26). Впрочем, маркетмейкеры могут это делать только на «тонком» рынке, когда объемы спроса и предложения минимальны. Например, в предпраздничные дни или в ночные часы на валютном рынке Forex.

    Рисунок 3.26. «Размывание» уровня сопротивления

    Каждый прорыв значимого уровня ставит перед нами вопрос: присоединяться к проходному движению рынка или не верить ему и торговать в противоход? Стопроцентно достоверных правил, помогающих определить, действительно ли это успешный проход уровня или всего лишь его видимость, нет. Иногда решить этот вопрос вам помогут показатели объемов. Так, в случае успешного прохода они, как правило, растут в направлении пробоя и падают в обратном направлении (если идет откат к только что пройденному уровню). В противном случае пробой вполне может оказаться ложным, и поэтому не стоит рассчитывать на дальнейшее движение цены (рис. 3.27).

    Существуют и другие способы отсеивания ложных проходов уровней, основанные непосредственно на анализе цен.

    Рисунок 3.27. Схематичное отображение динамики цен и объемов сделок в момент ложного прохода уровня сопротивления

    Первый метод заключается в расчете процентного отклонения рыночной цены от цены уровня. Так, если это отклонение оказывается больше некоторого значимого уровня (например, для рынка акций — 3%), то проход уровня признается состоявшимся (рис. 3.28). В противном случае уровень по-прежнему является не пройденным со всеми вытекающими из этого последствиями.

    Рисунок 3.28. Трехпроцентный проход уровня сопротивления

    При втором способе оценивается время, в течение которого рыночные цены находятся выше пройденного уровня сопротивления или ниже уровня поддержки. Для этих целей рекомендуется использовать цены закрытия. Обычным критерием для определения успешности прохода уровня является временнóй интервал (как правило, от одного до трех дней — рис. 3.29). Также можно учитывать отдельно нахождение всех рыночных цен дальше пройденного уровня (выше уровня сопротивления или ниже уровня поддержки) или же только цен закрытия.

    Рисунок 3.29. Трехдневный проход уровня сопротивления
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    3.6. Трендовые фигуры из линий сопротивления и поддержки

    Трендовые фигуры появляются в результате объединения на одном графике одной или нескольких линий сопротивления и поддержки.

    Очень часто трендовые фигуры возникают в фазе консолидации рынка или предшествуют ей. Более того, можно также сказать, что каждый нейтральный тренд сопровождается появлением трендовой фигуры.

    Все трендовые фигуры можно разделить на две разновидности:

    — фигуры продолжения тенденции;

    — фигуры разворота тренда.

    Первые обычно предшествуют продолжению действующего тренда или сигнализируют о высокой вероятности такого развития событий. В свою очередь, фигуры второго типа говорят об ослаблении тенденции, а значит, о высокой вероятности ее разворота.

    Мы не будем здесь уделять много времени классическим фигурам технического анализа и остановимся только на самой важной и распространенной из них — треугольниках. Эта фигура служит кирпичом для построения большинства остальных классических фигур трендового анализа, таких как «голова-плечи», «бриллианты», «вымпелы» и т.д. и т.п.

    Так называемые треугольники являются наиболее типичными представителями трендовых фигур. В подавляющем большинстве они возникают в моменты консолидации рынка после его сильного движения и предваряют продолжение доминирующей тенденции (рис. 3.30).

    С точки зрения теории хаоса крайняя точка фазы консолидации является точкой бифуркации, за которой следует качественный переход к новой рыночной ситуации, новому уровню цен.
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    Рисунок 3.30. Консолидация рынка в треугольнике и продолжение бычьей тенденции, часовой график EUR/USD в январе 2000 г.

    Однако, как и из любого правила, здесь тоже могут быть исключения, пример которого представлен на рисунке 3.31.
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    Рисунок 3.31. Консолидация рынка в треугольнике и разворот медвежьего рынка, дневной график USD/CHF в 1998–1999 гг.

    Можно выделить несколько правил анализа треугольников.

    Следите за направлением движения цены перед входом в треугольник. Если рынок перед консолидацией бычий, то выше вероятность продолжения движения цены вверх, нежели вниз. Если же рынок перед консолидацией медвежий, то, скорее всего, цена в дальнейшем тоже пойдет вниз.

    Следите за направлением угла треугольника. Если он направлен вверх, то цена тоже, скорее всего, пойдет вверх. Если же угол направлен вниз, то цена с очень большой вероятностью пойдет вниз.

    Чем продолжительнее консолидация в треугольнике и чем ближе к концу треугольника выход из него, тем сильнее и значительнее возможная динамика цен при выходе, но при условии выполнения четвертого правила.

    Треугольник, как правило, заканчивается в первых ¾, что является сигналом для хорошего движения цены после выхода из треугольника. Если же выход из треугольника произошел в последней четверти, то последующее движение цены, скорее всего, будет вялым и неустойчивым.

    В классическом треугольнике должно быть не менее пяти линий с момента входа в треугольник (три вниз и две вверх или наоборот — три вверх и две вниз).

    Зачастую после выхода из зоны консолидации и, соответственно, из треугольника цена возвращается на пройденный уровень, подтверждая его с другой стороны (рис. 3.32).

    Рисунок 3.32. Схематичное отображение возврата цены к треугольнику после выхода из него

    Ускорение движения цены внутри треугольника является дополнительным, усиливающим сигналом (рис. 3.33). Так, недостижение ценой уровня сопротивления или поддержки увеличивает шансы на выход из треугольника в противоположном направлении.

    Рисунок 3.33. Схематичное отображение ускорения цены внутри треугольника

    Слабая коррекция в рамках консолидации имеет преимущество перед сильной коррекцией — вероятность продолжения движения цены в первом случае выше, чем во втором (рис. 3.34).

    Рисунок 3.34. Схематичное отображение двух вариантов коррекции цен в рамках консолидации
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    3.7. Средние — гибкие уровни

    Все рассмотренные нами выше уровни были прямыми линиями, построенными волюнтаристским путем. Иными словами, захотели и провели линию именно так. А при желании могли бы провести ее иначе. Понятно, что есть общие подходы к построению таких линий, но факт остается фактом. Нельзя также сбрасывать со счетов, что данные разных источников о динамике цен внебиржевых товаров, например Forex, в части максимальных и минимальных цен иногда не совпадают. А ведь именно на основе этих данных, как правило, и строятся уровни сопротивления и поддержки.

    Средние в сравнении с прямыми линиями являются более гибкими уровнями, которые, что немаловажно и очень удобно, можно рассчитывать автоматически.

    В ходе построения и изучения средних цен мы должны ответить на три вопроса: «Что усреднять?», «Какой период усреднения выбрать?» и «Как усреднять?». От того, как и насколько точно мы на них ответим, в полной мере зависит результат.

    Что усреднять?

    Конечно же, цены:

    — максимальные;

    — минимальные;

    — открытия;

    — закрытия;

    — средние между ценами открытия и/или закрытия, а также максимальными и минимальными за определенный период времени (например, день);

    — средневзвешенные по объемам сделок за определенный период времени (например, день).

    Очень хорошо дополняют друг друга три средних, построенных по ценам закрытия, максимальным и минимальным ценам. Вместе они составляют зону уровня. Ведь известно, что уровень поддержки или сопротивления, которым тоже является средняя, редко бывает одной ценой (например, EUR/USD 1,3028). Как правило, это некоторая зона цен (в нашем случае, например, EUR/USD 1,3025–1,3030). Чем значимее уровень, тем шире эта зона.

    Какой период усреднения выбрать?

    Технический анализ, проводимый с помощью трендовых линий и моделей, практически не поддается компьютеризации и при этом страдает присущим ему субъективизмом. Средние не имеют этих недостатков, поэтому их использование не только дает сведения о направлении тренда и его силе (по углу наклона средней), но и обеспечивает трейдера данными о ценовых уровнях. И здесь очень важно сделать правильный выбор порядка средней (периода усреднения), поскольку в противном случае это даст вам ложный сигнал, а значит, может привести к потерям.

    При выборе периода средней рекомендуется реализовать следующее правило: при восходящей тенденции средняя должна быть сильным уровнем поддержки, а при нисходящей — уровнем сопротивления (рис. 3.35).

    Рисунок 3.35. Схематичное отображение средней как уровня поддержки в рамках бычьего тренда

    Здесь речь идет только о направленном рынке, поскольку, когда рынок нейтрален, то есть никакой тенденции не наблюдается, торговля по любой средней, оказавшейся посередине рынка, будет приводить к убыткам. В этом проявляется важное свойство средних — они пригодны исключительно для торговли по трендам.

    При торговле по средним важно знать несколько особенностей, оказывающих на них существенное влияние:

    — чем длиннее период средней, тем меньше будет ее чувствительность на изменение цены. Например, усреднение за 21 день менее стабильно, нежели усреднение за 100 дней;

    — средние очень малого порядка обычно дают сравнительно много ложных сигналов;

    — средние очень большого порядка обычно опаздывают с подачей сигналов, а поэтому тоже, как правило, дают сравнительно много ложных поводов для торговли.
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    3.8. Практикум «Определение уровней»

    На этой стадии необходимо определить четыре уровня — уровень распределения, уровень жизни, уровень поддержки и уровень сопротивления. Посмотрим, например, на все четыре уровня EUR/USD в понедельник, 10 ноября 2003 г. (рис. 3.36).

    Рисунок 3.36. Динамика EUR/USD в понедельник, 10 ноября 2003 г.

    Итак, в понедельник:

    — уровень распределения составлял 65 пунктов (1,1530–1,1465);

    — уровень жизни — 1,1500;

    — уровень поддержки — 1,1465;

    — уровень сопротивления — 1,1530.

    Уровень распределения — ожидаемое стандартное распределение между уровнем поддержки и сопротивления вокруг уровня жизни. С большой долей вероятности он будет равен прошлому дню и должен находиться на некоем типичном стандартном расстоянии от уровня жизни (например, по EUR/USD на расстоянии 25–40 пунктов). Обычно уровень распределения не выходит за типичные границы (50–80 пунктов для EUR/USD). Исключения из правила:

    — в выходные дни (например, когда в США выходной, а в Европе рабочий день) может быть более узким (20–40 пунктов для EUR/USD);

    — в преддверии очень важных для рынка новостей уровень распределения может сжиматься (до 40–50 пунктов, например);

    — после сжатия рынка до очень низких величин можно ожидать роста уровня распределения, может быть, даже до очень высоких величин (например, до 80).

    Последние два ожидания являются классическими — перед бурей обычно бывает затишье, а после бури наступает успокоение.

    Итак, если мы знаем, что в понедельник, 10 ноября 2003 г., уровень распределения составлял 65 пунктов, то, скорее всего, во вторник, 11 ноября, он будет очень близок к этой величине, т.е. находиться в интервале 60–70.

    Уровень жизни текущего дня, скорее всего, будет таким же, как и прошлого дня, за исключением двух случаев:

    — перехода из текущего уровня распределения в другой (вверх или вниз);

    — сдвига уровня жизни на пол-уровня, когда уровнем жизни становится уровень поддержки или сопротивления.

    Для вторника, 11 ноября, можно ожидать, что уровень жизни:

    — по первому (базовому) сценарию будет повторением старого 1,1500; или

    — по второму (вспомогательному) сценарию перейдет на ступеньку одного из двух новых уровней жизни 1,1465 или 1,1530, если произойдет снижение или рост рынка, соответственно.

    Уровни сопротивления и поддержки определяются на основе стандартных расстояний от уровня жизни и должны быть очень близки ко вчерашним уровням. Иногда бывает, что уровень жизни вчерашнего дня переходит в уровень поддержки или сопротивления сегодняшнего. Эта особенность рынка на ранней стадии развития текущей торговой сессии редко позволяет определиться с ожидаемым на сегодня уровнем распределения — утром мы имеем два возможных сценария. Первый подтверждается в большинстве случаев и является продолжением вчерашнего дня с аналогичными уровнями жизни. Второй сценарий соответствует превращению уровней жизни в уровни поддержки или сопротивления, а уровней поддержки и сопротивления — в уровни жизни. Этот сценарий не такой уж и редкий для исполнения.

    Уровни сопротивления должны находиться на некоем типичном расстоянии от уровня жизни (например, по EUR/SUD — на расстоянии 25–40 пунктов), что позволяет определять будущие уровни в случае пробоя действующих уровней поддержки и сопротивления. Даже если рынок никогда на этих уровнях не был (или был, но очень давно).

    Исходя из ожидаемого на вторник, 11 ноября, уровня распределения и двух возможных сценариев для уровней жизни можно ожидать следующих уровней сопротивления и поддержки:

    — по первому сценарию: уровень поддержки равен 1,1465, а уровень сопротивления — 1,1530;

    — по второму сценарию: для уровня жизни 1,1465 уровень поддержки равен 1,1430, а уровень сопротивления — 1,1500; для уровня жизни 1,1530 уровень поддержки равен 1,1500, а уровень сопротивления — 1,1565.

    Естественно, зачастую эти уровни будут, скорее всего, не просто ценами, а зонами поддержки и сопротивления, поэтому на этом этапе нам важно понять целевые точки притяжения этих зон (рис. 3.37).

    Рисунок 3.37. Ожидаемые расчетные уровни, приближенное построение

    После расчета ожидаемых уровней в рамках старого уровня распределения плюс двух ожидаемых уровней распределения с небольшим сдвигом уровней жизни для второго сценария необходимо будет расширить взгляд. Для этого откладывают еще по два аналогичных по размеру распределения сверху и снизу, которые «притягиваются» к старым известным уровням поддержки, сопротивления и жизни (рис. 3.38).

    Рисунок 3.38. Ожидаемые расчетные уровни, полное построение

    Естественно, для точного расчета ожидаемых уровней лучше использовать как можно более широкую базу данных о рыночных ценах и котировках. А еще лучше знать динамику объемов спроса и предложения, в том числе в текущий день. Такая информация необходима, поскольку на уровнях сопротивления объемы предложения должны намного превышать объемы спроса (иначе высока вероятность успешного прохождения этого уровня и переход на более высокий уровень распределения), а на уровнях поддержки уже объемы спроса должны намного превышать объемы предложения. На уровнях жизни объемы спроса должны быть максимально близкими к объемам предложения, что и предопределяет большие объемы торговли на таких уровнях.

    После начала торговой сессии вам необходимо будет оставить один из двух сценариев — базовый или вспомогательный. Это можно сделать очень просто. Например, в начале торговой сессии рынок торговался в интервале от 1,1500 до 1,1530. Это соответствует в базовом сценарии верхней части уровня распределения 1,1465–1,1530 или во вспомогательном сценарии — нижней части уровня распределения 1,1500–1,1565.

    Если рынок пойдет выше 1,1530, то можно ожидать развития событий по второму сценарию. Если же рынок опустится ниже 1,1500, можно ожидать реализации базового сценария. Чем раньше удастся определиться со сценарием, тем точнее будет последующая торговля. При этом напомню, что рынок с бóльшей вероятностью пойдет по первому, базовому сценарию. Если трейдер рискованный, он будет работать одновременно по двум сценариям, а если консервативный — только по одному, уже определившемуся в ходе начала торговой сессии.

    Иногда уровни распределения изменяются в течение дня, что, как правило, обусловлено и объясняется новостями фундаментального характера. В этом случае расчет аналогичен, как будто вы начинаете новую торговую сессию.

  

  
    Глава 25

    Глава 4

    Мастер-трейдинг

    4.1. Математика трейдинга

    Знание основ технического и фундаментального анализа влияет только на процент удачных сделок в общем объеме операций. Однако вы можете получить великолепный результат по соотношению удачных и неудачных сделок, но одновременно вести убыточную торговлю.

    Например, если восемь из десяти ваших сделок дают прибыль и только две приносят убытки (процент выигрышных сделок 80 = 8/10 × 100%), то вас смело можно считать великолепным аналитиком. Но при этом, если вы в среднем на одной сделке получаете прибыль в 10 пунктов (итого плюс 80 пунктов на 10 сделок) и средний убыток в 50 пунктов (итого минус 100 пунктов на 10 сделок), то в целом вашу деятельность нельзя рассматривать иначе как убыточную, несмотря на очевидные аналитические способности. В данном случае вас уже нельзя назвать хорошим трейдером.

    Успешный трейдер не только умеет анализировать рынок, но и управляет своими позициями таким образом, чтобы сумма прибыли всегда превышала сумму убытков.

    С математической точки зрения подобное успешное управление называется стремлением к положительному математическому ожиданию:

    МО = Pw × Sw – Pl × Sl,

    где МО — математическое ожидание;

    Pw — вероятность получения прибыли;

    Sw — средняя сумма прибыли от одной прибыльной сделки;

    Pl — вероятность получения убытков;

    Sl — средняя сумма убытков от одной убыточной сделки.

    Соблюдая как минимум равноправное соотношение между суммой прибыли и суммой убытков в расчете на одну среднюю сделку (положительную и отрицательную соответственно), вы получаете возможность работать с денежными средствами, а не играть. Если вам не удастся освоить этот элемент трейдинга, то, даже будучи превосходным аналитиком, вы обречены на разорение, так как спекулятивный рынок — это рынок профессионалов, а все остальные обречены.

    В связи с этим следует привести следующее высказывание Ральфа Винса: «в играх с отрицательным математическим ожиданием не имеется никакой схемы управления деньгами, которая сделает вас победителем»[37].

    Вероятности получения прибыли и убытков можно рассчитать с помощью формул, которые применяются при оценке риска получить прибыль и убытки. В данном случае под риском понимается любой ненулевой результат. Обычно под финансовым риском признается любой результат, отличный от ожидаемого. Иными словами, более правильно написать «риск получения прибыли» (сверх заданной или ожидаемой). Также стоит говорить и о риске получения убытков (допустимых или, возможно, заданных, например, по стоп-лоссу]. Однако здесь мы не будем так далеко углубляться в природу рисков.

    Итак, мы можем заменить вероятность риском, так как природа вероятности и риска с точки зрения математики финансовых рынков практически одинакова. Так, как правило, для оценки риска используется формула стандартного отклонения, которая пришла к нам из теории вероятности. Возможно, в будущем для этого смогут использовать так называемую фрактальную размерность — понятие из теории хаоса.

    Профессиональные трейдеры и инвесторы стремятся избавиться от риска, продать его, словно это опасный, обжигающий руки предмет. И действительно, риск во многом можно сравнить с губительным огнем, способным быстро сжечь ваши капиталы. Любители же часто являются покупателями риска, совершенно не представляя себе всей его опасности. Подобные действия напоминают торговлю радиационными материалами «на вес», последствия использования которых сразу не видны, но которые от этого не менее опасны. Перефразируя известное выражение из мира игры в покер, можно сказать: «Если вы не знаете, кто является покупателем смертельно опасного риска, значит, это вы».

    В покупке риска нет ничего плохого, однако очень важно понимать его стоимость. Как раз это и является важной составляющей успеха в инвестициях и спекуляциях. Ведь если вы не знаете, что на самом деле покупаете риск, то не можете заплатить за него адекватную цену. А если вы переплатите, что обычное дело для незнаек, то результатом будет отрицательное матожидание.

    Эквивалентом стоимости риска является доходность. Возможность заработать на покупке риска ниже соответствующей ему стоимости-доходности предоставляется нам, когда мы:

    — располагаем внутренней (инсайдерской) информацией;

    — используем преимущество пространственного арбитража;

    — являемся биржевыми специалистами (брокерами).

    Во всех прочих случаях только расчет позволяет находить сделки с положительным математическим ожиданием. И здесь вам необходимо будет знать ожидаемую величину прибыли и убытков, а также вероятности их получения.

    Задача

    Рассчитайте математическое ожидание получения прибыли, если известны следующие данные:

    — ожидаемая прибыль — $1100;

    — возможные убытки — $650;

    — вероятность получения прибыли — 60%;

    — вероятность получения убытков — 40%.

    Решение

    МО = $1100 × 60% – $650 × 40% = +$400.

    В приведенном выше примере вероятности были заданы. Однако в практической жизни они неизвестны. Страховые компании, весь бизнес которых построен на оценке и вычислении вероятностей наступления страховых случаев (проведении так называемых актуарных расчетов), являются наиболее ярким примером такого подхода среди финансовых компаний. Страховщики используют широкие базы данных, и чем эти базы лучше, тем точнее может быть проведена оценка, а значит — установлена страховая премия. Ну а чтобы заложиться на риск ошибки, а также покрыть собственные издержки и получить прибыль, обычно вероятность события, рассчитанная актуариями, умножается на два. И в реальности страховая премия с запасом перекрывает риски страховой компании. Если же к ее заработкам добавить немалые инвестиционные доходы от размещения страховых премий, а также суммы возмещения ущерба от виновных сторон при наступлении страховых случаев, то размер прибыли от страховой деятельности на не сильно конкурентном рынке и при правильной оценке риска-вероятности будет очень даже значительным.

    Умение как можно точнее определить вероятность события — вот в чем заключается одна из наибольших ценностей знания истории и статистической информации.

    Среди множества финансовых инструментов, позволяющих формировать инвестиционный портфель, одним из наилучших является расчет математического ожидания. У выбранных вами инструментов оно должно быть максимальным.

    Как правило, любые игры с денежным выигрышем, будь то лотерея, ставки на ипподроме или в букмекерских конторах, игральные автоматы и т.п., являются играми с отрицательным математическим ожиданием, поэтому участие в любой из них нельзя расценивать как источник стабильного дохода. Хотя в тех же игровых автоматах есть известное правило: с определенного момента они дают примерно одинаковые выигрыши и проигрыши. Соответственно, если в игре на определенном автомате довольно длительное время сумма выигрышей была очень незначительной, то очень высока вероятность «заработать» именно на нем. Но ключевым является факт постоянного наблюдения за определенным автоматом в течение длительного периода времени — от нескольких часов (если на этом автомате много играли) до нескольких дней.

    У вас может возникнуть закономерный вопрос: «а каково математическое ожидание финансовых игр?» с одной стороны, они обладают всеми внешними атрибутами азартных игр — спред и комиссионные служат своеобразными аналогами рулеточного «зеро». Это дает основание говорить об отрицательном матожидании. С другой стороны, работа на финансовых рынках имеет одно кардинальное отличие от азартных игр — главным действующим лицом в них является не Господин Случай, а человек. А так как его поведение прогнозируемо и подчиняется определенным закономерностям, то и рынок может быть прогнозируемым.

    Справедливости ради необходимо отметить, что ставки на ипподроме и в букмекерских конторах тоже не обязательно обладают отрицательным матожиданием. Так, шансы одной из хоккейных команд, являющейся лидером национального чемпионата, на победу у другой команды, находящейся в самом низу турнирной таблицы, гораздо выше, чем 50 на 50. Если при этом вам предлагают заключить пари, где сумма вашего выигрыша в случае победы первой команды будет равна сумме проигрыша в случае победы второй команды, то это идеальный шанс подзаработать, поставив на безусловного фаворита. Однако вряд ли найдется желающий заключить с вами заведомо невыгодное пари на указанных условиях. Сподвигнуть его на это может только изменение денежных ставок.

    Для расчета уравнивающего шансы сторон соотношения ставок применим следующую формулу:

    где r — ставка первой стороны;

    s — ставка второй стороны;

    p — вероятность выигрыша первой стороны;

    (1 – p) — вероятность выигрыша второй стороны.

    Так, если вероятность выигрыша лидера чемпионата у аутсайдера равна 90%, то соотношение ставок первой и второй стороны должно равняться:

    Таким образом, первый игрок должен поставить девять жетонов против одного жетона второго игрока. В этом случае игра будет равноценна для обоих. Однако на практике все выглядит гораздо сложнее.

    Так, первый игрок может расценивать шансы на победу лидера на уровне 95%, а второй — 86%. В этом случае первый игрок будет согласен на ставку 19 к 1, а второй — 6 к 1. Если найдется букмекер или третий игрок, то он может «развести» обоих игроков, сыграв на такой разнице в вероятностных оценках. Произойдет это, конечно же, только при условии, что игроки будут ставить на разные исходы, например, первый — на победу лидера, а второй — на победу аутсайдера. Выглядеть это будет следующим образом: первый игрок поставит на кон 19 жетонов в надежде в случае удачи заработать 1, а второй поставит 1 в надежде заработать в случае победы аутсайдера 6 жетонов. Сумма ставки при этом будет составлять 20 жетонов. Если выиграет команда-лидер, то первый игрок получит доход в размере 1 жетона (плюс возврат ставки в 19 жетонов).

    В этом случае букмекер ничего не зарабатывает, но и ничего не теряет. Если же побеждает команда-аутсайдер, то второй игрок получит 6 жетонов. Посредник при этом «прикарманит» оставшиеся невостребованными 13 жетонов (20 он забрал в виде ставок и отдал 6 в виде выигрыша плюс 1 в качестве возврата ставки). Более того, если не победит ни одна команда, т.е. команды сыграют вничью, то букмекер заберет себе обе ставки в размере 20 жетонов (табл. 4.1).

    Таблица 4.1. Таблица выигрышей двух игроков и букмекера

    На финансовых рынках, характеризующихся большим скоплением игроков и неопределенностью результатов, подобные ситуации постоянно присутствуют. Хотя разница между выигрышем игроков и букмекера не так велика. Чем эффективнее рынок, тем ниже потенциальные заработки посредника, т.е. «цены-ставки» лучшего покупателя ближе к «ценам-ставкам» лучшего продавца.

    Тем не менее даже на эффективном рынке у вас есть шанс поискать в «мутной воде» неравновесные соотношения ставок. Значительно облегчает такой поиск наличие инсайдерской информации. Именно владение внутренними данными, недоступными другим, позволяет чувствовать себя достаточно информированным и получить своеобразную точку опоры при оценке шансов на победу и проигрыш.

    Кроме этого, существуют финансовые инструменты с внутренне присущим им положительным математическим ожиданием, которое формируется за счет гарантированного дохода, получаемого от их владения. Об этих инструментах мы уже говорили ранее (например, банковские депозиты). Подобные инструменты приносят деньги с течением времени.

    Старайтесь занимать такие позиции в сделках, когда время работает на вас. Единственное, что мы можем прогнозировать с достаточно высокой точностью, это то, что время неумолимо движется вперед. А значит, если оно работает на вас, то вы так же неумолимо будете зарабатывать. С психологической точки зрения наличие такой оговорки — тоже, несомненно, позитивный факт. Гораздо хуже, когда вы покупаете некий товар, и каждый день обладания им приносит вам убыток. В этой ситуации вы можете заработать только в том случае, если товар вырастет в цене. Причем не просто вырастет, а как минимум — на величину суммы, потерянной в течение того промежутка времени, когда покупатель терпел убытки.

    К подобным сделкам относятся депозитные вклады, по которым на ваш счет ежедневно начисляются проценты. Среди спекулятивных сделок можно отметить перечисленные ранее в таблице 1.2 типы сделок, позволяющие одной стороне зарабатывать с течением времени независимо от изменения цены. Например, продавец опциона получает премию, в которой немалую часть составляет показатель времени. Иными словами, одним из товаров в опционных сделках является время. Другой пример: если вы купите акции компании, которая выплачивает дивиденды, то тоже получите возможность зарабатывать даже «во сне», ведь каждый день будет приближать вас к дате выплаты дивидендов. На самом же деле мы торгуем временем практически постоянно, даже если не имеем об этом понятия. Особенно хорошо о такой особенности времени знают банкиры, что и обеспечивает высокую прибыльность их бизнеса при прочих равных условиях.

    Если считать, что время — ваш враг, то это заведомо проигрышный выбор, так как единственное, что можно прогнозировать с достаточно высокой степенью вероятности, — это время.

    Советую вам сначала «подружиться» с ним или того больше — заставить его работать на себя. Именно эту функцию выполняют пассивные доходы, о которых мы говорили в первой главе.

    Еще одним применением математического ожидания является его использование при расчете цены сделки, особенно при входе в нее. При этом будет сделан, конечно же, целый ряд допущений, которые, кроме того, могут еще со временем и меняться.

    Например, рассчитаем цену, по которой можно было бы купить некий товар, если известно следующее.

    Вероятность роста и падения стоимости этого товара мы расцениваем как 50 на 50.

    Текущая рыночная цена товара — 1,6250–1,6255 (здесь учтен спред). Таким образом, если мы будем покупать, то цена составляет 1,6255, а если продавать — 1,6250. Определимся, что стандартный спред на минимальном объеме для данного товара составляет 5 пунктов.

    Уровень сопротивления, по которому мы хотели бы продать ранее купленный товар (можно также использовать другие ценовые ориентиры, каждый из которых будет искомым тейк-профитом), составляет 1,6350. При этом необходимо учитывать, что рынок может не дойти до указанной отметки, поэтому реальный тейк-профит передвинем немного ниже, допустим на 10 пунктов — до 1,6340 (1,6350 – 0,0010).

    Уровень поддержки, при проходе которого наша попытка заработать на покупке товара будет признана неудачной и принято соответствующее решение выйти из убыточной сделки, составляет 1,6150. (Можно также использовать другие ценовые ориентиры, каждый из которых будет искомым стоп-лоссом.) Здесь необходимо понимать, что для решения о выходе из неудачной позиции простого достижения уровня поддержки недостаточно. Появляется необходимость сделать еще одно допущение — его проходом уровня поддержки признается снижение рыночной цены на 25 пунктов ниже этого уровня — до 1,6125 (1,6150 – 0,0025). Если же еще учитывать правило исполнения стоп-лоссов, то реальная цена исполнения стопа может оказаться еще ниже. Например, на 5 пунктов. Таким образом, окончательная цена стоп-лосса будет для нас составлять 1,6120 (1,6125 – 0,0005).

    Зная все это, рассчитаем цену, по которой мы будем входить в рынок и покупать товар:

    mp = mw × pl + ml × pw = 1,6340 × 0,5 + 1,6120 × 0,5 = 1,6230,

    где mp — искомая цена;

    mw — цена, по которой будет исполняться тейк-профит;

    ml — цена, по которой будет исполняться стоп-лосс;

    pw — вероятность исполнения тейк-профита раньше стоп-лосса;

    pl — вероятность исполнения стоп-лосса раньше тейк-профита.

    Наглядное графическое представление расчета цены открытия позиции мы можем увидеть на рисунке 4.1.

    Рисунок 4.1. Соотношение различных ценовых уровней в зависимости от искомой цены

    Если вас не устраивает вероятность получения прибыли, равная 50%, то вы можете изменить соотношение с 50/50 на другое. Например, 80/20. В этом случае необходимо пересчитать цену, по которой желательно совершать покупку:

    mp = mw × pl + ml × pw = 1,6340 × 0,2 + 1,6120 × 0,8 = 1,6164.

    Фактически рекомендуется совершить сделку почти от уровня поддержки (цена сделки — 1,6164 и уровень поддержки — 1,6150). Только в этом случае вероятность получения прибыли будет составлять 80%.

    Вывод: максимальное матожидание получения прибыли — при покупке на уровне поддержки и при продаже под уровнем сопротивления.

    Это очень ценное заключение, которое сегодня может использовать каждый трейдер, поскольку оно дает точку опоры и позволяет опытным игрокам принимать рациональные решения по сделкам. И именно поэтому на подступах к уровням сопротивления и поддержки стоят множественные ордера. Здесь, правда, есть один интересный момент, не вполне вписывающийся в теоретический поиск лучшей цены покупки и продажи. Так, если исходить из того, что большинство участников рынка действуют разумно и заинтересованы в наилучших сделках, то цены только и делали бы, что скакали с уровня на уровень практически без промежуточных движений.

    Однако мы знаем, что бóльшая часть рыночных объемов и проведенных сделок обычно лежит примерно посередине между найденными уровнями поддержки и сопротивления. Почему возникает это несоответствие (рис. 4.2)?

    Рисунок 4.2. Схематичное соотношение уровней цен и объемов сделок

    Ответ мы найдем у тех же участников рынка. В любой сделке неизменно участвуют две стороны: покупатель и продавец. То, что хорошо для первого, как правило, плохо для продавца, и наоборот. Я здесь не рассматриваю случаи вынужденной продажи, к которой могут прибегать инвесторы, нуждающиеся в деньгах, импортеры и экспортеры в другой валюте, хеджеры, поставляющие конкретный товар, и т.д. В этих случаях можно рассчитать, что максимальное положительное математическое ожидание покупателя на уровне поддержки является максимальным отрицательным матожиданием для продавца. Вряд ли вы найдете много таких продавцов. Скорее всего, это будут или недальновидные игроки, или вынужденные участники рынка. Таким образом, наибольшие объемы сделок действительно будут находиться в зонах, где матожидания прибыли покупателей и продавцов в наибольшей степени совпадут. Небольшую подвижку в значениях матожиданий будет играть разница в оценках уровней сопротивления и поддержки, которые дают разные участники рынка.

    Здесь же нельзя не сказать и о вложенности математических ожиданий, рассчитанных для множества различных уровней сопротивления и поддержки. В один и тот же момент времени практически всегда существует несколько значимых ближайших уровней сопротивления и поддержки для одной и той же рыночной цены. Данные уровни можно легко увидеть на графиках разных интервалов времени.

    Так, если мы возьмем уже рассмотренный нами ранее пример, но добавим хотя бы еще один отрезок времени (например, дневные чарты по сравнению с 5-минутными в первом случае) с новыми уровнями поддержки и сопротивления, то расчеты матожидания прибыли и цены, где оно достигнет статистически значимой для нас величины, могут привести к совершенно иному результату (рис. 4.3).

    Желательная вероятность получения прибыли для нас равна 80%.

    Уровень сопротивления составляет 1,6430. Учитывая небольшую подвижку рынка, который может не дойти до указанного нами уровня, передвинем реальный тейк-профит немного ниже, допустим, на 25 пунктов — до 1,6405 (1,6430 – 0,0025). Допуск для дневных чартов возьмем больше, так как здесь увеличивается и погрешность при определении уровней, да и заинтересованные рыночные игроки больше смотрят на этот интервал времени.

    Уровень поддержки составляет 1,5550. Сделаем допущение: проходом уровня поддержки признается снижение рыночной цены на 40 пунктов ниже уровня поддержки — до 1,5510 (1,5550 – 0,0040). Реальная цена исполнения стоп-лосса будет еще ниже (на величину спреда и/или «проскальзывания» рынка), например на 10 пунктов. Таким образом, окончательная цена стоп-лосса будет для нас составлять 1,5500 (1,5510 – 0,0010).

    Зная все это, рассчитаем цену, по которой мы будем входить в рынок и покупать товар (для дневных чартов):

    mp = mw × pl + ml × pw = 1,6405 × 0,2 + 1,5500 × 0,8 = 1,5681.

    Более того, если мы рассчитаем наилучшую цену (рис. 4.3) для продажи товара (с вероятностью 65%), то увидим, что она очень близка к той цене, по которой мы были готовы покупать на 5-минутных чартах (пусть и с вероятностью 80%):

    mp = mw × pl + ml × pw = 1,5575 × 0,5 + 1,6480 × 0,6 = 1,6163.

    Рисунок 4.3. Соотношение различных ценовых уровней для 5-минутного и дневного чарта

    Данный факт тоже обуславливает разницу в расчетах и восприятии матожиданий различными участниками рынка и увеличивает подвижность мнений о ценах на нем.

    Если вы не сторонник уровней поддержки и сопротивления и не верите в их существование, а значит, и в практическую пользу приведенных выше расчетов, то, по крайней мере, знание о них даст вам ориентир при постановке стоп- и лимит-ордеров в смысле обыкновенного управления активами (money management).

    Полезность

    Вместо математического ожидания, использующего в расчете вероятность, которая является отражением субъективной оценки возможности наступления какого-либо события, можно рассчитывать ожидаемую полезность, особенно когда речь идет о принятии человеком экономических или инвестиционных решений.

    Ожидаемая полезность вычисляется так же, как и математическое ожидание, однако вместо вероятности здесь используется субъективный фактор полезности, которая является степенью удовлетворения человеческой потребности в чем-либо.

    Разница в полезности одного и того же продукта хорошо отражена в следующем примере. Для только что отобедавшего человека степень полезности стакана воды не слишком высока, а для того, у кого во рту в последние два дня не было ни росинки, а губы растрескались от сухого зноя пустыни, полезность того же самого стакана воды равноценна жизни.

    Разницу между вероятностью наступления события и полезностью своих действий можно проиллюстрировать простым житейским примером.

    Например, перед вами стоит дилемма: брать перед выходом на четырехчасовую прогулку по улице зонт или нет. Глядя на пробегающие по небу редкие тучи, вы оцениваете вероятность дождя как незначительную. Однако вы решили прогуляться пешком далеко от дома и намерены провести все время на открытом воздухе. Следовательно, хотя вероятность дождя, а значит, и потребность в зонте, незначительны, зонт вы, скорее всего, возьмете, так как его полезность в случае дождя оцените намного выше неудобства, связанного с его ношением. При этом, естественно, на ваше решение может повлиять целая масса дополнительных факторов: прогноз погоды на сегодня, вчерашняя погода (если вчера в аналогичной ситуации вы не взяли зонт и промокли до нитки из-за внезапно хлынувшего с неба ливня), идете вы один или с кем-то (например, если вы мужчина и пригласили на свидание девушку, то наверняка не захотите, чтобы она заболела из-за вашей беспечности и из-за того, что вы поленились и не взяли зонт) и т.д. Таким образом, совершая повседневные действия, человек оценивает не столько вероятность наступления того или иного события, сколько полезность своих поступков.

    С финансовой точки зрения термин полезность хорошо проиллюстрирован классическим примером «петербургского парадокса», который был описан Николаем Бернулли.

    Бернулли рассматривал вариант игры между Петром и Павлом. Петр бросает двустороннюю монету и платит Павлу в том случае, если выпадает решка, и так до тех пор, пока не выпадет орел. После первого броска Петр платит $1, после второго — $2, после третьего — $4 и т.д. Иными словами, за каждое последующее выпадение решки Петр платит Павлу сумму, которая в два раза больше предыдущей.

    Вопрос: сколько вы заплатите за то, чтобы занять место Павла в этой игре?

    С точки зрения математического ожидания потенциальная прибыль Павла стремится к бесконечности, так как выпадение решки может произойти бесконечное число раз подряд. Так, уже через 40 подбрасываний прибыль Павла в этой игре способна превысить $1 млрд, а через 51 подбрасывание — $1 трлн. Однако полезность последующего удвоения подобных гигантских сумм для одного человека уже не имеет значения — триллионом меньше или больше, неважно. Такие деньги один человек уже попросту не в силах потратить за всю свою самую долгую жизнь. Для разных людей суммы потери полезности приращения (удвоения) этих денег будут различаться. Но в любом случае, рано или поздно для любого из нас при достижении гигантских сумм выигрыша игра, предложенная Бернулли, потеряет полезность. Начиная с этого момента нам будет неважно, остановится она или нет.

    Из этого примера видно, что с ростом капитала полезность каждого дополнительного доллара падает. Так, полезность $100 для неимущего намного выше, чем полезность тех же $100 для миллионера (рис. 4.4).

    Рисунок 4.4. Соотношение полезности $100 и личного богатства

    Объяснить разницу в полезности одних и тех же $100 можно в том числе на примере процентного соотношения. Так, если на вашем счете у брокера находится $200, то после потери половины этих денег для восстановления первоначального размера счета возникнет потребность в удвоении капитала: после 200 – 100 = 100 (–50%) необходимо заработать 100 + 100 = 200 (+100%). Сначала вы потеряете 50%, а затем получите +100%. Естественно, последнего финансового результата — удвоения счета — достичь гораздо сложнее, чем потерять половину.

    Если же на вашем счете $1000, то здесь процентное соотношение первоначальной потери и последующей прибыли для восстановления капитала будет выглядеть следующим образом: 1000 – 100 = 900 (–10%), затем 900 + 100 = 1000 (+11%). В этом случае разница между –10% и +11% уже не так огромна, а значит, восстановить первоначальный размер инвестиционного счета более реально.

    Уменьшение полезности $100 с ростом личного богатства зачастую приводит и к разной оценке риска их лишиться (рис. 4.5). Для одного человека потеря этих денег может стать потерей всех надежд, а другой просто огорчится. Первый будет склонен к маленьким ставкам, но с бóльшим возможным выигрышем, т.е. к бóльшему риску. А это типичное поведение бедных, покупающих лотерейные билеты в надежде сорвать джекпот. Если речь идет об одной и той же сумме, то более богатый человек с большей вероятностью будет согласен рискнуть. И в любом случае он предпочтет игры с бóльшими ставками, редко проявляя мелочность.

    За выбор рискованной игры склонный к риску человек будет платить. Вот и получается, что бедные становятся еще беднее, играя в рискованные игры с маленькими шансами на успех.

    Рисунок 4.5. Соотношение склонности к риску потери $100 и личного богатства

    У «петербургского парадокса» есть вполне рыночное отражение. Возьмем, например, акции компании ABC, объемы продаж и прибыли которой на протяжении последних трех лет стремительно росли. Если просто экстраполировать эти поистине блестящие финансовые показатели в бесконечность, то можно ожидать, что стоимость акций этой компании тоже будет стремиться к бесконечности. И несмотря на абсурдность подобного ожидания, иногда фондовый рынок акций в лице своих многочисленных представителей из когорты инвесторов демонстрирует именно такие надежды на бесконечный рост положительного математического ожидания, а также бесконечной ожидаемой полезности. Для этого достаточно вспомнить любой биржевой бум: от бума железнодорожных акций середины XIX века до «мыльного пузыря» интернет-акций конца XX столетия.

    Теория полезности объясняет, почему рано или поздно такой бум захлебывается, даже если видимых причин для этого нет, а количество свободных и готовых для рискованного инвестирования денег не сокращается. Согласно теории полезности для инвесторов, которые в ходе бума новых акций уже много заработали, сравнительная полезность каждого дополнительного доллара меньше полезности потенциального убытка, и поэтому они начинают фиксировать прибыль, тем самым останавливая строительство пирамиды и «поворачивая историю вспять».

    Здесь же можно привести прямую аналогию с возведением пирамид. Представим себе, что мы строим свою собственную пирамиду, вкладывая весь свой капитал в строительные блоки, каждый из чистого золота. Как мы знаем, в любой пирамиде каждый верхний блок меньше нижнего. Из этого следует, что ущерб от снятия нижнего блока больше потенциальной пользы от добавления верхнего.

    Кстати, игры с нулевым математическим ожиданием обладают отрицательным ожиданием полезности, так как полезность прироста меньше ущерба от возможного убытка аналогичной суммы. Но это уже более глубокая психология.

  

  
    Глава 26

    4.2. Трейдинг

    Умирает старый брокер, мучаясь в агонии.

    Врачи измеряют температуру: сейчас у него 39,5.

    Будет 42 — помрет.

    И тут брокер открывает один глаз и произносит:

    «На 41,5 сливайте».

    Трейдинг является активной торговой деятельностью, которая ставит своей целью получение прибыли от арбитража во времени или пространстве.

    Прежде чем говорить собственно о трейдинге, процитирую правило Джесси Ливермора, который был одним из самых известных американских брокеров в начале XX века, приведенное в книге Эдвина Лефевра «Воспоминания биржевого спекулянта» и в книге известного трейдера Виктора Нидерхоффера «Университеты биржевого спекулянта»: «Существуют круглые дураки, которые все и всегда делают неверно. Но есть еще и уолл-стритовские дураки, которые считают, что торговать надо всегда. На свете нет человека, который бы ежедневно имел нужную информацию, чтобы покупать или продавать акции либо чтобы вести свою игру достаточно разумно и интеллигентно»[38].

    Одним из самых простых и надежных способов получить прибыль является пространственный арбитраж, когда мы знаем, где и что купить дешево и кому и где продать дорого в один и тот же момент времени с минимальными издержками. Это очень простой метод заработка, и если он вам доступен, то используйте его на полную катушку. Кстати, информационное агентство Reuters первые капиталы заработало в XIX в. именно на обслуживании пространственных арбитражеров, специализировавшихся на торговле в США и Европе и получавших высокие прибыли за счет разницы цен на торговых площадках разных континентов.

    Однако обычным спекулянтам редко удается использовать преимущества пространственного арбитража, довольствуясь арбитражем во времени. Последний сопряжен со значительным риском, так как трейдер целиком и полностью отдает себя во власть могущественной неизвестной величины — времени.

    Здесь мы рассмотрим обычный временнóй арбитраж, который представляет собой две противоположные сделки, отстоящие на некотором расстоянии по времени друг от друга. Например, сначала покупка и затем продажа или сначала продажа, а затем покупка. Кстати, трейдер, совершающий сделки на очень короткий срок, как правило, в течение одной торговой сессии, называется внутридневным трейдером (intraday trader или day trader, что тождественно). В свою очередь, спекулянт, не закрывающий своих торговых позиций в течение многих дней, специальными терминами не обозначается и обычно просто называется трейдером (trader).

  

  
    Глава 27

    4.3. Трейдинг по ордерам

    Трейдинг по ордерам обладает двумя очень значительными преимуществами.

    Во-первых, он минимизирует влияние эмоций, вносящих настоящий хаос в умы и сердца подавляющего большинства трейдеров. Это очень важное психологическое преимущество, особенно для внутридневных трейдеров.

    Человек, выставляющий ордер, который останавливает убыток (стоп-ордер), обычно заранее четко знает, сколько он может потерять на одной сделке (за исключением торговли на малоликвидных рынках или в перерывах между биржевыми сессиями, когда никто не способен гарантировать исполнение стоп-лосс ордеров по заявленным трейдером ценам). За счет этого появляется реальная возможность использовать преимущества управления денежными средствами (money management).

    Во-вторых, трейдинг по ордерам дает возможность заключать сделки, даже если вы находитесь далеко от торгового терминала. Это преимущество в основном используют трейдеры, занимающие долгосрочные позиции и принимающие свои решения после длительных раздумий. Я тоже предпочитаю именно такой вид трейдинга. Внутридневные трейдеры второе преимущество трейдинга по ордерам обычно используют, когда выставляют ордера на значимых уровнях цен, которые получить, совершая сделку «по рынку», очень сложно (особенно на «быстрых» высоковолатильных рынках).

    Здесь же следует отметить один отрицательный момент трейдинга по ордерам. Человек, торгующий по этому методу, может просто не успевать выставлять на рынок нужные ордера, так как находится вне рынка. Значит, будут упускаться лучшие по времени моменты заключения сделок, а также снижаться скорость реакции на новую важную информацию. Но здесь уж каждый должен решить для себя, что он предпочитает, — потерять вследствие тяжелейшей эмоциональной нагрузки или из-за временного отсутствия на рынке.

    Прежде чем подробно проанализировать основы трейдинга, нам необходимо рассмотреть, какие же основные типы ордеров используются при работе на развитых финансовых рынках. К таковым относят:

    — ордер «по рынку» (market order);

    — лимит-ордер (limit order);

    — стоп-ордер (stop order),

    а также другие типы ордеров.

    Ордер «по рынку» — это ордер на исполнение сделки по текущей рыночной цене. Когда вы отдаете распоряжение «исполнить сделку по рынку», цена исполнения не указывается, а вам подтверждают исполнение ордера или не подтверждают и предлагают ввести новый ордер.

    Как правило, брокер, исполняющий такой приказ, старается купить нужный вам товар по лучшей минимальной цене предложения, а продать — по лучшей максимальной цене спроса. Из этого можно понять, что ордер «по рынку» сопряжен со значительными затратами при работе с финансовыми инструментами, спреды между лучшими котировками на покупку и продажу которых очень большие. Не рекомендуется применять подобные приказы на малоликвидных рынках, обычно характеризующихся значительными спредами.

    Ордер «по рынку» — самый быстрый и гарантированный способ совершить сделку. Он хорош на ликвидных рынках при открытии и закрытии позиции. Не рекомендуется при торговле опционами.

    Лимит-ордер — это ордер на исполнение сделки по цене лучше текущей рыночной цены. Эти ордера могут исполняться по цене, указанной в ордере или лучше нее. Мой любимый тип ордеров.

    Часто лимит-ордера называются также тейк-профитами (от англ. take profit — взять прибыль). Однако это не всегда корректно, так как не каждый лимит-ордер используется для фиксирования прибыли по сделке. Например, может сложиться такая ситуация, когда вы пытаетесь закрыть свою убыточную сделку по цене лучше текущей рыночной цены, которая, в свою очередь, хуже той цены, по которой вы ранее открывались.

    Если вы не уверены в том, что движение рыночной цены продолжится в вашу сторону и она превысит какой-либо значимый уровень, поставьте тейк-профит (на рынке ставится как лимит-ордер). Когда рыночная цена дойдет до уровня тейк-профита, ордер активизируется и автоматически исполнится по указанной в нем цене, но не выше. Крайне редко цена исполнения оказывается даже выше ордерной, однако на практике в подавляющем большинстве случаев она будет точно соответствовать цене ордера. При этом цена исполнения не может быть хуже цены, указанной в ордере.

    Лимит-ордер применяется, как правило, при торговле от уровней. Так как в большинстве случаев наблюдаются не проходы уровней, а откаты от них (по моим оценкам, на каждый случай успешного пробоя уровня приходятся не менее чем три успешные защиты уровней), то рекомендуется бóльшую часть сделок совершать именно по лимит-ордерам.

    Лимит-ордер гарантированно исполняется, если хотя бы в одной сделке цена была лучше указанной в нем цены. Используется при покупке/продаже лучше текущих рыночных цен, как при закрытии, так и при открытии позиций

    Стоп-ордер — это ордер на исполнение сделки по цене хуже текущей рыночной цены. Стоп-ордера активизируются как ордера «по рынку» только при достижении рыночной цены, указанной в ордере. При этом цена исполнения стоп-ордера может быть любой — равной ордерной цене, лучше или хуже нее. Впрочем, на высоколиквидных рынках цена исполнения стоп-ордера обычно оказывается равной той, что установлена в ордере.

    Зачастую стоп-ордера называются также стоп-лосс-ордерами (от англ. stop loss — остановить убытки), т.е. используются как ордера, останавливающие убытки. Но и это не всегда корректно. Например, при использовании тактики «трейлинг стоп-ордера», о которой мы поговорим позже.

    Торговля спекулятивными маржинальными позициями с кредитным рычагом более 10 к 1 без использования стоп-лосс ордеров, как правило, приводит к разорению. Именно по этой причине первые попытки новичков работать на финансовых рынках заканчиваются крахом. Иные результаты бывают только по чистой случайности или появляются после получения необходимого опыта.

    Ордер будет безусловно выполнен как ордер по рынку, если хотя бы одна сделка прошла по цене стоп-ордера или хуже. Как правило, он используется в качестве защиты от ухудшения цены или при прорыве линий сопротивления и поддержки.

    Несмотря на то что некоторые кивают на Виктора Нидерхоффера как на одного из самых известных трейдеров, не использующих в своей работе стоп-лоссы, следующее его высказывание частично опровергает это мнение: «Избегай приостановок, кроме тех случаев, когда не можешь удовлетворить текущие или ожидаемые требования по марже»[39].

    Обратите внимание на слово «ожидаемые». Если вы ждете, что ваших денег может не хватить на поддержание позиции и продолжение торговли, то без стопа вам не обойтись.

    Установление зависимости постановки стоп-лосс ордера от состояния счета является одним из самых распространенных подходов. При этом обычно рекомендуется придерживаться следующих правил:

    — при совершении любой биржевой операции нельзя терять более чем х процентов от суммы вашего депозита (иногда советуют 2%). Как только вы достигли данного рубежа, закрывайте позицию. Конкретный размер процента — это ваш сугубо индивидуальный выбор, который зависит от предрасположенности к риску, психологической готовности понести убытки, величины счета и финансовой возможности его пополнить, стандартной маржи и т.п.;

    — нужно ограничить максимальный размер потерь (y%), который вы можете позволить себе потерять за некий календарный период, например месяц. Некоторые советуют устанавливать размер потерь в 6–8% от суммы депозита. Как только вы достигли данного рубежа, прекращайте операции в данный календарный период до начала следующего.

    Вторым подходом при постановке стопов является их обязательное установление на значимых ценовых уровнях. При этом уровни стоп-ордеров желательно устанавливать таким образом, чтобы они удовлетворяли следующим двум принципам:

    — стояли достаточно близко к значимому ценовому уровню, иначе вас ожидают значительные потери даже при срабатывании стоп-ордера;

    — стояли достаточно далеко от уровня, иначе с большой вероятностью можно нарваться на ложное срабатывание ордера, например, при ложном прорыве уровня, и потерять деньги «на ровном месте». Случайное или преднамеренное (со стороны маркетмейкеров) движение рынка может запросто лишить вас денег, а потом он пойдет прежним курсом, в соответствии с вашей первоначальной позицией.

    Эти два взаимоисключающих принципа объективно вводят в заблуждение большинство неопытных трейдеров. В результате они периодически то используют стоп-ордера, то отказываются от их применения. Это действительно ваше право — ставить стопы или нет. Однако практика показывает необходимость их использования, особенно для небольших маржинальных счетов, что в том числе подтверждается уже приведенным высказыванием Виктора Нидерхоффера.

    Все сказанное выше про стоп-приказы можно отнести и к тейк-профитам, за исключением двух качественных моментов:

    — близкая постановка тейк-профита будет лишать вас закономерной прибыли, на которую вы могли бы рассчитывать;

    — дальняя постановка тейк-профита может оставить вас без прибыли, несмотря на правильное открытие позиции. Про этот случай иногда говорят: «Жадность подвела».

    В любом случае срабатывание стоп-ордера можно сравнить с отходом с первого рубежа обороны на второй. Трейдер, который убежал с поля боя вместе с исполнением стопа, проиграл битву. А значит, может проиграть и всю «войну» на финансовом рынке. Важно помнить, что торговля позицией начинается задолго до входа в нее, да и не заканчивается с выходом из позиции. Продавая, вы рассчитываете купить дешевле, а покупая — продать дороже. Хотя если вы «трусливый сурок», полностью реализовывать такой подход трудно. Да и, наверное, не нужно.

    К сожалению, универсальных рецептов нахождения золотой середины между «далеко» и «близко» пока не существует. Однако по этому поводу я дам несколько полезных советов.

    Во-первых, максимальный уровень стоп-лосса можно определить по money management (максимально допустимый размер убытка по одной сделке), так же, как и минимальный уровень тейк-профита (минимально допустимый размер прибыли по одной сделке). Минусом этого правила является его автономность, ведь на самом деле рынку все равно, где вы поставите свой стоп, если, конечно же, вы не маркетмейкер.

    Во-вторых, минимальный уровень стоп-ордера должен отстоять от уровня как минимум на один шаг изменения цены дальше уровня. Тейк-профит, наоборот, должен стоять как минимум на один шаг ближе уровня.

    В-третьих, можно определить первый признак успешного прохода уровня, если цена прошла уровень не меньше чем на величину стандартного спреда. Впрочем, это только первый признак, а отнюдь не гарантия успешного пробоя.

    В-четвертых, сильные уровни с первого раза, как правило, не пробиваются. Если вы наблюдаете такой проход, то это или результат поступления на рынок какой-либо очень важной информации, или же ложный прорыв. Я обычно ожидаю успешный проход уровня с третьей попытки. Первая почти всегда оказывается неудачной, что может даже дать торговлю на весьма вероятный отскок от сильного уровня сопротивления или поддержки. Пусть даже и против тренда. Второй подход к уровню для его тестирования уже может оказаться более успешным. Хотя и в этом случае в большинстве случае он заканчивается неудачей. Но здесь уже торговля на отскок сопряжена с очень высокими рисками и ее матожидание обычно недостаточно значительно. А вот уже третий подход почти всегда завершается попыткой пробоя, хотя опять же не всегда успешной.

    В-пятых, иногда советуют определять проход уровня только по прошествии определенного времени. Например, если рынок закрылся выше уровня сопротивления, то с большой вероятностью проход состоялся. Если нет, то это был ложный прорыв. Данный подход часто используется долгосрочными трейдерами, не располагающими внутридневной информацией или просто не использующими ее. Здесь, однако, следует указать на то, что со временем может появляться новая информация, которая в очередной раз изменит соотношение сил покупателей и продавцов, что в результате может привести к возврату цен на старый ценовой уровень. Возврату, несмотря на истинность предыдущего прохода. Его определение будет, таким образом, неправильно идентифицировано как ложный пробой.

    В-шестых, можно измерить величину изменчивости рынка за предшествующий значимый период времени. Так, если мы определим величину стандартного отклонения рынка и установим критерием постановки ордера три стандартных отклонения, то с вероятностью 99,73% при превышении этой величины можно будет говорить о проходе уровня. Можно также установить отметку в два стандартных отклонения (вероятность 95,45%). Данный критерий представляется одним из самых интересных и полезных, так как он основан на индивидуальной характеристике каждого товара.

    Здесь следует сказать, что резкий рост волатильности способен выкинуть с рынка любого игрока, тем более мелкого. Так, достаточно рынку резко дернуться в одну, а затем в другую сторону — и депозит клиента не выдержит одного из этих движений. А значит, появляется высокая вероятность того, что сработает автоматический стоп-лосс (обязательно устанавливаемый каждой брокерской конторой), даже если через некоторое время цена вернется на прежнее место, а рынок успокоится. Бойтесь резкого роста волатильности, особенно если вы не понимаете, что происходит. «Мутная водичка» рынка в этот момент совершенно точно не подойдет для расчетливых операций и наверняка приведет к грандиозным убыткам. Даже если вам в один из таких моментов повезло, то относитесь к этому как к счастливой случайности. Не более того. Хотя иногда рынок действительно дает заключить сделки по весьма неплохим ценам, но к этим ценам вы должны быть готовы заранее. И уж точно не думать, что дешевле (дороже) уже не будет.

    Отдавайте себе отчет в том, что если вы не находитесь в эпицентре событий, то информация дойдет к вам с некоторым запозданием. А значит, вы, скорее всего, будете бегать за рынком, как собака за собственным хвостом.

    В периоды резкого роста волатильности информация устаревает быстрее изменения цен, а, значит, вы будете обречены торговать, используя устаревшую информацию.

    В заключение отмечу, что стоп-ордера рекомендуется применять на ликвидных инструментах в ликвидное время торгов. Это одна из причин того, что вы часто слышали советы «выбирать для торговли только ликвидный товар». В любом другом случае случайное или сознательно разыгранное маркетмейкерами движение цены способно с легкостью выбить ваш стоп, создав из ничего убыточную для вас ситуацию. Более того, чем менее ликвиден рынок, тем непредсказуемее цена, по которой будет исполнен ваш стоп. Достаточно рынку пройти несколько дней в одном направлении без единого разворота цены, и вашего счета нет, даже если вы правильно определили и поставили стоп-лосс ордер. Более того, вы можете даже оказаться должны брокерской конторе. Подобные ситуации хотя и редко, но все же возникают на рынке товарных фьючерсов или в случае коротких продаж «мусорных» акций (акции мелкого номинала малоизвестных новых компаний).

    Стоп-лимит-ордер

    Стоп-лимит-ордер — это ордер на исполнение сделки по цене хуже текущей рыночной цены, однако не хуже цены, указанной в лимитной части ордера. В отличие от обычного стоп-ордера, который при достижении рыночной цены, указанной в ордере, срабатывает как ордер по рынку, стоп-лимит ордер активизируется как лимит-ордер. При этом цена исполнения стоп-лимит-ордера может быть либо равной ордерной цене, либо лучше нее, но никогда — хуже.

    Ордер «по рынку, если коснется»

    Ордер «по рынку, если коснется» (market if touched) — это ордер на исполнение сделки по рыночной цене (в этом случае очень часто говорят «по рынку») после первого касания цены, установленной в ордере. Данный ордер очень похож на стоп-ордер и при этом обычно заменяет лимит-ордер, который не гарантирует вам исполнение сделки, даже если рыночная цена коснулась цены ордера. Произойти это может по следующим причинам. Во-первых, если ваша лимитная цена может уже в следующий момент времени снова стать лучше рыночной (т.е. рынок отскочил от «вашей» цены). Во-вторых, если ваш лимит-ордер стоит в очереди после других ордеров, выставленных раньше и исполняемых прежде вашего. В-третьих, в случае несовпадения основных параметров ордера (объем, условия поставки и оплаты и др.) с заявками других участников рынка. При этом более эффективным признается ордер «по рынку, если коснется».

    Ордер «исполнить или снять»

    Ордер «исполнить или снять» — это биржевой ордер на немедленное исполнение сделки по цене, указанной в ордере или, если это невозможно, его отмену. Когда брокер на полу биржи получает ваш ордер, он немедленно предлагает вашу цену на сделку (покупку или продажу) как минимум 3 раза. Если сделка не совершается, то ордер снимается и на этом его действие прекращается.

    Ордер отменяет ордер

    Ордер отменяет ордер — при выставлении данного типа ордера будет исполнена одна из двух оговоренных в нем сделок, возможность исполнения которой возникла первой. Вторая часть ордера при этом будет отменена. При постановке такого ордера дается один стоп- и один лимит-ордер.

    Например, если вы стоите в длинной позиции и рыночная цена поднимается до установленной вами лимит-цены, то лимитная часть вашего ордера будет исполнена, а стоповая его часть снимется. Если стоповая цена ордера достигается прежде, чем лимитная, то брокер исполнит стоповую часть и отменит лимитную. Данный ордер не предоставляет брокеру права отдавать предпочтение в исполнении той или иной части ордера.

    Trailing stop-loss — передвигание стоп-лосс приказов

    Существуют три основных способа передвигания стоп-лоссов.

    Например, мы покупаем на бычьем рынке от уровня поддержки, а стоп ставим ниже указанного уровня. Если цена затем ушла вверх и пробила значимый уровень сопротивления, то стоп переносится выше и устанавливается под этим уровнем, который теперь уже является сильным уровнем поддержки. И так далее, пока не сработает стоп-лосс.

    Способ аналогичен первому за единственным исключением: стоп первоначально размещается на уровне открытия и только затем ставится под новый уровень сопротивления. В этом случае, однако, необходимо, чтобы рынок сначала пошел в вашу сторону, иначе нет физической возможности использовать предложенную тактику передвигания стоп-лосс-ордеров. Еще одной особенностью второго способа является постановка первого стоп-лосса относительно цены открытия, а не ключевого уровня.

    Постановка стоп-лосс-ордера в соответствии с некоей суммой, которую вы готовы потерять в результате совершения этой сделки. В дальнейшем, вместе с движением цены в том направлении, куда вы открылись, стоп тоже передвигается. Если же рынок пошел вниз, то стоп остается на месте, а точкой отсчета при этом будет являться наибольшая (при покупке на бычьем рынке) или наименьшая (при продаже на медвежьем рынке) цена с момента, когда вы вошли в рынок.

    Трейдинг по ордерам

    Моя рекомендация: использовать в своей торговле в подавляющем большинстве случаев открытие позиций по ордерам. Из них бо`льшая часть сделок (не менее 75%) должна быть по лимит-ордерам, а меньшая (не более 25%) — по стоп-ордерам.

    Опыт действительно успешных трейдеров показывает, что именно такой способ торговли позволяет зарабатывать. Сразу после открытия позиции необходимо выставлять стоп- и лимит-ордера. А во многих программах сегодня существует возможность поставить ордера одновременно и для открытия, и для закрытия позиций.

    При этом я использую следующее простое правило — на 3 пункта ожидаемой прибыли устанавливаю 1 пункт возможного убытка. Это соотношение может быть больше, но меньше — нежелательно. Правда, иногда я позволяю себе ставить ордера на закрытие с худшим соотношением, например 2 к 1.

    Такой способ торговли в значительной мере снижает эмоциональную нагрузку, которая выбивает из этого бизнеса 80% начинающих трейдеров. У вас не будет колебаний при открытии и закрытии позиций, и единственное, что вам останется, — анализировать рынок, грамотно выставлять ордера и разбираться (для того чтобы потом исправить) в своих ошибках, от которых никто не застрахован.

    Я выделяю всего четыре типа выгодных, на мой взгляд, сделок.

    Два — по лимитам:

    — покупка от уровня поддержки;

    — продажа от уровня сопротивления.

    Два — по стопам:

    — покупка при пробое уровня сопротивления;

    — продажа при проходе уровня поддержки.

    Вспомним про уровень жизни. Он является промежуточным (в рамках дня) уровнем, на котором правильно закрывать часть прибыльных позиций. Например, треть или половину открытых позиций, если вы торгуете достаточными для заключения таких сделок объемами.

    Я, например, использую следующие правила при постановке стопов.

    Во-первых, нужно ставить стоп немного хуже цены уровня. Например, при покупке [открытии длинной позиции или взятии убытков по ранее открытой короткой позиции] — над уровнем сопротивления со сработкой при касании лучшей цены спроса (бида). При продаже [открытии короткой позиции или взятии убытков по ранее открытой длинной позиции] — под уровнем поддержки со сработкой при касании лучшей цены предложения (аска).

    Во-вторых, цена стоп-ордера должна отличаться от цены уровня на сумму двойного спреда, который вам котирует брокер: величина спреда+возможное проскальзывание цены (в среднем на величину того же спреда).

    В-третьих, сумма возможных убытков по позиции в среднем не должна превышать трети от средней суммы ожидаемой прибыли, если речь идет не об открытии позиции на пробой уровня, а именно о стоп-лоссе.

    При расчете цен сделки лучше использовать следующий порядок:

    — решить, где вы будете ставить стоп-лосс;

    — определить, где вы будете брать прибыль и где поставите тейк-профит;

    — рассчитать через матожидание оптимальную цену открытия сделки для постановки лимита (цена не хуже …);

    — поставить ордера.

    Случаев разорения опытных трейдеров на порядок меньше, чем начинающих, что объясняется во многом разницей в приоритетах: для опытных игроков на первом месте — сохранность капитала путем фиксирования разумных потерь, а для новичков — получение сумасшедших процентов годовых (и мечты о домике в Альпах).

    Итак, при расчете цены стоп- и лимит-ордеров на Foreх я часто использую следующее правило: к цене уровня прибавляю двойную величину стандартного спреда плюс закладываю 2–3 пункта на проскальзывание цены. Например, если рыночная цена — 1,4460, цена уровня — 1,4500, а стандартный спред — 4 пункта, то цена для покупки по стоп-ордеру составит, таким образом: 1,4500 + 2 × 4 + 2 = 1,4510. Цена для продажи по лимит-ордеру: 1,4500 – 2 × 4 – 2 = 1,4490.

    При этом вы должны помнить, что рекомендуется ставить:

    — стоп-ордер на покупку над уровнем сопротивления;

    — стоп-ордер на продажу под уровнем поддержки.

    Известный торговый принцип гласит: «Купи дешево и продай дорого». Это самое простое и обычное действие любого торговца, каков бы ни был товар. Однако можно ли зарабатывать, покупая дорого и продавая дешево?

    На первый взгляд, это парадоксальный вопрос, и ответ на него — заведомо отрицательный. Однако реальность подсказывает как минимум два пути решения этой сложной задачи, которую способен выполнить далеко не каждый трейдер. Любой путь напрямую связан с необходимостью взять на себя временные убытки, с тем чтобы «выиграть всю партию» (рис. 4.6).

    Рисунок 4.6. «Покупаем дорого, продаем дешево»… и получаем прибыль

    Как видим, оба этих примера сопровождаются стоп-ордерами, для реализации которых нужно обладать не только определенной решимостью (ведь каждого трейдера в этот момент мучает вопрос: «а вдруг рынок сейчас развернется, и я зря закрою потенциально прибыльную позицию?»), но и расчетливостью, чтобы совершить сделку позднее по лучшей цене. Иными словами, само по себе закрытие по стопу ни в коей мере не должно быть самоцелью и останавливать «битву». Это всего лишь повод позже вновь войти в рынок по лучшей цене.

    В связи с этим рассмотрим так называемые стратегии усреднения, которые практически полностью исключают в процессе своей реализации стоп-ордера.

    Усреднением называется такая стратегия работы, когда вы производите однотипную операцию с совершенной ранее (покупка в длинной позиции или продажа в короткой) по еще более выгодной цене.

    Пример

    Вы купили € 1 млн против доллара США по курсу 0,9500, рассчитывая продать по цене выше 0,9550 и заработать 50 пунктов прибыли (0,9550 – 0,9500), т.е. $5000 ([0,9550 – 0,9500] × 1 000 000).

    Но через короткий промежуток времени цена пошла вниз и составила 0,9400, в результате чего вы понесли убытки в размере 100 пунктов (0,9400 – 0,9500).

    Вы принимаете решение купить еще €1 млн против доллара по данному курсу 0,9400, рассчитывая продать теперь уже $2 млн по цене 0,9475 и заработать те же 50 пунктов прибыли на один миллион ([0,9475 – 0,9500] + + [0,9475 – 0,9400]). Тем самым вы произвели усреднение двух позиций по среднему курсу 0,9450 [(0,9400 + 0,9500)/2], и у вас отпала необходимость ждать повышения цены до 0,9550 (рис. 4.7).

    Рисунок 4.7. Типичная схема усреднения

    Главный минус усреднения состоит в том, что вы заранее не знаете, до какой цены будет идти против вас рынок. А ведь усреднение требует каждый раз (после первого) вкладывать дополнительные деньги, что увеличивает риск. Большинство начинающих трейдеров совершают традиционную ошибку — в погоне за высокими прибылями они «перегружают» свой счет, доводя величину кредитного рычага до совершенно фантастических размеров, иногда даже делая ставку на все имеющиеся средства. С моей точки зрения, обычно крайнее значение кредитного рычага не должно превышать соотношения 10 к 1, и то в крайнем случае. Если даже с учетом усреднений вы не выскочите за эту величину, то можете смело усредняться. Иначе без стоп-ордеров ваша торговля будет излишне рискованна. И она окажется тем рискованней, чем большим будет соотношение собственных и заемных средств, т.е. кредитный рычаг.

  

  
    Глава 28

    4.4. Трейдинг по уровням

    Торговать по ордерам без знания уровней невозможно, ведь именно оно дает трейдеру точку опоры. Выставлять ордера, ориентируясь на собственные финансовые возможности или ожидания, по меньшей мере неразумно и по большей — опасно.

    В связи с этим приведу короткий рассказ одного моего старого знакомого — брокера.

    Когда я был брокером, много клиентов через меня прошло. И почти все они если и ставили ордера, то по одному им известному рецепту — по интуиции. Иначе говоря, «от балды».

    Одни любили ставить ордера на круглых числах. Например, продал один человечек EUR/USD и сидит. Ждет. Но видит, что рынок может и не пойти вниз, а ближний уровень сопротивления 0,95, так и ставит стоп-ордер по 0,9500. Ему, оказывается, и невдомек, что стопы на покупку исполняются по оферам[40]. Ну поднимутся эти офера до 0,95, ничего же еще не случилось для евробакса. Уровень точно не пройден. А стоп тем временем сработал. И сидит ничего не понимающий человечек с убытками и без позиции. Рынок тем временем, как и положено было по тренду, падает. Но уже без человечка.

    Но этот случай еще ничего. Другие так и вообще никак к рынку не привязываются. Отметят про себя, что не хотят терять больше $200 на сделке, переведут это в пипсы, и стоп так и ставят. Думают, что рынок от их денег зависит…

    А сам-то как я стопы ставлю, спрашиваешь?

    Сам-то я их вообще не ставлю, а если и ставлю, то там, где и все ставят. Об уровнях, где масса стопов скапливается, любой мало-мальский брокер знает. Спроси, если сам не знаешь, а если не знаешь, так хотя бы к уровню привяжись. Кажись, там ордера и будут стоять.

    Вот такую историю рассказал мне знакомый брокер. От себя добавлю — если уж стоп стоит, то он должен сработать со стопами других трейдеров, чтобы цена весело прошла, и как можно дальше.

    Самый эффективный трейдинг — трейдинг по ордерам, в основном по лимитам.

    Рассмотрим три основные группы сделок:

    — при проходе уровней сопротивления и поддержки;

    — от уровней сопротивления и поддержки;

    — в направлении главного тренда на уровнях жизни.

    От уровня сопротивления хорошо продавать, а от уровня поддержки — покупать.

    На прорыве уровня сопротивления хорошо покупать, а при прорыве уровня поддержки — продавать.

    В любом случае лучше заключать сделки в направлении превалирующего тренда. В связи с этим приведу следующую поговорку: «Тренд вынесет». Она указывает на то, что даже если рынок и пошел против вас, то при торговле по тренду у вас наверняка будет шанс закрыть эту позицию с прибылью.

    Сделки при проходе уровней сопротивления и поддержки

    Такие сделки обычно совершаются в момент выхода цены из зоны консолидации. В связи с этим рекомендуется их заключать, когда цена уже «настоялась» и нащупала уровни сопротивления и поддержки (рис. 4.8).

    Рисунок 4.8. Почти двухлетняя консолидация рынка EUR/USD

    Как видно из приведенного выше рисунка, пара EUR/USD очень долго — почти два года — находилась в зоне консолидации. Естественно, это не могло не привести к последующему очень сильному движению рынка, направление которого было обусловлено фундаментальными причинами, и в первую очередь — изменением разницы между процентными ставками в США и Еврозоне. Так, политика ФРС США по стимулированию национальной экономики путем снижения процентных ставок привела в 2001 г. к тому, что процентные ставки в долларах впервые за многие годы оказались ниже аналогичных процентных ставок в евро.

    Такое резкое изменение валютной политики было санкционировано американскими властями. На протяжении более чем пяти предшествующих этому лет США сознательно поддерживали политику сильного доллара, но в 2002–2003 гг. их отношение к валютной политике изменилось. Когда создавался представленный выше график, я ожидал, что в случае выхода из столь затяжной зоны консолидации котировки EUR/USD или вырастут до 1,04, или упадут до 0,65. Действительность же превзошла все мои самые смелые ожидания, и в 2008 г. котировки EUR/USD ненадолго превысили 1,60 (рис. 4.9).

    В почти аналогичной ситуации находился рынок USD/JPY в 1999–2000 гг.

    Рисунок 4.9. Консолидация рынка USD/JPY и последующий выход из нее

    Выход рынка USD/JPY из зоны консолидации был не только резким, но и весьма существенным — через год с небольшим после этого события котировки доллара против японской иены выросли на 20%.

    Покупка при проходе уровня сопротивления

    В виде треугольных гистограмм слева от графика цены показан диапазон цен на уровнях, отражающий размытость уровней как минимум на величину спреда. По этой причине все сделки, в том числе и выставляемые стоп- и лимит-ордера, будут исполняться по ценам хуже рассчитанных уровней: покупка может производиться, как правило, над уровнями, а продажа — под уровнями (рис. 4.10).

    Рисунок 4.10. Схема покупки при проходе уровня сопротивления

    Если вы покупаете при проходе уровня сопротивления против медвежьей тенденции, то можно разбить открытую позицию на две равные части и закрывать их с прибылью под уровнем жизни (1-й T/P) и под уровнем сопротивления (2-й T/P). Выход с убытком под уровнем поддержки (S/L) при этом лучше производить одной позицией.

    Если вы покупаете при проходе уровня сопротивления по бычьей тенденции, рекомендуется закрыть всю позицию или под уровнем сопротивления (2-й T/P), или под уровнем поддержки (S/L), если проход окажется ложным.

    Продажа при проходе уровня поддержки

    Рисунок 4.11. Схема продажи при проходе уровня поддержки

    Если вы продаете при проходе уровня поддержки против бычьей тенденции, то можно разбить открытую позицию на две равные части и закрывать их с прибылью над уровнем жизни (1-й T/P) и над уровнем поддержки (2-й T/P). Выход с убытком над уровнем сопротивления (S/L) при этом лучше производить одной позицией (рис. 4.11).

    Если вы продаете при проходе уровня поддержки по медвежьей тенденции, рекомендуется закрыть всю позицию или над уровнем поддержки (2-й T/P), или над уровнем сопротивления (S/L), если проход окажется ложным.

    Сделки от уровней сопротивления и поддержки

    Данные сделки производятся в расчете на то, что уровни устоят. В большинстве случаев это с ними и происходит.

    Вместе с тем необходимо отметить, что практически всегда сделки от уровней производятся против локального, краткосрочного движения. Ведь если вы решили купить от уровня поддержки, то практически всегда рынок находится выше этого уровня и вам необходимо сначала дождаться снижения цены (рис. 4.12). То же действительно и наоборот, когда вы продаете от уровня сопротивления (рис. 4.13).

    Покупка от уровня поддержки

    Если вы покупаете от уровня поддержки против медвежьей тенденции, то рекомендуется закрыть всю позицию или под уровнем жизни (1-й T/P), или под уровнем поддержки (S/L), если последний будет все-таки пробит.

    Рисунок 4.12. Схема покупки от уровня поддержки

    Если вы покупаете от уровня поддержки по бычьей тенденции, то можно разбить открытую позицию на две равные части и закрывать их с прибылью под уровнем жизни (1-й T/P) и под уровнем сопротивления (2-й T/P). Выход с убытком под уровнем поддержки (S/L) при этом все равно лучше производить сразу в полном объеме.

    Продажа от уровня сопротивления

    Рисунок 4.13. Схема продажи от уровня сопротивления

    Если вы продаете от уровня сопротивления против бычьей тенденции, то рекомендуется закрыть всю позицию или над уровнем жизни (1-й T/P), или над уровнем сопротивления (S/L), если последний будет все-таки пробит (см. рис. 4.13).

    Если вы продаете от уровня сопротивления по медвежьей тенденции, то можно разбить открытую позицию на две равные части и закрывать их с прибылью над уровнем жизни (1-й T/P) и над уровнем поддержки (2-й T/P). Выход с убытком над уровнем сопротивления (S/L) при этом лучше производить сразу в полном объеме.

    Покупка от уровня поддержки после ложного прорыва этого уровня

    Рисунок 4.14. Схема покупки от уровня поддержки после ложного прорыва этого уровня

    Ложным прорывом уровня поддержки или сопротивления признается движение цены, при котором выход за уровень был непродолжительным, поэтому цена так и не смогла закрепиться на новом ценовом уровне. (рис. 4.10). Обычно это объясняется спекулятивным характером движения цены, который возник под влиянием некоторых участников рынка, краткосрочных фундаментальных факторов или же в результате вынужденного исполнения ордеров инвесторов и реже — спекулянтов. В случае появления объективных фундаментальных причин цена в подавляющем большинстве случаев осуществляет переход рынка на новый ценовой уровень, отражая поступление новой важной информации.

    Здесь нужно также отметить размывание объемов, отражающих уровень поддержки. Это приводит к необходимости передвижения стоп-лосс ордера ниже уровня нового минимума цены, достигнутого в ходе прохода уровня поддержки. Но не всегда.

    Если вы покупаете от уровня поддержки против медвежьей тенденции, то рекомендуется закрыть всю позицию или под уровнем жизни (1-й T/P), или под новым уровнем поддержки (S/L), если последний будет все-таки пробит.

    Если вы покупаете от уровня поддержки по бычьей тенденции, то можно разбить открытую позицию на две равные части и закрывать их с прибылью под уровнем жизни (1-й T/P) и под уровнем сопротивления (2-й T/P). Выход с убытком под уровнем поддержки (S/L) при этом по-прежнему лучше производить сразу в полном объеме.

    Продажа от уровня сопротивления после ложного прорыва этого уровня

    Рисунок 4.15. Схема продажи от уровня сопротивления после ложного прорыва этого уровня

    Если вы продаете от уровня сопротивления против бычьей тенденции, то рекомендуется закрыть всю позицию или над уровнем жизни (1-й T/P), или над новым, более высоким уровнем сопротивления (S/L), если последний будет все-таки пробит (рис. 4.15).

    Если вы продаете от уровня сопротивления по медвежьей тенденции, то можно разбить открытую позицию на две равные части и закрывать их с прибылью над уровнем жизни (1-й T/P) и над уровнем поддержки (2-й T/P). Выход с убытком над уровнем сопротивления (S/L) при этом лучше производить сразу в полном объеме.

    Покупка при проходе уровня сопротивления от этого уровня после возврата к нему

    Рисунок 4.16. Схема покупки при проходе уровня сопротивления от этого уровня после возврата на него

    Данная стратегия торговли использует правило: уровни сопротивления после их прохода обычно становятся уровнями поддержки (рис. 4.16). Плюсом этого способа торговли является выжидательная позиция, которую избирает трейдер. Последний дожидается подтверждающего сигнала, что это не ложный пробой уровня, и вступает в сделку только после повторного отхода от уровня сопротивления (в настоящий момент — уровня поддержки).

    Продажа при проходе уровня поддержки от этого уровня после возврата к нему

    Рисунок 4.17. Схема продажи при проходе уровня поддержки от этого уровня после возврата к нему

    Данная стратегия торговли использует правило: уровни поддержки после их прохода обычно становятся уровнями сопротивления (рис. 4.17). Здесь, как и в предыдущем примере, трейдер дожидается подтверждающего сигнала, что пробой не является ложным, и вступает в сделку только после повторного отхода от уровня поддержки (в настоящий момент — уровня сопротивления).

    Сделки в направлении главного тренда на уровнях жизни

    Данные сделки производятся исключительно в направлении действующего тренда в расчете на его продолжение; обычно такие позиции держатся в течение длительного срока.

    Главная причина, почему совершаются сделки не от крайних уровней сопротивления и поддержки или же при их проходе (наилучших с точки зрения математического ожидания), а от уровней жизни, заключается в специфике последних. Как мы знаем, объемы сделок максимальны на уровнях жизни, что позволяет считать их наиболее предпочтительными для рынка в течение относительно продолжительного периода времени. Аналогичную роль многие технические аналитики приписывают средним ценам. Однако, с моей точки зрения, более обоснованным является использование в качестве средних, точнее средневзвешенных цен, уровни жизни.

    Покупка от уровня жизни на бычьем рынке

    Рисунок 4.18. Схема покупки на уровне жизни

    При торговле от уровней жизни в направлении господствующей тенденции частичную прибыль можно брать при подходе к ключевым уровням, в данном случае — уровням сопротивления (рис. 4.18). А с каждым последующим шагом роста цены есть возможность наращивать позиции, покупая и от нового уровня поддержки, и от нового уровня жизни (рис. 4.19).

    Продажа от уровня жизни на медвежьем рынке

    Рисунок 4.19. Схема продажи на уровне жизни

    Пирамидинг — накопление открытых позиций

    В дополнение к сказанному выше о трейдинге от уровней жизни можно сделать следующее замечание, основанное на практических наблюдениях за динамикой рыночных цен. Так, думается, что именно постепенное наращивание приносящих прибыль при развитии определенной тенденции позиций и приводит впоследствии к резкой коррекции цен, когда эти позиции одним махом закрываются, как это схематично представлено на рисунке 4.20.

    Рисунок 4.20. Схема наращивания суммарного объема позиций на бычьем тренде и их последующее закрытие

    Главная причина этого явления кроется в неверии трейдера в продолжение господствующей тенденции, которое выражается в том, что он забирает прибыль и закрывает все или бо́льшую часть открытых ранее позиций. Так как в момент их закрытия объем предложения существенно и одномоментно возрастает, то это оказывает сильное воздействие на цену. Напомню, что накопление позиций происходило постепенно и не сопровождалось значительным одномоментным увеличением спроса. По крайней мере, для этого конкретного трейдера.

    Необходимо отметить, что увеличивать объем открытых позиций следует только в направлении господствующего тренда, поскольку на бычьем рынке накапливаются длинные позиции, а на медвежьем — короткие. Несоблюдение этого правила обычно приводит к совершенно обратному результату: накоплению убыточных позиций и усреднению их цен. И мало кто из трейдеров выживал, если не учитывал это правило. Если не скоро, то уж точно неизбежно усреднение убыточных позиций приводит к увеличению убытков и очень часто — к потере не части денег, а всего счета. О некоторых «прелестях» усреднения мы говорили раньше.

    Итак, первое правило пирамидинга: накопление открытых позиций исключительно в направлении тренда.

    Далее нас интересует, по каким ценам следует накапливать позиции. Для бычьего тренда я рекомендую применять покупки от уровня поддержки, а также при проходе уровня жизни вверх. Для медвежьего тренда, в свою очередь, — продажи от уровня сопротивления, а также при проходе уровня жизни вниз.

    Наиболее предпочтительно начинать постройку пирамиды по лимитам от уровней сопротивления и поддержки. Однако если по каким-либо причинам вы не успели это сделать, то можно открываться по лимитам от уровня жизни, который на бычьем рынке является срединным уровнем поддержки, а на медвежьем — срединным уровнем сопротивления. Последние случаи типичны для сильных трендов, когда рыночные цены ускоряются и на бычьем тренде торгуются между уровнем сопротивления и жизни, а на медвежьем — между уровнем поддержки и жизни.

    Сделки при проходе уровня жизни лучше всего использовать при увеличении пирамиды, поскольку, как правило, они плохо подходят для начала ее построения. Причина появления такого ограничения кроется в самом характере подобных сделок, исполняемых по стоп-ордеру. Помните, что обычно только один из четырех случаев прохода уровня заканчивается успешно — т.е. прорыв действительно осуществляется. В трех же остальных случаях рынок возвращается в предыдущий диапазон, или рэндж (range)[41] торговли.

    В качестве следующего шага будет естественным задать себе вопрос: до какого уровня цены стоит накапливать объем открытых позиций и когда следует «распирамидиться»?

    Во-первых, пика объемов пирамида должна достигать в промежутке между уровнем жизни и уровнем сопротивления (на бычьем тренде) или между уровнем жизни и уровнем поддержки (на медвежьем тренде).

    Во-вторых, уменьшение позиций в пирамиде должно происходить на уровне сопротивления или на уровне жизни, являющимся срединным уровнем сопротивления (на бычьем тренде). На медвежьем тренде это может произойти или на уровне поддержки, или на уровне жизни, являющемся срединным уровнем поддержки.

    В-третьих, полное закрытие пирамиды происходит только при проходе ключевого уровня поддержки на бычьем тренде или при проходе ключевого уровня сопротивления на медвежьем тренде.

    Все уровни, о которых мы говорили в этом пункте, должны быть значимыми, определяемыми минимум на дневных или недельных графиках.

    Трейдинг от уровней коррекции Фибоначчи

    Знание уровней и умение их определять дает возможность значительно эффективнее торговать по тренду.

    Например, если тренд бычий, то необходимо покупать от уровней поддержки, а если тренд медвежий, то продавать от уровней сопротивления.

    Я могу предложить вам три способа определения этих уровней.

    Покупка/продажа по тренду от бычьего уровня сопротивления и поддержки соответственно — естественно, после того как рынок их прошел, и они стали уровнями поддержки и сопротивления соответственно.

    Торговля от средней в направлении ее движения, т.е. тоже по тренду.

    Торговля по тренду от уровня коррекции, определенного с помощью уровней коррекции Фибоначчи (Retracement levels Fibonacci).

    При построении последних для начала необходимо определиться с ключевыми точками — максимальной и минимальной разворотными ценами. При этом на рынке уже должна наблюдаться более-менее заметная коррекция.

    Уровни коррекции Фибоначчи проводятся параллельно оси времени между двумя ключевыми точками на графике цены. Такими уровнями являются процентные соотношения между ключевыми максимальной и минимальной ценами по следующему долевому разделению — 38,2%, 50% и 61,8%.

    На приведенном ниже примере динамики фондового индекса NASDAQ Composite мы видим следующие ключевые уровни: максимальный — 2100, минимальный — 1400. Разница между уровнями составляет 700 пунктов. Таким образом, 38,2%, 50% и 61,8% от этих 700 пунктов составляет 1833, 1750 и 1667 соответственно (рис. 4.21). От этих уровней была интересна покупка в направлении бычьего тренда.

    Рисунок 4.21. Уровни коррекции Фибоначчи на бычьем рынке фондового индекса NASDAQ Composite в 2001 г.

    В то же самое время, если рассматривать долгосрочный недельный график фондового индекса NASDAQ Composite, то здесь отчетливо виден медвежий тренд с максимальным уровнем 5000 и минимальным 1400.

    Отсюда уровни коррекции Фибоначчи 38,2%, 50% и 61,8% составляют 2775, 3200 и 3625 соответственно (рис. 4.22). От этих уровней интересна продажа в направлении медвежьего тренда.

    Отмечу, что при торговле от уровней коррекции Фибоначчи вероятность потери денег ниже, нежели при торговле «в промежности рынка» (между уровнями) и тем более — при открытии позиции против тренда.

    Узким местом трейдинга по уровням является использование правила «Если …, то …» (например, «Если цена пробьет уровень сопротивления, то можно покупать»). Маркетмейкеры иногда используют свое преимущество «первой руки» на рынке, вводя прочих игроков в заблуждение. Так, имитируется какое-нибудь сильное движение, однако реальных объемов за ним, как правило, не стоит. Толпа ловится на этот трюк и встает, влекомая движением возникшего «тренда». Однако уже через несколько минут становится понятно, что это был обманный финт и рынок никуда не идет. Затем он возвращается на исходные рубежи, а маркетмейкеры подсчитывают барыши.

    Рисунок 4.22. Уровни коррекции Фибоначчи на медвежьем рынке фондового индекса NASDAQ Composite в 2000–2001 гг.

    Справедливости ради нужно заметить, что изменение рыночных цен оказывает влияние на наше мнение о рынке не только при проходе ключевых уровней сопротивления или поддержки, но и при торговле по трендам. Например, нередко можно услышать: «Я покупаю, так как тренд бычий», что аналогично правилу «Если котировки растут, то можно покупать».

    Однако именно при трейдинге по уровням опасность попасть под воздействие сознательного манипулирования со стороны рынка достигает своего апогея, так как основывается на знании о точных, но субъективных уровнях сопротивления и поддержки.

    Здесь необходимо указать, что у внутридневных трейдеров намного больше шансов попасться в ловушку маркетмейкеров. Долгосрочные позиции на краткосрочные колебания, как правило, не реагируют, так как основываются на мощных уровнях, зоны которых исчисляются не в долях и не в пипсах, а в процентах и как минимум в нескольких десятках пунктов.

    Тем не менее, несмотря на такой минус, торговля по уровням предоставляет немалый шанс не только удержаться на рынке, но и неплохо заработать.

    Составление плана торговли по уровням

    Вы наверняка уже видели, что при сильном движении, например, вверх, осцилляторы быстро дают сигналы о перекупленности и, соответственно, рекомендуют продавать, что на фоне бычьего тренда в корне неправильно. Хотя если долгосрочный тренд действительно медвежий и текущий рост цен на этом фоне является только коррекцией, то этот сигнал осциллятора не так уж и плох.

    В связи с этим я предлагаю вам применять следующий подход:

    — на дневном графике определять направление тренда, т.е. какой он — бычий, медвежий или боковой;

    — с помощью MACD устанавливать, сильный это тренд или слабеющий (через схождение/расхождение);

    — далее уже с использованием трех временны́х фильтров (5, 15 или 30 минут, 1 час) можно применять осцилляторы (большого количества осцилляторов тут не требуется — достаточно двух-трех типичных).

    Решающее правило таково: если тренд бычий, то принимаются только поступившие одновременно бычьи сигналы осцилляторов; если тренд медвежий, то принимаются только поступившие одновременно медвежьи сигналы осцилляторов. Если же тренд боковой, то можно использовать любые одновременные и одинаковые сигналы осцилляторов. Такие сделки будут не часты, но зато на них можно с достаточной высокой вероятностью заработать. Единственное ограничение — если тренд слабеющий, то делается расчет на вход тренда в боковое движение, и здесь уже можно использовать как бычьи, так и медвежьи сигналы.

    Однако это только часть задачи — определить направление торговли и время открытия позиции.

    На втором этапе вам нужно найти цену открытия, которую я рассчитываю по соотношению текущей рыночной цены и уровней сопротивления и поддержки. Данные уровни приходится устанавливать «на глазок», сверяясь с уровнями, которые показывают в своих рекомендациях крупнейшие брокеры. Знание уровней важно для постановки стоп-лосса, без которого входить в высокомаржинальную сделку нельзя.

    Затем рассчитывается математическое ожидание сделки — отношение ожидаемой прибыли к возможным убыткам, которое я лично определяю как 3 к 1.

    Если вам удастся придерживаться этих двух подходов одновременно, то сделок будет немного, но они будут действительно качественными и дадут возможность обоснованно принимать решения (пусть и без использования данных фундаментального анализа).

    Отдельно укажу на то, что можно и нужно «играть» суммой сделки. Это очень важно. Такую «игру» легко реализовать через одновременный однонаправленный сигнал к сделке на нескольких осцилляторах и на всех рассматриваемых интервалах времени. Так, если произошла одновременная подача сигнала на всех интервалах и осцилляторах, то сумма сделки устанавливается в три раза больше вашей минимальной суммы сделки (например, 300 000 при минимуме в 100 000). Если же были зафиксированы сигналы только на двух интервалах, то сумма может быть снижена до двух (200 тысяч), а если только на одном, то до одного (100 тысяч), т.е. до уровня минимальной сделки.

    1. Определение тренда

    Для выявления долгосрочного тренда необходимо использовать месячные и недельные графики. И конечно же, определить направление тренда помогает фундаментальный анализ.

    Одним из наиболее простых и наглядных способов, позволяющих это сделать, служит рассмотрение положения рыночной цены относительно ключевой средней: выше или ниже нее находится рынок.

    Правила построения ключевой средней (соответствует ключевому среднему уровню в диапазоне торговле) мы рассмотрели раньше. Коротко повторюсь: на медвежьем рынке она должна быть уровнем сопротивления, а на бычьем — уровнем поддержки. Пересечение этих уровней допускается исключительно в моменты консолидации или сильной коррекции рынка. Хотя возможны краткосрочные проскальзывания цены выше уровня сопротивления или ниже уровня поддержки, в моменты ложных пробоев этих уровней, в том числе во время объявления важнейших макроэкономических индикаторов и новостей фундаментального характера.

    Если в последнее время рыночная цена многократно пересекает ключевую среднюю, то это показатель консолидации рынка и возможной смены тренда, а ключевая средняя становится уровнем жизни.

    Если тренд бычий, то необходимо искать моменты для входа только в длинную позицию.

    Если тренд медвежий, то вас будет интересовать занятие только коротких позиций.

    Если рынок находится в зоне консолидации, то необходимо выявить более краткосрочную тенденцию на дневном графике.

    Таким образом, в зависимости от того, как вы ответили на вопрос первого пункта, вам нужно определиться с направлением торговли — покупать или продавать. В то же время, когда рынок попадает в зону долгосрочной консолидации, решить этот вопрос очень сложно. Сказать заранее, будет ли продолжаться тренд или начнется коррекция долгосрочного тренда, нельзя (хотя чаще всего можно ожидать продолжения тренда). В первой фазе вхождения рынка в зону консолидации можно торговать от уровней сопротивления и поддержки этой зоны (как правило, не более двух-трех раз). Однако со временем, с приближением предполагаемого момента выхода рынка из зоны консолидации, торговать внутри нее становится рискованно. Яркий пример такого риска мы видели в 2002 г. на рынке EUR/USD, когда двухлетняя фаза его стабилизации фактически «съела» медвежий тренд. Если бы мы бездумно продолжили продавать, то эта ошибка стоила бы нам потери массы денег (рис. 4.23).

    Рисунок 4.23. Медвежий тренд динамики EUR/USD — нужно продавать?

    2. Определение уровней сопротивления и поддержки

    Находим ключевые, очень важные уровни и второстепенные, локальные уровни, прорывы которых происходят по сравнению с первыми намного чаще.

    Для определения уровней можно использовать проведение прямых линий по двум или трем минимальным, максимальным или же максимальным и минимальным ценам; средние; уровни Фибоначчи; линии Ганна; круглые числа; уровни круглых чисел ближних фьючерсных контрактов (полезно для Forex); процентные конверты.

    Для выявления ближних сильных уровней сопротивления и поддержки будем использовать дневной график (рис. 4.24).

    Для выявления ближних уровней сопротивления и поддержки будем использовать 15-минутный график (рис. 4.25).

    Рисунок 4.24. Сильные уровни по EUR/USD: 0,8740/50 и 0,9050

    Рисунок 4.25. Ближние уровни по EUR/USD: 0,8940/50 и 0,8900

    Зафиксируем найденные ценовые уровни. Лучше всего записать их на бумаге в виде, например, следующей таблицы (табл. 4.3).

    Таблица 4.3. Ближние значимые уровни сопротивления и поддержки

    Когда тренд слабеющий, для торговли по тренду лучше всего использовать ключевые уровни. Если же тренд сильный, то торговать по тренду можно от ближних локальных уровней.

    3. Определение алгоритма торговли

    После того как мы определили основное направление торговли и выявили ближайшие и ключевые уровни, можно приступать к составлению плана торговли (рис. 4.26).

    При этом мы обязательно должны учитывать не только точки входа в рынок, но и выхода из него — взятие прибыли и фиксации убытков.

    Нам не дано знать будущее. Значит, мы должны не гадать на кофейной гуще, а основывать свою торговлю на понимании макротенденций и эффективном управлении капиталом.

    Фразы типа «Я уверен, что рынок пойдет вверх» или «Рынок должен упасть» обязаны исчезнуть из вашего лексикона. Рынок никому ничего не должен. А уверенность может быть только в собственных силах, но никак не в направлении движения рыночных цен. И даже когда всё говорит об их предопределенном падении или росте, никто не может гарантировать это «предопределение» на 100%.

    Когда план торговли составлен, из него нужно удалить сделки, характеризующиеся неблагоприятным соотношением прибыли и убытков. Так, если мы исходим из минимального соотношения прибыли и убытков как 3 к 1, то будем игнорировать входы в те сделки, которые обещают нам худшее соотношение. В приведенном выше примере обе предлагаемые сделки могут иметь место, так как в первом случае соотношение прибыли к убыткам составляет почти 5 к 1, а во втором — примерно 3 к 1.

    Рисунок 4.26. Блок-схема плана торговли

    Почему 3 к 1? Мы точно можем быть уверены в том, что не все наши сделки будут прибыльными. А отсюда вытекает необходимость увеличивать или количество прибыльных сделок (что и пытается делать подавляющее большинство новичков со вполне известным результатом), или среднюю сумму прибыли, получаемую в прибыльных сделках, по сравнению со средней суммой убытков, зафиксированных в убыточных сделках. Думается, что последний подход — более правильный для ведения долгосрочной успешной торговли, хотя увеличивать количество прибыльных сделок тоже было бы неплохо. Но, если уж приходится выбирать между количеством и качеством, то я лично ставлю на последнее и стремлюсь в первую очередь увеличить соотношение прибыли и убытков.

    Возвращаясь к соотношению 3 доллара прибыли к 1 доллару убытков, можно отметить: оно говорит о том, что для ведения безубыточной торговли из четырех сделок нужно получать прибыль как минимум в одной, для того чтобы компенсировать возможные убытки по трем другим.

    Следует обратить внимание на то, что если мы выходим из сделки, то это не означает окончания торговли. Если мы зафиксировали убыток, то будем входить в сделку снова или на лучших уровнях цен, или в случае возврата рынка внутрь достопового уровня. Например, так нужно поступать, когда рынок пробил уровень поддержки, а затем вновь вырос выше него, что бывает при ложных проходах уровней.

    Здесь же сразу скажу, что я лично предпочитаю торговать по лимит-ордерам, так как пробои уровней случаются намного чаще отходов от них. Да и стопы я не люблю ставить — сколько раз бывало, что сработает стоп, а рынок никуда не пошел, только зря зафиксирован убыток. Впрочем, для безстоповой торговли необходимо не перегружать счет и использовать минимальное кредитное плечо.

    Вопросы могут возникать по поводу конкретных цен выставления лимит- и стоп-ордеров. Итак, насколько ниже уровня поддержки или сопротивления нужно ставить ордер?

    Стоп-ордер. С одной стороны, стоит задача не понести больше убытков (значит, нужно ставить стоп-ордер как можно ближе), а с другой стороны — не попадать в ложные проходы уровней, что бывает довольно часто (значит, нужно ставить стоп-ордер как можно дальше). Рецепта на все случаи жизни у меня нет, поскольку в зависимости от выбранного инструмента правила выставления стопов сильно различаются, а со временем и сами они могут меняться.

    Лимит-ордера. Здесь тоже существуют две крайности: поставишь ордер дальше от уровня — и недозаработаешь, а если поставишь ближе к уровню, можно не успеть зафиксировать прибыль.

  

  
    Глава 29

    4.5. Трейдинг в ценовых каналах

    Данный способ торговли является одним из дополнений торговли по уровням. В качестве последних здесь используются процентные конверты и полосы Боллинджера.

    Торговля в процентном конверте

    Ключевым элементом, на котором строится вся торговая стратегия в рамках процентных конвертов, или, как их еще называют, каналов цен, является средняя цена.

    При построении средней очень важно, чтобы она была ключевым, центральным уровнем сопротивления/поддержки.

    Первым делом необходимо рассмотреть анализируемый чарт за как можно больший период времени, отметив на нем ключевые центральные точки, через которые должна пройти средняя. Напомню, что на явном бычьем тренде средняя является сильным уровнем поддержки, а на явном медвежьем тренде — сильным уровнем сопротивления. Если же тренд нейтральный, то лучше всего, чтобы средняя проходила посередине между крайними максимальными и минимальными точками графика (рис. 4.27).
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    Рисунок 4.27. Динамика фондового индекса DJI-30 за период с октября 1998 г. по апрель 1999 г. (часовые японские свечи)

    На столь явном бычьем тренде, каковой демонстрировал в этот период фондовый индекс DJI, мы отметили ключевые уровни поддержки, на которых хотелось бы увидеть среднюю.

    На втором этапе мы строим собственно среднюю, подбирая ее вид (экспоненциальная, простая или др.) и порядок таким образом, чтобы она служила уровнем поддержки для анализируемой динамики фондового индекса (рис. 4.28).

    На третьем этапе необходимо подобрать процентный конверт, который должен служить на нашем бычьем чарте уровнем сопротивления (для медвежьих рынков процентный конверт служит в первую очередь уровнем поддержки) (рис. 4.29).
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    Рисунок 4.28. Динамика фондового индекса DJI-30 за период с октября 1998 г. по апрель 1999 г. (часовые японские свечи и экспоненциальная средняя с порядком 350 часов)
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    Рисунок 4.29. Динамика фондового индекса DJI-30 за период с октября 1998 г. по апрель 1999 г. (часовые японские свечи, экспоненциальная средняя с порядком 350 часов и 10%-ный конверт)

    На последнем, четвертом этапе, можно построить еще один процентный конверт, являющийся промежуточным уровнем сопротивления и поддержки, о значении которого речь пойдет позже. Промежуточный конверт должен находиться приблизительно посередине между средней и крайним процентным конвертом (рис. 4.30).
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    Рисунок 4.30. Динамика фондового индекса DJI-30 за период с октября 1998 г. по апрель 1999 г. (часовые японские свечи, экспоненциальная средняя с порядком 350 часов, 10%-ный и 5%-ный конверты)

    А теперь обратимся к торговым правилам при трейдинге в процентных конвертах.

    Во-первых, торгуйте в направлении тренда. В нашем примере — ищите цены для покупки.

    Во-вторых, лучшей ценой для открытия позиции служит средняя, которая в нашем случае является ключевым уровнем поддержки. При этом под средней можно поставить стоп-лосс ордер. При этом брать убыток лучше при проходе средней, построенной не по цене закрытия (close), а по максимальным (high) или минимальным (low) ценам соответственно на медвежьем и бычьем трендах. Для этого может даже подойти процентный конверт, построенный по средней, которая, в свою очередь, построена по минимальным ценам (рис. 4.31).

    Подобное дополнение к правилам выставления стоп-лосс ордеров зачастую спасает от поспешного взятия убытков.
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    Рисунок 4.31. Динамика фондового индекса DJI-30 за период с октября 1998 г. по апрель 1999 г. (часовые японские свечи и экспоненциальные средняя с порядком 350 часов, построенные по ценам закрытия и минимальным ценам)

    В-третьих, первый тейк-профит можно поставить на промежуточном процентном конверте, ведь еще неизвестно, будет ли движение сильным, и достижение верхней границы процентного конверта никто не гарантирует.

    В-четвертых, второй тейк-профит следует поставить на крайнем процентном конверте, закрывая позицию целиком.

    В-пятых, после выхода за промежуточный процентный конверт он сам становится на бычьем рынке уровнем поддержки, от которого тоже возможна покупка. Правда, только в том случае, если перед этим было достижение верхнего процентного конверта и открытых позиций перед этим уже нет. При постановке стоп-лосса в данном случае можно применить те же правила, что и при торговле от средней.

    Схематично все вышеприведенные правила можно представить следующим образом (рис. 4.32).

    Рисунок 4.32. Схематичное представление трейдинга по процентным конвертам

    Торговля в полосах Боллинджера

    Здесь так же, как и при торговле в процентных конвертах, ключевым моментом, на котором строится торговля в рамках полос Боллинджера, является средняя цена.

    В целом методика торговли в полосах Боллинджера напоминает трейдинг по процентным конвертам (рис. 4.33).

    Приведенные на рисунке 4.33 цифры условной суммарной торговой позиции могут соотноситься между собой в любой выбранной вами пропорции. При этом важно соблюдать следующее правило: с каждым переходом цены на новый уровень и отдалением ее от средней к крайней полосе Боллинджера объем открытых позиций должен сокращаться (рис. 4.34).

    Узким местом торговли в полосах Боллинджера является особенность их расчета. Так, мы помним, они сходятся в периоды консолидации рынка и значительного падения волатильности. В моменты выхода рынка из зоны консолидации и начала движения цена зачастую очень быстро достигает третьей, крайней полосы Боллинджера, поэтому в периоды затянувшейся консолидации рынка правила стоит изменить. После старта рынка из зоны консолидации прибыль обычно стоит брать не последовательно — на первой и второй полосах Боллинджера, а только после достижения третьей полосы.

    Рисунок 4.33. Схематичное представление трейдинга в полосах Боллинджера

    Очевидной ограниченностью трейдинга без вычисления матожиданий является отсутствие учета шансов на удачный или неудачный исход. Так, в приведенном выше примере мы исходили из равновероятного исхода сделки — прибыли или убытка. Однако, как мы знаем, в практической деятельности без учета шансов обойтись достаточно сложно. Так, если действительно исходить из равной вероятности получения прибыли или убытка и учитывать неизбежные потери в виде комиссионных и спреда, то о спекулятивной деятельности на финансовых рынках действительно можно говорить только как об азартной игре, которая не дает ее участникам ни одного шанса на долговременный успех. В связи с этим нам не остается ничего иного, как или согласиться со случайностью всего происходящего на рынке и определить равновероятными любые исходы динамики цен — их рост или падение, или же попытаться накопить достаточно опыта, чтобы научиться определять шансы на тот или иной исход. В последнем случае лишь разумное управление деньгами способно оградить вас от безумных поступков, являющихся типичными для всех новичков, торгующих эмоционально.
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    Рисунок 4.34. Динамика фондового индекса DJI-30 за период с октября 1998 г. по апрель 1999 г. Часовые японские свечи, экспоненциальная средняя с порядком 350 часов, три, два и одно стандартное отклонение (полосы Боллинджера)

  

  
    Глава 30

    4.6. Осцилляторы — любимая игрушка начинающих трейдеров

    Я должен был остановиться на какой-нибудь системе простых тел [элементов], чтобы в распределении их не руководствоваться случайными… побуждениями, а каким-либо определенно-точным началом.

    Д. Менделеев. «Опыт системы элементов, основанной на их атомном весе и химическом сродстве»

    Обычно первые самостоятельные шаги в трейдинге человек делает, опираясь на «костыль» осцилляторов.

    Еще толком не понимая, чем он торгует, новичок уже пытается мыслить специфическими терминами типа «перекуплен» и «перепродан», тем самым попадая в эфемерное облако абстракций, выражающихся понятиями «дорого» и дешево».

    Типичная ошибка новичков: смотреть на график и говорить, например: «Какой доллар дешевый!». Соответственно, из такого утверждения быстро делается вывод о том, что цена будет расти. Затем заключается сделка — т.е. совершается покупка. Когда же рынок продолжает двигаться дальше и доллар снижается еще ниже, ошарашенный трейдер-новичок закрывает убыточную позицию (если этого раньше не сделает по принудительному стоп-лоссу брокер). Еще хуже, если трейдер в такой ситуации «переворачивается». Иначе говоря, после неудачной покупки не просто закрывает позицию, а открывает новую, короткую, в расчете на падение рынка.

    «Я считаю, что постная свинина сейчас дешева, и поэтому я ее купил», — говорит мне один из трейдеров, с нервным видом поглядывая на 5-минутный график котировок этого товарного фьючерса.

    Интересно, что бы он сказал, когда б посмотрел на недельный график фьючерсов на постную свинину и увидел, что еще полгода назад она стоила в два раза дешевле той цены, которую он за нее умудрился полчаса назад заплатить.

    Ну да ладно, никто из нас не может стопроцентно уверенно сказать заранее о будущем направлении динамики цены. Поэтому оставим его наедине с рынком и позволим на себе проверить, может ли быть постная свинина дешевле или нет.

    За долгое время общения с начинающими трейдерами я убедился, что абсолютно бесполезно их переубеждать в неверности подобного подхода к оценке рынка. За меня это сделает сам рынок. Если не сегодня, то завтра».

    Вывод о том, что товар «дешевый» или «дорогой», можно делать только на основе фундаментальных факторов и расчетов. Относительную стоимость товара (заниженную или завышенную относительно справедливой цены) невозможно определить, опираясь на технический анализ осцилляторов. Единственно важное понимание, которое дают последние, — интерпретация психологической составляющей рыночной цены. Так, рынок склонен переоценивать те или иные факторы и заходить в своем движении слишком далеко. Это «далеко» и является своеобразной платой за психологические слабости трейдеров и инвесторов, торгующих данным товаром.

    Практика показывает, что подавляющее большинство новичков предпочитают строить свою торговлю на основании сигналов осцилляторов. Если вас это утверждение не заставило задуматься, прочитайте его еще раз, выделив слово «новичков».

    Причиной такого предпочтения является тот факт, что в начинающих трейдерах силен дух противоречия и осцилляторы для них — словно бальзам на душу. Так, когда рынок растет, осцилляторы бóльшую часть времени говорят игрокам: «Продавай, продавай, продавай…» И чем выше уходит рынок, тем настойчивее становится «продажный» голос осцилляторов. В конце концов деньги на счету трейдера-новичка заканчиваются, и через несколько дней, опомнившись, он делает вывод: «а ведь говорили мне: "Не торгуй против тренда!"»

    Да, торговля в толпе, т.е. по тенденции, не всегда приносит успех. И это другая опасная и ошибочная крайность. Но явное игнорирование тенденций приводит, как правило, к единственному результату — разорению. Многие технические аналитики используют осцилляторы исключительно в качестве инструмента, позволяющего оценить силу действующего тренда и выбрать момент для вхождения в рынок по тенденции, когда осциллятор вернулся к «нормальному» значению.

    Однако мы немного отклонились от основной темы повествования об осцилляторах.

    Возьмем в руки «костыль» осциллятора и попробуем понять, что же в нем действительно полезно. Начнем с азов.

    Итак, осциллятор (от лат. oscillo) — колеблющаяся система.

    Наиболее известными осцилляторами являются RSI, Stochastic fast & slow, Momentum, MACD forest.

    Специфика осцилляторов, как и любой колебательной системы, заключается в их раскачке от крайних значений и обязательном возврате к среднему, «нормальному» значению. Именно принцип возвратности осцилляторов и используется в торговле по ним (рис. 4.35).

    Однако между динамикой цены и динамикой осциллятора существует большое различие — они меняются хотя и параллельно, но в разных пропорциях. А это приводит к тому, что возврат осциллятора в «нормальное» состояние может и не сопровождаться возвратом цены. Чем сильнее тренд, тем с меньшей вероятностью при возврате осциллятора к среднему значению (0 или 50, в зависимости от вида осциллятора) рыночная цена будет приближаться к своему старому значению, соответствующему предыдущей середине осциллятора.

    Таким образом, торговля по осциллятору, т.е. без использования экрана с настоящей ценой, напоминает женитьбу на женщине, изображенной на картине. А ведь, как мы знаем, оригинал может очень сильно отличаться от образа, созданного портретистом: художники, как известно, — люди творческие и способны приукрасить действительность.

    Рисунок 4.35. Схематичное отображение динамики осциллятора

    Считается, что осцилляторы являются опережающими индикаторами, т.е. дают возможность предсказывать движения цены. Однако хочу предостеречь вас от преждевременных выводов, поскольку зачастую «предсказательные» возможности приводят к серьезным убыткам — тем бóльшим, чем сильнее действующий тренд.

    По образному выражению одного технического аналитика, осцилляторы напоминают резиновый мячик. Если погрузить его рукой под воду, то он будет стремиться выпрыгнуть наружу. Мы не знаем, как долго мяч останется под водой и на какую глубину опустится, однако рано или поздно он выскочит на поверхность. Если же резиновый мяч подбросить в воздух, то он обязательно упадет, хотя заранее неизвестно, как высоко он перед этим взлетит. Так и осцилляторы — они неизбежно возвращаются в нормальное состояние, соответствующее средним значениям индикаторов. На этом принципе и основывается анализ осцилляторов.

    Среди всего многообразия методов анализа и работы с осцилляторами я могу вам порекомендовать использовать только три, на мой взгляд, лучших способа торговли по ним:

    — возврат к середине;

    — схождение-расхождение с динамикой цены;

    — использование в своей торговой системе одновременной сработки выбранных вами осцилляторов на трех различных интервалах времени.

    Первый способ торговли: возврат к середине

    Если после захода в зону перекупленности или перепроданности осциллятор возвращается к середине (0 или 50 в зависимости от его вида), а цена остается на месте (находится в зоне консолидации), то это хороший сигнал к продолжению движения рынка, предшествовавшему консолидации.

    Очень важно знать и помнить, что зачастую осцилляторы могут вас обманывать, поэтому, если вы работаете в сильно действующем тренде, осторожнее относитесь к их сигналам. Если сигналы, подаваемые осцилляторами, ложны, то это скорее говорит об обратном — усилении действующего тренда. В данном случае работу следует вести именно в его направлении (рис. 4.36).

    Рисунок 4.36. Схематичное отображение стабилизации цены, сопровождающейся коррекцией осциллятора и последующим продолжением бычьего тренда

    На медвежьем тренде все будет выглядеть с точностью до наоборот: цена стабилизируется, осциллятор в силу специфики своего расчета подрастет, а затем рынок вновь пойдет вниз по тренду (рис. 4.37).

    Начинающие трейдеры совершают много ошибок, применяя только классические методы анализа осцилляторов и забывая о возможном противоречии между подаваемыми ими сигналами и направлением тренда.

    Если он повышательный, то осцилляторы будут бóльшую часть времени находиться в зоне перекупленности (overbought). Если же тренд понижательный, то осцилляторы будут находиться скорее в нижней половине графика — в зоне перепроданности (oversold). Это необходимо иметь в виду при принятии решений на основе анализа осцилляторов.

    Рисунок 4.37. Схематичное отображение стабилизации цены, сопровождающейся коррекцией осциллятора и последующим продолжением медвежьего тренда

    Однако если направление тренда вы определили по недельному или дневному чарту, а сигналы осцилляторов смотрите на часовых или минутных чартах, то в этом случае осцилляторы могут давать однонаправленные с трендом сигналы. Такое бывает в основном в ходе коррекций действующего долгосрочного тренда и служит хорошим сигналом к занятию позиции по тренду.

    Вообще, если осциллятор дает сигнал по тренду — это достаточное основание для того, чтобы занять соответствующую торговую позицию.

    Второй способ торговли: схождение-расхождение с динамикой цены

    При этом можно выделить две пары правил.

    Первая пара:

    — на бычьем тренде: если следующая максимальная вершина MACD-гистограммы (в качестве одного из осцилляторов мы возьмем этот индикатор) ниже предыдущей, то это говорит об ослаблении бычьего тренда и приближающейся коррекции или возможной его смене (правило бычьего расхождения — дивергенции);

    — на медвежьем тренде: если следующий минимальный низ MACD-гистограммы выше предыдущего, то это говорит об ослаблении медвежьего тренда и приближающейся коррекции или возможной его смене (правило медвежьего схождения — конвергенции) (рис. 4.38).

    Рисунок 4.38. Схождение и расхождение рыночной цены с осциллятором

    Верхний — это график цены, а нижний — график MACD-гистограммы на том же интервале времени.

    Левый график относится к бычьему тренду, а правый — к медвежьему.

    Рассматривать два графика — цены и MACD-гистограммы — нужно обязательно одновременно.

    Пример «живого» рынка можно увидеть на следующих рисунках (рис. 4.39 и 4.40).

    Зачастую неважно, пересекла MACD-гистограмма нулевую границу своих значений между двумя пиками или нет. Вывод будет один — совершать сделки в направлении тренда поздно и опасно, хотя не менее опасно и открывать позиции против тренда. Это хорошее время для взятия прибыли.

    В данном случае лучше всего будет оценить жизненный цикл тренда и подождать начала нового или продолжения старого. Если же вы нетерпеливы, да и ждать подчас приходится долго, то рекомендуется применить такую же тактику, как для работы на боковом тренде на коротких временных интервалах с обязательной постановкой небольших стоп-лосс-приказов.

    Рисунок 4.39. Пример медвежьего схождения цены и MACD-гистограммы на медвежьем тренде

    Рисунок 4.40. Пример бычьего расхождения графика цены и MACD-гистограммы на бычьем тренде

    Немного другая ситуация возникает, когда цена остается на месте, а MACD-гистограмма (или другой осциллятор) отходит к середине, т.е. «отыгрывает» к нормальным значениям. В подобной ситуации с очень большой долей вероятности продолжится действовавший до этого тренд. Такая эмпирически выведенная особенность формирует вторую пару правил:

    — если следующая максимальная вершина MACD-гистограммы на бычьем рынке выше предыдущей, то это говорит об усилении бычьего тренда;

    — снижение минимальных низов MACD-гистограммы вместе с медвежьим рынком указывает на усиление медвежьего тренда.

    Все эти правила можно и нужно применять при анализе осцилляторов. При этом важно отметить, что на бычьем тренде основное внимание уделяется максимальным значениям показателя, а на медвежьем тренде — минимальным. Если тренд не выражен или является боковым, то и максимальные, и минимальные значения показателя являются при данном подходе к анализу равноправными.

    Третий способ торговли: применять в своей торговой системе одновременную сработку выбранных вами осцилляторов на трех интервалах времени

    Для этого используем сигналы выбранных вами осцилляторов одновременно на трех интервалах времени.

    Например, на Foreх это могут быть 5-минутные, 1-часовые и 1-дневные чарты. Соотношение между этими интервалами составляет, соответственно, 1 к 12 и 1 к 24.

    На биржевом американском рынке акций можно использовать 5-минутные, 30-минутные и 1-дневные чарты. Соотношение между этими интервалами составит 1 к 6 и 1 к 13 соответственно (исходя из фактического времени биржевой торговли, которая не является круглосуточной).

    Может быть, вам покажется очень незначительным объем информации, которую я раскрыл об осцилляторах. Однако, поверьте, это действительно самое ценное и важное, что я хотел бы донести до своих читателей.

    Если же вы желаете получить более глубокие и подробные сведения об осцилляторах, то можете прочитать мою книгу «Малая энциклопедия трейдера», в которой они описаны достаточно подробно.

  

  
    Глава 31

    4.7. Трейдинг за 1 пункт — пипсование

    Задумайтесь над следующими утверждениями.

    Почти каждая позиция по крайней мере один раз дает владельцу возможность закрыть ее хотя бы с одним пунктом прибыли.

    Почти каждая позиция по крайней мере один раз является убыточной хотя бы на один пункт.

    Первое утверждение основано на практике, поэтому его нельзя считать строго математически доказанным. Однако это не мешает нам попробовать определить, какова вероятность того, что вы сможете закрыть ранее открытую сделку по цене хотя бы на один пункт выше цены открытия, т.е. выполнить условие первого утверждения.

    Для этого сделаем ряд допущений: предположим, что открытие позиции происходит по первой цене открытия рынка (торговой сессии) и что закрытие позиции будет производиться или при получении хотя бы одного пункта прибыли, или при закрытии рынка в этот же день (торговой сессии). При этом мы дополнительно должны знать историческое среднедневное значение разницы между максимальной и минимальной ценой в пунктах по выбранному нами для сделки инструменту, а также размер брокерской комиссии, величину стандартного спреда и возможного проскальзывания фактической цены исполнения сделки от цены ордера.

    Рассмотрим, например, покупку EUR/USD. Среднедневная разница между максимальной и минимальной ценой этой валютной пары на спот-рынке за период с 26 апреля 2000 г. по 16 марта 2001 г. (229 рабочих дней) составляла 126 пунктов (или 1,30%). Комиссию примем за ноль, спред — за 2 пункта, а проскальзывание — за 1 пункт.

    Суммарные потери по сделке, так образом, составляют 3 пункта (2 пункта + 1 пункт). Значит, для того чтобы получить прибыль хотя бы в один пункт, нужно купить EUR/USD не выше чем на 4 пункта от максимальной цены дня. Таким образом, вам останется 122 пункта для того, чтобы взять хотя бы один пункт прибыли (126 пунктов – 4 пункта). Это значение позволяет нам рассчитать вероятность того, что вы сможете закрыть ранее открытую сделку по цене хотя бы на один пункт выше цены открытия: 122/126 = 96,83%.

    Этот результат мы получили, принимая за данность равенство всех пунктов — от минимального до максимального — между собой. Однако это не так. Мы должны помнить, что распределение объемов сделок, а также их количества стремится к нормальному и имеет несколько отличный вид от первоначально предполагавшегося нами (рис. 4.41).

    Невозможность получения хотя бы одного пункта прибыли сопряжена с покупкой по максимальной цене дня или с продажей по минимальной цене. А таких сделок — буквально единицы (рис. 4.42).

    Таким образом, реальная вероятность того, что вы сможете закрыть ранее открытую сделку по EUR/USD по цене хотя бы на один пункт выше цены открытия, значительно больше, чем рассчитанная нами ранее величина в 96,8%. Для более точного вычисления этой вероятности следует знать среднее стандартное отклонение внутридневных значений EUR/USD за период с 26 апреля 2000 г. по 16 марта 2001 г. — приблизительно 25 пунктов. Здесь необходимо вычислить именно среднее стандартное отклонение, а не стандартное отклонение котировок EUR/USD за весь период.

    Рисунок 4.41. Равновероятное и нормальное распределение сделок

    Рисунок 4.42. Худшая сделка — покупка по максимальной цене дня и продажа по минимальной

    Используя формулу для вычисления функции нормальной плотности вероятности наступления конкретного события для ряда, подчиняющегося закону нормального распределения[42], мы можем найти более реальную вероятность того, что вы сможете закрыть ранее открытую сделку по EUR/USD по цене хотя бы на один пункт выше цены открытия.

    Эта вероятность составит 99,4%. Как видим, найденная величина действительно намного превышает определенную ранее вероятность в 96,8%.

    Второе утверждение тем более верно, если вспомнить о спреде между лучшими котировками, существующем на каждом рынке. Как минимум, когда вы совершили сделку, то закрыть ее в следующий момент времени можно, как правило, только с потерей спреда. Оговорка «как правило…» внесена потому, что иногда наблюдаются случаи, когда на следующий же тик после совершения сделки цена улучшается как минимум на величину спреда и не является, таким образом, убыточной при ее закрытии уже в следующий момент времени.

    Оба этих утверждения вы можете проверить на своих торговых позициях.

    Затем важен ответ на вопрос: «Стоит ли закрывать любую сделку, которая дает хотя бы один пункт прибыли, в тот же самый момент?» Интуиция подсказывает ответ: «Нет, так как такого легкого заработка не может быть». Однако ведь интуиция иногда подводит. Попробуем развеять это сомнение расчетами.

    Лучше всего для этого подойдет формула расчета математического ожидания:

    МО = 99,4 × 1 – 0,6 × 61,75 ≈ +62,

    где 99,4 — вероятность получения прибыли в один пункт;

    1 — средний размер прибыли;

    0,6 — вероятность получения убытков (100 – 99,4);

    61,75 — величина среднего убытка для убыточных сделок.

    Проведенный расчет показал, что за 100 сделок ожидаемый финансовый результат может оказаться положительным и составить 62 пункта, что почти равно средней величине распределения. Это противоречит интуитивной оценке и в целом выглядит довольно-таки странно. Я ни от кого и никогда не слышал даже о теоретической возможности зарабатывать таким странным способом.

    Кстати, нулевое математическое ожидание подобной сделки появляется при вероятности получения прибыли в один пункт, если вы купите EUR/USD при открытии на уровне 98,4064%. Если вы оцениваете, что фактическая вероятность выше, то можете совершать вышеописанные сделки. Если же вы считаете, что фактическая вероятность получения такой прибыли в один пункт меньше, то подобной деятельностью вам лучше не заниматься.

    Все приведенные выше рассуждения и расчеты можно применить и для сделки по продаже EUR/USD при открытии рынка. Таким образом, вероятность заработка одного пункта в этом случае будет тоже равна 99,4%.

    Следовательно, получается, что один клиент, купив по аску при открытии рынка, с вероятностью 99,4% заработает один пункт, так же, как и второй клиент, в этот же самый момент продавший по биду. Значит, если контрагентом у обоих этих клиентов выступает маркетмейкер, то с вероятностью 99,4% он потеряет один пункт и только с вероятностью 0,6% у него есть шанс заработать. Сумма, правда, в этом случае будет гораздо больше 1 пункта (по максимуму — 126 пунктов и в среднем — 62 пункта).

    Схематично все эти сделки могут выглядеть следующим образом:

    1) клиент А купил у маркетмейкера ММ 1 млн EUR/USD по курсу 0,9026;

    2) клиент Б продал маркетмейкеру ММ 1 млн EUR/USD по курсу 0,9024;

    3) рынок поднялся до 0,9027/29, и клиент А продал маркетмейкеру ММ 1 млн EUR/USD по курсу 0,9027;

    4) затем рынок опустился до 0,9021/23, и клиент Б купил у маркетмейкера ММ 1 млн EUR/USD по курсу 0,9023.

    Таким образом, клиент А заработал 1 пункт (+0,9026 – 0,9027 = 0,0001).

    Клиент Б тоже заработал 1 пункт (–0,9023 + 0,9024 = 0,0001).

    Финансовый результат маркетмейкера ММ составил минус два пункта (–0,9026 + 0,9024 + 0,9027 – 0,9023 = –0,0002).

    Вероятности этих вариантов развития событий мы посчитали раньше. Осталось определить математическое ожидание деятельности маркетмейкера:

    МО = 99,4 × 61,75 – 99,4 × 1 ≈ –62.

    Проведенные выше расчеты должны действовать и для продавца EUR/USD при открытии рынка, ведь все вероятностные и денежные меры верны и для него, только с точностью до наоборот. Следовательно, получается, что если вы одновременно купите и продадите при открытии рынка (фактически отдав спред), то, судя по расчетам, имеете высокие шансы заработать на этих операциях. А это выглядит и странно, и неправдоподобно, ведь маркетмейкеры в этой ситуации будут при прочих равных терять деньги. Однако само существование на каждом рынке маркетмейкеров, и вполне успешное, опровергает это утверждение.

    Чем же можно объяснить такой алогизм, а значит, ошибочность произведенных выше расчетов?

    Во-первых, легко рассчитать, что если фактические расходы на совершение сделки превышают 13 пунктов (спред плюс проскальзывание плюс, может быть, комиссия), то маркетмейкер в этой ситуации зарабатывает, а у клиентов нет шансов извлечь пользу из попытки взять в качестве прибыли всего лишь 1 пункт.

    Во-вторых, схема «стабильной прибыли в 1 пункт» не будет работать, если фактическое значение средней разницы между максимальными и минимальными котировками будет меньше 126. Например, если эта разница не превышает 106, то математическое ожидание сделки для клиента становится нулевым. А при еще меньших значениях, чем 106, матожидание трейдинга за 1 пункт прибыли становится отрицательным.

    В-третьих, чем меньше стандартное отклонение, тем лучше для маркетмейкера.

    В-четвертых, можете сами подсчитать, сколько дней придется отрабатывать трейдеру, попавшему в своей позиции против интервенции или сильного фундаментального движения. Здесь даже 126 пунктами убытков не обойтись. Рынок может пойти против трейдера на тысячи пунктов и тысячи дней, прежде чем дать шанс заработать 1 пункт прибыли. Хватит ли трейдеру денег, терпения и времени, чтобы пережить длительный негатив?

    В последнем случае достаточно предположить, что вы получили несколько раз подряд максимальные или близкие к этому значению убытки (что в практической деятельности очень даже вероятно) или, еще хуже, оказались во время валютной интервенции против движения. Посчитайте, сколько дней придется отбивать полученные убытки. Даже если взять их среднюю величину в 63 пункта, то даже один такой убыток порождает необходимость почти три месяца подряд (в месяце в среднем 22 рабочих дня) отрабатывать его по 1 пункту. Я бы не очень хотел оказаться в подобной ситуации, хотя приведенные выше расчеты показывают возможность успешности этого вида операций.

    Более того, по моей оценке, именно подобная деятельность и позволяет зарабатывать на рынках маркетмейкерам и специалистам, которые выставляют собственные котировки, забирают спреды и тем самым еще больше увеличивают шансы на получение прибыли в 1 пункт. Помогают им в этом также частота и объемы совершаемых операций. То, чего не хочется ждать три месяца, занимаясь рутинной работой, может представлять интерес для операций, проводимых в течение всего нескольких дней.

    Помните, что в трейдинге бой выигрывается по очкам, поэтому не стремитесь в каждом бою побеждать нокаутом.

  

  
    Глава 32

    4.8. Практикум «Спекулятивный трейдинг»

    Сначала нужно определить начальные установки торгового счета:

    — ставка безубыточности — процент годовых;

    — сумма депозита;

    — сумма возможных (лимитируемых) потерь;

    — требуемое матожидание;

    — характеристика финансовых инструментов (стандартный спред, ожидаемое проскальзывание, минимальная сделка и залог под нее, комиссионные).

    Ставку безубыточности, которую вы будете использовать во время трейдинга, я советую определить по альтернативной доходности финансового инструмента, удовлетворяющего вашим требованиям к его надежности, — т.е. по доходности банковского депозита, облигации или любого другого инструмента, гарантирующего получение известного фиксированного процента на вложенный капитал.

    Сумма депозита определяется по той сумме средств, которую вы можете заложить для инвестирования, в том числе для маржинальных операций.

    Сумму возможных (лимитируемых) потерь лучше всего ограничить суммой, которую можно компенсировать пассивными доходами. Так, если они составляют $100 в месяц, то сумма ваших возможных (лимитируемых) потерь за тот же период не должна превышать этой величины. И если вы ее достигли, т.е. потеряли вышеуказанные $100, то торговля на данный месяц прекращается.

    Требуемое матожидание представляет собой заданное отношение количества пунктов ожидаемой прибыли против количества пунктов возможных убытков. Важно, чтобы ожидаемая прибыль всегда превышала возможные убытки, иначе вы рискуете получить отрицательное матожидание. При этом я рекомендую использовать следующие соотношения прибыли к убыткам: 2 пункта ожидаемой прибыли к 1 пункту возможных убытков (код «1L»), 3 к 1 («2L») или 4 к 1 («3L»).

    Характеристику финансовых инструментов запросите у своего брокера, через которого вы планируете совершать сделки по трейдингу и инвестированию. При этом вас в первую очередь должна интересовать так называемая «стоимость участия» — во сколько в среднем вам будет обходиться проведение одной сделки.

    Определение торговых позиций по выбранным финансовым инструментам реализуется по следующим принципам:

    — выбор направления долгосрочного тренда;

    — обязательное положительное матожидание (например, положительный своп при торговле на Forex).

    Выбор направления долгосрочного тренда можно провести на основе как технического, так и фундаментального анализа. Кроме того, неплохо помнить о положительном матожидании по выбранным инструментам. Главный принцип положительного матожидания: время должно работать на вас, а не вы на него. Каждый день нахождения в позиции должен приносить вам деньги.

    Результат выбора — занятие одной из трех позиций:

    — длинной, при открытии которой возможна только покупка с дальними тейк-профитами;

    — короткой, при открытии которой возможна только продажа с дальними тейк-профитами;

    — нейтральной (квадратной), при открытии которой возможна и покупка, и продажа с близкими тейк-профитами.

    С выбором направления долгосрочного тренда все просто: такой тренд может быть только один, несмотря на возможные другие краткосрочные и среднесрочные тенденции. Так, долгосрочный тренд по EUR/USD по состоянию на конец 2003 г. — бычий (смотрим по недельным графикам).

    Для того чтобы окончательно определить, занимать ли в таком случае длинную позицию по EUR/USD, нам необходимо еще удостовериться, что при занятии такой позиции мы будем получать положительные свопы. И действительно, так как процентные ставки по «ночным»[43] межбанковским кредитам в долларах США меньше, чем «ночные» межбанковские депозиты по евро, нам обеспечены положительные свопы в сумме 0,2–0,3 пункта при переходе через ночь. Кажется, что это символическая величина, однако посмотрите на следующий график изменения валютного курса открытой нами, например, длинной позиции по EUR/USD в течение календарного года (при условии, правда, что процентные ставки по евро и долларам за этот период не изменились и своп составлял 0,3 пункта) (рис. 4.43).

    Рисунок 4.43. Изменение цены открытия EUR/USD в соответствии с ежедневными свопами

    В данном случае мы видим, что в течение всего срока жизни позиции в EUR/USD, открытой по спот-курсу 1,1900, свопы обеспечили нам ее каждодневное улучшение на 0,3 пункта, сыграв роль попутного ветра в парусах. Таким образом, через 365 дней данная позиция, без учета изменения собственно рыночного спот-курса, принесет 109 пунктов прибыли. Если мы открыли позицию с плечом 1 к 100, то это означает более чем 100%-ную прибыль на вложенный капитал. Согласитесь, очень даже неплохо. Даже если мы открыли эту позицию с более разумным плечом 1 к 10, то и в этом случае дополнительные почти 11% годовых нам не помешают.

    И совершенно обратная картина у нас получится, если мы откроем короткую позицию по EUR/USD. В этом случае уже нам придется платить за ее поддержание, иными словами, — за время. Помните, что оно должно работать на вас, а не вы — на него.

    Отмечу, что максимальные свопы — при переходе открытой позиции со среды на четверг, так как сделки на Foreх заключаются со сроком исполнения Т + 2. Так, покупка евро против доллара США в среду должна быть исполнена в пятницу, а при переходе открытой позиции на четверг дата валютирования (поставки) сдвигается на понедельник. При этом свопы будут начислены за три календарных дня, а не за один, как в другие дни.

    Информацию о наличии положительных свопов нужно обязательно уточнять у вашего брокера, поскольку некоторые представители этой профессии злоупотребляют незнанием большинства клиентов о начислении таких, вроде бы, совершенно незначительных сумм и попросту их прикарманивают. И выбор форекс-брокера нужно делать в первую очередь не по минимальному спреду, отсутствию комиссионных, быстрому и точному исполнению стоп- и лимит-ордеров, а по максимально приближенным к рынку свопам. Кстати, наилучшие свопы возникают на валютном фьючерсном рынке, где спреда свопов попросту не существует, так как весь спред переходит от покупателя к продавцу фьючерсного контракта (или от продавца к покупателю, в зависимости от валюты). Узнать о рыночных свопах можно также по котировкам долгосрочных (от месяца и больше) биржевых или внебиржевых опционов на выбранную вами валюту.

    А теперь расколем три «волшебных орешка» для открытия длинной позиции на 100 000 EUR/USD:

    — положительный своп — 0,3 пункта в день;

    — пассивный доход (от процентов) — при депозитной ставке, например, на уровне 9% годовых в долларах США по сумме маржинального депозита;

    — лимит потерь — например, на уровне 10% от суммы первоначального маржинального взноса.

    Теперь мы сможем рассчитать долгосрочный стоп по открытой длинной позиции по EUR/USD, динамика которого в пунктах открытой позиции для трех различных вариантов будет хорошо видна на представленном ниже рисунке (рис. 4.44).

    Источниками дохода в данной позиции могут быть:

    — пассивный доход по депозитному вкладу;

    — свопы;

    — торговый доход от торговли, который должен быть не меньше риска по лимиту потерь.

    Расчет рекомендуемых цен сделок:

    — сначала определяются стоп-лосс цены закрытия позиции;

    — затем определяются цены закрытия тейк-профитов;

    — далее, исходя из требуемого матожидания, рассчитываются цены открытия позиции (по стопам и лимитам).

    Определение цены открытия позиции можно произвести по одной L, двум L, трем L (по аналогии с 1σ, соответствующей 68,27% вероятности попадания искомого числа в заданный интервал, 2σ, — 95,45% и 3σ — 99,73%).

    При этом можно использовать два варианта расчета рекомендуемых цен. Причем желательно, чтобы результаты расчетов были как можно более близкими. Большая разница может быть только при очень высоких значениях «стоимости участия» — спредах, комиссионных и т.п.

    Рисунок 4.44. Долгосрочный своп по открытой длинной позиции

    1. Метод «спреда»

    Для того чтобы следовать этому методу, необходимо использовать знания о типичных спредах по выбранному товару, размеры обычных проскальзываний при исполнении ордеров, а также размеры комиссионных за полную (закрытую) сделку.

    Расчет цены стоп-лосса (Stop Loss):

    — при открытии длинной позиции:

    Sell Stop = Support – Spread – Slippage – Commission;

    — при открытии короткой позиции:

    Buy Stop = Resistance + Spread + Slippage + Commission.

    Расчет цены тейк-профита (Take Profit):

    — при открытии длинной позиции:

    Sell Limit = Resistance – Spread;

    — при открытии короткой позиции:

    Buy Limit = Support + Spread.

    Расчет цены открытия (Open Price):

    — при открытии длинной позиции:

    Buy Limit = (Sell Limit – Sell Stop)/C + Support;

    — при открытии короткой позиции:

    Sell Limit = Resistance – (Buy Stop – Buy Limit)/C.

    Здесь Support — уровень поддержки;

    Resistance — уровень сопротивления;

    Spread — типичный спред;

    Slippage — типичное проскальзывание;

    Commission — комиссионные за полную транзакцию;

    C — требуемое матожидание (при «1L» C = 3, при «2L» C = 4, при «3L» C = 5).

    С практической точки зрения наиболее оптимальным представляется использование среднего матожидания («2L»), так как ближний уровень открытия дает слишком шаткое статистическое преимущество (матожидание не более 2 к 1), а дальнее слишком редко встречается на практике (матожидание 4 к 1).

    2. Метод «золотого сечения»

    Для того чтобы следовать этому методу, требуется знать только уровни поддержки и сопротивления, а спреды и проскальзывания — не обязательно.

    где А и В — уровни поддержки и сопротивления;

    С — первый уровень для открытия позиции, соответствует ближнему матожиданию («1L»);

    D — второй уровень для открытия позиции, соответствует среднему матожиданию («2L»);

    E — третий уровень для открытия позиции, соответствует дальнему матожиданию («3L»).

    Уровни цен С, D и E рассчитываются исходя из золотого сечения по следующему правилу:

    AB/BC = BC/AC = 1,618;

    АC/СD = CD/AD = 1,618;

    AD/DC = DC/AC = 1,618.

    Откуда:

    C = AB/2,618;

    D = AC/2,618 = AB/2,6182;

    E = AD/2,618 = AC/2,6182 = AB/2,6183.

    Рекомендуемая цена открытия позиции:

    — при открытии длинной позиции:

    Buy Limit = К + Support;

    — при открытии короткой позиции:

    Sell Limit = Resistance – К.

    Здесь AB — разница между уровнем сопротивления (Resistance) и уровнем поддержки (Support);

    К — один из рассчитанных уровней цен С, D или E, в зависимости от требуемого матожидания.

    Пример

    Начальные установки для EUR/USD:

    — позиция — длинная;

    — типичный спред — 3 пункта;

    — типичное проскальзывание — 2 пункта;

    — комиссионные — 0 пунктов;

    — уровень поддержки — 1,1465;

    — уровень сопротивления — 1,1530;

    — требуемое матожидание — 2L.

    Метод «спреда»

    Расчет цены стоп-лосса (Stop Loss):

    Sell Stop = Support – Spread – Slippage – Commission = 11 465 – 3 – 2 – 0 = 11 460.

    Расчет цены тейк-профита (Take Profit):

    Sell Limit = Resistance – Spread = 11 530 – 3 = 11 527.

    Расчет цены открытия (Open Price):

    Buy Limit = (Sell Limit – Sell Stop)/C + Support = (11 527 – 11 460)/ 4 + 11 460 = 1,1477.

    Таким образом, ожидаемая прибыль при покупке EUR/USD составляет 50 пунктов (1,1527 – 1,1477), а возможный убыток – 17 пунктов (1,1460 – 1,1477). Иными словами, 3 пункта ожидаемой прибыли соотносятся с 1 пунктом возможного убытка, что и требовалось при заданном матожидании 2L.

    Метод «золотого сечения»

    Buy Limit = К + Support = D + Support = AC/2,618 = AB/2,6182 + + Support = (11530 – 11465)/2,6182 + 11465 = 1,1474.

    Таким образом, рекомендуемая цена покупки EUR/USD не превышает 1,1474/77 со стопом 1,1460 и тейк-профитом 1,1527.

  

  
    Глава 33

    Глава 5

    Инвестиционный трейдинг

    Я понимаю, что почти все читатели этой книги — спекулянты, а не инвесторы. Более того, они даже и не стремятся ими стать. За почти 20-летнюю карьеру в консалтинге, управлении активами, бухгалтерии, брокеридже и активном трейдинге я поговорил не с одной тысячей людей, подавляющее большинство которых хотели на вложенные $100 быстро заработать $1000. Неважно, с кем я общался — с директорами крупных предприятий, таксистами или частными инвесторами, но все эти люди стремились узнать у меня секрет успешной торговли, с помощью которого можно было бы сразу же, без особого труда сорвать жирный куш. При этом люди совершенно не хотят понять суть финансового бизнеса, а также изменить горизонт своего видения с пары-тройки лет до пары-тройки десятилетий.

    Заголовок этой главы может показаться странным и не отвечающим вашим интересам. Однако я уверен, что активные спекуляции способны принести ощутимый и стабильный доход только умным трейдерам и инвесторам, осознающим размер своих денег. Все же прочие служат пищей для первых, словно мелкая рыбка, которая становится добычей для более крупной рыбы, а она, в свою очередь — для очень крупной и т.д.

    Именно эта уверенность и подвигла меня к тому, чтобы показать вам значимость и необходимость, а также открывающиеся в связи с этим возможности инвестиционного подхода к трейдингу на финансовом рынке — подхода, применение которого доступно каждому.

  

  
    Глава 34

    5.1. Спекулянт и инвестор

    Практика показывает, что между торговыми стратегиями спекулянта и инвестора существует очень большая разница, которая позволяет их точно и четко классифицировать.

    В первую очередь это отличие выражается в срочности открытых позиций. Так, спекулянт стремится их не передерживать и закрывать при любом удобном случае. Инвестор же, напротив, вынужден практически постоянно держать открытые позиции и иметь собственное мнение о рынке.

    Временнóй горизонт спекуляции краткосрочен — войти-выйти. Инвестиции же долгосрочны, более того, они почти бесконечны, поскольку с деньгами нужно работать постоянно, независимо от погоды, личных проблем и событий, происходящих на рынке. Инвестор не может, как спекулянт, на время от него спрятаться и переждать до лучших времен. Впрочем, возможность «убежать» из акций в наличные в периоды медвежьего рынка есть как у трейдера, так и у инвестора. Хотя чем больше у человека денег, тем меньше мобильность его активов, так как своими действиями он начинает оказывать противоположное влияние на рынок и в случае распродажи портфеля акций до нуля может даже обрушить рынок. Например, если в реальности инвестор ошибся, продал акции, а рынок «съел» по дешевке его портфель и пошел дальше наверх, то очень крупному инвестору такая ошибка будет стоить намного дороже, чем мелкому спекулянту.

    Инвестора можно сравнить с императором, ведущим в огромном мире непрекращающуюся войну за увеличение территории, богатств и населения своей страны. Спекулянта же можно уподобить полководцу, главная цель которого — выигрывать не только отдельные битвы, но и войну в целом. Однако, как только она заканчивается, неважно — поражением или победой, — полководец-спекулянт отдыхает и восстанавливает силы для следующих битв. У императора-инвестора такой возможности нет. Чем обширнее владения финансовой империи, тем больше вопросов по управлению ею ему необходимо решать. Малейший недосмотр может привести к тому, что проблемы будут нарастать, как снежный ком, и это может закончиться крахом империи.

    Настолько разное отношение спекулянта и инвестора к своим рыночным позициям объясняется не только желанием людей (и в первую очередь требованиями к доходности), но и спецификой денежных средств, которыми они обладают. Например, в распоряжении спекулянта, как правило, находятся меньшие суммы денег, чем у инвестора, поэтому он компенсирует их недостаток заемными средствами и прибегает к использованию большого кредитного рычага. Такой прием не только обеспечивает потенциально неограниченную доходность, но и сопряжен с высоким риском потери всех денежных активов. Это вынуждает спекулянта часто фиксировать как прибыль, так и убытки.

    Многие спекулянты, особенно начинающие, торгуют не просто с большим, а с сумасшедшим кредитным плечом, подвергая свой основной капитал риску мгновенного и случайного разорения. Этим дело обычно и заканчивается. Сначала спекулянт понемногу зарабатывает во время частых набегов на рынок, который, однако, затем наносит ему смертельный удар, и такому игроку уже не хватает денег для поддержания убыточной позиции — цена уходит все дальше и дальше, приводя к потере счета.

    Попадая в такую ситуацию, спекулянты часто предпочитают занять долгосрочную позицию, т.е. меняют свою стратегию со спекулятивной на несвойственную им инвестиционную. Именно про такие случаи говорят: «Инвестиция — это неудачная спекуляция».

    Почему люди теряют деньги? Одна из причин — «головокружение от успехов», как сказал бы «вождь всех времен и народов» Иосиф Сталин. Посмотрим, например, как проходит обучение вождению автомобиля. Первые шаги автолюбителя, как правило, очень осторожны. Он спокойно едет по трассе, без крайней необходимости не нарушает правила дорожного движения, не превышает скорость, уступает дорогу и т.п. Но вот прошли первые полгода. Если не было форс-мажоров, когда «если не ты, то тебя», то опыт безаварийной езды человеком уже получен, и впереди ему видится дорога, усыпанная розами. Как говорят автомобилисты, которые не один год провели за рулем, именно после первого полугодия у молодого водителя появляются бесстрашие и бесшабашность. А после двух лет вождения правила дорожного движения представляются ему занудными и бесполезными, а собственный уровень езды — профессиональным. Итог завышенной самооценки зачастую очевиден, и хорошо еще, если обходится без человеческих жертв. Кстати, многие считают, что их способности к вождению автомобиля выше среднего уровня. Но на то он и средний, что примерно у половины людей должен быть выше, а у второй половины — ниже. Так что в большинстве своем мы переоцениваем свои способности.

    На рынке все происходит аналогично. Соблюдение в начале финансовой деятельности элементарной осторожности, проведение тщательного анализа, а также реализация правил риск-менеджмента и управления активами сопровождаются более-менее стабильными доходами. Но впоследствии новичку кажется, что он уже стал если не «Соросом», то «соросенком» и любое море ему по колено. Предостережения старожилов финансового рынка о появлении первых признаков излишней самоуверенности и опасности «получить по шапке» им игнорируются. Как говорится, домик в Швейцарских Альпах уже построен. Пусть в голове, но при такой доходности в процентах годовых уже вполне «реальный»…

    Еще хуже, если человеку просто повезло, хотя он палец о палец не ударил, чтобы получить прибыль. В этом случае последующее отрезвление (а оно неизбежно, как вечерний закат) может быть гораздо более тяжелым, вплоть до разорения и необходимости лечения психиатрических расстройств. Еще долгое время «везунчику» будет казаться, что его заработок был неслучаен, а случайными были как раз убытки.

    Те, кто пережил первые финансовые «аварии» после «головокружения от успехов», переходят к следующему этапу развития. Понятное дело, что именно у них есть шанс стать профессиональным инвестором, спекулянтом или трейдвестором (в зависимости от личной склонности и финансовых возможностей).

    На рисунке 5.1 схематично показана типичная динамика активов спекулятивных счетов начинающих трейдеров.

    Рисунок 5.1. Типичная динамика активов маржинального счета начинающего спекулянта

    Инвестор редко торгует на заемные средства, так как обеспечен собственными, хотя привлечь деньги для своих операций он может без проблем. А если берет их в управление, то безо всякой гарантии выплаты процентов и, как правило, гарантии возврата основной суммы, если только речь не идет о специальной форме депозита. Использование инвестором производных ценных бумаг (фьючерсов, опционов и т.п.) и других маржинальных инструментов объясняется в основном его желанием застраховаться от рыночных рисков, а не увеличить доход. В противном случае такая позиция является спекулятивной и должна рассматриваться в качестве неинвестиционной деятельности. Инвестор в отличие от спекулянта не стремится к сверхдоходам. Для него главное — получить прибыль на уровне или выше среднерыночного. Это предполагает, что для работы ему достаточно собственных средств, а заемные он использует только для хеджирования рисков.

    Этим же объясняется и стремление идти за трендом, по рынку. Так, если инвестор в американские акции получил по итогам года +21% на вложенные средства, а фондовый индекс S&P 500 за этот же период вырос на 22%, то результат инвестора будет признан как вполне удовлетворительный, поскольку он соответствует среднерыночной доходности. Если в следующем году инвестор получил прибыль в размере всего 3%, в то время как фондовый индекс S&P 500 упал на 10%, то этот результат можно будет признать очень успешным, даже несмотря на незначительность прибыли.

    Поведение инвестора при ухудшении позиции существенно отличается от поведения спекулянта. Инвестор реагирует в первую очередь не на изменение рыночной цены, как это делает спекулянт, а на фундаментальные причины. Если он оценивает акционерную компанию как растущую и способную приносить прибыль, то будет покупать ее акции. Если же инвестор оценивает ее как неудачную, то выведет ее из своего портфеля. Короткие продажи на рынке акций — удел исключительно спекулятивных операций или особых стратегий инвестора.

    Инвесторам очень важно торговать по течению. В данном случае имеется в виду не тренд, а наличие положительного увеличения активов за время инвестирования. Даже когда инвестор спит, его инвестиции должны приносить доход. Для спекулянта это не столь важно, так как его позиции краткосрочны, хотя при переносе позиции через ночь и ему было бы неплохо не платить за это деньги, а получать их.

    Резюме

    1. Определите свои требования к доходности. Например, устроит вас среднерыночный уровень или нет. Если вы хотите намного большего, то сможете реализовать свое желание только путем увеличения кредитного рычага и проведения спекуляций. Но помните, что жадничать не стоит и риск разумен лишь тогда, когда он подкреплен соответствующими ожиданиями прибыли.

    2. Если у вас мало денег, то инвестирование вам будет по зубам только в том случае, если вы будете вкладывать средства в акции фондов. Самостоятельно опережающего рынок акций портфеля вам с малыми деньгами не создать. Транзакционные издержки на таких инвестиционных счетах относительно дороги. Более того, располагая небольшими деньгами, накопить путем инвестирования сколько-нибудь значимую сумму очень сложно, поэтому большинство мелких трейдеров опять же предпочитают спекуляции.

    3. Если вы инвестор, то можете себе позволить торговать без стоп-лоссов, однако спекулянту отсутствие стопов грозит разорением.

    4. Если вы стремитесь стать инвестором, учитесь работать со своими деньгами всегда — не позволяйте им болтаться без дела. Деньги должны делать деньги.

    5. Если же вы решили стать профессиональным спекулянтом, имейте неприкасаемый запас денежных средств и резерв для покрытия временных убытков. Многие действительно правильные спекуляции заканчивались плачевно — закрытием позиций по автоматическому стоп-лоссу, и происходило это только из-за краткосрочной нехватки денег на маржинальном счете спекулянта. Хотя стоило продержать позицию еще несколько дней, и она могла бы дать сумасшедшую прибыль. Неприкасаемый запас денег у вас должен быть и на тот случай, если вы все-таки потеряли счет. Вы всегда должны знать: что бы ни случилось с вашими деньгами у брокера, вы будете жить нормально. Это даст вам спокойную уверенность в торговле, а также снимет психологическое напряжение и непродуктивную часть эмоций — страх.

    6. Если вы инвестор, то торгуйте только по течению пассивных доходов. Долго против течения вы не проплывете, а ведь инвестиции являются долгосрочным процессом. Занимайте только такие позиции, которые гарантируют вам получение инвестиционного дохода. Да, иногда инвестор позволяет себе торговать как спекулянт, однако делает это только тогда, когда считает, что сделка действительно очень выгодная.

    Поставьте себе задачу по доходности, оцените приемлемость риска, определите, какими свободными ликвидными активами вы располагаете (государственные ценные бумаги, денежные средства, ликвидные акции), выберите и изучите торговую стратегию, т.е. вашу модель поведения на рынке), а также с помощью каких инструментов вы будете торговать/инвестировать, — и только после этого начинайте работать.

    Что касается уровня требуемой или ожидаемой доходности, то новички совершают следующую типичную ошибку. Сначала трейдер говорит, что его устроит уровень доходности в 20–25% годовых. Однако аппетит приходит во время еды. И после первых заметных успехов, например, когда за один месяц счет удваивается, т.е. вместо 20% годовых человек получает 100%, его мировоззрение меняется. Теперь он уже ждет от себя как минимум 20% в месяц, а в голове возникает яркий образ — домик в Швейцарских Альпах. Здесь спекулянт совершает очень большую ошибку, ведь любое ожидание доходности выше среднеотраслевой сопровождается повышенным риском. Чем более высокая доходность вам нужна, тем бóльший риск вы на себя берете и тем бóльший риск покупаете.

    Мы знаем, что получить 100%-ную доходность при счете размером $1000 легче, чем при счете размером $1 млн. А значит, может быть, стоит разбить последний на тысячу частей по $1000 каждый и ожидать увеличения доходности? Нет, ни в коем случае. Повышенная доходность при счете размером $1000 сопровождается повышенным риском, когда трейдер вынужден торговать с максимально возможным плечом. Если счет большой, то кредитный рычаг ему не так уж и необходим. К нему прибегают только в том случае, когда на рынке складывается объективно благоприятная для подобного поведения ситуация. Вы должны помнить, что по крупному счету получаете меньшую доходность в сравнении с его мелкими собратьями только потому, что покупаете меньший риск.

    Есть два старых изречения: «Деньги идут к деньгам» и «Богатые становятся богаче». Применительно к трейдингу они позволяют утверждать, что меньший размер торгового счета сопровождается большей ожидаемой доходностью и соответствующим повышенным риском потерять деньги.

    У небольших денег есть только две надежды — стать больше или объединиться с другими небольшими деньгами. Последний путь привел к появлению инвестиционных и взаимных фондов.

    Стремитесь самостоятельно вырастить свои деньги до значительных размеров, когда для получения приемлемых величин дохода (уже абсолютных, а не относительных, ведь никто не будет спорить, что лучше иметь 10% при счете размером в $1 млн, нежели 100% при счете размером $1000) не будет необходимости покупать больше риска, чем вы можете себе позволить и чем он стоит.

    Помните, что рынок вам ничего не должен. Ни норковую шубу, ни Ferrari последней модели, ни домик в Альпах. Любое стремление превысить среднеотраслевую доходность должно основываться на знаниях и опыте. Не на липовой выдуманной интуиции, а на реальных знаниях и опыте. В противном случае вас ждут разочарование и потеря денег.

    Прежде чем идти дальше, попробуйте ответить на вопрос: как можно гарантированно потерять деньги, работая на финансовых рынках?

    Если человек не знает, почему он теряет деньги, то он не сможет и сказать, почему он их зарабатывает. Не выдумывать, что, мол, помогли интуиция, опыт, классная торговая система и т.п., а именно логически объяснить причину успехов.

    Я знаю три возможности гарантированно — именно ГАРАНТИРОВАННО — ОБНУЛИТЬ СВОЙ СЧЕТ, работая на финансовых рынках.

    1. Нужно «перегрузить» счет

    «Перегрузить» означает — взвалить на счет невыносимую тяжесть, когда для разорения достаточно самого незначительного движения рынка, сопоставимого со взмахом крыла бабочки. Фактически это выглядит как торговля на все деньги: с максимально возможным кредитным рычагом и с минимальными залоговыми средствами. В этом случае рано или поздно наступает момент, когда вам не хватает денег на поддержание позиции. Убыточная позиция закрывается. А рынок, может быть, уже в следующий момент разворачивается и… Но это уже будет без вас, и прибыль получат другие.

    Трейдер, не осознающий своего места на рынке, обречен. Так, если ваш счет небольшой, а рискнуть хочется, то вы можете использовать большое кредитное плечо (например, на Foreх 50 или 100). Однако при этом вы должны четко понимать, что долгосрочные стратегии вам не по зубам. Останется только, как мелкому сурку в пустыне, ждать своего часа, для того чтобы выбежать из норки за пищей и быстро вернуться назад. Если же сурок замешкается и «затормозит», то наверняка станет добычей хищников. Торговать без стопа такой «сурок» не может, так как даже небольшое движение рынка может свести на нет все его мелкие «набеги» и привести к полному обнулению счета. И стоп при этом должен быть как можно меньше. О правилах расчета уровней для постановки стоп-ордеров мы поговорим позже. А пока обратимся к другой породе трейдеров — хищникам. Последние располагают достаточными средствами, чтобы, во-первых, торговать с достаточно небольшим плечом (для Foreх от двух до десяти, для акций — вообще без плеча) и, во-вторых, реализовывать долгосрочные стратегии.

    2. Нужно торговать как можно чаще

    Если вы будете торговать как можно чаще, то ваш счет закончится тем быстрее, чем больше вы платите комиссионных и спредов. Однако не забывайте, что это происходит во время каждой сделки.

    «Сурки» за счет более «узких» стопов (ордера с небольшим отличием рыночной цены от цены ордера, очень близко стоящие к рыночной цене) торгуют чаще «хищников» и в то же время меньшее суммарное время находятся в позициях (вошел-вышел).

    Если спросить «сурка» о его отношении к рынку, то он, как правило, скажет: «я жду такой-то цены для покупки и такой-то — для продажи». На аналогичный вопрос «хищник» ответит, что он стоит в длинной или короткой позиции и крайне редко — что он «квадратный».

    Если «хищник» торгует как «сурок», то это, как правило, приводит к убыткам. Почему? У «хищника» больше денег, и по сравнению с «сурком» он торгует в расчете на большее движение, поэтому его мелкие «суркообразные» движения будут приводить всего лишь к учащению торговли, а значит, к увеличению транзакционных издержек без видимой прибыли. Хотя есть определенные торговые стратегии, которые позволяют усиливать торговлю «хищника» за счет периодического снятия прибыли по части позиций, о чем мы узнаем дальше. Такого «хищника» можно назвать универсальным, и он будет опасен не только для «сурков», но и для других «хищников».

    Я прекрасно понимаю, что у небольших денег кроме жесткого интрадея, который обычно и сопровождается множеством сделок, на том же Foreх вариантов выжить нет. Так же, как и нет возможности торговать без стопов, иначе эти суммы обречены на потерю. Однако для небольших денег есть свои рецепты успешной работы.

    Во-первых, нужно торговать не потому, что «руки чешутся», а только при очень хорошем понимании ситуации и от хороших уровней сопротивления и поддержки. Лучшими сделками для относительно небольших счетов являются покупки от значимых уровней поддержки, определенных не по внутридневным чартам, а по дневным и понедельным.

    Во-вторых, следует торговать теми инструментами, где соотношение собственных и заемных средств минимально. Это CFD (Contract for Difference — контракт на разницу), Foreх и некоторые инструменты срочного рынка (в первую очередь фьючерсы), с кредитным плечом 1 к 10, а для рынка акций — 1 к 1. Если речь идет о Forex, то суммарный объем открытых односторонних позиций (например, сумма всех длинных или коротких позиций по доллару) при счете $10 000 не должен превышать $100 000, а это всего лишь один минимальный торговый лот. Вы можете, конечно, торговать через брокерские конторы, которые предлагают Foreх с минимальным объемом сделки $1000 и даже меньше. Все они наверняка берут эти позиции «на себя»[44]. Однако расплатой за такие сделки будет увеличение «стоимости участия» — расширенный спред и появление комиссионных.

    Для очень небольших денег я рекомендую начать торговлю с CFD. Да, это не так уж и доходно. Сделать на CFD 100% за месяц практически невозможно. Но нельзя и стремиться к такой доходности. Если вы все делаете правильно (т.е. не только и не столько хорошо анализируете, сколько правильно торгуете), то деньги придут к вам сами. В противном случае вас ждут разорение и забвение.

    Ориентируйтесь на уровень доходности в 20–30% годовых, который CFD могут вполне реально обеспечить небольшим деньгам (начиная со $100). На Foreх со счетами меньше $50 000 делать практически нечего. С меньшими деньгами на этом рынке вы будете очень сильно стеснены в своих движениях и в конечном итоге заплатите за это. Помните, что нужно стремиться к торговле с крайне минимальным количеством стопов. Но это доступно только тем счетам, в которых соотношение между собственными и заемными средствами минимально.

    3. Нужно торговать на заемные средства, с гарантией выплаты процентов и/или основной суммы долга

    Любая торговля, если она не связана с пространственным арбитражем, сопряжена с риском, причем с риском не только потерять деньги, но и получить меньше ожидаемого. Если вы рассчитывали заработать на сделке 5%, взяли кредит под 2%, но получили прибыль только в 1,5%, то вы тоже потеряли деньги. Аналогичная ситуация складывается и в том случае, если вы взяли деньги в управление, гарантировав возмещение всей суммы депозита, но получив только 50% прибыли. Через несколько отчетных периодов вы окажетесь в убытке (+50% – 100% = –50% на продолжительном статистически значимом ряде) независимо от результатов торговли. Торговля на финансовых рынках не может вестись на заемные деньги, по которым гарантируется не только доходность, но и выплата основной суммы долга. Для этого есть другие инструменты — облигации, например, — хотя и здесь вполне возможен дефолт заемщика. Впрочем, у этого правила есть исключение: особые разновидности инвестиционных депозитов. Но они доступны пока только очень состоятельным клиентам подразделений private banking.

    В качестве важного дополнения скажу, что гарантированно деньги можно потерять, если держать их «под подушкой». И пусть физическое количество денег не изменится, их рано или поздно «съест» инфляция. Деньги должны работать, иначе их ждет «смерть».

    Кстати, если вы бесплатно, без уплаты процентов или без залога, кому-то ссудите определенную сумму, то это тоже гарантированное средство ее потерять. Помните, что стопроцентной гарантии возврата средств нет, и вам никто не может ее дать. А значит, существует ненулевая вероятность потерять деньги. Таким образом, если вы сделаете расчет матожидания при бесплатном или необеспеченном займе, то увидите, что к вам должно вернуться меньше денег, чем вы кому-то ссудили.

    Соблюдение правил гарантированной потери денег, естественно, не позволит вам зарабатывать, однако уж точно минимизирует потери и предохранит от откровенной глупости.

    Здесь же стоит добавить, что игрок, который не определил для себя правила игры и возможную сумму убытка, обречен потерять больше игрока, придерживающегося определенной стратегии и управляющего и своими эмоциями, и собственным кошельком. Почему? Ответ прост: азарт.

    А кто же может гарантированно ЗАРАБАТЫВАТЬ, работая на финансовых рынках?

    Инсайдер, брокер, а также пространственный арбитражер.

  

  
    Глава 35

    5.2. Инвестирование

    Существует два основных типа инвестирования — стратегическое и портфельное. Стратегическое инвестирование сопряжено не только и не столько с приобретением финансовых активов, сколько с вложением капиталов в производственный процесс, научные разработки, строительство, сферу услуг и другие отрасли реального сектора. Осуществляется стратегическое инвестирование, как правило, посредством приобретения контрольного пакета акций конкретного предприятия, создания собственной компании или других шагов, направленных на получение прибыли путем производства и продажи или перепродажи конкретных товаров и услуг.

    В портфельном инвестировании объектами вложений являются финансовые инструменты, когда инвестор не участвует в оперативном управлении предприятием (даже если имеет на это право) и не вмешивается в процесс его деятельности. Хотя в некоторых случаях портфельный инвестор получает право на соучастие в определении стратегии предприятия. В настоящей книге мы будем говорить исключительно о портфельном инвестировании.

    Инвестирование и спекуляции

    Чем отличается инвестирование от спекуляций? Оба вида торговли предназначены для того, чтобы помочь трейдеру заработать деньги на покупке актива сегодня и его продаже завтра, но дороже. Иными словами, это так называемый арбитраж во времени. Но есть и разница.

    Во-первых, инвестирование отличается от спекулятивного трейдинга сроком вложений. Инвестор готов удерживать актив длительное время в отличие от спекулянта, рассчитывающего на краткосрочные сделки. Инвесторы, как правило, вкладывают средства на длительный срок — от года и больше. Эти люди обладают «длинными» (т.е. долгосрочными) деньгами, которые они могут инвестировать в относительно продолжительные проекты. Спекулянты же обычно обречены на краткосрочность, поэтому выстраивают свою торговую стратегию в расчете на быструю прибыль. Вместе с тем нельзя не отметить, что подобное разделение по сроку инвестирования/спекуляций не является стопроцентным правилом. Инвестор может иногда вкладываться в краткосрочные проекты, а спекулянт часто инвестирует в относительно долгосрочные активы, например облигации.

    Во-вторых, у инвестора и спекулянта совершенно разное отношение к риску и требуемой доходности. Первый, как правило, стремится к большей стабильности инвестиций и соглашается брать на себя относительно незначительный риск, пусть даже за счет уменьшения потенциальной доходности. Часто об инвесторах можно сказать, что они продают риск. Спекулянт же, предъявляя повышенные требования к потенциальной доходности, в большинстве случаев является покупателем риска.

    В-третьих, у них разное отношение к накладным расходам, особенно к спредам и брокерским комиссионным. Это отличие порождено разной торговой активностью инвесторов и спекулянтов. Первые обычно совершают свои сделки гораздо реже, но зато в гораздо бóльших объемах. Спекулянты же торгуют относительно часто, и для них высокие комиссионные и большие спреды могут быть смертельно опасными.

    В-четвертых, инвестор, как правило, рассчитывает получать от владения активом текущий доход в виде дивидендов, процентов, арендной платы, свопов и т.п. Спекулянта же интересует только торговый доход — дешево купить и дорого продать. Конечно же, он не откажется от финансовых бонусов, полученных от владения активом. Но не ради них спекулянт совершает сделку. Инвестор же иногда готов покупать исключительно для получения подобных пассивных доходов. Особенно когда речь идет о так называемом стратегическом инвесторе в отличие от портфельного инвестора.

    В-пятых, инвестор старается осуществлять контроль над своими деньгами. Спекулянту же такая «роскошь» практически недоступна.

    Разница в исходных стимулах и возможностях инвестора и спекулянта, естественно, порождает разную линию их поведения на рынке.

    Профессиональный спекулянт обычно торгует с большим кредитным плечом и обязательно с выставлением стоп-приказов, ограничивающих убытки. Ключевым умением спекулянта-скальпера является способность правильно выставлять стопы, которые бы срабатывали как можно реже. Каждую сделку он рассматривает и планирует отдельно.

    Профессиональный инвестор обычно торгует без стопов. А значит, его кредитный рычаг должен быть минимальным, давая возможность удерживать позицию очень долго, а лучше — бесконечно. Кроме того, финансовое состояние инвестора должно позволять ему увеличивать позицию в данном активе без принятия разрушительных рисков. Активы и позиции в таких долгосрочных позициях, как правило, выбираются с таким расчетом, чтобы их удержание не стоило денег, а лучше, наоборот, приносило доход (свопы, проценты и т.п.). Для инвестора важен не столько результат каждой конкретной сделки, сколько итог реализации инвестиционной идеи. Хотя и инвестор, и спекулянт в конечном счете заинтересованы не только в том, чтобы побеждать в отдельных битвах, но и в том, чтобы выиграть войну в целом.

    В конечном итоге, каждый спекулянт мечтает стать инвестором, и зачастую им становится. Правда, к сожалению, не всегда по своей воле. Последний факт нашел отражение в известной поговорке: «Инвестор — это неудавшийся спекулянт». Ее появление обусловлено обычным для многих трейдеров фактом — длительным «зависанием» в позиции, не характерным не только для внутридневной торговли, но даже для большинства среднесрочных позиций. Почти каждый из нас, войдя как-то в сделку на пару часов, выходил из нее через пару месяцев, пережив самые разнообразные эмоции. В большинстве случаев выход происходит в худшей точке рынка, что означает капитуляцию перед ним. Трейдер, переживший подобную ситуацию, как минимум некоторый период времени вообще не способен торговать, а как максимум — покидает торговые площадки навсегда. Воспоминания о многомесячном «зависании» в убыточной позиции потом долгие годы удерживают трейдера от спонтанных действий и заставляют, если что, брать убытки и не ждать у моря погоды.

    Знание основных различий между инвесторами и спекулянтами позволит вам гораздо лучше понять свои предпочтения и определиться с выбором сферы деятельности — инвестирование или спекуляция. Худшее, что вы можете совершить, — избрать не свою сферу деятельности, а значит, войти не в «свой» рынок. Подобное несоответствие в подавляющем большинстве случаев приводит к убыткам, бесполезной трате времени и нервным расстройствам. Хотя есть и третий путь — сочетание преимуществ инвестирования и спекуляций.

    Определить личную склонность к первому или ко второму вам поможет выявление цели, установление суммы денежных средств, которые вы можете направить на инвестиции и спекуляции (сейчас и в будущем, в том числе регулярно), а также наличие у вас времени для этой работы.

    Итак, целью инвестирования и спекуляций всегда является получение прибыли. Однако сами по себе денежные знаки бесполезны; в конечном итоге нас интересуют товары и услуги, которые мы можем на них приобрести. Уважение, почет и славу, которые иногда тоже можно получить за деньги, мы здесь не рассматриваем, так как эти явления относятся скорее к психологии. Когда же речь идет о прибыли, то человека может интересовать процент на вложенный капитал или сумма. Это два разных понятия, и их следует различать.

    Одно дело, когда вы мечтаете купить квартиру или дом, однако требуемой суммы в настоящий момент у вас нет. В этом случае вам нужно или получить кредит на недостающую сумму, или инвестировать таким образом, чтобы приумножить собственный капитал до стоимости квартиры или дома. В первом случае вы осуществите потребительскую мечту сразу, однако возьмете на себя обязательства по выплате кредита и процентов по нему в четко оговоренные сроки, если, конечно, не хотите лишиться всего.

    Если же вы рассчитываете только на собственные силы и средства, то возникает вопрос времени, а также риска, что цены на квартиру будут расти быстрее, чем ваши доходы. Если у вас в наличии всего $1000, квартира стоит $30 000, а процентная ставка по депозиту составляет 10% годовых, то срок накопления денег растягивается на продолжительное время и вероятность реализации вашей мечты становится величиной очень низкой.

    Рассчитать это время можно исходя из формулы сложного процента[45]:

    где n — количество периодов начисления процентов (искомая величина);

    А — первоначальная сумма инвестируемых средств (1000);

    А´ — ожидаемая сумма дохода (29 000 = 30 000 – 1000);

    x — процентная ставка (10%).

    Интересная ситуация возникает, когда у инвестора есть возможность осуществлять дополнительные вложения в период накопления необходимой суммы. В этом случае срок реализации поставленной цели может значительно сократиться.

    Например, вам необходимо рассчитать, каков должен быть размер периодического, один раз в год в первый день начисления процентов, дополнительного вложения средств на депозит, по которому вам стабильно начисляется 10% годовых, для того чтобы за десять лет получить сумму в $30 000 или больше плюс первоначальную инвестицию в $1000 (всего десять дополнительных вкладов, по числу лет).

    Такой расчет можно произвести по модифицированной формуле сложного процента[46]:

    Таким образом, если на протяжении десяти лет после осуществления первоначальной инвестиции (последний, десятый раз — в момент закрытия депозита) в $1000 вы будете делать дополнительные вложения в $1720, то через десять лет с начала инвестиционного процесса на вашем депозите будет свыше $30 000.

    Кстати, если в другом случае вас интересует просто сумма дохода, то здесь очень важен и срок, за который вы намерены ее получить. Зная эти два параметра, вы можете найти величину годового процента, запрашиваемого вами. После этого достаточно просто соотнести полученный процент со среднерыночной ставкой доходности надежных финансовых активов (например, облигации или векселя казначейства США), называемой также безрисковой ставкой, чтобы оценить, насколько завышены или занижены ваши требования по доходности. Так, если текущая процентная ставка составляет 5% годовых, а вы намерены получить за год не меньше 100%, то ваш подход однозначно является спекулятивным. Проблемы у вас могут начаться с того, что требования по доходности у вас спекулятивные, а с психологической точки зрения (в требованиях к риску) вы склонны к инвестиционному подходу. Так дело не пойдет, и в лучшем случае вы просто не осуществите свою мечту, а в худшем, погнавшись за призрачной доходностью, потеряете и вложенные деньги. Чем ближе соответствие между вашими предпочтениями по риску и требованиями к доходности, а также между безрисковой и требуемой ставками доходности, тем больше у вас шансов на успех. В любом другом случае эти несоответствия можно исправить только очень хорошей работой опытного инвестора/спекулянта.

    Когда речь идет просто о максимизации процентов годовых по сравнению с безрисковой ставкой, то здесь в первую очередь необходимо определиться с выбором личного предпочтения по риску. Если ваша склонность к риску высока, то вы можете себе позволить заняться спекуляцией, если же она низка, то вам следует уделить больше вниманию инвестированию, лишь изредка позволяя себе спекулятивные выходки.

    Чем больше предполагаемая сумма свободных денежных средств, тем шире выбор, который вы можете осуществить. Более того, именно на больших деньгах возможно осуществление стратегии «спекулятивное инвестирование из надежных доходов», которая гарантирует вам при любом раскладе остаться при своих. Кратко суть этой стратегии заключается в следующем. Первоначально вы инвестируете все свои средства в твердопроцентные бумаги, по которым вам гарантируют выплату процентов. За некий промежуток времени вы планируете получить от такой инвестиции определенную сумму денег. Однако этот процент вас не вполне устраивает, что подталкивает к совершению спекулятивных операций. Вместе с тем вы не хотели бы потерять основную сумму капитала. Таким образом, на этот период времени вы заранее устанавливаете сумму потерь, которую можете позволить себе потерять и которая не превышает сумму процентов от твердопроцентных бумаг. Если ваши спекуляции оказались удачными, вы можете повысить норму прибыли всей инвестиции, если же неудачными, то вы потеряли только процентный доход, оставшись при своей первоначальной сумме.

    Наличие времени на проведение инвестиционной и спекулятивной деятельности — важный фактор успешной деятельности. Чем больше у вас времени на анализ, раздумья и расчеты, тем с большей вероятностью ваша деятельность будет успешной и тем более агрессивной, спекулятивной она может быть. Если же времени в обрез, то вам однозначно подойдет исключительно инвестиционный подход с небольшим количеством транзакций.

    После определения требуемого уровня доходности, предпочтений по риску, сумме и сроку вложений можно выбрать объекты и субъекты инвестирования.

    К объектам инвестирования относятся:

    — фондовые инструменты: акции, фьючерсы и опционы на акции;

    — долговые инструменты: облигации, фьючерсы и опционы на облигации;

    — валютные инструменты: спот-курс, форварды, свопы, фьючерсы и опционы на валютные фьючерсы;

    — производные товарные инструменты: фьючерсы и опционы на товарные фьючерсы.

    К основным субъектам инвестирования относятся биржи и внебиржевые рынки, брокерские компании, банки и фонды. Субъекты подбираются под определенные инструменты, поэтому начинать надо с выбора объектов инвестирования.

    Как же найти наиболее подходящий инструмент с требуемыми потенциальными риском и доходностью, сроком, стоимостью обращения, информационной открытостью и суммой инвестирования?

    Самыми большими финансовыми рынками в мире являются рынок долговых инструментов и рынок акций, поэтому начинать выбор инструментов для формирования инвестиционного портфеля рекомендуется именно с них. Валютные инструменты интересны в первую очередь для международных инвесторов, подпадающих под валютный риск, а также для игры на разнице между процентными ставками в разных странах. Производные товарные инструменты могут являться как самостоятельной частью инвестиционного портфеля, так и использоваться вместе с акциями.

    Например, если вы купили акции нефтедобывающей компании, фьючерсы на нефть будут вас интересовать либо как инструмент хеджирования, т.е. защиты от падения цен на нефть (в этом случае предполагается продажа фьючерса, или продажа опциона колл на фьючерс нефти, или покупка опциона пут на фьючерс нефти), либо как усиливающий позицию инструмент (покупка фьючерсного контракта, или покупка опциона колл на фьючерс нефти, или продажа опциона пут на фьючерс нефти).

    Долю, которую должен занимать конкретный финансовый инструмент в общей структуре инвестиционного портфеля, можно попытаться определить с помощью модели Г. Марковица. Конечно же, это не единственно верное решение. Один из самых первых известных портфелей составил редактор газеты Wall Street Journal Чарльз Доу, соавтор Эдварда Джонса, создателя американского фондового индекса Доу — Джонса. Аналогичный подход используют некоторые портфельные фонды, формирующие свой портфель исключительно из акций, входящих в один из фондовых индексов, например Standard & Poor 500.

    Я не буду здесь приводить подробное описание каждого из множества подходов к определению эффективного портфеля. Главное — понять, что портфель хотя и решает вопрос снижения риска, присущего единственному финансовому инструменту, однако не избавляет от него. Более того, чем разнообразнее ваш портфель, тем дороже вы за него заплатите. Учтите одни только комиссионные и спреды, и вам станет понятно, что некоторые портфели рекламируются брокерскими компаниями только для того, чтобы повысить собственные доходы.

    Выбор инвестиционной стратегии

    В качестве объектов инвестиций мы будем рассматривать исключительно финансовые активы — денежные средства и ценные бумаги.

    Каждый, кто обладает излишками финансовых активов, может распоряжаться ими по своему разумению, хотя и не всегда это делает. Финансовые излишки есть практически у каждого человека, даже далеко не богатого. Их можно сравнить с фондом семян, который крестьянин создает в своем хозяйстве, чтобы в посевной сезон высаживать их для получения очередного урожая зерновых.

    Любой выбор является альтернативой в принятии инвестиционного решения. Например, человек может ничего не делать с наличными денежными средствами, занимая крайне пассивную позицию. Уточнение: в западной практике под наличностью (cash) понимаются в том числе деньги на текущих банковских счетах. Подобная пассивная стратегия будет приводить к постепенной эрозии денежных средств, поскольку через вполне определенное время эту наличность в значительной степени обесценит инфляция. А значит — ее удержание является неправильной стратегией поведения.

    Риск нахождения средств в виде наличных минимален. Он состоит в основном только в физическом уничтожении накопленного богатства — пожар, воровство и т.п., а также в инфляционном обесценении денег, так как даже в случае нахождения их на текущем банковском счете процентные ставки будут отставать от инфляции. Минимальный риск вполне справедливо сопряжен с минимальной прибылью. И только в периоды дефляции инвестиционных активов — т.е. падения цен на акции, недвижимость и другие активы — как краткосрочный вариант поведения нахождение в наличных иногда приемлемо.

    Второй вариант — вложение денежных средств в государственные ценные бумаги. Как правило, они являются главной альтернативой, с которой сравниваются все прочие. Считается, что риск отказа государства от исполнения своих обязательств минимален по сравнению с корпоративными обязательствами. По крайней мере, государство всегда может просто напечатать деньги и расплатиться ими по своим долгам. Это вполне справедливо для США, валюта которых одновременно является мировой резервной валютой. Однако для других стран, в случаях осуществления заимствований в иностранной валюте, этот вариант не проходит. Здесь вероятность дефолта реально существует, что могли прочувствовать на себе россияне в августе 1998 г. Более того, Россия отказалась платить держателям государственного долга не только по валютным обязательствам, но даже по рублевым государственным облигациям. Так что эта альтернатива, хотя и признается одной из наименее рискованных, не всегда является таковой. Таким образом, хотя действительно, как правило, риск при инвестировании в госбумаги незначительный, но так бывает не всегда. Однако и прибыль от таких инвестиций незначительна. Вполне возможно, что она даже не перекрывает инфляцию, если реальные процентные ставки отрицательны.

    Третий вариант — одолжить деньги не государству, как во втором случае, а юридическому или физическому лицу. Каким образом это будет оформлено — векселем, облигацией, депозитным или сберегательным сертификатом или же займом — неважно, так как суть операции останется одинаковой. Этот вариант обусловлен поиском более высокой доходности по сравнению с государственными ценными бумагами. Правда, и риск невозврата таких инвестиций, как правило, более высокий.

    Четвертый вариант — покупка доли участия в бизнесе через приобретение акций. В этом случае никто вам не гарантирует получение дохода, однако и размер потенциальной прибыли не ограничен. Она может быть получена как за счет дивидендов, так и за счет прироста стоимости акций (через повышение стоимости бизнеса). При этом нужно учесть, что на дивиденды можно рассчитывать только в случае приобретения акций старых предприятий. Молодые, развивающиеся компании бóльшую часть прибыли вкладывают в расширение бизнеса, а многие из них вообще первое время убыточны. Классический пример — американские технологические компании, работающие в сфере «новой экономики».

    Пятый вариант — спекулятивные операции на финансовом рынке. Они несут в себе максимальный риск, сопряженный с возможностью потерять все инвестированные средства. Справедливости ради нужно заметить, что вероятность такого развития событий присутствует всегда и для любых инструментов, а потенциальная доходность подобных операций может многократно превышать сумму первоначальных вложений. К спекулятивным рынкам можно отнести межбанковский валютный рынок Forex, биржевые фьючерсы и опционы, а также краткосрочные спекуляции на фондовом рынке.

    После краткой классификации наиболее типичных вариантов для инвестирования и спекуляций можно перейти к рассмотрению проблемы выбора самого оптимального из них. Кстати, здесь нередко возникает вопрос: а могут ли одновременно быть оптимальными не один, а несколько вариантов? Теоретически — да, могут возникать равно оптимальные альтернативы, однако почти всегда какой-то из них более предпочтителен, чем другой.

    Вместе с тем нельзя не заметить, что жизнь предлагает нам не только массу вариантов для выбора, но и множество критериев их отбора. Так, согласно одним меркам наиболее оптимальным будет, например, альтернатива А, а согласно другим критериям — альтернатива В.

    Перечисленные выше варианты принятия инвестиционных решений для солидных инвесторов (например, маркетмейкеров) осложняются ответной реакцией рынка или другого крупного игрока. Так, если государство принимает решение оказать влияние на валютный рынок и путем проведения валютной интервенции поддержать национальную валюту, то цена этой валюты будет двигаться до тех пор, пока центральный банк будет ее скупать. Но как только он прекратит это делать, рынок вновь может начать продажу национальной валюты. Поэтому перед выбором конкретной альтернативы центральный банк будет вынужден просчитать влияние своего выбора на последующую динамику рынка. Такое усложнение поведения нескольких крупных игроков исследовал известный математик Джон фон Нейман в теории игр.

    Кроме инвестирования в финансовые активы кратко рассмотрим инвестирование в бизнес. Вы можете построить или купить завод, соорудить торговый или бизнес-центр, вложиться в парикмахерскую или открыть собственный магазин или ресторан. Все это относится к стратегическому инвестированию, характерной особенностью которого служит получение полного контроля над купленным бизнесом. В принципе покупка акций тоже чем-то сродни инвестированию в бизнес, хотя возможных путей получения дохода от приобретения небольших пакетов акций, далеких по размеру от контрольных, намного меньше, нежели у «стратегов».

    При оценке стоимости бизнеса можно использовать разные методы. Вот некоторые, наиболее простые из них.

    Оценка по натуральным показателям — количеству посадочных мест в ресторане, числу абонентов у операторов мобильной связи, количеству клиентов и размеру их активов в брокерской компании, числу производимых автомобилей для автозаводов и т.п. Естественно, существуют значительные региональные и страновые различия, поэтому необходимо обязательно делать на них поправки.

    Оценка по финансовым показателям:

    — n-летний размер чистого дохода (выручки). Для разных стран количество периодов n, естественно, разное, как и разных сфер бизнеса. Так, для «старых» отраслей показатель n-лет обычно меньше, чем для перспективных, растущих отраслей. Для компаний в развивающихся странах n может составлять от одного года до пяти лет;

    — m-летний размер чистой прибыли. Для компаний в развивающихся странах m тоже может составлять от одного года до пяти лет и только в периоды биржевого бума — до десяти лет.

    В любом случае главное в оценке бизнеса — его способность генерировать денежный поток (cash flow), который должен быть стабильным или еще лучше — растущим. А для этого необходимо учитывать в первую очередь не собственные финансовые и прочие возможности, а рыночный спрос, в том числе с точки зрения перспектив изменения рыночных цен на продукцию оцениваемой компании.

  

  
    Глава 36

    5.3. Инвестиционный трейдинг

    Практика показывает, что с точки зрения соотношения риска и доходности действительно хороших сделок не так уж и много. Так, за календарный год их может набраться не более десяти, хотя более верное количество по одному финансовому инструменту — три-пять, т.е. в среднем одна сделка за квартал. Естественно, в течение одного и того же периода может быть совершено разное количество хороших сделок — жесткого распределения времени между ними нет.

    Незначительное количество сделок, с одной стороны, подтверждает одно из правил трейдинга: торговать как можно реже, а с другой — противоречит внутридневной торговле. Впрочем, на самом деле здесь никакого противоречия нет, а есть взаимное дополнение, о котором мы поговорим немного позже.

    Итак, если количество совершаемых сделок в течение года незначительно, то что делать трейдеру все остальное время? Ответ насколько прост, настолько же и полезен. Во-первых, оно расходуется на поиск хорошей сделки и подготовку к ней. И во-вторых, после открытия позиции время тратится на реализацию стратегии, ведь хорошие сделки редко открываются и закрываются в течение одного дня. Они могут реализовываться на протяжении многих месяцев и даже лет — а это уже работа с позицией. Так что вы всегда найдете чем заняться. Если, конечно же, подходить с умом к инвестиционному трейдингу.

    Для реализации его стратегии необходимо соблюдать следующие условия:

    — вы должны активно искать хорошие сделки;

    — пока вы готовите хорошую сделку, время должно работать на вас;

    — когда настает время для совершения хорошей сделки, вы должны действовать быстро и решительно;

    — заключение хорошей сделки не гарантирует прибыль, если не работать с открытой позицией в течение всего периода ее удержания.

    Поиск хорошей сделки заключается в регулярном просмотре различных финансовых рынков, сборе информации о происходящем на них, поиске взаимосвязей, проведении фундаментального и технического анализа, построении плана торговли, расчете соотношения риска и потенциальной доходности.

    Второе условие: время должно работать на вас. Это очень важно, так как избавляет от тяжести необходимости совершения сделок. Одной из причин большинства убыточных сделок является необходимость «отрабатывать» постоянные издержки. Она висит над любым человеком и особенно трейдером. Нам нужно питаться, одеваться, платить за квартиру и нести еще массу жизненно необходимых расходов. Кроме этого, трейдеры платят за информацию, периодически терпят убытки, покупают специальную литературу и совершают большое количество других трат, необходимых для развития. Если же за каждый день, который вы находитесь вне позиции, вы получаете доход (лучше, чтобы это был пассивный доход), то вам не нужно спешить с принятием решения. Вы можете все тщательно обдумать, найти действительно хорошую сделку и выбрать верный путь ее реализации (рис. 5.2). Именно по этой причине я не рекомендую людям бросать работу ради спекуляций, а следовательно, терять источник стабильного дохода, если у них нет достаточных пассивных доходов.

    Разница между академической и прикладной наукой, а также между аналитиком и трейдером, как правило, наиболее разительно проявляется в моменты, когда необходимо принять решение.

    Аналитики не могут или не хотят этого делать и брать, таким образом, на себя ответственность. Трейдеры же вынуждены принимать решения и реализовывать выбранные стратегии. Необходимость действия является очень важным элементом инвестиционного трейдинга, так как без него нет собственно трейдинга. Человек, который не может, не хочет принимать решения или пытается отсрочить момент, когда это сделать необходимо, обречен оставаться аналитиком или теоретиком.

    Рисунок 5.2. Когда время работает на вас, вы можете спокойно и не спеша выбрать наиболее удачное время для сделки и инвестиции

    Самое интересное начинается в ходе реализации приведенной выше стратегии поведения инвестиционного трейдера или, как еще можно назвать такого человека — трейдвестора (рис. 5.3).

    Рисунок 5.3. Пока вы активно ищете хорошую сделку и время работает на вас, ваши финансовые возможности растут

    Поэтому, даже потеряв определенную сумму на убыточной сделке — если вы ошиблись, или рынок пошел не в ту сторону, или возникли форс-мажорные обстоятельства (вроде терактов 11 сентября), — вы останетесь в рынке, и у вас будет шанс исправить ситуацию уже на следующей сделке (рис. 5.4). При этом существенно ограничивается негативное действие правила: потерять легче, чем заработать (вспомните потерю 50% капитала, для компенсации которой необходимо получение 100%-ной прибыли).

    Рисунок 5.4. И даже убытки не выбьют вас из седла

    Однако это худший сценарий — случай появления убытков. Если же мы получим прибыль, то наши финансовые возможности существенно возрастут, и к следующей сделке мы подойдем с еще бóльшим запасом прочности (рис. 5.5). Но не путайте запас финансовой прочности с самоуверенностью.

    Рисунок 5.5. Прибыль дает экспоненциальный рост богатства. За счет этого эффективные трейдеры становятся миллионерами, а миллионеры — мультимиллионерами

    Необходимо помнить, что рост финансовых возможностей ведет не только к экстенсивному увеличению ставки в следующей сделке, но и к расширению спектра финансовых инструментов, которые мы можем использовать в своей работе. А это, как мы уже знаем, дает нам шансы уменьшить риск, получая, тем не менее, высокие прибыли.

    Помните, что стабильный рост выгоднее, нежели скачки финансовых результатов. Так, сравните последовательные результаты двух лет: +20% и –10%.

    При стартовой сумме в $1000 через два года вы получите не $1100, как можно было бы предположить первоначально [(20% – 10%) × 1000 = 1100]. На самом деле результат будет только $1090 [1000 × 1,2/1,1 = 1090].

    Сравните его с другой последовательностью результатов: +15% и –5%.

    Вроде бы, разница между процентами у двух представленных последовательностей одинакова и составляет 10% [20% – 10% = 15% – 5%].

    Однако финансовый результат второй последовательности будет выше, нежели первой, и составит $1095 [1000 × 1,15/1,05 = 1095].

    Объясняется такая разница в финансовых результатах тем, что процентные результаты суммируются не простым способом, а логарифмическим.

    Отсюда следует очень важный вывод: не стремитесь к выдающимся результатам. За суперприбылями часто следуют столь же крупные убытки и разочарования.

    Если вы действительно планируете долго зарабатывать деньги на инвестициях и спекуляциях, обеспечьте стабильный рост доходов и ограничьте максимальные убытки. Это одна из причин появления рекомендаций ставить стоп-лоссы, которые выступают ограничителями потенциальных убытков.

    Личное страхование

    Никто из нас не хочет по воле случая оказаться у разбитого корыта, без нажитого за всю жизнь добра и средств к существованию. Как говорится, и врагу не пожелаешь такой судьбы.

    Однако судьба здесь ни при чем. В народе есть такая поговорка: «Знать бы, где упадешь, — соломки бы подстелил». Страховка как раз и выполняет роль «соломки» в момент вашего «падения».

    Помните, однако, что страховать будут не из соображений взаимопомощи, а за вполне определенную плату.

    Как страховая компания (страховщик) определяет, сколько вы (страхователь) должны ей заплатить? Для этого она производит расчеты вероятности наступления страхового случая, за который нужно будет выплатить страховку. Такие расчеты называются актуарными. Естественно, чем выше вероятность наступления страхового случая, тем больше плата за возможность застраховаться. Кроме того, страховая компания оценивает сумму возможного ущерба и вероятность нанесения всего и части ущерба. Так, если вероятность наступления страхового случая за страховой период (время, на которое вы застрахуетесь) составляет 1 случай на 100 человек, то с вас должны взять как минимум 1% от возможной суммы ущерба. Однако нужно учитывать, что страховая компания не будет работать себе в убыток и страховать на пределе актуарных расчетов. Соответственно, страховщик возьмет с вас 1,5% или 2%. Отсюда следует, что выгоднее на самом деле не страховаться, а просто иметь собственные деньги на покрытие возможных убытков. Если же такой суммы у вас нет, то тогда ничего не остается, как застраховаться. Ведь в противном случае вы рискуете потерять все.

    Страховаться невыгодно, но иногда нужно. Страхуется риск, который вы не можете покрыть самостоятельно, т.е. риск разорительных убытков.

    На финансовом рынке у страхования есть свои аналоги. Так, постановка стоп-лоссов является полным аналогом страховки, оберегающей вас от разорительных убытков. Аналогично действуют купленные опционы.

    Страхование жизни

    Экономически оправданно страхование жизни только людей, дающих активный доход. Это объясняется тем, что главной целью такого вида страхования является обеспечение определенного уровня жизни семьи, наследников или других лиц, которые получат страховку в случае смерти или увечья застрахованного. В связи с этим, если человек не приносит активный доход в виде заработной платы, вознаграждения от чтения лекций, предоставления консультаций и т.д., то его экономически бессмысленно страховать на случай смерти и потери трудоспособности.

    Как же рассчитать, на какую сумму нужно застраховать члена семьи, который приносит активный доход?

    Сделать это достаточно легко по следующей формуле, хотя полученный результат и будет давать только приближенное значение в силу целого ряда допущений.

    где С — сумма страховки;

    К — количество лет, в течение которых страхуемый, как ожидается, будет получать активный доход;

    Д — среднегодовой чистый активный доход, который страхуемый, как ожидается, будет получать в течение указанного срока. Среднегодовой чистый активный доход определяется как разница между активным доходом и затратами на поддержание активной жизнедеятельности (на питание, проживание, покупку медикаментов и т.п.);

    П — среднегодовая процентная ставка по безрисковым активам (для расчетов, превышающих 10-летний период, рекомендуется брать среднеисторическое значение 4%).

    Предположим, у нас есть следующие данные о страхуемом человеке:

    — текущий возраст — 30 лет, а получение активного дохода планируется до достижения возраста 65 лет (тогда К = 65 – 30 = 35);

    — среднегодовой чистый активный доход, как ожидается, будет составлять $24 000 (ежемесячно по $2000);

    — процентную ставку возьмем на уровне 4%.

    Тогда по формуле мы можем рассчитать сумму страховки:

    Иными словами, при заданных параметрах человека следует застраховать его на случай смерти на $448 000. В случае же его смерти полученные по страховке деньги нужно будет вложить в безрисковый актив (на депозит в самый надежный банк, в государственные облигации или др.) под ставку не ниже 4% годовых. Это полностью компенсирует отсутствие «кормильца» и поступление активного дохода.

    Фактически рассчитанная величина является дисконтированной суммой чистого активного дохода (за вычетом издержек на его содержание), который принесет страхуемый человек за указанный период времени при заданных параметрах. Естественно, если чистый активный доход страхуемого будет расти, то будет увеличиваться и требуемая сумма страховки, однако со временем и она начнет снижаться. Не последнюю роль играет и процентная ставка.

    Сумма страховки в случае инвалидности будет намного выше, чем в случае смерти страхуемого, так как он потеряет способность приносить активный доход, однако останется не только жив (а значит, ему потребуются средства на питание и проживание), но и будет больным (следовательно, возрастут расходы на лечение и медикаменты).

  

  
    Глава 37

    5.4. Портфельное инвестирование

    Главный смысл портфельного инвестирования — не «вложить все яйца в одну корзину», а «разбросать» их по разным «корзинам» финансовых инструментов. При этом преследуется цель минимизировать риск неудачи от инвестирования в одну торговую позицию. Ведь никто не может быть абсолютно уверен в правильности выбранного объекта инвестиций. Более того, каждому товару и рынку присущ системный риск (риск изменения системы налогообложения, валютного законодательства и т.п.).

    Игра на отдельных акциях требует намного больше денег, нежели игра на фондовых индексах.

    К этому утверждению я подошел через размышления о стратегии игры в рулетку. Почему рулетка? Уж очень много похожего между этой игрой и игрой на фондовом рынке и рынком акций. Так же много чисел (акций) на поле. Так же есть возможность ставить на определенные группы «чисел» (фондовые индексы — с одной стороны и группы: красное/черное, чет/нечет, первая/вторая половина, дюжины и т.д. — с другой). Кроме того, похожи психологические переживания и математические подходы к определению риска.

    Для игры на отдельных числах (внутри рулеточного поля для ставок) нужно больше денег, нежели для игры на группах чисел.

    Причиной этого является соотношение вероятности:

    — выпадения одного варианта из двух возможных (как, например, в случае выпадения красного или черного), с одной стороны. Вероятность — 0,5 (без учета зеро);

    — выпадения одного варианта из 36 возможных (при ставке на одно число), с другой стороны. Вероятность — 0,027778 (также без учета зеро).

    Так, если просто сравнить данные вероятности друг с другом, то соотношение денег для выравнивания шансов на событие «выигрыш» должно быть 1 к 18, т.е. для игры на конкретных числах нужно иметь в 18 раз больше денежных средств, нежели для игры на группах чисел.

    Однако на самом деле это соотношение еще больше. Например, если делать ставки по простой системе Мартингейла — удваивание ставки при проигрыше, то это соотношение достигает 1 к 22. Так, при первоначальной ставке $1 к 20-й ставке ее размер на красное/черное достигнет $524 288. Для обеспечения аналогичной вероятности выигрыша при постановке на конкретное число нужно провести 479 бросков рулеточного шарика (рассчитывается по формуле Бернулли), а сумма ставки вырастет до $11,5 млн!

    Основные объекты реализации портфельной стратегии инвестора:

    — выбор страны или региона инвестирования/торговли;

    — выбор отраслевого сектора;

    — выбор отрасли;

    — выбор конкретного предприятия;

    — определение доли акций и облигаций в инвестиционном портфеле.

    При этом могут реализовываться как отдельные стратегии, так и смешанные; как независимые, так и взаимоувязываемые.

    1. Выбор страны или региона инвестирования

    Стратегия реализуется торговлей фьючерсами и опционами, а также CFD на фондовые индексы:

    — США: DJIA 30, S&P 500, NASDAQ 100, NASDAQ Composite (последний только в виде CFD);

    — Европа: DAX (Германия), CAC (Франция), MIBTEL (Италия), AEX (Греция), BEL (Бельгия), SMI (Швейцария);

    — Великобритания: FTSE (существует целая группа индексов под этим названием — индексы 100, 250 и 350 крупнейших компаний, индекс всех (all) компаний, индекс небольших (small cap) компаний, индекс технологических (techmark) компаний);

    — Азия: Nikkei (Япония), Hang Seng (Гонконг), All Ordinaries (Австралия);

    — Россия: RUIX (только фьючерсы).

    Одним из основных принципов выбора той или иной страны для инвестирования является теория циклов экономического развития, согласно которой развитие экономики любой страны подвержено циклу подъем — пик — спад — дно — подъем (рис. 5.6).

    Если выход из рецессии выглядит как W с двумя следующими друг за другом периодами спада, перемежающимися коротким интервалом слабого подъема (обычно длящегося два-три квартала, но иногда и два-три года), то это один из самых тяжелых выходов из рецессии. Подобную форму имело экономическое развитие США в конце 1930-х и начале 1980-х гг., когда после незначительного улучшения макроэкономической ситуации начался еще один спад, и только потом экономика вступила в долгожданный период подъема.

    Рисунок 5.6. Схематичное отображение экономических циклов

    Проблема в том, что любая экономика, построенная на кредитном «благоденствии», сначала раздувает спекулятивный пузырь, а потом пожинает плоды тяжелого «похмелья». Да, все сначала идет хорошо — экономика развивается нормально. Никаких намеков на пузыри. Однако растущая прибыль привлекает все новых игроков, объемы производства увеличиваются, для чего привлекаются новые кредиты. Кредиты порождают спрос на дополнительные товары и услуги. Прибыли все растут и растут, в результате чего на рынке появляются новые игроки, уже малоопытные. И тут начинает расти пузырь. Реальная прибыльность бизнеса уже не покрывает стоимость кредитов, спрос на которые разогревает процентные ставки и способствует их повышению. Объемы продаж рано или поздно упираются в потолок физического ограничения спроса. Сначала это приводит к появлению беспокойства у наиболее осведомленных игроков и продажам ими своих активов. А затем следует крах цен, сопровождаемый быстрым уходом с рынка массы разоренных любителей (рис. 5.7).

    Динамика ВВП США бóльшую часть времени находится в положительной области. Каждый момент падения ВВП сопровождался рецессией, депрессией или экономическим спадом. Интересно, что периоды роста американской экономики становятся все более протяженными, а спады происходят все реже и реже. Вместе с тем нельзя не заметить определенную цикличность (см. табл. 5.1). Темпы роста ВВП США на рассматриваемом промежутке времени в начале каждого десятилетия попадали в отрицательную область (посмотрите на 1961, 1971, 1981, 1991 и 2001 гг.). Впрочем, кризис 2007 г. не только прервал эту десятилетнюю серию, но и стал самым разрушительным после Великой депрессии. Похоже, это расплата за предыдущий период растянутого во времени благоденствия, как раз и построенного на дешевых заемных деньгах, первоисточником которых стала ФРС США.

    Рисунок 5.7. Схема возникновения, развития и краха биржевого бума

    Таблица 5.1. Бизнес-циклы в экономике США

    Окончание табл. 5.1.

    Полужирным шрифтом отмечены цифры, включающие военное время (Гражданская война, Первая мировая война, Вторая мировая война, Корейская война и Вьетнамская война).

    Источник: http://www.nber.org/cycles.html

    Итак, за последние почти 110 лет, начиная с 1900 г., в США произошло 22 рецессии разной глубины и продолжительности. При этом фондовый индекс Доу–Джонса показал следующие особенности поведения в периоды рецессий (табл. 5.2). Все цифры рассчитаны без учета обвала в период Великой депрессии и без учета самой последней депрессии 2008–2009 гг., так как это значительно искажает статистическую картинку:

    Таблица 5.2. Фондовый рынок США в периоды экономических спадов

    — каждый раз фондовый индекс снижался и обновлял лоу — в среднем снижение начиная с месяца перед началом спада до минимума составляло 21%, а в последние шесть рецессий с 1969 г. включительно наблюдалось более сильное падение, в среднем на 23%;

    — за последние 17 рецессий, с 1918 г. включительно, во время рецессии индекс вырастал выше закрытия месяца перед началом рецессии — его максимальное значение было в среднем выше на 6% закрытия;

    — максимум индекса в период рецессий был в среднем на 37% выше минимума;

    — закрытие индекса в месяц окончания рецессии в среднем оказывалось на уровне значения индекса на момент входа в рецессию;

    — индекс поднимался к моменту выхода из рецессии выше минимума, зафиксированного в период рецессии, в среднем на 22%. А в последние шесть рецессий с 1969 г. включительно — на 29%.

    При выборе страны инвестирования ставка, как правило, делается на ту, которая находится в фазе подъема, причем переживает самую раннюю ее стадию. Хотя при принятии инвестиционных решений инвесторы могут отдавать предпочтение не уже свершившемуся факту экономического роста, а ожиданиям окончания рецессии. Подобная ситуация сложилась в Японии в 1999 г., когда инвесторы со всего мира устремились туда, чтобы скупать акции японских компаний, ожидая приближения даты выхода этой страны из затянувшейся рецессии. В результате фондовый индекс Nikkei-225 за короткий промежуток времени — немногим более 12 месяцев — взлетел почти на 50%. Однако не последовавшее вслед за этим макроэкономическое улучшение в Японии привело к разочарованию инвесторов, и они так же стремительно, как и покупали, избавились от японских акций (рис. 5.8).

    Кстати, Японии, поскольку эта страна находится в сейсмоопасной зоне, присущ риск землетрясения. Недооценивать его нельзя. Достаточно вспомнить, что январское землетрясение 1995 г. в Японии «помогло» обрушить старейший британский банк Barings. Аналогичный риск присущ Мексике, американским штатам Калифорния и Флорида, а также ряду других стран.

    Особое внимание уделяется анализу темпов роста экономики, а именно проценту изменения реального ВВП (рис. 5.9). О подробном макроэкономическом анализе, помогающем оценить, в какой фазе экономического цикла находится экономика страны, мы говорили во второй главе этой книги, когда обсуждали тему фундаментального анализа.

    Источник: http://finance.yahoo.com

    Рисунок 5.8. Динамика изменения японского фондового индекса Nikkei-225 в период с 1998 по 2002 г.

    Если же все страны находятся в фазе спада, что мы наблюдали в период первого в истории мировой экономики глобального кризиса в 2009 г., то в этом случае выбор производится по перечисленным ниже критериям. Предпочтение отдается стране:

    — с наибольшими темпами роста ВВП или хотя бы с наименьшими темпами его падения;

    — находящейся как можно ближе к фазе выхода из экономического спада;

    — с наиболее развитым и ликвидным финансовым рынком. Кроме того, важны уровень и условия налогообложения, валютное законодательство, а также стандартные размеры спредов и комиссионных для инструментов, предлагаемых в этом государстве.

    Описанный выше подход дан для занятия длинной позиции по стране. Однако возможности современного инвестирования намного шире. Так, можно занять по одной стране длинную позицию, а по другой — короткую. Можно просто занять короткую позицию, что особенно эффективно в преддверии или в самом начале экономического спада, когда рынок еще по инерции идет вверх.

    И конечно же, мы не должны забывать о судьбах великих империй. Например, граждане Римской империи были богатейшими людьми на земле. Однако Китайская империя была крупнейшей как в те древние времена, так и вплоть до 1870 г., пока богатства Китая вместе с богатствами Индии не уплыли в Британскую империю. Однако в результате двух мировых войн XIX столетия могущество Великобритании было свергнуто, и власть перешла к современной империи — Соединенным Штатам Америки. Наибольшей доли в мировом ВВП США достигли в 1950-х гг. Распад СССР вдохнул вторую жизнь в американскую экономику. Но в любом случае мы знаем, что нет вечных империй, и падение США в качестве мировой империи неизбежно. Это только вопрос времени.

    Источник: www.ggdc.net/Maddison

    Рисунок 5.9. Удельный вес ВВП отдельных стран и регионов в мировом ВВП со времен Рождества Христова

    В последние десятилетия стало очевидным нарастающее расслоение богатств между тремя категориями государств — богатые, развивающиеся и откровенно бедные (рис. 5.10). Страны бывшего Советского Союза долгое время пытались угнаться за богатым Западом. Однако в 1970-х гг. разрыв между ними стал нарастать, и сегодня постсоветское общество хотя и не бедное, но и не богатое. Китай настолько стремительно догнал развивающиеся страны, что явно нацеливается в ближайшие пару десятков лет перейти в разряд богатых стран. В этом желании Китай поддерживает Индия. Хотя этим странам с их более чем миллиардным населением решить такую задачу будет очень трудно.

    Быстрые темпы роста богатства китайцев и индусов создают условия для более активного потребления природных богатств Земли и стимулируют рост цен на сырье. Это говорит о том, что появляется новый мир, поскольку в старом сырьевые рынки и цены почти безраздельно контролировали англосаксы.

    Так что будущее планеты будет «веселым», и нас ждут очень интересные десятилетия борьбы за ограниченные ресурсы Земли. Затормозить, но не остановить этот процесс могут экономические трудности Китая, грозящие перерасти в сложные социальные проблемы, аналогичные тем, которые возникли во время распада СССР.

    Впрочем, это геополитические вопросы, и их обсуждение не входит в задачу книги.

    Источник: www.ggdc.net/Maddison

    Рисунок 5.10. Динамика изменений среднедушевого ВВП отдельных стран и регионов по отношению к мировому ВВП со времен Рождества Христова

    2. Выбор сектора инвестирования

    Всю человеческую деятельность можно разбить на пять основных секторов (пронумерованы по очередности реализации):

    Оптовую торговлю, строительство и другие сервисные сектора я сознательно оставляю «за кадром», так как они обслуживают все эти виды человеческой деятельности, связывая между собой ее разновидности и отдельные регионы.

    Выращивание сельхозпродукции, животноводство, птицеводство и другие отрасли сельского хозяйства в представленной классификации входят в раздел «Добыча сырья».

    Полезно знать, что максимальная рентабельность бизнеса достигается на последней его стадии — торговли и потребления. Далее идут хранение и дистрибуция. И чем ближе к добыче сырья, тем менее доходным становится бизнес, особенно сельское хозяйство, поэтому добыча занимает последнее место по рентабельности. Именно в силу этих причин самой богатой страной является США, бóльшая часть экономики которой «завязана» на потребление. К самым же бедным относятся государства, построившие свои экономики на добыче и производстве. Нефте- и газодобывающие страны стали скорее исключением из этого правила, и то только после появления нефтяного картеля ОПЕК, который смог противостоять диктату потребителей нефти.

    Чем ближе к потребителю и чем глубже степень переработки сырья, тем больше удельный вес прибыли в доходах компании. Хотя периодически и «слабые» сектора «стреляют» и приносят сверхприбыли, что, впрочем, не меняет исторических тенденций.

    Кроме всего прочего, правильное понимание ваших предпочтений относительно перечисленных выше пяти основных видов деятельности позволит вам максимизировать доходы, так как мастером можно стать только в том случае, если вы занимаетесь своим любимым делом.

    Стратегия инвестирования в сектор реализуется торговлей ценными бумагами отраслевых взаимных фондов (mutual funds) или акций, являющихся лидерами в отдельных секторах промышленности (табл. 5.3).

    Таблица 5.3. Финансовые показатели основных секторов экономики США (по состоянию на 18 февраля 2009 г.)

    Источник: http://biz.yahoo.com/p/s_conameu.html

    Из таблицы 5.3 мы видим, что между секторами экономики США существуют огромные различия в значениях коэффициента P/E. В первую очередь они обусловлены разными ожиданиями инвесторов относительно темпов роста прибыли в перечисленных секторах (рис. 5.11). Например, сектор здравоохранения (Healthcare) во время экономического кризиса оценивался инвесторами как защитный. И наоборот, финансовый (Financials) рассматривался как крайне рискованный в связи с ожиданиями больших списаний плохих долгов в течение 2009 г., а значит, его P/E был минимальным.

    Источник: http://biz.yahoo.com/p/s_conameu.html

    Рисунок 5.11. Финансовые коэффициенты P/E и уровни дивидендной доходности (в процентах) в основных секторах экономики США (по состоянию на 18 февраля 2009 г.)

    Покупая акции секторов с максимальными соотношениями P/E, инвесторы в первую очередь рассчитывают на рост их стоимости, а не на дивиденды (показатель дивидендной доходности для сектора здравоохранения находится на одном из минимальных уровней — ниже 3% годовых). И наоборот, финансовый сектор к февралю 2009 г. все еще показывал очень неплохую дивидендную доходность (выше 7%) благодаря низким котировкам акций и хорошим историческим показателям дивидендов.

    При построении своей инвестиционной стратегии вам нужно определиться со своими предпочтениями и знать, чего вы хотите: покупать акции недооцененных, агрессивно растущих или защитных секторов с высокими дивидендами. Кроме того, обязательно рекомендуется делать поправку на состояние экономики страны инвестирования.

    Например, если она находится в фазе роста, то наибольший интерес представляют агрессивные сектора с хорошими перспективами увеличения прибыли. Когда же экономика переживает период стагнации, то предпочтение отдается надежным компаниям с хорошей дивидендной историей и наличными. Если же перед экономикой страны забрезжил свет в конце тоннеля и она вот-вот начнет выходить из спада, то взгляды инвесторов вновь обращаются к акциям с высоким потенциалом роста.

    Недооцененные сектора интересны всегда, когда есть возможность финансировать такие сделки за счет заемных средств, так как обычно у компаний из таких секторов существуют проблемы с наличными и собственным капиталом. Иначе они не были бы недооцененными.

    3. Выбор отрасли для инвестирования

    Отрасль представляет собой часть сектора, в котором, как и в животном мире, соотносятся подвиды и виды. Данная стратегия реализуется торговлей группой акций компаний, работающих в одной отрасли.

    Таблица 5.4. Финансовые показатели основных отраслей экономики США (по состоянию на 18 февраля 2009 г.)
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    Источник: http://biz.yahoo.com/p/sum_conameu.html

    На примере отрасли мы снова можем увидеть явную корреляцию между показателями P/E и дивидендной доходностью. Так, с ростом показателя P/E дивидендная доходность, за редким исключением, уменьшается (рис. 5.12).

    Источник: http://biz.yahoo.com/p/sum_conameu.html

    Рисунок 5.12. Корреляция между финансовыми коэффициентами P/E и уровнями дивидендной доходности (в процентах) в основных отраслях экономики США (по состоянию на 18 февраля 2009 г.)

    Правила отбора отрасли для инвестирования аналогичны анализу секторов. Здесь тоже нельзя обойтись без оценки общей макроэкономической ситуации. В период стагнации лучше всего покупать надежные акции, приносящие твердый дивидендный доход, обладающие стабильным денежным потоком и не подверженные циклическим колебаниям (non-cyclical). В периоды же развития экономики на первый план уже выходят акции новых секторов, потенциал роста которых максимален. Одна из причин подобного подхода заключается в том, что новые компании, как правило, нуждаются в значительном финансировании для внедрения своих разработок и занятия собственной ниши на рынке. Когда страна переживает экономический рост и доступ к кредитам облегчен, то намного проще размещать облигации и акции (через initial public offering — IPO). Когда же экономика находится в состоянии рецессии, инвесторы предпочитают не рисковать, а значит, если новые деньги и удается привлечь, то достаются они под бóльший, нежели обычно, процент, и следовательно, повышается риск банкротства компании, невозврата кредита или непогашения облигаций.

    Как видно из рисунка 5.13, наивысшие значения P/E в 2004 г. ожидались у компаний, представляющих сектора Technology (28,8), Consumer Services (23,3) и Health Care (21,1).

    Источник: http://dynamic.NASDAQ.com/dynamic/sectoroverview.asp

    Рисунок 5.13. Среднеотраслевые ожидаемые значения P/E компаний, торгуемых в NASDAQ, на 2003 г. и 2004 г.

    Обратным по сравнению с P/E финансовым коэффициентом является показатель прибыли на одну акцию — EPS (earning per share) (рис. 5.14).

    Источник: http://dynamic.NASDAQ.com/dynamic/sectoroverview.asp

    Рисунок 5.14. Среднеотраслевые ожидаемые значения EPS компаний, торгуемых в NASDAQ, на 2003 г. и 2004 г., в процентах

    Ценность анализа среднеотраслевых значений EPS гораздо меньше, чем среднеотраслевых P/E, так как стоимости разных акций могут отличаться на порядки. Например, если на одну акцию компании ХХХ стоимостью $100 приходится $10 прибыли (EPS = 10), а на одну акцию компании YYY стоимостью $10 приходится $1 прибыли (EPS = 1), то это отнюдь не означает, что компания ХХХ в десять раз лучше компании YYY. Просто у этих компаний изначально разные стоимости акций, которые и дают такую разницу в EPS. В то же время для нас могут представлять интерес ожидания рынка относительно изменения EPS от одного года к другому. Так, из рисунка 5.14 видно, что в 2004 г. по сравнению с 2003-м ожидался существенный прирост EPS в следующих секторах: Basic Industrials, Health Care, Transportation.

    Доходность инвестиций в американские акционерные компании можно рассчитать как отношение суммарного EPS компаний, входящих в базу расчета фондового индекса S&P 500, к собственно фондовому индексу S&P 500. Очень важно понимать, что начиная с 1960-х гг. доходность инвестиций в американские акции начала двигаться синхронно с доходностью американских госбумаг. До этого времени акционерные компании в США приносили своим владельцам очень хорошие прибыли, которые иногда в разы превышали доходность госбумаг. Однако открытие рынка акций для массовых инвесторов и появление огромного количества инвестиционных и пенсионных фондов сбили доходности акционерного капитала до уровней доходности госбумаг (рис. 5.15).

    Источник: http://www2.standardandpoors.com/spf/xls/index/SP500EPSEST.XLS

    Рисунок 5.15. Динамика среднерыночного EPS компаний относительно фондового индекса S&P 500 по сравнению с доходностью госбумаг США

    4. Выбор компании для инвестирования

    Это самый нижний уровень инвестирования, где объектом торговли выступает акция или облигация конкретной компании.

    Главная задача выбора компании для инвестирования состоит в сравнительной оценке и поиске наилучшей или наилучших (если разрыв в оценках между кандидатами на инвестирование невелик) компаний внутри одной заинтересовавшей вас отрасли. Выбор последней, таким образом, является первичным и позволяет отдать предпочтение наиболее перспективной, с вашей точки зрения, бизнес-модели. Выбор же конкретной компании нацелен на поиск лидера отрасли, «звезды», способной наилучшим образом реализовать эту бизнес-модель. Помните, что, покупая акции, вы покупаете бизнес-модель, которая, в свою очередь, приносит (или не приносит) доход.

    Кстати, если вы решили построить свой бизнес, то начинать нужно с разработки внятной бизнес-идеи, а также составления подробнейшего бизнес-плана и только уже затем приступать к собственно реализации этого проекта.

    Здесь я сделаю небольшое отступление и дам вам совет: старайтесь избегать компаний или секторов, попавших в ловушку «бурного роста». Эти компании, поддавшись очарованию быстрого увеличения объемов спроса и, соответственно, объемов производства, проводят агрессивную стратегию, согласно которой на первом месте стоит быстрое увеличение доли рынка. Пусть даже и в ущерб прибыльности.

    Агрессивное поведение влечет за собой, как правило, целый ряд проблем. Самая главная из них обычно кроется в росте компании на заемных деньгах, в кредит. Это может быть и отставание «авангарда армии» от «обоза», в первую очередь с управленческой точки зрения. Проблему способны создать и ошибки в оценке емкости рынка. Данный сектор товаров или услуг может подвергнуться мощному негативному воздействию внешней среды. Например, ухудшится налоговый климат или на рынок войдет сильный игрок международного масштаба, вследствие чего возрастет конкуренция. Нельзя также сбрасывать со счетов природу, которая может принести неприятный сюрприз в самый неподходящий момент.

    В любом случае классический результат ловушки «бурного роста» — недооценка рисков, большие капитальные затраты на рост объемов производства и завоевание еще бóльшей доли и без того растущего рынка. Возможный, хотя и не закономерный итог — кризис и дефолт. Рынок все усреднит и сведет к некоему одному ему известному уровню. Итак, в самóм названии ловушки заложена причина весьма вероятных будущих проблем — быстрый, опережающий рост. Одним из ярких примеров ее проявления был российский финансовый кризис 1998 г.

    На бытовом уровне вы наверняка уже не раз видели последствия ловушки «бурного роста» — быстрые и легкие деньги, полученные человеком, кружат ему голову, и вместо того, чтобы удвоить свое внимание — ведь теперь ему есть что терять, — он становится «пьяным» от удачи. Экспоненциальный рост, к сожалению, очень часто заканчивается крахом. Ловушки «бурного роста» можно избежать, сознательно его ограничив рост, усилив свое внимание к рискам и поставив во главу углу рентабельность, а не размеры бизнеса. И опять же во главе угла стоит разумное значение кредитного рычага.

    На понятийном уровне бизнес-идея выглядит как односложный ответ на вопрос: какой спрос вы будете удовлетворять? Бизнес-план должен быть детализован настолько, насколько вообще возможно описать налоговый и инвестиционный климат, конкурентную среду, логистику товарных, финансовых, трудовых, информационных, управленческих и других потоков, маркетинговые мероприятия и многое-многое другое.

    Основой для выбора акций той или иной компании служит микроэкономический анализ, который должен позволить инвестору сделать выводы о том, насколько они оценены рынком. Если акции недооценены, то они могут быть предметом покупки, если же значительно переоценены, то можно рассматривать варианты занятия по ним короткой позиции.

    При интересе к облигациям компании в первую очередь оценивается ее способность обслуживать долг — вплоть до даты погашения облигации.

    На какие же компании нужно обращать внимание инвестору в акции и облигации?

    1.На те, у которых объемы выручки (revenue), прибыли (income, profit) и денежных потоков (cash flow) растут. Представлять интерес будут также компании с высоким потенциалом роста этих показателей. В основе оценки объемов продаж должны лежать натуральные показатели, такие, например, как объемы продаж автомобилей, мобильных телефонов, количество абонентов, пользующихся услугами операторов телефонной связи, и т.д.

    2.При выборе компании нужно оценить размер дивидендов, которые она платит. Если он намного превышает не только среднеотраслевой уровень, но и безрисковую ставку, то это хорошо для консервативного портфеля, но может быть плохо для агрессивного. Почему? Высокие дивиденды платят, как правило, те компании, которые не видят возможностей для инвестирования в собственное развитие. Более того, выплата дивидендов облагается налогом, а значит, реально уменьшает доход акционеров. Так, если бы дивиденды остались в распоряжении компании и были бы инвестированы, то ей не пришлось бы платить налог на прибыль — по крайней мере, по американскому законодательству. Высокие размеры дивидендов также могут говорить о слабом высшем менеджменте, который не видит дальнейших путей развития компании. Впрочем, если она не выплачивает дивиденды, то это может быть обусловлено как отсутствием достаточных для таких выплат прибылей, так и быстрым ростом компании и направления всей прибыли на его финансирование. Но в данном случае такая компания рискует попасть в ловушку «бурного роста», когда инвестирование прибыли часто происходит без должных раздумий, — тогда уж лучше бы она выплачивала дивиденды.

    3.Нужно посмотреть, как оценивает эти ценные бумаги рынок. С одной стороны, если они стабильно растут (бычий тренд), то наверняка не стоит идти против тренда и продавать их в короткую. С другой стороны, не стоит покупать бумаги, находящиеся в медвежьем тренде.

    4.Следует учесть, что чем больше доля компании на рынке, тем она более устойчива, а значит, стабильно и ее финансовое состояние. Идеал — монопольное положение компании, к которому стремится любой бизнесмен. Впрочем, иногда ее крупный размер обеспечивается за счет заемных ресурсов, что может угрожать банкротством, если банки и другие кредиторы откажутся рефинансировать долги.

    5.Нужно понимать, что чем более диверсифицирована деятельность компании, тем она более устойчива. Еще лучше, когда товары или услуги, которые, соответственно, выпускает или оказывает компания, находятся в противоположных бизнес-циклах, т.е. когда спад на рынке одного товара компенсируется подъемом на рынке другого. В то же время высокая диверсификация служит преимуществом только для инвестора, склонного к консервативным акциям. Для рискованного же инвестора она является недостатком, так как не дает шансов раскрыть все возможности ожидаемого бурного развития одной отдельной отрасли промышленности. Кроме того, диверсификация часто не добавляет синергии бизнесу и только умножает проблемы. По этой причине многие сделки по слияниям и поглощениям бывают неудачными.

    6.Стоит учесть, что для компаний «старой» экономики очень важна стабильность прибыли, которая представляет собой стандартное отклонение показателей прибыли по отношению к среднему значению за как можно больший сопоставимый период времени (желательно не меньше десяти лет).

    7.Вы как инвестор должны проявить интерес к работе менеджмента компании. Мы знаем массу примеров, когда самую лучшую организацию разваливали неумелые руководители. Гораздо больше компаний и государств разорялись как раз по причине «гниения рыбы с головы», а не под влиянием внешних факторов. Наличие рынков сбыта для продукции и услуг компании и возможности для удовлетворения потребности в этой продукции/услугах не являются залогом успеха. Прежде чем покупать акции какой-нибудь компании, убедитесь, что у топ-менеджеров есть ясные и простые планы по ее дальнейшему развитию, а также тактические и стратегические планы. При этом было бы очень неплохо, чтобы вы также имели представление о том, чем занимается компания, и могли по достоинству оценить стратегию и тактику ее руководства. Если вы осознанно разделяете миссию и планы развития компании, предложенные высшим менеджментом, то можете занести ее ценные бумаги в свой предварительный бай-лист (buy list, список для покупки). Если же вы считаете, что решения высшего менеджмента ошибочны и могут привести к убыткам, падению объемов продаж или, еще того хуже, к банкротству компании, то занесите ее в свой предварительный селл-лист (sell list). Оценить менеджмент можно также с помощью двух финансовых показателей — динамики количества акций у представителей высшего менеджмента, а также величины их заработной платы и бонусов.

    Так, если компания работает с убытками, а ее руководство буквально «купается» в бонусах и деньгах, то это говорит о явном противоречии интересов акционеров и менеджмента. Информацию о бонусах дает сайт Yahoo! Например, сведения о заработках высшего менеджмента Microsoft Corp. (MSFT) мы можем посмотреть на интернет-страницах http://biz.yahoo.com/p/m/msft.html или http://yahoo.marketguide.com (табл. 5.5).

    Таблица 5.5. Доходы высшего менеджмента Microsoft Corp. в 2003 финансовом году, $

    Источник: http://finance.yahoo.com/q/mh?s=MSFT

    Дополнит оценку руководства акционерной компании его отношение к затратам. Так, в хорошее время сильный менеджмент ограничивает темпы роста расходов на маркетинг и сбыт, а в плохое их наращивает. Слабый менеджмент наоборот, в хорошее для компании время лихо увеличивает расходы и «гуляет на все», а в плохое борется за экономию. При этом, как правило, он начинает с сокращения самых важных затрат — на стимулирование продаж. По сути, плохой главный менеджер компании в такой ситуации проявляет себя как бухгалтер, который обычно стоит на страже расходов. Однако правильный менеджер должен быть не только и не столько бухгалтером, сколько лидером компании, ведущим ее, как капитан, по бурным волнам бизнеса. Что толку сокращать затраты, если продажи нулевые, ведь первооснова прибыли — именно в продажах. Правильные действия правильного менеджмента позволят компании увеличить свою долю рынка (или хотя бы сохранить ее) в хорошие времена. А это позволит быстро отбить рост затрат на маркетинг и сбыт в плохие времена.

    Отдельно отмечу важность информации о динамике акций инсайдеров, которую дает американская Комиссия по ценным бумагам и биржам (форма отчетности № 144). Увидеть ее можно также на сайте Yahoo! Например, о динамике инсайдерских акций MSFT мы можем узнать на интернет-странице http://biz.yahoo.com/t/m/msft.html (табл. 5.6).

    Таблица 5.6. Движение акций инсайдеров компании Microsoft Corp. (декабрь 2003 г.)

    Источник: http://finance.yahoo.com/q/mh?s=MSFT

    Кроме акций инсайдеров важно знать и структуру акционерного капитала. Особый интерес должны вызывать крупнейшие акционеры, а также их политика в отношении данных акций (табл. 5.7).

    Таблица 5.7. Структура акционерного капитала компании Microsoft Corp. по состоянию на 30 декабря 2003 г.

    Источник: http://finance.yahoo.com/q/mh?s=MSFT

    8.Учтите, что определенный интерес представляет показатель отношения суммы долговых обязательств компании к чистой прибыли (средней за период или за последний год), который даст возможность узнать, сколько времени ей нужно работать, чтобы погасить все долги. Здесь вы должны понять, за счет каких источников финансируется рост компании:

    — капитализации прибыли (сопровождается, как правило, отсутствием или крайне низким уровнем дивидендов);

    — эмиссии акций, иначе — разводнения «старого» акционерного капитала;

    — наращивания долгов.

    Естественно, лучше всего, когда развитие компании финансируется за счет капитализации прибыли. Однако не всегда это наиболее оптимальный путь. В частности, он не подходит, когда необходимо совершить быстрый скачок в развитии. В этом случае своих средств, как правило, бывает недостаточно, да и самым дорогим ресурсом для компании является собственный капитал акционеров. Поэтому-то и обращаются за помощью к внешним источникам финансирования — займу средств (кредиты, займы и облигации). Увеличение собственного капитала компании за счет дополнительного размещения средств производится только в случае невозможности привлечения заемных, а также если нарушается адекватное (для поддержания стабильности компании) соотношение собственных и заемных средств.

    9.Желательно оценить ликвидность активов компании, разделив величину ее текущих активов на величину текущих пассивов. Главной причиной банкротств компаний является их неспособность обеспечить погашение именно текущих обязательств. Это так называемый «разрыв ликвидности».

    10.Предпочтительнее выбирать компании с высокой оборачиваемостью капитала (отношение выручки к активам), так как рост этого показателя обычно приводит к росту ее прибыльности.

    11.Чем крупнее компания, тем она устойчивее. Таким образом, ее размер имеет большое значение, когда речь идет об облигациях. Однако если вы рассматриваете возможность приобретения акций, размер компании уже не столь важен. Так, можно в меньшей степени рассчитывать на стремительный рост котировок акций крупной компании, нежели сравнительно небольшой. Хотя для совсем уже мелких компаний может возникнуть проблема ликвидности при торговле на публичном рынке акций. Такие компании выглядят слишком спекулятивными, а значит, требуют адекватной платы за повышенный риск.

    12.Оцените бизнес-модель компании. Согласны ли вы с тем, что она действительно отвечает реальным потребностям? (Под бизнес-моделью понимается совокупность таких параметров, как корпоративная миссия, перечень удовлетворяемых компанией потребностей, общий объем и потенциал рынка, цель компании и разработанные ею меры по его завоеванию и удержанию и т.д.)

    При оценке компании необходимо определить, на какой стадии развития находится отрасль, в которой она работает. Так, можно как минимум различить компании «старой» и «новой» экономики. В самом начале формируется бизнес-модель на основе появления нового товара или услуги. В это время развитие компании осуществляется за счет венчурных инвестиций. Акции если и котируются на рынке, то только на внебиржевом. А их первичная продажа если и происходит, то через частное размещение (private placement).

    На втором этапе своего развития компания начинает стремительный спурт, а бизнес-модель наконец-то приносит свои плоды. В это время ставится цель завоевать как можно бóльшую долю рынка (вплоть до монопольного положения, как произошло в 1990-х гг. с американской Microsoft Corp.). Развитие происходит за счет первичного размещения акций через IPO[47]. Это шанс купить акцию за $1 с продажей ее лет через семь-восемь за $100. Надежд на получение в ближайшее время дивидендов практически нет. Подобные акции все еще интересны фондам венчурных инвестиций, и при этом к ним присоединяются профессиональные инвесторы и спекулянты. Спред между котировками на покупку и продажу сокращается, хотя все еще остается довольно-таки высоким.

    На третьем этапе акции компании отражают достигнутый успех и начинают входить в более спокойную фазу роста. Некоторые компании даже могут позволить себе выплату дивидендов. Однако последние нестабильны, так как развитие компании все еще продолжается. Спреды между котировками акций в этой фазе бизнес-цикла минимальны, что объясняется высоким интересом к ним со стороны как спекулянтов, так и крупных игроков — инвестиционных и пенсионных фондов.

    На четвертом этапе развития бизнес-цикла доходы компании стабилизируются. Интерес к акциям со стороны спекулянтов падает, что зачастую приводит к небольшому увеличению спредов между лучшими котировками на покупку и продажу. В этот период инвесторы могут рассчитывать не только на получение дохода от прироста курсовой стоимости акций, но и на дивиденды (рис. 5.16).

    Рисунок 5.16. Схематичная динамика стоимости акции на фоне развития бизнес-цикла компании

    Основой определения стоимости любой компании являются финансовые отчеты:

    — балансовый отчет (balance sheets);

    — отчет о прибылях и убытках (income statements);

    — отчет о движении наличных средств (cash flows statements).

    Балансовый отчет отражает состояние компании на конец отчетного периода по трем основным разделам: активы (то, чем она владеет), пассивы (обязательства компании, т.е. то, что она должна), а также ее акционерный капитал (разница между активами и пассивами) (табл. 5.8).

    Таблица 5.8. Балансовый отчет (balance sheets) Microsoft Corp. на 30 июня 2003 г. (дата окончания финансового года этой компании), $ млн

    Окончание табл. 5.8

    Источник: http://finance.yahoo.com/q/bs?s=MSFT&annual

    Активы компании делятся на оборотные активы и долгосрочные инвестиции и вложения. Оборотные активы относятся к разряду краткосрочных вложений. Краткосрочными признаются любые инвестиции, которые предполагается обернуть не более чем за 12 месяцев. Долгосрочные инвестиции и вложения состоят из основных средств, собственно долгосрочных инвестиций и прочих активов, которые нельзя отнести к разряду краткосрочных.

    Пассивы компании состоят из краткосрочных и долгосрочных обязательств. Как видно из балансового отчета Microsoft, данная компания долгосрочных обязательств не имеет, а сумма краткосрочных составляет $14,0 млрд.

    Акционерный капитал состоит из привилегированных и обыкновенных акций, а также нераспределенной прибыли. Данный раздел интересует в первую очередь акционеров, так как отражает их долю в активах компании. Ее акционерный капитал определяется так же, как и собственный капитал. Отношение собственного капитала к количеству находящихся в обращении акций является балансовой стоимостью компании:

    Отчет о прибылях и убытках (см. табл. 5.9) включает в себя несколько разделов, часть из которых является расчетной. На первом месте стоят доходы, иногда также называемые выручкой от реализации продукции или услуг (у Microsoft по итогам 2003 финансового года — $32,2 млрд). Далее из этих доходов вычитаются операционные расходы, состоящие из нескольких основных статей ($22,6 млрд). Путем вычитания из доходов компании операционных расходов получаем операционную прибыль ($9,5 млрд). Следующими важными элементами отчета являются прибыль до налогообложения ($11,1 млрд) и чистая прибыль ($7,5 млрд).

    Таблица 5.9. Отчет о прибылях и убытках (income statements) Microsoft Corp. на 30 июня 2003 г., $ млн

    Окончание табл. 5.9

    Источник: http://www.microsoft.com/msft/history.mspx

    Динамика доходов Microsoft является классическим отражением жизненного цикла крупной корпорации. Так, на стадии ее становления темпы прироста доходов достигают очень высоких величин, периодически превышая 90% годовых. Однако со временем эти темпы стабильно сокращаются и к 2004 г. снижаются до 10% годовых (рис. 5.17 и 5.18).

    Одним из важнейших финансовых отчетов является отчет о движении денежных средств (табл. 5.10), так как в нем отображается только их фактическая динамика. Так, например, продажи компании могут быть «нарисованы» на бумаге по итогам просто отгрузки товара с отсрочкой его оплаты в неопределенном будущем. При этом в балансе рассматриваемой нами компании возникает дебиторская задолженность, а не денежные средства на расчетном счете. Если речь идет о формировании баланса, все нормально, но денег-то все равно нет. А зарплату рабочим нужно платить наличными, и от поставщиков тоже вряд ли удастся добиться очень уж больших рассрочек. Так что в конечном итоге бумажные доходы или станут реальными и отразятся в отчете о денежных средствах, или будут списаны как безнадежный долг.

    Источник: http://www.microsoft.com/msft/history.mspx

    Рисунок 5.17. Динамика доходов Microsoft Corp. в разрезе операционных показателей, $ млн

    Источник: http://www.microsoft.com/msft/history.mspx

    Рисунок 5.18. Поквартальные темпы прироста доходов Microsoft Corp., год от года

    В эффективно работающих компаниях отчет о денежных средствах подтверждает данные отчета о прибылях и убытках и показывает положительное сальдо — иными словами, денег на счета компании поступает больше, чем с них списывается.

    Кстати, отдельно следует рассмотреть, за счет каких статей было сформировано положительное сальдо — за счет основной деятельности, заемных средств, реализации активов или других источников.

    Таблица 5.10. Отчет о движении денежных средств (cash flow statements) Microsoft Corp. на 30 июня 2003 г., $ тыс.

    Источник: http://finance.yahoo.com/q/cf?s=MSFT&annual

    EPS (Earnings Per Share = Чистая прибыль/Количество обыкновенных акций)

    В отчете о прибылях и убытках (см. табл. 5.9) приведены сведения о величине прибыли, приходящейся на одну акцию (EPS). Эта величина представляет большой интерес для акционеров, так как дает приблизительную оценку потенциальной доходности акции. Так, величина 0,69 (Diluted earnings per share) говорит о том, что на одну акцию Microsoft по итогам 2003 г. пришлось 69 центов чистой прибыли (рис. 5.19).

    Источник: http://www.microsoft.com/MSFT/ar99/download.htm

    Рисунок 5.19. Динамика итоговой чистой прибыли на акцию (diluted EPS) Microsoft Corp.

    EPS = Net Profit/Shares,

    где Net Profit — чистая прибыль;

    Shares — количество акций.

    P/E (Price/Earnings Per Share)

    P/E — отношение рыночной цены акции к чистой прибыли (без налога на прибыль, дивидендов на привилегированные акции и других обязательных платежей из прибыли), приходящейся на одну обыкновенную акцию).

    В самом общем смысле величина P/E показывает, сколько лет необходимо работать акционерной компании для того, чтобы вернуть свою рыночную стоимость.

    P/E = Price/EPS = Mcap/Net Profit,

    где Price — рыночная цена акции;

    EPS (Earnings Per Share) — чистая прибыль, приходящаяся на одну обыкновенную акцию;

    Mcap — рыночная капитализация компании.

    Как мы видим на рисунке 5.20, средний исторический уровень коэффициента P/E за последние более чем 100 лет составлял 15–20. Однако начиная с 1980 г. взлет цен на рынке акций привел к тому, что этот коэффициент взлетел на гораздо более высокий уровень — 20–40.

    Источник: http://www2.standardandpoors.com/spf/xls/index/SP500EPSEST.XLS

    Рисунок 5.20. P/E акций, входящих в фондовый индекс S&P 500

    Каждый момент превышения средних исторических уровней предварялся биржевым бумом, обусловленным экономическим подъемом в США. Цепочка событий при этом выглядела достаточно стандартно: подъем экономики — рост корпоративных прибылей (прибыли растут быстрее акций, P/E снижается) — рост котировок акций и биржевой бум (рост котировок акций опережает рост прибылей, P/E растет) — перегрев экономики — прибыли компаний падают быстрее акций (P/E достигает пика) — биржевой крах (котировки акций падают быстрее прибылей, P/E снижается до более адекватных величин).

    Схематично данная цепочка выглядит так, как это представлено на рисунке 5.21.

    Первый исторически зафиксированный скачок P/E произошел во время депрессии 1890–1903 гг. Стремительный рост экономики в результате индустриальной революции закономерно закончился перегревом, сопровождавшимся безработицей и снижением доходов американских предприятий.

    Экономический подъем поддерживает рост прибылей акционерных компаний. Однако акции растут в цене еще быстрее. В результате коэффициент Р/Е поднимается намного выше среднеисторического уровня (за последние сто лет около 15, за период 1980–2009 гг. около 21).

    Перед кризисом первыми начинают снижаться котировки акций, а затем и прибыли акционерных компаний. В результате, уже в ходе экономического кризиса коэффициент Р/Е достигает максимума.

    После кризиса прибыли обычно растут быстрее стоимости акций и коэффициент Р/Е падает ниже среднеисторических уровней, до следующего биржевого и экономического бума.

    Рисунок 5.21. Схема корреляции между динамикой стоимости акций, развитием экономики и коэффициентом P/E (на примере экономического цикла 1995–2004 гг.)

    Второй скачок P/E наблюдался во время Великой депрессии 1929–1933 гг., когда деятельность практически всех акционерных компаний стала низкорентабельной или даже убыточной. Остановить увеличение P/E не смогло и значительное падение стоимости американских акций (фондовый индекс DJI достиг одного из самых минимальных за всю свою историю значений — 41,22) — прибыли компаний снижались еще стремительнее.

    Крах рынка акций «новой экономики» в 2001 г. сопровождался взлетом коэффициента P/E, который достиг локального максимума только в марте 2002 г. Произошло это также вследствие резкого сокращения прибылей американских акционерных компаний.

    P/OI (Price/Operation Income)

    P/OI — отношение рыночной цены к операционной прибыли, приходящейся на одну обыкновенную акцию и скорректированной на величину непериодических расходов.

    EV/EBIT

    EV/EBIT = Рыночная капитализация + капитализация по привилегированным акциям + долгосрочные денежные средства/Прибыль до вычета налогов, процентов, без учета непериодических расходов и доходов.

    EV/EBITDA

    EV/EBITDA = Рыночная капитализация + капитализация по привилегированным акциям + долгосрочные денежные средства/Прибыль до вычета налогов, процентов, амортизации, без учета непериодических расходов и доходов.

    Показатель EBITDA показывает, сколько денег может направлять компания на финансирование своих долгов, если откажется от рефинансирования амортизации. Показатель EV/EBITDA отражает более широкий взгляд на предприятие, чем P/E, хотя общие выводы могут выглядеть схожими.

    EBITDA margin

    EBITDA margin — прибыль до вычета налогов, процентов, амортизации, без учета непериодических расходов и доходов/выручка от реализации.

    P/S (Price/Sales)

    P/S — отношение рыночной цены к чистой выручке, приходящейся на одну обыкновенную акцию:

    P/S = Mcap/Net Sales,

    где Mcap — рыночная капитализация компании;

    Net Sales — чистая выручка, продажи.

    EV/S

    EV/S = Enterprise Value/Net Sales = (Рыночная капитализация + Чистый долг)/Чистый доход.

    Этот мультипликатор отличается от известного P/S на величину чистого долга компании, который определяется по следующей формуле:

    Чистый долг = Все долги и обязательства компании – Денежные средства и их эквиваленты.

    Если EV/S заметно больше, чем P/S, значит, у компании есть значительные долги, а если меньше, то сумма наличности в кассе и на счетах компании превышает ее долги. Теоретически считается, что показатель EV/S более корректен, нежели P/S, так как учитывает в цене компании и ее чистый долг (всю задолженность за вычетом наличных в кассе и на счетах). Например, если размеры рыночной капитализации и объемы продаж двух компаний одинаковы, а величины чистых долгов разные, то, конечно, выгоднее купить акции компании с меньшим размером чистого долга. Ведь она добивается тех же продаж, что и компания с бóльшими долгами.

    Суть концепции EV заключается в том, что акционер приобретает компанию вместе с ее долгами, причем он покупает целый и неделимый бизнес, а не наличные на ее счетах. Ведь невозможно отделить долги реально работающего предприятия от его бизнеса. Поэтому и получается, что хотя котировки акций и дают оценку рыночной капитализации компании (MCap), но реальная стоимость ее бизнеса для инвестора отражена в показателе «стоимость предприятия (EV)».

    У компаний, которые зарабатывают значительную прибыль и не испытывают потребности в займах, а такие тоже встречаются, EV оказывается меньше размера рыночной капитализации.

    Например, возьмем две одинаковые компании с одинаковой же рыночной капитализацией $10 млн. Первая не имеет долгов, а все ее активы составляют наличные. Величина EV такой компании будет равна нулю ($10 млн Mcap + $0 долгов — $10 млн наличных). Вторая компания, напротив, совсем не имеет наличных, а ее долги составляют $5 млн. EV этой компании — $15 млн (10 + 5 – 0). Иначе говоря, вторая компания обойдется вам намного дороже, если вы соберетесь ее купить. Ведь в этом случае вам придется фактически заплатить не только за сами акции, но и за долги компании.

    При одинаковой рыночной капитализации обычно выгоднее приобретать компанию с меньшим EV. Иными словами, чем меньше этот показатель по сравнению с MCap, тем выгоднее сделка для покупателя. Это очень важная концепция при оценке рыночных перспектив акций. Будет естественным ожидать роста котировок акций, а значит, и рыночной капитализации компании с меньшим EV для его выравнивания с показателем аналогичной компании, у которой EV больше.

    P/D

    P/D (Price/DPS) — отношение рыночной цены акции к дивидендам, выплачиваемым на одну обыкновенную акцию.

    P/D обычно называется нормой дивидендного дохода и дается в процентах. С точки зрения обычного инвестора, не стремящегося к управлению предприятием, P/D является одним из важнейших показателей, так как отражает более-менее стабильную величину дохода на инвестированный в обыкновенную акцию капитал. Этот коэффициент наиболее важен для зрелых предприятий, которые уже имеют возможность выплачивать дивиденды и от которых никто не ожидает стремительного прироста курсовой стоимости. Для молодых акционерных компаний величина коэффициента P/D, как правило, настолько незначительна, что в расчет может не приниматься, поскольку прибыль, даже если она есть, вкладывается в дальнейшее развитие компании. В этом случае инвесторы рассчитывают исключительно на рост курсовой стоимости акций (рис. 5.22).

    Источник: http://www2.standardandpoors.com/spf/xls/index/SP500EPSEST.XLS

    Рисунок 5.22. Дивидендная доходность (12-месячный уровень) и коэффициент P/D, расчет по акциям, входящим в фондовый индекс S&P 500

    Дивидендная доходность американских акций в августе 2000 г. упала до беспрецедентно низкого уровня — 1,08% годовых. На фоне сильного бычьего тренда это говорило о том, что инвесторы покупают акции в расчете преимущественно на прибыль от прироста их курсовой стоимости, а не на дивиденды. К 2009 г. дивидендная доходность выросла до уровней, близких к среднеисторическим, однако экономический кризис вновь ухудшил P/D.

    P/D = Price/DPS = Mcap/Dividend,

    где Mcap — рыночная капитализация компании;

    DPS (Dividend Per Shares) — дивиденды, приходящиеся на одну обыкновенную акцию;

    Dividend — сумма начисленных к выплате по обыкновенным акциям дивидендов.

    P/CFPS

    P/CFPS (Price/Cash Flow Per Share) — отношение рыночной цены акции к денежному потоку, приходящемуся на одну обыкновенную акцию.

    Денежный поток, или поток наличности, как его еще можно назвать, является одним из основных оценочных показателей деятельности компаний, применяемых на рынке акций. Этот показатель отличается от размера чистой прибыли, как правило, на величину затрат, связанных с основными фондами, — амортизацией (уменьшает чистую прибыль по сравнению с cash flow) и капитальными вложениями (уменьшает cash flow по сравнению с чистой прибылью).

    P/C = Price/CFPS = Mcap/Cash flow,

    где Mcap — рыночная капитализация компании;

    CFPS (Cash Flow Per Shares) — денежный поток, приходящийся на одну обыкновенную акцию;

    Cash Flow — суммарный денежный поток.

    Для компании Microsoft на примитивном уровне расчет денежного потока представляет собой сумму чистой прибыли и амортизации:

    Cash flow = Чистая прибыль + Амортизация = 7531 + 1439 = 8970.

    Однако, как мы видим, полученная величина денежного потока очень далека от истинного его значения, равного $3422, поэтому приблизительные расчеты могут не только не помочь, но даже ввести в заблуждение.

    P/BV

    P/BV — отношение рыночной капитализации к балансовой стоимости собственного капитала.

    Этот показатель наиболее часто применяется для оценки банков. Фактически, так как собственный капитал для них является тем же, чем для производственных предприятий — основные средства, то применительно к банкам он относится к разряду мультипликаторов, построенных на основе натуральных показателей. Для предприятий нефинансового сектора мультипликатор P/BV тоже используется, часто указывая, сколько собственных капиталов переплачивают акционеры, покупая конкретные акции. Если разница между номинальным значением собственного капитала по балансу предприятия и его рыночной капитализацией значительна, то она должна чем-то объясняться. Это предприятие может быть быстрорастущим, сверхприбыльным, с недооцененным балансовым капиталом (вследствие инфляции, например), с сильным рыночным брендом или другими реальными дорогостоящими материальными активами. А может быть, предприятие просто переоценено рынком.

    Стабильные компании обычно обладают низким P/BV.

    Operating margin

    Operating margin — отношение операционной прибыли к выручке от реализации.

    Это показатель рентабельности операционной, т.е. основной, деятельности компании. По своей сути он очень похож на показатель чистой рентабельности, однако точнее отражает доходность основной деятельности компании, без учета прочих доходов и затрат.

    Net margin

    Net margin — отношение чистой прибыли к выручке от реализации. Чистая рентабельность деятельности компании, рассчитываемая по отношению ко всем ее чистым доходам. Показывает, сколько долларов (евро, рублей и т.п.) чистой прибыли получает компания на каждую сотню долларов (евро, рублей и т.п.) чистых доходов. Чем выше net margin, тем интереснее эта компания для акционеров.

    ROE

    ROE (Return on Equity) — доходность собственного капитала. Этот коэффициент очень распространен для оценки доходности инвестиций акционеров в предприятие. Собственным капиталом в целях расчета настоящего коэффициента признается разница между всеми активами компании и ее обязательствами.

    Для акций Microsoft Corporation ROE по итогам финансового года составляет:

    ROE = Net Profit/Equity = 7785/28 438 = 27,4% (в 1998 г. = 27,0%).

    Здесь была использована величина собственного капитала Microsoft Corporation на конец отчетного периода, хотя более обосновано применение среднегодовой величины (собственного капитала). Однако когда нет возможности рассчитать среднегодовой размер собственного капитала, с определенной долей допущения можно использовать цифры последнего отчетного периода.

    ROA

    ROA (Return on Asset) — доходность активов.

    Данный показатель дополняет анализ доходности собственного капитала, включая в базу расчета в том числе обязательства предприятия. Фактически ROA отражает, насколько эффективно используются на предприятии все имеющиеся в его распоряжении активы.

    Для акций Microsoft Corporation ROA по итогам финансового года составляет:

    ROA = Net Profit/Assets = 7785/37 156 = 21,0% (в 1998 г. — 20,1%).

    ROI

    ROI (Return on Investment) — доходность инвестиций.

    Этот коэффициент показывает рентабельность инвестированного капитала и рассчитывается как отношение чистой прибыли к среднегодовому размеру инвестированного капитала.

    ROI = Net Profit/Investment,

    где Investment — среднегодовой размер инвестированного капитала.

    Нормативные значения всех приведенных выше коэффициентов разные и зависят от того, в какой сфере работает то или иное предприятие, а также от срока его жизни. Выделяют акции роста и акции компаний, представляющих базисные отрасли. Первыми, как правило, владеют молодые компании, работающие в новых отраслях. К таковым относятся биотехнологии, hi-tech и т.д. Вторые, наоборот, принадлежат предприятиям, занятым в зрелых или старых отраслях, например автомобилестроении, энергетике, пищевой промышленности и т.д. Акции роста обычно характеризуются сравнительно высоким значением коэффициентов, так как предприятия, которые ими владеют, нуждаются в средствах и стараются не выплачивать дивиденды, а прибыль направлять на развитие.

    PEG

    PEG — P/E Expected Growth = P/E/Ожидаемый годовой темп прироста чистой прибыли.

    Вероятно, вы замечали, что быстрорастущие компании обычно торгуются с высокими значениями коэффициента P/E. Но это может объясняться и просто низкой прибылью даже у стагнирующих компаний. Помочь отделить зерна от плевел помогает показатель PEG, который учитывает не только P/E, но и темпы роста чистой прибыли. Естественно, если компания быстро развивается, то ее прибыль тоже должна в будущем быстро расти, что отразится в снижении PEG. Если же компания стагнирует, то ее прибыль обычно снижается, а значит, и PEG будет высоким.

    Следовательно, если вы хотите сделать ставку на быстрорастущую компанию, ищите акции с как можно более низкими значениями PEG. Кстати, обычно высокорискованные компании торгуются с более низкими PEG, чем менее рискованные, при одном и том же ожидаемом темпе роста. И это естественно, ведь у первых обычно P/E ниже, поскольку инвесторы не хотят переплачивать за риск.

    Особо стоит выделить группу мультипликаторов, рассчитываемых на основе натуральных показателей. Финансовые показатели говорят только о прошлой деятельности компании, которая уже нашла свое отражение в финансовой отчетности, А натуральные мультипликаторы не только показывают, как выглядит компания на фоне других из того же сектора, но и обычно обладают большей предсказательной способностью, нежели просто цифры финотчета. Ведь менеджменту намного легче «поиграть» с прибылью, чем показать недостоверные сведения о физических объемах производства.

    В самом общем виде существует две разновидности натуральных мультипликаторов — EV/Capacity (Стоимость компании/ Производственные мощности) и EV/Production (Стоимость компании/Объемы производства). Первый показатель, как правило, меньше второго. Но важнее их сравнение с аналогичными показателями других компаний, занятых в том же секторе. Можно также считать эти мультипликаторы не по EV, а по рыночной капитализации (P/Capacity и P/Production)

    Перед тем как выбрать натуральный мультипликатор для оценки конкретной компании, важно понять, на производстве какой продукции или оказании каких услуг она зарабатывает и что генерирует ее денежный поток. Соответственно, в каких единицах следует проводить измерение производственных мощностей и объемов производства — в тоннах, мегаваттах, литрах, штуках или в чем-нибудь другом.

    Кстати, именно из-за сложности оценки диверсифицированных компаний их недолюбливают инвесторы. Ведь диверсифицировать свои вложения в акции инвесторы могут и самостоятельно, а вот использовать единственный натуральный мультипликатор для оценки подобной компании бесполезно. В таких случаях остается условно разделить ее на несколько специализированных подразделений и сравнивать их по отдельности с использованием разных натуральных мультипликаторов.

    При расчете мультипликаторов для предприятий разных секторов экономики принято применять следующие натуральные показатели (табл. 5.11).

    Таблица 5.11. Натуральные показатели для расчета мультипликаторов

    Кроме того, натуральные мультипликаторы можно сравнивать с восстановительной стоимостью создания аналогичного бизнеса. Например, достаточно точно известно, во сколько обойдется строительство 1 мегаватта энергогенерирующей мощности, работающей на определенном виде топлива. Соответственно, можно сравнить P/MWt или EV/MWt с имеющейся оценкой стоимости строительства. Данная оценка является верхней границей стоимости объекта, так как новый, только что построенный объект более современный, и его поддержание в рабочем состоянии требует меньших затрат и капитальных вложений.

    Помните, что самый верный способ заработать большие деньги — купить недооцененную компанию

    5. Определение долей акций и облигаций в инвестиционном портфеле

    Кроме акций, неотъемлемой составляющей любого инвестиционного портфеля являются долговые инструменты — депозиты и облигации. Первые обычно более доходны, но менее ликвидны. Так, за досрочный разрыв депозитного договора (если такое вообще возможно), как правило, предусмотрены штрафные санкции.

    Инвесторы традиционно при формировании портфеля определяют долю долговых инструментов и акций. В периоды экономических спадов и рецессий доля облигаций обычно увеличивается, а в периоды роста экономики уменьшается.

    Кроме этого, действует следующее правило: чем выше доля акций в портфеле, тем более склонен инвестор к риску, и наоборот. Хотя и у этого правила есть исключения, ведь некоторые облигации рискованнее многих акций.

    На примере анализа рынков США начиная с 1896 г. можно сделать вывод: 50% времени процентные активы превосходят по доходности акции, а вторые 50% времени акции переигрывают процентные активы.

    Иными словами, половину всего времени акции проигрывают процентным активам. Расчеты доказывают, что есть достаточно длительные моменты экономической истории, когда сидеть в процентных активах следует на все 100%. По крайней мере это оказалось справедливо для инвестиционных горизонтов от одного месяца до пяти лет при работе на американских рынках.

    На гистограмме приведенного ниже рисунка (рис. 5.23) показан результат расчета оптимальной пропорции «наличные — акции» на горизонте инвестирования пять лет (купил пять лет назад и продал сегодня), а также один год (купил год назад и продал сегодня). Под наличными понимается стандартный безрисковый актив — трехмесячные векселя Казначейства США. Сразу стоит отметить, что более активная стратегия переигрывает 5-летний горизонт инвестирования.

    Источник: расчеты автора

    Рисунок 5.23. Динамика расчетной пропорции «наличные — акции» на 5-летнем и 1-летнем инвестиционном горизонтах

    Если рассматривать только акции и процентные активы (казначейские векселя и 10-летние облигации), то самыми выгодными объектами вложений для разных инвестиционных горизонтов были акции (табл. 5.12).

    Таблица 5.12. Победители инвестиционной гонки на американском рынке

    Общее преимущество акций не является безоговорочным из-за высокой изменчивости их доходности по сравнению с доходностью процентных активов, в первую очередь казначейских векселей. Ведь в периоды падения акций доходность по ним отрицательная, а трехмесячные казначейские векселя убытков своим владельцам не приносят.

    Если же посмотреть не на количество месяцев побед, а на историческую динамику расчетного инвестиционного портфеля, причем на разных горизонтах инвестирования (от одного до 12 месяцев включительно), то средняя историческая структура оптимального инвестиционного портфеля выглядит следующим образом, с погрешностью ±0,5%:

    — акции — 39%;

    — долгосрочные облигации — 28%;

    — наличные — 33%.

    Итак, мы можем вывести следующие правила составления модели для определения структуры инвестиционного портфеля по линии «акции — наличные — облигации», где под облигациями понимаются долгосрочные 10-летние гособлигации, а под наличными — краткосрочные казначейские векселя (в некоторых случаях под наличными можно понимать краткосрочные банковские депозиты в супернадежных банках) (табл. 5.13).

    Если интересно, вы можете посмотреть, из каких инструментов формируют свои портфели ведущие американские аналитики и управляющие активами, на следующей интернет-странице: http://www.smartmoney.com/pundits/index.cfm?story=intro.

    Таблица 5.13. Выбор пропорции «акции — наличные — облигации» в зависимости от динамики корпоративной прибыли акционерных компаний и инфляции

    В то же время следует напомнить, что существуют не только диверсифицированные портфели, состоящие из наличных, акций и облигаций, но и специализирующиеся на акциях или облигациях.

    Таким образом, пройдя все четыре уровня выбора объектов для инвестирования, вы можете приступить к построению гармоничного портфеля ценных бумаг.

    Однако прежде чем перейти к заключительному пункту этой главы, следует отметить, что вы должны научиться говорить «НЕТ» и «ДА».

    Причем учиться лучше именно в представленном порядке. Если вы умеете отвечать «НЕТ», то тем самым вы сможете отсеивать неблагоприятные инвестиции и не тратить впустую время и деньги.

    Когда же вы научитесь отвечать «ДА», это позволит вам избавиться от излишних сомнений и начать инвестировать.

    В сочетании эти два поистине волшебных слова — «НЕТ» и «ДА» — позволяют людям принимать действительно верные решения, хотя без наличия опыта и денег умение отвечать подобающим образом в нужное время и в нужном месте не избавит вас от потерь.

    Рейтинговые агентства — как они помогают выбрать компанию для инвестирования

    Сейчас на международном рынке действуют три ведущих рейтинговых агентства:

    — Standard & Poor's (www.standardandpoors.ru);

    — Moody's (www.moodys.com);

    — Fitch (www.fitch.com).

    Таблица 5.14. Сравнение кредитных рейтингов разных агентств

    Особо следует отметить, что все рейтинги, кроме собственно значения кредитного рейтинга, обладают такой важной характеристикой, как прогноз. Например, вы часто можете услышать, что рейтинговое агентство Standard & Poor's присвоило такой-то компании рейтинг «А+, прогноз стабильный», что будет записано как А2/Stable (от англ. Stable — стабильный).

    Прогноз рейтинга показывает возможное направление его изменения в ближайшее время.

    «Позитивный» (Positive) — рейтинг может повыситься.

    «Негативный» (Negative) — рейтинг может понизиться.

    «Стабильный» (Stable) — изменение маловероятно.

    «Развивающийся» (CreditWatch) — возможно повышение или понижение рейтинга.

    Основная ценность кредитного рейтинга заключается в том, что он показывает вероятность дефолта выбранного эмитента или финансового инструмента на разных инвестиционных горизонтах (табл. 5.15).

    Таблица 5.15. Среднестатистическая вероятность дефолта корпоративных эмитентов в зависимости от присвоенного рейтинга (фактический процент, по данным Standard & Poor's за период 1982–2002 гг.)

    Источник: Standard & Poor's Rating Performance 2002

    Из приведенной таблицы можно сделать два важных вывода.

    Во-первых, чем выше рейтинг компании, тем ниже вероятность банкротства корпоративного эмитента. Интересно, что эта вероятность на 5-летнем интервале совершает два значительных скачка. Так, при переходе от рейтинга А к рейтингу ВВВ она подскакивает с 0,6% до 3,2%, а при переходе от рейтинга ВВВ к рейтингу ВВ вырастает с 3,2% до 12,3%.

    Во-вторых, чем больше инвестиционный горизонт удержания в своем портфеле выбранного инструмента, тем выше вероятность дефолта. По этой причине многие инвесторы предпочитают краткосрочные инвестиции в развивающихся странах, как правило, обладающих низкими кредитными рейтингами.

    Вывод таков: рейтинговая оценка имеет прямое отношение к стоимости компании, размеру процентной ставки по ее корпоративным обязательствам, а также сроку инвестирования. Иными словами, чем выше рейтинг, тем больше относительная стоимость компании в силу меньшей вероятности дефолта. В то же время при более высоком рейтинге ниже процентные ставки по долговым обязательствам компании (например, по облигациям). Кроме того, чем на больший срок инвестируются средства (например, на больший срок выпущены корпоративные облигации), тем выше будет процентная ставка, опять-таки в силу более высокой вероятности дефолта.

    Гармоничный портфель

    В портфельном инвестировании есть свои преимущества и недостатки.

    К преимуществам в первую очередь следует отнести снижение риска нахождения в позиции по одному товару (например, акции).

    Так, общеизвестно, что волатильность цены одной акции намного выше, чем изменчивость фондового индекса, который представляет собой один из вариантов портфеля. Поскольку волатильность является индикатором величины риска, то уменьшение волатильности стоимости портфеля будет сопровождаться снижением ценового риска — а это самая главная цель портфельного инвестирования. Значит, эффективность портфеля оценивается не только по динамике его доходности, но и по величине его изменчивости. Вспомним, что одним из основных критериев успешности работы трейдера является волатильность счета. Следовательно, при прочих равных условиях, инвесторы отдадут предпочение трейдеру с наименьшей изменчивостью доходности по счету, так как это дает им возможность быть более уверенными в том, что в некий критический момент его не вышибет с рынка из-за обнуления счета.

    В то же время увеличение количества акций в портфеле неизбежно приводит к росту издержек, в первую очередь в виде выплаты комиссионных и потере спреда.

    Так что бездумное наполнение портфеля самыми разнообразными акциями может не столько избавить вас от риска, сколько ввергнуть в новые убытки.

    В связи с этим к портфельному инвестированию можно применить вполне конкретные правила.

    1.Любая акция, любой товар должны рассматриваться самостоятельно, а не потому, что есть какая-нибудь другая торговая позиция.

    Несоблюдение этого правила может привести к потерям по второй позиции, которые превысят доходы от первой.

    Исключением являются позиции, сознательно хеджирующие друг друга.

    2.С целью минимизации риска сильного однонаправленного движения цен всех акций (такого, как мы наблюдали во время терактов в США 11 сентября 2001 г.) массы коротких (на продажу) и длинных (на покупку) позиций должны быть уравновешенными. Они не обязательно должны быть абсолютно равными, но явного перекоса в одну из сторон не должно быть. Ведь всегда есть акции, которые по той или иной причине нужно продать или купить.

    При этом длинные позиции могут быть уравновешены короткими позициями как по акциям, так и по фондовым индексам (фьючерсами или CFD). Также могут использоваться продажи опционов колл по длинным акциям со страйками, обеспечивающими приемлемый уровень доходности. Продажа опционов колл, конечно, не спасет вас от потерь при падении рынка, однако даст дополнительный доход.

    Чем больше корреляция между товарами, тем с большей точностью позиции могут уравновешивать друг друга. При положительной корреляции равновесие достигается занятием короткой позиции по одному товару и длинной — по другому. При отрицательной корреляции товары можно одновременно или покупать, или продавать.

    В торговле опционами подобная стратегия называется дельта-хеджированием. Подробное описание этой стратегии будет дано ниже.

    В то же время я должен отметить, что полностью гармонизированный вышеизложенным способом портфель пригоден только во флэте. Когда на рынке есть тренд, ваш портфель должен «стоять по ветру» и идти вместе с ним. На бычьем рынке он должен быть в гораздо бóльшей степени длинным, а на медвежьем — коротким.

    Кроме того, я хотел бы отметить, что чрезмерная увлеченность диверсификацией портфеля вредит ему не меньше, чем полное ее отсутствие. Так, в первом случае вы будете «кормить» отрасль расходами на спреды и комиссии, а во втором рисковать ставкой на одно событие. Вы должны найти золотую середину исходя из величины активов, которыми управляете. Так, я могу предложить следующие критерии для определения того, во сколько позиций инвестировать:

    — исходя из максимальной доли активов, которая может быть инвестирована в одну позицию (например, не более 5% от величины активов, которыми вы управляете);

    — исходя из максимальной суммы инвестирования (например, не менее $1 млн, но не более $10 млн).

    3.Без особой нужды не продавайте акции коротко (без покрытия). На это должны быть действительно веские причины. Кроме того, не увлекайтесь значительным кредитным рычагом.

    Суммируя все вышесказанное, могу предложить следующую стратегию формирования портфеля финансовых инструментов.

    Во-первых, определяется конкретный объект инвестирования. Если объект (например, акция) с точки зрения фундаментального анализа значительно недооценен и его рыночная стоимость находится с точки зрения технического анализа на уровне поддержки, то его можно занести в длинную позицию.

    Если же объект значительно переоценен и его рыночная стоимость находится под уровнем сопротивления, то его можно занести в короткую позицию.

    Все эти короткие и длинные позиции не должны быть взаимосвязаны, и торговля ими должна вестись отдельно и независимо друг от друга, за исключением случаев сознательного открытия связанных, хеджирующих друг друга позиций.

    Во-вторых, если речь идет о рынке акций и когда ваше видение рынка — бычье, то сумма длинных позиций должна превышать сумму коротких позиций.

    И наоборот, если ваше видение рынка — медвежье, то сумма коротких позиций должна превышать сумму длинных позиций.

    Если же вы считаете, что существующий на рынке тренд — нейтральный, то сумма коротких позиций должна быть приблизительно равна сумме длинных позиций.

    Ваше мнение о рынке как о бычьем или медвежьем и о степени тренда (он может быть, на ваш взгляд, сильным, умеренным или слабым) отражается в соответствующем соотношении коротких и длинных позиций. Иначе говоря, неправильно, например, если вы рассуждаете о рынке как о слабо бычьем, а весь ваш инвестиционный портфель состоит из длинных позиций. Уравновесить его в последнем случае можно при помощи нескольких вариантов:

    — снижения доли акций в портфеле и увеличения доли облигаций и/или свободных денежных активов;

    — занятия коротких позиций по фондовым индексам. Индекс подбирается в соответствии с набором акций. Так, если все акции в вашем портфеле входят в индекс ND100 или относятся к этому сектору, то следует продавать именно этот индекс. Если акции входят в индекс DJI, то продавать нужно именно этот индекс, и т.д.;

    — занятия коротких позиций по отдельным акциям. Однако для этого необходимо выбирать исключительно ликвидные ценные бумаги. И вы должны четко осознавать высокий риск, связанный с удержанием коротких позиций именно по отдельным акциям, а не по фондовым индексам.

  

  
    Глава 38

    5.5. Практикум «Решение задачи максимизации роста активов»

    Итак, перед нами стоит задача максимизировать активы по истечении конкретного периода инвестирования. Лучше устанавливать его заранее, так как от него зависит временнóй горизонт рассматриваемых альтернатив для инвестиций и выбор соответствующей инвестиционной стратегии. Так, стратегии инвестирования на месяц и на три года будут различаться так же сильно, как срок жизни мотылька и кенгуру. Для лучшего решения проблемы выбора разобьем процесс поиска и анализа альтернатив на ряд этапов.

    1-й этап: выбор наилучшего варианта для входа в позицию или ее поддержания по каждому конкретному финансовому инструменту (срок инвестирования при этом может быть равен поставленному в задаче или меньше него).

    Все основные альтернативы лучше всего представить на следующей блок-схеме (рис. 5.24).

    Все предложенные альтернативы можно разбить на три большие группы:

    A) выбор пассивной позиции, сопровождающийся отсутствием сделок:

    — альтернатива 1 — держать позицию, если она уже есть (Hold);

    — альтернатива 2 — оставаться нейтральным по отношению к данному финансовому инструменту (Neutral);

    B) покупка анализируемого финансового инструмента:

    — альтернатива 3 — покупка максимально возможного количества исходя из приемлемого риска относительно всех активов инвестора (сильная покупка — Strong Buy);

    — альтернатива 4 — покупка среднего количества исходя из приемлемого риска относительно всех активов инвестора (купить — Buy);

    — альтернатива 5 — покупка минимально возможного количества исходя из приемлемого риска относительно всех активов инвестора (накапливать — Accumulate, лучше рынка — Market Perform);

    C) продажа анализируемого финансового инструмента:

    Рисунок 5.24. Блок-схема альтернативного поведения трейдера

    — альтернатива 6 — продажа максимально возможного количества исходя из приемлемого риска относительно всех активов инвестора (сильная продажа — Strong Sell);

    — альтернатива 7 — продажа среднего количества исходя из приемлемого риска относительно всех активов инвестора (продать — Sell);

    — альтернатива 8 — продажа минимально возможного количества исходя из приемлемого риска относительно всех активов инвестора (избегать — Avoid, хуже рынка — Market Outperform).

    Чем руководствоваться при занятии той или иной позиции — это дело технического, фундаментального или другого типа анализа. Фактически выбор направления торговли — длинная позиция, короткая или нейтральная (бычье, медвежье или флэт соответственно) — должен происходить до выбора альтернатив. Последний является всего лишь отражением результатов проведенного ранее анализа.

    Также нельзя не отметить роль управления активами (money management), которое помогает определить, какую долю активов задействовать в выбранной позиции.

    Итак, чтобы выбрать «наилучший вариант для входа в позицию или ее поддержания по каждому конкретному финансовому инструменту», следует в первую очередь определить потенциальную доходность от инвестирования в этот финансовый инструмент, в том числе с точки зрения искомого временнóго горизонта. И, конечно же, кроме дележа «шкуры неубитого медведя» следует рассчитать потенциальный риск (убыточность) этой позиции.

    В целом же наилучший вариант из предложенных восьми альтернатив рекомендуется определить, рассчитав математическое ожидание каждой из них. Выбирается та альтернатива, матожидание которой максимально.

    При расчете матожидания есть одна проблема: определение величины вероятности наступления двух событий — «прибыль» и «убыток».

    Психологические сдвиги могут приводить к выбору не самой лучшей, а наиболее психологически приятной (приемлемой) альтернативы. Так, зачастую люди берут убытки не потому, что настала пора признать ошибочность своей позиции, а потому, что так им спокойнее. Если человек до сделки знает, когда следует закрывать убыточную позицию, то впоследствии вероятность психологического сдвига уменьшается.

    Итогом 1-го этапа выбора альтернатив в конкретном финансовом инструменте должны стать конкретные рекомендации:

    — в каком направлении инвестировать и инвестировать ли вообще, учитывая предыдущую позицию по выбранному финансовому инструменту (см. п. 1–8);

    — по каким ценам сейчас изменять позицию (открывать, закрывать, увеличивать или уменьшать);

    — по какой цене брать прибыль и когда это ожидается;

    — по какой цене брать убыток;

    — уверенность в сделанном прогнозе достижения ценовой цели для получения прибыли, ожидаемая полезность позиции.

    Направление инвестирования можно определить по превалирующему тренду, равному или превышающему срок инвестирования. Так, если вы планируете инвестировать сроком на один год, то и тренд должен длиться не менее года.

    Цена изменения позиции — торговля от уровня resistance или support при продаже и покупке соответственно.

    Цена тейк-профита — зона уровня resistance или support при длинной или короткой позиции соответственно.

    Цена стоп-лосса — одна треть логарифма расстояния между ценой входа в позицию и ценой тейк-профита, с учетом прохода ключевых уровней resistance или support при продаже и покупке соответственно. Логарифм используется, так как речь идет о процентных соотношениях цен. Стоп-лоссы можно не применять, если сумма вашего счета позволяет не только выдерживать значительные отрицательные «провисания» позиций, но и, что еще важнее, — усредняться по гораздо лучшим ценам.

    Степень уверенности в сделанном прогнозе, которая является самым сложным элементом для строго математического определения, можно рассчитать при помощи вычитания, экспертной оценки или исторической статистики. Вместо математического ожидания, использующего вероятность как отражение субъективной оценки возможности наступления какого-либо события, можно рассчитывать ожидаемую полезность, особенно когда речь идет о принятии экономических или инвестиционных решений. Полезность является степенью удовлетворения человеческой потребности в чем-либо. Ожидаемая полезность вычисляется так же, как и математическое ожидание, однако вместо вероятности здесь применяется субъективный фактор полезности:

    ОП = Пп × Сп – Пу × Су,

    где ОП — ожидаемая полезность инвестирования в финансовый инструмент;

    Пп — полезность прибыли от инвестирования в финансовый инструмент x;

    Пу — полезность убытков от инвестирования в финансовый инструмент x, ущерб от инвестирования;

    Сп — сумма потенциальной прибыли;

    Су — сумма потенциального убытка.

    Можно также увидеть разницу в том, насколько далеко продвинулся человек в строительстве своей личной пирамиды богатства, причем не столько по сравнению с чужими пирамидами, сколько с собственной целью. Поможет в этом выбор одного из трех вариантов ответов:

    — вы хотите стать богатым;

    — вы хотите стать богаче;

    — вы хотите остаться богатым.

    Чем выше вы продвинулись и чем ближе находитесь к окончанию строительства пирамиды личного богатства, тем сильнее ваше желание не стать богатым, а остаться таковым. Промежуточный ответ является примерно серединой пирамиды и пути к финансовой вершине.

    2-й этап: выбор наилучшей альтернативы из множества финансовых инструментов.

    Для начала определимся с критерием, по которому производится выбор наилучшей альтернативы. Как и на 1-м этапе, в качестве этого критерия рекомендуется использовать математическое ожидание и ожидаемую полезность, хотя расчеты этих показателей по каждому инструменту были сделаны уже на 1-м этапе. Нам остается только выбрать один или несколько инструментов, матожидание и ожидаемая полезность которых по сравнению с другими максимальны. Здесь может возникнуть понятие портфеля инструментов, матожидание и ожидаемая полезность которых слабо различимы, т.е. когда нельзя однозначно сказать, что один инструмент явно предпочтительнее другого. В случае появления подобных инструментов рекомендуется разбить инвестиции пропорционально их ожидаемой полезности (хотя иногда используются и другие критерии, в том числе с учетом ликвидности финансовых инструментов).

    Цель формирования портфеля финансовых инструментов — защититься от ошибок: одна альтернатива может привести к убыткам, а правильный принцип выбора альтернатив даст вам суммарную прибыль за счет получения положительного результата от других инструментов.

    Вместе с тем при портфельном инвестировании следует помнить, что каждая сделка сопряжена с транзакционными издержками (комиссии, спреды и т.п.), поэтому очень большое количество инструментов в портфеле будет приводить к нерыночным потерям, связанным с собственно процессом инвестирования и спекуляций.

    На 2-м этапе отсеиваются в первую очередь альтернативы, которые заведомо приводят к отрицательным финансовым результатам, т.е. обладают отрицательным математическим ожиданием и отрицательной ожидаемой полезностью. Прочие инструменты ранжируются по степени ликвидности и величине положительности, поступая в распоряжение 3-го этапа.

    3-й этап: выбор между отдельным инструментом или портфелем наилучших альтернатив под заданную стратегию.

    Ключевым в этой фразе является словосочетание — «заданная стратегия». Стратегия формируется инвестором до поиска альтернатив, так же, как и срок инвестирования. Определение стратегии заключается в выборе инвестором приемлемого уровня риска, который он согласен взять на себя.

    Вспомним, к чему стремится инвестор в ходе своей деятельности, — стать богатым, стать богаче или же остаться богатым. В зависимости от ответа на этот простой на первый взгляд вопрос, а также от ответа на множество других вопросов, обычно задаваемых квалифицированным инвестиционным консультантом, зависит стратегия, которой будет необходимо придерживаться инвестору.

    Выбор между отдельным инструментом или портфелем, состоящим из наилучших альтернатив, обычно сводится к выбору портфельных стратегий, так как лишь в единичных случаях удается найти однозначно лучший вариант инвестирования, когда другие варианты по всем критериям остаются далеко позади. Так что готовьтесь к тому, чтобы формировать и постоянно поддерживать инвестиционный портфель.

    Этот процесс можно образно сравнить с обработкой участка земли, где растут фруктовые деревья, малина, лук, морковка, репа, помидоры и другие овощи. Только у опытного и трудолюбивого садовника урожай будет обильным. На этом примере видно, что лучше иметь в своем рационе разнообразные продукты, не зацикливаясь на одной картошке. Примерно такую аналогию можно провести между портфельным и индивидуальным инвестированием.

    Зададим себе вопрос: «Насколько важно, чтобы наш выбор наилучшего портфеля совпадал с рыночным выбором?»

    С одной стороны, это важно, ведь от выбора рынка будет зависеть, куда пойдет цена. С другой стороны, рынок изменчив, как и его мнение. Нам же не пристало бросаться из одной крайности в другую. Так что главное — наш собственный выбор, а предпочтения рынка нам важно знать для определения момента входа в него. Технология торговли на американском рынке акций построена таким образом, что здесь наилучшие цены можно получить именно тогда, когда встаешь против рынка при закрытии биржевой сессии. Потому что, когда рынок открывается, цены могут очень сильно измениться в худшую сторону, когда рынок уже поменяет свои предпочтения. Причина в том, что рынок акций пока все еще торгует не круглосуточно.

    Кроме того, очень важно точно выбрать время для входа в позицию. Спешка, как мы знаем из народного фольклора, важна только при ловле блох. Успеха на рынке добивается только тот, кто умеет ждать. Однако и пересидеть правильное время для открытия позиции и момента инвестирования — означает упустить верную прибыль. Работу на финансовых рынках можно сравнить с рыбной ловлей:

    — подсечете рыбу рано, когда она еще не успела как следует заглотить крючок, и она может сорваться;

    — начнете тащить поздно, и снова добыча может уйти.

    Только опытный рыбак способен моментально оценивать ситуацию и принимать единственно верное решение о том, в какой момент начинать вытаскивать рыбу.

    Постоянное плавание между Сциллой (рано) и Харибдой (поздно) финансовых рынков является одной из главных опасностей, подстерегающих трейдера на его сложном пути к успеху.

    Идентификация личного отношения к риску

    Перед началом работы на спекулятивных финансовых рынках необходимо идентифицировать свое отношение к риску.

    Начнем с требований по доходности, которые вы предъявляете к инвестируемой сумме. Чем они выше, тем больше вам придется рисковать. Как известно, бесплатный сыр бывает только в мышеловке.

    В связи с этим необходимо определить, к чему вы имеете склонность — к риску или надежности. Так, если вы предпочитаете последнее, но при этом выдвигаете высокие требования к доходности, то вряд ли у вас получится работать на финасовых рынках.

    Основные варианты соотношения доходность/риск приведены в таблице 5.16 и рассмотрены ниже.

    Таблица 5.16. Соотношение доходности и риска

    Максимакс — максимизация максимумов доходов. Обычно соответствует выбору самого рискованного варианта с надеждой на значительную прибыль. Допустима игра с максимальным кредитным рычагом. Это наиболее типичный выбор для молодых людей, которым «море по колено» и которым не нужно кормить семью.

    Максимин — максимизация минимума доходов. Промежуточный вариант в соотношении риск/доходность, с небольшим перевесом в сторону риска. При принятии такого решения инвестор ориентируется в первую очередь на максимизацию прибыли.

    Минимакс — минимизация максимума убытков. Промежуточный вариант в соотношении риск/доходность, с небольшим перевесом в сторону надежности. При принятии такого решения инвестор ориентируется в первую очередь на минимизацию убытков.

    Минимин — минимизация минимума убытков. Обычно соответствует выбору строго надежного варианта решения, преследующего главную цель — не потерять вложенные средства. Редкий вариант выбора, так как в нем отсутствует какая-нибудь целевая установка на доходность или надежность кроме минимизации риска и неважности прибыли. Обычно соответствует чрезмерным стандартам надежности проводимых операций, что при работе на спекулятивных рынках чревато крайне редкими сделками. Людям, предпочитающим самые надежные вложения, не рекомендуется использовать кредитный рычаг и работу на маржинальных счетах. Более того, даже простое использование спекулятивных финансовых инструментов в этом случае вряд ли возможно. Остается только инвестирование в активы, по которым выплачиваются гарантированные доходы. Это наиболее типичный выбор для пенсионеров.

    Разумные инвесторы и спекулянты среднего возраста, уже имеющие определенные семейными обязанности, но еще далекие от пенсионного возраста, выбирают между максимином и минимаксом.

    Психотипы трейдеров и инвесторов

    Я выделяю три основных психотипа инвесторов: надежный, умеренный и рисковый.

    Оценка деятельности трейдера и торговой системы

    Выделяют несколько ключевых показателей оценки финансовых показателей трейдера и механической торговой системы с точки зрения доходности и надежности.

    AW/AL — отношение среднего размера прибыли к среднему размеру убытков. Для внутридневного трейдера рекомендуемая величина колеблется от 1,5 до 2, для дневного трейдера — от 3 до 4.

    NW/AN — отношение количества прибыльных сделок к суммарному количеству сделок, доля прибыльных сделок. Для внутридневного трейдера эта величина должна превышать 60–70%%, а для дневного трейдера она обычно меньше 30% (стоп-лосс в этом случае колеблется от 1 до 1,5% суммы депозита).

    Profit factor (PF) — произведение первых двух коэффициентов. Для внутридневного трейдера обязательно учитывать значения комиссии и проскальзывания. С точки зрения математической статистики profit factor является не чем иным, как математическим ожиданием инвестиционной или торговой деятельности.

    Maximum drawdown (MDD) — размер максимального убытка (просадки), понесенного в результате одной сделки или нескольких сделок подряд.

    Максимальное количество последовательных убыточных сделок.

    Среднеквадратичное отклонение финансовых результатов торговой системы. Иногда рекомендуют на значении в две сигмы ставить принудительный стоп-лосс. Торговая система признается устойчивой, если среднеквадратичное отклонение не широко.

    Наиболее популярным математическим отражением риска являются показатели математического ожидания, дисперсии и среднеквадратичного отклонения, которые характеризуют изменчивость (волатильность) финансовых результатов конкретного трейдера или портфеля финансовых инструментов за определенный промежуток времени.

    Обыденный физический смысл показателей изменчивости основывается на двух постулатах.

    Во-первых, мир вокруг нас — не черно-белый. В любом процессе существует множество цветов и их оттенков, различных переходных состояний. На финансовых рынках это буйство красок проявляется в широких диапазонах колебания финансовых результатов. И чем обширнее эти колебания, тем более рискованной деятельностью признается торговля конкретного трейдера или портфеля финансовых инструментов. Так, на приведенном ниже рисунке (рис. 5.25) разброс финансовых результатов торговли первого трейдера (левый график) намного шире, чем второго (правый график). Следовательно, риск потери денег у первого больше, чем у второго.

    Рисунок 5.25. Разброс финансовых результатов торговли двух разных трейдеров

    Во-вторых, явления редко находятся длительное время в крайних состояниях, достаточно быстро возвращаясь к средним уровням. Для финансовых рынков это находит свое отражение в том, что цены имеют тенденцию колебаться не у крайних своих значений — high и low, а возле средних уровней (рис. 5.26). В то же время на ликвидных финансовых рынках цена крайне редко замирает на одном значении, отклоняясь от среднего уровня. Причин таких отклонений множество. Например, появление новой информации или потребность в наличных средствах, вынуждающая совершить сделку. Это касается и финансовых результатов.

    С точки зрения риска математические понятия — математическое ожидание, среднеквадратичное отклонение и дисперсия — обладают следующими важными характеристиками:

    — чем больше дисперсия (а значит, и стандартное отклонение) финансовых результатов, тем больше риск;

    — чем больше математическое ожидание, тем меньше риск.

    Рисунок 5.26. Схематичный разброс финансовых результатов вместе с распределением вероятностей

    На рисунке 5.27 хорошо графически отражена такая зависимость.

    Рисунок 5.27. Финансовые результаты действительно устойчивой торговой системы должны находиться в пределах двух среднеквадратичных отклонений

    Выберите, какому из двух трейдеров вы доверили бы свои средства, если на рисунке 5.28 представлена сравнительная динамика финансового состояния брокерских счетов, находящихся у них в управлении.

    Рисунок 5.28. Сделайте выбор между двумя трейдерами

    Несмотря на то что стартовая и последняя величина брокерских счетов у обоих трейдеров одинаковая, пришли они к этому результату по-разному, а именно — с разной волатильностью счетов.

    Думается, что вы сделали правильный выбор, доверив свои средства трейдеру № 2 и оставив трейдера № 1 наедине с возможностью в один прекрасный миг разориться (вследствие чересчур волатильной, а следовательно, и рискованной торговли).

    Как правило, повышенная волатильность счета сопровождается его «перегрузкой», т.е. задействованием в качестве залога значительной части средств.

    Приведенные выше показатели оценки деятельности трейдера рассматриваются не только в статическом состоянии на определенный момент времени, но и в динамике. Если данные какого-то показателя проявляют тенденцию к ухудшению, то необходимо срочно разобраться в причинах таких ухудшений и постараться исправить их до того, как деятельность трейдера не начала приносить значительные убытки или того хуже — не стала разорительной.

    Управление активами

    С финансовой точки зрения люди сталкиваются с двумя проблемами:

    — откуда взять деньги;

    — куда вложить деньги.

    Если вам еще незнакома вторая проблема, то это означает, что вы слишком бедны. Однако многие люди уже хотя бы раз в жизни сталкивались с ситуацией, когда у них появлялись деньги, которые они не могли одномоментно «проесть», т.е. с проблемой их инвестирования. В начале 1990-х гг., сразу после распада Советского Союза, деньги на постсоветском пространстве делались легко. А так как подавляющее большинство теперь уже бывших советских граждан не умели с ними работать, то они так же быстро и терялись. То лихое время давно прошло, и условия для легкого и быстрого обогащения ухудшились. Так что самое время поговорить о том, что вы можете предложить потенциальным инвесторам, если вы профессиональный управляющий активами. Если же у вас есть свободные для инвестирования капиталы, то наши рассуждения тоже будут весьма полезны, поскольку почерпнутые здесь знания позволят вам более правильно распорядиться своими средствами.

    Прежде чем начать торговлю и инвестирование, узнайте себя. В первую очередь четко определите, чего вы ждете от вкладывания денег или спекуляций.

    Если же вы решили управлять чужими деньгами или планируете давать инвестиционные консультации другим людям, вам нужно узнать не только себя, но и того человека, которого вы пытаетесь «осчастливить». Даже если вы работаете с юридическим лицом, то и в этом случае ведите диалог в первую очередь с ответственным сотрудником этой организации, так как от него будет зависеть, насколько точно вы сможете отразить и учесть в своей работе ее ожидания.

    Самая большая ошибка инвестора-спекулянта или менеджера по управлению активами — незнание собственных инвестиционных ожиданий или ожиданий своих клиентов соответственно.

    Для того чтобы избежать этой ошибки, я советую выяснить как минимум следующие моменты.

    Какую сумму активов готов инвестировать человек? Обычно чем она больше, тем лучше, но если у вас не было опыта работы с очень большими суммами, то не спешите пытаться съесть то, что вам еще не по зубам. Берите на себя ответственность только в рамках работы с известными вам суммами или немного большими. Мелкая рыбка, которая спешит поплавать в бассейне с крупными рыбами, рискует оказаться съеденной.

    На какой минимальный срок инвестор готов вкладывать указанную выше сумму? В этом случае, как и в первом, тоже чем больше период, тем лучше.

    Какова, по оценкам инвестора, вероятность того, что инвестированная сумма может понадобиться ему раньше срока, указанного в пункте 2? Если вероятность этого есть, пусть даже она и составляет 1%, то необходимо указать срок, в течение которого управляющий активами должен вернуть деньги.

    Что в первую очередь интересует инвестора — доходность активов или надежность?

    На какую доходность ориентируется инвестор? Указать в процентах годовых.

    Какова валюта баланса инвестора, т.е. в какой валюте рассчитывается финансовый результат от управления активами?

    Как часто инвестор хочет получать отчеты о деятельности по управлению активами: один раз в день, в неделю, в месяц или в квартал? Если у управляющего активами есть техническая возможность предоставлять сведения о движении счета клиента в режиме реального времени (обычно посредством веб-сайта), то может рассматриваться и такая форма контроля над его деятельностью.

    По каким средствам связи и в какой форме клиент хочет получать отчеты о деятельности по управлению активами? Обычно они направляются по e-mail, факсу или размещаются на веб-сайте.

    Устроит ли клиента подведение итогов и распределение доходов от управления активами один раз в год? Если нет, то клиент может указать другой срок подведения итогов и распределения доходов, но не реже одного раза в месяц.

    Попросите клиента указать, будет ли он реинвестировать прибыль от управления активами на существующих условиях или же будет ее снимать. Если он предпочитает последнее, то укажите срок, в течение которого управляющий активами должен перечислять прибыль клиента от управления активами после подведения итогов своей деятельности.

    Попросите указать, при потере какой доли активов инвестор расторгнет соглашение о передаче активов в управление. Если клиента интересует в первую очередь надежность активов, то эта доля стремится к нулю и редко превышает 5–15%. Если же клиент стремится к максимизации доходности активов, то эта доля может достигать 50% и обычно колеблется возле 30%.

    Клиент может выбрать один из предложенных ниже вариантов расчета вознаграждения за управление активами. Обычно такая плата состоит из:

    — фиксированного процента за управление активами (management fee), который рассчитывается в процентах от величины активов в среднем за период;

    — процента от дохода (succes fee), полученного от управления активами. Как правило, он рассчитывается свыше доходности определенного бенчмарка.

    Первая форма вознаграждения обычно используется управляющим активами для поддержания собственной жизнедеятельности (оплаты информационных потоков, аналитиков, общехозяйственных расходов и т.п.), а вторая заинтересовывает его в максимизации доходности активов клиента. Чем бóльшая сумма активов передана в управление, тем меньшим обычно бывает процент.

    Если на первое место клиент ставит соблюдение консервативной стратегии, ориентированной в первую очередь на надежность активов, то в этом случае бóльшая часть вознаграждения должна приходиться на фиксированный процент за управление активами, рассчитанный в процентах от их величины. Если же клиент в первую очередь заинтересован в максимизации доходности активов, то фиксированный процент за управление активами, рассчитанный в процентах от величины активов, может вообще снизиться до нуля. Хотя такое бывает редко, ведь у управляющего есть постоянные издержки, которые он должен покрывать.

    Планирует ли клиент принимать участие в определении стратегии управления активами? Если да, то попросите его выбрать из списка финансовых инструментов и регионов инвестирования те, с которыми, по его мнению, должен работать управляющий активами. В противном случае клиент полагается на профессионализм и стратегию последнего.

    Если вы отдаете деньги в управление, в том числе вкладывая деньги во взаимный, инвестиционный или пенсионный фонды, кроме определения всего вышеперечисленного в этом подпункте, вы должны узнать следующее. На основании какой стратегии работает управляющий инвестициями? Кто персонально отвечает за ваши деньги? Каковы гарантии возврата не только основной суммы активов, но и доходов по ним? Немалую роль играет прозрачность бизнеса управляющего активами и его способность в оперативном режиме давать информацию о состоянии активов клиентов. Обязательным требованием к управляющему активами является наличие у него квалифицированного риск-менеджмента и контроля за действиями брокеров.

    Если управляющий активами тесно сотрудничает с брокером, например, они входят в одну бизнес-группу, то это увеличивает риск мошенничества. Мало кто в такой ситуации откажется от переброски части прибыли на своего брокера. А в плохое время повышается риск субсидирования деятельности брокера за счет клиентов, которых ведет управляющий активами.

    Бизнес управления активами построен на доверии. И если вы управляющий, то не гонитесь за сиюминутной прибылью. Потерять репутацию гораздо легче, чем ее заработать. Если же вы клиент управляющего, то избегайте мошенников и непрофессионалов.

  

  
    Глава 39

    Глава 6

    В поисках Грааля[48]

    Каждый из нас ищет такой способ трейдинга, который бы давал определенные статистические преимущества перед другими трейдерами.

    Подобные чаяния подвигают трейдеров к коллекционированию наблюдений за рынком. Некоторые из них весьма полезны.

    Например, валютная пара USD/JPY на Foreх любит уровни не только на круглых числах, но и на 30 и 80 пунктах (например, 117,30 и 117,80).

    Другое наблюдение: котировки «кабеля» (валютная пара GBP/USD, от англ. cable — «кабель»; на сленге валютных дилеров так обычно называют валютный курс фунта стерлингов против доллара США, что объясняется историческим фактом — долгое время в начале XX в. расчеты на валютном рынке между США и Великобританией производились по физическому трансатлантическому телеграфному кабелю, который был проложен по дну Атлантического океана) зачастую или не доходят пунктов 20 до значимых уровней, или переходят их на 30 пунктов, формируя таким образом другие уровни (например, 1,4580 и 1,4630).

    Еще одно полезное наблюдение относительно рынка Foreх касается времени работы. Европа активно включается в торги в 10.00 (мск), США — с открытием фьючерсных рынков в 15.30 (мск), а Япония — с открытием фондовой биржи в Токио.

    Бóльшая часть сделок на рынке Foreх как по количеству, так и по сумме совершается на европейском рынке. С окончанием рабочего дня в Лондоне (около 20.00 по московскому времени) объемы сделок резко падают. Колебания котировок, как правило, тоже снижаются. Оживляется Foreх обычно во время ухода или прихода нового регионального рынка, а также в ожидании, во время объявления и сразу же после объявления новости фундаментального характера.

    На срочных биржевых рынках фьючерсов и опционов бóльшая часть сделок заключается в период работы рынков США, которые традиционно являются лидерами в этой области.

    Уходя с рынка на ночь, на выходные или праздники, многие трейдеры предпочитают закрыть все свои позиции или бóльшую их часть, приводя таким образом в движение весь рынок. Маркетмейкеры часто этим пользуются, двигая цены таким образом, чтобы вынудить закрывающихся трейдеров совершать сделки по невыгодным ценам. Их движение при этом возможно в любую сторону, особенно против тренда, на фиксирование прибыли. Вы можете этим пользоваться, так же, как и игрой на «откатах», но только после получения достаточного опыта практической работы. В противном случае будьте готовы закрывать открытые в подобные моменты сделки с минимальной прибылью или даже убытками.

  

  
    Глава 40

    6.1. Эмоциональный трейдинг

    Эмоциональный трейдер в том смысле, который мы вкладываем в это понятие в данном разделе, — не тот, кто умеет контролировать свои эмоции и понимать эмоции рынка. Самое главное его качество — способность возвести эмоции в ранг товара. Например, научиться торговать эмоциями о паре евро/доллар, а не самой парой евро/доллар. В полной мере это умение используется на рынке акций. Впрочем, в современную информационную эпоху — эпоху информационных войн, на валютном и товарном рынках купля-продажа эмоций воздействует на динамику цен гораздо сильнее, чем макроэкономические показатели.

    Как только вы освоите эмоциональный способ торговли и умело включите его в свой арсенал, ваши способности заработать на инвестировании и спекуляциях многократно возрастут.

    Отвлечемся немного от рынка и рассмотрим примеры из повседневной жизни. Оглянитесь вокруг и посмотрите, кто сегодня зарабатывает больше всех. Естественно, это не работники физического труда, которые даже за самую тяжелую и грязную работу получают сущие копейки, максимально — $5–10 в час.

    Далее на социальной лестнице стоят люди, зарабатывающие умственным трудом, — юристы, врачи, ученые и т.д. Однако и их заработки не максимальны. Даже самые образованные люди редко получают больше $100–200 в час.

    Да, разница в вознаграждении представителей физического и умственного труда впечатляет. Но есть заработки в сто и тысячи раз больше, чем у последних. Поистине огромные деньги могут зарабатывать только люди, торгующие эмоциями, — актеры, музыканты, спортсмены, художники и т.п. Иногда гонорары этих людей превышают миллионы долларов в час (вспомните, например, сколько получил Майк Тайсон за свой последний боксерский бой).

    В XXI веке настала эра эмоциональных трейдеров — людей, торгующих эмоциями. До этого столетия заработки тех же актеров и спортсменов никогда не достигали таких высот.

    Современный фондовый, валютный, товарный рынок дал нам удивительную возможность тоже торговать эмоциями, а не умом. Кстати, именно по этой причине аналитики зарабатывают намного меньше трейдеров. Ведь первые получают свои деньги только за «красивый ум», а вторые — за успешную торговлю эмоциями о товаре.

    В обычной жизни многие люди постепенно самостоятельно приходят к пониманию, что нужно продавать именно эмоции о товаре, а не сам товар. Это не вписывается в концепцию индустриальной эпохи, но ведь «развитое» человечество уже вышло из нее. Посмотрите на окружающую нас рекламу. Для тех, кто занимается ею профессионально, и PR-менеджеров стало аксиомой, что нужно продавать именно эмоции о товаре, поскольку только таким образом его можно реализовать.

    Например, создатели рекламы об автомобиле продают вам мечту о свободе и красивой жизни, а не конструкцию, дающую способность к передвижению водителя, пассажиров и грузов.

    В былые времена люди эмоционального труда тоже зарабатывали на человеческих эмоциях. Однако только сегодня их гонорары достигли таких высот, о которых в свое время могли только мечтать богатейшие аристократические или купеческие семьи.

    Современный мир завершает эволюционный переход человека от Homo erectus к Homo sapiens и далее к Homo emotions (т.е. человек прямоходящий, разумный и эмоциональный), означающий эксплуатацию физической силы, ума и эмоций соответственно.

    Итак, современный мир погрузился в торговлю эмоциями, и тот, кто понял это, зарабатывает легко и непринужденно, причем не сотни долларов в час, а тысячи, сотни тысяч и даже миллионы.

    Почему же многие трейдеры по-прежнему пытаются рисовать карандашом на миллиметровке графики или проводят ночи над размышлениями о рынке, эксплуатируя таким образом свои физические и умственные способности? Почему они не включают свои способности к эмоциональному трейдингу?

    Хотя нет, есть трейдеры, сейлзы (продавцы) и аналитики, которые вовсю эксплуатируют эмоции рынка. Самым впечатляющим примером из числа последних был мыльный пузырь интернет-акций. Американские фондовые аналитики, среди которых самую большую популярность приобрела Эбби Коэн, вовсю расхваливали интернет-компании, разогревая жадность рынка. Подбрасывали эмоций и фондовые сейлзы. О методах их «эмоциональной» работы снят весьма поучительный фильм «Уолл-стрит, 2. Преисподняя» («Wall Street 2. Boiler Room», 2000).

    Сейлзы, кстати, не хуже цыган и актеров умеют эксплуатировать человеческие эмоции и зарабатывать в десятки раз больше дипломированных специалистов.

    Жажда заработать и страх потерять — вот две человеческие эмоции, на которые «давят» трейдеры (под трейдерами здесь я буду подразумевать и аналитиков, и сейлзов, и брокеров, и дилеров, и других профессионалов рынка). Жадность и страх точно так же заставляют людей расставаться с деньгами, как и жажда сексуальных наслаждений или получения адреналина.

    О рынке часто говорят как о циклической системе, переживающей подъемы и спады. Зачастую эти колебания, и тем более их амплитуда, напрямую зависят от эмоциональных волн. Даже на рынке недвижимости, который отличается своей медлительностью, тоже отмечаются эмоциональные циклы — рост, экспансия, пик, кризис и т.д.

    Эмоциональный трейдер имеет больше возможностей покупать и продавать эмоции, чем люди других профессий, по двум причинам. Во-первых, легче всего это сделать в качестве брокера, аналитика или сейлза, т.е. человека, находящегося внутри индустрии. Во-вторых, нам, трейдерам, помогает понимание того факта, что на нас ежесекундно оказывается мощнейшее эмоциональное воздействие, цель которого — заставить нас «купиться» на какую-нибудь идею. Такое понимание позволяет нам «подстелить соломку» на место возможного падения и не надеяться на торжество разума.

    Покупаем во время кризиса и продаем на эйфории

    Мы уже много, хотя и не подробно, говорили об эмоциях и психологии трейдинга, поэтому внесем лишь последний штрих, конкретизирующий имеющиеся знания и позволяющий применить их для получения сверхдоходов. Итак, завершим написание картины человеческой слабости, достигающей своего апогея на финансовых рынках.

    Для начала вспомним известные нам фазы экономического цикла — рост, пик, крах, дно и снова рост. С точки зрения эмоционального трейдинга самыми интересными и полезными будут стадии пика и краха, так как здесь эмоции проявляются наиболее ярко.

    Важно отличать эмоциональное движение рынка от неэмоционального. Эмоциональный рынок всегда нерационален. Суждения о нем тоже излишне эмоциональны, а рыночные цены отклоняются очень далеко от справедливых уровней.

    Стадии экспансии соответствует экспоненциальный (ускоряющийся) рост цен. Когда вы видите такое их ускорение, значит, рынок вошел в последнюю фазу роста цен. Однако за таким ростом никогда не следует падение (вернее, почти никогда, как нельзя говорить «всегда», ведь из любого правила могут быть исключения). За фазой экспоненциального роста следует очень короткий период стабилизации. В этот момент человеческие эмоции отдыхают (релакс), а цены движутся только слабыми (как правило) неэмоциональными силами. Объемы сделок в такой период обычно резко снижаются. Рыночные игроки словно пытаются предугадать дальнейшее развитие событий. Однако тем временем назревает революционная ситуация: «Верхи не могут, низы не хотят» — классическая точка бифуркации, если говорить терминами теории хаоса.

    У одной части инвесторов-спекулянтов нет желания продолжать действующий бычий тренд, поскольку они оценивают цены как завышенные. Впрочем, и желания фиксировать прибыль такие игроки пока не испытывают. Ведь если преждевременно выскочишь из тренда, то можешь пропустить новый финансово полезный всплеск эмоционального подъема и роста цен.

    Не спешите идти против перегретого рынка. Он может сыграть с вами злую шутку. На самом деле волны Эллиотта как раз и показывают такую многоступенчатость человеческих эмоциональных циклов, когда за первой волной роста следует короткая фаза бифуркации. Затем наступают вторая фаза роста и следующая за ней слабая коррекция. И наконец, деньги снимаются с последней волны иррационального оптимизма, как сказал бы Алан Гринспен, когда цены растут быстрее всего.

    У «низов» же просто нет денег для продолжения бычьей игры. Естественно, скорее раньше, чем позже такое состояние длительной стабилизации цен приведет либо к их обвалу, либо к появлению новых денег на рынке. И в этом случае вы должны понимать вероятность и источники возникновения таких денег. Если вы их не видите, то крах становится неизбежным.

    В точке бифуркации возможен новый всплеск эмоций. Они могут и только что возникнуть, и представлять собой очередной всплеск старых. Условно говоря, сначала появляется страх, а затем жадность (и рынок продолжает игру в старый тренд на новых деньгах), или сначала жадность, а затем страх (и рынок переживает тем более глубокий страх-крах, чем больше эмоций жадности раньше поддерживало его рост).

    Последующая за точкой бифуркации коррекция уже пугает, вселяя в игроков страх и ужас. Может ли волн быть больше? Конечно, да. Но очень редко. Человек слишком пуглив и нетерпелив, чтобы дождаться «девятого вала». Но это и хорошо. Шансов выжить после цунами намного меньше, чем после шторма. Образно говоря, гораздо правильнее регулярно аккуратно стричь овец, чем делать это редко, сдирая их шерсть вместе с мясом. Да и волки никогда не истребляют за один раз все стадо овец, предпочитая растянуть «удовольствие» на более долгий срок. Даже животные понимают, что если дать стаду спокойно размножаться, то можно питаться овцами вечно. А это лучше, чем лишь однажды насытиться, а потом умереть от голода.

    Плодитесь и размножайтесь, лохи-инвесторы и горе-спекулянты. Итак, сформулируем два простых правила: покупать во время кризиса и продавать, когда все находятся в эйфории.

    Лучшее время для покупки — кризис. Когда эмоции людей до одури негативны, а их души переполнены страхом, они склонны совершать самые безумные поступки. Действительно, некогда размышлять, когда на кону стоит собственное жилище, а завтра грозят банкротство и нищая старость. Боязнь не потерять, любыми путями сохранить хотя бы оставшееся толкает людей на то, что они начинают продавать с грандиозными убытками. Я, например, знаю тех, кто покупал акции по цене почти в сотню долларов, а затем продавал их за центы. Итак: покупаем, когда все продают, когда страх буквально сочится из телевизора, газет и Интернета. Но с умом и пониманием происходящего. Не путайте такие покупки с попыткой определить дно рынка — это все равно что стараться поймать голыми руками отвесно летящий нож.

    Пик экономического цикла, когда эмоции так же крайне позитивны, как во время кризиса — негативны, а воображение рисует волшебные богатства пещер из сказок «Тысячи и одной ночи», — это лучшее время для продажи. Так действует эмоциональный трейдер. Трейдер, зарабатывающий на эмоциях рынка. Жадность, жажда обладания, мечты о богатстве заставляют людей покупать за баснословные деньги. И акции Yahoo! образца 2001 г. уже не покажутся им дорогими, несмотря на полуторатысячную прибыль, которую необходимо было заработать компании, чтобы просто вернуть инвестиции акционеров (коэффициент P/E более 1500). Итак: продаем, когда все покупают. Когда мы слышим только похвалу собственным трейдерским способностям, а заработок в 100% становится обычным и никого не удивляет.

    Все остальное время мы плывем вместе с толпой. Точно копируем ее движения, чтобы ничто нас не выдало. Не сопротивляемся толпе, когда она несется, словно стало бизонов. Наоборот, стремимся всячески усиливать существующие эмоции. Единственное, чем мы будем отличаться от рыночной толпы, — это умением вовремя выскочить из поезда, несущегося к несуществующему мосту. А потом наслаждаться «очаровательным видом» искореженного пластика и металла, а также тысяч сгоревших счетов. И вопрос только в том, когда выскочить. В этом вам помогут собственное понимание и умение определять справедливую цену товара. Но помните, что цена эта не фиксированная. Она меняется, хотя и не так быстро, как рыночная цена. Это уже не женщина, стремящаяся привлечь внимание и поразить окружающих, но и не мертвый камень, вросший в землю на века и тысячелетия.

    Поистине сегодня эмоции правят рынком. Как легко достаются деньги, так же легко они и утекают сквозь пальцы. Фильм «Матрица» покажется слабым отражением того мира, в котором мы сейчас реально живем.

    Учитывая распространенную лень людей, их нежелание включать свой ум и производить элементарные расчеты, зарабатывать сегодня на эмоциональных волнах рынка становится простым делом. Хотя пока еще не делом техники. И если вы можете найти множество книг по технологиям продаж и пройти массу всевозможных тренингов, то по эмоциональному трейдингу встречаются разве что отрывочные сведения. Настолько это новая и необычная тема.
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    6.2. Торговля слухами

    Я видел, как вылетали в трубу акционерные общества, хотя даже самый опытный биржевик не мог бы сказать, по какой причине. Я видел также, как акции необъяснимо взлетали до небес. Ох, эти биржевые слухи! Сам дьявол не придумает ничего подобного.

    Теодор Драйзер. «Финансист»

    Можно привести массу примеров как успешной торговли на слухах, регулярно появляющихся на рынке, так и больших неудач.

    Еще со времен царя Гороха существовали различные рыночные слухи — такой-то крупный делец скупает ценные бумаги сталелитейной компании, а такой-то гражданин умер, а значит, наследники будут делить его наследство и, возможно, продавать принадлежавшие ему акции.

    Со времен возникновения первых бирж главными слухами для рынка были военные действия и стихийные бедствия — пожары, землетрясения, наводнения, торнадо и т.п.

    Сейчас рынок любит обыгрывать слухи о макро- и микроэкономических индикаторах: такая-то компания заключила хороший контракт и, следовательно, увеличит доход; Бен Бернанке неожиданно подал в отставку — значит, на всякий случай надо продать акции и купить краткосрочные облигации.

    Рынок и рыночные слухи неразделимы. Вы должны четко определиться: реагировать на них или нет. Но в любом случае вам обязательно нужно иметь в виду, что рынок наверняка будет их обыгрывать. И, как правило, это отличные моменты для игры против рынка. Хотя опытные трейдеры не рекомендуют торговать на слухах — ни в направлении их движения, ни против него. Разве что вам удастся отсеять факты от слухов или же рынок достигнет той ценовой отметки, которую вы ждали два месяца. Но это уже торговля не по слухам.

    Реакция рынка акций на публикацию корпоративных отчетов

    Реакцию рынка акций на публикацию фундаментальных показателей деятельности компании за отчетный период (квартал или год) можно разбить на три этапа — ожидания, факт и собственно реакция.

    В качестве примера рассмотрим реакцию рынка акций одной из крупнейших американских компаний Cisco Systems Inc. (CSCO).

    Ожидания

    Перед тем как опубликовать новость по финансовым результатам американской акционерной компании, можно посмотреть календарь выхода новостей, где указаны время появления каждой из них и ожидаемое значение EPS компании.

    Окончание таблицы

    Такие календари публикуются на многих интернет-сайтах, например на Yahoo! (http://biz.yahoo.com/ research/earncal/20010807.html?t=csco).

    В колонке Conference Call, нажав на Listen, можно получить более подробную информацию о времени выхода новости и об ожиданиях по ней.

    Кроме того, отдельно следует просмотреть данные об ожидании выручки (revenue) за отчетный период и прогноз того, что следует ожидать от компании в следующих периодах.

    Факт

    Естественно, самым главным и сокровенным является выход корпоративного отчета, сопровождающийся сначала падением активности торгов по акциям компании, а затем, по мере «переваривания» аналитиками и инвесторами полученной информации, ускорением движения котировок.

    Короткий вариант сообщения обычно выглядит следующим образом.

    Tuesday August 7 4:44 PM ET

    Cisco Systems Earnings Fall 86 Pct.

    SAN JOSE, Calif. (AP) — Cisco Systems Inc.'s (CSCO — news) fourth-quarter earnings plunged 99 percent, meeting Wall Street's expectations, the networking giant said Tuesday.

    For the three months ended July 28, Cisco earned $7 million, barely breaking even, compared with profits of $796 million, or 11 cents a share, in the same period last year.

    Excluding items and goodwill, the company earned $163 million, or 2 cents a share, compared with $1.2 billion, or 16 cents a share, in the same period last year.

    Analysts were expecting a profit of 2 cents per share, according to a survey by Thomson Financial/First Call.

    Revenue for the fourth quarter was $4.30 billion, a 25 percent decrease from the $5.72 billion in the same period last year but on par with analyst expectations.

    Analysts seeking guidance for any sign Cisco in particular — and the telecommunications industry in general — might be bottoming out from its months long slide, though the company declined to do so.

    Before the earnings news, shares of Cisco closed down 28 cents, to $19.26, in Tuesday trading on the NASDAQ Stock Market.

    Для понимания того, о чем сообщают в корпоративных отчетах кроме цифр о прибыли и выручке, ниже приведена расширенная и переведенная на русский язык новость от Cisco за 7 августа 2001 г.

    Cisco Systems Inc. (CSCO), крупнейший в мире производитель сетевого оборудования, сообщила, что ее прибыль по итогам квартала упала на 99%, при этом компания ожидает сохранения нынешней тяжелой экономической конъюнктуры еще в течение трех-шести месяцев.

    Cisco, как пишет The Wall Street Journal, ожидает, что в текущем квартале ее продажи сократятся не более чем на 5% по сравнению с последним отчетным кварталом. По сравнению с уровнем января продажи компании уже упали на 36%.

    Глава компании Джон Чемберс на встрече с аналитиками во вторник сказал, что пока нижняя точка в снижении показателей не пройдена. Однако есть «некоторые признаки», что ситуация в экономике стабилизируется, и это дает основания для «осторожно оптимистичных» прогнозов, что продажи компании в США пройдут нижнюю точку в течение ближайших трех-шести месяцев.

    В то же время ситуация в Азии ухудшается, и это, по его мнению, может привести к новой волне экономических проблем в США.

    По итогам четвертого квартала, завершившегося 28 июня, компания получила чистый доход в $7 млн против $796 млн год назад. Доходы компании упали на 25% — до $4,3 млрд (эксперты ожидали падение на 24%).

    По сравнению же с предыдущим кварталом текущего года снижение продаж составило 9% (сама компания прогнозировала, что это снижение составит от 0 до 10%, обнародованные данные совпали и с прогнозами аналитиков).

    По итогам финансового года компания сообщила о чистых убытках в $1,01 млрд против чистой прибыли в $2,67 млрд год назад.

    Глава компании Джон Чемберс охарактеризовал итоги работы компании как «неоднозначные», при этом, по его словам, объем заказов со стороны крупных компаний совпал с прогнозным, что является позитивным сигналом.

    В то же время тенденция к снижению числа заказов на оборудование, начавшаяся прошлой зимой в США, распространилась на Европу, Азию, Японию.

    Уровень продаж Cisco упал в первую очередь из-за снижения капитальных расходов телекоммуникационных компаний, а также корпоративных клиентов Cisco. В результате компания была вынуждена уволить 8,5 тыс. работников и предпринять ряд других мер для снижения расходов. По оценкам, это позволило сократить расходы примерно на $1 млрд.

    Итоги работы компании были обнародованы после закрытия основных торгов в США. В послеторговые часы акции компании упали в цене с $19,26 до $18,90. С начала года стоимость ценных бумаг компании упала наполовину.

    Благодаря своему размеру Cisco является своего рода барометром как рынка сетевого оборудования, так и всего сектора hi-tech. Из прогнозов и оценок компании участники рынка хотели также понять, когда начнется оживление в экономике США.

    Реакция рынка

    Для начала следует отметить, что реакция рынка зависит в том числе и от общей рыночной ситуации. Так, в период «бычьего бума» конца 1990-х гг. инвесторы больше внимания обращали на позитивные новости от компаний и практически полностью игнорировали негативные сообщения. Ситуация изменилась в 2001 г., когда рынок вошел в медвежью фазу и инвесторы стали намного интенсивнее реагировать на плохие новости, нежели на хорошие.

    На примере динамики стоимости акций Cisco видно, что негативная новость от этой компании была усилена медвежьим трендом и привела к их сильному падению (рис. 6.1).

    Рисунок 6.1. Динамика котировок акций CSCO в послебиржевую сессию 7 августа 2001 г. до и после объявления финансового отчета

    В течение следующей биржевой сессии 8 августа 2001 г. акции Cisco так и не поднялись (рис. 6.2).

    Рисунок 6.2. Динамика котировок акций CSCO в следующую биржевую сессию 8 августа 2001 г. после объявления финансового отчета
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    6.3. Рынок в поисках объемов

    Рынок идет за объемами. Он ищет цену, по которой будет совершено максимальное количество сделок. Следовательно, рынок тяготеет к некоей средней цене, которую большинство игроков считают справедливой.

    Если цена уменьшается или растет на увеличивающихся объемах, то, скорее всего, эта динамика снижения или роста соответственно продолжится. Именно поэтому в том числе важны показатели объема — они помогают подтвердить или опровергнуть факт усиления или ослабления рыночного тренда.

    Движение без объемов обычно быстро заканчивается. Такую динамику можно сравнить с постройкой дома без фундамента. На рынке акций про моменты скачкообразного роста котировок, не подкрепленного объемами сделок, говорят: «Это прыжок дохлой кошки». И естественно, ожидается, что он закончится ничем, т.е. быстрым возвратом рынка к допрыжковым уровням.

    Для этих правил есть одно очень важное дополнение: крайне пиковые объемы могут сопровождать разворот движения. Это объясняется тем, что объемы могут расти как за счет покупателей, так и за счет продавцов.

    Например, если на падающем тренде мы видим пиковый взлет объемов, это может означать:

    — рынок «сорвал» ордера, а значит, понесется дальше вниз; или

    — начали активную скупку покупатели. Обнаружив, что рынок дальше не идет, а интересующие их ценовые уровни уже достигнуты, отдали распоряжение на покупку.

    Показатели объема в чистом виде на круглосуточном рынке Foreх отсутствуют. Мы только знаем, что минимальная сумма одной сделки эквивалентна не менее $5 млн.

    Но в этом есть и свое преимущество. Мы избавляемся от влияния единичных сделок на большие суммы, которые, как правило, проводятся по нестандартным (только приближенным к рыночным) курсам. Кроме того, именно количество сделок дает нам более-менее полную картину настроений на рынке, ведь одна сделка — это не только $5 млн, но и один голос за данное движение цен.

    Таким образом, зная, что количество сделок (тиков, tick) — это аналог показателя объема, мы присутствуем на голосовании, где все голоса равны независимо от количества принадлежащих им акций (суммы сделки).

    Для биржевых товаров (валютный срочный рынок, фондовый рынок, товарный рынок и т.д.) показатели объема сделок приводятся в двух разрезах:

    — количество купленных и проданных контрактов в течение одной (текущей или прошедшей) биржевой сессии;

    — показатель общего количества открытых контрактов на конец дня (условное название «открытый интерес» — open interest).

    Итак, к основным правилам, которые можно применять при рассмотрении показателей объема, можно отнести следующие.

    1.График объема на биржах в течение торговой сессии обычно выглядит в виде буквы V (рис. 6.3).

    Рисунок 6.3. Схематичное отображение биржевых объемов

    В начале торгов выполняются заявки, накопленные брокерами за ночь, а также сделки, заказанные вынужденными торговцами (например, импортерами и экспортерами на валютном рынке), поэтому в начале торговой сессии количество сделок сначала велико. Затем оно сокращается, достигая в обед локального минимума. К концу торгов уже профессиональные игроки начинают заключать сделки, объем которых все время увеличивается, и тем самым формируют цены закрытия рынка.

    2.График объема на валютном рынке спот-контрактов выглядит почти так же, как биржевой, с вершиной от 11.00 до 14.00 по среднеевропейскому времени — это время утренней сессии в Западной Европе.

    3.Понижение объема показывает нам уменьшение интереса к данной динамике курса. Это сигнализирует о повышающейся вероятности коррекции цен.

    4.Повышение объема показывает увеличение заинтересованности участников рынка в данной динамике цены. Появляются предпосылки для усиления и закрепления существующей тенденции.

    5.Иногда постепенное снижение объемов сопровождается резким изменением динамики цены. Это возможно при прекращении борьбы одной из сторон, т.е. ее фактической капитуляции перед новым трендом.

    6.Внимательно следите за изменением объемов в обеденное (в крупных биржевых центрах, особенно Западной Европы — Лондоне, Франкфурте, Париже) и в ночное время, когда не работает основная масса операторов. Это время так называемого «тонкого рынка», когда даже самые небольшие суммы могут приводить к значительным колебаниям цен, а рынок становится труднопредсказуемым. Снижение объемов в это время не обязательно говорит о снижении интереса к сделкам при данной динамике курса. Бойтесь рынка после 17.00 по среднеевропейскому времени.

    7.Кроме того, необходимо отметить существование сезонного фактора, оказывающего заметное влияние как на динамику показателя объема, так и на динамику цен. Для срочного рынка фьючерсов и опционов существенной является дата окончания срока действия ближайшего контракта (как правило, конец каждого квартала). Для всего рынка важно также окончание финансового и календарного года. Объемы совершаемых операций, как правило, в это время падают. Одновременно снижается и объем «открытого интереса».

    8.Пики объемов, выделяющиеся на общем фоне, сигнализируют о высокой вероятности сильной коррекции рынка.

  

  
    Глава 43

    6.4. Торгуем риском

    Вся наша жизнь пронизана риском. Недаром говорят: «Ничем не рискует тот, кто ничего не делает» или «Кто не рискует, тот не пьет шампанского». Народные пословицы точно отразили жизненное правило: каждое действие человека сопряжено с риском. Более того, его нельзя избежать и при бездействии, так как мир находится в постоянном движении и быть в абсолютном покое относительно него невозможно. Даже если вы стоите, мир вокруг вас движется, и ваше бездействие только уменьшает риск, но никак не спасает от него, а в некоторых случаях даже увеличивает.

    Что же такое риск, без которого немыслимо наше существование, в том числе действие и бездействие?

    С риском сопряжена вся жизнедеятельность человека, и финансовые рынки — не исключение. Более того, скорость изменения событий на финансовых рынках, калейдоскопическая смена новостей и изменчивость рыночных цен привносят столько риска, что с ним порой ассоциируется само понятие «рынок».

    Понятие риска многообразно, однако для его предметного изучения нам необходимо точно знать, что же это такое. Сначала дадим обывательское определение риска, которое предлагают толковые словари.

    Риск (действие по глаг.) — отвага, смелость, решимость, предприимчивость, действие на авось, наудачу.

    Дополняет существительное «риск» глагол «рискнуть», который расширяет это понятие действиями, сопряженными с риском. Вот какое определение дается в Толковом словаре живого великорусского языка В.И. Даля.

    Рискнуть (франц.) — пускаться наудачу, на неверное дело, наудалую, отважиться, идти на авось, делать что-либо без верного расчета, подвергаться случайности, действовать смело, предприимчиво, надеясь на счастье, ставить на кон (от игры); рисковать что или чем, подвергаться чему, известной опасности, превратности, неудаче.

    Для еще лучшего понимания риска можно вспомнить следующие поговорки:

    Риск — благородное дело. Нет дела без риска. На свой страх и риск. Риск пополам, барыши и убытки. Рискнуть, да и закаяться! Не рискуя, не добудешь. Дело-то рискованное, сомнительное, опасное.

    Итак, риск, как правило, ассоциируется с удачей, смелостью и страхом. Однако в большей степени нас интересует риск, сопряженный с экономической деятельностью.

    С экономической точки зрения можно разделить риски обычного человека, капитала и спекулянта.

    Основные риски обычного человека — потеря денег, работы, инфляция, болезни, неконтролируемые расходы, стихийные бедствия и т.п.

    Риски капитала — потерять произведенное в процессе производства или хранения; продать дешевле, чем потом потратить на воспроизводство или закупку такого же количества продукции; падение цены; рост себестоимости (повышение цен на сырье и комплектующие); инфляция; рост процентных ставок; рост налоговых ставок; действия органов государственной власти; забастовки.

    Риски спекулянта — изменчивость цен; банкротство брокерской компании, биржи или банка; недостаток информации; недостаток денежных средств.

    Обычный человек приобретает риск независимо от своего желания и мнения. Владельцы капиталов, как правило, стараются продать риски, а спекулянты — их купить. Таким образом, первые в большинстве случаев оплачивают свое избавление от рисков, а вторые получают за это вознаграждение. Однако не все так просто, ведь покупка риска свыше возможности спекулянта покрыть его своими деньгами увеличивает вероятность банкротства, что частенько и случается. Главная причина, как и в страховании, состоит в том, что использование избыточного кредитного рычага в случае возникновения «невероятного» события приводит к банкротству страховщика и спекулянта.

    В этом заключается один из самых простых секретов торговли: если уж вы спекулянт и зарабатываете на том, что берете на себя чужие риски, то стремитесь делать это на самых лучших условиях.

    Страховые компании тоже занимаются «перевариванием» рисков, за что получают соответствующую страховую премию. Однако они не делают это бездумно, как позволяют себе многие спекулянты. Перед тем как заключить договор страхования и взять на себя риск, страховщики производят сложные актуарные расчеты, согласно которым оценивается вероятность наступления страхового случая. А уже после оценки вероятности, а также исходя из срока страхования производится расчет страховой премии. Естественно, в отдельных конкретных случаях страховые случаи все же будут происходить, и страховая компания будет вынуждена выплачивать суммы, в несколько раз превышающие величину полученной страховой премии. Однако правильная оценка вероятности наступления страхового события позволяет страховой компании исходить из статистики больших чисел, когда сумма поступающих страховых премий будет превышать суммы выплат и таким образом обеспечивать ей доход.

    Основные виды риска

    Ценовой (товарный) риск — риск изменения цены. Данный вид риска является наиболее известным и значимым для большинства трейдеров и инвесторов.

    Валютный риск — риск изменения курса иностранной валюты. Становится важным, когда происходит инвестирование в иностранные активы.

    Процентный риск — риск изменения процентной ставки. Особенно значим для заемных ресурсов и фондовых инструментов. Имеет гигантское влияние на современную экономику, могущество и процветание которой построено на кредитах.

    Риск ликвидности — возможность потерь при исполнении обязательств. Возникает, когда необходимо совершить сделку, например купить актив, однако без значительного изменения цены этого сделать невозможно.

    Риск партнерства — возможность потерь вследствие полного или частичного неисполнения контрагентом своих обязательств.

    Операционный риск — обычно связан с мошенничеством. В том числе проявляется в некачественных финансовых и бухгалтерских отчетах.

    Базисный риск — риск неполного соответствия базиса хеджируемому инструменту. Например, когда ликвидность одного из инструментов недостаточна, но его необходимо захеджировать, то в этом качестве иногда используются другие активы. Однако вследствие неполного соответствия первого и второго инструментов риск не покрывается полностью и возникает так называемый базисный риск.

    Модельный риск — риск того, что модель, на основании которой принимаются инвестиционные решения, неверна. Этот риск присущ инвесторам, использующим математические модели и системы механической торговли. Однако, по большому счету, модельный риск есть у всех, кто делает предположения о происходящем на финансовых рынках и на основании таких ожиданий принимает инвестиционные решения.

    Риск акционерного капитала (залога) — изменение стоимости акционерного капитала или залога, влияющего на кредитоспособность. Например, вследствие падения стоимости акций и капитализации акционерной компании одновременно может проявиться увеличивающаяся потребность в новых средствах (либо заемных, либо от размещения новых акций), а также уменьшение желания кредиторов выдавать новые займы проблемному предприятию.

    Риск рефинансирования — крайне важный риск, актуальный в плохие экономические периоды. Проявляется в отказе банка или другой финансовой организации продлить выданный ранее кредит на любых условиях. И если ваш бизнес был построен на кредитных ресурсах, то такой отказ в рефинансировании будет означать банкротство.

    Риск волатильности — риск, влияющий на торговцев опционами. Рост волатильности негативно влияет на продавцов опционов, а ее падение — на покупателей опционов.

    Финансовый, ценовой риск

    Финансовый риск — любое изменение финансового результата (прибыли или убытков), его отличие от ожиданий или средних значений.

    В приведенном выше определении финансового риска сознательно говорится именно о финансовом результате, а не о доходе, как можно было бы первоначально ожидать. Мы используем это понятие потому, что никто не может гарантировать получение прибыли в каждой финансовой операции, даже когда речь идет о приобретении государственных облигаций. Таким образом, любого инвестора должны интересовать не только риск недополучения прибыли или риск превышения ее запланированного размера (на этот риск согласен любой, так что в обычной жизни мы его игнорируем, а зря), но и риск получения убытков свыше заранее запланированных или предполагаемых. Последнее происходит обычно вследствие проскальзывания цены исполнения стоп-лосс ордера (ценовой риск, характерный для внутридневных трейдеров). Для наглядности приведем пример (рис. 6.4).

    Рисунок 6.4. Проскальзывание цены

    Именно по этой причине рекомендуется работать только с ликвидными инструментами, где риск проскальзывания цен и их гэпов минимален.

    Для долгосрочных инвесторов риск превышения убытков над первоначально ожидавшимися может возникать вследствие политических рисков, риска объявления дефолта, валютного риска и других видов неконтролируемых или слабо контролируемых косвенных рисков, связанных с возможностью потери денег. Кстати, внутридневные трейдеры тоже подвергаются влиянию подобных рисков, хотя для них, из-за особенностей их краткосрочной деятельности, такие риски мало значимы.

    Как вы, может быть, уже догадались, понятие ценового риска тесно связано с теорией вероятностей. Более того, зачастую риск соответствует вероятности получения соответствующего финансового результата: риск получения убытка равен вероятности его получения, а риск получения убытка сверх ожиданий соответствует вероятности наступления такого события. Однако это противоречит определению риска, где вероятность равна ожиданиям получить соответствующий финансовый результат, а риск, наоборот, оценивает возможность отклонения фактического результата от ожидаемого. Таким образом, риск обратно пропорционален вероятности:

    Риск = 1 – Вероятность.

    Это дает нам основание заменить в формуле расчета математического ожидания сделки (МО) вероятность на риск:

    МО = Pw × Sw – Pl × Sl,

    МО = Sw × (1 – Рискw) – Sl × (1 – Рискl),

    где Рискw — риск получить прибыль;

    Рискl — риск получить убыток.

    Подобное соответствие вызвано одинаковым источником ценового риска и вероятности — изменчивостью цен. Их волатильность можно измерить при помощи дисперсии и стандартного отклонения, которые в одинаковой степени применимы для понятий риска и вероятности. Взаимосвязь между изменчивостью и риском является прямо пропорциональной: увеличение изменчивости цен ведет к увеличению риска, как это изображено на рисунке 6.5.

    Рисунок 6.5. Увеличение изменчивости цен приводит к росту риска

    Однако изменчивость цен в значительной степени зависит от ликвидности рынка. Взаимосвязь между этими двумя показателями не линейна. С одной стороны, чем ликвиднее инструмент, тем меньше потенциальная изменчивость, и наоборот. Это объясняется более резкими переходами с одного ценового уровня на другой, характерными для рынков с малым количеством участников и зависимых от нескольких крупных сделок или интересов. С другой стороны, изменчивость достигает максимальных значений на высоколиквидных рынках, где огромное количество участников, что и порождает постоянную динамику цен (рис. 6.6).

    Рисунок 6.6. Взаимосвязь ликвидности товара и изменчивости цен

    На неликвидных и низколиквидных рынках, обычно обладающих малоизменчивыми ценами, ценовой риск тоже высок, поэтому немного изменим рисунок 6.6, приведя его к следующему виду (рис. 6.7).

    Рисунок 6.7. Взаимосвязь риска и изменчивости цен

    Таким образом, для количественной оценки ценового риска, который является одним из самых значимых для работающих финансовых рынков, необходимо измерение изменчивости цен и ликвидности рынка.

    Прибыли без риска получения убытков не бывает. Более того, убытки являются обычным промежуточным итогом любой инвестиции или сделки, если вы не «специалист» и не используете право «первой брачной ночи» по отношению к своему клиенту. Только внутри индустрии у вас появляется возможность покупать по биду (bid, цена покупки) и продавать по оферу (offer или ask, цена предложения). Однако и здесь существует риск сильного изменения цены, которое может приводить к убыткам.

    Доходность стремится соответствовать риску, однако так получается не всегда (рис. 6.8).

    Рисунок 6.8. Соотношение риск — доходность

    Хотя доходность и стремится прийти в соответствие с риском (на рисунке 6.8 жирной линией показано идеальное соотношение риска и доходности), как правило, в жизни такое соответствие встречается редко. Объясняется это тем, что люди по-разному принимают решения, обладают неодинаковыми финансовыми возможностями, знаниями и информацией, ориентируются на разные сроки, сравнивают с различными альтернативными доходностями и многими другими параметрами.

    В результате мы видим на рынке то, что видим, — цены колеблются. В один и тот же день на одном уровне цены тысячи людей продают, а другие тысячи покупают один и тот же товар. Так создаются предпосылки для того, чтобы мы не лезли в сделку, а нашли наилучшую с точки зрения соотношения риска и доходности. Следовательно, вывод таков: ищите несоответствия, покупайте риск ниже доходности и продавайте переоцененный риск.

    Когда идет речь о торговле финансовыми инструментами, под риском обычно понимают только убытки, поэтому мы можем изменить рисунок 6.8 на следующий (рис. 6.9).

    Рисунок 6.9. Соотношение потенциальных прибыли и убытков

    Здесь вместо понятия: «риск» — мы используем «потенциальный убыток», а вместо «доходности» — «потенциальную прибыль». На линии идеального соотношения между риском и доходностью потенциальные прибыль и убытки совпадают.

    Однако что такое потенциальная прибыль? Это произведение ожидаемой суммы прибыли на вероятность ее получения. Так, если мы положили в надежный банк деньги на депозит под 15% годовых, то через год с очень большой вероятностью (я бы сказал, с вероятностью в 99%) на вложенные $1000 получим $150 дохода. Потенциальная прибыль при этом составит $148,5 (150 × 99%).

    А что же такое потенциальный убыток? Это произведение возможного убытка на вероятность его получения. В нашем примере мы можем потерять все $1000 с вероятностью 1% (100% – 99%). Потенциальный убыток равен $10 (1000 × 1%).

    Выгодное это вложение или нет? Принесет ли оно нам доход? Ответить на эти вопросы поможет сравнение, как на чаше весов, потенциальной прибыли и потенциального убытка.

    Итак, с одной стороны, мы имеем потенциальную прибыль в $148,5, а с другой — потенциальный убыток в $10. Это положительный результат, который находится выше прямой нулевого соотношения потенциальной прибыли и убытка. А значит, в такую сделку можно входить. Но если мы повысим вероятность банкротства банка, например, до 15% — в силу существенного ухудшения макроэкономических условий, в которых он работает, — то такая сделка уже будет невыгодной: потенциальная прибыль уменьшится до $127,5, а потенциальный убыток возрастет до $150. Поэтому, чтобы привлечь клиентов, банк будет вынужден поднять процентную ставку по депозитам.

    Один из основных постулатов финансовой теории гласит, что люди действуют рационально, а рациональные экономические субъекты не склонны к риску. Однако практика финансовых рынков сплошь и рядом опровергает этот тезис. Более того, финансовые рынки самим фактом своего существования обязаны склонностью человека к риску. Известная точка зрения о происходящем на рынках гласит: люди торгуют предметами производства и потребления, а также риском. В качестве покупателей риска обычно выступают спекулянты, не заинтересованные в физическом приобретении покупаемого актива и получающие соответствующую плату взамен данных обязательств и, соответственно, взятого на себя риска их выполнения. Продавцами риска выступают владельцы физических активов, заинтересованные в прогнозируемости финансовых результатов и готовые за эту прогнозируемость платить. Здесь следует отметить, что ценовому риску подвержены в первую очередь те товары и услуги, которые остались недопотребленными, т.е. излишки производства. Происходит это из-за длительного срока их хранения с момента изготовления. Иными словами, чем дольше производственный цикл и срок хранения, тем выше ценовой риск и тем значительнее он отражается в цене товара.

    Каждый трейдер стремится избавиться от риска, перекладывая (перепродавая) его другим участникам рынка. В конце концов все риски стекаются к маркетмейкерам, которые получают за это определенное вознаграждение. Классическим примером такого процесса служит деятельность страховых компаний. Если одна из них оценивает, что может и не «переварить» риск (например, при запуске дорогостоящего космического аппарата), то она обращается к перестраховочной компании, привлекая таким образом к страховке другие страховые компании и делясь с ними риском (и страховой премией).

    Психология и риск

    Поскольку риск сопутствует жизни человека, это неизбежно оказывает влияние на наше поведение.

    Эмоции проявляются в основном вследствие реакции человека на неизвестность, яркий пример которой представляет собой риск. Значит, риск и эмоции — неразлучная пара со всеми вытекающими отсюда последствиями. Так, неожиданное получение хорошего финансового результата, лучше первоначально ожидавшегося, приводит к положительным эмоциям. И наоборот, неожиданное получение плохого финансового результата, хуже первоначально ожидавшегося, приводит к отрицательным эмоциям (табл. 6.1).

    Таблица 6.1. Доход/убыток — больше или меньше

    Положительные эмоции будут стимулировать нас к совершению аналогичных действий, что служит психологической основой существования трендов на финансовых рынках.

    Кроме фактора отклонения цены от ожидаемых величин на эмоциональное состояние человека влияет и фактор времени. Так, если финансовый результат, соответствующий ожиданиям, был получен быстрее или медленнее, то это тоже порождает эмоции. Более быстрый положительный результат приводит к положительным эмоциям, а более быстрый негативный результат — наоборот, к отрицательным. Прямо противоположные эмоции будут возникать в случае более медленного получения финансового результата, чем это первоначально ожидалось (табл. 6.2).

    Таблица 6.2. Доход/убыток — быстрее или медленнее

    Психологическое отношение к риску выражается в том, что в одних ситуациях трейдеры не имеют склонности рисковать, а в других предпочитают риск.

    Например, в первом варианте даны две альтернативы.

    Альтернатива А: с вероятностью 100% лишиться $50;

    альтернатива Б: с вероятностью 25% лишиться $200, но с вероятностью 75% не потерять ничего.

    Во втором варианте тоже даны две альтернативы, однако здесь речь идет уже о потерях, а не доходах.

    Альтернатива А: полностью застраховать себя от потери $100 путем выплаты страховой премии в $10;

    альтернатива Б: с вероятностью 10% лишиться $100, но с вероятностью 90% не потерять ничего.

    Если в первом варианте речь идет об отсутствии склонности к риску, то во втором большинство трейдеров предпочтет рискнуть.

    Эти варианты показывают всю сложность психологических факторов и то давление, которое они оказывают на предпочтения трейдера, в том числе в таком важном вопросе, как отношение к риску.

    Очень большой страх обычно приводит к подавлению влияния информации, которая его вызывает. В этой ситуации человек начинает защищаться, прикрываясь словами: «Этого со мной никогда не случится». Когда болевой порог пройден, страх прячется, и остается только надежда. Когда пропадает и она, приходит отчаяние (рис. 6.10).

    Рисунок 6.10. Воздействие страха на наше поведение нелинейно

    Решения, принятые под воздействием страха, как правило, разрушительны. Для того чтобы от этого защититься, нужно пойти по пути наименьшего страха. Так, если вы ощущаете его постепенное нарастание, то уменьшайте объем открытых позиций и взятых на себя рисков. Только если вы чувствуете себя в данной ситуации достаточно комфортно и не испытываете разрушительного воздействия сильного страха, ваша инвестиционная или спекулятивная позиция хороша для вас.

    Управление ценовым риском

    Итак, мы поняли, что риск неизбежен, однако его можно минимизировать, а значит — защититься от него.

    Существует три способа защиты от ценовых рисков:

    — страхование;

    — управление активами и пассивами;

    — хеджирование.

    Страхованию поддаются только страхуемые риски, например стихийные бедствия, и производится такая защита специализированными страховыми компаниями.

    Управление активами и пассивами заключается в их сбалансировании таким образом, чтобы исключить изменчивость разницы между ними (чистой стоимости). Управление активами и пассивами ставит своей целью создание между ними такого баланса, чтобы негативное изменение одного из них компенсировалось соответствующим в размере положительным изменением в другой части баланса. Управление активами и пассивами в основном используется для защиты от процентного и валютного рисков.

    Хеджирование часто применяется вместе с управлением активами и пассивами. Эти два способа защиты от риска очень похожи.

    Хедж — позиция, которую используют в качестве временной замены позиции по другому активу (пассиву).

    В качестве инструментов хеджирования наиболее часто применяются инструменты срочного рынка — форварды, фьючерсы и опционы.

    Однако не всегда можно контролировать риск. Иногда возникает так называемый неконтролируемый риск, в первую очередь в момент появления гэпов (разрывов) рыночных цен. Проявляется он чаще всего на неликвидных рынках, когда чем меньше ликвидность, тем выше риск потери контроля над ценой и, соответственно, риск ее неожиданного негативного (для нас) изменения. Измеряется этот риск достаточно просто: чем ближе цены исполнения ордеров к ценам самих ордеров, тем он ниже. Причем как в обычные периоды, так и в нестандартные.

    Во время объявления (обычно это происходит в утренние часы по нью-йоркскому времени) фундаментальных или важных экономических новостей риск потери контроля выше, поэтому перед их оглашением внутридневным спекулянтам рекомендуется не держать открытых позиций.

    Управление рисками — определение величины разумного кредитного рычага

    Возможное заключение десяти, а иногда и бóльшего числа неудачных сделок подряд не должно выбивать вас из седла — ни психологически, ни материально.

    В материальном плане сохранить устойчивость в данной ситуации вам поможет правильный расчет сумм залога под открытые позиции.

    Его конкретный размер находится на пересечении вашей жадности и осторожности. Общим правилом расчета залога под открытые позиции является обязательное наличие резерва, чтобы использовать его в нестандартных ситуациях, а также продолжать нормальную работу.

    1.Определим сумму, которую вы готовы выделить для работы на достаточно продолжительный срок, желательно не менее чем на один год.

    Сумма депозита, маржинального счета = ∑.

    2.Определим сумму, с которой вы готовы расстаться в случае неудачной торговли. Она не должна быть для вас значительной, иначе на вас ляжет груз финансовой ответственности, и это неизбежно будет проявляться через повышенную эмоциональность по поводу любой, даже самой незначительной сделки. Данную сумму можно установить, взяв за основу фиксированный процент от суммы, определенной в п. 1. Если вы работаете на фьючерсном рынке, то значимым для вас будет соотношение начальной (initial margin) и поддерживающей (maintenance) маржи. Значимо оно по причине невозможности открыть новый контракт, если была потеряна определенная сумма средств, например по итогам продолжительной серии убыточных сделок с тем же самым фьючерсным товаром. Обычно это соотношение колеблется от 25 до 35%.

    Сумма убытков = ∑L,

    где

    (∑ – ∑L) > maintenance.

    3.Следующим шагом будет определение количества убыточных сделок подряд, которое вы считаете допустимым. Так, если исходить из нормального распределения и равной вероятности двух исходов любой сделки — убытка и прибыли, то можно использовать правило стандартного отклонения (см. раздел «Математика трейдинга» в главе 4):

    — в одном стандартном отклонении можно наблюдать около двух убыточных сделок подряд;

    — в двух стандартных отклонениях наблюдается около пяти убыточных сделок подряд;

    — в трех стандартных отклонениях наблюдается около девяти убыточных сделок подряд.

    Наиболее реальным для практического применения является использование трех стандартных отклонений.

    Если вас не устраивает рассчитанное по стандартному отклонению значение количества убыточных сделок подряд, которое вы считаете допустимым, можете установить его самостоятельно, исходя из своего опыта.

    Количество убыточных сделок, подряд = n.

    4.Исходя из определенных в пп. 2–3 величин появляется возможность установить максимально допустимый убыток по одной сделке. Для этого разделим максимально допустимую сумму убытков на количество убыточных сделок.

    Максимально допустимый убыток по одной сделке = ∑L/n.

    5.Затраты на совершение одной сделки. Для Foreх это спред, а для срочного рынка — комиссия и спред. Можно также учесть проскальзывание цен при заключении сделки.

    Средние затраты на одну сделку = L = (S + pt/p) или (C + pt/p),

    где S — спред;

    C — комиссия;

    pt — проскальзывание, пункты;

    p — стоимость одного пункта.

    6.Расчет количества пунктов, которые необходимо будет закладывать при определении максимального уровня стоп-лосса. Количество пунктов зависит от стоимости одного пункта и строго индивидуально для каждого инструмента.

    Количество пунктов = Pt(L) = L/p.

    Чем выше величина Pt(L), тем более долгосрочными могут быть ваши позиции. Если же она минимальна, то ваши стопы будут исключительно «узкими», т.е. близкими к ценам открытия.

    7.Соотнесем сумму, определенную в п. 1, с инструментами, которые вы планируете использовать в работе. При этом свой выбор мы будем основывать на выбранном соотношении риска и доходности. Для умеренно рискованных стратегий рекомендуемый кредитный рычаг должен составлять 5–10. Для агрессивных игроков его уровень может доходить до 20. Высокорискованные инвесторы, фактически ставящие на кон всё, могут доводить соотношение заемного и собственного капитала до пропорции 50–100.

    ∑ × К или ∑/M,

    где К — кредитный рычаг (на рынке Forex);

    М — начальная маржа (на срочном рынке).

    Выбор инструментов, которые можно использовать в работе, тоже будет основываться на значении Pt(L). Если инструмент, который вы предпочли, очень дорогой, то значение Pt(L) будет статистически малым. Результатом такого выбора станет или частое срабатывание стопов из-за их нереальной «узости», или очень редкое заключение сделок из-за ожидания необходимой рыночной ситуации.

    8.После определения точки выхода в случае убыточной сделки можно рассчитать минимально ожидаемую сумму прибыли. Для этого используем следующие коэффициенты соотношения прибыли и убытков:

    — 1 — минимальный коэффициент, соответствующий нулевому матожиданию заключаемой сделки (если принять равновероятными прибыль и убыток);

    — 1,5 — минимально рекомендуемая величина соотношения для трейдера, торгующего с переносом позиций на следующий торговый день;

    — 2 — желательная величина для трейдера, торгующего с переносом позиций на следующий торговый день;

    — 3 — минимально рекомендуемая величина соотношения для внутридневного трейдера;

    — 4 — желательная величина для внутридневного трейдера.

    Пример

    Рассчитаем максимально допустимый убыток по одной сделке, если заданы следующие условия (табл. 6.3).

    Таблица 6.3. Пример идентификации счета, а также расчета уровней стоп-лосс и тейк-профит ордеров

    Из приведенных выше расчетов мы видим, что для маленьких депозитов единственно возможным вариантом работы является внутридневная торговля — такие стопы для долгосрочного трейдинга слишком узки.

    При этом на внутридневную торговлю, по сравнению с долгосрочными позициями, бóльшее влияние оказывают всевозможные случайности. Так, рынку намного легче пройти несколько десятков минимальных пунктов движения цены, реагируя на исполнение каким-нибудь брокером клиентского распоряжения, нежели сотню-две таких пунктов.

    Еще один минус внутридневной торговли на маленьких счетах — относительная стоимость заключения сделки (плата за сделку — комиссия плюс спред) для них выше, нежели для долгосрочных позиций.

    Таким образом, долгосрочные позиции имеют два очень важных преимущества перед внутридневной торговлей, реализуемые в большей вероятности заработка. Первое — меньше влияние случайностей. Второе — меньше относительная стоимость заключения сделки.

    В то же время работающий по долгосрочным позициям обречен, если он работает со стоп-лоссами, фиксировать гораздо бóльшие убытки на одну сделку, нежели внутридневной трейдер.

    Графически результаты проведенных выше расчетов выглядят следующим образом (рис. 6.11).

    Рисунок 6.11. Ценовые уровни стоп-лосс и тейк-профит-ордеров относительно цены покупки

    Уровни market price, минимального take profit и take profit могут использоваться при передвигании стоп-лосс ордеров, т.е. осуществлении стратегии trailing stop loss. Использование этой стратегии обычно применяется при работе по тренду. Например, если вы торгуете от средней, которая, естественно, передвигается за ценой (вверх на бычьем тренде или вниз на медвежьем), то разумно постепенно передвигать стоп-лосс вслед за этой средней.

    Любое правило управления денежными средствами (money management) нельзя исполнять абсолютно, не привязываясь к реальному рынку. Рынку все равно, сколько вы готовы потерять и какую цель для стоп-лосс или тейк-профит-ордера вы себе поставили. Определенные по money management цены выполнения ордеров должны обязательно соотноситься и с рыночными уровнями, которые можно определять по данным технического анализа. Более того, с помощью определенных рыночных ценовых уровней (имеются ввиду resistance и support) есть возможность значительно сужать рассчитанные стоп-лоссы. В этом случае уровень стоп-лосса по money management будет граничным, дальше которого заходить нельзя.

  

  
    Глава 44

    6.5. Трейдер vs.[49] брокера

    Если хотите наиболее простым, дешевым и быстрым путем постичь основы трейдинга, станьте брокером. Именно таким образом можно легко (это значит, за чужой счет) и достаточно быстро (клиенты обычно торгуют намного чаще, чем самый шустрый трейдер, если, конечно же, брокерская компания не самая маленькая) получить знания о рынке. Единственное, что вы не сможете отработать в таком случае на себе, это недостаток личной психологической закалки. Последний обычно приводит к тому, что вполне успешный брокер зачастую не становится дилером или частным инвестором.

    Этот раздел заинтересует как активных брокеров, так и их клиентов, поскольку в нем раскрывается несколько секретов из брокерской «кухни».

    Крыть или не крыть? — вот в чем вопрос. Так, перефразируя известную дилемму принца датского Гамлета, можно сформулировать извечный вопрос, который задают себе большинство начинающих брокерских компаний на рынке Forex.

    Его, но по-другому, задают и искушенные клиенты, не раз обжигавшиеся на некорректном поведении брокера: «А кроет ли он меня?»

    Ну что ж, попробуем разобраться в одном из самых важных, но тонких вопросов современного финансового бизнеса, относящегося ко всем известным нам рыночным инструментам, — от акций и валютных спот-курсов до самых сложных производных ценных бумаг.

    Рассмотрим первую точку зрения, апологетами которой является большинство российских брокеров: «Клиентов крыть нельзя не крыть».

    Какие аргументы приводят сторонники этой позиции?

    Главным и единственным доводом в пользу непокрытия клиентских сделок является статистика о том, что практически все клиенты, которые проводят спекулятивные сделки с большим кредитным рычагом, теряют деньги. Причем происходит это с завидной регулярностью и постоянством, независимо от пола, возраста, финансового состояния и даже личного опыта. Более того, те клиенты, которые сейчас находятся в плюсах (т.е. имеют на своем счету прибыль), уже завтра, скорее всего, не только потеряют то, что заработали вчера, но и войдут в минусы.

    Мой личный опыт брокерской деятельности и опыт моих знакомых брокеров действительно подтверждает подобные факты. Говорить основательно об этом мне позволяет то, что суммарное количество наших клиентов перевалило за тысячу, а это вполне достаточная статистическая величина для любого адекватного математического расчета.

    Более того, среди российских форекс-брокеров бытует мнение, что сумму доходов брокерской компании можно рассчитать по очень простой формуле — как произведение суммарного объема сделок на величину спреда. Так, если в брокерской компании клиентами за месяц заключено 1000 сделок (т.е. в среднем ежедневно около 45), спред на стандартном контракте размером $100 000 составляет 5 пунктов, а стоимость пункта — $10, то за месяц она должна получить доход в сумме около $50 000 (1000 × 5 × 10).

    Для компаний, занимающихся обслуживанием клиентов на рынке акций или биржевом срочном рынке, к спреду добавляются еще комиссионные, и формула приобретает немного более длинный вид: произведение количества сделок с обычным пакетом акций на величину спреда и на размер обычного пакета акций плюс произведение количества сделок с обычным пакетом акций на комиссионные за сделку.

    Например, если в брокерской компании клиентами за месяц заключено 1000 сделок (т.е. в среднем ежедневно около 45), спред на обычном пакете акций размером 100 штук и ценой $50 составляет 0,4%, а комиссионные — $30 за полную сделку, то за месяц такая контора должна получить доход в сумме $50 000 (1000 × 0,4% × 5000 + 1000 × 30).

    Если рассматривать статистику на протяжении длительного периода времени, то обычно эта цифра действительно совпадает с фактическими доходами брокерских компаний. Следовательно, очевиден явный интерес к тому, чтобы клиенты заключали сделки как можно чаще, а значит, брокерские компании их к этому стимулируют.

    Прибавьте сюда еще и «проскальзывание» цен, которое часто называют «сдвиганием», когда клиенту дают далеко не самую лучшую и адекватную рыночную цену. В некоторых брокерских компаниях, особенно небольших, а также работающих по схеме так называемого «китайского дилинга», доходы от проскальзывания порой превышают суммарный заработок конторы от спредов и комиссий.

    Впрочем, на рынке акций возможности брокерской компании не выводить клиента на рынок практически отсутствуют. Если, конечно же, речь вообще не идет о чистой воды мошенничестве. Здесь уже заработки компаний в основном находятся в области предоставления кредитных ресурсов своим клиентов, для того чтобы их сделки были с маржой. Некоторые владельцы брокерских компаний даже шутят, что они торгуют не акциями, а деньгами под залог акций, прямо как банки.

    С потенциальными и почти всегда фактическими доходами мы определились. Теперь несколько слов о том, во что выливается такая тактика брокерской компании, не выводящей на рынок позиции клиентов.

    Во-первых, и это вполне точно, она никогда не сможет заработать больше, чем у нее имеется клиентских активов. В связи с этим подобные брокерские конторы вынуждены проводить активную рекламную кампанию по привлечению новых жертв. Сами понимаете, реклама стоит недешево, поэтому накладные расходы этих брокерских компаний выше, нежели у обычных, доходы которых, конечно же, тоже зависят от количества и активности клиентов, но для них это не так критично.

    По этому поводу я советую прочитать описанный в книге Виктора Нидерхоффера «Университеты биржевого спекулянта» случай, когда он длительное время работал с одним брокером и «слил»-таки счет. Но его брокер заработал в несколько раз больше того, что потерял Нидерхоффер на комиссиях и проскальзываниях на протяжении длительного периода времени.

    Во-вторых, подобные брокерские компании обречены находиться по другую сторону баррикад от клиентов. Они работают не с клиентами, а против них. Такой брокер заработает только в том случае, если клиент потеряет. Именно по этой причине в качестве дополнительного сервиса не кроющие клиентов брокерские компании проводят бесплатное обучение. Бывает смешно наблюдать, когда сам без году неделя «опытный брокер» вещает жаждущим богатств слушателям, как легко купить вот здесь, внизу, и продать вот здесь, вверху, заработав при этом на маленький домик в Швейцарских Альпах. Сами понимаете, результат подобного «обучения» обычно бывает прямо противоположным — натасканный на активную внутридневную торговлю клиент даже не понимает, что же произошло, как его счет стремительно обнуляется. Естественно, что чем больше у подобной брокерской компании клиентов и чем активнее они торгуют, тем устойчивее ее финансовое положение и у клиентов больше шансов на то, что им отдадут не только первоначальный вклад, но и сумму выигрыша.

    В-третьих, подобные брокеры берут на себя риски так же, как и обычные клиенты, хотя и принимают от них за это плату. Вообще это сильно напоминает продажу опционов и получение премии за купленный риск. Представим себе типичную ситуацию, когда клиент совершает сделку — например покупает. Если брокер не покрыл эту сделку на рынке, значит, он продал, т.е. занял короткую позицию. Если исключить спреды, комиссионные и проскальзывания, то теперь брокер стал таким же спекулянтом, как и клиент. И если рынок пойдет не в ту сторону, то у хорошего брокера должно хватить денег и порядочности, чтобы отдать выигрыш удачливому клиенту. Вот в этот-то момент большинство брокеров и исчезают с горизонта финансового рынка. Эта история стара, как сам рынок. Прочитайте, например, книгу Эдвина Лефевра «Воспоминания биржевого спекулянта». В ней он описал типичных телеграфных брокеров (в его времена главным средством получения информации с биржевых площадок был телеграф), которые устроили из рынка казино и впоследствии все без исключения разорились. Не кроющий позицию брокер должен помнить, что рано или поздно и на него найдется клиент, который выиграет так много, что брокеру не хватит всех его активов, чтобы расплатиться. Примеры из современной финансовой истории России показывают, что практически все подобные брокерские компании уже ушли в никуда или переименовались и сменили профиль, например «пересели» из фьючерсов в акции.

    Когда брокерская компания берет на себя чужой риск, это означает, что она подставляет под него не только свои активы, но и активы ни в чем не повинных клиентов. Представьте себе банк, принявший депозиты и разместивший их в плохие кредиты. Неудовлетворительно работающий отдел размещения и слабый риск-менеджмент убьют любой банк, и уж тем более любую брокерскую компанию. Если брокер готов к тому, что его бизнес временный и его компания рано или поздно разорится, то он может себе позволить брать на себя все клиентские риски.

    Можно услышать доводы в пользу того, что казино же не разоряются. Более того, до сих пор это один из самых доходных видов легального бизнеса, даже несмотря на высокие ставки налогообложения.

    Что ж, посмотрим, насколько оправданна такая аналогия. В целом, если сравнивать обычное казино и брокерскую контору, которая не кроет позиции своих клиентов, то принципы ведения их бизнеса, действительно, похожи. Оба играют против клиентов и зарабатывают ровно столько же, сколько денег теряют их клиенты. Разница лишь в том, что казино по определению нигде не может захеджироваться. Только представьте себе ситуацию, когда в вашем казино один человек поставил крупную сумму в рулетку на черное, а вы побежали в соседнее казино, чтобы тоже поставить аналогичную сумму на черное. Такое не только по определению невозможно (процессы выпадения чисел в рулетке случайны и независимы друг от друга), но и экономически невыгодно (подумайте сами: за счет чего в этой ситуации заработает ваше казино?).

    А теперь сравним денежную составляющую бизнеса брокерской конторы и казино. На примере европейской рулетки с одним зеро видно, что казино в среднем имеет доход в размере $1 из 37 поставленных, или 2,7% от суммы поставленных на кон активов.

    Для того чтобы брокерская компания достигла аналогичного показателя в обслуживании клиентов на рынке акций при спреде 0,4%, ее комиссионные должны составлять не меньше 2,3%, а это около $115 за полную транзакцию или $57 в одну сторону. Если вы выставите своим клиентам подобный счет, что, кстати, делают многие известные брокерские компании «полного сервиса» типа Merrill Lynch, то тогда, может быть, действительно, крыть таких клиентов не стоит. Вместе с тем реально оцените, сможете ли вы конкурировать с американскими брокерскими компаниями, такими, например, как Datek (ее полная комиссия за вход-выход составляет $20).

    На Foreх при плече 1:1 для достижения доходности в размере 2,7% от суммы активов брокерская компания должна выставлять спред на EUR/USD в размере 240 пунктов, а на USD/CHF — 460 пунктов. Понятно, что о таких спредах на развитых рынках и речи быть не может. Их получают лишь разве что не самые лучшие клиенты банков при конвертации фунтов стерлингов в иены, например. В остальных случаях на нормальных для валютного спот-рынка суммах ($5 млн) спреды обычно составляют несколько пунктов, что почти в 200 раз меньше, чем 2,7%. При плече 1:50, однако, рыночные спреды уже близки к расчетным 2,7%, составляя для EUR/USD вполне реальные 5 пунктов. А с плечом 1:100 рыночные спреды уже превышают 5% — просто великолепный результат. Он в два раза выше рулеточного показателя казино. Может быть, именно этим и можно объяснить идею о суперприбыльности Foreх с плечом 1:100, которую так настойчиво навязывают постсоветским клиентам. И ведь правильно, торговля с таким плечом оставляет так мало шансов инвесторам, что тем впору хоть топиться. Однако не дает им покоя жажда денег и славы международных инвесторов-спекулянтов вроде Джорджа Сороса.

    Сравнение с казино показывает, что они неплохо живут, имея 2,7%-ную доходность с клиентских ставок (активов), и при это никого не кроют. Аналогично должны жить и брокеры, которые обслуживают клиентов на рынках с плечом выше 1:50. При этом за их доходы расплачиваются клиенты. Недаром говорят, что нормальным плечом для Foreх является 1:10 (хотя очень крупные игроки, торгующие сотнями миллионов долларов, зачастую не превышают даже четырехкратное плечо), а это уже не устраивает брокеров, которые при таком плече будут иметь жалкие 0,54%. Однако для того чтобы получать такой процент дохода от активов клиента, его не обязательно не крыть, принимая дополнительный риск. Для этого вполне достаточно четко исполнять свои обязанности и стремиться работать с клиентом, а не против него. Ведь в этом случае активы его будут с бóльшей вероятностью расти, а не обнуляться.

    В то же время следует отметить существенную разницу между казино и финансовыми рынками как минимум по двум параметрам.

    Во-первых, казино ограничивают ставки клиентов некоей максимальной величиной (обычно 10 фишек за одну ставку). На мировых финансовых рынках такие ограничения тоже бывают, но начинаются с гигантских величин, поэтому ими можно пренебрегать.

    Во-вторых, в казино игра прерывается после каждого вбрасывания рулеточного шарика или раздачи колоды карт. На мировых финансовых рынках позиции можно держать бесконечно долго, кроме позиций на срочных рынках (фьючерсы и опционы имеют ограничения по срокам действия).

    Так что ответ на вопрос: крыть или не крыть, а также с каким брокером работать (который кроет или который не кроет) искать вам самим. Однако могу с уверенностью сказать лишь одно: клиент, платящий более 2% от своих активов за право совершить сделку, достоин своего брокера, как достоин народ своего «голого» короля.

    Вместе с тем отмечу, что для меня не кроющий брокер подобен алчному клиенту, мечтающему лишь о деньгах. Его действиями руководит не профессионализм, а жадность, за которой он не видит риска банкротства и забвения. И многие уже потеряли, и многих уже забыли…

    Я бы посоветовал обратиться к опыту другого сегмента финансового рынка — страхования. Страхуя, специализированная компания принимает на себя риск, получая за это определенную премию.

    Если риск превышает определенные пределы, то страховая компания обращается на рынок перестрахования, уменьшая свои риск и прибыль. В противном случае она рискует обанкротиться, а это уже подход не бизнесмена, а игрока. Отсюда, кстати, следует еще одно правило: чем крупнее брокер (страховой или финансовый), тем меньше при прочих равных вероятность его разорения и тем больше рисков он может на себя брать.

    Таким образом, один из вариантов ответа на вопрос «Крыть или не крыть?» заключается в ответе «крыть», но только в том случае, если риск выше определенной величины. Брокеру останется только вычислить оптимальную величину риска, которую он способен выдерживать.

    Есть еще один ответ на поставленный вопрос: крыть, но не позицию клиента, а позицию брокерской компании. Подобный подход очень часто используется валютными брокерами и брокерами не только в России, но и на Западе.

    Выглядит это следующим образом. Если клиент A покупает товар, а клиент В через малый промежуток времени его продает, то позиция брокерской компании заскверена (от англ. square — квадрат), т.е. нейтральна. Если же на определенный промежуток времени — на валютном рынке это обычно завершение региональной сессии — позиция клиента А осталась непокрытой, то она покрывается на рынке через продажу этого товара у другого брокера. При этом брокерские компании иногда кроют позиции только с определенным большим объемом, а маленькие позиции оставляют непокрытыми.

    Такой вариант действий брокера иногда представляется самым разумным, хотя к профессионализму брокерской компании в этом случае предъявляются повышенные требования, ведь брокер здесь передает позицию, а с ней и риск дилеру.

    Вместе с тем следует отметить, что этот вариант применим только для рынков с большим количеством клиентов по каждому конкретному товару. В противном случае риск будет аналогичен риску брокерской компании, которая вообще не кроет клиентов.

  

  
    Глава 45

    6.6. Практикум «Когда рынок серебра загнан в угол»

    Предыстория

    Когда 2 апреля 1792 г. в США ввели в обращение новую денежную единицу — американский доллар (US dollar), было установлено фиксированное соотношение золота и серебра 1 к 16. Иначе говоря, за 16 тройских унций серебра давали одну унцию золота, что было средним историческим значением за предыдущие по крайней мере 450 лет (рис. 6.12).

    Источник: http://goldinfo.net/silver600.html

    Рисунок 6.12. 650 лет рынка серебра: цена на серебро (левая шкала, в долларах 1998 г.) и отношение цены золота к серебру (правая шкала), логарифмические шкалы

    В это время унцию серебра можно было купить за $1,293, а унцию золота — за $20,65. Эти цены стабильно продержались 69 лет, вплоть до 1861 г., когда в США началась Гражданская война.

    После ее окончания соотношение цены золота и серебра начало постепенно повышаться — за серебро давали все меньше и меньше золота. Пик этого соотношения был достигнут в 1939 г., накануне Второй мировой войны, когда за одну тройскую унцию золота давали уже 153 унции серебра, относительная слабость которого объяснялась резким увеличением добычи этого драгоценного металла, что привело к падению цен на него. Кроме того, серебро постепенно утрачивало функцию тезаврации[50] — из-за незначительной стоимости его было довольно-таки тяжело транспортировать и дорого хранить.

    Впоследствии еще три раза соотношение цены золота к серебру опускалось до отметки 16 к 1 — в 1919, 1967 и 1979 гг. Однако каждый раз это соотношение за несколько последующих лет быстро вырастало в несколько раз.

    Здесь нас будет интересовать последний случай 1979 г., примечательного сразу с нескольких точек зрения. Во-первых, показательно, что даже самые богатые люди США не смогли перебороть рынок. Правда, это произошло не совсем, и даже совсем не рыночными методами, а при помощи государственных контролирующих органов.

    Во-вторых, это крупнейший за всю историю мировых финансовых рынков корнер[51] из всех, когда-либо на них возникавших.

    Игра на повышение

    Герои нашего рассказа, два брата Хант — Нельсон Банкер Хант (Nelson Bunker Hunt) и Герберт Уильям Хант (Herbert William Hunt) — были двумя из четырнадцати детей нефтяного магната из Техаса Х.Л. Ханта (H.L. Hunt). Следует заметить, что отец братьев Хант умер в 1974 г., будучи самым богатым человеком в США. По оценкам, он оставил в наследство около $7 млрд (в текущих ценах — примерно $30 млрд).

    Семья Хантов начала покупать серебро еще в 1973 г., хеджируя свои активы от инфляции и обесценивания доллара. Так, если вспомнить, 12 февраля 1973 г. произошла девальвация доллара по отношению к золоту — цена последнего выросла с $38 до $42,2 за тройскую унцию. А в июле 1973 г. управляющие центральных банков «Группы десяти» договорились заменить «управляемые колебания» режимом плавающих обменных курсов. Это решение означало конец эпохи официального долларового эталона, хотя фактически доллар США и по сей день является основной мировой резервной валютой. Выбор Хантами серебра в качестве металла для хеджирования был обусловлен введенным в августе 1971 г. в США запретом на владение золотыми слитками.

    Однако к хеджированию впоследствии добавилась цель загнать рынок серебра в угол и монополизировать его. Они рассчитали, что мировые ресурсы серебра на грани истощения, а продавцы фьючерсных контрактов продают то серебро, которого у них нет и не может быть, так то, что добыто, потребляется. Кстати, эта ситуация очень сильно напоминает сложившуюся на рынке драгметаллов в 2009 г. А так как серебро является ценнейшим материалом, без которого экономика не может обойтись, то, скупив бóльшую часть имеющихся запасов серебра, в том числе их фьючерсные будущие объемы, можно получить монополию и начать диктовать цены.

    Полученного наследства братьям Хант должно было хватить на скупку всего серебра. Для этого первоначально использовались наличные средства на банковских счетах, а затем в ход пошли кредиты, взятые под залог ценных бумаг (акций и облигаций) и недвижимости.

    ФРС борется с инфляцией

    Негативным фоном для проведения игры на повышение было ужесточение монетарной политики ФРС на денежном рынке и рост процентных ставок после того, как 6 августа 1979 г. занял свой пост новый управляющий ФРС Пол Волкер (Paul Volker). С этого момента ФРС начала увеличивать учетную ставку, быстро доведя ее до 11%. В субботу, 6 октября 1979 г., Волкер объявил об ужесточении политики Федеральной резервной системы США на денежном рынке. ФРС поставила своей главной задачей борьбу с инфляцией, которая к этому моменту достигла 12%. С этой целью уже на текущем заседании в субботу ФРС подняла учетную ставку на полный процентный пункт до рекордного уровня — 12%. Единственный раз до этого на 1% учетная ставка ФРС поднималась в ноябре 1978 г. с целью защиты от падения американского доллара. Кроме роста процентных ставок ФРС ужесточила резервные требования к банкам относительно выдаваемых ими кредитов. Целью последней меры было ограничение способности банков выдавать кредиты и расширять таким образом денежное предложение.

    Первоначально рост процентных ставок существенно не влиял на рынок фьючерсного серебра. Однако необходимо учитывать, что в цене любого фьючерсного контракта неизбежно заложена возможность продажи наличного товара, который является базисным по отношению к этому фьючерсному контракту, и вкладывание полученных от такой продажи средств в безрисковый актив. Фактически фьючерсный контракт носит кредитный характер — его покупатель является своеобразным кредитополучателем, а продавец — кредитором. В связи с этим очевидно, что чем выше процентные ставки, тем ниже стоимость фьючерсного контракта.

    Здесь следует заметить, что к тому моменту, когда цены на серебро достигли пика, продавцами серебряных фьючерсов были в том числе и американские банки, которые одновременно ссужали братьев Хант, покупавших на эти средства все новые и новые контракты. В роли кредиторов братьев Хант банки зарабатывали, а будучи продавцами фьючерсов — теряли. Понятно, что рано или поздно мышеловка должна была захлопнуться, что позже и произошло.

    Корнер на рынке серебра

    К 1980 г. братья Хант и несколько арабских инвесторов владели серебряным пулом стоимостью более 200 млн тройских унций серебра в слитках (6200 т) и контролировали половину мировых запасов этого драгметалла. Продавцы фьючерсных контрактов на его поставку были поставлены в очень тяжелое положение — они или должны были обращаться к его физическим владельцам (братьям Хант), которые одновременно фактически выступали второй стороной во фьючерсном контракте и выступали в качестве его покупателей, или же им грозило разорение. Возник классический корнер: или длинная позиция в серебре, или отсутствие денег.

    Результатом корнера стал быстрый рост стоимости серебра в 7 раз — с $7 за унцию в начале 1979 г. до $50 в начале 1980 г. Цены достигли своего пика в январе 1980 г.: на серебро — $52,5 за тройскую унцию, а на золото — $875.

    Если считать по рыночным ценам, владельцы серебряного пула имели капитал на сумму $10,5 млрд (в текущих ценах — $25 млрд) с оценочной нереализованной прибылью в $9 млрд.

    Противодействие государства

    В феврале 1980 г. цены на серебро начали снижаться. Две главные причины изменения соотношения сил на рынке серебра в пользу медведей:

    — выход на рынок с продажами серебра Федеральной резервной системы США и некоторых европейских центральных банков;

    — Нью-Йоркская товарная биржа, где вели свои операции братья Хант, под давлением Комиссии по фьючерсной торговле товарами (CFTC) усложнила правила ведения сделок.

    Так, CFTC потребовала, чтобы спекулятивные покупки фьючерсных контрактов с маржой были гарантированы дополнительным обеспечением. Одновременно CFTC максимально смягчила требования, предъявлявшиеся к продавцам фьючерсов. Кстати, они действуют на рынке драгоценных металлов (золото, серебро, платина и палладий) и по сей день и, по мнению квалифицированных экспертов, являются одной из главных причин длительного периода низких цен на эти металлы.

    Что касается государственного регулирования, то история с братьями Хант оказалась достаточно «грязной», так как правила игры были изменены в ходе самой игры. При этом главной причиной их изменения явилось, по мнениям многих, лоббирование со стороны продавцов-банкиров, которые были не в состоянии закрыть свои короткие позиции физическими поставками серебра.

    «Серебряный четверг»

    В среду, 26 марта, Нельсон Банкер Хант заявил, что он с компаньонами обсуждает возможность продажи облигаций, обеспеченных серебром. Рынок воспринял это высказывание как признание того, что у самой богатой американской семьи не хватает наличности для поддержания фьючерсных контрактов. Это был первый акт паники и резкого увеличения маржинальных требований для держателей длинных контрактов во фьючерсном серебре. Таким образом, инвесторы, купившие серебро во фьючерсных контрактах, должны были перечислить дополнительные денежные средства для поддержания этих контрактов открытыми. В противном случае их бы на следующий день принудительно закрыли и выставили требования о возмещении возникших в связи с этим убытков со счета у брокера или взыскали бы через суд. Маржинальные требования, появляющиеся на рынке одновременно из-за резкого изменения цены, обычно вызывают вал последующих сделок в направлении движения рынка из-за нежелания инвесторов продолжать удерживать убыточные позиции или просто из-за невозможности это сделать вследствие нехватки наличных. В случае с серебром перечисленные события стали главной причиной ускорения падения цен в четверг.

    27 марта 1980 г., вошедшее в историю под названием «Серебряный четверг» — это день, когда братья Хант были загнаны в корнер на фьючерсном рынке серебра. Цена на него упала в два раза — с $21,62 до $10,80 за тройскую унцию. В этот день они не смогли выполнить требование (margin call) увеличить залог по открытым ими фьючерсным контрактам. Неспособность братьев выдержать маржинальные требования вызвала панику на товарных биржах. Консорциум американских банков дал братьям Хант для расплаты по долгам $1,1 млрд. В итоге они потеряли сотни миллионов долларов на спекуляции с серебром.

    Процентная ставка Fed Fund Rate достигла своего максимума в марте 1980 г. (среднемесячный уровень — 17,61%), после чего начала быстро снижаться и уже к июню того же года упала до 9%.

    Эпилог

    В итоге братья Хант объявили себя банкротами. В 1987 г. — через семь лет после «Серебряного четверга» — у них было $2,5 млрд обязательств против лишь $1,5 млрд активов. Кроме того, в 1988 г. суд признал Нельсона и Герберта Хантов виновными в сговоре с целью манипуляции ценами. Говорили, что в суд они приехали на метро.

    История братьев Хант в очень приближенной и весьма условной версии была переложена в кино — фильм назывался «Поменяться местами» (Trading Places, 1983). Кинопрообразом братьев Хант стали братья Дьюк, хотя главные роли были отведены не им, а Билли Рэю Валентайну (его играет Эдди Мерфи) и Луису Уинтропу Третьему (Дэн Эйкройд).

    Послесловие

    Первая известная попытка загнать рынок серебра в корнер была предпринята в Лондоне в 1717 г. неопознанным биржевиком, потерявшим при этом 1,1 млн тройских унций. В 1912 г. индийский биржевик Чунилал Сарейа (Chunilal Saraya) потерял на аналогичной неудачной попытке 30 млн унций. Третья описанная здесь попытка серебряного корнера братьев Хант стоила им не менее 200 млн унций.

    В 1997 г. инвестиционная группа Berkshire Hathaway, которая принадлежит известному американскому миллиардеру Уоррену Баффетту, предприняла атаку на рынок серебра, использовав хроническое превышение спроса на этот драгметалл над его добычей. В период с июля по декабрь 1997 г. Berkshire купила физического серебра в слитках объемом 4034 т (примерно 130 млн унций, или около 20% годовых мировых объемов добычи) на сумму $850 млн. Как было объявлено, цель этой покупки состояла в том, чтобы поднять цену серебра на уровень $8–10 за унцию, но она была достигнута только почти через десять лет, в 2006 г. Не самая лучшая инвестиция.

    Известно, что Билл Гейтс, скупивший несколько серебродобывающих рудников, тоже был крупным владельцем серебра.

    Долгие годы, вплоть до 2007 г., существовал дефицит серебра, который до 2002 г. покрывался в основном за счет продажи его запасов из резервов центробанков. Такая же ситуация сложилась и на рынке золота, где тоже отмечался период низких цен (рис. 6.13).

    Как только распродажа центробанками серебра и золота завершилась, цены на драгметаллы резко взлетели, однако этот процесс сопровождался быстрым приростом объемов добычи серебра. На фоне стабилизации объемов спроса, в первую очередь вследствие его обвального падения со стороны фотографической промышленности, в 2007 г. впервые за многие годы предложение фабричного серебра опередило спрос (табл. 6.4).

    Источники: www.kitco.com, WORLD SILVER SURVEY, расчеты автора

    Рисунок 6.13. Отношение цен на золото и серебро (левый график, рассчитано на основе средних годовых значений), а также динамика объемов фабричного производства и потребления серебра (правый график)

    Таблица 6.4. Мировой баланс спроса (–) и предложения (+) на серебро, миллионов тройских унций

    Источники: WORLD SILVER SURVEY, http://www.silverinstitute.org/supply_demand.php

    Соотношение цен на золото и серебро в 1939 и 1990 гг. составляло почти 100 к 1. В последние годы оно стабилизировалось, остановившись на отметке примерно 70 к 1. Однако если спрос на серебро со стороны промышленности не вырастет, то возможно ухудшение его инвестиционных позиций относительно золота. Последнее намного выгоднее с точки зрения хранения и транспортировки, но темпы роста его добычи, в отличие от серебра, оставляют желать лучшего. Так, пик добычи золота наблюдался в 2001 г. c последующим снижением, а добыча серебра наращивалась и в 2007 г.

    С точки зрения долгосрочных мировых тенденций интерес могут представлять следующие цифры.

    Накопленные мировые запасы серебра оцениваются, по разным источникам, на уровне 45–50 млрд тройских унций с ежегодным приростом на 650–680 млн унций[52]. В ценах февраля 2009 г. мировые запасы серебра можно оценить в сумме $630–700 млрд.

    Накопленные мировые запасы золота оцениваются в размере 4,1–4,4 млрд тройских унций с ежегодным приростом примерно 80 млн унций. В ценах февраля 2009 г. потенциальный объем рынка золота составляет $4,0–4,3 трлн.

    На основе этих данных можно рассчитать объемные соотношения серебра к золоту:

    — соотношение мировых запасов, в унциях — 11 к 1;

    — соотношение текущих объемов мировой добычи, в унциях — 8 к 1;

    — соотношение мировых запасов, в долларах — 1 к 6;

    — соотношение текущих объемов мировой добычи, в долларах — 1 к 8;

    Из этих цифр понятно, что серебро недооценено по отношению к золоту. Однако реализуется ли такая недооценка в изменении ценового спреда с текущих 70 к 1 до среднеисторических значений 16 к 1, существовавших на протяжении длительного периода времени?

    В ближайшие годы вряд ли кто-то захочет повторить «подвиг» братьев Хант и попробует загнать рынок серебра в корнер — для этого нет дефицита этого драгметалла. Однако в будущем такие попытки наверняка повторятся.
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    Глава 7

    Рекомендации опытных трейдеров

    Избегайте небрежности в работе.

    Помните, что на рынке может произойти все что угодно.

    Не торгуйте против тренда.

    Торгуйте по четкому, простому и ясному плану.

    Верьте только себе.

    Будьте терпеливы. Умейте ждать, а дождавшись, быстро действовать. Не торгуйте только потому, что надо торговать.

    Трейдинг — это борьба со своими слабостями. Прежде чем начать активную торговлю, познайте себя и свои слабости.

    Успеха добиваются только эмоционально устойчивые трейдеры.

    Не жалейте о незаработанном.

    Будьте готовы к убыткам и не бойтесь их. Не позволяйте небольшим убыткам превращаться в разорительные. Легко и быстро берите убытки, а прибыль «доите» до последней капли.

    А теперь кратко рассмотрим каждый из пунктов приведенных выше рекомендаций.

    Избегайте небрежности в работе. Небрежность порождается легкими прибылями, алкоголем, присутствием посторонних лиц, самоуверенностью и самонадеянностью. Результатом небрежности будут поспешные сделки, а в трейдинге и инвестировании очень важно уметь ждать. Кроме нужной цены одним из факторов успешного трейдинга и инвестирования является совершение сделок в нужное время.

    Помните, что на рынке может произойти все что угодно. Причем как в вашу пользу, так и против вас. Для извлечения максимальной пользы из подобных ситуаций у вас всегда должен быть под рукой план действий в случае непредвиденных обстоятельств. Вы четко должны знать, где будете брать прибыль, а где нести убытки.

    Не торгуйте против тренда. Это одна из самых сложных и противоречивых рекомендаций. В первую очередь потому, что сложно идентифицировать сам тренд, ведь на рынке могут одновременно наблюдаться несколько трендов — бычий долгосрочный, медвежий краткосрочный и нейтральный среднесрочный, а также потому, что в периоды коррекции тренда при торговле по нему можно терять быстро и много.

    Торгуйте по четкому, простому и ясному плану. Если у вас нет плана, то ваша торговля будет иметь хаотический характер, прямыми последствиями которой станут убытки.

    Верьте только себе. Вы должны учиться на своих ошибках и собственных удачах. Однако чужое мнение, если оно показалось вам интересным, игнорировать тоже не стоит, хотя основывать на нем собственную торговую стратегию ни в коем случае нельзя. Очень часто точка зрения постороннего человека вносит сомнения в душу трейдера-инвестора, и когда приходит пора заключать сделки (согласно предварительно составленному им плану), он бездействует.

    Будьте терпеливы. Умейте ждать, а дождавшись, быстро действовать. Не торгуйте только потому, что надо торговать. Это одно из самых важных правил трейдинга и инвестирования, которое пересекается с рекомендацией торговать по четко составленному плану. Любой отход от плана должен быть обусловлен изменением внешней среды и появлением экзогенных факторов. Внутренние причины никоим образом не должны влиять на ваше желание торговать. Классической ошибкой большинства начинающих трейдеров является стремление зарабатывать мало, но часто. Однако, как правило, такая стратегия бывает ошибочной и приводит к потерям денег.

    Трейдинг — это борьба со своими слабостями. Прежде чем начать активную торговлю, познайте себя и свои слабости. Человек слаб, и его недостатки служат пищей для более сильных соперников. Если вы не переборете в себе свои слабости, то всегда будете пищей, всегда будете терять деньги.

    Успеха добиваются только эмоционально устойчивые трейдеры. Эмоции являются одни из самых больших врагов трейдера-инвестора. Именно они «заставляют» нас покупать по максимальной цене и продавать по минимальной. Именно они «помогают» нам терять деньги. Чем меньше эмоций вы будете испытывать, тем лучше будут ваши финансовые результаты в трейдинге и инвестировании.

    Не жалейте о незаработанном. Многие стремятся покупать по минимальным ценам и продавать по максимальным. Однако в течение дня минимум и максимум бывает всего лишь один раз. Попробуйте теперь подсчитать свои шансы совершить сделку по лучшей цене дня. Даже если на практике вам это удавалось (а рано или поздно каждый из трейдеров-инвесторов совершает такую удачную сделку), то это скорее результат случая и везения, чем вашего трезвого расчета. Отсюда следует вывод: после заключения сделки у вас практически всегда будет шанс совершить ее по еще лучшей цене, однако это не повод для горя и сожаления об упущенной выгоде. Как только вы начнете сокрушаться, ваша голова затуманится эмоциями, а ваши действия станут беспорядочными.

    Будьте готовы к убыткам и не бойтесь их. Не позволяйте небольшим убыткам превращаться в разорительные. Легко и быстро берите убытки, а прибыль «доите» до последней капли. Убытки неизбежно сопровождают деятельность любого трейдера-инвестора, и по своему отношению к ним вы сможете определить, удастся ли вам вести в целом успешную деятельность или нет. Именно по этой причине инвестиционные ставки должны быть сопоставимы с тем, что вы можете абсолютно безболезненно для себя потерять. В противном случае вы будете нервничать, ваши ладони будут мокрыми от пота, а всеми вашими мыслями и действиями завладеет страх — самая опасная эмоция, подстерегающая трейдеров-инвесторов на жизненном пути. Отсюда же следует, что ваши убытки не должны стать разорительными. После самой ужасной сделки у вас должны остаться не только силы, но и деньги для продолжения игры, иначе все, что вы запомните о трейдинге и инвестировании, — это бессонные ночи и призрак бедности.
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    Заключение: путь к финансовой свободе

    В заключение хочу вас предостеречь от опасного поворота на пути к финансовой свободе — поворота на гнилую и губительную тупиковую дорогу в рабство денег. Поверьте, не деньги делают человека счастливым и далеко не все можно за них купить. Ваша цель и задача — приручить деньги, превратить их в активы и заставить работать на вас.

    Став рабом гонки за «достатком», вы рискуете потерять свои активы. Ведь почти все товары с потребительского рынка, которые вы купите, потеряют бóльшую часть своей стоимости уже через несколько лет и наверняка обесценятся к вашей старости. В мире не так уж много вещей, созданных человеком, которые со временем растут в цене, и поэтому их обычно называют ценностями. На мой взгляд, главным достоянием любого человека является он сам со своими опытом и знаниями. Капитализируйте себя, работайте над собой — и вы станете намного богаче. В этом случае даже потеря состояния покажется вам не более чем небольшим препятствием, а значит, будет не страшна.

    Я искренне надеюсь, что вы примените хотя бы крупицу раскрытых в этой книге знаний и достигнете финансовой свободы. Не отчаивайтесь, если вам не удастся быстро заработать достаточно денег, чтобы стать финансово свободным человеком. Главное, что вы откроете для себя путь к финансовой свободе и пойдете по нему.
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    30 действительно полезных книг, которые стоит прочитать больше двух раз

    Баумоль Бернард. Секреты экономических показателей: Скрытые ключи к будущим экономическим тенденциям и инвестиционным возможностям. — Днепропетровск: Баланс Бизнес Букс, 2007.

    Баффетт Уоррен. Эссе об инвестициях, корпоративных финансах и управлении компаниями. — М.: Альпина Бизнес Букс, 2009.

    Бернстайн Питер. Против богов: Укрощение риска. — М.: Олимп-Бизнес, 2008.

    Борселино Льюис. Дэйтредер: Кровь, пот и слезы успеха. — М.: ИК «Аналитика», 2001.

    Гейсст Чарльз. История Уолл-стрит. — М.: Квартет-пресс, 2001.

    Драйзер Теодор. Финансист. — М.: Эксмо, 2009.

    Ергин Дэниел. Добыча. Всемирная история борьбы за нефть, деньги и власть. — М.: ДеНово, 1999.

    Каннингэм Лоуренс. Думай как Бенджамин Грэм, инвестируй как Уоррен Баффетт. — М.: Лори, 2003.

    Кийосаки Роберт, Лектер Шэрон. Руководство богатого папы по инвестированию. — М.: Попурри, 2008.

    Кийосаки Роберт, Лектер Шэрон. Пророчество богатого папы. — М.: Попурри, 2006.

    Коттл Сидни, Мюррей Роджер, Блок Франк. «Анализ ценных бумаг» Грэма и Додда. — М.: Олимп-Бизнес, 2001.

    Коупленд Том, Колер Тим, Мурин Джек. Стоимость компаний: оценка и управление. — М.: Олимп-Бизнес, 2008.

    Лефевр Эдвин. Воспоминания биржевого спекулянта. — М.: Олимп-Бизнес, 2007.

    Линч Питер. Метод Питера Линча: стратегия и тактика индивидуального инвестора. — М.: Альпина Бизнес Букс, 2008.

    Льюис Майкл. Покер лжецов. — М.: Олимп-Бизнес, 2008.

    Маккей Чарльз. Наиболее распространенные заблуждения и безумства толпы. — М.: Альпина Паблишер, 2003.

    Мерфи Джон. Технический анализ фьючерсных рынков: теория и практика. — М.: Евро, 2008.

    Найман Эрик. Малая энциклопедия трейдера. — М.: Альпина Бизнес Букс, 2009.

    Найман Эрик. Трейдер-Инвестор. — Киев: ВИРА-Р, 2003.

    Нидерхоффер Виктор. Университеты биржевого спекулянта. — М.: Крон-Пресс, 1998.

    Нидерхоффер Виктор, Кеннер Лорел. Практика биржевых спекуляций. — М.: Альпина Бизнес Букс, 2007.

    Партной Фрэнк. FIASCO. Исповедь трейдера с Уолл-стрит. — М.: Олимп-Бизнес, 2001.

    Петерс Эдгар. Хаос и порядок на рынках капитала. Новый аналитический взгляд на циклы, цены и изменчивость рынка. — СПб.: Мир, 2000.

    Рэй Кристина. Рынок облигаций. Торговля и управление рисками. — М.: Дело, 1999.

    Смит Адам. Биржа — игра на деньги. — М.: Альпина Паблишер, 2001.

    Сорос Джордж. Алхимия финансов. — М.: Инфра-М, 2001.

    Стюарт Джеймс. Алчность и слава Уолл-стрит. — М.: Альпина Бизнес Букс, 2000.

    Фабоцци Фрэнк. Управление инвестициями. — М.: Инфра-М, 2000.

    Харрисон Марк. Секреты инвестиционного дела. Все, что нужно знать об инвестициях. — М.: Олимп-Бизнес, 2006.

    Чалдини Роберт. Психология влияния. — СПб.: Питер, 2009.
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    МЕЖДУНАРОДНЫЙ ФИНАНСОВЫЙ ХОЛДИНГ

    Финансовый холдинг FIBO Group (Financial Intermarket Brokerage Online Group) основан в 1998 году. FIBO Group предоставляет полный комплекс услуг интернет-трейдинга на мировых финансовых рынках. Основными партнерами FIBO Group являются такие авторитетные компании и банки, как крупнейший брокерский дом MF Global (Man Financial), Bawag Bank, IG Markets, Альфа-Банк, а в 2010 году мы стали участником электронной торговой сети Integral.

    Основные направления деятельности МФХ FIBO Group Forex

    1. Качественное исполнение торговых ордеров

    2. Конкурентные спрэды

    3. Гарантия выплаты собственных и заработанных средств

    4. Качественный сервис как до открытия счета, так и после

    5. 60 валютных пар с низкими спрэдами

    6. Минимальный размер контракта 1000

    7. Торговля на ECN или с FIBO Group

    8. Современное программное обеспечение: MetaTrader, Power Trader, FX Inside

    9. Новости от Dow Jones и Thomson Reuters

    Нашим клиентам мы предлагаем на выбор два варианта осуществления торговых операций на рынке Forex: в первом варианте FIBO Group выступает как market maker, во втором — как STP брокер на ECN. Основное отличие между этими технологиями в способе обработки торговых операций клиента. В первом случае FIBO Group будет выступать контрагентом по сделке клиента, во втором случае клиент торгует на ECN-площадке и контрагентом по сделке будет третья сторона.

    CFD

    CFD – это финансовый инструмент, позволяющий трейдеру зарабатывать вне зависимости от того, дорожает или дешевеет базовый актив, иными словами, вы можете извлекать прибыль как от продажи, так и от покупки, при этом базовым активом может быть все что угодно: акции, фьючерсы, облигации или валюты. Во многом торговля CFD похожа на торговлю валютами, основная разница состоит в базовом активе.

    FIBO Group предлагает для торговли 20 CFD на наиболее ликвидные базовые активы: нефть, золото, ведущие фондовые индексы и агрокультуры. Торговля CFD в FIBO Group является альтернативой биржевой торговле, но при этом требует гораздо меньших средств для того, чтобы начать торговлю.

    Преимущества торговли CFD

    1. Размер сделки от 0,01 лота

    2. Комиссия отсутствует

    3. Начальный депозит 300 долларов

    4. Гарантированное исполнение по заявленной цене ордеров s/l и t/p

    5. Открытие ордеров без проскальзывания

    6. Торговля на терминале МetaTrader

    Futures & Options

    Компания FIBO Group предлагает вам значительно расширить свои торговые возможности, получив прямой доступ на ведущие фьючерсные и опционные биржи мира.

    Биржевая торговля производными финансовыми инструментами характеризуется высочайшим уровнем защиты клиентов, который обеспечивается следующими факторами:

    1. Ваш торговый счет открывается напрямую у нашего партнера – крупнейшего фьючерсного брокера в мире MF Global. Данная компания, история которой уходит корнями в XVIII век, стабильно удерживает первое место по торговому обороту на большинстве основных мировых бирж, специализирующихся на операциях с деривативами.

    2. Прозрачность, соответствие жестким требованиям и регулируемость всех участников биржевых торгов гарантируются такими организациями, как CFTC и NFA. Ваши инвестиции будут надежно защищены американским законодательством, а также правилами и уставами национальных саморегулирующихся организаций.

    3. Ваши средства размещаются на сегрегированных счетах крупнейших банков США –Harris Trust and Savings Bank / JPMorgan Chase Bank. Сегрегирование счетов – эффективная модель, которая обеспечивает защиту инвесторов и разделяет средства клиентов брокерской компании от средств самой компании.
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    МЕЖДУНАРОДНЫЙ ФИНАНСОВЫЙ ХОЛДИНГ

    Европейский уровень сервиса FIBO Group и прочные позиции одного из мировых лидеров среди других брокерских компаний подразумевают наилучшие условия торговли, индивидуальный подход к каждому клиенту, достойную аналитическую и техническую поддержку, инновационное программное обеспечение, в том числе собственные разработки специалистов FIBO Group.

    ПРЕИМУЩЕСТВА РАБОТЫ С FIBO Group

    Широкий выбор финансовых инструментов

    Удобное программное обеспечение

    Программирование торговых систем и индикаторов

    Аналитическая поддержка

    КОНТАКТЫ:

    Центральный офис:

    109028, г. Москва, Подкопаевский пер., д. 4, корп. А БЦ «Ноев Ковчег» (м. Китай-город),

    Тел./факс: 8 (495) 739-11-34; 739-11-35

    8 (800) 505-3426 — на территории РФ звонок бесплатный

    E-mail: sales@fibo-forex.ru

    Отделение FIBO Group в Санкт-Петербурге:

    191002, г. Санкт-Петербург, 7-я линия ВО, д. 76,

    бизнес-центр «Сенатор», офис 604 (м. Василеостровская)

    Тел./факс: 8 (812) 332-25-01 (многоканальный)

    E-mail: sales@fibo-forex.ru

    Отделение FIBO Group в Екатеринбурге:

    600124, г. Екатеринбург, ул. Радищева, д. 33, этаж 2

    Тел./факс: 8 (343)379-06-69

    E-mail: ekat@fibo.ru

    Отделение FIBO Group в Украине:

    02068, Украина, Киев, проспект Григоренко, д. 20

    Тел./факс: +380 (44) 361-66-85; 361-66-58

    E-mail: kiev@fibo.ru

    Отделение FIBO Group в Казахстане:

    Республика Казахстан, г. Алматы, ул. Тулебаева д. 38 (угол Макатаева) бизнес-центр «Жетысу», этаж 5

    Тел./факс: +7 (727) 273-72-70, +7 (727) 273-84-65, 8 800 08-05-777 (звонок на территории Казахстана бесплатный)
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    где σ — стандартное отклонение;

    а — среднеарифметическое значение ряда;
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